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- J R ural Renting

10

En Caja Rural del Sur
' =
o Ry Por ello le ofrecemos
el servicio Rural Renting.
la forma mas facil y segura

de hacer mis rentable

su flota de vehiculps.

sabemos cuidar de su negocio.

Con Rural Renting,Vd. podri alquilar un
vehicule nuevo previamente elegido porVd,
y disfrutar de toda una serie de servicios,

TODO, EN UNA CUOTA,

Con Rural Rentng,Vd. disfrutari de todos
estos servicios en una sola cuota fija
mensual:

* Alquiler del vehiculo

« Mantenimiento y reparaciones

» Cambio de neumaticos

* Seguro a todo riesgo del vehiculo
» Asistencia en carretera

* Gestion de Impuestos y multas
*Vehicule de sustitucion por averias
* Tarjeta Carblirante

SOLOVENTAJAS.

* FLEXIBILIDAD: Vd. decide el plazo de
alquiler, el modelo, accesorios del vehiculo,
asi como los kilémetros a realizar.

+ COMODIDAD: nosotros nos
encargamos de comprarlo. matricularlo
y liquidar los impuestos.

* VENTAJAS FINANCIERAS,
CONTABLES Y FISCALES.

Solicite la "GUIA RURAL RENTING”
en su oficina de Caja Rural del Sur

y haga niimeros: comprobara que
alquifar su vehiculo

con Rural Renting

le resuita mucho mds rentable
que comprarlo.

SIEMPRE A SU SERVICIO.

« Asistencia al cliente: 902 330 030
« Asistencia al conductor: 902 226 227
+ Asistencia 24 horas: 902 300 188




Aventis CropScience

= i Spade es el unico herbicida de
ﬂ i f A

pre-emergencia para el maiz,
L que elimina las malas hierbas
| dificiles o resistentes, pudiendo

f
!;
ﬂ ’,, ser aplicado en combinacién con

cualquier otro herbicida.

SP DE

' &Y Linea AQUa
Aventis CropScience Espana, S.A.

Poligono Industrial El Pia, parcela 30 - 46290 Alcacer (Valencia) Teléfono: 96 196 53 00 - Fax: 96 196 53 45 - http: //www.aventis.com




carta del

director

El mercado de futuros
del aceite de oliva

uerido lector:
La agricultura es una actividad llena
de aspectos diferenciales respecto a
otras actividades econdomicas. Una
de ellas es la asincronia entre la pro-
duccidn y el consumo, por tanto tam-
bién con la comercializacion. La co-
secha se recoge una vez al ano, nor-
malmente, pero se consume a lo largo de los doce
meses. Ya desde el medievo (Champagne, Brujas,
Amberes, Amsterdam, etc.) se practicaban los con-
tratos diferidos para adaptar lademanda continua a
la oferta puntual. Frente a este problema aparecen,
ya en tiempos modernos, los mercados de futuros,
“futuros” que reflejan precios a los que uno puede
comprar o vender un producto, un commodity de
una calidad determinada y para una entrega diferi-
da, cancelando si se quiere esa operacion antes de
la fecha contratada, segun la situacion del merca-
do. Esos “futuros” son comprados y vendidos a tra-
vés de una Bolsay permiten a los agricultores /ven-
dedores garantizarse un precio de venta.

Es por ello que los mercados de “futuros” en
productos agrarios han ido desarrollandose alo lar-
go de los Gltimos 150 anos y hoy los encontramos
en EE.UU. (Chicago, New York,...), Reino Unido (Lon-
dres), Australia (Sidney), Canada (Winnipeg), etc.
Hoy existen mercados de esta naturaleza en nume-
rosos productos agrarios, tales como aceite de
soja, arroz, avena, cebada, habas de sogja, colza,
lino, trigo, maiz, distintos tipos de carne, bacon, zu-
mos de naranja concentrados, etc. En Espana sélo
conocemos uno y es el de citricos de Valencia. Sin
embargo ahora se esta fraguando la creacion de
otro, con posible sede en Jaén, y es el correspon-
diente al aceite de oliva.

Este nuevo mercado, cuya iniciativa correspon-
de a la Junta de Andalucia, acompanada por nume-
rosas Cajas de Ahorro, preferentemente andalu-
zas, y entidades financieras nacionales de primer
orden, trata de lograr la creacion de este segundo
mercado espanol de futuros, aplicado concreta-
mente ala grasa noble de laoliva, en la que Espana
es el primer pais productor mundial. También Espa-
naes el primer pais mundial como exportador de ci-
tricos y el cuarto en produccidon. Sin embargo, los
promotores no deberian menospreciar las dificulta-
des que el proyecto entrana y cuya mejor demostra-
cion son los problemas que han impedido hasta
ahora que el mercado de futuros de citricos de Va-
lencia tenga un volumen significativo.

El mercado de futuros valenciano ha venido rea-
lizando muy pocos contratos diarios, con un bajo vo-
lumen de toneladas, la mayor parte de sus opera-
ciones no son realizadas por los productores sino
por los propios creadores del mercado, se atribuye
Su escasa presencia a la posible abundancia de di-
nero negro en las transacciones fisicas, etc.

Pero, ¢estas mismas caracteristicas podrian
darse también en el mercado del aceite de oliva?
En todo caso, lo cierto es que el Catalyst Institute
de Chicago estimd hace tiempo que los mercados
de derivados no financieros tendrian una gran ex-
pansion en Europay que ello se veria favorecido por
la implantacion del euro. Esa coyuntura es la que
debe aprovechar el nuevo mercado.

Hay una reflexion que no puede evitarse en es-
tos momentos. Los grandes mercados de futuros
agrupan numerosos productos y con gran volumen
de transacciones. Aqui teniamos a Valencia que as-
piraba no sblo a ser la gran bolsa de los citricos del
mediterraneo sino también la de los demés produc-
tos mediterraneos. No olvidemos que también Fran-
cia e ltalia piensan en el enorme mercado medite-
rraneo. Ahora las bolsas van a subdividirse en Es-
pana, por la terrible atraccion de lo “peculiar” en el
marco autonémico, y en lugar de disponer de una
gran bolsa de futuros tendremos dos, y tal vez mas
adelante tres, si Canarias o Barcelona deciden im-
pulsar la de flores, y asi sucesivamente. Alguien de-
beria arbitrar en esta cuestion y meditar ahora si el
camino que parece se va a emprender es el mas ra-
cional. Aunque no es menos cierto que la compe-
tencia esta para que todo el que quiera, pueday sea
competente, lleve a cabo este tipo de iniciativasy a
la postre alguno, merced a su éxito, acabe siendo el
lider en este campo.

n cualquier caso, no deben olvidar los
promotores que un mercado de futu-
ros sblo puede alcanzar el éxito si:
1) la produccion, la distribucion vy el
consumo estan repartidos en un gran
namero, 2) no existen intervenciones
rigidas ni fuertes controles oficiales
gue impiden el desarrollo libre de la mercancia, 3)
los precios se mueven libremente, son transparen-
tesy se quiere que sigan asi, 4)las mercancias es-
tan plenamente estandarizadas y 5) existe un fuer-
te deseo de todos los agentes, incluidos los finan-
cieros, por acudir a tales mercados.

A estos efectos recomiendo que lean el magnifi-
co libro del profesor Jesus Simon, sobre Mercados
de Futuros (agrarios), publicado por Ed. Agricola Es-
panola en 1993y reeditado posteriormente.

Suerte al nuevo mercado.

Un cordial saludo de

Jaime Lamo de Espinosa
Director de Vida Rural

Jaime Lamo de Espinosa
Director

«El Catalyst
Institute de
Chicago
estimo hace
tiempo que los
mercados de
derivados no
financieros
tendrian una gran
expansion en
Europay que
ello se veria
favorecido por
laimplantacion
del euro»
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- En Sistemas
de Riego lo
tenemos

eExperiencia
Garantizada

En Uralita Sistemas de Tuberias, ponemos.a su disposicion Sistemas para regadios en todas sus variedades
(aspersion, riego localizado, filtracion, automatismos, telecontrol,.etc.).

‘Es{o significa que podemos asgsorarle en todas las fases de un proyecto, desde el disefo de una
instalacion, hasta en su ejecucion, pasando por el suministro de los:mejores productos y componentes mas
adecuados en cada caso concreto. 4

Ponemos a su servicio una dilatada exberiencia en este campo, llevamos mas de 25 afios suministrando
Sistemas de Riego para todo tipo de aplicaciones. '

No corra riesgos, solicite los servicios de un experto.

URALITA &

SISTEMAS DE TUBERIAS )

ATENCION AL CLIENTE: TEL. 902188189




(¥ =

el quincenal del campo

DIRECTOR

Jaime Lamo de Espinosa

Dr. Ingeniero Agronomo y Econonusta.,
Catediratico ETSIA (UPMI

| CONSEJO DE REDACCION
Alberto Ballarin Marclal. Abogado Madnd
Julian Briz E. Catediatico ETSIA (UPM)
Tomas G.* Azcarate. Dr. Ing. Agroimmo.

1 Direcoon General Aghiullura (UL

« Enrique Falcé y Carrdon. lngeticre
Agronomo. Empresato agrano
Fernando Gil Albert. Catediatico ETSIA
LUPM;).

* Emilio Godla. Eripresanio sirario
Javier Lopez de la Puerta. Einpresano
aprano

« Manuel Ramon Llamas Madurga.
Catedration Hadrogeolog b,
José Mana Mateo Box. Catediaticy ET5IA
(UPMI.

| Pedro Llorente. Dr. Ingeniero Agronomo.
Jaime Ortiz-Canavate. Catcdritico £ 1SIA
UPM;

! Santiago Planas. Di. ligeriero AioHuiio.
Luis Sierra. Catediatice L1SIA (UPM|
Pedro Urbano. Catediatico ETSIA (1/PM).

EUMEDIA, S.A.

Redaccon, Adnunistracion y Fubliciead
CLAUDIO COELLO, 186, 1.® Dcha.
‘ 28001 MADRID
| TELEFS.: 91 426 44 30/91 578 05 34,
TELEFAX: 91 575 32 97,
www.eumedia.es

REDACCION
| email: redaccion@eumedia.es
vicente de Santiago. (Couruinution ),
Luls Mosquera. Perodinta Alfredo Lopez.
[ Penindinta Atadlfo Sanz. Penodista
, Estrella Martin. Pesoifista

Metarizacini: Carlos Bernat.

| DISENO Y MAQUETACION:
Mauna G Angiuio

' DEPARTAMENTO PUBLICIDAD

' e-mall: publicidad@eumedia.es
Julia Doningue s (Costdinacion ).
Nuna Narbor Carmen Ferrea

[ Crintima Cane.

| DELEGACION COMERCIAL CATALUNA
Miguel Munill, Telef D3 321 21 14,
Fax: 93 322 04 71.
DELEGACION COMERCIAL ZONA SUR
- Yulatda Robles
Telet, y fax 998 22 71315
| DPTO. ADMINISTRACION

1 Concha Bama,

SUSCRIPCIONES

. e-mail: suscripciones@eumedia.es
Manano Mero,
Mercedes Sendarrutias. Pepa Estebaran?
ISSN: 11348938
Depésito Legal: M 3390 1994
FOTOMECANICA:
MAREIL Telet: 91 392 00 99,

IMPRIME:
OMNIA Ingl. Grat - Teldet : 91 51900 15

fentifica
NRINGNES FECoEINNS

o derechos

fotograficos v literanos

EUMEDIA, S.A.
PRESIDENTE: t-ugenio Ocohishing
VICEPRESIDENTE: Jose M.* Hernandez.

PRECIO SUSCRIPCION ANUAL CONJUNTA:
VIDA RURAL + AGRONEGOCIOS:
Cansultar baletin en paginas intenores
Vida Rural es niembro do
'}q Eurofarm. Asculieiorn de las
reVISLas Agraras nias
mpartantes de Europa.

Espana es el segundo pais productor
de fresa del mundo

Cuando realizar los tratamientos
contralos patogenos de lafresa

Eurosemillas presenta unavariedad
que atiende las nuevas necesidades

La subasta como alternativa de
comercializacion de la fresa

Laresistencia del maiz al taladro,
objetivo prioritario para este cultivo

= 'v 7 ' F . I‘IF.

Produccion integrada en cultivo de
pimiento bajo abrigo en Andalucia

|
CARTA DEL DIRECTOR ............... 3
METEOROLOGIA ... ............... 6
FERIAS Y CONGRESOS .................. 12
PRODUCTOS DE CALIDAD .............. 14
MEDIO AMBIENTE ... ..o 16

La agricultura ecologica alcanza en
2001 las 485.140 ha, un 27%
mas que el ano anterior. Atallfo Sanz.

La creacion de reservas de derechos
de plantacion de vinedo impulsara la
reordenacion sectorial. Alfredo Lopez.

CHIPIeSIrioN

Cooperativa La Purisima,
mas de 50 anos produciendo vino.
Ricardo Miguelanez.

extensivos

Variedades recomendadas por Aimcra
para siembra de primavera. Angel Sanz.

Appacale investiga nuevas variedades
de patata en Castilla y Leon (1).
Simon Isla Fdez. y col.

Ienosos

Utilizacion de productos fitosanitarios
en frutales de pepita y hueso (l).
Jaume Almacellas Gort y col.

- -r
mecinzaeion

La importancia de la distribucion
de los abonos en cobertera.
Manano Nogales y J.A. Matia Amo.

noticias

SEGUROS ..o 18
CULTIVOS 60
MECANIZACION ..o 68
MOTOR ... 74
AGROLIBRERIA ..o 76

Vida Rural/1 de marzo 2002/5




m meteorologin m———

| FECHA ; 20/02/2002
PORCENTAE DE MMEIAD DEL SUELD

|mummmm

|

1] 5 £l L] [ L] -

© muo Nocional de Melcorokoda

Comentario sobre mapa de precipitacion* (Instituto Nacional de Meteorologia):

Afecha 15 de febrero de 2002 las zonas que aparecen con mayores valores de precipitacion se situan en Baleares, en el suroeste
de la peninsulay en el extremo suroccidental de Galicia con cantidades superiores alos 600 mm. en algunos puntos de las mismas.
En las Canarias las precipitaciones han sido también abundantes en las islas occidentales con casi 400 mm. en La Palma. En el
lado opuesto se encuentran las zonas centrales de las cuencas del Duero y del Ebro con valores de precipitacion en torno a los 100

mm., al igual que el extremo sureste peninsular, y las islas mas orientales de Canarias con cantidades acumuladas que en esta ul-
tima se sitan por debajo de 75 mm.

*Nota: mm= milimetros. 1 mm= 1 litro/m?

Casihﬁro

MAQUINARIA ZOOTECNICA

A delante o fuensa

Carretera Gimenells
25113-SUCS (Lleida)
Tel: 973740202 - Fax:973741552
N e-mail: camazo@teleline.es




Red de Goncesionarios Agricolas.

TECNOAUTO MOTOR, S.L
C/Portal de Gamarra, 33 - 01013 VITORIA

ALBACETE

AGROALBA, S.C.L. Vereda S. Cruz, s/n - 02006 ALBACETE
DIEGO MORENO CARRASCO

Avda. Picasent, 29 - 02600 VILLARROBLED

TALLER CUERDA, S.L. Ctra. de Jaén, n? 22 - 02400 HELLIN

ALICANTE
AGROMAQ. ALICANTE COOP.VALENCIANA
Ctra. De Las Metalurgias, 9 - Zona ‘D’ Babel - 03008 ALICANTE

JlMgNEZ CAPARR(S, S.L. Ctra. Lorca-Baza, 18 - 04800 ALBOX

ASTURIAS
CASADO MAQUINARIA AGRICOLA, §
Ctra. de la Estacion, 18 (Viella) - S SSVIELLA (SIERO)

AVILA
OSCAR MARTIN VAQUERO
Ctra. de Noharre, s/n - 05200 AREVALO

BADAJOZ

AUTOMOCION VILLANOVENSE, S

C/Hernan Cortés, 70 - 06700 VILLANUEVA DE LA SERENA
TRAMASA SUR, S.L.

Ctra. Madrid-Lisboa, km 400 - 06008 BADAJOZ

BALEARES

COMPANIA MAQUINARIA 93, S.A.

Gremio de Tejedores, 35 - 07009 PALMA DE MALLORCA
TORRES FEDELICH, S.L.

C/Sastres. 1 - Pol. Ind. Ciutadella - 07760 CIUTADELA DE MENORCA

BARGELONA
AGRICOLA FARGAS, S.L.

C/Sallent, s/n-Pol. Ipd, ELS DOLORS, km 12 08240 MANRESA
COMERCIAL | AGRICOLA CASACUBERTA, S.L.

Ctra. Nacional, 152 - km 57 85 08500 ViC

TALLERES FRANQUESES XXI, $.L

Ctra. de Ribes, 127 - oaszo LES FRANOUESES DEL VALLES
JUAN CORTIADA, S.A

C/ Calafell, 16 - 08720 VILLAFRANCA DEL PENEDES

BURGOS

AGROMEcAch GONZALEZ, S

Amedeo Rilova, s/n - 09500 MEDINA DE POMAR
GRUMECA, S.A.

Ctra. Madid-Irun, km 161 - 09400 ARANDA DE DUERO
PEDRO GOMEZ GARCIA, S.A. Ctra. Madrid-Iran,

km 234,4 - 09080 BURGOS

TALLERES VILLALVILLA, S.L.

Ctra. Valladolid, km 4.5 - Pol. Ind. Los Brezos - 09001 BURGOS

CACERES
AGROMECANICOS DURAN, $
Ctra. Nacional 521, km 9 - 10910 MALPARTIDA DE CACERES
DIVENE, S.A. Pol. Ind. Parcela 20 - 10600 PLASENCIA

cADIZ

TRAMASA SUR, S.L. Pol. ind. El Portal-Naves Piscis -

C/Paris, 16-18 - 11408 JEREZ DE LA FRONTERA

CANTABRIA

CASTELLANOS INDUSTRIAL, S.A. Ctra. Santander-Torrelavega,
km 6,7 - 39608 IGOLLO DE CAMARGO
CASTELLON

JUAN PORTER, S.A. C/ Almenara, 8 -

CIUDAD REAL
AGRIMANCHA, S,A Autovia de Andalucia, km 199 -

13300 VALDEPENAS

AGRONI, S.L. Ctra. de Ia Solana, 29 - 13230 MEMBRILLA
MURILLO MARCHANT L.

C/ Castillo, 50 - 13160 (fAMPO DE CRIPTANA

CORDOB

COMPANIA MAQUINARIA 93, S.A.

Avda. La Torrecilla, s/n P1. La Torrecilla - 14013 CORDOBA

GUENGA

AGROTRACTOR TARANCON, S.L
Ctra. Madrid-Valencia, km 81 -
LOS CANTERO DE CUENCA,
Ctra. Madrid-Antigua -
ZOCAP) AGRICOLA, S.L
Ctra. Madrid-Alicante, km 159 -

GERONA
NARCIS VERT, S.L. C/ Passei
17257 TORROELLA DE MON

GRANADA
COMPANIA MAQUINARIA 93, S.A.
Pol. Ind. de Juncarril-Parc. 331 - 18220 ALBOLOTE

GUADALAJARA

JULIAN MONTEJANO SANCHEZ

Avda. Guadalaj ara km 69.8 - 19110 MONDEJAR
LARENA BAILON, C.B.

Avda. de Castilia, 20 - 19002 GUADALAJARA

TALLERES AGRIC., S.L. C/Guadalajara-Jalisco,

Parcela 90 (Pol. Ind. del Henares) - 19004 GUADALAJARA
HUELVA

TRAMASA SUR, S.L.

Pol. Ind. Fortiz-Cafle C. Naves 1 y 2 - 21007 HUELVA

12006 CASTELLON

iy 1LG400 TARANCON
16114 BUENACHE DE ALARCON
16660 LAS PEDRONERAS

Vicens Bou, 10
Ri

HUESCA

MAQUINARIA CIRES, S.L. Ctra. Tarragona-San Sebastian, s/n
22753 PUENTE LA REINA DE JACA

0SCAGRI, S.A. Artes Graficas -

Pol. Ind. $EPES Parc. 30 - Nave 3 22006 HUESCA
TALLERES Y SERVICIOS MART .A.

Ctra A-1140 C/ Lérida, s/n - 22500 BINEFAR

COMPANiA MAQUINARIA 93, S.A.
Polig. Los Jarales, s/n - 23700 LINARES

LA CORUNA

AGRICOLA CASTELAO, S.L

San Tirso de Nabe ondo - {5318 ABEGONDO

JOSE A. FARINA ANDRADE

Ctra. de Fm&sterre km 2 5 - 15102 REVOLTA-CARBALLO
JOSE RAMON LOIS SIMANS - 15218 TARAMANCOS-NOYA

Mlﬁm MAQUINARIA, S.L.

Avda. Aragon, 46. Pol. Ind. Portalada - 26006 LOGRORO
PEDRO AZPEITIA, S.A. Pol. San Lazaro - C/ del Silo, s/n
26250 STO. DOMINGO DE LA CALZADA

LEON
CARBAJO MOTOR, S.L.
Avda. Reino de Ledn, 27 - 24240 SANTA M2 DEL PARAMO
COM. BERCIANA DE MAQUINARIA, S
Pol. Jnd. de Cam &onaraﬁkl’arcela 36 - 24410 CAMPONARAYA
JOSE FERNAND de Burgos, s/n - 24320 SAHAGUN
NAVEDO, S.A. Avda. de ada, 21 - 24700 ASTORGA

LERIDA

AUTOMOTOR, S

Pol. Ind. EL SEGRE C/ Victoriano Muﬁoz s/n- 25191 LERIDA
MAQUINARIA AGRiCOLA SOLSONA , S.

Ctra. C-1412 (Calaf-Ponts), km 12 - 25753 SANAHUJA

LUGD
TALLERES CHURRILLO, S.L.
Ctra. Comarcal, 546 - km 10 - 27365 MACEDA-CORGO

MADRID
AGRICOLA MANZANG, S.L. Ctra. Daganzo, km 3,4 Pol.Ind. La
Pefna N-2 - 28815 ALCALA DE HENARES

COMPA%IA MAQUINARIA 83, S.A.
Pol. Ind. de Antequera-Parc. E-1'- 29200 ANTEQUERA

MURCIA

COMERCIAL AGRICOLA MULENA, S.A.

Ctra. de Caravaca, s/n - 30170 MUL
HERMANOS HEREDIA Y MULERO

Ctra. de A%unas %}amplllo 30806 LORCA
MAQUIN

Ctra. de Madnd km 432 - 30310 LOS DOLORES-CARTAGENA
NAVARRA

AGRIAUTO REMON, $

Pol. |nd. LA NAVA s/n 31300 TAFALLA
AGRICOLA SAKANA, S.L.

Avda. de Vitoria, s/n - 31800 ALSASUA
ARRUBLA HERMANOS S.L

Ctra. de Tajonar, km 2, 5 -31192 MUTILVA BAJA
SANTA ANA MOTOR S

Ctra. de Zaragoza, km 98 - 31512 FONTELLAS

ORENSE

AGRICOLA ORENSANA S.L.

Avda. de Zamora, 55 - 32005 ORENSE
COMERCIAL Aamcom GUERRA, S.L.

Ctra. de Villarino, 3 - 32550 VIANA DEL BOLLO

PALENCIA ,

MINGUEZ MAQUINARIA AGRICOLA, S.L.

G/ Andalucia, 33 - 34003 PALENCIA’

MINGUEZ TORRE, S.A

Avda. de Palencia, 10 - 34800 AGUILAR DE CAMPOO
PONTEVEDRA

EDUARDO GONZALEZ ALONSO Y CiA, S.A. (GONZACOCA)
Ctra. De Madrid, 210 - 36318 VIGO

btsadv.com

SALAMANCA

AGRO-SALAMANCA, S.C.L.

Pol. Ind. EI Montalvo - C/ Zeppelm 12 - 37008 SALAMANCA
F.H.A.S.A. Ctra. de Valladolid, 34

Pol. Ind. Villares de la Reina - 37184 VILLARES DE LA REINA

SEGOVIA
CLAUDIO LAZARO GONZALEZ
C/ Trinidad, 14 - 40237 SACRAMENIA
REPUESTOS AGRICOLAS SEGOVIA, S.L.

P2 Conde de Sepuiveda, 27 - 40006 SEGOVIA
TOMAS HIGUERA, C.B.
Ctra de Segovia, $/n - 40134 SANGARCIA

SEV

FRANCISCO CARMONA ROJAS

C/Virgen de los Dolores, 5 - 41420 FUENTES DE ANDALUCIA
TRAMASA SUR, S.L. Ctra. Sevilla-Mélaga, km 3 -

Pol. Ind. La Chaparnlla - 41016 SEVIL

SORIA
HERMANOS CASTILLO MARINDA, S.
C/ Ramén de Aguinaga, $/n - 42130 GOMARA

TARRAGONA
Henmuus GELIDA, S.A
vda, San Jaume, s/n - 43870 AMPOSTA
PIJUAN COCA | SENDRA, S.L
G/ San Vicente, 2 e 43420 SANTA COLOMA DE QUERALT
SERVEI MOTOR F. PUEY, S.L.
Avda. de Arag6n, 42 y 46 - 43780 GANDESA
TALLER SALVAT, S.L.
Ctra. del PI4 - Pol.Ind. De Valls - 43800 VALLS

TENERIFE
AUTOSVIELMAX, S.L

Autopusta del Norte, 31 - 38350 LOS NARANJEROS

ERUEL
CENTRO MECANICO CALAMOCHA, S.L
Ctra. Nacional Burgos- Sagl;mto 190 - 44200 CALAMOCHA
MAQUINARIA AGRICOLA S.L.
Pol. Ind. EL TOLLO 715 44300 MONREAL DEL CAMPO
MAQUINARIA FANDOS,
Pol.Ind. La Paz-Calle A- Parcela 11-12 - 44195 TERUEL
TALLERES MOLINOS, S.L.
Ctra. de Zaragoza, 140 - 44600 ALCANIZ

AGI"!EI?:DLA EL PRADO, S
Avda. de Port aal 95 - 4?600 TALAVERA DE LA REINA
ANGEL FERN. A

Ctra. de Andalucia, km 36,4 - 45224 SESENA
LUDOMA, S.A.

C/Valdecelada, 14 (Pol. Ind.) - 45007 TOLEDO
MANUEL AGUSTIN OLIVEROS RODRIGUEZ
Ctra. Nacional IV, km 94 - 45780 TEMBLEQUE

VALENCIA

JUAN PORTER, S.A.

Avda. Pais Valencné 63 - 46500 SAGUNTO

SARASQUETA,

G/ Joanot Manorell 19-21 - 46600 ALZIRA

TALLERES BROSETA, S.L

C/ Arco, 75 - 46315 CAUDETE DE LAS FUENTES
VALLADOLID

TALLERES ARGASA, S.L.

Ctra. Medina-Rioseco-Toro, km 11,7 - 47830 TORDEHUMOS

ZAMORA
AGRIMOTOR 93, S.A. G/ Pinar, s/n - 49023 ZAMORA
MEYCA, S.L. Ctra. de La Coruia, 65 - 49600 BENAVENTE

ZARAGOZA
AGROMECANICA CARINENA, S.L.

EﬁIR Ilad Laveguulla s/n - 50400 CARINENA

Pol. Ind. Sector 4- N9 9 '50830 VILLANUEVA DE GALLEGO
NAUDIN E HIJOS, S.L.

Ctra. Gallur-Sangilesa, $/n - 50800 EJEA DE LOS CABALLEROS
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La agricultura ecoldgica alcanza en 2001 las
485.140 ha, un 27% mas que el ano anterior

El olivar es el cultivo ecoldgico por excelencia y Extremadura la region con mayor superficie
BUECCUSE LRSI  EXPANSION DE LA AGRICULTURA ECOLOGICA EN LA UE.
DATOS ANO 2000. FUENTE MAPA

la superficie dedicada
en Espana a la agricul-

grupo Andalucia y Cataluna son
las regiones con un mayor nume-
ro de industrias agroalimentarias

tura y la ganaderia eco- Estados Hectareas Sobre superficie total ecologicas.

logicas se elevaba a _ Por tipos de industria, el gru-
485.140 ha, cifra que comparada g:l"’g"’(‘:g 22701296530 ?Sﬁ PO Méas numeroso es el de enva-
cgn Ia.del ano precedente supo- DIFTRGTES 165,258 6.15% sadores de productos hor‘tofruu-
nia un incremento del 27%. Finlandia 147.423 6,79% colas frescos (166), seguido del
Segun los datos manejados EfaﬂCiﬂU ; égf{ggg 1,31% de bodegas, almazaras, las mani-
. ; : eino Unido : 2,85% ; .
por el M|Q|sterlo Qe Agricultura, oo 546.023 320% pgladoras de grano, vla's mdqs
Pesqa'y Allmentamorj, de esta su- Grecia 24,800 0,71% trias de pasta alimenticia, las in-
perficie total aproximadamente Ilanda 32.355 0,75% dustrias conserveras de vegeta-
la mitad era superficie ya califica- E::I(I:mburgo 1-24&%77 ggi: les, las manipuladoras de frutos
da por los dlsthos Consejos de Paises Bajos 27.820 1.39% Secos, Ia; _elaborador_as de plan-
Agricultura Ecologica de las co- Portugal 50.002 1,31% tas aromaticas y medicinales y la

munidades autbnomas y el resto Espaiia -380.838 1,49% industria confitera.
eran tierras en proceso de con- Suecia 171.682 6.25% Finalmente, el nimero de ex-

version.

Por tipos de cultivo, la super-
ficie de agricultura ecologica
abarca practicamente todo el es-
pectro de la produccion nacional.
Como en anos anteriores, 10s pra-
dosy pastizales ecologicos repre-
sentan casi la mitad de la super-
ficie, con un total de 199.265 ha.
Les sigue por cultivos, el olivar
(con 82.377 ha), los cereales, le-
guminosas y otros granos
(68.520 ha), los bosques
{(40.177 ha), barbechos y abona-
dos verdes (38.022 ha), los fru-
tos secos (33.171 ha), la vid
(11.843 ha), los frutales (3.352
ha), las hortalizas y los tubércu-
los (2.693 ha), las plantas aro-
maticas y medicinales (2.299
ha), el grupo de otros cultivos
(2.105 ha), los citricos (909 ha),
las frutas subtropicales (383 ha)
y las semillas y viveros (24 ha).

En cuanto a las regiones pro-
ductoras, tamhién como en anos
anteriores Extremadura es la co-
munidad que mas tierras dedica
a este tipo de agricultura, con un
total de 173.019 ha.

A la comunidad extremena le
siguen en superficie Andalucia
con 107.380 ha; Cataluna con
50.790 ha; Aragdn con 47.576

ha; Navarracon 19.060 ha; la Co-

munidad Valenciana con 18.192
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ha; la Region de Murcia con
17.016 ha; Castilla y Ledn con
15.984 ha; Castilla-La Mancha
con 14.790 ha; Islas Baleares
con 5.781 ha; Canarias con
5.137 ha; Cantabria con 3.290
ha; LaRioja con 2.357 ha; Galicia
con 1.975; Madrid con 1.916 ha;
el Pais Vasco con 569 hay el Prin-
cipado de Asturias con 315 ha.

Relacionando la superficie
con el tipo de cultivo, Aragon des-
taca en el cultivo de legumino-
sas, cereales y en tierras de bar-
becho; Andalucia en hortalizas,
frutos secos, cultivos subtropica-
les, plantas aromaticas y citricos;
Extremadura en frutales y olivar;
Murcia envinedoy Castillay Ledn
en semilleros y viveros. No obs-
tante, es Cataluna la region con
una muestra mas completa de
agricultura ecoldgica, pues parti-
cipa, con mayor o menor super fi-
cie, de todas las producciones
agricolas.

Por lo que respecta a la pro-
duccion, los datos de 2001 con-
firman un incremento tanto en el
numero de productores registra-
dos como en el niumero de elabo-
radores. En concreto, la cifra de
productores inscritos se elevo un

17% hastallegar a 15.662ylade
operadores 1o hizo en un 37% lle-
gando a 914.

Hitima decada

Comparando estas Gltimas ci-
fras y las de superficies con las
que habia al comienzo de la dé-
cada de los 90, se obtiene una
idea clara del espectacular creci-
miento experimentado por este
tipo de agricultura.

Aeste respecto, segun los da-
tos del MAPA, en estos anos el
namero de operadores y la super-
ficie inscrita han evolucionado de
forma pareja, experimentando un
notable crecimiento en el ano
1996 que ha continuado en los
anos siguientes y ha permitido
pasar de los 396 operadores y
4.235 hectareas registradas en
1991 a las cifras actuales.

En cuanto al sector industrial,
el nimero de empresas agroali-
mentarias sometidas al control
de las comunidades auténomas
ascendio en el tltimo ano a 996,
de las que 814 eran industrias re-
lacionadas con la produccion ve-
getaly 182 con la produccion ani-
mal. Tanto en uno como en otro

plotaciones ganaderas conside-
radas ecologicas fue de 1.336,
cifra que abarcan un amplio es-
pectro de cabanas ganaderas
que va desde el vacuno (que si-
gue siendo famas numerosa) ala
apicultura, pasando por el ovino,
el caprino, el porcino y la avicultu-
ra.

El gran salto dado por la agri-
cultura ecologica espanola en el
(ltimo ano permitio acercar dis-
tancias con respecto al resto de
los paises comunitarios. En este
sentido, con respecto a la super-
ficie agraria (til del pais (tierras
destinadas a usos agrarios y fo-
restales). la superficie dedicada
a este tipo de agricultura suponia
al finalizar el ano 2001 el 1,8%,
casi medio punto porcentual mas
que en el ano 2000, como puede
verse en el cuadro adjunto.

Con la excepcidn de Austria e
Irlanda, que sufrieron una ligera
reduccion, el resto de los paises
comunitarios registraron al igual
que Espana un aumento de Ias
tierras dedicadas a la produccion
agraria ecologica. Si bien es cier-
to que hay muchos paises euro-
peos por delante, lo importante
es que la agricultura ecoldgica es-
panolava ganando pesoy que tie-
ne ademas un gran potencial de
crecimiento. M Atadlfo Sanz.




I l 1 a— / |\ MF 8210 - 150 CV
MF 8220 - 160 CV

| MF 8240 - 176 CV

| v . MF 8250 - 192 CV

i A“.‘; | MF 8260 - 218 CV
el [ © , e MF 8270 - 238 CV
A _ 'y ' MF 8280 - 270 CV

ks -y

LA TRANQUILIDAD GARANTIZADA

Los siete modelos de la Serie MF 8200 ofrecen un elevado confort y una gran fiabilidad. Fabricados con los estandares de ingenieria y apoyados
por una organizacion de primera clase: Recambios, Asistencia Técnica y Financiacion le asegura una tranquilidad garantizada por
Massey Ferguson.

INGENIERIA PODEROSA. PRODUCTOS POTENTES.
\JEZ\f SERVICIO FUERTE.
P/

THR 55‘2 ngNT MASSEY FERGUSON

www.masseyferguson.com/mf8200 Massey Ferguson es una marca de AGCO Corporation
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La creacion de reservas de derechos de plantacion
de vinedo impulsara la reordenacion sectorial

Los objetivos son mantener el potencial viticola y aumentar la profesionalizacion del sector

| Consejo de Minis-
tros de mediados de
febrero pasado

DISTRIBUCION PORCENTUAL DE
DERECHOS DE REPLANTACION DE VID

de permanecer en ellas tres
campanas sin haberse utiliza-
do; aquéllos cuyo periodo de vi-

Como parece 10gico, los soli-
citantes de derechos de planta-
¢idn no podran haber sido benefi-

aprob6 un Real De- Comunidad Derechos de (%) s/ Total gencia hubiese caducado y  ciarios en su dia de la prima por
Auténoma replantacion Derechos - . o .
creto por el que se provinieran de una comunidad abandono definitivo, ni haber ce-
regula el establecimiento de Andalucia 2.448 2,83 autébnoma que no haya consti- dido derechos de replantacion de
Reservas de derechos de plan- 5280 e 228 tuido su reserva regional, aun-  vifiedo, al menos en las Ultimas
tacion de vinedos. Esta medi- Canarias 385 0,45 que estaran en disposicidon ex-  cinco campanas. Tampoco los de-
da supondra a medio y largo géfataﬂala?\cha 29%83 34034 clusiva de la comunidad de ori-  rechos asignados a los viticulto-
plazo una reordenacion secto- Castilla y Ledn 15.115 17.48 gendurante las tres campanas  res, que procedan de una reser-
rial con dos objetivos esencia-  Cataluia 9.057 10,48 inmediatamente siguientes,  va, podran ser objeto de transfe-
C, Valenciana 5.252 6,07

les. Por un lado, impulsar la
profesionalizacion del sector
vitivinicola y, por otro, mante-
ner el actual potencial viticola
espanol.

Espana, segun los ultimos
datos conocidos del Inventario
del Potencial Viticola Nacional,
contaba al inicio de la campa-
na 2000/01 con 1.228.442
hectareas de vinedo, de las
que 86.456 ha correspondia a
derechos de plantacion,
900.445 ha a vinos con mencion
de origen (v.c.p.r.d.)y 241.451
ha. a vinos de mesa y vinos con
Indicacion Geografica Protegida
(1.G.P.).

Castilla-La Mancha, como se
observa en el cuadro adjunto, era
la primera Comunidad Autonoma
en numero de derechos de plan-
tacion, con el 34,34% del total, y
en potencial viticola, con el
46,37% y 569.580 hectareas.

La nuevanorma, que desarro-
Ila una parte del Reglamento
base 1.493/99 de la Organiza-
cion Comun del Mercado (OCM)
del vino, pretende regular el esta-
blecimiento de reservas de dere-
chos de plantacién de vinedo,
creando la Reserva Nacional y
propiciando la constitucion pos-
terior de Reservas regionales en
las CC.AA., ya existentes incluso
antes de la aprobacion de la nor-
ma estatal en algunas, como
Castilla- La Mancha, a fin de faci-
litar la gestion del potencial vitico-
lay evitar que se pierda el mismo
(derechos “0ciosos”).
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Extremadura
Galicia
La Rioja

5,065 5,86

Por buscar un simil, se trata-
ria de hacer para el sector vitivini-
cola algo similar a lo que se viene
realizando desde hace varias
campanas en el sector de vacuno
de leche, en el que existen una
Reserva Nacional de cuotas lac-
teas y un Fondo Nacional de cuo-
tas, con derivaciones territoria-
les, y que actlan como bolsas a
donde entran y de donde salen,
bien mediante redistribucion gra-
tuita hacia colectivos prioritarios
de ganaderos o con un coste mas
bajo que el de mercado, estos de-
rechos de produccion.

En el caso del sector vitivini-
cola, la Reserva Nacional de de-
rechos de plantacion de vinedo
en el Ministerio de Agricultura tie-
ne como fin permitir a la Adminis-
tracion General del Estado la
asignacion o reasignacion de de-
rechos de plantacién de vinedo a
aquellas regiones que, con crite-
rios objetivos, justifiquen que
mas lo precisan.

A esta Reserva Nacional se
incorporaran los derechos de
plantacion que procedan de las
Reservas autonémicas, después

asi como los que procedan de
la reserva comunitaria y que
en el futuro puedan ser adjudi-
cados a Espana por la Unidn
Europea.

Asimismo, los derechos de
replantacion transferidos por
las CC.AA., que no sean utiliza-
dos en las dos campanas si-
guientes a su aprobacion por
el MAPA, entraran también de

forma automatica en la Reserva
autondmica de destino o, en su
caso, en la Reserva Nacional.

Crilerios priotilarios

Cuando el viticultor cubra la
superficie a regularizar con el
150% de Ios derechos, tal y como
se establece en las formulas de
regularizacion, y éstos provengan
de distinta comunidad autonoma,
las 2/3 partes se destinaran a
compensar los derechos que en
su diano se aportaron parala par-
cela a regularizar y el resto sera
distribuido a partes iguales entre
las CC.AA. cedentey adquirente.

En la adjudicacion de los de-
rechos de plantacion de vinedo,
al margen de otros criterios auto-
némicos que puedan definirse,
tendran prioridad las peticiones
que se realicen con el fin de regu-
larizar plantaciones en situacion
irregular; las peticiones de l0s vi-
ticultores jovenes que accedan a
la actividad por vez primera; los ti-
tulares de explotaciones califica-
das como prioritarias, y los agri-
cultores a titulo principal.

rencia o0 compra-venta privada.

Para determinar el precio de
los derechos de lareserva que se
destinen a regularizar superficies
de vinedo, se establecen unos
precios minimos por hectarea
(determinados por el resultado
de multiplicar la cifra de 900 eu-
ros, por el cociente que resulte de
dividir el rendimiento medio de la
provincia donde se encuentre la
parcela a regularizar por el de la
provincia que en la tabla de rendi-
mientos medios provinciales —se-
gundo parrafo del aparto 2 del ar-
ticulo 5 del R.D. 1472/2000-
tenga el mas bajo rendimiento na-
cional), que deben ser cobrados
al agricultor.

Salvo en el caso de los dere-
chos de plantacion de vinedo que
procedan de la reserva comunita-
ria (hay pendientes unas 17.000
ha, a repartir a partir de 2003,
que podrian quedar en suspenso.
debido a la actual crisis del mer-
cado vitivinicola), la mayor parte
de la gestion de los derechos de
plantacién sera autonomica y
contribuira a regularizar, en pri-
mer lugar, las superficies de vine-
do no autorizadas (Castilla- La
Mancha ha dispuesto ya 4.790
ha de derechos para este cometi-
do principal), pese a que €l plazo
dado por la UE concluye el proxi-
mo 31 de marzoy, en segundo lu-
gar, a agilizar los tramites de ce-
sion y transferencia entre viticul-
tores de las diferentes zonas pro-
ductoras de cada region. M Alfre-
do Lopez. Redaccion.
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Poligono "El Balconcillo' « Lepanto, 10 - 19004 Guadalajara
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V CONEresos

La Fira de Sant Josep analizara la
realidad del sector agrario nacional

Se ha preparado un amplisimo programa de conferencias

a 130 edicién de la Fira

de Sant Josep en Molle-

russa (lleida) ha prepa-

rado un importante pro-

grama de jornadas en
las que se examinaran muchos
aspectos de total actualidad en el
panorama agrario catalan y nacio-
nal.

Mientras que la Feria abrira
sus puertas del 16 al 19 de mar-
z0 de 2002, las jornadas comen-
zaran el dia 15y finalizaran el 18
de marzo.

Entre las Jornadas mas des-
tacadas estéa la primera de todas,
acelebrarel dia 15 de marzo, que
analizara la normativa comunita-

ria de proteccion y bienestar ani-

mal, un tema muy polémico y en

el que participaran tres eurodipu-
tados.

Las Jornadas tocaran mu-
chos aspectos relacionados con
la agricultura de Lleida, como son
la poda de frutales; la mejora pro-
ductivaen manzanos y perales; la
modernizacion de los regadios en
Lleida; La produccion integrada
en diversos cultivos de esta Pro-
vincia; etc.

Otros temas interesantes
que se analizaran son la amplia-
cién de la UE; la agricultura ecol6-
gica; los transgénicos; la seguri-
dad alimentaria; etc.

Informacion: Tel: 973 600
799. Fax; 973 600 566. @

Martos del 18 al 21 de
[1] Feria del Olivar

omartos

Exp
\

abril de 2002

Fieragricola se
celebrara en
Verona del 6 al
10 de marzo

a ciudad de Verona (ltalia)
L acogera entre el 6y el 10

de marzo una nueva edicion
de Fieragricola, la feria mas im-
portante del sector agrario a nivel
nacional y una de las mas impor-
tantes en el ambito europeo.

La feria, dividida en dos sec-
tores, productos y tecnologia,
conto en su edicion anterior, con
873 expositores, 778 italianos y
94 de 12 paises diferentes. En
cuanto al numero de visitantes
que acudieron a esta cita en
2000, la cifra fue de 175.867
procedentes de 83 paises.

Mas informacion: Fieragrico-
laTel: +39 045829 8111. =

Feragua reedita el libro
“Historia de los Regadios”

del X Congreso Nacional de

Comunidades de Regantes,
que tendra lugar entre los dias 8 y
13 de abril en Sevilla, Feragua,
Federacion de Comunidades de
Regantes de la Cuenca del Gua-
dalquivir, hara una reedicion es-
pecial del libro “Historia de los re-
gadios de Espana”, patrocinado
por el Ministerio de Agricultura,
Pesca y Alimentacion, la Federa-
cion Nacional de Comunidades
de Regantes y Feragua.

Este libro fue editado en
1991 por el Instituto de Reforma
y Desarrollo Agrario (IRYDA) y re-
coge de forma sencilla y comple-
ta un andlisis de los sistemas de
riego que se desarrollaron en Es-
pana hasta 1931, fecha que dis-
tingue entre los regadios actua-
les y los historicos.

Para la reedicion, se han revi-
sado todos los textos, graficos e
iméagenes, bajo la coordinacion

C on motivo de la celebracion

de la profesora de Historia de la
Universidad Complutense de Ma-
drid, Cristina Segura.

Esta obra estara disponible
para los mas de 1.000 congre-
sistas previstos, que se reuniran
en el Palacio de Exposiciones y
Congresos (FIBES) de Sevilla.

Mas informacion: Feragua.
Tel: 95 456 25 00. Fax: 95 422
9599. W
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FERIA INTERNACIONAL DE LA ACEITUNA DE MESA. .

7000 m2 de sala expositiva para presentar las tltimas novedades en produccion integral

dentro del olivar, en la recoleccion, en proceso de transformacion y en el envasado final.
Del 4 al 7 de abril de 2002.

AG ROGAﬁ

Agricultura, Ganaders y Productos Agroallmentarion

AGROGAN, FERIA DEL DESARROLLO SOSTENIBLE.
Tres grandes escenarios: [os recursos, la transformacion de los recursos,
los instrumentos técnicos y financieros para su desarrollo.
Del 2 al 5 de mayo de 2002.

FITA, FERIA DE LA INNOVACION Y TECNOLOGIA AMBIENTAL.
Las empresas se estan viendo obligadas a reconsiderar sus procesos de fabricacion.
Fita presenta nuevas tecnologias y métodos de produccion con menos impacto mediambiental.
Del 2 al 5 de mayo de 2002.

PALACIO Avda.Alcalde Luis Urufivela s/n

DE EXPOSICIONES . SEVILLA. Tel.: +34 954 47 87 00
Fax: +34 954 47 87 45

Y CONGRESOS e
DE SEVILLA FIBES www.fibes.es « generalgfibes.es




productos de calidad

La produccicn de la DOP Siurana
duplica la de la anterior campana

A pesar de las heladas, la cosecha ha sido buena en cantidad y calidad d}(w

a campana olei-
cola 2001,/0002
en la Denomina-
cion de Origen
Protegida (DOP)
Siurana (Tarragona) se ha
cerrado con un notable in-
cremento de la produccion
y un nivel de calidad acep-
table, a pesar de los cuan-
tiosos danos provocados
por la ola de frio que azotd
la zona a mediados del pa-
sado mes de noviembre.
De acuerdo con las es-
timaciones del Consejo Re-
gulador, la produccion de
aceite podria rondar esta
campana los 6 millones de
kilogramos, casi el doble
que la de la campana ante-

maxima de 0,1% vy el grado
de impurezas maximo per-
mitido es del 0,1%.

De acuerdo con el re-
glamento de esta Denomi-
nacion, se diferencian dos
tipos de aceite dependien-
do del momento en que se
produzca la recoleccion:
Jos Frutados (que proce-
den de la recoleccion mas
tempranay tienen un color
verdoso, mas cuerpo y sa-
bor mas amargo) y los Dul-
ces {gue son los aceites
obtenidos con las aceitu-
nas de recoleccidon mas
tardia).

Encuantoalazonaam-
parada por la DO Siurana,
ésta comprende una franja

rior y una de las cuotas
mas altas alcanzadas en la
historia de esta Denominacion de
Origen. Ademas de las buenas
condiciones climaticas en las
que se desarrolld el cultivo, 1o
que ha hecho posible este espec-
tacular balance de la campana ha
sido fundamentalmente la entra-
da en produccion de un buen nu-
mero de hectareas de olivar plan-
tadas en anos anteriores.

La campana oleicola
2001/2002 comenzd con la re-
cogida anticipada de la aceituna
a finales de octubre y termino
practicamente en la Ultima sema-
na de febrero. Las buenas esti-
maciones de cosecha que se hi-
cieron antes de comenzar a reco-
ger la aceituna provocaron que
los precios del aceite cotizaran al
principio de la campana a la baja,
pero la pérdida de parte de la co-
secha por los efectos del frio hizo
posible la recuperacion del mer-
cado y sostenimiento de los pre-
cios alo largo de la campana.

Como reconoce el presidente
de esta Denominacion, Josep
Baigés, para aceites de buena ca-
lidad el precio pagado este ano
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ha sido muy similar al del pasado,
que fue un ano de cosecha muy
escasa en esta comarca tarraco-

nense.

De la produccion total de esta
Denominacion, aproximadamen-
te 2,5 millones de kilogramos de
aceite van destinados al merca-
do nacional (autoconsumo y ven-
tas interiores). El resto, siempre
que hay oferta de aceite, se ex-
porta. Este ano, la ola de frio tam-
bién afectd a los olivares de pai-
ses como Greciae Italia, y ello ha
derivado en un aumento de la de-
manda para los aceites espano-
les en general y para los de Siura-
naen particular, pues estos acei-
tes son muy demandados por los
importadores italianos por sus
especiales caracteristicas.

A este respecto, el aceite pro-
tegido por la DOP Siurana es un
aceite virgen obtenido del fruto
de olivos de las variedades Aber-
quina, Royal y Morrut. El grado de
acidez maxima permitida por su
normativa es de 0,5, mientras
que el indice de perdxido maximo
es de 15, el grado de humedad

de la provincia de Tarrago-
na perpendicular al mar
Mediterraneo, que desde la co-
marca ilerdense de Les Garri-
gues, atraviesa de noroeste a su-
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deste parte de las comarcas de
El Priorato, Bajo Campo, Alto
Campo, El Tarraconés y La Ribera
d Ebre.

En total, la superficie ampa-
rada es de 291.003 hectareas,
de las que 126.619 correspon-
den a superficie cultivada con
23.528 ha de olivos.

Igualmente, el namero de
agricultores inscritos en la Deno-
minacion ronda, segun su presi-
dente, los 6.000. mientras que el
numero de almazaras es yade 35
y el nimero de envasadoras es
19.

De cara a un futuro inmedia-
to, enla DOP Siurana se esta pen-
sando ya en la ampliacién de la
zona amparada a otros munici-
pios limitrofes, aunque antes de
es0 habra que comprobar —como
advierte Josep Baigés- que se
cumplen las condiciones exigidas
por el reglamento de la Denomi-
nacion. M

» Las otras DOP catalanas del aceite.

Ademas de la DOP Siurana, que qued6 formalmente constituida en
1979, hay otra denominacién de origen catalana que es incluso
mas antigua: la DOP Les Garrigues, en Lleida. Aungue el reconoci-
miento de la Unién Europea no llegd hasta 1977, esta Denomina-
cion estaba funcionando desde unos afnos antes con el nombre de
Borjas Blancas y fue en 1996 cuando decidieron cambiar de nom-
bre.

Les Garrigues ampara las producciones de aceite de oliva virgen
de la zona de produccion situada al sur de la provincia de Lleida y
que estéa constituida por la comarca del mismo nombre y por varios
municipios de las comarcas limitrofes de L™ Urgell y El Segria. En to-
tal, la superficie amparada ronda las 33.000 hectareas.

En esta zona, se ampara la produccion obtenida de las variedades
Aberquina y Verdiell, con caracteristicas de acidez, impurezas,
etc., muy similares a las del aceite de Siurana.

La produccién media en esta Denominacion es de unos 4 millones
de kilogramos de aceite, aungue en las (ltimas cosechas esta ci-
fra se ha visto ampliamente superada.

Al margen de las DOP de aceite que ya existen, el Gobierno catalan
lleva tiempo intentando sacar adelante otras dos denominaciones
de origen protegidas para sus aceite; Oli del Baix Ebre-Montsia y
Oli de Terra Alta, m
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¢La visibilidad? De verdad,
excelente. (El interior?
Disefado en torno al
conductor en funcion de la
maxima ergonomia y del
asiento mas confortable.
Anadale los nuevos motores
verdes, la alta tecnologia, el
toque clasico de la familia
Landini, atractivo y
agresivo. Podria bastar todo
esto para hacer de los
Legend los primeros en su
categoria. Pero hay mas: la
disponibilidad ahora de la
nueva version de 180 CV,
una potencia de la
naturaleza capaz de
prestaciones en cualquier
tiempo y en las condiciones
mas dificiles, en cualquier
terreno.

Legend New Generation
modeln  Top/Deltasix  Top/Deltasix Top/Deltasix Top/Deltasix Top/Deltasix

patencia CV/KW DIN 116/85 126/93 140/103 161/118 176/129
cilindros 6/Turbo 6/Turbo 6/Turbo 6/Turbo 6/Turbo
ransmisiones fop Powersix + super-reduclora + inversor 72A + 72R ‘f
Deltasix Deltasix + super-reductora + inversor 102A + 36R z
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El Ejido cuenta con una planta de reciclaje de
residuos agricolas innovadora a nivel europeo

Los productos obtenidos destinados a consumo animal llevardan la certificacion de calidad

a planta de Reciclaje y

Tratamiento de Resi-

duos Agricolas de Ejido

Medio Ambiente ya

esta funcionando a ple-
no rendimiento, tras un periodo
de adaptacion después de la re-
novacion y ampliacion de la plan-
ta, finalizada en noviembre de
2001. La inversion realizada,
3,01 millones de euros, se hatra-
ducido en una mejora sustancial
de la planta, puesto que de los
50.000 m* que trataba desde
que inicio su actividad en 1994,
con la nueva remodelacion espe-
ra atender una media de 60.000
camiones de residuos proceden-
tes del Poniente almeriense. El
objetivo es reciclar todo 1o que en-
tre, puesto que las nuevas insta-
laciones, que cuentan con una
superficie de 12 hectéreas, tie-
nen una capacidad para 500.000
m* de restos vegetales, 1 millon
de envases fitosanitarios y 40 mi-
llones de kilos de frutos.

En esta realidad empresa-
rial, impulsada por el Ayunta-
miento de El Ejido, participan
los principales recogedores de
residuos agricolas de esta zona
y Tecmed, una de las principales
empresas del mercado medio-
ambiental espanol.

En cuanto a los gastos gene-

rados en la recogida y
reciclado, Tecmed finan-
cia los gastos que se
puedan producir en la
planta, lo que ha su-
puesto una media apro-
ximada de 1,8 millones
de euros {300 millones
de pesetas), mas la in-
version realizada en la
remodelacion de la plan-
ta (3,01 millones de eu-
ros).

Eltratamiento de los
residuos generados en
las explotaciones agri-
colas viene determina-
da como obligacion me-
dio ambiental en el am-
bito internacional. Por
ello, todos los sectores
implicados, desde las
administraciones hasta
los agricultores y empre-
sarios, deben esforzar-
se por conseguirlo.

El objetivo persegui-
do es que los propios producto-

res de residuos paguen una pe-

guena cantidad por el tratamien-
to y poder vender el producto re-
sultante a los productores.
Frente a otras formas de tra-
tamiento de estos residuos,
como puede ser la incineracion,

gasificacion o el compostaje ae-

En las nuevas instalaciones se han invertido 3,01 millones de euros.
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La planta tiene la Certificacion 1SO 9002 de AENOR.

bles de invernadero
como plasticos, mallas
0 plantas, recipientes y
embalajes de fertilizan-
tesy pesticidasy, en ge-
neral, todo lo que gene-
re la actividad normal de
una explotacion agrico-
la, a excepcion de es-
combros y material de
derribo.

La Planta de Recicla-
jey Tratamiento de Resi-
duos Agricolas, desde
que recoge los residuos
hasta que obtiene el
producto transformado
sigue cinco procesos di-
ferentes: seleccion y se-
paracion de los resi-
duos, compostaje del
residuo organico, prepa-
racion y ensilado del fo-
rraje para ganado y tra-
tamiento diferenciado

rObico, este proceso de reciclado
desarrollado en la planta de Ejido
Medio Ambiente es el que esta
obteniendo mejores resultados
en cuanto a aprovechamiento de
los materiales.

Todo ello es el resultado de
un acuerdo de colaboracion entre
Ejido Medio Ambiente y la Univer-
sidad de Almeria, para desarro-
llar aplicaciones alternativas al
reciclado de residuos agricolas
que conlleven un proceso mas
sencillo y con un coste minimo.

A nivel europeo, sbélo Holanda
cuenta con unas instalaciones si-
milares, por lo que esta planta
puede servir de referencia para
futuros proyectos.

Gestion y
Halarmenio

Los principales residuos a tra-
tar son, desperdicios y residuos
de la produccion, restos degrada-

para los envases de pro-
ductos fitosanitarios y
fabricacion de sustratos organi-
COS.

Una vez que entran los resi-
duos, se inicia el proceso con la
seleccion y separacion en cuatro
grupos: envases contaminados,
matas sin cuerda. matas con
cuerda y plasticos. maderas y
metales. A continuacion, 10s en-
vases contaminados como [0s
plasticos, maderas y metales se
preparan para enviarlos alos cen-
tros especializados de reciclaje.
Al mismo tiempo y por otro lado,
los elementos separados en las
matas sin cuerdas se destinaran
a dos productos finales diferen-
tes. o bien son triturados y con-
vertidos en abono o se destinan
a uso ganadero mediante un pro-
ceso de ensilado.Finalmente, 10s
materiales que previamente se
han separado en la cadena en
matas con cuerdas, vuelven a ser
divididos en materiales no recu-
perables, en plasticos y en mate-




medio ambiente

La planta tlene capacidad para 500.000 m? de restos vegetales, 1 millon de envases fitosanitarios y 40 millones de kilos de frutos.

riales triturables, en cuyo caso el
producto final podra emplearse
como aprovechamiento ganade-
ro 0 ser sometido a una inocula-
cién biologica que pasara al com-
postaje para obtener el compost.

La salida comercial de los
productos resultantes no esta
previamente contratada ni con
empresas ni agricultores puesto
que varia de la enmienda organi-

ca que se produzca pero, en cual-
quier caso, hasta el momento
han faltado existencias para
atender toda la demanda genera-
da.

Calidad certihicada

Recientemente, el departa-
mento de Biologia Aplicada de la
Universidad de Almeria y los res-

ponsables de esta planta de tra-
tamiento de residuos agricolas
han firmado un convenio segin el
cual la Universidad se encargara
de certificar la calidad y el poder
nutricional del producto final con-
seguido, tras el proceso de ensi-
lado, destinado al consumo ani-
mal.

Las nuevas instalaciones ya
han obtenido de AENOR la Certifi-

cacion ISO 9002, que garantiza
la calidad y seguridad de todos
estos procesos.

Esta certificacion marcara la
diferencia y distinguira a estos
productos por su calidad frente a
otros paises productores, que no
pueden asegurar cumplir las exi-
gencias del mercado europeo,
por carecer de cualquier tipo de
certificacion. ® Estrella Martin
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En el Recinto Ferial de VILAGARCIA DE AROUSA (Pontevedra) del 11 al 13 abril de 2002.
Convocado bajo los auspicios del Excmo. Sr. Presidente del Gobierno, cinco Ministerios, la Xunta de Galicia
y mas de 100 Organismosy Entidades de dambito nacional, internacional y supranacional.

Ademas durante el Certamen:

- Forointernacional sobre aprovechamiento de recursos forestales.
- Conferenciainternacional sobre mecanizacion y seguridad en los trabajos forestales.

- Conferencia mundial de prevencion y extincion de incendios forestales y regenracion de zonas afectadas.

Todo ello en el magnifico entorno que ofrece Galicia con sus 2 millones de Has. de monte, una produccién anual
de 6 millones de m3 de madera, mas del 50% de la que se corta en Espaia, ocupando alrededor de 10.000 per-
sonas, con una facturacién anual de 1.100 millones de euros.

Coordinacién de FIREFOR en Espafia: CONDINTER. Apdo. de correos: 3.123. 50080-ZARAGOZA. Tefs: (34)976276731-
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Las ayudas a la contratacion de seguros para
cereales vuelven a aumentar esta campana

El plazo para la mayoria de las lineas de seguros se abrid el pasado 1 de marzo

omo cada ano, a co-
mienzos de marzo se
inici6 el plazo para con-
tratar los seguros com-
binados de cereales de
invierno y primavera, asi como la
pbéliza multicultivo para herba-
ceos extensivos, el seguro de
paja para cereales de inviernoy el
seguro para la colza. En general,
en la campana de este ano no se
han introducido grandes modifi-
caciones con respecto al Plan
2001, con la excepcion del incre-
mento de las subvenciones.

En este sentido, para la ac-
tual campana se incrementan las
ayudas a la contratacion del se-
guro agrario del 5% al 7% para
aquellos agricultores que ya hu-
bieran asegurado su cosecha en
los dos anos anteriores.

Con esta medida, la Adminis-
tracion pretende fomentar la fide-
lidad a la contratacion de los agri-
cultores para evitar que, como
pasa con el seguro combinado de
cereales, l0s asegurados cam-
hien de ano en ano dependiendo
de las condiciones meteorologi-
cas (se contrata mas en anos de
lluvias que en ano secos).

El seguro combinado para ce-
reales de invierno es el tradicio-
nal seguro que cubre estas pro-
ducciones contra los riesgos de

pedrisco, incendio, danos por llu-
vias torrenciales y persistentes,
inundaciones y vientos huracana-
dos. En la campana 2002 se ha
establecido una subvencion méa-
xima para los que hayan contrata-
do este seguro enlas dos dltimas
campanas del 22%, mientras que
para el resto la subvencion maxi-
ma queda en el 20%, como en el
pasado ano. En cuanto a los ce-
reales de primavera, el Plan para
este ano establece los mismos
porcentajes de ayudas.

Ademés de estos dos segu-
ros individuales, cada una de las
producciones de herbaceos ex-
tensivos pueden asegurarse tam-
bién mediante la llamada Poliza
Multicultivo con la Pdliza de Ex-
plotacion, modalidades de segu-
ro creadas para agilizar y facilitar
la concentracion y para aumentar
el grado de proteccion de los pro-
ductores.

il v

La Poliza Multicultivo cuenta
para esta campana con una sub-
vencion maxima por parte de
ENESA de hasta el 24%, dos pun-
tos mas que en el pasado ano.
Con este seguro se garantizan
mediante una Unica declaracion,
las siguientes producciones: tri-

go, cebada, avena, centeno, triti-
cale y sus mezclas (que se cu-
bren contra los danos producidos
por el pedrisco, las lluvias persis-
tentes, los vientos huracanadosy
otros danos excepcionales); el
maiz y el sorgo (que se cubren
contra los incendios, lluvias per-
sistentes y torrenciales); las dis-
tintas variedades de legumino-
sas piensoy grano; lacolzay el gi-
rasol, tanto para ia obtencion de
aceite como para consumo hu-
mano directo o para cualquier
otro destino.

Para suscribir esta Poliza es
obligatorio asegurar al menos
dos de estas producciones, algo
que por otra parte no es proble-
matico sitenemos en cuanta que
las subvenciones son mayores y
las coberturas son las mismas
que en los seguros combinados.

Ademas de estas lineas, el
sector del cereal también cuenta
con dos importantes lineas de
seguros para cubrir sus cose-
chas: los integrales y los seguros
de explotacion.

Los primeros inician su perio-
do de contratacion en el mes de
marzo y cuentan para esta cam-
pana con una subvencidon maxi-
ma de hasta el 45% de su coste
(sOlo si se ha suscrito el seguro
en las dos Ultimas campanas).

El Integral es un seguro con el
que se pueden asegurar todas
las explotaciones que cultiven ce-
reales de invierno y aquellas don-
de se cultiven leguminosas para
el consumo humano y para pien-
s0, siempre que el destino seala
obtencion de grano y se cultiven
en secano. Tanto para cereales
como para leguminosas, con
este seguro se cubre la pérdida
de produccion causada por cual-
quier factor que obedezca a fend-
menos que no pueden ser nor-
malmente controlados por el agri-
cultor, inclusive el pedrisco y 1os
incendios.

Con respecto al seguro de ex-
plotaciones, el plazo de contrata-
cion se abre en septiembre y para
esta campana cuenta con una
subvencion maxima de hasta el
54% del coste del seguro. @

n respuesta a las demandas del sec-
tor productor, el Ministerio de Agricul-
tura, Pesca y Alimentacién decidio a
finales del pasado ano incluir en el Plan

Anual de Seguros Agrarios 2002 una linea
especifica para la patata, produccion gue
hasta ahora sélo podia asegurarse por me-
dio de la Tarifa General.

Para asegurar la produccion de patata
se ha elegido un seguro combinado de ries-
gos, mediante el que se cubre la produc-
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cién contra los danos causados por €l pe-
drisco, contra los danos excepcionales ori-
ginados por una inundacion, lluvias torren-
cial, lluvias persistentes y vientos.

Al igual que para la lechuga, la coliflor y
el broculi, el plazo para contratar este se-
guro se inicid a primeros de marzo.

La subvencién maxima a la que podran
acceder los productores de patata que se
acojan al nuevo seguro es del 36% sobre el
coste total del mismo, un porcentaje que

se encuentra entre los mas altos del grupo
de las hortalizas. De este porcentaje, un
10% corresponde a la subvencion base; un
5% a las ayudas por contratacion colectiva;
un 14% dependen de las caracteristicas
del asegurado y el porcentaje restante de-
pende de si el productor asegurd en anos
anteriores su cosecha o no. A estos por-
centajes de ayuda podran sumarse otros
concedidos por las Administraciones regio-
nales. ®
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Cooperativa La Purisima, mas de
50 anos produciendo vino

En sus instalaciones conviven las nuevas tecnologias con las tradicionales técnicas de produccion

La Cooperativa del Vino La Purisima
fue creada hace mas de 50 aiios en la
localidad Murciana de Yecla por un
grupo de agricultores. En la
actualidad conjuga el control mas
exigente que aporta la nueva
tecnologia con la tradicion y el buen
hacer de sus mas de 50 aiios de
historia. Ademas, los socios de esta
cooperativa tampoco se han quedado
atrds en el proceso de evolucion
tecnologica y han ido adquiriendo
nuevos sistemas, equipos, variedades
y procesos que han ido mejorando
poco a poco su produccion, eso si, sin
olvidar la calidad.

Ricardo Miguelanez.
Ingeniero Agrobnomo.

a Denominacion de Origen Yecla

esta situada en el Nordeste de la re-

gion de Murcia, en la comarca del Al

tiplano, en el municipio del mismo

nombre, una zona donde el vifedo
se asienta sobre un relieve ondulado a una al-
titud que varia entre los 400 y los 900 metros
sobre el nivel del mar.

La tradicion vitivinicola de Yecla data de
tiempos inmemoriales y se remanta a los feni-
¢ios. Ya en la época de los arabes eran abun-
dantes los vinedos en esta zona, que habian
sido plantados muchos anos atras, y en el si-
glo VIl las cronicas de Felipe Il consideran a la
produccion de este lugar “Bodega Mayor”.

El clima es continental, con inviernos muy
frios y veranos muy calurosos y el suelo esta
formado por rocas calizas con suelos profun-
dos de buena permeabilidad. Estas caracte-
risticas les permiten reducir el nGmero de tra-
tamientos a realizar sobre los cultivos, lo que
posibilita la proximidad del producto obtenido
de estas cepas a o que se considera ecologi-
co. En este sentido, ya hay un buen nimero de
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hectareas que han apostado por este tipo de
produccion.

Esta D.O. comprende exclusivamente el
término municipal de Yecla, lo que representa
aproximadamente unas 4.260 hectareas de
vinedo. La Purisima es una de las cuatro bo-
degas adscritas al Consejo Regulador y sus
socios fueron parte importante en la constitu-
cién de éste y en la elaboracién de los Regla-
mentos iniciales del mismo.

Importante papel de
La Purisima en la D.0.

La cooperativa la Purisima se fundo en
1953, cuando, como en muchos lugares de
nuestra geografia nacional, un grupo de agri-

El presidente de la cooperativa, Pascual
Molina, y el responsable de control de
calidad, Pedro Azorin, nos acompanaron
en nuestra visita de campo.

cultores se unié para elaborar sus
vinos en comun. Desde entonces
hasta ahora el cambio ha sido no-
table, ya que han llevado a cabo
una seleccion de las mejores
uvas de sus variedades autocto-
nas, a la par que han ido adaptan-
do sus instalaciones a las mas
modernas técnicas de elabora-
cion.

En la actualidad esta integrada por unos
1.200 socios, muchos de los cuales son agri-
cultores a tiempo parcial, aunque también hay
otros que trabajan mas de 80 hectareas, lo
que demuestra que hay gran variabilidad.

Enla actualidad esta cooperativaemplea a
unas 17 personas fijas, mas otras seis o siete
en época de campana, entre endlogos, bode-
gueros, Administrativos, comerciales y otros.

Los sistemas de produccion en la vina se
encuentran bastante avanzados, principal-
mente en regadio donde la espaldera es pre-
dominante, mientras que en secano las plan-
taciones se encuentran establecidas en vaso.

Las variedades tintas suponen mas del
90% del total en esta zona. La Monastrell es la
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La vendimia se realiza en el momento 6ptimo y se entrega inmediatamente en la cooperativa.

tipica del lugar, representa el 85% de este gru-
poy se encuentra muy aclimatada a las condi-
ciones de cultivo de Yecla. También podemos
ver otras como: Garnacha tinta, Garnacha tin-
torera, Tempranillo, Merlot, Cabernet Sauvig-
non y Shyrah. Entre las blancas, destaca por
suimplantacion Airen, acompanada por las va-
riedades Merseguera, Macabeo y Malvasia.

La cooperativa abarca una superficie de
4.000 hectareas, de las cuales 2.500 estan
incluidas enla D.0. Aproximadamente el 60 %
se encuentran en secanoy el resto en regadio.

Cuando se habla de los viredos de Yecla
hay que diferenciar dos subzonas que mas o
menos se reparten al 50%:

- Campo Arriba, una parte del municipio
que se encuentra entre 650 y 900 metros so-
bre el nivel del mar, 300 ¢ 400 metros mas
alto que el resto del mismo, donde predomina

el cultivo en secano. Aqui se cultivan principal-
mente las variedades Monastrell, Cencibel y
Airen, a una densidad de plantacion de 1.100-
1.800 cepas/hay de donde se recogen unos
3.500-4.000 kg/ha de graduacion alcoholica
de hasta 14,5°.

- Campo Abagjo se encuentra a una altitud
de 450 y 550 metros sobre el nivel del mar, y
el cultivo de la vina en espaldera con regadio
es aqui primordial. En esta parte se cultivan
principalmente las variedades Monastrell, Ca-
bernet Sauvignon, Macabeo, Merseguera y
otras, a una densidad de plantacion de 1.600-
1.800 cepas/ha, recogiendo unos 5.500-
6.500 kg/ha de graduacion alcohdlica de has-
ta 129 en los tintos y 11,5 en las variedades
blancas.

Debido a estos factores relacionados con
la altitud, la fecha de recoleccion es diferente

en cada subzona. La vendimia comienza a
principios de septiembre en Campo Abajo, 1o
que permite a la cooperativa realizar esta ope-
racion de forma escalonada.

Ademas, el servicio técnico de La Purisi-
ma, a través de los analisis de las muestras
que los agricultores llevan al laboratorio, es el
que decide cuando una parcela esta en esta-
do 6ptimo de maduracion. Esto les ofrece la
posibilidad de seleccionar la materia prima en
campo y posteriormente decidir, en funcion de
los parametros de calidad, el depdsito al que
debe dirigirse para asi controlar todo el poste-
rior proceso de elaboracion.

Destacar que en algunas ocasiones l0s $o-
Cios optan por realizar una prepoda mecaniza-
da, que es seguida por una poda tradicional
que armonice los criterios establecidos en
esta zona.
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La nave de crianza acoge unas 700 barricas de roble.

Por otro lado, la vendimia se realiza en un
porcentaje del 10% a maquina, aunque las
uvas que se destinan a la elaboracion de vino
de crianza siempre se vendimian a mano para
asegurar que este producto se obtiene con la
mejor materia prima.

Avances en los mélodos de
elaboracion
El método de elaboracion del vino ha evo-
lucionado también mucho en los Gltimos
anos. En unas instalaciones proximas a las
de la actual zona de produccion, se pueden
observar un importante namero de
grandes depdsitos, ya
en desuso, donde en
los anos 70 se guarda-
ba la produccion de
unos 40 millones de kilo-
gramos de uva que en
aquellos momentos se

NT
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1glesia Viep

Desde hace unos anos han empezado are-
alizar la crianza de alguno de sus vinos. Por
ello han acondicionado una nave para este
menester y en la actualidad ya tienen unas
700 barricas de roble americano, que han
comprobado que beneficia a las cualidades de
la variedad Monastrell, aunque también se en-
cuentran experimentando con roble francés,
que probablemente mejore las caracteristicas
de Cabernet Sauvignon.

La produccion se vende a granel y embote-
llada. De la primera modalidad, aproximada-
mente el 10% esta destinado a la exportacion
y el 90% restante se vende den-

tro del pais. De la produccion
embotellada, el 20% esta sien-
do exportado en la actualidad,
aunque este porcentaje crece
cada ano, al igual que lo
hace la venta de producto
embotellado en general.
Dentro del vino embote-

) . S c A P
recogia. En la actualidad, co ! JECLA llado, La Purisima elabora
el progresivo abandono e 4 O vinos tintos, rosados y
de las vinas y otros facto- iR blancos. Las marcas co-

res sociales han hecho dis-
minuir este nimero hasta la
actual cifra que oscila entre
12y 15 millones.

Hoy en dia las instalaciones conjugan el
control mas exigente que aporta la nueva tec-
nologia con la tradicion y el buen hacer de sus
mas de 50 anos de historia. El proceso esta
controlado automaticamente, regulando la
temperatura de los dep6sitos en todo momen-
to. Cada tipo de vino recibe un tratamiento es-
pecial, en funcion de su estado de maduracion
ala entrada en bodega y como no, en algunas
ocasiones de las condiciones establecidas
por el cliente.

754
13 % vob-
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merciales que elabora

son: Estio, un vino joven,
Calp {(que puede serjovenoenel
caso de tinto sometido a un ligero periodo de
barrica) e Iglesia Vieja (crianza). Este Gitimo
ha obtenido ya varios premios a nivel nacional
e internacional, como el Zarcillo de plata, en
Valladolid, u otro en el Concurso Internacional
de Vino de Tesalbnica en Grecia, mientras que
el Calp obtuvo también un Zarcillo de bronce
en Valladolid.

La comercializacion de estos vinos es ac-
tualmente una de las labores mas importan-
tes. En este caso, se realiza a través de una
red de distribuidores que ha creado la coope-

El control de la uva en campo les permite conocer el
momento optimo de vendimia.

rativa o bien mediante comerciantes que ven-
den este producto, pero siempre de forma ex-
clusiva.

Otras lineas de produccion y
proyectos luturos

La cooperativa La Purisima cuenta con una
almazara para la elaboracion exclusiva de
aceite de oliva virgen, con una capacidad de
produccion de unos dos millones de kilos.

La variedad de olivar mas adaptada a la
zonay que por tanto predomina es la Cornica-
bra, aunque también se han introducido Qlti-
mamente Arbequina y Picual, que produce en
estos parajes un aceite mas amargo, diferen-
te del que los agricultores estaban acostum-
brados a obtener.

Aproximadamente el 65% de los agriculto-
res que cultivan sus vinas tienen también oli-
vary por tanto han de alternar y coordinar las
labores en ambos cultivos. Algunos socios de
la cooperativa han optado en los Ultimos anos
por plantaciones superintensivas de olivos,
aunque todavia no estan en produccion.

En definitiva, se puede comprobar como
alternan estos dos cultivos en muchas de las
explotaciones de l0s cooperativistas, donde
queda patente la inversion que han tenido que
realizar para la automatizacion del riego y para
la implantacion de nuevas cepas de calidad.

Ademas, La Purisima esta llevando a cabo
un proyecto de instalacion de 18 depositos au-
tovinificadores de 100.000 litros cada uno,
10 de los cuales ya estan funcionando y que
sirven para controlar el tiempo de remontado,
la temperaturay ademas, realiza de forma au-
tomatica el descube.

Por Gltimo y para concluir, la Denominacion
de Origen Yecla, se encuentra en pleno proce-
so emergente, tanto en lo referente a la pro-
duccion como a la promocion, estando pre-
sentes en ferias nacionales e internacionales,
através de la Consejeria de Agriculturay de la
Camara de Comercio, para dar a conocer este
producto que ano tras ano va obteniendo mas
prestigio, tanto dentro como fuera de nuestro
pais. @
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Variedades recomendadas por
Aimcra para siembra de primavera

La mejora del cultivo ha permitido ahorrar anualmente 240 millones de euros

El incremento notable y sostenido de
rendimientos que esta obteniendo el
cultivo de la remolacha azucarera en
estos altimos quince anos es
espectacular. Se ha pasado de
cantidades del orden de 7 1toneladas
de azacar/ha a mas de 12; o sea,
practicamente se ha doblado. Exte
incremento es consecuencia de
numerosas mejoras en el cultivo:
alternativa, preparacion del suelo,
riego, proteccion sanitaria, eic., y
obviamente variedades.

Angel Sanz Saez.
Ingeniero Agronomo

na valoracién que se suele hacer
con otros cultivos de regadio es
que el incremento es atribuible en
un 50% a la mejora genética de las
variedades. A nivel nacional, de
las 200.000 ha que se sembraban, se ha pa-
sado a 100.000 ha para producir la misma
cantidad total de azlUcar. Ha habido un aho-
rro del orden de 100.000 ha, que con unos
gastos estimados en 2.400 euros/ha da

dad vegetal con la creacion de variedades to-
lerantes a diversas enfermedades, que no
tienen solucidon via tratamientos quimicos.
Dada, por ejemplo, la importancia de la rizo-
mania por su gravedad y por su rapida ex-
pansion en el area de siembra primaveral, el
cultivo de la remolacha habria desaparecido
de no haber sido creadas variedades tole-
rantes y que han dado una solucion, se pue-
de decir que perfecta. Ultimamente ya hay al-
gunas variedades doble tolerantes a rizoma-
nia-rizoctonia. Aungue no tan espectaculares
estan conseguidas tolerancias a otras pato-
logias p.e. nematodos. La via de la mejora
varietal no ha hecho mas que tomar un nue-
vo impulso y es de esperar la creacion de va-
riedades con otras tolerancias anadidas que
permita la solucion a determinadas patolo-
gias, que o bien no tienen tratamiento quimi-
co, o teniéndolo, requieren actualmente el
empleo de grandes cantidades de pestici-
das. Son miles de toneladas de pesticidas
los que se aplican anualmente al suelo. De
todo esto, ya hay mucho conseguido y a con-
seguir.

Lista de variedades recomendadas
en siembra primaveral para tietras
libres de rizomama

AIMCRA viene realizando cada ano una co-
leccibn de ensayos para proponer una lista de
variedades recomendadas basada en el re-
sultado de los tres Ultimos anos.

La lista para la siembra de este ano 2002
es la siguiente, ordenada al azar:

Orbis - Estepa - Vanessa - Soraya - Dax -
Alud - Ramona - Arminda - Clipper - Winner -
Adonis - Toscana - Mosaik - Elisa - Midas -
Rhapsodie.

Las nuevas variedades

Por llevar s6lo dos anos de ensayos en
condiciones de sanidad, se citan como nue-
vas variedades de interés, las siguientes:

Golosa - Fakir - Lugano - Millenium - Plata -
Pepite - Ave - Brigitta.

En el grafico 1 “Regularidad de las va-
riedades de tierras libres de rizomania” se
expone la variacién del indice Economico

TABLA 1.- RESULTADOS MEDIOS EN LOS ANOS 1999, 2000 Y 2001 DE
VARIEDADES RECOMENDADAS EN TIERRAS LIBRES DE RIZOMANIA

RESULTADOS DE LAS VARIEDADES RECOMENDADAS

, . Variedad C.comercial Peso Pol % Azucar/ha I.LE.A. ICI

como ahorro los nada despreciables 240 mi-
llones de euros anuales, de los cuales 120 5, oo (auses800) Kws 107,38 9954 10678 106,63 100,64
millones corresponderian a la mejora de las 59 _opys Strube 101,22 103,34 10451 10596 1011
variedades. , 560.- Estepa (h 66354) Vanderhave 10501 99,83 10474 10488 10025

También debe valorarse la mejoraque se gy, gy Strube 10512 10012 1053 10455 100,16
esta ob,ten:endp en la calidad tecnologica 378.- Ramona Kws 106,97 99,19 106.13 10425 100,45
de, la raiz, que tiene como resultado extra_er 403 Elisa (kws e457) Kws 107,14 98,45 105,44 10413 99,39
mas azlcar blanco ({anvasable) sobre '? MIS— g61.- Alud (hi 0011) Hilleshog 106,42 98,25 104,49 10381 99,86
ma cantidad de azUcar bruto, ademas de ‘18" Rhansndi Strube 10347 100,24 403,33 1036 100,36

disminuir notablemente la cantidad de sub-
productos; algunos de los cuales son de di-
ficil eliminacion y de fuerte impacto medio-
ambiental.

try

Mejora genética de variedades, sanidad
vegetal y medio ambiente

La mejora de variedades ha resuelto es-
tos ultimos anos serios problemas de sani-
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Agricultor de un ano a otro.

Los valores estan expresados en porcen-
taje respecto a los testigos (Orbis, Loretta y
Claudia) cuya produccién media fue de
109.98 t/ha; 16.36 grados de riqueza e IEA
de 112.99t/ha.

Como criterio de recomendacion se ha uti-
lizado el IEA (indice Econémico Agricultor) que
es el equivalente en pesetas a toneladas de
16 grados, teniendo en cuenta la valoracion
de laraiz segln la escala de pago por riqueza.

ICI (indice de calidad Industrial) expresa el

porcentaje de azlcar blanco (envasable) so-
bre el azGcar bruto que contiene la raiz.

Lista de vaniedades recomendadas
lolerantes a rizomania

AIMCRA también viene realizando cada
ano una coleccion de ensayos en tierras in-
fectadas con el virus de la rizomania.

La lista para la siembra de este ano es |a
siguiente, ordenada al azar:

Horizon - Ramona - Toscana - Achat - Fabio-

TABLA N® 2.- RESULTADOS MEDIOS EN LOS ANOS 1999, 2000 Y 2001 DE
VARIEDADES TOLERANTES A RIZOMANIA

RESULTADOS DE LAS VARIEDADES RECOMENDADAS

Variedad Casa comercial Peso Pol % Azuc./ha |LE.A. ICI Mencion Especial

Brigitta (kws 8131) Kws 110,05 98,98 108,95 108,47  100,8 M N
Ramona Kws 109,53 99,09 108,54 108,19 100,88 M N
Fresca (hi 0038) Hilleshog 109,33 98,88 108,12 107,72 99,67 M N
Horizon (s-1562) Ses 108,83 99,06 107,82 107,55 100,3 M N
Generosa (hi 0008) Proco 106,86 100,16 107,010 107,18 1005 M N
Alfil (hm 1576) Hilleshég 104,57 101,58 106,49 106,88 100.56 M N
Bolonia (h-46118) Van der have 109,99 97,41 107,41 10588 9964 M
Supra (hm 1575) Hilleshog 102,96 101,99 10494 10561 100,51 M N
Sherif (s-1860) Ses 110,23 96,93 106,88 105,58 99,54 M
Mondial (ds 4006) Danisco 102,48 101,8 104,21 105 100,23 M N
Toscana (ds 4002) Danisco 104,63 100,11 104,73 104,79 1004 M N
P!axa_tﬂ 9702) Strube 106,2 99,04 10511 10465 99,98 M N
inisc 10984 96,75 106,21 10435 99,18 M N

105,68 103,98 99,19 M

04,2 10373 100.44 M

103,66 100,69 M

IW] m ==

10345 10071 M

e s m

la - Brigitta - Supra - Mondial - Viriato - Elisa -
Scorpion - Generosa - Dulcinea - Fresca - Alfil -
Bolonia - Sherif - Plata - Aidaba - Flavia.

Las nuevas variedades

Por lievar solo dos anos de ensayos en
condiciones de rizomania se citan como nue-
vas variedades de interés, las siguientes:

Bermuda - Fortuna - Tenerife - Santesse -
Agile - Rempart - Dulce - Rosaly - Australia - In-
tuicion - Pursan - Satura - Avia.

En el grafico 2 “Regularidad de las varie-
dades tolerantes a rizomania” se expone la
variacion de las variedades de un ano a otro.

Tienen un alto potencial productivo.

Comparar los resultados medios de los
testigos expuestos en los grafico1y 2. Es
importante senalar que las variedades tole-
rantes a rizomania tienen, salvo excepcio-
nes, un excelente comportamiento en tie-
rras libres de rizomania, asi en la lista para
estas condiciones figuran algunas varieda-
des tolerantes. Por ello, en caso de duda, es
aconsejable el empleo de una variedad tole-
rante.

0Ojo con las alternativas cortas.

A veces, con mas frecuencia en La Man-
cha, se obtienen riquezas muy bajas (de 10 a
14° p.e.). Estos casos se producen por una
rotacidon muy corta con la remolacha, lo que
hace que el ataque de rizomania sea tan
fuerte que salta los niveles de tolerancia de
todas las variedades actuales. Para estas
tierras no hay variedades recomendadas, 1o
que hay que hacer es no sembrar “de por
vida" remolachaen ellas. Para el resto de las
tierras hay que practicar una alternativa lar-
ga, un minimo de una remolacha cada cuatro
anos. Caso facil, ya que segln se ha ex-
puesto al principio, con los altos rendimien-
tos de hoy dia, un agricultor para producir su
cupo de remolacha lo hace en la mitad de
hectareas que hace unos anos. i
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La resistencia del maiz al taladro,
objetivo prioritario para este cultivo

edades resistentes

La Mision Biologica de Galicia trabaja desde 1984 en el desarrollo de va

El taladro es la plaga mas
importante que ataca al maiz. In
Fspaiia la producen principalmente
las orugas de dos mariposas: Ostrinia
nihilalis 1bhn. v Sesamia
nonagrioides Lef. El ciclo vital y los
danos producidos son semejanies en
ambays especies, si bien es may intenso
el atague de Sesamia. Desde hace
anos los centros de investigacion
trabajan en esta plaga v en la forma
de combatirla.

Rosa Ana Malvar.
Mision Biologica de Galicia.
Consejo Superior de Investigaciones Cientificas.

as orugas de Sesamia son de color

blancoy pueden llegar a alcanzar los

4 cm, se pueden encontrar con faci-

lidad al recoger el maiz, sobre todo

si se abre alguna cana. Las orugas
de Ostrimia también son blanquecinas, aun-
que de menor tamano, y tienen unos puntos
oscuros en el dorso que permiten distinguirlas
de las larvas de Sesamia.

En las condiciones ambientales gallegas,
ambos taladros presentan dos generaciones
anuales. Las orugas soportan el invierno en
letargo y pasan al estado de pupa o ninfa en
primavera. Las mariposas vuelan en abril o
mayo y depositan los huevos en las malas
hierbas 0 en las plantas jovenes de maiz. Alos
pocos dias emergen las orugasy se alimentan
de las hojas pudiendo provocar la muerte de
la planta. Los danos ocasionados por la pri-
mera generacion, en general, no son elevados
y desde luego, desde el punto de vista econo-
mico, no se pueden comparar con las plagas
de los gusanos de suelo que ocasionalmente
atacan al maiz como los gusanos del alambre
o las rosquillas. La importancia de la primera
generacion es que permite multiplicar las po-
blaciones provocando una segunda genera-
¢ion muy abundante.
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Las orugas completan su ciclo durante la
primavera y el verano, las nuevas mariposas
vuelan a finales de julio y durante el mes de
agosto. No obstante, el vuelo de las maripo-
sas, tanto de la primera como de la segunda
generacion, esta muy influido por las condi-
ciones ambientales y se pueden capturar ma-
riposas de la primera generacion en marzo, Si
el invierno ha sido suave, y de la segunda ge-
neracion en octubre, si el verano no ha sido
caluroso. Incluso en anos en que las condicio-
nes son muy favorables puede llegar a haber
tres generaciones, pero esto no es lo habitual
en las condiciones gallegas. Tanto las mari-
posas de Ostrinia como de Sesamia tienen
habitos crepusculares teniendo una actividad
diurna minima, especialmente en el caso de
Sesamia.

Las mariposas de la segunda generacion
ponen sus huevos en las plantas de maiz, sin
duda su huésped favorito. Existe una pequena
diferencia en el lugar donde depositan los
huevos las mariposas de las dos especies ta-
ladradoras, Ostrinia los pone en el envés de
cualquier hoja mientras Sesamia los deposita
entre la vaina de la hoja y el tallo, eligiendo
casi siempre las hojas inferiores de la planta.

Planta de maiz atacada por larvas de la primera generacion de Sesamia nonagrioides.

Ciclo biologico de Sesamia nonagrioides.

En ambos casos, 10s huevos estan muy bien
protegidos de los posibles depredadores, es-
pecialmente los de Sesamia.

Las nuevas orugas pueden atacar cual-
quier parte de la planta del maiz. General-
mente, las larvas jovenes penetran hacia el in-
terior de la cana destruyendo la médula, lo
que produce el debilitamiento del talloy el en-
camado de la planta. Esto produce unas pér-




didas de rendimiento a
las que hay que sumar
el ataque directo sobre
la mazorca. Las larvas
de Ostrinia se pueden
encontrar en cualquier
parte de la cana del
maiz incluso suelen
atacar el penacho pro-
duciendo la caida de la
inflorescencia mascu-
= ~lina. Cuando las larvas

atacanlamazorca sue-
len introducirse por el apice punta. Las larvas de Sesamia prefieren la
parte inferior de la cana, también atacan la mazorca pero en este caso
el dano comienza por labase y las larvas alcanzan el grano a traves del
pedunculo. Sesamia. en general, es mucho mas voraz que Ostriniay en
Galicia. donde en los Gltimos anos el taladro mas abundante ha sido
Sesamia. se han detectado pérdidas del rendimiento superiores al
307%.

Ataque de las orugas sobre mazorcas de maiz dulce

Mutodos de control

El control de la plaga del taladro se ha intentado por diversos mé-
todos: control quimico (utilizando insecticidas). agronomico {(cambian-
do las préacticas culturales). bioldgico (utilizando parasitos de las lar-
vas 0 huevos) y control genético (desarrollando plantas transgénicas
resistentes o variedades resistentes al ataque de la plaga). Cada mé-
todo debe contribuir en distinta medida a la disminucion del efecto de
la plagay. en ningun caso. un método tiene que excluir a los demas.

La utilizacion de insecticidas es especialmente ineficaz para ei con-
trol de esta plaga. puesto que las larvas viven la mayor parte del tiem-
po en el interior de la cana. Ademas. los insecticidas tienen el proble-
ma de que tanto ellos mismos como sus residuos pueden ser tdxicos
para otros organismos beneficiosos e incluso para la salud humana.
La utilizacion de dosis inadecuadas puede también ser danino para el
propio cultivo.

El control agronomico es faciimente compatible con otros méto-
dos, por ejemplo en el maiz. en las condiciones gallegas. seria conve-
niente realizar siembras tempranas para evitar el ataque de la segun-
da generacion de los taladros. Esta tiene su pico a finales de agosto.
y en ese momento 1as plantas de maiz que se sembraron temprano se
encontraran en un estado de desarrollo en el que los danos produci-
dos por la plaga serian menores. Por otra parte. en ocasiones una la-
bor oportuna reduce la poblacion del agente productor de la plaga. asi
para reducir las poblaciones de los taladros se recomienda arrancar
el rastrojo y quemarlo o triturarlo. No obstante, la eficacia de esta téc-
nica puede ser limitada ya que parte de las larvas se encuentran fue-
ra del cultivo. Hay que tener en cuenta que esta practica puede tener
efectos perjudiciales puesto que pueden eliminarse también ciertos
parasitos de las larvas. que podrian ser eficaces en el control biologi-
co de la plaga.

Como control o lucha biologica se entiende cualquier método que
emplee a otros seres vivos o sustancias derivadas de éstos para con-
trolar los factores bioticos que pueden producir danos en un cultivo. La
utilizacion de parasitos y depredadores para controlar plagas de insec-
tos se ha utilizado con éxito en muchos casos. Por ejemplo. el uso de
Trychogramma spp. ha dado buenos resultados en la lucha contra Os-
trinia nubilalis pero no se ha probado contra Sesamia. No obstante se
sabe que en las condiciones gallegas el indice natural de parasitoides
que afectan alas larvas taladradoras es muy bajo especialmente en el
caso de Sesamia.

THONZANN A
SEMILLAS

TODO UN CAMPO DE POSIBILIDADES

En constante
investigacion para ofrecerles lo
mejor calided de semillas
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PANORAMA, OLIMPIC,

WESLEY, PELETON,
MONTBLANC, ELGON, REVITAL
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Ataque de las orugas sobre mazorcas de maiz, se
observa también la infeccion de hongos

Por todo ello la utilizacion de variedades
resistentes parece un método 6ptimo para el
control de la plaga. Actualmente existen varie-
dades de maiz a las gue se les han introduci-
do genes de Bacillus thurigiensis responsa-
bles de la sintesis de una proteina que mata a
las larvas de los taladros. Se ha probado con
éxito la eficacia de esta toxina y el maiz Bt se
cultiva en zonas de ciclos largos como en el
Valle de Ebro pero para zonas de ciclo corto
como Galicia todavia no estan disponibles hi-
bridos trasgénicos comerciales. No obstante,
la utilizacion de plantas transgénicas no esta
exenta de problemas como son la estabilidad
de la transformacion, la posible aparicion de
poblaciones del insecto resistentes ala

tas localidades de la provincia de Pontevedra.
En cada parcela se abren 50 canas y se cuen-
tan e identifican las larvas que se encuentran
en las plantas de maiz. Ademas, en cada par-
cela se disponen trampas con feromonas de
Sesamia nonagrioides y de Ostrinia nubilalis
para capturar a las mariposas macho y cono-
cer en que época se produce el vuelo de és-
tas. Asi, con respecto ala plaga, se sabe que:
la producen las larvas de Sesamiay Ostrinia,
en Pontevedra las larvas de Sesamia son las
mas abundantes, la plaga es mucho mas in-
tensa en las localidades costeras que en las
zonas altas, la abundancia de las orugas, es-
pecialmente de Sesamia, depende de las con-
diciones ambientales y que la intensidad de la
plagay, por tanto, del dano producido es terri-
blemente variable en el tiempo.

El segundo paso consiste en identificar va-
riedades de maiz que puedan resistir el ata-
que de la plaga, es decir, que tengan menos
dano (resistencia en sentido estricto) o que
tengan buenos rendimientos cuando la inten-
sidad del ataque sea muy grande (tolerancia).
Para ello, se han realizado diversas evaluacio-
nes de material, las primeras en condiciones
de infestacion natural. Las distintas varieda-
des se sembraron en una localidad donde el
ataque suele ser intenso y se tomaron carac-
teres como la longitud de las galerias produci-
das por los taladros, danos producidos sobre
la mazorca, rendimiento, etc. El problema es

toxina, el posible efecto negativo sobre
el rendimientoy su repercusion sobre el
medio ambiente. Ademas, en el marco
de la agricultura ecoldgica no esta per-
mitido cultivar organismos modificados
genéticamente.

Por otra parte, el desarrollo de va-
riedades de maiz resistentes ala plaga
utilizando métodos de mejora genética
convencional puede contribuir eficaz-
mente al control de la plaga. Por ello, en
la Mision Biologica de Galicia, se inicio
en 1984 y se establecid en 1990 una Ii-
nea de investigacion sobre la dinamica
de la plaga del taladro y el desarrolio de
variedades resistentes que ha sido fi-
nanciada por diversos proyectos de la
Xunta de Galicia y de la Comision Inter-
ministerial de Ciencia y Tecnologia.

Lineas de investigacion

El primer paso consistio en identifi-
car los agentes causantes de la plagay
estudiar la dinamica de los mismos.
Para ello se realizan desde 1991 mues-
treos periddicos durante la época del
cultivo del maiz (desde mayo hasta no-
viembre) en cuatro parcelas de distin-
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Larvas de Ostrinia nubilalis.

Larvas de Sesamia y Ostrinia en la caha de maiz.

B e ———

Mazorcas con el zuro danado por el ataque
de los taladros.

que cuando se evalua material en condiciones
de infestacion natural se puede considerar re-
sistente una variedad que por azar no fuese
atacada por las larvas. Para evitar ese proble-
ma, s necesario evaluar el material pero con
infestacion artificial. Sobre varias plantas de
cadavaredad se ponen huevos de Sesamia 0
de Ostrinia, y después de permitir el desarro-
llo larvario (aproximadamente dos meses) se
toman sobre esas plantas los caracteres de
interés. De esta forma si una variedad mues-
tra poco dano es que realmente es resistente.

Ya se han evaluado varias poblaciones lo-
cales espanolas, la coleccion de lineas puras
de maiz de la Mision Biologica de Galiciay re-
cientemente la coleccion nuclear de va-
riedades europeas, que esta constitui-
da por 96 poblaciones de maiz proce-
dente de distintos paises de Europa,
donde este cultivo es importante (Gre-
cia, ltalia, Alemania, Francia , Portugal y
Espana). Estas evaluaciones nos han
permitido identificar variedades resis-
tentes al ataque de los taladros, que
son labase de los programas de mejora
que estamos realizando.

El tercer paso del programa ha sido
estudiar como se transmite esta resis-
tencia a los taladros de padres a hijos,
es decir la herencia de la resistencia.
Ello nos permitid elegir el método mas
eficaz para obtener nuevas variedades
queresistan el ataque de las orugas. En
la actualidad se estan realizando varios
trabajos de mejora.

Asimismo para conocer cuales son
las causas de laresistencia se estan in-
vestigando sustancias que produce la
planta y que pueden interferir en el de-
sarrollo de las orugas. También es de
gran interés, y objeto de nuestra inves-
tigacion, conocer por qué algunas varie-
dades de maiz son capaces de tener
una gran produccion aunque sufran un
gran ataque del taladro. W
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Maiz mas limpio, maiz mas rentable, incluso en los campos con hierbas mas dificiles.

®Harness es una marca registrada de Monsanto. www.mensanio.es
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Appacale investiga nuevas variedades
de patata en Castilla y Leon (I)

Ti

La Agrupacion de Productores de
Paiata de Siembra de Caystilla v Leon
(Appacale) trabaja desde 1993 en un

Proyecto de Mejora Genética para
obtener nuevay variedades tanto para

consumo en fresco como pard
procesamiento industrial, En esta
primera parte se explican los motivos
que Hevaron a iniciar el proyvecto, asi
comeo el desarrollo hasta el ano 20010).

Simon Isla Fernandez. Ingeniero Agronomo
Director-Gerente MIT.

Roberto Ruiz de Arcaute Rivero. Quimico
Agricota. Coordinador de 1+D.

Ana Carrasco Pérez Doctor CC. Biologicas.
Area Biotecnologia.

Felisa Ortega. Lic. Biologia. Becaria.

n la actualidad el cultivo de la pata-

ta forma parte importante de las al-

ternativas de regadio asi como en

algunas zonas de secano humedo

de Castillay Ledn. Para darnos una
idea de esto, esta Comunidad Autonomaes la
mas importante en cuanto a patata de siem-
bra producida, con 33.500 t en la campana
2000/2001, lo que supone el 72% del total
nacional en una superficie de 2.584 ha en el
ano 2000.

Por otra parte, en cuanto a produccion de
patata de consumo, el cultivo de 26.011 ha
en el ano 2000 ha convertido a Castillay Leon
en la Comunidad mas importante a nivel na-
cional. Estos relevantes datos asi como las
consideraciones que se detallan a continua-
cién, inducen a pensar que es necesario dar
un impulso ala investigacion que apoye a este
sector del que depende la economia de mu-
chas explotaciones de esta region.

Interes en la realizacion
del proyeclo

La Agrupacion de Productores de Patata
de Siembra de Castillay Ledn (Appacale S.A.),
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ene 2 clones con resistencia a PVY y otro con buena aptitud para frito industrial en proceso de registro

es unaempresa publica con una participacion
social del 51% de la Junta de Castillay Ledny
del 49% restante de las principales cooperati-
vas productoras de patata de siembra, ubica-
das en el norte de las provincias de Burgos y
Palencia:

- Seyco Cooperativa: agrupa a productores
de zonas del norte de Burgos.

- Copanor Cooperativa 22 grado: agrupa a

las cooperativas Santa Isabel (zonas de Pa-
lenciay Burgos en torno a Aguilar de Campoo),
Culpaval (Cultivadores de Patata de Valdivia,
Palencia)y Cosidel (S. Isidro del Valle de Losa,
Burgos)

-N2. Sra. de Ahedo S.A.T., agrupa a varios
productores del valle de Losa.

Appacale S.A. realiza desde 1.993 activi-
dades centradas en la Investigacion, Desarro-

TABLA 1. CARACTERISTICAS REQUERIDAS PARA VARIEDADES DE PATATA SEGUN DESTINO

Variedades para consumo en fresco

Destino Calibre Forma Mat. Seca Azicares Varios

Al vapor,

para ensaladas 30-55 Oblonga 17-20 No pardeamiento tras coccion

Fritas 50-76  Oblonga Larga 2123 <0.4-06

Purés, al horno 40-75 = 20-23 No pardeamiento tras coccion
Variedades para utilizacién industrial

Producto Calibre Forma Mat. Seca  Azicares Varlos

3@23

<o.4 -0.6 Nnmmwniqmummion




llo e innovacion (1+D+i) en el sector de
Ja patata, siendo el eje central de la ac-
tividad de la empresa el desarrollo del

TABLA 2.: ESQUEMA DEL PROGRAMA DE MEJORA

Ie v de ganltoles

Proyecto de Mejora Genética para la  ———— (aunco 4o Sarmoptasma) ()
obtencion de nuevas variedades de (oo a’a'szx,,________ﬂ LN p P
patata. T > - y

El objetivo de este Proyecto es la P c..,..e;"'“--\]/ o > [someen
obtencion de nuevas variedades con i ShgmaE s of Semillas
buen rendimiento y precocidad, con I eLonES [J;E 12 ANO
calidad culinaria para consumo en | A
fresco o calidad de procesamiento in- N V. LonEEitE 6 Wi .

dustrial {(patatas chips, para prefrito
congelado etc.) y con resistencia a vi-
rus Y de la patata (PVY). El interés que
tiene llevar a cabo este Proyecto se
fundamenta en las siguientes consi-
deraciones:

- El incremento anual de las impor-
taciones de patata de siembra tanto
en cantidad (89.097 t. en 1997) como
en niumero de variedades (85 en
1996/97). De estas, solo el 25% es-
taban incluidas en la Lista Espanola
de Variedades Comerciales, por 1o que
el 75% no podrian ser multiplicadas
por nuestro sector productor. A medio
plazo el sector de patata de siembra
se convertiria en multiplicador de va-
riedades libres, algunas de ellas ya ob-
soletas.

- La ausencia de trabajos de investigacion
en Castillay Le6n. Con las transferencias au-
tondmicas al Pais Vasco en 1.981, todos los
recursos de investigacion en patata de nues-
tro pais se han quedado en el Centro de In-
vestigacion y Mejora Agraria de Arkaute (Ala-
va), dependiente del Gobierno Vasco. A pro-
puesta del sector privado, hubo un cambio sig-
nificativo en el objeto social de APPACALE
S.A., pasando de la actividad de produccion
de patata prebase por cultivo in vitro a la in-
vestigacion. como inversion y apuesta de futu-
ro.

-La importancia de este cultivo en Castilla
y Ledn. Basta con senalar los datos de
produccion que se han detallado ante-
riormente. Ademas la produccion de
patata de siembra genera recursos
muy necesarios en 402 explotaciones
agrarias de 139 localidades de Bur-
gos y Palencia, carentes de alternati-
vas viables de cultivo.

- Los cambios de exigencia de los
mercados. La demanda de los consu-
midores de patata en fresco camina
hacia nuevas variedades con mas ca-
lidad culinaria (aptitud definida para
frito, cocido o ensaladas), lavabilidad
ybuena conservacion. Lademandade
la industria de transformacion por su
parte va hacia variedades diferencia-

das de las de consumo en fresco. con _

E !
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= Registio de varedades —

alta materia seca y excelente aptitud para fri-
to.

La obtencion de nuevas variedades y su
uso comercial es una actividad que puede pro-
ducir en el futuro nuevos recursos para el sec-
tor productor de patata de siembra, dandole
cierta autonomia varietal que serviria para
contrarrestar la agresiva politica comercial de
otros paises. Esto se traduciria en un aumen-
to de la competitividad de este sector frente a
la importacion.

Por otro lado, el proceso de obtenciony re-
gistro de una variedad de patata es lento y
cost0s0, precisando un tiempo minimo de 8
anos. Esto supone una inversion importante

Todos los cruzamientos se realizan de forma manual.

VARIEDAD

o -
: l
cultivos
e xXtensivos

en medios materiales y humanos, ne-
cesaria para el futuro de este sector.

Programa de mejota genelica
en Appacale

El futuro previsible en nuestro pais
en los mercados de consumo de pata-
taes un aumento importante de la es-
pecializacion de los consumidores,
por lo cual los mercados van a reque-
rir, cada vez mas, variedades especifi-
cas para usos concretos. Un buen pro-
ceso de seleccion, ya que el periodo
minimo necesario para obtener una
nueva variedad es de 8 anos, requiere
que desde la primera etapa se definan
objetivos varietales concretos (ideoti-
pos). La eleccion adecuada de los pa-
rentales de mejora, los criterios que
deben cumplir los clones para superar
cada paso del proceso de selecciony
un conocimiento profundo de las ca-
racteristicas requeridas a las futuras
variedades por los utilizadores poten-
ciales son la base de la mejora.

Numerosos autores han definido
los criterios que debe cumplir una va-
riedad en funcién del uso al que va

destinada. La propia experiencia debe aportar
criterios en el programa. A modo de regla ge-
neral P. Rousselle senala unos minimos a
cumplir por cualquier variedad (Tabla 1).

El programa de Mejora Genética de Appa-
cale S.A. estéa estructurado en dos subprogra-
mas de seleccion (mejora para variedades de
consumo en fresco y mejora para variedades
con calidad para procesamiento industrial),
combinados con una linea de introduccion de
resistencia extrema (inmunidad) al virus PVY a
partir de materiales de tipo andigena con cier-
ta adaptacion a las condiciones de tuberiza-
cion en dias largos y de tipo tuberosum con el
gen de inmunidad procedente de S. stolonife-
rum mediante un proceso de selec-
cion recurrente. El objetivo general es
obtener nuevas variedades con buen
rendimiento, precocidad, calidad culi-
naria para consumo en fresco y/o
para uso industrial y con resistencia a
virus Y de la patata (PVY).

En este programa se combinan
técnicas de Mejora Genética clasica
y seleccibn de campo, con las apor-
taciones de las nuevas técnicas de
Biologia Molecular buscando optimi-
zar la seleccion y acortar en lo posi-
ble el plazo para llegar al Registro de
una variedad. No se aplican en Appa-
cale S.A. técnicas de ingenieria ge-
nética para obtencion de variedades
transgénicas.
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blamos de entre 2.500 y 3.000 plantas mar-
cadas y unos 800 a 1.000 clones selecciona-

EJUIR A FIO-L0Y

1.995 1.996 1.997 1.998 1.999 2.000 2.001 dos.
5 — 112 199 122 207 017 018 - Estos clones de primer ano seleccionados
anco ae genmnores T ~
Flores polinizadas 11.423 14545 15481  16.733 19176  16.627  14.543 € p"’?’,‘ta” al sgwentg ano, cada uno de ellos
Bayas obtenidas 1609 1179 1483 2128 3088 2445 2103 identificado de forma individual formando una
;mi::as obtenidas 28.43:1 19.791 32461 43,781 53.542  40.425  52.876 parcela de 5 tubérculos. En esta parcela los
millas sembradas 2.1 47.914 44012 46538  47.503  37.469  35.000 ion i i

clon fren una evaluacion -
Plantas transplant. ~ 29.649 24226  27.039 32678  33.759 28944  25.848 © zs dsu g una evaluac '”te’?sl'vav to
Familias 08 154 230 179 200 143 110 mando ath e'aspectos de mata, ciclo, mor-
Clones afo cero - - - - - 20.804 fologiay uniformidad de tubérculos. Tras la se-
g:xs gg ;: ag 1-gf3 1-8232 1535:4 g;g gg ;g? 151363 leccion de esta parcela nos quedamos con

S a : . “

Clones de 3° afio 6 28 27 51 15 92 61 unos 309 (ilones denominados “clones de se-
Clones de 47 ano = 6 10 6 17 a4 21 gundo ano”.
Clones de 5° anio - - - 4 4 13 5i Al ano siguiente los clones de segundo
g'ﬁﬁﬂg s:_.:gg; A . - 2 ;’ E ano se plantan en subparcelas de 20 tubércu-
Clones de 82 afio g o M - L] § 2 los siguiendo un diseno estadistico que per-

Anualmente se cruzan entre 15.000 y 20.000 ftores.

Cruzamientos

El primer paso del programa es la realiza-
¢idn de cruzamientos entre parentales con ca-
racteres conocidos. En este momento en Ap-
pacale S.A. se realizan dos programas de cru-
zamientos, uno a nivel tetraploide (iniciado en
1993) y otro a nivel diploide (iniciado en
1999). (Tabla 2).

Eltrabajo en la seleccion tetraploide se ini-
cia realizando los cruces entre los parentales
habitualmente utilizados, como variedades
comerciales procedentes de diferentes pai-
sesy clones de mejora del propio programa de
la empresa, seleccionados todos ellos por
sus caracteres de resistencia a enfermeda-
des, rendimiento, adaptacion y calidad. Todos
los cruzamientos se realizan de forma ma-
nual, ya que es preciso preparar la flor que ac-
tda de parental femenino eliminando las ante-
ras para evitar la autopolinizacion. El polen del
parental masculino se recolecta en el labora-
torio mediante vibracion de los estambres ma-
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duros, y se aplica manualmente a las flores
castradas.

Se cruzan entre 15.000 y 20.000 flores
cada ano, obteniendo de 2.000 a 3.000 ba-
yas y un numero muy variable de semillas,
como consecuencia del efecto del ambiente y
del uso de distintos parentales con diferente
comportamiento reproductivo.

Proteso de Seleccion

El programa continGa con la obtencion de
clones de primera generacion a partir de las
semillas obtenidas de los cruzamientos. Cada
ano en Appacale S.A. se siembran alrededor
de 45.000 semillas agrupadas en 130 a 150
familias. Las plantulas obtenidas se trans-
plantan a macetas gue se cultivan bajo malla
antiafidos, realizandose al final del cultivo la
seleccion de clones individuales por caracte-
res morfoldgicos de los tubérculos cosecha-
dos. En esta etapa se seleccionan alrededor
de un 80% de las plantas sembradas, es decir
unas 35.000; de cada una de ellas se recoge
un Gnico tubérculo. El conjunto de los tubércu-
los obtenidos continta agrupado como “fami-
lias” y dentro del esquema general estos tu-
bérculos son denominados como “clones de
ano cero”.

Al ano siguiente, estos clones de ano cero
se plantan en campo como tubérculos indivi-
duales, agrupados todavia en familias. En
esta etapa se seleccionan primero aquellos
materiales que presentan una morfologia de
mata adecuada, los cuales son marcados en
la propia parcela con una estaquilla identifica-
tiva. Posteriormente, en la cosecha se levan-
tan a mano todos los pies marcados y se se-
leccionan aquellos con tubérculos que pre-
sentan buenos caracteres morfologicos, uni-
formidad en la tuberizacién y una produccion
adecuada. Estos clones seleccionados son
denominados “clones de primer ano”. Su nd-
mero varia cada ano, y para tener una idea ha-

mite obtener una estimacion de rendimiento
de los clones. Sobre ellos se realiza una nue-
va seleccidn de acuerdo con los datos de las
evaluaciones de matas y tubérculos, valores
de ciclo y la estimacion del rendimiento. Con
todos estos datos se seleccionan unos 40
clones denominados “clones de tercer ano”.

A partir de esta etapa la seleccion esta
mas centrada en caracteres de rendimiento,
sensibilidad a enfermedades y plagas, cali-
dad y comportamiento en campo en diferen-
tes ambientes. Los clones de tercero, cuarto
y quinto ano son comparados con variedades
testigo bien conocidas en campos de ensayo
en diversas localidades de nuestro pais, man-
teniendo la parcela principal de mejora en la
zona de produccion de patata de siembra del
norte de Burgos, para mantener una adecua-
da calidad de la semilla de los clones.

Desde 1999 a través de un convenio de
colaboracion con el organismo puablico Neiker
(Centro de Arkaute) realizamos conjuntamen-
te estos campos de ensayo con 10s clones de
mejora méas avanzados, en distintas localida-
des de Valladolid, Rioja y Galicia, lo que llama-
mos ensayos de “Red Exterior”. Los tubércu-
los obtenidos en estos campos son sometr-
dos a una evaluacion de calidad culinariay de
frito industrial, datos todos ellos que afinan la
seleccion.

Los clones considerados de interés, con
comportamiento en campo y aptitudes ya de-
finidas, son presentados al Ministerio de Agri-
cultura para su aprobacion e inclusion en el
Registro de Variedades. Esto supone la reali-
zacion por parte del Ministerio de 2 anos de
ensayos mas, en los que se siguen evaluando
los clones presentados.

Actualmente Appacale S.A. dispone de 2
clones avanzados de 82 ano con resistencia a
PVY y resultados de campo prometedores y 1
clon avanzado con buena aptitud para el frito
industrial, que se han presentado respectiva-
mente al segundo y primer ano de ensayos del
Registro de Variedades del Ministerio de Agri-
cultura. B
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INTRODUCCION

Espana es el segundo pais
productor de fresa del mundo

La produccion de fresa caerd esta campaiia por la reduccion de las siembras

Espaiia, con Andalucia a la cabeza, es el primer pais
productor de fresa de la Union Europea y el segundo a
nivel mundial tras Estados Unidos. El sector mueve al
aiio unos 400 millones de euros, de los que mas del
80% provienen de la exportacion, y da trabajo a mas
de 55.000 personas. La campania 2001 fue buena en
producciéon y exportaciones y se espera que en la de
este ano se alcancen niveles algo mas bajos por la
reduccion de la superficie cultivada.

@ Ataiilfo Sanz. Redaccién Vida Rural.

i bien es cierto que el cultivo esta extendido por mu-
chas otras comunidades autbnomas, la mayor parte
de la produccion de fresa y fresén de Espana se con-
centra en Andalucia y, mas concretamente, en la pro-
vincia de Huelva. De las 9.100 hectareas que segin el
Ministerio de Agricultura se cultivaron en el pais duran-
te la campana 2001, 8.170 correspondieron a la pro-
duccion andaluza. Igualmente, de una produccion total de 328.000
toneladas, a Andalucia le correspondieron 301.819.

Las otras regiones con produccion significativa son Galicia, Ba-
leares, Cataluna, Valencia, Asturias y Castilla y Ledn, aungue esta
(itima Comunidad dedica sus tierras mas a la produccion de plan-
tones que a la de fresas.

Dentro de la Unidon Europea, Espana es el pais con mayor pro-
duccion de fresas frescas, por eso no es extrano que la produccion
tenga una clara vocacion exportadora. A nivel nacional, un tercio se
consume en el mercado interno y los dos tercios restantes van ala
exportacion. Segin los datos de la Federacion Espanola de Produc-
tores y Exportadores de Frutas y Hortalizas (FEPEX), se vendieron
en el exterior hasta el mes de noviembre 224.421 toneladas, un 9%
mas que en la campana precedente. Igualmente, el valor de las ven-
tas ascendi6é a 304,5 millones de euros (unos 50.663 millones de
pesetas), practicamente 60 millones de euros mas que un ano an-
tes. Los paises que mas fresas nos compran son Alemania, Fran-
Cia, Italiay Reino Unido, pero también hay fresas espanolas en pun-
tos tan distantes como Finlandia o Rusia.

Hay que tener en cuenta que la campana 2000 fue especial-
mente mala, de ahi que la comparacion con los resultados del ano
pasado sea tan sorprendente. En este sentido, el balance final de
la campana 2001 no fue del todo positivo para el sector ya que, en
varias ocasiones a lo largo de la misma, los productores se vieron
obligados aretirar del mercado miles de toneladas de fresa para fre-
nar la caida de los precios.
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NOS3dd d3ISS0a



INTRODUCCION

Campana 2002

Sin embargo, para este ano las
perspectivas son buenas. La super-
ficie sembrada en Andalucia es infe-
rior a la de la pasada campana (unas
1.200 ha menos segun estimacio-
nes del sector), pero las condiciones
meteorologicas permiten augurar un
alto nivel de produccién, aunque no
se espera que se supere la de la
campana 2000/01.

Como en otras ocasiones, al ini-
cio de la presente campana de reco-
gida de fresa afloré el problema de la
falta de mano de obra, que fue sub-
sanado con la contratacion de 6.700
extranjeros, segun el Ministerio de
Trabajo. En total, la campana de re-
cogida de la fresa (que se realiza to-
talmente de forma manual), da tra-
bajo a mas de 55.000 personas.

A este respecto, en la provincia
de Huelva la fresa ha pasado, en ape-

nas dos decadas, de ser un cultivo En la campana de recoleccion de la fresa trabajan 55.000 personas, puesto que la recogida es manual.

testimonial a ser una fuente de ri-

queza de primer orden, tanto por el

volumen de dinero que mueve como por los puestos de trabajo que
genera.

Las caracteristicas especiales de esta zona (temperaturas me-
dias altas, pluviometria elevada, proximidad del Atlantico, etc.), uni-
das a que el sector ha apostado desde hace anos por las innovacio-
nes tecnoldgicas siguiendo los pasos de los cultivadores de Califor-
nia, han hecho posible el que la produccion fresera de Huelva sea la
primera en llegar a los mercados europeos al comenzar el ano.

Ademas de su productividad, el cultivo de la fresa se caracteriza
por su respeto al medio ambiente. En Huelva, el cultivo se desarrolla
en parcelas de una dimension media de 3 hectareas, rodeadas por
otros cultivos como la vid, el almendro, los citricos y, principalmente,
los pinares de pinos pinoneros. El agua con el que se riega procede
de los embalses del noreste de la provincia y no de los acuiferos sub-
terraneos, que estan muy protegidos.

Asimismo, en el proceso de produccion imperan factores como
el uso exclusivo de material vegetal certificado, |a utilizacion de va-
riedades adaptadas a los parametros agroclimaticos de la zona, el
empleo de la fertirrigacion y el control riguroso de fertilizantes vy fi-

tosanitarios.

La campana fresera comienza en el mes de septiembre cuando
se inician las siembras. La recogida de las primeras fresas se produ-
ce ya en noviembre, pero es en enero cuando la campana se intensi-
ficay en mayo o junio (dependiendo de las condiciones meteorologi-
cas) termina.

Unavez recogida, la fresa pasa inmediatamente a una cadena de
seleccion y empaqguetado de manera que, tras rigurosos controles,
las fresas de Huelva estan en disposicion de viajar a Europa en en-
vases totalmente reciclables y a una temperatura optima (de entre
0°Cy2°C).

El transporte de las fresas se realiza mediante camiones provis-
tos de elementos como el “thermo king”, la suspension neumatica y
el termogrado, que hacen posible que la produccion llegue a su des-
tino en excelentes condiciones de calidad.

En definitiva, después de todo el proceso se consigue que la fre-
sa pase de la tierra al consumidor en el menor tiempo y en las mejo-
res condiciones posibles, lo que hace que se incremente de ano en
ano el consumo de esta produccion tipicamente espanola. ll
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Cuando realizar los tratamientos
contra los patogenos de la fresa

Continuando con la tendencia mostrada desde los
inicios de la produccion integrada (P.L) en fresas en
Huelva, tanto la superficie como todos los sectores
implicados (agricultores, operadores comerciales y
técnicos) ha seguido aumentando de forma progresiva
y constante, alcanzdndose en la presente campania
2001/02 aproximadamente el 45% de la superficie
total del cultivo en la provincia.

@ Fernando Vega Vergel.
Departamento de Sanidad Vegetal de Huelva.

sta cada vez mayor aceptacion por acogerse a la
Reglamentacién de la produccidn integrada (Gra-
fico 1) por parte de los agricultores y operadores
comerciales es debido sobre todo a dos factores:

- La exigencia de los clientes, sobre todo euro-
peos aunque cada vez mas espanoles, por que la
fruta esté producida bajo criterios y sistemas lo
mas respetuosos con el Medio Ambiente y con las maximas ga-
rantias de seguridad para el consumidor, sobre todo en lo referen-
te a los productos fitosanitarios empleados y a la presencia de re-
siduos de plaguicidas en la fruta.

- El convencimiento cada vez mayor de las bondades del siste-
ma para el productor, tanto por la mejor comercializacién como
por el ahorro econdémico, al racionalizar las aplicaciones de pro-
ductos fitosanitarios, con la consiguiente disminucion de los mis-
mos.

La base de los controles que garantizan el cumplimiento del
Reglamento de P.I. es el Cuaderno de explotacion, documento que
poseen todas las fincas autorizadas, donde los técnicos respon-
sables deben anotar todas las actuaciones realizadas en la mis-
ma. Légicamente, la aplicacién de productos fitosanitarios es re-
cogida en su pagina correspondiente de forma exhaustiva. En ella
se anotan: orden de tratamiento, fecha en la que se realiza, contra
qué se hace la aplicacion, producto utilizado (formulacién, nombre
comercial y n® de registro), técnica de aplicacion empleada (cinta,
atomizacion, espolvoreo,...) y la extensién del mismo (total, par-
cial o focos). Todos estos aspectos y el resto de los anotados en
el Cuaderno de explotacion son inspeccionados tanto por la Admi-
nistracion Autondmica como por las entidades de control y certifi-
cacion, empresas auditoras independientes, reconocidas para re-
alizar dicha funcién por la Junta de Andalucia, siendo obligatorio
para los agricultores la contratacion de alguna de ellas para que
les certifiquen y realicen los controles de inspeccion.

A partir de los datos reflejados en dichos Cuadernos, que son
remitidos al Departamento de Sanidad Vegetal de la Delegacion

36/Vida Rural/1 de marzo 2002

Esta forma de produccién permite una mejor comercializacion y ahorro de costes en el empleo de fitosanitarios

GRAFICO 1. EVOLUCION HISTORICA DE LA SUPERFICIE Y
EL N® DE AGRICULTORES DE FRESAS EN PRODUCCION
INTEGRADA EN LA PROVINCIA DE HUELVA
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CAMPARAS

Provincial de Agricultura y Pesca, vamos a exponer brevemente la
distribucién a lo largo de cada campana de las aplicaciones de fi-
tosanitarios contra las plagas y enfermedades mas importantes
que afectaron al cultivo de la fresa en la provincia de Huelva, du-
rante las tres G(itimas campanas 1.998-2.001, en las parcelas que
realizaron produccion integrada.

Como observamos en la Tabla 1, la suma de los tratamientos
aplicados contra estos cuatro agentes patogenos (Oidio, arana
roja, orugas de lepid6pteros y trips), constituyen el 90% de los tra-
tamientos totales aplicados a lo largo de la campana, siendo es-
tos, por tanto, en los que nos detendremos. El resto de los trata-
mientos (10%), se ha aplicado contra Mancha parpura (Micophare-
lla fragariae), Mancha aceitosa (Xantomona fragariae), Antracno-
sis (Colletotrichum spp.) y Gnomonia.

Durante la Gltima campana 00/01 también se realizaron tra-
tamientos contra Botritis (Botritis cinerea), con un 5% del total de
las aplicaciones, al haberse autorizado en el 32 Reglamento Espe-
cifico de la Fresa (BOJA N2 142 de 9 de Diciembre de 2000) la ac-
tuacién quimica contra dicha enfermedad.

Segln se establece en el Reglamento Especifico, antes de re-
alizar cualquier tratamiento fitosanitario debe de haberse realizado
un muestreo para la estimacion del riesgo, este se realiza en los
puntos de muestreo establecidos para tal fin dentro de las parce-
las.

Estos puntos de muestreos se sitian en una relacion de uno
por cada hectarea de cultivo, por lo que el nmero de ellos es cada
vez mayor (2.552 en la (ltima campana), representando una valio-
sa fuente de informacién sobre los niveles de los diversos patoge-
nos en toda la zona.

Una vez realizados los calculos, para poder llevar a cabo una
actuacion quimica debe de haberse superado los umbrales perti-




PLAGAS

TABLA 1: % TOTALES DE TRATAMIENTOS DURANTE LA CAMPANA APLICADOS CONTRA LAS PLAGAS
Y ENFERMEDADES MAS IMPORTANTE

CAMPANA
Plaga / Enfermedad 98/99 99/00 00/01 Promedio de las tres campanas |
Oidlo (Sphaeroteca macularis) 46,53% 54,17% 46,80% 49,17%
Arana roja (Tetranychus urticae) 12,53% 17,03% 16.08% 15,21%
Orugas de lepldopteros (Spodoptera littoralis y Helicoverpa (Heliothis) armigera) 19,07% 14,69% 10,90% 14,89%
Trips (Frankiniella occidentalis) 13,65% 7.71% 9,30% 10,22%
% Respecto al total de usos en cada campana 91,78% 93,60% 83,08% 89,49%

TABLA 2: ESTIMACION DE RIESGOS Y CRITERIOS DE INTERVENCION ( 3° REGLAMENTO ESPECIFICO DE FRESAS P.1.)

ESTIMACION DEL RIESGO CRITERIOS DE INTERVENCION

PLAGA METODO VISUAL U
ENFERMEDAD Unidad muestral secundaria
Elemento Ne U.M. Variable de Escala de OTROS UMBRAL EPOCA °
Primaria densidad valoracion METODOS
Qidio La planta 25 VS= Media de 0 = Sin presencia — 0<V8<=0.08 Hasta Inicio m
completa, las valoraciones aparente de |a
hojas, flores y de las 25 U.P.M. 1 = Presencia en floracion m
frutos segln la escala. organos vegetativos.
2= Presencia en VS = 0.08 A partir de -
érganos fructificativos la floracién m
(flores y/o frutos)
Orugas de La planta 25 % de plantas 0 = Ausencia de Trampas con >= 15% de Toda la x
lepidépteros con dano y/o danos. Feromonas plantas con danos campana
presencia. 1 = Presencia de Sexuales y/0 presencia
dafios nuevos o de “
orugas
Trips Flares 1 flor por planta % de flores 0 = Flor con ninguna - >= T0% de flores — ”
ocupadas segin o < 3 formas moéviles. ocupadas |
escala, 1 = Flor con 3 0 mas | m
formas moviles.
(FLOR OCUPADA) | m
|
Arana roja Hojas Jovenes 2 hojas / % de hojas 0 = Ausencia de — >= 15% de hojas Hasta
y senescentes.  planta. Ambas ocupadas seglin  hembras adultas. ocupadas finales de °
estaran escala. 1 = Presencia de, al febrero
completamente menos, 1 hembra
desarrolladas y adulta (HOJA >= 25% de hojas Resto de z
una sera joven y OCUPADA) vy de ocupadas siempre camparna.
otra senescente. sintomas de danos. que, el porcentaje
de hojas con
Se observaran presencia de
los 3 foliolos de fitoseidos sea
las hojas. inferior al 50% del
valor del
porcentaje de
hojas ocupadas.
Tratamientos Antes del
dirigidos a los inicio de la
focos, aunque no floracion.
se alcance el
umbral del 15% de
hojas ocupadas.

nentes para intervenir. En la Tabla 2 tenemos la estimacion de ries-
goy los criterios de intervencion para estos cuatro patdgenos.
Por ello, tomando como referencia las fechas de aplicacion
de los tratamientos fitosanitarios, podemos interpretarla aproxi-
madamente como el comportamiento de la plaga a lo largo del pe-

Arana Roja ( Tetranychus urticae)

Como observamos en el Grafico 2, es durante los meses de fe-
breroy marzo, los de maxima produccion, cuando se realiza casi el
70% de las aplicaciones totales contra Arana roja, por lo que hay que
extremar las precauciones en cuanto a los plazos de seguridad y la

riodo de cultivo. presencia de Residuos de plaguicidas para que estos no superen €l
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GRAFICO 2. % DE APLICACIONES TOTALES MENSUALES
CONTRA ARANA ROJA 1998-2001
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GRAFICO 4. % DE APLICACIONES TOTALES CONTRA
ORUGAS 98/99, 99/00 Y 00/01
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GRAFICO 3. % DE APLICACIONES TOTALES CONTRA TRIPS
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GRAFICO 5. % DE APLICACIONES TOTALES CONTRA
0IDIO 98/99, 99/00 Y 00/01
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Limite Maximo de Residuos (LMR) establecido.

Asi mismo, podemos apreciar que si bien en las dos altimas
campanas la distribucion porcentual es similar, en la 98/99 el ma-
ximo de aplicaciones se alcanza en el mes de marzo y no en el de
febrero, lo cual nos indica que la intensidad de los atagues durante
la primavera del 99 se retrasd hasta dicho mes.

Trips (Frankiniella occidentalis)

Nos encontramaos en una situacion similar a la del caso anterior
respecto a los mo-
mentos de mayor 2
concentracion de tra- g -
tamientos contra
este insecto, ya que -
son los meses de ' g R - 1 E4 Y
marzo, abril y mayo,
en los que se realiza mas del 95 % del total, alcanzandose los ma-
ximos en abril.

No obstante, en este caso es durante la campana 99/00 cuan-
do se aprecia un adelanto del momento de mayor intensidad de los
niveles de plaga, ya que es durante marzo cuando se realiza el ma-
yor nimero de aplicaciones totales. (Grafico 3).
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Orugas de lepidopteros
(Spodoptera littoralis y Helicoverpa), (Heliothis armigera)

El momento de actuacion contra esta plaga es totalmente dis-
tinto a la de las dos anteriores, ya que en este caso es durante la
primera fase del cultivo cuando se realiza la mayoria de los trata-
mientos. Como vemos en el Grafico 4, es a lo largo del mes de no-
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viembre cuando se aplica el 50 % del
total, momento de mayor agresividad
de la plaga junto con noviembre,
Durante el resto del periodo de
cultivo se realizan algunos tratamien-
tos, generalmente por focos, no sien-
do hasta los meses de abril y mayo
cuando vuelven a producirse ataques
algo mas intensos, como ocurrié en la campana 98/99.

Oidio (Sphaeroteca macularis)

Este es el problema fitosanitario mas importante de la fresa en
Huelva, ya que como vemos en la Tabla 4 practicamente el 50% de
todos los tratamientos van dirigidos contra esta enfermedad. Al
contrario que las plagas vistas anteriormente, en donde los trata-
mientos se concentran en unos determinados meses, en el caso
del oidio estos se aplican de forma mas o menos continua alo lar-
go de todo el periodo del cultivo. En este caso también podemos
observar como durante la campana 98/99, en la primavera hubo
una mayor incidencia que en las dos camparias posteriores, como
ocurrid con las orugas e incluso con la arana roja, debido todo ello
a las condiciones climaticas que confluyeron en dicha primavera.
(Grafico 5).

En definitiva, a la vista de estos datos, podemos comprobar de
una forma general, la idoneidad de realizar los muestreos previos
alos tratamientos como una herramienta eficaz para determinar el
momento mas oportuno de llevar a cabo las actuaciones contra
cada patogeno, ya que se realizan justo cuando los niveles alcan-
zan los umbrales en los que la eficacia es mayor. B




VARIEDADES

Eurosemillas presenta una variedad
que atiende las nuevas necesidades

La Universidad de California ensaya en Huelva sus variedades mejoradas mediante un acuerdo con esta empresa

Han transcurrido mas de siete afios
desde que Eurosemillas introdujo en
Espania la variedad Camarosa, con
cuota de mercado del 95% en el 2001.
Desde aquel entonces la variedad
Camarosa ha ido creciendo y
anadiendo nuevas formas de producir y
comercializar junto al espectacular
desarrollo del sector fresero de Huelva,
hoy dia, segundo productor del mundo.
Pero a la vez que se han producido
estos efectos han ido apareciendo
nuevos problemas y necesidades que
pueden ser solucionados con la nueva
variedad Ventana.

® Departamento técnico de Eurosemillas.

Ventana empezara a comercializarse en Espana en 2003.

| gran crecimiento del sector fresero onubense se ha
encontrado de frente las grandes exigencias de cali-
dad del mercado europeo, la gran competencia de
otros puntos de produccion, principalmente Marrue-
cos y la acumulacion de produccion en pocas sema-
nas. En 1999 Eurosemillas y la Universidad de Cali-
fornia, debido a la importancia del sector fresero
onubense, decidieron firmar un acuerdo por el cual la Universidad
de California se comprometia a ensayar en Huelva la daltima gene-
racion de selecciones obtenidas de su programa de mejora varie-
tal.

Como resultado de ese acuerdo y después de 9 anos de ensa-
yos entre California y Huelva, Eurosemillas y la Universidad de Ca-
lifornia presentan una nueva variedad que puede dar solucion a las
necesidades y requerimientos del sector productor.

En concreto esta nueva seleccidn se denomina Ventana. Esta
planta de fresa se comenzara a comercializar en Espana a partir
del 2003, aunque ya en el 2002 se dispondran de suficientes plan-
tas para que los productores lo puedan ensayar y conocer en sus
propias fincas. ;

Ventana

Esta variedad inicia su produccion de fruta al mismo tiempo
que Camarosa, pero con mayor produccion al comienzo de la cam-
pana, mayor productividad total y mejor calidad de fruta (tabla 1).
En comparacion con Camarosa, Ventana produce menos fruta en
mayo v junio, es decir, menos fruta de industria. La fruta de Venta-

na tiene mejor forma y tamano y es similar en dureza y resistencia
a Camarosa. El color, tanto interno como externo, €s muy buenoy
mas claro que Camarosa. La polinizacion de las flores de Ventana
es buena aln en condiciones climaticas adversas. A pesar de ser
algo menos tolerante a la lluvia que Camarosa, durante periodos
de lluvia la produccion de Ventana generalmente sobrepasa la de
Camarosa debido a una mejor polinizacion y una mayor produccion
de fruta. Ventana es moderadamente susceptible a Phytophtora

TABLA 1. COMPORTAMIENTO DE CAMAROSA Y VENTANA
DE VIVEROS DE ALTURA DE CALIFORNIA O ESPANA

PLANTADAS EL 14 DE OCTUBRE DE 2000 EN
PALOS DE LA FRONTERA, HUELVA

29 febrero 30 marzo 13 mayo 13 mayo
Produccion Produccion Produccion Produccion y
fruta de 1° fruta de 1° fruta de 1° % fruta de 2*
Variedad (g/planta) (g/planta) (g/planta) (g/planta)
Camarosa
Espaniola 175 520 790 94 {10.6%)
Camarosa
Californiana 75 385 670 93 (12.2%)
Camarosa
Californiana* 158 508 823 91 (10.0%)
Ventana 244 639 964 83 (7.9%)
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VARIEDADES

TABLA 2. COMPORTAMIENTO* DE CAMAROSA Y VENTANA EN IRVINE EN 2002

Usar Color de Cantidad Total Vendible Tamaio Apariencia
Variedad? tunel” poliétileno*™ abono g-planta g-planta g-fruta (5 = mejor)
Camarosa sl claro altow 138 134 33.2 3.07
Ventana 247 245 35.7 447
Camarosa sf Negro alto 120 114 30.3 3.19
Ventana 232 229 41.1 4.00
Camarosa sl claro bajov 114 111 29.3 3.12
Ventana 278 268 35.8 3.46
- Camarosa si negro hajo 90 85 26.9 27
< ~ { Ventana 227 222 34.6 3.92
. = e Camarosa no claro alto 102 95 31.9 2.71
Ventana se caracteriza por su precocidad y Ventana 172 150 4.7 3417
reducido porcentaje de deformacion.
Camerosa no negro alty: 79 73 29.5 3.02
Vemtana 160 145 31.4 3.25

cactorum y Verticillium, pero algo
mas tolerante a estas enfermedades

* Comportamiento desde el 18 de diciembre del 2001 hasta el 8 de febrero del 2002. '
¥ Piantas arrancadas el 5 de octubre, plantadas el 8 de octubre de 2001. |

qgue Camarosa. Las dos variedades
son iguales en resistencia a arana, a
Sphaerotheca y mancha comin de las hojas. Las plantas de Ven-
tana son vigorosas, similares en tamano a Camarosa, pero mas
erectas, lo cual facilita la recoleccién de la fruta. Ventana tiene una
excelente adaptacion a la plantaciéon temprana en el sur de Cali-
fornia.

Actualmente, los ensayos, que cuentan con el asesoramiento
técnico de dos mejoradores de la Universidad de California, Kirk
Larsony Douglas Shaw, se desarrollan en fincas de las localidades
onubenses de Palos de la Frontera, Lepe y Rociana del Condado.

Entre las necesidades mas destacadas del sector nos encon-
tramos con la precocidad y la deformacion. La primera para hacer
frente a la fruta procedente de Marruecos y la segunda, por la gran
cantidad de fruta que se pierde en los comienzos de la campana.

La mejor calidad de las frutas tempranas es el principal rasgo
que diferencia a Ventana frente a Camarosa. En este sentido, el
gerente de Eurosemillas, Javier Cano, destaca dos aspectos fun-
damentales de la nueva fresa. Por una parte su precocidad, ya que
produce mayores cantidades de fruta temprana que Camarosa, lo
que la convierte en una competidora de la fresa temprana proce-

Las plantas de Ventana son similares en tamaio a Camarosa, pero mas erectas,
lo que facilita su recoleccion.
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dente de Marruecos, y asi, podra obtener una mayor cuota de mer-
cado.

En segundo lugar, destaca su porcentaje reducido de deforma-
cion. A este respecto, Cano declara que «segun distintos estudios
comparativos entre las variedades Ventana y Camarosa se aprecia
la mejor polinizaciéon de Ventana, por lo gue, en condiciones de frio
y lluvia la deformacidn sufrida en las fresas Camarosa oscila entre
10y 20%, mientras que en la fresa Ventana esta deformacion esta
cercana al 0% con lo que ofrece una mayor productividads.

Dentro de los acuerdos firmados con la Universidad de Califor-
nia por primera vez en mas de 50 anos de mejora varietal en Cali-
fornia, se ha introducido el Macrotunel, técnica bien conocida y de
gran importancia en la produccidn en Huelva.

La incorporacién de esta técnica de cultivo al programa de me-
jora permitira a los investigadores conocer con mas de 4 anos de
antelacion el comportamiento de las distintas selecciones, que lle-
garan a ser futuras variedades, asi como una focalizacion en la
busqueda de variedades especificas para el sector productor onu-
bense.

Segun los primeros datos suministrados, el comportamiento
de Ventana es espectacular, duplicando a Camarosa como se pue-
de comprobar en la tabla 2.

Como ultimo detalle a los datos y caracteristicas suministra-
dos por la nueva variedad Ventana, hemos de resaltar aspectos im-
portantes en la comercializacion de fruta. Hoy dia los mercados
nos estan demandando calidad, precio y abastecimiento sosteni-
do, pero no hemos de olvidar que existen aspectos fundamenta-
les en la produccion y los costes, y por ello no podemos afirmar
en este momento que Ventana sustituira a Camarosa y sera el
sector productor junto al consumidor quien lo determine a lo lar-
go del tiempo.

Sustituir una variedad por otra lleva unos altos costes implick-
tos, desde el conocimiento de su produccion a la distribucion y el
consumo. La gran ventaja que nos proporciona Ventana frente a
otras variedades de distintos programas es que, al tratarse de una
variedad californiana de similar comportamiento en la produccion,
similar tamano de fruta, color, firmeza, sabor y distintos picos de
produccién con similar fecha de plantacion, nos hace prever que
los costes de adaptacion a una nueva variedad seran muy inferio-
res a cualquier otra variedad, tanto desde el punto de vista del pro-
ductor como del distribuidor o consumidor. B
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COMERCIALIZACION

La subasta como alternativa de
comercializacion de la fresa

La provincia de Huelva ostenta el liderazgo europeo
en la produccién de fresa que ha venido
incrementdandose de manera continua en los iiltimos
aios. Paralelamente, los precios han sufrido un grave
deterioro que esta afectando a la viabilidad econémica
de las explotaciones agricolas. Los canales
tradicionales de comercializacion de la fresa estan
basados, en gran medida, en envios en consignacion,
con una gran opacidad, escaso control sobre los
precios y reducida capacidad de generacion de valor
anadido. Por ello, Freshuelva y CdeA han buscado un
canal alternativo de comercializacion, la subasta.

@ Antonio Ruiz Molina.
Director-socio de Taso Internacional y de Redbus*

reshuelva y CdeA, conscientes de esta problemati-
ca, solicitan la realizacién de un estudio de comer-
cializacion en origen mediante subasta, plantean-
dose como una alternativa comercial a los envios
en consignacion, complementaria de ésta y que,
aunque no pretenda
sustituirla a corto
plazo, pueda mejorar sensiblemen-
te la posicion relativa de los pro-
ductores en los canales de distri-
bucion. El estudio demuestra la via-
bilidad de un mercado en origen de
la fresa (MOF), siempre que agrupe
a la mayor parte del sector, se co-
mercialice un volumen significati-
Vo, se establezca un riguroso siste-
ma de control de la calidad y se di-
ferencie (por calidad) la mercancia
alli subastada, respecto a la que se
seguira enviando en régimen de
consignacion.

El seclor fresero
en Huelva

El cultivo de la fresa en Huelva
es una actividad econémica que ha
adquirido un extraordinario desa-
rrollo en las Gltimas décadas. La
produccion de fresa en Huelva ha

A corto plazo puede mejorar sensiblemente la posicion de los productores en los canales de distribucion

GRAFICO 1. EVOLUCION DE LA PRODUCCION DE

FRESA EN TONELADAS METRICAS
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Fuente: Estadisticas de FAOSTAT.

venido aumentando de manera constante en los ultimos anos
(grafico 1) hasta situarnos como el primer productor europeo
(grafico 2). Al aumento de la produccion se han unido las cir-
cunstancias meteorologicas (temperaturas y lluvias), provocando
la saturacion de los mercados y la drastica reduccion de los pre-
cios de venta hasta niveles que afectan la viabilidad econémica
de los cultivos.

La fresa onubense tiene una amplia presencia en los todos
los mercados europeos, siendo Alemania el primer destino de la

La fresa de Huelva esta presente en todos los mercados europeos, destacando Alemania.
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GRAFICO 2. PRINCIPALES PRODUCTORES DE
FRESA EN UNION EUROPEA
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GRAFICO 3. VALORES MEDIOS EN 97/00 DE EXPORTACION
ONUBENSE DE FRESAS POR PAISES DESTINO
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Fuente: FAQ, 2000,

exportacion, seguida de Francia y Reino Unido, como se muestra
en el grafico 3.

Enlo que respecta a la competencia de fresa procedente de ter-
ceros paises, destaca el hecho de que el 50% de las importacio-
nes comunitarias tienen como origen Marruecos, aunque en reali-

dad esto s6lo supone un valor de 30 millones de US$.

La comercializacion de la fresa producida en la provincia de
Huelva se realiza mayoritariamente mediante envios en consigna-
cion a mayoristas nacionales e internacionales. Este canal de co-
mercializacion presenta una opacidad muy elevada para los pro-
ductores de fresa, a la vez que su grado de control sobre los me-
canismos de conformacion del precio son muy reducidos, ya que:

f-

* Facil colocacion
*Economico

FRUTAL - VINA - OLIVO

El Protector ofrece una defensa practica
y eficaz del arbol con tratamientos de

herbicidas, roedores, fuertes vientos, etc...
mejorando los porcentajes de desarrollo.

Fuente: Consejo Superior de Camaras de Comercio (www.aduanas.camaras.org).

- El precio no esta determinado y se fija en destino o en merca-
dos intermedios, en funcion de las fluctuaciones diarias de la de-
manda.

- Las reclamaciones son frecuentes y costosas y es muy dificil
su verificacion por parte del exportador, lo que le deja en una si-
tuacion de debilidad y le obliga generalmente a aceptarlas.

-La actividad logistica y la capacidad de generar valor, también
queda en manos de terceros.

En un producto tan fragil y perecedero como la fresa fresca, es-
tas circunstancias son determinantes y condicionan de hecho la
capacidad de los productores para aportar valor anadido a su pro-
duccion.

PROTECTOR DE HERBICIDA
Y DE ROEDORES

* Fabricado con polipropileno
y tratado con anti- U.V.

ACUDAM

Ferrer i Busquets, 2

! Tel. 973-71 0404 Fax 973-7104 53
* 25230 MOLLERUSSA - Lleida
www.acudam.com
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Razones para la realizacion del estudio

En el contexto descrito, la Asociacion Onubense de producto-
res y exportadores de fresas (Freshuelva) yla Comercializadora de
Productos Andaluces (CdeA) entienden adecuado dedicar sus es-
fuerzos conjuntos al diseno de un sistema que permita una mejora
en la situacion actual, mediante el “Estudio de definicién y puesta
en marcha de un Mercado en Origen para la fresa de Huelva”, cu-
yas conclusiones se exponen en €l presente articulo.

En este sentido, y con el fin de mejorar la capacidad comercial
del sector fresero onubense, la creacién de un mercado en origen
para la comercializacion de la fresa de Huelva se plantea como una
alternativa comercial a los envios en consignacion, complementa-
ria de ésta y que, aunque no pretenda sustituirla a corto plazo,
puede mejorar sensiblemente la posicion relativa de los producto-
res en los canales de distribucion.

El mercado en origen de la fresa (MOF) basaria su funciona-
miento en el procedimiento de “subasta”, por el cual los compra-
dores 0 sus representantes adquieren en origen y en firme la mer-
cancia disponible, previamente identificada y tipificada. De este
modo, la mercancia es enviada a un destino final conocido y con un
precio cerrado, lo que reduce notablemente la incertidumbre del
proveedor.

Por otra parte, el sistema de subasta genera un efecto inme-
diato de transparencia en los precios, que afectaria tanto a la mer-
cancia contratada en el propio mercado como al conjunto de ven-
tas de fresa de Huelva.

En el estudio se ha realizado un andlisis de los diferentes as-
pectos de relevancia para este proyecto, como son: la valoracion
de la situacion actual del mercado de la fresa en los principales pa-
ises consumidores y la determinacion de las caracteristicas de la
comercializacion, el analisis de la oferta y la tipificacion del pro-
ducto y por tltimo, el estudio del funcionamiento operativo 6ptimo
del mercado en origen, junto con su financiacion.

Comercializacion de la fresa en Europa

En el curso de la realizacion del estudio se ha procedido a iden-
tificar y contactar a los clientes més representativos de: Alemania,
Francia, Reino Unido y Espana.

El objetivo fundamental ha sido la obtencién de su opinién y
percepciones para la correcta definicion del mercado en origen. En
cada uno de los paises, en funcién de sus estructuras de distribu-

COMERCIALIZACION

GRAFICO 4. DISTRIBUCION MINORISTA DE
FRUTA FRESCA EN ALEMANIA
(Cuota de mercado)

Puestos calle Otros
4% ] 6%
J Tiendas
Productores [ dos;;;ﬁnto
¥ T
3% . :
Mercados
8%
Y
A
[ Hipermércados
Supermercados
’ 15% 29%

Fuente: Zentrale IMarkt und Preisberichistelie GmbH {(ZMP), 1999/2000.

cién actuales, se ha incidido en mayor medida en aquellas posi-
ciones del canal con mas peso especifico en la comercializacion
de fresa, llegandose a las siguientes conclusiones generales:

1. Los grandes grupos de distribucion estan poniendo en préac-
tica estrategias de concentracion que les reportan un poder de ne-
gociacion atn mayor que el que ya tenian y un mayor control de la
competencia, que a su vez se esta volviendo cada vez mas agresi-
va entre ellos, como consecuencia del interés por aduenarse de
partes mayores de un mercado que muestra muy pocos sintomas
de crecimiento a medio plazo.

2. El verdadero dominio de |a formacion de precios esta en des-
tino, determinado por politicas internas de los grandes clientes.
Los desequilibrios son siempre a la baja, para perjuicio del sector
fresero.

3. Las diferencias de precios son muy importantes en el trans-
curso de la campana. Existe una gran tendencia a la baja tan pron-
to como los factores que conducen a ello comienzan a aparecer,

4. Es un hecho constatado el deseo de una parte importante
de los intervinientes en la comercializacion y distribucion de la fre-
sa, de contar con algin sistema que suponga una referencia valida
y realista de precios a partir de la cual se pueda trabajar sin la in-
certidumbre de verse “fuera de juego”.

5. Existe una creciente demanda de personalizacion de forma-

tos en algunos mercados, fenémeno originado por la

£ 08 AT

La subasta mejoraria la capacidad comercial del sector fresero onubense.

competencia entre los grupos de distribucion y que su-
pone una mayor complicacion y costes anadidos en los
procesos productivos.

6. Creciente preocupacion por la sanidad alimentaria en
todos los productos agricolas, una mayor demanda de
aseguramiento y acreditacion sanitaria

De manera particular se puede afirmar que el mercado
aleman es el escenario donde la politica de precios de
los supermercados esta por encima de cualquier otra
consideracion. El nimero de supermercados existentes
es mayor que en el resto de paises de la Union Europea
(grafico 4), asi como el de los del tipo discount. La de-
manda tiene una posicion muy dominante en la fijacion
de precios.

La calidad en general de la mercancia comercializada en
Alemania se ve afectada por la presion de los precios.
La comercializacion de la fresa espariola en el mercado
francés esta fuertemente marcada por la tradicion de
efectuarse en consignacion y a traves de los operadores
del mercado de Perpignan casi en exclusiva.
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COMERCIALIZACION

VARIABLE VALORES POSIBLES
Producto Fresa.
Variedad Camarosa (u otras variedades disponibles).

Nombre de uno o varios de los suministradores
que intervienen en el mercado.

Suministrador

Cantidad N2 de palets completos.

Envase y embalaje Uno de los tipos normalizados.
Produccion controlada  Si No
Produccion integrada Si No

Control de peso Exacto (-5 / +20 gramos) Aproximado

Calibre Homogéneo (25 - 40 mm.)  Todos los calibres
Color Rojo intenso Rejo palido
Colocacion Encarada Sin encarar

La gran distribucion en Francia esta muy implantada y desde
hace mucho tiempo. Sin embargo, no adopta el sistema de traba-
jo directo con proveedores al mismo nivel que el mercado britani-
co, dejando espacio a que intervengan un mayor nimero de inter-
mediarios. Asi pues, existe una posibilidad de mejorar la situacion
comercial si se logra alterar ciertos habitos y ofrecer un servicio
que cubra en exceso las demandas de los supermercados y a me-
jor precio.

En el mercado inglés existe liderazgo absoluto de la gran dis-
tribucion en manos de un namero reducido de supermercados.
Tradicionalmente ha pagado cualquier producto con mejores pre-
cios gue cualquier otro mercado europeo, pero la creciente com-
petencia entre ellos esta mermando esta caracteristica y los mar-
genes se estan viendo perjudicados. La pugna principal se esta li-
brando entre Tesco, el principal supermercado del pais y Asda,
que tras la adquisicién por parte de la norteamericana Wall Mart
esta aplicando con éxito una estrategia de liderazgo en precios,
que esta transmitiendo una enorme presion a sus proveedores,
algunos de los cuales ya han preferido abandonar.

Los supermercados britanicos estan poniendo en practica un
proceso que denominan de "racionalizacién de proveedores" que
consiste en reducir a 1 6 2 el nimero de proveedores designados
por producto. Los supermercados britanicos siempre han liderado
las exigencias en las especificaciones de los productos y los pro-
cesos de produccion y elaboracién. Siguen siéndolo y contindan
introduciendo protocolos que aseguren la calidad, la sanidad, el
respeto al medio ambiente y otros aspectos. Relacionado con
este tema, hay que mencionar la trazabilidad, que resulta impres-
cindible para trabajar con estos supermercados.

En lo que respecta al reparto de cuota de mercado por parte
de la distribuciéon minorista en Reino Unido basta decir para obte-
ner una clara idea de la situacioén general, que el 70% de la fruta
fresca que se vende en el pais, lo hace a través de las grandes ca-
denas de supermercados. Ello reafirma la importancia de los
planteamientos anteriores si se quiere conseguir una buena posi-
cion en la comercializacién de fresa en este mercado.

Sistemas de subasta en Holanda

No se han tomado como ejemplo los sistemas de subasta al-
merienses, debido a que en el caso de la fresa resulta inviable, en
principio, la creacion de un mercado en origen de tipo convencio-
nal basado en la subasta en tiempo real de mercancia recolecta-
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da previamente y que se encuentra situada fisicamente en uno o
varios almacenes, por dos razones fundamentales, que se expo-
nen a continuacion:

-Lafresaes un producto extremadamente delicado, por lo que
su recoleccién, manejo y conservacion requieren condiciones par-
ticulares, entre las que destacan la necesidad de reducir al mini-
mo las operaciones de manipulacién y transporte y la utilizacion
intensiva, en distintas etapas del proceso, de instalaciones frigo-
rificas.

- El planteamiento estratégico del mercado en origen se orien-
ta hacia posiciones de clara diferenciacién, con un objetivo de
mercado centrado en los clientes mas cualificados y exigentes,
evitando una competencia frontal con 10s envios en consignacion,
que resultaria dificilmente sostenible.

Por lo tanto, es preciso disenar procedimientos innovadores
que, por una parte, permitan utilizar las infraestructuras de alma-
cenamiento y manipulacion disponibles, sin necesidad de realizar
grandes inversiones en inmovilizado ni de someter la fresa a in-
necesarios procesos de transporte y manipulacién, y por otra,
sean validos para acceder de forma competitiva a las principales
cadenas europeas de distribucién alimentaria.

Holanda es un pais pionero en lo que se refiere a la investiga-
cibn agricola, tanto a nivel de produccién como de comercializa-
cién, destacandose en este punto su enorme importancia como
centro de redistribucion de productos en fresco a otros mercados,
y por otra parte, el sistema de subasta como forma de distribu-
cion es muy utilizado en el pais, 10 que supone que ha sido depu-
rado y mejorado a lo largo de los anos en los que se viene desa-
rrollando.

Se ha estudiado con detenimiento la subasta de TELEFLO-
WER, mercado para mayoristas de flor cortada procedente de Afri-
ca Oriental creado en 1995y que utiliza como medio de valoracion
el reloj de la subasta holandesa. Los compradores pueden buscar
proveedores en la base de datos, y la mercancia va directamente
del productor al comprador dentro de las 24 horas establecidas,
garantizado por el intermediario, sin obviar que la clasificacion de
los lotes se realiza en funcién de la calidad de la mercancia.

Cada ordenador esta conectado a un reloj de subasta total-
mente informatizado, donde se pueden observar l0s precios y pro-
cesos logisticos. Los compradores no pueden visualizan la mer-
cancia y ademas, no se encuentran fisicamente en la subasta. El
ordenador proporciona al comprador la informacién de las proxi-
mas subastas: el productor, el producto, las unidades, calidad y
la minima cantidad de compra. En la pantalla el comprador obser-
va el reloj de la subasta, el reloj comienza con un precio alto, y va
disminuyendo hasta que un comprador detiene el reloj pulsando
una tecla de su ordenador. El subastador pregunta al comprador,
a través de conexion telefénica, qué cantidad de mercanciava a
comprar. El comprador determina la cantidad. Posteriormente se
reinicia el proceso poniendo de nuevo en funcionamiento el reloj,
y comienza de nuevo la subasta para las siguientes unidades,
hasta que toda la mercancia sea vendida.

Larapidez del sistema es elevada, no sélo en el proceso de su-
basta, sino también en el proceso posterior a la venta. En ocasio-
nes el producto puede ser entregado al comprador media hora
después de la compra.

Debido a que los compradores no pueden estar fisicamente
en la subasta, un factor importante es determinar la calidad de la
mercancia que el comprador quiera adquirir. Aunque los compra-
dores pueden ver la mercancia que van a adquirir, tan sé6lo el 30%
ven la mercancia antes de comprarla. Con lo cual una informacion
adecuada sobre el control de la calidad de los productos es esen-
cial para el correcto funcionamiento de la subasta.
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Como conclusiones del analisis de los diferentes sistemas de
subasta en Holanda, se llega a lo siguiente:

1. El control del mercado por determinados participantes es el
precursor del fracaso del sistema de subasta electronica.

2. Las innovaciones tecnologicas (IT) permiten asegurar la ca-

lidad de la informacion, lo que favorece la existencia de mercados
mas eficientes, y contribuye al éxito de los sistemas de subasta
electronica. TH H S H
3. Las motivaciones comunes de los participantes hacia un
sistema de subasta electronica contribuyen al éxito de estos sis- 0
temas. ¢W Mé M od
4. De acuerdo con la calidad percibida del producto, las ac-
tuaciones logisticas y las innovaciones tecnologicas, se obtiene Un unico operador
como resultado‘ una elevada fiabilidad. Estalflabilldad contribuye alimenta confemporaneamente
al éxito de los sistemas de subasta electronica. dos hileras de trunsplnnte
)

La tipificacion del mercado en origen (MOF)

El planteamiento del mercado en origen de la fresa de Huelva
se concibe segun los siguientes requisitos:

- Fresa fresca cultivada en la provincia de Huelva.

- Cultivo, recoleccion, transporte y manipulacion realizados
con cumplimiento estricto de toda la normativa legal en vigor.

- Recoleccion con el suficiente grado de madurez y con proce-
dimientos que garanticen el correcto estado de la fresa.

- Clasificacion y seleccion en origen en el momento de la reco-
leccion, utilizando distintos envases para mercancia que respon-
da a distintas tipologias.

-Manipulacion en fincay transporte a almacén en condiciones
que garanticen la perfecta conservacion de la fresa.

- Refrigeracion inmediata de la fresa, en condiciones controla-
das.

- Manipulacion y supervision en almacén, utilizando maquina-
ria adecuada y en locales que reunan las caracteristicas idoneas.

-Preparacion de los lotes de acuerdo a las normas internas del
mercado en origen.

- Conservacion de la mercancia, desde la recepcion en alma-
cén hasta su expedicion a destino, en condiciones controladas de
refrigeracion.

- Trazabilidad completa, de modo que puedan conocerse, para
cada unidad comercializada, como minimo, las informaciones si-
guientes: ] "
* Fincay parcela de origen de la fresa EX 1 - _,:‘,EB ok
* Origen de la planta ' 14 -

¢ Registro de los procedimientos de cultivo utilizados en di- mEd"O ﬂ!ﬂbl&‘ﬂfe
cha parcela y de los agroquimicos empleados.

¢ Fechay metodo de recoleccion

¢ Condiciones de transporte a almacén

* Registro del proceso de refrigeracion a la recepcion en al-
macén.

e Fechay hora de manipulacion en almacén y linea utilizada.

e Registro del proceso de refrigeracion y conservacion.

En la reglamentacion interna que desarrollen los érganos de
gestion del mercado en origen se debera precisar y cuantificar
cada uno de estos requisitos de obligatorio cumplimiento, de for-
ma que quede expresamente excluida del mercado cualquier par-
tida de fresa que no cumpla rigurosamente los requisitos exigidos
por la legislacion vigente o no haya sido recolectada y manipulada
siguiendo las buenas practicas de conservacion.

Con este conjunto de variables y con los valores que las mis-
mas pueden adoptar, que se resumen en la tabla siguiente, que-
da perfectamente identificado cualquier lote de fresa que pueda
ser puesto a la venta en el mercado en origen.

Via Guizzardi, 38 40054 Budrio BOLOGNA ITALIA
Tel. 051 80.02,53 » Fax 051 69.20.611
www.checchiemagli.com e-mauailtinfa@checchiemagli.com




El planteamiento estratégico del MOF

El mercado en origen de la fresa deberia plantearse la siguien-
te estrategia capaz de desarrollar ventajas competitivas sosteni-
bles a medio y largo plazo:

- Fundamentar su diseno y su actuacion en criterios de asegu-
ramiento de la calidad, fiabilidad y garantia reciproca entre los ope-
radores.

- Disponer de un volumen de produccion elevado (no inferior a
un 10% de la produccién onubense), con regularidad a lo largo de
la campana, que permita el abastecimiento en todo momento y
pueda suponer una referencia de precios para el sector.

- Contar con un numero suficiente de productores onubenses
comprometidos con la calidad y con el funcionamiento riguroso del
mercado.

- Generar, desde el momento de su creacion, un régimen inter-
no de funcionamiento riguroso, preciso y de maxima garantia.

- Usar intensivamente las Tecnologias de la Informacién y Co-
municacion.

- Aportar servicios complementarios de valor anadido (logisti-
ca, aseguramiento, financiacion,...) a todos los operadores del
mercado.

Funcionamiento operativo del mercado

El diseno del mercado en origen de la fresa se fundamenta en
tres principios basicos:

- Las operaciones de compra-venta se realizan sobre partidas
de fresa que no ha sido recolectada en el momento de la subasta.
De este modo, lo que se contrata son compromisos firmes de en-

LAs VENTAJAS DE LA BioLocia MOLECULAR

BIOAGA USA CORP.
Molecular Biology

Laboratory. Tudela — Navarra
Miami, Florida, USA. Tel. 902 154 531

www.berlinex.com

Rte. en Espana
BERLIN EXPORT

BIOAGA a la cabeza de la alta tecnologia con sus

Abonos CEN conocidos internacionalmente por sus

Excelentes resultados: produccion v calidad

CEN FERTILIZANTE CIENTIFICO
Registrado en USA N2 F-1417

RECORDS DE PRODUCCION CON CEN

v 11.500 kg de cebada por hectarea.

v 22.000 kg de maiz por hectarea.

v 14.500 kg de arroz por hectarea.

v 215.000 kg de tomate por hectarea.

v 14.000 kg de uva de viha en secano por hectarea (14 °)

v’ 80.000 kg de patata por hectarea.

v 250 kg de aceltunas por arbol.

v Arroz con 300 pg/kg de Vitamina A mas 400% de Vitamina E.

MEDALLAS OBTENIDAS EN FRANCIA UTILIZANDO CEN EN VINA:
- Medalla de Oro: Tournon, Francia.
- Medallas de Plata y Bronce: Labastida, Rioja.

FERTILIZANTES Y PIENSOS ECOL( cOSs

¢ EKOLOGIK Fertilizante natural.
Autorizado en la UE para agricultura ecologica

* CEM Pienso natural. Registro en USA n? 583.
Autorizado en la UE para ganaderia ecoldgica.
Conversion: 1,57.

Empresa ganadora de DOS ESTRELLAS INTERNACIONALES DE ORO
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trega futura de mercancia tipificada.

- El mercado en origen no dispone de locales para el almacena-
miento, la conservacion o la exposicidn de la mercancia que con-
trata, que se almacena, manipula, conserva y expide en las insta-
laciones de los suministradores.

- El funcionamiento del mercado en origen se basa en el ase-
guramiento de la calidad y en la fiabilidad de las operaciones, que
son garantizadas por las partes y por la entidad gestora del MOF.

Este planteamiento da respuesta a las peculiaridades propias
de la produccién de fresa de Huelva, adaptando los modelos tradi-
cionales de contratacion mediante subasta a las formas de operar
utilizadas actualmente por los principales compradores europeos.

Con este marco operativo pueden definirse dos tipos de tran-
saccion:

1. Programaciones, con entregas regulares periodicas. Gene-
ralmente seran semanales, si bien podran establecerse otros pla-
20s, en funcién de la demanda.

2. Lotes concretos para entrega a fecha fija en los 5 dias si-
guientes a la subasta.

En ambos casos, la contratacion se realizara por subasta, por
un método especifico, derivado de la adaptacion del sistema ho-
landés a la baja.

En un primer momento se opta por una subasta presencial, con
una utilizacién avanzada de las tecnologias de la informacion (es-
quema 1) en los procesos de comunicacion entre todos los opera-
dores, pero requiriendo la presencia fisica de los compradores 0
de sus representantes en una Unica sala de subasta y realizando
todas las contrataciones de forma presencial.

El sistema se disena de modo que en el futuro resuite posible
la incorporacion de otras opciones, como la subasta simultanea
en varias salas situadas a distancia o la contratacién individual
desde ordenadores remotos. También se pueden desarrollar con
facilidad innovaciones sobre el aseguramiento, en tiempo real de
las operaciones de compra, la financiacién bancaria (descuento)
0 la integracién con los sistemas de logistica de proveedores y
clientes.

La estructura operativa necesaria para el funcionamiento del
mercado es muy reducida. Su repercusion en el precio de la fresa
puede ser de unas escasas pesetas por kilo de fresa subastada en
el mercado. Igualmente, la inversion necesaria para la puesta en
marcha del mercado es de unas decenas de millones de pesetas,
fundamentalmente en el equipamiento informatico, ya que los lo-
cales de la subasta pueden ser alquilados. B

* Esta ponencia ha sido expuesta en las XVII Jornadas Agricolas y Comer-
ciales, organizadas por la Caja de Ahorros de El Monte.




LAS MAS VERSATILES
EN TRABAJOS DE CAMPO

MANIPULADORAS TELESCOPICAS CAT “AGRILINE”

En el campo son inagotables. No hay trabajo que se resista a su potencia y a su versatilidad. Su gama ofrece motores Turboalimentados de 109 hp. Su amplia
variedad de implementos facilita enormemente el manipulado y la carga de forraje, fertilizantes, remolacha, estiércol, madera, ... lo que haga falta. Y con
el acople rapido de serie no hay ni que salir de la cabina. Ademas son superrentables ya que tienen homologacion agricola MINER y asi pueden utilizar
gasoleo subvencionado. Y, como siempre, con la garantia de un servicio postventa y una red de asistencia técnica que solo Finanzauto, S.A. puede ofrecer.

Barloworid
Finanzauto

Barloworld
Marcas Lideres

Finanzauto, S.A.: Arturo Soria, 125. 28043 Madrid » Tels.: 91 413 00 13 - 91 413 90 12 « www.finanzauto.es
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Produccion integrada en cultivo de
pimiento bajo abrigo en Andalucia

Ll cultivo de pimiento es uno de oy
nras imporranies de la horticultura
protegida en el suar de Espana, tanio
por la superficie cultivada conte por
el valor de la ;u'u:f”:'i'.‘-:ih‘, L oeste
articule se comentan algunos aspectoy
destacables del Reglamenti
Ispecifico de Produceion Integrada
de pimtiento bajo abrigo, segun la
{drclen de 29 de diciembre de 2000 de
la Tuntw de \ndalucia, publicada en
el BOJA u” 10 de 25 de enern de
2001, donde e recoge ef texio
complete del reglamento, Se han
realizado aleunays serializaciones
volire [ox vriterios de intervencion v
estratesias de cotrol para [ors
principales problemas fitosanitarios
ke e afecran

José E. Belda y Maria Dolores Alcazar.

Laboratorio de Sanidad Vegetal de Almeria.
Consejeria e Agricultura y Pesca de la
Junta de Andalucia.

aproduccion integrada pone un gran

énfasis en todos los aspectos del

cultivo que, de una forma u otra, tie-

nen repercusion en la sanidad del

mismo y, como consecuencia de la

anterior, en el respeto al medio ambiente, al

agricultor y al consumidor. El éxito que puede

conseguirse depende mucho de una buena

preparacion de la estructura del invernadero

antes de la plantacion y de las distintas labo-

res culturales y practicas agrondmicas que se

llevan a cabo durante el cultivo. Los aspectos

mas destacables en cuanto a estas practicas

agricolas para cultivo de pimiento en produc-

cion integrada, y referidos a los distintos apar-
tados son:

- Caracteristicas del suelo: Queda prohibi-

dala acumulacion de agua en el sueloy se re-

comienda una profundidad Gtil igual o superior
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a 25-30 cm, textura media, pH comprendido
entre 6 y 7,5, y una conductividad eléctrica
(CEe) menor de 2,5dS/m a 25 °C.

- Sustratos: esta prohibida la utilizacion de
turbas con presencia de fitopatdgenos y con
tasas altas de degradacion, recomendandose
una porosidad mayor del 85%.

- Instalaciones: es obligatorio que el mate-
rial de cubierta sea reciclable, que posea sis-
tema de ventilacion, uso de mallas de mas de
6x6 hilos/cm2 (8x8 recomendado), doble
puerta en el invernadero, embalses de agua
de riego cubiertos, utilizacion de sistemas ce-
rrados con reutilizacion del drenaje o de siste-
mas recirculantes en cultivos sin sueloy la eli-
minacion de malas hierbas alrededor del in-
vernadero.

- Levantamiento del cultivo anterior: es
obligatorio el arranque de plantas con la maxi-
ma cantidad de raices y su eliminacion, es-
tando prohibido el abandono del cultivo al final
del ciclo productivo, de los restos vegetales
en los alrededores y los restos de plasticos,
envases y otros residuos en el interior o alre-
dedores de la parcela.

- Plantacién: EI material vegetal procedera
de semilleros autorizados y con el correspon-
diente pasaporte fitosanitario. La densidad

de plantacion sera inferior a 30.000 plan-
tas/ha. Esta prohibida la desinfeccion de sue-
los por métodos quimicos, recomendandose
la solarizacion, no se pueden asociar cultivos
en el mismo invernadero ni se puede utilizar
material transgénico (si existiera). El trasplan-
te se realizara con plantulas de 15 a 20 ¢cm
con 6-7 hojas verdaderas, sin colocarlas muy
profundas para evitar problemas de asfixia ra-
dicular. Se recomienda dar un riego después
del trasplante.

- Operaciones culturales: la eliminacion de
malas hierbas dentro del invernadero se reali-
zara de forma mecanica 0 manual. Es obliga-
toria la eliminacion de 10s restos de poda, des-
hojado y eliminacion de frutos del aclareo asi
como la eliminacion de plantas y organos so-
bre los que se manifieste alguna enfermedad.
Esta prohibido el uso de fitorreguladores.

-Riego: es obligatorio el riego localizado de
alta frecuencia. recomendandose goteros au-
tocompensantes con un coeficiente de varia-
cion del gasto inferior al 5%. Los niveles reco-
mendados de los parametros del agua apun-
tan una conductividad (Cew) menor de 1.5
dS/m, una tasa RAS menor de 18, cantidad
de boro menor de 2 ppm. y de bicarbonatos
menor de 2 meq/I.




- Recoleccion: queda prohibida la recolec-
cion de frutos antes de alcanzar la madurez
suficiente que permita lograr las exigencias
de calidad comercial, asi como realizar trata-
mientos quimicos posrecoleccion.

- Control fitosanitario: esta prohibida la uti-
lizacion de calendarios de tratamientos, el
uso de productos en espolvoreo y la aplica-
cion de herbicidas en el interior del invernade-
ro. En caso de tratamientos quimicos se reco-
mienda la alternancia de materias activas de
distinto grupo quimico y mecanismo de ac-
cion, no realizando mas de 2 tratamientos se-
guidos con la misma materia activa. Cuando
sea posible por localizacion del agente nocivo,
reducir el area tratada a focos o rodales.

La estrategia de control integratlo

Ademas de las recomendaciones del Glti-
mo apartado, se expresan en el reglamento
algunos conceptos generales de aplicacion
para el desarrollo de las estrategias de con-
trol de plagas y enfermedades.

Para el desarrollo de fa Produccion Inte-
grada en pimiento (y en el resto de cultivos) es
obligatoria la estimacion del riesgo mediante
evaluaciones de los niveles poblacionalesy/o
incidencia. Estas evaluaciones se realizan
mediante recuentos semanales en la parcela,
dividiendo ésta en cuatro sectores de orienta-
ciones NO. NE, SO y SE, haciendo un mues-
treo en 7 plantas en cada sector (10 plantas
en invernaderos de mas de 5.000 m2). En
cada planta se observan 3 hojas, del nivel in-
ferior, medio y superior, tres frutos y tres flo-
res cuando las haya.

Para cada plaga o enfermedad se es-
tablece un método de estimacion de
densidad que suele ser presencia 0 au-
sencia del mismo en Organos o planta, y
se refieren a unos criterios de interven-
cion segun época o fenologia.

La aplicacion de medidas directas
de control so6lo se efectuaran cuando los
niveles poblacionales de incidencia su-
peren los umbrales orientativos de inter-
vencion que se reflejan en el cuadro 1.
En la proteccion contra plagas y enfer-
medades se preferiran siempre que sea
posible, los métodos bioldgicos, biotéc- -
nicos, culturales, fisicos y genéticos a
los quimicos. Es obligatoria la coloca-
cion de trampas cromotropicas antes
del inicio del cultivo.

En caso de intervenciones con pro-
ductos quimicos, las materias activas a
utilizar seran las incluidas en las estra-
tegias (cuadro 1), seleccionadas entre
las autorizadas segun criterios de menor
impacto ambiental, mayor eficacia, me-
nor clasificacion toxicologica, menor pro-

blema de residuos, menor efecto sobre fauna
auxiliar y menor riesgo de resistencias en los
agentes nocivos objetivo.

Hay que senalar que esta contemplado
que debe protegerse e incrementarse la fauna
auxiliar y en concreto para este cultivo, 10s hi-
menopteros en general, particularmente Eret-
mocerus y los depredadores del género Neo-
seiulus.

Plagas

Las diferentes plagas que se presentanen
cultivo de pimiento bajo abrigo tienen una con-
sideracion diferente en funcion de su impor-
tancia y peligrosidad. Esta peligrosidad viene
determinada en algunos casos por la capaci-
dad para transmitir virus a las plantas, convir-
tiéndose en este caso, en su condicion de vec-
tores, en el objetivo del control de estas en-
fermedades, por lo que los umbrales de inter-
vencion estan relacionados con la presencia
del virus en el cultivo; este es el caso del trips
Frankliniella occidentalis. El criterio para inter-
venir contra trips esta contemplado de dife-
rente forma si hay presenciade TSWV ono. En
el primer caso debe intervenirse con la prime-
ra presencia, en caso de no existir virus, s6lo
se intervendra cuando haya danos directos en
frutos o presencia de trips en flores.

Otro caso son las plagas que presentan
una expansion rapida, como por ejemplo la
arana blanca, Polyphagotarsonemus latus, o
las que realizan danos graves en planta o fru-
to, como las orugas, especialmente Spodop-
tera exigua: en estos casos el umbral esta si-
tuado a la primera presencia de la plaga.

Larva de plasido en tallo de pimiento.

Pupas de Bemisia tabaci. La de la izquierda parasitada por
Eretmocerus mundus.

ultivos
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Hay plagas que, por sumenor incidencia o
peligrosidad tienen sus umbrales estableci-
dos en funcién de la presencia de parasitis-
mo. Hay que recordar que existe un gran nu-
mero de enemigos naturales, parasitoides y
depredadores que ejercen su accion sobre las
plagas y de 10s que se ha incluido una relacion
en el texto original del reglamento. Es ef caso
de pulgones con sus parasitoides de la familia
Aphidiidae, y en ocasiones el de mosca blan-
ca Bemisia tabaciy su parasitoide Eretmoce-
rus mundus. Para mosca blanca el umbral de
intervencion lo marca la presencia de negrilla
en frutos, reflejando la posibilidad de dar tra-
tamientos en las bandas del invernadero.

Por dltimo, senalar que para algunas pla-
gas, por su localizacion, esta contemplada la
aplicacion a focos localizados de la plaga, es
el caso de la arana roja (Tetranychus spp.).
arana blancay pulgones.

L

Enfermedades

El control de las enfermedades de pimien-
to tiene en general un caracter preventivo,
para lo cual se establecen una serie de medi-
das prioritarias de control, que incluyen el ma-
nejo de las condiciones climaticas (tempera-
tura, humedad relativa y ventilacion) para evi-
tar la infeccion y la proliferacion de ciertas en-
fermedades cuando estas aparezcan, v la eli-
minacion de las fuentes de inoculo (plantas
afectadas y malas hierbas). Asi, para las en-
fermedades producidas por bacterias y algu-
nos hongos aéreos como Botrytis y Scleroti-
nia, se hace hincapié en la ventilacion para
evitar la condensacion sobre las plantas. y la
retirada de las plantas y organos afecta-
dos. Deben evitarse las heridas de poda
y amarre, y las precauciones a tomar
para evitar la dispersion por medio de he-
rramientas y ropa.

Para el caso de la oidiopsis de las so-
lanaceas, Leveillula taurica, también se
senala la eliminacion de malas hierbas y
restos de cultivo que acthan como reser-
vorio de la enfermedad. La seca o triste-
za, causada por Phytophthora capsici
debe ser correctamente diagnosticada,
ya que los sintomas se confunden mu-
chas veces con problemas de asfixia ra-
- dicular ocasionada por un mal drenaje o
encharcamiento. Este hongo que se
transmite por el agua debe ser vigilado
en las balsas de riego y tratado en caso
de hallarse infectadas.

En caso de tener que realizar trata-
mientos fungicidas o bactericidas, y
como norma general, se debe tener muy
presente la eleccion de la materia activa
y el grupo o familia quimica para. en caso
de tener que repetir la aplicacion, alter-
nar con otro grupo o familia de distinto
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CUADRO 1. RESUMEN DE LAS ESTRATEGIAS DE CONTROL INTEGRADO DE CULTIVO DE PIMIENTO BAJO ABRIGO (1)

Plaga o Criterios de intervencion Métodos de control
enfermedad (n%)= materias activas permitidas con restricciones
Epoca Umbral Biologicos Quimicos Otros
Arafia roja Presencia de colonias: tratar s6lo - Feltiella acarisuga azadiractin Evitar dispersion mediante
Tetranychus urticae focos. - Neoseiulus californicus azufre mojable operaciones cuiturales.
Tetranychus turkestani Tratamiento: - Phytoseiulus persimilis flufenoxuron
Tetranychus evansi - Focos. hexitiazox
- Generalizado si se extiende por la tetradifon
parcela y se observa aumento de las abamectina (3+4)
poblaciones en los focos. piridaben (2+4)
Araiia blanca Primera presencia: tratamiento por - Neoseiulus cucumeris azadiractin Evitar dispersion mediante
Polyphagotarsonemus latus focos. azufre mojable operagiones culturales,
Tratamiento generalizado si se tetradifon
extiende por la parcela. abamectina (3+4)
Mosca blanca Primera presencia de negrilla en - Eretmocerus eremicus azadiractin Aplicacién de soluciones jabonosas.
Bemisia tabaci hoja. - Eretmocerus mundus buprofezin Incrementar el nimero de trampas
Tratamientos localizados en las - Macrolophus caliginosus imidacloprid (en riego) amarillas y revision periédica.
bandas. - Verticillium lecanii teflubenzuron El control quimico de esta especie es
- Beauveria bassiana alfacipermetrin (4) dificil, por lo que se debera incidir
bifentrin (4) sobre las medidas culturales
pimetrozina (3) preventivas.
piridaben (2+4) Si se obgervan larvas de mosca
blanca parasitadas, dirigir la
aplicacion a la parte aita de la planta.
Pulgones Sin parasitismo: con presencia de - Aphidius colemani azadiractin Aplicacién de soluciones Jabonosas.
Myzus persicae colonias y/o negrilla. Tratamiento por - Aphidoletes aphidimyza imidacloprid (en riego) Ingrementar el nimero de trampas
Aphis gossypii focos. - Lysiphlebus testaceipes pirimicart (ne controla A. cromotropicas amarillas y revision
Tratamiento generalizado si se gossypil) _ periédica,
extiende. : alfacipermetrin (4)
Con parasitismo: no tratar. deltametrin {4)
imidacloprid (4+6)
lambda-cihalotrin (4)
pimetrozina (3)
Trips Floracion  Presencia de plantas con TSWV. - Neoseiulus cucumeris azadiractin Inerementar el nimero de trampas
Frankliniella occidentalis En ausencia de plantas con virus, - Amblyseius degenerans Iufeniiron cromotrépicas azules.
presencia de trips en flor. - Orius laevigatus acrinatrin (4) ] d E 16n
Frutos con dafios. - Orius albidipennis ﬁﬂmﬂﬁl-ﬁﬂ'
~ Orius majusculus formetanato (3+4)
malation (4)
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Primera presencia de huevos, larvas
y dafios recientes

- Bacillus thuringiensis
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INSECTICIDA DE ORIGEN VEGETAL

Align, autorizado para:

Cultivos horticolas en invernadero y aire
libre: Tomate, pimiento, berenjena, melén,
sandia, pepino, calabacin,cebolla, zanahoria,
boniato, col china, berzas, lechuga, acelga,
perejil, apio, menta, alcachofa, esparrago,

judias y guisantes.

Citricos: naranjos, mandarinos, limoneros y

pomelos.

Frutales de hueso y pepita: melocotonero,
nectarino, albaricoquero, cerezo, ciruelo,

manzano, peral, nispero, memburillero, avellano PLAGAS

yogr, sabia solucion
Frutales subtropicales y tropicales:
aguacate, caqui, chirimoyo, kiwi, palmera,
datilifera, higuera, granado, platanera y pifia

tropical. Del arbol del Nim nace la azadiractina, el

Vifia y parral: uva de mesa y vinificacion. revolucionario principio activo de Align, que

mantiene limpios de plagas sus cultivos. Este
Fresales: fresonero y fresal.

innovador insecticida de origen natural no deja
Pastizales y eriales.
residuos en los vegetales, estando indicado su uso

Arboles y arbustos no frutales: coniferas, ' ! -
en agricultura tradicional, el Manejo Integrado de
salicaceas, platanaceas, mirtaceas, rosaceas,

: : ., Plagas y Agricultura Biolégica.
oledceas, magnolidceas y araliaceas.
Ornamentales y viveros: bulbosas, florales,

de hoja, acuaticas, y gramineas.

b

Hongos cultivados: champifion. Ipc AM

iNAERA

ANONIMA TALLER CREATIVO

3 DIAS DE PLAZO DE SEGURIDAD

Prof. Beltran Baguena, 5 - E-46009 Valencia - Tel.; 96 348 35 00 - Fax: 96 348 27 21
e-mall:sipcaminagra@sipcam.es - www.sipcam.es

@iMarca y fabncacion de: ThermoTnlogy Corporation, Maryiand (USA)




lllllluh\ IR R e

ltTte s ives

CUADRO 1. RESUMEN DE LAS ESTRATEGIAS DE CONTROL INTEGRADO DE CULTIVO DE PIMIENTO BAJO ABRIGO (y i)

Plaga o Criterios de intervencion Métodos de control

enfermedad

Podredumbre blanca

Sclerotinta sclerotiorum

Seca o tristeza
Phytophthora capsici

Rona bacteriana
Xanthomonas campestirs
pv. Vesicatoria

Podredumbre blanda

Erwinia carotovora subsp.

Carotovora

cmMV
{Cucumber Mosaic Virus)

Virus del Mosaico del Pepino

PVY
(Potato Virus Y)
Virus Y de la Patata

SWv

(Tomato Spotted Wilt Virus)

Virus del Bronceado del
Tomate

Epoca

(n?)= materias activas permitidas con restricciones

Umbral Biologicos
Cuando lo métodos prioritarios no

controlen.

Si estd muy localizada tratar las zona

afectadas

Condiciones favorables para el

desarrollo:

Humedades relativas altas y

temperaturas ligeramente superiores

a Botrytis.

Presencia de sintomas
Condiciones favorables para su
desarrolio:

Temperatura Gptima de 26 a 32¢

Cuando los métodos prioritarios no
controlen.
HR alta.

HR alta, 25 < T{*C) < 35

Quimicos

Procimidona
tebuconazol
ciprodinil+fludioxanil (4

propamocart
etridiazol (1)

Mancozeb ‘
compuestos cpricos (7)

Otros

Solarizacion tras el cultivo afectado
Métodos prioritarios: Manejo
adecuado de ventilacion y riego.
Evitar la presencia de agua libre
sobre el cultivo. Retirar
inmediatamente de la parcela los
organos enfermos y destruirlos,
Abonado equilibrado para evitar
exceso de vigor,

Identificar el agente causal en
laboratorios especializados, Se
pueden confundir con otros sintomas
de origen no patologico.

Eliminacion de restos de cultivo.
Evitar parcelas excesvamente
regadas o mal drenadas,

En caso de aguas infectadas:
Tratamiento del agua de riego. Cubrir
las balsas y conducciones,
Solarizacion.

Métodos prioritarios:

Manejo adecuado de ventilacion y
riego.

Reducir al maximo la humedad
ambiental e impedir que sobre las
plantas exista presencia de agua
libre. )

Desinfeccién de las herremientas.
Ellminar Grganos enferimos.

Evitar heridas de poda.

Abonado equilibrado para evitar
exceso de vigor.

Control de pulgones
Ellmlnnnlén de plantas ufgetadas

mecanismo de accion, con el objeto de evitar
resistencias.

Las enfermedades producidas por virus
también estan contempladas en los regla-
mentos de produccion integrada. En el caso
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de virus para los que no existen variedades re-
sistentes, los métodos de control van enca-
minados al control de los vectores {en virus
transmitidos por insectos) y a la eliminacion

de la fuente de infeccion o posibles reservo-

rios, asi como a evitar la transmision y disper-
sion cuando estos se transmiten por contac-
to. En caso de virus que se transmiten por se-
milla se hace hincapié en el control de la sani-
dad de las plantulas en el semiliero. W
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Kuhn dispone d
gama de maquin

SAVERNE. Francia
La gama de abonadoras
Kuhn que Comeca
importa para el mercado
espaiol constituye ’la
mejor en fertilizacton.
Los modelos MDS 732-
932, destinados a explo-
taciones ganaderas, de

>_ .

policultivo y de cereales
de tamaio medio, desta-
can por su sencillez en
los ajustes de las d.051s
por ha, por su c?pac.ldad
evolutiva, alta funciona-
lidad, voladizo reducido,
regularidad transversal
en distribuciones norma:

les, lentas y de mérge_-
nes. reducido mantent-
miento y por su alta
resistencia a la corro-
si6n. En abonadoras
centrifugas, Kuhn pre-
senta esta campana los

modelos MDS 1131y
1141 de muy alto nivel

de una completa
aria para abonado

tecnologico, con regula-
cion electronica 'y orde-
nador ‘Quantron L’ para
ajustar  1a dosis de
abono. La gama de cen-
trifugas se completa con
los modelos MDS 41,
61, 81, con discos con
palas reoulables.

KUHN: jEL ARTE DE ABONAR!

MDS 1131-1141

v Altura de carga: 99 cm. Capacidad maxima: 2.000/3.200 L

" Admite importantes volumenes de carga gracias a la proximidad (53 cm) del
centro de gravedad respecto del tractor

+ Nueva geometria de los puntos de enganche para optimizar los rendimientos

v Distribucion regular con dosis por hectarea altas o bajas, de 12 a 28 m de
anchura de trabajo en aporte normal o lento

+ Diseno moderno para asegurar regularidad transversal, comodidad, seguridad,
proteccion de la maquina...

+ Ordenador Quantron L para calcular la apertura de las compuertas segun las

caracteristicas del abono, la dosis y la velocidad de avance (opcional)

MDS 732-932

v Altura de carga: 93/101 cm. Capacidad maxima: 1.600/1.800 L

+ Distribucion transversal precisa y facil de regular
+ Sector graduado D.F.C. para control directo de flujo
« ldeales para explotaciones ganaderas, de policultivo y de cereales de tamano medio

MDS 41-61-81

bordes de la parcela

v Dosificador eléctrico Quantron M, de facil utilizacion, para ajustar el abonado (opcional)

v Agitador de rotacion lenta que asegura un flujo regular

v Discos de distribucion con palas regulables y de adaptacion instantanea al tipo de
distribucion y a la anchura de trabajo

v Control de caudal que garantiza una precisa dosis de abono

v Limitador de distribucion en los margenes para evitar pérdidas de abono en los

v Dispositivo de esparcimiento sobre 2 bandas para plantaciones en linea (opcional)

KUHN ES UNA MARCA COMERCIALIZADA POR COMECA Y SU RED DE CONCESIONARIOS
Poligono “El Balconcillo™ ¢ Lepanto. 10 = 19004 Guadalajara » Tel: 949 20 82 10 « Fax: 949 20 30 17
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m cultivos

Utilizacion de productos fitosanitarios
en frutales de pepita y hueso (1)

n hecho que se constata reciente-

mente en el campo de la aplica-

cion de productos fitosanitarios

es que cada vez se ve mas reduci-

do el abanico de productos a utili-
zar para controlar una plaga o enfermedad
en un cultivo.

Ejemplos de ello podemos encontrarlos en
la reciente desaparicion legal del DNOC, pro-
ducto ampliamente utilizado en tratamientos
de invierno. Otro caso diferente es el de los
productos autorizados actualmente en fruta-
les de pepita, para tratamiento contra la mos-
camediterraneade la fruta, Ceratitis capitata,
en cuya lucha solamente esta autorizado el in-
grediente activo fosmet, como aplicacion fo-
liar sin restricciones, lo que limita de forma
drastica las posibilidades de control de este
parasito cuando se manifiesta como plaga
ampliamente extendida en nuestras explota-
ciones.

Laimplantacion del registro (nico europeo
o lamodificacion de los limites maximos de re-
siduos (LMRY}, son factores que han contribui-
do ampliamente a esta situacion. Pero tam-
bién hay otros factores a tener en cuenta. Las
exigencias en seguridad alimentaria, en cuan-
to a toxicidad de los productos que se pueden
aplicar sobre los vegetales, han aumentado
de tal forma que hoy en dia
son cuestiones de maxima
sensibilidad para la socie-
dad.

De acuerdo con lo ante-
rior, la tendencia actual en
la produccién de alimentos
vegetales es la implanta-
cién de lo que se denomina
produccién integrada, to-
mando como concepto fun-
damental la trazabilidad de
todo residuo en el producto
final y la seguridad de que
se han adoptado unas bue-
nas practicas agricolas,
respetando de esta mane-
ra no solamente la salud
humana sino la fauna y el
medio ambiente en gene-
ral.

En los proximos afios desapareceran con toda seguridad 367 sustancias del mercado comunitario

Las crecientes [imitaciones del
empleo de productos, como la reciente
desaparicion legal del DNOC,
ampliamente utilizado en
tratamientoys de invierno, estan
reduciendo las posibilidades de
control de plagay v enfermeduades que
afectan a los cultivos. Fste articulo
analiza la situacion v problematica
del empleo de estos producios en los
frutales de pepita, continuando en el
proximo namero de Vida Rural of
andalisiy de la siruacion de Loy

Jitosanitarios en frutales de hueso.

Jaume Almacellas Gort, Ramon Tora Marquilles,
Joaquin Garcia de Otazo Lopez, Josep Ramon
Cosialls Costa.

Generalitat de Catalunya, Departament
d'Agricultura, Ramaderia i Pesca. Unidad de
Sanidad Vegetal. Lleida.

Aparece en este contexto una regulacion

comunitaria que pretende acabar con la dis-
persion y las diferencias de criterio que exis-

Tratamiento fitosanitario en una explotacién.

ten actualmente entre los diferentes paises
pertenecientes a la Unién Europea. La Directi-
va 91/414/CEE, del 15 de julio de 1991, so-
bre la autorizacion, uso y control de productos
para la proteccion de los vegetales es la pie-
dra angular de esta normativa. En ella se pre-
vé fundamentalmente el registro de toda cla-
se de sustancia que se quiera utilizar para la
proteccion de cultivos en el ambito de la Union
Europea y se establecen unos plazos limites
hasta el 2003, que han sido recientemente
ampliados hasta el 2008, ano en que debera
estar concluida toda la revision de productos y
en vigor para cualquier pais miembro.

Como aspecto muy importante, la Directi-
va establece como requisito para comerciali-
zar un producto fitosanitario en el ambito de la
Unidn Europea, que la sustancia o sustancias
que conformen el producto estén incluidas en
la lista Unica europea (anejo 1de la Directiva
91/414/CEE).

Cambios mas importanies
que han sucedido

Bajo un nuevo marco legal

En el momento de puesta en vigor de la
normativa 91/414/CEE existian en los dife-
rentes paises comunitarios 834 sustancias
activas (evaluadas sobre el
mercado existente el 25 de
julio de 1993), las cuales
se distribuyeron en cuatro
grupos de acuerdo con los
siguientes criterios:

- Sustancias considera-
das las mas utilizadas en
el mercado: son 90 en to-
tal. De este grupo hasta el
momento se sabe que de-
saparecen 16 sustancias,
entre las cuales podemos
encontrar DNOC (actual-
mente ya fuera de regis-
tro), lindane (se elimina en
junio de 2002) y zineb (se
elimina en marzo de 2003)
como las mas utilizadas
actualmente.

-Sustancias no com-
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prendidas en el grupo 1, del tipo organofosfo-
rados, carbamatos o bien sustancias sobre
las cuales las empresas se comprometian a
presentar la documentacion para su registro a
corto plazo: son en total 149. De este grupo
desaparecen 89 sustancias, entre las cuales
podemos destacar mecarbam ((til para piojo
de San José), ometoato (pulgones y carpocap-
sa), triazofos (oidio) y vamidotion (pulgon lani-
gero). Este dltimo supone una de las pocas
opciones validas para combatir la plaga men-
cionada. Para todos los productos a eliminar
expira el plazo de utilizacion en julio de 2003.

- Grupo compuesto por 402 pesticidas, no
utilizados tan ampliamente como los de los
grupos 1y 2. En este caso se conoce hasta
ahora la eliminacion de 235 sustancias, entre
las que podemos destacar por ejemplo benzo-
ximato (acaricida), bromopropilato (acaricida),
dinobuton (acaricida), flumequina (antibiético
registrado en Francia para fuego bacteriano) y
triforina (antioidio). De estos productos a eli-
minar expira el plazo de utilizacion en julio de
2003.

- Grupo compuesto por 193 sustancias no
consideradas estrictamente pesticidas o bien
que requieren la presentacion de datos adi-
cionales para su registro. Este grupo com-
prende pesticidas microbiol6gicos, extractos
de plantas, productos animales, feromonas,
sustancias utilizadas en agricultura biologica,
rodenticidas, etc. De este grupo se conoce
que desaparecen 27 sustancias.

En total son 367 las sustancias que con
toda seguridad desaparecen del mercado, a
las cuales cabe anadir las que no resulten de-
fendidas para su registro por diferentes moti-
vos. Un informe de la Comision Europea para
el Parlamento y el Consejo (Informe SANCO
822/2001 rev.3), presume que para el ano
2008 estaran disponibles unas 450 sustan-
cias que seran susceptibles de ser utilizadas
en los diferentes paises si estos autorizan su
uso.

Sin embargo, es necesario anadir que so-
bre la base de esta normativa, se prevé el re-
gistro de nuevas sustancias no registradas en
ningan pais de la Union Europea con anteriori-
dad a la entrada en vigor de la Directiva. Estas
sustancias necesitan la aprobacion de la Co-
mision Europea, como requisito previo, para
suinclusion en la lista tnica.

Los requisitos para incluir una nueva sus-
tancia en la lista comunitaria consisten en es-
tudios sobre las propiedades fisico-quimicas,
utilidad y eficacia sobre los organismos noci-
vos, ambito de aplicacion, mecanismos de ac-
cion, métodos de analisis del téxico, estudios
toxicolégicos y metabolicos, métodos y pre-
cauciones respecto a la manipulacion, trans-
porte, almacenaje, residuos en los productos
vegetales tratados, comportamiento en el me-

e n”

cultivos 5

TABLA 1. ESTADO ACTUAL DE REGISTRO DE NUEVAS
SUSTANCIAS SEGUN LA DIRECTIVA 91/414/CEE.

SUSTANCIAS

INCLUIDAS EN EL ANEJO 1

NUMERO

azoxistrobin, kresoxim-metil, espiroxamina,

azimsulfurén, prohexadiona caicica, fenhexamid,

ciclanilida, pimetrozina, ciclanilida,

pimetrozina, acibenzolar-S-metil, fosfato férrico,

piraflufen-etil, flupirsulfurén de metilo,

Paelomyces fumosoroseus 13

AUTORIZADAS
PROVISIONALMENTE EN
EL ESTADO ESPANOL

cihalofop-butil, etil-carfentrazona, clefoxidim,
famoxadone, flazasulfurén, florasulam, isoxafiutol,
quinoxifen, sulfosulfurén, azafenidin, flumioxacina,

metalaxil-M, tepraloxidin, tiametoxan, fostiazat,
mesotriona, iprovalicarb 17

NO AUTORIZADAS EN EL

ESTADO ESPANOL Europea: 48

Con conformidad documental de la Comision

Pendientes de conformidad documental: 9 57

dio ambiente y estudios ecotoxicolégicos.

La misma directiva contempla también Ia
posibilidad de autorizar provisionalmente un
producto fitosanitario por un periodo maximo
de 3 anos, siempre que contenga sustancias
nuevas aun no incluidas en la lista comunita-
ria y la Comision Europea haya manifestado
que es posible su inclusion.

El nimero de nuevas sustancias no es
desdenable, teniendo en cuenta que hasta la
actualidad se han presentado un total de 87
sustancias activas para su registro (Tabla 1).

Atencion especial a los residuos de
pesticidas en vegetales

Ala situacion anterior se le anade cada vez
mas una estricta regulacion de los limites méa-
ximos de residuos de pesticidas en productos
vegetales.

La Oficina Veterinaria y Alimentaria de la

Danos de Cydia pomonella (carpocapsa)
en fruto de manzano.
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Comision Europea publicé en Julio de 2001
los resultados del programa de seguimiento
de residuos de pesticidas. Quizas lo mas des-
tacable de este informe es que el 4,3% de las
40.000 muestras analizadas contenian resi-
duos de pesticidas superiores a los LMR fija-
dos por la legislacion vigente y, sobre todo,
que este porcentaje habia aumentado desde
el seguimiento anterior. Este hecho ha su-
puesto una cierta alerta sobre la regulacion y
el uso de los pesticidas y la puesta en marcha
de una legislacion comunitaria de residuos
que no se habia desarrollado anteriormente
enla Directiva91/414/CEE.

El impacto que puede recibir el agricultor
por estos acontecimientos es muy directo. Ef
hecho de que se puedan rebajar los LMR pue-
de también influir directamente sobre los pla-
z0s de seguridad. Un ejemplo de ello es el
cambio reciente del LMR de la alfa cipermetri-
na, el cual ha provocado que el plazo de segu-
ridad de este producto pase de los 3 dias an-
teriores a los 21 dias impuestos en la actuali-
dad.

Una nueva vision de los productos
registrados actualmente en Espana

Por si lo anteriormente expuesto no fuera
suficiente, cabe anadir a ello el endurecimien-
to que ha supuesto Gltimamente la interpreta-
cién del uso de pesticidas en el ambito espa-
nol. Hasta épocas recientes se hacia una in-
terpretacion “laxa” de la hoja de registro de
productos fitosanitarios, de forma que si un
producto o sustancia era autorizado para una
plaga o enfermedad en un cultivo, se suponia
que podia utilizarse contra otra plaga o enfer-
medad si se demostraba una eficacia sufi-
ciente, puesto que ya se habian realizado los
estudios de degradacion de residuos del toxi-
co en el cultivo. Actualmente la interpretacion
se realiza en un sentido estricto, de tal forma
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que un producto autorizado
solamente puede utilizarse
en el ambito previsto en la
hoja de registro y solamente
enese.
Situacion actual en
lrutales
e pepila

La prevision para el regis-
tro europeo es que las em-
presas vayan presentando la
documentacion de la mayoria
de productos utilizados en
fruticultura. Aproximadamen-
te un 90 % de las sustancias
seran susceptibles de revi-

sion para la primera y segun-
dafase. Sinembargo, estasi-
tuacion sera mas complicada
en otros cultivos minoritarios presentes en
nuestro pais, ya que disponen de pocas mate-
rias activas autorizadas para controlar sus pla-
gas y enfermedades.

Plagas mas importantes en pepita
y posibilidades de control

En el cultivo del peral las plagas que Ulti-
mamente se han considerado mas importan-
tes, aunque con ciertas diferencias entre zo-
nas de cultivo, han sido Cacopsylla pyri (psila
del peral), Cydia pomonella (carpocapsa), Ap-
hanostigma pyri (filoxera del peral) y Ceratitis
capitata (mosca mediterranea o mosca de la
fruta). Algunas plagas con menor incidencia
podian ser Adoxophyes orana, Pandemis he-
parana (ambas orugas roedoras de la piel),
Hoplocampa brevis, Dasyneura pyri (perrisia o
cigarrillo) y Janus compresus (picabrotes). De
todas ellas, en las que mas incidencia han te-
nido los recientes cambios
sobre el uso de los pesticidas
son los casos de Janus com-
presus, en gue solo esta re-
gistrada una materia activa
para su uso y Dasyneura pyri
que dispone de dos materias
activas. Merece un comenta-
rio aparte la mosca de la fru-
ta en frutales de pepita, que
como se ha citado anterior-
mente solamente tiene auto-
rizada una materia activa
para tratamiento total en el
arbol, que es el fosmet, pero
tiene el problema del plazo de
seguridad de los 30 dias.
Existen otros pesticidas que
estan autorizados para esta
plaga como el fention, con
plazo de seguridad 30 dias,

gium fuscum (roya) y Septoria
pyricola (septoriosis). Por o
general existe en el mercado
un elevado nimero de pestici-
das con accion fungicida que
pueden solucionar la proble-
matica de la mayoria de en-
fermedades que afectan a
este cultivo. En el caso de las
aplicaciones de productos
contra S. vesicarium, se han
visto restringidas las posibili-
dades de uso de una de las
materias activas mas amplia-
. mente utilizadas, el tiram, del
- cual no existe un producto co-
- mercial autorizado que no
sea una mezcla. Los formula-

Ataque de Ceratitis capitata (mosca de la fruta) en fruto.

eltriclorfon, 10 dias y el malation, 7 dias, aun-
que estos tres estén autorizados solamente
como tratamiento cebo y no en pulverizacion
total.

En el cultivo del manzano las plagas que ul-
timamente se han considerado mas importan-
tes han sido C. pomonella, Quadrasptidiotus
perniciosus (piojo de San José), Dysaphis
plantaginea (pulgon), A. oranay P. heparana.
De todas ellas, la que mas incidencia ha teni-
do ha sido C. capitatala cual presenta la mis-
ma probleméatica que en el cultivo del peral.

Enfermedades mas importantes en
pepita y posibilidades de control

Respecto alas enfermedades en peral, las
que se consideran mas importantes son Ven-
turia pyrina (rona 0 moteado) y Stemphylium
vesicarium (mancha negra). Tambien se dan
casos menos frecuentes de Gymnosporan-

Lesion tipica de Stemphylium vesicarium en fruto de peral.
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dos disponibles que se pue-

— den utilizar actualmente en el

control de esta enfermedad

son: bitertanol+ziram, clortalonil+procimido-
na, procimidona, tiabendazol+tiramy ziram.

Existen también limitaciones importantes
en materias activas recomendadas para G.
fuscum (roya), contra la cual se dispone sola-
mente de maneb, ciproconazol y mancozeb, y
S. pyricola (septoriosis) en peral, para la cual
se dispone de benomilo, difenoconazol. man-
cozeb, metiram, tiabendazol y ziram. Eflo po-
dria ser un problema en casos de epidemias
severas de ambas enfermedades.

En el cultivo del manzano, las enfermeda-
des que Gltimamente se han considerado mas
importantes han sido provocadas por Podosp-
haera leucotricha (oidio) y Venturia inaequalis
(moteado o rona). En ambos casos se pueden
establecer unas estrategias de control quimi-
co adecuadas, porque la gama de productos
disponibles parece mas que suficiente para
disponer de alternativas.

Otra de las dificultades
que podemos encontrar en
ambos cultivos, es en el
caso de presencia de enfer-
medades de la madera, pro-
vocadoras de diversos tipos
de chancros, como por ejem-
plo los causados por Nectria
galligena (nectria), Botryosp-
haeria obtusa (esferopsis) o
Diaporthe eres (fomopsis).
Para todos estos problemas
nos encontramos que sola-
mente estan disponibles
aceite mineral+0xido cupro-
_so, captan, folpet+sulfato
5 cuprocalcico y oxinato de co-
© bre, a excepcion del caso de
- fomopsis para la cual tam-
2 bién se dispone de tiabenda-
zol+tiram. B




BONADORAS VIC

La marca Vicon es conocida por su fiabilidad y robustez por clientes de todo el
mundo. El formar parte del Grupo Kverneland, uno de los mayores productores
mundiales de implementos agricolas, garantiza al cliente una continua innovacion
tecnologicay un excelente servicio post-venta.

Vicon ofrece una completa gama de maquinaria: abonadoras pendulares y de

discos; segadoras de discos y tambores; rastrillos hileradores; rastrillos
esparcidores y universales; picadoras de maiz, empacadoras;
rotoempacadoras de camarafija y variable; empacadoras
gigantes y encintadoras.

Si tiene cualquier tipo de pregunta técnica o desea ampliar
informacion sobre nuestra gama de maquinaria, ahora puede
hacerlo através del correo electréonico que hemos creado para
sus consultas:

Kv.lberica@Kvernelandgroup.com

Kverneland Ibérica, S.A. Tel.: 93264 90 50
ZonaFranca. Sector C. calle F, 28 Fax: 933361963 \\\
08040 Barcelona www.Kkvernelandgroup.com W\

kverneland
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Fertiberia impulsa su pagina web tras su
primer ano de servicio al agricultor

Entre los nuevos contenidos destaca «Cronica agraria», un comentario agrondmico semandai

oincidiendo con el pri-

mer aniversario de la

pagina que Fertiberia

tiene en Internet,

www.fertiberia.com,
esta empresa, lider nacional del
sector de fertilizantes y cuarta
productora de la Unién Europea,
esta llevando a cabo un proceso
de renovacion y permanente ac-
tualizacion de los contenidos de
esta pagina.

Este proyecto ha sido, ade-
mas, objeto de ayuda (anticipo re-
embolsable), por el Ministerio de
Ciencia y Tecnologia, a través del
Programa de Fomento de la In-
vestigacion Técnica (PROFIT).

A lo largo de todo este ano,
fertiberia.com se ha convertido
enuna herramienta eficazy un re-
ferente para los agricuitores, por
la completa y variada informacion
que en ella se puede encontrar.

Tal y como senala el vicepre-
sidente ejecutivo de Fertiberia,
Francisco J. de la Riva, esta web
nacié con la finalidad de satisfa-
cer las necesidades de informa-
cién del agricultor en todo lo con-
cerniente a la fertilizacién: «<noso-
tros pretendemos que el consu-
midor final haga un uso adecuado

de los fertilizantes.
Cuanta mas infor-

‘3 Fertibena com, El dominio del campo - Microsolt Intemel Exploter
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cios se puedan
prestar para llevar a
cabo una correcta
fertilizacién, mejor,
y en este sentido,
entendemos que In-
ternet es una herra-
mienta iniguala-
ble».

La informacion
que los usuarios
pueden encontrar
actualmente se dis-
tribuye en cuatro

Praductag

Fattisrigasian
Actualidod

), ¢
Fertib‘éﬁa

Servicion on line
infermaeion fertilicacion

Seryicio concestonario
Intarmacidn catporative

Nuevos Contenidos

Altas puevos usaanes  Uswanss Maps del web Bentactanny

Fertiberia pone a disposicion dei agricutior espafiol 1a mas
extensa gama de productos de la maxma calidad, la
“calidad Fertibena”. Bélidos y liquidos, simpies vy
compuestos, nuestios  produclos  atienden  las
necesidades nutricionaies de los cultivos, cualesquigra
que sean las condiciones de clima y suelo en que &8
desarrollan.

jConozca los produclos Fertiberia; encontrard siempre el
producto que necesiial
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distintos campos
que abarca la fertili-
zacion. Entre otros muchos, pro-
ductos, guia de abonado tradicio-
nal, fertirrigacion, medio ambien-
te o legislacion. Ultimamente, se
ha incluido la normativa sobre fer-
tilizacion en la Produccién Inte-
grada de las Comunidades Auté-
nomas y un curso sobre micronu-
trientes..

- Servicios al agricultor, como
la posibilidad de
poder realizar
analisis de tie-
rras y vegetales
“on-line”, via In-
ternet, analizan-
do las muestras
en el Laboratorio
Agricola de Huel-
vay realizando el
Servicio Agroné-
mico de Fertibe-
ria las recomen-
daciones de abo-
nado. Los agri-
cultores pueden
enviar sus con-
sultas o sugeren-
cias al Consulto-
rio Técnico.
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- El tercer area que abarca
esta pagina es la actualidad
concerniente a los distintos
sectores del ambito agrario.
Aqui el agricultor encuentra
informacion meteorologica
y noticias relacionadas
con el sector actualizadas
diariamente y un resu-
men semanal con los
precios de productos
agrarios y la agenda
agricola. Como nove-
dad, a partir de marzo
se incluye la «Crénica
agraria», un resumen
agrondémico sema-
nal con las inciden-
cias climatologi-
cas, situacion de los cultivos,
abonos, legislacion, eventosylas
noticias mas importantes de la
semana.

tura es escaso, esta
pagina ha conseguido ya un hue-

- Finalmente, también se in-
cluye informacion corporativa de
estaempresay sobre el Grupo Vi-
llar Mir, grupo industrial al que
pertenece Fertiberia.

Aunque la penetracién de In-
ternet en el ambito de la agricul-

co importante entre los internau-
tas agrarios, mas aun para una
web tan especializada. Pero, para
comprobar las posibilidades que
ofrece esta pagina lo mejor es en-
trar y navegar por ella: www.ferti-
beria.com. B
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La importancia de la distribucion
de los abonos en cobertera

Mariano Nogales y José Angel Matia Amo.
Técnicos de la E.E.C.A.S de Palencia.
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ara realizar la labor de distribucion

del abono correctamente no sélo

tenemos que disponer de un buen

abono y una buena maquina abona-

dora sino que debemos hacer un
buen uso del abono y abonadora.

El desprecio hacia la labor de abonado vie-
ne siendo historico tal como lo pone de mani-
fiesto la denominacion que de forma tradicio-
nal se ha utilizado paratal fin: “tirar el abono”.

Con el presente articulo pretendemos
contribuir a la tarea de fomentar la cultura so-
bre las exigencias propias de los medios que
intervienen en la labor de distribucion de abo-
no para optimizar las distribuciones. Hoy dia el
que se produzca una distribucion 6ptima no
s6lo es del interés del agricultor sino de toda
la sociedad. No se puede consentir que dine-
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ro aportado por la sociedad, por falta de ga-
nas en hacer las cosas bien, se utilice irres-
ponsablemente y se ponga en riesgo nuestra
salud o la de generaciones venideras. En con-
creto nos referimos a la tan polémica conta-
minacion por nitratos.

Una buena distribucion es aquella en la
que se consigue aportar una dosis por hectd
rea lo mas proxima posible a la tedrica repar-
tida por igual en toda la superficie.

La forma de conseguir una correcta dosi-
ficacion viene determinada por el caudal que
proporciona la maquina (kg/min.) para el abo-
no que vamos a aportar en ese momento, uni-
do tanto a la velocidad de avance del tractor,
como a la anchura de trabajo de la maquina.

¢Cuando un agricultor considera que ha
abonado bien una parcela?

Considera que ha realizado un buen abo-
nado cuando, pensando en abonar esa parce-
la con una cantidad determinada de abono,
(Ej.: 200 kg/ha) una vez terminada la opera-
cibn comprueba que para esa parcela coinci-

den los kilogramos que ha aportado con los
que tedricamente deseaba aportar (Ej.. 400
kg, si la parcela abonada era de 2 ha). Sin em-
bargo eso no quiere decir que haya realizado
un buen abonado. Para realizar un buen abo-
nado ademas de coincidir la dosis se debe ga-
rantizar una distribucién homogénea de esa
dosis. Una distribucion homogéneaimplicaria
que en cualquier punto exista la misma canti-
dad de abono. Para el caso que nos ocupa Si
escogemos dos trozos cualquiera de esa par-
cela cuya superficie sae 0,25 m?2, es decir dos
cuadros de 0,5 m de lado, sirecogiésemos el
abono que hay en ellos y lo pesasemos debe-
ria de pesar lo mismo y ese peso deberia de
ser 5 gramos. Por lo tanto, para hablar de una
buena distribucion necesitamos hacer coinci-
dir la dosis por hectarea y realizar una distri-
bucion uniforme.

Conceptos para comprender el
comportamiento del abono en las
abonadoras de proyeccion y evaluar la
calidad de la distribucion

Ajustar la dosis por hectarea es relativa-
mente sencillo de conseguir. Bastaria con
mantener una separacion constante entre pa-

Fig. 1. Detalle del interior de la nave de ensayos de la E.E.C.A.S.
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sadas, si el dosificador es volumétrico, y si el
dosificador es de gravedad, ademas, deberia-
mos de mantener una velocidad constante de
avance del tractor.

Lo que es mas complicado es conseguir
una distribucion uniforme de esa dosis. Para
analizar una distribucion uniforme se des-
compone para su estudio en la suma de dos
distribuciones: una en el sentido de avance
del tractor, y otra en el sentido perpendicular
al avance del tractor. La distribucion en el sen-
tido de avance del tractor se denomina distri-
bucion longitudinal. La distribucion en el sen-
tido perpendicular al avance del tractor se de-

GRANULOMETRIA SEGUN TAMICES NORMA EN1235
NA 33,5% (FERTIBERIA)
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un minuto siempre los mismos kg (Ej: 20 kg) Y
si mantenemos siempre constante la veloci-
dady la anchura de trabajo esos kg que salen
siempre iran a parar a una superficie igual,
1000 m2.

Si se aumentase la velocidad de avance
del tractor la superficie abonada por minuto
seria mayor, por lo que si el caudal se mantu-
viese constante estaria aportando los mis-
mos kg en mayor superficie por lo que la dosis
bajarfa. Lo mismo ocurriria si aumenta la an-
chura de trabajo, es decir si nos separasemos
mas unas pasadas de otras. Con el dosifica-
dor ocurriria lo contrario. Si lo abrimos au-

% DE PESO RETENIDO

LUZ DE MALLA

dificiles de corregir, ya que dependen princi-
palmente de que la maquina esté bien dise-
nada. También dependen en menor medida de
la calidad fisica del abono utilizado y de la pe-
ricia del operario para conseguir dar las pasa-
das consecutivas a la anchura de trabajo de-
seada. Pues bien, vamos a explicar como se
analizaria la calidad de distribucion de una
maquina. Para ello definimos los conceptos
de:

Anchura de distribucion: es la anchura ma-
xima que alcanza el abono cuando se realiza
una distribucion.

Anchura de trabajo: es la anchura de se-

GRANULOMETRIA SEGUN TAMICES NORMA UNE 68-086-88
NA 33,5% (FERTIBERIA)

LUZ DE MALLA

Detalles de clasificaciones granulométricas.

nomina distribucion transversal.

Si la distribucion longitudinal no es unifor-
me, aunque lo sea la transversal, van a existir
bandas, en el sentido perpendicular a la velo-
cidad de avance, con mas y menos cantidad
de abono. Si existiese irregularidad en la dis-
tribucion transversal existirian bandas longitu-
dinales con diferentes cantidades de abono.

La acumulacidon de errores en ambas dis-
tribuciones nos dara el valor del error que co-
metemos al hacer una distribucion.

Anulacion de errores en la distribucion
longitudinal:

Los errores en la distribucion longitudinal
se evitarian manteniendo constante la veloci-
dad de avance, la anchura de trabajoy una gra-
nulometria homogénea del abono utilizado. La
velocidad de avance por la anchura de trabajo
nos define la superficie que abonamos en una
unidad de tiempo(Ej.:si la velocidad es 6
km/horay la anchura de trabajo 10 metros es-
taremos abonando 60000 m2/hora, o lo que
es o mismo 1000 m2/min. Como el caudal
son los kg/min que salen por la tobera de la
maquina, observaremos que si no se mueve
la palanca del caudal y por tanto este es cons-
tante (20 kg/min), de la abonadora salen en

mentaria el caudal, caeria por tanto mas abo-
no en la misma superficie y por tanto la dosis
por ha aumentaria. Mantener la velocidad de
avance constante es sencillo para el operario,
por lo que no suelen existir errores en este
sentido. Sin embargo al operario se le hace
mas complicado mantener constante la an-
chura de trabajo. Dependera de la pericia del
usuario el mantener la anchura entre pasadas
puesto que no existen en la actualidad marca-
dores suficientemente satisfactorios para la
gran mayoria de usuarios de este tipo de ma-
quinaria.

Es necesario unahomogeneidad en las ca-
racteristicas fisicas del abono para poder con-
seguir garantizar una fluencia uniforme y por
tanto un flujo uniforme de abono a través de
las toberas de salida de la maquina, mante-
niendo asi constante el caudal. También es
necesario que estas caracteristicas fisicas de
los abonos sean repetitivas de unas partidas
de abono a otras, puesto que si no lo son,
para la misma posicion del dosificador obten-
driamos caudales diferentes.

Errores en la distribucion transversal:
Los errores en la distribucion transversal
suelen ser mayores que los anteriores y mas

paracion entre una pasada y otra consecutiva
que debe mantenerse cuando abonamos una
parcela procurando que el error de distribu-
cibn sea aceptable. Esta anchura de trabajo
es la anchura a la cual para esa maquina se
comete un error minimo siempre que ese an-
cho de trabajo sea deseable y no sea excesi-
vamente pequeno. Esta anchura no coincide
con laanchura de distribucion, ya que siempre
es necesario una interseccion de abono entre
una pasaday otra contigua, ya que la méaquina
reparte menor cantidad de abono en las par-
tes extremas de la anchura de distribucion.

La zona de interseccion entre una pasada
y otra contigua se denomina solape o recubri-
miento.

Coeficiente de variacion (c.v.): Es el para-
metro estadistico que nos mide el tanto por
ciento que se separa una serie de datos res-
pecto al valor medio. Sila dosis media fuese
de 200 kg/ha y tuviesemos un coeficiente de
variacion de un 10% para una anchura de tra-
bajo de la maqguina de 15 metros, querria de-
cir que nos desviariamos por término medio
un 10% de la dosis. Esto supondria que reco-
giendo y calculando la dosis por hectarea para
varios puntos de la parcela obtendriamos
unos tantos por ciento de errores diferentes
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Fig. 3. Detalles de tamices normalizados, cajas de tamices de fabricantes de abonadoras y graficas de distribucion.

para cada punto y si hiciésemos la media de
esos errores no superarian el 10%, por lo que
la dosis media calculada para €s0s puntos es-
taria entre los 210 y los 190 kg/ha. El coefi-
ciente de variaciéon de una distribucion para
abonos complejos no deberia superar el 15 %
y para abonos nitrogenados, los mas utiliza-
dos en cobertera el 10% de c.v.

El coeficiente de variacion es un parametro
que se calcula experimentalmente a partir de
datos tomados en campo o en Estacion de En-
sayo. Vamos a explicar como es el proceso
que serealizaenlaE.E.C.A.S. parallegar acal-
cularelc.v

Basicamente, en la E.E.C.A.S. se dispone
de una linea transversal de recipientes de
0,50 m x 0,50 m provistos de un sistema de
malla y aislados mediante un foso delanteroy
otro trasero con el fin de evitar que entre o sal-
ga abono de los recipientes por rebotes.

Se hace circular al tractor con la abonado-
ra distribuyendo la dosis deseada de tal forma
que al avanzar por el centro de la banda trans-
versal l0s recipientes vayan recogiendo todo el
abono que deberia caer en esa banda de te-
rreno(fig. 1).

El abono recogido cada 0,50 m se pesare-
cipiente por recipiente y se representa, me-
diante una grafica de barras.

Esta representacion nos ofrece una vision
intuitiva de la forma que tiene esa maquina de
distribuir. Es decir vemos de una forma rapida
que cantidad de abono aporta la méaquina en
cada punto.

A partir de esta gréafica obtenida con datos
reales, mediante soporte informatico se simu-
la otra pasada a una determinada anchura de
trabajo con un programa elaborado en la pro-
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pia Estacion, se consigue que se sumen las
cantidades que caerian si diésemos una pa-
sada con el tractor a la anchura de trabajo fija-
da y pensando que la distribucion transversal
que ahora sumamos es exactamente igual ala
anterior. La suma de una pasaday otra conse-
cutiva seria lo que llamamos la grafica de dis-
tribucion transversal acumulada. En esta grafi-
ca de distribucién acumulada, si la distribu-
cion fuese perfecta, todas las barras serian
iguales, es decir, que en cualquier punto de la
anchura de trabajo existiria la misma cantidad
de abono. En este caso el c.v. seria cero. Pero
lo habitual seria que para esta anchura de tra-
bajo se pudiesen observar en la grafica acu-
mulada diferencias entre unas barras y otras,
puesto que las distribuciones reales no son
perfectas. La media de esas diferencias de
las barras respecto a la barra media, expresa-
do en porcentaje, seria el coeficiente de varia-
cion.

Con el soporte informatico se realizan si-
mulaciones de pasadas consecutivas a lareal
a anchuras de trabajo que van entre 4y 36 m,
obteniendo los coeficientes de variacion para
cada anchura de trabajo de este intervalo. Pos-
teriormente se realiza una grafica que repre-
senta los coeficientes de variacion en funcién
de las distintas anchuras de trabajo, lo que
proporciona una rapida vision de las anchuras
de trabajo aceptables para esa maquina.

Oue o8 un buen abono

El buen abono para el caso que nos ocupa,
que es el de hacer un reparto uniforme de ma-
nera que este obtenga el maximo aprovecha-
miento para la planta, sera el que ademas de

cumplir con las condiciones que en cuanto a
nutrientes y riquezas se buscan para el mo-
mento de la aplicacion, cumpla con una serie
de condiciones fisicas que faciliten su distri-
bucion, pero que fundamentalmente ayuden a
regular las maqguinas. La propiedad fisica mas
cambiante y por tanto que mas problemas
ocasiona en la regulacion es la granulometria.

Granulometria: Se refiere a la distribucion
del tamano de las particulas de los fertilizan-
tes sélidos. Segin la norma UNE 68-088-88
se establecen cinco grupos granulométricos
en funcion de la fraccion que contenga mas
del 50 % de la muestra. Excepto la urea, prac-
ticamente todos los abonos granulados del
mercado encajarian en la clase 4 que son
aquellos en los que mas del 50% de sus gra
nulos estarian comprendidos entre 1,7 y 4
mm (clasificaciones granulométricas fig. 2).

Existe la necesidad de separar segin nor-
ma ISO 83-97 para poder relacionar compor-
tamientos en la distribucion unidos a la granu-
lometria. Esta norma establece mas grupos
granulométricos, ya que fija la separacion de
granulos entre 1,4y 2, entre 2y 2,8 y entre
28y4.

La clase granulométrica es el factor mas
importante a la hora de hacer una buena dis-
tribucion.

En el continuado esfuerzo que los fabri-
cantes de maquinaria han mantenido para in-
tentar elaborar unas tablas especificas de dis-
tribucion, se encuentran con el problema de
que la granulometria de los abonos cambia, lo
cual supondria una constante adaptacion del
fabricante de maquinaria hacia estas conti-
nuamente cambiantes granulometrias de los
abonos. Deberia de existir algan tipo de coor-
dinacion entre la industria productora de abo-
nos y la de maquinaria de tal forma que, la in-
dustria productora de abonos en la medida en
que los procesos productivos 1o permitan, de-
berian conservar la homogeneidad en las di-
ferentes partidas de abono. También se ha
observado en los ensayos realizados en la es-
tacién que existen unas granulometrias deter-
minadas con las que un porcentaje muy eleva-
do de las maquinas ensayadas baja el c.v.
Este tipo de granulometria al que nos referi-
mos es la que el 50% de granos queda reteni-
do en el tamiz de 2.8 mm y entorno al 50%
queda retenido en el de 2 mm por tanto se de-
beria de incentivar este tipo de granulometria.

La industria de maquinaria hasta ahora
ofrecia en sus manuales de regulacion la po-
sibilidad de graduar una maquina en funcion
de cada abonoy dosis, con lo cual el agricultor
se ve indefenso a la hora de graduar la maqui-
na por no existir ese abono en la tabla, o por,
a veces, apareciendo en la tabla, haber cam-
biado su granulometria, produciendo un grave

s




error de regulacion en la maguina ante la confianza del agricultor de
que se trata del mismo abono. Debe por tanto generalizarse la iniciati-
va tomada por algunos fabricantes de proporcionar manuales de regu-
lacion en funcion de la granulometria. Ademas de estos manuales
debe de aportar junto con el manual de regulacion una caja granulo-
métrica volumétrica (fig. 3), con la que el usuario de forma rapiday sen-
cilla pueda comprobar la granulometria del abono. Esta caja granulo-
meétrica a la que nos referimos nos proporciona una vision de porcen-
taje en volumen de [as clases granulométricas del abono. Si bien este
tipo de cajas no se adapta a la norma, puesto que los tamices utiliza-
dos no coinciden con los de ésta, ademas de que en ésta las clases
granulométricas se establecen en funcion de los porcentajes en peso
retenidos en cada tipo de malla y no en porcentaje en volumen, por su
manejo rapido y sencillo resulta operativo en campo y por eso €S acon-
sejable su uso. Los tamanos de luz de tamiz utilizados en la caja son el
de 5, 3.2y 2 enlas cajas nacionales, mientras que en las europeas se
usan luces de tamiz de 4.75, 3.3y 2. A pesar de existir dos tipos dife-
rentes de cajas granulométricas volumeétricas, ambas son muy opera-
tivas en campo vy las diferencias entre granulometrias calculadas con
los dos tipos, en los abonos existentes en el mercado, resultan bas-
tante similares.

Otra caracteristica fisica que se debe de mantener constante en los
abonos para facilitar la regulacion de la maquina y realizar una distri-
bucion uniforme es la densidad, puesto que ésta influye de forma im-
portante en la variacion de caudales y en el comportamiento en la pro-
yeccion del abono.

Una buena abonadora sera aquella maquina que realiza buenas
distribuciones. con el abono que tenemos necesidad de distribuir, ala
dosis y distancia deseada. Para ello, no debemos olvidar el concepto
de "buena distribucion” definido con anterioridad. En el momento de
decidir su compra, ademas, nos parecera mas buena si analizadas
otras caracteristicas y prestaciones, que se detallaran posteriormente
y comparadas con las de la competencia son similares 0 mejores y €l
precio de compra es inferior.

Como identificar una buena abonadora

Aunque parezca extrano, para identificar una buena abonadora hoy
en dia, en principio, N0 €s necesario verla pero si es necesario no s6lo
ver sus boletines o informes sobre el comportamiento en la distribu-
cion sino analizarles en profundidad.

¢ Qué debemos analizar?

Con independencia del analisis que se pueda hacer sobre detalles
del despiece, complementos, recomendaciones de uso y manteni-
miento, hay que analizar el comportamiento que tiene lamaguinaen la
distribucion, para ello 1o primero que debemos hacer es comprobar si
la maquina se ha ensayado con los abonos a las anchuras y a las do-
sis que tenemos o tendremos necesidad de distribuir. Los ensayos de
caracterizacion de la abonadora seran tanto mas fiables cuanto mas
imparcial sea la Estacion de Ensayos donde se realizaron. Se ha cons-
tatado que cada magquina tiene diferentes comportamientos e incluso
con el mismo abono y misma dosis y en la misma maquina se produ-
cen uniformidades diferentes simplemente con variar la dosis por hec-
tarea a distribuir. EI no disponer de la informacion anterior, sobre la
marcay modelo a analizar o evaluar, debe ser motivo suficiente desde
el punto de vista técnico y practico para desecharla en nuestra opcion
de compra aungue por precio sea muy atractiva.

Sila maquina dispone de ensayos de acuerdo a nuestras necesi-
dades. deberemos interpretar los mismos para poder comparar con los
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Fig 4. Detalle de abono con demasiado polvo para ser adecuado para la distribucion con abonadoras de proyeccion.

de otras marcas y modelos que también se
mantengan en nuestra opcion de compra.

En esta parte del analisis ya es razonable
que se tenga presente el precio de adquisi-
cion. El analisis del comportamiento de la
magquina en la distribucion lo deberemos rea-
lizar en base a los conceptos y criterios indi-
cados con anterioridad y en particular anali-
zando los coeficientes de variacion de forma
individualizada para cada anchura de trabajo,
abono (granulometria, densidad, forma, hu-
medad,...) y dosis de distribucion.

Olras consideraciones a lenel
erouenia

Si el fabricante de abonadoras ha realiza-
do y presenta ensayos sobre el comporta-
miento de la abonadora en la distribucion, nor-
malmente se observa que también ha cuida-
do otros aspectos propios del diseno y de la
fabricacion, que suelen culminar con un fun-
cionamiento correcto de la maguina, no obs-
tante recopilamos algunos de ellos:

- Versatilidad para realizar distribuciones a
diferentes anchuras y dosis distintas para
abonos con diferentes caracteristicas fisicas.
Aunque lo anterior pueda originar una maqui-
na con mas regulaciones y un manual mas
complejo. En general serd mejor tener mas
prestaciones aunque hay usuarios que son
partidarios de no hacer ninguna o casi ningu-
na regulacion aungue se sacrifiquen las pres-
taciones de la maquina. Para este tipo de
usuarios la utilizacion incorrecta de una ma-
quina regulada para unas condiciones concre-
tas, no acordes con las de empleo, puede su-
poner cometer mayores irregularidades en la
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distribucion.

-Versatilidad conocida para distribuir otros
productos distintos del abono: semillas, fito-
sanitarios granulados...

- Buen comportamiento de la abonadora
para realizar distribuciones desde el borde o
hasta el borde de la parcela. La utilizacion de
dispositivos de bordeo en las abonadoras se
puede rentabilizar, en ciertos casos, incluso
€n un ano como se puso de manifiesto en el n?
82, de marzo de 1999, de Vida Rural. Ademas
la legislacion referente al Codigo de Buenas
Practicas Agrarias recoge lo siguiente: “Dejar
una franja entre 2 y 10 metros de ancho sin
abonar junto a todos los cursos de agua”. Con
los dispositivos de bordeo nos podemos ajus-
tar a la anchura minima sin riesgo de proyec-
cion del abono sobre el cauce.

- Fiabilidad en el fabricante y red de distri-
bucion:

Que ensene debidamente como regular y
poner en marcha la abonadora una vez entre-
gada.

Que tenga capacidad para darnos servicio
rapido y eficaz en cualquier problema mecani-
co 0 de defecto de fabricacion que pueda apa-
recer.

Que existay se mantenga la disponibilidad
de respuesta y se ponga a nuestro servicio
con rapidez.

Que sea capaz de resolvernos cualquier
problema derivado de las regulaciones y uso
de la abonadora o necesidades de regulacion
puntuales para distribuir productos que no es-
tan ensayados ni recogidos en su manuales
de regulacion.

Que tenga capacidad de actualizar sus
manuales de regulacion e incluso adaptar la

maquina por causa de la variacion de las ca-
racteristicas fisicas de 10s abonos suministra-
dos al agricultor.

- Asesoramiento de técnicos y usuarios:

Desde la Estacion de Ensayos, mediante
cursos especificos, se pretende formar, tanto
a técnicos como usuarios, en todos aquellos
aspectos que influyen sobre una buena distri-
bucion del abono y en particular ayudar a fijar
criterios técnicos para facilitar la eleccion de
la abonadora que se necesita.

Los usuarios experimentados pueden ayu-
darnos con sus opiniones en el analisis sobre
ventajas e inconvenientes de las maquinas
que utitizan.

Hasta ahora no ha sido necesario ver la
abonadora pero realicemos inspeccion visual
y analicemos:

- Materiales, pintura, diseno, dimensiona-
do de bastidores, soldaduras... (fig. 5).

- Mantenimiento, facilidad de limpieza, re-
gulaciones.

- Acople al tractor, acople de mandos ole-
ohidratlicos y manejo de aperturay cierre de
fluencia del abono sobre los platos.

- Grupo de distribucion; platos, paletas...

- Facilidad de carga; manual y mecanica.

- Proximidad de la resultante de cargas al
eje del tractor.

- Escalas e indices; manejo y estabilidad
en el tiempo.

- Numero de senos de la tolva.

- Fluencia del abono; agitador.

- Limitador de bordeo.

-Lona para lluvia.

Finalmente, en base alo indicado, y al pre-
cio de venta de la maquina se debera tener la
responsabilidad de decidir.

Cormo hacer un bnen aso del ahono vy
(e la ahonailora

Al adquirir el abono se debe valorar que
esté bien granulado y mantenga su granulo-
metria. No se debera tolerar el abono con ex-
cesivo polvo. (fig. 4)

Se debera verificar la humedad y en parti-
cular las caracteristicas granulométricas del
abono que pretendemos distribuir y compro-
bar que coinciden con las del abono que en su
dia utiliz6 el fabricante de abonadoras para di-
sehar su maquina y gue vienen en el manual
de regulacion.

Para comprobarlo nos debemos auxiliar
de la caja de tamices que algunos fabricantes
entregan junto con su maquina y documenta-
cion.

Si hay coincidencia, entre las caracteristi-
cas de los abonos con seguir las instruccio-
nes del manual del fabricante, conseguire-
mos con sencillez una buena regutacion de la
maquina, lo cual es una premisa necesaria




para conseguir una buena distribucion. Para
conseguir que 1o anterior se mantenga con el
paso de 10Ss anos es necesario el compromiso
del fabricante de abonos en mantener las ca-
racteristicas fisicas del abono ya que el fabri-
cante de abonadoras en su dia diseno el com-
portamiento de la maquina en funcion de las
caracteristicas fisicas del abono.

De no coincidir las caracteristicas de los
abonos se debera regular la maquina de
acuerdo con las recomenda-

la Estacion con el fin de que le faciliten datos
sobre el comportamiento de las maquinas en
la distribucion y lamentablemente no se les
puede atender debidamente por:

- Disponer ain de pocas autorizaciones
del fabricante de abonadoras para facilitar da-
tos sobre su comportamiento.

- No haberse organizado aun el servicio de
informacion al agricultor.

Otro problema frecuente con que se en-
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sus expectativas 0 al menos las verbalmente
garantizadas por el vendedor y solicitan ensa-
yos de comprobacion a la Estacion. Con esta
forma de proceder se pretende garantizar
que:

-La maquina cumple con las prestaciones
ofertadas: buscando evitar el fraude y evitar el
riesgo de falta de coincidencia en las presta-
ciones, de la maquina concreta a adquirir, con
las del prototipo ensayado en su diay en base

al cual se ofertan las presta-

ciones que se hacen para el
abono cuyas caracteristicas
se aproximan mas al que cla-
sificamos granulométrica-
mente mediante la cajade ta-
mices.

Cual es la problematica
para el agricultor

Hoy por hoy el agricultor
espanol cuando tiene que
decidir sobre que maquina
comprar se encuentra con
ciertas dificultades, aunque
solventables positivamente
a base de echarle ganas, po-
ner gran interés y ser buen
negociador.

El distribuidor no le suele
facilitar la documentacion de

ciones de la misma gama.

- La maquina tiene buen
comportamiento con los abo-
nos que se van a utilizar.

Ademas. en ocasiones,
el agricultor termina enfren-
tandose al vendedor o vende-
dores en el animo de realizar

la maquina o se facilita ses-
gadamente.

Muchas veces no se faci-
litala documentacion por no tener costumbre
en facilitarla. porque habitualmente el com-
prador no lo solicita. En otras ocasiones es
porgue sencillamente no existe y el vendedor
trata de convencerle y hasta le convence de
que su maquina va bien.

También hay que asegurarse de que los
datos que nos muestran sobre el comporta-
miento de la maguina en la distribucion co-
rresponden al modelo gue nos tratan de ven-
dery no a uno de gama superior.

Con cierta frecuencia el agricultor acude a

Fig. 5. Detalle de corrosion en una maquina de tres anos.

cuentra el comprador €s que hay maquinas
que aun teniendo documentacion del compor-
tamiento en la distribucion no tienen corres-
pondencia con los abonos utilizados habitual-
mente en Espana y no se asegura el mismo
comportamiento.

Lo indicado anteriormente, unido a que
son pocos los agricultores que no se han sen-
tido enganados alguna vez en las operaciones
de compra por parte de los vendedores, esta
generando que algunos agricultores condicio-
nen su compra a que la maquina cumpla con

® Numerosas opciones hidraulicas y mecanicas.

la mejor eleccion. Pero que el
agricultor haga la mejor elec-
cidn y un buen uso, desde el
punto de vista del comporta-
miento en la uniformidad en
la distribucion, nos debiera
interesar atodos por estaren
juego el riesgo de contamina-
cion de las aguas. El Codigo
de Buenas Practicas Agrico-
las recoge lo siguiente: «Pro-
curar que las maquinas dis-
tribuidoras y enterradoras de
abono estén bien reguladasy
hayan sido sometidas a un
control previo a su comercializacion en un
centro especializado, a fin de asegurar unas
prestaciones minimas de uniformidad en la
aplicacion de los fertilizantes».

De cumplirse lo recogido en el parrafo an-
terior no cabe duda que se le ayudaria al agri-
cultor en la eleccion de la abonadora, en sus
regulaciones y manejo y también nos ayudari-
amos Nosotros mismos.

Esperemos que las partes con capacidad
para implicarse en el tema lo hagan y mejore
la situacion.

Recambios

Enganches
delanteros

Poligono Industrial Morea Norte, 1.
y traseros. ® Guardabarros resistentes y estéticos que se adaptan a 31191 BERIAIN-NAVARRA-ESPANA

Guardabarros. todas dimensiones de neumaticos. AG“INAVA | ;Ea'im“"i 902 312 318 - 948 312 318

) N 948 312 341
m Gran variedad de Contrapesos.

Accesorios para
Los enganches delanteros LB son compatibles al 100% aquinaria Agricola

con las palas cargadoras.

Tractores y

Contrapesos.

E http: /iwww.agrinava.com
E-mail: agrinava@agrinava.com




Julio Gil mostro en Tecnovid 2002 su gama
completa de cultivadores para vinedo

La sembradora SX-13-M, para sembrar cubiertas vegetales en la calle, fue la novedad

aempresa Julio Gil e

Hijos ha presentado,

durante la tltima edi-

cién de la feria Tec-

novid celebrada en
Zaragoza, su amplia gama de
cultivadores para vina: hidrau-
licos, telescopicos manuaies y
fijos, de 7, 9y 11 brazos.

Todos estos cultivadores
son robustos y con gran cali-
dad de sus componentes,
manteniendo la filosofia de
esta empresa de ofrecer pro- -
ductos de alto rendimiento a
los profesionales del campo
en generaly de lavina, en par-
ticular.

Como novedad a nivel na-
cional, que se anade a esta
amplia gama de maquinaria para
el sector de la vina y que aporta
ventajas al cultivo de lavid, Gil dio
a conocer una sembradora de

1,7 mde ancho de trabajo, el mo-
delo SX-13-M, para la siembra de
cubiertas vegetales en la calle.

Uralita acude a Smagua 2002
con numerosas novedades

| Grupo Uralita estara pre-
sente en Smagua 2002

! dentro del Saldn Interna-
cional del Agua, con dos stands
donde dara a conocer sus Qlti-
mas novedades.

En sistemas de riego, todos
los visitantes podran informarse
sobre filtros y sistemas de riego
localizado; pivots, laterales e hi-
pddromos de riego; telemetriay
telemando; tuberias de diversos
materiales, automatismos, pro-
gramacion y control, todos bajo
la marca Uralita; sistemas de
riego por aspersion Nelsony Ura-
lita y valvulas de regulacion y
control Bermad, Uracontrol, Ura-
med y Uralita.

En cuanto aindustriay medio
ambiente, Uralita cuenta con val-
vulas de regulacion y control Ber-
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mad. Tuberias de diversos mate-
riales; automatismos, progra-
macibn y control; y sistemas de
filtracion y tratamiento del agua
todos ellos de la marca Uralita.

Ademas, este Grupo tam-
bién plantea soluciones para
distintas actividades como son,
redes de abastecimiento de
agua, fontaneria y calefaccion,
sistemas de recogida y evacua-
cion de aguas y sistemas de sa-
neamiento y drenaje.

El Grupo Uralita inicia su acti-
vidad en 1903, se va diversifi-
cando en mercados y productos
hasta que en 1998 integra en su
Division Sistemas de Tuberias
las actividades de las 6 organi-
zaciones del Grupo.

Informacion: Tel: 91 594 90
00. Fax: 91 446 59 43.

precision, capaz de sembrar
cualquier tipo de semillas
gruesas o finas con calidad.
Los brazos estan distribuidos
en tres filas, por lo que propor-
cionan un gran desahogo, in-
cluso trabajando con gran can-
tidad de residuo.

Cuenta con variador de ve-
locidad, tolva de gran capaci-
dad, tubos de caida telescopi-
CO0S que aseguran la siembra
por su gran verticalidad, inclu-
S0 en grandes pendientes.

Una vez mas, Gil pone de
manifiesto su capacidad para
seguir a la cabeza de la inno-
vacion tecnoldgica, ofreciendo
los mas avanzados productos,
en este caso para el cultivo de

la vid.
Una sembradora muy conoci- Mas informacion: Julio Gil e

da a nivel cerealista que se ca-  Hijos. Tel: 91 884 54 29. Fax: 91
racteriza por su distribuidor de 884 14 87.

Ovlac presento en Dinamarca su nueva linea
de arados semisuspendidos bajo la marca SCAN

Ovlac estuvo presente el pasado mes de enero en Agromek, la prin-
cipal feria de maquinaria agricola de Escandinavia, a través de su
importador, quien presenté como novedad los arados semisus-
pendidos con sistemas de seguridad por fusible, Non Stop de ba-
llesta o Non Stop hidroneumatico y de 6 a 8 cuerpos. Ovlac comer-
cializa su gama en los paises escandinavos con la marca SCAN.




Abonadoras
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Precision, eficacia y rentabilidad.
4 series, -premiS, noviS, maxiS y
profiS-, y 15 modelos con tolvas de
1.000 a 3.000 litros de capacidad
y anchuras de trabajo de 10 a 36 m.

integrated
Stainless steel
Sistema de distribucion de acero
inoxidable (puntas de tolvas con
sus agitadores, fondos y compusertas
de dosificacion y discos con sus
paletas de distribucion).

Abcnadoras
ZA-X Perfect

5 modelos de 620 a 1700 litros
de capacidad de tolva y anchos
de trabajo de 10 a 18 m.

Tren de engranajes
en bano de aceite; seguro,
eficaz e indestructible.

AGRICOLA

DELTRCINCO

DELGAD DELGAED ¢ Hijos. =a

~ y
C/iSevilla, 23 » Apdo, de Correos 209
Pollgono Nuestra Senorade 1os Angeles

34080 FALENGIA (Espana)

T t % Tel, 979,72.84 50 » Fax 979 710390
o O Son ven ajas E-malll maquinasagricolas@adeltacinco.es

i/ iwww.deltacinco.es
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John Deere renueva sus cosechadoras ofreciendo
tecnologia a la medida de nuestros agricultores

El objetivo es recuperar el liderazgo de ventas en este segmento a corto o medio plazo

Las nuevas cosechadoras y barras de corte dan un alto rendimiento de trabajo.

\
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El diseno es uno de los puntos fuertes que se han renovado totaimente.
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na de las apuestas
mas fuertes de John
Deere en la profunda
renovacion tecnologi-
ca de su amplisima
gama de maquinaria agricola
han sido las cosechadoras, un
segmento muy importante en el
que la multinacional norteameri-
cana ha puesto |0 mejor y mas
avanzado de su tecnologia.

En una presentacion a la
prensa especializada espanola
pudimos conocer a fondo las
nuevas prestaciones de los mo-
delos CTS (sistema de separa-
ciébn por cilindro de dedos) y
CWS (tecnologia de cilindros y
sacudidores) que tienen varias
caracteristicas en comin: mejo-
ran el rendimiento de trabajo; el
sistema de alimentacion es mas
suave; facilitan el trabajo en
campo y el cambio rapido a con-
diciones de carretera; presen-
tan nuevas transmisiones de la
barra de corte; se adaptan per-
fectamente a todo tipo de culti-
vos; mejoran la calidad de la
pajay minimizan las pérdidas de
grano; adaptacion total a los
desniveles del terreno, etc.

Ademas, con las nuevas co-
sechadoras se presentan las
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también novedosas plataformas
de corte que aportan multiples
ventajas: mesa de corte que fa-
cilita la entrada; conector Gnico
alamaquinade la plataforma de
corte; un dnico eje de acciona-
miento; divisores plegables; y el
sistema Headertrack que permi-
te que la plataforma de corte
vuelva a una posicion determi-
nada automaticamente desde la
cabina de |la cosechadora.

1450 y 1550

Empezamos este breve repa-
so con dos modelos de gama
media como son las cosechado-

ras 1450 (cinco sacapajas) y
1550 (seis sacapajas), ideales
para el agricultor que tiene una
explotacion suficientemente
grande como para rentabilizar
esta maquina sin necesidad de
contratar a un magquilero.

Estos modelos presentan un
nuevo diseno exterior y una nue-
va cabina serie 2200, que es
una de las mejores del mercado
y, ademas de la comodidad y vi-
sibilidad total, cuentan con fa
nueva palanca Master Control
con mandos por interruptores
tactiles. Esta cabina dispone
también de monitores avanza-
dos de informacion, cuentahec-

tareas y una nueva escalera de
acceso pivotante.

Estas cosechadoras tienen
dos plataformas de corte opcio-
nales (la estandar 300 R o la
nueva 600 R) y cilindros de trilla
de alta inercia. Los motores son
ecologicos (los JD Powertech
Tier Il) y controlados electronica-
mente con potencias de 180 a
225 CV y con un nuevo sistema
de refrigeracion.

Por Gltimo, Ia plataforma de
servicio es de facil acceso, me-
jorando el mantenimiento; el
tanque de combustible es mas
grande y el tubo de descarga se
coloca en varias posiciones.

Cosechadora 9640 con las nuevas plataformas de corte.

La 1450 esta pensada para explotaciones medias.
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El sistema Hilimaster Il permite cosechar en desniveles de hasta un 22%.

Serie 9000

Una de las estrellas de esta
nueva linea de cosechadoras es
la serie 9000, una maguina que
cubre las necesidades del 50%
del mercado espanol. Esta cose-
chadora es de alto rendimiento
y, por tanto, especialmente pen-
sada para empresas de servi-
cios.

En Espana se comercializa-
ran cuatro modelos que van de
los 206 a los 302 CV, dos mode-
los con cinco sacudidores y
7.500 litros de capacidad (9540
y 9560) y otros dos con seis sa-
cudidores y entre 8.000 y 9.000
litros de capacidad (9640 y
9660, respectivamente).

Ademas del nuevo diseno,
se incorpora el eficaz sistema de
separacién por cilindros y sacu-
didores denominado CWS, que
permiten un mejor tratamiento
de la paja y mayores rendimien-
tos. La cabina es también nueva
y cuenta con un 15% mas de es-

pacio, ademas de los mas avan-
zados sistemas de informacion
y la posibilidad de utilizar el sis-
tema Green Star de posiciona-
miento por satélite.

Con esta cosechadora se
puede utilizar el sistema Hill-
master Il que permite el maximo
aprovechamiento en trabajos en
laderas con hasta un 22% de
pendiente.

Cosechadora 9780 CTS

Por Qltimo, mencionamos el
modelo 9780 CTS, una cosecha-
dora especialmente disenada
para empresas de servicios que
busquen muy altos rendimientos
y para cultivos especiales como
maiz, el arroz 0 el girasol.

Esta méaquina da muy alta ca-
lidad de grano, se adapta a con-
diciones dificiles y utiliza el siste-
ma de separadores por cilindros
de dedos CTS. La capacidad del
tanque es de 10.000 litros y
cuenta ademas con todas las
ventajas antes mencionadas,

como el siste-

La 9780 CTS realiza 1a separacion por cilindros de dedos.

ma Hillmaster,
etc.

Como ve-
mos, una gama
de maquinas
que se adap-
tan a todas las
necesidades:
desde el me-
diano agricul-
tor, al gran ma-
quilero o al pro-
fesional de cul-
tivos especiali-
zados. B

Ayudas econdmicas
y subvenciones

Ahorroy
beneficios
fiscales

Contratos
laborales ventajosos

Cobertura de riesgos

El "Manual de gestion empresarial: explotaciones agrarias” permite que tanto el
agricultor como el asesory el técnico conozcan todos Ios aspectos que influyenen la
gestion de su negocio: obligaciones fiscales, subvenciones publicas a las que tie-
nen derecho, trdmites de contratacion, gestiones con la Seguridad Social, como for-
mar una sociedad agraria, contratacion de seguros y. en definitiva, todo lo necesa-
rio para gestionar la Explotacién Agraria aumentando la productividad y sus
beneficios. Todo ello explicado de forma clara y sencilla, con muchos ejemplos
practicos de los temas expuestas. Porque usted sabe mejor que nadie que hay que
sembrar semillas... ymuchas cosas mas.

UOTIL v PRACTICO

Solucionesy respuestas a cuantas cuestiones le surjan en lagestion de su Explota-
cion Agraria.

COMPLETO

El'manual se ha dividido en cuatro partes que recogen todas las temas cuyo conoci-
miento es de vital importancia para aprovecharse de todas las oportunidades del
sector agrario para mejorar e incrementar el rendimientoy los beneficios de su
esfuerzo.

FACIL DE COVMIPRENDER

Ademas de textosclarosy sencillos, y el empleo de unlenguaje ameno, el manual
contiene numerosos cuadros y ejemplos de formularios cumplimentados, idénticos
alosque usted tiene que rellenar habitualmente.

ACTUALIZABLE

CISSPRAXIS Especial Directivos cuenta con un Servicio Especial de Actualizacion
Permanente que le enviard periddicamente nuevas hojas conlas que sustituir{no
perderaniunminuto gracias al formato de archivador) alas que se vayan quedando
anticuadas o paracompletary ampliar los contenidos. De este modo usted estara
siempre al dia de la legislacion, ayudas 0 documentacion necesaria para tomar sus
decisiones con total seguridad.

Descuento

Precio: 129,52+ VA Precio para lectores de Vida Rural: 123,04 + IVA.
Este precioincluye el manual actualizado a la fecha del pedido,los gas-
tos de envioy las actualizaciones del manual durante 12 meses.
Pedidos: rellenar Ia tarjeta de pedido de libros que encontraraen el centrode la
revista, indicando la Referencia: Manual CISSPRAXIS.
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Michelin present6 en Agroexpo los neumaticos
Fitker de Kléber y Cargoxbib de Michelin

Su estructura radial protege el suelo al reducir la profundidad de la huella

urante la presenta-

cién de los nuevos

. neumaticos Fitker de
| I Klébery Cargoxbib de
i - Michelin en la pasada
Feria de Don Benito, José Inies-
ta, responsable de Ingenieria de
Producto de Michelin, senald
que el 60% de los neumaticos
motrices para la agricultura son
radiales, de ellos, los de la serie
70 suponen un 15% en Europa
del Este, subiendo al 18% en la

Peninsula Ibérica.

En este sentido, el respon-
sable de Ingenieria de Producto
indicé que las motivaciones que
llevan a los agricultores a com-
prar un neumatico ancho son va-
rios: una oferta mas accesible
que el neumatico de baja pre-
si6n, aportar una imagen de poli-
valencia, trabajar en condiciones
dificiles, son mas potentes, so-
portando pesos superiores por
eje y dan mayor confort.
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Por contra, las reti-
cencias que se pueden
plantear en su compra
son, en primer lugar, su
alto precio en compara-
cién con los beneficios
percibidos a primera vis-
ta, parecen complejos de
utilizar y se desgastan ra
pido y tienen un aspecto
muy fragil.

Frente a estas motiva-
ciones y reticencias, José
Iniesta destacd las carac-
teristicas que diferencian
a este neumatico Fitker,
que se inscribe en la linea

José Iniesta durante el acto de presentacion.

de Traker y Topkery es un
neumatico ancho, serie
70. Entre estas caracteristicas
destaca el que se adapta perfec-
tamente al trabajo en transporte
y en campo.

Las ventajas de Fitker en el
campo, segun apunté en la pre-
sentacion el responsable de In-
genieria de Producto, son la gran
adherencia por su ancha banda
de rodamiento y su capacidad de
desembarre, que le permite tra-
bajar en las condiciones mas di-
ficiles. Estas dos caracteristicas
aseguran una buena capacidad
de traccion. Ademas, protege del
suelo, puesto que 1a presion so-
bre toda la superficie de contac-

to es muy débil y bien repartida,
lo que reduce la profundidad de
la huella. En cuanto al trasporte,
soporta la misma carga tanto a
50 como a 40 km/h sin aumen-
tar la presion.

El neumatico radial Cargox-
bib, para maquinas arrastradas,
se caracteriza también por la re-
duccién de la profundidad de la
huella, favorece los trabajos de
agricultura de conservacion, su
gran estabilidad lateral, asi
como reduce el tiempo de traba-
joy permite ahorrar combustible.

Mas informacion: Tel: 91 410
5167.Fax: 914105293. W

EKEnrigue
Segura, s.1.

e S novedodes en

Consulte nuesira

www.enrique

segura,com

COSECHADORAS DE OCASION

Importadas de la Uniéon Europea. jjComo a estrenar!!
NEW HOLLAND TX 68, TX 66, TX 64, TX 36, TX 34, 8080, 8070, 8050.
Empacadoras gigantes New Holland. Consultar otras marcas y modelos.

Pol. Ind. Sector 4, nom. 9. Tel. 976 18 50 20. Fax: 976 18 53 74. 50830 VILLANUEVA DE GALLEGO (Zaragoza). e-mail: enrique@enriquesegura.com




Presentamos...

los nuevos

tractores serie 5010

5310

5410

Nuevos tractores John Deere serie 5010: 5310 (39 kW/53 CV), 5410 (53 kW/72 CV), 5510 (59 kW/80 CV)

Esta resistente y fiable linea de tractores
puede realizar cualquier tipo de trabajo
con mayor rapidez, facilidad y con mayor
comodidad que nunca. Ofrecen rendi-
miento fiable y flexibilidad en todo tipo de
cultivos y aplicaciones forrajeras.

Elija el tractor de 53, 72 u 80 CV, que
mejor se adapte a sus necesidades, con
plataforma abierta o con cabina. Carac-
teristica a caracteristica, los tractores 5010
ponen a su alcance la solidez y produc-

tividad John Deere cada vez que gira
la llave de contacto, gracias a un motor
POWERTECH, con certificado de emisiones,
disenado para una larga vida util.

Una cabina y una transmision mas
silenciosas. Deposito de combustible
de 80 litros de capacidad, con una
practica boca de lienado en el lado
izquierdo. Funcionamiento simultaneo
de las valvulas hidraulicas y del
elevador. Transmision opcional HiLo

24/24, con cambio electrohidraulico.
iLa lista sigue y sigue!

Acuda hoy mismo al concesionario
John Deere de su zona y pruebe los
increibles nuevos tractores serie 5010.

@ JOHN DEERE

TECNOLOGIA RENTABLE

TES

A 1007




Nuevo Citroén umper:
e
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Miguel Angel Pérez del Moral.

a nueva estructura de la gama Jum-
per permite responder perfectamen-
te a necesidades muy diversas. In-
cluye furgones cerrados y acristala-
dos, combis para el transporte de
personas y camiones. Otras versiones estan
preparadas para transformaciones posterio-
res de los carroceros: chasis cabina y cabina
doble, chasis sin revestir y piso cabina. Esta
gama se estructura alrededor de tres pesos
maximos autorizados, que determinan sus
nombres comerciales 29, 33y 35 para 2,9to-
neladas. 3,3 toneladas y 3,5 toneladas, cua-

cuerpo de

tro batallas y siete carrocerias.

Gracias a su estilo exterior expresivo, el
Jumper reivindica claramente su eficacia. El
capo prominente confiere al vehiculo una ima-
gen basada en la robustez y la potencia. El pa-
ragolpes es mas amplio y envolvente, incorpo-
rando una rejilla de entrada de aire de nuevo
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cuno, que demuestra el interés que se ha
puesto en su acabado. Los faros delanteros
son de cristal liso y doble Optica, gozando de
un diseno que deja bien patente su mayor efi-
cacia de alumbrado.

Lateralmente, en el nuevo modelo de la
marca francesa, destacan los protectores la-
terales, perfectamente integrados que prote-
gen eficazmente el vehiculo de impactos exter-
nos. Las empunaduras presentan un nuevo di-
seno. Su formaredondeada permite una mejor
presion sin ningun tipo de riesgo de pinza-
miento. Los retrovisores tienen una forma ori-
ginal y, gracias al doble espejo, proporcionan
una excelente amplitud del campo visual.

Laparte trasera del Jumper esta equipada,
en su parte inferior, con protectores contra los
impactos. Las opticas privilegian la transpa-
renciay el relieve interiory la terceraluz de fre-
no esta colocada en la parte superior para ga-
rantizar una seguridad Optima.

La cabina del nuevo Jumper esta disenada
con el fin de proporcionar un inmenso confort
al conductor y para asistirle al maximo en los
periodos de fuerte actividad. Se le ofrece una




Cotas en milimetros.

permiten cerrar las puertas
con mucha facilidad, algo
muy 0til en operaciones de
carga / descarga frecuentes.

El nuevo Citroén Jumper
esta equipado con unanueva
motorizacion diesel, el 2.2
HDi, que utiliza la tecnologia
de la inyeccion directa por
Common rail, con una poten-
ciamaxima de 100 CV, y una
nueva motorizacion bicom-
bustible 2.0i de gasolina y
GLP de 110 CV. Los propul-
sores 2.0 HDide 85 CV, 2.8
HDi de 127 CV, 2.0i gasolina
de 110 CVy 2.0i de gas na-

1441/1760/2016

ergonomia 6ptima, una utilizacion sencilla y
una informaciéon muy completa. Asi, dispone
de volante regulable en altura. El asiento del
conductor dispone de un reposabrazos, de un
realce asi como de reglajes de sujecion lum-
bar. Un nuevo asiento de pasajero de dos pla-
zas incorpora en su respaldo una gran bandeja
tipo avion abatible, equipada con una pinza,
que permite colocar perfectamente un ordena-
dor portatil. Para mejorar aun mas este con-
fort, El Jumper ofrece, en opcidn, un asiento
de conductor con amortiguacion variable,
como los que se puede ver en los vehiculos de
gran tonelaje.

Los mandos estan implantados de tal ma-
nera que facilitan su acceso. El cuadro electré-
nico facilita una informacién muy completa y
cumple las funciones de taguimetro, cuenta-
rrevoluciones, termoémetro del agua del motor
e indicador de nivel de combustible. También
indica la hora, nivel de aceite e indicaciones
sobre el mantenimiento. Como opcidn, se pue-
de integrar un cronotacografo para dos con-
ductores en la consola central. La palanca de
cambios esta, instintivamente, al alcance de
lamano. El volante puede disponer, en opcion,
de mandos de audio integrados, que permiten
al conductor centrar su atencion en 10 que ocu-
rre en la carretera. Un regulador de velocidad,
también en opcion, refuerza la comodidad de
conduccion en trayectos largos.

El nuevo Jumper esta equipado con una
bandeja en el salpicadero completada por una
pinza de sujecion de documentos, que permi-
ten al conductor tener a mano documentos ne-
cesarios para su trabajo.

La accesibilidad al compartimento de car-
ga, uno de los puntos fuertes del Jumper des-
de su lanzamiento, ha sido integramente con-
servada, mejorando alin mas su confort con
un nuevo parachoques trasero, que integra un
estribo mas amplio y antideslizante, seis nue-
vos anillos de anclaje fijados en el piso de car-
gay una salida a la atmosfera de la caja que

tural de 95 CV permanecen
en lagama. Estas motorizaciones son fia-

¢ Land Rover presenta el nuevo Range Ro-
ver.- En el Salén del Automdvil de Detroit,
Land Rover ha presentado el nuevo Ran-
ge Rover, el cual incluye entre sus nuevas
caracteristicas carroceria monocasco
mas rigida con chasis integrado, mas es-
pacio interior que su predecesor, mayor
altura libre del suelo, avanzada transmi-
sibn automatica Steptronic, gran varie-
dad de estilos y opciones de interior, in-
cluidas maderas y pieles de lujo, que per-
miten su personalizaciéon. Los propulso-
res para el Nuevo Range son un motor
4.4 V8 de gasolina con 286 CV a 5400
rpm, capaz de alcanzar unavelocidad ma-
xima de 208 km/h; y un propulsor 3.0
diesel con 177 CV a 4000 rpm, que con-
sigue alcanzar 177 km/h como velocidad
maxima.

bles, sobrias y muy eficaces en términos
de potenciay par. Por este motivo, repre-
sentan una ventaja mas en el transporte
de cargas pesadas.

El motor 2.8 HDi puede llevar acopla-
da una caja de cambios automatica auto-
adaptativa integral que dispone de 4 mar-
chas con leyes de utilizacion y un mando
secuencial, que permite pasar las veloci-
dades manualmente. La velocidad selec-
cionada esta indicada en la pantalla inte-
gral en el cuadro de mandos.

El nuevo Jumper propone algunas opcio-
nes inéditas en su categoria. Habitualmente
presentes en los automoviles de gama alta,
estos equipamientos ayudan al conductor en
su dominio del vehiculo: ayuda electronica al
estacionamiento que, gracias a 4 detectores
implantados en el paragolpes trasero, avisa
de la presencia de un obstaculo; detector de
adelantamiento con senal visual y sonora, que
informa al conductor que un vehiculo le esta
adelantando. Esta informacion es recogida por
una camara implantada en el retrovisor exte-
rior del lado del conductor. Primero, el conduc-
tor recibe un aviso por medio de un testigo lu-
minoso que parpadea, si, a pesar de ello, de-
cide cambiar de carril, suena una senal sono-
ra, ademas del aviso visual.

También es posible disponer a bordo una
calefaccion adicional, un compartimento refri-
gerado entre los dos asientos delanteros, un
tabique de cabina insonorizado e isotérmico,
dos sistemas de audio que incluyen un lector
de cintas o de CD, preequipamiento de teléfo-
no, que incluye una antena de doble funcion
con receptor radio y GSM.

En cuanto a seguridad, el Jumper de Cj-
troén, presenta un nivel de seguridad elevado,
entre cuyos elementos destacan ABS, ASR, ca-
bina reforzada con una estructura de acero
cuyo grado de flexibilidad es elevado, airbag de
conductor y pasajeroy airbag laterales.

¢ Hyundai Espana, mejor distribuidor
mundial del ano 2001.- Hyundai Espana
Distribucion Automoéviles, S.A., ha sido
nombrado por HMC Mejor Distribuidor
Mundial del ano 2001. Esta distincion
ha sido realizada tras una valoracion
global de las actividades de las diferen-
tes distribuidoras de Hyundai a lo largo
del mundo. Los principales aspectos
evaluados por Hyundai Motor Company
han sido el crecimiento de las ventas
respecto al ano anterior, la cuota de
mercado, el desarrollo de la Red de
Concesionarios, el servicio de post-ven-
tay la evolucion de los indices de satis-
faccion de los clientes.

Nuevo Roadster MG TF.- La marca brita-
nica MG ha dado a conocer su nuevo mo-
delo, el TF, sucesor del deportivo MGF. El
TF es una evolucion de su predecesor y
que se caracteriza por un nuevo aspecto
exterior, un diseno totalmente nuevo de
la suspension, motores de mayores pres-
taciones y un sinfin de nuevas tapicerias
y colores de tapiceria y capota. Estos
cambios incluyen mejoras aerodinami-
casyde disenos en las zonas delanteras,
traseras y laterales, grupo optico delan-
tero mejorado, nueva suspension que
mejora la respuesta de conduccién y mo-
tores Serie K de mayores prestaciones.
El MG TF sustituira al MGF en febrero de
2002.
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[nstiluciones para los mercados
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Informe sobre el
desarrollo mundial 2002.
Instituciones paralos
mercados

Banco Internacional de Reconstrucciony
Fomento/ BANCO MUNDIAL.

249 paginas. Ano 2002.

Edicion: Mundi-Prensa.

Precio: 29 euros.

ste Informe se centra en la
creacion de instituciones
que respalden a los merca-
dos, con el fin de promover el cre-
cimiento y reducir la pobreza.
Tras identificar las deficien-
cias institucionales, el siguiente
paso es crear la institucion nece-
saria, para lo cual propone cua-
tro ensenanzas, las dos prime-
ras orientadas a la oferta de ins-
tituciones, mientras las otras
dos apuntan a crear previamente
la demanda de las mismas.

Viticultura,
Enologia y Ca

1&}_

L AP I

Mmimal W7 Mo laitr

Viticultura, enologia
y cata para aficionados

Manuel Maria Lopez Alejandre.
206 paginas. Ano 2002.

Edicion: Mundi-Prensa (32 Edicion).
Precio: 15 euros.

linicio de este libro, se hace

una sintesis de la historia

milenaria del vino, desde
sus origenes mitologicos para, a
continuacion, hablar de la vina
con todos sus elementos a tener
en cuenta, desde el ciclo del culti-
vo a las variedades y cuidados
que requiere.

Tras la recoleccion de uva, se
dedican varios capitulos a la ela-
boracion del vino, la crianza y ac-
cidentes y enfermedades, ha-
ciendo especial mencion a dos vi-
nos, 10s espumosos y los Pedro
Ximénez. Finalmente, se dedica
un apartado a la cata.

aje

CONCEPTOS, METODOS ¥ APLICACIONES

INGENIERIA DE LA
PRODUCCION VEGETAL

i

Ecologia del paisaje.
Conceptos, metodos
y aplicaciones

F. Burely J. Baudri. Version espanola de
Susana Suarez Seoane.

353 paginas. Ano 2002.

Edicion: Mundi-Prensa (Edic. espanola).
Precio: 40 euros.

ste libro, Gnica referencia en

castellano sobre este tema,

hace una aproximacion a la
ecologia de los paisajes agricolas,
vinculando estrechamente las ac-
tividades humanas con el funcio-
namiento ecologico.

Esta obra se estructura en
cuatro partes, la primera desti-
nada a las definiciones y el ori-
gen de la ecologia. En la segunda
se hace un analisis de las es-
tructuras espaciales, a continua-
cion habla de los procesos ecolo-
gicos y finaliza con las aplicacio-
nes a la ordenacion territorial.

Fitotecnia.
Ingenieriadela
produccion vegetal

Pedro Urbano Terron
528 paginas. Ano 2002.
Edicion: Mundi-Prensa.
Precio: 29 euros.

sta obra es un nuevo trata-
miento de las condiciones
actuales en las que se de-
sarrolla la produccion de culti-
vos, bajo las normas de la PAC.
Ellibro se estructura en trece
capitulos, desde la eleccion del
cultivo y sistema a aplicar por
parte del agricultor o empresario
agricola, hasta el almacenamien-
to de la cosecha, incluyendo
apartados entre los que cabe
destacar la preparacion del suelo
mediante laboreo y el acondicio-
namiento de los suelos acidos y
halomorficos.

Para recibir estos libros, u otros incluidos en el Catdlogo General de Mundi-Prensa, aprovechandose de nuestra oferta del 5% de

descuento y sin gastos de envio, sélo tiene que rellenar la tarjeta de pedido de libros que encontrara en la pagina adjunta,

Otros titulos de interés (novedades)

¢ Especies ornamentales del jardin meridional. Junta de Andalucia. 139
pags. 2001. Mundi-Prensa. 9,62 euros.

¢ Enciclopedia ilustrada de los cactus y otras suculentas. Descripcion
de especies, habitat y cuidados de cultivo Antonio Gémez Sanchez.
224 pags. Enc. llust. 2002. Coedicion Mundi-Prensa y Editorial Florame-
dia. 39,07 euros.

¢ Plagas de insectos en las masas forestales. Nueva edicion coordinada
por N. Romanyk y D. Cadahia. 336 pags. llust. color. Enc 2002. Coedi-
cion Mundi-Prensa y Sociedad Espanola de Ciencias Forestales. 34 eu-
ros.

* Portagrano 2001. Vademecum de variedades horticolas. José Marin
Rodriguez. 383 pags. 2001. Mundi-Prensa. 27,05 euros.

* Plagas y Enfermedades de los Citricos. The American Phytopathological
Society. 22 Edicién revisada y ampliada. 95 pags. 28 laminas color.
2002. Mundi-Prensa. 24 euros.

* Manual para agentes de desarrollo rural. Jaime Izquierdo Vallina. 453
pags. 2002. Coedicion Mundi-Prensa, Instituto de Desarrollo Rural, Go-
bierno del Principado de Asturias. 15 euros.

¢ La Politica Agraria en una Espaiia Autonomica. Aspectos Competen-
ciales Foro Agrario. 168 pags. 2002. Mundi-Prensa. 9,62 euros.

* Industrias de cereales y derivados. M? Jes(s Callejo Gonzalez. 337
pags. 2002. Coedicién Mundi-Prensa y AMV Ediciones. 35 euros.

¢ Vademecum de productos fitosanitarios y nutricionales 2002. C. De Li-
fan Vicente. 671 pags. 2001. Mundi-Prensa. 32 euros. Libro + CD Rom
58 euros.
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Doblar

Doblar

RESPUESTA COMERCIAL

Autorizacion n® 9634
B. 0. C.n%288 de 7-10-97

NO
NECESITA
SELLO
PARA ESPANA
(a franquear
en destino)

RESPUESTA COMERCIAL

Autorizacion n® 9634
B. 0. C. n® 88 de 7-10-97

| O\Y |

EUMEDIA

Apartado de Correos n2 618 F. D.
28080 MIADRID

R il o

NO
NECESITA
SELLO
PARA ESPANA
(a franquear
en destino)

et o

| Y

EUMEDIA

Apartado de Correos n2618 F. D.
28080 MADRID
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