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Remolques

, autocargadores

de forraje
Caracteristicas técnicas
de una maquina
fundamental para el
transporte del forraje y
cuya oferta se ajusta a las
exigencias cambiantes del
mercado.

Fendt alcanza
nuevos récords
de ventas

Supera los 1 000 millones
de euros facturados, un
20.5% mads que el afo
anterior, con unas ventas
de tractores que
aumentaron el 9.5%, con
mas de 13 300 unidades.

SisuDiesel
estrena la
tecnologia SCR
El fabricante de motores
del Grupo AGCO permite
a Massey Ferguson
presentar su nuevo tractor
MF 8690 (370 CV) que
permite la reduccion de
emisiones contaminantes.




* Motor 4 cilindros T 4.000 cm® 114 CV * Motor Deutz 4083 cm® 96 CV (2000/25/CE) ¢ Motor 4 cilindros T 1.500 cm® 39 CV
homologados ¢ Cambio 20+20 con superreductor (2000/25/CE)

 Cambio 60+60 con superreductor 3 * T.d.f. 540/540e/1000/1000e sincronizada al ¢ Cambio 12+12 con superreductor
velocidades bajo carga avance * T.d.f. 540/1000 y T.d.f. sincronizada

* |nversor Hidraulico * Frenos delanteros con bafo de aceite ¢ Ruedas 320/70R20

* Elevador electronico * Cabina calefaccion

e T.d.f. 540/540e/1000/1000e sincronizada al
avance

* Cabina aire acondicionado

* Frenos delanteros

(1) Financiacion en 84 mensualidades, posibilidad de pago anual. 5,50 % TAE, 4,90 % TIN para 35.000 € financiados. Cantidad méxima a financiar 35.000 €, IVA y transporte no incluidos en el precio.
Comision de apertura 1,70 %. Financiacion sujeta a aprobacion. Oferta valida para todas las operaciones presentadas a estudio en la red de concesionarios oficiales de SDF Ibérica acogidos a esta
campaiia antes del 31/10/2008.

(2) Financiacion en 84 mensualidades, posibilidad de pago anual. 5,50 % TAE, 4,90 % TIN para 25.000 € financiados. Cantidad maxima a financiar 25.000 €, IVA y transporte no incluidos en el precio.
Comision de apertura 1,70 %. Financiacion sujeta a aprobacion. Oferta valida para todas las operaciones presentadas a estudio en la red de concesionarios oficiales de SDF Ibérica acogidos a esta
campaia antes del 31/10/2008.

(3) Financiacion en 84 mensualidades, posibilidad de pago anual. 5,50 % TAE, 4,90 % TIN para 12.600 € financiados. Cantidad maxima a financiar 12.600 €, IVA y transporte no incluidos en el precio.
Comision de apertura 1,70 %. Financiacion sujeta a aprobacion. Oferta valida para todas las operaciones presentadas a estudio en la red de concesionarios oficiales de SDF Ibérica acogidos a esta
campaiia antes del 31/10/2008.

Same Deutz-Fahr Ibérica, S.A. Se reserva el derecho de modificar precios, equipamientos y condiciones sin notificacion previa durante el periodo que dure la oferta de este y otros posibles modelos.
Financiacion ofrecida por BNP Paribas Lease group.
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Nueva Serie
" Fendt 300 Vario

Fendtya lo ha aceptado y como prueba ahora ofrece mayor
productividad y ain mas sencillez de manejo. Apuesta por
la nueva gama Fendt 300 Vario.

-INSUPERABLE productividad con un bajo coste por hora.
-ORIGINAL cabina Fendt, disefiada para el maximo confort.
-UNICO en su categoria: una palanca controla toda la trans-
mision. Ahorre mas de 400 movimientos diarios.

AGCO Iberia S.A. - Fendt Marketing - 28224 Pozuelo de Alarcén (Madrid) - Tel 91 352 96 22 - www.fendt.com A



Punto de Vista

BAJAR LOS COSTES DE PRODUCCION

n el mundo moderno globalizado de la comunicacion instantanea todo se acelera, incluso la actividad agraria
mas tradicional, siempre vinculada a los ciclos de la naturaleza. Lo que fue una forma de vida, y continta siendo
en muchas regiones de la Tierra, se convierte en una actividad econdmica, realizada en empresas de produccion,
L movilizando superficie agricola, trabajo y capital, para controlar e intensificar el desarrollo biolégico natural de
las plantas, produciendo alimentos, materias primas y servicios, y, cada vez mas, manteniendo el recurso natural que ga-
rantiza la permanencia de la actividad.

A diferencia de lo que sucede en otras actividades econdmicas, las unidades de produccion estan dispersas y el ritmo
de produccidn condicionado por la Naturaleza, los factores climaticos no son facilmente controlables y suministra produc-
tos cuya demanda es poco extensible o comprimible. La discontinuidad de la produccion exige conservacién de las cose-
chas y su transporte para hacerlas llegar al consumidor, cada vez mas alejado de los campos de cultivo.

Hay una cierta contradiccién entre Agricultura y progreso econémico, ya que en otras actividades productivas las em-
presas en expansion buscan la concentracion, la aceleracion de la velocidad de produccion, una extensién constante del
mercado, la continuidad de la produccion y el empleo uniforme de la mano de obra, y esto es dificiimente aplicable a la
agricultura, lo que hace complicado competir frente a otras actividades empresariales que pueden ofrecer més.

Ha sido la tecnologia, ligada al incremento en el consumo de energia de origen f6sil, aunque sélo en un pequeno por-
centaje respecto al total del consumo mundial, la que ha hecho posible aumentar la productividad del sector agrario, ya
que con ella se reduce el tiempo de trabajo y el esfuerzo fisico, aunque los costes de produccién se vinculan a ella, lo que
S6lo se compensara con un aumento de eficacia productiva.

Los aumentos en el coste de la energia por el incremento del precio del petrdleo, y de otras materias primas esencia-
les en la actividad industrial, van a incidir significativamente sobre los costes de produccion de la agri-
cultura tecnificada, ya que los fertilizantes y el equipo mecanico que se utiliza en las explotaciones
agrarias dependen de ello.

Aunque una parte de la produccién agraria pueda derivarse a la produccion de energia renovable,
el aprovechamiento de las oportunidades de los incrementos en la demanda de productos agricolas
s6lo podra revertir en los agricultores europeos si son capaces de reducir los costes de produccion.

A este respecto resulta imprescindible una mecanizacién racional, en la que los tractores y las
maquinas formen conjuntos arménicos, pasando de la agricultura ‘tractorizada’ a la ‘mecanizada’, bus-
cando ampliar al maximo la productividad, potenciando en todo lo posible las formas de uso en comun
con operadores cualificados, que sean capaces de utilizar toda la tecnologia que ofrecen los tractores
y maquinas agricolas de mas reciente diseno.

Estan llegando a las explotaciones agrarias tractores y maquinas que ofrecen unas prestaciones
muy superiores a las que pueden asimilar muchos de sus operadores. Los usuarios tendran que au- Luis Marquez
mentar su nivel de formacion para aprovecharla, porque en caso contrario habran pagado por algo que
no necesitan o que no tienen capacidad para utilizar,

Ahora la demanda de los sistemas de guiado automatico y semi-automético de tractores y maquinas autopropulsadas
aumenta de manera exponencial, ya que estos sistemas ayudan a incrementar la capacidad de trabajo de las maquinas al
mejorar su eficiencia en las parcelas, reduciendo también los insumos que se sub-utilizan en los solapamientos de pasa-
das contiguas. Pero esto es s6lo el primer paso para entrar de lleno de lo que se conoce como Agricultura de Precision, que
no es otra cosa de el tratamiento diferencial de cada zona del campo.

Poder detectar los problemas de cada zona de la parcela y manejar el suelo, fertilizar o tratar las plagas de manera di-
ferencial, puede ayudar a reducir los costes de produccion por el mejor aprovechamiento de los insumos, a la vez que se
reduce el impacto ambiental de una agricultura sostenible.

Para llevarla a la practica falta ampliar el conocimiento agronémico en cada situacion, y asi poder realizar un manejo
diferenciado del cultivo; esto no lo resuelven los satélites. También habrd que pensar en cambios en la tecnologia agricola,
dando paso controlado a los transgénicos, que ya utilizan de manera generalizada nuestros competidores. Una nueva ‘re-
volucién verde’, como fue la de los hibridos.

Las oportunidades pasan y no siempre se aprovechan.

Con un cordial saludo,l % 4,1,7,‘,«\

agrorécnica AGOSTO 2008




La serie T de John Deere

Agricultores y contratistas que necesitan gran capacidad de recoleccion, mante-
niendo una excelente calidad de grano y paja, disponen ahora de las nuevas cose-
chadoras serie T de John Deere.

Su secreto estd en un innovador sistema de trilla y separacion por tambores multi-
ples y sacudidores, que proporciona un paso del cultivo suave y en linea recta.

De esta manera se consigue un rendimiento de trabajo muy elevado, sin merma
alguna de la calidad del grano, la paja o de la capacidad de recoleccion.

Estas cosechadoras también se encuentran disponibles en version inteligente,
equipadas con los sistemas AutoTrac, HarvestSmart y HarvestDoc, que permiten
recopilar informacion del cultivo sobre la marcha y automatizar tareas rutinarias,
como mantener la direccion de la cosechadora o ajustar su velocidad de avance
de acuerdo a la entrada de material. Al hacer estas funciones independientes de la
habilidad y experiencia del operador se pueden conseguir importantes incremen-
tos en el rendimiento de trabajo con respecto a las maquinas que no incorporan
estos sistemas.

El nuevo sistema de trilla y separacion por tambo-
res multiples elimina los obstdculos y cambios de
direccion que interfieren con el flujo del material
en el interior de la maquina, proporcionando mayor

capacidad de recoleccion sin disminuir la calidad Visite hoy mismo el concesionario John Deere de su zona e inférmese sobre los
de grano y paja. Disponibles en modelos de 5y 6 nuevos niveles de rendimiento de recoleccion que le pueden proporcionar las
sacudidores, con potencias de 290 a 400 CV. cosechadoras serie T.

AS| 2158.1 ES

\ www.johndeere.es ﬂ JOHN DEERE

kLa calidad es nuestra fuerza




Editorial

EL PESO DE LA PURPURA

0 me cabe la minima duda que también Vd. estara de acuerdo que estamos viviendo momentos de indudable
cambio, donde todo parece que se trastoca en un baile donde el seguir el ritmo implica un esfuerzo especial,
sobre todo porque tenemos que aprender pasos nUevos... jy Uno ya no esta para ciertos movimientos!.

Un dia tras otro, se nos machaca con nuevas consignas que debemos aprender con fervor dogmatico y una de las
mas persistentes es la famosa ‘Globalizacion’ que con total persistencia se nos llega a pegar en la mente de tal
manera, que ya casi parece ser parte nuestra en una total simbiosis de nosotros mismos.

Los que ya hemos pasado casi un tercio de nuestra vida util, tuvimos la oportunidad de vivir hechos y momentos
especiales, 0 al menos lo pensabamos... estar en un concierto de ‘la Caballe’, ver a ‘los Rolling’ en el Olympia, a ‘los
Beatles’ en Las Ventas, la muerte de Franco, la caida del ‘Muro’y la desaparicion del Comunismo ruso, muerto por
inanicion y dejando en desamparo a los que buscaban la utopia de un Sagrhi-la y las guerras en nombre de la
democracia y la libertad, que han traido muertos y miseria, auspiciadas por unos auténticos descerebrados..., pero
empezaron los nuevos ‘gurus’, los ‘Milton Frieman'..., ‘los Chicago Boys'..., y asi de nuevo renacimos de nuestras
cenizas de progresia intentando buscar un horizonte de esperanza... jqué ilusos!.

iPero llego la ‘Globalizacion’ jy con ella el cambio de estructuras comerciales y humanas!, primero se anuncio con
la creacion de grupos de filiales que siguiendo consignas emanadas de sus casas matrices, se fueron implantando en
los tejidos estructurales de todo el mundo con éxito y fracasos y aprovecharon todos los resquicios que su formacion y
organizacion les permitia para implantar una politica arrolladora, el siguiente paso, basado en una previa planificacion,
hacerse con los sistemas distributivos, de redes, servicios y sobre todo el conseguir la maxima fidelizacion de sus
clientes..., pero mientras tanto, quedaban atras los peldanos que permitieron esa implantacion
y €s0s resultados.

No soy de los que llegaron a este sector en la época dorada en que con un amigo en el
Ministerio de Comercio, que ‘les apanara las licencias’ se podian conseguir las cosa mas
impensadas, pero si que he vivido el desarrollo -y en algunos casos muerte- de muchas
empresas gloriosas que supusieron mucho en tiempos no muy lejanos y eso se puede ver en
las hemerotecas ojeando las revistas del sector de la época.

De aquellos ‘dinosaurios’, solo quedan los vestigios en algunos carteles amarilleados por el
tiempo y los recuerdos, Hans T. Moller, Vidaurreta, Mugica Arellano y CIA, J.Trepat Galceran,
Covinsa, Alpuema, Tavi, Talleres Cima, Jema, Ajuria, Sama Renault, Barreiros, Saca, Aranzabal,
Agrometal, Montalban..., un sinnimero de marcas, empresas y por qué no, de recuerdos que
ya forman parte de nuestra historia y que una tras otra, fueron siendo presas de el paso Julian Mendieta
inexorable del tiempo y de la falta de competitividad ante los cambios. Kienorendistalpuhectores, com

Lo cierto, es que cada vez son menos las empresas, que no siendo filiales estan presentes
en el mercado con una dimension que les permita competir con las filiales establecidas, en
anos pasados, dos hechos totalmente imprevistos a un corto espacio de tiempo, trajeron consigo un cambio de
posicionamiento, que abocaba a una conocida y acreditada empresa importadora y comercializadora, a una situacion
que le pudo provocar su desaparicion, pese a que fuera una sociedad con unos magnificos resultados como
facilmente se puede comprobar por sus balances oficiales.

El problema que subyace ante esta situacion es la indefension ante hechos, que aun siendo totalmente legales
dejan en una posicion dificil de pervivencia a quien le toca sufrirla y sobre todo a los trabajadores que seran el final
de todo quienes tendran que tomar otros derroteros profesionales... y lo mas penoso es que se perdera experiencia y
maestria en los negocios de forma irrecuperable.

Son nuevos tiempos, que no quiere que decir mejores, donde la valia de un profesional parece que tiene una
caducidad a partir de los 50 anos, donde se accede al mercado de trabajo tarde y en el cual la vida operativa util a
penas es de 20 anos... sinceramente no me gusta esta sociedad de ‘usar y tirar’ en la que no se valora la labor bien
hecha, la base de conocimiento acumulado y donde solo priman los ‘master en tonterias’, pero que visten mucho en
los curriculum... jy este es el mundo del presente y por el que se ve el del futuro!.

Debe ser un problema de la edad... ;0 sera de la experiencia?, lo cierto es que a mas de uno le empieza a pesar
como al César, el peso de la purpura.l

agrorécnica AGOSTO 2008




Tolva de gran capacidad
Presiembra independiente
Tramos laterales flotantes

Plegado a 2,5 mt.

KX
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Ctra. Alcala, Km. 10,- 28814 Daganzo (Madrid)
Tel. 91 884 54 49- ventas@sembradorasgil.com www.sembradoras gil.com



McCormick. Innovacion Europea

Creados a partir de la mas avanzada tecnologia europea, los tractores McCormick cuentan con un

DNA excelente. Proyecto y know-how ingleses, transmisiones de fabricacién francesa, produccién en
plantas italianas. 20.000 clientes satisfechos de la calidad del producto en los tltimos tres afios
constituyen el resultado obtenido a través de la investigacion constante, de una empresa proyectada
hacia un futuro, donde la calidad y la innovacién son los valores que realmente cuentan.

AgriARGO IBERICA, S.A.

Industria, 17-19. Pol. Inds. Gran Via Sur. 08908 Hospitalet del Llobregat (Barcelona) \\\

Tel: 93 223 18 12. Fax: 93 223 09 78. Recambios: Tel: 93 223 08 28. Fax: 93 223 32 58
McCORMICK

e-mail: info@argoiberica.com * www.argoiberica.com

ARGO
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Llega a Furopa la esperada serie M40. _ desde 1.890-

Una gama completa de 66 a 97 CV con motores Tier III.
Tecnologia japonesa y estética europea se dan la mano en wrererubatatraciones
la nueva serie M40 de Kubota para satisfacer las necesidades

mads exigentes.

Motor (Tier IIla) de Inyeccién Central Directay 97,2 CV

Transmisién 18+18

Inversor hidrdulico

Gran cabina de nuevo disefio

Sistema hidrdulico con bomba de 64,3 L/min de caudal

\
v

KUrors ‘Aw;-ﬂ
B

N R

\
2 anos de garantia en todos los tractores KUBOTA

@ B&H Comunicacion e imagen
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Jose Joaquin Pérez de Obanos

Presidente de la Confederacion de Cooperativas Agrarias de Espana

osé Joaquin Pérez de

Obanos, Presidente de

la Confederacion de

Cooperativas  Agrarias
de Espana (CCAE), es una de
las victimas del accidente de
avion que se cobrd la vida de
154 personas en Madrid, el pa-
sado 20 de agosto. Sus Ulti-
mas gestiones, antes de to-
mar el fatidico vuelo que debe-
ria llevarle a Las Palmas de
Gran Canaria, las hizo el dia an-
terior en el Ministerio de Me-
dio Ambiente y Medio Rural y
Marino relacionadas con la
aplicacion de la OCM del Vino
en Espana.

Agricultor de profesion, de
lo que se sentia profundamen-
te orgulloso, desarrolld una in-
tensa actividad sindical, coope-
rativa y politica. Liderd el movi-
miento sindical agrario espanol
desde su cargo de Presidente
de la Union de Agricultores y
Ganaderos de Navarra (1977-
1991), miembro de la Comision
Ejecutiva de la Coordinadora de
Organizaciones de Agricultores
y Ganaderos (1978-1982) y vo-
cal de la Cdmara Agraria Provin-
cial de Navarra (1978-1991).

En el dmbito cooperativo
ocupd diversos cargos desde
la base hasta la cupula organi-
zativa. Secretario de la Coope-
rativa de 2° grado AN S. Coop.
(1983-1987), vocal de la Bode-
ga Cooperativa San Francisco
Javier de Liédena (1988-1992),
Vicepresidente de la Union de
Cooperativas Agrarias de Na-

(CCAE)

Pérez de Obanos, junto a la Ministra
Elena Espinosa durante la tltima Asamblea
de la CCAE.

varra (1987-1999), Presidente
de la Cooperativa Cerealista de
Sangliesa (desde 1987 hasta
la actualidad), Presidente de la
Cooperativa de 2° grado Urlusa
S. Coop. (desde 2002), Presi-
dente de la Unién de Coopera-
tivas Agrarias de Navarra (des-
de 2003 hasta la actualidad) y
los cargos ya mencionados en
la Confederacién de Cooperati-
vas Agrarias de Espana (CCAE)
de vicepresidente 2° (2003-
2007) y Presidente (desde
2007 hasta la actualidad).

El 18 de abril de 2007 la
Asamblea general de CCAE le
eligié Presidente. Desde 2003
habia ostentado el cargo de Vi-
cepresidente Segundo de la
Confederacion y vocal en el
Consejo Econdémico y Social
en representacion de la Econo-
mia Social, coordinando actual-
mente el Grupo Tercero de es-
ta institucion.

Ademas, fue alcalde de
Liédena (Navarra), desde 1991
hasta 2003 y Parlamentario Fo-
ral de Navarra (1991-1995), de-
fendiendo los intereses de los
agricultores, como él decia.

Desde CCAE quieren agra-
decer las muestras de carino y
condolencias recibidas tras la
pérdida de uno de los principa-
les lideres del sector agroali-
mentario espanol, gran impul-
sor de la modernizacién del co-
operativismo y de la profesién
agraria.

También Desde el Ministe-
rio de Medio Ambiente y Medio
Rural y Marino, que emitié un
comunicado para expresar sus
condolencias a las familias vy
amigos de los fallecidos, se
destaca la figura de Pérez de
Obanos como “decidido impul-
sor de la modernizacion del sec-
tor cooperativista y una persona
profundamente comprometida
con la defensa de los intereses
de los agricultores” “Desarrollo
—prosigue la nota— con vision de
futuro, capacidad y pasion, no
s6lo una intensa actividad en el
ambito agricola, sindical y coo-
perativo, sino también en el am-
bito politico como alcalde de
Liédena y parlamentario foral de
Navarra. Su pérdida ha llenado
de consternacion al cooperati-
vismo y al sector agroalimenta-
rio espanol, asi como a este Mi-
nisterio en el que ha dejado una
profunda huella’”

Angel Pérez
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LOS EXPERTOS MUNDIALES EN AGRONOMIA
SE REUNEN EN MADRID

EN ocTUuBRE SE CELEBRA EL |V CONGRESO MUNDIAL DE INGENIEROS
AGRONOMOS Y PROFESIONALES DE LA AGRONOMIA

Analizar y discutir la
consecucion de la se-
guridad alimentaria en un
contexto de sostenibilidad
ambiental, desarrollo rural
y escasez de agua. Es el
principal objetivo del IV
Congreso Mundial de Inge-
nieros Agronomos y Profe-
sionales de la Agronomia,
que se celebrara en el Pala-
cio de Congresos de Ma-
drid del 28 al 31 de octu-
bre.

Bajo el lema "El Inge-
niero Agronomo como ne-
X0 técnico y cientifico para
conservar el Medio Am-
biente desde el desarrollo
rural y la demanda alimen-
taria”, expertos de todo el
mundo examinaran y deba-
tiran las ultimas tecnologi-
as aplicadas a las discipli-
nas agropecuarias y la evo-
lucion de las industrias
agrarias. Se presentaran a
debate los métodos, siste-
mas y estrategias de pro-
duccion agricola para dis-
minuir las agresiones o
pérdidas de los recursos
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naturales, asi como la tec-
nologia de mejora en el rie-
go vy la utilizacién de aguas
desaladas o depuradas.
Del mismo modo, y tras
los avances del sector, ten-
drd un lugar destacado el
ahorro energético en los
procesos agropecuarios y
la produccién de energia a
partir de cultivos energéti-
cos; sin dejar de lado, el
papel del comercio, el
transporte y la distribucion
tanto de los productos
agricolas como de los ali-
mentos elaborados.
El contenido del Con-
greso, que esta dirigido a
ingenieros agrénomos vy
profesionales de la Agrono-
mia, esta organizado en los
varios paneles de trabajo:
1. El Ingeniero Agrénomo vy
la Sociedad.

2. Naturaleza, Medioam-
biente y Paisajismo.

3. Agricultura y Orientacion
al Mercado.

4. Agricultura de
Generacion.

Nueva

5. Agua y Energia.

6. Ordenaciéon y Conserva-
cion del Territorio.

7. Desarrollo Rural.

8. Divulgacion y Transmi-
sién del Conocimiento

La organizacion de es-
te cuarto Congreso corre a
cargo de la Asociacion Na-
cional y de los Colegios
Profesionales de Ingenie-
ros Agronomos de Espana,
en colaboracién con el Mi-
nisterio de Medio Ambien-
te y Medio Rural y Marino,
y cuenta también con el
apoyo de escuelas, empre-
sas, colegios y asociacio-
nes profesionales. Ade-
mas, como en otras citas
anteriores, cuenta con el
respaldo de la Asociacion
Mundial de Ingenieros
Agréonomos (AMIA).

El primer Congreso se
celebr6 en Chile (1996),
donde quedd constituida la
AMIA. En el ano 2000 tuvo
lugar en México y en 2004
la cita fue en Brasil.

www.congresomundialagronom2008.org

ENOVITIS,
AL IGUAL
QUE EIMA,
CELEBRA SU
JORNADA
‘EN CAMPO’

| Salén Internacional

de las Técnicas para
la Viticultura y la Olivicol-
tura (ENOVITIS), bienal
organizada en Milan (Ita-
lia) los anos impares jun-
to al Salén Internacional
de Maquinas para Enolo-
gia y Embotellado (SI-
MEI), celebr6 a finales
de junio la tradicional edi-
cién practica. El perfil de
estas jornadas es similar
al que muestra EIMA in
Campo, una iniciativa
que tiene gran éxito en
el pais.

El escenario elegido

fueron las vinas de la
empresa vitivinicola Fa-
lesco, en Montecchio,
donde se trasladaron va-
rios miles de profesiona-
les para observar en pri-
mera persona el compor-
tamiento de la numerosa
maquinaria  presentada
por un importante elen-
co de marcas que cuen-
tan con productos apro-
piados para este seg-
mento del mercado.
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BARRY ENGLE, NUEVO PRESIDENTE Y
DIRECTOR GENERAL DE NEW HOLLAND
AGRICULTURAL EQUIPMENT

Barry Engle es,
desde el 8 de sep-
tiembre, el nuevo Pre-
sidente y Director Ge-
neral Mundial de New
Holland  Agricultural
Equipment.

En los ultimos
veinte anos, acumuld una
amplia experiencia en la in-
dustria del automovil. Des-
tacd en gestion internacio-
nal y en introducir con éxi-
to nuevos productos en el
mercado.

Recientemente, ocupd
el cargo de Presidente vy
Director General de Ford
Canada, una sociedad que
factura cerca de 8 000 mi-
llones de dolares anuales
con una plantilla de 10 000
trabajadores y emplea a
otros 19000 en los 450
concesionarios que Ford vy
Lincoln tiene en Canada.

Entre 2007 y 2008 tra-
baj6 como Director de
Marketing de Ford en Esta-

dos Unidos, encar-
gandose de la ges-
tion de las relacio-
nes con clientes,
estrategias de mar-
keting, comunica-
ciones y publicidad,
promociones € in-
centivos.

Ademas, fue Presiden-
te de Ford Brasil y Merco-
sur, Director General para
las Operaciones Globales
de Marketing Directo, Di-
rector para América del
Norte de Planificacion de
Productos vy Estrategia,
Manager General de la
seccién de Recambios vy
Servicio, Director de Servi-
cios del comercio electro-
nico, Manager de estrate-
gia de marca para Mazda
Motors Corp. en Japoén vy
Manager de planificacion
estratégica para Ford Méxi-
co. Durante tres anos tra-
bajé para Chrysler Plry-
mouth Jeep.

LLEGA A BALEARES EL PRIMER T7000

Vo no he comprado un
tractor para hacer mi-

les de horas de trabajo, he
comprado tiempo y calidad
de vida para hacer mas y
mejor faena y volver a casa
antes cada dia’ Asi explica
Tomeu Ramis por qué ha
adquirido un New Holland
T7060, un tractor con mo-
tor Tier Il Cummins-New
Holland, de 248 CV de po-
tencia maxima, con siste-
ma de gestion de potencia
que ofrece hasta un 37%
de potencia, transmision
con cambios automaticos
‘inteligentes’ segun el tipo
de trabajo, depésito de
440 L y mayores intervalos
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de mantenimiento (se am-
plia a 600 horas el cambio
de filtros y aceite), entre
otras ventajas técnicas.
“Quiero trabajar mas en
las mismas horas y trabajar
a gusto y con el T7060 es-
toy seguro de que lo pue-
do consegquir, afirma.

Este agricultor de Sineu
(Mallorca) conoce la avanza-
da tecnologia que puede in-
corporar este tractor (como
la pantalla Intellieview I
Display, que gestiona todas
las operaciones), ya que
cuenta con otras dos unida-
des de la marca. Hace once
anos compré un Fiat de 100
CV y en 2005 un New Ho-

FIMA REFUERZA SU PAPEL ENTRE
LOS FABRICANTES ARGENTINOS

a Feria Internacional

de la Maquinaria Agri-
cola (FIMA) ha estado
presente en la feria ar-
gentina AgroActiva, a tra-
vés de su Director, Alber-
to J. Lépez, donde ha fir-
mado un convenio con la
Asociacién de Fabrican-
tes de Maquinaria Agrico-
la de Cérdoba (AFAMAC)
y los organizadores de la
propia exposicién.

El acuerdo pretende
facilitar la participacion de
las industrias de AFAMAC
en la feria espanola y tam-
bién a la reciproca. En de-
claraciones a El Diario Ru-
ral, Lépez destaco la im-
portancia que para los
mercados europeos tie-
nen determinados produc-
tos en los que los fabri-
cantes argentinos son es-
pecialistas, como las
sembradoras y pulveriza-
dores. “Estan un paso
adelante. Nosotros adop-

tamos la siembra directa
después y, en consecuen-
cia, van antes en materia
tecnoldgica,’ indicd. “Los:
argentinos producen con
muy buena calidad, pero
le falta esa agresividad co-
mercial necesaria para
crecer. Creo que un cami-
no es hacerse conocer en
el mundo,’anadié6 el Direc-
tor de FIMA.

El titular de AFAMAC
destacé que el acuerdo
“es una gran oportunidad,
porque abrir mercados es
generar trabajo. Ademas,
si se produce mas, se re-
ducen los costos y esto
permitird un mayor acce-
So de nuestros producto-
res a las maquinarias”
Egar Lambertini explico
que el nivel 6ptimo para
la agroindustria es vender
en el mercado interno el
80% vy exportar el 20%
“algo a lo que todavia no
se llega,’ matizé.

Tomeu Ramis, en el centro, junto a Tomeu Mas y Jaime Lladonet, comerciales de
Compaiia Maquinaria 93 (antes 0SCA), concesionario de New Holland en Baleares.

lland TNA de 95 CV. Su fide-
lidad a la marca se debe a la
calidad del producto y efi-
caz servicio ofrecido por
Compania Magquinaria 93.
El trabajo lo realiza ha-
bitualmente en su finca

Son Rossinol, de 150 ha,
pero trabaja 12 horas dia-
rias en terrenos de otros
agricultores, en fincas de
cereal y otras labores de
transporte, limpieza, ali-
mentacion de ganado, etc.
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UNA ENCUESTA DEL CEMA REFLEJA EL OPTIMISMO DEL
SECTOR DE LA MAQUINARIA AGRICOLA EN EUROPA

| barémetro periddico

que realiza la Asocia-
cion Europea de Fabrican-
tes de Maquinaria Agrico-
la (CEMA), de la que es
miembro la patronal es-
panola, ANSEMAT, refleja
un sentimiento de gene-
ral optimismo en el sec-
tor.

Para llegar a esta con-
clusion se han realizado
encuestas directas den-
tro de la direccién del ne-
gocio de la maquinaria
agricola europea a mas
de 150 profesionales de
once paises diferentes,
todos ellos miembros de
la Asociacion. El rigor del
estudio, iniciado en mayo
y prolongado hasta julio,
se basa en el trabajo de
analisis directo, asi como
en la revision on-line que

se realiza de los datos su-
ministrados.

EI 90% de los encues-
tados piensa que el mer-
cado se esta comportan-
do de manera satisfactoria
y, de éstos, el 67% lo cali-
fica como bueno o muy
bueno. Sélo el 10% habla
de una situacién desfavo-
rable, aunque desde el
mes de mayo se observa
un asentamiento del mer-
cado con una reduccion
de porcentajes de satis-
faccién superior a 17 pun-
tos porcentuales.

Pese a todo, un 61%
de los encuestados con-
sidera que sus expectati-
vas de negocio creceran
en los préximos seis me-
ses, 0 al menos se man-
tendran en los mismos
margenes que presentan.

Los datos, sustentados
por grandes mercados
como el aleman, el italia-
no o el francés muestran
interesantes  crecimien-
tos hasta el final de 2008.

Durante los tres me-
ses en los que se efectud
el estudio, el nivel de pro-
duccion se mantuvo, o al
menos no decrecio, va-
riando los porcentajes de
crecimiento o de mante-
nimiento de las produc-
ciones. También fueron
positivos los niveles de
empleo ofrecidos por es-
te tipo de empresas, va
que para los préximos
meses se plantean incre-
mentar los empleos regu-
lares y los temporales en
torno a un 40%, mientras
la reduccién apenas so-
brepasa el 10%.

NUEVO DIRECTOR GENERALDELA  [==s

FABRICA DE MAQUINARIA
AGRICOLA DE KRONE

Bernard Krone es el nue-
vo Director General de
Fabrica de Krone, respon-
sable de la produccién de
la planta de Spelle (Baja
Sajonia alemana).

Tras completar sus es-
tudios, que incluyen un
Master MBA, este directi-
vo, de 30 anos, trabajé co-
mo consultor para el Tech-
nologie Management Grup-
pe (TMG) de Karlsruhe
(Alemania). A principios de
2007, entrd a formar parte
del negocio familiar asu-
miendo la Direcciéon Gene-
ral de Krone Holding, cargo
que sigue manteniendo en
la actualidad.

agrorécnica

Reportaran directamen-
te a Bernard Krone los res-
ponsables de las distintas
areas de la fabrica: Dr. Jo-
sef Horstmann (Disefo vy
Desarrollo), Dipl.-Ing. Wolf-
gang Jung (Atencion al
Cliente y Recambio), Dipl.-
Ing. agr. Wilhelm Vof (Ven-
tas y Marketing) y Dipl.-Ing.
Siegfried Wickert (Produc-
cién).

En Spelle se fabrica
una amplia gama de mé-
quinas especializadas en
forraje y recolecciéon, como
segadoras, rastrillos, re-
molques, empacadoras vy
los equipos autopropulsa-
dos Big M y Big X. Tiene

1200 empleados que pro-
ducen equipos cuyas ven-
tas alcanzan los 350 millo-
nes de euros. Los ultimos
datos conocidos sobre las
ventas totales del Grupo

Bernard Krone.

LA 13° EDICION DE
BIOCORDOBA SE
CELEBRARA DEL 25 AL
27 DE SEPTIEMBRE

La feria de alimentacion
ecolégica BIOCérdoba
celebrard la decimotercera
edicién durante los dias 25,
26 y 27 de septiembre. El
Pabellén Cajasur, que ofre-
ce hasta 12 000 m? espacio
expositivo, volvera a ser el
escenario de una cita que,
dentro de su sector, es la
Unica que se desarrolla en
Espana con caracter exclu-
sivamente profesional, da-
do que exige la certifica-
cion y etiquetado de todos
los expositores por organis-
mos oficiales. El objetivo
de los organismos e institu-
ciones encargados de la or-
ganizacién es consolidar el
papel de BIOCoérdoba co-
mo plataforma comercial y
de difusién de productos
estrictamente ecolégicos.

Krone las situan en 1200
millones de euros. Pero el
ultimo ejercicio, cerrado el
pasado 31 de julio, pueden
haberse elevado hasta los
1 400 millones de euros.
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UN CENTENAR DE CLIENTES ESPANOLES
VISITA LA CENTRAL DEL GRUPO
SAME DEUTZ-FAHR EN ITALIA

Més de 100 fieles clien-
tes a las marcas del
Grupo Same Deutz-Fahr
han visitado las instalacio-
nes centrales de la compa-
nia en Treviglio (Italia), junto
al personal desplazado por
la filial ibérica.

La iniciativa forma par-
te del programa de fideliza-
cién con clientes, realizado
durante el mes de junio,
que incluy6 dos viajes para
conocer, de primera mano,
los nuevos modelos que
salen de las lineas de pro-
ducciéon correspondientes

a las gamas de tractores
de 2008, asi como los
avances mas novedosos vy
prototipos para los proxi-
mos anos.

El grupo tuvo también
la oportunidad de observar
las importantes modifica-
ciones introducidas en la
fabrica italiana y comprobd
los modernos sistemas de
fabricacion aplicados. Otro
aliciente de la visita a la
sede de Treviglio fue el re-
novado museo de tracto-
res y maquinaria antigua
del grupo.

Tras esta primera jorna-
da, el viaje se completd
con un recorrido turistico
por la region de Lombar-
dia. Todo ello dio como re-
sultado una excelente valo-
racion del viaje por parte

Primero fue en Huesca,
donde a finales de
mayo se entregé uno. Un
mes después, el 28 de ju-
nio, John Deere Ibérica,
S.A. entreg6 otro de los
tractores sorteados entre
los visitantes a su stand
en FIMA '08.

La entrega se realizd
en Massanassa (Valencia),
aprovechando la Jornada
de Puertas Abiertas orga-
nizada por la empresa Her-
vads Maquinaria S.L.U,
concesionario John Deere
de La Alcudia, para inaugu-
rar unas instalaciones de
2 000 m? que incluyen el
centro de venta y servicio.

De este modo, mas
de 400 personas, entre
las que se encontraban
autoridades locales, di-
rectivos de John Deere,
clientes y amigos de la
casa, presenciaron la en-
trega de un John Deere

EL CONCESIONARIO DE LA ALCUDIA ENTREGA OTRO
TRACTOR SORTEADO POR JOHN DEERE EN FIMA "08

Jaime Hervds y José Luis Rodriguez entregaron el tractor a Cesdreo Martin,
cliente de Segorbe.

6230. El agraciado fue
Cesareo Martin, agricul-
tor de Segorve (Caste-
l16n), que asistid6 acompa-
nado por su familia.

La Jornada arranco
con unas emotivas pala-
bras de agradecimiento a
los asistentes por parte
de Jaime Hervas Man-
cho, gerente y fundador

de la concesién, que ini-
ci6 su actividad en el sec-
tor de la maquinaria agri-
cola en 1979 fabricando
aperos, siendo nombrado
concesionario John Dee-
re en 1989. A continua-
cion intervino José Luis
Rodriguez Alcaraz, Geren-
te de Divisiéon de Ventas
de John Deere.
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de los agricultores espano-
les, que regresaron con
una vision mas clara de
hasta donde quiere llegar
el Grupo Same Deutz-Fahr
en el compromiso con sus
clientes.

AGROMADRID LLEGA
A SU 25° EDICION

a 25° edicion de AgroMa-

drid, feria agroalimentaria
que se celebra en Villarejo
de Salvanés (Madrid), ten-
dré lugar entre los dias 2y 5
de octubre.

Con motivo de las 'bo-
das de plata’ del certamen,
se efectuarad un largo reco-
rrido por la tradicion y futu-
ro del campo madrileno, en
el que se mostrara como
desde sus inicios AgroMa-
drid ha ido adaptandose a
los cambios que el sector
agroalimentario ha ido te-
niendo.

Profesionales madrile-
fos y de toda Espafa, vin-
culados no sélo al sector
agroalimentario, sino tam-
bién al turismo y la artesa-
nia, se reuniran en un even-
to que en la ultima ediciéon
congregd a mas de 40 000
visitantes interesados en
conocer la oferta presenta-
da por las 350 entidades re-
presentadas en la exposi-
cion.

agrorécnica



FENACORE
ACUERDA PRECIOS
MAS BAJOS PARA
REGADIO CON
ENDESA E
IBERDROLA

a Federacién Nacional

de Comunidades de
Regantes (FENACORE)
suscribié, el pasado mes
de julio, acuerdos marco
de colaboracion con las
companias eléctricas En-
desa e I|berdrola por los
cuales obtendréd condi-
ciones mas competitivas
en la contratacion de
energia eléctrica.

Ambas suministrado-
ras pactaran ‘precios in-
dividualizados’ con cada
comunidad de regantes
en funcién de su particu-
lar consumo de electrici-
dad, mientras que éstas
tendrdn que comprome-
terse a realizar los es-
fuerzos necesarios para
adoptar medidas de efi-
ciencia energética orien-
tadas al ahorro energéti-
co, la optimizacién de
precios y el cuidado del
medio ambiente.

LOS REGANTES ABOGAN POR SU
INTEGRACION EN LA PLANIFICACION
Y GESTION DEL AGUA

a Federacion Nacional de Comunidades de Regantes

(FENACORE) abogé, en un Seminario sobre Planifica-
cién Hidroldgica, organizado por la Universidad Interna-
cional Menéndez Pelayo, por la integracién de los regan-
tes en los nuevos Comités de Autoridades Competen-
tes de cada confederacion hidrografica. Su objetivo es
que se respete su participaciéon minima, fijada por ley en
un tercio del numero total de vocales, y que pueda am-
pliarse para dar cabida a nuevos usuarios relacionados
con el agua, como asociaciones de consumidores y
usuarios, ONG's, etc. De ese modo se podria conseguir
una integracion ‘real y efectiva’ de los usuarios en la pla-
nificacion, gestién y proteccién del agua.

LAS DOS CASTILLAS, EXTREMADURA
Y ARAGON, LAS MAS AFECTADAS
POR LA SUBIDA DE TARIFAS

n estudio realizado por la Federacién Nacional de

Comunidades de Regantes (FENACORE) a partir de
datos del Ministerio de Medio Ambiente y Medio Rural
y Marino, indica que las regiones mas perjudicadas por
la desaparicién de las tarifas espe-
ciales para regadio y el nuevo en-
carecimiento de la factura eléctrica
de entre un 20 y un 40% vigentes
desde julio, seran Castilla y Ledn,
Castilla-La Mancha, Extremadura y
Aragon.

FENACORE

LA FEDERACION
ADVIERTE DE LOS
RIESGOS DEL
ENVEJECIMIENTO
DE LA POBLACION
EN ZONAS
RURALES

| envejecimiento pro-

gresivo de la pobla-
cién en las zonas rurales
puede conllevar, segun
un estudio de la Federa-
cién Nacional de Comu-
nidades de Regantes de
Espana (FENACORE), a
“graves riesgos” para el
desarrollo econémico de
algunas regiones, ya que
podrian sufrir los efectos
de la desertizacion en el
plazo de quince anos.

Sus datos indican que
en la actualidad mas de la
mitad de los agricultores
que desarrollan su activi-
dad en el campo espanol
superan los sesenta anos
de edad y aseguran que
las superficies de regadio
pueden evitar el abando-
no de las zonas rurales ya
que contribuyen a fijar la
poblacioén al territorio.

JORNADAS SOBRE

JORNADA SORIA

AGRICULTURA DE CONSERVACION Dia:

18 de septiembre de 2008

EN SORIA'Y SEGOVIA Hora:

EI Ente Regional de la
Energia de Castilla y Le-
6n (EREN), junto con el Insti-
tuto para la Diversificacion y
Ahorro de Energia (IDAE) y
con la colaboraciéon con la
Asociacién Espanola Agricul-
tura de Conservacion/Suelos
Vivos (AEAC/SV), organizan
este mes de septiembre
dos Jornadas de Campo en
Castilla y Leén con el objeti-
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Desde las 09:30 a las 15:00 (comida)

vo de transmitir, y demostrar
practicamente, las ventajas
de la Agricultura de Conser-

Lugar:

Finca Corral Nuevo. La Milana (Soria)
Carretera Almazan-Gomara (CL=101),
salida PK 70 direccion La Milana
(SO-P-3158)

vacion para ahorrar energia.
Las Jornadas se desarro-

JORNADA SEGOVIA

llarén en las provincias de Dia:

23 de septiembre de 2008

Soria y Segovia, y es necesa- Hata:

Desde las 09:30 a las 15:00 (comida)

ria la inscripcion previa (gra-
tuita) ya que las plazas son li-
mitadas (inscripciones en el
mail info@aeac-sv.org o por
teléfono en el 957422099) A

Lugar:

Finca El Llano. Zona de El Molino.
Acceso desde Carretera CL-603,
PK 81,200.

Escobar de Polendos (Segovia)
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ABIERTO EL PERIODO DE INSCRIPCION PARA EL
CONCURSO DE MAQUINAS DESTACADAS DE CIMAG “09

\/a estd abierto el pe-
riodo de inscripcion
para el Concurso de Ma-
quinas Destacadas que
se celebra en el marco
del Certamen Internacio-
nal de la Maquinaria da
Forraje (CIMAG), que del
22 al 25 de enero de
2009 celebrara su cuarta
ediciéon en el recinto Feria
Internacional de Galicia,
de Silleda (Pontevedra).

Los expositores tie-
nen hasta el 15 de enero
para presentar su ficha
de inscripcion y la docu-
mentacion complementa-
ria. Para poder participar,
las maquinas deben de
estar en fase comercial
(no valen prototipos ni
pre-series, por lo que de-
ben disponer de su precio
de venta fijado en las lis-
tas de los precios del fa-
bricante) y deberan cum-
plir la normativa estableci-
da en la legislacion de
seguridad y de, manera
especial, en la Directiva
de 'Seguridad en las Ma-
quinas’.

El 21 de enero se reu-
niré el jurado, formado por
Luis Méarquez, profesor de
la ETSIA de Madrid, Ga-

Uno de los pabellones que acogieron la edicion 2007 del cerfamen gallego.

briel Rielo, Jefe de Sec-
cion de Maquinaria de la
Escuela de Capacitacion
Agraria de Guisamo (Coru-
na), y los profesores uni-
versitarios Ettore Gaspa-
retto y Fernando Santos.
También estad abierta
la inscripcion para el cata-
logo de ‘Maquinas de
Nueva Fabricacion’, una
publicacion con la cual la
organizacion pretende dar
a conocer de una manera
sencilla todas las innova-
ciones exhibidas en el
parque expositivo. Cl-

MAG 2009, que esta or-
ganizado por la Fundacioén
Semana Verde de Galicia
y la Asociacion Nacional
de Maquinaria Agrope-
cuaria, Forestal y de Es-

pacios Verdes (ANSE-
MAT), ultima otras activi-
dades, como jornadas

técnicas dedicadas a la
Seguridad en el manejo
de la maquinaria agricola,
El tractor en Galicia en el
siglo XXI y La politica de
ayudas de las Administra-
ciones a la mecanizacion
agraria.

JORNADA TECNICA
SOBRE LA
ELECTRONICA
APLICADA A LA
AGRICULTURA

Expertos de varias em-
presas especializadas
en el desarrollo del protoco-
lo de comunicacion 1SO-
BUS protagonizaran una
serie de conferencias técni-
cas centradas en la utiliza-
cién de sistemas electroni-
cos en equipos agricolas.
La jornada, que comenzara
a las 11.00 horas del 15 de
septiembre en la Escuela
Técnica Superior de Inge-
nieros Agronomos de Ma-
drid, esta organizada por la
Catedra ANSEMAT ‘Tecno-
logia de Tractores y Maqui-
nas Agricolas’.

Los expertos explicaran
el complejo trabajo norma-
tivo que se viene realizan-
do, desde hace anos en el
ISO/TC 23/SC 19, subcomi-
té de ISO que estudia la
electrénica aplicada a la
agricultura. Los asistentes
tendrén la oportunidad de
conocer desde cuando se
utilizan sistemas electréni-
cOsS en equipos agricolas,
cudl es su desarrollo actual,
su aplicaciéon en todos los
procesos de la mecaniza-
ciéon agricola y su papel en
la Agricultura de Precision.

CRECE LA PRODUCCION DE
MAQUINARIA AGRIiCOLA EN RUSIA

La produccion de maquinaria agricola en Rusia crecio un
25.7% en 2007 con respecto al ano anterior, hasta lle-
gar a los 2 100 millones de ddlares. Asi lo hizo publico
Konstantin Babkin, Presidente de la Union de Fabricantes
de Maquinaria y Equipamientos Agricolas (Soyuzagro-
mash), durante la asamblea general celebrada el pasado 3
de julio.

La tendencia positiva se mantiene en 2008, porque solo
en el primer trimestre se habia producido un aumento del
64% con relaciéon al mismo periodo del ano precedente.
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RECORDS DE VENTAS Y BENEFICIO DE
AGCO EN EL SEGUNDO TRIMESTRE

| Grupo AGCO alcanzo, en el segundo trimestre del

ano, un récord de ventas de 2 400 millones $ (+27%
respecto al mismo periodo de 2007), lo que también supu-
so otro récord en el beneficio neto por accién, que llego a
los 1.34 $ (0.67 $ en el segundo trimestre del ano ante-
rior).

Segun los datos ofrecidos por la compania, el benefi-
cio neto acumulado en el primer semestre llega a los 1.97
$ por titulo (0.93 $ en 2007), mientras que las ventas au-
mentaron un 24%, hasta los 4 200 millones $.1
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La inflacion armonizada cae gracias al petréleo
El indicador adelantado registr6 una bajada de 4 décimas en agosto

| Indice de Precios de Consu-
Emo Armonizado (IPCA), que
mide los precios de forma ar-
monizada con el resto de paises de la
zona euro, registré una caida de cua-
tro décimas en agosto en su version
adelantada, gracias a la moderacién
del precio del petrdleo, y se situd en
el 4.9%, segin el Instituto Nacional
de Estadistica (INE). Este dato se
confirmard a mediados de septiem-
bre.
Se trata de la segunda vez que los
precios bajan en los dltimos doce me-

ses (el IPCA se situ6 en el 4.2% en
abril, tras reducirse en cuatro déci-
mas).

También podria ser el segundo
descenso que se produce desde sep-
tiembre del pasado afio en la tasa ge-
neral de inflacién espafiola (IPC) si
ésta coincide con el IPCA.

A pesar del descenso, la tasa
adelantada es 2.7 puntos mayor que
en agosto de 2007 cuando alcanzé el
2.2%.

La caida del petréleo en agosto,
significativamente por debajo de los

El Euribor bajo en agosto 0.07 puntos

El Euribor, indicador utilizado para revisar la mayoria de las hipotecas en Es-
paia, se situé en el 5.32% en agosto, 0.07 puntos por debajo del nivel alcanzado en
julio, lo que rompe con la tendencia alcista de los dltimos cinco meses. Sin embar-
g0, el indicador continta en niveles maximos histéricos y las hipotecas que se revi-
sen en dicho mes deberén afrontar una nueva subida respecto al afio pasado.

Los expertos consideran que a pesar de la caida no se pueden descartar nue-
vos repuntes en los préximos meses. No obstante, opinan que, si se producen, se-
rdn mas moderados que hasta ahora. Segtin sus célculos, el Euribor podria cerrar
el aio por encima del 5% si continia la moderacion en el precio del petréleo, ya
que provocaria la bajada del Indice de Precios al Consumo y una posible bajada
de tipos por parte del Banco Central Europeo.

El Estado eleva su déficit hasta el 0.89% del PIB

La Administracién Central registr6 hasta julio un déficit de 9 965 millones
de euros, en términos de Contabilidad Nacional, lo que equivale al 0.89% del
PIB, mientras que en el mismo periodo del ejercicio anterior alcanzé un supera-
vit de 7 524 millones.

Segun los datos de ejecucion presupuestaria publicados por el Ministerio de
Economia y Hacienda, el Estado acumul6 hasta julio unos ingresos no financie-
ros de 77 965 millones de euros y unos pagos no financieros de 87 930 millones.

Sin embargo, la Seguridad Social logré mantener un superdvit de 12 918.56
millones de euros, el 0.64% mads que en el mismo periodo de 2007. En este pe-
riodo aumento sus ingresos un 8.16% hasta sumar 73 035.51 millones de euros,
y sus gastos un 9.92% hasta 60 116.95 millones.

No obstante, el Ministerio de Trabajo ha explicado que los gastos previstos
pendientes de imputacion presupuestaria alcanzardn un importe de 1 000 millo-
nes de euros, lo que significa que el superavit alcanzado en julio se reducird.
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mdaximos alcanzados en julio, permi-
ti0 que las gasolinas estuviesen a la
baja, aunque no en la misma propor-
cién. En los ultimos dias del mes, el
precio bajo una media del 5.4% en los
surtidores de las gasolineras, mientras
que el Brent lo hizo en un 11%. Las
cotizaciones internacionales de los
combustibles también bajaron entre
un 11.3% y un 16.2%.

Segun los datos del INE, la tasa
de inflacién espaiiola alcanzé el 5.3%
en julio, su nivel mds alto desde di-
ciembre de 1992.

LA VENTANA

Pesimismo
y realismo

Los seres humanos solemos
pasar de la euforia al
pesimismo en un corto espacio
de tiempo y en estos momentos
estamos en ese tramo, lo cierto
es que ni una cosa ni la otra, la
realidad es otra y es en base a
esa realidad a la que debemos
adaptarnos.

No es ni serd la dltima crisis
en los normales ciclos
econémicos, no es facil
desandar lo andado, pero si eso
nos sirve para observar mejor el
camino, habremos ganado
pasos adelante para el futuro...
que sin duda lo tenemos.

WARRIOR
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por cada uno de ellos.

El sistema de pensiones peligra en la
Unidn Europea

Un estudio realizado por la oficina estadistica de la Unién Europea, Eu-
rostat, estima en 506 millones de personas la poblacién del bloque para el afio
2060 e indica que sélo habrd dos individuos en edad de trabajar por cada adul-
to de 65 afos o mds, mientras que en la actualidad hay cuatro personas activas

Segiin la portavoz de la Comisién Europea, Amelia Torres, “el envejeci-
miento de la poblacion es uno de los grandes retos que debe afrontar Europa,
Jjunto con el cambio climdtico y la globalizacion”. La Unién Europea pretende
impulsar una reforma estructural que asegure que tanto los sistemas de pen-
siones como la asistencia sanitaria serdn sostenibles a largo plazo. Torres afir-
mo en rueda de prensa que “los europeos tendrdn que trabajar mds tiempo”,
para asegurar el buen estado de las arcas puiblicas.

El PIB creci6 un 1.8 %
en el
segundo trimestre

El crecimiento interanual de la
economia espafiola se situé en el 1.8%
en el segundo trimestre, tras subir una
décima en su tasa intertrimestral. Se
trata de la menor tasa intertrimestral
de los tltimos 15 afios. Segtin los da-
tos del Instituto Nacional de Estadisti-
ca (INE) en un afio el empleo sélo
avanzé un 0.4%, lo que equivale a 69
400 puestos de trabajo.

El INE responsabiliza del bajo
crecimiento registrado entre abril y ju-
nio a la demanda interna, que aumen-
t6 s6lo en 1.5 puntos y a la fuerte cai-
da de la construccién, de hasta 2.4
puntos. Ademds destaca que por pri-
mera vez desde el primer trimestre de
2001, el sector exterior vuelve a regis-
tros positivos con una aportacién de
0.3 puntos. También ha rebajado el
crecimiento del primer trimestre de
este afio en una décima, hasta el 2.6%.

El INE corrige el
crecimiento de la
economia en 2007

El Instituto Nacional de Estadisti-
ca (INE) ha rebajado en una décima el
crecimiento de la economia espaiiola
en 2007, hasta situarla en el 3.7%, de-
bido a la menor contribucién de la de-
manda nacional al crecimiento y al li-
gero aumento de la contribucién nega-
tiva del sector exterior.

En esta revisién también influy6
la incorporacién de fuentes estadisti-
cas de indole estructural de las que no
se disponian anteriormente, como la
Encuesta Industrial Anual de Empre-
sas, la Encuesta Anual de Servicios, la
Encuesta de Presupuestos Familiares,
Encuesta de la Estructura de la Cons-
truccion y las Cuentas de la Agricultu-
ra, entre otras.

Asimismo influy6 la inclusién de
datos definitivos en operaciones que
se habian calculado anteriormente con
datos provisionales o de avance.

Afirma perdié 180 millones
en el primer trimestre

El grupo inmobiliario Afirma, antigua Astroc, cerré el primer trimestre del

afio con unas pérdidas netas de 180.6 millones de euros, frente al déficit de 34.75
millones de euros registrado en el mismo periodo de 2007, segin los datos remi-
tidos a la Comisién Nacional del Mercado de Valores (CNMYV). La inmobiliaria
perdié 26 millones de euros con la depreciacion del fondo de comercio y otros
12 millones por las comisiones y gastos relacionados con la renovacién de prés-
tamos.

Sin embargo, su cifra de negocio en junio fue de 303.5 millones de euros, un
4.3% mas que en los seis primeros meses del dltimo ejercicio.
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CREDIT SUISSE COMPRA EL
80% DE LA SOCIEDAD AMF

El segundo mayor banco
helvético, Credit Suisse, anuncid
la compra del 80% de la sociedad
estadounidense Asset Management
Finance Corporation (AMF) al
National Bank Financial (NBF) de
Canad4, por 384 millones de
francos (237.6 millones de euros).

TELEFONICA COBRARA POR
IDENTIFICAR LAS LLAMADAS

A partir del 1 de octubre, los
usuarios de Telefénica que deseen
saber quién llama a su teléfono
fijo deberdn pagar un cargo
adicional de 50 céntimos al mes
por linea. Este servicio, que recibe
el nombre de identificacion de
llamada, se venia prestando de
forma gratuita en los tltimos afios
y desde julio se ha comenzado a
cobrar a los cerca de dos millones
de clientes que no tenian ningtin
servicio de tarifa plana de voz o
banda ancha asociado a su factura.

LA DEUDA HIPOTECARIA ATRAE
A FINANCIERAS
INTERNACIONALES

Bancos y cajas espafioles planean
vender este afio carteras de deuda
impagada por valor de méds de

5 000 millones de euros a grupos
financieros internacionales
especializados en la compra de
créditos impagados y fallidos,
como Intrum Justitia, Link
Finanzas, Cabot Finanacial o
Aktiv Capital, segiin previsiones
de varias empresas del sector.

MGA INDEMNIZARA A MATTEL
CON 100 MILLONES DE DOLARES

MGA Entertaiment , propietaria de
las mufiecas Bratz, deberd pagar a
Mattel 100 millones de délares
como indemnizacion por ‘copiar’
sus Barbies, segtin ha establecido
un tribunal de California. Mattel
denuncié a MGA porque se
considera propietaria de los
disefios de las Bratz ya que fueron
creados en horas de trabajo por
uno de sus empleados.
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El BCE endurecera las
normas para las

subastas de dinero EEUU y de Europa

El Banco Central Europeo (BCE) Los bancos de Estados Unidos y Europa deberdn devolver cientos de mi-
ha acordado endurecer los criterios les de millones de deuda en los préximos meses, porque vencerdn los titulos
de aceptacién de activos en las habi- a tasa de interés fluctuante, conocidos como floating-rate notes, que son
tuales subastas de liquidez, con el fin muy utilizados por los bancos para recibir préstamos en 2006, segiin publica
de evitar el abuso de algunas entida- la edicion europea del Wall Street Journal. Una estimacion del analista de JP
des, seglin anuncié Yves Mersch, Morgan Chase Alex Roever cifra en 787 000 millones de ddlares (534 575
miembro del consejo de gobierno de millones de euros) la cantidad que tendrdn que devolver antes de finalizar
la entidad emisora. Su principal pre- 2009 e indica que unos 95 000 millones de délares (64 536 millones) vence-
ocupacién es que algunas entidades ran ya en septiembre.
utilicen titulos dafiados por la crisis Muchos bancos estardn obligados a vender activos, a competir por nue-
crediticia mundial para conseguir los vos depésitos y a emitir nueva deuda para poder hacer frente a esos titulos,
fondos del BCE. El sector bancario que normalmente tienen un vencimiento de dos afos.

espaiiol podria verse afectado por la

El vencimiento de los titulos a tasa de interés
fluctuante pondra en peligro a bancos de

nueva regulacion, porque su depen-

dencia a estas subastas ha aumentado

en los ultimos afos. DIVISAS (a26/08/08)

Cambio oficial BCE/Banco de Espana

COTIZACIONES EN ESPANA (26/08/08) 1 Eumo
Dolares USA 1.4602

VARIACION Yenes japoneses 160.3499

" Libras esterlinas 0.7954

ComizACION| % | ANTERIOR s el 16166

Dolar australiano 1.7113

IBEX 35 11283.70 | -0.38 {11 327.10 Délar canadiense 1.5403
Peso argentino 4.4209

|.G.B. MADRID 1212.35 | -0.42]1217.43 Peso mexicano 14.8398
Real brasileno 2.3817

FTSE LATIBEX 323820 | -0.01|3237.80 Yuan chino 10.0027

COTIZACIONES (a 26/08/08)

VARIACION

COTIZACION % ANTERIOR
IBEX-35 11 283.70 -0.38 11 327.10
DAX XETRA 6289.76 -0.11 6296.95
CAC 40 4 326.54 -0.67 4 355.87
AEX 399.53 -0.79 402.70
EUROSTOXX 50 3267.01 -0.41 3280.41
DOW JONES 11 386.25 -2.08 11 628.06
S&P 500 1266.84 -1.96 1292.20
NASDAQ 100 1889.72 -2.16 1931.47

PRECIOS DEL SEGURO DE CAMBIO (a 26/08/08)

(Prima que se paga sobre el cambio del dia)

1 MES 2 MESES 3 MESES 6 MESES
EXPORT.-IMPORT. ComPRA | VENTA | COMPRA| VENTA | COMPRA| VENTA | COMPRA| VENTA
Franco suizo -3.5400 | -3.1400 | -6.4500 | -5.9000 | -9.5000 | -59.6200 | -21.8000 | -19.0000
Yen japonés -20.5900 | -20.4500 | -39.8000 | -38.3000 | -61.1200 | -59.6200 |-127.0000 | -125.7000
Corona danesa 92.0000 | 94.1000 | 167.9700| 171.9700 | 257.3000| 262.3000 | 495.4000 | 505.0000
Corona sueca 122.6300 | 127.6300 | 231.5000| 234.0000 | 353.5000| 358.5000 | 678.0000 | 68.0000
Corona noruega 174.3000 | 177.3000 | 322.5000| 325.0000 | 495.0000 | 499.0000 |1.812.5000/1.426.0000
Délar australiano -36.3300 | -35.4300 | -65.5500 | -64.3500 | -96.2500 | -94.6500 |-175.7700 | -174.2000
Délar canadiense 43000 | 53000 | 7.9000 | 9.1000 | 10.2000 | 11.7000 | 12.5000 | 15.7000
Délar neocelandés -38.0500 | -36.5500 | -67.4000 | -65.1500 | -97.2500 | -94.2500 |-177.4500 | -172.4000
Délar (EEU.U.) -25.4800 | -25.1800 | -48.0400 | -46.8400 | -72.3800 | -71.6800 |-140.2500| -13.0000
Libra esterlina -44.9000 | -44.5000 | -82.2000 | -81.4000 | -123.5000/ -122.7500 | -235.1000 | -232.0000

El PIB aleman cae por
primera vez en los
ultimos cuatro anos

Alemania registr6, por primera
vez en casi cuatro afios, una reduccién
en su Producto Interior Bruto (PIB), al
bajar un 0.5% respecto al primer tri-
mestre. Ademds, presenté el nivel de
confianza empresarial mds bajo en
tres afos, la confianza del consumidor
mas baja desde 2003y el euro cay6 a
minimos de seis meses, Segun los ex-

pertos, la economia alemana puede

volver a contraerse en el tercer trimes-
tre. La contracciéon del PIB se debi6
principalmente, al menor gasto de los
hogares y a una menor formacién de
capital fijo, especialmente en el sector
de la construccion.
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HASTA EL 8

* Impuestos especiales

HASTA EL 22

* Renta y sociedades

* IVA

 Impuestos sobre las primas de seguros
» Impuestos especiales
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6 modelos. La gama mas completa, disponible en la red de concesionarios
mas profesional.

Novedades en los sistemas de alimentacién y de atado que incrementan
alin mas el rendimiento y la fiabilidad.

Nuevo monitor Intelliview [II™ tactil de dltima generacién que, junto a
la cdmara de reprovision, garantiza un control sencillo de la empacadora.
Exclusivo sistema de pesaje de pacas, que permite visualizar pesos unitarios,
medios y totales en marcha.

Y mucho mds: control electrénico de longitud de la paca, sensor de humedad,

\/
sistema de eyeccién parcial... &’ NEW HOI.I-AND

NEW HOLLAND TOP SERVICE 00800 64 111 111* | www.newholland.es m

Asistencia e informacion 24/7 *La llamada es gratuita desde teléfono fijo.
Antes de llamar con su teléfono mévil, consulte tarifas con su operador. ESPECIALISTAS EN TU EXITO



Minimo
" laboreo

El secreto de una buena siembra

Prestaciones y polivalencia
Enterrado preciso y uniforme
Manejo facil y rapido
Seguridad en el transporte
Tren de siembra independiente

el @ ’ ﬁax 987, 2086'
et E-mailiinfo@c ranmaquny:a
Ly i s nmaquma&&n

j POTTINGER

www.poettinger.es

Bajos Consumos . Seguridad
Buena Accesibilidad

Modelos de los 22 a los 45 kw

LS es una marca con un gran potencial de
crecimiento em el mercado de Espana.

Los tractores LS estan representados por
Moviter, una empresa con gran experiencia
en el sector agricola.

SE BUSCAN CONCESSIONARIOS

» MOVITER

Moviter - Equipamentos, Lda (importador LS y Shibaura en Espafia y Portugal
Av. Aragén, n° 334, Planta 1, Oficina C, 28022 Madrid, Espaiia
Tifno: 913 291 819, Fax: 913 292 517, Tifno: +351 244 890 181, Mévil: 638 090 531

E-mail: moviter.tractor@movicortes.es
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Sistema Non Stop patentado por Ovlac.
Sin bulones. Sin casquillos.

Diga adios a los engrasadores

y a las holguras.

[N

Grada rapida de gran capacidad.
Discos de 24"y gran despeje.
Unica en el mercado

con seguridad por ballesta.

Sistema Non Stop por elastomeros.
Maxima eficacia y fiabilidad
al minimo coste.
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OVLAG, S.A.

POLIGONO INDUSTRIAL, P-163

E-34200 VENTA DE BANOS (PALENCIA) ESPANA

Tel.: +34 979 76 10 11

ﬁ Fax: +34 979 76 10 22
E-mail: comercial@ovlac.com SGS

Web: http://www.ovlac.com
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MAQUINARIA PARA LA RECOGIDA

AGOSsTO 2008

PR g =

Luis MARQUEZ

| transporte de un mate-
| rial de baja densidad ha
exigido contar con re-
molques con cajas de
gran tamano, especialmente
cuando el material ha sido heno
con bajo contenido de humedad.

Estos remolques se han utili-
zado durante muchos anos para
el transporte ‘cercano’, pero al
aumentar el porcentaje de forra-
je destinado a la deshidratacion,
en plantas de deshidratado aleja-
das de las zonas productivas, la
oferta de los fabricantes ha au-
mentado en cuanto al tamano de
las cajas, y también en relacion a
su capacidad para circular a ma-

'Y MANEJO DE FORRAJES (VI)

yor velocidad, aunque esto no se
admite en los Cédigos de Circu-
lacion de algunos paises, como
es el caso de Espana.

Otra particularidad de los re-
molques para el forraje a granel
es su capacidad para realizar la
recogida del forraje acordonado
en el suelo, por lo que habitual-
mente recibe la denominacion
de remolque autocargador. Los
remolques autocargadores for-
man parte de la cadena de reco-
gida, tanto del heno, como del
forraje en verde con diferentes
contenidos de humedad.

La incorporacion de elemen-
tos picadores en el canal por el
que se realiza el llenado de la ca-
ja, hace también de estos remol-

-~ e

qgues maquinas esenciales en el
proceso de ensilado con preheni-
ficacion, aunque este dispositivo
picador no se adapta al picado
del maiz. Esta posibilidad de di-
versificacion permite una utiliza-
cién anual elevada en explotacio-
nes agropecuarias que no mane-
jan un solo tipo de forraje,
adaptandose ademés al transpor-
te de otros productos, especial-
mente a los mas voluminosos.
Sélo hay una aplicacién en la
que los remolques autocargado-
res no son adecuados: el maiz
ensilado, que necesita una pica-
dora cargadora. En estos casos
se prescinde de los componen-
tes de recogida y picado, por lo
que se cargan directamente a
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partir de la picadora de forraje
arrastrada o autopropulsada.

La mayor desventaja de esta
forma de recoger y transportar el
forraje es una consecuencia de
las bajas densidades de produc-
to, ya que la compactacion es re-
ducida, lo que encarece el trans-
porte cuando las distancias reco-
rridas tienen que ser grandes,
pero es una forma de conseguir
forraje para heno en climas hu-
medos, transportando el forraje
no totalmente seco hasta las de-
secadoras, para luego compac-
tarlo con maquinas estacionarias.

La descarga del remolque se
realiza por medio de unas cade-
nas con travesanos deslizandose
sobre el fondo, que desplazan el
forraje hacia atras de manera
uniforme, con lo que se puede
llenar tanto un silo o como un
henil. Con adaptaciones especifi-
cas se puede conseguir la des-
carga lateral, para llenar comede-
ros mientras se pasa junto a
ellos con el remolque.

I Estructura del remoque
autocargador

En las versiones de uso co-
mun, el remolque autocargador
incluye:

e Un dispositivo de recogida en
el que se incorporan los ele-
mentos de elevacion y picado.
Una caja cuyo fondo general-
mente incorpora un transporta-
dor, que ayuda al llenado y va-
ciado de la caja, con una red pa-
ra impedir la caida de la carga.
En la trasera de la caja siempre
se incorpora una compuerta
basculante y también otros dis-
positivos de descarga que ha-
cen posible incluso la alimenta-
cion directa del pesebre.

Cada uno de estos elemen-
tos se analizan seguidamente de
manera detallada.

Recogedor

La recogida del forraje depo-
sitado en el suelo se realiza me-
diante un elevador de dedos si-
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milar al que se utiliza en las em-
pacadoras. Los dedos recogedo-
res se desplazan en rotacion, de
abajo a arriba, entre las aberturas
del tambor recogedor. Una o dos
ruedas laterales protegen al con-
junto de las irregularidades del
terreno. Sobre el tambor recoge-
dor se coloca una pantalla que
mejora la eficiencia cuando se
recoge hierba corta. El didmetro
del tambor recogedor estd com-
prendido entre 25 y 35 cm; su
anchura varia entre 1.40 y 1.60
cm. Los dientes se encuentran
bastante proximos entre si, nor-
malmente entre 6 y 7 centime-
tros.

La regulaciéon en altura del
recogedor se realiza desde el
puesto de conduccién del trac-
tor, hidraulica o mecéanicamente
en los equipos pequenos. Al pro-
ducirse la elevacion, automatica-
mente se desconecta el acciona-
miento del sistema recogedor.

Hay dos formas diferentes
de realizar el montaje del recoge-
dor sobre el remolque. General-
mente éste va ‘empujado | es
decir, la recogida se realiza fron-
talmente, segun la direccion de
la marcha. Este sistema permite
bajar el centro de gravedad del
remolque adaptdndose mejor a

suelos en pendiente. En los dis-
positivos de recogida ‘arrastra-
dos’ se reduce la altura de eleva-
cion, y son los que utilizan los
pequenos remolques autocarga-
dores que trabajan en la agricul-
tura de montana con grandes
pendientes.

La velocidad circunferencial
de los dedos elevadores se en-
cuentra entre 1.8y 2.2 m/s, y la
potencia absorbida es relativa-
mente baja frente a la que nece-
sitan los deméas mecanismos del
autocargador.

Elevadores

Se encargan de trasladar el
forraje desde el recogedor hasta
la caja. Segun el mecanismo uti-
lizado se consigue que el forraje
llegue a la caja desde arriba o
bien desde el fondo.
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La carga desde arriba obliga
a un canal de carga de mayor
longitud; a la salida de éste, el
forraje cae libremente sobre la
caja. Este mayor recorrido per-
mite también colocar méas cuchi-
llas picadoras, en contracorrien-
te, cuando se desea trocear el
forraje.

Dos son los mecanismos uti-
lizados en el transportador de lar-
go recorrido: un sistema conti-
nuo, con rastrillos paralelos fija-
dos perpendicularmente a unas
cadenas elevadoras, tendidas
entre ruedas que las sopor-tan vy
a la vez las accionan, y un siste-
ma discontinuo alternativo, en el
que los rastrillos van montados
en una biela fijada entre una ma-
nivela inferior y un balancin supe-
rior. La energia necesaria para el
accionamiento de este transpor-
tador es una quinta parte menor
que para el transportador de ca-
dena.

La carga desde el fondo de la
plataforma se puede realizar con
un cargador de dientes articula-
dos en un sistema manivela-ba-
lancin, que les hace describir un
movimiento eliptico en el canal
de transporte. Este sistema se
recomienda fundamentalmente
para forraje seco, ya que su ro-
bustez esta limitada por su con-
cepcion. Al final del recorrido, la
entrega del forraje se realiza en
forma horizontal sobre la plata-
forma, ya que los dedos se reti-
ran hacia atras en el final de la
carrera.

La potencia media absorbida
por el alimentador rotativo es li-

Dispositivos de alimentacion
sobre el canal de carga y
cuchillas picadoras.

geramente superior al del alter-
nativo, aunque en este Ultimo las
puntas de carga son superiores.

En cualquier caso la potencia
requerida por los 6rganos de car-
gaesbaja: 1.5a3.0kW (2a4 CV)
y las puntas de carga sobrepasan
el par medio hasta en 2.5 veces,
éste segun el tipo de construc-
ciéon. Esto produce fatiga del ma-
terial y obliga a contar con reserva
de potencia suficiente.

&{ EL PICADO

LO REALIZAN UNA 0
DOS SERIES DE
CUCHILLAS, DISPUESTAS
EN UNO 0 DOS
BASTIDORES DE EJE
HomzomALg}

Por otra parte, el cargador,
en especial el que alimenta al re-
molque desde el fondo, debe
vencer ademas la resistencia
que produce la compactacion del
forraje en el remolque.

En un remolque autocarga-
dor sin dispositivo de picado el
par necesario para el acciona-
miento es la suma de tres com-
ponentes. Los dos primeros co-
rresponden al movimiento sin

carga y para la alimentacion, que
se mantienen relativamente uni-
formes a lo largo del trabajo. Sin
embargo, la parte del par que de-
be vencer la compactacion varia
en dientes de sierra, coincidien-
do las puntas de carga con el
desplazamiento del fondo movil
gue hace disminuir la compacta-
cién en la boca de salida del ali-
mentador.

La potencia que demanda
esta compactacion varia entre
1.5Y 45 kW (2 a6 CV). En total,
la recogida, carga y prensado del
forraje necesita entre 3.0 y 75
kW (4 a 10 CV) que debe sumi-
nistrar la TDF del tractor.

Elementos para el picado del
forraje

Una alternativa a la picadora
es el empleo del remolque auto-
cargador provisto de dispositivo
cargador que puede trocear el
forraje con longitud de picado
entre 4 y 20 cm, adecuada al
destino final de la hierba (en ver-
de, silo, heno-silo, etc.)

Este picado lo realizan una o
dos series de cuchillas, dispues-
tas en uno o dos bastidores de
eje horizontal. Estas cuchillas
son fijas o moéviles segun el mo-
delo de remolque, y siempre se
pueden retirar de manera senci-
lla cuando no se desea el picado
(recogida de heno o paja). Gene-
ralmente las cuchillas se colocan
en el canal de carga, permitiendo
el paso de los mecanismos ali-
mentadores que fuerzan el forra-
je a atravesar las cuchillas, con lo
que este resulta cortado.
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Las cuchillas pueden estar ac-
cionadas de forma alternativa, en
cuyo caso se colocan perpendicu-
larmente a la direccién de avance
del forraje, o permanecer fijas de-
biendo entonces formar un angu-
lo entre 35 y 40° respecto a la di-
reccion de avance. Ambos siste-
mas precisan potencias similares
y la calidad del corte es analoga,
por lo que las cuchillas acciona-
das tienden a abandonarse, ya
gue su empleo supone una com-
plicacién mecanica mayor.
Las cuchillas pueden tener fi-
lo liso, dentado, o en sierra. Las
puntas de carga se hacen mas
marcadas a medida que se des-
gastan. Si se comparan estos
tres tipos de filo se observa que:
® Para cuchillas nuevas la poten-
cia media absorbida es menor
cuando se utilizan cuchillas con
filo liso.

® Para cuchillas usadas, son las
dentadas las que demandan
menor potencia, pudiendo lle-
gar a ser hasta del 40% mayor
en las lisas desgastadas.

Por otra parte, la cuchilla
dentada tiene una cierta capaci-
dad de auto-afilado, por lo que
pueden trabajar durante una
campana sin necesidad de afila-
do. Son también menos sensi-
bles a los elementos extranos
que pueden venir entre el forra-
je. La ventaja de las cuchillas en
diente de sierra no es clara, so-
bre todo con forrajes duros; las
fibras quedan enganchadas en
este dentado fino.

El tamano de corte depende
del nimero de cuchillas, y la colo-
cacion de dos filas de éstas se
hace necesaria cuando se desea
el picado fino, imprescindible pa-
ra lograr un ensilado de buena ca-
lidad. La presion del forraje en la
caja sobre el alimentador ayuda
al corte fino, para lo cual convie-
ne retrasar el movimiento del
transportador de fondo de la caja.

En silos horizontales no se
recomienda picar por encima de
150 a 200 mm, pero en los silos
verticales, para evitar problemas
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en el dispositivo de desensilado,
se precisa picados inferiores a
40 mm, algo que esta en el limi-
te de las posibilidades del dispo-
sitivo picador del autocargador.
En estos casos se recomienda
realizar en el autocargador un pi-
cado largo (aproximadamente
250 mm) y completar el proceso
con el picador- lanzador estacio-
nario que se encarga de cargar el
silo. Un picado fino en el remol-
qgue puede favorecer las obstruc-
ciones en la boca de carga del
lanzador.

Caja y bastidor

El bastidor debe ser suficien-
temente resistente para soportar
la caja y el forraje que retiene,
ademas de los diferentes ele-
mentos y las vibraciones que €s-
tos producen. Los remolques au-
tocargadores suelen ser de un
eje, aunque en los de gran tama-
no, que ahora se utilizan para el

transporte de la hierba hasta las
deshidratadoras, se trata de un
eje doble con ruedas en tanden,
que aumenta la superficie de
apoyo y por ello reduce la pre-
sion sobre el suelo. Asi, parte de
la carga se apoya en el tractor
que lo arrastra, por lo que se de-
be prestar una atencién especial
al enganche tanto del remolque
como del tractor, que debe ser
adecuado para recibir cierta car-
ga vertical.

La caja generalmente dispo-
ne de un fondo de madera sobre
el que se desplaza un transporta-
dor de barras de accionamiento
intermitente. Este movimiento
del transportador es regulable,
pero se recomienda que pueda
alcanzar de 9-10 m/min para re-
ducir el tiempo de descarga. Las
caracteristicas técnicas de los
remolques autocargadores, en
funcion de su tamano, se pre-
sentan en laTabla 1.

TABLA 1.- CARACTERISTICAS TECNICA DE LOS REMOLQUES
AUTOCARGADORES EN FUNCION DE SU TAMANO
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Los laterales de la caja se
construyeron de forma que facili-
ten el desplazamiento del forra-
je; para facilitar la descarga son
verticales o ligeramente inclina-
dos hacia afuera. La parte metali-
ca de los laterales se completa
con un conjunto de tubos y cuer-
das que evitan las pérdidas de
forraje, lo que permite volume-
nes de carga superiores a 30 m?
(heno).

La compuerta posterior pue-
de abatirse hacia arriba para la
descarga de la caja. En otros ca-
sos el remolque incluye un trans-
portador lateral, sobre uno o dos
lados, que permite el llenado di-
recto de los pesebres, o la mesa
de alimentacion para el picador
lanzador que se encarga del lle-
nado de los silos torre.

Capacidad de trabajo y
recomendaciones para
su utilizacion

El arrastre de un remolque
autocargador lo puede realizar
un tractor de 45 a 50 kW (60 a
80 CV) de potencia, aunque para
arrastrar los grandes remolques,
que son los que se utilizan para
la alfalfa con destino a la deshi-
dratacion en transporte a gran
distancia, es frecuente recurrir a
tractores de mas de 100 kW
(136 CV) de potencia, para con-
seguir mayor velocidad, especial-
mente cuando en el recorrido
hay que superar fuertes pendien-
tes. Si el peso del tractor es re-

¢ I

ducido en comparaciéon con el
del remolque, se debe proceder
al lastrado del tractor, especial-
mente para compensar el efecto
de descarga que el remolque
producira sobre el eje delantero.

@{ S| EL PESO DEL
TRACTOR ES REDUCIDO
EN COMPARACION CON

EL DEL REMOLQUE, SE

DEBE PROCEDER AL

LASTRADO DEL

TRACTOR )y

El grado de humedad del fo-
rraje recogido afecta a la poten-
cia necesaria del modo siguien-
te:

* El menor par necesario se co-
rresponde con el material entre
b5 y 65% de humedad. Esto
se explica porque hay una dis-
minucion de la resistencia a la
flexion del forraje pre-henifica-
do, por lo que se compacta
mas facilmente.

® La energia necesaria para el
corte aumenta a medida que
disminuye el contenido de
agua. Al compactarse el forraje
seco con mayor facilidad, se
produce una compensacion,
con lo que al par resistente

;

medio se mantiene practica-
mente constante para cual-
quier grado de humedad.

La distancia entre cuchillas
afecta al rendimiento y a la ener-
gia necesaria para el proceso.
Para cuchillas separadas entre 12
y 15 cm la energia absorbida por
el corte sobrepasa lo que se eco-
nomiza en la compactacion, in-
cluso con forraje con bajo conte-
nido de humedad. Colocando las
cuchillas a 10 cm el frotamiento
entre las superficies laterales de
éstas aumenta de notablemente
y hay un alto riesgo de obstruc-
cion.

El cordon sobre el que se
efectla la recogida debe tener
una anchura limitada para evitar
que sea pisado por el tractor. Es-
to obliga, ademas, a utilizar un
tractor con despeje suficiente.
La recogida se debe efectuar en
el mismo sentido que la siega, o
el acordonado, para que los ta-
llos entren perpendiculares a las
cuchillas.

La velocidad de trabajo du-
rante la recogida de la hierba
acordonada es relativamente ba-
ja, normalmente entre 2 y 7
km/h y disminuye con la densi-
dad del cordon y el grado de hu-
medad del forraje. Para la des-
carga del forraje en el silo hori-
zontal se necesitan de 2 a 3
minutos. En la alimentacion del
ganado, o para los silos torre, la
velocidad de descarga esta con-
dicionada por los elementos de
recepcion. B
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CONFERENCIA DE PRENSA INTERNACIONAL 2008

FENDT ALCANZA
NUEVOS RECORDS

Fendt ha cumplido con sus objetivos del ano pasado al alcanzar unas ventas netas
anuales de 1 056 millones de euros, un 20.5% mds que el ano anterior. En este
total se incluyen las ventas de tractores Fendt, equipos de recoleccion Fendt, ventas
del equipo Challenger Germany, maquinaria de manipulacion de materiales Fendt y
materiales OEM con transmision variable continua (CVT, por sus siglas en inglés).

JULIAN MENDIETA
OsTRAVA (REPUBLICA CHECA)
n tractores, Fendt elevo
| sus ventas un 9.5%
hasta las 13 312 unida-
des, lo que supone un
incremento de 1155 tractores
respecto a 2006 y para este ano
estima fabricar 15 450 unidades.
“La tendencia del negocio en la
primera mitad de 2008 indica
que cabe esperar un nuevo creci-
miento a finales de 2008’ desta-
c6 Hermann Merschroth, Vice-
presidente de Fendt y portavoz
del Consejo de Administracion,
en la Conferencia de Prensa In-
ternacional de 2008 que se cele-
br6 en la region de Ostrava (Re-
publica Checa).

Gracias al positivo inicio de
2008, la direccion de Fendt tiene
confianza en que las ventas vol-
veran a crecer en torno al 20%
este ano. Para Merschroth, el au-
mento de produccién de tracto-
res en 2007 supuso la confirma-
cion de que la linea Fendt resulta
cada vez mas atractiva. “En con-
creto, la tecnologia Vario, carac-
terizada por su ahorro de com-
bustible, ha ganado terreno en

un entorno dominado por el au-
mento en los precios del com-
bustible, explico.

Segun el directivo, la marca
tuvo que luchar durante el aho
2007 casi de forma continua,
con algunos proveedores para
hacer frente a los cuellos de bo-
tella que se producian en los su-
ministros. "Sélo fuimos capaces
de conseguir nuestro objetivo
porque nuestros empleados de-
dicaron todos sus esfuerzos en
ponerse al dia con las unidades
que faltaban. Asi, este ano he-
mos acordado un primer objetivo
de ventas con nuestros provee-
dores de 15000 unidades. Asi-
mismo, se han planificado unas
3000 unidades de transmision
para otras marcas de AGCO. A la
vista de los hechos actuales te-
nemos motivos para confiar en
que lograremos un objetivo de
ventas ligeramente mds alto de
15 450 unidades", puntualizo.

El Vicepresidente de Fendt
comentd que los equipos de re-
coleccion  “marchan viento en
popa” y que este ano han am-
pliado su linea de maquinas co-
sechadoras con nuevos mode-
los.

Hermann Merschroth, Vicepresidente de Fendt
y portavoz del Consejo de Administracion

El Grupo AGCO invirtié unos
30 millones de euros en el ambi-
to de la investigacion de Fendt
en 2007 Ademas, realizd inver-
siones significativas en la cons-
truccion de un nuevo pabellon
para realizar pruebas y desarro-
llar prototipos. “La construccion
de prototipos de servicio, mon-
taje y pruebas, asi como la am-
pliacion de personal en el sector
de investigacion y desarrollo, ga-
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rantiza que todos los proyectos,
incluidos los tractores, cumplen
las normas sobre emisiones Tier
4, o que las cosechadoras de fo-
rraje funcionan segun el plan. Es-
te ano los gastos en I+D se han
aumentado a 34 millones de eu-
ros, explico.

Por otra parte, AGCO realizé
el ano pasado una inversion de
37 millones de euros en las ins-
talaciones de Marktoberdorf vy
Baumenheim, principalmente
para cumplir el aumento de pro-
duccién de 15000 tractores en
2008. "Los planes de inversion
para el ano en curso se han esta-
blecido a un nivel similar", afirmé
Merschroth. “En la actualidad, y
como parte del proyecto Fendt
Ahead?, se ha preparado un au-
mento en la produccion hasta
20 000 tractores anuales para
2012. Hemos realizado amplios
analisis ‘fabricar o comprar’ (ma-
ke or buy) y, ademds, hemos
analizado las posibilidades de co-
operacion con Ssocios potencia-
les, asi como los contratos relati-
vos a los componentes y las pie-
zas que no pertenecen a nuestra
area clave. También se han dedi-
cado inversiones a ampliar la pro-
duccién en dreas que refuerzan

las competencias clave de
Fendt continud.
Con el crecimiento de la

marca Fendt y la consolidacién
del equipo ventas aleméan de AG-

Mas inversiones
en I+D

Gary Collar,
Vicepresidente Senior y
Director General de AGCO

para Europa, Africa, Oriente
Medio, Asia y Pacifico,
expuso los planes del Grupo
para los préximos afios.
Entre ofros aspectos, destacé
que el Grupo tiene previsto

reforzar sus inversiones en
1+D.
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CO en Marktoberdorf, el nimero
de empleados en las delegacio-
nes de Marktoberdorf y Asbach-
Baumenheim experimentd un
notable aumento. En diciembre
de 2007 registré 3 080 emplea-
dos, 290 mas que un ano antes,
y a finales del primer semestre
de 2008, ya sumaba 3 170 traba-
jadores su plantilla. Merschroth
explicé que “para poder reclutar
personal cualificado para el futu-
ro, estamos realizando un amplio
marketing de personal en escue-
las y universidades, donde nos
presentamos como una opcion
atractiva de trabajo para posibles
empleados, al tiempo que contri-
buimos a mejorar la posicion de
la ingenieria agricola en el mer-
cado."

Por otra parte, Merschroth
destaco que la posicion que tie-
ne Fendt en el mercado de casi
todos los paises ha mejorado
gracias a la amplia aceptacion
qgue ha tenido la tecnologia Vario
en todo el mundo. No obstante,
comenté que la falta de fiabilidad
que presentan algunos provee-
dores a la hora de entregar sus
suministros, hace necesario in-
troducir cambios no planeados
en el ciclo de los productos. Se-
gun palabras de Merschroth, en
2008, “la alta expectacion res-
pecto a los pedidos entrantes,
las ventas y los pedidos existen-
tes superara claramente las ex-

Peter-Josef Paffen, Vicepresidente de Fendt

celentes cifras del ano pasado.
Los plazos de entrega consi-
guientemente mas largos deben
acortarse de nuevo, pues la pro-
duccion se aumenta’”

Ventas ascendentes en
practicamente todos
sus mercados

Fendt ha aumentado su cuo-
ta de mercado en toda Europa
en los ultimos anos. Pasé del
5.7% en 2003 a casi el 7% en
2007

En Alemania (su mayor mer-
cado en volumen de ventas) al-
canz6 el ano pasado el primer
puesto en las estadisticas, lo
gue demuestra, seglin comenta-
rios de Peter-Josef Paffen, Vice-
presidente de Fendt, “que el alto
nivel tecnoldgico y la alta calidad
de sus tractores han encontrado
una amplia aceptacion entre los
clientes” Las cifras del primer
semestre de 2008, situan a
Fendt en el primer puesto de
ventas relativas al segmento
igual o superior a 51 CV, con una
cuota de mercado del 21.6%. En
concreto destaca en el segmen-
to de 151 CV o maés, donde se
encuentra a la cabeza, con una
cuota de mercado del 29.1%.
“Para el ano actual, esperamos
un aumento adicional en las ven-
tas del mercado aleman. En este
pais se vendieron el ano pasado
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4 886 tractores y para 2008 nos
hemos impuesto el objetivo de
5 680! afirmé Paffen.

En cuanto a los mercados de
exportacion, subrayé que “cada
vez tienen mas importancia para
la compania; e indico que, el ano
pasado, la cuota de exportacion
fue de casi el 64%.

En Francia, el pais de expor-
tacion mas importante para
Fendt durante muchos anos, fue
capaz de aumentar las ventas de
tractores a 2 341 unidades, asi
como de mantener una cuota de
mercado del 8.0%. Para el ano
actual, espera un aumento adi-
cional en las ventas de aproxima-
damente el 12%.

En Espana subio su cuota de
mercado al 4%, en Austria hasta
el 10% (674 unidades) y en Ho-
landa a casi el 13%. En el Reino
Unido elevd sus ventas a 402
unidades. Segun las previsiones
de la compania para este ano, en
Bélgica aumentarad significativa-
mente su cuota de mercado, con
unas ventas aproximadas de 200
unidades. Sus expectativas en
Suiza, sin embargo, son simila-
res a las del ano pasado con
unas ventas de 240 tractores.

En los mercados de Escandi-
navia también tiene perspectivas
positivas. En Suecia y Dinamarca

registré un numero alto de pedi-
dos. En Finlandia, los cambios
realizados en la organizacion de
distribucion han repercutido en
las ventas de tractores Fendt
con el aumento a 30 unidades
del ano pasado (en 2006 sélo se
vendieron 10).

Sus ventas también han cre-
cido en todos los Paises del Este
que ahora pertenecen a la Unién
Europea, desde Bulgaria hasta
Estonia. En toda esta region es-
pera vender unos 1300 tractores
este ano. Las expectativas tam-
bién son prometedoras para la
marca en los paises del CEl. Se-
gun sus datos, ya hay 30 pedi-
dos en firme, casi todos del mo-
delo de alta gama, el 936 Vario
con 360 CV.

En Australia, Fendt tuvo que
hacer frente a pérdidas en la
cuota de mercado en el ano
2005. Sin embargo, el ano pasa-
do, y a pesar de un mercado lige-
ramente en decadencia, consi-
guié ganar terreno y vendio 112
tractores. La situacion en Nueva
Zelanda y Japoén fue similar.

“Muy positivo, segun Paffen,
fue el negocio en Corea del Sur,
porque “aunque hasta la fecha
sélo se habian vendido unos
cuantos tractores, el ano pasado
Fendt consiguié vender 79 uni-

dades mas, lo que supone una
cuota de mercado del 3%"

En Norteamérica se vendie-
ron 193 tractores Fendt en 2007,
lo que supone otro aumento de
aproximadamente 60 unidades.
“Los pedidos que se han recibi-
do hasta la fecha indican que va
a producirse otro aumento en las
ventas, comento.

Cursos de formacion
para clientes

Los directivos de la marca
también se refirieron a los cur-
sos de formacion que organiza
Fendt para clientes, con el fin de
aprovechar al maximo el poten-
cial de su productos.

Con el nuevo programa de
formacion para conductores,
Fendt Expert, los clientes apren-
den trucos que les permiten au-
mentar al maximo su cobertura
por superficie y ahorrar combus-
tible. El programa se centra en
una formacién diferenciada, am-
plia y especifica del usuario y ex-
presa un contenido de formacion
totalmente nuevo.

Esta iniciativa puede realizar-
se in situ, en los emplazamien-
tos del concesionario o en el
emplazamiento de produccion
principal de Marktoberdorf, y es
realizado por empleados de la
marca que disponen de una ex-
periencia practica de varios
anos. El programa de formacién
puede reservarse a través de un
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concesionario o de la web de
Fendt.

Soluciones a sectores
no agricolas

Fendt lleva mas de 30 anos
ofreciendo soluciones comple-
tas para el sector no agricola y
cooperando con fabricantes de
accesorios de renombre. Con
unos 600 tractores vendidos, es-
te sector representa un porcen-
taje cada vez mayor de sus ven-
tas globales de los tractores, se-
gun destacaron los directivos.

Ademas, explicaron que
Fendt ofrece un servicio de ase-
soramiento para soluciones per-
sonalizadas, independientemen-
te de si se utilizan para trabajos
municipales o de construccion,
en aplicaciones del sector de la
bioenergia o en otras labores es-
pecializadas.
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ldoneos para estas aplicacio-
nes no agricolas, se presentan
los Vario de Fendt. Su capacidad
para variar las velocidades de for-
ma infinita, permite utilizar reser-
vas de potencia que no estan
disponibles en las transmisiones
sincronizadas ni en la transmi-
sion Powershift. Ademas el Vario
circula siempre a la velocidad co-
rrecta durante cualquier trabajo
especializado. Las reservas de
potencia ocultas entre las mar-
chas se movilizan y permiten un
flujo de potencia sin interrupcio-
nes. La transmisién ‘inteligente’
del motor permite una magnifica
velocidad a un régimen del mo-
tor significativamente bajo.

En el sector municipal, la
rentabilidad global se optimiza a
traves del uso de combinaciones
de accesorios que estan perfec-
tamente sintonizados entre si.

En las aplicaciones no agrico-
las, las altas cargas del eje, que
constituyen una caracteristica
estandar en Fendt, permiten
conseguir una alta carga util al
utilizar combinaciones de acce-
sorios pesados.

Utilizando el Variocenter, el
sistema de gestion del tractor
TMS vy el potente sistema Vario-
tronicTl, los conductores condu-
cen siempre a la marcha econo-
micamente optima vy, al mismo
tiempo, ejecutan su trabajo con
eficacia y perfeccién sin notar
signos de fatiga. El sistema TMS
simplifica considerablemente el
trabajo cuando se utilizan acce-

sorios complejos: el conductor
controla cémodamente el tractor
con el pedal de conduccién, por
lo que le quedan las manos li-
bres para manejar los acceso-
rios.

Fendt ofrece un maximo gra-
do de comodidad durante la con-
duccion gracias a la suspension
del eje delantero que se incluye
de serie (opcional en el caso del
modelo 300 Vario), asi como a la
suspension de la cabina de serie
en todos los modelos excepto
en los de la serie 300, en los que
es opcional, y al sistema de esta-
bilizacion de la carga equipado
de serie. Por su parte, el sistema
de frenado en las cuatro ruedas
de doble circuito (900 Vario) y el
control de estabilidad Fendt FSC
(900 Vario) garantizan un 6ptimo
grado de seguridad.

La gran ventaja que presen-
tan los tractores respecto a las
maquinarias de construccion
consiste en que pueden utilizar-
se para todo tipo de operacio-
nes, y no solo para aplicaciones
especializadas. Ademaés, el pre-
cio de compra de un tractor y su
accesorio es muy inferior al de
una maquinaria especializada. La
alta rentabilidad de estas combi-
naciones de accesorios se opti-
miza con el bajo consumo de
combustible. Otra de las enor-
mes ventajas de los tractores
respecto a las maquinarias de
construcciéon especializadas es
que resulta mucho mas facil
transportarlos de un lado a otro.

Para aplicaciones profesiona-
les, Fendt ofrece una linea de al-
ta calidad de equipos adiciona-
les, entre los que destacan la pa-
la  Fendt Cargo, que esta
adaptada de forma optima a los
tractores Vario. La capacidad de
elevacion de 2 950 kg en toda la
altura de los modelos 5X/90, o
las alturas de elevacion que per-
miten cargar camiones sin pro-
blema alguno, son tan sélo dos
de las numerosas caracteristicas
positivas.

Los tractores Fendt de alta
potencia se utilizan cada vez méas
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en proyectos de ingenieria civil.
Fendt también ofrece a sus clien-
tes conceptos de neumaticos in-
dividualizados, que abarcan des-
de los neumaticos para el mante-
nimiento de campos de golf a
neumaticos para el transporte
pesado, 0 neumaticos especiales
para aplicaciones forestales.

Asimismo, ofrece un puesto
reversible como componente op-
cional en la linea 900 Vario, que
tiene por objeto satisfacer los re-
quisitos de las aplicaciones mas
exigentes. Esto convierte al 900
Vario en un vehiculo bidireccional
inigualable.

# Tecnologia Vario

Basandose en el aumento de
las cifras de ventas en muchos
mercados del mundo, Fendt pre-
vé excelentes perspectivas para
la exclusiva tecnologia Vario de
sus tractores. Con cinco lineas
Vario, la marca ofrece la ultima
tecnologia para aumentar al ma-
ximo la potencia, la eficacia y la
rentabilidad.

Segun las pruebas indepen-
dientes llevadas a cabo por la So-
ciedad agricola alemana (DLG) y
por las revistas comerciales es-
pecializadas, los tractores de la
familia Fendt Vario son lideres en
lo que a ahorro de combustible
se refiere.

A la hora de tomar medidas
para cumplir las normas sobre

emisiones COM IlI, Fendt opto
por la opcién técnicamente mas
sofisticada y més cara, que con-
siste en la recirculacién externa
de los gases de escape hasta la
camara de combustion.

@Z LOS TRACTORES DE
LA FAMILIA FENDT
VARIO SON LIDERES EN
LO QUE A AHORRO DE
COMBUSTIBLE SE

REFIERE Zﬁ

Los Vario de Fendt destacan
por su eficacia y rentabilidad gra-
cias también a su motor, que
puede utilizarse siempre en la
marcha mas econdémica. Segun
las pruebas neutrales realizadas
en operaciones mixtas, al ajuste
de la velocidad, que puede va-
riarse de forma infinita, permite
ahorrar hasta un 6% del tiempo
de trabajo y hasta un 8% de
combustible en el transcurso de
un ano.

Fendt incorporé en el 700 y
en el 800 Vario un sistema de
bloqueo automatico del arbol de

la transmisién, que obtuvo la me-
dalla de plata en la Agritechnica
de 2007 En caso necesario, los
conductores pueden anular ma-
nualmente este sistema opcio-
nal.

Los accesorios accionados
por la toma de fuerza que no ne-
cesitan la potencia maxima del
motor pueden utilizarse a un ré-
gimen bajo de revoluciones gra-
cias la nueva toma de fuerza
PTO 1000/1000 E, que también
reduce el consumo de combusti-
ble. El nuevo arbol de la toma de
fuerza, que se encuentra dispo-
nible como opcién en la serie Va-
rio 900, logra una velocidad no-
minal de 1000 rev/min a un régi-
men del motor de 1600 rev/min.

Asimismo, Fendt ofrece un
grabador de recorrido para toda
la linea Vario que cumple las co-
rrespondientes regulaciones de
la UE.

Con el 820 Variogreentec,
premiado con la medalla de plata
en la feria Agritechnica 2007,
Fendt mostrd, por primera vez,
un tractor disenado para alimen-
tarse con aceite de colza prensa-
do en frio, directamente desde la
linea de montaje. En la actuali-
dad, la primera remesa de los
820 Variogreentec ha abandona-
do ya la cadena de montaje.

La nueva generaciéon de pa-
las Fendt, que también se pre-
sentd en la Agritechnica 2007, se
produce ahora en serie. Las nue-
vas palas cumplen los requisitos
de calidad mas exigentes y con-
siguen una oOptima adaptacion
con los tractores Vario. Todos los
controles estan integrados en el
concepto de funcionamiento del
tractor. Gracias a su blogueo se-
miautomatico Cargo Lock, por lo
gue no necesita bloqueo meca-
nico. El sistema Cargo Lock es
una sofisticada solucién técnica
que también se ajusta automati-
camente y resulta muy facil de
utilizar. Otra caracteristica inno-
vadora de la nueva pala Fendt es
que todos los componentes hi-
draulicos estén alojados en el
travesano.
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Cosechadora rotativa
disponible para la
campaia de 2009

Los responsables de Fendt
anunciaron que la cosechadora
rotativa estara disponible para la
campana de 2009 y destacaron
que "“su gran rotor alcanza un ren-
dimiento de trilla inigualado y per-
mite paja de la mas alta calidad’

La cosechadora rotativa de
Fendt incluye una versién de 9 m
de anchura del cabezal Power-
flow. Distintas pruebas realiza-
das demuestran que este cabe-
zal aumenta la capacidad en un
15% para el trigo y hasta en un
73 % en el caso de la colza olea-
ginosa.

El sistema de avance al rotor
permite un flujo constante de la
cosecha. La unidad batidora de
entrada a todo lo ancho, con ala-
bes helicoidales, garantiza el
avance uniforme de la cosecha a
la cabeza del rotor y lo distribuye
uniformemente en el area de tri-
lla. Las piedras y demas objetos
extranos quedan atrapados en el
colector de piedras debajo del
tambor de entrada.

El modelo 9460 R dispone
de un gran rotor de 3.56 m de
longitud y 800 mm de diametro,
que permite alcanzar un caudal
optimo de proceso de cultivo.

Las barras de trilla del rotor
se extienden hasta justo detras
de las placas de entrada, lo que
garantiza la distribucién homogé-
nea del material trillado a lo largo
del recipiente de preparacion.
Gracias a la longitud del rotor, el
cultivo se trilla suavemente, lo
que garantiza una paja de alta ca-
lidad, aun en condiciones secas.

La transmisién de rotor hi-
drostatico ofrece velocidades in-
finitamente variables que permi-
ten al operador elegir la veloci-
dad exacta que mejor se adapta
a las condiciones de trabajo. Un
monitor automatico mantiene
constante la velocidad del rotor,
sea cual sea la carga, lo que ga-
rantiza un eficaz rendimiento de
trilla.
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El novedoso diseno del rotor
evita la necesidad de un batidor
de descarga. La paja sale de la
cosechadora directamente des-
de el rotor, lo que optimiza el
consumo de energia y reduce el
consumo de combustible. La pa-
ja se puede distribuir en una hile-
ra uniforme o picar con el pica-
dor de paja de 8 filas y distribuir
uniformemente en toda la anchu-
ra de corte.

Otra ventaja de la transmi-
sién hidrostatica es un tren de
transmision mucho més simple y
duradero. Las 13 correas de
transmision principal presentan
un manejo sencillo y un facil ac-
ceso.

El depdsito de granos dispo-
ne de 12 300 L de capacidad. Su
nuevo tipo de sistema de descar-
ga garantiza una velocidad de
descarga de 158 L/s. Con sus 74
m de longitud, el sinfin de des-
carga de torreta tiene largo al-
cance y una altura de descarga
de 4.34 m, por lo que es facil de
vaciar en remolques grandes. El
sinfin de descarga de torreta
cuenta con una basculaciéon au-
tomatica.

Las cosechadoras Fendt tie-
nen una cabina muy amplia y co-
moda. Para ofrecer el mejor en-
torno de trabajo posible, cuentan
con un sistema completo de cli-
matizacién, ocho luces de traba-
jo en el techo de la cabina y sis-
tema de control y vigilancia.

Su nuevo terminal del usua-
rio GTA-Console Il, de gran pan-
talla tactil de color, es lo Ultimo
en materia de control y vigilancia
de cosechadoras. Ofrece medios
para conseguir un ajuste com-
pletamente automatizado de to-
das las funciones principales. Su
pantalla tactil permite realizar el
ajuste fino de estos valores de
configuracién cuando las condi-
ciones exteriores lo exigen.

El terminal también supervi-
sa todas las funciones de la co-
sechadora y el motor y ofrece
detalles sobre el estado de los
componentes principales y los
parametros de trabajo. Al mismo
tiempo, supervisa la velocidad
de todos los ejes vitales, y la
temperatura del aceite del motor
y de la transmisién y presenta un
sistema completo de alarmas.

El avanzado terminal GTA-
Console Il muestra, al mismo
tiempo, el rendimiento, la tem-
peratura y la humedad del cultivo
en la pagina de trabajo. Esta in-
formacion puede guardarse en
una tarjeta SD estandar y trans-
ferirse al software GTA de
AGCO.

El  terminal GTA-Console
también se usa para la configura-
cion y el mando del sistema de
direccion automatica AutoGuide.

Todas las cosechadoras rota-
tivas Fendt cuentan con motores
de bajo consumo de combusti-
ble, que incorporan las tecnologi-
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as mas recientes y ofrecen Po-
werboost si asi se solicita.

Destaca especialmente el
motor Caterpillar C13 de 12 litros
en la gama 9460 R, porque ge-
nera potencia dentro del espec-
tro que va de 425 CV al méaximo
de 459 CV con Powerbulge. El
sistema de gestion electronica
vigila las necesidades de poten-
cia y responde cambiando el par
motor y la potencia de salida de
acuerdo con la carga.

Las cosechadoras rotativas
9300 R y 9350 R tienen motores
SisuDiesel Citius 84CTA de 8.4
litros, con una potencia maxima
de salida de 330 CV y 380 CV,
respectivamente. Estos motores
generan un maximo de potencia
para la descarga.

Cosechadora
Fendt 8000

Las nuevas cosechadoras
Fendt serie 8000 incorporan un
sistema exclusivo de ocho sacu-
didores de paja y ofrecen un sis-
tema de trilla suave y un alto ren-
dimiento en una amplia gama de
cultivos y condiciones. Destacan
sus muestras de grano, excep-
cionalmente limpias, con un bajo
consumo de energia y combusti-
ble.

Montan de serie cabezales y
cintas PowerFlow que mueven la
cosecha a través de una distan-
cia de 1.14 m entre la barra de
corte y el sinfin. Estas cintas
transportan el grano de forma
activa hacia el sinfin.

También disponen de siste-
mas de nivelacién automatica
(AutoLevel) y de control de pre-
sion del campo.

La cosecha se trilla mediante
un cilindro de trilla de alta inercia
de 600 mm de didametro y 1.8
mm de anchura. Las ocho barras
rascadoras reemplazables estan
montadas en barras de soportes
de 7 mm de grosor. Estas no s¢-
lo ofrecen fuerza y robustez, si-
no que también anaden peso al
exterior del cilindro, lo que au-

GK LA MARCA

ALEMANA HA
COMPLETADO UNA
LINEA DE
COSECHADORAS MUY
COMPETITIVA Zﬁ

menta el efecto del volante de
inercia.

La trilla empieza de inmedia-
to cuando la cosecha entra y pa-
sa por la barra de listones de pre-
trilla delante del céncavo. A con-
tinuacion, el material se trilla con
el concavo eléctricamente ajus-
table y de 12 barras trilladoras. El
cilindro verséatil y el sistema del
concavo ofrecen una trilla agresi-
va para obtener un alto rendi-
miento, siempre con un dano mi-
nimo para el grano y la paja.

A continuacion, un batidor
trasero mueve la cosecha hacia
el separador rotativo. Esto sirve
para aumentar el volumen de la
paja, asi como para abrir la capa
de paja a fin de separar el grano
atrapado y dispersar la paja en
los sacudidores. Dos opciones
de velocidad y un céncavo ajus-
table ofrecen una excelente cali-
dad de la cosecha en los casos
de cultivos delicados y quebradi-
Z0S.

El sistema ConstantFlow
ajusta automaticamente la velo-
cidad de avance de la cosecha-
dora a la carga del mecanismo
de trilla. Las pruebas indepen-
dientes demuestran que el siste-
ma ConstantFlow puede aumen-
tar la capacidad en hasta el 15%.

Las cosechadoras Fendt de
la serie 8000 garantizan una opti-
ma separacién en todas las con-
diciones, lo que se combina con
un bajo consumo de energia y
combustible. Al ofrecer un éarea
de separacion total de 6.68 m?,
el diseno de ocho sacudidores
ofrece un 30% méas de capaci-
dad que los disenos de seis sa-
cudidores.

Todas las nuevas cosechado-
ras de Fendt estan equipadas
con un sistema de limpieza en
cascada con dos cribas de grano
separadas. A diferencia de los
sinfines, que sélo transportan el
grano, las cribas transportan,
limpian y separan al mismo tiem-
po. Utilizando una accion de agi-
tacion probada, la granza y la pa-
ja se mueven hacia el lado supe-
rior mientras el grano se queda
en el lado inferior.

Cuando la cosecha cae de la
primera criba a la segunda, pasa
por un flujo de aire que retira la
granza y la paja. La segunda cri-
ba continta la limpieza, mientras
que otro flujo de aire elimina
cualquier elemento que quede,
por pequeno que sea.

La unidad de retrilla, comple-
tamente independiente, alimen-
ta el grano de regreso a la mesa
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de preparacion. Los restos no re-
gresan al cilindro de trilla princi-
pal, lo que evita que el material
no trillado se mezcle con el gra-
no limpio.

Todas las cosechadoras de la
serie 8000 estan equipadas con
un sistema de descarga de torre-
ta, que permite una descarga ra-
pida, en cualquier posicién vy
dentro de los remolques mas al-
tos.

Ademas estan alimentadas
con la ultima generacién de mo-
tores SisuDiesel Citius. Las uni-
dades con capacidad de 8.4 L,
con inyeccion de combustible
common rail y 4 valvulas/cilin-
dros, desarrollan una potencia
maéaxima de 378 CV (8370, 8370
AL) 6 413 CV (8400, 8400 AL). El
sistema Powerboost genera una
potencia maxima automatica-
mente cuando la cosechadora se
esta descargando.

Las cosechadoras pueden
equiparse con el picador min-till,
equipado con 108 cuchillas en
ocho filas. La longitud de corte
puede ajustarse sin utilizar herra-
mientas. Para un corte muy fino,
puede insertarse una barra de
corte doble.

Incluye un control climatico
como componente estandar, asi
CcOMO una visién sin obstaculos
de la mesa de corte a través de
la pantalla frontal de amplia su-
perficie. La consola del reposa-
brazos montada en el asiento re-
copila todos los controles impor-
tantes en un area ergonoémica, lo
que permite realizar cualquier
ajuste muy facilmente.

anwr, Ly

< imree

1 N

agrorécnica

Nuevos modelos de
cosechadoras en las
gamasEylL

Las nuevas cosechadoras
Fendt 6270 L, de 275 CV y 6 sa-
cudidores, y Fendt 5180 E, de
176 CV y 5 sacudidores, supo-
nen una expansioén importante
de las gamas de cosechadoras E
y L.

Fendt 6270 L

Las cosechadoras Fendt de
serie L ofrecen la base necesaria
para alcanzar un maximo de fle-
xibilidad en la cosecha y el mas
alto rendimiento.

Su Power Feed Roller (PFR -
rodillo de avance automatico) de-
lante del elevador de la garganta,
distribuye la cosecha uniforme-
mente a todo lo ancho del eleva-
dor, lo que garantiza el flujo ho-
mogéneo de la cosecha al cilin-
dro de trilla. Ademas mejora la
trilla y reduce el consumo de
energia y combustible.

Todas las cosechadoras de
serie L incorporan un Multi
Crop Separator plus (MCS plus
— Separador multicultivos plus),
sistema patentado que permite
adaptar la posicién del concavo
bajo el separador rotativo a las
condiciones que dominen en
cada situacion. En condiciones
secas, por ejemplo, es posible
hacer girar hacia afuera toda el
concavo sobre el separador ro-
tativo, con sélo pulsar un bo-
ton.

Las cribas de alta capacidad
(cribas HC), con su superficie

especial, garantizan un flujo de
aire 6ptimo y una limpieza efi-
caz. Se caracterizan por su am-
plio espectro de tolerancia y no
necesitan ajustes frecuentes.
Los tamices también incorporan
divisores altos en su parte su-
perior e inferior que mantienen
el material distribuido uniforme-
mente en las cribas, incluso si
se trabaja en pendientes sua-
Ves.

Fendt 5180 E

Especialmente adecuada pa-
ra establecimientos agricolas
medianos que desean manejar
sus cosechas con una cosecha-
dora fiable propia. Por sus di-
mensiones, la 5180 E es ideal
para superficies limitadas.

Esta cosechadora, de cinco
sacudidores impulsada por un
motor lveco NEF de 176 CV, se
caracteriza por su diseno simple
y directo, su facilidad de uso vy su
estructura adaptada al funciona-
miento fiable a largo plazo.

Cuenta con todos los ele-
mentos operativos necesarios
en la cabina. Todas las funciones
principales se vigilan mediante
una pantalla electronica, nitida y
precisa, situada junto al asiento
del conductor. También el aire
acondicionado es equipo estan-
dar en la cabina.

Todos los elementos princi-
pales de trilla incorporados se
accionan mecéanicamente. El
concavo también se puede ajus-
tar mecanicamente desde el
asiento del conductor, mientras
que las separaciones del cénca-
vo delantera y trasera se ajustan
por separado.

La trilla se realiza por el mé-
todo convencional de cilindro y
concavo; la paja llega a los cinco
sacudidores para la separacion
final.

Como todas las cosechado-
ras de Fendt, la 5180 E cuenta
con un sinfin de descarga de to-
rreta que permite llenar facil-
mente los remolques grandes.
La tolva, de 5 200 L, se descarga
a una velocidad de 85 L/s.
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VALTRA

ECOPO Weﬂ:;zi

DOS TRACT

Modo Power
* 2200 rpm
e Transmisién de 50 km/h,
limitada a 40 km/h (opcional)
* Mejora del transporte
- conduccidn suave
- elevada velocidad media.
* Excelente potencia y par motor
incluso en carretera
y trabajos pesados a la tdf
* N111e 133 CV*/540 Nm
* T151e 167 CV*/680 Nm

* con potencia de transporte

MAXIMICE SU INVERSION

Modo Eco
¢ 1800 rpm
¢ Ahorro de hasta un
10% de combustible
« Menor consumo de combustible
« Menos y mas agradable ruido

.« Disefio atractivo .

» Excelente potencia y par motor
incluso en el campo

* N111e 124 CV/570 Nm

¢ T151e 173 CV*/730 Nm

*con potencia de transporte

AGCOdberia S.A.
28224 Pozuelo de Alarcon

CON ECOPOWER " Madrig

TE! 91352 9622
ax. 91352 40 13

www.valtra.es
Valtra es mp marca mundial de AGCO corporlﬂon
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John Deere organiza el Tour23 para que 200 profesionales prueben su
gama de cosechadoras de cereales

b bstibecrpines o A1 4 o

de cosechadoras de
cereales que comercializa
la marca en Espana.

ANGEL PERez

Burgo de Osma (Soria)

na semana para “cose-

char sensaciones’ John

Deere Ibérica, S.A. or-

ganizo, a finales de ju-
lio, en Burgo de Osma (Soria), un
programa de demostraciones al
que invitd a dos centenares de
profesionales a probar su amplia
y renovada oferta de cosechado-
ras de cereales.

La intencién de la empresa
era haber celebrado estas jorna-
das con anterioridad, pero las
condiciones del campo en la par-
cela prevista no eran las idéneas.
En cualquier caso, los profesio-

agrorécnica

amplia y renovada gama

S COSECHANDO

SENSACIO

»

-
-~

nales que aceptaron interrumpir
durante unas horas su actividad
en plena campana estival regre-
saron satisfechos de la iniciativa.

No se trataba de un curso de
operador. John Deere tan solo
pretendia mostrar las posibilida-
des que ofrecen cada una de sus
series de cosechadoras. Para

NES

ello, establecid cuatro ‘estacio-
nes’ en las que se ofrecia una
breve explicacion tedrica antes
de ponerse a los mandos de la
maquina, donde esperaba un téc-
nico de la marca que ayudaba a
los profesionales a conocer mas
de cerca cada modelo y cosechar
con él durante unos minutos.

sobre el terrenll
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COSECHADORAS DE CEREALES JOHN DEERE

Serie 1450 / 1550 Serie 2

medio.

Modelos que destacan por su elevada capacidad de trabajo. Estan
equipados con 5 6 6 sacudidores y pueden utilizar una plataforma de cor-
te de hasta 6.10 m. La cabina es amplia y el usuario
puede realizar su trabajo con comodidad, con la ma-
yor parte de la informacion situada en un poste a la
derecha. Los motores ofrecen hasta 204 y 262 CV,
respectivamente, y su correcto nivel de equipamien-
to las convierte en una alternativa para profesionales
que trabajan muchas horas en parcelas de tamano

SerieW

Es una excelente ‘cuidadora’ del grano y de la paja.
Entre las innovaciones introducidas esta campana sobre-
sale la transmision ProDrive con
cambio de marchas automatico,
sin duda una pequena revolucion
en este segmento ya que permite
incrementar la velocidad de trabajo
y de transporte. Esta serie incluye
varios modelos con potencias de
motor desde 255 a 350 CV.

SerieT

Quiza pueda ser la mejor alternativa para los maquileros espano-
les, que suelen demandar un tipo de cosechadoras como ésta, capaz
de ofrecer un grano y una paja de calidad, con un rendimiento impor-
tante. De hecho, fue la que mas satisfizo a los profesionales que acu-
dieron a las jornadas de Burgo de Osma. Una de sus ventajas tecni-
cas es el cabezal Ziirn Premium Flow para adaptarse a distintos tipos
de cultivo. El rango de potencia de motor es de 290 a 400 CV.

C670

Es la propuesta de John Deere en cosechadoras con alta ca-
pacidad de trabajo y reducidas dimensiones. De hecho, la presen-
ta como “la mas estrecha de su categoria”, con una anchura que
no supera los 3.5 m. Utiliza el sistema de separaciones por roto-
res de dedos multiples y el motor llega a los 400 CV de potencia.

S690

La maxima expresion de la tecnologia de
la marca. El innovador rotor de alto rendi-
miento es una
exclusiva de la
marca para un
modelo con el

El receptor que tiene pre-
StarFire visto efectuar
utilizado en los pruebas en
tractores

arroz. Ademas,
cuenta con un
nuevo cabezal
para maiz de
12 hileras.

también puede
aprovecharse
en las
cosechadoras
John Deere.

AGOSTO 2008

Los conjuntos Serie-i

Los modelos de las
seriesW, T, Cy S ofrecen
también las versiones 'i',
que incluyen un paquete
tecnologico que abarca
software de documenta-
cién (HarvestDoc), guia-
do automatico (Auto-
Trac), cambio automati-
co (ProDrive) y maxima
capacidad de recolec-
cién (HarvestSmart).

agrorécnica



* Tengo una John Deere 9580, con sélo un ano y
medio. Por las caracteristicas de mi trabajo,
para maiz, la serie T puede adaptarse bien. Me
ha llamado la atencion sus avances
tecnolégicos y el elevado rendimiento que
ofrece, superior al de la mia.

¢ £n la cabina y aspectos relativos al confort, es
muy similar.

* £n una cosechadora busco fiabilidad y
rendimiento. Es decir, que dé los menos
problemas posibles con una mayor capacidad
de trabajo.

Esié grupo dé profesionales viajo a Burgo de Osma desde Ledn.

¢ Tengo una cosechadora de otra marca y he
venido a probar las nuevas maquinas de John
Deere para saber qué posibilidades ofrecen.

® | a que mas me ha llamado la atencion es la
serie T, porque es muy facil de manejar, el
avance es muy bueno vy la disposicién de los
mandos demuestra que es moderna y muy

* Lo que més nos ha gustado es el sistema sencilla de utxluz{ar. o B _
autonivelante, que facilita mucho el trabajo en * Para decidir qué maquina adquirir, me informo
laderas. No lo conociamos, porque en nuestra por diferentes canales, como otros amigos o
zona no hace falta, pero llama mucho la companeros. Pero estas jornadas de
atencién demostracion, en plena campana, son muy

e Es muy comoda y ligera en su conduccion. No buenas. Ojala e hicieran muchas mas, ,
hay palancas, porque es todo electrénica, y los aunque no es facil porque para venir aqui hay
rendimientos son también muy buenos. que interrumpir el trabajo.

® Lo mas llamativo de la C670i es que cosecha sola. Segun los
parametros que se establecen, ajusta la cantidad de grano, la
velocidad, tiene sensores de humedad, etc. Tiene muchas
posibilidades.

e Soy cliente de siempre de John Deere. Trabajo con una 2256
HillMaster con autonivelante, aqui he tenido la oportunidad de
pobar un modelo de la
serie C, con rotores.
Hay un abismo entre
ambas.

¢ Trabaja con una anchura
de corte de 760 my se
ve todo perfectamente.

* No estamos acostumbrados a rotores porque sacan menos
paja. Y en mi zona empacamos y utilizamos sacudidores
porque pica menos la paja.

* Estas nuevas cosechadoras son auténticas joyas, pero para
gue una maquina de estas caracteristicas sea rentable hace
falta trabajar muchisimas hectéreas. En mi zona de trabajo
se estan extendiendo mucho los sistemas de riego, lo que
nos obliga a trabajar con anchuras ya pretedeterminadas.

agrozrécnica
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GERMAN MARTINEZ

Consejero Delegado de John Deere Ibeérica, S.A.

“En John Deere, o
somos lideres o
estamos insatisfechos”

AGOSTO 2008

Esta campana es la prime-
ra en Espana de la nueva linea
de cosechadoras. ;Cuales son
las primeras impresiones?

Las ventas se han incremen-
tado un 50%. Se han vendido las
primeras T, W, C e incluso una
unidad de la serie S con gran éxi-
to. Esperemos que en 2009 si-
gamos escalando en las ventas
para conseguir el liderazgo que
le corresponde a John Deere en
el mercado de recoleccion.

¢{Qué serie, y qué nivel de
tecnologia exige hoy en dia el
profesional en Espaina?

El 50% del mercado se incli-
na por un concepto clasico, don-
de se busca mas la calidad del
grano y de la paja, y no tanto el
rendimiento. Este segmento lo

cubrimos con las  series
1450/1550 y W.

Si damos un salto cualitativo
y buscamos maquinas con roto-
res, disponemos de la serie C,
con dos rotores, o la S con un ro-
tor, que es la maquina mas pro-
ductiva a nivel mundial, muy por
encima de las de la competencia.

Y la nueva serie T, que es un
modelo tradicional de sacapajas,
con un diseno revolucionario que
cuida mucho la paja e incremen-
ta notablemente el rendimiento.

Para el maquilero pequeno
tenemos las series 1050 y W. Pa-
ra el profesional, que trabaja a

terceros, tenemos las C, Ty S.

Pero el concepto rotativo
no termina de extenderse en
el mercado espanol.

Es cierto, porque la estructu-
ra de explotacion no es la apro-
piada. Las fincas no suelen ser
muy grandes y, por ejemplo, la
maquina S690 necesita trabajar
con una anchura de corte de 9
m, ya que esta disenada para al-
tas productividades en cereales,
cosechando mucho en muy poco
tiempo, obteniendo una gran ca-
lidad de grano a costa de la cali-
dad de paja.

Como solucién alternativa,
que supone el 10% de nuestras
ventas, ofrecemos el concepto
de dos rotores de la serie C, que
son maquinas rotativas que cui-
dan mucho la calidad de la paja y
permiten empacar con un gran
rendimiento en grano.

Usted ha comentado en di-
ferentes ocasiones que John
Deere es una empresa de ser-
vicios, no un simple proveedor
de maquinaria agricola. ¢(La
cosechadora es la maquina
que mejor representa esa filo-
sofia?

La cosechadora ha sido, tra-
dicionalmente, la méaquina mas
representativa de las empresas
de servicios agricolas, porque
muchos agricultores no han po-
dido, o no les ha interesado,
afrontar la inversion que supone
su adquisicién y, por tanto, con-
trataban esta labor a terceros.

Esto ha cambiado mucho ul-
timamente. Hay empresas de
servicios que ofrecen el ciclo de
trabajo completo: desde el labo-
reo hasta la siembra, fertiliza-
cién, plantacién... Pero, sin duda
ninguna, la cosechadora ha sido,
y aun seguird siendo durante
unos anos, el ‘buque insignia’ de
las empresas de servicios agri-
colas.

En Espana, donde el mer-

cado de cosechadoras no ha
superado las 400 unidades

agrorécnica



nuevas en los dos ultimos
anos, jes un producto rentable
en la venta para John Deere
Ibérica?

John Deere no se plantea si
un producto es rentable en fun-
cion del tamano del mercado. El
cliente que tiene un tractor John
Deere, y que quiere adquirir una
cosechadora, tiene ese servicio
con nosotros. Probablemente,
en mercados grandes se puedan
utilizar politicas de marketing
mucho mas agresivas vy, segura-
mente, obtener mas retorno a la
inversién. En mercados mas pe-
qguenos es mas complicado, pe-
ro es un compromiso nuestro
con el agricultor y con las empre-
sas de servicios y tenemos que
ofrecer todos los productos. De
hecho, hay productos que ven-
demos en contadas unidades,
pero son cultivos muy profesio-
nales que utilizan tecnologia
AMS, con clientes muy impor-
tantes para nosotros que son li-
deres de opinién en su zona vy
gue necesitan complementar
sus productos con la misma tec-
nologia.

John Deere esta comprome-
tido con ese tipo de agricultor y
seguird apostando por la tecno-
logia, aungue no represente un
gran volumen de ventas.

John Deere lidera de forma
clara y desde hace anos el
mercado espanol de tractores.
(Por qué se les sigue resistien-
do el de cosechadoras?

Es culpa nuestra. Conviene
recordar que John Deere es el li-
der indiscutible en cosechadoras
a nivel mundial. Como lo fue en
Espana desde 1974 hasta 1992.
De hecho, tenemos el parque de
cosechadoras ‘vivas' mas impor-
tante de todo el pais. ; Qué suce-
di6 entonces? La compania deci-
dié producir Unicamente mode-
los de alto rendimiento, como la
reputada serie Z2000, y dej6 de
fabricar la histérica serie 1100
gue incluia, entre otros, el mode-
lo 1174, el méas vendido en aquel
momento en Espana.

agrorécnica

Fue una decision’ estratégica
que se tomo porque se pensaba
gue el mercado de las cosecha-
doras tendia hacia segmentos de
clientes mas profesionales. Pero
en nuestro pais la climatologia es
muy especial y justo en aquellos
anos llegé una importante sequia
y la paja tomd un gran valor. El
agricultor no demandé méagquinas
de alto rendimiento, por lo que
no pudimos atender esa deman-
da. Pudimos mantener el lideraz-
go en maquinas de alto rendi-
miento, pero en Espana sélo re-
presenta el 50% del mercado.

@ JOHN DEERE ES EL
LIDER INDISCUTIBLE EN
COSECHADORAS A
NIVEL MUNDIAL }9

Ahora ya si que tenemos una
gama muy completa, con la que
podemos satisfacer a todos los
clientes y empresas de servicios
que se dedican a la recoleccion
de cereales. Y, sin duda, pronto
veremos a John Deere en la po-
sicion de lider de este segmento
en Espana.

Se muestra muy rotundo,
cuando existen otros grandes
competidores.

John Deere no tiene espiritu
de segundoén, ni de perdedor. En
John Deere, o somos lideres o
estamos insatisfechos. Sé que
otros querran mantener su posi-
cion, pero les serd muy dificil
porgue NOsotros somos una em-
presa que ofrece soluciones in-
tegrales, con tecnologia que lle-
va implicita una inversién diaria
de 3 millones de ddlares, que
ningun otro fabricante se puede
permitir. Asi que es cuestion de
tiempo, de hacer las cosas bien.
No queremos saltos, sino ir cre-
ando una sélida imagen de fiabi-
lidad y rendimiento, porque eso

es parte de nuestra historia, que
ya se extiende por 171 anos.

Una gama como la que ha
completado John Deere dificil-
mente alcanzara la expansion
adecuada si no lleva detras el
servicio posventa apropiado.
¢{La Red de Concesionarios ac-
tual esta en condiciones de
ofrecerlo?

Tenemos una estrategia lla-
mada ‘El concesionario del futu-
ro’, que conformara una Red més
cercana al cliente, con instalacio-
nes mas grandes, y mas especia-
lizada. En cuanto a la maquinaria
de campana, ademads, habrd un
segundo nivel y nombraremos
concesionarios responsables de
este tipo de producto, para enfo-
carnos en la especializacion de
los mecanicos, de los comercia-
les... porque nosotros no vende-
mos equipos, ofrecemos servi-
cios y soluciones.

¢De qué forma aprovechan
su fuerte posicionamiento en
el mercado de tractores para
mejorar su presencia en el seg-
mento de las cosechadoras?

Cada vez existe mas deman-
da de los clientes de integrar to-
dos sus equipos en un Mismo
‘paraguas’ de tecnologia. El me-
jor ejemplo son nuestros produc-
tos AMS, cuyos elementos co-
munes (antenas, monitores,
software, etc.) pueden ser em-
pleados en diferentes maquinas,
también de la competencia, con
lo cual el profesional ve una solu-
ciébn mucho mas integral para to-
do el ciclo productivo. No cabe
duda que el cliente que deman-
da mas servicios es mucho més
exigente, y eso va unido a la es-
pecializacién de la red.

En definitiva, el tractor cada
vez es mas sofisticado y con
mas tecnologia. Las empresas
de servicios buscan modelos
mas grandes y mejor equipados,
y maquinas que complementen
los servicios que ofrecen. Y ahi
tenemos una ventaja competiti-
va.ll
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< El POWERFARM LP de perfil bajo, esta especialmente indicado para
todas aquellas aplicaciones en plantaciones arbéreas, mejorando
ostensiblemente el paso y la maniobrabilidad entre los arboles.

. Altura a la aleta de 1,53 cm.
. Angulo de giro de 55°.
. Gran éxito comercial y técnico de
la version estandar.
. DiseAio moderno, capd de
perfil bajo y lineas
suaves
redondeadas. Arco
de seguridad
atrasado y
plegable = dptimo - ‘
para labores entre
arboles.
. Elevado confort para el operador gracias
a la plataforma suspendida sobre silent-
blocks, volante regulable y asiento

ergonomico. Maxima visibilidad delantera.

. Excelente distancia entre ejes y reparto de
pesos para garantizar una elevada seguridad
incluso con los implementos mas exigentes.

. Motor Perkins de 4 cilindros
turboalimentado, el de mayor volumen de
ventas de la firma inglesa.

'

. Caja de cambios moderna a 40 Km/h con

Guardabarro trasero
80 mm menos
respecto
a la version std

'

A)
o .

embrague de 12”.

. Posibilidad de Inversor hidraulico con Hi-Lo y

TdF hidraulica = Mayor productividad,
versatilidad de empleo, eficiencia y rapidez
de maniobra.

10. Robusto puente delantero con frenos

incluidos de serie y bloqueo del diferencial
Hydralock.

(=r=7%7

AgriARGO IBERICA, S.A.
Industria, 17 - 19  Pol. Inds. Gran Via Sur
08908 Hospitalet de Llobregat ® (BARCELONA)
Tel.: 9322318 12 * Fax: 93 223 09 78
Recambios: Tel.: 93 223 08 28 ® Fax: 93 223 32 58
E-mail: info@argoiberica.com
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EXPOAGRO 2008

(Armstrong, Santa Fe — Argentina: 5 al 8 de marzo 2008)

Expoagro fue un buen
escenario para conocer de
primera mano la situacion
que atraviesa el sector
agricola en Argentina. A
pesar de algunas
controvertidas medidas
politicas, que no han sido
del agrado de los
profesionales del campo,
la muestra agropecuaria a
campo abierto fue un
éxito segun las grandes
companias del sector de
la maquinaria agricola.

CoMERcI0O RURAL
Armstrong-Santa Fe (Argentina)

a ediciéon 2008 de la me-
gamuestra, que cerré con
mas de 220000 visitan-
tes, fue todo un éxito. La
cantidad de stands y variedad de
ofertas se incrementd respecto
de ediciones anteriores. Dinami-
cas, insumos, importantes semi-
lleros, innovaciones en maquinas
agricolas y automotrices no fue-
ron la excepcion del sinnumero
de novedades para ofrecer al
productor. La imaginacién e ini-

ciativa para exponer los produc-
tos no tienen limite, permitiendo
ver transitar a los grandes equi-
pos en pistas de manejo con ba-
rrancas y puentes.

Expoagro es la cita donde los
diferentes  protagonistas  del
complejo tecnolégico al servicio
del sector agropecuario exponen
sus productos ante un auditorio
sumamente exigente. Esos pro-
ductos, sistemas vy servicios,
que a lo largo del ano se pueden
ver en forma aislada, estan pre-
sentes coordinadamente, y el
productor, profesional y visitante
pueden tomar contacto con esos
avances y el campo sobre el cual
se trabaja.

Las entidades de difusién
tecnoldgica tampoco quedaron
atras, en el caso del INTA el visi-

tante ingresaba a un gran buque
exportador y subidos al puente
de éste antes de ingresar podia
divisar las diferentes oportunida-
des de industrializar y aumentar
el valor agregado de la produc-
ciéon. Luego se invitaba a una tra-
vesia que comenzaba con el re-
curso suelo y culminaba con di-
versos productos industrializados
de la produccion tipicamente
pampeana. En esta cadena no
faltaron los biocombustibles,

agrorécnica



expellers, alimentos pelletizados,
entre otros.

Del lado tecnoldgico, se pre-
sento en sociedad una nueva he-
rramienta adquirida por la institu-
cién: un avion transportable que
permite la obtencién de iméage-
nes captadas por sensores re-
motos, de manera de hacer es-
tudios a escala de recursos, cul-
tivos y técnicas de manejo.

Las famosas TICS (tecnolo-
gia de la informacion y comuni-
cacion) también estuvieron pre-
sente por medio del proyecto
RIAN que sistematiza la informa-
cién y proyecta resultados a ni-
vel local y regional. Asimismo,
ofrece ejemplos practicos, como
la transmisién en tiempo real de
iméagenes y datos de funciona-
miento de una pulverizadora au-
topropulsada.

Pasando a actividades que
mezclan lo didactico con el en-
tretenimiento, se llevé a cabo
una nueva ediciéon del Campeo-
nato de Aplicacién, haciendo par-
ticipar a los interesados (previa-
mente registrados) en una prue-
ba que se realiz6 sobre una
parcela cultivada con soja. El ob-
jetivo perseguido fue lograr la
mejor aplicaciéon contra roya de
la soja o enfermedades de fin de
ciclo, dado que este es uno de
los trabajos mas complicados
que debe realizar un aplicador, ya
qgue el blanco de la pulverizacién
se encuentra en el tercio medio
del cultivo, con un follaje suma-
mente cerrado, denso, y con la
soja alcanzando su mayor altura.
Las empresas Metalfor y Spray-
tec suministraron equipos y bo-
quillas, y el equipo de profesio-
nales del proyecto Tecnologia de
aplicacion de agroquimicos, con
sede en el Instituto de Ingenieria
Rural del INTA Castelar, actu6
como jurado.

El plato fuerte de Aapresid,
que este ano estuvo dado por la
presentacién de la ‘agricultura
certificada’, un sistema en siem-
bra directa donde, ademas de
suprimir la labranza y contener
en superficie residuos orgénicos

agrorécnica

en descomposicion, se incorpora
un conjunto de herramientas
que reciben el nombre de Bue-
nas Practicas Agricolas.

De esta manera, se incorpora
el concepto de gestion de los re-
cursos ambientales a través de
procesos integrados y sistémicos
con vistas a la obtencién de pro-
ductos en cantidades suficientes
y cualidades deseables, mante-
niendo y —mejor aln- aumentan-
do su capacidad productiva. Es-
tos criterios se estan aplicando
crecientemente en el mundo en
todos los productos del sector, in-
cluyendo los mas nuevos, como
los biocombustibles.

I Tractores

Este ano se conjugaron fuer-
tes novedades, tanto por parte
de las companias que fabrican
los equipos en la Argentina vy
Brasil, como aquellos proceden-
tes de otros mercados. Pode-
mos afirmar, mediante el che-
queo con las principales mues-
tras de este tipo a nivel
internacional, que toda la oferta
tecnoldgica mundial estuvo a dis-
posiciéon de los interesados.

En motores impulsados por
las crecientes presiones ambien-
tales sigue la tendencia al reem-
plazo por nuevas series que intro-
ducen la inyeccién electrénica in-

teligente buscando la reduccion
de los gases contaminantes y un
uso mas eficiente de cada gramo
de combustible. Estas noveda-
des también las pudimos obser-
var en las demas maquinas auto-
motrices como cosechadoras vy
pulverizadoras autopropulsadas.

Con respecto a la eficiencia
de transmision de la potencia al
suelo, en todas las marcas, pre-
valece la traccion delantera asis-
tida y la doble traccién con cu-
biertas de mayor didmetro y an-
chura segun las aplicaciones
especificas. La opcién radial en
cubiertas va también incremen-
tandose, dada la fabricacion de
este tipo de cubiertas tanto en la
Argentina como en Brasil.

A la demanda manifestada
por los usuarios de grandes ma-
quinas de siembra directa, en
cuanto a requerimientos de po-
tencia hidraulica, la respuesta de
los fabricantes ha sido el incre-
mento del caudal y presién con
circuitos de centro cerrado.

La fabricacion nacional de es-
te tipo de equipos continta cre-
ciendo con marcas de muchos
anos en el mercado como Pauny,
Agrinar y otras mas recientes, co-
mo Apache y Metalfor. A éstas
se suman las grandes internacio-
nales que frabrican desde equi-
pos completos, como AGCO,
hasta componentes claves de los
equipos, como John Deere.
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Las empresas internaciona-
les John Deere, AGCO (Massey
Ferguson, Valtra, AGCO Allis),
Same y Landini presentaron
equipos de diferentes origenes,
apuntando a satisfacer la amplia
demanda de tecnologia y equipa-
miento diverso que se presenta
en la Argentina.

1 Sembradoras

La tendencia en los disenos
de sembradoras esta centrada
en suplir las deficiencias en el
transito sobre rastrojos abundan-
tes mediante disposicion estra-
tégica de los érganos de corte e
implantacion y el incremento en
la capacidad de penetracion. La
versatilidad en el distanciamien-
to se ha impuesto en los ultimos
anos; en algunos casos se alcan-
zan separaciones de hasta 19
cm con dosificadores de preci-
sién.

En cuanto a tamanos de
equipos se produjo una impor-
tante diversificacion, desde pe-
quenas maquinas para parcelas
experimentales hasta aquellas
de gran anchura de labor. Esto ha
sido fruto de la incorporacion del
mercado de exportacion, que
permite a los fabricantes una
mayor diversificacién de produc-
tos conservando escala de pro-
duccion.

Por otro lado, se han multipli-
cado también las ofertas en cuan-
to a sistemas de dosificacion,
tanto las que lo hacen en forma
centralizada air drill como las de
dosificadores individuales con op-
ciones mecanicas y neumaticas.

I Aplicacion de
agroquimicos

De la mano de la siembra di-
recta, la aplicacion de agroquimi-
cos adquirié una importancia cla-
ve para el productor y contratista.
De esta manera, al crecimiento
en tamano de las maquinas de
arrastre, este ano se pudo obser-
var la preponderancia de las au-
topropulsadas con anchuras de
botaléon que superan los 30 me-
tros.

Se presentaron varios modelos
con motores delanteros, mejoran-
do la distribucién de pesos dinami-
ca y del lado de la pisada si sostie-
ne la tendencia a cubiertas de gran
didmetro y radiales. En éstas, co-
mo en las demas maquinas, tam-
bién se observa un cuidado de los
aspectos estéticos y ergonémicos.
A la funcionalidad de la maquinaria
agricola hoy se le agrega el aspecto
estético, incluyendo carrozados
curvos vy detalles de pintura, asi co-
mo todos los criterios que hacen a
la maguina mas segura de operar.

I Las cosechadoras

Las novedades introducidas
en las cosechadoras estuvieron
dadas por la capacidad de traba-
jo, la anchura de los cabezales, la
velocidad de descarga y toda la
instrumentacion electrénica, tan-
to en las de origen importado co-
mo en las nacionales. Los cabe-
zales son observados muy de
cerca, ya que en varios cultivos
son los responsables del mayor
porcentaje de pérdidas. Este ano
se pudieron ver versiones con
alimentacién por lonas, como
fue el caso de Drapper.

Una tendencia que se viene
consolidando es el avance de las

maquinas axiales que represen-
tan el 50% del mercado. En una
situacion intermedia, y con gran
potencial, se encuentran las mé-
guinas con sistemas mixtos, co-
mo la Claas y la Metalfor.

En estas maquinas, como en
tractores y pulverizadoras, im-
pacta al visitante el desarrollo
que presentan los puestos de
mando donde se evidencia la
aplicacion concreta de mucho
conocimiento de la ergonomia
(especialidad que estudia la inte-
raccion entre el hombre y la mé-
quina). Mediante estos progre-
sos se busca incrementar el ni-
vel de confort y seguridad
brindando el ambiente 6ptimo
que requiere la operacion de es-
te tipo de maéaquinas, incluyendo
sistemas de control y regulacion
de muchos componentes.

1 Conclusion

Expoagro es una exposicion
muy variada y completa, con una
amplia oferta de tecnologia dis-
ponible para el sector; se incor-
pord todo el herramental de co-
municacion y electronico que le
permite al visitante tomar estre-
cho contacto con los detalles de
cada maquina y hacer su analisis
particular y comparativo.

El emplazamiento de |la
muestra, en el centro del cora-
z6n fierrero del pais, indudable-
mente contribuyé a lograr una
muy amplia participacion de los
fabricantes nacionales que pu-
dieron exponer a los productores
y a una importante cantidad de
clientes potenciales proceden-
tes de todos los paises del mun-
do, sus mas recientes adelantos
en cada segmento.
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JOHN DEERE

Comenzando con una serie
de festejos por los primeros 50
anos de John Deere fabricando
en Argentina, en Expoagro 2008
presentd la nueva Serie 70 de Co-
sechadoras STS de rotor axial,
dos nuevos modelos de tractores
(el 7715 y el 7815 fabricados en
Montenegro, Porto Alegre — Bra-
sil, con motores de origen argen-
tino), el modelo 5425 con inver-
sor hidraulico, ademas de roto-
empacadoras, equipos para jardin
y motores.

El gerente de Marketing, Die-
go Feldman, explicé que “en Ex-
poagro se lanzaron una serie de
festejos, que van a sequir a lo lar-
go de todo el ano en todas las fe-
rias y terminaran en noviembre
con un encuentro de concesiona-
rios de Sudamérica. Mas de 900
personas nos reuniremos en Ro-
sario para recorrer la fabrica y ha-
bra reuniones de trabajo. Para es-
te encuentro esta prevista la pre-
sencia del CEQO de la compania, el
‘numero uno’ del mundo. En Ar-
gentina hay productos John Dee-
re importados desde 1894. En
1958 se establece la fabrica en
Granadero Baigorria, en Santa Fe,
donde empezaron a fabricar el
tractor 730. Luego fueron apare-

ciendo otros implementos agrico-
las, sembradoras y actualmente
alli se producen alrededor de 16
000 motores por ano, para aplica-
ciones agricolas como en el caso
de tractores y cosechadoras que
son exportados a otras unidades
de John Deere del mundo (Méxi-
co, EE.UU., Francia, Chinay, prin-
cipalmente Brasil), y otros para
generadores eléctricos distribui-
dos a través de los concesiona-
rios”

La red de ventas tiene 56
concesionarios, desde Jujuy has-
ta Tierra del Fuego, la gran mayo-
ria focalizados en la Pampa HU-
meda. Segun Diego Feldman,
John Deere es lider “en participa-
cion de mercado tanto de tracto-
res como cosechadoras’ 2007

fue muy bueno tanto para los mo-
tores como para la maquinaria y
2008 lo vemos aun mejor, con un
nivel de facturacion superior al
ano pasado por el precio de los
commodities y la cosecha récord.
En Expoagro cerramos operacio-
nes a diciembre, con un plan de
venta anticipada y sobre la base
de estimaciones que realizan con-
cesionarios”

El servicio posventa se realiza
a través de los concesionarios,
con centros de entrenamiento en
fabrica. " Hay convenios con dife-
rentes universidades para capaci-
tar a los gerentes y mandos me-
dios de los concesionarios y tam-
bién hay viajes de capacitacion
con este fin'' explicd el gerente
de Marketing.
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NEW HOLLAND

New Holland estuvo en Ex-
poagro 2008 con todas sus line-
as de productos y presenté no-
vedades en cosechadoras, trac-
tores y equipos forrajeros.
Ademads, entregd 40 talleres mé-
viles a sus concesionarios para
dar respuestas a las necesida-
des de sus clientes de manera
maés rapida y eficiente.

"Expoagro es considerada
como una de las ferias mas im-
portantes del mundo, a la altura
de Farm Progress Show o Agris-
how, por eso New Holland no
puede dejar de estar presente
en un evento de tales proporcio-
nes' senald Ricardo Irigoyen, Di-
rector Comercial de la empresa
para América Latina.

En el segmento de cosecha-
doras se presentaron la cosecha-
dora TC5090, una nueva versioén
de la reconocida TC59, equipada
con el nuevo motor Cummins 6
cilindros de 240 CV e Intercooler,
que la hace mas potente, con
mayor capacidad de trabajo. Tam-
bién aumentd la capacidad de la
tolva de granos a 7 200 L, dismi-
nuyendo la necesidad de paradas

agrorécnica

durante la cosecha. “Esta cose-
chadora es lider en el mercado’,
afirmé Irigoyen. En el segmento
de axiales, New Holland, mostré
la CR9060, dotada de dos rotores
—un sistema exclusivo de la mar-
ca— que realizan un tratamiento
del grano de manera mas suave
y con un érea de trilla y separa-
cion mayor. Este modelo posee
motor de 354 CV, 10 600 L de ca-
pacidad de la tolva de granos vy
opciones de plataformas de 30 y
35 pies. Asi se suma la opcion de
un cabezal de 5 pies mas de cor-
te, mas acorde con la capacidad
de este equipo y con las necesi-
dades de los productores.

En lo que respecta a los trac-
tores, se presen-
taron los modelos
T7060, el TT3880F
y 7630. “Se conti-
nua con el lanza-
miento del mode-
lo T7060, el tractor
Premium de la
marca, equipado
con un motor de
213 CV de poten-
cia, extrapotencia
(27 CV mas que la
potencia nominal)

y una reserva de par de hasta el
27%. Este tractor es el mas vend-
do en Europa y el ano pasado fue
reconocido por las principales re-
vistas del continente con el pre-
mio Tractor of the Year (Tractor del
Ano)"

El TT3880F, la version estre-
cha (1.45 m de anchura) de la li-
nea de tractores TT, esta equipa-
do con motor de 75 CV, es apto
para el trabajo en espacios redu-
cidos. También se expuso la nue-
va generacion de la serie 30, con
los tractores 7630 (106 CV) vy
8030 (122 CV), “mdés economi-
cos y sencillos, conservando su
fuerza, robustez y seguridad. Po-
seen motor New Holland, desa-
rrollado especialmente para ma-
quinaria agricola, con bajo nivel
de ruido y 10% mds econémico’.

Las perspectivas de ventas
que maneja la compania son po-
sitivas. “Se espera un ano me-
Jjor que el anterior, los numeros
con estos valores de los granos
cierran, pero la preocupacion es
la subida de las retenciones,
aunque el productor sigue apos-
tando. Actualmente, las ventas
de cosechadoras y tractores es-
tan bastante parejas’
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MASSEY
FERGUSON

La principal novedad de Mas-
sey Ferguson fue el tractor 6480,
un modelo que viene a comple-
tar la linea francesa 6400. “En el
ano 2000 se lanzo el 6499, de
229 CV, y en 2007 el 6495 de
197 CV' recordd el responsable
de Ventas y Marketing.

Sergio Di Benedetto explicd
que “el 6480 es un tractor com-
mon rail con motor de gestion
electronica que permite genera-
cién de potencia en el momento
que lo requiere, ademas permite
ahorro de combustible y la posi-
bilidad de uso de biodiésel. Por
otro lado, cumple con normas
europeas de emision de gases
de escape Tier lll. Ademas, este
equipo dispone de cubiertas ra-
diales para reducir la compacta-
cién y el patinamiento. También
tiene centro hidraulico cerrado”

El 6480 equipa la transmision
Dyna-6 para ofrecer un rendi-
miento 6ptimo en cualquier apli-
cacion; ésta fue elegida en Euro-

[Yicardo Turati, gerente de
Marketing de AGCO, calificé de
excelente la participacion del gru-
po empresarial en la megamues-
tra. Challenger lanzé dos lineas
de tractores Challenger 700 y 800
B con ‘orugas’ de goma. " Especi-
ficamente, en la muestra se lan-

pa ‘Transmision del ano en 2006,
Di Benedetto anadié que este
tractor " tiene una cabina, un equi-
pamiento y calidad acordes con
los productos que se comerciali-
zan en esos mercados. En esta
potencia normalmente se ofre-
cen tractores brasilenos, nortea-
mericanos 0 mexicanos con una
caja diferente. Su cabina tiene un
nivel de ruidos interior semejante
al de un auto de alta gama. La ins-
trumentacion brinda informacion
en forma digital, analégica o grafi-
ca para presentar los datos del

zaron los modelos MT 5008 de
ultima generacion que los posi-
ciona como tractores de ruedas
mas avanzados en el mercado.
Estos equipos poseen motor CAT
inyeccion electronica que les per-
mite trabajar con curvas de po-
tencia planas, transmisiones CVT
y sistema hidraulico de centro ce-
rrado de alto caudal, con lo cual
se puede operar con maquinas
muy pesadas en las cabeceras o

modo mas apropiado y proporcio-
nar una optima claridad visual. Es
Importante destacar que con sis-
temas de gestion de cabecera
mas completos reducen la carga
de trabajo para el operador y au-
mentan la productividad y calidad
del trabajo”

El directivo de Massey Fer-
guson se mostré “muy confor-
me" con las ventas efectuadas
durante la feria. “Se vendieron
alrededor de 160 tractores, lo
que representarian negocios por
cerca de 22 millones de pesos’

trabajar con motores hidraulicos
de turbinas de sembradoras con
estos tipos de mecanismos’

En el caso de la linea de trac-
tores 200B, se caracterizan “por
ser equipos de baja potencia que
llegan hasta los 53 CV. Tienen
una transmision de 12+12 po-
wershift y hacen el cambio de in-
version de marcha muy répida-
mente. Asimismo, permiten el
montaje de maquinas y acceso-
rios provistos en forma estandar,
como palas frontales u otro tipo
de implementos complementa-
rios para aprovechar plenamente
estos tractores’, detall6 Turati.

La gran cosecha que se anun-
cia en Argentina, sobre todo en
Soja, llevarad a la empresa a "re-
plantear nuestras expectativas a
la vista del nuevo programa de re-
tenciones, con lo cual debemos
hacernos un nuevo marco de si-
tuacion de acuerdo con como va
a afectar esto al productor”
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CASE IH

Seguramente, el hecho de que Case IH presen-
tara hace mas de 30 anos, la primera cosechadora
axial de la historia es el rasgo que para los producto-
res de Argentina y el mundo identifica a esta marca.
Desde entonces, ha producido mas de 130 000 y es
lider en unidades vendidas en este segmento. En
Argentina, ademas, es la marca con mayor cantidad
de axiales trabajando en sus campos, y segunda en
venta de cosechadoras.

€ EN ARGENTINA, CASE IH ES LA
MARCA CON MAYOR CANTIDAD DE
AXIALES TRABAJANDO EN SUS
CAMPOS Y SEGUNDA EN VENTA DE
COSECHADORAS 9

La marca Case IH, largamente reconocida entre
los productores agropecuarios por su linea de méa-
quinas de alta tecnologia (hoy producidas en el Mer-
cosur y los Estados Unidos) y dentro de sus lineas
JX, Magnum, Maxxum y Steiger, que abarcan desde
los 85 a 305 CV, ha ampliado su oferta con los trac-
tores presentados en Expoagro.

El mas potente esta encuadrado dentro de la re-
conocida linea Magnum y es el modelo 305, de 305
CV, producido en la fabrica de Racine, Wisconsin
(EEUU), lugar en el que hace 20 anos se produjo el
primer tractor de esta linea. Este nuevo modelo se
destaca por su robustez, tecnologia y nuevos estan-
dares en el diseno de la cabina y confort.

Ademas, se presento la Serie JX de tractores de
80 a 100 CV de potencia que destacan por su robus-
tez, simplicidad y versatilidad, comprobadas en los
campos de Europa y Estados Unidos.l
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Expoactiva: Certamen agropecuario celebrado en Soriano (Uruguay)

DIVERSIFICACION
EN URUGUAY

La 13 edicion de la
Expoactiva Nacional de
Soriano (Uruguay) convoco a
representantes y proveedores
locales de las mds diversas
magquinarias, implementos y
servicios. La muestra,
celebrada el pasado mes de
marzo, batié una vez mds el
récord de visitantes al superar

60

las 20 000 personas.
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JORGE ALonzo (UruGuay RURAL)
-/ EL ComERcio RURAL

Soriano (Uruguay)

| influjo del empuje

mostrado por la soja

en el litoral uruguayo,

el 'boom’ de la fores-
tacion, el formidable crecimiento
local de la industria cérnica y el
entusiasmo de los tamberos por
los excepcionales precios interna-
cionales de los productos lacteos,
la reciente Expoactiva Nacional
de Soriano (Uruguay) tuvo otra
vez una respuesta que excedio
las previsiones de sus organiza-
dores.

Las demostraciones de la
maquinaria en accioén, que ocu-
paron quizas la mayor cantidad
de horario desde que se realiza
la muestra, dieron su fruto, ya

que en la propia feria se concre-
taron multiples negocios.

Productores de los mas va-
riados rubros demandaron innu-
merables unidades de maquina-
rias, productos y servicios de
origen veterinario, semillas, ferti-
lizantes, desmalezadoras, equi-
pos de limpieza de campos, ras-
tras, equipos de nivelacién de
tierra, mezcladores forrajeros vy
otros iNsUMoOSs necesarios para
las diferentes actividades; lo que
hizo que la muestra volviera a
demostrar su arraigo en el medio
regional.

La 13? edicion de la feria con-
voco a representantes y provee-
dores locales de las mas diver-
sas maquinarias, implementos y
servicios, pero también a oferen-
tes de la region que concretaron
negocios en el lugar, pero deja-
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ron sentadas -ademas- solidas
bases para ventas futuras.

La 13% Expoactiva Nacional fi-
nalizé con un volumen de nego-
cios cerrados durante la muestra
del orden de los U$S 10 millo-
nes, y hay operaciones para ser
concretadas en los proximos dos
meses por U$S 20 millones.

El director del certamen,
Walter Frich, senalé que es la pri-
mera vez que desde la organiza-
cion se realiza un relevamiento
total de las operaciones y dijo
gue solamente una de las cuatro

entidades financieras instaladas
en la muestra otorgd créditos
por U$S 2 millones.

A su vez, la exposiciéon fue
invitada a participar de un cluster
para la fabricacién de maquinaria
agricola por parte del Ministerio
de Industria a los efectos de co-
menzar a promover la produc-
cidon de maquinaria y repuestos
en Uruguay, dijo el directivo.

Por otra parte, la muestra ba-
tié una vez mas el récord de visi-
tantes al superar las 20 000 per-
sonas, al igual que la cantidad de
magquinaria en movimien-
to. Hace tres anos eran
20 maéaquinas las que par-
ticipaban de la muestra,
en la edicion anterior eran
32 y en esta oportunidad
se superaron las 40 ma-
quinas y se pudo comple-
tar todo el cronograma
gracias a las buenas con-
diciones climéaticas.l

feria

Demostraciones en campo de la gama
de maquinaria AMAZONE:

 LABOREO DE SUELO
» SIEMBRA CONVENCIONAL
* SIEMBRA DIRECTA
* EQUIPOS DE PULVERIZACION
« EQUIPOS DE ABONADO

18-09-2008
FIGUERAS
GIRONA

23-09-2008
SARINENA
HUESCA
26-09-2008
MATAUCO
ALAVA
02-10-2008
GRIJOTA
PALENCIA

09-10-2008
UTRERA
SEVILLA

DELTARCINCO
Teléfono 979 728 450
www.deltacinco.es
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El Gltimo tractor presentado por Massey Ferguson (MF 8690-370 CV) utiliza la
tecnologia SCR (reduccion catalitica selectiva de emisiones contaminantes)

;{MOTORES DIESEL QUE
PURIFICAN EL AIRE?

Massey Ferguson acaba
de presentar el tractor

MF 8690, cuyo motor
(SisuDiesel de 370 CV)
dispone de la moderna
tecnologia SCR, que
permite la reduccion
catalitica selectiva de
emisiones contfaminantes.
¢En qué consiste? ;Puede
contribuir a eliminar parte
de la contaminacion del
aire atmosférico?

MiGUEL CERVANTES

Boxberg (Alemania)

iempre hemos pensado

que los gases de esca-

pe de los motores de

combustion interna, vy
sobre todo los que utilizan ga-
s6il como combustible, son uno
de los agentes responsables de
la contaminacién atmosférica,
del aumento de los gases de
‘efecto invernadero’ y de las
consecuencias que ambos tie-
nen en el controvertido ‘cambio
climatico’. Pensar que los mo-
dernos motores diésel pueden
contribuir a eliminar parte de la
contaminacién del aire atmosfé-
rico es algo que puede parecer

CONVERSION DEL NOx EN NITROGENO ATMOSFERICO Y AGUA

t
U
bR
'

Baias-

Declan Hayden, Vicepresidente de Marketing y
Ventas de MF para la ‘region’ EAME.

contradictorio y que, cuanto
menos, merece alguna aclara-
cién y bastantes argumentos
técnicos para explicarlo.

El Vicepresidente de Marke-
ting y Ventas para Europa, Africa
y Oriente Proximo de Massey
Ferguson, Declan Hayden, acom-
panado de ejecutivos e ingenie-
ros del Grupo AGCO, SisuDiesel,
Bosch y Brenntag, convocaron a
los principales medios técnicos
de comunicacién escrita en Euro-
pa para presentarles los ultimos
avances en el control de emisio-
nes contaminantes y los resulta-
dos practicos de la multimillona-
ria inversion que AGCO Corpora-
tion ha desarrollado en los
ultimos anos.

La presentacion tuvo lugar en
el Centro de Ensayos de la em-
presa Bosch, en Boxberg (Alema-
nia), el pasado dia 11 de julio.
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Emisiones
contaminantes

El aire limpio es uno de los
factores méas importantes que
afectan a la calidad de vida de
las personas. Una atmosfera
contaminada afecta tanto a las
personas sanas como a las que
no gozan de buena salud, por lo
que tanto las administraciones
publicas como las empresas in-
dustriales y los propios consu-
midores deberemos hacer to-
dos los esfuerzos posibles para
garantizar que el aire que respi-
ramos sea cada vez mas limpio,
mas sano y menos contamina-
do. Aunque las emisiones de las
maquinas agricolas son relativa-
mente pequenas, comparadas
con las de los vehiculos indus-
triales y de automocioén, los fa-
bricantes de motores para uso
agricola se han unido al resto del
sector en su esfuerzo por ofre-
cer al mercado motores cada
vez mas eficientes, méas limpios
y mas ecolégicos.

Los principales contaminan-
tes vertidos a la atmdsfera por
los motores de combustion in-
terna son los 6xidos de nitrége-
no (NO.), el mondéxido de carbo-
no (CO), los hidrocarburos no
qguemados y las particulas soli-
das contaminantes. Estos son
responsables de las nieblas toxi-
cas, de la lluvia acida, del efecto
invernadero y de multitud de
problemas respiratorios.

agrorécnica

La normativa internacional
ya ha conseguido reducir el nivel
de emisiones contaminantes de
los vehiculos extraviarios en un
50% (fases 1y 2). La fase 3 re-
ducird los o6xidos de nitrégeno
en un 30-40% adicional y la fase
4 (a partir de 2013) reduciré los
NOx hasta en un 75%.

Con la tecnologia actual se
puede llegar a reducir la emision
de particulas solidas contami-
nantes hasta un 90%, utilizando
los filtros adecuados.

Los temibles oxidos de
nitrogeno

Aungue el nitrégeno es el
principal componente del aire at-
mosférico (78%), este no supo-
ne ningun peligro para la respira-
cion humana, ya que en estado
molecular (N2) es un gas inerte,
es decir un gas que no reaccio-
na en condiciones normales, y
por tanto no se oxida. Pero tam-
bién se le conoce como “el ledn
dormido” ya que en ciertas con-
diciones de presion y tempera-
tura puede ser tremendamente
activo; y esto es lo que sucede
en el interior de los cilindros de
los motores de combustién in-
terna, donde el nitrégeno at-
mosférico reacciona con el oxi-
geno del aire y da lugar a distin-
tos oxidos de nitrogeno.

Los 6xidos de nitrégeno son
liberados al aire desde el escape

de vehiculos motorizados (sobre
todo diésel). Estos éxidos de ni-
trégeno, una vez liberados al ai-
re por las combustiones forman,
a través de reacciones fotoqui-
micas, contaminantes secunda-
rios, por ejemplo el PAN (nitrato
de peroxiacetilo), formando el
smog fotoquimico o niebla su-
cia, tipica de las zonas con gran
concentracién de vehiculos a
motor. Las reacciones produci-
das en la atmésfera por estos
compuestos son muy complejas
e influye en las reacciones de
formacioén y destrucciéon del ozo-
no tanto atmosférico como es-
tratosférico.

Cuando en 1990 entrd en vi-
gor la normativa europea Euro 0
para los automoviles y los vehi-
culos de transporte, la emision
de 6xidos de nitrégeno estaba li-
mitada a 14.4 gramos por kilo-
watio y hora. En 2006 entré en
vigor la normativa Euro 4 que li-
mitaba la emisién de estos Oxi-
dos a solamente 3.5 g/kW/h.
Cuando se implante la Euro 5 en
el ano 2009, este limite se ten-
dréa que reducir hasta los dos
gramos por kilowatio y hora.

Aunque la aplicacién de esta
normativa a los motores de los
vehiculos extra-viarios, como la
magquinaria agricola, va con algu-
nos anos de retraso, los fabrican-
tes de motores ya estan realizan-
do las inversiones y los desarro-
llos tecnoldgicos necesarios para
cumplir con estos requerimien-
tos, antes de que las distintas fa-
ses de la normativa vayan en-
trando en vigor.

I iComo se puede luchar
contra los NOx?

Ya que los NO« se forman en
el interior de los cilindros a altas
temperaturas, se podria pensar
que la solucion seria reducir es-
ta temperatura para que estos
no se formasen, pero en estas
condiciones se produciria una
combustion imperfecta del car-
burante, una emisién de hidro-
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LIMITES PARA LAS EMISIONES DE LOS MOTORES EN VEHICULOS
EXTRAVIARIOS ESTABLECIDOS EN LA UE (>130 kW)
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carburos no quemados y légica-
mente una menor eficiencia
energética y un mayor consumo
de combustible.

Una de las soluciones adop-
tadas por la industria para reducir
los NOx es la recirculacion de los
gases de escape (EGR), que con-
siste en hacer pasar una parte
de los gases de escape (previa-
mente enfriados) al interior de
los cilindros. Esto hace que se
reduzca la temperatura de com-
bustion y se produzcan menos
oxidos de nitrégeno, pero el pro-
blema es que con este sistema
aumentan las emisiones de par-
ticulas solidas carbonosas como
consecuencia de la mayor canti-
dad de hidrocarburos no quema-
dos en los gases de escape.

La segunda solucién consis-
te en convertir estos 6xidos de
nitrégeno en nitrégeno atmosfé-
rico inocuo y en vapor de agua
mediante una reaccién gquimica
catalitica. Un catalizador es una
sustancia (compuesto o elemen-
to) capaz de acelerar una reac-
cion quimica, permaneciendo és-
te mismo inalterado, es decir
que no se consume durante la
reaccion. Pero, ;como se puede
realizar esta maravillosa transfor-
maciéon dentro de un tractor agri-
cola? La respuesta la tiene una
sustancia que se llama carbonil-
diamida, una extrana palabra pa-
ra designar a un compuesto que
se conoce familiarmente por el
nombre de urea, una sustancia

quimica descubierta en el siglo
XVIII por el médico francés Hilai-
re Rotelle analizando la orina hu-
mana. Hoy este producto se utili-
za en muchos sectores industria-
les y sobre todo en la fabricacion
de fertilizantes nitrogenados pa-
ra uso agricola.

Pues bien, al mezclar los ga-
ses de escape de los motores
diésel con una solucion acuosa
de 32.5% de urea y 66.5% de
agua destilada, en presencia de
un catalizador de wanadio y zeo-
lita, los dxidos de nitrégeno reac-
cionan con la urea, se reducen vy
dan lugar a dos sustancias total-
mente inocuas para la atmosfe-
ra, como son el vapor de agua
(H20) y el nitrégeno libre (N2) que
se mezclan con el aire sin causar
ningun problema de contamina-
cion. Este proceso tiene lugar en
un compartimento situado entre

el colector de escape vy el silen-
ciador de los gases de escape,
donde una valvula dosificadora
va inyectando la solucién amo-
niacal en funcién de la potencia
desarrollada por el motor.

;Cuando estara
&isponible esta
tecnologia?

Actualmente, ya se estan co-
mercializando vehiculos indus-
triales y de automocion que in-
corporan la tecnologia SCR en el
tratamiento de sus gases de es-
cape. En Europa hay mas de
250 000 vehiculos, accionados
por motores diésel, que funcio-
nan con el catalizador de urea en
marcas tan prestigiosas como
Daf, Mercedes Benz, Volvo, Re-
nault Trucks e Iveco.

La compania noruega Yara
Inernational, lider mundial en el
sector de los fertilizantes, ha lan-
zado al mercado el producto Ad-
blue, que es una marca registrada
con la que comercializan el pro-
ducto genérico AUS32 (aquous
urea solution al 32%), un liquido
transparente, no toxico, no infla-
mable, biodegradable y no consi-
derado como mercancia peligrosa
para transporte por carretera.

La empresa Brenntag, en co-
laboracion con Yara distribuye el
producto con el nombre de Airl
y cuenta con mas de 277 alma-
cenes de distribucion en todo el
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mundo (10 en Espana y Portugal)
y suministra el producto a mas
de 15000 empresas de trans-
porte de toda Europa.

También ofrecen el producto
otros fabricantes internacionales
de la industria quimica como las
empresas alemanas Basf y la
Skw. En Espana lo fabrica Ferti-
beria.

boalimentados disponen de un
enfriador aire/aire que rebaja la
temperatura del aire procedente
del turbo desde 160°C a menos
de 55°C en el colector de entra-
da al motor. La inyeccioén se reali-
za por el sistema common rail de
Bosch.

Todos los motores fabrica-
dos por SisuDiesel (Grupo AG-

REDUCCION DE LAS EMISIONES PARA LLEGAR A LA FASE 4
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Nuevos motores

SisuDiesel para
tractores Massey
Ferguson

En esta linea de mejora y de-
sarrollo tecnoldgico, la marca
Massey Ferguson ha querido an-
ticiparse a los futuros requeri-
mientos legales y a la demanda
del mercado y ha sido la primera
en lanzar el primer tractor agrico-
la con la moderna tecnologia
SCR (reduccion catalitica selecti-
va de emisiones contaminantes).

Los motores SisuDiesel tie-
nen un diseNo modular, lo que
simplifica su fabricacion y poste-
rior mantenimiento. Sus camisas
humedas de fundicion centrifuga
y espesor constante presentan
muy poca vibracién, muy poco
consumo de aceite, se sustitu-
yen facilmente y no se pican por
cavitacion.

Todos los motores tienen las
mismas dimensiones de camisa
y pistén. Otra caracteristica inte-
resante es que los motores tur-

agrotécnica

CO) de mas de 75 kW de poten-
cia, que cumplen con los requeri-
mientos de la fase Tier 3,
incorporan la tecnologia SCR
que utiliza el fluido Adblue dispo-
nible en todos los puntos de ser-
vicio de la red AGCO. El vehiculo
lleva dos depdsitos completa-
mente separados, uno para el
gasoil y otro para el Adblue, mu-
cho més pequeno y con una bo-
ca de llenado de distinta dimen-
sion para evitar confusiones.
Normalmente hay que llenar el
depodsito de Adblue una vez por
cada dos veces que se llena el
de combustible, ya que la pro-
porcion de este producto res-
pecto al diésel es de aproxima-
damente el 3% en volumen.

I iQueé ventaLas ofrece el
sistema SCR?

Comparado con el sistema
mas ampliamente utilizado en
los motores agricolas actuales,
que es el de recirculacion exter-

na de los gases de escape para
reducir la emision de oxidos de
nitrégeno, la tecnologia SCR (re-
ducciéon catalitica) presenta va-
rias ventajas:
e Cuando se utilizan carburantes
con alto contenido en azufre, el
sistema EGR (recirculacion de
gases) tiene mayor riesgo de
producir &cido sulfurico que es
muy COrTrosivo.
El sistema RGR necesita una
valvula electrénica de alta tem-
peratura y un sistema de refrige-
racion de los gases de escape.
Los componentes del sistema
EGR pueden tener una menor
vida Util debido a las condiciones
en las que trabajan (alta tempe-
ratura y particulas solidas).
El periodo de cambio del aceite
del motor es mas corto con el
sistema RGR.
El turbocompresor de geome-
tria variable (VGT) es un siste-
ma muy caro y la unidad elec-
tronica de control puede ser
una nueva causa de proble-
mas.

e Segun algunos ensayos realiza-
dos por el fabricante de moto-
res SisuDiesel, con la tecnolo-
gia SCR se reduce el consumo
de combustible entre un 5y un
10% en comparaciéon con el
sistema RGR, ya que el motor
puede ser méas simple y efi-
ciente, al producirse una me-
nor pérdida de calor y no nece-
sitar el enfriador de los gases
de escape. También se produ-
ce una menor emision de CO2
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como consecuencia del menor
consumo especifico.

* | 0s gases de escape son mas
limpios que con el sistema de
recirculacion.

El primer tractor )
a%ricola con tecnologia
SCR

Massey Ferguson sigue cele-

brando su 50 Aniversario (ver

Mayo '08) y lo quiere

hacer anticipandose a los requeri-

mientos legales y a las demandas

del mercado en materia de emi-
siones de gases de escape.

Por este motivo, presenta en
Innov-Agri, feria que se celebrara
en Qutarville, una localidad cerca
de Orleans (Francia) el tractor
MF 8690 de 370 caballos, el mas
potente y avanzado tecnoldgica-
mente de toda la gama, equipa-
do, por primera vez en un tractor
agricola, con el moderno siste-
ma SCR de tratamiento catalitico
selectivo de los gases de escape
para la reduccion de los oxidos
de nitrégeno vy particulas sélidas
carbonosas emitidas a la atmos-
fera.

El nuevo tractor MF 8690 de
370 CV es el modelo mas poten-
te y sofisticado que ha fabricado
esta marca. Estd accionado por
un motor SisuDiesel de 8.4 litros
de cilindrada, modelo Citius con
tecnologia SCR; un motor limpio,
de diseno ‘elegante’ y muy efi-
ciente. Ademas del tractor MF
8690, la marca Massey Fergu-
son presenta en este certamen
los nuevos avances en el sector
de las maquinas de recoleccion,
tales como los nuevos modelos
de cosechadoras rotativas Fortia
y los ultimos modelos con sacu-
didores y sacapajas de la gama
Centora.

i Conclusion

Después de todo lo dicho an-
teriormente, ¢podemos dar una
respuesta satisfactoria a la pre-
gunta inicial?, es decir iexisten
motores capaces de purificar el
aire? Pues siy no.

Si consideramos que el aire
de nuestras ciudades esta conta-
minado con cierta cantidad de
oxidos de nitrogeno, este mismo
aire seré el que, impulsado por el

sistema de aspiracion del motor,
entre en los cilindros y haga po-
sible la combustion del gasoleo
suministrado por el sistema de
inyeccion. Ademas de los NOx
que ya contiene el aire aspirado,
durante la combustién se produ-
ciran algunos mas, pero todos
ellos, mezclados con los gases
de escape, pasaran por el catali-
zador con urea donde se elimina-
ran transformandose en N2 y va-
por de agua.

En este sentido el aire que
entra al motor tiene mas oxidos
de nitrégeno que el que sale por
el escape y por tanto podemos
decir que ha sido purificado, pe-
ro no debemos olvidar que en
los gases de escape hay otros
elementos contaminantes como
hidrocarburos no quemados,
compuestos sulfurados, monoxi-
do de carbono (CO) y sobre todo
anhidrido carbonico (CO2), que
aungue no es un gas toxico, es
uno de los responsables del lla-
mado efecto invernadero y con-
tribuye al calentamiento global
de la atmdsfera. Por tanto, hay
que ser prudentes en estos te-
mas y decir, como los gallegos,
‘depende’ R
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APLICACION DE LA
ELECTRONICA AVANZADA EN
TRACTORES Y MAQUINAS
AGRICOLAS

Parte 2.- La Agricultura de Precision

PROF. FABRIZIO MAZZETTO
Instituto de Ingenieria Agraria
Universidad de Milan

esde mediada la déca-
da de los ‘90 en algu-
nos paises europeos,
‘ aunque con diversas
dificultades técnicas y econémi-
cas, se asiste a una lenta y pro-
gresiva difusion de tecnologias
informaticas en la agricultura, con
particular interés para los secto-
res cerealistas y viticolas, que in-
tentan, a varios niveles, llevar a la
practica los objetivos de calidad
de gestion.

En su formulacién original,
se trata comunmente de tecno-
logias estrechamente dirigidas a
una gestiéon puntual de la activi-
dad de campo, sobre la base de
la precisién relacionada con cada
‘posicion-especifica’. Se recurre
a metodologias, en gran parte
derivadas de las anglosajona vy
estadounidense, que proponen
procesos, tecnologias y tipologi-
as de trabajo en el ambito de la
llamada Agricultura de Precisién
(AP). Con esta definicion se re-
fieren a la traduccion de muchos
términos ingleses, como los de
precision farming systems, pres-
cription farming, target farming o
site specific farm management.

La ultima definicién es la que
principalmente centra la idea de

‘precisiéon’ en algunos paises de
la Europa mediterranea. Este po-
ne el acento sobre las capacida-
des de administrar, de modo au-
tomatico, porciones de terreno a
escalera de ‘sub-parcela’, segun
l6gicas de posicion-especifica,
con la oportuna integracion entre
tecnologias informaticas y préacti-
cas agrondémicas.

,,'h'fM??“mkeiten mit DATATRONIG |

En sintesis, la aproximacion
a cada situacion especifica com-
porta el empleo de tecnologias,
técnicas y metodologias de tra-
bajo en campo que permitan la
coherente, y no ambigua, posibi-
lidad tratar de modo distinto are-
as individuales homogéneas de
terreno, de las que se conozcan
las efectivas caracteristicas pro-
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ductivas. La adopcion de técni-
cas de AP permite, en mayor o
menor grado, la automacion de
las actividades de control opera-
tivo en campo, resultando el
tractorista en parte desactivado
en sus funciones de regulacién
de las maquinas.

Sin embargo, sélo focalizar la
atencién sobre los aspectos de
la automacién del control opera-
tivo, ofrece una imagen dema-
siado restrictiva del contexto in-
tegrado. Eso comporta el riesgo
de dirigir las modalidades de
traslado tecnolégico de la AP ha-
cia aproximaciones de utilidad li-
mitada, demasiado lejanas del
conjunto de los multiples benefi-
cios integrados que estas tecno-
logias de AP deberian garantizar
en relacion con la calidad de la
gestion.

En efecto, hay sectores pro-
ductivos, como el vinicola, en
los que la importancia de la au-
tomacion de unos procesos de
campo se ve con prioridad se-
cundaria, con respecto de la ne-
cesidad de disponer, de manera
inmediata, las informaciones re-
lativas a los estadios fenolégi-
cos, o fitosanitarios, de los culti-
vos para planear intervenciones
correctivas en el manejo de las
vinas. En otras palabras, la ca-
pacidad de hallar y utilizar infor-
maciones de gestioén llega a ser
un objetivo prioritario para el
responsable de la gestion em-
presarial.

Con el intento de integrar los
conceptos de gestiébn empresa-
rial y automatizacion de los pro-
cesos, la Agricultura de Precisiéon
se puede definir como una estra-
tegia de gestion que utiliza tec-
nologias informaticas para reco-
ger datos de fuentes multiples,
con el objetivo de utilizarlos en el
ambito de decisiones relaciona-
das con las actividades producti-
vas de campo.

Tal concepto es de funda-
mental importancia, ya que aso-
cia la calidad gestién a la capaci-
dad de tomar decisiones en base
a informaciones precisas, previa-
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@ LA AGRICULTURA
DE PRECISION SE PUEDE
DEFINIR COMO UNA
ESTRATEGIA DE
GESTION QUE UTILIZA
TECNOLOGIAS
INFORMATICAS
PROCEDENTES DE
DISTINTAS FUENTES
PARA APLICARLA EN EL
AMBITO DE DECISIONES

=%

mente recogidas por una activi-

dad de monitorizacién global de

los procesos productivos. Y eso

concierne:

¢ Al entorno de decisién operati-
va: control, regulaciéon e inter-
vencion directa sobre los pro-
cesos durante su ejecucion,
normalizados también con fun-
ciones integralmente automati-
zadas, como la distribucion de
insumos segun condiciones en

una posicion especifica, guiado
asistido o automatico, etc.

Al entorno de decision directi-
va: planificacion y control de
los procesos, con definicion de
sus modalidades espacio-tem-
porales de gestion, incluida la
eleccion de los recursos huma-
nos y tecnolégicos, ademas de
los factores de la produccién
que hay que emplear, organiza-
cion del trabajo y modalidad de
desarrollo de las operaciones.

I Informacion para la
decision empresarial

En la dptica de gestiéon de la
calidad empresarial, la informa-
cion puede ser considerada un
bien, con papel, tanto de factor
productivo, como de producto
de la actividad empresarial.

Ella, aunque fisicamente in-
material, tiene comunmente una
naturaleza asimilable a los de-
mas factores materiales emplea-
dos en el desarrollo de las activi-
dades productivas (abonos, fito-
sanitarios, mano de obra,
maquinaria etc.), en cuanto:

e Comporta costes de abasteci-
miento y de ejercicio.

* Necesita sistemas de almace-
namiento (catalogacion).

e Solicita apropiadas formas de
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FIG. 1A'Y FIG. 1B. PAPEL DE LA INFORMACION EN LAS EMPRESAS AGRARIAS.

1a.- La informacion que originan siempre de datos brutos, se transforma para que sirvan como referencia
en la toma de decisiones empresariales, o0 extra empresariales.
1b.- La informacion se utiliza para documentar aspectos especificos de las actividades productivas.
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gestién y empleo, variables se-
gun las finalidades por las que la
informacién misma se empela.

Ademas de eso, la informa-
cion también es un bien que
puede configurarse tanto como:
e Factor recolocado dentro del
proceso productivo, cuando se
emplea en actividades de regu-
lacion y control de los proce-
s0s mismos (empleo intra-em-
presarial). Fig.1a.

® Producto real destinado a una
funcién externa a la empresa,
cuando se emplea para docu-
mentar el desarrollo de los pro-
cesos productivos de modo
conforme a los especificos ne-

cesarios para la produccién (em-
pleo extra-empresarial). Fig.1b.

Este segun punto sélo se ma-
nifiesta frente a formas avanzadas
de direccion, como los que se ne-
cesitan para la adopcion de los
sistemas explicitos de control de
la calidad prevista por las normas
ISO 9000, donde los sistemas de
calidad de hecho coinciden con
los sistemas de control. En todo
caso, esta claro que la utilidad del
factor ‘informacion’ se manifiesta
a nivel de actividad, sea de con-
trol, sea de documentacion, siem-
pre en todo caso acompanados
por una necesaria fase con activi-
dad de monitorizacion.

FIG. 2. TRIANGULO DE ANTHONY (1965)

Adoptado convencionalmente para esquematizar los ambitos de decision em-
presariales. Al difundirse las tecnologias informaticas se necesita articular el nivel
directivo en dos escalones, el de la direccion propiamente dicha
y el de los ‘trabajadores del conocimiento’.
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Sin embargo, la informacion
como ‘producto’ no necesaria-
mente se reconocen en activida-
des empresariales coincidentes
con el sistema ‘empresa agricola.
Se piensa en las empresas de ser-
vicio a terceros en el medio agrico-
la, y al nuevo papel que ellas pu-
dieran asumir con la ‘venta de in-
formaciones’ en el &mbito los
mapas de cosecha con las produc-
ciones, o las dosis de distribucion
de un determinado fertilizante.

Informacion y ambitos
empresariales de
decision

La disponibilidad de infor-
macién presupone la existencia
de flujos informativos entre los
tres ambitos de decision: el
operativo, el directivo, y el es-
tratégico, segun la estructura
esquematizada tradicional de la
jerarquia organizativa empresa-
rial (Fig. 2).

En general, los flujos de in-
formaciéon generados a nivel
operativo tienen que ser trans-
formados, combinados y conso-
lidados antes de alcanzar el &m-
bito directivo. Ellos tienen que
ser posteriormente transforma-
dos y consolidados antes de
volver a nivel operativo o de al-
canzar el nivel estratégico. De
esta manera se consigue des-
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cargar el nivel de decision direc-
tiva del tratamiento de datos vy
de la producciéon de informa-
cion, mientras que los que se
encuentran en posicion inter-
media deben de administrar
continuamente flujos de mensa-
jes bidireccionales con los ambi-
tos operativo y estratégico, pro-
duciendo informaciones por
procesos de:

e Sintesis estratégica: cuando el
destinatario es el empresario,
que los utiliza a largo plazo para
actividad de planificacion.

e Sintesis operativa: cuando los
destinatarios son los responsa-
bles del desarrollo de los pro-
cesos elementales individuales
(obreros, tractoristas, etc.)

Para hacer eso, ademas de
transmitir informaciones, la direc-
cion tiene también que ser capaz
de recibir continuamente datos
para su elaboracién. Debe activar
una monitorizacion de las activida-
des a todos los niveles. Esto con-
lleva cargas de trabajo que involu-
cran a personal especificamente
responsable y diferenciado. Tal
responsabilidad dificiimente pue-
de ser asignada a los que actuan
en el ambito operativo, ya que es-
tos se encuentran realizando una
actividad especifica, y raramente
estan capacitados para realizar la
monitorizacién de varios procesos
(alto riesgo de pérdida de datos).

Esto es un problema comun
a cualquier estructura productiva.
En los sectores industrial y de
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servicios la progresiva informati-

zacion de los procesos de las

empresas ha hecho indispensa-
ble una figura profesional que

ayude a la propia y verdadera di-

reccion. Son los ‘trabajadores del

conocimiento’ (knowledge wor-
kers) cuyas funciones son las de:

e Coordinar y gestionar la recogi-
da de datos de la empresa,;

e Elaborar los datos recogidos vy
realizar su analisis para generar
una informacién sintetizada;

® Proveer a la produccion de do-
cumentacion y a la distribucion
de las informaciones que los di-
ferentes sectores de la empre-
sa tienen que llevar a la practica
y que son necesarios en el am-
bito directivo (Fig. 2).

El gradual traslado de las tec-
nologias informaticas que se es-
peran para el sector agrario, so-
bre todo si se asociara con la in-
troduccién de las tecnologias de
la Agricultura de Precision com-
portara, también para las empre-
sas agricolas, la necesaria pre-
sencia adicional de éstas figuras
profesionales, so6lo en parte cu-
biertas mediante consultorias
externas, con las consiguientes
repercusiones sobre la organiza-
cion del trabajo y sobre los cos-
tes empresariales.

Esta transferencia de infor-
macioén entre los diferentes ambi-
tos de decision debe de realizar-
se con las premuras de tiempo
que la operacion exige. Asi, la fer-
tilizacion con abono mineral no
suele presentar limitaciones tem-
porales estrictas; raramente re-
viste caracteristicas de urgencia y
no exige que se verifiquen con-
troles inmediatos que modificari-
an la forma de ejecucion. Por el
contrario, en otras operaciones,
como en los tratamientos fitosa-
nitarios, hay que tomar decisio-
nes sobre el momento oportuno
de aplicacion, con necesidad de
frecuentes observaciones sobre
el estado sanitario de los cultivos,
y monitorizando continuamente
las condiciones climaticas del en-
torno de cultivo. En este ultimo

caso, es evidente el limite de la
‘capacidad de observacion'y ‘mo-
vimiento' de los responsables de
la monitorizacion (scouting). Con
grandes extensiones de cultivo
se necesita fijar las zonas apropia-
das de muestreo, situando en
ocasiones sensores que sirvan
para conocer la evoluciéon de los
pardametros mas significativos.
Esto podria estar registrado en ar-
chivos estructurados, que permi-
tan facilitar una répida elaboracion
y visualizacion.

El @mbito estratégico se ne-
cesita disponer de acceso inme-
diato a cualquier tipo de archivo.
En la planificaciéon a largo plazo,
el responsable de las decisiones
estratégicas tiene, generalmen-
te, mucho interés (al igual que el
que toma las decisiones directi-
vas) en mantener al dia la memo-
ria histérica de las actividades
empresariales, articuladas en
sus diferentes aspectos. En fin,
mientras que hasta hoy las infor-
maciones han sido esencialmen-
te un patrimonio de las perso-
nas, se necesita, como se ha
puesto de manifiesto, recogerlas
sobre soportes informatizados
independientes.ll
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SERIE Ke

Dos modelos de 14 y 16 C.V. de potencia

Transmisiéon mecanica 8 + 4
Anchura de via trasera ajustable

Arco de seguridad abatible

SERIE EF

Desde 27 hasta 35 C.V.
Motor Yanmar de inyeccion directa

Transmision mecénica con inversor
sincronizado o hidrostatica

Arco de seguridad abatible

YANMAR TRACTOR ES UNA MARCA COMERCIALIZADA POR COMECA S5.A Y SU RED DE CONCESIONARIOS
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Tel.: 949 20 82 10. Fax: 949 20 30 17
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MASSEY FERGUSON (11)

El tractor mas popular del mundo

Marcos VAzauez MAREY
Asociacion Gallega de Amigos
de la Maquinaria Agricola
(AGAMAC)

ELoy GALVAN
Asociacion Espanola de Amigos
de la Maquinaria Agricola

I Nace la marca
Massey Ferguson

A mediados de los afnos ‘50,
Massey-Harris-Ferguson se habia
convertido en el mayor fabricante
mundial de tractores, producien-
do ademas una gran cantidad de
cosechadoras de cereales y de
equipos de forraje. Sin embargo,
a pesar de su éxito en la venta de
maquinaria agricola, la compania
mantenia un problema interno
pendiente de solucién: la integra-
cién de sus centros de produc-
cién y de sus redes de ventas de
modo que actuaran como una so-
la organizacién. Massey-Harris-
Ferguson tardara unos afos en lo-
grar la unificacién de las marcas y
realizaré para ello un gran esfuer-
zo econdémico pero, a nivel co-
mercial y de mercado, la medida
contribuird a agrupar los produc-
tos bajo un mismo concepto de
empresa.

Para complementar la integra-
ciéon de las dos empresas, en
1958, coincidiendo con la presen-
tacién de una gama de tractores,
la compania tomara la decision de
adoptar un nombre comercial
mas simple y efectivo: Massey
Ferguson. El objetivo que se per-
sigue es doble, por un lado aunar
la tradicion de Massey-Harris vy,

por otro, hacer perdurar el nom-
bre de Ferguson, siguiendo la pro-
mesa realizada por la compania al
gran constructor de tractores.

La nueva serie de tractores,
introducida en 1958 y basada en
los populares modelos de Fergu-
son y sus denominaciones, se
har& muy popular en todo el
mundo: MF 25, M 35, MF 65 y
MF 85. Y su gran éxito servira
como base para el desarrollo de
varias generaciones futuras de
tractores. La gran aceptacion de
estas unidades animard a Mas-
sey Ferguson a ampliar su capa-
cidad de produccién. Asi, en
1959, la compania adquirira la fir-
ma Landini en [talia y, en 1960,
inaugurard una nueva factoria de
tractores en Beauvais (Francia).
La expansion continuaréd de ma-
nera frenética y, en pocos anos,
Massey Ferguson dispondréa de
nuevas factorias de tractores en
Brasil, Italia, México y Australia,
estableciendo —ademéas— acuer-
dos de fabricacion bajo licencia
con diversas empresas y gobier-
nos de todos los continentes.

Massey Harris,
Ferguson y Massey
Ferguson en Espana

Desde los anos ‘40, la impor-
tacion y comercializacion de la
maquinaria Massey-Harris a Es-
pana es responsabilidad de las
firmas Parés Hermanos y Gartéiz
Hermanos y Cia, empresas loca-
les de gran tradicién y prestigio
en la venta de equipos agricolas.
De modo anélogo, la comerciali-
zacion de los tractores Ferguson
es ostentada en Espana por la
conocida empresa madrilena de
automocién C. de Salamanca.

Sin embargo, durante la pos-
guerra, la escasez de licencias de
importaciéon limitaba gravemente
las posibilidades de negocio en
este sector por lo que, cuando en
1953 se lleve a cabo la unién de
las companias Massey-Harris y
Harry Ferguson Ltd., C. de Sala-
manca cedera su representacion
a los dos importadores de Mas-
sey-Harris. A partir de 1958, Parés
Hermanos y Gartéiz Hermanos
serén los responsables de la dis-
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TRACTORES MASSEY FERGUSON FABRICADOS EN ESPANA

1966 1968 1970 1972 1974 1976 1978 1980 1982 1984 1985 1988
MF 297 EST-F E 5 i i ! | e— :
MF 290 ! 5 : ‘ : : 5 . s ’,
MF 285 EST-F i ! : e : : :
MF 277 EST-F-ELEV | : : : | : i T ———— |
MF 275 EST-F : : : i : —— : :
MF 267 EST-V-F : : ! : ! ! Ftee————— |
MF 247 EST-V-F i ; i . i ' | ehees—— |
MF 245 ! i : E : — : : i
MF 1195 EBRO ' i i [ —— ' i i '
MF 188 EBRO : ; N i st i : : y A
) T 1 1 1} T T i | L T
MF 178 EBRO ! H — " , ) i H ! !
MF 165 EBRO i ' i s ' i ) ' ) :
MF 157 EBRO E ! | e— ' : 5 1 : :
MF 147 EBRO EST-V-F 1 I e C R ' ' '
MF 135 EBRO EST-V-F WL : : : : :

tribucion de los equipos de la nue-
va marca Massey Ferguson. Sin
embargo, no serd hasta comien-
zos de los anos ‘60 cuando el go-
bierno decida aliviar las restriccio-
nes a la entrada de maquinas para
la agricultura. A partir de ese pe-
riodo se producira un répido incre-
mento de las importaciones y, por
ello, una mayor incidencia de las
maquinas y tractores Massey Fer-
guson en el mercado nacional.

En 1961, ya se ofrecen en
Espana los modelos MF 30,
MF 35y MF 65. Cuatro anos més
tarde, se importaran los tractores
de la nueva Serie MF 100:
MF 130, MF 135, MF 165 y
MF 175. Sin embargo, en 1966, a
los pocos meses de iniciarse la
comercializaciéon de estos tracto-
res, surgira una noticia inespera-
da: Massey Ferguson y Motor
Ibérica han firmado un contrato
de colaboracién que incluye la
entrada de Massey Ferguson en
el accionariado de Motor Ibérica
y el nombramiento de esta com-
pania como responsable de la co-
mercializaciéon y fabricacién de
los equipos Massey Ferguson en
Espana. El acuerdo se fragud a
partir de la adquisicién por parte
de Massey Ferguson del 32% de
las acciones de Motor Ibérica
pertenecientes a Ford Motor
Company.

El compromiso entre Motor
Ibérica y Massey Ferguson impli-
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cara la cancelacion de los acuer-
dos comerciales de importaciéon
de Gartéiz Hermanos y Pares
Hermanos con Massey Fergu-
son. Las empresas espanolas al-
canzaran un compromiso de res-
cisiéon con la firma canadiense.
Dos afos més tarde, estos anti-
guos importadores de Massey
Ferguson participaran en la venta
a Motor |bérica de la factoria de
cosechadoras Massey Ferguson
de Noain-Navarra, creada varios
anos antes y en la que estas fir-
mas mantenian un importante
paquete accionarial.

I Fabricacion de la Serie
MF 100 en Espaiia

La entrada de Massey Fergu-
son como socio de referencia en

Motor Ibérica daré a esta compa-
nfa un gran impulso financiero
aplicando, en 1967 una prove-
chosa politica de adquisicién de
empresas que le permitird enca-
ramarse a las primeras posicio-
nes en el sector del transporte
(Ebro, Avia, Viasa) y en el de fa-
bricacién de motores (Perkins),
manteniendo —ademas— una pri-
vilegiada penetraciéon en el mer-
cado de tractores (Ebro, MF) y
de cosechadoras (MF).

Mientras prepara sus instala-
ciones para la fabricacion de la
Serie MF 100, Motor Ibérica to-
mara el relevo de los anteriores
distribuidores y continuara la im-
portacién de los tractores Mas-
sey Ferguson, ya presentes en el
mercado, comercializando estas
unidades a través de su red de
concesionarios Ebro. A finales

77

AGOSTO 2008




78

‘ MF 135 EBRO MF 147 EBRO MF 188 EBRO
CARACTERISTICAS EST.V-F EST-V-F MF 157 EBRO MF 165 EBRO MF 178 EBRO 24RM MF 1195 EBRO
Marca de Motor Perkins Perkins Perkins Perkins Perkins Perkins Perkins
Modelo de Motor AD 3152 AD 3152 S A 4203 A 4236 A 4248 A 4248 A 6354
Pot. Méx. (CV) 45 47 60 69 75 98
Pot. Hom. TdF (CV) 38 45 58 66 72 95
Cil/Cilindrada (N%cm?) 3/2 500 3/2 500 4/3 330 4/3 860 4/4 064 4/4 064 6/5 800
Marchas Ad/At 6/2 8/2 8/2 8/2 8/2 12/4 8/2
Frenos de servicio Tambor Tambor Disco Seco Disco Seco Disco Seco Discos Himedos | Discos Himedos
Distancia entre ejes (mm) 1830 1830 1980 2070 2130 2 280 2570
Peso - Estdndar 2RM (kg_) 1450 1460 2 000 2 450 2700 2 750 3450

. (Afio) 1977 1977 1977 1977 1977 1977 1977
Precio »RM-Esténdar (PTA) 386 910 233 560 501 260 574 130 521300 763 390 1111 000
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de 1967 la planta de Barcelona
inicia el montaje del modelo
MF 135 Ebro. Se trata de un
tractor ya conocido en el merca-
do espanol, dado que se importa
y comercializa desde hace anos.
Esta dotado de un motor Perkins
de 45 CV y transmision de 6/2
marchas. Pocos meses después
de introducir el modelo estandar,
se incorporardn dos versiones
especiales para cultivos de vina
y frutales.

En 1971, se presenta al mer-
cado el modelo MF 147 Ebro. Es
un tractor basado en la estructu-
ra del modelo MF 135 Ebro, al
que se incorpora un motor de 47
CV y una transmisiéon de 8/2
marchas. Este modelo, al igual
que su ‘hermano menor, se
ofrecerd en versiones estandar,
vinero y estrecho. La Serie
MF 100 fabricada en Espana, co-
mienza a conformarse de mane-
ra definitiva a partir de 1972. Ese
ano se introducirédn los modelos
MF 178 Ebro y MF 165 Ebro para
sustituir a los correspondientes

MODELO

EB;ﬂIJ

POTENGIA DF INSCRIPCION 38 C.V.

modelos de importacion. El trac-
tor MF 178 Ebro monta un motor
de 75 CV, de gran aceptacién en-
tre los agricultores, que ya cono-
cen sus ventajas pues era impor-
tado desde principios de los ‘60,
primero como MF 175 y, mas
tarde, como MF 178. El modelo
MF 165 Ebro es también un mo-
delo popular que monta un mo-
tor de 69 CV.

En 1973, se lleva a cabo el
lanzamiento de los modelos MF
157 Ebro y MF 188 Ebro. El mo-
delo MF 157 Ebro incorpora un
motor de 4 cilindros y 60 CV,
ofreciendo una transmision de
8/2 marchas y frenos de disco. El
modelo MF 188 Ebro, con 75 CV,
monta una transmisién de 12/4
marchas con cambio bajo carga
MultiPower y frenos de disco en
bafo de aceite. Dos afnos des-
pués de su salida al mercado, es-
te modelo se ofrecerd también
en version de doble traccién. Se-
ra el primer tractor Massey Fer-
guson fabricado en Espana que
montard este equipamiento que,

varios anos después, sera muy
popular entre los agricultores.
Los tractores MF de la Serie
100 compitieron ventajosamen-
te en el mercado, ya que ofreci-
an caracteristicas muy aprecia-
das por los clientes: fuerza de
traccién, sencillez de manejo,
fiabilidad, economia de consu-
MO y un precio muy competiti-
vo. A estos tractores se anadira,
en 1975, el modelo MF 1195
Ebro dotado de un motor de 6
cilindros y 98 CV de fuerza, que
competird en el segmento de
gran potencia. Los tractores
Massey Ferguson fabricados en
Barcelona, a los que se anadira
el dorsal Ebro, gozardn de una
gran demanda de modo que, ya
en 1973, acaparan un 16% del
mercado nacional para superar,
sélo un ano mas tarde, el 24%.
Estos tractores Massey Fergu-
son se complementardan con
unidades procedentes de otras
factorias de la marca, como trac-
tores de gran potencia proce-
dentes de Francia e ltalia, y trac-

Massey Ferguson

Fabricacion

POTENCIA: 75C.V. - INSCRIPCION: 72 C.V.

La Serie MF 100 fue una de las mds importantes del mercado espafiol durante afios.
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EI MF 285, exponente de la Serie MF 200.

tores de cadenas de la factoria
Landini, en ltalia, adquirida por
Massey Ferguson en 1960.

I Fabricacion de la Serie
MF 200 en Espaiia

La Serie MF 200, que en
otras factorias comenzé a produ-
cirse en 1975, vera retrasada su
presentacién en nuestro pais
hasta finales de 1977 para que
Motor Ibérica pueda recuperar la
inversion realizada en la Serie
MF 100 y adaptar su factoria a la
nueva produccién. Los tractores
de la nueva Serie MF 200 que,
inicialmente se ofreceran al
mercado, seran los modelos
MF 245, MF 275 y MF 285, con
potencias de 47 70y 79 CV, res-
pectivamente. Incorporan un di-
seno de carroceria mas compac-
to, adaptado estéticamente para
la instalacién de cabinas. Ade-
mas, disponen de transmisiones
finales y frenos reforzados de

Motor Iberica introdujo el MF 297 en 1980.

discos en bafno de aceite, con
excepcion del modelo MF 245,
que conservarad los frenos de
tambor. En la designaciéon de los
modelos de la Serie MF 200 se
suprimirad la denominacién Ebro
que se incorpora en la serie an-
terior. Ademas, durante un tiem-
po se mantendra en vigor el mo-
delo MF 1195 Ebro, aunque se
iniciara la importacién de Esta-
dos Unidos e lItalia de tractores
de ruedas de gran potencia y de
cadenas, con objeto de comple-
tar la gama y competir en un ma-
yor nimero de segmentos del
mercado.

Al final de la década de los
'70, la agricultura norteamerica-
na atraviesa una fuerte crisis que
perturba gravemente el mercado
de maquinaria agricola y reduce
de manera drastica el nimero de
agricultores. Esta situacién afec-
tara de manera decisiva a la
compania Massey Ferguson has-
ta el punto de tener que des-
prenderse de diversos activos

La legion

MF1195 Ebro

El MF 1195 Ebro se comercializé hasta 1979.

para mejorar su capacidad finan-
ciera. Por ese motivo, en 1979,
Massey Ferguson decidird ven-
der a la compania japonesa Nis-
san su participacion en Motor
Ibérica, que a esa fecha supera
el 38% de las acciones. Sin em-
bargo, segun contrato, la multi-
nacional canadiense mantendra
su apoyo técnico y fabril a la em-
presa espanola hasta 1986.

En 1979, se presenta en el
mercado espanol el modelo
MF 297 para sustituir al modelo
MF 1195 Ebro. Con objeto de in-
crementar su cuota de mercado
y mejorar las prestaciones de
sus equipos, a partir de 1980,
Motor Ibérica sustituird los trac-
tores iniciales de la Serie 200 por
los nuevos modelos MF 247 de
50 CV; MF 267 de= 63 CV:
MF 277 de 70 CV; y MF 290, de
78 CV. Estas nuevas unidades in-
cluyen semi-plataformas apoya-
das sobre bloques de goma que
permiten aislar las vibraciones
del tractor y proporcionan una

‘ MF 247 MF 267 MF 275 MF 277 MF 285 MF 290
CARACTERISTICAS i EST-V-F ESTF  |EST-F-ELEVADO|  EST-F ST/DT EST-F ek
Marca de Motor Perkins Perkins Perkins Perkins Perkins Perkins Perkins Perkins
Modelo de Motor AD 3152 S AD 3152 A 4236 A 4236 A 4236 A 4248 A 4248 A 6354.3
Pot. Méx. (CV) 47 50 63 70 70 79 78 98
Pot. Hom. TdF (CV) 42 48 60 68 68 66 75 95
Cil/Cilindrada (N%cm?) 3/2 500 3/2 500 4/3 860 4/3 860 4/3 860 4/4 064 4/4 064 6/5 800
Marchas Ad/At 6/2 - 8/2 8/2 8/2 8/2-12-4 8/2 - 12/4 8/2 - 12/4 8/2-12-4 8/2
Frenos de servicio Tambor Tambor Disco Himedo | Disco Himedo | Disco Himedo | Disco Himedo | Disco Himedo | Disco Himedo
Distancia entre oja_s (mm) 1890 1890 2070 2070 2070 2290 2 280 2570
Peso - Estdndar 2RM (k[) 1750 2 060 2 045 2570 2570 2790 2790 3 450

(Afio) 1980 1984 1984 1980 1984 1980 1984 1980
Precio seM-Estandar (PTA)| 785 000 1190500 | 1649 800 1275 500 1794800 | 1495000 2013800 | 1756 443
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TRACTORES MASSEY FERGUSON : FECHAS MAS REPRESENTATIVAS 1966 - 1987

ANO ASUNTO
1966 Massey Ferguson adquiere a Ford Motor Company el 32% de acciones de Motor Ibérica.
Motor Ibérica y Massey Ferguson llegan a un acuerdo tecnoldgico para producir tractores de la marca.
1967 A finales de ano se inicia el montaje del tractor MF 135 Ebro.
1971 Se introduce en el mercado el modelo MF 147 Ebro.
1972 Se presentan en el mercado los modelos MF 165 Ebro y MF 178 Ebro.
1973 Se completa la Serie 100 con la presentacién de los modelos MF 157 Ebro y MF 188 Ebro.
1975 Introduccién en el mercado del tractor MF 1195 Ebro.
1978 Se inicia la presentacion de la Serie 200 con los modelos MF 245, MF 275 y MF 285.
1979 Massey Ferguson vende a Nissan sus acciones de Motor Ibérica. Introduccion del modelo MF 297
1980 Incorporacién del modelo MF 267.
1981 Presentacion del modelo MF 247.
1982 Introduccién de los modelos MF 277 y MF 290. Nissan alcanza la mayorfa accionarial en Motor Ibérica.
1986 Motor Ibérica alcanza la cifra de 300 000 tractores fabricados, de los que 70 000 son Massey Ferguson.
1987 Finaliza la fabricacion de tractores MF en Barcelona.

mayor comodidad en el entorno
de la cabina, pedales suspendi-
dos, diversas cajas de cambio
entre las que destaca la transmi-
sién Syncro Road con las mar-
chas 3? y 4° sincronizadas en los
diferentes grupos, ruedas con
sistemas mas répidos para el
cambio de ancho de via, tomas
de fuerza opcionales, e hidrauli-
cos diversos con posibilidades
de vélvulas de asiento para servi-
cios externos, segun la demanda
o las necesidades de los agricul-
tores. Todos los tractores se
ofrecen en versiones de simple
y doble traccioén, y se dispone de
unidades especializadas entre 48
y 80 CV para trabajos en frutales
y vinas.

Finaliza la fabricacion
de los tractores MF en
Barcelona

En 1986, se cumplen 20
anos de relacién entre Motor
Ibérica y Massey Ferguson, vy
ambas compafias darén por ter-
minado su acuerdo de colabora-
cién, lo que llevarad a la finaliza-
cién de la produccién de los trac-
tores Massey Ferguson en
nuestro pafs. Durante los Ulti-
mos meses de ese ano, Massey
Ferguson estudiard una salida
para mantener su estructura co-
mercial en Espana y asi asegurar
la continuidad de la venta de
tractores de la marca. A partir de
la cancelacién del contrato, to-

Marcos Véazquez —en la imagen junto a su hijo Brais— tiene perfectamente conservado un MF 267,
uno de los (ltimos modelos fabricado por Motor Ibérica.

das las unidades pasaran a ser
importadas. La nueva empresa
autorizada por Massey Ferguson
para asegurar su persistencia en
Espana serd presentada oficial-
mente en FIMA 1987 y procede-
r4 de inmediato al nombramien-
to de una nueva red comercial
basada en importadores regiona-
les.

Las dos décadas de vigencia
del acuerdo entre Massey Fergu-
son y Motor |bérica resultaron
muy fructiferas para ambas com-
pafias, permitiendo en este pe-
riodo la comercializacion de mas
de 70 000 tractores Massey Fer-
guson procedentes de la factoria
de Motor Ibérica en Barcelona.
Tanto los tractores de la Serie
100, como los de la Serie 200,
resultaron muy apreciados por
los agricultores de todo el pais
por su comodidad operativa, su
escaso consumo, su fiabilidad y
su eficiencia en el trabajo. Hoy
dfa son muchas las unidades que
aun se encuentran realizando la-
bores agricolas en nuestros
campos, con gran satisfaccion
de sus propietarios y con un
enorme respeto hacia la marca
por parte de los agricultores es-
panoles.

AGRADECIMIENTOS:
AAGCO Iberia, S.A. ya

D. Carlos Villasante, por su amable
aportacién de informacién.
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MASSEY FERGUSON

La nueva Serie MF 7400

Con el mds alto nivel de especificaciones en su clase, el motor Tier Il lider
de mercado, una impresionante relacion potencia / peso y la transmision
fuera de serie Dyna-VT; el nuevo MF 7400 supone una experiencia que
merece ser vivida. Ofrece un nivel de ruido en cabina excepcionalmente
bajo de 70 dB (A), un control mas preciso de los implementos, mayor
eficiencia e incluso mas potencia que antes.

Experimenta la evolucion en accion. Solicita hoy mismo una demostracion

MF 7400. DISENADO PARA HACER TU VIDA MAS FACIL

A,

MASSEY FERGUSON es una marca mundial de AGCO corporation Aéco
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MAS MOTORES ¥ CAJAS DE CAMBIO PARA LOS AUDI A4 ¥ A4 AUANT

Los Audi A4, tanto en la variante berlina como Avant,
incorporardn nuevas opciones de motores y cajas de
cambio a lo largo de los meses de agosto y septiembre,
hasta ofrecer una gama con diez tipos de motores dife-
rentes (cinco gasolina y cinco diésel), cuatro posibilida-
des de cajas de cambio (tanto manuales como automati-
cas) y dos sistema de traccion (el convencional a las rue-
das delanteras y el avanzado ‘quattro’).

Un nuevo propulsor diésel cubrird un hueco inter-
medio entre los cuatro motores de gasoleo existen-
tes en la actualidad. Ademas estara disponible la me-
cénica 2.0 TDI common-rail de 170 CV y con filtro de
particulas. El modelo Audi A4 2.0 TDI de 170 CV esta-
ré siempre asociado a una caja de cambios manual de
seis velocidades y contard con dos posibilidades de

traccion, delantera y quattro. El modelo bésico 1.8 TFSI de 120 CV ofrecera la
variante automatica multitronic y, a finales de ano, se anadird ese mismo
conjunto motor transmisién al A4 Avant. Asimismo, el 1.8 TFSI de 160 CV in-

cluird la posibilidad de traccion quattro.

Otra de las novedades es la caja de cambios automaética multitronic de
ocho velocidades, que antes sélo estaba asociada a mecénicas de potencias
por debajo de los 200 CV y ahora se incorpora también a los motores 2.0 TF-

Sl de 211 CVy 3.2 FSI de 265 CV.

MSALE AL MERCADO LA VERSION
LIMITADA FIAT 500 EDITION

M LA GAMA RENAULT SPORT AUMENTA
CON EL NUEVO MEGANE R26.R

iat lanza el Fiat 500 Edition, version limitada, personaliza-

da y destinada a la red de ventas de Ferrari. En total, es-
tan previstas 200 unidades de esta serie especial, que se
distribuiran por los concesionarios Ferrari en Europa. Todas
las unidades montaran un motor 1.4 de 100 CV en acabado
Sport, techo eléctrico, climatizador automatico, pinzas de
freno rojas, llantas de 16 interior en piel Frau, equipo de so-
nido Hi-Fi, faros antiniebla, volante y pedales deportivos. El
exterior se diferenciara del resto de versiones por su color
rojo y por la existencia de una placa especifica Ferrari Limi-
ted Edition.

AGOSTO 2008

enault presentd como novedad en el salén de Londres,

dentro de su gama Sport, el nuevo Mégane R26.R, de-
sarrollado sobre la base del Mégane F1 Team R26, del cual
hereda el motor, la caja de velocidades y el diferencial de
deslizamiento limitado. El nuevo modelo pesa 123 kg me-
nos que su antecesor. Fabricado en la factoria Alpine Re-
nault de Dieppe (Francia), es una serie limitada de 450
ejemplares que comenzardn a comercializarse en octubre
de 2008.

agrorécnica



M EL ATLAS DE CARRETERAS MICHELIN 2008 PROPONE
RUTAS DE FIN DE SEMANA

M ichelin ofrece en su Atlas de Carreteras Espana & Portugal 2008, ademas de
la cartografia detallada de las carreteras, informacién turistica de utilidad,
500 direcciones de hoteles y restaurantes de todas las categorias, planos de 58
ciudades y la direccion de las oficinas de turismo. La edicion de este ano propone
una seleccion de 50 rutas de fin de semana que trascurren fuera de los recorridos
convencionales.

B PRESENTADO EL NUEVUO RENAULT TWINGO GASOLINA

2

’?enault desveld a mediados de julio el Nuevo Renault Twingo con motor de
gasolina, un vehiculo ‘ecolégico’ y asequible, que emite 120 g/Km de CO
(5.1 1/100 km). Esta versién se deriva del motor 1.2 16v 75 CV eco2, cuyas
emisiones de CO%km han disminuido 15 g (11%), gracias a la mejora de la
puesta a punto del motor, alargando las relaciones de la caja de velocidades.

Il JCB APUESTA POR EL FOMENTO DEL DEPORTE DEL MOTOR

EI fabricante de maquinaria para la construccién, industria y agricultura, JCB,
participaré con su presencia en diferentes eventos y carreras relacionadas con
el deporte del motor a lo largo de 2008. El contrato de colaboraciéon firmado con
Circuito Del Motor y Promocién Deportiva, S.A, le nombra proveedor de la maqui-
naria de manipulacion que retirard de la pista los vehiculos que tengan problemas
en diferentes competiciones que tendran lugar en la ciudad del Turia.

Geancar Maquinaria, dis-
tribuidor de JCB para la Co-
munidad Valenciana, Islas Ba-
leares y Murcia, facilitara el
mantenimiento y servicio a
las manipuladoras telescopi-
cas que participaran durante
las carreras de Superturis-
mos, Formula BMW, en Ches-
te, y Formula 3000 y el Gran
Premio de Europa, en el cir-
cuito urbano de Valencia.

agrotécnica
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I MICHELIN APUESTA POR
LA ENERGIA RENOVABLE

M ichelin ha firmado un acuerdo
con Cenit Solar para la factoria de
Valladolid, por el que evitara la emision
a la atmosfera de cerca de 3 000 tonela-
das de CO? al ano. Cenit Solar instalara
un sistema de paneles fotovoltaicos (al-
rededor de
25 000 m? de paneles) en las cubiertas
de la factoria de Michelin. La inversién
ascendera aproximadamente a 18 millo-
nes de euros. El acuerdo responde al in-
terés por el desarrollo de las energias
renovables como medio para reducir el
consumo de combustibles fésiles de
Michelin. De ese modo pretende contri-
buir al esfuerzo mundial de reduccion
de gases de efecto invernadero.

M ESPARNA CUENTA CON
un PARQUE
AUTOMOUILISTICO
SUPERIOR A 28
MILLONES DE VEHICULOS

| parque automovilistico espa-

fiol contabilizé 28 007 111 vehi-
culos al cierre de 2007 un 3.7%
mas que en 2006, segun datos
ofrecidos por la Asociaciéon Nacio-
nal de Vendedores de Vehiculos a
Motor, Reparaciéon y Recambios
(Ganvam).

En turismos, sumé un total de
21.76 millones de automoviles,
mientras que en camiones Ccifro
5.14 millones de unidades. Gamvan
asegura que la tasa de motorizacién
espanola se encuentra en 481 vehi-
culos por cada mil habitantes (471
en 2006). Ademas indica que el
471% del parque de turismos ya
equipa motores diesel, gracias a
unos niveles de matriculacién de
vehiculos diésel superior al 70%.

Los turismos con més de 10
anos de antigliedad suponen el
31.5% del parque, siendo este
porcentaje del 35.3% en el caso
de los camiones y del 37.2% en
autobuses.

83

AGOSTO 2008




84

"PARA LOS QUE BUSCAN
GRAN VOLUMEN DE CARGA

Citroén presenta en Espafia el nuevo C5 Tourer, la Gltima apuesta de la marca en la categoria
de los vehiculos familiares de gama alta. Ofrece un interior elegante, confortable y rico en
detalles, con siete niveles de acabado en tapiceria y un maletero de 505 dm?® de capacidad
VDA. Su exterior muestra un frontal idéntico al de la berlina y unas dimensiones de 4.83 m de

largo, 1.86 m de anchura y 1.48 m de altura.

RAQUEL LOPEZ

EI puesto de conduccién introduce
nuevos estandares en cuanto al di-

seno. Esté disponible con dos tipos de
i asiento, en funcion del nivel de acaba-
do y puede incluir numerosos reglajes
i eléctricos. Ademas dispone opcional-
mente de funcién ‘masaje’ a la altura
i de la zona lumbar.

El nuevo C5 Tourer cuenta tam-

bién con una completa gama de ayu-
das a la conduccion, entre las que se
i incluyen la alerta de cambio involun-
tario de carril, el medidor lateral de
i espacio en aparcamiento o el siste-
i ma telematico NaviDrive de Ultima
i generacion, en el que se reagrupan
las prestaciones del teléfono GSM,
i audio y navegacion GPS.

/

3’3&

B OO TS

Por primera vez dentro del seg-

i mento M2, Citroen ofrece dos sus-
pensiones de alto nivel: Hidractiva llI
i +y métalica. La suspension Hidracti-
va lll + cuenta con dos estados de

i dureza y de amortiguacion que per-
i miten una gestion de los esfuerzos
i de la suspension en tiempo real para

adaptarse de modo 6ptimo
a las condiciones de la ca-
rretera y a las demandas
del conductor. La suspen-
sién metdlica se ha desarro-
llado gracias a la tecnologia
puesta en practica en los
trenes, que permite desa-
coplar las funciones de filtrado y de
guiado.

El nuevo C5 Tourer estéa propul-
sado por una amplia gama de moto-
res asociada a diferentes tipos de
cajas de cambios, manuales o auto-
méticas. En esta gama de motores
se incluye el gasolina 2.0i 16V de
143 CV DIN (103 kW CEE) y tres mo-
tores HDi equipados de serie con fil-
tro de particulas - HDi 110 FAP (80
kW CEE), HDi 138 FAP (100 kW
CEE) y HDi 173 FAP (125 kW CEE).

Ensamblado en la planta indus-
trial de Rennes, centro de produc-
cién dedicado a los vehiculos de
gama media-alta del grupo PSA
Peugeot Citroén, el nuevo vehiculo
destaca en lo que a seguridad pasiva
se refiere. Muestra estructura de ca-
rroceria reforzada, dispositivos de re- :
tencién activos, hasta 9 airbags (sie- !
te de serie y dos suplementarios en
la parte trasera) y hasta tres anclajes
de sillas Isofix para proteger a los ni- :
fos. M
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Venta de tractores en el primer semestre de 2008

SUBIDA MODERADA

La primera mitad del aiio se ha comportado de manera positiva para las ventas de
tractores agricolas en Espana. Segun los datos facilitados por el Ministerio de Medio
Ambiente y Medio Rural y Marino (MARM), se registra un alza de un 4.5% con
relacion al mismo periodo del aiio anterior, aunque por debajo de los niveles
alcanzados en 2005 y 2006. Andalucia sigue siendo la comunidad con mayor
porcentaje de ventas y John Deere, la marca lider con el 25.9%.

13.0]
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- Juan Jost Ramirez

on los datos suministrados en los

avances de inscripcion de maquinaria

agricola que mensualmente distribuye

el MARM, hemos elaborado el pre-
sente articulo que nos puede describir, a modo de
foto fija, la situacién del mercado de tractores en
los primeros seis meses del ano 2008.

A primera vista, los volimenes de comerciali-
zacion de tractores en el primer semestre del ano
presenta buenas perspectivas, aunque no se han
batido los buenos resultados del ano 2005 vy los

DISTRIBUCION DE VENTAS DE TRACTORES, POR
COMUNIDADES AUTONOMAS, EN EL PRIMER

SEMESTRE DE 2008

aceptables de 2006, si se ha superado en un 4.5%
las malas cifras que, en el mismo periodo, se re-
gistraron en el ano 2007

Como es habitual, la distribucion temporal de
las ventas es menor en los meses iniciales del ano
para ir aumentando suavemente con el comienzo
de la primavera y alcanzar su maximo en el mes
de mayo v, sobre todo, en junio, que suelen regis-
trar a menudo los mayores valores de comerciali-
zacion del ano.

En cuanto a CCAA la distribucion de ventas si-
gue liderada un ano mas por Andalucia, en la que
se han registrado un 17% de las ventas del se-

DISTRIBUCION DE VENTAS DE TRACTORES, POR
MARCAS, CON MAS DEL 1% DE PENETRACION,
EN EL PRIMER SEMESTRE DE 2008

agrorécnica



Almeria
Cédiz
Coérdoba
Granada
Huelva
Jaén
Malaga
Sevilla
ANDALUCIA
Huesca
Teruel
Zaragoza
ARAGON
ASTURIAS
BALEARES

Las Palmas de Gran Canaria

Sra. Cruz
CANARIAS
CANTABRIA
Avila

Burgos

Ledn
Palencia
Salamanca
Segovia
Soria
Valladolid
Zamora
CASTILLA Y LEON
Albacete
Ciudad Real
Cuenca
Guadalajara
Toledo
CASTILLA-LA MANCHA
Barcelona
Girona
Lleida
Tarragona
CATALUNA
Alicante
Castellon
Valencia

C. VALENCIANA
Badajoz
Céceres
EXTREMADURA
A Corufia
Lugo
Ourense
Pontevedra
GALICIA
MADRID
MURCIA
NAVARRA
Alava
Guiplzcoa
Vizcaya
P.VASCO
LARIOJA
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7
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LOS MODELOS MAS VENDIDOS

MARCA MODELO m CLASIFIC

JOHN DEERE 6330 4WD 196
JOHN DEERE 6530 4WD 196
JOHN DEERE 6930 179
JOHN DEERE 6230 4WD 152
NEW HOLLAND TN-95 FA 4WD 120
NEW HOLLAND TL-100 A 4WD 108
JOHN DEERE 6630 4WD 93
JOHN DEERE 6830 91
JOHN DEERE 5615 F 4WD 84
NEW HOLLAND T-6030 4WD 76
JOHN DEERE 5820 4WD 75
NEW HOLLAND TN-85 FA 4WD 72
NEW HOLLAND TD-95 D 4WD 69
SAME EXPLORER95TB4WD 65
MASSEY FERGUSON MF-5455 4RM 58
MASSEY FERGUSON MF-5465 4RM 58
SAME EXPLORER 3 100 DT 54
KUBOTA ME-9000 DT L 53
NEW HOLLAND TD-5050 4WD 52
MASSEY FERGUSON 6485 51

GG
MG
MM
MM-e
MM
GG
MG
MM-e
GG
MM
MM-e
MM
MM
MM
GG
MM
MM
MM
GG

VARIACION DE VENTAS DE TRACTORES EN LAS CCAA
EN EL PRIMER SEMESTRE DEL BIENIO 2007-08

1800

1600

[J2008 [ 2007 ||

COMPORTAMIENTO MENSUAL DE LAS VENTAS DE

TRACTORES EN EL PRIMER SEMESTRE DEL ANO EN EL

PERIODO 2005-2008

Unidades
-

Enero
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Febrero Marzo Abril Mayo

[ 2005 | 2006 [ 2007 [ 2008

EVOLUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES
EN EL PRIMER SEMESTRE DEL ANO EN EL
PERIODO 2005-2008
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8200
8000
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Unidades vendidas

1

2005 2006 2007 2008

mestre, aunque con un pequeno descenso res-
pecto al ano 2007. En segunda y tercera posicion,
casi en tablas, se encuentran Castillay Leén y Ga-
licia, que tienen una cuota de mercado del 13.4%
y 13%, respectivamente, y que han tenido una im-
portante progresion en este semestre respecto al
mismo periodo del ano anterior. En cuarto y quinto
puesto, Castilla-La Mancha y Cataluna, con un
11.2% vy 9.2%, cada una. Con valores iguales y sig-
nificativos les siguen Aragéon y Extremadura, en
las que se han registrado unas ventas del 74% en
cada comunidad.

En cuanto a la distribucion de ventas por mar-
cas, se observa la amplia diversidad del mercado
espanol de tractores en el que ofertan sus produc-
tos casi 50 marcas, aungue soélo algo mas de un
tercio de ellas superan el 1% de las ventas se-
mestrales.

Los tres puestos del podio se reparten algo
maés de la mitad de las ventas del semestre. Las
marcas protagonistas son John Deere, New Ho-
lland y Massey Ferguson, que han tenido una cuo-
ta de mercado, respectivamente, del 25.9%,
16.9% y 8%.

Les siguen un amplio pelotén liderado por Ku-
bota (6.3%) y a su rueda Case IH (5.4%), Same
(5.3%), Fendt (4.8%), Landini (4.3%) y Deutz-Fahr
(4.1%). Mas retrasados, pero también con valores
significativos se encuentran Lamborghini (2.9%),
Claas (2.8%), Antonio Carraro (2.2%), Valtra
(1.9%), McCormick (1.4%), Pasquali (1.4%), Agria
(1.2%), Ferrari (1.2%), y Kioti (1%).

En cuanto a los méas vendidos, hemos elabo-
rado una relacién de modelos que superan las
cincuenta unidades comercializadas en el primer
semestre del ano. La mayoria (85%) pertenece a
tractores de los que clasificamos en nuestra re-
vista como estandar, con valores de potencia de
referencia situados, principalmente, en las cla-
ses MM y GG. Asimismo, el 15% restante esta
adscrito a modelos considerados ‘especiales’
con caracteristicas técnicas asociadas a la clase
MM-e. B
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ACLARACION EDITORIAL

En las estadisticas sobre tractores del tipo MM
(estéandar) publicadas en junio de 2008, corres-
pondientes al mercado espanol durante 2007, se
han omitido los modelos JX de la marca Case IH,
al considerar que el tipo de plataforma que utilizan
es caracteristica de los que clasificamos como
MM-especiales. Esto ya se hizo en las estadisticas
correspondientes a 2006 (ver técnica de Di-
ciembre de 2007) sin que recibiéramos ningun co-
mentario al respecto por parte de la empresa.

Dado que esto puede generar confusion, ya
que hay modelos de otras marcas a los que habria
que aplicarle este mismo criterio, y esto no se ha
hecho, publicamos la tabla completa de las ventas
de todos los modelos con marca Case IH, obteni-
da a partir de los datos publicados periédicamente
por el Ministerio de Medio Ambiente, Medio Rural
y Marino, y pedimos disculpas a los que se pue-
dan sentir afectados por nuestra forma de presen-
tar las matriculaciones.

TRACTORES VENDIDOS DE LA MARCA CASE IH DURANTE 2007 (FUENTE MARM)

REF. AT MoDELOS [ ENe | FeB | MaR | ABR | MAY [ JUN | JuL | Aco | sep | oct | Nov [ DiC [ T0TALj
GG 2 2 1

CVX-1135 1 6
GG  CVX-1145 1 1
GG  CVX-1155 2 1 1 1 1 6
GG  CVX-1170 1 3 1 5 2 1 1 14
GG  CVX-1195 3 2 2 1 3 1 1 13
GG CVX-140 2 2 4
GG  CVX-150 1 1
GG  CVX-175 1 1 1 1 2 6
GG CVX-195 2 1 2 1 3 4 1 14
JX-1060 C (4WD) 1 1
JX-1060 V 2WR 1 1
JX-1070 N 4WD 1 1
JX-1075 C (2WD) 1 1 2 4
JX-1075 C (4WD) 1 2 1 1 3 8
JX-1075 N 4WD 3 2 2 7
JX-1080 U 4WD 1 1
JX-1085 C (4WD) 1 3 2 1 2 4 2 2 2 19
JX-1080 U 4WD 1 2 3 1 1 1 1 1 "
JX-1095 C (4WD) 5 3 5 1 5 10 14 9 " 9 13 85
JX-1095 N 4WD 4 1 3 3 8 3 1 4 1 J; 17 52
JX-1095 V 4WD 1 1 2
JX-1100 U 4WD 3 4 7 4 10 6 n 5 12 2 9 7 80
JX-70 (4RM) 1 1 2 1 5
JX-80 (2RM) 1 1 1 1 1 5
JX-80 (4RM) 2 1 1 4
JX-90 (2RM) 1 3 1 1 1 1 4 13
JX-90 (4RM) 1 2 1 2 2 1 2 4 2 1 18
JX-95 (2RM) 1 1 1 1 4
JX-95 (4RM) 5 2 5 2 13 10 6 2 9 4 8 12 8
XG MAGNUM 225 1 1 1 2 1 6
XG MAGNUM 280 1 1
XG MAGNUM 310 3 3 6
GG MAXXUM 100 4WD 1 1 1 2 5
GG MAXXUM 110 4WD 1 1 3 5
GG MAXXUM 115 4WD 1 3 5 9
GG MAXXUM 125 4WD 1 1 2 7 4 15
GG MAXXUM 130 4WD 1 1 2
GG MAXXUM 140 4WD 1 2 1 8 10 2
GG MXM-120 3 1 2 1 2 1 2 3 4 19
GG MXM-130 1 1 2
GG MXM-140 1 1 1 1 2 2 1 1 10
GG MXM-155 4 2 7 2 5 7 1 5 3 2 5 3
MG MXM-175 1 1 1 3 1 1 8
MG MXM-190 1 1 1 1 1 5
MM MXU-100 2WD 1 1 1 3
MM MXU-100 4WD 2 1 2 3 1 2 3 14
GG MXU-110 2WD 1 1 1 1 1 5
GG MXU-110 4WD 1 2 1 1 2 7
GG MXU-115 4WD 1 1 2 2 4 4 3 1 18
GG MXU-125 2WD 1 1 2
GG MXU-125 4WD 5 2 4 5 2 5 9 3 3 1 1 40
GG MXU-135 4WD 1 3 3 2 8 10 N 5 2 2 4
XG MX-210 1 1
XG MX-215 2 2
XG MX-230 1 1 2
XG MX-245 1 1 1 1 1 5
X6 MX-255 1 1 1 3
XG MX-275 2 2 4
XG MX-285 1 1 2
XG MX-295 1 1
XG MX-305 1 1 2 1 2 1 2 10
PJ-75 (4WD) 1 1
PJN-75 (4WD) 1 1 2
MG  PUMA 165 1 3 1 5 3 10 4 2
MG  PUMA 180 1 1 2 1 2 2 14
MG  PUMA 195 1 2 1 2 1 7
PUMA 210 4 5

XG 1
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FEXPOSICION .- = - - .
retromaquinaria agricola VIl Exposicion Retromaquinaria Agricola

VALVERDE DEL MAJANO

Un afio mas, los tractores y la maquinaria agricola clasica
‘toman’ el pequefio municipio segoviano de Valverde del
Majano para convertirse en los protagonistas de una
iniciativa que sigue ganando adeptos.

2

venor e O O 2no ishota
Broamen Gz .;*_ W}.‘éf& e Sass
B ¥ ascwss v SUE YT oo R

PROGRAMA;
B "

Los sistemas informativos
empresariales (SIE)

El tercer articulo técnico dedicado a la aplicacién
de la electrénica avanzada en tractores y maquinas 0,
agricolas se centra en la gestion de la informacion %,
que maneja la empresa. OO@P
0,
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Estas informaciones pueden sufrir alteraciones de dltima hora, en funcion de los contenidos de la publicacién.

S iSuscribase!

DESEO SUSCRIBIRME A LA REVISTA \técnica POR1ANOA PARTIRDELN.S [ |
( DATOS PERSONALES || FORMA DE PAGO )
Nombre y Apellidos: ] DOMICILIACION BANCARIA
Calle: Ruego que con cargo a mi cuenta o libreta de ahorro se atiendan, hasta nuevo
! aviso, los recibos que sean presentados por B&H Espaiia, S.L., en concepto de mi

N.°___ Piso: Poblacion: suscripcion a la revista AGROTECNICA.
CP________ Provincia: Pais: Ctastibretan® [ [ [ J T T TN T I T[TT[ITT]]
NIF / CIF: Clave entidad Oficina D.C. N.° Cta.

) e n Titular de la Cta.: J
Afio de nacimiento —____ Teléfono: Bancalala: Agencia N.° |
Suscripcidn Espaiia: 74.64 € Calle: C.P. ‘

UE via superficie: 145.36 €

UE via aérea: 172.16 € Poblacién: Provincia:
Otros paises via superficie: 259.80 € [] TARJETA DE CREDITO N.°
Otros paises via aérea: 287.63 € ] VISA 148 ] MASTER CARD —

Fecha caducidad: [:D]:l |

i ln (] ADJUNTO CHEQUE BANCARIO a nombre de !
Blake & Helsey Espaiia, S.L., {
Dpto. de Suscripciones.
Fecha: C/ Dr. Mingo Alsina, 4 » 28250 Torrelodones (Madrid) » Espafia. {
(Titular de la cta./libreta o tarjeta) NO SE REALIZAN ENViOS CONTRA REEMBOLSO

D NO DESEO QUE MIS DATOS SEAN UTILIZADOS PARA FUTURAS ACCIONES PROMOCIONALES Y COMERCIALES

Tels. 91 859 07 37 / 91 859 04 68 » Fax 91 859 01 87
bheditores@bh-editores.com * www.bh-editores.com

AGOSTO 2008 agrorécnica
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AgriARGO IBERICA, S.A.
Industria, 17 - 19 © Pol. Inds. Gran Via Sur 08908 Hospitalet de Llobregat * (BARCELONA)
Tel.: 93 223 18 12 © Fax: 93 223 09 78 * Recambios: Tel.: 93 223 08 28  Fax: 93 223 32 58
E-mail: info@argoiberica.com




VOGEL 4 NOOT

SOIL SOLUTIONS

Arado VN ©Oplus

El arado que se adapta a sus necesidades
M de 2 a 10 cuerpos
M anchura variable mecanica o hidraulica
M 4 seguros contra piedras
Tornillo fusible - Semi-automatico - Non Stop mecanico - Non Stop hidraulico
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VN Arterra VN TerraMix VN Masterdrill VN MasterCut

Grada rotativa reforzada  Cultivador en 2 filas, Sembradora neumatica,  Trituradoras de 1,0 hasta
de 2,5 hasta 6 m de 2,5 hasta 8,0 m 6 m de ancho de trabajo
de ancho de trabajo de ancho de trabajo
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