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New Holland b Vogel & Noot

® redne a su ¥ apuesta por el
" red ibérica { minimo laboreo

. Lacita tuvo lugar en Vogel & Noot convocd a
® Alcala de Henares SUs CONCEsSIoNarios en

¥ (Madrid), donde se Castilla y Le6n para
presentaron las nuevas demostrarles las

series de tractores, con posibilidades que ofrecen
un protagonismo especial sus equipos para trabajos
para los TLA. de minimo laboreo.
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Devrz-Fang
AGROTRON TTV 1160

Utilizando como base de referencia
el tractor Deutz-Fahr Agrotron 165 MK3

Estas Pruebas son el resultado de un conjunto de ensayos realizados, en
laboratorio y en campo, durante los meses de febrero y marzo de 2004
por un grupo de profesores del Dpto. de Ingenieria Rural, que asumen

la responsabilidad técnica de las mismas.

El anilisis de las caracteristicas técnicas esenciales se realiza tomando
como referencia la homologacion de tipo CE de estos tractores y las
pruebas complementarias efectuadas en la Estacion de Mecanica

Agricola de Madrid.

Los ensayos de campo se realizaron en Brunete (Madrid)
en parcelas agricolasde los agricultores Aquiline Cabrera
y Manuel Calderan, slende manejado e tractor, en todo
momenio, por dnv de los componentes del equipo de
pruchas, ol Ing. Age. Juan M. Marugaim,

Servicio de asistencia técnica: Same Deutz-Fahr Ibérica, con la coordinacion de Miguel Angel Menéndez v Javier Ramos

MAYO 2004

Aperos cedidos por: Kverneland Ibérica y Galucho
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B prueba de campo

El objetivo basico de las pruebas ha sido la
evaluacion del comportamiento del tractor
Deutz-Fahr Agrotron TTV 1160, que dispone de
transmision sin escalones CVT de planetario
sumador, utilizando como base de referencia las

de otro modelo de tractor de la misma marca,
con cambio convencional, como es el Agrotron
165 MK3, con el mismo motor, aunque regulado
de una manera distinta, como consecuencia de
las diferencias en la transmision.

ParTE I

Analisis comparativo de los modelos Agrotron TTV 1160
.y Agrotron 165 realizado a partir de sus especificaciones
técnicas y ensayos oficiales

os modelos ensayados dispo-

TasLA 1. MODELOS QUE COMPONEN LA SERIE DE TRACTORES AGROTRON TTV

|
I nen de unas caracteristicas
técnicas comunes, aunque las

especificaciones técnicas de algunos

Potencia nominal (ECE R24) 94 kW /128 CV 105 kW /143 CV 113 kW /154 CV

Potencia méxima (ECE R24)

de sus componentes han sido modifi-

99kW/135CV 109 kW /148 CV 118 kW /160 CV

cadas para ajustarlas al tipo de trans-
misién utilizada, que constituye la di-

: N TasLa 2. MoDELOS a
ferencia mds significativa y que se

UE COMPONEN LA SERIE MEDIA DE TRACTORES AGROTRON MK3

pretende poner de manifiesto en los
ensayos de campo.

Potencia nominal (ECER24) | 94kW/128CV | 105kW/143CV [ 113kW/153CV | 120 kW/163 CV

Por ello se analizan sus caracte-
risticas técnicas de manera conjunta,

Potencia méxima (ECE R24)

100kW/136CV | 110kW/149CV | 116KW/158CV | 125kW/170CV

para facilitar al lector una clara apre-
ciacion de las similitudes, asi como
de las particularidades de cada mode-
lo en los diferentes apartados que se-
guidamente se describen.

En las Tablas | y 2 se indican las
series completas en las que estdn en-
globados los dos modelos que son
objeto de estudio, con la potencia que
desarrollan. De este modo podemos
apreciar la ubicacién de cada uno de
los modelos dentro de la serie a la
que pertenecen.

Utilizacion del sistema de parada activa
sobre un talud.

agrosécnica
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a MOTOR

Ambos modelos montan el mis-
mo motor, de marca Deutz, modelo
BF 6M 1013 EC, con 6 cilindros en
linea y con una cilindrada de 7 156
cm’.

Las dimensiones de cada cilin-
dro son: 108.0 mm de didmetro y
130.0 mm de carrera. Son cilindros,
por tanto, de tipo alargado. El que la
carrera sea sustancialmente mayor
que el didmetro del cilindro de un
motor estd practicamente generali-
zado puesto que parece ser que esta
disposicién, junto con otras medidas
como la disposicién de turbos, inter-
cooler y sistemas de inyeccién de al-
ta presion, logran que se mejore la
combustién y que se pueda cumplir
la exigente normativa europea de
emisiones contaminantes.

En ambos modelos el motor
cuenta con turbo e intercooler aire-
aire, aportando una potencia nominal
seglin norma ECE R24 de 113 kW
(154 CV) y un par méximo de 615
Nm en el Agrotron TTV 1160 y ci-
fras ligeramente superiores, concre-
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tamente potencia nominal de 120
kW (163 CV) y par maximo de 755
Nm en el Agrotron 165 refiriéndonos
a la misma normativa.

Las cifras del par maximo difie-
ren en 100 Nm, pero ello se debe a
que en ¢l Agrotron 165 la cifra de par
maximo se obtiene a I 100 rev/min,
mientras que en el Agrotron TTV
1160 el par maximo se alcanza a
1 400 rev/min. Ello conduce a que la
reserva de par en el primero alcance
el 45% mientras que en el segundo

prueba de campo I

Motor de 6 cilindros en linea con
sisterna bomba-inyector en caca
cilindro.

sélo llega al 30%. De todos modos,
la utilidad de tener el par maximo a
un régimen tan bajo no tiene un apro-
vechamiento prdctico, puesto que na-
die trabaja ni apura al motor del trac-
tor durante el trabajo hasta aproxi-
marse a dicho régimen: por cllo no se
debe interpretar que las cifras que
aporta el Agrotron TTV en este as-
pecto sean inferiores a las que aporta
el Agrotron 165; ademds, la transmi-
sién sin escalones no necesita el apo-
yo de una amplia reserva de par. De
hecho, la potencia que estd desarro-
llando el motor a régimen de par ma-
ximo, es mayor en el TTV 1160 que
enel 165.

El consumo especifico minimo
que logra el motor de estos modelos
es sustancialmente bajo, alcanzando
una cifra de 209 g/kWh en el TTV
1160.

La regulacion de la inyeccion en
ambos modelos se lleva a cabo me-
diante un sistema electrénico que
permite programar régimen de giro
deseado, cuando se trabaja en campo,
entre otras cosds.

agroccnica S




BN prueba de campo

La inyeccion en este motor se
realiza mediante el sistema bomba-
inyector, de tal modo que hay 6 bom-
bas inyectoras marca Bosch, una por
cilindro, y que aportan combustible a
un solo inyector, Los inyectores tie-
nen 6 toberas y en su interior el com-
bustible alcanza una presion maxima
de 1400 bar. Con estos precedentes
es facilmente comprensible que el
gaséleo se pulverice perfectamente y
por tanto se logre una buena combus-
tion.

El volumen del depdsito de com-
bustible de ambos modelos es de 310
litros. La capacidad de este depdsito
es muy elevada y permite trabajar sin
problemas de agotamiento de gaso-
leo por muy largas que sean las jor-
nadas de trabajo.

Este motor dispone de un carter
que almacena 19 litros de aceite que
precisa ser cambiado cada 500 horas
de trabajo. Estos amplios intervalos
de cambio se logran gracias a la dis-
posicion de un refrigerador del aceite
del motor, el cual contribuye a man-
tener al motor en una temperatura
adecuada a pesar de las inclemencias
exteriores.

Ademas del aceite del motor, el
gasoéleo del retorno de las bombas in-
yectoras también es refrigerado antes
de su regreso al depdsito: de este mo-
do, aunque tengamos poco combusti-
ble, éste no aumentard su temperatu-
ra y por tanto no disminuira el rendi-
miento del motor en ningin caso,
porque el combustible entrard en las
bombas inyectoras a una temperatura
adecuada en cualquier circunstancia.

agrorécnica

El sistema de refrigeracion del
motor es por agua, con vaso de expan-
sion separado del radiador del motor y
que permite comprobar niveles y relle-
nar facilmente. El ventilador es de co-
nexion variable en funcién de la tem-
peratura del liquido de refrigeracion
(dotado de embrague viscoso).

En cuanto al sistema eléctrico, el
alternador con que cuenta el motor,
permite aportar una intensidad de 95
A'y opcionalmente [20 A.

El nivel de ruidos que emite el
motor en el interior de la cabina es de
74.0 dB(A) a régimen nominal en
ambos modelos, lo que permite indi-
car que se trata de una cifra reducida.

@ TRANSMISION

Caja de cambios

Este conjunto es en el que ambos
tractores difieren considerablemente,
hasta el punto de que se puede decir
sin temor a cometer un error, que lo
inico que tienen en comun las trasmi-
siones de estos modelos es su fabri-
cante, la conocida marca alemana ZF.

Comenzaremos describiendo la
transmision del Agrotron 165, que
consta de un cambio de 6 grupos sin-
cronizados y 4 velocidades bajo carga

TRANSMISION
TTV 1160

Engranaje planatario
con 4 gamas
Engranaje reversible |

hidrdutico

Unidad hidrostdtica con circulto cerrado

©ON eNGTaze & presién

Embrague de discos miitipies an bafo de
sceite del accionamiento dal eje dslantero

dentro de cada grupo. Este cambio,
asi descrito, se complementa con un
inversor de marcha electrohidréaulico.
Todo ello nos aporta un total de 24 +
24 velocidades. El conjunto de gamas
y velocidades bajo carga se accionan
con una sola palanca de cambios en el
lado derecho del operario. Como se
puede comprobar, este cambio es sen-
cillo de manejar y a la vez econdmi-
co, robusto y duradero.

Por el contrario, si deseamos un
cambio novedoso, sofisticado y ¢6-
modo pero que a la vez nos aporte
garantias de durabilidad, el cambio
disenado por ZF que instala la serie
TTV puede ser el que nos aporte lo
que buscamos. En esencia y de forma
resumida y concisa, la transmision
del TTV 1160 se caracteriza por ]os
siguientes aspectos:

* Se trata de una transmision sin ga-
mas ni velocidades que manejar. El
operario tan solo ha de manejar un
Joystick llamado PowerComV y/o el
acelerador para lograr variar la ve-
locidad de avance del tractor de 0 a
40 km/h. Cuenta ademas con el in-
versor electrohidraulico habitual
para el cambio de sentido de avan-
ce, que estd dispuesto al lado iz-
quierdo bajo la columna del volante
y en el propio joystick.

Acclonamiento de fas bombas pars el
sistema hidriulico, pare ¢i aceite para
engransies y pars |a dirscelon Embrague de discos
maltipies en baho de acsite
de |a toma de fuerza trasera

Olterencial trasaro

on circulto cerrade

Mayo 2004



TRANSMISION |
' AGROTRON 165

Trapsmigién
priacipal de 6
velocidadas

« Internamente, el tractor cuenta para
la transmisién del movimiento del
motor a las ruedas con una rama
mecdnica mediante planetarios que
aporta 4 gamas de velocidad y una
rama hidrostatica formada por un
conjunto bomba-motor hidraulicos.
La bomba hidrdulica tiene una ci-
lindrada médxima de 40 cm' y es de
caudal (cilindrada) variable y ade-
mds reversible. Esto hace que, se-
gun las circunstancias de cada mo-
mento, la bomba envie cantidades
de aceite y en sentidos diferentes al
motor hidraulico, de tal modo que
al unirse ambas ramas mecdnica €
hidrdulica en la transmisién, pode-
mos conseguir diferentes velocida-
des de avance, de 0 a 40 km/h y to-
do gestionado electrénicamente (la
gama engranada y el caudal envia-
do por la bomba).

Con el disefio de este tipo de trans-
misién, una parte de la potencia que
llega a las ruedas procede de la ra-
ma hidrostética, es decir, del con-
junto bomba-motor anteriormente
descrito. Por el propio diseno de es-
ta caja, el porcentaje de potencia hi-
drdulica que llega a las ruedas es
variable de 0 a 30%, por tanto, la
maxima potencia hidrdulica que en-
viard el conjunto bomba-motor no
es elevado, y por tanto no se reduce
el rendimiento de esta transmision
frente a otras de tipo exclusivamen-
te mecanico.

Se logra un aumento del confort de
conduccién enorme, y ademds se
consigue con esta transmisién que
el tractor trabaje siempre en el pun-

MAaYo 2004

Freno himedo de larga duracién |

Embragoe principal |
__ himedo do Jarga duracidn |

Embragus de in doble traceiée |

to de maxima eficiencia para la ve-
locidad establecida por el operario.

* La transmision de los TTV, al dis-
poner de regulaciones electronicas
complejas para su gestion interna,
también permite ser manejada de
diferentes formas por el operario. A
modo de resumen y para que sirva
al menos para hacerse una ligera
idea de las posibilidades que esta
transmision puede aportar, se indica
a continuacion los modos de mane-
jo que permite:

ElI TTV utiliza una
transmision sin
escalones del tipo
‘planetario sumador’,
cuya rama
hidrostatica
transmite entre el 0 y
el 30% de la potencia
del motor

1. Modo PTO. Se debe de utilizar
cuando se dé mds importancia a man-
tener constante el régimen de giro del
motor (trabajos con maquinaria que
se acciona por toma de fuerza, por
ejemplo). En este caso, el operario
indica al tractor el régimen de giro
deseado y un maximo de velocidad

prueba de campo N

de avance (ésta dltima con ¢l
Joystick). Mientras se mantenga ¢n
esa situacion, el acelerador solo ac-
tuard como variador de la velocidad
de avance, y no variard cn ningun ca-
so el régimen de giro del motor. En
este contexto, si pisamos el acelera-
dor a tope, ¢l motor s¢c mantendrd
constante y la velocidad que sc al-
canzara sera la indicada previamente
como maxima con el joystick. Por el
contrario, si dejamos el acelerador
sin pisar, el motor seguird con su ré-
gimen pero ¢l tractor se dctiene com-
pletamente.

2. Modo AUTO. Aqui le indica-
mos al tractor una velocidad de avan-
ce descada y un régimen del motor
determinado. En este modo el tractor
alcanza la velocidad indicada al régi-
men del motor también senalado. Si
le faltara potencia para conseguir la
velocidad indicada con ese régimen
del motor, se acclerara por encima de
dicho régimen para alcanzar la velo-
cidad preestablecida. En esta situa-
cion el acelerador sigue actuando co-
mo variador de velocidad de avance
pero sin que cambie el régimen de gi-
ro del motor. Si en lugar de llevar ¢l
acelerador a tope lo ponemos en una
posicion intermedia, la velocidad que
alcanzard el tractor serd menor de la
preestablecida.

3. Modo MANUAL. Nosotros
marcamos el régimen de giro del mo-
tor con el acelerador y la velocidad
de avance en cada momento con ¢l
jovstick, adaptandose el tractor a las
circunstancias que le marquemos cn
cada momento si es que la potencia
del motor se lo permitc.

Todo esto estd dispuesto median-
te potencidémetros que permilen si-
tuaciones intermedias, pero que en
esencia se puede comprobar que csta
transmision ofrece multiples posibili-
dades para hacer més ficil y comodo
el trabajo del agricultor.

La transmision del TTV 1160 se
encuentra sobre un cérter con 90 li-
tros de aceite hidriulico que se debe
cambiar cada 1 000 horas de trabajo.

agrorécnica
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Toma de fuerza

Las tomas de fuerza traseras, tan-
to del Agrotron 165 como del TTV
1160 cuentan con 4 velocidades de
giro (540, 540E, 1000 y 1000E
rev/min).

El régimen del motor preciso pa-
ra alcanzar cada una de las velocida-
des de la toma de fuerza anterior-
mente indicadas, junto con la toma
de fuerza delantera opcional se ad-
juntan en Ja Tabla 3.

agrorécnica

TaBLA 3. REGIMEN DEL MOTOR (rev/min) PARA CADA VELOCIDAD DE TOMA DE FUERZA

Modelo Velocidad tdf
Agrotron TTV 1160 2024 1647

1656 no comprob.

Agrotron 165 2200 | 1600

[ 220 | 1600 | 2130

La conexién de la toma de fuerza
es mediante un pulsador eléctrico
que acciona un embrague multidisco
en bafio de aceite cuya conexion se
realiza de forma gradual.

Estos tractores llevan en Jos guar-
dabarros traseros un pulsador adicio-
nal a los ya presentes del elevador hi-
dréulico, que se encargaria de la co-
nexién de Ja toma de fuerza trasera.

La toma de fuerza delantera es
opcional en ambos modelos y es
igualmente de conexién electrohi-
dréulica, a través de un embrague hu-
medo y con una sola relacién de
transmision que permite alcanzar un
régimen de giro estdndar de 1 000
rev/min.

SISTEMA
HIDRAULICO

Bombas hidraulicas

La bomba principal del sistema
hidrdulico de ambos modelos es una
bomba de caudal variable que alcan-
za una cifra maxima de 120 L/min y
una presién de 200 bar. El circuito hi-
drdulico principal es de centro cerra-
do, tipo load-sensing que permite
adaptarse a la demanda de caudal de
cada apero una vez alcanzada la pre-
sién maxima.

Esta bomba principal atiende a
las vdlvulas de los servicios externos
y al elevador tripuntal trasero (y de-
lantero si opcionalmente se instala-
ra).

Ademas de esta bomba principal,
el sistema hidrdulico de los dos mo-
delos que estamos analizando cuenta
con otro circuito hidréulico comple-
mentarios de centro abierto con una
bomba de engranjes (y por tanto de
caudal fijo para cada régimen de giro

del motor), que ofrece 42 L/min y
presién maxima de 180 bar, utilizada
para atender a la direccion hidraulica.

Valvulas para servicios
externos

Ambos modelos pueden llevar
hasta cuatro valvulas dobles en posi-
cién trasera para los servicios exter-
nos. Estas valvulas dobles cuentan
con cuatro posiciones (avance, retro-
ceso, posicién neutra y posicidén de
flotacién). Cada valvula dispone de
un control de caudal por separado,
que permite limitar la cantidad maxi-
ma de aceite a enviar. Todas las val-
vulas pueden ser conectadas bajo
presion, lo que facilita la conexion de
los acoples rdapidos porque en mu-
chas ocasiones mantienen una pre-
sion residual y resulta dificultoso
proceder a su conexion si no se cuen-
ta con valvulas de este tipo.

Ademads de estas valvulas, existe
una conexion directa desde la bomba
hidrdulica axial para aperos que de-
manden aceite de forma continuada y
en grandes caudales con su propio
sistema de regulacién. Este sistema
se denomina comercialmente Power-
Beyond y resulta muy interesante pa-
ra los casos citados, ya que se produ-
cen menores pérdidas en el sistema
hidraulico del tractor y, por tanto, el
aceite se calienta menos.

Las diferencias entre ambos mo-
delos aparecen con la regulacion
electronica de las vélvulas en el TTV
1160. EI TTV cuenta, para todas sus
véalvulas, con una regulacion electrd-
nica del caudal mediante potencid-
metros. Junto con esta regulacion del
caudal en todas las vdlvulas, también
se puede controlar el tiempo de ac-
tuacion de las mismas en dos de ellas
mediante temporizadores electréni-
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cos. Estos permiten un accionamien-
to puntual (mientras esté pulsado el
interruptor), accionamiento durante
un determinado periodo de tiempo o
bien accionamiento permanente. Es-
tas dos valvulas que cuentan con re-
gulador del tiempo de actuacion, son
accionadas desde el joystick del trac-
tor (PowerComV). El resto de vdlvu-
las se accionan mediante una palanca
electrohidraulica situada al pie del ci-
tado joystick.

Por dltimo, resulta interesante se-
nalar que las valvulas exteriores tra-
seras cuentan con un recogedor del
aceite que se sale del sistema al aco-
plar y desacoplar aperos. Un pequeno
detalle que ya llevan bastantes mode-
los y que aporta una pequena nota
ecolégica y de buen gusto, que en al-
gunos paises se valora mucho, aun-
que en otros no se le da importancia.

Elevador hidraulico

El enganche tripuntal trasero de
los dos modelos analizados es de ca-
tegoria II/III. La fuerza de elevacion
del enganche tripuntal trasero alcan-
za en ambos modelos los 9 200 kg en
las rétulas de los brazos inferiores
del enganche tripuntal. El enganche
tripuntal delantero opcional llega a
desarrollar una fuerza de elevacién
maxima de 4 000 kg en las condicio-
nes descritas anteriormente.

Variacion de la capacidad de elevacion
en el enganche tripuntal.

MAaYo 2004

Tomas
hidraulicas para
servicios
externos.

La regulacién del elevador en es-
tos tractores estd gobernada mediante
dispositivos electrénicos que contro-
lan la posicién en altura del mismo,
el tiro que realiza el tractor en cada
momento, la sensibilidad de la reac-
cion ante las variaciones del esfuerzo
realizado, etc. Ademas de estas regu-
laciones ya estandarizadas, los mode-
los analizados pueden contar opcio-
nalmente de regulacién del patina-
miento en el elevador siempre y
cuando se instale un radar que con-
trole la velocidad de avance real de
los mismos.

Los mandos que ha de manejar el
operario para trabajar con este eleva-
dor en el Agrotron 165 MK3 se redu-
cen, una vez preseleccionada la posi-
cién o los diferentes controles, a un
interruptor para ascenso-descenso que

Fuerza de elevacidn (kp)

prueba de campo IR

se sitda en la consola lateral derecha.
En el TTV 1160, al regular los difc-
rentes controles del elevador, como
son el potenciémetro de control de
posicion, el de tiro, la velocidad de
descenso, la altura mdxima al elevar
el apero y el porcentaje maximo de
patinamiento (si opcionalmente tene-
mos radar), tendremos que actuar so-
bre un pulsador doble situado cn el
Jjovstick con que cuenta este modelo
y que agrupa, Como estamos COmpro-
bando, multitud de funciones.

A la hora de desplazarnos por ca-
rretera con algin apero enganchado,
el elevador cuenta con una funcion
de amortiguacion que se activa auto-
maticamente para reducir los movi-
mientos que transmiten los aperos
pesados al tractor cuando se circula a
gran velocidad y que obliga a que es-
tos desplazamientos tengan que scr
mads lentos si no disponemos de esta
caracteristica.

Por dltimo, y como ya es habitual
en casi todas las marcas, los modelos
analizados cuentan con pulsadores
eléctricos en los guardabarros trase-
ros que permiten elevar o descender
los brazos inferiores desde la parte
trasera y que facilitan el enganche de
los aperos.

Elevacidn por encima dal suelo (mm)

== Ajusie minimo de l2 barra slevadora
Ajuste méximo de |a barra elevadora

agrosécnica
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i PUENTE TRASERO

Los frenos son de accionamiento
hidraulico servoasistidos, actuando
sobre unos discos en bafio de aceite.
Al accionar los pedales de freno se
envia presiéon hidraulica a la cone-
xion de freno de remolque.

El bloqueo se realiza a través de
un pulsador eléctrico que bloquea
conjuntamente los diferenciales del
puente delantero y del trasero. Este
bloqueo se realiza mediante la opre-
sion de un paquete de discos en bafio
de aceite en el diferencial de cada
puente.

El bloqueo de diferenciales pue-
de ser permanente o bien se puede
gestionar para que de forma automa-
tica se conecte y desconecte cuando
concurran una serie de circunstancias
que se describen a continuacién:

» Cuando el dngulo de giro de las rue-
das delanteras supere los [5°%, se
produce la desconexion. Al reducir
por debajo de esta cifra dicho angu-
lo, la conexi6n se realiza de nuevo.

* Al superar los 10 km/h de velocidad
de avance. se desconecta el bloqueo
de diferenciales, recuperdndose el
bloqueo al reducir la velocidad por
debajo de esta cifra.

M PUENTE DELANTERO

El eje delantero de estos modelos
es ZF. El dngulo de giro maximo que
alcanza es de 52°. Los reductores fi-
nales cuentan con tres satélites y el

bloqueo del diferencial se conecta
conjuntamente con el trasero utili-
zando un sistema multidisco en bafio
de aceite para fijar el diferencial de-
lantero.

El bloqueo de los
diferenciales
delantero y trasero se
puede gestionar de
manera automatica
en funcion del angulo
de giro en las ruedas
delanteras y de la
velocidad de avance

El eje delantero se ofrece en dos
versiones en el modelo Agrotron
165:

* Eje estdndar rigido.

* Eje dotado de sistema de suspen-
si6n hidrdulica. El recorrido del eje
delantero en la vertical alcanza los
90 mm gracias a la accién de dos ci-
lindros hidraulicos y con ello se
consigue una reduccion notable de
las vibraciones y movimientos a los
que se ve sometido el operario. El
sistema de suspension de este eje

puede ser activado o desactivado
facilmente mediante un pulsador en
el puesto de conduccion.

En el Agrotron 165, al accionar el
pedal de los frenos, el eje que accio-
na al eje delantero dispone de un dis-
co en seco con dos pastillas que actda
sobre el mismo frenando a las ruedas
de este eje con eficacia.

En el caso del TTV, que no cuen-
te con esta opcién de eje delantero
con freno de disco propio, al accionar
los frenos del eje trasero, o el freno
de mano, se conecta la doble traccion
para mejorar la eficacia de la frenada.

En el TTV 1160, el eje delantero
estd dotado de suspensién, lo que
combinado con su sistema de amorti-
guacién de cabina que mds tarde cita-
remos, aporta unos niveles de confort
muy elevados.

La conexién de la doble traccién
en este eje puede realizarse de forma
permanente o bien de forma automa-
tica, de tal modo que en esta tltima
modalidad se conectard o desconec-
tard segin unos parametros que a
continuacion indicamos:

* Al superar un dngulo de giro de 25°
en las ruedas delanteras, la doble
traccion se desconecta, retornando
a la modalidad de conexidn una vez
que este dngulo se reduzca a menos
de 25°

» Si la velocidad de avance supera los
15 km/h la doble traccion se desco-
nectard igualmente, conectdndose
automdticamente de nuevo al redu-
cir la velocidad de avance por deba-
jo de esos 15 km/h.

Detalle de eje delantero con el enganche y
la toma de fuerza frontales.
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M CABINA

La cabina de estos dos modelos
resulta muy cémoda y cuenta en am-
bos casos con los elementos de con-
fort adecuados para lograr un buen
ambiente de trabajo, como son aire
acondicionado, calefaccién, cémodo
asiento de multiples regulaciones con
suspension neumadtica, cristales oscu-
ros y bajo nivel de ruidos.

Se trata de cabinas amplias, con
posibilidad de asiento auxiliar y una
correcta visién en cualquier dngulo.
Los pilares frontales son utilizados
para conducir tanto a la toma de aire
de admisién del motor como para el
escape del mismo, de tal modo que
quedan ocultos tras ellos a favor de
una mejor vision para el operario.

La visién nocturna es muy buena
gracias a los 11 faros de labor en la
parte delantera (4 en la parte frontal
de la cabina y 7 en la parte frontal del
capot) y 4 en la parte trasera (todos
en la parte trasera de la cabina).

Las puertas laterales para el acce-
so a la cabina no tienen marco meté-
lico (lo que facilita su manejo y su
cierre), son muy amplias y permiten
una buena sujecién al ascender por
los peldanos habilitados para tal fin.

Ya en el interior, aparecen las di-
ferencias entre los modelos sobre los
que se hicieron las pruebas:

* Los mandos principales en el Agro-
tron 165 estdn situados en una con-
sola a la derecha del operario, ex-
cepto el mando del inversor de mar-
cha que se sittia en el lado izquierdo
de la columna de la direccion, bajo
el volante, lo que permite su accio-
namiento con la mano izquierda. La
mano derecha es la encargada de
manejar los mandos de esta consola
junto con la palanca de cambios en
la que se accionan las gamas y velo-
cidades bajo carga.

El TTV 1160 cuenta con un inver-
sor de marcha en el lado izquierdo
de la columna de la direccidn, al
igual que el modelo anterior. En el
lado derecho cuenta también con

MaAaYO 2004

miltiples controles (los del eleva-
dor, toma de fuerza, etc.) en una es-
pecie de consola. No obstante, en el
apoyabrazos derecho cuenta con el
Joystick que tanto hemos citado y
que aglutina todas las funciones que
con mds frecuencia utiliza el opera-
rio, por lo que éste no precisa ape-
nas desviar la atencién a otros luga-
res que no sean los diferentes con-
troles que ofrece este brazo. Esto
supone una comodidad anadida que
se nota a lo largo de faenas prolon-
gadas.
En cuanto a la informacién dis-
ponible en el panel frontal, se combi-
na la informacién digital con la ana-

légica, siendo muy rédpida su inter-
pretacién. Junto al panel frontal,
ambos modelos cuentan con una pe-
quefia pantalla digital en el pilar de-
recho de la cabina que ofrece infor-
macion sobre la transmisidn y veloci-
dad de avance.

Hay que sefalar que la cabina del
TTV 1160 cuenta con suspension
neumdtica con regulacién de la altu-
ra, manteniendo ésta independiente-
mente del peso del operario. Este sis-
tema, junto con la inclusién del eje
delantero con suspension, aporta un
confort destacable, como ya se ha in-
dicado anteriormente.

El aire que entra al interior del
habitdculo lo hace a través de unos

prueba de campo IR

Cabina espaciosa
con alta visibilidad,
equipada con
asiento auxiliar.

filtros eficaces. La circulacion del
aire por la cabina se realiza median-
te multitud de toberas repartidas por
toda la cabina, con lo que sc consi-
gue un ambiente homogéneo en to-
da ella. Esto resulta interesantc
puesto que algunas cabinas unica-
mente aportan aire por un solo sitio
y ello conduce a que los pies estén a
una temperatura diferente de las
manos o de la cabeza y ese efecto
resulta desagradable.

Por dltimo y no menos importan-
te, las conexiones en cabina disponi-
bles responden al sistema de comuni-
caciones Can Bus, que facilita ¢l in-
tercambio de informacién y reducen
cableado.

agroiécnica
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C;\RACTERiSTICAS Técmc;s DEL AcRoTRON 165 MK3 v peL TTV 1160

Pot. nom. ECE R24 (CV/KW) 163 /120 154/ 113
Cilindr. (L) /n®cil. / Turbo 7146/6/ Turbo interc. 714676/ Turbo interc.
Par méx. (Nm)/rev. min. motor | 755/1100 615/1400
g Reserva de par (%) 45 30
=| Consumo espec.min. (g/kWh) 209
Refrigeracion Agua Agua
Capacidad refrigerante (L)
Capacidad carter (L) 19 19
- Capacidad depdsito comb. (L) 310 310
J:\ Velocidades bajo carga (n?) 4 Transmisién CVT
(aja de cambios (n° veloc.) i 24+ 24 Transmision CVT
% Blogueo puentes trasero | Discos eln’ bafio de”alceite Discos e.n' bafio dg ficeite
y delantero Gestion conexion Gestion conexion
= desconexion automatica desconexion automatica
Aceite hidrdulico (L) 90
L Intervalo de cambio (h) 1000 1000
u Toma de fuerza trasera 540/540E/1 000/1 00CE 540/5408/1 000/1 000E
S| Régimen del motor 2 200/1 600/2 200/1 600 2 024/1 647/2 036/1 656
1 Tipo de eje (n® estrias) 6/21 6/21
M Enganche tripuntal Categoria Iy Il Acople répido Categoria 1y Iil Acople répido
Regulacion elevador Electronica (tiro, posicidn, Electrénica (tiro, posicidn,
é hidraulico deslizamiento opc.) deslizamiento opc.)
.:-é Caudal mdx. bomba (I/min) 120442 120444
Z| Presion de trabajo (bar) 200 200
Fuerza elev. méx. rotulas (kg) 9200 9200
L Distribuidores extemos Hasta 4 + Power Beyond Hasta 4 + Power Beyond
Angulo de giro/Didmetro giro (m) 520/ - 52215125
| Discos en bafio de aceite Discos en bario de aceite
Canexion doble traccion ' Gestion conexion Gestion conexion
desconexion automatica desconexion automatica
Neumiticos Delanteros 540/65R28 540/65 R28
Traseros 650/ 65 R38 650/ 65 R38
] Altura total (mm) 2997 2975
Longitud total s/contrap. (mm) 4757 4730
Separacion ejes (mm) 2767 2767
w| Anchos de via delantera (mm) 1900 1900
é Anchos de via trasera (mm) 1854 1850
Peso sin lastre delantero (kg) | 2010 2195
E Peso sin lastre trasero (kq) | 3960 4330
= Peso total sin lastre (kg) 5970 6525
Peso max. eje delantero (kg) 4700 4700
Peso méx. eje trasero (kg) 8600 8 000
Peso méaximo autorizado (kg) 10000 10500

VAl agroiécnica

CURVAS CARACTERISTICAS DEL MOTOR
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Transmision del tractor Deutz Agrotron 165 MK3
Velocidad de avance (gama Normal) a 2 300 rev/min del motor
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ParTE I1

Ensayos realizados en laboratorio y en campo

En este informe se resumen los
ensayos realizados en el periodo fe-
brero-marzo de 2004 en la localidad
madrilefa de Brunete, sobre unas
parcelas situadas a la altura del km
38 de la carretera M-600, en direc-
cion hacia Sevilla la Nueva y perte-
necientes a los agricultores Aquilino
Cabrera y Manuel Cal-
der6n, asi como las prue-
bas de traccion en pista
de hormigdn realizadas
en las instalaciones de la
Estaciéon de Mecdnica
Agricola del MAPA.

El suelo de las par-
celas se caracteriza co-
mo arenoso con abun-
dantes finos, con limite
liquido de 21 en superfi-
cie y entre 29 y 36 a 25
cm de profundidad. El Ii-
mite pldstico, por su par-
te, resulta ser de 17 en
superficie y 18-21 a la
misma profundidad, lo
que significa un indice

agroiécnica

de plasticidad de 4 en la zona super-
ficial y de 10-15 en profundidad. El
aumento de la plasticidad del terreno
con la profundidad se puso de mani-
fiesto durante el trabajo. Hay que re-
saltar que en las parcelas de esta zona
agricola se mezclan capas de terreno
ligero con otras muy arcillosas

San Martin de
Valdeiglesias

Se puede considerar que el estado
del suelo después de las abundantes
[luvias producidas durante el invier-
no estaba en condiciones adecuadas
para la arada con vertedera, por lo
que esta labor es la que se debe con-
siderar como referencia en las prue-
bas. También se utilizaron otros ape-
ros (chisel y grada ligera), aunque se
consideraba que el estado del suelo
no era el adecuado para ellos.

En el momento de los ensayos la
humedad del suelo en superficie va-
ria entre zonas, con un 7-10% y otras
con valores préximos al 20%, en una
zona de vaguada. En profundidad os-
cilaba entre el 15-20% en todas las
zonas.

Respecto a la resistencia a la pe-
netracion, su valor, cuantificado co-
mo Indice de Cono (CI) medido has-
ta 15 cm de profundidad, se mantuvo
entre 400 y 800 kPa, correspondiente
este dltimo valor a la zona de huella.
Los valores son coherentes con el
contenido de humedad de presentaba
la parcela. En las zonas de vaguada el
Indice de cono se apro-
xima a 400 kPa, mien-
tras que en el resto o0s-
cila entre 600-700 kPa.

Brunete l
Q Madrid (M-501)
M-600
Poste
madera MI?HI.CI
casets
N 40" 22 57.6
-~ km 38 W03 59 584
camine |

Sevilla la Nueva

Ubicacion exacta de la
parcela de pruebas.
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EQUIPAMIENTO DE
LOS TRACTORES
ENSAYADOS

Los tractores utilizados en las
pruebas de campo fueron los indica-
dos en fa Tabla 4.

Durante las pruebas, el tractor
ensayado fue manejado por los inte-
grantes del equipo de la Universidad
Politécnica de Madrid, siendo el con-
ductor del mismo el Ing. Agr. Juan
Maria Marugdn. El apoyo técnico lo
realiz6 Same Deutz-Fahr Ibérica.

Las mayores diferencias entre los
modelos evaluados son debidas a la
transmision, aunque también hay que
destacar que el modelo con transmi-
siéon sin escalones (Agrotron TTV
1160) dispone de suspensién primaria
en el eje delantero, mientras que su
motor, de idéntica cilindrada, ha sido
regulado para conseguir una curva de
potencia mas plana (la potencia maxi-
ma se mantiene en un intervalo de ré-
gimen amplio), aunque se pierda algo
de potencia maxima. En ambos casos

TaBLA

prueba de campo N

4

Etiqueta homologacion e1*74/150*0146 £1°74/150°0145
N? Identificacin 80622124 80956157
BF6M_1013_EC BF6M103_F
Mot bl -
. CE 1267 N 00896266
T7229L
2092201
Transmision 090 5(1)3 gg?;gom N" 4510 2093009061
— N’ Fabricante: 9.0443 7485 KY
N® de serie; 411027 N° de serie: 441049
‘ Tipo : AS-2045 ino: AS-
Eie delantero Tipo: AS-2045
| NEZF. 4475-006-052 N" ZF; 4475-006-037
Suspendido

se utilizan motores con similares ca-
racteristicas dimensionales, de 6 ci-
lindros turboalimentados, con regula-
cion electrénica y una cilindrada de
7 146 cm*.

El consumo horario del motor,
ensayado en el freno dinamométrico
de la EMA, regulado segin se apre-
cia en el modelo TTV 1160, es 6 L/h
menor en el intervalo entre el 80 y el
100% de régimen nominal, que el
modelo 165 MK3 (se pasa de 40 a 34
litros/hora) en los puntos de mdxima

potencia correspondicntes. En este
mismo intervalo de velocidades de
funcionamiento, el consumo especi-
fico en g/kWh pasa de 290 a 277, lo
gue significa una mayor eficiencia
del motor regulado para el TTV
1160, cuantificable en 13 g/kWh: di-
ferencia que se debe dc¢ poner de ma-
nifiesto en las pruebas de campo.

Los tractores utilizados cran nue-
vos, aunque pueden considerarse co-
mo suficientemente rodados y en buc-
nas condiciones de funcionamiento.

MAYO 2004
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TABLA
Delantera 3570 3230 Se utilizaron
Masa (kg) Trasera 3970 3510 =
Tota 7530 6740 neumaticos idénticos

Inicialmente se recibieron Jlos
tractores en las condiciones de masas
de referencia descritas en la Tabla 5.

Se considerd necesario aumentar
el lastre, de manera que ambos alcan-
zaran la misma masa total, para lo
que se lastr con agua las ruedas del
eje trasera del Agrotron 165 MK3,
por considerar esta forma de lastrado
la que habitualmente hacen los usua-
rios, aunque la distribucién de masas
sobre los ejes pasara del 48%, como
porcentaje en el eje delantero, al
41%, mientras que en el Agrotron
TTV 1160 el reparto era, en las con-
diciones de recepcién, del 47.5%,
que se mantuvo durante los ensayos.

En consecuencia, durante las
pruebas las condiciones fueron las
indicadas en la Tabla 6.

Los neumdticos utilizados en am-
bos modelos fueron idénticos, y las di-
mensiones de los mismos y las presio-
nes de trabajo se indican en la Tabla 7.

Para calcular el anticipo de las rue-
das del eje delantero se hizo circular a
los tractores por un camino estabiliza-
do, sucesivamente con la doble trac-
cién conectada (para calcular la rela-
cién mecénica -RM- entre eje delante-
ro y trasero) y desconectada (para
calcular la relacién de circunferencias
de rodadura -RR- y los radios dindmi-
cos de las ruedas delantera y trasera).

TaBLA B
Delantera 3600 3280
Masa (kg) Trasera 3990 4690
Total 7580 7970
- 8 contrapesos de 40 kg + Soporte delantero (330 kg)
Contrapesos + Soporte intermedio (330 kg)
Traseros no
Agua en las Delanteras no
Ruedas Traseras no i
Via (m) 1.935 1.900
Batalla (m) 2.77 2.76

agrotécnica

en los dos tractores
evaluados

En un recorrido de 10 vueltas de
cada rueda, en condiciones de simple
y de doble traccidn, se obtuvieron los
valores recogidos en la Tabla 8.

El valor de comprobacion obteni-
do para las Relaciones Mecdnicas
coincide, dentro de las tolerancias de
medida, con los datos técnicos del
tractor suministrados por el fabrican-
te. El ‘adelanto’ de las ruedas del eje
delantero se puede calcular como:
RM/RR.

Con lo cual, los adelantos calcu-
lados (tomando como referencia las
circunferencias de rodadura de los
neumdticos en simple traccion y la
RM medida directamente para cada
tractor) estdn sefalados en la Tabla 9.

Lo que indica que los anticipos
obtenidos son légicos para suelos
mas bien secos como Jos que se dan
en las condiciones medias espafiolas,
aunque sorprende algo el bajo antici-
po obtenido en el 1160 TTV.
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NEUMATICOS Y
LASTRE

Asimismo, analizando las caracte-
risticas del tractor de pruebas, toman-
do 160 CV de potencia de referencia
en el motor y 8 000 kg de masa, in-
cluido lastres y agua en las ruedas tra-
seras, se puede calcular la velocidad
‘critica’ por debajo de la cual necesita-
ria lastre complementario.

Velocidad critica [km/h] =
potencia [CV] x efic., x 270/
(coef.,q X 1.00 X masa [kg])

Considerando que se utilizaria el
75% de la potencia de referencia y se
haria trabajar el tractor sobre rastrojo
con un coeficiente de adherencia de

TaBLa 7
. ) CONTINENTAL
'\['fe‘f;?ﬁ;'f;; — Contract AGTOT 480770 R 26 140 A8
Presidn inflado (bar) 1.2 bar
- » CONTINENTAL
Neumit Marcacid
?fg;’gs — Contract AC7OT 580/70 R 38 155 AB
Presién inflado (bar) 1.1 bar

TABLA 8

Agrotron 1160 TTV

Doble fraceidn 5509 m 4213m RM =1.307
Simple traceion 5510m 4227m RR =1.303
Radios reales rr=0874 1p=0.671 rp+rr=0683

Agrotron 165 MK3

Doble traccion 54,93 m 467m RM =1.318
Simple traceion 54.60 m 42.02m RR =1.299
Radios reales rr=0879 rp = 0.686 fp+1r=0780
TaBLA 9
AGROTRON 1160 TTV 1307 1003
AGROTRON 165 MK3 | 1318 1014

MAYO 2004
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0.6, la velocidad critica correspon-
diente serfa:

Velocidad critica = 120 [CV] x 0.9
X 270/ (0.6 x 1.00 x 8000 [kg]) =
6.08 km/h

lo cual indica que se encucntra sufi-
cientemente lastrado incluso para tra-
bajos lentos, como el arado de verte-
dera, teniendo en cuenta que el apero
induciria una carga complemenlaria
cercana a los [ 000 kg.
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Neumaticos estandar

Los neumaticos utilizados debe-
rian de soportar, a la presién de infla-
do correspondiente a los trabajos de
campo, un 30% mads de la masa de re-
ferencia del tractor, de los cuales el
80% estaria sobre el eje trasero y un
50% en el delantero.

Tomando como masa de referen-
cia 8000 kg (aproximadamente la
del tractor con lastres metdlicos pero
sin agua en las ruedas), las cargas
que tendrian que soportar las ruedas
serian las mostradas en la Tabla 10.

Sobre el catdlogo de Continental,
que es el tipo de neumatico utilizado
en los tractores de prueba, se encuen-
tra, para los neumdticos utilizados,

TasLa 10

Delantero (kg) 50%

4000 2250

Trasero (kg) | 80%

| 6400 | 3200

las capacidades de carga (kg) indica-
das en la Tabla 11 en funcién de la
velocidad y de la presién de inflado.
Esto indica que las dimensiones
las ruedas traseras elegidas por el fa-
bricante son apropiadas para trabajar
con 3 365 kg, infladas a una presién
de 1.0 bar, incluso con velocidad de
30 km/h. En el caso de trabajar a me-
nos de 10 km/h admitiria una carga
de unos 700 kg mds, equivalente a la
de un arado suspendido en el caso de

TasLA 11

NEUMATICOS DELANTEROS

CoNTINENTAL GONTRACT
AC70T 480/70 R 28 140 A8

NEUMATICOS TRASERODS

CONTINENTAL CONTRACT
AC70T 580/70 R 38 155 A8

mo | 2150 | 06

1
1820 1 850 2370 0.8
2000 2140 2590 1.0
2170 2320 2820 12
2260 242 2930 14

]
2 350 2510 3050 16
Circunferencia de rodadura = 4 206 mm

2720 3310 0.6
2 860 3 060 3715 0.8
3145 3365 4090 1.0
3410 3 650 4435 12
3 660 3915 4755 14
3875 4145 5040 1.6
Circunferencia de rodadura = 5 442 mm

agro:écnica

que toda su carga gravitara sobre el
eje trasero (sin rueda de apoyo)

Sobre las ruedas delanteras pue-
den utilizar la presién de inflado de
1.2 bar, ya quede esta manera admi-
ten una carga de 2 320 kg a 30 km/h
y hasta 2 820 a 10 km/h.

Comparando los valores de la cir-
cunferencia de rodadura indicados
por el fabricante del neumatico, que
son respectivamente de 4206 vy
5442 mm, con los calculados como
promedio de los medidos sobre 10
vueltas de las ruedas delanteras y tra-
seras con la doble traccidon desconec-
tada (4 200 y 5460 mm — Agrotron
165 MK3), medidos en camino esta-
bilizado, para calcular el anticipo del
eje delantero y las condiciones de pa-
tinamiento nulo, se puede apreciar
que los neumadticos se encuentran a la
presién adecuada para la carga que
gravita sobre ellos, ya que las dife-
rencias con respecto de los valores
tedricos se encuentran muy por deba-
jo del 0.5%.

Antes de realizar los ensayos se procedio
al pesado de los tractores.
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= PARCELA DE PRUEBAS

Para los ensayos se utilizo una
parcela plana, sebre la que se corté
una besang de 200 m de longitud;
al trabajar sicmpre en recorridos
de ida y vuelta se compensavian las
ligeras diférencias_de givel gue se

‘presentaban entre los 'L-klre!po.f..d!v {

Ias parcelas. s

Para la caracterizacién del suelo
sobre toda la parcela se tomaron
muestras de tierra para su posterior
identificacién y para la medida de la
humedad en estufa realizada en labo-
ratorio. La consistencia del terreno se
caracterizd por medio de un penetro-
metro de cono.

Como se indic6 anteriormente, se
trataba de un suelo arenoso con
abundantes finos, cuya resistencia a
la penetracion aumentaba con la pro-
fundidad hasta llegar a una capa en-
durecida situada entre 25 y 30 cm de
la superficie, por lo que se decidid
trabajar a profundidades maximas
entre 20 y 25 cm, seglin la costumbre
de la zona.

La consistencia del suelo se mi-
dié por medio de un penetrémetro de
cono, marca Farnell, con punta de 0.2
cm’ de seccion. Expresada la dureza
del suelo por medio de la resistencia
a la penetracién se obtuvieron valo-
res que oscilan entre 800 y 1500
kPa, con valores puntuales proximos
a los 3 000 kPa. El valor de la dureza
del terreno en sus primeros 15 cm
(Indice de Cono) variaba entre los
400 kPa en las zonas més blandas, y
los 800 kPa en las mds duras.

Las Figuras 1 y 2 indican la evo-
lucién de la resistencia del perfil re-
presentativa del estado del suelo en
la parcela.
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BN prueba de campo

La humedad del suelo en superfi-
cie se mantuvo entre el 7 y el 19%,
en funcion de la zona considerada,
mientras que en profundidad oscilaba
entre el 16y el 20%.

El surco guia se marcé mediante
jalones espaciados 50 m para que pu-
dieran servir de referencia en el tra-
bajo, realizando las determinaciones
de profundidad y de anchura de la-
bor, asi como de patinamiento, tanto
en los recorridos de ida como de
vuelta.

El consumo de combustible se
realizaria de manera independiente,
incluyendo los recorridos en ambos
sentidos, considerando que debian de
ser diferentes por la ligera pendiente
de la parcela en la direccion de traba-
jo.

Esto permitirta referir los resulta-
dos de capacidad de trabajo maximo
y de consumo de combustible a las
condiciones de parcelas con 200 m
de besana para las diferentes condi-
ciones de funcionamiento impuestas
a la trasmision, especialmente intere-
sante para valorar el funcionamiento
de la gestion del conjunto motor
transmision en el Agrotron TTV
1160, en el que la transmisién sin es-
calones se ajusta a la demanda del
usuario, pero también a la variacion
que exige el trabajo de campo.

Posteriormente, a partir del tiem-
po medio en las vueltas correspon-
dientes a todos los recorridos y los
consumos de combustibles que se
producen en las vueltas, se puede lle-
gar a ofrecer la capacidad de trabajo
real y el consumo de combustible co-
rrespondiente en una parcela tipo.

Entre los aperos disponibles, se
utilizaron un arado de vertederas
Kverneland, modelo ES 80, penta-
surco reversible, subsolador Kever-
neland de 13 brazos CLC (sin rodi-
llo) y una grada ligera Galucho, mo-
delo GEO DISC, serie GD 400 A,
para poner de manifiesto las posibili-
dades de estos tractores en unas con-
diciones de suelos dificiles en los que
se mezclan arcilla y arena.
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prueba de campo

INSTRUMENTACION
UTILIZADA

Dado que uno de los objetivos
prioritarios de estos ensayos era el de
analizar el comportamiento de una
transmision sin escalones, se planifi-
caron los ensayos utilizando instru-
mentacion electrénica de alta preci-
sién. Se colocaron, ademds del radar
para la medida de la velocidad real,
captadores de impulsos en las ruedas
de los ejes delantero y trasero para
determinar en cada momento la velo-
cidad tedrica de avance, calculdndose
el patinamiento, tanto delantero co-
mo trasero, por diferencias respecto a
la velocidad real.

El registro de estas magnitudes se
realizaba, cada segundo, con un or-

Ficura 3

GRAFICO DE LOS REGISTROS RECOGIDOS DURANTE UN RECORRIDO

Agrotron 1160 TTV. Arado 2. IDA
ECO-270 (1 800 rev/min). 9.5 km/h
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B prueba de campo

La instrumentacidn utilizada durante la prueba permitio registrar de manera
continua los resultados del ensayo.

denador portatil situado sobre el trac- DETALLES DE MONTAJE DE LA INSTRUMENTACION
tor de prueba. Asimismo se incorporé T -
un *caudalimetro’ con totalizador que FiGura 4 . ESQUEMA CAUDALIMETRO SOLEX
permitia medir con precision de mili- n B sALDA DEL GASOLEO
litro los consumos correspondlex_ites depbsito Qs BBl RETORNG DEL GASOLEO
a cada recorrido, lo cual hace posible
valorar las prestaciones del tractor en =% [C=7] CAUDAL SUMA
diferentes relaciones del cambio de Qs B TRAMO INACTIVO
una manera rapida y precisa, asi co- t |
mo lectura directa en cabina del con- | 8 )
sumo instantaneo. ' > > 9o

En el montaje se elimind el retor- % — @
no de gasdleo al depdsito para que - I i
las lecturas se correspondieran con lo : =_LL
consumido realmente por el motor, cétisdor o ﬁl
sin que se produjera un aumento sen- ———
sible de la temperatura del gaséleo caudalimetro tac o yaces ——
que alimenta el motor. | SOLEX

Se trabajaba en recorridos de ida | ‘ g%i —Dbomba de inyeccién
y vuelta, midiendo el tiempo corres- |
pondiente a cada recorrido y a la | @
vuelta en los cabeceros, utilizando un
cronémetro digital, lo cual serviria EF 1.- DE BOMBA DE INYECCION AL CONTADOR
para contrastar los datos registrados 2.- SALIDA DE GASES

3.- DEL CONTADOR A LA BOMBA DE COMBUSTIBLE

en el ordenador, a la vez que se con- 4.- DEL DEPOSITO AL CONTADOR
trolaban las profundidades y las an- Gréfico: JUAN MARIN

churas de trabajo en cada
pasada.

En las figuras adjun-
tas se presenta algunos
detalles del montaje de
los captadores sobre el
tractor y de la instru-
mentacion en su conjun-
to, asi como un registro
de salida correspondien-
te a un recorrido.
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VALORES MEDIOS CON ARADO PENTASURCO
KVERNELAND ES 80 - 1.85 m

S o

Recorrido de 200 + 200 metros (ida y vuelta)

B >

Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-270 (1 800 rev/min) - 7.0 km/h

Tiempo total 3.99 min Capacidad maxima | 1.11 ha/h
Anchura trabajada 3.7 m Consumo de gaséleo 20.6 L/ha
Superficie trabajada 0.074 ha Profundidad de trabajo 21.3 cm
Velocidad real 6.01 km/h Consumo especifico | 0.0013 | I/m’ tierra
Patinamiento 10.50 % [.3] mL/m’ tierra
Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-270 (1 800 rev/min) - 9.5 km/h
Tiempo total 3.08 min Capacidad maxima | 1.44 ha/h
Anchura trabajada 3.7 m Consumo de gasoleo 18.8 L/ha
Superficie trabajada 0.074 ha Profundidad de trabajo 220  |cm
Velocidad real 7.80 km/h Consumo especifico 0.0012 L/m* tierra
Patinamiento 9.75 % L5 mL/m’ tierra
Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-470 (1 600 rev/min) - 7.0 km/h
Tiempo total 3.68 min Capacidad maxima 1.21 ha/h
Anchura trabajada 3.7 m Consumo de gaséleo 16.0 | L/ha
Superficie trabajada 0.074 ha Profundidad de trabajo 22.3 cm
Velocidad real 6.53 km/h Consumo especifico 0.0010 L/m’ tierra
Patinamiento 7.10 % 0.6 mL/m' tierra
Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-470 (1 600 rev/min) - 8.0 km/h
Tiempo total 3.33 min Capacidad maxima 1.33 ha/h
Anchura trabajada 3.7 m Consumo de gaséleo 16.4 L/ha
Superficie trabajada 0.074 ha Profundidad de trabajo 22.2 cm
Velocidad real 7.21 km/h Consumo especifico 0.0010 L/m’ tierra
Patinamiento 7.95 % [0 mbL/m’ tierra
Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-70 (2 000 rev/min) - 8.0 km/h
Tiempo total 3.33 min Capacidad méaxima 133 Thash
Anchura trabajada 3.7 m Consumo de gaséleo 18.1 L/ha
Superficie trabajada 0.074 ha Profundidad de trabajo | 23.0 cm
Velocidad real 7.20 km/h Consumo especifico 0.0011 L/m?® tierra
Patinamiento 8.30 % 1.07 mL/m’ tierra
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B prueba de campo

ARADA CON
VERTEDERA

Para realizar esta prueba se utilizo
un arado Kverneland de 5 cuerpos (re-
versible), ES 80, del tipo ‘Vario’.
Aunque se trata de un arado de anchu-
ra variable, que podria permitir traba-
jar con anchura de corte por cuerpo de
hasta 20 pulgadas, dado que se queria

agroiécnica

mantener una profundidad de trabajo
de menos de 25 cm, dadas las caracte-
risticas de estos suelos, se opté por
ajustarlo para una anchura de 37.5 cm,
lo que ofrece una anchura de trabajo
del apero de 1.85 m. Este arado se en-
gancharia sucesivamente en los dos
modelos de tractores, obteniéndose
los resultados medios en cada trayecto
que se presentan en los cuadros de la
pdgina anterior.

La planificacién de las pruebas se
realiz6 de manera algo diferente a lo
que suele ser tradicional. Al tratarse
del ensayo de un tractor como el
Agrotron 1160 TTV con una transmi-
sion sin escalones, se podia elegir la
velocidad de avance, por lo que, en
principio se fijaron como limites in-
ferior y superior los de 7.0 y 9.5
km/h. Aunque se pudo apreciar en las
pruebas previas que la potencia dis-
ponible permitia trabajar mas depri-
sa, se considerd que no era adecuado
desde el punto de vista agronémico y
de seguridad trabajar a mas de 9.5
km/h con un arado de vertedera.

Por otra parte, junto con la veloci-
dad tedrica de avance se pude fijar el
régimen del motor a partir del cual el
miniordenador controla la gestion el
conjunto del motor y la transmision.
A este respecto, el manual del opera-
dor recomienda ajustar el régimen
inicial del motor a 1600 rev/min
(ECO-470: 470 rev/min por debajo
del régimen nominal) para obtener el
menor consumo de combustible com-
patible con la velocidad de operacion
y el esfuerzo de traccidn.
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CAPACIDADES MAXIMAS DE TRABAJO Y CONSUMOS ESPECIFICOS DE COMBUSTIBLE EN
LAS DIFERENTES CONDICIONES DE PRUEBA

Tractor Deutz Agrotron 1160 TTV - arado

FIGURA 5
Whah W UM
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Control CVT - velocidad teorica (km/h)

Esta recomendacién es conse-
cuencia de la actuacién del regulador
electrénico que controla la inyeccion,
ya que se encarga de acelerar el motor
cuando lo considera necesario (sumi-
nistrando mayor potencia), mante-
niendo el régimen més bajo (menor
consumo de combustible) cuando las
condiciones de trabajo lo permiten.

. Los mejores
resultados se
obtienen cuando el
motor funciona a
bajo régimen (1 600
rev/min) manteniendo
la velocidad
establecida

En el caso de ajustar el régimen
inicial de funcionamiento del motor a
un valor mas alto (1 800 rev/min-
ECO 270 6 2000 rev/min-ECO 70),
como habitualmente se hace en los
tractores con la caja de cambio con
escalones, el sistema de control elec-
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470-7.0

470-8.0 70-8.0

trénico lo admite sin problemas, pero
el consumo de combustible no estaria
optimizado, ya que no se aprovecha
el funcionamiento del motor a bajo
régimen que hace posible una trans-
mision del tipo CVT.

Para validar estas recomendacio-
nes del fabricante se hizo trabajar su-
cesivamente el tractor Agrotron 1160
TTV en las siguientes condiciones:

*« ECO-270 para 7.0 y 9.5 km/h
* ECO-470 para 7.0 y 8.0 km/h
* ECO-70 para 8 km/h

De los resultados obtenidos en
cada caso, se observa que, con el
control ECO-270 (1 800 rev/min) al
subir de 7.0 a 9.5 km/h de velocidad
tedrica de referencia se produce un
incremento de la capacidad de traba-
Jo méxima, ya que se pasa de .1
ha/h a 1.44 ha/h, a la vez que se redu-
ce el consumo especifico de combus-

prueba de campo IR

tible (de 1.31 a L.15 mililitros/metro
cibico de tierra movida), lo que pro-
bablemente se debe a una reduccion
del patinamiento como consecuencia
de una condicién mas favorable del
suelo en este ultimo recorrido, ya que
en ambos casos se mantiene la pro-
fundidad de trabajo sobre 21-22 c¢m.

Repitiendo la operacion con el
control en la posicion ECO-470
(1 600 rev/min), se aprecia una nota-
ble reduccién del consumo de com-
bustible que pasa a 16 1./ha para 22.3
cm de profundidad media, con 7
km/h de velocidad de refercncia y a
16.4 para 22.2 c¢m de profundidad
media con 8 km/h. Logicamente tra-
bajando mas deprisa se llega a una
capacidad de 1.33 ha/h (sin contar
vueltas en cabeceros)

Por ultimo, repitiendo la opera-
cién con el control en la posicion
ECO-70 (2 000 rev/min) y 8 km/h de
velocidad tedrica de avance se consi-
gue una capacidad de trabajo maxi-
ma (sin vueltas) de 1.33 ha/h, similar
a la obtenida en la posicion ECO-
470, aunque en estas condiciones el
consumo especifico de combustible
ha aumentado en un 7%.

En el conjunto de los ensayos sc
observa que el patinamiento de las
ruedas traseras se mantiene, en valo-
res medios, entre el 7 y el 10%, mien-
tras que en las ruedas delanteras siem-
pre aparece una unidad porcentual de
mads, como consecuencia del anticipo
en la velocidad de giro de este eje.
Durante todas las pruebas sc utiliza-
ron tanto la doble tracciéon conectada
como el bloqueo del diferencial.
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VALORES MEDIOS CON ARADO PENTASURCO
KVERNELAND ES 80 - 1.85 m

o >

-

Recorrido de 200 + 200 metros (ida y vuelta)

Deutz Agrotron 165 MK3 — Relacion cambio H2; 1 800 rev/min — regulador electronico

Tiempo total

4.33

Anchura trabajada

3.7

Superficie trabajada

0.074

Velocidad real

5.55

Patinamiento

15.50

Deutz Agrotron 165 MK3 — Relacion cambio $2; 1 800 rev/min — regulador electrénico

| Tiempo total

3.60

' Anchura trabajada

3.7

Superficie trabajada

0.074

Velocidad real

6.67

Patinamiento

11.32

Deutz Agrotron 165 MK3 — Relacion cambio M3; 1 700 rev/min — regulador electrénico

Tiempo total

3.35

Anchura trabajada

3.7

Superficie trabajada

0.074

Velocidad real

717

min Capacidad maxima
m Consumo de gaséleo
ha Profundidad de trabajo
km/h Consumo especifico
0/0

min Capacidad maxima
m Consumo de gaséleo
ha Profundidad de trabajo
km/h Consumo especifico
D/()

Patinamiento

9.10

En las pruebas realizadas con es-
te mismo apero sobre el tractor Agro-
tron 165 MK3, los valores obtenidos

se resumen en el cuadro y
grafico adjuntos.

Con este tractor se utili-
zan las relaciones del cam-
bio H2 y S2 ajustando en es-
tos casos el régimen de fun-
cionamiento del motor a
1 800 rev/min, y la M3 con
régimen ajustado a 1 700
rev/min.

Como era de esperar, al
bajar el régimen el motor y
utilizando una marcha mas
larga, al disponer el tractor
de potencia suficiente, se ob-
tiene una mejora en las pres-

ﬁ agrorécnica

taciones: 1.33 ha/h de capacidad de
trabajo méxima (sin vueltas en los
cabeceros) con un consumo de 19.3

min Capacidad maxima
m Consumo de gaséleo
ha Profundidad de trabajo
km/h Consumo especifico
%

1.03 ha/h
22.2 L/ha
25.8 cm
0.0012 L/m’® tierra
mbL/m’' tierra
123 | hash
23.6 L/ha
26.4 cm
0.0012 L/m’ tierra
mbL/m' tierra |
1.33 | ha/h
19.3 L/ha
24.6 cm
0.0011 L/m’ tierra
f mbL/m' Lerra

[/ha para una profundidad de trabajo
media de 24.6 cm, lo que equivale a
1.06 mililitros de gaséleo por cada

metro cuibico de tierra movi-
da.

Si se comparan estos re-
sultados con los obtenidos
con el Agrotron 1160 TTV
se observan que son equiva-
lentes a los conseguidos en
las condiciones ECO-70,
mientras que si se establece
la comparacién con la situa-
cién ECO-470, el 1160 TTV
se beneficia de una reduc-
cién del consumo especifico
del 6% con idéntica capaci-
dad de trabajo que el Agro-
tron 165 MK3.
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Capacidades mdximas de trabajo
y consumos especificos de combusti-
ble en las diferentes condiciones de
prueba

Con independencia de otras ven-
tajas derivadas de las facilidades de
manejo que ofrecen los tractores con
transmision CVT esta reduccion del
consumo del 6%, manteniendo la
productividad, es significativa, sobre
todo considerando que los motores
que utilizan estos tractores se carac-
terizan por un bajo consumo especi-
fico, y que el motor del Agrotron
1160 TTV ya cumple los limites de
control de emisiones en su ‘fase II°,
establecido por las Directivas CE.

Por otra parte, considerando una
parcela de una hectdrea de superficie
con 200 m de longitud arada, sobre la
que se trabaje en recorridos de ida y
vuelta con un arado reversible de
1.85 m de anchura real, se necesita-
ran 27 recorridos. El tiempo medio
registrado durante los ensayos para
las vueltas en los cabeceros fue de 20
segundos, con un consumo de 60 mL
de gasdleo por vuelta.

En estas condiciones, las capaci-
dades reales de trabajo y los consu-
mos para la parcela de | ha, de 200 m
de longitud trabajada en recorridos

FiGura 6

Tractor Deutz Agrotron 165 - Vertedera

.. W hah B ml/m!

prueba de campo I

Capacidad - Consumo

H2-1 800

S2-1 800

M3-1 700

Relacion cambio - régimen motor

de ida y vuelta con arado reversible
de 1.85 de anchura serian: la eficien-
cia en parcela, considerando 2 vuel-
tas en cabeceros para cada ida y vuel-
ta, seria de 0.83, lo que llevaria a una
capacidad efectiva de usuario de }.11
ha/h. El consumo de combustible au-
mentarfa a razén de 120 mL por cada
recorrido de ida y vuelta (aproxima-
damente el 9%), lo que llevaria a un
aumento del consumo hasta 18.0
L./ha para una profundidad media de
trabajo de 22.2 cm, valores bajos pa-
ra un suelo complicado de trabajar
como el de la parcela de prueba.

Los consumos de

combustible con el

Agrotron 165 MK3
resultan superiores a
los del 1160 TTV con
idéntica capacidad de

trabajo




B prueba de campo

TRABAJO CON CHISEL
Y CON GRADA
LIGERA

Para el chisel

Aunque las condiciones de traba-
jo no eran las apropiadas para traba-
jar con un chisel, ya que las zonas ba-
jas de la parcela se encontraban exce-
sivamente himedas para un apero
con estas caracteristicas, se realiza-
ron diferentes pruebas para valorar el
comportamiento de los tractores con
este tipo de apero.

Se utilizo un chisel Kverneland
modelo CLC, de 13 brazos, con sepa-
raciones de 56 cm sobre la misma fi-
la, y una anchura de trabajo efectiva
de 3.70 m. Los resultados aparecen
en los cuadros adjuntos.

VALORES MEDIOS CON CHISEL KVERNELAND CLC - 3.70 m

oE >

Y

Tiempo total
Anchura trabajada
Superficie trabajada
Velocidad real
Patinamiento

Tiempo total
Anchura trabajada
Superficie trabajada
Velocidad real
Patinamiento

Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-370 (1 700 rev/min) - 7.0 km/h - Cruise Control

Tiempo total
Anchura trabajada
Superficie trabajada
Velocidad real
Patinamiento

agro:zécnica

Recorrido de 140 + 140 metros (ida y vuelta)

Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-370 (1 700 rev/min) - 7.8 km/h

2.45 min Capacidad maxima 2.53 ha/h
7.4 m Consumo de gaséleo 10.8 L/ha
0.104 ha Profundidad de trabajo 19.3 cm
6.85 km/h Consumo especifico 0.0005 L/m? tierra
7.70 % 0,54 mL/m' tierra
Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-370 (1 700 rev/min) - 7.0 km/h
28.1 min Capacidad maxima 2.21 ha/h
7.4 m Consumo de gasoleo 13.1 L/ha
0.104 ha Profundidad de trabajo 21.5 cm
5.98 km/h Consumo especifico 0.0006 L/m’® tierra
7.95 % (.54 mL/m' lierra

2.70

7.4

0.104

6.33

11.60

min Capacidad maxima 2.30 ha/h

m Consumo de gaséleo 13.2 L/ha

ha Profundidad de trabajo 22.3 cm

km/h Consumo especifico 0.0006 L/m? tierra
% 057 mL/m’ tierra
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CAPACIDADES MAXIMAS DE TRABAJO Y CONSUMOS ESPECIFICOS
DE COMBUSTIBLE EN LAS DIFERENTES CONDICIONES DE PRUEBA

Figura 7

Tractor Deutz Agrotron 1160 TTV - chisel/grada

Bhah B m/m’ =
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Chisel 01 Chisel 02

Chisel 03

Como mas significativo cabe
destacar la eficacia de la suspension
primaria del eje delantero para esta-
bilizar el chisel trabajando en un sue-
lo en condiciones de humedad muy
alta para este tipo de apero, que no
tenia montado el rulo limitador de
profundidad.

P
[

& &

" Baylque destacar la
eficiencia de la
suspension primaria
del eje delantero para
estabilizar el chisel
sin rulo limitador de
profundidad |

L ray

y

Como era de esperar los consu-
mos se reducen con respecto a lo que
se obtenia con la vertedera, a la vez
que aumenta la capacidad de trabajo
al ser un apero més ancho y disponer
el tractor de potencia suficiente, aun-
que la calidad de la labor no es opti-
ma, ya que el suelo se encontraba en
unas condiciones inadecuadas para
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este tipo de labor. No aparecen dife-
rencias significativas entre las alter-
nativas de trabajo evaluadas, segiin
se puede observar en el grafico ad-
junto, y no se hicieron pruebas com-
plementarias por considerar que no
se daban en el suelo las condiciones
para este tipo de labor.

Al enganchar este apero en el
Agrotron 165 MK3, sin suspension
primaria en el eje delantero, resultaba
mds dificil estabilizar el conjunto
tractor apero en unas condiciones de
suelo desfavorable para este tipo de
labor, por lo que no se continuo la

__.-*—5-\'-
17
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prueba con este modelo de tractor, ya
que dificilmente se obtendria valores
comparables con el otro modelo de
tractor ya evaluado.

Para la grada

La grada ligera utilizada, Galucho
GEO Disc - GD 400 A, con 32 discos
de 20 pulgadas en dos pafios, 250 mm
de separacién entre discos, y rodillo
jaula posterior, con masa total de
2 100 kg, esta disefada para incorpo-
rar el rastrojo y preparar el lecho de
siembra, por lo que la situacion de la
parcela de pruebas no era la mas ade-
cuada para su trabajo, ya quc ¢n la zo-
na arada con vertedera el suelo estaba
demasiado hlimedo para trabajar con
grada; por otra parte, los 65 kg por
disco de 510 mm de didmetro no pue-
den considerarse suficientes para el
laboreo primario en este suelo. A pe-
sar de ello, se decidid hacerla trabajar
directamente sobre el rastrojo, para
evaluar su comportamiento.

La informacion suministrada por
el fabricante de la grada indica que
este modelo de 4 metros es adecuado
para tractores entre 120 y 140 CV de
potencia, a la vez que informa de que
se puede trabajar con ella a velocida-
des entre 10y 15 km/h.

Utilizando al tractor Agrotron

1160 TTV se eligieron dos condicio-

agrorécnica H
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nes de funcionamiento sobre la base
de ECO-370 (1700 rev/min): 9.6 y
12 km/h, para las que se obtuvieron
los resultados que aparecen en el
cuadro adjunto.

De estos hay que destacar que se
trata de una grada de poca anchura de
trabajo para la potencia disponible,
ya que el tractor se desplazaba muy
desahogado, con un consumo méaxi-
mo de 24.1 L/ha 11.25 km/h de velo-
cidad real y que el patinamiento me-
dio s6lo llegaba al 5%.

En las condiciones de la prueba la
capacidad maxima de trabajo llega a
las 4.50 ha/h, con un consumo de 5.4
L/ha, auque la profundidad media de
trabajo sélo era de 11.2 cm. Hay que
insistir que no se trata de una grada pe-
sada, y que su disefio con discos inde-
pendientes con su propio sistema de
regulacion y de profundidad se adapta-
ria mejor a un suelo previamente la-
brado, pulverizando los terrones sin
hacerlos subir a la superficie, por lo
que dejamos para otra ocasion su eva-
luacién en condiciones apropiadas.

Trabajo sobre rastrojo
con grada Galucho
GD 400 A.

VALORES MEDIOS CON GRADA GALUCHO GEO DISC - GD 400 A - 4.0 |

o >

R

Recorrido de 200 + 200 metros (ida y vuelta)

Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-370 (1 700 rev/min) — 9.6 km/h

Tiempo total 2.61 min Capacidad maxima 3.68 ha/h
Anchura trabajada 8.0 m Consumo de gaséleo 5.7 L/ha
Superficie trabajada 0.160 ha Profundidad de trabajo 9.5 cm :
Velocidad real 9.2 km/h Consumo especifico 0.0004 L/m’ tierra
Patinamiento 4.5 % a8 mL/m’ lierra

Deutz Agrotron TTV 1160 ECO-370 (1 700 rev/min) — 12.0 km/h

Tiempo total 2.13 min Capacidad maxima 4.50 ha/h
Anchura trabajada 8.0 m Consumo de gaséleo 5.4 L/ha
Superficie trabajada 0.160 ha Profundidad de trabajo 11.2 cm
Velocidad real 11.25 km/h Consumo especifico 0.0003 L/m? tierra
Patinamiento 5.0 % 0.3 mL/m’ tierra
MAYO 2004
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PRUEBAS DE
TRACCION EN PISTA
DE HORMIGON

Al tratarse el Deutz Agrotron
1160 TTV de un tractor con transmi-
sion sin escalones CVT, con el siste-
ma de planetario sumador, se consi-
derd interesante realizar unas pruebas
de traccidn en pista, utilizando el mo-
derno freno dinamométrico de la Es-

MAYO 2004

tacion de Mecdnica Agricola, para in-
tentar detectar si los cambios entre
los bloques de transmision tenian al-
guna influencia sobre las prestacio-
nes del tractor.

Para esto se obligaba al tractor a
mantener una velocidad de avance fi-
jada en determinados niveles en los
que se consideraba que se debia de
producir el cambio de gama, calcula-
dos a partir de] estudio de los engra-

prueba de campo R

Medida de la potencia a la barra con ¢l
carro dinamometrico de la Estaciin de
Mecdnica Agricola.

najes de la transmision, y se iba au-
mentando progresivamente la carga
para alcanzar la potencia mdxima en
esas condiciones de trabajo, el esfuer-
zo limite de traccion y el patinamien-
to resultante. todo ello sobre pista de
hormigén de buena adherencia.

"lw 4
(i i

.~ |Conel 1160 TTV
se consiguen
prestaciones de 90
kW de potencia de
traccion en pista de
hormigon para 6.5
km/h de velocidad
real de avance

L

Los resultados de estos ensayos
para el Agrotron 1160 TTV se refle-
jan el grafico adjunto quc represen-
tan las potencias de traccion o poten-
cias a la barra con diferentes esfuer-
zos de traccién y velocidades reales
de avance.

Como se puede apreciar en este
grafico, se superan los 90 kW de po-
tencia de traccidn, en pista de hormi-
gdn, a partir de 6.5 km/h de veloci-
dad real de avance, en condiciones de
neumadticos nuevos (los codigos de
ensayo admiten un desgasle de los
neumaticos para aumentar la adhe-
rencia en pista de hormigon).

Asimismo se aprecia como los
valores médximos siguen una linea
que se mantiene equidistante de la de
potencia de 100 kW, lo que debe de
ser una caracteristica especifica de

agroécnica
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Los resultados de los
ensayos demostraron
las ventajas del eje
delantero suspendido
del 1160 TTV frente al
eje convencional del
165 MK3, ya que no
se producian saltos
en condiciones

extremas L'ff

Equipo de pruebas en la pista de [ =
hormigon de la EMA. Diagrama fuerza-velocidad - Agrotron TTV

las transmisiones sin escalones que le
permite utilizar Ja potencia maxima |
del motor a cualquier velocidad de ’
avance, asi como que se llegan a al-

canzar esfuerzos de tracciéon de 65

Velocidad real (km/h)

* PO £ Po-2 « P21 « P
kN. k Pa-1 Pe- 100 kW
. = P50 * 1 e k
Por otra parte, los resultados de
los ensayos pusieron de manifiesto ¥'""3% % @ % & T » ® o & & ®m ®
las ventajas del eje delantero suspen- Fuerza de tracclon (kN)

dido del Agrotron 1160 TTV, frente = — —
al eje convencional del 165 MK3, ya

que no se ]]egaba a producir saltos LAS CONDICIONES IMPUESTAS FUERON LAS SIGUIENTES:
(‘galope’), con la doble traccién co-
nectada, incluso cuando se llegaban a
los limites de traccion extrema. En

ninglin caso se llegaba a apreciar que Constante = P2-1 £CQ-470 1600 428
el cambio de gama tuviera influencia 40kN E’S: Egggg 1 ggg 2;2
sobre el comportamiento del tractor, Creciente ] EC0670 TI00 5y 9
ya que no se apr.e/c1aba pérdida dei po- fashs it PO-1: P02 EC0-470 1600 6y9
tencia de tracciéon y se mantenia la admitido P3-1 ECO-270 1800 6y9

velocidad de avance.

agrorécnica MAYO 2004




M CONCLUSIONES

El manejo del sistema de gestion
del conjunto motor cambio en el
Agrotron 1160 TTV resulta sencillo,
por lo que cualquier conductor nor-
mal se adapta con rapidez para poder
sacarle el maximo rendimiento al
tractor.

En el trabajo con vertedera se
aprecia que el pentasurco reversible
de Kverneland, ajustado para una an-
chura de 1.85 m y profundidad entre
22 y 24 cm, es arrastrado con facili-
dad por ambos tractores, por lo que
parece admisible que pudiera utili-
zarse en ellos arados de este tipo con
un cuerpo mas, en condiciones de
suelo similares a los de la parcela de
pruebas.

Se aprecia en la arada realizada
con el Agrotron 1160 TTV que la es-
trategia de gestion ECO-470, que fija
el régimen inicial del motor a 1600
rev/min, es la mds interesante. Pro-
porciona, a 8 km/h de velocidad de
referencia, una capacidad de trabajo
mdéxima de 1.33 ha/h, con un consu-
mo de 16.4 L/ha para una profundi-
dad media de trabajo de 22.2 cm.

Manteniendo esta estrategia de
conduccion, para una velocidad de
referencia de 7 km/h se reduce el
consumo de combustible hasta 16.0
L/h, siendo la capacidad maxima de
trabajo de 1.21 ha/h.

Como recomendacién para los
usuarios, hay que insistir en la conve-
niencia de utilizar como referencia
un régimen del motor bajo (1600
rev/min = ECO-470), frente al eleva-
do (2000 rev/min — ECO 70), ya que
en ambos casos se obtienen andlogas
prestaciones (1.33 ha/h), pero el con-
sumo de combustible con régimen
bajo es un 7% menor.

Comparando los anteriores resul-
tados con los obtenidos utilizando es-
te arado enganchado al Agrotron 165
MK3 se aprecian unas prestaciones
similares cuando se utiliza la relacién
del cambio M3 a 1700 rev/min (regu-
lador electrénico), pero el consumo
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Integrantes del equipo de Pruebas de Campo.

de combustible aumenta con respecto
al Agrotron 1160 TTV en un 6%.
Aplicando los datos obtenidos
durante las pruebas realizadas sobre
el Agrotron 1160 TTV en la condi-

Tomando como
referencia parcelas
de 1 ha, se obtienen

consumos de 18 L/ha
con arado de
vertedera, para
capacidad de trabajo
de 1.11 ha/h y

profundidad de 22 cm

ciéon ECO-470, para calcular las ca-
pacidades de trabajo reales en una
parcela de | ha, con 200 m de longi-
tud de besana y 50 de anchura, traba-
jando en recorridos de ida y vuelta
con arado reversible de 1.85 m de an-
chura, el consumo real seria de 18

L/ha, para una profundidad media de
21.5 — 22.5 cm, con una capacidad
real de trabajo de 1.11 ha/h.

En el trabajo realizado con chisel
Kverneland CLC de 13 brazos, en es-
ta parcela en la que el contenido de
humedad era elevado para este tipo
de apero, el Agrotron 1160 TTV, a
velocidades entre 6.0 y 6.5 km/h, pa-
ra una profundidad media de 22 cm,
se obtuvieron consumos de combus-
tible de 13.0a 13.5 L/ha.

La grada ligera Galucho GD 400
A, trabajando sobre rastrojo a una
profundidad media de 11.2 cm, en-
ganchada al Agrotron 1165 TTYV, per-
mitia una velocidad real de 11.25
km/h, con un consumo de combusti-
ble de 5.4 L/ha y una capacidad ma-
xima de trabajo de 4.5 ha/h.

En las pruebas de traccién reali-
zadas en la pista de hormigon de la
estacion de Mecidnica Agricola se pu-
so de manifiesto que el Agrotron
1160 TTV podia conseguir 90 kW de
potencia de traccidn a partir del mo-
mento en que la velocidad real de
avance supera los 6.5 km/h, La sus-
pension del eje delantero permitié en
todo momento alcanzar el maximo
esfuerzo de traccién sobre la pista
con la doble traccion conectada sin
que el tractor llegara a saltar.ll
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La nueva serie de fractores ME es la
evoluciéon de la conocida y cudlificada
serie M hacia una mayor comodidad
funcional en aras de la eficacia y una
mayor potencia. Entre sus novedades

!

técnicas mds importantes destacan el
inversor hidraulico a la izquierda del
volante, la palanca de cambios situada
en el lateral, fransmision (18+18)
y totalmente sincronizada y sistema de
== frenado hidraulico para el remolque.

——
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Tractores
muy especiales

ME8200DT/DTQ « ME9OOODT/®
86,7 CV 93,8 CV

KuBoTA SErvicios ESPANA, S.A.
Ctra. de la Fortuna, s/n ® 28044 Madrid ® Tel.: 91 508 64 42  Fax: 91 508 05 22
www.kubota-spain.com
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B punto de vista

ROTAC ION Y TRASLACION

—EL PERFECTO

urante los primeros dias de mayo se ha ce-
D lebrado en Brasil su feria agricola mas im-

portante, el AgriShow, una feria como las
que les gustaria tener en cada mercado a los que
comercializan maquinas agricolas, ya que, al igual
que en las antiguas ferias de ganado, la venta di-
recta es elevada, formalizdndose las operaciones
en la propia feria, que dispone en el mismo recinto
de las oficinas bancarias que se encargan de su fi-
nanciacion.

Pocos dias atras, en Argentina, Expochacra y
Feriagro se disputaban un mercado en crecimien-
to, aunque muy particular, ddndose la paradoja de
que mientras en todos los paises las ferias mas im-
portantes pasan de la periodicidad anual a la bie-
nal, aquf no solo se celebran todos los afos, sino
que ambas pretenden ser las que canalicen las ini-
ciativas del sector en la promocion de las ventas.
En consecuencia, los pequefios fabricantes, que
constituyen el grueso del mercado argentino, les
han vuelto la espalda y se orienta hacia otra nueva
feria, la AgroActiva, que se celebrard dentro de
pocos meses. De esta forma ya son tres.

De la visita a estas ferias, combinada con el
estudio de la situacién agricola de la region, se
pueden sacar algunas conclusiones, especialmente
valiosas para los que estdn interesados en este
mercado.

En primer lugar, hay que decir que la demanda
creciente del mercado mundial de la soja constitu-
ye en estos momentos el principal aliciente para
los agricultores de la region. La integracion de es-
te cultivo en los agrosistemas de Argentina y de
Brasil, como consecuencia de la optimizacién en
; ' - . siembra directa con soja resistente a glifosato,
HISEL SUSPENDIDO . ofrecfe una buena rentabilidad, lo que explica la
duplicacién de las ventas de maquinas agricolas
en el dltimo afio.

Pero hay que dejar claro, especialmente en el
caso de Argentina, que no se trata de un mercado
de reposicidn, sino de nuevos equipos que despla-
zan a rastras, cultivadores de campo y sembrado-
ras para suelos previamente preparados, por lo que

SANzy MORALES S.L.

FABRICA DE APEROS AGRICOLAS
Ctra. de Pegalajar, s/n - Apdo. Correos, 15

Fabrica y oficinas:
Tel. 953 3501 50 / 75 @ Fax 953 3502 25 MAYO 2004
MANCHA REAL (Jaén) ESPANA




A UNO Y OTRO LADO
DEL ATLANTICO

no parece que este incremento de las
ventas pueda ser sostenible a largo
plazo

Analizando el mercado argentino,
se pone claramente de manifiesto que
se trata de un mercado de sembrado-
ras y de pulverizadores, por el que
compiten numerosos fabricantes, méas
de 50 en el caso de las sembradoras,
con escasas diferencias en el producto
final, pero que ofrecen unas maquinas
muy fiables que pueden trabajar en el
afto las mismas horas que correspon-

nto critico de
los tractores
argentinos es la
escasez de su

sistema hidr,i,

den al total de vida dtil en las condi-
ciones de la agricultura ‘europea’. La-
mentablemente, esta oferta de maqui-
nas optimizadas para su situacién
productiva, dificilmente puede encon-
trar lugar, por su tamafio y especial-
mente por las anchuras de transporte,
fuera de la region.

Cuando se analiza el parque de
tractores que arrastra estas maquinas y
se compara con Jo que sucede en Eu-
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ropa, se pone de manifiesto una dife-
rencia abismal. Mientras al europeo le
suele ‘sobrar’ tractor por todos lados,
en funcién de las maquinas que arras-
tra, lo que hace que la potencia utili-
zada sea mucho menor que la disponi-
ble, para Argentina la sembradora se
elige en el limite de las posibilidades
del tractor, que debe de trabajar de
manera continua, y que, por otra par-
te, en la mayoria de los casos, tiene
muchos anos de antigiiedad y horas de
utilizacién.

Un punto critico de estos tractores
es la escasez del sistema hidraulico
que incorporan, algo habitual en esta
regién en la que siempre se ha asocia-
do sistema hidrdulico del tractor y ele-
vador tripuntal, por lo que la escasez
de potencia hidrdulica en servicios ex-
ternos (caudal y presion) para elevar
con rapidez el bastidor de las pesadas
sembradoras para la siembra directa,
y, todavia mds, para el accionamiento
de las turbinas de las sembradoras con
dosificador neumatico, que impone la
llegada de un maiz con calibres irre-
gulares, constituyen un freno al apro-
vechamiento de la tecnologfa de siem-
bra que ofrecen los fabricantes de la
regién.

Esta claro que en una agricultura
que se tiene que defender, sin ningin
tipo de apoyo, en el mercado mundial
de granos, las inversiones en equipo
mecdnico se estudian con la maxima
atencion, ya que el que se equivoca lo
pierde todo; no hay ayudas agricolas
que acudan en su auxilio.

Pero, por otra parte, se da una si-
tuacién curiosa: es dificil encontrar en
el mercado mundial de tractores mo-
delos apropiados para lo que demanda

este mercado; ‘arrastradores’, pesados
y sencillos, con més de 150 CV de po-
tencia y no sélo en los motores, con
un sistema hidrdulico que proporcione
al menos 100 L/min de caudal de
aceite, y fiables para poder trabajar a
plena potencia durante muchas horas
por aiio.

Las fdbricas europeas se especiali-
zan en los tractores polivalentes diri-
gidos a usuarios que casi nunca some-
ten a sus tractores al limite de sus po-
sibilidades. Las americanas se aproxi-
man mas, aunque en las gamas altas
se ‘pasan’ de especificaciones. En
consecuencia, los modelos antiguos
procedentes del mercado USA serian
los més interesantes, pero...

Puede que este sea un negocio que
a ninguno de los grandes le interese,
ya que, como decia uno de los directo-
res generales de una de las primeras
empresas europeas del sector, “Argen-
tina es un pais grande, pero su merca-
do de la maquinaria es pequenio”... El
caso de Brasil es muy diferente; en
otra ocasion habri que analizarlo.

Con un cordial saludo,l

agrotécnica
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B en mi opinion

uchas veces creo que exis-

ten varios mundos yuxta-

puestos que aunque corren
a la vez siguen sincronismos distin-
tos..., es como si viviéramos en diver-
sos planos astrales sin ser conscientes
de las distintas fases que experimentas
nuestras distintas realidades.

La politica nos juega una serie de
bazas, que nos obliga a hacer un ejer-
cicio de retrospeccién para asi poder
reasumir los cambios que nos provo-
can los factores que nos eran impensa-
bles y se desencadenan en un corto es-
pacio de tiempo.

En el pasado mes de marzo, una
serie de acontecimientos fatidicos e
imprevisibles por un lado y el desen-
lace previsibles de otros, trajo consigo
un cambio de gobierno, que —aunque
ahora digan algunos lo contrario— pi-
116 a la oposicién, por un lado, y al en-
tonces gobierno, por otro, con el paso
cambiado y sin respuestas preparadas
de manera rapida...  Vamos, como di-
ria el castizo: “Vaya marron, cole-
gas!”; pero la vida es asi y la politica
aun mas.

Unos y otros parecian que habian
aceptado los papeles, los de una victo-
ria en minoria y los de una oposicién
fortalecida, pero como la politica no
es una ciencia exacta, pasé lo que pa-
s y de esta forma los vencidos aun-
que hicieron todo tipo de declaracio-
nes en el plan de ‘coleguitas’ tomaron
de manera muy visceral su paso al
banco de la oposicion.

Desde el mismo instante del re-
cuento de votos han aceptado de muy
malos modos la realidad; poco se
acuerdan cuando por sélo apenas
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CUESTION ESPINOSA

300 000 votos le ganaron al actual
partido del poder las elecciones, y de
nuevo entre unos y otros han procura-
do elevar el tono de crispacion, cuan-
do si algo le sobra a Esparia, es eso,
crispacion.

Llegé el momento de la designa-
cién de ministros y, una vez mds, la
cartera de Agricultura daba la imagen
de ser una patata caliente a la que nin-
guno quisiera meterle mano... Como
siempre!.

Hasta que supimos de la eleccién
de la Sra. Espinosa para ocupar el vér-
tice del ‘caserén de Atocha’ y empe-
zamos a preocuparnos al revisar sus
antecedentes politicos-laborales, en
los que las palabras agricultura y pes-
ca, s6lo se veian referenciadas por su
actividad —destacada, eso es cierto—
en el puerto de Vigo..., aunque lo im-
portante es saber si estd respaldada
por buenos consejeros y personal de la
Administracién anterior de indudable
valia profesional; no quiero ni deseo
entrar también en la designacién del
Sr. Moraleda como Secretario y su an-
terior responsabilidad en la UPA, lo
realmente cierto es que el espacio de-
jado por el anterior ministro, conoce-
dor a ultranza del sector y de Bruse-
las, hace presagiar problemas de aco-
ple a nivel espafiol y de la Unién
Europea.

Y asi de esta manera, cuando el
cascar6n atin estaba pegado en salve
sea la parte, les toca negociar los te-
mas del algoddn, tabaco y aceite con
el Comisario ‘amigo de Espapa’, Sr,
Fischler, y es aqui donde debemos de
ser justos. Pase que son ‘unos mem-
brillos’ a la hora de vérselas con el
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austriaco, pero seamos justos, el tema
estaba ‘atado’ en parte por el anterior
ministro y la pregunta que deberiamos
hacernos, es: ;Se conto con el anterior
equipo para ponerse al dia? ;Si no es
asi, por que ese desplante airado de
decir no a todo, para después recoger
velas?... Son muchas las preguntas
que deberdn ser respondidas con la
verdad absoluta, no con las verdades
‘politicas’, y si es cierto, que no lo du-
do, lo comentado por el Sr. Moraleda,
durante el acto de celebracién del 75°

E Gal que el

terrorismo,
la agricultura es
una cuestion de

de la revista Agricultura, algo falla en
la comunicacién de temas fundamen-
tales que deberian ser tratados a nivel
de Estado, como es la agricultura y
pesca.

Démosles los collejazos pertinen-
tes cuando sean merecidos, no nos su-
memos al linchamiento de ciertos mal
llamados periodistas, que sin tener ni
pajolera idea de lo hablado ni de su
trascendencia, sirvan de voceros a
ciertos intereses esplireos que nada

tienen que ver con el tema en cues-
tion.

La agricultura es mucho mas de
los que se creen aquellos ajenos a
nuestro entorno, es el medio ambiente
natural, la proyecciéon de culturas y
costumbres, como es también el tron-
co social donde se proyectan otros
sectores productivos.

Obliguemos a nuestros politicos a
cesar en esa lucha de ‘galgos o poden-
cos’ cuando lo que nos jugamos no es
del PP ni del PSOE..., es mucho mas
que todo eso, Sres., es de toda Espaiia.

Por ello, seamos justos en nues-
tros juicios y démosle al Cesar lo que
es del César y a la Sra. Espinosa lo
que le corresponda, pero al menos...
otorguémosle a ella y a su equipo los
famosos 100 dias y luego juzguemos
y critiquemos, pero no antes de saber
la verdad de las cosas.ll

JULIAN MENDIETA
julianmendieta@ bh-editores.com

agrortécnica




-| -

B opinion externa

Téc. Esp. en Maquinaria Agrfcola

JUAN ARTIGAS

SECUENCIAS EN EL PROCESO
DE UNA VENTA

os que nos hemos formado en

los departamentos comerciales

del sector de la maquinaria
agricola conocemos las dificultades
que hemos tenido que superar, desde
nuestro inicio en la actividad. Los
miedos que nos invadian, simplemen-
te por el hecho de presentarnos ante
un posible cliente, desconocido, hasta
el momento del encuentro, en parte
provocados por la falta de costumbre
y por la necesidad de conocer sus pre-
ferencias, respecto a las maquinas que
de nuestra oferta.

De ahi que todos los tratados de
ventas hacen referencia a la necesidad
de aplicar, por parte del vendedor, un
sondeo habil, generalizando en princi-
pio, respecto a su trabajo, familia, ma-
quinaria que estd usando y cudl es la
mdquina objeto de sustitucidn, etc., pa-
ra pasar, en cuanto el cliente nos dé pie
a ello, al sondeo directo sobre aquellas
caracteristicas por las que tiene prefe-
rencia, teniendo sumo cuidado que
nuestras preguntas parezcan un interro-
gatorio. Este proceso nos permitird ex-
poner nuestros argumentos a favor de

las ventajas que obtendria, derivadas de
la adquisicién de nuestro producto.

A modo de ejemplo, me permito
presentar unas pautas, estructuradas
seguin un orden légico:

* Presentaci6n personal.

= Sondeo inicial.

» Sondeo directo.

» Exposicién de argumentos y venta-
jas derivadas.

» Respuestas de apoyo u objeciones.

» Preguntas de cierre.

Otro ejemplo seria ‘La venta en
cinco etapas’:
INTRODUCCION INICIAL

Presentacién y sondeo generaliza-
do.
CALIFICACION

Orientar al cliente , para que iden-
tifique sus necesidades.
PRESENTACION

Llegados a este punto, presentare-
mos nuestro producto, remarcando
aquellas caracteristicas que se ajusten
a sus necesidades.
DEMOSTRACION

Demostraremos que nuestro pro-
ducto es la mejor respuesta sus necesi-
dades.
CIERRE

Obtener Jla decisién de compra,
con preguntas de cierre:

Preguntas alternativas que impli-
quen la aceptacién del producto.

Preguntas secundarias que impli-
quen un ‘si’ como respuesta.l




Pensado para el mundo

Hemos disenado un tractor totalmente
renovado, potente y completo, pero
también comodo, fiable e idoneo para
las mas variadas aplicaciones. Un tractor
avanzado pero esencial, respetuoso de
los valores tradicionales de Landini pero
proyectado hacia el futuro.

El resultado esta ante sus ojos:

es Powerfarm, hecho para trabajar
siempre y en cualquier parte.

Disenado con pasién y fabricado con
esmero para que no pierda valor

con el tiempo.
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excepcional ergonom a
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| Director de FIMA y

FIMA Ganadera, Juan
José Vallado, recibié el
pasado viernes 21 de ma-
yo un sentido homenaje
que sirvi¢ para reconocer
sus méritos desarrollados
durante mds de cuarenta
afios de trabajo en la Feria
de Zaragoza.

Al acto asistieron dife-
rentes personalidades poli-
ticas, como el Consejero
de Agricultura y Alimenta-
ci6én del Gobierno de Ara-
gén, Gonzalo Arguilé,
amén de la Consejera de
Ciencia, Tecnologia y Uni-
versidad del Gobierno ara-
gonés y de la Alcaldesa de
Belchite —localidad natal
del homenajeado~, asi co-
mo de una nutrida repre-
sentacion de la industria
de la maquinaria agricola
y ganadera de nuestro pais,

Los participantes desta-
caron la gran humanidad
de homenajeado y su efi-
cacia por encima de los

afanes protagonistas. Su
nivel de relacion con los
expositores/clientes ha ido
mucho mas alld de lo me-
ramente profesional hasta

establecer relaciones de
auténtica amistad.

En su intervencién, Juan
José Vallado agradecid vi-
vamente a todos su asisten-
cia, tuvo un recuerdo para
los ‘pioneros’ de la feria,
pidi6 que una de las plazas
del recinto lleve el nombre
de ‘Las Fimas’ y destacé
emocionado su gran cariflo
por la institucién en la que
ha desarrollado toda su ac-
tividad profesional.

HOMENAJE A JUAN JOSE VALLADO, DIRECTOR
DE FIMA Y FIMA GANADERA

Los presidentes de las
Asociaciones ANSEMAT
y AGRAGEX, Manuel
Roig y Pedro Rifa, res-
pectivamente, represen-
tantes de la Universidad,
de los colectivos de inge-
nieros agronomos, medios
de comunicacién, sindica-
tos agrarios, exposito-
res... se sumaron al ho-
menaje que finalizé, co-
mo no podia ser de otra
manera dada la gran afi-
ciéon del homenajeado,
con un cuadro de jotas
que emociond a todos los
asistentes 'y particular-
mente al protagonista,

EL SECTOR FORRAJERO SE REUNE
EN LA CAPITAL ARAGONESA

| Congreso Anual de la

Confederacién Interna-
cional de la Industria del
Comercio de Pajas y Forra-
jes tendra lugar en Feria de
Zaragoza, los dias 3 y 4 de
junio. El encuentro, organi-
zado por la Asociacién In-
terprofesional de Forrajes
Espafioles (AIFE), serd
inaugurado por el Conseje-
ro de Agricultura del Go-
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bierno de Aragén, Gonzalo
Arguillé, y contard con la
presencia de representantes
de diversos paises de la
Unién Europea.

El programa incluye dos
Jjornadas con diversas mesas
redondas, dedicadas a anali-
zar tanto el estado del sec-
tor forrajero en la actuali-
dad como a realizar previ-
siones a futuro.

ZARAGOZA,
ESCENARIO DE LA
SEGUNDA EDICION DE
EXPOAGRAGEX

La experiencia surgié en
el afto 2002. Se trata de
una actividad de promo-
cién, organizada por la Aso-
ciacion Espafiola de Expor-
tadores de Maquinaria Agri-
cola y sus Componentes,
Sistemas de Riego, Equipa-
miento Ganadero y de Post-
Cosecha (AGRAGEX), ¢n
la cual se combina una Mi-
sién Inversa con una expo-
sicion de maquinaria de las
empresas asociadas.

A la primera edicién de
ExpoAGRAGEX, que se
celebré en Madrid, acudie-
ron 120 importadores y dis-
tribuidores de 40 paises, que
durante dos dias tuvicron la
oportunidad de conocer la
oferta espafiola del sector
agricola y ganadero. Esta
vez la cita es en Zaragoza,
los dias 11, 12 y 13 de junio,
en el Pabellon 2 del recinto
ferial, y se espera la presen-
cia de 150 invitados de 60
paises.

ENCUENTRO EN SILLEDA DE LOS
REPRESENTANTES DE FERIAS
EUROPEAS

Silleda acogio los dias 13
y 14 de mayo el en-
cuentro de los directores de
las ferias agricolas y gana-
deras europeas, entre ellas
varias espafolas, pertene-
cientes a la asociacién EU-
RASCO. La cita conté con
la presencia de la Unidn de
Ferias Internacionales y sir-

vi6 de marco a la Asamblea
Anual. En ésta, se aprobé el
presupuesto para el 2004 y
se designd como nuevo vi-
cepresidente a la represen-
tante polaca, a fin de esta-
blecer un nuevo vinculo
con los nuevos paises del
Este recientemente incor-
porados a la UE.
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urante muchos anos,

la medida de la po-
tencia de traccién de los
tractores en pista consti-
tuia la referencia obligada
para los modelos que se
convertian en las estrellas
del mercado. Tuvieron sus
origenes en el Estado de
Nebraska, cuando empie-
zan a difundirse el empleo
del tractor en la agricultu-
ra americana.

Los Coédigos de la OC-
DE los han mantenido du-
rante bastantes afios, dentro
del grupo de ensayos ‘obli-
gatorios’, aunque progresi-
vamente perdieron impor-
tancia, ya que la pista de
hormigén difiere bastante
del suelo agricola, y las
mayores tensiones a las

ENSAYOS DE TRACCION EN PISTA
DE HORMIGON

VUELVEN A COBRAR PROTAGONISMO AL
AUMENTAR LAS TRANSMISIONES SIN ESCALONES

que se somete el tractor en
este tipo de ensayos no son
significativas para valorar
la fiabilidad de unos pro-
ductos tan experimentados
como lo son los tractores
agricolas modernos.

Sin embargo, en los ulti-
mos tiempos, como conse-
cuencia del aumento de la
oferta de tractores con
transmision sin escalones
(CVT) este tipo de ensayos
vuelven a interesar, dada la
informacién que sobre el
comportamiento de las
transmisiones, y de sus las
estrategias de utilizacion,
pueden proporcionar.

Los principales labora-
torios de ensayo han acon-
dicionado sus frenos dina-
mométricos para realizar

Un grupo de estudiantes probd el carro dinamométrico de la
EMA de Madrid con un tractor New Holland TSA 125.

este tipo de pruebas, y en
este sentido hay que resal-
tar la tecnologia que ofre-
ce el carro dinamométrico
de la Estacién de Mecéni-
ca Agricola, que pone a
disposicién de los fabri-
cantes uno de los quipos
mas modernos.

Un grupo de alumnos
de la asignatura “Vehicu-

los Todo Terreno” de la
Escuela de Ingenieros
Agrénomos de Madrid ha
podido utilizar este carro
dinamométrico para ensa-
yar un tractor New Ho-
lland TSA125, cedido por
la empresa para estas
pruebas, dentro de lo que
han sido précticas de cur-
$O.

POTTINGER ANUNCIA EL LANZAMIENTO DEL NUEVO
CULTIVADOR TERRADISC

| nuevo cultivador Te-

rradisc, disponible en
anchuras de trabajo de 3 y
4 m, estd especificamente
disefiado para el cultivo en
rastrojo y la preparacion
del lecho de siembra. Des-
taca por su capacidad para
ofrecer una mezcla del te-
rreno limpia y cuida-
dosa.

Se trata de una
maquina robusta, con
una estructura que
incluye dos vigas
transversales para las
filas de disco y so-
portes de montaje
para rodillos arrastra-
dos. La separacion

agrorécnica

entre cada conjunto de ele-
mentos es de apenas 80 cm,
por lo que la longitud del
equipo no supera los 3 me-
tros. La profundidad de tra-
bajo puede ser ajustada en-
tre 3y 12 cm y el dngulo de
corte se optimiza a la bus-
queda de la mejor manera

de mezclar los residuos de
cosecha directamente en el
terreno. Ademds de una se-
rie de elementos opciona-
les, Pottinger ofrece para
los Terradisc una completa
gama de discos, similares a
los que viene montando en
la gama de cultivadores
Synkro.

El importador de
la marca en Espaia,
Durdn  Maquinaria
Agricola, tiene pre-
visto introducir pré-
ximamente en nues-
tro mercado el nuevo
Terradisc, con el que
pretende dar otro sal-
to cualitativo.

GANVAM PREPARA UN
BOLETIN DE
VALORACION DE
MAQUINARIA USADA

a Asociaciéon Nacional

de Vendedores de Vehi-
culos a Motor, Reparacion y
Recambios (GANVAM) so-
licita el apoyo del sector pa-
ra crear un boletin estadisti-
co de valoracién de tracto-
res y maquinaria agricola
usada.

Para consolidar la ini-
ciativa, que de momento se
encuentra en fase de ejecu-
cién, es esencial la afilia-
cién del grueso de los distri-
buidores a GANVAM. Esta
asociacién quiere agradecer
la colaboraci6n prestada por
ANSEMAT.
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LA MAQUINARIA FORESTAL VOLVIO A SER UNA REFERENCIA
EN LA SEMANA VERDE DE GALICIA

Durante los pasados 12
a 16 de mayo se cele-
br6 en el Recinto Ferial de
Silleda la tradicional Sema-
na Verde, punto de encuen-
tro del sector agrario en el
noroeste de Espafia y norte
de Portugal, que cumpli6
su vigésimo séptima edi-
cién.

Este afo, con el prece-
dente de CIMAG, la presen-
cia de maquinas agricolas
fue minima, pero la maqui-
naria forestal sigue siendo
una referencia, mayor adn a
medida que aumenta la im-
portancia de la produccién
forestal en la region.

En este sentido cabe des-
tacar la presencia de ma-
quinaria forestal especial-
mente adaptada al monte
espafiol, miquinas con ca-
pacidad para desplazarse
en zonas con acceso dificil.
Un ejemplo de esta adapta-
cién es la procesadora fo-
restal Guerra 873, que reci-
bi6 el correspondiente pre-
mio. Asimismo, fueron pre-
miadas con Mencién: un
centro para elaboracion de
lefia para quemar de Pino-
sa, de gran capacidad y ma-
nejada por un solo opera-

rio, y un destoconador de
pinza de Ence, caracteriza-
do por su simplicidad.
También la maquinaria
para la ganaderia tuvo su
importancia: por primera
vez se pudo ver en accion,
con un rebano de vacas, el
robot de ordefio Lely Astro-
naut, que empieza a hacer
realidad estos equipos en la
ganaderia de la regién; en
consecuencia fue premiado
con el Gran Premio de Inno-
vacion de la Semana Verde.
Como equipos de interés
para el sector ganadero y
alimentario hay que desta-

car los premios otorgados a
sistema para la ‘termodes-
truccién’ de subproductos
animales y residuos organi-
cos, de Ibermed, y un siste-
ma informdtico especial-
mente diseflado para la ges-
tiéon de la trazabilidad en
mataderos y empresas cdr-
nicas.

Se puede decir que la
Semana Verde continda
siendo una referencia re-
gional, que pone de mani-
fiesto el interés de la gana-
deria, especialmente vacu-
na, del Noroeste, a la vez
que se puede apreciar el in-

cremento de los aprovecha-
mientos forestales frente a
los agricolas, aunque, por
el momento, se busque mas
un interés ‘especulativo’
por parte del propietario,
que activo en la produccién
forestal.
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75 ANOS DE ‘AGRICULTURA’

EL SECTOR SE VOLCO EN EL HOMENAJE A LA REVISTA ‘DECANA’

No es facil en el mundo
editorial, y sobre todo
en las publicaciones técni-
cas, lograr celebrar 75 anos
de permanencia. Esto es lo
que ha conseguido nuestra
‘decana’ del sector, Agri-
cultura.

Con este motivo, reunié
en la Escuela Técnica Supe-
rior de Ingenieros Agréno-
mos de Madrid, a amigos y
personalidades del mundo
agricola que disertaron so-
bre diversos temas de inte-
rés para el sector. Intervinie-
ron, entre otros, el decano
de los agronomos de Centro
y Canarias, José¢ Maria Ma-
teo Box, el Director General
de Desarrollo Rural del
MAPA, Francisco Amarillo,
y Tomds Garcia Azcdrate,
de la Direccion General de
Agricultura de la Comision
Europea. También partici-
paron el Subsecretario del
MAPA, Santiago Menéndez
de Luarca, y el Secretario
General de Agricultura vy
Alimentacién, Fernando
Moraleda, que felicité a la
revista en nombre del Mi-
nisterio e indicé que “su
pluralidad, rigurosidad y la

fidelidad a sus lectores han
sido el artifice de que se
mantenga 75 aios”. Ade-
mds, y por otra parte, apro-
veché para arremeter contra
el Comisario de Agricultura
de la UE, Franz Fischler.
“Contrapuso 20 millones de
euros para el olivar espariol
a cambio de firmar el
acuerdo, y ese es un proce-
dimiento anormal porque
una cantidad que se ofrece
a un pais miembro no puede
depender de su voto”. El
‘nimero 2’ del MAPA, que
hasta ese momento no habia

entrado en detalles, lamento
que la presidencia estuviera
en manos de Irlanda, “un
pais pequeiio que son los

que mejor maneja Franz

La Ministra Elena Espinosa
entrega la Placa al Mérito
Agrario a Cristébal de la Puerta.

Fischler”. Eso permitié que
la Comisién “hiciera su tra-
bajo de manera totalmente
distinta”; por ejemplo, que
“hasta en tres ocasiones se
convocaran reuniones bila-
terales solo con los minis-
tros. Elena Espinosa y yo
podiamos ser nuevos pero
no novatos”. Audn asi, Mo-
raleda se felicitdé de que
“por primera vez se conce-
dieran fondos extras para el
aceite” (20 millones para
Espana tras la reunion pos-
terior del Comité Especial
de Agricultura), ya que los
19 millones para Portugal y
el millén de euros de Fran-
cia "estaban comprometidos
desde la negociacion de
1998". Reconoce que en el
tabaco “habia una minoria
de blogueo que desarrollé
Arias Cariete y que nosotros
supimos mantener”, PpETO
aduce que “Fischler hizo
concesiones porque sabia
que desbloqueando el taba-
co podria desbloquear acei-
te y algodon”. En este ulti-
mo cultivo Espana llegd so-
la a Luxemburgo —dice— ya
que “Grecia, el principal
productor, estaba de acuer-

La cita contd con la presencia de representantes de importantes firm% comerciales del sector.
i
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Cristébal de la Puerta, editor
de ‘Agricultura’.

do con la Comision y no nos
iba a apoyar porque en la
UE las alianzas son secto-
riales”.

Fernando Moraleda se
mostré satisfecho por el
acuerdo final después de las
variaciones que, tras el
Consejo de Ministros del
22 de abril, introdujeron los
Quince en el Comité Espe-
cial de Agricultura. En ella
se lograron los 20 millones
para el aceite que en princi-
pio Espafia habia rechazado
asi como mds dinero por
hectdrea de algodén (1 039
euros) a cambio de dismi-
nuir la superficie a de
85 000 a 70 000 ha.

Cerr6 el acto el ‘maes-
tro’ y decano de la prensa
agricola, Cristébal de la
Puerta, ejemplo de profe-
sionalidad y humanidad y
cuya trayectoria profesio-
nal serd reconocida con Ja
Medalla de Plata al Mérito
Agrario. “Que Agricultura
tenga otros 75 afios de vida
aunque yo no los pueda
disfrutar”, fue el deseo ex-
presado por Cristébal.

Todos los que formamos

fecnica, deseamos a
la revista hermana que siga
cumpliendo afios con su
buen demostrado hacer.
iFelicidades!
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a Asociacion Nacional
del Sector de Maquina-
ria Agricola y Tractores
(ANSEMAT) suscribe Ia
posiciéon adoptada por el
Comité Europeo de Asocia-
ciones de Fabricantes de
Maquinaria Agricola (CE-
MA), que ha propuesto al
Ejecutivo comunitario y a
los productores de acero
una serie de medidas para
frenar la escalada de pre-
cios de esta materia prima.
Segiin datos de los fabri-
cantes espafioles de maqui-
naria agricola que forman
parte de ANSEMAT, sélo
en el primer trimestre de
2004 los precios del acero
aumentaron hasta en un
50% respecto a los de fina-
les del afio pasado. Por esta
razon, pueden verse obliga-
dos a revisar sus tarifas para
repercutir el encarecimiento
del acero en los precios del
producto final. Asi, si las
subidas habituales rondan el
3-4% anual, este afio se ba-
raja un porcentaje mayor.

CEMA, que representa a
trece asociaciones naciona-
les de fabricantes de maqui-
naria agricola en Europa, ha
elevado una protesta formal
ante las autoridades comu-
nitarias por las graves con-
secuencias que estd sufrien-
do el sector a causa de los
constantes aumentos en el
precio del acero, los recor-
tes en el suministro y el in-
cumplimiento de los contra-
tos por parte de las acere-
rias. CEMA comprende
“alguna de las justificacio-
nes de esta situacion”, co-
mo la referida al aumento
de la demanda de acero en
China), pero estima que
Bruselas debe tomar cartas
en el asunto.

CEMA ha propuesto a la
Comisién Europea que can-
cele las cuotas de importa-
cién de acero, en particular
las de Kazajstdn y Ucrania),
que suspenda temporalmen-
te los aranceles anti-dum-
ping impuestos por la
Unién Europea sobre los

//

ANSEMAT

SOLICITA MEDIDAS PARA FRENAR LA SUBIDA DE PRECIOS DEL ACERO

EN EL PRIMER TRIMESTRE EL AUMENTO LLEGO AL 50%

productos de acero vy, final-
mente, que “examine si las
restricciones en el suminis-
tro efectuadas por los pro-
veedores de materias pri-
mas es conforme a las re-
glas de la Organizacion
Mundial de Comercio”.
También ha trasladado sus
demandas a los productores
de acero para que informen
con suficiente antelacion de
las subidas de precio, respe-
ten los volimenes y precios
fijados en los contratos vi-
gentes y den explicaciones
convincentes sobre su estra-
tegia mundial y su capaci-
dad para alcanzar unos ni-
veles de producciéon ade-
cuados a la demanda.

Estas medidas servirian,
a juicio de CEMA, para
tranquilizar a los industria-
les europeos, que actual-
mente “‘estdn sufriendo nu-
merosas amenazas de re-
cortes en el suministro de
acero por parte de sus pro-
veedores”. Finalmente, CE-
MA les pide que expliquen

noticias NN

publicamente las razones de
estas subidas de precios,
con el fin de que las empre-
sas a las que representa
puedan explicar a sus clien-
tes el porqué de la subida
de precios de la maquinaria
agricola y los tractores.

Todas las asociaciones
nacionales integradas en
CEMA coinciden en quc la
tnica solucién para hacer
frente a la subida del precio
del acero es aumentar los
precios de sus productos.
aunque es consciente de las
consecuencias que, previsi-
blemente, tendri esta medi-
da en las inversiones de sus
principales clientes:  los
agricultores europeos.

El precio del acero afecta
de forma desigual a los fa-
bricantes de maquinaria
agricola y dependc del tipo
de producto, pero se calcula
que representa el 50% del
precio de los equipos para
preparacion y trabajo suelo
(arados, chisels, sembrado-
ras, etc.).

ANTONIO CARRARO RECONOCE EL
ESFUERZO DE SU FILIAL IBERICA

I mismisimo presidente Antonio Carraro quiso recono-

cer publicamente el esfuerzo que ha realizado la filial
que la compaiiia tiene en la Peninsula Ibérica. De esta forma,
aprovechando la visita que los concesionarios espafioles y
portugueses realizaron hace unas semanas a la central de An-
tonio Carraro, SpA en Campodarsego (Italia), el Director Ge-
neral de la filial, Manuel Roig, y quien durante muchos afios
-hasta su jubilacién— fue su ‘mano derecha’, Toni Jiménez,
recibieron sendas placas de agradecimiento de manos del
méaximo responsable de la sociedad. M
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a Asociacién Nacional
de Estudios Sociales
Agrarios (AESDESA) ha
firmado un acuerdo de co-
laboracion con el Instituto
Técnico Europeo de la Le-
fioenergia (ITEBE) para la
participacion de éste en la
préxima edicién del Salon
de la Agricultura, Medio
Agrario y Tecnologia (SA-
MATEC), que tendra lugar
en Madrid del 15 al 18 de
diciembre de este afio.
AESDESA ha constata-
do el interés de los profe-

EL INSTITUTO TECNICO EUROPEO DE LA
LENOENERGIA PARTICIPARA EN
SAMATEC ‘04

sionales agrarios espafioles
en relacion con el sector de
la bioenergia, y mediante
este acuerdo propondrd una
serie de conferencias y me-
sas redondas, que tendrin
como marco el Salén ma-
drilefio, protagonizadas por
catedréticos, investigado-
res, técnicos y profesiona-
les pertenecientes a distin-

tos organismos. Los deba-
tes ofrecerdn una vision ac-
tualizada del sector, con
exposiciones de actuacions
y decisiones esperanzado-
ras para la actividad profe-
sional agraria en Espana.
ITEBE es la primera
asociacién profesional in-
ternacional de las bioener-
gias, a la cual pertenecen

més de 500 miembros de
20 paises. Para facilitar el
avance bioenergético, este
instituto ha puesto en mar-
cha Mondial Bioenergie, un
foro-salén mundial que ca-
da dos afios se convertird
en punto de referencia y cu-
ya primera edicién tendrd
lugar en 2005. ITEBE se ha
interesado en un Salén co-
mo SAMATEC por ser un
evento sectorial integrador
que se ocupa de ofrecer so-
luciones tecnolégicas al
profesional del campo.l
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INFORMACION MENSUAL ECONOMICA Y FINANCIERA

EL PRECIO DEL PETROLEO SIGUE AL ALZA

Divergencias en la OPEP sobre la necesidad de producir mas crudo

a propuesta unilateral de Ara-
Lbia Saudi respecto a aumentar

las cuotas de produccién para
hacer frente a los altos precios del cru-
do suscitd divergencias en el merca-
do, aunque los paises de la OPEP qui-
sieron mostrar unidad interna y asegu-
raron que apoyarén la cooperacién en-
tre productores y consumidores para
moderar los precios del crudo. No
obstante, Arabia Saudi provocé el de-
bate tanto en el seno de la OPEP como

en el IX Foro Internacional de Energia
(FIE), con su propuesta de aumentar
su produccién hasta los 9 millones de
barriles por dia (mb/d) a partir de ju-
nio. Fuentes diplomdticas aseguraron
que hay malestar entre los paises de la
OPEP por la forma en que Arabia Sau-
di lanz6 su propuesta. Ademds, segin
la mayoria de los ministros no es ne-
cesario mds petréleo porque las cau-
sas del alza del precio del crudo son
diferentes. Estas responden a la situa-

CAE LA EXPORTACION DE PETROLEO DE IRAK
POR SABOTAJES EN LOS OLEODUCTOS

Las exportaciones de petr6leo de Irak, en las tres primeras semanas de ma-
yo, cayeron un 150% mds de lo reconocido por Bagdad debido al sabotaje de los
dos oleoductos més importantes del pais. Segiin el cuerpo de ingenieros del ejér-
cito de EEUU, las exportaciones de crudo iraqui en ese periodo fueron de
867 000 barriles diarios, mientras que en abril fueron de 1.80 millones de barri-
les diarios (casi un millén de barriles més), y en marzo de 1.82 millones de ba-
rriles diarios. No obstante, Bagdad s6lo reconocfa un descenso en la exportacién

de 400 000 barriles diarios.

LA ECONOMIA
JAPONESA CRECIO
HASTA MARZO MAS

DE LO PREVISTO

El crecimiento de la economia ja-
ponesa en el primer trimestre se situé
en el 1.4% real, lo que supone el octavo
periodo consecutivo de subidas. Los
datos del Gobierno indican que el in-
cremento en el Producto Interior Bruto
(PIB) equivale a un aumento anual del
5.6% y refleja el crecimiento del consu-
mo interno y el aumento sostenido de
las exportaciones. Japén ha superado
las expectativas de los economistas que
estimaban un crecimiento del PIB del
1%, que equivaldria al 3.9% anual.
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SUSPENDIDA LA
LIBERALIZACION DE
HORARIOS PREVISTA

PARA 2005

El Gobierno ha anunciado que
suspende de forma definitiva la libe-
ralizacién de los horarios comercia-
les, prevista para el afio que viene. Se-
gtin el ministro de Industria y Comer-
cio, José Montilla, el 1 de enero entra-
rd en vigor una nueva norma que res-
tringird los horarios actuales y que es-
tablecerd el umbral minimo de apertu-
ras en 72 horas semanales y ocho fes-
tivos al afio. En la actualidad, la ley
exige un minimo de 90 horas y doce
festivos.

cion politica, el aumento de la deman-
da, las operaciones especulativas y los
problemas de refino de gasolina de
Estados Unidos.

El mercado reaccioné a esta dis-
posicién de Arabia Saudi con nuevas
subidas en el barril de Brent (el pasa-
do 24 de mayo cerré por encima de
los 38 ddélares). La referencia en
EEUU quedé a s6lo diez céntimos de
su récord histérico.

1iISE ACABO EL
CARBON!!

| tanto tiempo olvidado
carbon parece que se pon-
drd de moda de nuevo de

seguir ast las cosas con los pre-
cios del petréleo.

La subida imparable de los
productos energéticos hace peli-
grar una vez mds la tan esperada
recuperacion de las economias
occidentales y de rebote la de los
demds palses dependientes de €5-
ta, llenamos lineas cada dia so-
bre lo divino y lo humano, pero
no somos conscientes de la fragi-
lidad de nuestros planteamientos
ante unas siglas OPEP... que por
cierto, ;quién la cred?, porque
quien lo hiciera tenia que haber
pensado antes en tener los drga-
nos de interlocucién pertinentes
para que funcionaran al unisono,
antes de que tengamos de nuevo
que reactivar las minas de car-
bdn.

WARRIOR
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ESPANA REALIZG EL 20% DE
LAS HIPOTECAS DE LA UEM
EN 2003

Datos del Banco de Espana
indican que el 20% de las
hipotecas de la Unién Monetaria
Europea (UEM) el aio pasado se
firmaron en Espana. Las
operaciones de préstamos
hipotecarios nuevos, formalizados
en este pais en 2003 a través de
bancos, cajas y cooperativas de
crédito, cifraron 8 599.1 millones
de euros, lo que supone el 18.57%
de los 46 304.3 millones
concedidos en total por los doce
paises de la UEM en dicho
periodo.

LOS EMPLEADOS DE
PANASONIC ACEPTAN EL
PREACUERDO DE CIERRE

El preacuerdo aprobado por el
99% de los 216 trabajadores de la
planta que cerrard en diciembre de
aspiradoras de Panasonic en Celra
(Gerona), establece
indemnizaciones de 62 dias de
sueldo por afo trabajado y
compensaciones econdmicas para
cada empleado de 600 euros por
mes hasta el cierre de la fabrica,
ademds de 6 000 euros el mes de
septiembre y 3 000 euros en
diciembre.

DAIMLER CHRYSLER GANO
UN 26% MAS EN 2003

DaimlerChrysler Espaiia obtuvo el
pasado afio un beneficio neto de
41.4 millones de euros (un 26%
miis que en 2002), e incremento su
facturacién un 9.6% hasta cifrar

3 350.4 millones de euros. La filial
Mercedes Benz Espaiia facturd

2 981.4 millones (un 6% mas) y la
filial de autobuses EvoBus Ibérica
164.4 millones (un 32% mas).
Asimismo, la facturacién de
Mercedes Benz Credit, la filial
financiera, aumenté un 7% hasta
50.9 millones y la de Mercedes
Benz Charter Way, especializada en
el alquiler de vehiculos industriales,
un 10%, hasta 21.7 millones.

LOS BANCOS Y LAS CAJAS AUMENTARON SUS
BENEFICIOS EN EL PRIMER TRIMESTRE

El beneficio atribuido de los bancos en el primer trimestre del ano alcanzé
los 1 812 millones de euros, lo que supone un crecimiento del 20.4% respecto
al mismo periodo de 2003, mientras que el de las cajas de ahorros registré un
incremento del 11.9% hasta cifrar 1 233 millones de euros. Los aumentos en
el margen de intermediacién fueron similares tanto en bancos como en cajas
(alrededor de un 4.5%) gracias al incremento del volumen de negocio y a la
mayor reduccion de los costes financieros frente a los ingresos financieros.
Los dos tipos de entidades financieras compensaron la caida de los tipos de
interés con un aumento de negocio. Los ingresos por comisiones de los ban-
cos crecieron un 7.7% gracias al incremento de las comisiones por gestion de
fondos, seguros y tarjetas, mientras que en las cajas, la subida fue del 12.7%.

CAJA MADRID
RESPONDE EN UN DIA
A LAS SOLICITUDES
DE HIPOTECAS

Caja Madrid ha anunciado que in-
demnizard econémicamente a los
clientes de la entidad que soliciten una
hipoteca en sus sucursales y no reci-
ban respuesta por escrito en un plazo
méximo de 24 horas. Segiin esta ini-
ciativa, enmarcada dentro del Proyec-
to 2006 aprobado por su Consejo de
Administracién, las indemnizaciones
serdn de 300 euros por cada dia de re-
traso, hasta un tope de 1 500 euros, y
se abonardn sin necesidad de que el
cliente las solicite expresamente.

LOS TRANSPORTISTAS
POR CARRETERA
PRETENDEN SUBIR UN
2.75% SUS TARIFAS

Los transportistas por carretera pro-
pondrén a sus clientes una subida gene-
ralizada del 2.75% de sus tarifas, con el
fin de paliar la subida del gaséleo. Se-
guin el secretario general de la Confede-
racion Nacional de Transporte de Mer-
cancias, Miguel Angel Valverde, desde
octubre el precio del gaséleo ha subido
una media del 12%. Estos transportistas
piden, al igual que los agricultores, la
creacion de un gaséleo profesional y la
supresion del impuesto sanitario en
Madrid, Galicia y Asturias.

52 agroiécnica

LA SEGURIDAD SOCIAL COBRA IMPAGOS POR
VALOR DE 1 108.04 MILLONES

La Seguridad Social recuperd el pasado ano un total de | 108.04 millones de
euros, 1023 millones a través de sus unidades de recaudacion ejecutiva (URES),
que son las encargadas de cobrar las cotizaciones impagadas por los empresa-
rios, y 84.54 millones por los impagos de las Administraciones piblicas. El total
recuperado es un 8.3% superior al cobro de las deudas del afio anterior.

LAS EMPRESAS COTIZADAS ELEVARON UN
8.2% SU EBITDA EN EL PRIMER TRIMESTRE

El beneficio bruto de explotacion (ebitda) total alcanzado por las companias
que cotizan en la bolsa espanola en el primer trimestre del afio aument6 un 8.2%,
hasta situarse en 13 927.2 millones de euros, mientras que sus ganancias netas
cayeron un 15% por los miiltiples atipicos y los extraordinarios de Acciona en
2003, El aumento del ebitda registrado por las empresas del Ibex 35 fue del 7.45.
Estas cifras se deben especialmente a los buenos resultados de inmobiliarias co-
mo Fadesa, Urbis y Colonial y al tirén del grupo hotelero Sol Melia y de la cade-
na de televisién Antena 3.
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EL IPC SUBIO UN 1.4% EN ABRIL

El Indice de Precios de Consumo (IPC) aumenté un 1.4% en abril, lo que si-
tud la inflacién interanual en el 2.7%, 6 décimas mds que en el mes anterior, y la
tasa de inflacién acumulada en los cuatro primeros meses en el 1.4%, segin los
datos del Instituto Nacional de Estadistica (INE).

La inflacion subyacente (que excluye la variacion de precios de los alimen-
tos frescos y los productos energéticos) subi6 en abril el 1.5%, hasta acumular el
2.4% en los iltimos doce meses.

El vestido y el calzado fueron los sectores que mds se encarecieron con una
subida del 9.3%, seguidos del transporte, el ocio y la cultura que subieron el 1%,
y las comunicaciones que crecieron el 0.8%. El aumento del precio del transpor-
te se derivé del encarecimiento de los carburantes.

El Indice de Precios de Consumo Armonizado (que mide los precios con un
método comtin en toda la UE), también subi6 el 1.4% en abril, hasta el 2.7 % in-
teranual.

TELEFONICA COMPRA DIVISAS  24/5/04)
A CTC C H I I_E SU Cambio oficial BCE/Banco de Espafia
1 EURO
FILIAL CELULAR Délares LISA 1.1968
. . Yenes japoneses 134.62
Tclefémca. Moéviles comprard el e = 4403
100% de la filial celular de CTC, Te- Coronas suecas 9.097
lefénica Mévil Chile, por 1 007 millo- Libras esterlinas 0.6683
nes de délares y se hard cargo de su | Coronas noruegas 8,235
: Coronas checas 31.755
deuda de 243 millones de délares. La Libras chipriotas 0.5858
oferta ha sido aceptada por el Consejo Forints hdngaros 252.3
de Administracién de CTC y estd pen- %!:;%‘;E‘;Lai‘;g: ‘:ggg?
fljente de IB(:‘ibi-I' el visto bueno de la | Fgeos chilenos 56631
junta de accionistas de CTC y de las Pesos argentinos 3.53
autoridades chilenas. Esta operacién | Reales brasilefos 3.80
permitird a Telefénica Mdviles fusio- Spucresr:‘g:iit;:?s"os £ 9%2'2?
nar Telefénica M6vil Chile y Bell- Bolivares venezolanos 2292.11
South Chile.

TIPOS DE INTERES DE LA MONEDA (LIBOR) (A 24/5/04)

LONDRES. Tipos de interés en el mercado interbancario

1 SEmANA 1 Mes 2 Meses 3 Meses 6 MEsEs 12 MEses
Euro 2.05 2.06 2.07 2.09 215 2.34
Peseta (mibor) 2,08 2.09 2.1 212 2.18 237
Délar 1.08 1.1 1.19 1.29 1,59 218
Yen japonés 0.03 0.04 0.04 0.05 0.06 0.09
Libra esterlina 4.32 4.44 4.51 4.62 4.85 5.21
Franco suizo 0.19 0.2 0.23 0.26 0.42 0.76
Délar candiense 2.09 2.1 A 2.12 2.02 2.55
Délar australiano 5.36 5.43 5.45 5.47 5.56 5.75

PRECIOS DEL SEGURO DE CAMBIO (a 24/5/04)

EXPORT.-IMPORT. 1 MES 2 MESES 3 MESES 4 MESES

Délar USA 1.1933 [ 1.1936 | 1.1927| 1.1928 | 1.1919 | 1.1922 | 1.1908 | 1.1910
Yen japonés 134,40 [ 134.49 | 134.18| 134.26/| 133.93 | 134.02 | 133.18 | 133.26
Libra esterlina 0.6692 | 0.6698 | 0.6705| 0.6710 | 0.6705 | 0.6710 | 0.6767 | 0.6770
Franco suizo 1.5323 | 1.5328 | 1.5302 | 1.5306 | 1.5278 | 1.5283 | 1.5214 | 1.5210

Dolar canadiense | 1.6380 | 1.6388 | 1.6390| 1.6398 | 1.6381 | 1.6389 | 1.6385 | 1.6390
Délar australiano | 1.7158 [ 1.7171 | 1.7203 | 1.7215 | 1.7252 | 1.7265 | 1.7399 | 1.7410
Délar neozelandés| 1.9686 | 1.9703 | 1.9743 | 1.9760 | 1.9808 | 1.9827 | 2.0003 | 2.0020
Corona sueca 9.0867 | 9.0905 | 9.0871 | 9.0903 | 9.0874 | 9.0904 | 9.0899 | 9.0910
Corona noruega | 8.2343 | 8.2390 | 8.2333| 8.2376 | 8.2324 | 8.2366 | 8.2295 | 8.2320
Corona danesa 74409 (74410 | 74417 | 74414 | 7.4424 | 7.4419 | 7.4442 | 7.4420

INDICES DE REFERENCIA
DE PRESTAMOS
HIPOTECARIOS (A 24/5/04)

Magzo ot 2004 TIPO DE INTERES %
De bancos (TAE) 3.241
De cajas (TAE) 3.460
Entidades de crédito 3.358
CECA 4,625
Deuda publica 3.082
Mibor a un ano 2.056
Euribor a un ano 2.055

TAE: (tipo aplicado mis comisiones),

=/ E[=]E
HIFIENNIN =
SIFIETININ -

27

HASTA EL 7 MODELOS
IMPUESTOS ESPECIALES
» Mayo 20(4. Todas las empresas.

Soporte maNELiCo: ......omisrviuniiiiisicsrnere 540, 541, 511
» Operadores autorizados:
* Abril 2004. Grandes Empresas (*). ..........., 500, 503, NE
* Abril 2004. Todas los empresas (*): ............... 570, 580

(*) Los Operadores registrados y no registrados, represen-
tantes fiscales y receptores autorizados (Grandes Empre-
sas), utilizarin para todos los impuestos el modelo ....510

HASTA EL 21 MODELOS

RENTA Y SOCIEDADES
Retenciones ¢ ingresos a cuenta de rendimientos del traba-
Jo, actividades profesionales, agricolas, ganaderas y fores-
tales, premios y determinadas imputaciones de renta, ga-
nancias de transmisiones o reembolsos de acciones y parti-
cipaciones de las instituciones de inversidn colectiva, y
rentas de arrendamiento de inmuebles urbanos y capital
mobiliario.
*» Mayo 2004. Grandes Empresas:

wnmsseenseennnn | |1, 118, 107,123, 124, 126, 128 LV.A.

* Mayo 2004. Grandes Empresas: ..............c.oocorueenne0 320
* Mayo 2004. Exportadores y otros Operadores

* Mayo 2004. Grandes Empresas inscritas en el Registro
de Exportadores y otros Operadores Econdmicos: ....332
» Mayo 2004. Operaciones asimiladas a las

DPORREIGOER .o isisiiisimnisersrsssastobiirassiTommesmmesinssiorss SO
IMPUESTO SOBRE LAS PRIMAS DE SEGUROS
O DY OB, 3 i i 1 430
IMPUESTOS ESPECIALES
* Marzo 2004. Grandes Empresas: ............. 561,562, 563
« Mayo 2004, Todas 1as empresas: ................vrn. 304, 566
* Mayo 2004. Impuesto sobre la Electricidad,

Grandes EMPresas:..........coovvemreruuienmessensains 560

ASTA EL 30 MODELOS

RENTA Y PATRIMONIO
¢ Declaracion anual 2003 ................ D-100, D-101, D-714

Mayo 2004
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Cosechadoras
Serie M

M 306 305 CV
M 305 275 CV
M 304 275 CV
M 303 240 CV

MAXIMA FIABILIDAD

"EDH

prveRng

3

1Aavespa

Serie AL _‘ . Serie LXE
Autonivelantes 28.60 275 CV

255 AL 240 CV j‘* SR, ' ,,--;-'-'-} . 25.50* 250 CV
| },\‘\ i . - 2150 210 CV

e 5 T B
AL BV e R LA

< . .z "Posibilidad de Levelling System.
TR "f‘ "-':A' - \ __!~ ‘-‘l

4 . 1
R B L JE—_
Yl A o .4\?)’1'. e e T = rn—,li

MAS DE 130 ANOS LIDER EN EL CAMPO



~ Empacadoras
“de pacas grandes

LB 8.70
LB 12.70
LB 12.85

b
=
e i
LAVERDA ofrece una
completa gama de
macquinaria que
garantiza la mejor
cosecha y prensado.

La serie FB ofrece : _ _
pacas compactas de ’ < La serie VB proporciona

120x120 y 120x150 pacas de niicleo blando

cm, con posibilidad R — 87285 o duro y puede equipar
de pick-up de 2 m. ' un dispositivo de corte

para una mayor
compactacion.

La serie LB dispone de recogedores muy versatiles
y de gran rendimiento, que permiten la formacion
de pacas de 80x70, 120x70 y 120x85 cm.

Rotoempacadoras muy eficaces

Camara
fija

Camara
variable

FB 212
FB212 L
FB215L

| v 12.18
| VB 12.18 cs

AgriARGO IBERICA, S.A. \‘m‘;’
Industria, 17 - 19 - Pol. Inds. Gran Via Sur
08908 Hospitalet de Llobregat » (BARCELONA)
Tel.: 93 223 18 12 « Fax: 93 223 09 78 o~
Repuestos: Tel.: 93 223 08 28 + Fax: 93 223 32 58 &\?‘
e-mail: info@argoiberica.com « www.argoiberica.com ARGO

@ B-\.“u-m'-!-




Servicio comercial post-venta: =

Agro Mallorca - Paima de Mallorca - Tel. 971 43 43 23

Casado Maquinaria Agricola - Siero - Tel. 985 7929 20

Euroimplementos - §t. Cugat del Vallés - Tel. 93 675 27 11 b

Arrubla Hnos. S.L. - Multiva Baja - Tel. 948 13 27 49

Comercial Cereijo - lugo - Tel. 982 21 §5 47 VW !

Casli, S.A. - (oslada (Madrid) - Tel. 91 673 70 12 |

Velopuerto, S.A. - Comunidad Yalenciana - Tel 96 376 55 00 L
|

[

Agricola Zuera, S.L. - laragora - Tel. 976 69 03 52

SINGERT
FERRI srl Via Gt
" [FERRI & e
info@ferrisrl.it -
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Luis MARQUEZ
Dr. Ing. Agronomo

ADAPTACION DE LOS PULVERIZADORES
HIDRONEUMATICOS ALAS
CARACTERISTICAS DE LA PLANTACION

s frecuente que en el momento
Ede adquirir una maquina no se
tengan en cuenta las particula-
ridades de la explotacién en la que tie-
ne que trabajar. Se parte de la base
que ya se regulard para conseguir efi-
cacia en la labor que realiza. A veces
es el propio vendedor el que deja a
punto la mdéquina para el trabajo,
manteniéndose esta regulacién inicial
aunque cambien las condiciones del
cultivo a lo largo del ciclo productivo,
como suele ser el caso de los pulveri-
zadores hidroneumdticos o atomiza-
dores que se utilizan para la protec-
cién de cultivos en las plantaciones
arboreas de clima templado, que todos
los afios renuevan su aparato foliar.
En las lineas que siguen a conti-
nuacién exponemos el mecanismo pa-
ra poner a punto un pulverizador hi-
droneumético, en lo que respecta al
volumen de aire producido y en la
pulverizacién del caldo formado por
la mezcla de agua con cualquier pro-
ducto fitosanitario. Estas mismas re-
glas se pueden aplicar para seleccio-
nar las caracteristicas de un equipo en

MAYO 2004

funcién de la plantacion y los trata-
mientos que €sta necesita.

' CAUDAL DE AIRE
NECESARIO

El aire impulsado por el ventilador
y cargado con las gotas de caldo pulve-
rizadas debe de entrar en la vegetacion
desplazando al aire que se encuentra en
ella. Para ello se necesita disponer de
un volumen de aire suficiente, a una
velocidad tal que le permita superar las
distintas capas foliares sin sobrepasar
la parte opuesta a la que se realiza el
tratamiento, suponiendo que la aplica-
cién se realiza por todas las filas.

El caudal de aire necesario se pue-
de calcular segin la expresion:

Qar=axXhxvx1000/C,

siendo:

Q4 = caudal tedrico de aire impulsa-
do por el ventilador en m’/h

a = espaciamiento entre fila (o
filas) en m

En este articulo se analiza la forma
de poner a punto un pulverizador

hidroneumadatico, tanto en lo que
respecta al volumen de aire
producido como a la
pulverizacion del caldo formado
por la mezcla de agua con
cualquier producto fitosanitario.

h = altura del cultivo en m
v = velocidad de avance en km/h
C. = coeficiente de expansion.

El coeficiente de expansién per-
mite introducir una correccidn que tie-
ne en cuenta la compresion del aire at-
mosférico que produce el ventilador.
Este coeficiente se estima que debe de
tomar un valor igual a 2.5/ 3, en caso
de pulverizadores con ventiladores
axiales, que son los que generalmente
utilizan los atomizadores.

La medida de la velocidad de avan-
ce debe de calcularse utilizando un cro-
németro, para medir el tiempo que tar-

agrosécnica
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da en recorrer el equipo una distancia
determinada, en unas condiciones Si-
milares a las de la aplicacién; no puede
hacerse utilizando el velocimetro que
incorpora el tractor, ya que no suele
proporcionar precision suficiente, a no
ser que disponga de un equipo especial
basado en el radar de baja frecuencia,
que sdlo se incorpora como estdndar en
los grandes tractores.

Para un equipo determinado, en el
que ya estd fijado el caudal de aire
disponible (Q,,), la velocidad real de
avance posible se calcula con la ex-
presion:

v (km/h) = 3 X Q,, [m¥h] / (a [m]
x h [m] X 1 000)

Esta velocidad de avance, calcula-
da en funcién de la capacidad del ven-
tilador, debe utilizarse para ajustar el
volumen de pulverizacion.

Asf, si se dispone de un equipo
con un caudal de aire de 30 000 m'h
para tratar una plantacion de 4 metros
de altura, con lineas separadas 5 m, la
velocidad de trabajo recomendada se-
r4, sustituyendo los valores en la ex-
presion anterior, de 4.5 km/h.

VELOCIDAD DEL AIRE
QUE LLEGA A LA
PLANTACION

Se estima que la velocidad del aire
en la entrada de la masa vegetal debe

agrorécnica

5 Ebe evitar que la

corriente de aire
producida por el
ventilador lleque a
zonas en las que no

existe vege Q
o 4

estar entre 10 y 15 m/s. Con velocida-
des superiores las hojas tienden a
aplastarse unas sobre otras, bloquean-
do la entrada del aire, y se llega a pro-
ducir, a altas velocidades, incluso el
arranque de hojas. Con velocidades
inferiores las hojas exteriores no se
agitan lo suficiente para dar paso a la
corriente de aire, actuando como ba-
rrera. En general resulta preferible
producir una corriente de aire con
ciertas turbulencias (variaciones de la
velocidad).

Como recomendacion practica pa-
ra conocer si la corriente de aire es su-
ficiente se puede verificar el compor-
tamiento de las hojas del lado externo
de la planta, opuesto a la zona por la
que se realiza la aplicacion. Si las ho-
jas permanecen quietas, es sefial de
que el chorro de aire es insuficiente, si
se colocan en ‘bandera’ el chorro es
excesivo y se producirdn pérdidas.

Alternativas para adaptar la salida de aire
a las caracteristicas del cultivo.

Por otra parte, se considera que el
aire con velocidad de menos de 3 m/s
pierde la capacidad de transporte de
las gotas pulverizadas. Generalmente
resulta mejor disponer de ventiladores
de alto caudal de aire con baja veloci-
dad de salida.

ORIENTACION DE LAS
SALIDAS DE AIRE

La tendencia actual es la de redu-
cir el desarrollo de las plantaciones
consiguiendo una vegetacién homo-
génea y no excesivamente alta, que
facilita las operaciones de cultivo y de
recoleccidn y, de una manera especial,
favorece la penetracion en las aplica-
ciones de fitosanitarios.

En las plantaciones en ‘espaldera’
es posible situar las entradas de aire
en las proximidades del follaje, de
manera que el chorro se introduzca
perpendicular, o ligeramente inclina-
do, con respecto a la pared de la masa
vegetal, evitando la dispersion del aire
en zonas no ocupadas por la vegeta-
cién. En cualquier caso los deflectores
o pantallas deben de ajustarse en fun-
cion del tipo de plantacién, de manera
que solo se dirija el aire sobre la zona
de tratamiento.

La dificultad para conseguir cho-
rros de aire suficientes en caudal y ve-
locidad sobre plantaciones de gran de-
sarrollo, y con un elevado LAI (indice
de 4rea foliar, que relaciona la superfi-
cie de vegetacién con la superficie
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agricola) como los agrios, hace que se
ofrezcan en el mercado equipos con
doble ventilador, uno de ellos situado
en la posicidn convencional y el otro
elevado de manera que produzca un
chorro de aire que entre en la vegeta-
cién de arriba a abajo, asi como de-
flectores lineales que producen cho-
rros de aire paralelos al suelo a lo lar-
go de toda la altura de las plantas.

'VOLUMEN DE
APLICACION

A medida que se reduce el tamaiio
de las gotas puede bajarse el volumen
de caldo para conseguir el mismo gra-
do de cobertura. Este volumen, ade-
maés, viene condicionado:

* Por el tipo de formulado quimico
que debe mantenerse en unos niveles
de concentracién y depositarse con
un grado de cobertura adecuado (go-
tas/cm?).

* Por Ia superficie que se debe de pro-
teger, que depende del material ve-
getal presente, el cual se define téc-
nicamente mediante el LAI (indice
de 4rea foliar).

* Por el estado del equipo utilizado y
por la precisién con que se calibre.

Para plantaciones frutales de cli-
ma templado parece que los mejores
resultados se obtienen con volimenes
medios-bajos, ya que los altos volu-
menes aumentan considerablemente
las perdidas a tierra por escurrimiento,

sobre ¢/ pape/ IR

Pulverizador neumatico adaptado para tratamiento sobre la vina.

y los muy bajos incrementan las pér-
didas por deriva, ya que obligan a uti-
lizar pulverizacion con gota muy fina.
Las experiencias europeas con volu-
menes de 100 L/ba o menos, no han
proporcionado buenos resultados.
Para fijar el volumen es esencial
determinar la cantidad de vegetacién
presente. Ademés, hay que tener en
cuenta que las recomendaciones para
zonas con bajas temperaturas no son
extrapolables a los climas mds cdlidos
y a zonas mas ventosas, asi como
cuando aumenta el volumen de vege-
tacién. Tampoco es correcto vincular
el volumen de aplicacién a las carac-
teristicas del equipo disponible.

Cdlculo del caudal de aire y de volumen de caldo.

MAYO 2004

AJUSTE DEL VOLUMEN
8 DE CALDO

El volumen de caldo debe de
adaptarse al volumen de vegetacion.
El cédlculo del volumen de vegeta-
cién se realiza con la siguiente ex-
presion:

V.=hxa,x 10000/ a

siendo:

V., = volumen de vegetacién en m'/ha
h = altura del cultivo en m

a, = anchura de vegetacién en m

a =ecspaciamiento entre filas en m

Asi, para drboles de 5 metros, en
filas separadas a 5 metros, con anchu-
ra de vegetacion en la fila de 1.5 m, el
volumen de vegetacion sera:

V,=5x1.5x10000/5 =
15 000 m'/ha

Multiplicando el volumen de ve-
getacion por un ‘indice de volumen’
(L/m* de vegetacién), se obtendrd ¢l
volumen tedrico de caldo, o sea:

V, =ixV, /1000

Al indice de volumen se ¢ pueden
dar valores segun se indica en la tabla

agrorécnica
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Boquillas de pulverizacion neumadtica.

adjunta, teniendo en cuenta las condi-
ciones del tratamiento.

Indice de volumen i

muy alto 120

- alto 100
medo 70

bajo 50

_ muybajo 30

~ultra bajo 10

Considerando un indice de volu-
men de 70 L/m?, con los 15 000 m*ha
de vegetacién, anteriormente calcula-
dos, se necesita aplicar:

70 x 15000 /1 000 = 1 050 L/ha

También puede realizarse el cal-
culo del volumen de caldo necesario
utilizando el LAI de la plantacién y el
porcentaje de cobertura de esta super-
ficie, considerando en estos caso el ta-
mario de la gota aplicada.

En el caso de la vifia, con un LAI
de entre 1.1 y 1.5, cantidades entre
100 y 300 L/ha serian suficientes, de-
pendiendo del tipo de equipo utiliza-
do. Por el contrario, el algunos agrios,
las aplicaciones de aceites minerales
necesitan volimenes de caldo proxi-
mos a los 2 000 L/ha.

La experiencia han puesto de ma-
nifiesto que con muchos fitosanitarios
es conveniente asegurar una buena
concentracion de la materia activa pa-
ra mejorar la eficacia en el control de

agro:écnica
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ﬂ nveniente

comprobar que los
caudales que
suministran las
boquillas se
corresponden con los
valores calc g

la plaga; si se trabaja con altos vold-
menes, se puede inducir resistencia
genética del pardsito que recibe el
producto con una concentracién que
no resulta letal. Esto no es aplicable
para productos quimicos que deben de
ser absorbidos por la hoja, como los
insecticidas y fungicidas sistémicos,
ya que la traslocacién puede ser impe-
dida por efectos fitotéxicos o por el
cierre de los estomas.

CAUDAL DE LAS
B BOQUILLAS

Al igual que en los pulverizadores
hidraulicos, el caudal de liquido pul-
verizado (L/min) para el conjunto de

las boquillas se calcula mediante la
expresion:

Q; [L/min] = V [L/ha] X v [km/h] X
a, [m] / 600

siendo:

V = volumen de caldo

v = velocidad real de avance
a, = anchura de tratamiento

La anchura de tratamiento, en el
caso de pasar por todas las filas, es
igual a la distancia entre arboles.

Este caudal (Q;;) se divide por el
nimero total de boquillas para obtener
el caudal de cada una de ellas. Gene-
ralmente las boquillas de la parte baja
se eligen con menor caudal que las al-
tas, contando con la caida por escurri-
miento de parte del caldo que llega a
las hojas superiores de la plantacién.

Como regla préctica aplicable en
plantaciones de frutales de clima tem-
plado se suele recomendar una distri-
bucién del tipo 2/3 - 1/3, o sea, dos
terceras partes del caldo aplicadas a la
mitad superior de las plantas y una
tercera parte a la mitad inferior.

Asi, para aplicar un producto, a
razén de 800 L/ha de volumen de cal-
do, a una velocidad de 3 km/h, con
una separacion entre 4rboles de sepa-
racion entre drboles de 4 m (anchura
de trabajo), el caudal de liquido pul-
verizado por las boquillas deberd de
ser:

Q.; = 800 [L/ha] x 3 [km/h] X 4 [m]
/600 =16 L/min

Contando con 10 boquillas a cada
lado en el pulverizador hidroneumati-
co, el caudal de cada boquilla, si se
elige que todas sean del mismo tama-
fio, deberd de ser:

q[L/min] =Q;/n=16/20=
0.80 L/min

En el caso de una distribucién 2/3
- 1/3, las cinco boquillas superiores de
cada lado suministrarian un caudal de:

qs [L/min] = Q; X 2/3/ n/2 = 16 X
2/3/10 = 1.06 L/min
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Mientras que el caudal de las infe-
riores sera:

q; [L/min] = Q,, X 1/3/n/2 = 16 X
1/3/ 10 = 0.53 L/min

Es conveniente comprobar que los
caudales que suministran las boquillas
instaladas, en las condiciones de pre-
sién elegida, se corresponden con los
valores calculados. Para ello, desco-
nectando el ventilador, se colocan
unos trozos de tuberia flexible en las
boquillas y se recoge el liquido pulve-
rizado durante un minuto sobre un re-
cipiente graduado. En el caso de que
el caudal difiera ligeramente del valor
calculado se puede ajustar modifican-
do un poco la presién de trabajo.

TIPO DE
 PULVERIZACION

Cuando se aplica un agroquimico
a la masa vegetal del drbol, se busca
un revestimiento del interior de los 4r-
boles con gotas que cubran alrededor
del 20-30% de la superficie de las
plantas, sin que interese la cobertura
de toda la superficie y mucho menos
su lavado. Conseguir esta cobertura
en ambas caras de las hojas, de una

manera homogénea, no resulta senci-
llo, dada la variabilidad de desarrollo
foliar y el efecto pantalla de las hojas
exteriores respecto a la zona interna
de la planta.

Para conseguirlo se necesita que
unas gotas de tamafio suficientemente
pequeio se mantengan suspendidas en
la corriente de aire para llegar al inte-
rior de la vegetacion y se vayan depo-
sitando a medida que la corriente de
aire pierde velocidad.

Una pulverizacién en gotas de ta-
mano pequefo va unida al ‘bajo volu-
men’ de aplicacion, que proporcionaré
una cobertura persistente y homogé-
nea.

Las gotas finas (de 100 a 200 mm)
se adhieren bien a la hoja, incluso
cuando su superficie estd inclinada,
mientras que las gotas muy gruesas
(de mds de 400 a 500 mm) tienden a
escurrir produciendo el lavado de la
hoja. Las gotas muy finas (de menos
de 50 mm) tienden a alejarse de la zo-
na de tratamiento en débiles corrientes
de aire, incrementando notablemente
las pérdidas por deriva. En cualquier
caso, la superficie cubierta aumenta,
para el mismo volumen aplicado, a
medida que se pulveriza con gota mas
fina, por lo que hay que buscar un
equilibrio entre tamaro de gota, volu-

Ensayo en laboratorio de un pulverizador hidroneumatico.
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men aplicado y velocidad de la co-
rriente de aire.

Por otra parte, las gotas, una vez
que se incorporan a la corriente de ai-
re, se evaporan progresivamente, de-
pendiendo la velocidad de evapora-
cion de la temperatura y del grado de
humedad ambiental y del tiempo de
permanencia antes de depositarse.

La mejor solucidn parece que es la
de producir gotas de tamafio entre 100
y 500 mm, lo que puede conseguirse
con boquillas de chorro cénico de
buena calidad, trabajando con presio-
nes entre 8 y 15 bar. Las boquillas de
chorro cénico ofrecen la ventaja de
mantener bastante estable el caudal
frente a las variaciones de presién,
que modifican el tamafio de las gotas.

Como comprobacion de que la
aplicacion se realiza con cobertura
suficiente en las zonas de la planta en
las que se considera necesario el tra-
tamiento, se recomienda utilizar pa-
pel hidrosensible colocado en la zona
externa y en la interna de la planta a
diferentes alturas. En el caso de que
en la parte superior de los drboles se
aprecic que la cobertura es insufi-
ciente, hay que comprobar que el aire
impulsado por el ventilador es el ade-
cuado en caudal y velocidad; en al-
gunos caso puede ser necesario tra-
bajar a menor velocidad de avance,
lo que obliga a ajustar de nuevo el
caudal de las boquillas para esta ve-
locidad real.

Una aplicacién eficaz y respetuo-
sa con el ambiente exige la correcta
calibracion del equipo utilizado.l
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ANGEL PEREZ

FOTOGRAFIAS: BORJA MENDIETA

CNH MAQUINARIA SPAIN-DIVISION NEW HOLLAND RENUEVA
SERIES DE TRACTORES “DE EXTRAORDINARIA IMPORTANCIA”

PARA LOS MERCADOS IBERICOS

iACCION!

CNH Maquinaria Spain-Divisién New Holland se apoy6

en el Séptimo Arte para presentar a su Red de
Concesionarios sus nuevas gamas de fractores. El acto,
que se celebrd en Alcald de Henares (Madrid), tuvo como
principales protagonistas a la serie TLA (70-100 CV) y los
‘especiales’ TNNA y TNVA, unos productos “de exfraordinaria
importancia para la Peninsula Ibérica”.

a cita supuso la continuacién
de otras anteriores celebradas
en Madrid, Lillo, Sevilla..., y

ratifica el compromiso de CNH para la
renovacion de todas sus gamas de pro-
ducto. Las novedades presentadas el 7
de mayo en la finca ‘La Vega del He-
nares’, en Alcald de Henares (Madrid),
vienen a reforzar la oferta en tractores
de mediana y baja potencia, precisa-
mente unos segmentos donde la marca
disfruta de una notable cuota de mer-
cado, no s6lo en Espafa sino en los
principales mercados internacionales.
La Red de Concesionarios de New
Holland en la Peninsula Ibérica tuvo
la oportunidad de asistir a toda una
“presentacion de cine”, con un deco-
rado y unos efectos especiales acorde
con la ocasién y un reparto que supo
estar a la altura de las circunstancias.

Y es que los principales responsables
de la marca supieron desenvolverse
con soltura durante sus intervencio-
nes, en las que dejaron claros los obje-
tivos para el futuro.

Abri6 la jornada Victoria Huerga,
Directora General de CNH Maquina-
ria Spain-Divisién New Holland, cuya
intervencion giré en torno a tres con-
ceptos que, en su opinién, definen la
marca. Innovacién, porque es capaz
de “renovar y ampliar su gama de
productos”; modernidad, ya que
“participa de las caracteristicas mds
sobresalientes entre los fabricantes de
maquinaria agricola en el mundo”; y
dinamismo, en cuanto a que “la acti-
vidad desplegada por CNH en los iil-
timos afios en la renovacion de sus

productos y en la ampliacién de sus
gamas es, sin duda, excepcional”. Es-
te dltimo concepto también se aprecia,
segun Victoria Huerga, “en la nueva
identidad de marca, con una imagen
renovada (‘ojos de gato’) y una nueva
identificacion de los productos New
Holland”.

“Detrds de estas palabras hay un
compromiso real de CNH por estar
presente con la marca New Holland
en el sector agricola de forma decidi-
da y haciendo realidad estos concep-
tos”, prosiguié la Directora General,
que subray6 la importancia que para
los mercados ibéricos tienen las ga-
mas de tractores presentadas, ya que
representan el 52% de las ventas de la
marca.

agrotécnica




IS producto

SERIES RENOVADAS

La explicacion de los nuevos productos estuvo a cargo del
Director de Marketing de CNH-Division New Holland para la
Peninsula Ibérica. Alessandro Maritano dejé claro que los
objetivos de la presentacion fueron el lanzamiento de la serie
TLA en un segmento tan importante como el de los 70-100 CV,
donde quieren consolidar su posicion de liderazgo con el
‘apoyo’ de la serie TDD, incrementar la satisfaccion del cliente
y cumplir las Directivas comunitarias sin renunciar al nuevo
estilo que define el producto. Todo ello para demostrar que
New Holland es una marca innovadora, dindmica y moderna.

70-100 CV:TLA / TDD

| segmento en el que se encuadra el TLA es de

suma importancia, con 2 300 unidades, lo que
supone el 8% del total en Espana. New Holland
disfruta de una sélida posicidén con el 17% del total
del mercado. Esta nueva serie, destaca por ofrecer
una mayor potencia y par motor respecto a la
anterior. Segin New Holland, tiene el mejor intervalo
de servicio, con 600 horas. Ofra de sus ventajas es la
posibilidad de montar desde fabrica pala
cargadora de la serie FL de New Holland.

La compania maneja unas previsiones para este
ano de 400 unidades, para lograr una
cuota de mercado del 22%.

Con los TDD, de los que se prevé
para este ano llegar a las 10 000
unidades, Alessandro Maritano desveld
como las claves de su éxito la
“sencillez”. “Son tractores polivalentes
sin un excesivo nivel tecnolégico,

apropiados para un determinado perfil de
cliente”, ahadid.

También son muy ambiciosos los planes
de la marca con esta serie, ya que espera
alcanzar una cuota de mercado del 30%.

15 Mas informacion: teenica (Marzo y Abril ‘04)
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Fruteros TNFA / ‘Estrechos’ TNNA /
Vineros TNVA

stos tractores representan el 20% de las ventas de

New Holland en Espana y el 8% en Portugal. “Con
ellos tenemos una posicion de liderazgo que representa
aproximadamente el 18% del mercado total. New
Holland es lider de este segmento con el 24% de cuota’,

dijo Maritano. El objetivo
para este ano con estos
modelos ‘especiales’ es el
28% de cuota de
mercado, con 1 100
unidades.

=" Mas informacion:
lecnca (Enero 104)

TNA / TNSA

De gran importancia especialmente en Portugal
ya que suponen el 27% de las ventas de la
marca en este mercado y el 4% en Espana. Los
TNSA, en concreto, fueron
presentados en la cita
anterior de Sevilla vy,
segun los propios
responsables de

New Holland, estan
siendo muy bien
aceptados en el
mercado.

o
o

B Mas informacion:
teenica (Enero y Febrero ‘04)

‘Orugas’ TKA

ta serie es la demostracion evidente de CNH
por estar presente en todos los segmentos y por
satisfacer todas las necesidades de sus clientes”,
explico el Director de Marketing. Es un nicho con
tendencia a la baja, pero adn representa el 5% de
los volimenes de New Holland, que disfruta del
liderazgo con cotas de hasta el 70%.

1 Mas informacion: t¢enica (Marzo ‘04)
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“PROMETIMOS UNA AVALANCHA DE NUEVOS PRODUCTOS”,
DESTACO EL RESPONSABLE DE VENTAS DE NEW HOLLAND
PARA EUROPA, ASIA Y AFRICA, MATTIA GUIDA

“Estamos cumpliendo
con nuestra palabra®

| Responsable de Ventas de New

Holland para Europa, Asia vy
Africa, Mattia Guida, insté a los con-
cesionarios en la Peninsula Ibérica a
trabajar juntos en los compromisos
adquiridos por la marca. “2003 no fue
un adio fdacil, y 2004 tampoco lo serd,
ya que nuestros competidores conti-
niian consoliddndose a través de com-
pras y fusiones. Al mismo tiempo,
2003 serd recordado como un afo ex-
traordinario para la historia de nues-
tra compafiia. La avalancha de nue-
vos productos y la verdaderamente in-
creible coleccion de premios que New
Holland ha recibido en cada una de
las mds importantes ferias mundiales,
dan muestra de la vitalidad y del po-
tencial de esta marca”, sefald.

“Estamos compitiendo en una ca-
rrera de muy larga distancia y, aun-
que es muy importante mantenerse en
el grupo de cabeza desde el principio,
es el resultado final lo que cuenta.
Nos hemos situado de una forma que
podemos ganar esta carrera a largo
plazo”.

Mattia Guida completd la evolu-
cién historica de las numerosas nove-

agrotécnica

dades presentadas por New Holland
en estos ultimos aflos. En esta oca-
sion, es el turno de los modelos de
menos de 100 CV, “un segmento en el
que New Holland tiene histéricamente
una posicion muy fuerte y que repre-
senta mds de un 50% de sus ventas en
Europa”. “Estamos cumpliendo con
nuestra palabra, porque prometimos
una avalancha de productos, que he-
mos introducido y seguiremos intro-
duciendo en el mercado”, anadié. To-
do esto es posible gracias al respaldo
de CNH “en desarrollo de productos,
fdbricas y servicios financieros”, que
a juicio de Guida es un soporte decisi-
vo para la marca New Holland.

Nuevos almacenes de
recambio

Mattia Guida dedicé un capitulo
especial de su exposicion al drea de re-
cambios, que ha registrado importan-
tes cambios en Europa en los tltimos
meses, con la formacién de una nueva
estructura. “Estamos seguros de que
pronto superaremos la fase transito-

ria, alcanzando nuevamente los estdn-
dares de disponibilidad de recambios
y servicio”, aseguré el Responsable de
Ventas de New Holland para Europa.

En este sentido, ha entrado en fun-
cionamijento un nuevo almacén cen-
tral en Le Plessis (Francia), exclusiva-
mente dedicado a la marca New Ho-
lland., en el que CNH ha invertido 32
millones de ddlares, con una plantilla
de 170 personas que puede incremen-
tarse en época de campaia. La capaci-
dad total es de 292 000 referencias,
con un valor de inventario de 200 mi-
llones de délares. Esta politica de re-
forzamiento del servicio de recambios
tiene su continuacién en Espaiia, con
la inauguracién en Coslada (Madrid)
de un almacén de 4 800 m? con
60 000 referencias y 350 000 lineas al
ano. La inversidén ha ascendido a 3.5
millones de euros.

Resultados de CNH

El Responsable de Ventas de New
Holland para Europa, Asia y Africa
aproveché la oportunidad para desta-
car los buenos resultados cosechados
por CNH en 2003, al crecer las ventas
un 8% respecto al aflo anterior, con in-
cremento de cuota de mercado en
practicamente todos los productos
(tractores, cosechadoras, empacado-
ras, etc.). Ademads, como responsable
de los mercados europeos, africanos y
asidticos dentro de la compaiiia, Gui-
da destacé que “la marca New Ho-
lland representa el 69% del negocio
en esta ‘region’. Por lineas de pro-
ducto, los tractores generan el 63%
del total de las ventas netas, seguidos
de la maquinaria agricola (22%) y re-
cambios (15%)” A

Mayo 2004
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Innovar:on

Un mejor servicio de recambios

Unc de las grandes obsesiones
del equipo directivo de New
Holland en la Peninsula Ibérica es
seguir mejorando el servicio de
recambios. Con tal motivo,
recientemente ha entrado en
funcionamiento un nuevo
almacén de 4.800 m?, situado en
Coslada (Madrid), que ha
supuesto una inversion de 3,5

millones de euros, donde se
disponen de 60.000 referencias
con 350.000 lineas al afo.

Este reto en el suministro de
recambios también se asume
desde la casa matriz. Ya es una
realidad el nuevo almacén
central de Le Plessis (Francia),
exclusivamente dedicado a la
marca New Holland, en el que

CNH ha invertido 32 millones de
délares y donde 170 personas
trabajan en dos turnos, con
posibilidad de cubrir las 24
horas de servicio durante la
campaiia de recoleccion. La
capacidad total es de 292.000
referencias, con un valor de
inventario de 200 millones de
délares.




MATTIA GUIDA

“PROMETIMOS UNA
AVALANCHA DE NUEVOS
PRODUCTOS Y ESTAMOS
CUMPLIENDO NUESTRA
PALABRA"

presente en Alcala de Henares el

Responsable de Ventas de New
Holland para Europa, Asia y Africa,
Mattia Guida, que completé la evolucion
histérica de las numerosas novedades
presentadas por New Holland en estos
Oltimos afios. En esta ocasion, fue el turno
de los modelos de menos de 100 CV, “un
segmento en el que New Holland tiene
histéricamente una posicién muy fuerte y
que representa mas de un 50% de sus
ventas en Europa”.

En concreto, llegan la nueva serie TLA,
que representa précticamente el 15% de
las ventas de New Holland en Europa, y la
renovaciéon de la gama TN, con las series
TNNA y TNVA, parte importante de la
reconocida oferta de tractores especiales,
de suma importancia en los mercados del
sur de Europa, como el ibérico.

“Estamos cumpliendo con nuestra
palabra, porque prometimos una
avalancha de productos, que hemos
introducido y seguiremos introduciendo en
el mercado”, afirmé Guida. “Nuestra
mayor fortaleza procede del respaldo de
CNH en desarrollo de productos, fabricas
y servicios financieros, dando asi soporte
a la marca New Holland”.

En representacién de CNH, estuvo

on
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Mattia Guida aproveché la
oportunidad para destacar los buenos
resultados cosechados por CNH en 2003,
al crecer las ventas un 8% respecto al afio
anterior, con incremento de cuota de
mercado en précticamente todos los
productos (tractores, cosechadoras,
empacadoras, efc.).



mas polivalentes. El TL-A es un tractor ligero,
compacto y maniobrable, que se ofrece en varias
versiones y con distinfas opciones: cabina o
bastidor, ST o DT, fres grupos de transmisiones,
diversos interiores de cabina, capacidad para
adaptar varias palas cargadoras...

Diseno

Capé inclinado.

Tubo de escape montado en un lateral.

Guardabarros redondeados.

Faros delanteros oblicuos y de gran éngulo.

Luces montadas sobre el techo en los modelos con cabina.
Cabina opcional con nivel de ruido de sélo 75,5 dB(A).
Comoda disposicion de mandos y asiento.

Fécil accesibilidad

Mofores

De 4,5 litros y 4 cilindros que desarrollan

72, 82, 91y 100 CV.

Cumplen con el nivel de emisiones Tier II.
Consumo reducido de combustible.

Reserva de par de hasta el 37%.

Capacidad del depésito de hasta 167 litros en los
modelos TLP0A y TL100A.

Optimas prestaciones.

MODELOS TL-A

MODELOS CON PALA FRONTAL FL

Modelos kW (CV)  Cil. / Aspiracion Elevacion méaxima Altura maxima Segmento
Modelos desde el punto desde el punto de potencia
TL70A 53 (72) 4/An de unién (kg) de uni6n (mm) (V)
TLBOA 60 (82) 4/An 90FL 2.050 3.755 60-95
TL90A 67 (91) 4 / Tabp 100FL 2.532 3.755 70-95
TLY00A 73,5 (100) 4/Ta 120FL 2310 kg / 2.582* 4.084 80-120

* Autonivelacion hidraulica.

Otra de las ventajas que ofrece la serie TLA es
la posibilidad de incorporar, desde su origen,

una pala cargadora New Holland FL, con una
capacidad de elevacion de 2.000 a 2.500 kg y

una altura de 3,75 a 4,10 m. En la
presentacion de Alcalé de Henares se efectué
una demostraciéon de lo sencillo que puede
resultar su montaje.




Transmision (distintas opciones)

Synchro Command™ 12 x 4 para los modelos TL70A
y TL8OA.

Shuttle Command™ 12 x 12 para todos los modelos.
Dual Command™ 24 x 24: incluye inversor
electrohidraulico para invertir la marcha, dos velocidades
bajo carga en cada marca adelante y marcha atrés,

11 marchas en la gama de velocidades de trabajo de

4-12 km/h.

Para aplicaciones especificas, puede disponerse de la
opcién 20 x 12 con superreductor y velocidad minima

de 200 m/h.

Traccion

Simple y doble traccién.

Conexién electrohidraulica simultanea del diferencial en
los ejes delanteros de los modelos DT. Estos ejes pueden
incorporar frenos delanteros y seguir manteniendo un
angulo de giro de 55° para efectuar giros cerrados.

Sistema hidravlico

Sistema hidraulico tradicional de centro abierto opcional
Elevador mecénico o electronico.

Bomba especial para la direccién de 30 L/min

o de 39,5 L/min.

Bomba principal de hasta 58 L/min.

Capacidad del elevador trasero de hasta 5.060 kg.
Pueden montarse hasta tres distribuidores y dos
distribuidores laterales.

Joystick para accionar dos distribuidores
simulténeamente.

Panel de
informacion

En el salpicadero de mandos
puede integrar un monitor de
prestaciones, con teclado numérico
para la introduccién de pardmetros
que puede conectarse al sistema
Can Bus del tractor. Este monitor
ofrece informacién sobre el drea
trabajada, la distancia recorrida, la
velocidad de la toma de fuerza
seleccionada y el deslizamiento
de las ruedas si lleva la unidad
de radar opcional. Incorpora
luz de aviso de

mantenimiento.

4



 tractores ‘especiales’
nuevas gamas TNN-A para marcos

NOA fporc viiako) csponibles con
de doble traccion automdtica en
s con y sin cabina, STy DT,

New Holland vuelve a
ofrecer unos ‘estrechos’ de
muy sencillo y cémodo
mantenimiento.

BSO-potencia.

"~ Infervolos de mantenimiento muy prolongados.

1 'l'“llllil'él_‘l W Esx DELANTERO SUPERSTEER™, | )
3 Cuatro fipos (desde 16 x 16 hasta 44 x 16 velocidades). CON ANGULO DE GIRO DE 71°

Velocidades de la toma de fuerza de 540, 540E, 1.000 rev/min.

TDF proporcional al avance con accionamiento servoasistido de

serie.

Sistema hidravlico

Bomba hidréulica de 48 L/min.
Capacidad hidraulica adicional:
sistema MegaFlow™ con capacidad de
66 L/min.

Posibilidad de montar hasta

5 distribuidores.

Cuatro posiciones de ajuste (elevacion,
descenso, neutro y flotante) en cada
distribuidor.

Dos distribuidores pueden controlarse
mediante joystick.

Posibilidad de dos tomas laterales.
Elevador mecanico o electrénico (EDC)
a eleccién.

Las dimensiones
compactas de los vifieros
New Holland los hacen
idéneos para trabajar

| entre hileras.
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La avalancha de nuevos productos anunciada por CNH ya se he
hecho realidad. New Holland ha renovado précticamente todas
sus gamas de fractores, con modelos equipados con motores de
vltima generacién que cumplen la exigente normativa actual,

Serie TNFA

El ‘Mejor Tractor

Serie TDD

Reflejan, junto a la

serie TDA, la Especial’
renovacién del (EIMA'03) se
segmento de ofrece en una
70-100 CV, gamade 74 a @ &
en el que 92 CV con e
New Holland motor Iveco de T
tiene una 4 cilindros y
osicion de transmisién con inversor

sincronizado. Un frutero de Gltima
generacion.

iderazgo en la
Peninsula Ibérica, con un 27%
de cuota.

Serie TNA

Completan la oferta de
New Holland en tractores
compactos con una
excelente relacion
entre potencia y

Serie TNSA

Son la versatilidad en el segmento de potencia entre
60 y 76 CV. Tractores compactos adaptables a una
gran variedad de aplicaciones, desde la gestién de
vifiedos y trabajos forestales hasta el sector
maquilero agricola y la ganaderia en general.

Serie TKA

New Holland sigue apostando po
el segmento de los fractores
‘orugd’, en el que disfruta
del 70% de cuota de
mercado en la Peninsula
Ibérica. La nueva serie

esta formada por 10
modelos de 70 a 93 CV.
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ALAYA :
GARAGE SEGAD, S.A. C/ Portal de Gamarra, N° 48
0|0|3 VITORIA

m S.C.L. Vereda S. Cruz, s/n - 02006 ALBACETE
RENO CARRASCO Avda. Picasent, 29

02600 ¢ LCLGRROBLEDO

TALI.“ ERDA, S$.L. Ctra. de Jaén, n°® 22

02400 HELLIN

wwmnés S.L. Ctra. Lorca-Baza, 18

ASI'IJRIAS 5
CASADO MAQUINARIA AGRICOLA, S.L.
Ctra. de la Estacién, |8 (Viella) 33429 VIELLA (SIERO)

AViLA
OSCAR MARTIN VAQUERO Ctra. de Noharre, s/n
05200 AREVALO

HADAJOZ

AUTOMOCION VILLANOVENSE, S.A. C/Hemnén Cortés, 70
06700 VILLANUEVA DE LA SERENA

POZO MECANICA, S.L. Ctra. de Montijo a N-V, km 4,
Apartado de Correos 1,057 - 06480 MONTI|O

BALEARES

COMPANIA MAQUINARIA 93, S.A. Gremio de Tejedores, 35
07009 PALMA DE MALLORCA

TORRES FEDELICH, S.L C/Sastres, | - Pol. Ind. Ciutadelfa
07760 CIUTADELA DE MENORCA

BARCELONA

AGRICOLA FARGAS, S.L. C/Sallent, s/n-Pol. Ind. ELS
DOLORS, km 2 08240 MANRESA

COMERCIAL | AGRICOLA CASACUBERTA, S.L.

Ctra. Nacional, 152 - km 67,85 - 08500 VIC

TALLERES FRANQUESES XXI, S.L.

Ctra. de Ribes, 127 - 08520 LES FRANQUESES DEL VALLES
JUAN CORTIADA, S.A, C/ Calafell, 16

m VILLAFRANCA DEL PENEDES

O GOMEZ GARCIA, S.A. Ctra. Madrid-lrun, km 236
0 BURGOS

ERES VILLALVILLA, S.L. Ctra. Vailadolid, km 4,5

. Ind. Los Brezos - 09001 BURGOS

CERES "

OMECANICOS DURAN, S.A. Pol. Ind, Las Arenas, s/n
. Nacional, 521 - 10910 MALPARTIDA DE CACERES
NE, S.A. Pol. Ind. Parcela 20 - 10600 PLASENCIA

IASA SUR, S.L. Ctra. N-V Madrid-Céadiz, Km 634
7 JEREZ DE LA FRONTERA

ANOS INDUSTRIAL, S.A. Ctra. Santander-Torrela-
n 6.7 39608 IGOLLO DE CAMARGO
D HEAL
IMANCHA, S.A. Autovia de Andalucia, km 199
I 3300 VALDEPENAS
AGRONI, S.L. Ctra. de la Solana, 29 - 13230 MEMBRILLA
MURILLO MARCHANTE, S.L. Pol. Ind. Pozo Hondo
Avda. Andalucia Parc. 3 - n® 6 - 13610 CAMPO DE CRIPTANA

CORDOBA
COMPANIA MAQUINARIA 93, S.A. Avda. La Torrecilla, s/n
Pl. - La Torrecilla 14013 CORDOBA

CUENCA

AGROTRACTOR TARANCON, S.L.

Ctra. Madrid-Valencia, km 8] - 16400 TARANCON

LOS CANTERO DE CUENCA, S.L. Ctra. Madrid-Antigua
16114 BUENACHE DE ALARCON

AGROZOCAPI, S.L. Ctra. Madrid-Alicante, km 160

16660 LAS PEDRONERAS

GERONA

MARCIS VERT, S.L. C/ Passeig Vicens Bou, 10
17257 TORROELLA DE MONTGRI
GRANADA

COMPANIA MAQUINARIA 93, S.A. Autovia A92,

Km 228 Dir. Mal. - Sev. Salida de Servicio, Km 229 (Frente al
Aeropuerto) 18320 SANTA FE

Red de Concesionarios Agricolas.

CH

New Holland

AUTOMA&INAR!A MONTEJANO, S.L.

Avda, Guadalajara, km 69,8 - 19110 MONDEJAR
LARENA BAILON, C.

Avda. de Castila, 20 - 19002 GUADALAJARA

TALLERES AGRIC, S.L. C/Gu -Jalisco

Parcela 90 (Pol. Ind. del Henares) - 190! GUADALA]ARA

HUELVA
TRAMASA SUR, S.L.
Pol. Ind. Fortiz-Calle C, Naves | y 2 - 21007 HUELVA

HUESCA
A ml_ Ctra. Tarragona-San Sebastian, s/n

: DE JACA
Artes Grificas - Pol. Ind. SEPES Parc. 30 - Nave 3

Y SERVICIOS MARTEL, S.A.L.
Cura. A-1140 C/ Lérida, s/n - 22500 BINEFAR

JAEN
COMPANIA MAQUINARIA 93, S.A. Pol. ind. Los Jarales, s/n
23700 LINARES

LA CORUNA

JOSE A. FARINA. DE Ctra. de Finisterre, km 2,5
15102 REVOLTA:

JOSE RAMON LOIS

15218 TARAMANCOS-NOYA

LA RIOJA
MAGANA MAQUINARIA, S.L. Avda. de Aragon, 46.
Pol. Ind. Portalada - 26006 LOGRONO

PEDRO AZPEITIA, S.A. Pol. San Lizaro - C/ del Silo, s/n
26250 STO. DO DE LA CALZADA

LEON

CARBAJO MOT!

8.1 Avda. Reino de Leén, 27
24240 SANTA M* O
COM. BERCIANA
Pol. Ind. de Camp
]OSE FERNAN D
24320 SAHAGUN
NAVEDO, S.A. A

JUINARIA, S.A.
a 26 - 24410 CAMPONARAYA
W& Ctra. de Burgos, s/n

a, 21 - 24700 ASTORGA

TALLERES CHURRILLO, S.L. Ctra. Comarcal, 546 - km 10
27365 MACEDA-CORGO

MADRID
AGRICOLA MANZANGO, S.L. Ctra. Daganzo, km 3,4 Pol. Ind.
La Pena N-2 - 28815 ALCALA DE HENARES

MALAGA )
COMPANIA MAQUINARIA 93, S.A.
Pol. Ind. de Antequera-Parc. E-| - 29200 ANTEQUERA

MURCIA ) .
COMERCIAL AGRICOLA MULENA, S.A.
Ctra. de Caravaca, s/n - 30170 MULA
HERMANOS HEREDIA Y MULERO, S.L.
Ctra. de Aguilas (Campillo) - 30800 LORCA
MAQUINASA, S.A. Ctra. de Madrid, km 432
30310 LOS DOLORES-CARTAGENA

NAVARRA ,

AGRIAUTO REMON, S.A. Pol. Ind. LA NAVA, s/n
31300 TAFALLA

AGRICOLA SAKANA, S.L. Avda. de Vitoria, s/n
31800 ALSASUA

ARRUBLA HERMANOS, S.L. Ctra. de Tajonar, km 2,5
31192 MUTILVA BAJA

SANTA ANA MOTOR, S.L. Ctra. de Zaragoza, km 98
31512 FONTELLAS

NEW HOLLAND ES UNA MARCA DE CNH.
| CNH: UNO DE LOS LIDERES MUNDIALES EN LA FABRICACION DE TRACTORES, COSECHADORAS, EMPACADORAS Y VENDIMIADORAS AUTOPROPULSADAS.

MAQUINARIA AGRICOLA PLUMED, S.L.

ORENSE

AGRICOLA ORENSANA, S.L. Avda. de Zamora, 55
32005 ORENSE

COMERCIAL AGRICOLA GUERRA, S.L. Ctra. de Villarino, 3
32550 VIANA DEL BOLLO

PALENCIA :

MINGUEZ MAQUINARIA AGRICOLA, S.L. ¢/ Andaluca, 33
34003 PALENCIA

MINGUEZ TORRE, S.A. Avda. de Palencia, 10

34800 AGUILAR DE CAMPOO

SALAMANCA

AGRO-SALAMANCA, S.C.L. Pol. Ind. El Montalvo
C/Zeppelin, 12 - 37008 SALAMANCA

EH.A.S.A. Pol. Ind. "Los Villares" - Avda. Fuentesatico, ||
37184 VILLARES DE LA REINA

SEGOVIA | .

CLAUDIO LAZARO GONZALEZ C/ Trinidad, 14

40237 SACRAMENIA

REPUESTOS AGRICOLAS SEGOVIA, S.L. C/ Guadarrama, 32
- Poligono Industrial “E] Cerro® 40006 SEGOVIA

TOMAS HIGUERA, C.B. Ctra. de Segovia, s/n

40134 SANGARCIA

SEVILLA .
FRANCISCO CARMONA ROJAS C/Virgen de tos D
41420 FUENTES DE ANDALUCIA

TRAMASA SUR, S.L. Ctra. Sevilla-Malaga, km 3
Pol. Ind. La Chaparrilla - 41016 SEVILLA

SORIA
HERMANOS CASTILLO MARINDA, S.L.
C/ Ramén de Aguinaga, s/n - 42120 GOMARA

TARRAGONA
HERMANOS GELIDA, S.A. Avda. San Jaume, s/n
43870 AMPOSTA !
PIJUAN COCA 1 SENDRA, S.L. C/ San Vicente, 2 - &
43420 SANTA COLOMA DE QUERALT

SERVEI MOTOR F PUEY, S.L. Avda. de Aragbn, 42y 46
43780 GANDESA

TALLER SALVAT, S.L. Ctra. del Pl - Pol. Ind. De Valls
43800 VALLS

TENERIFE

AUTOSVIELMAX, S.L. Autopista del Norte, s/n -
38340 LOS NARANJEROS - TACORONTE

TERUEL

CENTRO MECANICO CALAMOCHA, S.L.
Ctra. Nacional Burgos-Sagunto, 190 44200 CALA

&
L

TALLERES MOLINOS, S.L. Ctra. de
44600 ALCANIZ

AGRICOLA EL PRADO, S.L. Avda.

ANGEL FERNANDEZ
45224 SESENA
LUDOMA, S.A. C/Va
45007 TOLEDO
MANUEL AGUSTIN ¢
Ctra. Nacional [V, km 94 -
VALENCIA

JUAN PORTER, S.A. Avda. Pais Valencid, 63 - 46500 SA
SARASQUETA, S.L. C/ Joanot Martorell, 19-21 - 46600 AL
TALLERES BROSETA, S.L. C/ Arco, 75

46315 CAUDETE DE LAS FUENTES

VALLADOLID
TALLERES ARGASA, S.L. Ctra. Medina-Rioseco-Toro,
km 11,7 47830 TORDEHUMOS

ZAMORA
AGRIMOTOR 93, S.A. C/ Pico del Péjaro, parcela 18
Pol. de la Hiniesta - 49025 ZAMORA

ZARAGOZA .

AGROMECANICA CARINENA, S.L. Pol. Ind. Laveguilla, s/n
50400 CARINENA

ENRIQUE SEGURA, S.L. Pol. Ind. Sector 4-N° 9

50830 VILLANUEVA DE GALLEGO

NAUDIN E HIJOS, S.L. Ctra. Gallur-Sangiiesa, s/n

50800 EJEA DE LOS CABALLEROS

\/
\7
NEWHOLLAND

Especialistas en tu éxito
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ANGEL PEReZ

UN ANO DESPUES, EL EMPRESARIO EMILIO NAVARRO RENUEVA SU PARQUE

DE TRACTORES Y CARGADORAS TELESCOPICAS

L
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L3

"
-
i

"~ NEW HOLLAND Y GE!
SIGUEN DE LA MANO

Emilio Navarro Martinez fue, en mayo de 2003, el primer

empresario que se acogié al acuerdo firmado por el Grupo
de Empresas Agrarias (GEA) y CNH Maquinaria Spain-
Divisién New Holland. Ahora, un afio después, se muestra

muy satisfecho con esta novedosa férmula que le ha

permitido renovar su parque de tractores y cargadoras

telescopicas.

ranscurrido un ano, es hora de
Thacer balance. Y Emilio Nava-

rro Martinez tiene muy claro
que el acuerdo que, como socio del
Grupo de Empresas Agrarias, tiene fir-
mado con CNH Maquinaria Spain-Di-
vision New Holland es positivo para
su negocio. Por tal motivo, a mediados
del pasado mes de mayo rubricé la re-
novacion del parque de tractores y car-
gadoras telescopicas que trabajan en

MAYO 2004

sus explotaciones. El acto tuvo lugar
en la finca ‘El Hinojar’, situada en la
localidad cordobesa de Montoro, don-
de acudieron, junto al empresario, re-
presentantes de todas las partes que
protagonizan el acuerdo, que son el fa-
bricante (CNH Maquinaria Spain-Di-
vision New Holland), el concesionario
(Compaiifa Maquinaria 93), el Grupo
de Empresas Agrarias (GEA) y la enti-
dad financiera (Banesto).

Victoria Huerga y Emilio Navarrro
firmaron el acuerdo.

El acuerdo es, a grandes rasgos,
una operacion de renting que incluye,
ademads de los gastos de mantenimien-
to, seguros, ¢tc., la renovacion anual
del parque de maquinaria. La opera-
cion realizada en 2003 incluyo nueve
maquinas (siete tractores y dos carga-

agrorécnica [WE
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Dos de los tractore
montan neu
Michelin de alta
flotacion.

doras telescépicas), que han trabajado
en unas 1 500 ha, 900 de secano y el
resto repartidas en regadios, frutales y
olivar de riego. Una media aproxima-
da efectuada por el empresario arroja
un coste de 58/ha de coste anual de
renting, lo que es “perfectamente asu-
mible”, segln sus palabras. No obs-
tante, este ano espera reducir hasta los
40/ha, con un coste horario aproxima-
do de 8 euros.

Una vez analizados también los
rendimientos individuales de cada
una de las mdquinas, el empresario
ha llegado a la conclusion de que tan
s6lo es necesaria la renovacién de
ocho méquinas, reduciéndose uno de
Jos tractores ‘orugas’. Para no perder
capacidad productiva, una de las car-
gadoras telescopicas dispone de en-
ganche de tres puntos y toma de
fuerza, para que pueda realizar fun-
ciones de tractor en caso de ser nece-
sario.

Su “obsesion” por trabajar con
bajos costes lleva a Emilio Navarro a
aplicar los conceptos de lo que se co-
noce como ‘agricultura de conserva-
cién’, que abarca siembra directa, no
laboreo en citricos y olivar con cu-
bierta vegetal semi-permanente, labo-
reo minimo en remolacha u otros cul-
tivos de primavera. Por este motivo,

Il agrotécnica

resulta fundamental una correcta
“compactacion”, tanto por un mayor
cuidado del terreno como por la falta
de traccion de los tractores de ruedas
en zonas muy himedas. Para solucio-
nar este problema, dos de los nuevos
modelos (TM 140 y TS 100A) montan
en origen neumdticos Michelin de alta
flotacion, también adquiridos median-
te la férmula de renting.

EMIILIO NAVARRO

Propietario de la ‘Finca New Holland’
“Busco la rentabilidad”

| propietario de ‘El Hinojar’ con-

t6 su experiencia con otra de sus
fincas que forma parte de este proyec-
to desde el pasado afo. “Empezamos
un poco asustados, porque el coste del
renting era, a priori, bastante eleva-
do”. En este tiempo, Emilio Navarro
ha hecho muchos cédlculos y estima
que “un renting anual nos cuesta en-
tre un 15 y un 20% del valor real del
tractor”, si bien habria que afadir los
diferentes gastos (mantenimiento, se-
guro, matriculacién, etc.) incluidos en
el precio.

La confianza de Emilio Navarro
en esta férmula queda patente en una
frase: “A quienes dicen que esta for-

mula es muy cara, les digo: para mi,
lo caro es barato y yo busco siempre
la rentabilidad, que es lo que todo
empresario debe buscar”. Y tiene
muy claro que su explotacion ha teni-
do una buena produccidén este afio.
“No solamente por el clima, sino
también por el buen hacer de los
tractores y de quienes los manejan’”,
indicé.

“La felicidad del empresario es la
de sus trabajadores, pero también vi-
ceversa. Este afio, no solo hemos bati-
do records en todo tipo de labores
(siembra, tratamientos, etc.), sino que
ademds nuestros tractoristas han es-
tado encantados con tener mdquinas
nuevas a su disposicion y con saber
que el siguiente afio la mdquina va a
ser igual o mejor”.

Aunque la alternancia de cultivos
siempre es un factor a tener en cuenta,
este empresario cordobés quiere tener
totalmente definido en unos afios el
perfil del parque de maquinaria mas
apropiado para su explotacion, “para
poder ajustar el renting mucho mds".

&

Una cargadora telescopica incorpora
enganche de tres puntos y toma de fuerza.

MAYO 2004



Rafael Blanco, Victoria Huerga, Emilio Navarro,
Alessandro Maritano (Director de Marketing de CNH para la
Peninsula Ibérica) y Jaime Vifiallonga, Director Comercial de

VICTORIA HUERGA

Directora General de (NH Maquinaria
Spain-Division New Holland
“Es una gran alternativa
para los empresarios
agricolas”

a principal responsable de New

Holland en Espafia no podia fal-
tar a una cita de estas caracteristi-
cas. Victoria Huerga acudié a Mon-
toro para expresar su agradecimien-
to al Grupo de Empresas Agrarias, y
en particular a Emilio Navarro, por
ratificar su confianza en la marca.
“Es un empresario que apuesta por
una flexibilidad importante y me-
diante este convenio puede renovar
anualmente su flota de tractores con
la posibilidad de diversificar mode-
los”.

Victoria Huerga considera que es-
ta férmula supone “una gran alterna-
tiva para los empresarios agricolas
porque permite tener los tractores
siempre en garantia, con seguro a to-
do riesgo y el mantenimiento inclui-
do’.

MAaYo 2004

CNH-Divisién New Holland.

VICENTE SANCHEZ-
VALDEPENAS
Presidente del Grupo de Empresas Agrarias
(GEA)

“No es una operacion
econdmica, sino de base”

| GEA —que ha modificado leve-

mente su denominacion para ser
ahora el Grupo de Empresas Agrarias—
sigue estando plenamente convencido
de las grandes posibilidades que ofre-
ce este convenio. Asi lo confirmé su
presidente, Vicente Sanchez-Valdepe-
nas, que no lo considera solamente

empresa I

una operacion econdémica, ‘“‘sino de
base”. “La continuidad no es tan sen-
cilla. Renovar el acuerdo supone que
se ha alcanzado un grado de madure:
y estabilidad por ambas partes, lo
cual esperemos que favorezca mds ac-
tividades con CNH, que se ha ‘moja-
do’ con los agricultores del GEA™.

El presidente del GEA, que dejo
abierta la posibilidad de realizar en el
futuro otras iniciativas junto a New
Holland, observa un “movimiento de
inquietud” en el sector con la nueva
PAC y estima que el vendedor debe
mostrarse mds preocupado que el
agricultor.

RAFAEL BLANCO
Gerente de Compaiiia Maquinaria 93
“Deberian venir mas
profesionales a conocer
este sistema”

| gerente del concesionario encar-

gado de la asistencia técnica de los
equipos que forman parte de la opera-
cién también se mostrd muy satisfecho
con los resultados obtenidos durante el
primer afo, aunque puso un “pero’:
“Deberian venir mds profesionales a
estas fincas para comprobar lo bien
que funciona este sistema” .

Rafael Blanco destacé que desde
Compaiia Maquinaria 93 han estado
“muy pendientes” del comportamien-
to de las maquinas y felicité publica-
mente a Emilio Navarro por ser un
empresario moderno y por depositar
su confianza en la marca. “Cdrdoba es
una zona lider en agricultura y New
Holland, que es una marca lider, tam-
bién lo es en iniciativas asi’’, indic6.l

EN MEMORIA DE
JUAN LODARES

El acto se convirtié también en un pequeiio pero sentido

homenaije a la memoria de Juan Angel Lodares, uno de
los principales impulsores del proyecto. Desde Victoria
Huerga, hasta Emilio Navarro y Rafael Blanco, dedicaron
unas palabras de recuerdo al directivo de CNH que
fallecié hace unos meses victima de una enfermedad.

agro:écnica NI




GRUPO

miralbueno

&

Cuanto mids duro es el trabajo;
mds inteligenteudebe ser su solucidn.
ot fa
V|

! 4 . :,H.

A
.'I_- P? . i‘. :
vy
“y /’ 1 \‘
&< )
= ?.M: ;‘ 9
Wi 24V
,7"'- G f,l“ ;‘f ‘7?;*: _{’I ';!f"
FAUTVIENTO'DE SERIE- -~ L < e
= . y =y g 2 . ¥ f
Y \WENEhtos para filtros de cariom activé. r

SWRLE trabajo, frontales y.traseras. |

REUNERE rabrisas delantero. '/ - ¢ Y &

FMIVJENTO OPCIONAL .
" 4 FRUTTETD-11 85 im'lf \

R PPN If interior en suelo y-guardabarros. ; f ’}é

S 4
<,



REVESTIMIENTOS
PARA TRACTORES

miralbueno CABINAS

Ctra. Logrofio Km 13,400 Pol. "El Aguila" nave 48
50180 UTEBO (Zaragoza) Espafia
Tfno. 34 976 462 250 Fax. 34 976 771 053

e-mail: micab@miralbueno.com www.miralbueno.com

o=

-
.....

Los mejores...
solo quieren lg@nejo



0 empresa

ANGEL PEREZ

FOTOGRAFIAS: JOSE CHICHARRO

CLAUSURA DE LA V PROMOCION DEL MAsTER AGCO

il_:llii | '

AGCO Iberia sigue fiel a su politica de desarrollo cualitativo de su red comercial.

CAMINO DEL CENTENAR
DE DIPLOMADOS

o que comenzo siendo un pro-
yecto que pretende ampliar
los conocimientos de todo el

equipo humano que forma el tejido
comercial de AGCO en Espania y re-
forzar sus vinculos personales se ha
consolidado como una iniciativa que
ya ha dado como resultado 80 gra-
duados, que en los préximos afos su-
perardn el centenar, como dijo el Di-
rector General de la compafifa, José
Enrique Puente Aparicio, durante el
acto de clausura del V Master AG-
CO, celebrado el 20 de mayo en Ma-
drid. Antes de proceder a la entrega
individual de los diplomas, se llevé a
cabo, como es habitual, la ‘clase’ fi-
nal del curso, con intervenciones de
diferentes expertos en diferentes sec-
tores.

agrorécnica

Todos los ponentes felicitaron a los participantes en el Master.
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Para el Director de Division para
la Formacién de Directivos de la Es-
cuela de Organizaciéon I[ndustrial
(EQD), Alfredo Fernandez, el acto fue
“un momento de alegria y alivio” e
inst6 a los nuevos diplomados a “po-
ner en entredicho todos los paradig-
mas recibidos” porque no ejerceran
su labor en “escenarios inmutables”.
Juan Caramazana, de la empresa audi-
tora CTA, disertd sobre €] cambio ra-
dical que estan sufriendo las estructu-
ras industriales a raiz de la globaliza-
cién, y la aplicacién de las nuevas
normas contables. Anunci6 el cambio
de algunos de los criterios seguidos
hasta ahora y, aunque dicho cambio
“no serd inmediato”, aconsej6 a los
diplomados que “se imbuyan del espi-
ritu de las nuevas normas internacio-
nales”, que dejardn de ser tan estrictas
como hasta ahora. El Prof. José Ma-
nuel Garcia-Lomas, experto en temas
de marketing y venta, apeld a la “mo-
tivacion de los colaboradores” como
arma esencial “para obtener el éxi-
10", “Los directivos son lideres y de-
ben conocer perfectamente a su equi-
po humano”, agrego.

No sin antes tener un recuerdo
especial para la figura del Catedrati-

empresa IS

NOMBRE CONCESION
Sara ALARCON GARCIA HNOS. ALARCON TAUSTE
HELLIN (ALBACETE)
José Ricardo ALARCON GARCIA HNOS. ALARCON TAUSTE
HELLIN (ALBACETE)
Rosendo BASCOMPTE GIRALT TALLERS BASCOMPTE
CALAF (BARCELONA)
M?® José BASCUNANA GASCUENA AGR. BASCUNANA
(CUENCA)
Juan CUBERO ESTEBAN TALL. JOSE Y ANTONIO
UBEDA (JAEN)
Pau CUSINE BARBER CUSINE
MOLLERUSSA (LERIDA)
José Ramén GONZALEZ CASAGRAN AGCO IBERIA, S.A.
Rafael MILLAN JIMENEZ CENTRO TRACTOR
TOMELLOSO (CIUDAD REAL)
Inaki OLOZAGA SZEKELY AGCO IBERIA, S.A.
Esperanza ROS GARRE GRIMASY
LOS ALCAZARES (MURCIA)
Alberto RUIZ MONTERO AGRIMA,SA.
ANTEQUERA (MALAGA)
Carmen SANCHEZ REVENGA AGCO IBERIA, S.A.
Mercedes UTRAY DELGADO AGCO IBERIA, S.A.

co de Economia, José Maria Ferré
Trenzano, que no pudo estar presente
en el acto por problemas personales,
José Enrique Puente Aparicio se en-
cargd de poner broche de oro al Cur-

BUSQUEDA DE OPORTUNIDADES

| Prof. Luis Mdarquez, responsable de Agronomia, cenird su

infervencion en “las oportunidades de la agricultura moderna” a
partir de una evolucién histérica que arranca en el Mesolitico y nos
lleva hasta nuestros dias, en los que conviene aprovechar las
oportunidades que las nuevas estructuras surgidas en la UE con la
nueva Politica Agricola Comun (PAC) ofrecen a los cultivos
desarrollados en climas mediterraneos. Tanto a los denominados
‘tradicionales’ (olivar, vinedo o leguminosas), como los ‘adaptados’
(remolacha invernal, cultivos tropicales, monocultivos industriales) y
los relaclonados con la horticultura y fruticultura. Pero, como
subrayé el Prof. Marquez, “para definir nuestras posibilidades hay
que conocer los compeltidores”, y desde el Hemisferio Sur se ofrecen
ventajas adicionales (complementariedad estacional, distancia de
transporte), mientras que en el Hemisferio Norte destacan regiones
concretas, como California, Norte de Africa y Oriente Proximo.

Oftro factor destacado en su intervencidn fue la necesidad de
crear un nuevo sistema rural, ya que se ha pasado de considerarse
un medio esencial a una situacién de pasividad y declive. A juicio
del Prof. Marquez, “el peso de la globalizacién en paises en vias de
desarrollo lo sufriran primeramente los agricultores”.

MAYO 2004

so. Al igual que sus predecesores en
la palabra, el Director General de
AGCO Iberia felicité a los nuevos di-
plomados y les anim¢ a llevar a la
préactica los profundos conocimientos
adquiridos. Pero no quiso cerrar cl
acto sin recordar la importancia eco-
némica que tiene un buen servicio
postventa. “Hay que trabajar para
crear una clientela”, dijo, porque su-
pone unos ingresos fijos muy impor-
tantes para el desarrollo empresarial.
El Director General de AGCO Iberia
subray6 que el 50% del presupuesto
de la UE se destina a apoyar el mun-
do rural, por lo que, en su opinién,
“la renta agraria puede mejorar, pe-
ro hay que eliminar las ataduras al
agricultor”. En un escenario globali-
zado, en el que el medio ambiente
cobra una importancia crecienle,
Puente Aparicio dijo: “creo mds en el
comercio justo que en el comercio
solamente ‘libre’. Creo en un comer-
cio donde no exista el ‘dumping’ eco-
nomico, pero tampoco el ‘dumping’
social, v donde todos los paises pro-
ductores respeten las mismas reglas
de produccion v de comercializa-
cion” l

agrotécnica
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lA REFERENCIA PROFESIONAI.
EN EMPACADO Y ENCINTADO

I AmIS HR 16

Encintadora para pacas
redondas de 1,10 a 1,65 m.
de diémetro y hasto

1. 500 kg. de peso.




Maquinas que hacen mas
para que Usted haga menos.

Cuando se tiene que hacer todo

estd bien tener un socio que nos ayude. La
gama MLT ha sido concebida en este sentido,
para respaldarle lo mas eficazmente posible en

sus tareas diarias. Mas productividad y
rentabilidad haciendo
menos estuerzos.
Cuando se pasan mas
de 1200 horas por

afios haciendo tareas

bﬂcfm de inhtwlbn
Um. Santo ﬁmnlm: e
Avenida Central, 37 upa maquina poliva-
28120 -  Madrid
Tel. : 91 622 13 24  |ente es realmente
Fax : 91 622 17 49

tm@nﬂﬂlﬂmﬂ lo mas inteligente.




B sobre ¢l terreno

VOGEL & NOOT PRESENTA EN CASTILLAYY LEON SUS NUEVOS EQUIPOS
PARA LA PREPARACION DEL TERRENO

APUESTA POR EL MINIMO LABOREO

Presentar a sus
concesionarios en
Castilla y Leon los

nuevos productos para
un minimo laboreo fue el
principal objetivo de la
convencion organizada
por Vogel & Noot
Espana el pasado mes de
abril en Quintanilla de
Onésimo (Valladolid).

as caracteristicas de la agricul-
tura en muchas zonas de la
comunidad castellano-leonesa

con-ceden un protagonismo creciente
a los aperos dirigidos a labores de mi-
nimo laboreo. Un especialista en la fa-
bricacion de este tipo de maquinaria
es la empresa austriaca Vogel & Noot,
que en Espana tiene, desde hace algu-
nos anos, su propia filial encargada de
la comercializacién de su extensa li-
nea de producto.

El pasado mes de abril, y con el
objeto de presentar una serie de im-
portantes novedades que pueden re-
sultar muy apropiadas para toda la zo-
na que comprende la Meseta Norte,
Vogel & Noot Espana reunié a sus
concesionarios de Castilla y Le6n en
la localidad vallisoletana de Quintani-
lla de Onésimo, para demostrar en el
campo las grandes posibilidades que
ofrecen los nuevos productos.

Aunque las condiciones meteoro-
I6gicas no fueron las deseadas, y hubo
que trasladar los equipos para la pre-
paracioén del terreno a otras parcelas
colindantes a la inicialmente prevista
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(‘Finca Abadia Retuerta’), los asisten-
tes pudieron comprobar el correcto
funcionamiento de las maquinas, cada
una de ella realizando su funcién es-
pecifica en distintas condiciones del
terreno. Los presentes conocian ya la
eficiencia de los arados de vertedera,
gradas de discos, gradas rotativas o
sembradoras neumdticas, por lo que el
interés se centré en los nuevas maqui-
nas para minimo laboreo, dirigidos a
un segmento del mercado en creci-
miento, no sélo en Espaiia, sino tam-
bién en otros paises europeos.

Los modelos utilizados en la de-
mostracion fueron los siguientes:
+ Arado de vertedera modelo
XMS950HI/5 cuerpos Vario.
* Arado de vertedera modelo
XM1050/4 cuerpos.
* Grada de discos APL 26 discos 26™.
» Grada rotativa Arterra MS 300
» Sembradora neumitica
Penumadrill’ A300.
* Cultivador TerraMix 400 non stop.
* Cultivador suspendido TerraCult 300.
* Grada de discos TerraDisc 300).
Estas tres dltimas maquinas, por
la novedad que representan para una
red como la de Vogel & Noot en Espa-
fia, fueron las que acapararon una ma-
yor atencién.

agrosécnica
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VN TerraMix

POTENCIA REQUERIDA: 90-130 CV » PROFUNDIDAD DE TRABAJO: 10-20 cm = VELOCIDAD DE TRABAJO: 8-12 km/h

Cultivador-mezclador universal,
especializado en trabajos de pre-
paracién de distintos tipos de suelos,
desde ligeros hasta semi-pesados. En
una sola pasada corta, mezcla, envuel-
ve y compacta el suelo con un impor-
tante ahorro de costes y tiempo. Esta
disponible en version rigida de hasta 4
m de anchura de trabajo, si bien puede
disponer de un innovador sistema (pa-
tentado) de plegado hidraulico para
anchuras mayores.

Una labor més limpia y econémi-
ca es posible gracias al ajuste central
de los discos y su adaptacion auto-
madtica cuando se regula la profundi-
dad del rodillo. Un tornillo fusible
protege los brazos ante los obstacu-
los y, opcionalmente, puede incorpo-
rar seguro non-stop para aumentar la

]
-l L
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MobeLos RiGinos MODELOS PLEGABLES
Anchura de trabajo {cm) 250 300 400 400 500 600
Nim. de brazos 6 7 9 9 n 13
Distancia entre brazos (cm) 42 42 44 45 45 45
Anchura de transporte {cm) 257 299 398 297 297 297
Anchura total* (cm) 287 331 431 445 536 626
oo o | 525 | 70w | i | | e

*Bastidores exteriores no plegados, placas laterales no plegadas. **Valor maximo.

fuerza de disparo gracias a un muelle
adicional. Para facilitar la penetra-
cién en terrenos duros, se puede
ajustar el dngulo de ataque en las
alas.

La version rigida puede trabajar
junto con la distribuidora universal
RotoDrill o con una caja sembradora
mecdnica, con lo que se obtiene un

VN TerraDisc

duos de cosecha, con una mezcla inten-
sa en las capas superiores del terreno.
Se ofrece en 3 y 4 m de anchura de tra-

mayor rendimiento en cada pasada.
La version plegable, por su parte, per-
mite el trabajo s6lo con el bastidor
central, con una anchura que puede
ser de 2.50 m para condiciones de
suelo muy especiales. La altura de
transporte no supera los 3 metros, in-
cluso en los modelos de hasta 6 m de
anchura de trabajo.

POTENCIA REQUERIDA: 90-150 CV » PROFUNDIDAD DE TRABAJO: 2-10 cm * VELOCIDAD DE TRABAJO: 10-18 km/h

( :rada de discos corta, especifica
para un trabajo a poca profundi-
dad, en condiciones de rastrojo o resi-

bajo, con dos filas de 12 y 16 discos,
cada una, segin el modelo. En ambos
casos se equipan rodillos TerraPak.
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ultivador-mezclador universal suspendido, de 3 m

de anchura de trabajo, que destaca por su multi-fun-

cionalidad, ya que permite su correcta utilizacién en la-

bores a distinta profundidad y en distintas condiciones
del terreno, incluidos los muy hiimedos y/o secos.

Su construccién en cuatro filas, con una reducida dis-

tar;clia entre t;razos (22 cm?, f';lcili'ta el e/fec?.to dz rlnezcla y ;, 7 ] _\ mnsﬁmmﬂ,w ia qahﬂaa ‘i B
cu t}vo muy fino, con un nive amlgnto Optimo de te'rreno My funqigﬂﬁm!bﬁtb*de sus prnducl;us. gt

debido a los discos de estrella ajustables por husillo y BTA
asegurados mediante muelles, que se adaptan automati-
camente a la profundidad de trabajo.

Aunque de serie incorpora el rodillo TerraPak, se
ofrece como opcién el TerraClean, un rodillo de barras
con rascador integrado que facilita un trabajo sin embo-
ces y que permite también montar una reja con alas de
cambio rdpido o una reja delgada para labores mas pro-
fundas.l
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Y ahora...

Aproveche la
excepcional oferta

de financiacion que le
ofrece CASE IH en
colaboracién con BANESTO para

toda la gama de tractores, cosechadoras y empacadoras.

[ cooatmmestRAL | CUOTA SEMESTRAL
| PLAZO | INTERESES | T.AE. | CUOTA | INTERESES | T.A.E. | CUOTA |
B
1.044.15 €
3.68%

| a06% | 3804€ 658,61 €
Comision de Apertura 1,50%, cuotas por cada 6.010 € financiado. \

AUTOMOCION 2000
Y SU RED DE CONCESIONARIOS

Case IH, una financiacion a su medid=




B entrevista

Tre[leborg nacié como fabricante de
| neumaticos hace 100 afios. Los pri-
\ meros modelos que cred se destinaron
al sector de la bicicleta, luego se amplié
la produccion a los neumdticos para
motos,... y asi fue evolucionando en
sus ambifos comerciales hasta llegar en
lo actualidad a convertirse en uno de
los grupos empresariales mas grandes
de Suecia con un holding importante a
‘ nivel mundial. La mayor parte de su ac-
‘ cionariado (un 51%) estd en manos de
una fundacion y el resto son pequenos
| accionistas. Todos sus negocios tienen
como denominador comin productos
relacionados con el caucho.
Cinco son las divisiones que ahora
forman el grupo industrial: la division
' Automotive, que representa el 40% de la
compahia, y se dedica principalmente a
los productos antivibracién (sobre fodo
para los fabricantes de vehiculos furis-
mo y camion); la division Trelleborg En-
gineered Systems, cuya dimension es
del 16%, y suministra sistemas de flujo
y soluciones técnicas a varios segmen-
fos de mercado (como infraestructuras,
pefroleo y plataformas offshore); la divi-
sién Trelleborg Building Systems, que
comprende el 8%, y que suministra pro-
ductos para aislamiento de humedad vy
esfanqueidad (principalmente al merca-
do de consfruccion europeo, aunque
también al mercado de consumo); la
nueva division Trelleborg Sealing Solu-
tions, responsable del 24% de la com-
pafia, y primer suministrador infernacio-
| nal de retenes de precision de alta cali-
dad, para clienfes del sector industrial,
' de la automocion y de la aviacion; y la
| division Trelleborg Wheel Systems, que
ocupa el 13%, vy frabagjo en dos seg-
- mentos del mercado (neumaticos Soli-
| dos para carrefillas y ofras méquinas de
| manutencion de materiales y neumati-
cos agricolas, forestales v jardineria).

La unién de Trelleborg — Pirelli ha
| estado amparada por marcas secunda-
'rias como Viscafor. Ademds, el Grupo
| mantiene acuerdos con ofros fabricanfes
| que crean marcas para ellos cuando su
capacidad productiva no es suficiente. Lo
que fabrican estas ofras comparias son
productos de elevado consumo, alto vo-
lumen, y justa calidad pero sin necesi-
dad de tecnologia de primera linea.

agroiécnica

RAMON

MARTINEZ,

DIRECTOR GENERAL DE
TRELLEBORG WHEEL
SYSTEMS EN ESPANA

JULIAN MENDIETA

“Hay compradores
que no ven las
ventajas de invertir en
un buen neumatico”

M ;Por qué la marca Trelleborg
es menos conocida en Espana que
en otras partes de Europa?

Porque durante muchos afios estu-
vo ausente en nuestro mercado. Fue
aproximadamente en 1960, cuando la
firma empezé a salir de las fronteras
suecas. Ahora es una empresa muy co-
nocida en todos los paises nérdicos,
Francia, Alemania, Holanda y Bélgica
pero, por desgracia, por cultura o por
estrategia historica, en Espafnia lo es
menos. No obstante, para los profesio-
nales esparoles y portugueses siempre
ha sido una autoridad. La marca se hi-
zo muy conocida hace més de 30 afios
por desarrollar el modelo ‘Twin’, ca-
racteristico por ser el doble de ancho
que uno normal, donde otros paises
utilizaban el ‘gemelado’. Desde el
punto de vista de la flotacion, el agarre

y la no compactacion del terreno, estos
neumaticos de Trelleborg estaban muy
desarrollados y muy por delante del
tiempo en el que se produjeron. En Es-
pana se introdujeron a través de un im-
portador muy especializado en el pri-
mer equipo. Por eso, la marca siempre
se ha valorado mucho en ese segmen-
to. Ha demostrado tener calidad y
aportar innovaciones tecnolégicas. Sin
embargo, al no tener ni estructura co-
mercial de recambio ni continuidad de
estrategia, no ha sido demasiado cono-
cida entre los clientes de recambio. De
ahi el sentido de asociarse con Pirelli,
que precisamente es todo lo contrario.
Pirelli, en la Peninsula, como en el res-
to de los mercados europeos, es una
marca que siempre ha tenido mucha
notoriedad y que ha aportado muchos
avances.
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& ;Coémo enfocan el negocio de
Pirelli y de Trelleborg tras la fu-
si6n?

Lo bueno de esta fusién es que las
dos marcas se complementan. De ahi
el éxito de la aventura. Si la fusién se
hubiera llevado a cabo con cualquier
otra firma del mercado, probablemen-
te hubiera sido muy diferente. La ga-
ma Pirelli estd formada por 250 refe-
rencias de neumdticos y la gama Tre-
lleborg supera las 700, pero en total
ambas gamas de producto s6lo coinci-
den en 3 medidas lo que significa que
practicamente no hay coincidencias.
Las dos marcas se han complementa-
do correctamente. La de Trelleborg se
ha especializado muchisimo en lo que
llamamos segmento ‘“Twin’ con neu-
maticos anchos de flotacién, y la de
Pirelli en lo que podemos llamar neu-
maticos ‘Standar’, para tractores y
magquinaria agricola. En esta linea, in-
sisto, ambas son complementarias.

M En este sector subyace la idea
de neumaiticos diagonales-neumati-
cos radiales. ;Continua ain esa en-
telequia?

Si, muchos usuarios desconocen
todavia las nuevas tecnologias que se
emplean en el mercado agricola y en
concreto la tecnologia del neumatico.
Es obvio que existen diferencias noto-
rias entre el neumdtico de ultima ge-
neracion y el que estd en el mercado
con tecnologia de hace 40 afios, pero
muchos compradores son incapaces
de ver las ventajas de invertir en un
buen neumaético. Las diferencias prin-
cipales entre radiales y diagonales, de
dltima generacion y de generacién an-
tigua, son la capacidad de traccién, el
respeto por el terreno que pisan y el

ahorro de combustible. Adem4s, mu-
chos neumdticos tienen que suplir la
ausencia de amortiguadores. El con-
vencional es mucho més duro. A partir
de ahi, se deducen todas las ventajas
del radial, entre las que destaca que no
compacta el terreno (un neumaético ra-
dial deja aproximadamente la mitad
de profundidad de huella de uno es-
tandar de la misma medida). En lineas
generales, en Espafia todavia cuesta
mucho entender esto. Afortunadamen-
te, en nuestro pafs existen usuarios y
esplataciones agricolas que estan a un
buen nivel en el correcto uso de los
neumadticos. También es verdad que
todavia este porcentaje estd muy por
debajo de las cifras que tenemos en
Francia, Alemania, Bélgica u Holan-
da.

En nuestro mercado (por razones
de precio), se siguen vendiendo mu-
chos neumdticos de baja calidad, pero
que a la larga salen caros porque no
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desarrollan bien su trabajo y general-
mente se tienen que cambiar mds a
menudo.

i Los tractores cada vez permi-
ten alcanzar mayores velocidades
en desplazamientos fuera de la fin-
ca. ;Eso ha motivado la creacién de
un tipo de neumatico especifico?

Hace 6-7 afos detectamos esa ne-
cesidad a nivel europeo. En la explo-
tacién antigua era casi imposible ver
que el tractor saliera de la finca, salvo
en el caso del pequeiio minifundio.
Sin embargo, hace tiempo que empe-
zaron a salir y nosotros empezamos a
sensibilizarnos con el problema. Si los
tractores tienen que ir por carretera,
cuanto mds rdpido puedan desplazarse
menos tiempo perderdn en el trayecto
y més productividad se sacar a la jor-
nada laboral. Trelleborg fue la prime-
ra marca que fabric6 neuméticos de
alta velocidad. El TM 800 Hi Speed,
lo sacamos precisamente en respuesta
a esta necesidad. Actualmente, la ven-
tajas de este neumdtico se ven muy
claras en Alemania, Francia y Bene-
lux. Espafia empieza ahora a tomar
conciencia. Los contratistas y maqui-
leros, que tienen que trabajar en dis-
tintas fincas, conocen muy bien las
ventajas de estos neumaticos, pues
ellos incluso aprovechan los dias de
descanso y de fiesta para trasladar sus
tractores y aperos de una explotacién

agroécnica
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a otra. En muchas ocasiones lo hacen
utilizando un trailer pero otras muchas
veces utilizan el tractor para largos
desplazamientos. A la hora de disefiar
los nuevos neumaticos, no solamente
hemos tenido en cuenta el comporta-
miento y las ventajas en carretera,
también hemos sido capaces de asegu-
rar que soportan velocidades de hasta
70 km/h (lo maximo que los tractores
mds avanzados aportan).

& En Europa ha habido dispa-
ridad de legislaciones en cuanto a la
velocidad por carretera. Hace poco
tiempo en Francia el limite estaba
en 30 km/h, en otros paises como
Espana en 40 km/h y en Alemania
hasta 50 km/h. ;No es una postura
discrepante que en la Unién Euro-
pea, donde tiene que haber una se-
rie de normalizaciones, exista esta
disparidad en velocidades?

Sin lugar a dudas, hay que unifi-
car la normativa, me consta que se es-
ta trabajando en esa direccidén. Las ca-
rreteras y vias agricolas que hay en
Alemania son iguales a las de Francia,
Espana, Italia o cualquier otro pais de
la UE, por eso lo 16gico y lo que nos
ayudaria a todos, seria homogeneizar
la legislacion al respecto. Con la tec-
nologia que estdn trabajando los fabri-
cantes lideres de tractores es un hecho
que el tractor puede ir con total segu-
ridad por cualquiera de las carreteras
porque ya son capaces de alcanzar es-
tas velocidades. Tendria que ser una
medida aprobada en el total de la Co-
munidad Europea.

LYl agrotécnica

i ;Como se han posicionado en
el mercado espaiiol?
Nuestra vocacién de enfocar el

negocio a los sistemas de primer equi-
po responde a muchos motivos pero,
principalmente, a que el primer equi-
po es el que crea las principales de-
mandas. Nuestra experiencia en todas
las divisiones, no sélo en la agricola,
nos indica que debemos seguir ahi,
siendo proveedores de los principales
fabricantes de vehiculos y con el co-
nocimiento necesario para seguir es-
tando en vanguardia. Si no fuese asf,
estariamos condenados a no innovar, a
no estar en primera linea, a no ir por
delante. Desarrollamos nuestro neu-
matico Hi Speed a peticion de JCB.
Necesitaban un neumético para sus
tractores que fuera capaz de soportar
velocidades en carretera de 70 km/h.
Gracias a esta peticién nos embarca-
mos en esta aventura. Del mismo mo-
do llego la serie 70 de Pirelli, una ga-
ma de neumaticos desarrollada tam-
bién para el primer equipo. En
resumen, tenemos muy buenas rela-
ciones con los fabricantes de primer
equipo y reconozco que a través de
ellos nos llegan las necesidades del
mercado. Los fabricantes de tractores
saben hasta dénde pueden llegar con

sus tractores y, a partir de ahi, sugie-
ren hasta dénde podemos llegar. Del
mercado nos llega también otro tipo
de informacidn que es muy importan-
te pero que procesamos de otra mane-
ra distinta.

i ;Cuales son los porcentajes
que ocupan, sobre una base 100, el
primer equipo y el de mercado de
reposicion del neumatico, en Trelle-
borg Espana?

En Espafia tenemos un 20% de
primer equipo y un 80% de reposi-
cion. El primer equipo en Espafia no
es muy importante, pero en Francia,
Alemania, Inglaterra e ltalia, que es
donde estan los grandes fabricantes,
tenemos una alta participacion. El
sector pas6 una mala €poca pero, afor-
tunadamente, en la actualidad estamos
en casi todo lo que es primer equipo
de cierto nivel.

@ De los clientes de Trelleborg
Wheel Systems, ;qué porcentaje co-
rresponde al mercado de calidad?

En lineas generales, el 50% de los
clientes que compran neumaticos en
Espana estdn sensibilizados con la ca-
lidad del neumdtico, y dentro de ese
50% calculo que la mitad (es decir, un
25% del total) realmente es consciente
de la inversion que esta compra supo-
ne y del rendimiento que a cambio de-
be obtener. En algunos casos estd jus-
tificado no invertir demasiado en neu-
maticos, un ejemplo son los tractores,
que trabajan muy poco. Un tractor que
s6lo hace 200 horas al afio, que se tie-
ne més por hobby que por otra cosa,
es légico que no mire tanto la calidad
del neumatico, pero cuando las explo-
taciones son medianas o grandes, las
prestaciones del neumadtico se notan
rdpidamente. Es una inversién que se
recupera a medio plazo, sin lugar a
dudas.
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M En otros aspectos de la vida,
la palabra fidelidad implica con fre-
cuencia temas inconfesables... ;Es-
ta constatada la fidelidad del cliente
a una marca en el segmento de cali-
dad o es cambiante?

Normalmente, para el ‘agricultor
profesional’ (por ponerle un calificati-
vo, no quiere decir que los otros no lo
sean), es importante la fidelidad a la
marca. Saben qué marca les va bien y
confian en ella, pero tampoco pode-
mos olvidar que en Espaiia, la mayo-
ria de los neumdticos se cambian en
‘agentes de neumdticos’ que son ne-
gocios que compran a los fabricantes
y también ofrecen el correspondiente
servicio de montaje. Estos agentes
pueden no trabajar con todas las mar-
cas. Por eso, si el agente mas cercano
a la explotacién del agricultor trabaja
una marca distinta a la que su cliente
realmente quiere, es fécil que consiga
que éste se cambie a la misma. El neu-
mético es una pieza que necesita man-
tenimiento, revisiones... y el agricul-
tor tiene eso en cuenta. Necesitard a
alguien que le revise los neumaéticos y
le proporcione el soporte técnico si
fuera necesario. Lo que no puede ha-
cer es irse a 200 km para encontrarlo.
No obstante, de las relaciones que te-
nemos y de los encuentros que mante-
nemos con los usuarios hemos perci-
bido que el cliente sabe qué neumati-
co le va bien para su explotacién y
qué neumatico no le va bien. Cuando
un usuario, en este caso el agricultor,
prueba un buen neumético, queda se-
ducido.

& /El usuario compra lo que
quiere o compra lo que le dan?

Desgraciadamente, en este sector
un porcentaje muy grande compra lo
que le dan.

B ;Como estd el mercado del
neumatico agricola en Espaiia?

Cada vez se venden més neumdti-
cos radiales y menos diagonales. Si
hablamos de los ‘neumdticos para
tractor motriz’, aproximadamente el
35% de las unidades que se venden
son diagonales mientras que el 65%
restante son radiales. Casi el 100% de
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las ventas a primer equipo, tanto den-
tro como fuera de Espana, proceden
de los neumadticos radiales, mientras
que en Espafia (que factura en recam-
bio entorno a los 77.2 millones de eu-
ros) el 50% de las ventas al mercado
de reposicién son de neumaticos ra-
diales. De todas formas, el diagonal
seguird teniendo su importancia du-
rante mucho tiempo. La transforma-
cion se estd realizando lentamente.

Recuerdo hace unos [2 afos,
cuando entré en este sector, que la ten-
dencia era del 40% radial y 60% dia-
gonal. Hemos invertido la cifra e in-
cluso mejorado la del radial, lo que
prueba que el nuevo neumadtico sigue
conquistando mercado. El diagonal ha
quedado para los clientes que requie-
ren un trabajo muy especial, o que por
su base econémica no pueden com-
prar un radial. Se utiliza mucho en
tractores de segunda mano, aunque
creo que es un tremendo error.

;‘,; rx’;;-;

5. .
\Cuando un
usuario prueba

un buen
neumatico

queda sedq,d@

entrevista I

i ;Cudntas marcas participan
en el mercado entre primeras y se-
gundas marcas...? ;Qué parte tiene
el Grupo?

Seria muy dificil de cuantificar el
nimero de marcas que participan ac-
tualmente en el mercado pero calculo
que ronda las 40, entre primeras, se-
gundas y terceras marcas. Pirelli y
Trelleborg cuentan con un porcentaje
del 18% del mercado total. De este
porcentaje Pirelli aporta la mayoria de
las ventas y Trelleborg destaca en el
mercado de no compactacién o flota-
cién.

& ;Coémo ve el futuro del neu-
matico agricola en Espaiia, a medio
y corto plazo?

Para imaginar lo que puede pasar
en el futuro hay que tener en cuenta
una serie de particularidades. En Es-
pafia tenemos provincias como Soria,
Palencia o Guadalajara, con potencias
medias de tractores que sobrepasan
los 80 CV. El tipo de mercado y de
cliente que hay en esas provincias no
tiene nada que ver con el que hay en
otros lugares, como Castellén, Valen-
cia, Orense, Corufa o incluso Barce-
lona, donde la potencia media es infe-
rior a los 50 CV. Dentro del territorio
nacional tenemos tendencias muy dis-
tintas. Cuando hablamos de las pro-
vincias donde el caballaje es muy alto
la tendencia es a tener mas potencia,
por lo que los neumadticos serdn cada
vez més anchos, con més capacidad
de carga y de traccion. En breve va-
mos a ver tractores autopropulsados
que no necesitardn conductor. Vere-
mos incorporar a las maquinas agrico-
las tecnologia muy avanzada a todos
los niveles y por ello estd claro que la
tecnologia del tractor avanzard pero
también la del neumatico.

Otro aspecto importante serd la
depuracién del parque de tractores,
que estd sobredimensionado. Hay que
modernizarlo. Espafna no es precisa-
mente de los paises mas favorecidos a
nivel agricola. No hemos sido capaces
de avanzar como lo han hecho otros
paises de nuestro entorno y, nos guste
0 No, NOS €Ncontramos con una agri-
cultura pobre, en términos comparati-
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vos, aunque existen profesionales
muy cualificados. El peso de nuestra
agricultura en el conjunto de Europa
es de un 12%, mientras que Francia
tiene un 23%, Alemania un 15.4% e
Italia también un 15.4%. Podemos ver
cémo, aunque la superficie de siembra
de Francia no duplica la de Espafa,
‘pesa’ el doble. Nuestro porcentaje de
poblacidn activa trabajando en la agri-
cultura es muy superior al suyo, casi
del doble, y mds del doble de lo que
tenfa Alemania. Son incongruencias
que nos hace pensar que la agricultura
todavia tiene que cambiar mucho y
que los cambios, evidentemente, afec-
tardn a los neumaticos.

Nuestra empresa se dedica exclu-
sivamente al tema agricola porque
creemos en €él, no sélo a nivel de Eu-
ropa, también en el exterior. Vemos el
futuro pero tenemos la sensacion de
llevar mucho retraso. Para dibujar el
futuro a medio plazo en Espaiia tene-
mos como referencia Francia, Bélgica
o Alemania. Si logramos hacer algu-
nos cambios, a lo mejor colocamos
nuestra agricultura en el lugar en el
que tiene que estar dentro del sector
econémico europeo. Las potencias
medias irdn creciendo en todas las
provincias, los neumdticos seguiran
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siendo pieza clave para transmitir la
potencia de la méquina al terreno, ve-
remos neumadticos para usar con muy
baja presion de inflado, perfiles mds
bajos y neumaticos méas anchos, se ird
reduciendo la poblacion agricola, ha-
brd méds empresas rentables en el sec-
tor, el minifundio quedard como
hobby... sin embargo, a corto plazo
no creo que cambien mucho las co-
sas.. Espero que el cambio llegue lo
antes posible y que seamos competiti-
vos en todos los aspectos, calidad,
precio etc.

En el mercado
espanol se venden
muchos neumaticos
de bajo coste
pero que a la

larga salen ?ﬁl
J /)

M El parque estd sobredimen-
sionado y obsoleto. ;Una empresa
como Trelleborg veria con buenos
ojos un plan Renove, aunque tedri-
camente perdiera el cliente del neu-
mético barato?

Sin lugar a dudas. Aunque parezca
una utopia, lo que para la agricultura
es bueno, para nosotros también lo es.
Es evidente que un plan renove es ne-
cesario. El hecho mds claro que habla
a favor de este tema es el andlisis de
las potencias medias. Tenemos una
potencia media que ronda los 80 CV.
Es verdad que es mejor que la que ha-
bia hace doce afios pero estd muy por
debajo de la media europea. Alemania
tiene una potencia media de 110 CV,
Inglaterra de 105 CV, Italia de 91 CV
y Francia de 120 CV. Esto quiere de-
cir que trabajan en explotaciones més
grandes con rendimientos mayores y
con costes de explotaciéon mas bajos.
Evidentemente son mas competitivos
a nivel europeo que nosotros.

Ml ;Tardara Espaiia en pasar
ese escalon?

La tendencia es a aumentar las po-
tencias en todas las provincias. Calcu-
lo que en el plazo de unos 5 anos esta-
remos en una media de entre 90 y 100
CV. Si se renueva de verdad el parque,
estaremos en potencias similares a las
que tiene ltalia.

i Trelleborg es una de las mar-
cas mas acreditadas en trabajos fo-
restales. También tiene una divisién
muy importante en productos de
neumaticos para espacios verdes.
. Como conjugan esas dos divisiones
en Espaiia?

Galicia, el norte de Portugal y, en
menos dimensién Asturias, representan
el 4rea mas importante para Trelleborg
en lo referente al uso forestal. Este nego-
cio fue desde el primer momento el més
satisfactorio de nuestra division porque
ya estaba creado. La marca ya tenia muy
buena imagen. Hay pocos competidores
que se atreven a fabricar este producto.
Por eso Trelleborg, para el sector fores-
tal, es una referencia importante. Nues-
tro producto, desde hace mucho tiempo,
tiene una gran demanda. Fabricamos dos
lineas: la ‘agroforestal’, que es un neu-
matico forestal de baja severidad, y la
‘forestry’, para maquinas superpotentes
y autosuficientes, que trabajan por el
monte. Tenemos la suerte de contar co-
mo clientes con todos los fabricantes de
estas maquinas en Espania.

Respecto al tema de jardineria, en
Espafia casi no tenemos fabricantes
de primeros equipos. Es una venta
que hacemos, casi siempre, a través
de lo que nosotros llamamos transfor-
maciones. Nos llaman clientes que
han comprado un tractor normal
(concesionarios o usuarios finales)
para que realicemos la transforma-
cion de las ruedas. En estos casos su-
ministramos  ‘conjunto completo’
(neumdtico y llanta) tanto para el eje
trasero como para el delantero. Estos
neumaticos los fabricamos en Suecia
y tienen como caracteristica principal
un dibujo nada agresivo que trabaja
con un respeto increible sobre la ve-
getacion que pueda haber en el terre-
no. Se utilizan para campos de golf y
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de fitbol, para 4reas verdes, para jar-
dineria de municipios, etc. En Espa-
fia, todavia no hay una gran cultura en
lo referente a este sector de la jardine-
ria, pero los cambios estdn llegando a
pasos agigantados. Estos neumaticos
se venden bastante bien en el sur de
Portugal, y la zona mediterranea de
Espafia, ademds de en Baleares y en
Canarias. Su principal caracteristica
es que no dafian la superficie, no de-
jan huellas y no perjudican en absolu-
to al cultivo, generalmente césped.

& El mercado es libre, ;no pue-
de ser que la palabra descuento esté
desenfocando la realidad del merca-
do como tal?

Sin lugar a dudas. El problema es-
td en que es un producto que no pasa
del fabricante al usuario. Siempre hay
un intermediario que puede no ser un
buen profesional. Un profesional del
neumaético valora su trabajo y su servi-
clo, asesora correctamente a su cliente,
estd suficientemente formado y al dia,
estd preparado para ayudar a su cliente
frente a cualquier percance que pueda
suceder en su maquinaria agricola vy,
en consecuencia, es capaz de dar el so-
porte y servicio necesarios.

Sin embargo, los que no son pro-
fesionales sdlo se interesan por vender
el neumdtico y después ‘Dios dird’. A
partir de ahi se crea toda la guerra de
precios que hay en el sector. Depende
de las provincias, de las circunstan-
cias. Hay zonas en las que la situacién
estd muy equilibrada y el producto se
vende a un precio razonable pero tam-
bién hay otras donde existe una im-
portante guerra de precios que perju-
dica el servicio. Los usuarios nunca
deberian dejarse llevar sélo por el pre-
cio porque lo barato suele salir caro.
Deben tener muy en cuenta no sélo
qué marca van a comprar, sino tam-
bién quién es la persona que lo vende,
quién es el taller, quién es el servicio.
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TRELLEBORG SEALING SOLUTIONS

| Grupo Trelleborg ha dado un importante paso con la adquisicién de una nusva
division empresarial, dedicada a crear productos de estanqueidad para diversas
| aplicaciones (anillos téricos y anillos ‘en V', juntas para tubos, de membrana e
hidrdulicas). Estos productos tienen el denominador com(n de ser, por regla general,
pequenos aunque con una funcion determinante. Con esta nueva divisién, denominada
Trelleborg Sealing Solutions, el Grupo ha realizado su adquisicion més importante.
Creada fras el acuerdo de adquisicidon que alcanz6 la compafia con Smith’s
Group, Trellebor Sealing Solutions ha significado la ampliacién de la base industrial
del Grupo en varios nichos nuevos de alta tecnologlia y ahora se dirige a cuatro

grandes nichos de mercado:

- Para el area industrial crea unos 40 000 fipos de juntas de estanqueidad, que
se puede utilizar en todos los enfornos industriales (desde productos domésticos hasta

euros en 2003.

plataformas petroliferas). Sus ventas en este drea alcanzaron los 360 millones de

- Al drea ‘Automotive’ destina juntas de estanqueidad para sistemas de
combustible, sistemas de escape, ejes y amorfiguadores. Las ventas que obtuvo en
esta seccion el pasado afo fueron de 154 millones de euros.

- El drea ‘Aerospace’ incluye juntas de estanqueidad para fuselajes de avion y

componentes vitales, ensayados y probados para las condiciones mds exigentes y
extremas. El pasado afio facturd 5.5 millones de euros.

- En el drea 'Pipe’ infroduce juntas de estanqueidad para tubos de hormigén y de
pléstico, utilizados en aplicaciones de construccion, infraestructuras y edificaciones.

Vendi6 33 millones de euros en 2003.

M En 1998 Trelleborg presento
en Toledo los proyectos que tenia
pensado hacer. ;Desde ese afio has-
ta el 2004, ha logrado cumplirlos?

Tuvimos una época buena entre
1978 y 1980 pero rapidamente empe-
Zamos a notar que la competencia es-
taba desarrollando mds proyectos. A
partir de 1988, cuando lanzamos el
nuevo TM 800, empezamos a encami-
nar nuestro futuro en una nueva direc-
ciéon. Comenzamos a trabajar en una
serie de proyectos que marcan un an-
tes y un después. No éramos cons-
cientes de lo que se avecinaba. Crea-
mos una estructura muy especializada
en el tema agricola. Todo nuestro per-
sonal vive, trabaja y desarrolla exclu-
sivamente este sector. Aumentamos
muchfsimo el conocimiento del medio

Trelleborg Sealing Solutions supera los 600 millones de euros, dispone de unos
6 000 empleados y cuenta con 27 fabricas, principalmente en Europa y EEUU. Su
origen estd en la unidad PSS perteneciente a la division Sealing Solutions del grupo
industrial britdnico Smiths Group antes de ser adquirido por Trelleborg. La nueva
divisién cuenta con seis centros de I+D en Gran Bretaiia y el resto de Europa.

en el que nos desenvolvemos y conta-
mos con mucha m4s experiencia y co-
nocimiento sobre el sector agrario y
sus necesidades. Tenemos en marcha
muchos proyectos que hace tan sélo
cinco afos eran imposible imaginar.

La parte mas novedosa del pro-
ducto la hemos presentado con el TM
900. Lanzamos el TM 600, y ¢l T™M
2000 que es un neumdtico especial
para cosechadoras de altisimas pres-
taciones. Le dotamos de una muy alta
capacidad de carga para que las cose-
chadoras pudieran trabajar bien vy,
afortunadamente, nos estd dando el
resultado que esperdbamos. Ademds,
hemos presentado el Twin 2000, que
es un neumdtico ancho de nueva ge-
neracion también radial de la parte
Trelleborg. Hemos mejorado todos
Jos aspectos de comunicacion en lo
que a presentaciones de producto y
reuniones de usuarios se refiere. Se-
guimos con muchisimos proyectos.
Desde nuestra empresa vemos un ho-
rizonte muy amplio y entusiasmo no
nos falta.l
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Los especialistas del
profesional

Arados reversibles
suspendidos y semi-suspendidos

Una completa gama con modelos de hasta 9 cuerpos
desarrollados con la técnica de ajuste “Servomatic”
para adaptar el arado rapidamente al tractor y a las
condicones del terreno.

Anchura de trabajo de 2,5 a 4 m, depésito
para semilla de hasta 720 litros, combinables
con aperos para la preparacion del terreno;
amplio equipamiento de serie.

Anchura de trabajo de 3 a 6 m, depésito
para semilla de hasta 1.600 litros (tolva
frontal y amplia separacion entre las filas
delanteras y traseras.

Gradas rotativas

: ! s s

o

Modelos desde 8 a 20 platillos giratorios para ofrecer
una anchura de trabajo de 2,50 a 6,0 m. Ideales para
profesionales con tractores a partir de 130 CV.
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Oficina Comercial Péttinger Espana: POTTI N G E R

Duran Maquinaria Agricola s.l.
ALOIS POTTINGER Maschinenfabrik Ges.m.b.H.

Ctra. N-640, km 87,5 - 27192 PEDREDA, LA CAMPINA (LUGO)
Tel.: 982 227 165 - Fax: 982 252 086 - E-mail: mjduran@ctv.es A-4710 Grieskirchen 0043/7248/600-0
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Power Partner

www.valtra.com

NUevos tractores Valtra Serie T, rendimiento en todo tiempo

Economico

* Altos rendimientos y bajos costos

* Bajo consumo de combustible

* Reducida compactacion del suelo

* Minima necesidad de velocidades cortas durante el trabajo
» Motor EcoPower (T140)

* Intervalo de cambio de aceite, cada 500 horas

* Economico / /"‘

Para mas informacion ldmenas a:

Valtra Tractores, S.A.
Hnos. Garcia Noblejas, 39 - Pta. 5 - Nave 4 y 5 - 28037 Madrid - Tel.: 91 377 08 48 - Fax: 91 377 31 14




O tecnica forestal

FéLix CARBALLERA
Ing. Forestal [

MECANIZACION DE LA
COSECHA FORESTAL

La cosecha forestal es
una de las actividades
de la selvicultura y
consiste en la corta de
los arboles adultos
mediante las técnicas
adecuadas y personal
capacitado, para hacer
llegar la madera en las
condiciones requeridas
por los centros
industriales que la
emplearan como
materia prima.

ependiendo del uso final que
se le dard a la madera, los
montes de pinos, por ejemplo,

son cosechados entre los 18 y 20 anos,
si su destino es la produccion de pulpa
(celulosa); se cosechan entre 20 y 25
afos cuando el uso de la madera es
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para aserrio y entre 25 y 30 anos
cuando se destina a la produccién de
trozas para la exportacion.

Una vez que los arboles son cose-
chados, los rollizos son transportados
a los cargaderas al pie de las vias de
saca, donde posteriormente se cargan
en los camiones para su transporte a
los centros de transformacion para la
produccién de miles de productos uti-
lizados en la vida diaria, de forma que
no podriamos imaginar nuestra vida
sin la madera.
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Como es logico la corta de madera
se realiza atendiendo a estrictos pla-
nes de gestion forestal, en los que los
técnicos en este sector establecen los
turnos y métodos apropiados y la poli-
tica de repoblaciones que garantice la
continuidad de los montes.

Las operaciones de madereo o
transporte de los rollizos apeados has-
ta el lugar donde se realizard la carga
a los vehiculos de transporte, se vie-
nen realizando por distintos procedi-
mientos y equipos dependiendo de las
condiciones del terreno, tipo de suelo,
tamarfio de las trozas, etc.

Los trabajos forestales son, en la
mayoria de los casos, penosos y se
ejecutan a la intemperie, sin resguar-
dos, salvo las cabinas de las maqui-
nas, sometidos por tanto a la rigurosi-
dad del clima. En muchos casos la di-
ficil orografia de los montes impide
el uso de equipos mecdanicos de dlti-
ma generacién, debiendo acudir, atn
hoy en dia, al empleo de bueyes y ca-
ballerias por tiradera para la saca de
la madera. Quizds este sea uno de los
factores por los que los oficios fores-
tales cuentan con escasa considera-
cién social en el dmbito rural actual.
Este fenémeno no hace justicia en ab-
soluto al grado de cualificacion que
seria exigible a los trabajadores fores-
tales.
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Cuando la explotacion forestal se
encuentra en terrenos escarpados y
con riesgo de degradacidn, el madereo
se efectia mediante el uso de sistemas
de cables aéreo o ‘torres de madereo’.
Estos equipos permiten procesar entre
1 200 y 2 500 m* mensuales de made-
ra y con empleo de un reducido nime-
ro de operarios. Este sistema de saca
es muy interesante desde el punto de
vista medioambiental por el bajo im-
pacto que produce en el medio natu-
ral, ya que son maquinas livianas que
se instalan y desins-
talan  rdpidamente,
disminuye la necesi-
dad de abrir brechas
y al ‘viajar’ la made-
ra suspendida apenas
ocasionan  impacto
alguno sobre el suelo.

Existen torres de
diferente capacidad,
desde las mas peque-
flas a las mads espe-
cializadas para traba-
jos muy pesados. Es-
tdn accionadas por la
toma de fuerza de un
tractor, el cual puede
servir ademas para el
ordenamiento de las
trozas y para el car-
guio sobre camion de

técnica forestal IS

los mismos trozos, mediante la adi-
cién de una garra elevadora de carga.

En nuestros dias la cosecha fores-
tal mecanizada implica, en forma mds
que general, el reemplazo de personal
humano por maquinas que efectuardn
el trabajo en forma mas rapida y efi-
ciente. Si hablamos de maquinas ‘es-
trella’ presentes en este proceso son
principalmente dos: el felller-buncher
o procesadora y el harvester o cose-
chadora, acompanados por el skidder
y el trineumatico como apoyo para el
traslado y acopio de las trozas proce-
sadas por estas maquinas.

Si definimos conceptual vy fisica-
mente, harvester y procesadoras, dire-
mos primeramente que ambas corres-
ponden a la misma maquina, debiendo
conocer que en cualquiera de los ca-
sos la maquina completa consta de
dos partes:

1® La unidad motriz que corres-
ponde a una mdquina del tipo oruga
(también pueden ser de neumaricos)
con una pluma en la que se monta el
cabezal procesador o el de feller-bun-
cher. De éstas existen distintas marcas
y modelos segin sean los requeri-
mientos de uso y potencia.

2° El cabezal que va instalado en
la pluma y que es el que efectiva-
mente da el nombre a la miquina se-
gun sea el tipo que se emplec, exis-
tiendo en general dos tipos de cabe-
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zal: el cabezal del feller-buncher que
voltea y apila los drboles y el cabezal
procesador o harvester que puede
voltear arboles, desramar y trocear o
procesar. La principal diferencia es-
triba el primero no necesita mas que
ser instalado en la maquina mientras
que el cabezal procesador requiere de
un ordenador informatico para poder
operar.

En general por cada equipo traba-
jan dos personas, el rendimiento del
harvester oscila alrededor de los 35
m‘/hora dependiendo de las condicio-
nes del monte, de la topografia, de la
distancia, etc. pudiendo trabajar tanto
sobre neumaticos o sobre ‘orugas’. En
el caso de las orugas puede operar sin
restricciones en pendientes de hasta
un 35% incluso en invierno.

Otro equipo que empleado en las
operaciones de cosecha forestal es el
forwarder. Esta mdquina se encarga
de transportar la madera hasta los car-
gaderos desde la via de saca, incluso
pude traspasar la madera directamente
a camiones. Puede operar en pendien-
tes de hasta un 20%. En explotaciones
importantes se podria hablar de un sis-
tema combinado harvester-forwarder,
el cual se introdujo con el propésito
de incrementar y optimizar los rendi-
mientos.

Hablando de mecanizacion de tra-
bajos en el monte no se puede obviar
al skidder. Aunque ya se profundizé
sobre este equipo en el articulo corres-
pondiente a los “Tractores forestales”,
conviene recordar que se trata de una
maquina concebida con fines neta-
mente forestales. Consta de chasis de-
lantero y trasero conectados a través
de una articulacion central. Su eje de-
lantero le permite oscilar permitiendo
mantener su estabilidad. Cuenta una
pala frontal, la cual tiene por funcion
empujar arboles, abrirse camino a tra-
vés del monte o limpiar las zonas de
carguio.

Esta maquina puede transportar
arboles enteros, fustes o trozos desde
la zona de apeo hasta la de apilado y
carga. Existen skidders de neumaticos
que operan en pendientes que van de
0 a 30% y de ‘oruga’ que pueden ma-
niobrar en pendientes de hasta el 40%.

agroécnica

El cabezal
procesador o
‘harvester’ voltea,
desrrama y trocea
los drboles

-

Algunas versiones disponen de una
garra trasera que soporta las trozas
mediante una articulacién que baja
hasta el nivel en que se encuentran €s-
tas.

Otro equipo de cosecha forestal
muy interesante es el denominado ‘tri-
neumatico’, si bien su funcién esta ne-
tamente centrada en la playa de apila-
miento, descortezado y carga, reali-
zando tareas que van desde el ordenar
las trozas seguin dimensiones hasta
cargar los camiones que realizardn el
transporte de la madera. No obstante,
para esta operacion especifica de la
carga de rollizos sobre el camion que
las llevard a la planta de tratamiento
se suele emplear el cargador frontal.

Es usado en sectores amplios por en-
cima de Jos 400 m* que le permiten
maniobrar con facilidad, pudiendo
trabajar cerca del vehiculo de trans-
porte que recibe la carga.

LABORES FINALES Y
TRANSPORTE

La cosecha termina su ciclo con
las labores de carguio y operaciones
en la playa de apilado. Previa a la car-
ga, los rollizos generalmente se tro-
cean, clasifican y miden de acuerdo al
producto que se obtendrd de ellas y
segln la industria destinataria. A par-
tir de aqui la madera estard dispuesta
para la carga y transporte. El carguio
se programa en conjunto con el trans-
porte y los equipos de desplazan entre
las diferentes cargaderos segtn se ha-
ya acumulado volumen suficiente de
madera.

Finalmente el transporte de la ma-
dera hasta la planta de transformacioén
se puede realizar mediante camiones
convencionales con caja abierta o en
el caso de que las distancias hasta el
destino no sean excesivas se pueden
utilizar tractores implementados con
carros adaptados para el transporte de
rollizos.l
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Gama Master 121-151 y 180
MAYOR RESISTENCIA PARA

UNA MAYOR TRANQUILIDAD

El porvenir pertenece a aquellos que
sabran elegir una maquina con una larga

vida (til y un valor de reventa garantizados.

Para lograr este reto, KUHN ha inventado
un sistema, integrado en el bastidor, de
anchura variable.
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VaRI-MASTER

El mecanismo de
anchura variable esta
completamente
protegido en la viga.
Una exclusividad

VARl - MASTER
KRN,

\/ www.kuhn.es
),‘?»}}I»}J
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Years of Excellence

KUHN Ibérica, S.A.
Pol. Ind. Los Frailes, 23
L 28814 DAGANZO DE ARRIBA (Madrid)
’ Tel.: 91 878 22 60 » Fax: 91 878 25 01
E-mail: info@kuhn.es

CUADERNOS DE AGRONOMIA Y TECNOLOGIA

MAQUINARIA
AGRICOLA

» Siemhra, plantacion y trasplante
o Distribugion de fertilizantes
* Proteccion de los cultives
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O empresa

ANGEL PERez

DEUTZ-FAHR informa a sus concesionarios sobre los
proyectos futuros para el mercado de cosechadoras

eutz-Fahr es una marca histo-
rica en el mercado de las co-
sechadoras, con un prestigio

notable forjado durante muchos afios
gracias a un producto muy competiti-
vo y un servicio eficaz. Hace unos
meses, en lo que supone una apuesta
decidida por este producto, desde la
sede central del Grupo Same Deutz-
Fahr en Italia se anuncié la firma de
un acuerdo de fabricacién con la em-
presa finlandesa Sampo-Rosenlew,
especializada en la produccién de co-
sechadoras.

De esta forma, la conocida gama
de producto con que cuenta en la ac-
tualidad Deutz-Fahr se ird ampliando
en los proximos meses con nuevos
modelos, dirigidos a distintos seg-
mentos, con un nivel tecnolégico, si
cabe, ain mayor.

agrotécnica

NUEVA ANDADURA

Deutz-Fahr convoco en
Tordesillas (Valladolid) y
Manzanares (Ciudad Real)
a sus concesionarios para
presentarles los nuevos
planes que tiene la marca
para el negocio de las
cosechadoras. La gran
novedad es el acuerdo de
fabricacion establecido con
la empresa finlandesa
Sampo. En ambas citas y
junto con los responsables
de la filial
ibérica, estuvo
el Director de
la Division de
Cosechadoras
del Grupo
Same Deutz-
Fahr, Aldo
Carozza.

Con el fin de explicar los objeti-
vos de este nuevo proyecto y mostrar
las primeras novedades de producto,
Same Deutz-Fahr Ibérica organizo, a
mediados del mes de mayo en Torde-

sillas (Valladolid) y Manzanares
(Ciudad Real), sendas jornadas con
sus concesionarios que comerciali-
zan cosechadoras en nuestro merca-
do. Los asistentes se mostraron, en li-

neas generales, muy satisfechos con
los nuevos proyectos. El negocio de
las cosechadoras Deutz-Fahr les ha
venido resultando muy rentable, no
s6lo por la venta directa de unidades,
sino también por el repuesto y la
asistencia técnica que requieren las
més de 3 500 unidades de la marca
que atn trabajan en los campos espa-
floles.
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Director General de Same Deutz-Fahr Ibérica

“HAY NEGOCIO CON LAS COSECHADORAS”

| Director General de la filial ibé-

rica de Same Deutz-Fahr hizo un
desglose de las posibilidades que se
les abren a los concesionarios de ma-
quinaria agricola, y en especial los
que trabajan también con este produc-
to. “Queremos seguir ofreciendo ne-
gocio para el futuro y lo hay con las
cosechadoras’, dijo Eloy Galvan. Se-
gan sus datos, este mercado en Espa-
fia alcanz6 un volumen de algo mads
de 150 millones de euros en 2003. Se
vendieron unidades nuevas por unos
72 millones, usadas por 18 millones,
recambios por 30 millones, servicio
por 27 y ‘varios’ por 6 millones de eu-
ros. La marca Deutz-Fahr y su red de
concesionarios puede aglutinar alre-
dedor de un 10% del total.

El Director General de la filial
ibérica considera que el negocio de las
cosechadoras es muy especifico, y to-
das las marcas en €l presente han pa-
sado sus momentos de dificultad. Para
Deutz-Fahr, el reto ahora es iniciar
una fase de crecimiento, gracias al
acuerdo de fabricacién firmado con la

empresa Sampo, y que lleva a Eloy
Galvan a situar a finales de este afo
en el 8% la cuota de mercado de las
cosechadoras Deutz-Fahr, y en un
14% en 2008 después de una progre-
sion paulatina. “Queremos ir pisando
poco a poco, pero con firmeza. Tene-
mos unos cimientos solidos, que son
unos clientes muy satisfechos después

FELIX PASCUAL

de 40 anos de presencia en el merca-
do espafiol con una imagen de marca
muy destacada. Y otro activo es nues-
tra Red de Concesionarios, que ase-
gura un recambio rdpido y una asis-
tencia con personal especializado”.

Los planes de futuro trazados por
la filial ibérica arrancan con el lanza-
miento del modelo 5585, ya fabricado
conjuntamente con Sampo, y conti-
nuardn con el desarrollo de los mode-
los ya conocidos y la introduccion de
otras novcdades, que cuentan con la
gran ventaja que supone formar parte
del accionariado de un especialista en
la fabricacién de motores adaptables a
cosechadoras, como es Deutz AG. “El
Grupo Same Deutz-Fahr tiene en es-
tos momentos el 24% y quiere llegar
hasta el 30%, lo que nos coloca en
una posicion ventajosa respecto a
otras marcas. El motor es y seguird
siendo un elemento clave porque su
correcta construccion, para que cum-
pla con las Directivas actuales y futu-
ras, conlleva unos costes altisimos”,
afirmé Eloy Galvin.

Director Comercial de Cosechadoras

“Il. A GAMA COMPLETA YA ESTA EN PROYECTO”

élix Pascual, Director Comercial

de Cosechadoras de Same Deutz-
Fahr Ibérica, analizé los motivos que
han llevado a la marca Deutz-Fahr a su
situacion actual en el mercado de cose-
chadoras en Espaiia. Una vez efectuada
una lectura de los acontecimientos, se
apoy6 en una serie de datos para ani-
mar a los concesionarios a seguir apos-
tando por este negocio.

Desglosé los datos globales en Es-
pafia durante 2003, que muestran un
volumen total de cosechadoras nuevas
vendidas de 581 unidades. “Las seis
marcas de la competencia inscribie-
ron en total 73 modelos distintos”, ex-
plicé Félix Pascual. “Nosotros, con
solo dos modelos, en el iiltimo trimes-
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tre del pasado afio superamos el 12%
del total”, anadid.

Basidndose en que el mercado es-
pafiol oscila entre las 550 y 650 uni-
dades anuales, la estimacién de venta
se sitda en 120 unidades, un objetivo
que pueden conseguir “por tradicion,
calidad, durabilidad, imagen de mar-
ca y valor residual de usado”. “Sola-
mente debemos recoger el fruto de
nuestra tradicion y buen trabajo que
diariamente desarrollamos”, agrego.

El Director Comercial pidié a los
concesionarios que “aceleren” el pro-
ceso que acaban de iniciar, porque “la
competencia nos ha olvidado como un
competidor de peligro y eso nos benefi-
cia”, subrayd. “La gama completa que

todos hemos solicitado tantas veces yua
estd en proyecto y el modelo 5585 HT
solamente es la punta de un iceberg” .

agroiécnica
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ALDO CAROZZA

Director de la Division de Cosechadoras

del Grupo Same Deutz-Fahr

“SAMPO, EL SOCIO JUSTO”

Exponer los motivos que han lle-
vado al Grupo Same Deutz-Fahr
a elegir a la empresa Sampo-Rosen-
lew como su partner para la fabrica-
cién de los nuevos modelos de cose-
chadoras, fue el eje de la intervencion
de Aldo Carozza ante los concesiona-
rios espanoles de Deutz-Fahr. El di-
rectivo italiano dejo claro que Sampo
no es un proveedor, sino un socio del
que poseen el 5% del capital con una
opcién de compra prioritaria. “Esta-
mos convencidos de haber elegido el

socio justo, que cree en este produc-
to”, aseguré Aldo Carozza. A lo largo
de los préximos meses, irdn surgien-
do hasta siete nuevos modelos de co-
sechadoras exclusivos para Deutz-
Fahr.

La eleccion de Sampo esta basada
en varios aspectos decisivos. El pri-
mero de ellos es que se trata de una
empresa historica, fundada en 1853,
con una dilatada trayectoria en el sec-
tor de las cosechadoras que arranca en
1957 cuando comercializa su primer

modelo. En la actualidad, su cuota de
mercado en los mercados escandina-
vos alcanza el 50%. Otra caracteristi-
ca muy valorada es que se trata tam-
bién de una empresa familiar, al igual
que Same Deutz-Fahr muy respetuosa
con los principios de solidez y flexibi-
lidad que rigen en el Grupo.

También es fundamental que
Sampo que no estuviera presente en
los mercados de mds ‘tradicién’ para
las marcas del Grupo italiano y que
cuente con una gama de producto que
“no es competidora, sino complemen-
taria”, lo que les va a permitir cubrir
el 80% de la oferta en Europa.

De momento, los planes para
2004 son determinar la fiabilidad del
producto, del servicio de recambio y
de la asistencia técnica, tres pilares
que han permitido a Deutz-Fahr du-
rante muchos afos ganarse un papel
relevante en el mercado espanol.

SAMPO, CASI MEDIO SIGLO EN LA FABRICACION

Sampo es una empresa finlandesa, fundada
en 1853. Su llegada al mundo de las
cosechadoras se produce en 1957, cuando
culmina la fabricaciéon de su primer modelo e
inicia una produccién que ahora le llevara a
sacar al mercado unidades Deutz-Fahr. En 1991,
el hasta entonces Director, Mr Prihti, adquiere la
empresa a la familia propietaria del negocio y

agrorécnica

DE COSECHADORAS

consolida su presencia, no soélo en el sector
agricola, sino en otros ambitos industriales.
Los datos econémicos de 2003 muestran
una facturacion de 60 millones de euros, la
mitad procedente de la produccion de
cosechadoras. El beneficio superé el millon de
euros y las inversiones en la planta de
cosechadoras alcanzaron los 12 millones.

MAYO 2004



La gama de cosechadoras Deutz-Fahr es ampliamente
conocida en el mercado espaniol. Miguel Angel Menéndez,
como Director de Marketing de la filial ibérica, aprovecho

la ocasion para dar un repaso de los modelos que se
seguirdn comercializando y se ocupo también en destacar
las ventajas que ofrece la nueva 5585 HT.

5585 HT

EL PRIMER PRODUCTO
DE LA NUEVA ETAPA

El primer fruto del
acuerdo de colabora-
cién con Sampo es la
ampliacion de la co-
nocida Serie 55, con
el modelo mas grande,
5585 HT, que viene a cubrir el espacio que quedaba vacan-
te en la extensa oferta de cosechadoras de Deutz-Fahr de 5
y 6 sacudidores.

Con motor de 250 CV y depésito de grano con una ca-
pacidad de 8 100 L y una altura de descarga de 4 m, cuenta
con un dispositivo de corte dirigido a profesionales, con
anchuras de trabajo de 4.20 a 5.70 m.

Entre las numerosas ventajas que ofrece estd maquina
destaca el sistema de trilla en tdindem de elevado rendimien-
to, con un tambor adicional para obtener un flujo uniforme de
la cosecha, logrando una pre-separacion de hasta el 40%. Sus
6 sacudidores son de grandes dimensiones, con cuatro esca-
lones altos y una superficie total de 5,80 a 6.30 m’. La bande-
Jja de grano de caja patentada con dos cribas ajustables de ac-
ci6n opuesta ofrecen una superficie de separacion de 4.10 m*
y, opcionalmente, existen cribas ajustables eléctricamente.

Un concepto que histéricamente ha ido ligado a las co-
sechadoras Deutz-Fahr ha sido su sencillo mantenimiento.
Y este nuevo modelo no es una excepcioén. Vuelve a desta-
car la facilidad de acceso y de limpieza de todos los com-
ponentes, como es el caso de los tornillos sin-fin de llenado
y descarga del tanque, que cuentan con un dispositivo que
permiten su comoda extraccion.
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5530 ECTRON
SEGUIRAN APOSTANDO POR ELLA

No es un modelo nuevo, pero los buenos resultados
permiten a los responsables de la marca seguir apostando
por ella para el mercado espanol. Es una cosechadora de 5
sacudidores, con una superficie del céncavo de trilla de
0.82 m* y un reducido consumo del motor. El tubo de des-
carga se sitda en posicion baja, dispone de cuatro velocida-
des de transporte y también destaca por su sencillez de
mantenimiento.

5670 (Serie 569)
UNA MAQUINA DE FUTURO

Dirigida a maquileros y grandes profesionales, dicen de
ella sus responsables que incorpora lo bueno de sus predece-
soras y ademds aflade mejoras decisivas para un scgmento
que estiman muy importante, con un equipamiento que in-
cluye, entre otros
elementos, un sis-
tema de nivelacién
en laderas, y un
control del cabezal
en pendientes, lo
que prdcticamente
la convierte en una
alternativa a los
modelos especifi-
cos para laderas.
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ALpo CaAROZzzA

JULIAN MENDIETA

Director de la Division de Cosechadoras del Grupo Same Deutz-Fahr

“El negocio de las cosechadoras tiene
una gran importancia para nosotros”

Aldo Carozza, nieto de
Francesco Cassani,
fundador de la compariia
Same, es el principal
responsable del negocio de
las cosechadoras. Su
presencia en nuestro pais,
junto al equipo de la filial
ibérica, sirvio para explicar
a los concesionarios
espanoles la nueva linea
trazada por la compariia
respecto a este producto,
basada ahora en el acuerdo
establecido con la empresa
Sampo para la fabricacion
de nuevos modelos.

B Las nuevas cosechadoras
Deutz-Fahr van a tener su origen
en Finlandia, cuyas peculiaridades
agricolas son muy diferentes a las
de los paises del centro y sur de Eu-
ropa. ;No puede ser un problema su
adaptacion a las condiciones del
grano, no sélo de Espana, sino de
otros mercados donde esta presente
la marca?

Sampo tiene en Escandinavia una
cuota de mercado del 50% e historica-
mente tiene un contacto muy directo
con los paises de Europa y Oriente
Medio. En zonas de cosecha similares
a Espafa, nuestras maquinas trabajan
a plena satisfaccion. Los clientes po-
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drin comprobar que se trata de un
producto muy fiable y de gran rendi-
miento.

M ; Cuantos nuevos modelos es-
peran desarrollar en los préximos
anos con Sampo?

En estos momentos, tenemos que
afrontar una cuestiéon fundamental con
los motores, que se refiere al cumpli-
miento de las exigentes normativas
impuestas por las autoridades en cues-
tién de emisiones. Y gracias a nuestra
participacién en Deutz AG, podremos
ir ampliando nuestra gama de produc-
to con modelos equipados con nuevos
motores. Ademds, tenemos que estu-

diar otras caracteristicas que se pue-
den mejorar en las maquinas, para lo
cual veremos si se pueden utilizar

componentes de las cosechadoras
Deutz-Fahr actuales a las cosechado-
ras fabricadas por Sampo, ya que seré
beneficioso para ambas empresas.

B ;Qué tal se ha recibido su
acuerdo con Sampo en otros paises,
como Italia, Francia o Alemania?

Con curiosidad y gran expecta-
cién. La transformacién y evolucién
de una gama supone un gran esfuerzo,
y también el mantenimiento de las ca-
racteristicas de fiabilidad y alto rendi-
miento que tradicionalmente han
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acompaiiado a la marca Deutz-Fahr.
Una vez desarrolladas las nuevas md-
quinas, nuestra idea es la de presentar
el producto, y ofrecer al concesionario
y al cliente final la posibilidad de que
lo prueben para que se convenzan de
su eficiencia.

B Desde un punto de vista
cuantitativo, ;qué esperan conse-
guir con las cosechadoras este afno
en los distintos mercados europeos?

No esperamos una cifra muy gran-
de. Lo importante es consolidar los
nimeros y no perder dinero, es decir,
que suponga una inversion rentable.
Por tanto, independientemente de la
cantidad de unidades vendidas, es
fundamental para nosotros establecer
una base firme que nos permita conso-
lidar la actividad en el futuro.

M En esta presentacién de cose-
chadoras, ustedes también han he-
cho mucho hincapié en la participa-
cion de su Grupo en el capital de
Deutz AG. De hecho, han anuncia-
do que ampliaran su presencia has-
ta el 30%. ;Lo hacen por dar una
mayor sensacion de seguridad, es
una apuesta de futuro...?

La participacién en Deutz AG es
fundamental para nosotros porque su-
pone una magnifica alternativa para
afrontar el problema de los nuevos
motores y damos un paso por delante
de nuestra competencia. De hecho,
conviene recordar que Same nace co-
mo una sociedad de motores endotér-
micos. Fabricando més de 20 000 mo-
tores afio afio, hemos pensado que nos
coloca en una situacién ventajosa res-
pecto a otros competidores que no tie-
nen motores propios.

@ Sampo también fabrica ma-
quinaria especifica para el sector
forestal. ;Cabe la posibilidad de co-
mercializar este producto bajo mar-
ca Deutz-Fahr?

La gama forestal de Sampo es
muy interesante y, ademds, comparte
un 50% de los componentes utilizados
en cosechadoras. Estas mdquinas fo-
restales son de dos tipos muy diferen-
ciados, con distinta capacidad de tra-
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bajo, pero ambas series son tecnologi-
camente muy avanzadas ya que incor-
poran elementos operativos, COMo sis-
temas via satélite, ordenadores o pa-
lancas monomando. Aunque son muy
atractivos, y complementarios con las
cosechadoras, debemos, sin embargo,
realizar un andlisis mas profundo an-
tes de tomar una decisiéon de futuro
sobre estos productos.

B Teniendo en cuenta que Same
Deutz-Fahr es una sociedad que es-
td presente en distintos segmentos
de mercado, y al mismo tiempo que
se trata de un sector con perspecti-
vas de crecimiento, /se plantean en-
trar en el mercado de las vendimia-
doras?

Aunque el negocio principal del
Grupo Same Deutz-Fahr gira en tor-
no a los tractores, sin embargo exis-
ten muchos otros productos de gran
interés y con futuro, como las carga-
doras telescdpicas o las vendimiado-
ras, que suponen un importante volu-
men de negocio en el mercado de
maquinaria agricola. Estamos en

conversaciones y, en algunos casos,
estamos llegando a acuerdos comer-
ciales con fabricantes de este tipo de
maquinas. De este modo, nuestros
concesionarios y clientes finales po-
drén disponer de maquinaria de cali-

entrevista N

Aldo Carozza junto al Director General
de la filial ibérica, Eloy Galvdn.

dad a precios competitivos. Y tanto
los equipos, como la asistencia técni-
ca y el servicio de recambios estardn
amparados por el marchamo de exce-
lencia que hemos establecido para
asegurar el buen funcionamiento de
nuestros productos.

M ;Qué impresion se lleva so-
bre la situacion actual de la red de
concesionarios espaioles de Deutz-
Fahr?

En los tltimos 20 afos, la red co-
mercial Deutz-Fahr ha comercializa-
do en el mercado una de cada cinco
cosechadoras. Se trata de una red
muy experimentada y conocida en el
mercado, con una gran dedicacion al
servicio de asistencia técnica. Esa es
la base de nuestro negocio de cose-
chadoras, y debo decir que me enor-
gullece el alto grado de profesionali-
dad que he visto en los concesiona-
rios espafioles que he visitado. Estoy
seguro de que el nuevo plan de desa-
rrollo de productos que hemos esbo-
zado incrementara la ilusién de esta
red que, tradicionalmente, ha mante-
nido un altisimo grado de fidelidad
con la marca.ll
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VOGEL 4 NOOT

SOIL SOLUTIONS

VN Arterra

Grada rotativa con sistema patentado
de ptas Multi-Effekt, 2 gamas, desde
2,50 hasta 4,50 m de ancho de trabajo.

VN ©plus XS

El arado mas robusto de Vogel & Noot,
de 3 a 6 cuerpos, ajuste del ancho de
trabajo mecanico o hidraulico, seguro
non stop contra piedras mecanico o
hidraulico.

J rr -
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VN MasterDrill

VN TerraMix VN TerraCult

Cultivador universal para una excelente
desmenudacion , mezcla y
recompactacion del suelo, ancho de
trabajo de 2,50 a 6,00 m, plegable
hidraulico.

Cultivador universal ,Mulch” para un
enterramiento perfecto del rastrojo,
con discos estrella niveladores.

Un excelente rendimiento de siembra
en combinacion con sembradora
neumatica (nuevo diseno de tolva con
mayor capacidad) con posibilidad de
bota o discos, rastrillo tipo ,,S".

El inicio de una buena cosecha.

Cuando se trata de labrar, mezclar y nivelar el suelo, asi como de sembrar,

Vogel & Noot es su companero especialista en trabajo de suelo. Con gradas rotativas,
arados, cultivadores y sembradoras. Una técnica avanzada e innovadora que cubre
todas sus necesidades para lograr una excelente cosecha. Estandares modernos
para el cultivo del manana.

VOGEL & NOOT ESPANA, S AU
Ctra. Albelda s/n » T +34 974 422807 = F +34 974 421595
vnespanatsvt.es = www.lm.vogel-noot.com

VOGEL M NOOT

SOIL SOLUTIONS




Transmision Vario:
La calidad va
ligada a Fendt

En el primer test realizado sobre transmisiones
continuas, el laboratorio DLG (Alemania)

determino que el tractor de la ' .7-00 campe"’"“ia
Serie Fendt Vario 700 tiene el mas bajo Fend!

consumo con la mayor potencia de liro Consumo a maxima polencia
comparado con sus competidores. de tiro (g/kWh) segtin DLG

Tractor innovation by Fendt ‘ ENB'

hrrp/ fvvwewe lendt com Fendt es una marca de AGCO Corporation
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FIMA
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GRACIAS POR su
3 u
GANADERA HANK YOU FOR YOum parr

20-23 de abril
de 2004)

GANA TERRENO

La maquinaria para el forraje y el manejo de
cargas ocupo una parcela importante en la
sexta edicion de FIMA Ganadera. El certamen
dio cita a todos los medios de produccion
relacionados con el sector ganadero y en él
tuvieron cabida los sectores de la genética,
animales vivos, equipamiento e instalaciones,
sanidad, alimentacidn, maquinaria, tratamiento
de residuos ganaderos, informatica aplicada y

& FORRAJE

Kuhn Ibérica particip6 en la expo-
sicién con un rastrillo hilerador de do-
ble rotor, modelo GA7301, de 7.30 m
de anchura de trabajo y una hilera
central, la empajadora Primor, una se-
gadora acondicionadora FC353 RGC
con lanza central de 3.50 m de anchu-
ra de trabajo y acondicionador de ro-
dillos de caucho con nervios en forma
de diente angular, la mezcladora dis-
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tribuidora Euromix I Serie 70 con dos
sinfines verticales y la mezcladora de-
sensiladora automotriz SP14 con tren
delantero suspendido y articulado al
mismo tiempo.

Como ya es habitual en la FIMA
Ganadera, Agric-Bemvig dividié su
oferta en dos stands. Uno dedicado a
las instalaciones ganaderas y otro a la
maquinaria para el forraje. En este 1il-
timo espacio se mostro la oferta de JF
en mezcladores verticales y segadoras

RAQUEL LOPEZ

servicios. En este marco profesional, el
profesional tuve a su alcance numerosas
soluciones técnicas y comerciales para
mejorar la actividad pecuaria.

La superficie neta del certamen crecid un 16%
respecto al ano 2002, ocupando 22 446 m*

(19 347 en 2002), y el nimero de expositores se
incremento en un 21.7% pasando de 648 a 789,
de los que 275 fueron extranjeros.
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de discos, de Stoll ademds de las palas
cargadoras (RobustF) y en las desbro-
zadoras (DM/RI) y en barredoras/ce-
pilladoras de Agric.

Agrovil present6 las picadoras de
maiz AMG200 y AMG400, ambas de
entre 4 y 7 mm de corte, la picadora
recogedora de hierba AVC 140 de en-
tre 3 y 6 cm de corte y el cortador de
ensilado Tikotiko.

La oferta de Bagiies incluyé ras-
trillos hileradores y segadoras hilera-
doras Bagiies y Tonutti, segadoras ro-
tativas Bellon y rastrillos hileradores e
hileradores especiales para alto rendi-
miento Borello.

Grans del Llucanes mostré su en-
volvedora de pacas redondas Beau-
doin, caracteristica por su autonomia
(funciona sin tractor), simplicidad y
rapidez (de 80 a 120 pacas por hora).

TRACTORES Y
# MOTOCULTORES

Pedro Cabeza acudié a la cita con
los modelos de Mahindra 4110, 3510,
6500 4WD y 2810. Este expositor za-
ragozano celebra este afio su 85 ani-
versario.

Lander presenté su motocultor
121 con arranque eléctrico y manillar
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reversible y modelos de la Serie 200.
En motoazadas destacé la nueva C-20
de 4y 5 CV, la gama hobby-profesio-
nal ligera y la serie 90 diésel. Comple-
t6 su oferta con un escarificador-aire-
ador AC-505, los tractocarros de la se-
rie 600-700 y las series de tractores
600 y 700.

PALAS CARGADORASY
TELESCOPICAS

Este segmento aporté numerosas
novedades. Manitou incluyé en su
stand las telescépicas MT523 con cu-

ferias I

chara de 2 000 litros, MLT 731 con
encamadora Silo Farmer P280T (ac-
cesorio para extender la paja en los
corrales), MLT 940 T 120 LSU con
pinchos con respaldo alto para pacas
de paja y MVT 628 con horquillas.
Los modelos MT 523 y MLT 628 des-
tacan por su compacidad. La anchura
total de estos modelos es de 1.80 y
1.99 m respectivamente, mientras que
la alturaes de 1.98 6 2.0l men el MT
523 y de 1.99 m en el MLT 628. El
modelo MLT 940 de 123 CV destaca
por su sistema hidrdulico que permite
hacer hasta tres movimientos a la vez
con el motor al ralenti.

JCB present6 su manipuladora te-
lescopica 520-40 especialmente indi-
cada para las explotaciones de vacuno
y ovino y caracteristica por su manio-
brabilidad, dimensiones reducidas
(1.97 m de altura y 1.56 m de anchu-
ra) y transmisiones hidrostaticas.

Bobcat Europe expuso su nueva
maquina multiuso Toolcat 5600, creada
para facilitar las labores diarias de
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transporte ademas de otros usos. Desta-
ca por combinar las mejores caracteris-
ticas de una cargadora compacta, una
furgoneta y una maquina portaherra-
mientas. Ademas, mostré un nuevo ma-
nipulador telescépico T35120 de 12 m
de altura de elevacién y 3.5 toneladas
de capacidad de carga médxima, dotado
de una nueva cabina y una revoluciona-
ria pluma patentada, compuesta de en-
samblados independientes. Su nueva
minicargadora de ‘orugas’ M'T52 incor-
pora nueva transmisiéon hidrostatica,
sistema de traccidn suave y alta capaci-
dad de maniobra. Como implementos
presentd la descepadora SG30 y las
zanjadoras LT 112 y MX112.

La gama de producto presentada
por Merlo incluy6 los manipuladores
telescopicos Panoramic P 26.6LP vy
P33.7.KT, la maquina Multifarmer
30.6 capaz de elevar 4 300 kg, y el
transportador de orugas con transmi-
sion hidrostatica Cingo M8.

Weidemann mostré la nueva ge-
neraciéon de cargadoras telescépicas
(1506, 2006 y 3006), la gama de mdl-
tiples aplicaciones Hoftrac 1490 P50
y 1490 D70, la serie 12 de manipula-
dores Hoftrac y el modelo Hoftrac
[115de 22 y 26 CV de potencia.

Faresin Haulotte exhibié sus ele-
vadores 6.28 y 9.30.

Tenias expuso su conocidas palas
cargadoras Serie 200, con toda la ga-
ma de accesorios, cazos y cortasilos.

REMOLQUES Y
B CISTERNAS

Gran parte de la exposicion se de-
dicé al sector de los remolques y cis-
ternas. Casimiro, Camara, Talleres
Agudo, Talleres Uriach-Gombau, Re-
molques Macias y Santamaria aporta-
ron todo tipo de modelos.

La gama de Casimiro incluy6 re-
molques de carga con corte de preci-
sion, y remolques de alimentacién y
carga de productos ensilados tipo Ra-
pide. No obstante, su oferta de produc-
to también abarca otro tipo de maqui-
naria: comederas mecanizadas, ensila-

doras de granos y forrajes, embutido-
ras ‘Martinez& Staneck’ y ensiladoras
tubulares de Luclar, ademas de la ga-
ma de segadoras serie UFO de ‘ROC”.

Cédmara hizo un gran despliegue
de producto con cisternas de 1 eje,
tdndem y tridem, cubas para transpor-
tar piensos a granel, esparcidores de
estiércol y remolques de | eje, eje se-
parado, tdndem y tridem.

De Talleres Agudo destacaron sus
cubas de purin.

Talleres Uriach-Gombau mostré un
remolque lanzador de estiércol trasero.

Santamaria incluyé distribuidores
traseros horizontales y verticales dis-
ponibles con 1 y 2 ejes, semiremol-
ques, también disponibles con 1,2y 3
ejes, y cisternas. También mostré un
remolque con descarga de adelante a
atras de la firma Fliegl.

€

i MEZCLADORES

Relonte participd con su gama de
mezcladores Lombarte Unifeed, ca-
racteristicos por equipar una bdscula
de pesaje electrénico programable.

La oferta de Lucas G incluyé las
gamas Qualimix (mezcladoras de pa-
las con acondicionadora de fibras),
Abeille (mezcladora distribuidora em-
pajadora), Raptor (empajadora con tu-
bo orientable), Castor Plus (distribui-
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dora, empajadora, desensiladora, dis-
tribuidora, empajadora), Polyfeed
(distribuidora empajadora) y Silogrif
(desensiladora, distribuidora y maqui-
na suspendida).

Compar mostré las ventajas de los
mezcladores verticales frente a las de
los horizontales con sus gamas Euro-
pa-2, Winner, Power y New Power.

Ingenieria y Montajes Monzdn se-
flal6 como novedades en sus produc-
tos Tatoma una cinta carenada cubier-
ta en el mezclador vertical doble sin-
fin ‘Duplo’ y la cabina de la mezcla-
dora autopropulsada ‘Lince’. Ademas
expuso mezcladoras y picadoras de
paja Tatoma.

i OTRAS MAQUINAS

J. Martorell ofrecié una amplia
gama de polidozers mecdnicos e hi-
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draulicos J. Martorell, ademdas de
aplastadores de cereales Puch y siste-
mas de automatizacion de secaderos y
deshidratadoras Saz.

La novedad de Domag Ibérica fue
un vehiculo de arrastre preparado para
llevar remolque, con traccién de ban-
da de goma.

Ausama-Automocions San Mar-
cos expuso una mezcladora autocar-
gadora con sin-fin vertical, especial-
mente indicada para zonas de alimen-
tacion estrechas, y el modelo de mez-
cladora Solomix | con sin fin vertical.

Seleccionadoras Jomaga acudid
con una muestra de sus seleccionado-
ras y mesas densimétricas para semi-
llas.

La oferta de Agropirineos Ayerbe
incluye productos para pretratamiento
y tratamiento de aguas residuales y
purines y balsas, depdsitos de almace-
namiento, plantas y proyectos para
tratamiento de purines, equipos para
secado de gallinaza, equipos para se-
cado de purines Apisa, equipos de se-
cado térmico, sondas de temperatura
AYPE y sistemas de filtrado Equisa.

En la gama de productos de Urgell
Magquinaria Agricola destacaron los
esparcidores distribuidores de paja y
forraje, ademds de remolques agrico-
las, agrupadores de pacas, cargadores
de forraje, cargadores de pacas, eleva-
dores de forraje, esparcidores de paja,
picadoras de pacas de paja y forraje,
picadoras de paja y forraje, remolques
autocargadores y empacadoras Plega-
matic.

No podia faltar a la cita la Asocia-
cién de la maquinaria agricola y sus

Entre las actividades
paralelas al certamen,
destaco la celebracion de un
curso de formacion
organizado por Kuhn Ibérica
para sus concesionarios.
Joél Chatellier, Director
General de la firma y
Paloma Sanchis,
responsable de Marketing,

ferias I

componentes, sistemas de riego, equi-
pos ganaderos y de post-cosecha cspa-

fioles en los mercados exleriores,
AGRAGEX, que de nuevo apoy6 con
su presencia a los asociados.ll

El Colegio Oficial de
Ingenieros Agrénomos de
Aragon, Navarra y Pais
Vasco aprovecho la
celebracion para
conmemorar su 50
aniversario (1953-2003).
En uno de los vestibulos de
entrada al recinto ferial
exhibié una pequena
exposicién sobre los
primeros afos de la historia
del sector de la maquinaria
agricola.

incrementaron los conocimientos de los asistentes en lo que a
técnicas de venta y tecnologia de las maquinas de la firma se

refiere.

agroécnica QAE]




b0 entrevista

PeDRO CABEzZA Y JOSE ANTONIO PEREZ
[RESPONSABLES DE MAQUINARIA AGRICOLA PEDRO CABEZA, S.L.

"Nos hemos especializado en
INfroducir nuevas Marcas
en Espana”

Maquinaria Agricola Pedro Cabeza celebra este ano su 85
aniversario. Su historia, repleta de éxitos empresariales,
destaca principalmente por dar a conocer en Espana
numerosas marcas de prestigio en la industria de la
maquinaria agricola. Este ano, el equipo que integra esta
empresa zaragozana se enfrenta a un nuevo reto, la
representacion de los fractores Belarus en Espana y Portugal.

No obstante, sus directivos Pedro Cabeza y José Antonio Pérez confian en el
éxito de su nueva aventura porque saben que el buen nombre de la
compania les avala.
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& ;Cudles fueron las claves del
éxito en los primeros anos de la
compaiiia?

En aquellos tiempos en Espana
habia muchas carencias, por lo que al-
guien con un poco de iniciativa podia
triunfar. Mi abuelo creé empresas so-
lidas que respondian a una necesidad
del mercado y cont6 para ello con tra-
bajadores muy vdlidos, formados den-
tro del propio grupo. La principal di-
ferencia entre aquellos tiempos y los
actuales se refiere a la figura del em-
presario. Antes era el propio empresa-
rio el que se encargaba de casi todo.
Ahora tenemos un equipo de perso-
nas, formadas en la empresa, que la
conocen bien. Nos hemos adaptado
muy bien en el tiempo.

i Pedro Cabeza fue pionera en
introducir en Espafia muchas mar-
cas miticas como Internacional,
Sliiter, Zetor, Ursus, Toselli, Kongs-
kilde, Pottinger, Benac, Ama-Can-
tone, Grusse, Breck, McCormick,
Steyr, Clayson-Santana, Bizon, etc.,
a pesar de las dificultades que la im-
portacion entraii6 en el pasado, es-
pecialmente con los paises del Este.
Sin embargo, para la empresa esto
no fue un problema...

Nuestra historia es como todas las
del mundo empresarial, basada en la
iniciativa, las ganas de hacer las cosas
bien y el tesén, y de eso José Antonio
Pérez es especialista. Ese tesén, esa
‘cabezoneria’ bien entendida de los
aragoneses, esa obsesion por el buen
trabajo... una relaciéon empresarial de
este tipo no dura tanto si no se va con
la verdad por delante, y si no hay una
excelente confianza y seriedad.

En momentos de cambio, si no
hay seriedad tanto econdémica como
profesional, no se va por buen cami-
no. Nosotros la hemos tenido, quiza
porque somos empresas familiares.
En los tiempos en los que naci6 la em-
presa, Espafia necesitaba de todo. Un
hombre como mi abuelo, que hizo va-
rias empresas en situaciones dificilisi-
mas. En aquellos momentos que habia
tanta necesidad se necesitaba de gente
con valia no politica, sino empresa-
rial. Habia pocos, y como habia po-

MAYO 2004

entrevista N

Los origenes: 85 anos de historia |

. J:?'n/;'r f’r;fAf “T7

| abuelo de Pedro Cabeza

marché en su juventud a
trabajar a Sudamérica con el
objefivo de ganar dinero para
poder crear en Espana su
propia empresa. Asi sucedid. En
1919 regres6 a su pais, donde
fundé ‘Vdalvulas CMG', un
negocio de éxito, dedicado a
la fabricacién de valvulas, que
dio trabajo y formacién a un
grupo de empleados ‘ilustres’,
ya que con el tiempo se
convirtieron en importantes
empresarios de Zaragoza.

El espiritu emprendedor del fundador de Valvulas CMG y
de sus empleados se mantuvo a lo largo de los anos y dio
paso a ofras empresas que nacieron para responder a
necesidades concretas del momento. Sus hijos y mas tarde sus
nietos heredaron esta iniciativa empresarial, hasta forjar un
sélido grupo de tradicion familiar, formado por empresas
pequenas pero muy agiles.

cos, habia que ‘tirar’ de ellos. Y este
fue el caso de mi abuelo.

i ;Cuantos tractores calcula
que han podido llegar a vender en
la historia de la compania?

No sabria decir la cantidad pero
calculo que sélo de Ursus actualmentc
tenemos mds de 5 000 unidades traba-
jando en Espaifia. Si nos remontamos a
toda nuestra historia es muy dificil
calcular. Mi abuelo contaba que hubo
una época en la que se daban caballe-
rias a cambio de tractores. Hemos lle-
gado a tener campanas de vender 300
cosechadoras Clayson-Santana.

Nuestro nombre es
una baza importante
porque, con nuestra

antiguedad, somos

conocidos en
cualquier lugar
de Esparia
i ;No les da ‘coraje’ el haber
4 introducido marcas miticas para
que, después, pasasen a otras ma-
nos?

Es lamentable que después de to-
do el esfuerzo y de todo el interés que

agro/écnica Rl
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hemos puesto en la introduccion de
estas marcas, por decisiones politicas
hayan cambiado de manos. Al fin y al
cabo la labor dificil ya ha sido realiza-
da. pero estamos en un mundo globa-
lizado.

No obstante, lo que en principio
puede parecer malo (marcas que teni-
amos han pasado a otras empresas) en
el fondo también es bueno porque
cuando alguna empresa se quiere esta-
blecer aqui nos llama a nosotros. Sa-
ben que nos hemos especializado en
eso. en introducir nuevas marcas. Te-
nemos empresas muy diversificadas,
tocamos infinidad de campos... Sabe
mal hasta cierto punto, pero también
nos permite trabajar en muchisimos
campos.

& ; Qué empresas constituyen el
Grupo en la actualidad?

Tenemos inmobiliarias, una cons- les. Por ahora tenemos una sociedad y
tructora pequena que se dedica a hacer una fdbrica con unas naves para fabri-
viviendas de lujo, empresas especiali- Ofrecemos al car maquinaria agricola en México.
zadas en la fabricacion de maquinaria . También hemos estado enviando ma-
agricola, otras que se dedican a la te- agrlCUItor la quinaria de fabrica a través de empre-
lefonia, estructuras para teléfonos y Oportunldad de sas en Nicaragua y en Cuba. Ahora

antenas, empresas que se dedican a la precisamente estamos retomando las

aspiracion, paletizaciéon y montaje. comprar un buen relaciones comerciales con Cuba y pa-
Hemos desarrollado un proyecto en rece ser que van por un excelente ca-

Uzbekistdn con una fébrica de ventas prOdUCtO a un precio mino. Hace tiempo mandamos all{

sanitarias, tenemos la importadora de S una empresa aragonesa para que
s, amp ¢ economico | empresa arag para - 4
maquinaria y tractores... Somos un abriese nuestro mercado pero no fun-
grupo autosuficiente, muy amplio, ciond. Esta empresa es ahora nuestro
muy bien sustentado y, sobre todo, socio en México. Pero no solamente
muy dgil, formado por empresas pe- tenemos relaciones en Ameérica del
uenas. ur, también con otros paises de Afri-
enas Sur, tamb t de Af
ca.

i El fundador de Pedro Cabe-
za empezo su actividad empresa-
rial gracias a su presencia en
América del Sur. Aunque ha pa-
sado mucho tiempo desde enton-
ces, aquella zona sigue ca-
reciendo de muchas cosas.
{Han pensado en retornar
otra vez a aquellas tie-
rras, con su empresa de
magquinaria agricola?

Ya se hizo hace bas-
tantes afios. De hecho
existe todavia esa sociedad
aunque no sabemos como
estd, porque hubo proble-
mas entre los socios espafio-

M En los dltimos anos se ha vis-
to una evolucion en el mercado en lo
que a exigencia y competencia se re-
fiere. ; Co6mo mantiene Pedro Cabe-

za la situacion actual, bajo la ima-
gen de una empresa familiar?
Cualquier puerta a la que he-
mos llamado se nos ha
abierto sélo con decir
quienes somos. Sa-

bemos que nuestro
nombre es una
baza impor-
tante que de-
bemos saber
jugar porque
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Pedro Cabeza, con toda la antigiiedad
que tiene, es conocida en cualquier lu-
gar de Espafia. Introducir una nueva
marca en el mercado, para nosotros,
no es dificil a pesar de la dificultad in-
trinseca que esto entrafa, porque
nuestra red siempre ha confiado en
nosotros (siempre la hemos respalda-
do). Desafortunadamente, no hemos
tenido siempre el producto apropiado
para poder trabajar, pero si de algo po-
demos estar orgullosos es de que nos
esta avalando un nombre en el cual se
nos abren todas las puertas a las que
llamamos.

B Ahora comercializan marcas
de origenes hindi, coreano, polaco
y ruso. Belarus, la dltima de las
marcas que ha comenzado a repre-
sentar, vendiéo muchos tractores en
un momento dado, por lo que hay
en Espaifia un parque vivo impor-
tante que hay que alimentar y man-
tener. ;Cémo puede Pedro Cabeza
articular las cuatro marcas para
que tenga cada una su puesto co-
rrespondiente?

Cubrimos varios segmentos de po-
tencia. Con Mahindra manejamos po-
tencias de 28 a 50 CV, con LG de 50 a
70 CV y con Belarus de 80 a 150 CV.

De Ursus disponemos en estos
momentos de dos modelos, de 66y 72
CV. Con Ursus llevamos 40 afios de
colaboracién y nuestras relaciones son
extraordinarias, pero, en estos mo-
mentos, los tractores de gama pesada
no se pueden comercializar en nuestro
mercado por no cumplir las Directivas
europeas y esperamos que, en breve
espacio de tiempo, podamos contar
con tractores de 170y 190 CV.

M ;Belarus cumple todas
las normativas europeas en
cuanto a motores ‘ver-
des’ y ruidos? ;Cual
es la meta que tie-
nen con esta fir-
ma de tractores?

Queremos
mantener y poten-
ciar el mercado tan
importante que
existe en Espafia y

MAaYO 2004

responder al servicio que necesitan los
clientes. Es importante destacar que
hemos sido bien recibidos en la anti-
gua Red de Concesionarios y no que-
remos defraudarles.

Cuando una empresa

se quiere establecer

en Espana nos llama
a nosoftros

entrevista I

i ;Cuantos modelos van a lle-
gar a Espana? ;Estan homologa-
dos?

Son cuatro modelos los que, en
principio, vamos a trabajar y cn breve
se incorporara a la gama un tractor de
150 CV que se encuentra en proceso
de homologacion.

il ;Cuando se van a embarcar
en ese mercado?

Los primeros tractores ya han lle-
gado a Espafia y estamos trabajando
sobre ello, en la confianza de vernos
recompensados por el éxito, cn este
nuevo proyecto.

B A nivel de precio-producto,

;como estan ubicados?

Muy competitivos. Son tractores
de 85, 90 y 100 CV. econdémicos.
Vienen con cabina muy conforta-
ble.

B ;Qué mensaje quieren ha-
cer llegar a las redes de
ventas?

Es una buena oportu-
nidad para poder repre-
sentar esta marca. Ade-
mds, contardin con ¢l res-
paldo total y absoluto de
Pedro Cabeza.

Y también un mensaje de
ahorro al agricultor, ofre-
ciéndole la oportunidad de
comprar un buen producto a
un precio econdémico.ll

agrotécnica
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Cuanto mas duro es el trabajo.
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NOVEDADES EN EL SALON DEL AUTOMGVIL DE MADRID

B SEAT TOLEDO PROTOTIPO

Seat desveld en el Salon del Automdévil de Madrid el Toledo Prototipo,
vehiculo con arquitectura de tres volimenes, que muestra la imagen del
modelo de serie que la firma prevé introducir en el mercado a finales de afio.
La tercera generacion del Toledo mantendra la esencia de tres voliimenes
con port6n del primer Toledo (1991), combinado con el disefio del segundo

(1998), sin renunciar a un maletero de gran volumen.

El Toledo Prototipo presenta un habitdculo amplio y confortable,
maletero de dimensiones generosas, muy practico de acceder, disefio

armonioso, acabados atractivos y habitabilidad destacable.

M KIA CERATO

| nuevo Kia

Cerato,
perteneciente al
segmento C del
mercado, se
comercializara
en cuatro tipos
de motores (dos
de gasolina y
dos diésel con
tecnologia common-rail), montados en posicién transversal
con traccion delantera y caja de cambios manual de cinco
velocidades o automdtica de cuatro relaciones. Se presentd
con dos niveles de equipamiento (LX y EX) y en versiones
cinco puertas con portén trasero y berlina de cuatro
puertas. Equipa sistema de suspension totalmente
independiente y amortiguadores Sachs de nitr6geno tanto
delante como detrés.

seguridad, refinamiento y dindmica de conduccién.
Su estructura en aluminio sélo aumenta en 24 kg su
peso respecto a la berlina estdndar XJ. Los motores
en los que se comercializa el XJ8L son los mismos
V8 de gasolina del resto de la gama (V8 atmosféricos

Bl TOYOTA COROLLA VERSO

a nueva generacién del Toyota Corolla Verso obtuvo

la clasificacion de 5 estrellas en el dltimo protocolo
de pruebas de colisién Euro NCAP. En términos de
seguridad pasiva, este modelo incluye carroceria
resistente y rigida que se combina con el MICS (Sistema
de Habitédculo de Intrusién Minima) de Toyota. Ademads
cuenta con nueve airbag, incluido un airbag de proteccion
de las rodillas SRS de 18 litros, tinico en su segmento.

I OPEL ASTRA STATION WAGON

La estrella del stand de Opel, presentada en primicia
mundial, fue el nuevo Opel Astra Station Wagon, que
destaca por su alargada distancia entre ejes. Ademds se
presenté como novedad el Opel Tigra TwinTop, la tercera
generacion del Opel Astra, nuevos motores CDTI, el
concepto de disefio progresivo Opel Insignia y el
concepto inteligente y versatil para ciudad Opel TRIXX.

de 3.5 y 4.2 litros y V8 de 4.2 litros sobrealimentado de 400 CV). Todos estos motores se complementan con la caja
de cambios automdtica ZF de seis marchas. La distancia entre ejes, y la longitud total del nuevo modelo ha
aumentado 125 mm y la linea posterior del techo ha sido elevada 7 mm. A partir de junio, se comercializarin en
Espafia las versiones XJ8L 3.5 V8 Classic, XJ8L 3.5 V8 Executive, XJ8L 4.2 V8 Executive y Super V8L.

Mayo 2004
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El Modus, presentado en primicia mundial en el
Palacio Municipal de Congresos de Madrid
horas antes de la inauguracion del Salon del
Automovil, refuerza la oferta de coches
pequeiios de Renault (hasta ahora cubierta por
los modelos Twingo y Clio). El nuevo vehiculo
aporta originalidad, nuevos equipamientos e
importantes ventajas relacionadas con la
habitabilidad y seguridad de a bordo.

a estética exterior de este
modelo es original, con un
frontal moderno y atrevido, y

una dptica de faros verticales. A pe-
sar de ser un vehiculo de dimensio-
nes compactas, sus 2 482 mm de ba-
talla garantizan un espacio interior
generoso que, a otra escala, podria
compararse con el de un monovolu-

agroiécnica

men por la modularidad que ofrecen
sus asientos y por la luminosidad
que aportan las versiones con techo
practicable (disponible con apertura
electrénica o manual) en las que se
comercializa,

Ademds destaca el cuadro de
instrumentos, que se sitda en una
posicién central, asi como los nume-

rosos espacios portaobjetos, y una
banqueta trasera deslizante que per-
mite pasar de dos a tres plazas en un
instante. Asimismo es novedoso su
porton trasero de doble apertura que
permite la cldsica apertura de la to-
talidad del portén, y la apertura ex-
clusiva de la parte baja a través de
una portezuela.

..............................................................................................................................................................................................................................................................................
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La gama se comercializard a par-
tir de otofio en diferentes versiones,
ambientes y equipamientos. Estard
disponible con tres motorizaciones
de 16v gasolina (1.2 16v 75 CV, 1.4
16v 98 CV y 1.6 16v 113 CV) y dos
diesel (1.5 dCi de 65 CV y 80 CV).
En los meses siguientes se completa-
rd la oferta diésel con dos desarrollos
Euro 4. Los intervalos de manteni-
miento son de 30 000 km para
todos los motores de gasolina y
de 20 000 km para los motores
de gasdleo. La caja de veloci-
dades es de 5 marchas, con des-
multiplicaciones adaptadas y se
propone una version automati-
ca con la motorizacién 1.6 16v.

Con el objetivo de respon-
der a las expectativas de los
clientes, Renault ofrece en el
Modus la posibilidad de com-
binar cuatro ambientes (Aut-
hentique, Expresion, Dynami-
que, y Privilége) y la versidn
especifica Initiale con distintos
niveles de equipamientos y
grupos moto-propulsores.

Renault también ha tenido
muy en cuenta los aspectos re-
lacionados con la seguridad en
este vehiculo. Incorpora siste-
ma de frenada altamente di-
mensionado (entre los mejores
del segmento en cuanto a segu-
ridad activa), sistema ABS
Bosch 8.0 con repartidor elec-
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trénico de frenada, control dindmico
de conduccién (ESP) de nueva gene-
racién con control del subvirado y
sistema de vigilancia de la presién
de los neumdticos. También puede
equipar luces adicionales de curva
(novedad mundial en los segmentos
Ay B), ldmparas de xenén de doble
distancia y sistema de correccién au-
tomdtica del alcance de los faros.

La estructura de Modus estd do-
tada de numerosas zonas de refuer-
zo con deformacién programada y
disefiada para acoplarse a los me-
dios de retencion del Sistema Re-
nault de Proteccidn de tercera gene-
racion.

Cuenta también con seis airbag,
dos de los cuales son frontales adap-
tativos con limitacién de esfuerzos y
doble pretension en las plazas
delanteras.

Destaca la incorporacion
de un portabicicletas en la par-
te trasera del vehiculo, bauti-
zado con el nombre de Vélofix,
que se monta y desmonta con
facilidad.

Con la fabricacion de Mo-
dus, Renault ha utilizado por
primera vez la plataforma B,
desarrollada para la alianza
Renault-Nissan. Segiin expli-
c6 el Presidente-Director Ge-
neral, Louis Schweitzer, el
tinico centro en el que se pro-
ducird el Renault Modus serd
en la planta de Valladolid en
Espafia. Ademads destacé que
en su fabricacién se ha tenido
muy en cuenta el respeto por
el medio ambiente, consi-
guiendo que el 95% del peso
de Modus sea facilmente reci-
clable.l

Raquel Lopez
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Serie T Serie F Serie V Serie CX Serie MTX
10 modelos de 17 modelos de 54 4 95 CV | 4 modelos de viferosde alta | 4 modelos versatiles 6 poderosos modelc|
68.a95CV para rendir en frutales rentabilidad de 54 a 80 CV de 73 a 102V de 118 a 195 CV
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Para satisfacer a los mas exigentes, McCormick ofrece una completa gama de
tractores, con un abanico de potencias desde 23 hasta 195 CV, y opciones que
cubren perfectamente la demanda de la mederna agricultura mundial.

AgriARGO IBERICA, S.A. \
Industria, 17-19 » Pol. Inds. Gran Via Sur

08908 Hospitalet de Llobregat (BARCELONA)

Tel.: 93 223 46 93 / 93 223 18 12 » Fax: 93 223 09 78 MCCOR MICK

Recambios: Tel.: 93 223 08 28 » Fax: 93 223 32 58 IR e e e S
www.mccormick-intl.com R o




B mercado de tractores

JUAN JOSE RAMIREZ « ’
Ing. Agrénomo \

VENTAS POR MODELOS DE 101-120 CV EN ESPANA EN 2003

GCOTAS DESCONOCIDAS

Analisis de las ventas de tractores en Espaiia en el segmento de
potencia de referencia comprendido entre los 101 y los 120 CV

durante el ano 2003, segiin datos correspondientes a las ‘inscripciones’
del MAPA. El estudio se realiza utilizando dos bandas de potencia de
10 CV cada una. El total de ventas en este nicho fue de 2 634 unidades
(incluidas 32 de simple traccion), lo que supone el 14.6% del total. Un
porcentaje que muestra un crecimiento importante, y que nunca se

habia alcanzado anteriormente.

eguidamente se analizan las
Sventas de tractores en el seg-

mento de potencias de referen-
cia comprendido entre 101 a 120 CV,
correspondientes a las ‘inscripciones’
durante el afio 2003 en el que, como
se hace habituamente, se ha dividido
en varias bandas de potencia, en este
caso de 10 CV cada una.

Considerando los dos intervalos
de potencia, el afio pasado se vendie-
ron 2 602 tractores de doble traccién y
anchura de via normal, ademas de 32
unidades de simple traccion, también
con anchura de via normal. Estos va-
lores han supuesto un 14.6% de las
ventas de 2003, lo que indica un regis-
tro jamas alcanzado. Posiblemente,
sea un indicador del incremento de la
potencia del tractor medio que deman-
da el mercado espaiiol.

Como indicador, vale comparar
este valor con las ventas que se produ-
jeron en los afios 1996 y 1998, que
fueron calificadas como buenas, y se
observa que el aumento ha sido del
20.4% vy del 25.5%, respectivamente,
hasta alcanzar unas cotas que hasta la
fecha eran desconocidas para un seg-
mento de potencia de suma importan-
cia en el mercado espariol.
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Unidades vendidas

EVOLUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE 101 A 110 CV
Y DE 111 A 120 CV DURANTE EL PERIODO 1996-2003
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DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES
ENTRE 101Y 120 CV, SEGUN BANDA DE POTENCIA
Y TIPO DETRACTOR
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I mercado de tractores

De 101 A 110 CV (DTN)

MARCA MangLo Ubs. TowL
MARCAS
BELARLS 952 g
CS-110 35
MX-110 4 48
DEUTZ-FAHR AGROSUN 120 2
AGROTRON 106 8
AGROTRON 115 77 87
FENDT FARMER 410 VARIO 4
FAVORIT 711 VARIO 9 13
JOHN DEERE 6420 4WD 252
6515 4WD 80
6520 4WD 575
6610 4RM 5 912
KUBOTA M-120 DT 19 19
LANDINI LEGEND 120 54 54
MASSEY FERGUSON | 6270 4RM 82
MF-4365 (4WD) a7
MF-4370 (4WD) 54 163
McCORMICK CX-105 3
MC-115 7
MTX-110 15 25
MERLO MULTIFARMER 7 7
NEW HOLLAND | TM-115 4WD 15
T5-100 A 4WD 5
TS-110 (4WD) 105
TS-110 A 4WD i
T5-115 4WD 98
FIAT 110-90 SDT 278 502
RENAULT ARES 616 19
ARES 616 RX 1
ARES 616 RZ 3
TEMIS 610 6
TEMIS 610 X 8
TEMIS 630 X 6
TEMIS 630 Z 2 45
S+L+H LAMBORGHINI 1050 VDT 10
LAMBORGHINI 1060 VDT 20 30
STEYR 9115 A 3
9125A 1 4
VALTRA 6650-4 6
6750-4 1
8050-4 4 1
ZETOR 10641 FORTERRA 2 2
1922 1922
MaRca MODELO Unps. Tora
MARCAS
[OHN DEERE | 6420 2WD 10
6520 2WD 9 19
MASSEY FERGUSON | 6270 2RM 1
MF-4365 (2WD) 1
MF-4370 (2WD) 2 4
NEW HOLLAND | TS-100 A 2WD 1
T5-110 (2WD) 7 8
31 31

agrorécnica

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE
DOBLE TRACCION 101 - 110 CV, DE DOBLE
TRACCION Y ANCHURA DEVIA NORMAL, DURANTE

EL ANO 2003
STEYR 0.2% VALTRA 0.6%
S+L+H 1.6% ZETOR 0.1% BELARLIS 2.5%
RENALILT 2.3% DEUTZ-FAFIR 4.5%

(DT 0.7%
NEW HOLLAND 26.1% sl

MERLO 0.4%

McCORMICK 1.3%

MASSEY

FERGUSON 8.5% BN DECHE SIS

LANDINI

2,8%

KUBOTA 1.0%

as ventas de tractores con potencias de referencia entre

101 y 110 CV correspondientes al afio 2003 han sido de
1 954 unidades, de las cuales el 1.6% corresponden a trac-
tores de simple traccion con anchura de via normal, siendo
el resto de doble traccién y anchura de via normal.

El anélisis de las ventas desde 1996 hasta el afio pasado
les hace situarse en un afio realmente singular para esta ban-
da de potencia, ya que en todo este periodo jamas se habia
conseguido esta cifra récord.

En cuanto a las marcas, existe una amplia representacion,
con mds de una docena de ellas con sus productos en esta ban-
da de potencia. Pero el mayor nimero de ventas se concentra
en dos, sobre todo en John Deere, con una cuota de mercado
del 47.5%, y detrds New Holland con unas ventas del 26.1%.

Por detrds se encuentran Massey Ferguson y Deutz-
Fahr, que han realizado unas ventas del 8.5% y 4.5%, res-
pectivamente. Con unas cifras mas modestas, pero signifi-
cativas tenemos a Landini (2.8%), Belarus (2.5%), Renault
(2.3%), el Grupo S+L+H (1.6%) y McCormick (1.3%).

& SIMPLE TRACCION

En cuanto a la simple traccion (1.6% de las ventas), s6-
lo tres marcas compiten entre si y son John Deere, New Ho-
lland y Massey Ferguson con unas ventas del 59.4%, 28.1%
y 12.5%.

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE
101 - 110 CV, DE SIMPLE TRACCION Y ANCHURA DE
VIA NORMAL, DURANTE EL ANO 2003

NEW HOLLAND 28.1%

MASSEY

FERGUSON 12.5% JOHN DEERE 59.4%
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De 111 A 120 CV (DTN)

MARCA MODELO Ups. Tom
MaRcas

CASE IH CS-120 18

CVX-120 3

MX-120 13

MXM-120 68

MXU-115 4WD 1 103
FENDT FARMER 411 VARIO 1

FARMER 412 VARIO 22

FAVORIT 712 VARIO 3 26
JOHN DEERE 6620 4WD 294

6420 S 4WD 18

6810 4RM 1 313
LANDINI LEGEND 130 13 13
MASSEY FERGUSON | 6280 4RM 3

6465 4RM 10

MF-5465 4RM 1 14
McCORMICK MTX-125 14

MC 120 P6 1 15
NEW HOLLAND | TM-120 184

TM-125 4WD 3

TS-115 A 4WD 4 191
RENAULT ARES 620 2 2
S+l+H SILVER 130 21

LAMBORGHINI PREMIUM 1300 12 33
VALTRA 6850-4

T-130-4 5 6

716 716

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE
111 A 120 CV, DE DOBLE TRACCION Y ANCHURA
DE VIA NORMAL, DURANTE EL ANO 2003

VALTRA 0.8%
S+L+H 4.6%
CASE [H 14.4%
RENALUILT 0.3%

NEW HOLLAND 26.7%
FENDT 3.6%

McCORMICK 2.1%

MASSEY
FERGUSON 2.0%

uwtﬂmt ] JOHN DEERE 43.7%

1.8%

as ventas de tractores con potencias de referencia entre

111 y 120 CV han supuesto un 3.9% de las ventas del
ejercicio pasado. Es una banda de potencia sélo con mode-
los de doble traccién que se ha caracterizado por altibajos
durante los dltimos afios y que se sitia en la actualidad en
una época de relativa bonanza.

Una decena de marcas compiten en este segmento de
potencia, pero realmente estd dominado por John Deere, que
tiene una cuota de mercado del 43.7%; le sigue New Ho-
lland, con unas ventas del 26.7%, y a continuacién Case 1H,
con un 14.4%. El resto del mercado se lo reparten el Grupo
S+L+H (4.6%) y Fendt (3.6%), a los que siguen McCor-
mick (2.1%), Massey Ferguson (2%) y Landini (1.8%).1

MAYO 2004

CONFORMADORAS ABONADORAS

Compromiso
~ de futuro

BARREDORAS
“PARA PALAS
'HIDRAULICAS
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O proximo nimero

La planta de recambios de San Mateo

CNH cuenta con unas
magnificas instalaciones
en San Mateo (Mddena),

donde se encuentran
referenciadas més de

3 346 000 piezas de
recambio para atender a
toda la extensa gama de
maquinaria del grupo.

La poda de cultivos lefiosos con un
equipo mecdnico es fundamental para
el correcto desarrollo vegetativo de la
plantacién, ya que favorece la
produccién y permite mantener el
volumen dentro de los limites mas
apropiados.

Agrishow 2004

La gran feria brasilefia
de la maquinaria
agricola celebr6 una
nueva edicién repleta de
novedades. Una vez
mas, ‘cenica cruzd
el Atlantico para estar
presente en una cita de
esta magnitud.

Ond s Brasil e pors, et e
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Estos temas podran sufrir alteraciones si durante la elaboracién del proximo ndmero
surgen contenidos mas novedosos o de mayor interés informativo para nuestros lectores.
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NUEVO TL-A

El Nuevo
Polivalente.

btsadv.com

R lubrificantes

L

Fruto de la dilatada experiencia de New Holland en tractores agricolas y para uso en el sector
ganadero, la nueva Serie TL-A, una version avanzada del tractor mas vendido en Europa en la
categoria de 70 a 100 CV, ofrece mas que nunca la mejor solucién para una amplia gama de
aplicaciones, con:

* Estilo mas moderno, que combina un atractivo disefio con practicos equipamientos, para
aumentar la visibilidad y favorecer la productividad.

* Mayor potencia, gracias a los nuevos motores de 4,5 litros y cuatro cilindros, que responden
al nivel de emisiones Tierll, y desarrollan 72, 82, 91 y 100 CV, con una enorme reserva de

par, de hasta el 37%.
* Mayor confort, gracias a su cabina espaciosa, ergonémica y bien organizada, de facil acceso

y salida: perfecta para pasar en ella largas jornadas de trabajo.
* Mayor versatilidad y eleccién, gracias a la amplia gama de transmisiones, ejes frontales e

hidraulicos y fa posibilidad de incorporar una pala cargadora New Holland FL, especialmente EWHOLLAm

disenada para estos tractores.

www.newholland.com/es - Teléfono gratuito de Atencion al Cliente 900 948 998 Esnecm"sms en tu EXIlO

c H . NEW HOLLAND ES UNA MARCA DE CNH.
| CNH: UNO DE LOS LIDERES MUNDIALES EN LA FABRICACION DE TRACTORES, COSECHADORAS, EMPACADORAS Y VENDIMIADORAS AUTOPROPULSADAS.
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Separamdn por c.'lfndms de d&dos (CTS) » Separacmn par cmndro y sacudfdams (Sene 9000 1450 y 1550)

ot 4

Magquinas de eficacia demostrada. Innova-
doras tecnologias de trilla. Potentes motores
PowerTech. Todas fabricadas y respaldadas
por John Deere, con el apoyo del concesio-
nario de su zona. .
Decida usted mismo. Para una productivi-
dad sobresaliente y capacidad en cualquier

condicion, escoja una de nuestras cosechado- Comodidad y facilidad de control incompara- iDuplique su productividad en laderas!
ras serie 9000 de sacudidores. En condicio- bles. (En la imagen, cabina de la serie 9000) El sistema de nivelacion opcional HillMaster /I,

e - . . Las cabinas ofrecen un nivel de comodidad permite cosechar en laderas con pendientes de
nes dificiles, con cultivos humedos y paja inimaginable, con mandos bien diferenciados y de hasta un 15 %, sin merma alguna de rendimiento.
verde, la nueva cosechadora 9780 CTS es la fécil manejo. Una distribucion logica de los mandos Combinado con el sistema de recuperacion de
eleccion perfecta. O si desea una cosechado- y las innovaciones tecnoldgicas incorporadas en grano SlopeMaster, resulta posible trabajar en

- fiable. eliia entre los modelos las cosechadoras John Deere permiten obtener el desniveles de hasta un 22 %, con el mismo
ra economica y fapie, etij maximo rendimiento, incluso a operadores con rendimiento que en terreno llano.

1450 y 1550, cargados ambos de valiosas poca experiencia.

caracteristicas. Todas ellas producen grano de

primera calidad y cuentan con el apoyo de

una red de concesionarios de primera clase.
Estas son las nuevas cosechadoras

John Deere — mas opciones, mas potencia y

mayor productividad. Dicho de otro modo,

ahora tiene usted mas razones para visitar

el concesionario John Deere de su zona.

Sorprendentes plataformas de corte serie 600R. Picador de paja y esparcidor de granzas.

Coseche guisantes o levante cultivos tumbados La combinacion de picador de paja y esparcidor de

con una altura de corte de tan sélo 4 cm. Ademds, granzas, opcionales, favorecen la descomposicion

es posible ajustar la altura de corte y la presion de rapida de los residuos, lo que resulta ideal para
a J OH N DE E RE la plataforma sobre el suelo sobre la marcha, técnicas de minimo laboreo. (Existe también un @

adaptandose rapidamente a las variaciones del picador Premium, no disponible por el momento &

cultivo y del terreno. Equipo de serie en las cose- para Espana y Portugal, para condiciones extremas <

chadoras CTS y serie 9000, y opcion en los mode- de cultivo).

TECNOLOGIA RENTABLE Ios 1450 y 1550




