PROLOGO

Ung de las industrias derivadas de la Cu-
nicultura es la produccidon de carme. En los
libros anteriores hemos acometido el estudio
de la produccidn del pelo y de la produccion
de la piel. En este vamos a dedicar nuestra
atencion a la produccion de la carne, estu-
diando las caracteristicas de esta explotacion,
dsi comio vamos a dar a conocer las razas que
-~ en Cunicultura se consideran como produc-
foras de carne,

IMPORTANCIA DE LA CARNE

En el caso de que se trate de produccion de
carne, el ijproblema que ise planleaba en el caso
de produccion de pieles (necesidad de venta
de la carne sacrificada en lg 'misma locali-
dad, o facilidad de transporte rdpido de la’
mnisma a los centros de consumo) no existe,
ya que la expedicion 1uede efectuarse en vin
vo, en cajas especiales, llegando a log centros
de consumo en buenas comdiciones e, incluso
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esperando ¢l momento del sacrificio en hora
oportuna.,

La piel, de pequeno valor, es déspreciable
ante el precio de la carne. Naturalmente, y a
pesar e esto, las pieles de [os animules sa-
crificadas en la misma explotacion o locali-
dad, se secardn, desecardn y quardardn, yu
que poseerdn un valor, menor que ol de las
pieles finas, pero isiempré apreciable.

El verdadero problema que se presenta, en
este caso, es otro birn distinto; “es la eco-
nomia”. :

Consiguiéndose economia, es dectr, consi-
guiéndose prioducir carne de comejo bavala,
la colocacidn de los productos es fdcil eén el
mercado nacional y aun en el extranjero.

Todo consiste ‘en llegar o la produccion de
carnes baratas.a fin de que, aumenldndo ese
valor en el importe de arrastres y expedicio-
nes, pueda erpenderse al publico a precios
que puedan luchar con los otros productos
alimenticios similares. ,

El caso, pues, es: “producir carne al menor
precio posible™. -

SOLUCIONES

Aparecen dos soluciones: la primera, criar
conejos a base de uma gran economia; y se-
gundo, producir ejemplares de gram tamaito.

Claro estd que si conseguimos unir las dos
soluciones: producir ejemplares de gran lo.
maiio y alimentarlos econdmicamente, el re-
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sultado serd todavia mejor, dentro siempre de
la bondad deb megocio, y recordando que todo
cuanlo @ economin exponemos aquino se pue-
de aplicar a las madres reproductoras si no
queremos ver la degeneracion pronta del co-
nejar. _

RAZA GRANDE O PEQUENA

Supongamos que tenemos en erplotacidn
un conefar y. que los gazapos, por ser peque-
ftos de raza, no se pueden vender haslg los
cinco 'meses. ,

En cambio, nos ofrecen una raza grande, la
observamos y vemos que a los cuatro meses
estos gasapos han adquirido el volumén y
peso de los andiguds de cinco meses.

JQué debemos hacer? ;Seguir con la anti-
gua, que, mal o bien, nos va dando resultado
Yy ganancias, 0 cambiar poco a poco la raza
antigwa?

En primer lugar, veamos si existe paridad
entre ellas, si son igualmente fecundas, no .
enfermizas, precoces, elc. T

En este cdso, estudiemos y comparemos el
resultado entre ambas.

La nueva raza la vendemos a los cualro
meses de nacer, y la antigua a los cinco; lue-
go eriste una economia en la alimentacidn
de un mes, despreciando por el momento el
servicio, ocupacidon de la instalacién, etcéte-
ra, elc. .

Admitanmvos que cuesta la alimentacidn
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mensual de un gasapo cincuenla céntimos;
és'(e es el ahorro que oblenemos, por cabd~
al cambiar de raza,

Supome,ndo una industria de 1.000 conejas
en produccion, cotaremos al final del aio
con 80.000 gazapos, y, por tanto, con el cam-
bio de raza habremos obtenido una ecom)mza
de 15.000 pesetas.

Como se ve, el aumento no es baladi, y es
muy digno de tenerse en cuenlta vy proceder
a su éstudio,

Estos puntos son s precisamente, los que, una
ves resuslios, proporcionan no sdlo. benefi- .
cios, sino la posible competencia én los pre-
cios; en. definitiva, prueba evidente de per-
fecla organizacion.

GRANJA EN CENTRO DE GONS8UMO

Entrando en el estudio de la distribucion,
nos enconlramos con que Si la industria estd
mondady en localidad de gran conswumo, se
aprovechard, al mismo tiempo que la, c‘arne
la piel, ya que el sacrificio podrd efectua:se
en la misma explotacidn y concederse a la
pial todos los cuidados que necesite para su_
‘conservacion.

GRANJA ALRJADA

8i lg instalacion se encuentra alejada. de
los centros de conisumo, se podrd optar por
und de los dos procedimientos: envio de la
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carne, previamente sacrificada,.para el apro-
vechamiento de la piel, o envio de los aninma-
les en vivo, para ser sacrificados en el mismo
lugar de consumo, con pérdiga, casi segura,
de la piel.

El primer procedimiento requerird, con
toda seguridad, condiciones dspeciales “de
transporte, que nuestras Compafiias ferro-
viarias no poseen todavia, a no ser que la
distancia a recorrer sea pequefid..

Aqui, el problema que habria de resolver
es: si los ingresds que proporcionaba la piel,
Juntamente con la economia. de transporte
por ‘el menor volumen y peso del animal
muerto al vivo, compensaban las eéspeciale?

condiciones del transporte, a cargo de las
Compaiiias ferroviarias o de la iniclativa par-
ticular. . s

"En geneval, y en explotaciones aun de im-
. portancia ‘'media, el resultado seria siempre
negativo, ocurviendo, lo contrario en cuanto
Ferrocarriles disponga deg transportes rdpidos
y de vagones especiales para el transporte de
carnas [rescas. :

El sequndo procedimiento, o envio de gni-.
muarles en vivo, tiene el inconveniente del mar
yor volumen de la mercancia, su mayor pre-
cio de transporte, la néecesidad de nombra-
miento de personal que los alimenté én el ca-
mino, en cdso de-grandes recorridos, y el tanr-
o por ciento de pérdidas durante el viaje.
mds el tanto por ciento de pérdida en ¢l peso
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. que expevimenta el animal cuando viaja en

vivo. : .
En cambio, posee la ventaja de que al lle-
gar vivd el anitpal a los centros de consumo
puede guardarse y ser sacrificado en el mo-
mento “oportuno, esperando una mayor de-
mandg 0 mejores precios.

La eleccion de uno u otro procedimwenio
dependerd de circunstancias locales 0 de con-
diciones especiales en cada caso.

Como regia gemeral, cuando la distancia a
reclorrer, sea pequetia 0, por lo ‘'menos, la car-
e remilida llegue, sin preparacion especial
“y. costosa, a los centros de consumo en bue-
- nag condiciones, y. se reconozca de antemano
la demanda cierta, el envio dé los arimales
muertos lo consideramos mds favorable. :
“* En cambio, si la explotacion alejada de los
_centros de consumo posee en éstos instalacion
apropada para recibir a los animales, ali-
mentarlos y guardarlos todo el tiempo que
- seq mecesario para sacrificarlos en la hora y
dia mds favorable; si lo industria comprends
dos lorganizaciones, de prodiccion en grande
en el campo y de almacén én las capitales,
en este caso serd conventente el envio de los
animiales én vivo, ya que a su ves tendrd,
" como ingreso extraordinario, ademds, el im~
- porte \dé la piel. :
- Solucidn todavia mds satisfacloria. seria
que la granja o instalacion campesire se de-
dicara unica y exclusivamente a la produc-
cidn, y, en cambio, el estgblecimiento ciudg-

-
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dano a recibir a los animales una ve;s llega-
doy q cierta edad, y proceder a su cebamien- -
to intensivo en wn corto periodo, pasado el
cual procediera a su sucrificio y a su venda.

La eleccion de la foma de envio, en vivo
o en canal, debe ser objeto de estudio dete-
nido én cada caso, y para poder formar juir
cio acerca de esle punto recordaremos que el
rendimiento de un amimal es variable, apro-
rimdndose siempre hacia el 50 por 100.

Un gazapo jovem, en pleno desarrollo, prio
duce un rendimiento m{t)y bajo. De los dos a
tres meses, raro serd el animal que produsca
el 50 por 100 de carne en canal; generalmenie
nos dard un 48 por 100. ‘ '
- En cambio, los animales adultos tienen to-
dos un rendimiento superior a la mitad de su
peso, y mayor serd este rendimiento cuanto
mds cebado se encuendre el agimal. El 60,
65 y hasta el 70 por 100 son numeros que
pueden aparecer en el rendimiento de anima-
les en cebamiento.

De modo que, como regla general, remitien.
do la carne én canal se obtiene una econo-
mia del 30 al 50 por 100 del peso total de la
mercancta. : v

No se puede olvidar que la carne frig 0 en-
friada, es decir, a las pocas horas de su sacri-
ficia, ha disminuido en su peso, debido a. ja
evaporacidn del. agua; pero tampoco debe-
mos olvidar que los antmales en vivo, en Su-
transiporte, sea éste largo o corto, se tomen 0
no precauciones parg ello, experimentan ung

-
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pérdida en 'su peso que alcanza a veces hasta
a una cautidad superior al 10 por 100 de su
peso bruto.

Claro estd que esta pérdida serd tanto ma-
yor cuanto peores sean las condiciones en
que viajen los animales, y dependerd del via-
Je, largo o corto, de la temperatura, de la caja
en que van encerrados, del volumen de aire
disponible, de la comida durante el viaje, d¢
los cuidados durdante el transporte, elc.

En cuanto al volumen, la carne tiene un
valumen incomparablemente menor que el
del animal en vivo, y las facilidades de trans-
porte de la-primera son también mayores que

‘lns de los ultimos.

NUESTRA OPINION

- Siendo los mismos, aprorimadamente, l0s
.(pastos necesarios para la explotacion de ani-
males por su carne y por su piel, y adqui~
riendo éstawin valor mucho mds grande en las
razas seleccianadas, no vemos lg ventaju de
explotar animales exclusivamente por su car-
ne, y, por lo tanto, nos pronunciamos por la
explotacidn de animales seleccionados por su
piet, en los que existe siempre ol ingveso por -
produccion de carne. -
- ~Ahora bien, existen casos especialds en que
se puede, y quizd sem comveniente, la explota-
cidn. de animales por su carne erclusive-
mente. ‘ ‘ Lo
Uno de ellos pudiera ser la disponibilidad
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de alimentos, a precios muy econdmicos, que.
por razones locales, no luvieran wtilizacién
mds productiva, acompaiiado de imposibili-
¥ldd de colocar a los amimales eén jaulas \sis-
tema celular.

Otro, la eristencia de wna raza Gigante fe-
cunda, precoz y rustica; precios muy elera-
dos de la carne y condiciones locales de de-
preciacion de la piel.

En estos casos fijos, concretos y determina-
dos, la explotacion de la carne puede ser mds
productiva; en el caso general, la explotacion
de animales seleccionados per su piel la con-
gideramos siempre de mds pingiies beneficios.

Y queda, por ltimo, un punto a conside-
ran: el de la venta. ' ’
. Actuaimente, el conejo, en casi todos los
mercados, excepto en Madrid, Barcelona, Za-
ragosa y Valencia, 'se venden por piezas a un
tanto alzado, a convenir, y cuya caracteristica
es el regateo.

Comao los ejemiplares vendidos som-de mom-
le o criaros en corrales, en los que la piel no
adquiere gran valdr, el procedimiento_em-
Meado no. presenta grandes imconvenientes.

Pero én e! momenlo en que el conejo-se
vende, despojado de su piel, én establecimien-
los ésipeciales, no cabe'duda que no extste ra-
io0n. para que sigdn en vigor procedimientos
de venta tan rudimentarios, lan pooco serios y.
sobre todo, tan propicios al engaiio por ame
bas paries. B e
' Es. mds racional, mds correcta y mds justa
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la venta de la carne a peso. Mediante ello, el
comprador sabe la cantidad de carne que ad-
quiere, y el vendedor recibe la remuneracion
por la cantidad vendida y puesta a la venta.

Este procedimienio ha sido ensayado Yy
puesto en praclica en nuéstra Granja, y aun-
que al principio el publico se mostrd reacio
. a la innovacidn, a los pocos dias no sdlo la
aceptaba con agrado, sino que la exigia aun
en los casos en que, por falta de personal, se
preténdid vemder a 0jo y por pieza.

. Ademds, hay que pensar que en el momen-
10 en que se ofrescan al mercado animales
de dos kilogramos de peso en adelante se enh
comtrardn dificullades parg la verila, ya que
asta cantidad) de carne es a todas luces exce-
siva para ser wdq\uirida por familids mo- .
destgs. a

. Por ello, 0 hay que llegar q la venia de me-
dios y cuartos de conejo, 0 ir a la produccion
dé animales de raza y talla mds reducida.

Y he aqui un punio interesante, ya que nos
demuestra que la orgamizacion y funciong-
miento de una indusiria depende de condi-
ciones técnicas, pero sin olvidar las comer-
ciales, lds gustos y exigencias del probable
‘mercado.

El olvido de esla caracteristica puede traer
fatales consecuencias, y esto es una razén
mds para no aventurarse ligeramente en wna
industria nueva, sin antes procurarse los ma-
yoreds asesoramienios de personas que a este
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problema hayan dedicddo atencidn preferente
y sostenida.

Muchas veces, casi siempre, la economia
consequida @l no tener que pagar los hono-
rarios de un técnico se traduce en la pérdida
total de la Empresa o, por lo menos, en
aumento de gastos, muy superiores a la eco-
nomia que se pretendié obtener.






