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Vamos a hablar, como habréis visto en el programa, del con-
texto de la comercializacion de los mercados pesqueros. Me ima-
gino que una proporcién importante de vosotros estard mas vincu-
lada con el 4mbito agrario que con el ambito pesquero, pero hay
una proporcion sustancial de la problemadtica que se plantea de las
actividades diarias en materia de comercializacién, que son en
gran medida comunes, lo mismo al sector agrario que al sector
pesquero, por lo tanto, incluso los que no estén vinculados direc-
tamente al mundo de la pesca, a estas mismas personas les puede
interesar el oir algunos de los comentarios de tipo genérico, por-
que si no nos extenderiamos demasiado, que vamos a hacer.

La base de la conversacién, del monélogo o del didlogo, si que-
reis hacer alguna pregunta, que os vamos a plantear, es porque es
un tema de plena actualidad, la nueva organizacién comiin de mer-
cados pesqueros de la Unién Europea. Independientemente de que
el titulo de la charla que estd anunciada en el programa se refiere
muy especificamente a las subastas en lonja, las subastas en lonja -
o la formacién de precios de primera venta, independientemente
de que haremos algiin comentario sobre eso en concreto, vamos a
hablar en términos generales de c6mo va a ser y cémo estd empe-
zando a ser ya la organizacién comin de mercados pesqueros de la
Unién Europea, puesto que por vuestras vinculaciones comercia-
les con la Unién Europea en el &mbito pesquero, es de los aspec-
tos que més os pueden interesar. Lo he comprobado ademds por-
que algunos de vosotros se han dirigido a nosotros precisamente
para tener algunas charlas bilaterales en ese mismo contexto de
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exportaciones-importaciones, situacién sanitaria, relaciones
comerciales, desde el punto de vista sanitario, fundamentalmente,
con la Unién Europea.

La Organizacién Comin de Mercados de la Unién Europea que
est4a ahora mismo en curso de negociacién porque los reglamentos
y la normativa existentes hasta ahora se consideraba bastante
obsoleta, venia rodando desde hace pricticamente 20 afios con
pequefios parches, con pequefias modificaciones, pero en términos
generales seguia siendo una situacién, se atenia a una situacion
que era la que prevalecia hace 20 afios y que no se adaptaba real-
mente a la situacién de hoy. Nosotros, como integrantes de la
Unién Europea desde el afio 86, en el momento de nuestra inte-
gracién tuvimos muy pocas cosas que decir en el dmbito de la
organizaciéon de mercados que entonces prevalecia, tuvimos que
asumir la situacién tal y como estaba que no se adaptaba en abso-
luto a las necesidades de nuestro pais, ddndose la paradoja de que
nuestro pais es el principal pais pesquero de Europa, basandonos
en cualquier tipo de baremos en que nos basemos. Desde el punto
de vista de consumo, podeis pensar que estamos en el orden de 40-
40 y tantos kilos por persona y aifio, lo cual es una cifra funda-
mentalmente superior a la media de lo que se consume en Europa.
Se consume tanto pescado en Espaiia por razones de diversa indo-
le, por razones de tradicidn, por razones incluso derivadas de habi-
tos religiosos que vienen desde muchos siglos, y que han derivado
con la mayor facilidad de comunicaciones hacia el interior de la
Peninsula, en una red de transportes de pescado que permiten hoy
dia consumir el pescado que se quiera practicamente de cualquier
punto del mundo, incluso llegando al extremo de consumir pesca-
do fresco de practicamente cualquier pais que nos lo quiera enviar.
Decimos que nos lo quiera enviar porque el mercado en este
momento, algunas veces con gran alegria por nuestra parte, porque
facilita que los precios no suban excesivamente, porque facilita un
abastecimiento en momentos de escasez que cubre las necesidades
del pais, y con tristeza en otras porque estamos en muchas ocasio-
nes invadidos por masas ingentes de pescado de diferentes orige-
nes que no sélo en ese momento no deseamos sino que perjudica
nuestra estructura comercial interna, pero estamos sometidos a las
normas de la Organizacién Mundial de Comercio, por lo tanto,
tenemos un mercado abierto con unas limitaciones muy pequefias
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que ahora os comentaré y que puede ser muy titil, desde vuestro
punto de vista, conocer para poder adaptaros paulatinamente, en
muchos casos ya lo habeis hecho, a la situacié que tenemos ahora
en la Unién Europea desde el punto de vista de los intercambios
comerciales de productos pesqueros.

El mercado del que estamos hablando, a nivel global, cuando
hablo de Espaiia me perdonais el lapsus porque estamos demasia-
do obsesionados cada uno, quizés, con nuestro propio pais, pero lo
podeis hacer extensivo al resto delos paises de la Uni6n Europea;
desde el punto de vista comercial, las normas son comunes, la
politica comercial pesquera dentro del dmbito de lo que denomi-
namos la Europa azul es posiblemente la mas avanzada en lo que
se refiere a integracion de todos los paises miembros de la Unién
Europea; la normativa que prevalece en el dmbito comercial pes-
quero en Sevilla, o en Granada es la misma que puede prevalecer
en Roterdam o en Estocolmo, no hay absolutamente ninguna dife-
rencia, si hay alguna diferencia serd porque hay algiin sector que
estd en periodo de adaptacién pero la normativa es exactamente la
misma, y por lo tanto lo que estamos comentando aqui en relacién
con Espafia es casi perfectamente transferible al resto de los pai-
ses, sobre todo si nos referimos especialmente, como vamos a tra-
tar de hacer, al comercio exterior por ser lo que mds os interesa.

Los canales de comercio interior los vais a conocer en la visita
que teneis prevista en la zona de Almeria, a una lonja cldsica; alli
sabeis que los productores ponen su pescado fresco, directamente
lo presentan en subasta, los hay de varios tipos, en este caso con-
creto me parece que se trata de subastas a la baja. Una vez que se
ha adquirido por parte de los profesionales en la lonja, os simpli-
fico el contexto porque yo creo que en este momento entrar en
detalles seria demasiado prolijo, y tendreis ocasién, repito, duran-
te la visita alli, in situ, de hacer todas las preguntas que querais.
Una vez que se ha procedido a la venta en subasta del pescado, alli
hay unos sefiores, unas entidades representadas por personas fisi-
cas que estdn presentes en el momento de la subasta, se denomi-
nan mayoristas en origen, que adquieren cantidades relativamente
al por mayor, cantidades de pescado que, a su vez, remiten a los
mayoristas en destino, los mayoristas en destino estdn ubicados
fundamentalmente en toda una serie de unidades, de macrounida-
des comerciales que se sitian en 15 ciudades muy significativas de
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Espaiia; en el 4mbito de una red comercial, por denominarlo de
alguna manera, que es Mercasa. Mercasa es una entidad que tiene
una participaci6n significativa en todas esas unidades comerciales
ubicadas en las 15 ciudades, no se si son exactamente 15, alrede-
dor de 15, principales desde el punto de vista econémico de
Espaiia. En todas ellas hay una componente de productos cdrnicos,
otra componente de frutas y productos horticolas, y en 9 6 10 hay
una parte consagrada especificamente al comercio de pescados.
Precisamente la parte consagrada al comercio de pescados en el
ambito de Mercamadrid, de la unidad de Mercasa relativa a
Madrid, podemos presumir de ella en cuanto a importancia relati-
va a nivel mundial porque es el segundo mercado de pescado del
mundo después de Tokio, tanto en volumen, como si quereis en
variedad. Creo que en variedad es el primer mercado del mundo;
en volumen el segundo. Me parece que también tienen previsto los
organizadores que, por lo que veo, se han volcado en montaros una
visita verdaderamente exhaustiva, tienen prevista una visita alli, y
estoy seguro que los que tengais relacién con este dmbito pesque-
ro os encantara lo que vais a tener a disposicién porque es verda-
deramente un especticulo tnico.

Paralelamente a las lineas estas comerciales cldsicas que os he
comentado del desembarco de una flota mds o menos artesanal, la
subasta en lonja a pie de obra, pretendemos que las lonjas, esto es
importante lo que voy a comentar, estén siempre in situ refirién-
donos a pie de puerto, no deseamos, y ha habido toda una serie de
intentos por modificar esto, que determinados grupos econémicos
pretendan establecer salas de subasta en otros puntos que no estén
vinculados estrictamente a la costa, porque pensamos que es una
zona que requiere que no solamente se reduzca el empleo, la situa-
cién laboral de esas regiones costeras relacionadas con al pesca,
sino que se incremente en la medida de lo posible, y seria una
paradoja que esas lonjas se establecieran en otros puntos interiores
del pais, que incluso no se justificarfan ni por razones econémicas
ni de costes de transporte afiadidos, ni por razones sanitarias, es
decir, todo ese tipo de controles. Y paso a pensar en vuestros pro-
pios paises, es mucho més practico el realizarlos y llevarlos a cabo
a pie de obra, inmediatamente, y repito, inmediatamente después
del desembarque, que plantearse estructuras comerciales muy
sofisticadas, pretendiendo centralizar una gran masa del volumen
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de productos embarcados a 80 6 100 Km. de la costa, y digo bien
pocos kilémetros, 80 6 100; eso modificaria fundamentalmente la
estructura comercial tal y como la concebimos aqui.

En el ambito de relacién con una parte importante de los paises
que aqui representais, ha mencionado mi predecesor la existencia,
que muy bien conoceis, de las ya conocidas sociedades mixtas.
Sabeis que son sociedades que se han promovido por varias razo-
nes, fundamentalmente porque habia una sobrecapacidad en la
Unién Europea, y una sobreexplotacién de pesca en relacién con
los recursos pesqueros disponibles, y una de las modalidades que
mads éxito han tenido en la linea de adaptar la capacidad de la flota
‘pesquera a la realidad de nuestros recursos o de los recursos de los
paises colaboradores, ha sido el coadyuvar incluso financieramen-
te a que se monten estas empresas mixtas en determinados paises,
con caladeros, con recursos suficientes, donde se obtiene una serie
de ventajas para el pais con cuya bandera va a faenar el barco per-

- teneciente a la sociedad mixta de que se trate; tiene una gran parte
de ventajas el pais de destino, y tiene una parte de ventajas sus-
tancial también el armador espaiiol, o los grupos de armadores
espaiioles, que tienen una participacién en el capital correspon-
diente de la sociedad mixta.

Hasta ahora, las sociedades mixtas que se crearon hace muy
pocos aifios, fundamentalmente basindose en la necesidad de

- recursos, por un lado, en la necesidad de abastecimiento de la
Unién Europea, en la misma linea, y en la necesidad de exportar
de alguna manera barcos a otros paises, porque aqui habia una
sobrecapacidad y no se les iba puramente a desguazar, lo cual
supondria un coste tremendo para los fondos estructurales de la
propia Union Europea. Se pensé inicialmente, en base a estas
sociedades mixtas, en la operacion esa de traspasar el barco, por
asi decirlo, con apoyo financiero, al pais de destino, y quizds en
ese momento no se pensé en el mds alla de estas sociedades mix-
tas, y el mas alla de estas sociedades mixtas es que han empezado
a operar muy bien en muchos casos, en otros con algunas dificul-
tades, pero sobre todo porque exigen tales sociedades mixtas, y es
en interés del pais de destino y en interés de los armadores espa-
fioles, que tuvieran un tratamiento mas beneficioso en relacién con
los productos que a su vez exportan a la Union Europea o a Espaiia
en concreto. La filosofia de la Unién Europea ha sido hasta ahora
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que estas sociedades mixtas, una vez constituidas y funcionando
en el pais x, eran unas sociedades ya extranjeras, eran unas cocie-
dades con bandera en el pais de destino, y que, por lo tanto, teni-
an que estar sometidas puesto que inicialmente ya se les habia ayu-
dado bastante financieramente, tenian que estar sometidas a las
mismas normas de comercio, a las mismas normas de calidad, a las
mismas normas sanitarias que cualquier buque de pafs tercero que
quisiera buenamente exportar sus productos a la Unién Europea.

Nosotros pensamos aqui desde hace varios afios que no debe
ser asi, y que estas sociedades mixtas deben disfrutar de determi-
nadas ventajas, en favor del pais de destino y en favor, repito, de
los armadores correspondientes, el 80% son armadores espafioles,
y el 15 6 20% de armadores franceses o portugueses, en algunas
de ellas, y se ha conseguido, os cito, quizd es bajar demasiado al
detalle, pero es lo que me viene a la mente en este momento, que
las tasas veterinarias que se cobran cuando se exporta un produc-
to pesquero de vuestros paises a Espafia sean muy reducidas, en
este caso practicamente inexistentes, no es asi para productos de
paises terceros que exportan directamente aqui; esa es una ventaja
de tipo econémico muy clara. Queremos que haya un registro de

-sociedades mixtas perfectamente establecido, reconocido por los
paises miembros, l€ase en este caso Espaiia, Francia y Portugal, y
también por la propia Comisi6én Europea, cuyo registro implicaria,
desde el punto de vista sanitario, concretamente, que €s una de las
facetas donde mas dificultades encontramos, que se diera un trata-
miento a los productos importados en Espaiia por la via de estas
sociedades mixtas, un tratamiento diferenciado en relacién con
productos que vienen de paises terceros, sin tener el caracter de
sociedades mixtas.

Ahora mismo sabeis que hay una normativa, y entramos de
lleno en la actualidad del dia a dia, que implica que una serie de
paises de Africa tiene que estar reconocidos a nivel comercial,
desde el punto de vista sanitario; hay una fecha limite que es el 1
de Julio del 99, que es practicamente pasado mafiana, mejor que
pasado mafiana, mafiana, y hay una serie de paises, no vamos a
mencionarlos ahora, podriamos casi citarlos uno por uno, pero no
es el objeto de la charla que la convirtamos en una negociacion
pura y dura, sino que hagamos unos comentarios generales. Hay
media docena de los paises a los cuales perteneceis que tienen
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cierta problemaitica, desde el punto de vista sanitario, y esa espada
de Damocles del 1 de Julio, fecha en la cual tienen que estar reco-
nocidos sus establecimientos o se plantean dificultades muy gran-
des para que los productos oriundos de esos paises y, especial-
mente se da la paradoja de que las sociedades mixtas de estos pai-
$es no se encuentren con inconvenientes.

De estos seis paises que en este momento tienen dificultades en
este sentido, parece ser que tres o cuatro van a resolver la papele-
ta de aqui al 1 de Julio, me refiero a que estdn presentando, est4n
completando el expediente que les exige la Comisién Europea con
bastante eficacia, y creemos que en los meses que quedan estar4
totalmente apto el expediente para que se sigan autorizando las
exportaciones aqui. Sin embargo, hay dos o tres, de los que estan
aqui presentes me permito citar uno porque es una noticia de la
semana pasada, Camertin, en relacion con el cual desariamos que
sus autoridades, manifestaran hacia la Comisién Europea algiin
deseo por escrito de regularizar su situacién sanitaria y que reci-
biera a través de su representacion en Bruselas cualquier escrito,
no hablo de un expediente completo de tipo sanitario, sino, por lo
menos, la iniciacién del expediente; eso permitiria que nosotros
avanzdramos también en el anélisis de su situacion concreta con
mayor facilidad.

El resto de los paises, como Mozambique, y creo también que
Angola, Guinea Bisau, etc., estdn en una situacién que pensamos
se va a regularizar en muy breve plazo. En alguno de ellos se ha
planteado un problema complementario que es el célera, pero eso
es una cosa coyuntural de unos meses, que una vez que pase no
tendrd consecuencias a largo plazo. Sin embargo, "curandonos en
salud”, a nivel de estas sociedades mixtas, y es una pregunta que
nos han hecho en estas mismas semanas colegas de los aqui pre-
sentes, se ha planteado el que se dé un tratamiento sanitario dife-
renciado, como hemos dicho antes, a las sociedades mixtas, cuyos
barcos no toquen en los puertos de los paises correspondientes a
los cuales estan abanderados, y eso permitiria, mediante tres o cua-
tro visitas que pretendemos organizar a lo largo del afio 98, auto-
rizar a esos buques congeladores de estas sociedades mixtas que
manifiestamente no tocan puerto a lo largo de todos estos meses,
que se les reconociera como establecimientos aptos para exportar
sus productos a la Unién Europea, con lo cual la problematica de
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todos estos paises quedaria resuelta, por lo menos por el momen-
to, mientras ellos regulan su situacidn, los unos a lo largo de los
meses que quedan de este afio, y los otros, aunque fuera a més
largo plazo, y asi la problematica quedaria resuelta.

Perdonar que en vez de hablar de la Organizacién Comiin de
Mercados, en general, hablemos de este problema en particular,
porque se que es un tema candente para muchos de vosotros, y es
precisamente uno de los sujetos de la charla que estoy dando. Si
quereis alguno de vosotros informacién complementaria sobre
esto, podeis dirigiros a los responsables de la Organizacion de este
Curso, y se pondrian en contacto con nosotros para tener una char-
la genérica al respecto. En este momento, una de las cosas inme-
diatas que me han pedido es tener una charla concreta sobre una
problematica directa que tenemos con Mozambique, a ver si la
arreglamos de la mejor manera posible.

Volviendo al contexto general de la Organizacién Comiin de
Mercados, la idea que tienen en Bruselas y que debeis de conside-
rarla como una prioridad tope, es que quieren basar el futuro pes-
quero de la Unién Europea en un concepto genérico que se deno-
mina calidad; de la.calidad, la componente que mds os interesa, y
en la que mas deberiamos insistir todos es en el aspecto sanitario.
En Esparia, nuestros propios productos estan sometidos a unas exi-
gencias cada vez crecientes en materia sanitaria que muchas veces
nuestros queridos armadores, los productores espafioles se revuel-
ven contra nosotros porque dicen que si seguimos asi van a tener
que cerrar sus establecimientos, en muchos casos amarrar sus bar-
cos a puerto porque una exigencia encima de otra les impediria
seguir su actividad. Queramos o no queramos, la linea futura va en
ese sentido y tendréis que adaptaros a ella o no podréis exportar
vuestros productos a la Unién Europea como seria nuestro deseo
como grandes consumidores que somos de los mismos.

En materia de libertad de comercio exterior, sabeis que practi-
camente todos los productos que podemos considerar aqui de
cardcter pesquero estdn cuasi totalmente liberalizados. Existe
media docena para los cuales siguen estableciéndose contingentes
a exitinguir de aqui a dos o tres afios, que se renegocian anual-
mente pero que no merece la pena ni mencionar uno por uno por-
que, repito, en el afio 2.001, 2.002 eso formara parte de la historia
reciente de la Unién Europea, con lo cual os encontrareis con un
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mercado totalmente abierto si cumplis las exigencias en materia de
calidad y en materia sanitaria a tope. Y la evolucién en ese senti-
do es que aunque, fundamentalmente, estais trabajando en lo que
se refiere al abastecimiento de la Unién Europea con productos
congelados, se da la paradoja de que otros paises que no son los
aqui representados, a mi entender, no se si me equivoco, que son
concretamente, y menciono a los cuatro que han estado promocio-
nando estas actividades, que podriais vosotros también perfecta-
mente promocionar en las condiciones que hemos dicho de la cali-
dad comercial y la calidad sanitaria es suficiente, promocionar la
venta en Europa de vuestros productos frescos, no solamente de
los productos congelados.

En este caso concreto, se trata de Sudafrica, y Namibia, en lo
que se refiere a Africa, y en el dmbito Sudamericano, nos referi-
mos muy concretamente a Chile y a Argentina. Aqui nos llegan, y
no tenemos ningiin inconveniente, repito, si vienen en las condi-
ciones de precio adecuadas, es decir, sin que haya un dumping
implicito en los precios, sin que se detecten problemas sanitarios
que son muy dificiles de resolver, una vez que el producto estd ya
aqui, a pie de aeropuerto, nos llegan por avién cantidades muy
importantes de productos frescos, es lo que os estoy comentando,
que si hay una programacién previa para que no causen trauma,
ese seria al menos nuestro deseo. En materia de motivar altibajos
de precios demasiado a la vista, pues podrian cubrir en momentos
de déficit nuestro necesidades de abastecimiento de mercado que
posibilitarian una regularidad, una linea mds tranquila en lo que se
refiere a movimiento de precios a lo largo de todo el afio.

No se si alguno de vuestros paises ha empezado esas activida-
des comerciales en materia de productos pesqueros frescos hacia
la Unién Europea, pero es una cosa que la podeis tomar en consi-
deracidn, porque lo estan haciendo, repito, concretamente
Namibia y Sudifrica con bastante éxito, aunque en muchas oca-
siones no con la programacién que nosotros deseariamos en bien
de los propios operadores comerciales de esos paises o espafioles
que lo estan practicando.

Hablando de otros dmbitos de la propia Organizacion Comtin
de Mercados, otra cosa que entra dentro de lo previsto a corto
plazo para los préximos 3 6 4 aios a nivel de Unién Europea, que
a vosotros os afecta muy directamente, es que se pretenden esta-
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blecer en otros dmbitos del mundo agrario, el cérnico, por ejem-
plo. Los mercados carnicos, por una serie de razones, estdn some-
tidos a unas normas de comercializacién que podemos decir que
estan 20 6 25 afios por delante de las normas homélogas que exis-
ten en el ambito pesquero; las razones de este retraso comercial en
el ambito pesquero son muy curiosas por su complejidad. La
OCDE empez6 sus trabajos de normalizacién en materia de frutas
y productos horticolas a principio de los afios 50; la normalizacion
en materia de productos pesqueros no se ha empezado a abordar en
serio por parte de la Unién Europea hasta principios de los afios
70. De ahi viene ese desfase, que hay entre la situacién comercial
de los productos cdrnicos, hablo més de los productos cérnicos que
de los productos agricolas porque tienen mds similitud, pero voy
al hecho de que en cualquiera de vuestros paises vais a requerir, yo
no se si uno o una red de laboratorios de referencia, de laborato-
rios que estén reconocidos por Bruselas, que estén perfectamente
homologados por la Unién Europea, y que os permita lo mismo
que nos van a permitir a nosotros porque se da la paradoja de que
no existen laboratorios de referencia en este sentido en todos los
paises de la Unién Europea, y estd en el espiritu de esta nueva
Organizacién Comiin de Mercados que para los diferentes tipos de
productos incluidos en lo que podemos denominar paquete pes-
quero, tengan perfectamente definidos los laboratorios de referen-
cia respectivos. Esto os lo digo porque, repito, en el caso de que
los haya, deben estar homologados por la Unién Europea, en cuyo
caso, los intercambios comerciales, y el expediente extremada-
mente complejo que teneis que elaborar cada vez que pretendeis
hacer una exportaci6n se simplificarfa de una manera notable. Esto
no es una labor para llevarla a cabo de la noche a la mafiana, pero
en los préximos dos o tres afios si podian contemplar vuestros res-
ponsables de politica pesquera el tener unos avances significativos
en esta linea, lo mismo que pretendemos hacerlo en Espafia y en
otros paifses similares con intereses pesqueros notables.

En Europa, ahora que hablamos de intereses pesqueros en con-
creto, hay unas diferencias enormes entre la Europa del Norte y la
Europa del Sur. La Europa del Norte, a excepcién hecha de
Noruega que no forma parte de la Unién Europea, como sabeis, se
trata de paises fundamentalmente transformadores, importan can-
tidades gigantescas de productos pesqueros con vistas a la trans-
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formacién; sus flotas, excepto quiza en el caso de Dinamarca, no
son demasiado significativas, y nos encontramos con dos grupos
de paises perfectamente diferenciados: los unos, los paises pes-
queros clasicos, productores y al mismo tiempo transformadores,
que son Francia y Portugal, y por otro, los paises grandes indus-
trializadores, grandes transformadores de productos pesqueros
pero no pescadores, que son todos los paises del paquete escandi-
navo, mas quizd Holanda, y en parte Bélgica y Alemania. En
medio de ambos grupos se encuentra, como un caso especial, se
encuentran el Reino Unido e Irlanda, que son grandes transforma-
dores pero, asimismo, disponen de flotas relativamente importan-
tes.

¢Dodnde podriais vosotros plantearos exportaciones significati-
vas de productos pesqueros oriundos de vuestros caladeros? Yo
creo que fundamentalmente a los paises de Europa del Sur. ;Por
qué?, porque la introduccién de productos vuestros en el ambito de
los consumidores de la Europa del Norte, es bastante mas dificil
por el simple hecho de que ellos no consumen pescado, es decir,
los kilos per cdpita que menciondbamos antes que en Espaiia lle-
gaba a 42, 44, no vamos a dar cifras, ni queremos por ello decir
que sea un defecto de esos paises, pero en los paises de la Europa
del Norte son cantidades bajisimas, y ademads se da la circunstan-
cia de que muy centradas en dos o tres productos, no consumen
mads, desconocen absolutamente el resto de las especies pesqueras.
Vosotros traeis aqui a un alemédn del norte, lo llevais a
Mercamadrid y si en Mercamadrid encontrais a la venta 200 pro-
ductos distintos, ellos conocen 4 de los 200, por lo tanto, ademds
de ser consumidores en pequefia cuantia, son consumidores muy
centrados en dos o tres productos, 1éase el arenque, en las 20, 30,
40 formas que se consume. Entonces, han tenido la habilidad los
paises del norte de Europa, de trabajar en plan de monoproductos
pero con una serie de presentaciones de ese mismo producto. Otro
producto estrella de estos paises nérdicos es la caballa, por citar
otro, y el bacalao, bajo formas distintas a las que se consume en el
sur de Europa. En el sur de Europa si teneis posibilidades, si que-
reis, especialmente a través de las sociedades mixtas, pero también
lo podeis plantear por otras vias, si teneis un mercado abierto con
determinadas posibilidades en determinados periodos del afio, y
para determinadas especies concretas. Nosotros tenemos in mente,
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repetimos, el ayudaros al maximo con esas sociedades mixtas que
al mismo tiempo que son vuestras son en parte nuestras también,
y esperamos que en los préximos dos afios las circunstancias en
que se desenvuelven actualmente mejoren de una manera notable.

Lo que estoy diciendo tiene cierta importancia a nivel econ6-
mico porque estamos hablando de una flota de gran porte, es decir,
sin hablar de niimero de buques en concreto, el equivalente a 3.000
pequeiias unidades de pesca de bajura, de pesca artesanal, la pue-
den cubrir 40 6 50 grandes congeladores de los que estdn operan-
do en cualquiera de vuestros paises.

Nos hemos salido del marco de lo que estd previsto en la char-
la, pero habeis sido vosotros los que me habeis incitado a que
hablemos de esto, y repito que estamos abiertos a que nos visiteis
cualquier dia de estos en el marco de estas negociaciones sanita-
rias que tenemos actualmente en curso. Repetimos que aqui teneis
un mercado abierto a vuestros productos bajo determinadas cir-
cunstancias, y que en el curso de uno, dos, tres afios podemos per-
fectamente homologar nuestras situaciones para que cada vez os
sea mas simple ese movimiento comercial que deseamos, tanto en
lo que se refiere a vuestros paises propiamente dicho, como en lo
que se refiere a esas sociedades mixtas que compartimos. Os digo
hasta mafiana o hasta luego y muchisimas gracias por vuestra aten-
cién.
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