
COPROSOL ,
una trayectoria ascendente
Durante 1996 facturó 1.800 millones de pesetas
La Cooperativa conquense de primer grado
COPROSOL, dedicada principalmente a los cerea-
les y al girasol, tiene una fuerte implantación en su
comarca. Actualmente, el 20% de los agricultores de
Cuenca están asociados a ella y en sus planes de
futuro, entre otras cosas, entra el superar amplia-
mente esta cifra.
^ VIDA RURAL. Redacción

OPROSOL (Coopera-
tiva Agrupación Re-
gional de Productores
de Girasol S.C.L.), ubi-
cada en la provincia

de Cuenca, es una cooperativa
que se dedica a la comercia(i-
zación de cereales y girasol,
entre otras actividades. Tam-
bién aporta, tanto a sus socios
como a todos los agricultores
de la provincia y zonas limítro-
fes, fertilirantes, fitosanitarios,
gasóleo, semillas, así como tra-
mitación de las ayudas PAC,
seguros agrarios, asesoramiento
técnico en cultivos y gabinete
jurídico. Hoy por hoy, CO-
PROSOL es una de las prin-
cipales cooperativas castellano-

manchegas, en su sector. Ade-
más, considerando que es una
cooperativa de primer grado,
es muy importante su consoli-
dación dentro de la provincia
con el 80 por ciento de inci-
dencia dentro de Cuenca y
con una expansión de futuro
importante en provincias limí-
trofes.

COPROSOL nace en 1989
como una cooperativa desti-
nada, en principio, a la comer-
cialización de girasol, pero con
los años se han ido integrando
otras secciones que demanda-
ban los agricultores.

La trayectoria de COPRO-
SOL no es dilatada en años,
pero si rica en experiencias

Gráfico I. Evolución de los servicios de Coprosol desde 1993 a 1997.

Sobre estas líneas prlmer
plano del director gerente

de Coprosol, Jesús
Fernández Ruiz.

En la foto de la dcha., el
presidente Fellpe Calvo

Ortiz (izda.) yel
vicepresidente, Emfliano

Clares Cantero.

positivas y fructífera
en logros. Desde su
fundación, la Coope-
rativa ha crecido en
todos los sectores que intluyen
en la vida agrícola de la pro-
vincia. Esto se traduce en un
aumento c;onstante del número
de socios, que en los últimos
años ha crecido hasta alcanzar
los 1.800 asociados, lo que
supone que el 20 por ciento
de los agricultores de la pro-
vincia están asociados a la
Cooperativa.

En cuanto a la comerciali-
zación, se ha producido un
ascenso progresivo campaña
tras campaña. Así, en la cam-
paña de cereales de 1^1 se ha
llegado a la importante cifra
de 50.0(H) t, siendo la cebada,

sin lugar a dudas, el cercal
más importantc cn cuantu a
calidad producida, scguida dcl
trigo y, en menor cantidad, la
avena y el centeno.

C1MpH1'18 d@ ^1'8501. l^n lu
referentc al girasol, la produc-
ción dentro de la Cooperativa
ha alcanzado las l5.(1(>O tonela-
das, provenicntcs, fundamcn-
talmente, de la provincia de
Cuenca, aunquc tamhién sc
reciben partidas de oU-as pro-
vincias limítrofcs. Estc aiio la
cifra recogida ha sido asccn-
dente con respecto a años
anteriores. Las pipas rccogidas

22/VIDA RURAL/N.° 54/1 DE NOVIEMBRE 1997



Secadero de glrasol y calibrado de cebada en Villares del Saz (Cuenca).

se almacenan en las instalacio-
nes que COPROSOL tiene en
Villares del Saz, comenzando
el proceso con la recogida del
producto en casa del agricultor
y transportándolo, posterior-
mente, hasta estas instalacio-
nes, en donde se acondicionan
para ser almacenado. Este
acondicionamiento consiste en
analizar la humedad, grasa e
impurezas y, posteriormente,
en pasar las pipas por el equi-
po de secado y prelimpia. Esto
permite tener un producto de
alta calidad y mayor valor aña-
dido.

Suministros agrícolas.
Dentro de los suministros agri-
colas, COPROSOL cuenta con
gasóleo B. Para la distribución
de este suministro, la Coope-
rativa dispone de dos centrales

de almacenamiento, una en la
parte sur de la provincia, con
una capacidad para 100.000
litros, y otra situada en la
parte norte, con una capacidad
para 40.000 litros, desde las
que, con los dos camiones de
distribución, se reparte para
todos los socios, e incluso a los
no socios, a sus casas, pues
esta cooperativa es distribuidor
final conforme a la legislación.

Fertilizantes. El suministro
de fertilizantes es una sección
que está funcionando desde su
puesta en marcha con una
progresión importante. Duran-
te este año 97 se espera supe-
rar la distribución del año 96,
en la que se llegó a las 7.000
toneladas. Para garantizar la
calidad de los fertilizantes que
comercializan, COPROSOL

analiza cada una de las parti-
das que entran en sus almace-
nes, haciéndolas llegar al agri-
cultor en perfectas condiciones
de granulación.

Fitosanitarios. Aunque los
fitosanitarios tienen una menor
dimensión, se les da, sin
embargo, una gran importan-
cia, en cuanto a que las actua-
ciones de estos productos
sobre los cultivos pueden
determinar la calidad final del
grano. Por tanto, hay que ser
muy precisos a la hora de
aconsejar sobre cuál es el más
indicado para cada tratamiento,
y siempre teniendo como
máxima que séa lo más respe-
tuoso posible con el medio
ambiente.

SemillaS. Dentro de la agri-

cultura, la calidad de las semi-
llas es fundamental de cara a
obtener una mayor productivi-
dad y una mejor calidad de los
productos. COPROSOL, cons-
ciente de esto, va proporcio-
nando cada año semillas de
mayor calidad a sus asociados.
Para ello, se ha comenzado en
1996 una colaboración muy
estrecha con el grupo Maisa-
dour (Agrar Semillas en
España), con la distribución en
exclusiva de algunas variedades
de girasol, como Vital y Mado.
Esta colaboración se verá
incrementada en el futuro, ya
que se pretende, a partir de
semillas base (G-4), producir
R-1.

Resto de servic^os. En lo
referente a servicios adminis-
trativos, COPROSOL tiene a

Secadero de girasol y maíz y almacén de cereales. Centro de almacenamiento de Gasóleo B(100.000 litros de capacidad).
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disposición de sus socios un
departamento de solicitud de
ayudas de la PAC para su tra-
mitación y seguimiento hasta el
momento en que el agricultor
recibe la compensación en su
cuenta corriente. Además,
cuenta con un departamento
de seguros agrarios que actúa
sobre la contratación y aseso-
ramiento en caso de siniestro,
y seguros diversos a través de
un acuerdo con una empresa
de seguros.

El departamento de aseso-
ramiento técnico ofrece infor-
mación sobre cultivos, semillas
más interesantes, consejos para
realizar el abonado más conve-
niente, orientaciones del mer-
cado, etc. Por su parte, el gabi-
nete jurídico se ocupa de
atender los problemas y las
dudas de los socios.

La distribución y recogida
de los productos se realiza a
través de transportistas de la
zona mediante contratos de
arrendamiento de servicios.
Además, muchas veces se hace
uso de naves y almacenes de
los socios, ya yue, de lo con-
trario, no se podría hacer fren-
te al movimiento de mercan-
cías que se produce en cada
campaña, debido principal-
mente a que las instalaciones
propias de la Cooperativa
están concentradas en Villares
del Saz, bastante alejadas de
las zonas de producción. Aquí,
COPROSOL cuenta con ofici-
nas, naves de almacenamiento,
secaderos cíe pipas y calibrador
de cereal. I^as oficinas centrales
y otros servicios administrati-

EI girasol, la cebada y el maíz son tres de los cultivos más importantes para la Cooperativa.

vos se encuentran en la ciudad
de Cuenca.

Todo este despliegue de ser-
vicios conectados directamente
con la producción no sería
posible sin el capital humano
con que cuenta COPROSOL.
A1 frente de la Cooperativa
están su presidente, Felipe
Calvo Ortiz, y su gerente,
Jesús Fernández Ruiz, además
del Consejo Rector, formado
por otros 24 consejeros, que
trabajan para que este pro-
yeeto se vaya consoGdando día
a día. La plantilla la forman 10
personas, además de una red
de 60 colaboradores en los
diferentes pueblos de Cuenca.
La labor de todo este eyuipo

ha conscguido un funciona-
miento scrio y cficar dc la
Cooperativa, yue la ha llevadu
a factw^ar 1.KOU millones dc
pcsctas, citia quc, sin duda, sc
va a ir superando año tras
año.

Proyectos de futuro. El
proyecto de futuro más inmc-
diato dc COPROSOL es cl
incremento del número dc aso-
ciados, ya yue, siendo Cuenca
una provincia eminentemcnte
agrícola, apenas existen coope-
rativas agrarias, por lo yuc las
posibilidades de cxpansión son
enormes. Además, picnsan
ampliar las instalacioncs que
tienen en la actualidad, ya yuc

cl crccimicnto de la coopcra-
tiva ha supcrado las cxhectati-
vas más optimistas. E:I hccho dc
hat^r alc^inr.ido una facturación
tan alta, Ics ha hecho solicitar
a la Consejería de Agricultura
la calificacicín dc A.f'.A., lo yuc
les daría dcrccho a pcrcihir las
ayudas y suhvencioncs qur tal
caliticación conllcva, y rcinvcr-
tirlas cn la Cooperativa, para
así prestar un mcjor scwicic^ ^ ►
los asc^ciados.

Finalrnentc, para agilir.ar el
transpcirlc dc mercancías, cst^í
cn proyccto la adyuisiciún dc
ui^a flota de camioncs p^u^a arcr-
c^^r los prcxiuctos a los agricul-
tores, v facilil^^r ,^ ^stos cl n^ovi-
micnto dc sus mrrcanrí,is. n
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