COMERCIO

Lo la foro, tomada en las instalaciones de
acondicionamiento de Prim Roses en Azemmour, Ivor Sessa
estd al lado de uno de dichas pruebas de conservacién.

Prim Roses:
un cambio exitoso

% Prim Roses es la empre-
sa que lidera la exporta-
cién de Marruecos de flo-
res; forma parte de las fir-
mas del grupo Delassus,
uno de los principales del
pais, con intereses también
en la citricultura. A su car-
go estd Ali Bennani-Smi-
res, informético de carrera
y experto, por sus activi-
dades, en el comercio ma-
rroqui de ornamentales.

A pesar del «Roses» del
nombre, éstas pertenecen
al pasado, cuando auin no
se tenfa claro que el bajo
nimero de cosechas al afo
que permite el clima del
norte de Africa dificultaria
competir en los mercados
internacionales. Si bien
ain hay empresas que las
cultivan -en los alrededo-
res de Casablanca se esti-
man en unas 25 el total de
hectdreas que ocupan, y
también hay cultivos en
Marrakech-, la solucion
por la que optd Prim Ro-
ses ha sido cambiar rosas
por claveles. Con ellos es-
tan obteniendo resultados
muy satisfactorios que les
incitan a aumentar cons-
tantemente el grado de tec-
nificacién, tanto en lo que
a variedades como a tecno-
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logia se refiere. El aseso-
ramiento estd a cargo de
Ivor Sessa, especialista en
cultivos ornamentales for-
mado en Antibes (Fran-
cia), quien desde hace 10
afios fue contratado para
llevar los invernaderos de
Prim Roses.

Las plantaciones las rea-
lizan entre mediados de ju-
nio y de julio y se mantie-
nen un sélo aifio, sin espe-
rar una segunda produc-
cién. Asi, tienen el espa-
cio libre en los invernade-
ros para poder plantar tem-
prano, logrando su objeti-
vo de aumentar los voli-
menes cosechados en los
meses de enero y febrero.
El mantenimiento de plan-
tas madres (400.000) y el
enraizamiento de esquejes
(8 millones/afio) son otras
de las actividades que rea-
liza la empresa; parte de
estos plantines se suminis-
tran a otras firmas.

En la zona de Azemmour.
unos 40 kilémetros al sur
de Casablanca, el grupo
Delassus cuenta con dos
fincas; las exportaciones
se realizan desde el aero-
puerto de esta ultima ciu-
dad..”

Danziger, especialistas
en mejora
y propagacion
Aunque contintia siendo una empresa

SJamiliar, en sus 5 hectdreas de invernaderos
trabajan alrededor de 150 personas

% Cuando Ernest Danziger
y su seflora, Zahava, alld
por la década de los 50,
comenzaron a cultivar hor-
talizas, poco podfan imagi-
nar la evolucién que ten-
dria lugar su empresa. Fue
una de las primeras de Is-
rael en vender a mercados
extranjeros; ya en 1958
habia incursionado en la
exportacion de gladiolos y
crisantemos. La flor para
corte, cada vez menos ren-
table, le llevé a dedicarse
a otras especies y a la ob-
tencién de nuevas varieda-
des y en la venta de planti-
nes.

Hoy en dia «Dan Flower
Farm» continda siendo una
empresa familiar a la que
se han incorporado las
nuevas generaciones y tec-
nologias. Tiene un total de

5 hectdreas de invernade-
ros en las que trabajan
unas |50 personas, distri-
buidas en tres fincas loca-
lizadas en un radio de no
mas de 30 km de Tel Aviv
y a menos de 10 minutos
del aeropuerto Ben Gu-
rion. Los mercados exte-
riores absorben buena par-
te de su produccién; difi-
cilmente habrd una feria
horticola en el mundo en
que alguien de la empresa
no esté presente. Uno de
los servicios que se precia
de ofrecer es un intercam-
bio de criterios muy fluido
con sus clientes.

Petunias tipo cascada,
Lyatris, Impatiens Nueva
Guinea, gipsofila para jar-
din, crisantemo y aster son
algunas de sus principales
especies.”

En la foro, de izquierda a derecha, Amir Rehuveni, técnico
de Danzinger y perfecto hispanoparlante; Nisim, encargado
de las instalaciones de BetDagan; y Ernest Danziger, el
fundador de la empresa.
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