NOTICIAS ) EMPRESAS DEL SECTOR

AUMENTA SU CUQTA DE MERCADO EN UN 2%, GRACIAS A SUS BUENAS CONDICIONES DE FINANCIACION Y A LA NUEVA PLATAFORMA 5

John Deere Iberica hace halance
tlel ano y presenta sus novedades
para la proxima campana

Transmitiendo su gran satisfaccion por la alta
demanda de productos John Deere durante la
tultima campaia, German Martinez, consejero
delegado de John Deere Ibérica, comenzo la
conferencia de prensa del pasado mes de
diciembre que la compaiiia organizo en sus

instalaciones de Parla.

E. Marmol y A. Martinez.
Redaccion VR.

n reciente interés en tra-
bajar en un contexto
maés global y atender las
demandas no solo loca-

les sino de todas las partes del
mundo donde la compaiiia esta
presente, estd llevando a un cam-
bio en el concepto de negocio, en
el que continda con la disposicion
de seguir siendo el lider, compi-
tiendo de manera global en todas
las partes del mundo.

«El pasado afio 2010 ha sido
el segundo mejor ario de la histo-
ria para Deere & Company, pese
a la crisis profunda de algunos
mercados, como por ejemplo, el
espafiol», comenta German Mar-
tinez. Las ventas netas se cifran
en 26.000 millones de euros (un
12,5% mas que en 2009), de los
cuales un 76,4% corresponde a
las ventas en productos agricolas
y para los espacios verdes, un
14,4% a la construccion y el sec-
tor forestal, y un 9,2% a las lineas
de crédito. En total, los beneficios
de la empresa durante esta mis-
ma campaiia han sido de 1.865
millones de euros, un 214% mas
que en el aiio 2009, un creci-
miento espectacular que ha ocu-

El equipo directivo de John Deere Ibérica durante la rueda de prensa que la compaiiia celebro el pasado mes de diciembre en sus instalaciones.
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rrido gracias al boom de algunos
mercados emergentes.

En cuanto a la inversion reali-
zada por la compaiia en 2010,
se ha destinado un 7,9% a la
venta de l0s nuevos equipos, un
3,4% (587 millones de euros) a
inversion en capital y un 4,5%
(768 millones de euros) a la in-
novacion y desarrollo de nuevos
productos. Finalmente, esto signi-
fica que John Deere invierte en
I+D un total de 3,2 millones de
euros cada dia habil del afio.

El afio pasado se vendieron
en Espafa un total de 10.515
tractores de ruedas, cifra que se
encuentra por debajo incluso de
los 11.938 vendidos en el ano
1993, el peor de la historia en
ventas de tractores debido a la
sequia. En 2009, un afo dificil
que acabd con 12.046 nuevos
tractores matriculados, los conce-
sionarios de John Deere tomaron
medidas a tiempo y consiguieron
una cuota de mercado del
25,1%, cifra que este afno se ha
elevado al 27,1%.

Francisco Aglindez, gerente
de Marketing de John Deere Ibéri-
ca, destacé como en un afio ne-
gativo para las ventas de maqui-
naria agricola en general, y de los
tractores en particular, John Dee-
re ha conseguido incrementar su
cuota de penetracion en el mer-
cado en un 2%, gracias a sus
buenas condiciones de financia-
cién y a la nueva plataforma 5,
con tractores de potencias com-
prendidas entre 50 y 100 CV.



a

Ademas, no solo ha aumentado
su cuota de mercado de tracto-
res, sino también sus ventas, en
un 1,9% con respecto a 2009. En
lo que respecta a tractores de
mas de 50 CV, su cuota de mer-
cado ha sido del 35,1%, mientras
que en tractores de menos de 50
CV, realmente el mercado mas re-
ducido, su cuota ha llegado al
11,5%.

Tecnologia EGR

Como una importante opor-
tunidad para el futuro de la com-
pafia, se presenta la nueva regu-
lacion de emisiones para tracto-
res de potencias superiores a
175 CV, conocida en EE.UU. co-
mo Tier 4 interim y para Europa
como Fase Il b. Poniéndonos en
antecedentes, en la anterior Fase
Il a, se hacia necesario reducir
los 6xidos de nitrégeno en un
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La estrategia Frontier arranca con la distribucion de pulverizadores, nebulizadores y cafiones
que se comercializaran a través de la red de concesionarios John Deere.

40% y las particulas en suspen-
sién se mantenian en los niveles
fijados en las fase anterior, deno-
minada Fase Il. Ahora, con la en-
trada en vigor de la nueva Fase Il
b, el objetivo es reducir los éxidos
de nitrégeno en un 50% y las par-
ticulas en suspension en un 90%,
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con respecto a los valores maxi-
mos fijados para la Fase lll a. Un
importante salto en materia de
emisiones contaminantes, por el
que las empresas han tenido que
realizar importantes inversiones
para conseguir estos objetivos.
Existen dos formas de llegar a es-

tos niveles, la conocida bajo las
siglas EGR (recirculacion de los
gases de escape) + filtro de es-
cape o el sistema SCR (reduccién
catalitica selectiva).

En la primera opcidn, la elegj-
da por John Deere, se produce
una recirculacion de los gases de
escape que retornan de nuevo a
la combustion, lo que hace que
se reduzcan los dxidos de nitro-
geno, pero que aumenten las par-
ticulas en suspension. Para resol-
ver esta cuestion, John Deere ha
montado un filtro de escape. Este
filtro no necesita mantenimiento,
su limpieza es automatica y no es
necesaria su sustitucion a lo largo
de la vida til del tractor.

En segunda opcién, adopta-
da por el resto de las empresas
de maquinaria agricola, excep-
tuando a Caterpillar, el sistema de
reduccion catalitica selectiva ge-
nera mas Oxidos de nitrogeno pe-
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ro menos particulas en suspen-
sién. Estos 6xidos de nitrégeno
han de eliminarse a través de la
adicion de urea liquida, lo que
hace que sea necesario afadir di-
cha urea a un tanque instalado
en el propio tractor.

Seglin John Deere, la tecnolo-
gia EGR elegida por ellos, ha su-
puesto un esfuerzo extra en inver-
sidén para la compaiiia pero es
una solucion méas cémoda para
sus clientes, dado que no es ne-
cesario anadir un segundo liquido
al tractor, no genera ninglin cam-
bio en la explotacion y no tiene un
coste adicional derivado de com-
pra de la urea. En lo que se refie-
re a la eficiencia final de la ma-
quina, Francisco Aglindez explicd
que «en ensayos comparativos re-
alizados con un motor Power Tech
Plus con tecnologia EGR la eficien-
cia ha sido un 8% mayor que la
media de consumo medida en
modelos similares de la compe-
tencia con tecnologia SCR».

Estrategia Frontier

Otra oportunidad para seguir
creciendo es la conocida estrate-
gia Frontier que trata de aumentar
la oferta de productos de la com-
pafiia mediante acuerdos que es-
tan desarrollados y adaptados al
mercado y mediante acuerdos
comerciales con otros fabrican-
tes. Para implementar esta estra-
tegia, el primero de los proyectos
traerd a los concesionarios John
Deere una amplia gama de pul-
verizadores, nebulizadores y ca-
fiones bajo la nueva marca Fron-
tier. Esta nueva estrategia trata de
que los clientes encuentren todo
lo que buscan en el concesiona-
rio John Deere, de forma que és-
te pueda aportar una solucion in-
tegral a todas las necesidades de
su cliente final. Asi, el programa
de recambios es el mismo, tam-
bién los canales de formacion, el
sistema de créditos para la com-
pra de esta maquinaria, etc. Felix
Gomez, responsable de pulveriza-
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Segun cifras aportadas por la filial ibérica de la compaiiia, el tractor John Deere 6534 ha sido el
mas vendido en Espaiia durante el pasado mes de octubre.

dores, cosechadoras y picadoras,
amplié la informacién sobre los
nuevos productos de marca Fron-
tier: atomizadores, nebulizadores
y canones adaptados a los culti-
vos arbdreos espafioles, cuya no-
menclatura para atomizadores
sera del tipo AB1020, en la que
las letras AB seguidas de un nu-
mero indicaran el cultivo para el
que ha sido disefiado (AB1, fru-
tal; AB2; olivo; AB3, vifia). El si-
guiente nimero indica el nivel de
especificaciones (O menos espe-
cificaciones que 1, etc.) y, por tl-
timo, las dos ultimas cifras indi-
can el volumen del depdésito de

caldo (por ejemplo, 20 significa
que lleva un depdsito de 2.000
). En el caso de los nebulizado-
res, en lugar de utilizar las letras
AB, se nombran con las letras
MB. Y para los cafiones se han
elegido las letras CN.

Otras novedades

Ademads, un total de 83 mo-
delos de tractores que John Dee-
re hacen muy atractiva la idea de
adquirir una maquina de esta
marca. Para 2011, crecera la se-
rie 5 con un nuevo modelo, y los
tractores de alta potencia tendran

la capacidad de circular a 50
km/h, gracias a la aprobacién de
un nuevo Real Decreto que per-
mite alcanzar esta velocidad en
vias espafiolas.

Enrique Gomez, gerente de
desarrollo de concesionarios de
John Deere Ibérica, sentd las ba-
ses para el concesionario del fu-
turo: mayor cercania con el clien-
te; concesionarios mas grandes,
mas especializados y con mas re-
cursos; y una formacién continua
de sus empleados. Al final del
proceso se trata de demostrar
que son empresas financiera-
mente muy estables. A este res-
pecto, German Martinez, afadio
que «queremos ser todavia mayo-
res, con los pies en la tierra pero
con la vista en el horizonte. Nues-
tros pilares de calidad, innova-
cion, integridad y compromiso di-
ferencian a nuestra empresa y a
nuestros concesionarios».

Mas tarde, se presentaron
otras novedades de productos,
no sin antes hacer un homenaje
a dos de los tractores mas vendi-
dos en Espana 2010, el 5080M
y el modelo 6534, el cual fue el
tractor mas vendido en Espaiia
durante el mes de octubre. Se
hablé de la nueva serie 6D, de
medianas especificaciones, con
una nueva familia de tractores
entre los 100 y los 130 CV, trans-
mision 9/9, inversor electrohi-
draulico, cabina igual al modelo
5M, controles internos a nivel
mecanico y un sistema hidraulico
capaz de bombear 66 |/min.

Ademas, los modelos 7730y
7830 tendran la capacidad de
circular a 50 km/h, gracias a que
disponen de las especificaciones
necesarias, como son: neumati-
cos de alta velocidad, sistema de
frenada mejorado, suspension del
eje delantero y freno neumatico
en el remolque, entre otras.

Por (ltimo, en el sector de
125 a 145 CV, los modelos 6030,
7030 y 8R se presentardn en
2011 con nuevos niveles de aca-
bado. @



