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JULIO GIL, PRESIDENTE DE LA ASOCIACIÓN NACIONAL DE MAQUINARIA AGROPECUARIA, FORESTAL Y DE ESPACIOS VERDES (ANSEMAT).

«Los próximos años vendrán marcados
por la respuesta de las empresas al
nuevo tipo y carácter de la agricultura»

Ingeniero técnico agrícola, Julio Gil es director de la empresa Julio Gil
Águeda e hijos -un reconocido fabricante de maquinaria de laboreo y
especialista en sembradoras, con más de 55 años de existencia y un
ejemplo de empresa familiar- y ostenta desde el pasado mes de
septiembre la presidencia de Ansemat. Su trayectoria dentro de la
asociación viene ligada a su nacimiento, dado que fue uno de sus
promotores cuando formaba parte de la Junta Directiva de la extinta
Anfama (Asociación Nacional de Fabricantes de Maquinaria Agrícola),
germen, junto a Anitma (Asociación Nacional de Importadores de
Maquinaria Agrícola), de Ansemat.

A. Martínez y E. Mármol.
Redacción MAQ.

M

iembro de la Junta de Directiva,
Julio Gil, participa activamente en
la asociación desde hace quince
años en sus diferentes grupos de

trabajo, como la comisión de maquinaria de
suelo o de comunicación, desarrollo y ferias.

MAQ.- ¿Cómo asume este reto? ¿Qué objeti-
vos se ha marcado para su mandato?
J. G.- Como ya he transmitido a todos los aso-
ciados, he asumido la labor de presidir Anse-
mat con la máxima ilusión y responsabilidad
desde el primer momento, ya que representaré
a más de un centenar de empresas del sector.

Los objetivos para este periodo han de ser
continuistas en cuanto a las funciones de la
asociación, si bien deben-an reforzarse el traba-
jo y papel de las comisiones de la asociación a
las que acuden los técnicos y especialistas de
las empresas asociadas para compartir proble-
mas y experiencias y buscar soluciones comu-
nes a todos ellos. Todo ello, sin dejar de lado la

presencia y participación de Ansemat en las
instituciones, públicas y privadas, en, y junto, a
otras asociaciones del sector o ferias. El objeti-
vo final es poder apoyar el crecimiento de la
asociación gracias a puntos de encuentro y es-
fuerzos comunes con el resto de miembros del
sector.

MAQ.- ¿Cuáles son las principales líneas de
trabajo trazadas para el año 2011 de las co-
misiones que componen Ansemat?
J. G.- De forma genérica cada comisión de tra-
bajo se enfrenta a las constantes adaptaciones
por la aplicación y adaptación de, cada vez,
más restrictivas normativas, principalmente eu-
ropeas, en materia de gestión medioambiental.

MAQ.- Parece que las inscripciones de ma-
quinada comienzan a remontar en otros pai-
ses europeos, mientras que en España la si-
tuación no ha mejorado con respecto al año
anterior. ¿A que se ha debido esto?
J. G.- Si nos atenemos a los datos de baróme-
tro de negocio del CEMA, -la asociación euro-
pea de fabricantes de maquinaria agrícola a la
que pertenece Ansemat-, en efecto, los datos
son altamente optimistas de cara a la mejora y
crecimiento del mercado de maquinaria agríco-

la en el próximo semestre. Sin embargo, la co-
yuntura nacional no es la que se está observan
en otros países europeos, con una fuerte res-
tricción del crédito, bajas producciones, y altos
costes de producción. La reducida capacidad
de inversión hace caer los números de las ins-
cripciones. También deberíamos tener en cuen-
ta la fortaleza de los grandes fabricantes euro-
peos, y mundiales, que operan en Europa, que,
junto con la diversidad de los territorios y los di-
ferentes niveles de crecimiento y mecanización
de los países europeos, hacen que su escena-
rio sea mucho más halagüeño.

MAQ.- Dado que los tractores son el grupo
que mayor caída arrastra desde comienzo del
año, en lo que a facturación de las empresas
se refiere, ¿se ha planteado Ansemat iniciar
algún tipo de acción para Impulsar este sec-
tor de cara al próximo ejercicio?
J. G.- Ansemat ya realiza acciones constantes
para la búsqueda de la mejora y adecuación
del mercado de todos los grupos de mecaniza-
ción, gracias a la adaptación normativa y mejo-
ra cualitativa de las empresas asociadas. En
cuanto a acciones de índole más comercial
pertenece a las marcas de manera individual la
toma de decisiones, lo que sí hacemos desde
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clas el tipo de maquinaria agrícola que de-
manda el agricultor?
J. G.- Ya lo está haciendo. La influencia de las
políticas agrícolas es grande en muchos de los
eslabones de la cadena ageola, y la maquina-
ria es uno de los que más sufre estos cambios,
en muchas ocasiones por desconocimiento o
falta de formación. El esfuerzo es constante en
cuanto cumplimiento de normativas medioam-
bientales por parte de todos los fabricantes y
comercializadores de maquinaria, pero es algo
que ya llevamos haciendo desde hace años.

«La influencia de
las políticas
agrícolas es grande
en muchos de los
eslabones de la
cadena alimentarla
y la maquinaria
sufre estos
cambios»

Qué duda cabe que el cambio en la aplica-
ción de los fondos europeos podría conllevar
una reducción de los mercados de maquinaria
agrícola, quizá obligando a la reducción de la
demanda pero cambiando su caractehzación
hacia un perfil más profesional. Si hablamos de
sostenibilidad y mejoras medioambientales,
solo se consiguen con una adecuada aplica-
ción tecnológica y es ahí donde la maquinaria
tiene una gran cuota de protagonismo.

No podemos desligar el aumento de la pro-
ductividad de la maquinaria agrícola, si quere-
mos seguir produciendo alimentos a bajo cos-
te y de calidad, debemos seguir mecanizando-
nos de forma correcta y respetando el medio
ambiente.

MAQ.- ¿A qué retos diría Vd. que se enfrenta
en estos momentos la agricultura española?
¿Y las empresas fabricantes de maquinaria?
J. G.- Los mismos a los que se lleva enfrentan-
do en los últimos años: profesionalización, me-
jora de la productividad, formación y aplicación
tecnológica y, sobre todo, una mayor especiali-
zación que le permita mejorar su rentabilidad.

Los fabricantes siguen buscando que la
aplicación tecnológica responda a las deman-
das de los usuahos y nuevas producciones y
marcos agrícolas. Como siempre es un trabajo
que se desarrolla en el tiempo pero los próxi-
mos años vendrán marcados por la respuesta
de las empresas al nuevo tipo y carácter de la
agicultura y los agricultores, tanto en nuestro
país, como a nivel mundial.•
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Ansemat es negociar con la Administración las
posibles ayudas que puedan llegar al sector.

MAQ.- ¿En qué situación se encuentra ac-
tualmente la renovación del parque de ma-
quinaria agrícola en España tras la aplica-
ción de los sucesivos Planes Renove?
J. G.- Los datos que tenemos en estos momen-
tos nos hablan de una aplicación irregular. De
inicio ya se conocía que el presupuesto era re-
ducido, pero se ha de aplaudir el apoyo del Mi-
nisterio a estas líneas de ayudas, tan necesa-
has en estos momentos. Cuando está a punto
de terminar el año, teniendo en cuenta que el
presupuesto del MARM se reparte entre las
ayudas del Plan Renove, las de promoción de
nuevas tecnologías y planes de mejora, ha ha-
bido comunidades autónomas que no han pu-
blicado dichos planes o lo han hecho parcial-
mente.

Pese a todo, creemos que la apuesta del
Ministerio sigue siendo necesaha y el compro-
miso, al menos tras la aprobación del nuevo
Renove, se ha previsto hasta 2013.

MAQ.- ¿Ha afectado la crisis a la exportación
de maquinaria española? ¿En qué situación
se encuentra este mercado?
J. G.- En este capítulo debemos congratularnos
ya que muchos de los fabhcantes nacionales
han logrado paliar, en parte, el fuerte descenso
de sus mercados con la exportación. Como de-
cía antes, la fortaleza de otros mercados (euro-
peos y del norte de África), en cuanto a la de-
manda y el reconocimiento, basados en la cali-
dad, versatilidad y fiabilidad de la maquinaria
fabricada en nuestro país, ha mejorado el po-
tencial exportador.

MAQ.- ¿Cómo cree que va a evolucionar el
mercado de la maquinaria agrícola en Espa-
ña durante el año 2011?
J. 6.- Es difícil hacer predicciones, debido a la vo-
latilidad de los precios agrícolas y sobre todo a
que éstas se acerquen a la realidad que se vea
posteriormente. Debemos ser optimistas y pen-
sar en que debemos seguir esforzándonos,
como hasta el momento, en la búsqueda de me-
joras en la oferta tanto de máquinas como de
servicios y nuevas propuestas a nuestros clien-
tes. Pensando en positivo, debemos creer que
los mercados deberían crecer de cara a 2011.

MAQ.- ¿Considera que la nueva PM, más ver-
de, que pretende la Comisión, y que entraria
en vigor en 2014, puede cambiar las tenden-


