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TAMBIEN HA OBTENIDO EL GALARDON DE TRACTOR DE ORO AL DISERIO EN EL MARCO DE LA FERIA AGRITECHNICA EN HANNOVER

T1070 Auto Gommand, nuevo bugue insignia
tle New Holland, elegido Tractor of the Year

alardonado con los pres-
tigiosos titulos de Tractor
ofthe Year2010 yTractor
de Oro al Disefo en Agri-
technica, la feria de maquinaria
agricola que se celebra en Hanno-
ver (Alemania), el nuevo tractor
T7070Auto Command de New Ho-
lland destaca por la transmision
variable continua, la facilidad de
uso y el confort del operador.

«La victoria del T7070 Auto
Command y de toda la serie
T7000, junto con las tres medallas
concedidas a New Holland por la
Sociedad Alemana de Agricultura
(DLG), ya hacen que esta edicion
de Agritechnica sea sumamente
memorable», comenta Carlo Lam-
bro, vicepresidente de New Ho-
lland Europa. «Si anadimos estos
premios a los que ganamos a prin-
cipios de ano en Francia en la
SIMA de Paris, en la proxima feria
Sitevi y en la feria Agribex en Bélgi-
ca, tenemos una vision completa
de como nuestro compromiso
para hacer el trabajo diario de los
agricultores mas facil, esta dando
susfrutos: hoy en la feria y manana
en el campo».
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En Espana, este tractor fue
presentado el pasado 4 de no-
viembre en las instalaciones del
Campus de Formacion que New
Holland tiene en la provincia de
Segovia, donde se dieron cita va-
rios miembros de la prensa agra-
ria especializada, para conocer de
primera mano la nueva serie
T7000 Auto Command, el frutero
TD4000F y el tractor compacto
especializadoT1500.

La cercania al cliente,
el reto presente y futuro
de la marca

Comenzo la jornada con la in-
tervencion de Mirco Romagnoli, di-

rector general de New Holland para
Espana y Portugal, acompanado
por Marco Rimondi, responsable
de atencion al cliente de New Ho-
lland en Europa, y por Lorenzo Vi-
dal, responsable de atencion al
cliente en Espana.

En un ano de crisis de los mer-
cados, la marca New Holland ha
conseguido aumentar su cuota en
un 1,1%, (segln datos de enero a
septiembre de 2009), razon sufi-
ciente para afrontar el préximo
2010 con esperanza y con la ilu-
sion de alcanzar los retos propues-
tos, convertirse en una marca muy
cercana al cliente. Para conseguir-
lo se ha actuado directamente so-
bre el concesionario, a través de su
formacion mediante el Méaster New
Holland, con tres ediciones y 35
concesionarios ya formados a sus
espaldas. Ademas, y también diri-
gidos a la profesionalizacion de los
concesionarios, se desarrollan dos
programas: TNA técnico y TNA co-
mercial; las siglas TNA provienen
deTraining Needs Analysis, 0 anali-
sis de las necesidades de forma-
cion de los técnicos y comerciales,
detectandose dichas necesidades
a través de examenes realizados
por internet a la red de concesio-
narios.

Marco Rimondi, Rafael Villanueva, Ramon Maya y Jorge Sanchez.

También en consonancia con
laidea de cercania al cliente, se ha
desarrollado el programa Vine-
master o programa de segmenta-
cion de clientes del sector viticola y
oleicola, quedando divididos en
distintos grupos para poder satis-
facerlas necesidades de cada gru-
po particular.

Otrasiniciativas que facilitan el
trabajo diario del cliente, y sobre
las que Romagnoli quiso incidirdu-
rante suintervencion, son: GoldVa-
lue, que asegura que una maquina
antigua va a tener el recambio que
necesite a un precio asequible;
Sistema CRC, a través del cual el
cliente puede consultar el catalogo
de recambios en internet; Service
plus o seguro de garantia extendi-
da; yTop Service, servicio de aten-
cion al cliente prioritaria.

Marco Rimondi concreto la
idea de servicio al cliente en el
nuevo T7000 Auto Command,
dado que hablamos de un nuevo
producto y de un nuevo cliente que
opta por una maquina de muy alta
tecnologia. «No esperamos a que
sea el cliente el que nos llame
cuando le surja un problema, sino
que nos adelantamos contactan-
do con €l al menos tres veces al
ano para interesarnos por el fun-
cionamiento de la maquina. De
esta manera, cualquier insatisfac-
cion se detecta rapidamente, y co-
mienza un proceso de definicion y
resolucion del problema» comenta
Rimondi. Ademas, la maquina se
entrega en la explotacion por al-
guien de la central de New Holland,
que acompana al concesionario
en dicha entrega y ayuda al cliente
a conocer el funcionamiento del
producto adquirido.



De donde venimos y hacia
donde queremos ir

Ramon Maya, director de Mar-
keting de New Holland en Espania,
dio a conocer la estrategia de la
marca, analizando de donde vie-
neny hacia donde quieren dirigirse
desde el punto de vista del produc-
to. Actualmente, dentro de la mar-
ca New Holland existen dos lineas
basicas de producto:

-Value line: productos o herra-
mientas de trabajo que cumplen
las necesidades del dia a dia, sen-
cillas en lo que a nivel tecnoldgico
se refiere y de bajo precio.

- Flagship: productos de alto
nivel tecnoldgico que adquieren en
el mercado un precio mas elevado
y que estan dirigido a un tipo de
cliente con capacidad de inver-
sion. Dentro de estos dltimos se
encuentra el nuevo T7000 Auto
Command.

Analizando el mercado de
tractores de New Holland durante
el pasado 2008, del primer grupo
0 value line, se vendieron un total
de 1.440 maquinas en el sector
agricola y de 335 en el sector ga-
nadero. En el segundo grupo, estas

Mirco Romagnoli, director general de New Holland para Espaia y Portugal,
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en el nuevo T7060 Auto Command.

cifras alcanzan las 658 unidades
en el sectoragricolay 608 en el ga-
nadero.

En los paises del area medite-
rraneay el sur de Francia, adquiere
mucha importancia el primer ma-
crogrupo. Si tenemos en cuenta

que durante este 2009 se ha pro-
ducido una caida del mercado del
22% entre enero y septiembre, los
tractores value line se han mante-
nido estables en determinadas ga-
mas (especiales), mientras que
han caido los Flagship en la mis-
mas gamas, no siendo asi en los
tractores de media y alta potencia
donde los Flagship siguen siendo
los mas demandados por nuestros
clientes.

En estos momentos, la firma
lanza dos productos tan distintos
que se podria decir que se encuen-
tran al principio y final de esta ca-
dena; son el T1500, con especifi-
caciones basicas, y el T7000 Auto
Command, con un alto valortecno-
l6gico. Aunque la tendencia natu-
ral deberia ser que el agricultor mi-
gre hacia el tipo de producto flags-
hip, la realidad es que la marca
prefiere desarrollar sus productos
para todo tipo de clientes, desde el

QUE SEA HARDI

Su especialista en pulverizacion

QUE SEA HARDI
- Innovacién

- Tecnologia

QUE SEA HARDI
- Variedad de modelos

- Gama de precios

- Opciones de financiacion

VR ST e il . L <k - ‘
6 familias de atomizadores suspendidos y arrastrados para frutales, olivos, citricos y viha.
ZENIT, NEPTUN, ZATURN, JUPITER, ARROW, MERCURY

QUE SEA HARDI
- Red de concesionarios
- Servicio postventa

- Recambios continuados
- Experiencia técnica

- Asesoramiento de uso

QUE SEA HARDI

- Calidad y Robustez

- Capacidad trabajo

- Documentacion de usuario
- Certificados circulacion

- Homologaciones i AN s ALY L :
7 familias de pulverizadores suspendidos y arrastrados para cereales y hortalizas.

NK, NZ, MASTER, MEGA, RANGER, NAVIGATOR, COMMANDER

ILEMO HARDI, S.A.U.
Apdo. Correos 140 « 25080 LLEIDA
Tel: 973 20 81 47 » www.hardi.es

visitenos en www.hardi.es




agricultor de fin de semana, hasta
el profesional del campo.

Ramén Maya incide en este
punto, acordandose de los anti-
guos Fiat, muy duros y fiables pero
con bajas especificaciones técni-
cas. Al ser adquirida la marca Fiat
por Ford-New Holland se realizé un
importante esfuerzo de inversion
en I+D, que situd a la marca en ni-
veles tecnoldgicos muy elevados,
con unas prestaciones reconoci-
das por todos, momento en el que
se dieron cuenta de que habian
dejado detras un nlimero impor-
tante de clientes que no requerian
un nivel tecnoldgico tan elevado.
Esta fue la razon de sacar una va-
lue line, y de continuar la produc-
cion de tractores como el T1500.

Nueva serie T7000 Auto
Gommand, selecciona
la velocidad y olvidate
del resto

¢Qué hace diferente a este
tractor? La transmision continua,
pero eso no es nuevo, lo que si es
nuevo es la forma en la que este
concepto se traduce al operador.Y
de ahiellema de “selecciona la ve-
locidad y olvidate del resto”. El
operador simplemente selecciona
la velocidad de trabajo que desea
y Auto Command se encarga de
ajustar automaticamente el régi-
men del motor y la transmision
para ofrecer el rendimiento mas
eficiente.

Con esta nueva serie, New Ho-
lland ha dado el primer paso para
convertir en facil lo complicado:
basta con seleccionarla velocidad
maxima a la que se quiere trabajar
y desplazar la palanca multifun-
cion, que acttia en funcion de la
intensidad de empuje, hacia de-
lante hasta llegar a esa velocidad
marcada. Si se desea ir mas des-
pacio, Unicamente habra que des-
plazar la palanca hacia atras; en
ese caso, si el tractor llega a parar-
se y se sigue desplazando hacia
atras la palanca, entonces el trac-
tor invertira el sentido de la mar-
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cha y circulara marcha atras.

Jorge Sénchez, responsable de
producto de New Holland, presen-
t0 esta nueva serie como la mas
rentable y con mayores aplicacio-
nes especificas. Segln un estudio
realizado por la marca, con los
anos esta descendiendo el merca-
do de tractores de 120a 150 CVy
subiendo el de 165 CV,orientado a
explotaciones de regadio y forraje-
ras, que demandan tractores con
capacidad para transporte por ca-
rretera, exigiendo desde las veloci-
dades mas altas para el transporte
en carretera (40 km/h), hasta las
mas bajas para siembra de culti-
vos especiales, llegando a trabajar
a 30 m/h. La transmision Auto
Command combinada con la nue-
va palanca multifuncion, ofrece
una versatilidad excepcional y una
eficiente gestion de la potencia, ga-
rantizando un consumo minimo de
combustible.

Aunque no es objeto de este
articulo detallar todas las caracte-
risticas técnicas de esta serie,
dado que en el proximoVR MAQ de
1 de febrero se publicara una prue-
ba de campo més detallada, si se

e

Interior de la cabina del T7000 Auto Command
y detalle de la palanca multifuncion.

realiza un resumen de las mas im-
portantes:

- Palanca multifuncién basada
enlaintensidad de empuje, de for-
ma que la velocidad se controla
mediante el movimiento de la pa-
lanca. EI cambio de direccion se
puede realizar usando el inversor
situado a mano izquierda o con el
propio joystick. Ademas, el opera-
dor puede alternar entre tres velo-
cidades utilizando los mandos de
la palanca.

-Apoyabrazos SideWinder Il de
nueva generacion que incluye el
monitor tactil Intelliview Il con ple-
na compatibilidad para autoguia-
do. La palanca multifuncion, el joys-
tick, el mando del elevador electro-
nico (EDC) y los mandos de los dis-
tribuidores auxiliares, la toma de
fuerza delantera y trasera y la pan-
talla tactil en color del monitor Inte-
[liView IIl estan en posiciones total-
mente ergonémicas para el opera-
dor. El apoyabrazos se puede situar
electrénicamente en la posicion
que resulte mas comoda.

- Cinco modelos (167-225
CV) entre los que se incluye el nue-
vo buque insignia, el modelo
T7070Auto Command de 225 CV,
ofrecen una extrapotencia que per-
mite alcanzar un maximo de 250
CV.El motor NEF de 6,7 litros y seis
cilindros creado por Fiat Powertrain
Technologies desarrolla 225 CV a
régimen nominal y aumenta la po-
tencia hasta los 250 CV cuando se
alcanza el régimen maximo del

motor. Al igual que los demas mo-
tores de la gama, el nuevo motor es
turboalimentado con intercooler,
dispone de inyeccion electronica
de combustible Common rail y
cumple con los niveles de emisio-
nes Tier lll y las normativas sobre
emisiones EPA.

-Nuevo sistema electronico de
parada activa. Este sistema frena
el T7000 en pendientes pronun-
ciadas sin necesidad de desaco-
plar la transmision, una vez que el
tractor se detiene completamente.
El freno de estacionamiento elec-
trénico es la opcion mas fiable con
respecto al bloqueo de estaciona-
miento de la transmision y aprove-
cha la presion incrementada que
ofrecen unas potentes zapatas de
freno para retener el tractor. El EPB
se puede accionar con el inversor,y
ademas se activa automaticamen-
te si el tractor permanece parado
durante mas de 45 s, si el operador
se levanta del asiento 0 si se apaga
el motor.

- Auto Command tiene tres
modos de funcionamiento: auto-
matico, cruise y manual. En el
modo predeterminado automati-
co, la palanca multifuncion o el pe-
dal gestionan la velocidad del trac-
tor, estableciendo el régimen del
motor que ofrezca el menor consu-
mo combustible. EIl modo cruise
amplia esta funcion, acelerando
hasta alcanzar una velocidad de-
terminada y manteniéndola cons-
tante. En el modo manual, el régi-
men del motorse controla median-
te el pedal o el aceleradorde mano
y la palanca multifuncion se usa
para cambiar la relacion de trans-
mision.

- La transmision Auto Com-
mand ofrece a los usuarios alcan-
zar la velocidad maxima a menor
régimen del motor (1.450 rpm),
garantizando el menor consumo
de combustible.

- El nuevo sistema de control
de la transmision permite accionar
latoma de fuerza a regimenes mas
bajos del motor (-12%), para aho-
rrar mas combustible.



Nuevos T1500 y TDA00OF,
dos especialistas de la
agricultura

RafaelVillanueva, responsable
de desarrollo de tractores especia-
les de New Holland, presento los
nuevos tractores T1500 yTD4000F.

Analizando el mercado de trac-
toresde 0a 50 CV de potencia, éste
tiene un area que abarca gran par-
te de Galicia, Cataluria, Baleares y
Canarias, una franja en el oeste de
Castillay Lednyla costa este de An-
dalucia. Su cuota de mercado es
del 10% sobre el total de tractores
vendidos, ganando terreno los rigi-
dos frente a los articulados en este
segmento de potencia.

En cuanto a la tipologia de
cliente, suelen ser o propietarios de
pequenas explotaciones, que los
emplean en tareas sencillas, 0 apli-
caciones en invernaderos, espa-
cios verdes y municipalidades,

dado que el reducido tamaio de la
maquina se adapta perfectamente
los trabajos que se desarrollan en
estos espacios.

Como parametros mas desta-
cables, la nueva serie T1500 esta
formada por dos modelos de 30 y
35 CV, tiene un precio asequible,
alta durabilidad y comodidad y un
mantenimiento sencillo.

En lo que respecta al nuevo
TD4000F, Villanueva tiene claro lo
que debe ofrecer al cliente, y lo re-
sume en tres puntos claves: tracto-
res simples y robustos, faciles de
manejary de tamano reducido, efi-
cientes y economicos. Y asegura
que, en unano de crisis que se deja
notar en los mercados agricolas
con una politica de inversion cero,
un total de 700 agricultores van a
encontrar en el nuevo TD4000F un
New Holland a su medida, basan-
dose en un estudio realizado con
las medias de ventas de tractores
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de 2006 a 2009. «Estamos muy
satisfechos de que se haya pensa-
do en la zona mediterranea para el
disefio de este nuevo tractom, de-
clara Villanueva.

Pensado para agricultores pro-
fesionales dedicados a cultivos
como la vina, olivar, frutales y horti-
colas, pero también para una agri-
cultura mixta y para clientes no pro-
fesionales, este tractor puede cum-
plir las expectativas de todos ellos,
igual que en su dia hizo la serie 86
de Fiaty cuyoADN ha evolucionado
hasta crear el TD4000F. Ademas,
cubre el hueco que dejaba el
T4000F con prestaciones mas al-
tas, pensado para explotaciones
de mas de 10 hay con una poten-
ciade85a 100 CV.

Como caracteristicas técnicas
mas destacables, la nueva serie
TD4000F se compone de tres nue-
vos modelos que incorporan de se-
rie doble traccion y llevan los nue-
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vos motores FTP F5C de 3.200 cm3
y 4 cilindros de 65, 78 y 88 CV, tur-
boalimentados con intercooler y
EGRynivel de emisionesTier ll. Son
capaces de funcionarcon biodiésel
al 100% y tienen un intervalo de
mantenimiento de 500 horas y un
depdsito de combustible de 80 1.

Gracias a su reducido ancho
de via delantero trabaja holgada-
mente en anchuras de calle de 1,5
m, dispone de control electrohi-
draulico de la doble traccion y ac-
cionamiento del bloqueo del dife-
rencial.

Esta dotado de una bomba hi-
draulica de 55 1/min con una capa-
cidad de elevacion de hasta 3.000
kgy un maximo de 6 distribuidores.

La transmision sincronizada
12 x 12 se monta de serie, mien-
tras que existe una version opcional
de20x12.@
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