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Maqulleros

Cada día aumenta el número de agri-
cultores que contratan servicios a ter-
ceros. Antes, el servicio más común era
el de la recolección, pero actualmente
son ya muchos los que contratan la

siembra, los tratamientos fitosanita-
dos o las labores, dado que la rentabili-
dad de su explotación se ve aumentada
frente a la inversión que supone la ad-
quisición de una máquina nueva. Con

esta nueva sección, se pretende ser la
"voz del maquilero", de forma que pue-
da expresar los problemas a los que se
enfrenta, así como las oportunidades
que se le presentan en su día a día.
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quinas Cosechadoras
(Amaco-Anesa) fue fundada
en el año 1982, como aso-
ciación de empresarios pro-
pietarios de máquinas cose-
chadoras, que en aquella
época eran las únicas em-
presas de servicios y que re-
alizaban trabajos en todo el
territorio nacional. Debido a
los distintos ciclos de cada
zona se realizaba una forma-
ción con el objetivo de de-
fender los intereses sobre
problemática c%n tráfico, per-
misos especiales de circula-
ción, bús9rueda de mejores
condicityes de los repuestos
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dar cobertura a este tipo de vehículos, unifi-
car criterios en cuanto a precios de recolec-
ción así como para tener un lugar donde se
pudiera hablar y compartir impresiones y
conocimientos.

Como evolución, en el año 2003 se mo-
dificaron los estatutos pasando a agregar o
incluir cualquier empresa de servicios con
maquinaria agrícola, pasando entonces a la
denominación actual (Asociación Nacional
de Empresas de Servicios y Empresarios de
Máquinas Cosechadoras).

En la actualidad la asociación está com-
puesta por 320 asociados a nivel nacional,
que cubren prácticamente la totalidad de
servicios agrícolas que pueden realizarse
con maquinaria, desde la siembra de preci-
sión, la fumigación, nivelación con traíllas o
láser, pasado por la recolección de cereales

Compuesta por 320 asociados, Amaco-Anesa integra a buena parte de
las empresas de servicios con maquinaria agrícola que operan en Es-
paña, desde autónomos hasta grandes sociedades mercantiles, ofre-
ciéndoles entre otros servicios asesoramiento jurídico especializado.



Maquileros

de invierno, arroz y maíz, así como la recolección de remolacha y
algodón, abriéndose a cualquier tipo de empresario que realice
trabajos con maquinaria agrícola, como por ejemplo la recolección
del tomate.

Entre los asociados existen todo tipo de figuras jurídicas, des-
de el autónomo (persona física que realiza trabajos agrícolas con
maquinaria a terceros) hasta la gran sociedad mercantil, coopera-
tivas de utilización de maquinaria agrícola (CUMAs) y sociedades
agrarias de transformación (SATs).

Cada vez más se ha pasado de una pequeña empresa donde
se realizaban trabajos de recolección fundamentalmente, a empre-
sas que cuentan con distinto tipo de maquinaria y pueden estartra-
bajando durante todo el año y no solo en campaña, llegando en el
caso de algunas a tener el suficiente tamaño como para poder ofre
cer todos los trabajos que se demanden en la agricultura.

Una asociación reconocida como
entidad representativa

En la asociación se realizan reivindicaciones propias del sec-
tor frente a la Administración, y es la única asociación nacional de
empresas de servicios agrícolas y empresarios de máquinas cose-
chadoras que está reconocida por el antiguo Ministerio de Agricul-
tura, Pesca y Alimentación, hoy Ministerio de Medio Ambiente y
Medio Rural y Marino como entidad representativa, dada la trayec-
toria y representación de las empresas de servicios agrícolas. Gra-
cias a ello, la asociación participa en normativas, subvenciones y
procesos de reestructuración que afectan a las empresas a las
cuales representa.

En la actualidad está colaborando con las Consejerías de Cas-
tilla-La Mancha, Castilla y León y, especialmente, con la Conseje-
ría de Agricultura de Andalucía en el proceso de reestructuración
de la remolacha, donde la asociación representa el 75% de las
empresas recolectoras de este cultivo.

Asimismo, también se está traba-
jando en la reforma del algodón, don-
de ya se ha tenido reuniones con rela-
ción a dicha reforma que está por lle-
gar, y donde parte de la ayuda va a ir

destinada a los contratistas de ma-
quinaria.

Los asociados pueden beneficiar-
se de las negociaciones que, a través
de la colectividad. se realizan con em-
presas como Mapfre, Cepsa, Bankin-
ter, Disitil, Solotami, Moresil, etc.

También gestiona las subvencio-
nes, en las cuales participa de forma
activa tanto en su elaboración como
en las ayudas a la renovación del par-
que nacional de maquinaria agrícola,
comúnmente conocido como Plan
Renove, ayudas para la promoción de
nuevas tecnologías en maquinaria y
equipos agrarios, devolución extraor-
dinaria del impuesto sobre hidrocar-
buros, etc.•	 r .

breale
ROTOEMPACADORAS

ENCINTADORAS

*44
DURAN
Maquinaria Agrícola s.l.

OVII>

Carretera N-640 • KM 87,5 • Pedreda
La Campiña • 27192 LUGO

Tel.: 982 22 71 65 • Fax: 982 25 20 86
info@duranmaquinaria.com

www.duranmaquinaria.comlip...15EIVIATT



Amaco-Anesa
C/ Benito Mas y Prat 5,
1° pl. mod 7.
41005 Sevilla
Tfno: 95 458 38 97
Fax: 95 458 17 00
Móvil: 629 58 66 08
E-mail: amaco-anesa@hotmail.com

Maquileros

Dentro de los recursos intangibles, la
asociación a nivel estratégico cuenta con un
equipo altamente cualificado, ya que el pro-
pio comité ejecutivo está formado por em-
presas de servicios con muchos años de ex-
periencia en el sector y conocimientos de
los problemas que han de salvar las empre-
sas asociadas.

Asimismo, dentro del organigrama se
encuentran personas que son profesionales
en su campo, como pueden ser el coordina-
dor de la mesa sectorial de la remolacha, el

algodón o el cereal que
conocen perfectamente la
situación por la que está
pasando cada sector.

La asociación funcio-
na como un bloque, por
lo que los problemas que
afectan a cada uno de los
subsectores cuentan con
el apoyo del resto, de for-
ma que todos cuentan
con el apoyo de toda la
asociación sin hacer dis-
tinciones.

Las explotaciones
agrícolas a las cuales se
dirige la actividad de los
asociados engloban tan-
to a las explotaciones
agrícolas de gran tamaño
como al pequeño o me-
diano agricultor, debido a
que se ha evolucionado

en gran medida en las tareas realizadas por
los asociados donde no se realizan solo y
exclusivamente labores de recolección, sino
que los trabajos empiezan en el abonado, la
fumigación, la siembra, etc.

Dicha evolución se debe a que las gran-
des explotaciones requieren mucha maqui-
naria y multitud de aperos para realizar las
labores del campo; ello conlleva una gran
inversión en maquinaria que en definitiva no
es rentable, por lo que dichos trabajos o al
menos el 60% del total es realizado por las
empresas de servicios que sí pueden sopor-
tar dicha inversión y pueden realizar dichas
tareas de una forma eficiente y rentable.

En el caso del pequeño o mediano agri-
cultor tampoco posee la suficiente superfi-
cie para poder invertir y amortizar toda la
maquinaria que requieren las labores del
campo, por lo que necesita subcontratar
gran parte de las labores.

Conclusión

En definitiva, las empresas de servicios
invierten en maquinaria de alta tecnología y
son capaces de adaptarse a los cambios
que se producen en el entorno, pudiendo
obtener la rentabilidad suficiente para
afrontar la gran inversión que se requiere y
renovando sus máquinas buscando siempre
una mayor eficiencia.

Amaco-Anesa demanda que se esta-
blezcan mayores ayudas a sus empresas
asociadas, ya que, por ejemplo, con relación
a las ayudas a la promoción de nuevas tec-
nologías en maquinaria y equipos agrarios,
a pesar del esfuerzo realizado, se justifica
que las empresas de servicios no son "agri-
cultura", argumento calificado de absurdo
por Amaco-Anesa. •

Los recursos de
Amaco-Anesa

Amaco-Anesa es una asociación en la
que se valora que el asociado se integre y
cuente con una ayuda constante a los innu-
merables problemas que se le plantean:
normativas contrarias con sus intereses,
problemas con la regulación del tráfico, cur-
sos de formación, así como un asesora-
miento jurídico especializado con múltiples
ventajas económicas.
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