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13 FIVIA de tos récords

La mejor FIMA cierra sus puertas con un balance inigualable: mas de 1.300
expositores procedentes de 35 paises, 140.000 metros cuadrados de exposicion,

"_ns

y cerca de 200.000 visitantes que han hecho de la 35 edicion de la Feria
Internacional de Maquinaria Agricola, la FIMA de los récords.

Elena Marmol y Arancha Martinez.
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el 12 al 16 de febrero, Za-
ragoza se ha convertido
un ano mas en el epicen-
tro de la agricultura medi-
terranea, escaparte de la inno-
vacion tecnolégica de la que han
hecho gala los 1.307 exposito-

res que se han dado cita en esta
edicion, en la que se inauguraba
un pabellén mas, el pabellon
10, para dar cabida a mas de 70
expositores nuevos.

Aun sobre cifras provisiona-
les, el crecimiento es indiscutible.
La organizacion ha puesto a dis-
posicion de los expositores mas
de 30.000 metros cuadrados adi-

cionales. El primer dia se batia el
récord de accesos en la inaugura-
cién, hasta alcanzar los 200.000
visitantes profesionales a lo largo
de toda la feria, de nuevo 30.000
mas que los estimados durante la
pasada edicion.

En cuanto a las acciones co-
merciales que han tenido lugar
en el marco de FIMA destaca el



encuentro de Misiones Comer-
ciales, en el que han participa-
do méas de 150 delegaciones
procedentes de 29 paises, en-
tre los que destacan empresas
de Arabia Saudi, Argentina, Cos-
ta de Marfil, Irén, Hungria o Méji-
co. Estas empresas han llevado
a cabo contactos con grupos es-
panoles con el fin de abrir nue-
vos mercados y establecer inter-
cambios comerciales para la ex-
portacion espanola.

Entre otras actividades, se
ha celebrado el Encuentro Na-
cional de Operadores de Cerea-
les, que ha congregado a méas
de quinientos profesionales del
sector procedentes de Espana,
Francia, Italia y Portugal, duran-
te el cual se ha aborado la si-
tuacion actual de elevados pre-
cios que atraviesa el mercado
cerealista.

Asimismo, la maquinaria de
época ha tenido también su pro-
tagonismo con la organizacion
de una jornada por parte de la
Federacién de Asociaciones de
Amigos de la Maquinaria Agrico-

la de época (FAMAE), en la que
se ha debatido sobre la norma-
tiva que rige este tipo de maqui-
nas.

FIMA ha sido también el es-
cenario elegido para la presen-
tacion del Plan Renove para Ara-
gon en 2008, que cuenta con
tres principios basicos: «mas
eficiencia, menos contamina-
cién y mayor seguridad del par-
que de maquinaria», segun
apunt6 el consejero de Agricul-
tura de Aragén, Gonzalo Arguilé,
y un presupuesto de 7,2 millo-
nes de euros.

Entre los cambios para este
ano, el objetivo es que la ayuda
llegue a mas agricultores, por lo
que cada beneficiario podra re-
cibir hasta 12.000 euros en el
caso de adquisicion de nuevos
tractores, 30.000 euros cuando
se trate de equipos automotri-
ces de recoleccion o el 30% de
la inversién en el resto de ma-
quinas.

Durante su visita a las insta-
laciones feriales, el secretario
general de Agricultura, Josep Pu-

xeu, destac6 con respecto a
FIMA que «se trata de una de las
mejores ferias de agricultura de
toda Europa», resaltado la gran
afluencia de publico que ha teni-
do este afo el salon y la exce-
lente campana agricola del pa-
sado ano 2007.

D Lo mejor y lo peor

Tras una edicién 2006 un
tanto singular, en la que se pal-
paba el exceptismo en el am-
biente tanto por la mala campa-
na del ano anterior como por el
descenso general que experi-
mentaron las ventas de tracto-
res a lo largo de ese ano, yyain-
trinseco a la feria, el hecho de
que se tratara de su primera edi-
cién en ano par; en esta ocasion
durante toda la semana se ha
podido respirar en los pabello-
nes el optimismo que han deja-
do los elevados precios de los
cereales durante la Ultima cam-
pana, pero también la cautela.
Los full-liner de maquinaria agri-
cola permanecen a la expectati-

va, con la mirada puesta en el
cielo, esperando la lluvia, que
practicamente se perfila como
el factor determinante de com-
pra de maquinaria para el agri-
cultor. Elementos tan dispares
como la necesidad de que se re-
alicen mejoras en la aplicacion
del Plan Renove, o la sombra de
la recesién planeando sobre la
economia del pais, tampoco
permiten aventurarse a dar una
prevision sobre el ano. -

La FIMA de los récords tam-
bién ha batido el récord de atas-
cos, con la preparacion de Zara-
goza para la préxima Expo del
Agua. Las infraestructuras no
han llegado a tiempo para la fe-
ria de maquinaria y si sus incon-
venientes. Otra constante de la
feria ha sido la llamada de aten-
cién de los grandes expositores
a la red hotelera mana, por los
exorbitados precios de las habi-
taciones, un problema para el
que las grandes companias pre-
tenden buscar una posicion de
fuerza de cara a la proxima edi-
cién de 2010. W

Opinan los grandes de la maquinaria agricola

En tres preguntas, o en tres respuestas, los maximos responsables en Espafia de seis grandes fabricantes de maquinaria agricolay uno de los
principales distribuidores nos comentan sus impresiones en el primer dia de feria, sobre la propia FIMA, cémo han visto la campana 2007 y qué
expectativas tienen para 2008 y, finalmente, cual consideran que es la estrella de su stand.

New Holland

Valoracion FIMA. En el primer
dia de feria, para haber sido un dia
reservado sélo para los profesio-
nales, la afluencia de visitantes ha
sido muy alta, siendo el nivel de
contactos muy elevado. Los con-
cesionarios y clientes, ademas,
estaban muy impresionados con
el stand que hemos montado y
con todo el despliegue de produc-
tos, tecnologia y servicios expues-
tos, asi como con los actos ludi-
€0S que amenizaban el stand.

Por otra parte, hemos obser-
vado el gran esfuerzo que Feria de
Zaragoza ha desarrollado en la or-
ganizacion de esta feria, para que
cada vez sea una feria mas inter-
nacional y para que todo funciona-
ra de la mejor manera posible,
dando a los expositores toda su
ayuda y experiencia.

Expectativas 2008. Podemos
decir que va a ser un ano de creci-
miento general de las ventas de
tractores y cosechadoras. Es evi-
dente que nos encontramos en un
momento de auge en la agricultura
extensiva con un aumento de los
precios del cereal muy considera-
ble. Sin embargo, desde New Ho-
lland no queremos precipitarnos ya
que estas expectativas también de-
penden tanto de la lluvia como de la
rapida aplicacién del Plan Renove.

Con respecto al ano pasado he-
mos experimentado un crecimiento
entre un 3y un 4%, gracias a unas
altas producciones agricolas. Posi-
blemente estemos ante las mejo-
res cosechas y los mejores precios
de los Ultimos quince o veinte afnos
y sin embargo para estos datos el
crecimiento que se ha registrado,

Carlos Lambro,
vicepresidente de
Ventas New Holland
para Europa y
Mirco Romagnoli,
vicepresidente de
New Holland para
Espana y Portugal.

sélo del 4%, es
pequeno.

Para noso-
tros ha sido otro
gran ano de crecimiento en todas
las lineas de producto que comer-
cializamos. Y esto se refleja en el
aumento del numero de clientes
que se han convencido de la supe-
rioridad de nuestros productos y del
nuevo estilo de New Holland, muy
cerca de sus clientes. Ademas, he-
mos conseguido hacer un equipo
muy sélido y motivado entre la gen-
te de New Holland y nuestros con-
cesionarios, lo que sin duda ha sido

percibido por nuestros clientes.

Estrella del stand. Seria muy
facil optar por el T7000 porque ya
es sobradamente conocido en el
sectory ha sido nombrado “Tractor
del Afio en Europa”, pero este ano
tenemos un producto nuevo, los
tractores de la serie T6000, con la
misma tecnologia y las mismas ca-
racteristicas que el T7000 pero en
otra gama de potencias. W
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de John Deere Ibérica.

German Martinez, consejero delegado

Valoracion FIMA. Tras diecio-
cho afios en el pabellén ndmero 7,
la valoracion sobre el cambio de
emplazamiento esta siendo muy
positiva. John Deere estrena nue-
vo emplazamiento lejos de la com-
petencia, con un stand moderno e
innovador, alta tecnologia y una im-
portante apuesta en medios de co-
municacién. Popularmente el pabe-
lI6n 8 ha pasado a ser conocido
como “el pabellén John Deere”,
dado que ademads de nuestro
stand, con casi 2.500 m2 de expo-
sicion, alberga el de otras compa-
fifas con las que tenemos algln
tipo de relacién comercial.

Expectativas 2008. Creo que
hasta 2017 se prevé que los pre-
cios de las materias primas sigan
subiendo a causa del crecimiento
exponencial de la poblacién a nivel
mundial. Ademads, los paises que

Agco

Valoracion FIMA. Creo que lo
primero que destacaria es que
FIMA es mucho mas grande y mas
internacional de lo que esperaba.
Es una feria muy profesional tanto
por el nivel de formacién de los
agricultores espanoles, que cono-
cen al detalle las prestaciones de
cada maquina, como por el nivel de
profesionalizacién de los concesio-
narios independientemente de su
tamario. En esta feria, durante es-
tos dos primeros dias no esta-
mos teniendo que explicar lo que
es la tecnologia Vario (bromea),
la conocen perfectamente.
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estdn aumentando su poder ad-
quisitivo, como China, cambian
sus héabitos alimenticios, pasando
de dietas basadas en hidratos de
carbono a otras con fuentes pro-
teicas, de forma que el aumento
enlademanda provocara un
incremento en los precios
de estas materias primas.

Otro factor positivo para
el mercado de la maquina-
ria agricola es que el agricul-
tor, tras varios anos inten-
tando reducir sus costes,
ahora se preocupa mas por
aumentar sus produccio-
nes, es decir, prefiere gas-
tarun poco mas en insumos
y maquinaria de Ultima ge-
neracion para conseguir mayores
rendimientos.En lineas generales,
parece que el animo tanto de los
agricultores como de los concesio-
narios es de optimismo. Eso si,
existe el factor limitante del agua,
pero todavia puede llover.

Por otra parte, el Plan Renove
puede ser mejorado. Las comuni-
dades auténomas no tienen fon-
dos y el plan no esté funcionando
porque la comunicacion de fondos
se ha hecho demasiado tarde.

Estrella del stand. La estrella
del stand no es ninguin producto en
si, sino la innovacién y la tecnolo-
gia de todos ellos. John Deere ofre-
ce soluciones integrales al agricul-
tor: es un fullliner en maquinaria
agricola, que dispone de una infra-
estructura Unica en financiacion,
servicio postventa, atencion al
cliente, etc., lo que nos permite de-
cir sin miedo a equivocarnos que
no hay problema del agricultor al
que no podamos dar respuesta. B

Expectativas 2008. Al comien-
zo del pasado afio 2007, hubo muy
buenas perspectivas con el Plan Re-
nove que se han quedado en poco o
menos.

El mercado se encuentra mas o
menos al mismo nivel que el afio an-
terior. Si no se producen grandes
cambios en el Renove y los precios
de los cultivos se mantienen sera un
ano parecido a 2007. Agco comien-
za 2008 con presupuesto para au-
mentar un 1% la cuota de mercado
de cada marca.

Cada una de ellas constituye en
si misma una filosofia distinta: Val-
tra esta especializada en maquina-
ria forestal y ganadera, Massey Fer-
guson en productos para cualquier
trabajo en la fincay Fendt representa

Same
Deutz-Fahr

Valoracion FIMA. La primera
impresién ha sido muy positiva.
Las grandes compaiias que acu-
den a FIMA han desplegado todos
sus medios, dando a sus exposito-
res un aspecto inmejorable en el
que han mostrado una alta crea-
tividad, lo que esta claro que apor-
ta un valor anadido a los visitan-
tes. Ademas, hemos notado una
feria muy profesional.

Como aspectos negativos que-
remos incidir en la logistica y los
problemas en las infraestructuras,
deficientes tanto a nivel de los ac-
cesos a la feria, como en la red de
hoteles, a lo que desde luego va-
mos a buscar soluciones por parte
de la compaiia para la préxima
edicion.

En lineas generales, nuestra
sensacion tras las reuniones con
los concesionarios ha sido muy

Javier Seisdedos, director general de
Same Deutz-Fahr Ibérica.

Nick Wright, country manager

de AGCO para
Espaiia y Portugal.

fundamentalmente la alta tecnolo-
gia. Con estas tres filosofias esta-
mos promocionando las marcas
ante los diferentes tipos de cliente.

Estrella del stand. En nuestro
caso, creo que deberiamos elegir
una estrella para cada marca: el
sistema AutoConform incorporado
a las cabinas de los tractores Val-
tra, el tractor 820 Variogreentec de
Fendt, con un motor para funciona-
miento combinado con aceite vege-
taly gaséleo, y por supuesto, la nue-

buena, y por parte de todos he-
mos notado un animo muy positi-
Vo gracias a las mejoras en su vo-
lumen de negocio durante el pa-
sado afo.

Se ha hablado mucho sobre la
nueva gama de motores Tier 3
que, estamos seguros, tendra una
gran aceptacion en el mercado, y
ha gustado mucho a los concesio-
narios que piensan que esta inno-
vacion les llevaré a aumentar sus
ventas.

Expectativas 2008. El aiio
2008 realmente es una incégnita,
aunque con buenas perspectivas.
Se ha cerrado 2007 mucho mejor
de lo que podiamos prever, llegan-
do a una facturaciéon en maquina-
ria para cultivos extensivos del do-
ble de lo esperado, habiendo tam-
bién aumentado mucho en los
tractores especializados en culti-
vos fruticolas. Decimos que 2008
es una incégnita porque aunque
las expectativas son buenas, la re-
alidad es que nos estamos enfren-
tando a un ano muy seco, un plan
Renove que quiere introducir la cla-
sificacion energética de los tracto-
res aunque aun no estéa bien defi-
nida y que, a su vez, depende
de la gestion por parte de las
comunidades auténomas.

Estrella del stand. Quere-
mos destacar el nuevo Tiger 60,
un tractor muy econémico que
cumple con todos los estanda-
res de seguridad y emisiones,
sin olvidar el nuevo Agrotron TTV
630 de 190 CV. Ademas este
ano estamos de celebracion con
el 40 aniversario de Same
Deutz-Fahr Ibérica. B

va serie de tractores 3600 espe-
cialista de Massey Ferguson, pre-
sentada en esta edicién de FIMA,
como primicia en Europa, coinci-
diendo con el cincuenta aniversa-
rio de la marca.



Claas

Valoracion FIMA. Quisiéra-
mos comenzar haciendo una valo-
racién de la organizacion de la fe-
ria este ano, un tanto negativa con
respecto a los accesos a la ciu-
dad, problemas de infraestructu-
ras, y los altos precios de los ho-
teles. La idea de cara a la proxima
edicion, es hacer presion de forma
conjunta por parte de todos los fa-
bricantes, para que no se vuelvan
a repetir estos problemas. Otra
cosa que hemos echado en falta
es una programacion de montaje
entre stands por parte de FIMA.

Como aspectos positivos, la
nueva estructura de las marcas
principales, con la descentraliza-

Case IH

Valoracion FIMA. FIMA es po-
siblemente la tercera feria de ma-
quinaria agricola mas importante
de Europa (tras Agritechnica y
Sima), y eso se nota nada mas en-
trar en el recinto ferial. Sin embar-
go, estamos ante una feria de pri-
mera con infraestructuras de ter-
cera, que es algo que van a tener
que enmendar para las préximas
ediciones.

Para Case IH esta edicion es
especialmente importante, por-
que es la primera vez que acude
€Oomo marca, con su propio stand,
y esto ha supuesto un importante

Comeca

Valoracion FIMA. Estamos
presentado una nueva gama de
tractores, Yanmar, y aprovechando
la feria para formar el embrién de
la amplia red de concesionarios
que distribuirdn las dos gamas de
tractores compactos con los que
vamos a comenzar la colaboracion
con esta marca japonesa.

Anivel de clientes finales, ain
no podemos realizar una valora-
cién, ya que los ultimos dias son
los de mayor afluencia de publico.
En cuanto a las ventas, este afo
va a influir mucho la sequia. Por
ejemplo en la maquinaria para fo-
rraje se presenta un ano compli-

August Moormann, director

general de Claas Ibérica y José Ignacio
Vega, director comercial de

Claas Ibérica.

cién del pabellén 7 ha repartido el vo-
lumen de visitantes entre varios pa-
bellones, algo que beneficia a todos
los fabricantes, ya que los agriculto-
res acuden a cada pabellén a visitar
a una marca 0 mas bien a un produc-
to concreto del mismo, de modo que

esfuerzo econémico.

La red de concesionarios se ha
mostrado muy motivada con el
stand, en el que puede verse el es-
fuerzo que se ha hecho durante los
dos ultimos afos para reposicionar

Xavier Autonell, director general de Case
IHy Steyr en Espaiia y Portugal.

cado. Hemos separado el stand en
dos édreas: una dedicada al trabajo
de suelo y siembra y otra para méa-
quinas para recoleccion de forraje y
los agricultores que se han acerca-
do al stand, en su mayoria, se han di-
rigido al érea de trabajo del suelo.
Estas maquinas estan teniendo ma-
yor aceptaciéon seguramente por el
aumento del precio de cereales.

Expectativas 2008. Enero ha
empezado un poco flojo y febrero lle-
va el mismo tono que el mes ante-
rior. A la vez que el cereal aumenta
su precio, el forraje se esta mante-
niendo en los mismos niveles que
los dltimos anos. Ademas nos en-
frentamos a uno de los inviernos
maés secos, lo que estd haciendo
también que los agricultores se de-
canten por la siembra de cereal que

se aprecia la feria mas abierta.
Claas en concreto ha am-
pliado su superficie hasta los
1.000 m2, lo que nos ha permi-
tido exponer mas productos,
con una idea basica de monta-
jeenelque haimperado la sen-
cillez, ya que por nuestra parte,
nuestra forma de atraer al
cliente son las maquinas.

Expectativas 2008. El afo pa-
sado ha sido un afio bueno para la co-
secha, registrando incluso un récord
en los precios de los cereales. Por pri-
mera vez en veintisiete anos en Es-
pana se ha visto sonreir al agricultor.
El factor determinante serd la lluvia.

En ventas esperamos un ano
igual o incluso mejor que el pasado.
El afio ha empezado con alegria pero
ahora estan las inversiones un poco

la marca hasta convertirla en una
marca premium, exclusiva, de la que
se sienten muy orgullosos de formar
parte.

Expectativas 2008. En general,
el mercado se encuentra en un buen
momento, porque ha habido una
muy buena cosecha con mejores
precios. Si las condiciones climato-
l6gicas son buenas, volvera a serun
buen afio. La elevada demanda en
cereales va a continuar, tanto para
alimentacién como para la fabrica-
cién de biocarburantes.

Estrella del stand. Situviera que
elegir un producto estrella del stand,
creo que apostaria por el Puma por-
que es un producto que esta dando

Ignacio Gual, director general
de Comeca.

requiere una dotacién de agua mu-
cho menor que los cultivos forraje-
ros y de primavera, como puede ser
la alfalfa o el maiz forrajero. Una de
las mayores areas forrajeras indus-
triales de Espana, la cuenca del
Ebro, se encuentra en estos mo-

paradas por el anticiclén que esta-
mos viviendo. En realidad esto
suele pasar todos los afnos, aun-
que en esta campania posiblemen-
te la alarma ante el temor de una
recesion econémica también esta
afectando al &nimo del sector agra-
rio.

Estrella del stand. Claas pre-
senté en Hannover 55 novedades
en maquinaria agricola para la que
se ha realizado una inversion de
100 millones de euros en |+D. En
estos momentos, Claas ha lanza-
do una ofensiva en tractores con
los Axion y los Arion, la nueva
gama de cosechadoras Tucano,
las empacadoras gigantes con
precamara Quadrant 3200, asi
como la serie de picadoras de fo-
rraje autopropulsadas Jaguar. B

muy buenos resultados y en el que
queda mucho volumen de negocio
por explorar. Por otra parte tam-
bién destacaria el relanzamiento
de la serie CSPro, aunque no pue-
do dejar de mencionar el relanza-
miento de lamarca Steyr en el mer-
cado espanol y portugués, una
marca la cual queremos dedicaren
exclusiva para tractores foresta-
les. El motivo es muy sencillo: hoy
por hoy, no hay en el mercado nin-
guna otra marca que ofrezca las
prestaciones y especificaciones
técnicas que poseen nuestros
tractores, especialmente disena-
dos para trabajar en las condicio-
nes mas adversas sin dejar de
ofrecer la comodidad y manejabili-
dad propia marca. B

mentos con un 22% de capacidad
de agua almacenada, lo que ha pa-
rado bastante las inversiones en
maquinaria para cultivos que re-
quieren una alta dotacién.

Estrella del stand. En esta fe-
ria lanzamos la gama de tractores
Yanmar, que esperamos que ten-
gan una buena acogida tanto para
los cultivos fruticolas y viticolas
como para jardineria y golf.

Como producto estrella, siem-
pre nos gusta destacar las maqui-
nas de Welger , que es la que ma-
yor volumen de facturacién aporta
a nuestra compaiiia, al ser las de-
mas mas incipientes. Berti tam-
bién esta creciendo al mismo rit-
mo que lo hacen las tendencias
en trituracion de restos de poda
en olivar, frutales y vina. Bl
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