
OPINIÓN

La crisis del sector ganadero

La crisis económica afecta de una manera muy especial
a la ganadería española, sector que atraviesa uno de los
momentos más delicados de su historia, según se ha
podido detectar entre las distintas Asociaciones que
forman parte de Feagas (Federación Española de
Asociaciones de Ganado Selecto). Los propietarios de
las explotaciones llevan años soportando pérdidas
millonarias y para muchos de ellos abrir cada mañana
las puertas de sus instalaciones supone perder dinero.
Otros se han quedado en el camino y han optado por
cerrarlas definitivamente en este tiempo. El principal
problema al que se enfrentan es el de la financiación y
ésta, y más en esta época de crisis, no está asegurada.

Federación Española
de Asociaciones de
Ganado Selecto
(Feagas)

11
	

as Asociaciones de Criadores de
Ganado de Raza Pura en España
se crearon como un instrumento
de gestión de la selección y de la

mejora de una serie de razas para que, bajo la
tutela de la Administración, realizasen su labor
por la que recibirían una remuneración econó-
mica. Es decir, los ganaderos ponen sus cono-
cimientos, sus rebaños, su personal y su patri-
monio, siguiendo las directrices de la
Administración, y ésta aportaba una serie de
ayudas a las Asociaciones y ganaderos criado-
res para poder paliar su coste y continuar con
la selección y mejora. Llegados a este punto no
conviene olvidar que en este campo los resulta-
dos no son a corto plazo y la recuperación de la
inversión no se consigue inmediatamente", se
asegura como un apunte inicial al problema ge-
neral desde la Asociación Nacional de Criado-
res de Ganado Merino.

Nunca sabemos con antelación lo que
vamos a percibir
"La normativa actual —añaden- exige a las Aso-
ciaciones aportar el capital suficiente para fi-

nanciar los gastos derivados de la explotación,
incluidos los del personal, y al fin de ario, o al
ario siguiente, tener la oportunidad, que no la
seguridad, de recibir la ayuda correspondiente.
Para que se entienda mejor, la normativa nos
dice: 'Realice el trabajo, pague y después le
abonaremos lo que estimemos'. Así, nunca se
sabe con antelación lo que realmente se va a
percibir, y así no se puede planificar el trabajo a
medio y largo plazo. En las Asociaciones, sí sa-
bemos que debemos presentar presupuestos, si
sabemos que actividades tenemos que realizar,
pero no sabemos de qué dinero disponemos".

Apuntados los problemas generales, desde
cada uno de los sectores se incide en los parti-
culares.

Desde la Asociación Nacional de Criadores
de Ganado Ovino Selecto de Raza Churra
(ANCHE) afirman que "la ganadería de ru-
miantes en España es, de todos las que confi-
guran el sector primario, la más compleja. Aun-
que en principio la alimentación está basada en
la propia producción agrícola, la intensifica-
ción que ha sufrido esta ganadería hace que se
dependa no sólo de la producción propia sino
del mercado exterior, especialmente en lo refe-
rente a las materias primas proteicas, de forma
que los costes de alimentación dependen del
mercado internacional".

"Por otro lado, los precios de los alimentos
más prestigiosos para el hombre -cárnicos de
rumiante- han sufrido un estancamiento en las
últimas décadas y, además, como consecuencia
de la crisis actual, una disminución de consu-
mo, desviado a alimentos más baratos.Y si al fi-
nal nos centramos en los productos de más ca-
lidad de nuestras ovejas autóctonas, el sector
del mercado se concentra y la demanda se hace
mucho más elitista. Realmente, tenemos un ac-
ceso muy pequeño y poco influyente desde el
sector productor".

Añaden desde ANCHE que "estas reflexio-
nes nos indican la dificultad de producir de for-
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El resumen es: realice el trabajo,
pague y después le abonaremos
lo que estimemos

ma rentable y eficaz, especialmente en los productos más selec-
tos, que son caros de producir, y en lo que el valor añadido se
lo lleva otro sector distinto al ganadero".

Y citan dos ejemplos. El primero hace referencia a la leche
de oveja para fabricar queso: "El setenta por ciento del queso lo
fabrican empresas externas al sector, por lo que los ganaderos
no influyen en sus decisiones.Y menos del diez por ciento de la
leche se usa para la fabricación de queso puro de oveja. La ma-
yoría se mezcla con otras leches".

El segundo se refiere a la carne: "En Castilla y León se co-
mercializa en un ochenta por ciento en forma de lechazo, y los
ganaderos controlan menos del quince por ciento de las cana-
les".

Finalmente, concluyen que "respecto a las marcas ampara-
das (DOP, IGP, etc.) se certifica el producto, no el proceso; es
decir, en el momento que se etiqueta la canal se pierde todo el
control del producto. La marca de calidad no puede intervenir
ni en la conservación ni en la distribución. Habría que vehicu-
lar una herramienta que garantizara el producto en destino".

El peor año en porcino
Desde la Asociación Española de Criadores de Ganado Porci-
no Selecto Ibérico Puro y Tronco Ibérico (Aeceriber) el pano-
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rama que presentan no es mejor. Para ellos,
2009 ha sido uno de los peores arios conocidos
en este sector. Según datos del Ministerio de
Medio Ambiente y Medio Rural y Marino, el
total de cabezas del sector porcino en España
se ha reducido en 2009 sobre el 2008 en un
2,8%, los lechones en un 6,3% y las cerdas en
un 4,8%. La variación entre abril de 2007 y
marzo de 2010 para el número de explotacio-
nes porcinas presenta un incremento de 2,3%
en la categoría de extensivo, y un descenso del
7% en la categoría de intensivo. El resultado
global de las explotaciones muestra una reduc-
ción del 4,9% (de 99.561 a 94.726).

"Estamos inmersos en una recesión censal y
de mercado. Incluso, el producto elaborado se
está viendo seriamente afectado por la recesión
económica de nuestro país, de Europa y del
mundo. La reducción del consumo, junto con
la gran cantidad de 'producto mediocre' alma-
cenado -ese que se elabora en cantidades in-
gentes de cerdos de pienso de calidad cuestio-
nable- está generando una tensión de difícil
solución que, poniendo en riesgo el futuro de la
industria transformadora, ya ha ocasionado el
cierre de multitud de explotaciones ganaderas.
Falta por ver si arrastrará el consumo de pro-
ductos del Ibérico afectando, incluso, al de más

alta categoría, el Ibérico puro de bellota", nos
dicen.

Añaden que las diferentes tendencias mer-
cantiles le han hecho degenerar hasta permitir-
se la utilización de denominaciones fraudulen-
tas. "Así, se ha permitido que el nombre de una
raza autóctona excepcional, la raza Porcina
Ibérica, se haya cedido gratuitamente a la de-
signación racial de cerdos cruzados, hasta en
un 50%, con la raza precoz Duroc. Es decir, el
consumidor jamás sabrá que el producto lla-
mado Ibérico no es Ibérico realmente, sino
cruzado".

Precio, por debajo del coste
En el sector cunicultor no parecen ir mejor las
cosas. "Según Intercun (Organización Inter-
profesional Cunícola), el coste de un kilogramo
de conejo vivo en granja está en torno a los
2,05 euros, y en lonja que no supera de media
los 1,80 euros/kg. Ante estas cifras cualquiera
puede deducir que producir conejos para carne
no es un negocio. Y si esta situación se arrastra
desde el ario 2007 y estamos a mediados de
2010, lo raro es que todavía existan granjas de
conejos en nuestro país", nos dicen desde la
Asociación de Seleccionadores y Multiplicado-
res Cunícolas de España (Asemuce).
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La única levadura viva registrada para su utilización
en 6 especies de rumiantes.

Actisaf Sc 47
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"Hay tres factores claros -añaden- que facilitan esta situación
de precariedad. El primero es el de la disminución de carne de
conejo; el segundo, el coste del alimento y de los piensos en ge-
neral; y el tercero, y quizás el más importante, es que quien com-
pra la mayor cantidad de carne de conejo a los mataderos son los
mayoristas, y éstos son lo que determinan el precio".

A la hora de encontrar soluciones, desde Asemuce se hace una
comparación con lo que ha sucedido en el sector avícola. "El po-
llo se presenta al mercado como producto entero, troceado, des-
huesado y transformado. Podemos comer salchichas y hambur-
guesas de carne de pollo. El sector del pollo aunó, en su
momento, esfuerzos por conseguir deshuesar la canal mediante
procesos mecánicos. Ya va siendo hora de poder ofertar carne
deshuesada de conejo. Pero para ello se necesitan recursos que
deberían primar el deshuesado frente a la promoción. Ésta tam-
bién se debería tener en cuenta, pero ofertando productos a base
de carne de conejo, con todas sus conocidas características, pero
no ofertando sólo conejo, presentado como siempre, entero o
troceado".

Situación poco alentadora la mostrada, y más si consideramos
que en todos estos casos estamos hablando de alimentos impres-
cindibles para la alimentación humana, lo que lleva a una duali-
dad de dificil encuentro: por un lado, el consumidor exige unas
condiciones higiénicas máximas, pero, por otro, no quiere que
ello influya en el precio final del mercado. Todo ello, deja al gana-
dero en una situación muy dificil, y más teniendo en cuenta la
crisis económica mundial que impide a las Administraciones pú-
blica y autonómicas subvencionar el sector como debiera.•

Actisaf Sc 47 se elabora mediante un proceso productivo

único que asegura una mayor estabilidad durante la

fabricación del alimento.

Actisaf Sc 47, la levadura viva

que mantiene sus promesas

• Incrementa la producción de leche;

4 Mejora el bienestar del animal;

.4) Aumenta la eficiencia alimentaria;

4 Limita el riesgo de acidosis.


