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Es bien conocida por todos los profe-
sionales la crisis que esta atravesando
el sector ganadero en general, y por
extension, el porcino Ibérico en parti-
cular.

En los Gltimos anos ha tenido lugar
un gran desarrollo de la produccion de
cerdo Ibérico, se ha producido un
incremento en el consumo tanto de
carnes como de transformados del
cerdo Ibérico, lo que ha acarreado que
el censo de estos animales crezca con-
siderablemente en nuestro pais. Tanto
es asi que el mercado se ha llegado a
saturar y a mediados de 2007 el sector
entrd en una dinamica de caida de pre-
cios en la que, tras un ano, nos encon-
tramos atn inmersos, situacion a la
que se anade la escalada del precio del
pienso. Podemos cuantificar un incre-
mento del mismo de un 40% si compa-
ramos el primer trimestre de 2007 con
el mismo periodo del afio 2008.

Ademas, en el caso del cerdo Ibéri-
co, con edades minimas al sacrificio de
10 meses y pesos que superan los 150
kg, el consumo de pienso se dispara si
lo comparamos con el cerdo blanco,
de manera que en el coste de produc-
cion final, el porcentaje achacable a
consumo de pienso es superior y por
tanto la situacién se torna ain mas cri-
tica.

Asi pues, con precios de mercado
practicamente en minimos historicos y
costes de produccion en crecimiento,
alcanzando niveles impensables tan
solo pocos meses atras, la situacion
del sector en estos momentos es real-

mente critica, de manera que una larga
prolongacién en el tiempo de la misma
resulta inconcebible.

Ahora bien, (como podemos
afrontar esta situacion?

De momento y a la espera de una nor-
malizacion (tanto en los precios de
pienso como precios de venta de mer-
cado), lo Gnico que queda a los pro-
ductores es una profesionalizacion

Por otro lado, es importante que la
informacion que llega al consumidor
definitivo sea clara y veraz. En un mer-
cado con millones de clientes potencia-
les, es evidente que tienen cabida gran
variedad de productos sin ser ninguno
mas importante que otro, debemos
aprovechar cualquier oportunidad de
mercado.

Comenzando por la trazabilidad
desde el origen, considero primordial

Lo unico que nos queda es una
profesionalizacion maxima, para-

producir de un modo mas eficiente,
salvaguardando la extraordinaria
calidad de nuestro producto

maxima de la produccion. Debemos
producir del modo mas eficiente posi-
ble, intentando rentabilizar al maximo
la explotaciéon y poniéndonos como
meta ser cada dia un poco mas eficien-
tes. Al mismo tiempo no debemos olvi-
darnos que estamos trabajando con un
producto que atesora una extraordina-
ria calidad, hecho que debe ser nuestra
mejor carta de presentacion pero que a
la vez nos obliga a estar a la altura y
cumplir una serie de requisitos que
bajo ningtn concepto deberiamos des-
cuidar: edad y pesos minimos al sacrifi-
cio, bienestar animal, trazabilidad, ali-
mentacion con materias primas nobles
y de calidad, etc.

que el cliente pueda identificar en todo
momento con claridad lo que esta con-
sumiendo para de este modo evitar
confusiones y conseguir la satisfaccion
final del consumidor. Es obvio que la
calidad de nuestro cerdo Ibérico es
extraordinaria y por tanto debemos
esforzarnos en darla a conocer.

Resumiendo y desde mi punto de
vista, la crisis que nos azota debe lle-
varnos a mejorar nuestro sistema de
produccion a la vez que realizar un
importante esfuerzo de difusion para
que todos los consumidores tengan la
oportunidad de beneficiarse de un pro-
ducto Gnico como es nuestro cerdo
Ibérico.®
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