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CONCHA SANCHEZ TRUJILLANO, GERENTE DE CECARNEX

“Solo un 5% de los mataderos y salas de
despiece estan homologados”

Ana Navarro

Cecarnex, Confederacion Espanola de Empresas de Exportacion de Carne, nacio en
1989 con el fin de fomentar nuestras ventas al exterior de carne, despieces, productos

carnicos elaborados, y otros derivados procedentes de los animales de a

DASLO: Vacuno,

ovino-caprino y porcino. De las actividades de Cecarnex y del mercado carnico
nacional nos habla la gerente de esta organizacion, Concha Sanchez.

P. ;Qué es CECARNEX? ;Cuales
son sus objetivos?

R. La Confederacion Espanola de
Empresas de Exportacion de Carnes
(CECARNEX) se constituyO hace dos
anos con ¢l objetivo fundamental de
fomentar las exportaciones de carne.
Cecarnex estd formada por la Asocia-
cion Espanola de Empresas de la Car-
ne (ASOCARNE), la Federacion Cata-
lana de Industrias de la Carne (FE-
CIC), la Asociacion Profesional de Sa-
las de Despicce (APROSA), y la Aso-
ciacion Nacional de Almacences Frigo-
rificos de Carnces y Salas de Despiece
(ANAFRIC-CREMSA).

El nimero de miembros vincula-
dos a CECARNEX, a través de su aso-
ciacion, directa o indirecta, con cada
una de las asociaciones o federacion
constituyentes, asciende a un total de
550 empresas, que dan empleo al
81% de los productores de las indus-
trias del sector carnico con mas de 10
trabajadores.

CI'CARNEX viene participando
desde sus inicios con el Ministerio de
Economia y Hacienda en tarcas de
ordenacion comercial del sector, in-
formandole de las circunstancias que
afecten al comercio exterior de carne
y productos carnicos. ITgualmente, y
en colaboracién con el ICEX, e¢std
participando en actividades de pro-
mocion del comercio exterior.

Asimismo, CECARNEX viene pres-
tando servicios de asesoramiento téc-
nico, de cardcter individual, a todas
las empresas vinculadas
quc lo soliciten, relativos a
exigencias de cardcter tée-
nico, requisitos higiénico-
sanitarios, referidos tanto a
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mataderos, salas de despicce, alma-
cenes frigoriticos, industrias de elabo-
raclos carnicos; normativa de cardcter
general o especifica que les scan de
aplicacion ¢en materia de ctiquetado,
factores de calidad, barreras burocri-
ticas, téenicas o comerciales y otras
condiciones que deben reunir los es-
tablecimicntos productores, las mate-
rias primas y los productos carnicos
para poder ser enviados a otros pai-
ses miembros de la CEE o exportados
aterceros paises.

P. Para la consecucion de sus
objetivos, ¢qué actividades desa-
rrolla CECARNEX?

R. Realizamos un asesoramicento
directo a las empresas del sector ¢ar-
nico para consceguir la autorizacion

“En ovino no se esta exportando realmente
en la medida en que se habia pensado
cuando ingresamos en la Comunidad”.

para participar en ¢l comercio intra-
comunitario. El nimero de empresas
autorizadas es atn muy bajo, queda
un importante estfuerzo a realizar por
parte del sector para adaplarse a la
legislacion téenico-sanitaria comuni-
taria.

Por otra parte, CECARNEX colabo-
ra con la Administracion. Como resul-
tado de la colaboracion con los Mi-
nisterios de Sanidad y Consumo, y de
Agricultura, se ha conseguido que Ia
Union Sovictica, Polonia y Tlungria
acepten la carne de vacuno proce-
dente de Espana. Asimismo, colabo-
ramos con la Dircccion General de
Comercio Exterior y con ¢l 1CEX.
Con ¢l estd previsto realizar un estu-
dio de mercado en varios paises con
¢l fin de conocer ¢l comportamiento
de mercados exteriores donde poten-
cialmente pueden incrementarse las
exportaciones de carne espanolas.

Otras actividades son la asistencia
directa a las empresas para ¢l fomen-
to de la exportacion, prestamos ayu-
da a las que desean participar en las
ferias internacionales —CIBUS, TFE,
ANUGA—, también participamos en
grupos de trabajo de asociaciones es-
panolas y curopeas de las que CE-
CARNEX es miembro.

P. Durante 1992, ;cual va a ser
el plan de accion de esta Confede-
racion?

R. Van a continuarse las activida-
des iniciadas en el ano 1991, Para au-
mentar las exportaciones estd previs-
ta la creacion de consor-
cios. Los estudios de mer-
cado que estamos reali-
zando en colaboracion
con ¢l 1CEX nos daran los

MUNDO GANADERO 1992-2




MG

datos necesarios pard mejorar la ex-
portacion de carnes frescas, ln fun-
cion de las conclusiones que de ellos
se obtengan, estd previsto poner en
funcionamicnto durante el ano 1992
dos consorctos de exportacion, uno
pard carne de ovino y orro parit car-
ne de porcino.

Tambicn durante este ano estd pre-
visto realizar un catilogo de carnes
frescas, que serd otro elemento impor-
tante para mejorar la presencia del
sector en el mercado comunitario.

Otro punto en el que nos centrare-
mos, continuando con la labor de
asesoramiento que viene realizando
CECARNEX desde su constitucion, se-
ra el aumento de namero de estable-
cimicntos autorizados para el comer-
Clo Intracomunitario.

Ademds de los mercados comuni-
LArios, SC va o Prestar und gran aten-
cion a otros mercados. Hay que tra-
bajar para conseguir que un grupo
de empresas interesadas ¢n el merca-
do de Estados Unidos reciban la
aprobacion de las autoridades del
Departamento de Agricultura para
exportar a este mercado. Durante
1992 se va a explorar comercialmente
¢l mercado mejicano, para conseguir
una presencia de productos espano-
les. Japon es un pais que ofrece
grandes expectativas, especialmente
en vacuno, pero existen grandes difi-
cultades de acceso. Silas diticultades
téenicas que todavia existen se re-
suelven durante 1992, se podrin rea-
lizar exportaciones de productos ela-
borados a Argentina. También se es-
tin explorando otros paises de Amé-
rica del Sur.

R. ¢(Cuales son las perspectivas
reales de nuestras carnes en la
CEE?

P. Cuando ingresamos ¢n la Co-
munidad pensabamos que la vesire-
Ha™ de nuestras exportaciones iba a
ser ¢l ovino, aunque también pensa-
bamos que el vacuno seria un sector
con un gran desarrollo en exporta-
cion. El hecho cierto es que nos he-
mos encontrado con que la “estrella”
de nuestras exportaciones es el vacu-
no; s¢ manticnen unas cifras de ex-
portacion bastante buenas,
nunca pensables en el mo-
mento de la adhesion de
Espana o la CEL.

I'n ovino. que se pensi-
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“Nos estamos encontrando con
establecimientos de hace cinco o seis anos
que tienen problemas de estructuras”.
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ba que nos lo iban a quitar de las
nmanos, no se estd exportando real-
mente en la medida en que se habia
pensado. En porcino partimos del
4o 89, que es cuando pudimos salir
al exterior, y nos ¢ncontramos con
una agresion muy fuerte de otros
mercados, sobre todo el holandés y
¢l belga, con lo cual la trayectoria de
exportacion es muy pequend.

Desde luego hay posibilidades de
incrementar las exportaciones de las
tres especies, pero mientras en vacu-
no las cifras estdn muy cequilibradas,
en ovino y porcino los desequilibrios
cntre importaciones y exportaciones
son muy grandes, por lo que las po-
sibilidades de exportacidon son enor-
mes. De hecho, mejorar estas cifras
es uno de nuestros objetivos.

P. El Mercado Unico va a supo-
ner la homologacion de todos los
mataderos, ;como se va a llevar a
cabo?

R. La situacion a finales de diciem-
bre del 91 es de, mis o menos, un
cinco por ciento de mataderos y salas
de despiece homologadas. Lo previs-
to ¢s que en el ano 93 todo esté ho-
mologado, salvo los mataderos y sa-
las de despiece de pequena capaci-
dad que serin exceptuadas perma-
nentemente. Son considerados mata-
deros o salas de despicce de peque-
na capacidad los que justifiquen que
natan un volumen de 12 UGM a la
semand o un maximo de 600 UGM
por ano. A éstos se les aplican unas
normas mucho mas suaves de las
que se exigen para el resto de las
mataderos; estos establecimientos po-
drin permanecer asi, la Gnica condi-
cion que tiene que cumplir es su drea
de comercializacion.

Fn el caso de que se superen esas
cifras los mataderos y salas de des-
picce tiene que cumplir con la norma
comunitaria a partir del 93. Como es
imposible que en un ano se pase del
cinco por cierto homologado al cien
por cien, excepto los de pequena ca-
pacidad, estd previsto que desde ¢l
uno de enero a4 marzo del 92, todos
los mataderos, salas y almacenes que
no estén ya homologados tengan que
presentar un plan. En ¢l figurardn los
|

problemas del establecimiento, aque-
llos por Jos que en este momento no
estd homologado: la forma de resol-
verlos, y el plazo de resolucion que
se necesita, nunca superior a diciem-
bre del 95.

Asi que en el ano 92 vamos a te-
ner comprendido todo el sector car-
nico entre los homologados, los ex-
ceptuados permanentemente y los
exceptuados de forma temporal, que
son los que deben presentar los pla-
nes. Los homologados seguiran igual,
los exceptuados temporales veran
aprobados sus planes hacia el mes de
septiembre,

Lus empresas que no presenten su
plan o las que los vean rechazados
tendran que cerrar en diciembre de
1992.

Todo ésto con respecto a las car-
nes frescas. La directiva que regule cl
periodo de adaptacion de la industria
carnica esta previsto que sea un cal-
co de ésta, para conseguir que los
planes se solapen y no haya una des-
viacion de unos con otros.

P. (En estos momentos, cuales
son los principales problemas que
tiene los mataderos, salas de des-
piece y almacenes para conseguir
la homologacion?

R. Aunque es muy dificil hablar en
general, los principales problemas se
refieren a las estructuras de los esta-
blecimientos existentes.

Nos estamos cncontrado con esta-
blecimientos de hace cinco o seis
anos que tienen problemas de estruc-
tura que les impiden, por el momen-
to, conseguir la homologacién.

En muchos casos, los estableci-
mientos estin disenados para hacer
las cosas de una forma mas o menos
higiénica, pero hay que tener en
cuenta que la legislacidon comunitaria
es muy estricta en cuanto a las condi-
ciones sanitarias. Establece muy cla-
ramente los circuitos sucio y limpio,
los circuitos de movimiento de car-
nes, en el sentido de que se realicen
siempre de una forma lineal. que no
se produzcan cruces ni retrocesos.

CECARNEX estd asesorando a las
empresus para que consi-
gan la homologacion, y se
esta evitando que se lle-
ven @ la prictica proyectos
que. a la hora de la ver-
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dad, serian dificiles de homologar.

Cada vez con mas frecuencia nos
encontramos con que las empresas
empiezan a diversificar sus activida-
des que, contempladas segin la le-
gislacion comunitaria, son indepen-
dientes. En este punto todo se em-
pieza a complicar, empiezan a faltar
locales, camaras, los circuitos se cru-
zan,... todo porque estas previsiones
no se han hecho desde el principio,
y no porque el proyecto esté mal he-
cho. Hay que pensar que, desde el
momento en que se piensa el pro-
yecto hasta que se lleva a la prictica,
existe una evolucion que el empresa-
rio se propone sobre la marcha.

Otro problema es el del manteni-
miento. Tanto los mataderos como
las salas de despiece tiene un desgas-
te enorme de los materiales de cons-
truccion, si €stos no son buenos o si
no hay un programa de manteni-
miento continuado el esta-
blecimiento se viene aba-
jo. Puede ocurrir que se
haga un csfuerzo inicial y
se consiga la homologa-
cion, pero si luego no se
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manticne ese esfuerzo ¢sta se puede
perder.

La educacion del personal y ¢l
control higiénico de las instalaciones
es otro tema muy importante y, ade-
mas, ditta que cada vez mas las ins-
pecciones comunitarias realizadas en
mataderos y salas les dan un mayor
¢nfasis. La formacion de personal no
es todo 1o maravillosa que debiera,
tendria que ser mejor. Hay empresas
con medios a las que les preocupa

“Faltan los cauces y las vias de
distribucion para que la exportacion

carnica se haga mas agil”.

mucho este tema por lo que realizan
su propia formacion continuada del
personal, asi como un estricto control
higiénico de sus instalaciones y em-
pleados. Naturalmente no todos tie-
nen estos mismos medios.

P. ;Qué va a hacer CECARNEX
para mejorar la imagen de la car-
ne espanola en el exterior?

R. En las exportaciones todavia no
hemos adquirido un techo de cifras
como para que se pueda estar pen-
sando que @ lo mejor no se superan
por la imagen de la carne. Ahora
mismo, si no hemos legado a conse-
guir nuestros objetivos en materia de
exportacion, no ¢s precisamente por
el tema de imagen.

Hay una oferta pequena, porque el
nimero de empresas homologadas es
pequeno, porque el mercado de los
paisces de destino no es conocido al
cien por cien, porque faltan los cau-
ces y las vias de distribu-
CiON para ue esi exporti-
cion se haga mas agil, por
muchas razones, pero des-
de luego laimagen no es
una de ellas.
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