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S&G Flores: un equipo con clara
orientacion al mercado

m S&G Flowers apuesta por una orientacion al mercado no sélo centrada
en la importancia del producto, sino mas alla.

Jordi Ferrer

er@syngenta.com

S&G Flowers percibe las
necesidades actuales y futuras
de sus clientes y se adapta a
ellas. No solo pretende vender
al productor un buen producto,
sino también tiene en cuenta
que las mejoras han de ser tan-
gibles para el resto de la cadena
de negocio, incluido consumi-
dor final. El resultado es obvio,
especialmente en algunas va-
riedades como el pensamiento
Delta®. lider en el mercado.

Por esta razon, S&G
Flowers quiere seguir desarro-
lldindose. como hasta ahora, a
través de la innovacion:

Nuevas variedades
para el mercado

En los dltimos anos,
S&G Flowers ha introducido
gran cantidad de variedades
adaptadas a las necesidades
del mercado, y continta inves-
tigando y desarrollando con
apoyo técnico-comercial.

Conceptos nuevos,
conceptos distintos

Se (rata de desarrollar e
implementar nuevos conceptos
en especies existentes, dando-
Jes valor anadido a través de la
presentacion, etiquetaje, marke-
ting.... "una variedad clasica con
una nueva presentacion”, todo
ello con estrecha colaboracion

entre productores y comercia-
les de planta acabada. utili-
zando la experiencia de S&G
Flowers en cste segmento.

Calidad y oferta

En este sentido. es muy
importante la especializacion.
la dedicacién exclusiva a la
produccion de plantel y semi-
[la. ya que tenemos claro que
éste es un aspecto clave para
el desarrollo de nuestro nego-
cio y de nuestro cliente.

Todos los procesos son
controlados de manera es-
tricta, desde la planta madre,
donde se realiza un control
riguroso, hasta la recoleccion
de la semilla y su tratamiento

posterior, asegurando un gran
vigor de germinacion (Preno-
va®, PreMagic®, SafeCoat")
0. en esqueje. plantel certili-
cado "Naktuinbouw Elite"".
pasando por la bandcja de
produccidn Xtray. que se esta
convirtiendo en el estandar del
mercado y de la que S&G ha
sido lider en utilizacion.

El nuevo centro de dis-
tribucion de plantel de Poor-
tkamp es un ejemplo de como
optimizar un proceso con una
gran cantidad de clientes que
pueden comprar 4.500 produc-
tos diferentes.

S&G  Flowers  quicre
seguir escuchando a sus clien-
tes desde su rol de empresa
provecdora y de manera in-
dependiente. Ello pasa por la
necesidad de estructurar a su
equipo humano con una clara
orientacion al mercado. Esta
es la nueva estructura de S&G
Flores en Iberia:

Area de Customer Servi-
ce: Anna Aguilar y Loli Mar-
tinez como apoyo a clientes y
a todo el equipo de Ventas de
S&G.

Josep M’ Padrosa. Pro-
duct Manager de Anuales y
Esquejes y responsable de la
Zona de Catalunya como De-
legado Técnico Comercial.

Luca Antoniazzi, Pro-
duct Manager de Bianual. Pot
Plants y Vivaz y responsable
de la Zona Andalucia como
Delegado Técnico Comercial.

José Maria Asorey, Res-
ponsable del Norte de Portu-
gal, Galicia y Cornisa Cantd-
brica como Delegado Técnico
Comercial

César Comes, Responsa-
ble de Levante, parte de Murcia
y zona Centro como Delegado
Técnico Comercial.

Manel Barot, Responsa-
ble del Equipo y del negocio
de S&G Flowers como Sales
Manager.

www.sg-flowers.com
www.syngentaseeds.es
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