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S&G Flores: un equipo con clara
orientación al mercado

n S&G Flowers apuesta por una orientación al mercado no sólo centrada
en la importancia del producto, sino más allá.
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S&G Flowers percihe las
necc^idade^ actuales y futurrs
de sus rlientes y se adapta a
ellas. No sÓlo pretende vender
al productor un buen producto,
tino tantbién tiene en cuent^r
que las mejoras han de ser tan-
gihles para el resto de la cadena
dc negocio, incluido consumi-
dor final. EI resultado es ohvio,
esperialmente en algurrrs va-
ricdades como el pensamiento
Deltú", líder en el merrrdo.

Por esta razón, S&G
Flowers quiere seguir dcsarro-
Il^índose, romo hasta ahora, a
tr,rv^s dc la innovación:

Nuevas variedades
para el mercado

En los últimos uños,
S&G Flowers ha introducido
gran cantidad de variedades
adaptadas ^r las necesidades
del mercado, y continúa inves-
tigando y desarrollando con
.rpoyo técnico-comercial.

Conceptos nuevos,
conceptos distintos

Se tr,rta de desarrollar e
implementar nuevos conceptos

en especies existentes, dándo-
les valor añadido a través de la

presentación, etiyuetaje, marke-
tim^.... "una variedad clásica con

una nueva presentación", todo
ello con esU^echa colaboración

^

entre productores y romercia-
les de planta arabada, utili-

zando la experiencia de S&G
Flowers en este se^mcnto.

Calidad y oferta
En este sentidu, es muy

importante la c^pcrialización,
I^r dedicación exclusiva ^ la

producción de plantel y semi-
Il^r, ya que tenemos claro que
éste es un aspecto clave para

el desarrollo de nuestro nego-
rio y de nuestro cliente.

Todo^ los procesos son
controlados de manera es-
tricta, desde la planta madre,
donde se realiza un control

riguroso, hasta la recolerción
dc la semilla y su U^^uamiento

posterior, ase^rurando un ^^ran
vigor dc germinacibn 1 Prcno-
va`"', PreMagir^"^^. Sa^cCoat'° 1
o, en esqueje, plantel rertili-
cado "Naktuinhouw Elite°"'
pasando por la handeja dc
produccián Xh^ay, yuc tic está
ronvirtiendo en el estándur dcl
nterrado y de la yue S&G ha
sido líder en utilización.

EI nuevo centro de dis-
trihución de plantel de Poor-
tkamp cs un ejentplo dc rómo
optimizar un proceso ron una
gran cantidad de clientes yue
puedcn contprar ^.500 produc-
tos diferentes.

S&G Flowers yuierc
seguir escuchando a sus clien-
tes desde ,u rol de cmpre^a
proveedora y de manera in-
dependiente. Ello hasa por la
necesidad de estructurar a su
equipo humano cun una clara
oricntaci^ín al nterc^rdo. F.sta
es la nue^a estructura de S&G
Flores en Iberia:

Área de Custon:er Ser Ĵ^i-
ce: Anna Aguilar y Loli Mar-

tínez como apoyo a clientes y
a todo el cyuipo de Verttas de

S&G.
Josep M° Padrosa, Pro-

duct Manager de Anuales y
Esyuejes y responsable de la
Zona de Catalunya conto De-

legado Técnico Comerci^rl.
Luca A^rtoniaz^i, Pro-

duct Manager dc Bianual. Pot
Plan[s y Vivaz y responsahle

de la Zona Andalucía como
Delegado Técnico Conterrial.

José María Asorey, Res-
ponsable del Norte de Portu-
gal, Galiria y Cornis^r Cant^í-

brica como Delegado T^cniro
Comercial

César Comes, Respon,^r-
ble de Levante, parte de Murcia
y zonu Centro como Dclcgado
Técnico Comercial.

Manel Barot, Responsa-
ble del Equipo y dcl negorio
de S&G Flowers como Sales
Manager.
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