Las trampas de color
son atrayentes

para algunas plagas:
las de color azul

son para el trips

y las de color
amarillo para

la mosca blanca

y el minador.
Actualmente,

se utilizan

para detectar

la presencia

o0 ausencia

Practica
en la lucha integrada.

Entrevista a STEPHEN A. éOX, director de Hortitec.

Por: Isabel Latorre, Manuel Torres

y Aroldo Gamper de Alpujarra Viva.

Stephen A. Cox, «tomatero
de toda la vida» -como €] mis-
mo dice- es un apasionado de
la investigacién y el ensayo
prédctico. El montaje de fincas
experimentales en Inglaterra y
Espaiia, de control biolégico,
o la puesta a punto del sistema
N.F.T. en zonas éridas, el pri-
mer cultivo hidropénico con
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lana de roca en Espafia y ensa-
yos pioneros con insectos de-
predadores para el control de
la arafia roja y WFT en culti-
vos de fresa, son algunas eta-
pas de su carrera como geren-
te y director de empresas des-
de 1974 hasta 1992. Su pasién
por la innovacién, la.transfe-
rencia y adaptacién de tecno-

LUCHA INTEGRADA

de estas plagas
mediante las bandas
engomadas
de las mismas
y para ello se debe
colocar una trampa
cada 100 m.
Si en lugar de cada
100 m se colocan
cada 10 m se puede
decir 1ue influyen
sobre la plaga.
Arriba a la izq., placas
engomadas de distintos
colores (amarillo, azul,
blanco) para distintas

lagas.

ebajo a la dcha.,
trampas amarillas
dispuestas en un
invernadero de plantas
ornamentales, y en la
otra fotografia, también
trampas amarillas para
atraer a pulgones en un
invernadero de
calabacin de la
Estacion Experimental
de las Palmerillas
(Almeria).

4

logfas del Norte al Campo de
Dalias, se compagina con las
dotes de un hombre de nego-
cio. El que personas de su re-
alismo comercial practiquen la
lucha integrada, el cultivo bio-
l6gico y se interesen por la
agricultura ecol6gica no deja
de ser significativo.

A V.- Sr. Cox, diganos
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Segun S. Cox,

«aplicar la lucha integrada

en una zona tan super poblada
de invernaderos como

el Poniente almeriense,

es una dificil tarea.

Todo el mundo habla de ella
pero no esta implanta.

El cultivo hidropdnico

y la lucha integrada tienen

un factor en comtin:

la asistencia técnica

que es necesaria

para hacerlos funcionar.

Pero ;donde se consigue esta
asistencia técnica?

¢de la Administracion?

Hasta la fecha,

la Administracion no ha podido
cumplir con la gente,

ellos saben que no se puede
mantener un técnico para cada
20 hectéreas, que es el maximo
que puede controlar

y no hay perspectivas

de que eso cambie».

;Cudl es su trabajo, en qué
consiste?

St. C.- Es una pregunta muy
amplia; yo soy aprendiz de to-
do y maestro de nada. Ahora,
se puede considerar mi trabajo
como director gerente de Hor-
titec, una labor muy variada
que va desde lo comercial has-
ta la gestién y direccién. Hago
de todo.

A.V. ;Y qué nos podria decir
acerca de la lucha integrada?

St. C.- La lucha integrada...
es un mundo muy amplio. Hay
muchas opiniones de la lucha
integrada. Cada cual tiene la
suya, su propia perspectiva.
Sin embargo, donde hay ma-
yor experiencia es en los pai-
ses del Norte, donde estd la lu-
cha biolégica. La lucha inte-
grada es la siguiente etapa. La
lucha biolégica es un concepto
muy purista, algo casi perfecto
y se halla en una situacién
idénea en invernaderos hermé-
ticos y ahi donde la presion de
plagas es baja -por ejemplo en
el Norte- y esto permite un
cierto lujo y la lucha biolégica
estd dentro de este montaje.
Pero aqui -en el poniente al-
meriense- estamos en una Si-
tuacién mucho mds agresiva,
peligrosa por el impacto de
plagas, donde hay que echar
mano a la lucha integrada. Y
para mi, yo tengo un concepto
de lucha integrada muy am-
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La lucha bioldgica
es un concepto
muy purista,
algo casi perfecto
y se halla en
una situacién idonea
en invernaderos
herméticos
y ahi donde la presion
de plagas es baja.

plio, que va desde un mata-
moscas hasta un insecto, de-
predador o pardsito; todo vale.

A.V.- ;Aplicar la lucha inte-
grada en esta zona tan super
poblada de invernaderos, es
dificil?

St. C.- Si, es muy dificil.

AV.- ;Y sus motivos de
asentarse aqui en el sureste de
Espasia y llevar a cabo toda
esta labor, cudles son?

St. C.- Ah, son razones histo-
ricas més que nada. Yo llegué
aqui en el afio 80, siendo to-
matero de toda la vida. No soy
técnico, pero me he criado en
una finca y siempre me he de-
dicado al cultivo del tomate.

Cuando llegué aqui, fue para
hacer de gerente en una finca
de experimentacién de N.F.T.
-«Nutrient Film Technique»-
que es el cultivo hidropdnico.
Una finca modelo en Espaiia,
en aquel momento, en la cual
se ensayaba un sistema que in-
venté Allen Cooper. Vine
aqui para estar dos afos y al
final ellos volvieron a su tie-
rra y yo me quedé aqui.

A.V. ;Qué experiencias ha
adquirido en el norte de Euro-
pa y cudles aqui, en el sureste
espafiol, tan cercano a Afri-
ca?

St.C.- Hortitec como compa-
fifa fundada en el 83, se dedi-
caba a la transferencia de tec-
nologia del Norte al Sur. Eso
era la idea bésica de la compa-
fifa.

En Inglaterra se respiraba un
ambiente muy tranquilo, todo
muy ordenado, todo funciona-
ba muy bien y la cuestién era
como conseguir el aumento de
la produccién por un 1% fren-
te al afio anterior y con pre-
cios estables... en fin; una si-
tuacién bastante satisfactoria.
Aqui, sin embargo, me di
cuenta que todos mis conoci-
mientos no servian para nada.
Es decir, los conocimientos no
servian pero el método si. La
forma de pensar, la manera de
acercarse a los problemas y
solucionarlos. Una vez supera-
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das las grandes dificultades
culturales y barreras, empeza-
ba a ver las posibilidades que

hay aqui: las de implantar y
aplicar las experiencias adqui-
ridas en el Norte, adaptando
aquellas tecnologias a esta zo-
na. Aqui, las posibilidades de
cultivo son mucho mayores.
Los problemas son distintos,
pero el aumento de la produc-
cién en un 20% es muy facti-
ble, tanto la del cultivo en el
suelo como del cultivo hidro-
p6nico. De hecho ya muestran
un aumento del 25%. En el
Norte no existen estas posibi-
lidades de produccidn, este lu-
jo... Allf ya est4dn tocando te-
cho. {No pueden hacer este
salto cuantitativo! y esto es su
gran poblema. Montando un
invernadero con calefaccion,
se puede aumentar la produc-
cién en un 50%, es factible,
aqui. Allf es mucho mas difi-
cil. Y ésta es una de las razo-
nes por las cuales me quedé
aqui.

A. V.- ;Qué ventajas e in-
convenientes tiene la aplica-
cion de estas técnicas?

St. C.- {Me habla en general,
refiriéndose al cultivo hidro-
poénico y la lucha integrada
vistos globalmente?

A. V.- S
St. C.- Desde el punto de vis-
ta de las inversiones, la lucha
integrada hay que dejarla al
margen. La desventaja del cul-
tivo hidropénico es que se ne-
cesita mucha inversién, una fi-

(8
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nanciacién que, hoy en dia -
por desgracia- no existe. Y
tampoco hay perspectivas que
vaya a existir. Requiere una
determinada mentalidad, un
nivel de preparacién... Hay
cursos que se estan haciendo,
los hijos de los agricultores
van acopldndose, pero todavia
no tienen el poder de decisién;
en las fincas mandan los pa-
dres. O sea, hay problemas de
financiacién pero también
otros de {ndole cultural. En es-
te sentido, el cultivo hidrop6-
nico estd mds al dfa que la lu-
cha integrada porque goza de
mayor implantacién. La lucha
integrada todavia no ha alcan-
zado esta aceptacién. Todo el
mundo habla de ella pero no

En Bruselas hay
proyectos para
coordinar la lucha
integrada y bioldgica
a nivel del Mercado
Comin... Y parece
claro que esta lucha
integrada al final sera
mas bioldgica que
integrada.

LUCHA INTEGRADA

estd implantada. Con las inno-
vaciones tecnoldgicas y con-
cretamente el cultivo hidrop6-
nico, se ve claramente una
rentabilidad que justifica el
riesgo financiero, consiguien-
do mds calidad y mas kilos. La
lucha integrada todavia tiene
que demostrarlo.

El cultivo hidropénico y la
lucha integrada tienen un fac-
tor en comun: la asistencia
técnica que es necesaria para
hacerlos funcionar. Pero
(Dénde se consigue esta asis-
tencia técnica? Por ejemplo: si
en una cooperativa se quiere
hacer lucha integrada, el téc-
nico va a la Administracién.
Pero, hasta la fecha, la Admi-
nistracién no ha podido cum-
plir con la gente. Ellos mis-
mos saben que no se puede
mantener un técnico para cada
20 hectdreas, que es el maéxi-
mo que puede controlar y no
hay perspectivas que eso cam-
bie. El técnico de una coope-
rativa tiene muchisimo traba-
jo, unas responsabilidades y
obligaciones muy amplias y
no puede especializarse. En-
tonces el también pasa.

A. V.- /Nos podrias hablar
de los insectos depredadores
que se utilizan en la lucha in-
tegrada?

St. C.- Como directivo de
Hortitec diré que hay una ga-
ma de productos que estan di-
rigidos a las plagas que se co-
nocen en cultivos intensivos y
protegidos. Bemisia, un nuevo

Division de invernaderas de:
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problema aqui, rompe este
concepto porque no €s un pro-
blema muy extendido en el
norte de Europa. Entonces, re-
sulta que no conocemos un de-
predador especifico para las
mismas. Sin embargo, para
Trialeurodes, si los hay. Ese
es el gran problema que tene-
mos. Para la arafa roja, para
el trips, el pulgén, el minador.
La gama de siempre....

Pero todo est4 dirigido a los
problemas del cultivo intensi-
vo en el norte de Europa. Aho-
ra bien, esto estd cambiando y
no cabe la menor duda. El
mercado de la lucha integrada
tiene un gran porvenir a nivel
mundial. Hay cifras que ya ha-
blan de un 10% de las ventas
de los agroquimicos. Esto estd
condicionando la politica y la
mirada de las casas comercia-
les. Respecto a la bemisia hay
un problema a escala mundial
y me consta que hay un pro-
grama de actuacién en

El mercado
de la lucha integrada
tiene un gran porvenir
a nivel mundial.
Hay cifras que
ya hablan de un 10%
de las ventas
de los agroquimicos.
Esto esta condicionando
la politica y la mirada
de las casas
comerciales.

E.E.U.U. donde van a gastar
un montén de millones de d6-
lares a nivel estatal, para bus-
car un depredador para la be-
misia, porque estd causando
unas pérdidas tremendas.

A. V.- Diganos algo sobre
este insecto.

St. C.- Es una mosca blanca.
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En cultivos intensivos hay dos
tipos de mosca blanca, uno se
llama Trialeurodes vaporario-
rum y el otro Bemisia tabaci.
Este ultimo proviene en prin-
cipio del norte de Africa y
progresivamente va subiendo
la costa mediterrdnea. El pro-
blema de Bemisia no es el da-
fio en si, sino en la capacidad
de transportar hasta 40 virus.
Los primeros efectos los he-
mos sentido aqui en Almeria
esta campana con plantaciones
de tomate arrancadas debido
al viur T.Y.L.C. o virus de la
cuchara. Esta plaga ha compli-
cado muchisimo el panorama
de lucha bioldgica por el mo-
mento, pero se solucionard.

A. V.- En cuanto a los costes
de la lucha integrada: habrd
agricultores que le piden un
presupuesto. ;Cudnto puede
costar la aplicacion de méto-
dos de la lucha integrada por
hectdrea?

St. C.- S€ que el Servicio de
Proteccién de Vegetales de La
Mojonera s{ ha realizado ensa-
yos en varias fincas piloto pa-
ra estudiar la lucha biolégica e
integrada... En cambio yo no
puedo contestar su pregunta
tal como me la ha planteado
porque depende de muchos
factores. Creo que estamos
cerca del momento correcto
para iniciar este camino.

A. V.- ;Cudl seria el lugar
correcto?

St. C.- Puede ser Almeria.

A. V.- Pero, por ejemplo, yo
tengo un invernadero y quiero
hacer lucha integrada ;Ten-
dria que ser un lugar aislado
o podria hacerse también ha-
lldndose éste rodeado de otros
invernaderos?

St. C.- Si para empezar va-
mos poniendo pegas, exigien-
do un lugar aislado: jAsi no
vamos a ningin lado! Todos
sabemos lo que hay aqui, en
Almeria y Murcia, y hemos de
trabajar con ello. Pero si em-
pezamos a decir, aqu{ si y aquf
no, no hacemos nada. hay que
ser realista y preguntarnos
;qué hay que hacer para que
esto funcione? Lo mds impor-
tante es el momento correcto.

HORTICULTURA 85-FEBRERQO'93
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Y, claro, si no hay demanda,
no hay negocio y nosostros so-
mos una casa comercial. La
lucha integrada es un negocio
en el cual tiene que haber ven-
tajas para el agricultor y bene-
ficios para la casa comercial.
Hasta ahora se ha hablado de
la lucha integrada como de
una especie de castillo de las
ciencias; se hacen conferen-
cias, se escribe mucho -todo
muy en plan tedrico- pero na-
die baja al campo y dice ;Va-
mos a hacer un negocio de es-
to! La lucha integrada se ve
como un espejismo, pero, en
realidad es lo que tu quieras
hacer de ella, con una serie de
conocimientos y factores a te-
ner en cuenta. Si no, més vale
olvidarse de ella...

Hay servicios de plagas, pro-
teccién de vegetales en otras
zonas o comunidades, donde
regalan insectos y el agricul-
tor los acepta, pero no hay la
disciplina ni compensacién

Hay servicios
de plagas, proteccion
de vegetales en algunas
comunidades, donde
regalan insectos y el
agricultor los acepta,
pero no hay
la disciplina
ni compensacion
necesarias, todo va
sobre la marcha,
muy improvisado.

necesarias, todo va sobre la
marcha, muy improvisado. Pa-
ra mi la lucha integrada tiene
unos componentes que atin no
conocemos bien. Hay que es-
tudiarlos y analizar cada pro-
blema para poder solucionar-
lo, para llegar a una lucha in-
tegrada eficaz y a un precio

razonable.

Por eso todavia no se puede
hablar de implantacién de la
lucha integrada en Espaia, ya
que estas cosas van paso a pa-
so. Hay que dar un primer pa-
so y cuando el agricultor ya
estd pensando en ello, cuando
¢l mismo ya se ha orientado,
se da el siguiente.

En este sentido hay un buen
ejemplo: ahora, en Almeria y
Murcia se estd introduciendo
el abejorro y esto ya es la lu-
cha biolégica. Esta dando re-
sultados en el tomate y posi-
blemente también en la bereje-
na y el pimiento. El abejorro
cumple un papel; en principio
es rentable para el agricultor
porque consigue mejorar el
cuaje y reduce gastos de mano
de obra. Pero todo esto requie-
re una disciplina por parte del
agricultor, un rigor en la apli-
caci6én de los productos varios
que emplea. Los abejorros hay
que conocerlos, saber cuando
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Lutrasil Thermoselect:
Elimina las temperaturas extremas!

El nuevo Lutrasil
Thermoselect

optimiza las siguientes
caracteristicas :

e uniformidad de temperaturas

@ circulacién de aire

@ buena permeabilidad al agua

e alta transmisién de la luz

o fuerte costura de alta
seguridad

® larga duracién

Lutrasil

Thermoselect

Pida nuestro nuevo Lutrasil a:

Texinter S.A.

Via Augusta 125, 08006 Barcelona
Tel. 209 00 11, Telex 54026 txin - €,
Fax 2023830




INFORME EXTRA

En lucha
bioldgica,

no todo acaba
en la suelta

de enemigos
naturales

para luchar
contra las plagas.
Existen otros
mecanismos
como pueden ser
las barreras
fisicas: caso del
hermetismo

de los
invernaderos

y la utilizacion
de mantas
térmicas.

En la fotografia
superior,
invernadero con

manta térmica que

ademas del microclima
cubierta de | gue provoca en favor
del crecimiento del cultivo,

pollfat;Ler:?ez también es una barrera
a base de placas fisica que no deja pasar .
de poliéster a los insectos y en cambio permite
que puede el m_tercambnp .
garantizar de aire, considerandose una

un buen cierre
del invernadero,
y en la otra
fotografia,

de plastico.
se puede sacarles, cual es su
ciclo. jHay qué ajustarse a sus
reglas si no, los insectos se
mueren y es un fracaso!
Entonces pasamos de los tra-
tamientos preventivos a los
tratamientos selectivos. Esto
es un paso muy importante: si
pasamos a poner trampas de
color, para crear una densidad
considerable, de unos diez me-
tros de distancia de una a la
otra -se comercializan diferen-
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medida mas para la lucha
integrada y ademas
es una alternativa al tunelillo

tes sistemas de efecto similar-
entonces ya podemos reducir
los tratamientos durante el
cultivo. Si estudiamos esto,
podemos reducir el tratamien-
to con pesticidas hasta tal pun-
to en que es posibler decir:
iVamos a hacer lucha bioldgi-
ca! Soltaremos los insectos y
comenzaremnos a dar pasos.
No hay que hacerlo todo de
golpe, porque al agricultor le
gusta ir asimilando las nuevas

z_

El Ayuntamiento
de El Ejido acaba de
sacar una Normativa,

segun la cual un

agricultor vecino puede
ser multado si no esta
manteniendo sus
cultivos en
determinadas
condiciones. De aqui a
cinco aios habra una
evolucion a nivel de la
responsabilidad civil y
a base de multas.

técnicas poco a poco y hace
bien.

La densidad de invernaderos
que tenemos en Almeria, es un
problema y una cuestién de
responsabilidad de todo el
mundo, del agricultor pero
también de los ayuntamientos.
Ahora, el Ayuntamiento de El
Ejido acaba de sacar una Nor-
mativa, segin la cual un agri-
cultor vecino puede ser multa-
do si no estd manteniendo sus
cultivos (y el invernadero) en
determinadas condiciones. Y
yo creo que, de aqui a cinco
afios va haber una evolucién a
nivel de la responsabilidad ci-
vil y a base de multas -porque
aqui no se hace nada si no es a
base multas- con lo cual se re-
duciré una serie de problemas.
Y sin duda, el agriculltor pue-
de tomar una serie de medidas
que son de sentido comun. En
Almeria y Murcia hay muchos
invernaderos que no tienen
malla puesta en la banda, aun-
que haya mallas méds o menos
espesas en el mercado: si pu-
sieran una de éstas, ya serfa
algo. Una barrera contra posi-
bles contaminaciones varias.

A. V.- Entonces, ;Cree usted
que la lucha integrada es un
primer paso hacia la agricul-
tura bioldgica y ésta finalmen-
te a la agricultura ecolégica?

St. C.- Probablemente si. Yo
estoy muy interesado en el
cultivo ecolégico y sigo los
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pasos de su evolucién en In-
glaterra y Alemania. Actual-
mente, en Inglaterra, las com-
pras de productos biolégicos
suponen un 4%.

La lucha integrada es l6gica
y factible, pero un sector ma-
yoritario de agricultores no se
plantea el paso a la lucha bio-
légica con insectos no ve la
necesidad. Por ahora, el impe-
rativo es el de disminuir resi-
duos en los productos para
que éstos encajen en las Nor-
mativas vigentes para este afio
y el préximo. Por tanto, nues-
tro objetivo puede ser la apli-
caci6n de técnicas de lucha in-
tegrada o biol6gica en un pe-
queilo sector especializado.

A. V.- ;Cree usted que las
tierras del Poniente almerien-
se o Alpujarra Baja podrdn
seguir aguantando la alta pre-
sion de residuos quimicos de
sintesis...?

St. C.- Pienso que el agricul-
tor de mafiana va a tener que
medir con mayor cautela sus
gastos y los medios que em-
plea para criar sus productos.
Hay que ser optimista, pero
existen factores preocupantes
de los que nadie habla: jLos
nitratos en el agua son un
gran problema! Lo considero
bastante mas grave, los nitra-
tos en los acuiferos, que la
presién sobre el entorno.

A. V.- ;Nos podria hablar de
las distintas trampas de color

HORTICULTURA 85-FEBRERO'93

LUCHA INTEGRADA

y para qué se aplica cada
una?

St. C.- Las hay de color azul
que son para el trips y las de
color amarillo para la mosca
blanca y el minador...

Ahora mismo se usan para
ver si hay presencia o no de
estas plagas. Cuando se pone
una placa cada diez metros en
vez de cada cien, se puede de-
cir que influye sobre la plaga.

Hablemos ahora de la manta
térmica: es una especie de fi-
bra de polietileno, una manta
muy ligera de unos 10 6 15 gr
por metro, que se pone sobre
el cultivo. El aire puede entrar
y pasar por ella. Si es de bue-
na calidad se crea una barrera
fisica que no deja pasar a los
insectos. En Alemania se ex-
periment6é con ella en 1988 -
con éxito- y se puede conside-
rar como una medida mdas para
la lucha integrada, es una al-
ternativa al tunelillo de plésti-
co. Y hablando con los cliehn-
tes vamos comprobando el
éxito. jYa tenemos un ejemplo
de lucha integrada!

En Italia se estd utilizando
unas bolsas de pldstico que
permite la entrada y salida de
oxigeno y CO2. Por ejemplo,
se pone sobre un ramillete de
tomate y cualquier producto
que td heches (insecticidas,
pesticidas...) no traspasa el
plastico. Hay que crear una
gama amplia de productos pa-

En la fotografia

larva de Thrips

y uno de sus enemigos
naturales, el acaro
fitoseido Amblyseius spp.
Segun nos explicé S. Cox,
el mayor problema

para la comercializacion
de enemigos naturales

es que todo viene

del extranjero,

y muchas veces

los problemas

de plagas en el norte

de Europa y Espana

no coinciden ni la presion
de plagas en la misma,
por lo que los programas
de control biolégico
importados de otros paises
aqui no funcionan

en numerosas ocasiones.

ra la lucha integrada, porque -
como antes decia- se habla y
se escribe mucho sobre la lu-
cha integrada pero no se ha
hecho lo suficiente ni, lo de-
bido.

Hay muchos productos no-
agroquimicos que van a salir
al mercado, por ejemplo, un
producto inglés hecho a base
de fécula de patata: este pro-
ducto penetra en el insecto
aparentemente causando su as-
fixia.

En Holanda los productos
que llevan el logotipo de una
mariposa han sido tratados
con el minimo de productos fi-
tosanitarios. El gobierno ho-
landés fomenta este tipo de
agricultura y pone técnicos a
su alcance para un mejor con-
trol, ya que va habiendo un
mercado que confia cada vez
mds en estos productos. Estos
estdn empezando a competir
directamente con los nuestros.
Los holandeses llevan afios
haciendo lucha biol6gica y les
es fécil, creando as{ una obra
de marketing que le d4 un va-
lor afiadido a su producto.

A.V.- Para el agricultor los
gastos de lucha integrada tie-
nen que coincidir con los que
normalmente tiene con los
productos fitosanitarios. ;Co-
mo le haria ver a un agricul-
tor que la lucha integrada es
el futuro?

St. C.- Repito que los gastos

75



INFORME EXTRA

no deben superar los de cos-
tumbre y que las medidas que
van a tomar se adaptan a su
invernadero.

Que siempre tenga el apoyo
de un técnico y piense en el
valor afiadido de la venta.

A. V.- ;Conoce la Alpujarra
Alta, la zona de Berja hacia
arriba?

St. C.- Si.

A. V.- ;Qué futuro le ve a la
Alpujarra Alta, en compara-
cion con la Alpujarra Baja?
(;Se podria aplicar alli la lu-
cha integrada?

St. C.- La presiéon de plagas
no es igual que aqui. En el
campo de Dalias es impresio-
nante, tienen la mayor concen-
tracién de pléstico del mundo
y por tanto mayores proble-
mas. En la sierra hay campos
mdés aislados, la presién de
plagas es menor, por la tempe-
ratura en invierno. En los cul-
tivos que realizan, la lucha in-
tegrada es factible, es sencilla,

La lucha integrada
es logica y factible,
pero un sector
mayoritario
de agricultores no
se plantea el paso
a la lucha
con productos
naturales
porque no ve
la necesidad.

/ /
rentable.

A. V.- El agricultor piensa
que todo lo que cultiva se vie-
ne abajo ya sean uvas, manza-
nas, almendras, etc.

St. C.- Y yo le pregunto, (Y
quién tiene la culpa? )

A. V.- ;Usted como britdni-
co qué opinion tiene acerca de
la falta de alternativas a los
cultivos tradicionales de la
Alpujarra y la mala comercia-
lizacion de estos productos?

St. C.- El hecho de ser agri-
cultor ha sido aqui como un
derecho adquirido, entendien-
do que el que no vale para
otra cosa, sirve para la tierra.
Esta situacién también existia
en el norte de Europa, sin em-
bargo, con la revolucién in-
dustrial ha ido desaparecien-
do. Hoy en dia, ser agricultor
es como ser albaiiil, ser pana-
dero...; es un negocio. Se ha
terminado la época en que la
administracion mimaba al sec-
tor agricola con continuas
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LA HORTICULTURA Y LA
FLORICULTURA
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Y/

ayudas...

Espaiia tiene un 15% de po-
blacién activa dedicada a la
agricultura, pero, como euro-
peos, tenemosque sacrificar un
8% para quedarnos con un 7%
que es la media comunitaria,
esta es su meta.

Para conseguir este objertivo
van a dejar de suministrar
ayudas y subvenciones y esto
es lo que hay: ;Sdlvese quién
pueda! Esto es una reconver-
sién a lo salvaje. La agricultu-
ra es un negocio y el agricul-
tor dice:

«Esto tiene que ser rentable
y quién tiene que hacerlo, soy
yo».

Vuelvo a decir que esto es
una reconversién salvaje y
aunque terminemos con menos
hectdreas de las que hay, pero
con mejores resultados, habrd
que hacerlo.

El agricultor ya no tiene una
malla de seguridad como an-
tes. Si en Dalias tienen que

La lucha integrada es
un negocio en el cual
tiene que haber
ventajas para el
agricultor y beneficios
para la casa comercial.
Hasta ahora se ha
hablado de la lucha
integrada como de una
especie de castillo de
las ciencias; se hacen
conferencias, se escribe
mucho, pero nadie baja
al campo y dice:
iVamos a hacer un
negocio de esto!

arrancar el parral, por ejem-
plo, y desde la Comunidad Eu-
ropea se fomenta la repobla-
cién forestal, habrd que hacer-
lo.

El cultivo bioldgico puede
ser una alternativa, jeso si!,
siempre que sea un negocio.

En estos préximos cuatro
afios ésta va a ser la ténica:

Cuando va un agricultor para
comprar sus productos, tendrd
que pagar en un plazo menor
que noventa dias. Si no puede
tendrd que ir al banco para fi-
nanciarse.

Esto es un gran problema y
habrd mucha gente que en un
futuro préximo caera.

Nosotros trabajamos también
cultivos extensivos y es evi-
dente de la profundidad de la
crisis y las lecciones a apren-
der para evitar sus consecuen-
cias drdsticas aqui en los culti-
vOs intensivos.
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