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CONECTESE a INTERNET
por sélo 83;:. al dia

i

§
Por menos de lo que cuesta un café tendra
el mundo y todos los Agronegocios en su ordenador
HORTICOM: Acceso a Internet e Infovia sin limite de horas de conexion
por solo 2.500 pesetas al mes 6 26.000 al afo. Sin més gastos”
Proveedores de Internet hay muchos, pero s6lo uno esta especializado en Agronegocios
iRECUERDE! con Horticom e Infovia sélo debera abonar 139 pesetas/hora de tarifa telefonica.
e-mail: horticom@edino.es Boe) st - ‘
WEB - http://www.ediho.es/horticom -
WEB - http://ediho.inf #/InfoVia

(1) Alta de conexion 8.200 pesetas y cuota mensual de 2.500 pesetas. Condiciones especiales para Instituciones, Suscriptores Plus y Anunciantes de Ediciones de Horticultura, S.L.

Para mas informacion llamar al tel.: 902 10 36 46 ¢ por Fax: +34-(9)77-75 30 56 )
_a



L%ITERMAS ofrece una amplia
gama de productos destinados al
sector de la Agricultura.

Con estas estructuras de malla,
disenadas especialmente

para cada tipo de aplicacién,
rentabilizamos las producciones
de nuestros clientes

y contribuimos a proteger

el entorno cuidando el medio
ambiente.
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C/. Goya, 33 - 08440 CARDEDEU (Barcelona)
Tel.: +34-(9)3-842 57 00 - Fax: +34-(9)3-842 57 01
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ULMA Agricola: »
Invernad%ros AQUI dentro

de Norma Europea SIempre hay

iseflados para satisfacer

cualquier necesidad de

instalaciéon bajo cubierta
en los sectores de
Agricultura y Ganaderia,
los invernaderos de ULMA
Agricola combinan las
innovaciones de su
departamento de ingenieria,
con las tecnologias y
materiales mas avanzados
de la actualidad en Europa.

Sus dos Sistemas de
cubricion, TUNEL y
MULTICAPILLA, v la
versatilidad de su proceso
de fabricacién, permiten a
ULMA Agricola realizar
proyectos e instalaciones
personalizadas, adaptando
su producto para crear el
microclima mas adecuado a
cada tipo de explotacién.

MULTICAPILLA

ULMA

Empresa  [REmou B T g rE ' ULMA Cy E, S.Coop.
g = g " - Ps. Otadui, 3 - Apdo. 13
' e e & P 20560 ONATI (Gipuzkoa)
= ' : Tel.: (943) 78 00 51
Fax: (943) 78 17 10
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PRIMERAS LINEAS

Comercializacion
y calidad

Los consumidores tienen una preocupacién, no solamente por los aspectos
fisicos del producto, sino también por la presentacién, los servicios y la
imagen.Esto se traduce en la demoncﬁ: que hacen de estos productos, las ca-
denas de distribucién agroalimentarias y las tiendas especialFi)zcdas, que espe-
cifican cuéles son los parametros que exigen a los productores y empresas
manipuladoras suministradoras, de acuverdo con lo dicho en primer lugar.

Al comprar estos productos (sobre todo las hortalizas especiales), el con-
sumidor opera por impulso de compra. Sabe que este producto alimenticio es
sano, atractivo, gustoso y posee vitaminas y minerales buenos para su salud.
(Hay un refrén que dice «la verdura lo cura todo).

Si el producto no es alimenticio (flores) sabe al verlo, que es bonito, dis-
tinguido y que realzard el cuarto donde lo ponga con su sola presencia. (Hay
un refrén que dice «las flores y la ocasién, son de poca duracién»; por eso
hay que aprovecharse de ellas). Este impulso lo da primeramente la frescura
derproducto, el color y la forma y también, lo que llamamos «imagen». Alre-
dedor del producto fisico, debe haber un mayor cuidado y atencién, ya que es
el principal argumento de venta de un producto con calidad

El consumidor tiene que estar sensibilizado para que demande productos
normalizados, que faciliten un mayor grado de eleccién en el momento de
efectuar su compra. Para él, saber qué es la calidad, no es facil, pues al aura
de publicidad que rodea a los productos es a veces una malla que camufla la
calidad de los mismos.

Las normas existentes de calidad UE, son 21 las que afectan a hortalizas
y unas cuantas para flores cortadas, bulbos y follajes que entran a formar par-
te en las composiciones florales.

La normalizacién, y, por tanto, la calidad, afecta bésicamente a cuatro
factores: manipulacién o preparacién del producto, temperatura adecuada,
humedad conveniente y coordinacién de tocﬁ:s las personas y medios.

Como es logico, estos factores nunca mejoraran la calidad del producto
original, pero la mantendran y crearén «imagen». Pero no nos olvidemos que
el envase y embalaje sirven, ademas de proteccidn y exposicion, para impri-
mir marca e informaciones adecuadas, que en su conjunto contribuyen a for-
mar la imagen.

La imagen, por tanto, se capitaliza en la marca, el origen y con aspectos
relacionados no sélo con la produccién y preparacién, sino también con la
distribucién. La distribucién se
basa en dos importantes pilares
para aumentar su productividad
como son: la logistica (servicio
que se presta) y la informdatica
(que facilitaré la transmisién ins-
tantanea y el proceso de datos
inherente). Tocﬁ> ello, sabiendo
que el mercado europeo es un
mercado de productos de alto
valor a ofiadido, en paises con

e HUGO
un alto desarrollo econémico, en GIAMBANCO
DE ENA

los que el factor predominante en
muchos de ellos, no es el precio,
sino que son los factores que he-
mos apuntado al principio.

Ingeniero Técnico
SOIVRE
Pamplona-Noain
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CELLOFLEX 4S 800 GALGAS B
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o Tricape
o 365 meses
e Luminosidad: 0

CELLOFLEX 4C+ 800 GALGAS

o Tricapa - amarillo
e 36 meses
o Luminosidad: 85<<

POLYANEX 4TT 800 GALGAS

Tricapca

Anftigofeo

36 Mmeses
Luominosidad: 90°4

HORTYLANE 2C 720 GALGAS

o Tricapa - amarillo
e No réermico
o 24 meses

Tel.: 972-67-19-90
Fax: 972-67-00-47

’I. Rivicra Blumen Hispania, s.l,

p Tel. 968 402 226 - Fax: 968 402 229

Tel.: 950 568 897 - Fax: 950 568769

\ ~ NEOQUIMICA

Tel.: 63-850-42-02 - Fox: 63-850-42-10

* PROTECCION PARA DOSIS INFERIORES A
500 PPM DE AZUFRE Y 80 PPM DE CLORO




Los agricultores italianos
decidieron claramente
que prefieren la cinta de riego

por goteo ‘[JLIEEN GIL

d

1902
El170% del riego por goteo en Italia utilizaban cinta os

de riego Netafim, T-Tape, Ro-Drip, Chapin, ...

1993 Hace

La cinta de riego por goteo *QUEEN GIL entra
por primera vez en el mercado italiano.

0 d 0 d )
0 0 0 0 g

DISTRIBUIDORES en ESPANA:

Codes Gahisa Alternativas Biolégicas, S.L.
TARRAGONA La Palma - Cartagena - MURCIA
ax: (977) 773493 Tel.: (968) 55 44 37 - Fax: (968) 55 40 44

‘OUEEN GIL INTERNATIONAL®

Para mas informacién enviar fax a: Tel M Benito - BADAJOZ
Oficina en Israel: (++972)-2-641 03 13 Tel.: (924) 80 20 61 - Fax: (924) 81 00 78 Coprisur, S.L.
Oficina en Suiza: (++41)-1-261-30 80

Pugol - VALENCIA Puebla del Rio - SEVILLA
Director comercial y ventas Sr. Dotan Gilead Tel.: (96) 146 53 75 - Fax: (96) 146 53 18  Tel.: (95) 577 23 58 - Fax: (95) 577 19 94




AGRIiCOLA

ammmms Mar menor s.l.

LOS ALCAZARES, CARTAGENA, MURCIA

"ace mds de 10 arios que uso riego
por goteo en mis cultivos de lechuga. Probé
a la largo de los anos distintos equipos de
riego por goteo. Hace 2 arios finalmente
encontré una cinta de goteo que funciona
sin problemas, que me da mayor calidad
y mejor rendimiento. Por fin una
cinta de riego por goteo que no
se obtura, trabaja a presiones
tanto altas como bajas,

fuerte y resistente y con

una uniformidad
de riego del 100%.

Estoy muy satisfecho
de esta cinta de riego |
y de su precio, que

es muy atractivo.

He utilizado
millones de metros
de cinta de riego
m yor ‘OUEEN GIL
y la recomiendo como
la mejor del mercado.

P‘ncﬂénEﬁ G’ L " Juan Manuel Navarro

Jefe de Produccién
Tel.: (968) 57 40 25
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Xavier Martinez (Bidlogo)

Francesc Bastardes (Ing. Agronomo)

Juan Ignacio Ariza (Ing. Agronomo)

Jesus de Vicente (Ing. Téc. Agricola)

Marcel Aragonées

Ménica Fernandez

Rebeca Tomas

Anna Vilarnau (Ing. Téc. Agricola)
Marga Mallol

Naria Torres (Ing. Informatico)

Eva Domingo; Fernando Cuenca
Rafael Royes; Ana Beatriz Blanco

Mar Villa

Montserrat Ardévol; Cristina Cedd;
Carme Sarobé; Antonio Preixens

SPE.3, S.L.
Miguel Angel Pollino

CONTACTGRAF, S.A.
LITOCLUB, S.A.

Papel Creaprint de Torraspapel, S.A.
Cubierta Plastificada con material
ecologico (no toxico)

LLAPIS & PENCIL, S.L.
Juan Bautista Cobos

INDE. Carrer Nou, 15 - Puerta 1
46220 PICASSENT (Valencia)
Tel.: +34-(9)6-123 04 81

Fax: +34-(9)6-123 46 54
e-mail: inde@ediho.es

Pasea Misericordia, 16 1°

Apdo. 48 - 43205 REUS (Tarragona)
Tel.: +34-(9)77-75 04 02

Fax: +34-(9)77-75 30 56

e-mail: horticom@ediho.es

WEB - http://www.ediho.es

Nuestra revista no se responsabiliza de los
contenidos de anuncios y colaboraciones. La
reproduccion lotal o parcial de los articulos e
informaciones esta prohibida, salvo con la
autorizacion expresa del propietario del
Copyright. D.L.T.348-1982 - ISSN:1132-2950

SUMARIO

Nuestra portada muestra un fotomontaje de los nuevos envases eu-
ropeos utilizados por los agricuitores de las alh6ndigas de Almeria,
pertenecientes a la Agrupacién de Alhéndigas de El Ejido, A.L.E.
Estas nuevas cajas de campo tienen las medidas normalizadas de
todos los envases europeos.

Apostar por la normalizacion tanto del envase como del producto
contribuye a la mejora de la logistica y el transporte y eso es algo
que, sin duda, saben muy bien los mejores agricultores y operado-
res del sector de las frutas y hortalizas.

TECNICA DEL
PULMON EN ROSAL
La dindmica evolucién
del cultivo del rosal en
invernadero requiere la
constante aparicién de
nuevas técnicas
capaces de mejorar la
calidad del producto.
La técnica del pulmédn,
consistente en el
doblado de tallos y el
mantenimiento de una
masa foliar activa, se
presenta como una
buena alternativa a las
técnicas de cultivo
tradicional.
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POSRECOLECCION

Entre la produccioén, distribucién
y consumo

Tratamientos fisicos de cuarentena
en frutos tropicales y subtropicales

Abonado poscosecha de arboles
frutales
BRUNO MARANGONI

Factores de calidad en flor cortada
J.C.M. BUSCHMAN

Posrecoleccién y comercializacioén
de hortalizas
HUGO GIAMBANQO DE E!\_JA_

El mercado busca calidad
'ALICHA NAMESNY—

MAQUINARIA
AGRICOLA

Con la entrada en
la UE todos los
sectores agricolas
sufrieron profun-

nes. Una de las
repercusiones
recayé en la
renovacioén de la
maaquinaria y la
constante
competitividad del
mercado tanto
nacional como
internacional.

La Revista Horticultura es una publicacién plural y acoge en sus péginas las co-
laboraciones de autores referidos a temas de tecnologfa horticola de los culti-
vos intensivos relacionados con las frutas, hortalizas, flores y plantas ornamen-
tales y los de opinén referentes a la profesiéon. En todos los casos de los textos
recibidos, la redaccién se reserva el derecho de extraer, resumir, complementar
y/o separar parte de la informacién para la elaboracién de los articulos.

das transformacio-

e A (R oLk |
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QLS ABRI’ ALBUS IN ALBIS

Cubiertas desplegables QLS, uno de nuestros 70 productos,
ofrecen un crecimiento 6ptimo para todos los tipos de cultivo en casi
todas las condiciones atmosféricas, durante todo el aiio.

La cubierta da:

e Una calidad éptima del cultivo

e Una cantidad méxima de cosecha

e Gracias a un consumo minimo de
insecticidas, un ahorra en gastos

e Optimas condiciones laborales

e Un consumo menor de agua

@ Un consumo menor de energia

e Gracias a condiciones 6ptimas de
crecimiento, una pérdida minima del cultivo

e Una cosecha en cualquier etapa del afio

i CUBIERTA QLS PARA SU BENIFICIO!

LUDVIG SVENSSON

Delegacién Ludvig Svensson en Espafiia
Ctra. Los Alcazares, km. 2

30700 TORRE PACHECO (Murcia)
Telf.: 34 (9)68 58 57 76 / 58 55 52
Fax: 34 (9)68 58 57 70
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Solo usando los componentes precisos,

conseguird su sistema funcione a la perfeccion

El sistema de fertilizacion integral de Scotts para el cultivo de
arboles y plantas. Productos, Servicio y Asesoramiento

Usted es un profesional y como tal quiere conseguir un resul-
tado 6ptimo. Por eso, al elaborar su programa de fertilizacién elige
solamente productos de alta calidad y compatibles entre si. Ademds
necesita que le aconsejen profesionalmente, cuando asi lo requiera.

Usted apuesta por el sistema integral de Scotts: Fertilizantes de

Usando el Sistema Scotts conseguird un rendimiento mdximo:
unas plantas de alta calidad y perfecto estado de conservacién y el
uso de un fertilizante que no dana el medio ambiente. El Sistema
Scotts. Su sistema del futuro.

Lldmenos, escribanos o mandenos un fax. Estamos a su disposicién.

Liberacion Controlada, Fertilizantes Solubles, Scott O.M. Espafia S.A., Av. Pres. Companys,
Fertilizantes de Liberacién Lenta. Ademds de un @ 14, 43005 Tarragona, Tel. (977) 211 811,

servicio excelente y un asesoramiento profesional. The Scotts Difference® Fax: (977) 211 477.

Scolls Company s lider en incestigacion. fabricacion. y madiketing en sus Qamas frrofesional v aimater: Dispone de las mas completas ineads

de prodiuctos paira el cesped. jadineria. horticaltiva ornaiental v hortofeudicnltua, complementadas con un asesoraniienfo (ecnico

especifico. Desde fas fabiricas de DNV y Do, Scotts distivibuyve sus productos o inas de 30 paises en todo el ando.

Osmocote™ Plus, Osmocote®, Osmoform® e Micromax® son marcas registradas por The Scotis Company. Scotts-Sierra Horticultural Products Company and Subsidiaries. © Copyrights Scotts Europe BV



Un mejor Invernadero,

un mejor Cultivo 2~

ININSA tiene los sistemas de

. INVERNADEROS
invernaderos que mejor se EINGENIERIA, SA
adaptan a las exigencias Apartado Correes, 145
P . . 2. 12530 - BURRIANA
agronomicas y climaticas (Castell6n) Spain

. Tel.: +34-(9)64- 51 46 51
de sus cultivos Fax.: +34-(9)64-51 50 68
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1Y mas seguro!

Tanto el Tricapa como nuestros plasticos
térmicos y de larga duracion, tienen la
garantia certificada con poéliza de seguros.

Poligono Industrial «<La Redonda» - C.N. 340, Km. 86
04710 SANTA MARIA DEL AGUILA - EL EJIDO (Almeria) i
Tels.: (850) 58 10 50/ 58 10 54 .

Fax: (950) 58 13 27 - Telex: 78946 PIGA-E i
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SEPARADORAS POR DIFERENCIA DE PESO
SEPARATION BY DIFFERENCE IN WEIGHT :
SEPARATION POUR DIFFERENCE DU POIDS SPECIFIQUE

MESAS DENSIMETRICAS
GRAVITY SEPARATORS
TABLES DENSIMETRIQUES

E il

—
’/ _.-"

Separamos...
lo grande de lo pequerio, V

lo bueno de lo malo, PETKUS .
lo ligero de lo pesado. ESPANA, S.L. "\\
CEREALES, LEGUMINOSAS, OLEAGINOSAS, Avda. de Cuba, n? 4 - Tfno. Intern. 34 + 79-72 84 40

FORRAJERAS, HORTICOLAS, AROMATICAS, Tfno. (979) 72 84 40 - Fax (979) 72 84 39
MEDICINALES, FRUTOS SECOS, FORESTALES... 34003 - PALENCIA (ESPANA)




ROSALES

Técnica del pulmon
en rosal

Nueva técnica de produccion en el cultivo protegido de rosales
(I PARTE)

MERCEDES DOMINGUEZ

Ing. Técnico agricola - Universal Plantas, S.A.

La dindmica evolucién del cultivo
del rosal en invernadero demanda el
desarrollo y adaptacién de nuevas téc-
nicas que permitan una mayor compe-
titividad del producto a base de incre-
mentar su calidad.

La técnica de cultivo en pulmén
es un nuevo sistema de cultivo de ori-
gen japonés desarrollado en Holanda.
Universal Plantas, S.A. lo ha ensayado
durante 4 afios a escala comercial y el
éxito demostrado con la aplicacién de
esta técnica, especialmente en varieda-
des como Grand Gala, ha inducido a su
divulgacién.

Este cambio radical en las técni-
cas de cultivo tradicional por un siste-
ma de cultivo bajo en pulmén tiene su
base principal en la altura de cultivo.
En el cultivo tradicional la formacién
del rosal se basaba en formar mediante
una serie de complejas y costosas téc-
nicas (pinzamientos, the-shooting, for-
macién a base de flor pasada...), una
estructura de tallos inicial alta, con el
objetivo de acumular reservas en la
planta.

Con la técnica del pulmén se ma-
neja un cultivo medio-bajo que aumen-
ta significativamente la calidad de las
rosas cortadas.

La técnica puede ser aplicada tan-
to en cultivo hidropénico como en sue-
lo; la aplicacién del sistema en ambos
casos se describird en numeros poste-
riores de esta revista.

Los cultivadores que manejen un
sistema tradicional alto y decidan cam-
biar al sistema en pulmén pueden rea-

En la fotografia de la derecha, doblado de
tallos finos y ciegos sobre pulmén formado.
En este proceso es importante no cortar los

tallos, ya que la regeneracion de hojas
Jjovenes incrementa la produccién y la
calidad de los tallos.

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE'97 15



ROSALES

lizar una transformacién del cultivo,
siguiendo una serie de pasos que se
detallardn en préximos nimeros.

Es necesario sefialar que para ob-
tener el mdximo rendimiento la planta
no debe dejar de vegetar, es decir, de-
be ser utilizada en invernaderos con
calefaccién.

Técnica de cultivo en pulmén

El cultivo en pulmén consiste ba-
sicamente en la formacién de una es-
tructura media-baja mediante el do-
blado de tallos y el mantenimiento de
una masa foliar activa durante todo el
proceso productivo del rosal, utilizan-
do para ello todos los tallos ciegos y
finos que no sean comerciales.

Este sistema, de facil aplicacidn,
mejora significativamente la calidad
de los tallos (longitud y grosor), la di-
ferenciacién del botén floral y la en-
trada en produccién de flores en cada
ciclo.

Bases fisiolégicas

Las bases fisiolégicas en las que
se apoya este sistema son las siguien-
tes:

En el cultivo tradicional,

la formacion del rosal

se basaba en formar

una estructura de tallos inicial
alta. Con la técnica del pulmén
se maneja un cultivo
medio-bajo que aumenta

la calidad de las rosas cortadas

1. Al doblar un tallo se elimina la
dominancia apical, controlada por una
auxina, el acido Indol Acético (AlA);
esta hormona desciende hacia la parte
baja del tallo, induciendo a la brota-
ci6én de las yemas basales.

2. Con el doblado continuo de los
tallos (finos y ciegos) la planta dispo-
ne de una masa foliar activa que se re-
genera continuamente. Estas hojas jo-
venes tienen una mayor capacidad
fotosintética y en consecuencia hay un
incremento en la generacién de carbo-
hidratos, necesarios para la brotacién
de tallos y produccién de flores.

3. El proceso de absorcién de
nutrientes y sintesis de reservas es mas
rdpido al encontrarse la masa foliar
doblada cercana al punto de brotacién.

Figura 1:
Esquema del doblado de un tallo

ANGULO
AGUDO

< DOBLADO SIEMPRE HACIA FUERA

Figura 2:
Doblado de cultivo alto (izq.) y cultivo en perlita (der.)

DOBLADO DE CULTIVO ALTO CULTIVO EN PERLITA
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ROSALES

4. El doblado de los tallos
favorce la entrada de luz en la plan-
ta; como consecuencia hay una ma-
yor estimulacién en la brotacion de
yemas, especialmente las basales,
que se encuentran en la zona del in-
jerto.

Formacion del pulmén foliar

Para iniciar la formacién del
pulmén después de una plantacion,
se deben seguir unos pasos. El pri-
mero consiste en que una vez que
han brotado los primeros tallos y se
observa el botén floral, se
desbotonan todos los tallos y se es-
pera unos dias, hasta que el tallo al-
cance la lignificacién adecuada.
Visualmente el tallo debe observarse
en un estado de coloracién que indi-
que que estd flexible, es decir, no
debe estar ni demasiado tierno, ni
demasiado endurecido, porque que-
braria.

Seguidamente se doblan todos
los tallos de la primera brotacién. En
la figura 1 se detalla el proceso de
doblado de un tallo.

Tras este primer doblado, la
planta brotard desde la base con mu-
cho mdas vigor. En el momento en
que se diferencie el botén floral, se
realizard el mismo proceso descrito,
pero doblando sélo los tallos que no
sean de interés comercial y dejando
todos los tallos interiores comercia-
les para corte de flor.

Mantenimiento del pulmoén

El proceso a seguir durante todo
el ciclo productivo consistird en
mantener el pulmén doblando todos

El cultivo en pulmdn consiste
en la formacién

de una estructura mediante
el doblado de tallos

y el mantenimiento

de una masa foliar activa,
utilizando todos los tallos
ciegos y finos no comerciales

los tallos finos y ciegos pero nunca
cortdndolos, ya que esta regenera-
cién continua de hojas jévenes va a
incrementar la produccién y calidad
de los tallos.

Este proceso debe hacerse de
manera contihua y manteniendo
siempre el pulmén de hojas inclina-
do unos 45° con respecto a la planta.
Es importante que todos los brotes
que salgan del pulmén se vuelvan a
desbotonar y doblar para evitar que
la planta pierda reservas. El pulmén
debe ser siempre una zona de «fabri-
cacién» de reservas y no de consu-
mo.

Produccion comercial y corte
de flor

El criterio a seguir para iniciar
el corte de flor dependerd de varie-
dades del tipo de cultivo (suelo 6 hi-
dropénico).

En el sistema de cultivo tradi-
cional el corte de flor se realizaba
dejando siempre una o dos hojas de
cinco foliolos por debajo del punto
de corte. Con el sistema de cultivo
en pulmén no es necesario seguir
este criterio; el corte debe realizarse
pricticamente a ras del punto de
brotacién y lo més cercano posible
del nivel de doblado. En el caso de
tallos muy gruesos, se puede cortar
dejando debajo del corte entre 3 y 5
cm.

El sistema de cultivo medio-
bajo aumenta la calidad de los tallos
de flor, ya que éstos brotardn desde

La fotografia muestra el detalle de un tailo
doblado y la brotacion desde el punto de
doblado.

la base de la planta y por lo tanto se-
rdn mds vigorosos. Sin embargo, es
posible regular el equilibrio entre
calidad y cantidad de tallos con la
altura de corte; a medida que la al-
tura aumenta, brotardn mds tallos,
pero de menos calidad y con més po-
sibilidades de ser tallos ciegos.

En general, en cultivo en suelo
es conveniente formar una estructura
que se podrd iniciar con los primeros
cortes de flor. Esta altura dependerd
de variedades; en el caso de Grand
Gala no debe ser superior a 50 cm, y
en el resto de hibridos la altura pue-
de variar entre 60 y 80 cm. Para las
variedades de tipo floribundas (inter-
medias) la altura mds aconsejable es
de aproximadamente 60 cm. A partir
de este nivel se doblardn todos los
tallos finos y ciegos que broten y se
cortardn todos los tallos de flor co-
merciales. En el caso de cultivo hi-
dropénico se pueden manejar estruc-
turas més bajas; el corte se realiza a
ras del punto de brotacién y lo més
cerca posible del pulmén.

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’97
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SOLUCIONES
EN INVERNADEROS
Y MAQUINARIA

SA | GA junto con invernaderos BN, CMF;
las maquinas de VISSER... proyecta y desarrolla
los mas modernos sistemas de produccion horticola.

Los modelos de invernaderos  VISSER, disefio y fabricacién.
y las maquinas, senalan 'SAtIG|A" proyectos e
las formas de cultivar "*3¢°"%S
a lo largo de este siglo. - a colaboracion entre las dos
La mejor aplicacion  compafiias -una en Holanda y
de la tecnologia ofrece 'd otra en Espana- permite
icul Ja f ofrecer soluciones inteligentes
a los agricu tores la forma que incluyen la automatizacion

de acercarse a la automatizacion. por modulos de produccién.
Maquinas de sembrar,
enmacetadoras, lineas de
riego, sistemas de transporte,
mezcladoras...

En SAIGA también
suministramos invernaderos
BN; invernaderos CMF
(cristal); plasticos agricolas;
polietileno de Agrypolya
PVC bi-orientado.
Equipamiento diver.
pantallas, carros
malla Horsol,
cultivo, cale




SECTORIAL

Envases

NUEVO
CATALOGO
DE ALLIBERT

La empresa Allibert
presenta su nuevo catdlogo
para la temporada 1997-98. A
lo largo de 136 pdginas la
publicacién ofrece soluciones
plésticas reutilizables para la
manutencion, el estocaje, el
transporte y la distribucién de
todo tipo de productos. El
catdlogo incluye mds de 600
referencias de utensilios y
productos enteramente
reciclables.

Allibert, S.A
Tel.: 93-864 00 80
Fax: 93-864 86 95

Medidores

TESTO 635
PARA COMBATIR
EL MOHO

La firma alemana Testo
ha lanzado al mercado, dentro
de la gama de instrumentos
GmbH, un preciso instrumen-
to de medicidn de la humedad.

La caracteristica mas
destacada del testo 635 es su
entrada adicional de medicidn
con sondas termopar tipo K,
que permite comprobar
simultdneamente la tempera-
tura de superficie y ambiental
y la humedad.

El nuevo testo 635 es un
instrumento ideal para aire
acondicionado, ventilacién y
calefaccion.

Instrumentos Testo, S.A

Elisenda de Montcada, 50

08330 Premia de Mar

Tel.: 93-752 31 32

Fax: 93-752 28 05

Susiratos

SPAVIK PRESENTA EL SACO
DE CULTIVO IBERPERLITA

La empresa Spavik, que inici6 sus actividades en
el sector agricola en 1993 con la importacién de
tecnologfa americana para la fabricacion de perlita,
comercializa en la actualidad un saco de cultivo
hidropénico propio bajo el nombre de Iberperlita.
El saco Iberperlita tiene gran capacidad de regula-
cién de drenaje y aireacién y proporciona
enraizamiento rdpido, evitando el encharcamiento.
Asimismo, otorga una alta relaci6n de volumen de
sustrato por planta, con lo que aumenta el rendi-
miento de la fertirrigacién y se incrementa la
capacidad de resistencia frente a agentes externos.
Cada saco, fabricado con pldstico coextrusionado de
800 galgas Blanco/negro, contiene 36 1. de perlita.

Spavik, S.A.
Tel.: 974-40 46 21
Fax: 974-41 58 15

Aminoacidos
CERTIFICACION DE CALIDAD
DE BIOIBERICA, S.A.

Bioibérica, S.A., ha recibido la doble certificacién de
calidad DIN EN JSO 9001 y 14001. La primera reconoce
el modelo para el aseguramiento de la calidad en investi-
gacién, desarrollo, produccién, comercializacién y post-
venta de todos los productos elaborados en dicha fébrica,
situada en Palafolls (Barcelona). El segundo certificado
se refiere al concedido por la Asociacién Espafiola de
Normalizacién y Certificacién (AENOR) y que asegura
la conformidad del Sistema de Gestién Ambiental
adoptado por la empresa.

La Divisién Agricola de Bioibérica, que comercializa
los amino4cidos de la gama Terra-Sorb y AminoQuelant
estd reconocida a nivel internacional.

Tel.: 93-756 03 90

Fax: 93-765 01 02

e-mail: bioiberica@logiccontrol.es
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SECTORIAL

Sustratos

BIOPHIL PERMITE AHORROS
CONSIDERABLES DE AGUA

La empresa de biotecnologia Biophil GmbH (Ber-
1in) ha desarrollado un novedoso sustrato orgénico
hidréfilo, cuyas caracteristicas fundamentales son su
gran capacidad de retencién de agua, el poder suminis-
trar nutrientes y micronutrientes respetando el ambien-
te y la posibilidad de poder solicitar el producto "a la
medida” de la aplicacién.Debido a estas caracteristi-
cas, el producto (conocido en Alemania bajo el nombre
de "Terra Vita") es particularmente aplicable a aque-
llos cultivos donde el ahorro de agua es un factor
importante del control de costos.

En la ilustracién se observan los efectos de retener
el riego a plantas de tabaco creciendo en Terra Vita.

Tel.: +49-30-623 00 31

e-mail: 1017122106@compuserve.com

Ferias

EUROFRUIT'97, RUEDA
DE NEGOCIOS PARA EL SECTOR
AGROALIMENTARIO

Eurofruit'97 son unas jornadas organizadas por el
Institut Catala de Tecnologia (ICT), una fundacién que
fomenta de manera gratuita los encuentros entre empre-
sas nacionales y extranjeras a fin de conseguir acuerdos
de colaboracion.

Las jornadas tendrén lugar los dias 27 a 29 de sep-
tiembre en el marco de la feria de Sant Miquel, en
Lérida. Durante los dos dias de realizacién se prevé que
participen en las reuniones un total de 60 empresas
espaiolas y alrededor de 30 entidades extranjeras. Se
llevaran a cabo diversas conferencias y entrevistas entre
las empresas interesadas.

El programa Eurofruit'97 cuenta con el apoyo de la
Unién Europea y con la colaboracion de Nimtech, Interco
Aquitaine y Eurocentro Mar de Plata, como colaborado-
res extranjeros y el del Consorci de Promocié Econémica
de Lleida.

Organizacién Eurofruit'97

Tel.: 93-315 1506 - Fax: 93-319 69 72

Opinion

POSCOSECHA
AL ENTRAR
EN EL S. XXI

En este dltimo cuarto de
siglo se ha producido un
avance espectacular en las
tecnologias de posreco-
leccion de las frutas y
hortalizas para su comercia-
lizaci6n en fresco. Los
tratamientos de maduracién
y conservacién, el control
quimico y biolégico de
ataques fiingicos, la aplica-
cién de temperatura y
atmésferas modificadas,
modernos medios de
transporte con temperaturas
controladas, maquinaria e
instalaciones electrénicas y automatizadas, la idoneidad en
envases de transporte y venta al consumidor, son s61o una
pequeiia parte de las modernas tecnologias que hoy estén al
alcance de cualquier productor, manipulador, comerciante o
distribuidor de estos productos tan perecederos.

Esta misma tecnologia, la dindmica de la vida moderna en
el mundo desarrollado econémicamente, los nuevos hébitos
de consumo y los nuevos conceptos de la ingesta humana,
junto a la irrupcién de postres, ensaladas preparadas, conser-
vas, etc., productos industrializados, sabrosos, asequibles,
atractivos y c6modos de consumir, nos obligan, mds que
nunca, a cuidar de nuestras frutas y hortalizas para que de
forma muy especial se presenten al consumidor "con toda su
frescura”, condicién ligada intimamente a la calidad. La
pérdida de frescura anula totalmente la calidad intrinseca que
pudieran tener cuando se recolectaron y manipularon.

Para conseguir frescura en destino es esencial cuidar y
controlar exhaustivamente todos los procesos, desde la
recoleccidn hasta su llegada en destino, pero no sirve de nada
conocer la tecnologia si posteriormente no sabemos o no
podemos aplicarla.

Hoy existen también los medios técnicos para controlar
estos procesos, promovidos por las autoridades gubernamen-
tales, bien vistos por cualquier ciudadano y una garantia para
los consumidores; me refiero al establecimiento en las
empresas espaiiolas y consiguiente certificacién de las
normas 1SO 14000 e ISO 9002.

Este puede ser el éxito de cara al nuevo siglo, sabiendo
vender nuestro buen hacer, nuestra aportacién como pais
altamente desarrollado, nuestra contribucién ofreciendo
productos frescos, sanos y seguros que hayan sido produci-
dos, recolectados, procesados, empaquetados, transportados y
distribuidos, con el méximo respeto al medio ambiente,
dando la seguridad de que se puedan consumir frutas y
hortalizas frescas espafiolas con "otro valor afiadido", que
quiz4 otros pafses competidores no estdn todavia en condicio-
nes de poder ofrecer. Lo que se conoce también por la técnica
de control de «Calidad Total».

Isidoro Sanchez

Dir. Téc. Pascual Hnos.

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE'97
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Catalogo
MEDIDORES
PORTATILES

Control Lievant presenta
su nueva gama de medidores
de pH, Redox, Conductividad,
temperatura e ion selectivo
para uso portétil y sobremesa-
laboratorio de su representada
Eutech.

film de polietileno para
cubierta de invernadero
de 800 galgas de espesor
que, con el nombre de
Sunsaver Euro-4, estd
especialmente formulado
para las duras condicio-
nes de insolacién y para
evitar problemas con
abejas y abejorros.

La fabricacién en tres
capas permite un mejor
reparto de los aditivos
confiriéndole unas carac-
terfsticas especiales como
son: mayor proteccién
frente a productos quimi-
cos, extraordinaria resis-

tencia al rasgado, médxima
termicidad, un 40% de Los instrumentos estin
difusiénde luz (lo que basados en microprocesador,

disponen de sistema de
autodiagnéstico y deteccién
de fallos, asi como apagado
automadtico para prevenir
descargas. Tiene incluso un
gran sistema de memoria,
equipos de bajo coste en
varios formatos de tamafio
reducido y disefio atractivo.

supone un reparto unifor-
me evitando zonas de
sombra y quemaduras en
los frutos), y manteni-
miento durante cuatro
campafias de su elevada
transparencia, evitando
acumulaciones de polvo.
Plésticos Sunsaver,

S.L. es la distribuidora en Los productos se complemen-
Espaiia de este tinico tan con una serie de acceso-
film. rios para su transporte.

Tel.: 968-16 20 05
Fax: 968-16 20 41

Tel: 950-58 18 00
A

P do =

en.J ardines-

Pedro M2 Garrido Laguniila

144 pags. llus. B/N. 1997 -

Los jardines no s6lo son espacios verdes.
construidos como elementos vegetales ‘Engllos,
la armonia de sus elementos configuraran &f espacio
deseado, para el descanso, el paseo o gh#egseo. Un
ensayo ameno sobre una actividad en la que
intervienen Ia historia del arte, el urbanismo, la
geografia, la antropologia, etc. Unos textos que
invitan a la reflexién sobre los tipos y 1a evolucion
de los jardines.

Ref.: 2235  2.500 Pts.

Negocios
LA UNION EUROPEA
INVIERTE EN VENEZUELA

El proyecto ALA 93/46 se desarrolla en el estado
venezolano de Cojedes, en una drea que abarca siete
asentamientos de agricultores establecidos durante la
reforma agraria llevada a cabo hace unos aiios. El
principal objetivo es lograr que la superficie implica-
da, unas 3.500 ha, vuelva a ser (til agricolamente, con
la consiguiente mejora de las condiciones de vida de la
zona. El arroz es el cultivo al que estd previsto dedi-
carle mayores esfuerzos, entre ellos, la recuperacién o
implantacién de la infraestructura de riego. En la
actualidad ya se ha logrado que vuelvan a cultivarse
1.000 ha y se estudian ofertas para la instalacién de
una planta de secado, una de las inversiones previstas.
Un entusiasta equipo técnico formado por profesiona-
les venezolanos de primera linea es quien da apoyo al
agricultor.

También se contempla la construccién de una planta
de procesamiento de frutas y hortalizas que permita
aprovechar las plantaciones de frutales que ya existen,
asi como las de frutales y horticolas que estd previsto
implantar. En la zona se producen citricos -naranja
(215 ha) y cantidades menores de lima mexicana y
Tahit{ («limén»)- y mangos (200 ha); de hecho, el
mango es el emblema de la ciudad de San Carlos,
capital del estado. Existen algunas plantaciones de
guayabo y tamarindo e interés por implantar maracuyd
(«parchita»). La mejora de las técnicas de cultivo y un
destrio adecuado permitirdn abastecer al mercado local

con productos en fresco, que ahora debe ir a buscar a
la ciudad de Valencia, la mds pr6xima en que funciona

un mercado mayorista.

En el entorno de la ciudad de San Carlos se encuen-
tran las instalaciones de la UNELLEZ, una universidad
con amplia experiencia en agroalimentacién cuyos
profesionales colaboran en el Proyecto.

La foto muestra un momento de la conferencia
realizada en las instalaciones de esta institucién en el
mes de julio para explicar las actividades del Proyecto;
a la izquierda, Juan José Ddvila, ingeniero agrénomo
espafiol, co-director europeo, y César Caballero,
ingeniero agrénomo venezolano, co-director nacional.

A
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SECTORIAL

Publicaciones

MERCABARNA
PRESENTA

SU MEMORIA
ECONOMICA

Mercabarna ha editado su
Memoria Econémica de 1996
en una publicacién a todo
color que analiza uno por uno
todos los sectores que se
integran en este gran merca.
Graficos de evolucién econé-
mica se combinan a lo largo
de toda la memoria con textos
y fotografias. Se divide en tres
secciones principales: merca-
dos y servicios, estados
financieros y anexo final que
contiene planos generales y
sectoriales de Mercabarna.

Tel.: 93-335 53 00

Fax: 93-335 29 40

e-mail: mb@mercabarna.es

A

Jornadas

FERTILIZACION
EN FRUTALES

La empresa Basf celebra,
dentro del marco de la Fira de
Sant Miquel en Lleida, unas
jornadas sobre la fertilizacién
en cultivos frutales. El semi-
nario, que tendrd lugar el dia
30 de septiembre, incluye
conferencias sobre la impor-
tancia del abono, el potasio o
el magnesio en la poscosecha,
asi como un coloquio final.

Tel.: 93-488 10 10

A

Logistica
NUEVO

TRANSPORTE
POR VIBRACION

La sociedad francesa Le
Floch ha lanzado al mercado
un nuevo tipode transportador
para la industria agroalimen-
taria llamado Titavib. Este
sistema se caracteriza por la
sencillez de su estructura y
por su funcionamiento me-
diante un dispositivo que hace
vibrar la via de transporte.

Tel.: +33 (2)98 96 09 73

Fax: +33 (2)9896 12 13

A

Posrecoleccion

ENMALLADORAS
EN SANTAREM

La empresa Doart, especia-
lista en la fabricacién de
enmalladoras, estuvo presente
en la feria Santarem por medio
de Maquiemba, su representante
en Portugal. En la imagen, Marc
(izq.) y Ramoén Ferrando (der.)
ante una de las miquinas
montadas en el stand.

VA
MELONES

Coardimada pr
ALICIA NAMESHT

ELONE

Namesny, A., Coord.

298 pags. llust. color y B/N. 1997
Libro con las técnicas y métodos del
mel6n al aire libre y bajo invernadere,
variedades y tendencias en su mejora
genética, la larga vida, su geografia
en Espana, calendarios de
produccion, fertilizacion, necesidades
hidricas, plagas y enfermedades...

I 4
Ref.: 2142 - 4700 Pts:

Polinizacion
AGROBIO, MEJORANDO
LA SALUD DEL CONSUMIDOR

Agrobio, la inica empresa nacional dedicada a la
produccién de abejorros y tercera a nivel mundial, se ha
adjudicado en poco tiempo mas del 40% del mercado
nacional.

La polinizacién del tomate por abejorro ha sido, hasta
ahora, la principal linea seguida por las empresas
productoras de este insecto, aunque recientemente se ha
empezado a trabajar otro tipo de cultivos Agrobio
apuesta por la calidad en el consumo de productos
horticolas frescos polinizados con abejorros. Desde la
utilizacion de esta técnica, la cantidad de insecticidas
utilizada por superficie ha bajado considerablemente,
siendo también un factor determinante en la venta y uso
de un producto fitosanitario en razén de su compatibili-
dad con el empleo de colmenas.

Se puede afirmar que los abejorros, de una forma
indirecta, favorecen el medio ambiente, la salud del
agricultor y consumidor, la obtencién de mayor produc-
cién y calidad y un ahorro considerable, tanto en mano de
obra como en economia. Es por ello que Agrobio ha
iniciado un programa de formacién técnica en manejo
Integrado de Plagas y Enfermedades (IPM) méds conocido
por Control Integrado y que va dirigido a personas
pertenecientes al sector hortofruticola.

e-mail: jgz@ediho.es

Publicaciones

«LA GENERAL> PRESENTA
SU CUADERNO ECONOMICO
HORTOFRUTICOLA

Organizado por la Direccién de Relaciones
Externas de la Caja de Ahorros de Granada «L.a General»
y ESECA, se celebré el pasado 13 de junio en Almeria el
acto de presentacién del n® 6 de la coleccion Cuadernos
Econdémicos de Granada dedicado a la Hortofruticultura

En el acto
intervinieron Jaime
de Pablo, Angel
Guardo y Francisco
Ruiz, profesor titular
del departamento de
Economia Aplicada
Universidad de
Almeria, consejero
técnico del Ministerio
de Agricultura, Pesca y Alimentacién, y delegado provin-
cial de la Consejeria de Agricultura, Pesca y Alimenta-
cion, respectivamente, cerrando el mismo, el presidente
de la Caja General de Ahorros de Granada, Julio
Rodriguez.

Con esta presentacion, «La General» desea
consolidar el apoyo a la agricultura almeriense emprendi-
do hace meses mediante el Plan Especial de Financiacién
Agraria elaborado para esta provincia.

e-mail: jgz@ediho.es

voos OF

L.."_?'!.‘Idtl
-]

A

24

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE'97



Negocios
ACUERDO
ENTRE
BARBERET &
BLANC Y M.LEK
& ZONEN B.V

Barberet & Blanc S.A, con
una posicién dominante en la
obtencién y comercializacion de
variedades de Clavel Monoflor,
ha concluido un acuerdo con
M.Lek & Zonen B.V. (Holan-
da), segin el cual adquiere
todas las variedades comercia-
les de dicha empresa.

M.Lek & Vonen B.V. es
uno de los mayores obte-
nedores de variedades de
Miniclavel y, en adelante, serd
el distribuidor exclusivo a
nivel internacional de Barberet
& Blanc. A cambio, esta
empresa asumira todas las
ventas y contratos de licencia
con los clientes de la empresa
holandesa, transfiriéndole el
programa de investigacion y
seleccién.

Este acuerdo permite a
Barberet & Blanc (filial al
100% del grupo Kirin
Agribio) ampliar su gama de
variedades de Miniclavel asi
como reforzar su programa de
investigacién y seleccién en
ese segmento del mercado.

Barberet & Blanc

Tel: +34 (9)68 40 25 25

Fax: +34 (9)68 40 27 |11

M.Lek & Zonen B.V.

Tel.: +31 (1)72 538 842

Fax: +31 (1)72 538 943

A

Ferias
HORTICULTURA
ORNAMENTAL
EN SANTAREM

Lusoflora'97 es la feria que
tendrd lugar del 3 al 5 de
octubre en Santarém, Portugal,
con sectores tan amplios como
el de la maquinaria, el mobi-
liario de jardin, flores y
plantas naturales y artificiales
y agroquimicos. . Yaen la
edicién de 1996 recibié un
total aproximado de 15000
visitantes, con 75 expositores,
y se espera que el certamen
del 97 supere esta cifra.

En la fotografia, Nuno
Domingos, director de marke-
ting del Centro Nacional de
Exposigoes.

Tel.: +351 (0)43 39 15 10

Fax: +351 (0)43 23 103

A

LOS PLASTICOS Y LA AGRICULTURA

Libro en espaiiol e inglés
Todas las aplicaciones agricolas del plésticoa‘@

SECTORIAL

Certificacion

CONSTITUCION DEL COMITE
TECNICO DE NORMALIZACION
AEN/CTN 155

La reunién de constitucién de un Comité Técnico de
Normalizacién, denominado AEN/CTN 155 «Frutas y
hortalizas destinadas al consumo en fresco» tuvo lugar
en el seno de AENOR (Asociacién Espaiiola de Normali-
zacién y Certificacion) a finales de junio, nombréndose
presidente a José Cerezo (Coope-
rativa Vicasol) y secretario a Juan
Colomina de FEPEX (Federacién
espafiola de asociaciones de
productores exportadores de
frutas y hortalizas).

Este comité ha incorporado en
su programa de trabajo proyectos
que describen procesos producti-
vos para hortalizas bajo cultivo
protegido y de forma controlada.
Se trata de una norma constituida
por 10 partes, describiéndose en la primera los aspectos
generales del sistema de produccion, y en las restantes,
los particulares de la produccién de tomate, pimiento,
pepino, berenjena, calabacin, col china, judia verde,
melén y sandia, sin entrar en conflicto con otros siste-
mas de produccién como la agricultura ecolégica o la
produccién integrada. La norma establece unas «précti-
cas» de cultivo obligatorias o recomendadas que son una
garantia para el cliente del proceso seguido, como por
ejemplo, la eliminacién de restos de plantas en el interior
del invernadero para reducir el riesgo de propagacion de
plagas.

Esta iniciativa tiene por objetivos incrementar la
preocupacion de los productores horticolas por el
medioambiente, reduciendo al minimo el impacto sobre
él que puede llegar a provocar la agricultura intensiva,
asi como salvaguardar la salud de los consumidores
finales de las hortalizas obtenidas en agricultura
protegida.

e-mail: jgz@ediho.es

AGROTECNO CAMBIA
DE TELEFONO

La firma Agrotecno, distribuidora en Espafia de lana
de roca Cultilene informa de que su nuevo nimero de
teléfono es el 950-22 66 18 y de fax: 950-22 66 24. La
oficina central continda en el 950-34 32 54.

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’'97

Patrocinado por: EXON L:' A
CHEMICAL &)
13 capitulos e FE DE ERRATAS
200 pags g/ En la revista Horticultura nimero 120, del mes
o (S de abril, los cddigos telefénicos internacionales +54
300 fotografias a colka‘f de las empresas de riego que aparecen en el directo-
® | rio de la pdgina 43, deben sustituirse por +34, prefi-
: Formato 24x24cm & jo que corresponde a Espafia para llamadas desde el
7.000 Pts extranjero.
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Rojas, verdes, amarillas y bicolores

La manzana, fruta que
cost6 a Adén y Eva la expulsi6n
del Parafso segin la tradicién
biblica, pertenece a la familia
de las rosdceas. Se trata, en ge-
neral, de frutas originarias del
Viejo Continente, europeas o
asidticas, cultivadas desde hace
miles de afos.

El manzano es tan antiguo
como la agricultura. Se cree su
origen podria ser la zona del
Céucaso, desde la zona Norte de
Irdn, junto al Caspio, hasta las
costas del Mar Negro, y que
pronto se expandié por todo el
continente. En el siglo XVI, los
espafioles implantaron el man-
zano en Iberoamérica, los fran-
ceses en Canadd y los ingleses
en EE.UU.

El dicho popular anglosajén
"An apple a day keeps the doctor
away" -una manzana al dia mantie-
ne alejado al médico- sobrevalora
el poder nutricional de la manzana
en la salud, pero lo que no se pue-
de negar es que las manzanas son
sanas.

Contienen cerca de un 84%
de agua y su contenido proteinico
medio es de un 0,5%, con la mitad
de grasas y un 2% de fibras. Su
contenido en azicares es del
13%.Tiene cierto contenido en vi-
tamina C y cuenta con alguna vita-
mina del grupo B. Calcio, fdsforo,
potasio y hierro son los principales
minerales que contiene.

Manzanas para todos los gustos

Red Chief

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’97



FRUTAS Y HORTALIZAS

Produccidén
y mercado a nivel
mundial

Segin datos de la
FAO, la produccién mun-
dial de manzanas se re-
parte por continentes del

siguiente modo: Europa
(33%), Asia (31%), Amé-
rica del Norte y Central
(14%), antigua U.R.R.S.
(12%), América del Sur
(6%), Africa (3%) vy
Oceania (2%).

La manzana es una
de las especies frutales
cuya produccién se halla
més repartida en todo el
mundo. La antigua U.R.-
S.S., China y Estados
Unidos son los principa-
les productores, seguidos
de Francia, Alemania,
Italia y Turquia.

El mercado de ex-
portacién estd liderado

por Francia, Estados Uni-
dos, Italia y Chile y son

los principales paises impor-
tadores Alemania, Reino
Unido, Holanda, Espafa y la
antigua U.R.S.S.

El consumo
en la UE

Segiin fuentes de Euro-
fru, Agrupacién de Interés
econdémico creado en 1991
con el objetivo de promocio-
nar el consumo de manzana
en Europa, Alemania es el
pais donde mas kg/per capita
de manzana se consumen.
Le sigue Austria, donde al
igual que en Alemania el
consumo va en aumento. En
Italia y Holanda, los otros
dos grandes consumidores,
la situacioén es estable y Por-
tugal, quinto gran consumi-
dor europeo, tiende al au-
mento. Espafia, con 14 kg/
per cépita, se sitiia en novena
posicién, precedida por Dina-
marca, Bélgica y Francia.

Por colores

Las variedades de man-
zana se clasifican en cinco
grupos en funcién de su as-
pecto visual: amarillas, rojas,
verdes, bicolores y reinetas.

Amarillas

LLas manzanas amarillas
son las que imperan en el
mercado francés.

La variedad Golden De-
licious, descubierta en Esta-
dos Unidos el siglo pasado,
es la reina de las variedades

amarillas. Su fruto, de ca-
libre medio a grueso,
es de carne jugosa
y azucarada. Se
caracteriza por

28

Fuji

su elevada productividad y
rapida fructificacién. Se han
obtenido numerosas va-
riedades mutantes a
partir de Golden
Delicious, siendo
las mas conocidas
en la actualidad
Golden X 972,
Smoothe 2832 T,
Begolden, entre
otras.
Variedades
amarillas de madu-
racion més precoz,

que abastecen el merca-
do de la cuenca mediterra-
nea del Rédano son Ear-
lygold, Ginger Gold, Golden
Supreme y Primgold.

Rojas

Este grupo esta consti-
tuido por la familia de las
Delicious Rojas y la varie-
dad original, Red Delicious,
también descubierta en Esta-
dos Unidos, ha dado lugar a
multitud de  variedades
mutantes, tanto a nivel de
arbol (mutantes spur) como
de fruto (mutantes mds co-
loradas). La fecha de re-
coleccién se sitia a me-
diados de septiembre.
Topred Delicious,
Early Red One, Star-
krimson, Red Chief,
Oregon Spur son al-
gunas de ellas.

Verdes
Granny Smith es la
variedad mds representativa

Royal Gala

-
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O
de man-
zana verde.

Es de color
verde intenso y
uniforme y el fruto, de

" calibre medio, es de came

compacta, jugosa y ligera-
mente 4cida.

Early Smith y las
mutantes spurs Granspur y
Greenspur, menos fértiles
que Granny y de calidad in-
ferior, pertenecen también al
grupo de las manzanas ver-
des.

Bicolores

Dentro de este grupo se
clasifican todas las varieda-
des de més de un color y que
no son reinetas. En general,
son de color rojo méds o me-
nos intenso en una parte del
fruto y amarillo/verde en la
otra.

Akane

Los frutos de la variedad

HORTICULTURA123-SEPTIEMBRE’'97



Braeburn

Akane
son de cali-
bre  medio,
camme firma vy
azucarada, pronuncia-
do aroma y buena calidad.
Su productividad es media
y la fructificacién rapida.

Arlet

Manzana originaria de
Suiza de calibre medio, que
se caracteriza por su buena
conservacion.

Elstar

Procedente de Holanda
e implantada sobre todo
en ¢l norte de Europa,
la variedad Elstar tiene fru-
tos de carne crujiente, ju-
gosa y muy azucarada.
Daliest y Daliter, més colo-
readas, son mutantes de
Elstar. Probablemente sea
la segunda variedad bicolor
més cultivada en Francia,
después de Gala.

Cuadro 1:
Evolucion de la producciéon europea por
variedades (en toneladas)

Variedad 1990 | 1996 96/90%
Golden D. 2.973.788 2.706.843 -9,0
Red D. 887.198 752.519 -15,2
Granny-Smith | 331.219 389.183 17,5
| Jonagold 362.926 567.750 56,4
[Morgenduft | 232.657 190.724 -18,0
Cox Orange 219.342 183.650 -16,3
Boskoop B 131.430 116.490 -11,4
Idared 103.884 125.400 20,7
Reineta 81.009 73.154 -9,7
Gloster 183.866 ~174.216 -5,2
Elstar 121.800 305.900 151,1
Gala 28.347 223.345 | 6879 |
|Bramley 144.000 109.000 -24,3
James Grieve | 22.263 2.100 -90,6
Spartan 16.200 [t 5.800 -64,2
Otras 1.299.924 1.124.873 -13,5 |
Total | 7.139.924 | 7.050.917 | -1,2

Fuente: Data Bank C.O.0. Ferrara, Italia

Gala

Muy cultivada
en Francia en lo
dltimos afos. Se
trata de la varie-
dad bicolor mas
extendida en la
Unién Europea.
Ademas, ésta es
la 1nica varie-
dad cuyo volu-
men de produc-
¢ién va en aumen-
to

b

Jonagold
Procede de un cru-
zamiento entre Golden

Delicious y Jonathan. El

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’'97

Starking

JUEGO VARIETAL

calibre del fruto es grue-
$0, su carne, crujiente y
jugosa. Continda siendo
una variedad de referen-
cia para los paises del
Norte de Europa, espe-
cialmente en Bélgica y
Alemania.

Braeburn

Esta variedad fue ob-
tenida en Nueva Zelanda.
La piel del fruto es verdo-
sa amarillenta con rayado
rojo intenso. Resiste bas-
tante bien a la manipula-
cién y al transporte.

Fuji

Es de origen japonés
y de calibre grueso. Cuen-
ta con una gran nimero de
variedades mutantes, casi
todas obtenidas también
en Japén. Fuji tiene una
fructificacién tardia y el
fruto se caracteriza por ser
de forma cilindrica achata-
da, muy azucarado, ligera-
mente dcido y crujiente.

Melrose

Procede de un cru-
zamiento entre Jonathan y
Delicious. De calibre me-
dio y fructificacién lenta.
La camne del fruto es bas-
tante firme, jugosa y de
buena calidad.

Reinetas

Reina de las Reinetas
es una variedad de color
amarillo y estriado en rojo
anaranjado, de calibre en-
tre medio y pequeiio, car-
ne jugosa y azucarada. La
fructificacién se produce
rdpidamente y su producti-
vidad es media.
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Belchard

Tiene  porte  se-
mierguido y muy vigoro-
so. El fruto es color ama-
rillo oro, de calibre me-
dio y excelente calidad
gustativa. Su productivi-
dad es media y la fructifi-
cacién répida.

Reineta
del Canada

L.a Reineta Blanca
del canad4 proviene de
Francia. Su fruto es verde
amarillento, de calibre
grueso y carne ligera-
mente acida.

Tanto la productivi-
dad como la fructifica-
cién son medias. Reineta
Gris del Canadd es
mutante de ésta.

Blanca

Patrones
de injertos

Compatibilidad con
la variedad a cultivar, ni-
vel de vigor adecuado al
terreno, adaptacién al te-
rreno y al clima, estado
sanitario, aptitud de mul-
tiplicacién, etc. son al-
gunos de los factores que
influyen en la calidad
del porta-injerto.

Un gran ndmero de
ensayos Son necesarios
para conocer en profun-
didad la efectividad de
un porta-injerto. En la
actualidad, mds de 300
porta-injertos se hallan
en proceso de seleccién
en todo el mundo.

Los diferentes pa-
trones de injerto se clasi-
fican segun su obten-
cién. Los patrones de in-
jerto francos son aquellos
que se multiplican por se-

Reineta Gris del Canadd

Jonagold

PANKING
- _

é _ Golden

Red Delicious

_B

 Em

Gala

"4 Ei

Jonagold

8 Em

Boskoop {wp

Reineta

* Fuente:

x Orange :
Co 9 Elaboracion propia

El primer puesto del ranking de manzana lo ocupan los
grupos Golden y Red Delicious, que, sin especificar varieda-
des concretas, son los que incluyen aquellas variedades mds
importantes. Sin embargo, en los ultimos afios estdn experi-

mentando un descenso de plantaciones a nivel mundial.

Gala, Jonagold y Elstar son variedades de interés cuya

produccién tiende al alza. Cox Orange y Boskoop estdn

perdiendo importancia global, pero en los mercados del Norte
de Europa su presencia se estd reforzando.
Fuji y Braeburn, a pesar de no figurar en el ranking de las
diez primeras, desplazardn en pocos afios a algunas de las
variedades mencionadas.También Pink Lady y Pacific Rose
son variedades nuevas, cultivadas sobre todo en Australia 'y
Nueva Zelanda, a las que espera un futuro prometedor en la
escala de la demanda.

Shoother

millas y tienen una pobla-
cién muy heterogénea. Su
gran vigor retrasa la fruc-
tificacién y son muy sen-
sibles a la asfixia radicu-
lar. Los patrones de injer-
to se obtienen por acodo y
presentan una buena ho-
mogeneidad. Los patrones
de injerto se diferencian
entre s{ por el vigor de los
individuos o por su adap-
tacién a condiciones par-
ticulares. Los principales
son M2 (Vigoroso), M7
(vigor medio), M9 (bajo
vigor, rapida fructifica-
cion, fruto coloreado y de
buena calidad, precisa tu-
tor), MM 106 (vigoroso y
resistente al pulgén lani-
gero, a la sequia y a la hu-
medad), M26 (de vigor
moderadamente débil, ra-
pida fructificacién), M27
(escaso vigor, rapida fruc-
tificacién y mas débil que
M9 con ciertas varieda-
des).

*Ediciones de Horticultura
estd conectada a Internet. Estas pagi-
nas aparecer4n igualmente en nuestro
web: http://www.ediho.es. El Juego
Varietal es una informacién elabora-
da por la Redaccién de Ediciones de
Horticultura, en base a criterios in-
formativos de diversa procedencia -
publicaciones técnicas y de mercados
de flores, frutas y hortalizas, empre-
sas de material vegetal y mercados
mayoristas-. Agradecemos a todas las
personas que han colaborado en la
busqueda y disposicién de informa-
cién para estas paginas, € invitamos
a todas las casas de semillas, viveros
y obtentores del material vegetal a
conectarse a través de Internet a
nuestro e.mail: horticom@ediho.es
donde podrin actualizar esta infor-
macién permanentemente durante 12
meses.
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43 FERIA DE

L4
de Sant Miquel y Eurofruit en calidad de:

Nombre y apellidos

' Entidad
I
| Direccion
|

C.P. Poblacién

Teléfono

Lleida, del 26 al 30
de septiembre de 1997

| .y 2 S
Deseo recibir mas informacion

Expositor Visitante profesional Jornadas técnicas

MIQUEL

La Feria Agraria de Sant Miquel (Sal6n Nacional de la Maquinaria Agricola) y
Eurofruit (Salon Internacional de la Fruta) conforman la manifestacion agraria
mas importante que se celebra en Espana durante el segundo semestre del
ano. Su completa area de expocion es un atractivo escaparate en el que
estan representadas todas las vertientes del mundo agricola, y en el que el
visitante encontrara las altimas novedades en tecnologia agraria.

El programa de actividades técnicas y encuentros profesionales del
certamen constituye un interesante foro de informacién y debate que reine a
un gran namero de técnicos y profesionales del sector.

Cabe destacar que este ano la feria seréd el marco de la Rueda de negocios
internacional Eurofruit'97 en la que participaran 90 empresarios europeos y
latinoamericanos (Mercosur) de los sectores de técnicas y de servicios para la
fruticultura y la horticultura.

La Feria de Sant Miquel acoge un ano mas el
prestigioso Premio a la Innovacion
Tecnolégica Fruticola.

Los resultados nos avalan: la edicion de
1996 acogio a mas de 156.000 visitantes y
274 expositores directos con un elevado
nivel de satisfaccion.

Rueda de negocios

Eurofruit'97 Organiza:

. < PN E
Firade Lleida w

Centre d'Iniciatives

A

Enviar esta solicitud por correo o por fax a:

Fira de Lleida - Camps Elisis -

Apartado de Correos 106 3

25080 LLEIDA - Tels. (973) 20 20 00 o

Fax (973) 202112 «

o _ Horticuitura | -
______________________________ E
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POSRECOLECCION

nforme

EXTRA

Normalizacion

POSRECOLEGCION

REVISTA HORTICULTURA

En busca
de la Calidad Total

Logistica, transporte y comercializacion son las claves actuales para una mejora
de la posrecoleccion de frutas y hortalizas

S s
‘plaform’ 4

Imagen que utiliza Plaform

para anunciar sus envases de frutas
y hortalizas. En su mensaje

no sdlo transmite la idea de la caja,
sino todo un sistema integral

que ademés del embalaje
normalizado que se ajusta

al europallet, se entrega plegado

y su montaje se realiza
autométicamente. Este es un sistema
que contribuye en la logistica

y normalizacién, y por lo tanto

en la Calidad Total del producto

a envasar.

El envase y/o embalaje, lo-
gistica, normalizacién, etc. son
las dnicas herramientas disponi-
bles, junto al factor calidad, para
alcanzar la tan anhelada Calidad
Total de las frutas y hortalizas.

El avance en la posreco-
leccién de estos productos ha
sido espectacular desde el punto
de vista de la manipulacién y
conservacion. En la logistica y el
transporte se hallan los principa-
les aspectos que deben ser me-
Jjorados para contribuir a una més
agil cadena de comercializacién
de la que se beneficiardn todos:
el producto y su coste, y en su
consecuencia, el consumidor.

N® 123 - SEPTIEMBRE'97

Entre la produccion,
distribucion y consumo
Pag. 35

Tratamientos fisicos de
cuarentena en frutos
tropicales y sublropicales
Pag. 40

Abonado poscosecha de
arholes frutales
BRUNO MARANGONI

Pag. 42

Factores de calidad en lHor
cortada
) G M BUSCHMANM

Pag. 45

Posrecoleccion y
comercializacion de
hortalizas

HUGO GIAMBANGD DE ENA

Pag. 49

o husca calidad

madopor:
indez, Marcel#ragonés,
ilaFnau

Pere Papaseit

Calidadenlae
itricola espano

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE'97

33



3 S OL UCTITITONES

® Estudios de viabilidad
® Estudios de mercado
® Planes de marketing

Ctra. N. II, Km 639,5 ® Planificacién y seguimiento de cultivos
05?,:2,0"::“‘88““ SREREAR ® Control de calidad y peritajes de dafios
Tel.: (93) 750 10 11 : . .

Fax: (93) 750 28 38 @ Inversiones en equipamiento

e-mail:cometc @redestb.es

CONSUL"ORES EN HORTOFRUTICULTURA'Y ORNAMENTALES

r MAQUINARIA Y PRODUCTOS PARA
LA, POSRECOLECCION

Disefio y construccion
de lineas completas para
tratamiento, seleccion,
calibrado, etiquetado y
empaquetado de frutas y
hortalizas.

Fabricacion de
productos quimicos para
el recubrimiento y
proteccion de diversas

| frutas y bortalizas.

FOOD MACHINERY ESPANOLA. S. A.

Jesuis Morante Borrds, 24 - 46012 Valencia
Tel.: (96) 316 54 00 - Fax: (96) 367 79 66
Télex: 64117 FME-E

TECNOLOGIA APLICADA A SUS CULTIVOS

Con los sistemas mdas avanzados de:

Riego por goteo ¢ Equipos de filtracion ¢ Equipos de presion
Fertilizacion ¢ Automatismos ¢ Control P.H. y C.E.  Aspersion
Control ambiental « Nebulizacion ¢ Equipos fitosanitarios
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MERCADO

Almena - Rogoetas de Mar

Il Convencion de Alhondigas en Almeria
Entre la produccion,
distribucion y consumo

«El euro que viene, la peseta que se va» y las perspectivas profesionales de la asocia-
cion de alhondiguistas de Almeria, principales temas de la convencion

La II Convencién de Alhén-
digas de Almeria reunié en Agua-
dulce a méas de 300 participantes
que pasaron revista a la campaia
de la primavera-invierno pasa-
dos. Antonio Escobar, presidente
de Ecohal, Asociacion de Alhdn-
digas de Almeria, abrié la con-
vencién con una reflexién sobre
la campafia de ventas de frutas y
hortalizas y las actividades de las
alhéndigas durante 1996 y 1997,

El economista Ramén Ta-
mames actué de ponente invitado
con una conferencia sobre «el
euro que viene, la peseta que se
va». Después intervino el nuevo
gerente de la asociacion de los
«mercados en origen» de Alme-
ria, Antonio Rodriguez Vela, de-
finiendo los primeros objetivos
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de las actividades que desarrolla-
rdn préximamente las alhéndigas
de una forma colectiva.

Otra de las participaciones
fue la de Pere Papaseit, adminis-
trador de la editora de esta revis-
ta, en una charla en forma de tes-
timonio sobre cémo estan afec-
tando las iniciativas y las estrate-
gias de cambios de la horticultu-
ra de Almeria con referencia a
las actividades de produccién vy
comercio de frutas y hortalizas
en otras regiones europeas.

La economia almeriense es
un modelo de desarrollo econé-
mico unico en Europa, dijo el
profesor Tamames, refiriéndose a
las zancadas de la economia de
Almeria sobre el ranking del PIB
de las provincias espafiolas,

La Convencién de Alhéndigas de
Almeria que reunié a mas de 300
participantes. En el centro, el
economista Ramén Tamames

y a su izquierda Antonio Escobar,
presidente de Ecohal.

aprovechando a su favor el factor
climatico y la adaptacién de las
tecnologias horticolas modernas
como elementos de desarrollo,
para la produccién de frutas, hor-
talizas y flores. El crecimiento
de su agricultura ha sido tan es-
pectacular y peculiar -reconocid
Tamames a los alhondiguistas de
Almeria congregados en la sala
de conferencias- que estd en los
libros de texto, tanto en las cien-
cias de la Agricultura como en
las de Economia.

Ramén Tamames considera
que durante los proximos afios
sucederdn acontecimientos apa-
sionantes en torno a la moneda
inica y este hecho serd el eje ba-
sico de la Unién Europea de
principios del préximo siglo. La
fecha decisiva serd el 1 de enero
de 1999.

Para las empresas que ope-
ran en los mercados exteriores a

La economia almeriense es
un modelo de desarrollo
econdomico que aprovecha
el factor climdtico
y la adaptacion
de las tecnologias
horticolas modernas
para la produccion
de hortalizas y flores

la peseta se considera bésico pre-
pararse rdpidamente para apro-
vechar las ventajas de lo que serd
una moneda estable no sujeta a
turbulencias. Las ventajas de la
nueva situacién superardn a los
problemas, asegura Tamames.

En opinién del profesor de
Economia, el origen de esta dis-
ciplina estd en «los facedores de
mercados». La exportaciéon espa-
fiola en su 70% va destinada a la

35



TALLERES FERNANDEZ y TRIGO, S.L.

CONSTRUCCIONES METALICAS

= I

Fabricamos todo tipo de tineles, multitineles rectos y curvos

con sistemas opcionales de ventilacién, frontales y otros com-
plementos.

Estructuras para sombrajos de tipo plano o curvo.

Respetamos el espacio interior de su invernadero, ofreciendo

mesas de cultivo fijas y desplazables, con sistema incorporado
para riego por inundacién.

T'ratamos de complacer todas las necesidades para su jardin
con nuestros pequeiios invernaderos que mejor se adapten a
sus exigencias.

Realizamos e instalamos invernaderos de cristal y centros de
jardineria a su medida.

Invernaderos FERTRI, una industria a su servicio con disefio
personalizado, calidad y garantia.

TALLERES Y OFICINAS GENERALES
CAMPOLONGO - Apartado 34 - 15601 PONTEDEUME
(La Coruna) Espafia
Tis. (981) 43 09 78 - 43 08 10 - Fax (981) 43 13 13

=T
-
(-4 |
=T |
Lt
(=
o)
'—.
-_—
—8 |
=
=T
—
LiJ
(-
=T
=
—
=r
=T
o=
=T
(=
(7]
Ll
=
-
(o=
(=0
——
(T2
o
— B
(Ve
(=3
oo
Ll




MERCADO

Las nuevas iniciativas en la logistica
de poscosecha de los
alhondiguistas de Almeria junto con
las necesidades de homogenizacion
de las calidades de las frutas y
hortalizas con los sistemas de
envasado, desde el producto hasta
el punto de venta, permitira mayor
eficiencia en el comercio de frutas y
hortalizas. En las fotografias, un
aspecto de la convencion de estos
mercados de origen.

Uni6én Europea y Tamames se di-
rigié a la agricultura de Almeria,
representada en este caso por los
alhondiguistas, como «Uds. que
estdn en el frente exportador» y
para presentarles un panorama
prometedor en miles de los mer-
cados regionales europeos, en
una UE que «no se estd quieta».
El ejemplo son las actuales ideas
que inspiran el préximo tratado
de Amsterdam, que «reforzarédn a
las instituciones de la UE».

Frente a un auditorio como
el de Almerfa, Tamames repetia
la idea de que la riqueza de las
naciones son las exportaciones.
En este sentido, aquella reflexién
de que Europa serd un mercado
comin cuando tenga una moneda
comin estd a punto de cumplir-
se. Pronto la federacién de los
bancos nacionales europeos crea-
rdn el Banco Central Europeo y
las pdginas de economia, de los
diarios y revistas, informaran so-
bre el euroibor para las operacio-
nes de crédito europeas. Con el
euro probablemente se acabar4 la
servidumbre al délar para mu-
chos paises y con los nuevos bi-
lletes de euros -hoy a un cambio
de 166 pesetas- aparecerdn los
europrecios. Entonces, aiin maés
que ahora, las frutas y hortalizas
de Almeria, al igual que las de
otras procedencias, estardn parti-
cipando de un mercado enorme-
mente homogéneo.

Frio y huelgas

en el transporte,

las novedades del afio 1997
Las huelgas del transporte

por carretera y un inverno frio y

sobre todo muy hiimedo han sido

las claves principales que han

afectado los resuitados econémi-

cos de las frutas y hortalizas de la
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Para las empresas
que operan en los mercados
exteriores a la peseta
serd bdsico prepararse
para aprovechar
las ventajas
de una moneda
linica y estable
que convertird Almeria
en un mercado
enormemente homogéneo
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regién de produccién més tem-
prana de Europa, la costa de Mur-
cia, Almeria, Granada y Mdlaga.

Antonio Escobar, presidente
de Ecohal, definié al dinamismo
del sector de la produccién, ser-
vicios y comercio de las frutas y
hortalizas de Almerfa como su
mejor arma de progreso. Esco-
bar, en esta I Convencién, indi-
c6 algunos de los retos pendien-
tes con los cuales debe insistirse
en estrategias de mejora. La re-
daccién de esta revista recogié
los siguientes:

- los déficits de infraestruc-
turas de carécter regional frente a
otras provincias.

- la reforma pendiente de las
estructuras de los invernaderos
que provocan déficits climdticos
para muchas plantaciones. Otros
modelos de invernadero asegura-
rian el porvenir durante las épo-
cas de mayores precios en los
mercados.

- posiciones de intransigen-
cia entre operadores econémicos
con intereses comunes.

- para dar soluciones a los
desequilibrios internos referidos a
los calendarios de produccién se
propone incentivar la diversifica-
cién tanto en los calendarios de

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE'97
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CONVENCION

cultivo como de variedades y ti-
pos de fruto en las plantaciones
tradicionales de los dltimos afios
en Almeria y, también, la diversi-
ficacién de los productos. En este
sentido, se confia que la constitu-
cién de «la mesa de Almeria»
como reunién aperiédica de exper-
tos puede resultar muy positiva.

En cuanto al porvenir de los
mercados de subasta de frutas y
hortalizas, es decir, las alhéndi-
gas, el presidente de su asocia-
cién, Antonio Escobar, sefialé co-
mo el hecho mds destacado del
afio la aprobaciéon de los regla-
mentos para el funcionamiento de
la nueva OCM, organizacién co-
mun de mercado, y la influencia
que van a tener en el futuro las
OPFH como grupos de producto-
res de frutas y hortalizas y como
protagonistas de la organizacién
de la produccién y del comercio
en estos productos agrarios.

Para Escobar ya ha empeza-
do el disefio de cémo serdn las
alhéndigas del siglo XXI. Hay al-
gunas palabras claves en el nue-
vo lenguaje de las alhéndigas
més modernas, por ejemplo, el
grado de normalizacion y la
tipificacion de las frutas y horta-
lizas. En las alhéndigas, la carre-
ra para la reconversién de los en-
vases ya ha empezado. Se prevé
que en poquisimo tiempo se pro-
duzca un gran sprint hacia la ca-
lidad protagonizado por los pro-
pios agricultores. De darse esta
situacién tan favorable podria
hasta llegar a cambiar el estilo y
la actual orientacién del comer-
cio almeriense y variarse las con-
diciones y porcentajes de com-
pra-venta entre los operadores
que intervienen en la cadena ali-
mentaria en fresco desde el pro-
ductor hasta el consumidor.

La actual fase de reconoci-
miento -por las administraciones
espaflolas y comunitarias- de las
OPFH y la internacionalizacién
de los mercados de frutas y hor-
talizas son para los alhondiguis-
tas de Almeria las cuestiones més
destacables para la fase de cons-
truccién de un nuevo mercado
«ain mé4s comin» para la pro-
duccién y distribucién de los pro-
ductos horticolas europeos.

i_

Nueva etapa
para el comercio
de frutas y hortalizas

‘ ppt@ediho.es \

Hace unas semanas me in-
vitaron a la II Convencién de
Alhdndigas de Almeria. Desde
mi actual trabajo de observa-
dor de las actividades hortico-
las, esta reuni6n anual de pro-
fesionales de la distribucién
horticola me brind6 una exce-
lente ocasién para explicar mi
opinién sobre cudles son las
claves mds relevantes que han
convertido a la regiéon de Al-
meria en la capital europea de
la produccién de frutas y hor-
talizas en invernadero.

Mi generacién no es de
los que conocieron el origen
del desarrollo de los enarena-
dos y de los invernaderos en
Almerfa. En mi primer viaje a
alli, hace 27 afios, ya habia
una gran superficie de parrales
de pldstico para la produccién
y comercio de hortalizas, unos
mercados privados a los que
llamaban alhéndigas. Para este
observador, entonces un recién
llegado, las alhdndigas eran
varias cosas a la vez: mercado
para la venta de la fruta, alma-
cén de suministro de abonos,
semillas y un sitio donde se fi-
nanciaba a los agricultores
que querian embarcarse en una
agricultura de invernaderos o
pretendian ampliar sus rudi-
mentarias instalaciones.

En la convencién de los
alhondiguistas intervine expli-
cando mi suerte de haber parti-
cipado en el pasado en las eta-
pas que propiciaron grandes
cambios en los negocios de las
frutas y hortalizas y que des-
embocan en una nueva fase en
la cual puede vaticinarse una

avalancha de nuevos aconteci-
mientos a punto de comenzar.

Durante mis inicios profesio-
nales estuve ligado a empresas
que participaron de estos cam-
bios. Los afios setenta marcaron
un camino hacia la tecnificacién
de la produccién horticola. Se in-
trodujeron las semillas hibridas,
los plésticos técnicos y de calidad
y el riego por goteo. Esta fue la
etapa del inicio del cambio tecno-
légico. En estos sectores empre-
sariales los productos empleados
en Almerfa actualmente lideran la
tecnologia horticola europea.

Una vez producida la parte
mds importante del cambio tecno-

La préxima etapa
del comercio serd
no tan sélo la de mercadear
sino también conquistar
a los consumidores,
persuadiéndolos
a consumir. Este objetivo
pasa por una mejora
en la logistica ,
los sistemas de envasado
el transporte
y la comunicacion

l6gico, en Almerfa llegé la etapa
de la masificacién del comercio y
la participacién en la distribucién
agroalimentaria internacional. Al
igual como Valencia con los fru-
tos citricos, hoy en dia Almeria es
la regién europea lider en el co-
mercio de las frutas y hortalizas.
Estas dos grandes zonas hortico-
las espaifiolas abrieron las puertas
del gran mercado europeo en el
cual, ahora, también tienen posi-
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MERCADO

En la fotografia Pere Papaseit, editor de esta revista y el ingeniero técnico agricola Jerénimo Gonzélez
Zapata, consultor de esta editorial en Almeria, en la Il Convencién de Alhéndigas de Almeria.

ciones de liderazgo las fresas de
Huelva, las lechugas de Murcia, etc.

En esta fase de la masifi-
caciéon del comercio hortofruti-
cola europeo los almacenes en-
vasadores y marquistas fueron un
elemento esencial de la distribu-
cién en origen. Ellos son quienes
establecen los acuerdos de ventas
con la gran distribucién alimen-
taria centroeuropea. Actualmente
la globalizacién de la economia
y la internacionalizacién de los
mercados de frutas y hortalizas
estd produciendo grandes cam-
bios en todas las actividades eco-
némicas de la cadena alimen-
taria. Por una parte, ahora mismo
estdn apareciendo nuevos con-
ceptos en cuanto al envasado y
normalizacién de las frutas y
hortalizas que acercan los intere-
ses econémicos de los producto-
res con los de los consumidores
de los productos alimenticios en

fresco. Por otra parte, aparecen
los intereses de otros actores de la
cadena alimentaria, como el con-
flicto de intereses mostrado por la
huelga de camioneros franceses
de finales de 1996 que segin la
CCAE, Confederacion de Coope-
rativas Agrarias de Espafia, origi-
né al sector agrario espafiol pérdi-
das de 45.000 millones de pesetas.

Para la distribucién alimen-
taria europea especializada en el
subsector de las frutas y hortali-
zas ha empezado una nueva eta-
pa en la cual las palabras clave
puede que sean:

- las estrategias de la logis-
tica, los sistemas de envasado y
los de transporte.

- los sistemas de venta basa-
dos en la conquista de los consu-
midores.

La préxima etapa sera la de
la participacion en la conquista de
los consumidores. En mi opinién,

para sostener el crecimiento
econémico de la Horticultura
de Almeria, en el futuro hard
falta también liderar los otros
factores de influencia econé-
mica a favor de sus frutas y
hortalizas: los corros de los po-
liticos por Bruselas, la imagen
en los mercados ... y para mi,
la principal tarea serd comuni-
carse con los consumidores eu-
ropeos, y, desde Espafia, habré
que ver si es también Almeria
la que se coloque al frente de
la tarea.

La conquista de consumi-
dores de frutas y hortalizas
nos interesa a todas las profe-
siones de la cadena alimenta-
ria: los cultivadores, servicios,
mercados, transporte, puntos
de venta... Para conquistar a
los consumidores nos tocard
trabajar juntos. La préxima
etapa del comercio de frutas y
hortalizas no serd tan sélo la
de mercadear sino sobre todo
la de convencer para consu-
mir. El consumidor europeo
quiere productos sanos, natu-
rales, frescos, sabrosos, bara-
tos. Hay una industria alimen-
taria que vende muy bien sus
mensajes y les dice a sus
clientes que consuman fruta
en sus yogures y en este caso,
todos sabemos que esto, que
se vende con la imagen de la
fruta fresca, es leche.

La television muestra
imdgenes de derivados lacteos
que emergen de los campos de
fresas y manzanos de los que
cuelgan yogures de frutos
«golden». La fruta deberd
competir por su propio merca-
do, convenciendo a sus clien-
tes, los consumidores.

Entre todas las regiones
horticolas europeas en mi opi-
nién sélo Almeria y Valencia
pueden desmarcarse de la con-
fusién alimentaria, liderar nue-
vas ideas y crear espacios de
negocio comunes que sean fa-
vorables a los intereses eco-
némicos de las frutas y horta-
lizas en fresco.

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’'97
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Arriba, una imagen de la portada del libro Manejo zas» dirigido a investigadores y

UNELLEZ

e — Postcosecha de frutas y hortalizas en Venezuela del extensionistas cubanos. Se reali-
Eniiples Bostookcha profesor de I'a Unlversmac.i'de Unellez en \.Ienezuellal, ) z6 en la. sede del I.nstltu'to' de In-
de Frutas y Hortalizas fll Angel Antonio Flores Gutiérrez, que también participé vestigaciones  Alimenticias y

en Venezuela en el marco del simposio cubano. Abajo, una seleccién conté con la presencia de espe-

de frutas tropicales listas para ser distribuidas

AMGEL ANTOMNO PLORES QUTIERAET

N Cavins, Coindon
]

Simposio
Tratamientos fisicos
de cuarentena en frutos
tropicales y subtropicales

Este encuentro lo organizo la Red Iberoamericana de Tecnologia
y Poscosecha entre los dias 23 y 27 de junio

La Red Iberoamericana de
Tecnologifa poscosecha organizé
entre el 23 y 27 de junio en la
Habana (Cuba) el simposio
«Tratamientos fisicos de Cuaren-
tena en frutos tropicales y sub-
tropicales», como parte del pro-
yecto precompetitivo financiado
por CYTED. El proyecto lo co-
ordina e] Dr. Crescenciano Sau-
cedo de México. En el simposio
participaron especialistas de la
regién y se analizaron los ulti-
mos avances en ésta disciplina.

Posteriormente, se efectud
el primer curso de «Fisiologia
poscosecha de frutas y hortali-

El proyecto lo coordina
el Doctor Crescenciano
Saucedo. En el simposio
participaron diferentes
especialistas de la region
que analizaron los ultimos
avances en la disciplina
de poscosecha. Después
se realizo un curso sobre
fisiologia de poscosecha
de frutas y hortalizas

cialistas de Chile, Uruguay, Bra-
sil, Perd, México, Espaiia, Costa
Rica, Cuba y Venezuela. Este
curso representd una buena opor-
tunidad de intercambiar expe-
riencias con técnicos locales,
donde esta drea se encuentra en
estado incipiente.

Los Doctores Ciro Arias y
Horst Berger de Chile y Angel
Flores de Venezuela fueron invi-
tados por el Instituto de Investi-
gaciones Fundamentales en Agri-
cultura Tropical «Alejandro de
Humboldt», donde dictaron con-
ferencias en sus respectivas li-
neas de investigacién.

Ademds de las actividades
resefladas anteriormente se llevé
a cabo la reunién anual de Coor-
dinacién de la Ritep, bajo la res-
ponsabilidad del Dr. Reginaldo
Baez, de México. En la misma se
revisé el avance de los proyectos
de investigacién y se planifica-
ron las actividades que se debe-
rdn cumplir en el futuro cercano.

Esta red reune a los especia-
listas Iberoamericanos en Tecno-
logia y Fisiologia Poscosecha y
realiza diversas actividades en
Chile, Costa Rica, El Salvador,
México, Argentina, Uruguay, Co-
lombia, Perii y Reptblica Domi-
nicana. La informacién se puede
solicitar por correo electrénico
rbaez@cascabel.ciad. mx.
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NUTRICION

De los datos actualmente disponibles
emerge la necesidad de profundizar en
los conocimientos del ciclo interno del
nitrégeno de los arboles frutales, con
particular atencion a los efectos que las
diferentes practicas de cultivo pueden
ejercer sobre ello.

Optimizacion nitrogenada

Abonado poscosecha
de arboles frutales

La actividad desarrollada a lo largo de los tiltimos afios por numerosas entidades
de investigacion y experimentacion han permitido conseguir nuevos conocimientos
sobre el papel que ejerce el nitrogeno en los procesos vegetativos/productivos

de los drboles frutales

Bruno Marangoni

Dpto. de cultivos arbéreos,
Universidad de Bolonia (ltalia)
Traduccion: Clara Bastardes

El abonado nitrogenado es
una de las principales practicas
agroquimicas que regulan la pro-
ductividad de los arboles y la ca-
lidad de los frutos. Esta prictica
ha estado considerada durante
mucho tiempo un instrumento
necesario para incrementar la
productividad y las aplicaciones

de nitrégeno han sido a menudo
superiores a las exigencias reales
del frutal.

En el pasado, la aplicacién
del fertilizante se efectuaba a fi-
nales de invierno/principios de
primavera.

Este tipo de gestién del abo-
nado nitrogenado ha producido
efectos negativos como la sobre-
produccion, la pérdida de calidad
de los frutos, etc.

La actividad desarrollada a
lo largo de los dltimos afios por
parte de numerosas entidades de
investigacién y experimentacion
han permitido conseguir nuevos

z

conocimientos sobre el papel que
ejerce el nitrégeno en los proce-
sos vegetativos/productivos de
los drboles frutales, permitiendo
aplicaciones de nitrégeno mds

respetuosas con el medio am-
biente.

Importancia

de las sustancias
nitrogenadas de reserva
y su formacion

Estudios realizados sobre el
ciclo interno del nitrégeno han
evidenciado que los 4rboles fru-
tales de hoja caduca revegetan al
final del invierno, antes de que
se produzca la absorcién radical
del nitrégeno.

La acumulacién de las sus-
tancias de reserva en arboles fru-
tales se da sobre todo a finales de
verano/otofio, cuando las hojas
trasladan el nitrégeno hacia los
6rganos de reserva y las raices
acumulan el nitrégeno que toda-
via consiguen absorber. Durante
la estacion vegetativa es impor-
tante crear aquellas condiciones
que favorezcan una elevada efi-
ciencia de traslacién foliar, a su
vez, ligada a las caracteristicas
genéticas del arbol, a los cam-

Los drboles deben llegar
a la senescencia
con un buen nivel
de nitrogeno, condicion
posible solo si durante
la estacion vegetativa
no se manifiestan situacio-
nes de carencia
de nitrogeno

bios climdticos y al estado sani-
tario de la planta; los 4rboles de-
ben llegar a la senescencia con
un buen nivel de nitrégeno, con-
dicién posible sélo si durante la
estacion vegetativa no se mani-
fiestan situaciones de carencia de
nitrégeno.

El plano de optimizacion
nitrogenada
Cuando se define un plano
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POSRECOLECCION

z
de optimizacién no se debe pres-
cindir de una serie de elementos
que permiten definir racional-
mente la época, las dosis y la
modalidad de aplicacién del fer-
tilizante. Entre los principales
factores a tener en cuenta figuran
los siguientes:

e Los requerimientos del
cultivo y la cinética de absorcién
del elemento.

e La fertilidad del terreno,
especialmente la disponibilidad
del nitr6geno nitrico.

e El estado nutricional de
los 4rboles.

e Las condiciones meteoro-
logicas estacionales.

La cantidad de nitrégeno
que exporta un arbol frutal varia
en funcién de la especie, de la
combinacién del injerto y de la
productividad. A parte de la can-
tidad exportada, es importante
conocer la cinética de absorcion
del elemento en las diversas fa-
ses fenolégicas de la planta. En
particular, se observa que desde
la revegetacién hasta el final de
la floracién, el frutal exporta no
mds del 15% del nitrégeno nece-
sario para la estacion entera; des-
de el final de la floracion hasta
finales de agosto -periodo carac-
terizado por una intensa activi-
dad vegetativa y de crecimietno
del fruto- la cantidad absorbida
es similar al 65% del total. La
parte residual, aproximadamente
del 20-25%, es absorbida desde
finales de agosto hasta la caida
de la hoja. Como ya hemos men-
cionado, es en esta dltima fase
cuando la absorcién de nitrégeno
destinado a la constitucion de las
reservas se acentia mas, siendo
también necesario el seguimiento
y la optimizacién nitrogenada
durante el curso de las estacio-
nes.

Antes de definir el plano de
optimizacion, es necesario esti-
mar la diponibilidad de nitroge-
no mineral en el suelo, la cual
depende de su fertilidad y de las
practicas de cultivo adoptadas.
Esta estimacién asume particular
importancia hacia el final del ve-
rano porque es el momento idé-
neo para la valoracion.

La optimizacion «tardia»
Al definir el plano de opti-

mizacién nitrogenada no se pue-
de descuidar el periodo de fina-
les de verano-principios de oto-
fio, correspondiente a la fase de
finales del ciclo vegetativo de
los drboles antes de la caida de
las hojas. En los dltimos aiios,
los trabajadores del sector (técni-
cos y agricultores) han compro-
vado la utilidad y la importancia
de la optimizacién nitrogenada
tardia, aunque existen algunos
aspectos que deben ser aclarados
para conseguir la maxima efi-
ciencia en la unidad fertilizante
aplicada. Sobre este aspecto re-
sulta importante la definicién del
momento mejor de intervencién
y la eleccién del tipo de formula-
do. Las aplicaciones precoces
pueden tener como efecto
indeseado una prolongacién o in-
cluso una reanudacién de la acti-
vidad vegetativa con consecuen-
cias negativas. Recientes investi-
gaciones han evidenciado cémo

Consideraciones finales

Los drboles de fruto se va-
len de la disponibilidad del nitro-
geno mineral del terreno durante
toda la estacién vegetativa; si
este nitrogeno no estd presente,
es necesario intervenir. La apor-
tacién tardia de nitrégeno a fina-
les de verano se aconseja en si-
tuaciones donde hay manifesta-
ciones de carencia durante el pe-
riodo estival que pueden com-
prometer la acumulacién de las
sustancias nitrogenadas de reser-
va. La necesidad de intervenci6n
se debe establecer sobre la base
de informaciones que el agricul-
tor o el técnico han valorado. So-
bre la base de la cinética de ab-
sorcion del nitrégeno, la cantidad
eventual a aportar a finales de
verano debe ser de todas formas
limitada (no mds de 40 kg/ha) y
la intervencién no debe ser de-
masiado pospuesta. El abonado
foliar «tardio» puede sustituir al

Las investigaciones evidencian que el nitrogeno de los frutos proviene
principalmente de las aportaciones primaverales mas que de las estivales.

el nitrégeno acumulado en los-

frutos proviene principalmente
de la aportaciones primaverales
mdés que de las estivales; los ar-
boles abonados en primavera
presentan frutos con mayor con-
tenido de nitrégeno y menor con-
sistencia de pulpa. Si la aplica-
cién se hace de forma tardia (por
ejemplo, octubre) se corre el
riesgo de que el 4rbol no esté ca-
pacitado para maximizar los pro-
cesos de absorcion (ya sea
radicular o foliar) y de traslado
del nitrégeno hacia los drganos
de reserva.

radicular, sobre todo si la canti-
dad a aportar es muy baja, mien-
tras que en los 4arboles frutales
dotados de riego localizado se
puede practicar con resultados
positivos la fertirrigacién. En de-
finitiva, de los datos disponibles
emerge la necesidad de profundi-
zar en los conocimientos del ci-
clo interno del nitrégeno de los
drboles frutales, con particular
atencion a los efectos que las di-
ferentes practicas de cultivo pue-
den ejercer sobre ello.
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Es imprescindible realizar correcta-
mente el empaquetado para evitar
daios durante el envio. Las flores,
una vez confeccionadas y
empomadas como muestra la
fotografia inferior, deben almacenarse
en camaras adecuadas para su
conservacion.

Posrecoleccion ornamental

Factores de calidad
en flor cortada

La época de recoleccion, condiciones climatoligicas, sensibilidad al aire
Y su composicion, agua, tiempo y empaquetado son factores clave que determinan
el estado en que las flores llegan al consumidor. La optima conservacion del producto
estd en manos del cultivador.

Centro Internacional de Bulbos de Flor,
Hillegom, Holanda

Un cultivador de flores cor-
tadas puede obtener magnifica
calidad, pero el resultado que el
consumidor final obtendrd de es-
tas flores dependerd en gran par-
te del tratamiento que dichas flo-
res cortadas hayan recibido tras
la recoleccién. Por ello es impor-
tante determinar y saber el trata-
miento poscosecha realizado por
el cultivador, mayorista, floricul-
tor y consumidor final. Incluso

las flores cortadas de mayor cali-
dad en el momento de la recolec-
cién pueden deteriorarse antes de
lo previsto, debido a un trata-
miento inadecuado en su cadena
hacia el consumidor final.

El esfuerzo dirigido bacia
un mantenimiento de la calidad
es pues de gran importancia, ju-
gando en ello un gran papel el
cultivador.

Independientemente de su
papel, el cultivador deberd infor-
mar a sus clientes, sobre los tra-
tamientos dados durante la cade-
na hacia la distribucién, a través
de sus contactos en la cadena de
distribucién de las flores.

Epoca de recoleccion

Para un buen desarrollo de
la apertura de los «capullos flo-
rales», las flores deben disponer
de suficientes elementos fertili-
zantes. Estos elementos aumen-
tan en el tallo concretamente du-
rante el momento de la recolec-
cién. Parece ser que el estado en
que se encuentra la flor en el mo-
mento de la recoleccién es deci-
sivo para la cantidad de reservas
de alimentos minerales que po-
see la flor. Flores recolectadas
prematuramente no disponen de
suficientes reservas de alimentos
minerales para que permitan pos-
teriormente un buen desarrollo
de la flor. La administracién de
un «alimento artificial» para las
flores cortadas llevadas a cabo
en los diferentes lugares de ven-
ta, pueden adn favorecer razona-
blemente la floracién. En flores
recolectadas demasiado tarde, la
falta de reservas de «alimentos»
es tan grande que a veces resulta
imposible la apertura correcta de
las flores. En el caso concreto de
las flores bulbosas, existe la po-
sibilidad de recolectar las flores
con el bulbo, de tal forma que la
absorcién de «alimentos» puede
continuar durante un cierto tiem-
po. Este método se aplica sobre
todo en los casos en que la flor
debe de ser conservada méds
tiempo (como en el caso de la
conservacién para el fin de se-
mana).

Condiciones adecuadas

Tras la recoleccién las flo-
res son apartadas de su principal
suministro de reservas alimenti-
cias: hormonas y agua. A partir
de este momento, el etileno, las
bacterias, los hongos, la suciedad
y la sal sobre la superficie corta-
da, pueden ocasionar problemas.
El mantenimiento de las condi-
ciones climatolégicas adecuadas
puede limitar o prevenir muchos
problemas.

Temperaturas

Las temperaturas bajas alar-
gan la vida de la flor debido a
que reduce la cantidad de aire
absorvido por la misma. Limita
la pérdida de agua y la produc-
cién de etileno, asi como la sen-
sibilidad a este gas.

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’97
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La temperatura influye en la
respiracion de la flor cortada y
como consecuencia de la medida
en que la flor emplea sus reser-
vas de alimentos. Asi pues, es re-
comendable reducir la tempera-
tura de la mayoria de las flores,
tan pronto como sea posible entre
0-5°C. Con una temperatura de
2°C la absorcién de azicares en
muchas flores, es una décima
parte de lo que es bajo una tem-
peratura de 20°C.

La disminucién de la tempe-
ratura limita también los dafios o
alteraciones producidas por el
etileno. Flores cortadas, bajo una
temperatura de 20°C suelen ser
1.000 veces mas sensibles a los
dafios producidos por el etileno
que las mismas a una temperatu-
ra de 2°C.

Si se quiere conservar
la flor durante un fin
de semana o mds tiempo,
se recomienda hacerlo
en el frigorifico
con el bulbo en posicion
vertical

Sensibilidad al aire

Las diferencias en la presion
del vapor de agua en la flor, asi
como en el aire que las rodea, es
causa de una pérdida de humedad
y como consecuencia del peso de
la misma, llegando por ultimo a
una disminucién en la conserva-
cién de la flor. La marchitez de
la flor, se debe de prevenir man-
teniendo en el lugar de conserva-
cién de la misma una humedad
relativa del 90-95%. Una hume-
dad relativa mds alta, evitard atin
mds la disminucién del tiempo
de conservacién, limitando la
pérdida de la humedad, aunque
podria ser la causa de la apari-
cién de Botrytis. Los sintomas de
esta enfermedad aparecen con-
cretamente en el agua, que en
forma de gotas se deposita sobre
la flor con una humedad relativa
superior a la anteriormente indi-
cada. Solamente con el empleo
de frigorificos con el sistema
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Fylacell  (temperaturas  bajas
constantes y elevada humedad
relativa), se puede mantener una
humedad relativa entre el 98-
99%.

La pérdida de humedad
puede ser también limitada con
el uso de un empaquetado con
materiales adecuados.

Composicion del aire

Para la prevencion de los
dafios producidos por el gas
etileno (envejecimiento rdpido
de la flor cortada), se debe pre-
venir la aparicién de concentra-
ciones altas de etileno en el aire
que rodea las flores cortadas.
Esto puede lograrse evitando
mantener o transportar en el mis-
mo espacio o paquete que la flor,
maquinaria productora de etile-
no, asi como productos genera-

Sala de confeccidn de flores que retne las caracteristicas
adecuadas para que el trabajo resulte cémodo y eficaz.

dores del mismo, frutas, hortali-
zas muy maduras, flores dafa-
das, flores pasadas e incluso ho-
jas dafiadas. Es posible evitar
disminuir estas concentraciones
mediante una buena ventilacion
y el empleo de eliminadores de
etileno a la venta en el mercado.

Agua

Desde el momento en que la
flor es recolectada, finaliza el
transporte y la absorcion de agua
desde las raices. La evaporacién
a través del tallo, las hojas y la
flor contindan. En el caso de que
el agua perdida no sea sustituida,
la flor y las hojas, se tornardn la-
cias, pudiendo sufrir un dafio

z
irreparable si la pérdida de agua
es elevada. Es pues muy impor-
tante colocar la flor en agua lim-
pia directamente tras la recolec-
cién. La correcta absorcion del
agua por parte de la flor se ve a
menudo impedida debido a la su-
ciedad del agua, la proliferacion
de bacterias o el hecho de no
cortar e] tallo en el momento en
que la flor se coloca en agua. Por
ello se recomienda colocar la flor
en cubos limpios, afadir diaria-
mente agua limpia, cortar un
poco la base del tallo y afiadir al
agua un bactericida. Aprove-
chando estas labores de manteni-
miento de la flor, podemos afia-
dir en el agua elementos de cre-
cimiento de los cuales la flor
cortada carece en €sos momen-
tos. También existe la posibili-
dad de administrar a la flor, a
través del agua, elementos como
tiosulfato de plata que la prote-
gerdn del efecto negativo del
etileno.

Tiempo de duracién

El tiempo a cubrir entre la
recoleccién y el momento en que
el consumidor adquiere las flores
depende, en la préctica, de facto-
res como el dia de la recoleccién
(fin de semana), demanda y dis-
tancia entre el productor y el
consumidor. El mantenimiento
de las condiciones climatologi-
cas adecuadas puede limitar o
prevenir muchos problemas. El
tiempo de duracion tiene una in-
fluencia negativa en las existen-
cias alimenticias, marchitacion,
sensibilidad al etileno y dafios
debidos a hongos y bacterias. Asi
pues, el tiempo de duracién entre
la recoleccién y el momento en
que el cliente recibe el producto,
debe ser acortado lo maximo po-
sible, incluso aunque la tempera-
tura de conservacién sea Optima.
La influencia negativa del tiem-
po se mantiene siempre.

Empaquetado

La funcién del empaqueta-
do, ya sea en funda o en caja,
desde el punto del control de ca-
lidad de la flor, es proteger de los
dafios mecdnicos. Colocar una
funda o un empaquetado dema-
siado duro en cajas puede oca-
sionar dafios al producto.
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Instrucciones
para bulbosas

Partiendo de los factores an-
teriormente descritos, se deduce
que las condiciones mds adecua-
das para la correcta conservacion
dependen del consumidor final.
A continuacién detallamos algu-
nos consejos de utilidad para las
flores de bulbo.

Tulipanes

En la época de recoleccidn,
los tulipanes deben tener los co-
lores claramente definidos y las
puntas ligeramente inclinadas.
Las variedades pertenecientes a
los hibridos Darwin pueden
recolectarse estando algo menos
desarrolladas. Tratindose de tuli-
panes, en algunos casos se colo-
can en frigorificos a una tempe-
ratura de 1-2°C como precau-
cién, con la mayor rapidez posi-
ble una vez recolectados. Segui-
damente se pueden colocar en
agua frfa durante una hora y des-
pués, de nuevo en los frigorificos
para su conservacién, tanto en
agua como en Seco, pero siempre
en posicién vertical.

En caso de que se quiera
conservar la flor durante un fin
de semana o mds tiempo, se re-
comienda hacerlo en el frigorifi-
co con el bulbo en posicién ver-
tical. Se esta estudiando y traba-
jando en investigaciones sobre la
elaboracién de un producto de
pretratamiento, aunque hasta
ahora los resultados no son satis-
factorios.

Gladiolos

Los gladiolos se recolectan
cuando la primera flor inferior de
la vara floral muestra su color
claramente. Cuando esto ocurre,
las flores deben ser trabajadas lo
mds rdpidamente posible. Su
conservacion debe llevarse a
cabo constantemente en posicién
vertical y preferentemente en
agua limpia con la temperatura
de 2°C y el ambiente ha de estar
a una temperatura de entre 2 a
5°C.

Concretamente en el caso
de la recoleccién de la flor en un
estadio muy prematuro se puede
administrar un producto determi-
nado. Para ello se coloca la flor
durante 20 horas a una tempera-
tura de 20°C en una solucién que
contenga un 10% de azicar (para
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Arriba, camara técnicamente adecuada para el control
de calidad de las flores cortadas. En las imagenes inferiores,
a laizquierda, punto de corte de los iris, a la derecha, punto
de corte del lilium.

gladiolos de flores grandes) y
con un 20% de aziicar (para
gladiolos de flores pequefas),
ademds de 300 ppm de 8-hydro-
xiquinoleina, 30 ppm de nitrato
de planta y 50 ppm de sulfato de
aluminio. Este producto ayuda a
combatir el desarrollo de deter-
minadas bacterias.

Cuando la posibilidad de
desarrollo de bacterias en el agua
se considera elevado, se reco-
mienda afiadir al agua cloramina
-T (una tableta de 50 ppm de Cl,
por cada cuatro litros de agua).
Este producto se vende en las
tiendas especializadas bajo el
nombre comercial de Florissant
500.

Liliums

En general se recolectan los
liliums cuando la flor inferior
muestra claramente su color. En
caso de que en la flor haya mu-
chos botones florales, como es el
caso de la variedad «Apeldo-
orn», la flor de la cabeza mas
baja debe mostrar claramente su
color. En Holanda existe la obli-

POSRECOLECCION

gacion de tratar una gran parte
de los Hibridos Asidticos con una
solucién de trisulfato de plata
(0,2 mM de AgNO, y 1,6 mM de
Na,S,0,, por litro de agua desio-
nizada). Esto ocurre sobre todo
al afiadir una giberina, la GA,,
que protege esta solucién contra
el gas etileno, evitando el ama-
rilleamiento de las hojas.

Esta combinacién de ele-
mentos se suministra entre otros
productos por el Poko y Chrysal,
bajo el nombre de LVB. Se trata
de una solucién limitadamente
estable durante aproximadamen-
te un ano. Es mas seguro combi-
nar los elementos de manera
artesana con Chrysal AVB (tio-
sulfato de plata) y Chrysal SVB
(giberinas).

El pretratamiento puede su-
ministrarse en el frigorifico,
siendo la duracién del mismo de
cuatro horas con el preparado de
plata y de un maximo de 72 ho-
ras. La duracién del tratamiento
con soluciones con un determi-
nado contenido de giberinas es
aproximadamente de unas 20 ho-
ras. Como regla general y tras
una noche con la combinacién de
elementos se puede esperar re-
sultados excelentes.

Iris

El punto de corte de los Iris
en el momento de la recoleccion
depende de la estacion y de la
variedad. En periodos invernales
y para las variedades «Profesor
Blaauw» y «Blue Magic», el
punto azul que aparece en sus
pétalos entre la punta de la vara
debe tener 4 centimetros. Para el
resto de las variedades basta con
un punto coloreado de tan sélo 2
cm. Las flores recolectadas en el
resto de las estaciones deben pre-
sentar un punto coloreado de en-
tre 1 62 cm.

Tras la recoleccién los iris
también han de colocarse en
agua a una temperatura de 2°C y
en un frigorifico a | y 2°C. Esta
conservacion en agua favorece la
floracién una vez que esté el pro-
ducto en manos del consumidor
final. Una humedad relativa alta
en el frigorifico favorece Ia
apertura y coloracién de la flor
del iris.
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POSRECOLECCION

En la fotografia de arriba,
determinaciones fisicas en la
coliflor, peso y calibre (laborato-
rio SOIVRE de Imarcoain. Abajo,
cajas de madera con coliflor
romanescu preparadas para
exportacion (cortesia Cooperativa
San Blas de Ribaforada)

El caso de la coliflor y el broculi

Posrecoleccion
y comercializacion
de hortalizas

Las exportaciones espaiiolas se hacen con una presentacion cuidada y con Categoria
I. En cambio en la categoria I1 es frecuente la mala calidad y envases poco adecuados

Hugo Giambanco De Ena

Ingeniero Técnico SOIVRE
Pamplona-Noiain

La comercializacién de la
coliflor y el bréculi no es idén-
tica en cantidad de un afio para
otro. El volumen de cosecha, el
adelanto o retraso de la reco-
leccién, la calidad segiin clima,
el precio segin oferta y deman-
da, condicionan una campafa y
la hace peculiar cada afio.

Pero esta diversidad, si
puede venir influenciada por
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una atmosfera favorable, creada
por la publicidad, la promocién
y el marketing, como gestién
externa a aplicar, debe ser pre-
cedida por una eficaz gestién
post-cosecha (o interna), desde
que el producto horticola entra
en el almacén, con objeto de
mantener la calidad del mismo,
pasos que vamos a describir
aunque sea someramente.

Calidad exigida por los
mercados receptores

La calidad de la hortaliza
estd basada en el clima, la

vocacionalidad del agricultor y
las pricticas agronémicas que
debemos realizar, pero que des-
pués en el almacén, deberén es-
tar acompaiiadas por idéneos y
estudiados sistemas de pre-en-
friamiento, preparado, pesado,
filmado, etiquetado, envasado,
conservado, transporte logistico
y todo aquello que asegure las
caracteristicas originales que
trafa el producto ya desde el
campo.

Nuestra norma de accién,
por tanto, debe consistir en ha-
cer llegar el producto al consu-
midor, lo mas rdpidamente po-
sible, para que ain conserve
sus cualidades originales. Hoy
dia, no es suficiente sélo la ca-
lidad, se busca el servicio con
calidad, presentacién, continui-
dad en los envios y cantidades
ofertadas.

Entre los defectos que se
deben evitar en la materia
prima son las manchas de

Alternaria en las hojas,

manchas negras, daiios por
congelacion y las terribles
podredrumbres tanto por
Erwinia como por
Esclerotinia

Hay que tener bien claro
que las causas de pérdida de ca-
lidad son:

e Deterioro por microorganis-
mos.

e Deshidrataciéon del producto
por evaporacién de agua.

e Muerte celular o ahogo por
exceso de CO, producido por la
respiracién del mismo produc-
to.

1) Con arreglo a la coli-
flor, las caracteristicas que
debe tener la inflorescencia
son:

e Color blanco puro.

e Grano fino.

e Buena compacidad.
e Forma regular tipica.

Su tamafo es pequefo
cuando va de 600 a 800 g pie-
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Analisis de residuos pesticidas en coliflor (Laboratorio SOIVRE de Imarcoain).

za, medio de 800 a 1.000, y
grande de 1.000 a 1.500 g de
peso.

Entre los defectos que se
han de evitar en la materia pri-
ma, son las manchas de Alter-
naria en las hojas, manchas ne-

Generalmente un 95% de
producto se vende en su
envase de origen y debe
ayudar a vender a aquél.

El envase de carton no se

debe usar directamente en

la recoleccion, a no ser que
sea del tipo conglomerado
compacto y parafinado

gras, daflos por congelacién vy
las terribles podredumbres, tan-
to por Erwimia (blanda acuosa)
como por Esclerotinia (negra
acuosa).

A esto hay que afiadir su-
ciedad, dafios de corte por cu-
chillo recolector, golpes, magu-
lladuras, presencia de insectos,
hojas sin taladros y comidas por
caracoles, etc.

Es un producto que ain
cuando se conserva con frio,
sus cualidades van desmere-
ciendo, por lo que su conserva-
ciéon debe ser corta. Los palets
se usan como contenedores en
el campo y en el almacén, de
modo que la coliflor no se ma-

nipula hasta que va a ser envia-
da al mercado. ’

2) Con arreglo al bréculi,
las caracteristicas que debe te-
ner la inflorescencia son:

e Forma de parasol.
e Grano fino.

z
dafios mecdnicos, tejidos sobre-
maduros, tierra, suciedad, olo-
res extranos, etc.

La cadena de frio, en este
producto, no se debe interrum-
pir desde la pre-refrigeracién
hasta el consumo, de esta forma
conserva su color verde y man-
tiene todo su contenido en vita-
mina C. Si no se hace asi, las
hojitas y tallo pierden color, los
brotes se deterioran y los teji-
dos se reblandecen. Su tasa de
respiracién es muy elevada, ex-
cepto cuando el producto estd
fresco y sobre todo cuando estéd
envasada junto con escamas de
hielo.

La importancia del envase

El envase, que en el mer-
cado tradicional seria para fun-
ciones de transporte del pro-
ducto hasta el punto de venta,
hoy tiene que cumplir, adem4s,
la funcién de exhibidor en el

Cuadro 1:

Disposiciones del manipulado en coliflor y bréculi

Sistema

Utilizacion

Sistema cruzado o inglés

Se debe preferir cuando se trabajan grandes cantida
des de producto, el espacio de almacén es limitado y
si se filma, esto se hace manualmente

Sistema lineal o italiano

Intenta realizar el proceso con el maximo de
mecanizacién posible y se debe preferir cuando el
mismo es polivalente (va a usarse para muchos

productos)

Sistema en paralelo

Es el menos utilizado, deberia preferirse cuando
hay muchas variaciones en la confeccién, es decir,
calibres, categorizacién y formas de presentacion

distintos

e Uniformidad en el desarrollo
de los granos.

e Ausencia de tallo hueco.

e Ausencia de granos abiertos.

Las cabezas, serdn o bien
las centrales o bien las forma-
das por los hijuelos. El color,
de azul verdoso a verde oscuro.
La longitud del ramo en pro-
porcién con el tamafio de la ca-
beza no més de 16 cm. La pro-
porcién del tronco no més de
12 cm.

Entre los defectos que se
han de evitar, en la materia pri-
ma, son el amarilleamiento de
la inflorescencia, insectos o en-
fermedades, yemas de flor
abiertas, tallo central hueco,

supermercado o gran almacén,
cuando el producto no va
preenvasado.

Generalmente un 95% de
producto se vende en su envase
de origen, y, por tanto, éste
debe ayudar a vender a aquél
(caso tipico de los envases
franceses o italianos para coli-
flor). El envase de cartén, no se
debe utilizar directamente en la
recoleccién, a no ser que sea
del tipo conglomerado compac-
to y parafinado.

Este formato es imprescin-
dible cuando el producto va fil-
mado y estandarizado en cali-
dad y peso (caso de envios a
Inglaterra y a otros paises).
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Los diversos estados de la
UE se han posicionado con su
envase plastico, bien sea del
tipo recuperable o del tipo per-
dido, caracterizados por su re-
sistencia y peso constante, que
lo hacen apropiado al transpor-
te por carretera. Este posiciona-
miento se debe a la Ley de en-
vases, en su aspecto medioam-
biental, y al pago de la
«ecotasa» (ejemplos los tene-
mos en los envases Paxton,
Ifeo, etc.)

Los formatos mds utiliza-
dos son los normalizados 600 x
400 mms, con 140 y 190 mms
de altura para 7 y 9 kgs en coli-
flor y capacidad 6 kgs para
bréculi. Calibre 6-8 piezas coli-
flor, y 12 y 24 floretes o mazos
en bréculi.

Importancia
de la prerrefrigeracion

Es totalmente necesaria
para extraer lo antes posible, el
llamado «calor de campo» vy
frenar asi el deterioro y altera-
ciones posteriores, debido a su
respiracién y emisién de eti-
leno (son seres vivos) y a la vez
endurecer al producto para su
correcta manipulacién. En esta
regién, se debe preferir la pre-
rrefrigeracién por aire en con-

POSRECOLECCION

Sus ventajas son:

bien los siguientes factores:

La importancia del filmado

El filmado se est4 usando cada vez més debido a su deman-
da por los Supermercados y Grandes Superficies.

e Conserva al producto por més tiempo (vida (til).

e Es higiénico, pues no se toca el producto.

e Es marquista y publicitable si se desea.

e Su venta es directa (no necesita pesar, ni calcular precio).
Pero para realizar un correcto filmado hay que conocer

e Tipo de plistico utilizado y sus limitaciones (PVC, PE, etc.)
e Grosor plastico adecuado (minimo 14 galgas).

e Magquinaria utilizada (manual o mecénica).

e Dimensiones adecuadas y porcentaje perforado.

e Condiciones de temperatura y humedad del producto.

e Pérdidas de peso conocidas, y pérdidas de calidad.

duccién forzada, provista de
bandeja de agua y ventilador
superior al evaporador. El aire
frio y himedo atraviesa los en-
vases con una velocidad dada y
una humedad controlada. Segin
la disposicién del producto y su
retirada, el sistema puede ser
«unicelda o multicelda», siendo
preferible el segundo. El pro-
ducto debe estar provisto de su
envuelta exterior protectora,
para que el aire no afecte al
grano de la pella (se deben
crear depresiones de aire, en
vez de sobrepresiones). El pro-
ceso puede llegar a tardar 2-4
horas, siendo las mermas maéxi-
mas estimadas en el 0,2%.

Este tipo de prerrefrigera-
cidn, estd especialmente indica-
do para centrales en las que se
trate gran cantidad de produc-
tos hortofruticolas, especial-
mente coles, cogollos, bréculi,
champifién, espérrago, etc.

Importancia del manipulado

Se puede y debe realizar
por lo menos parte de él, en el
campo, y es distinto, cuando el
producto se presente vestido o
desnudo (hojas exteriores) para
proceder en este caso a su fil-
mado posterior.

La seleccién o tria debe ser
rigurosa, ya que solo dejard pasar

Filmado del bréculi una vez prepara-
do con cuchillo (cortesia de la
Cooperativa San Blas de Ribaforada).
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al producto con su calidad intrin-
seca requerida, y que por eso
para que sea efectiva, s6lo debe
suponer un repaso en almacén,
de la dada en pleno campo.

La utilizacién del cuchillo
debe ser la correcta, con arre-
glo a la presentacién que se le
quiere dar. El fondo o base en
caso de coliflores y el corte del
pie en el bréculi, no dardn al
mirarlo, la bondad tanto del
producto, como de la operaria.

El manipulado se puede y
debe realizar, por lo menos
parte de él, en el campo y es
distinto cuando el producto
se presente vestido o desnu-
do (hojas exteriores) para
proceder en este caso a su
Jilmado posterior

El envasado rdpido, no
sélo lo dard la pericia de la ma-
nipuladora, sino el calibre utili-
zado, el envase, la disposicién
de la cinta de suministro y el
modo de salida del envase ya
confeccionado.

En los almacenes, existen
tres disposiciones diferentes de
manipulado, que son el sistema
lineal, el cruzado y el paralelo.
(Ver cuadro 1)
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llenadores

maosa produce maquinas y sistemas para la agricultura integrando
la mecanica y la electronica de vanguardia con secillez y seguridad
para optimizar vuestro trabajo y hacerlo siempre mas fcil,

© menos pesado, mds productivo y remunerador.

Como un juego de nifios.

INTEPELADNOS !
Os daremos informaciones y material

ilustrativo de nuestra produccion b Fpet
Tal.+39 434.630025
N ol MoSa X

PORTUGAL-NEOQUIMICA- Apartado 87

R Maquinas y sistemas avanzados para la agricultura

MOSA srl 33083 CHIONS (PORDENONE) Italy Via Marconi 14

| ratamiento de agua para_La_agricultura
C del ieme.una importancia inestimable qu;lre dimie o yla colidad .
el aguadezmgacwn » ~ ] *

raciones de sal, tener un altg,pgyel de dureza, un pH. yﬁﬂementos thricos

! en el iratamiento del agua para la agr a. Nuestra empresa dispane de sistemas
pmblemas de manera eficaz y con un mdximo dere mtenfo logrando cultivos de alta calidad.

H ydroﬁx Osmosis Inversa

El mejor tratamiento de agua con alto contenido alcalino (pH alto). ~ La Osmosis Inversa (O.I) es un proceso de separacién por una membrana para la desalinizacién
Este proceso, registrado como patente, de cambio de lones reduce y purificacién del agua y es de fécil empleo.

la concentracién de sodio y la dureza del agua neutralizandoal mismo (1 es capaz de separar del agua sales disueltas con una eficiencia del 99%, eliminando
tiempo la alcalinidad. bacterias, microbios y substancias orgnicas.

Hydrofix es utilizado para la irrigacin, humectacion y cultivode B empleq de membranas fidediganas ha hecho del .. una tecnologia de desalinizacion
plantas hidroponicas - para prevenir |a precipitacion y manchas sobre ampliamente utilizada. "Chemtec" utiliza los dltimos desarrollos en la tecnologia de control
las hojas, para reducir la conductividad (o la salinidad) del agua. y de membranas para la produccion de los sistemas mds modemos y convenientes desde el
El pH es controlado al mejor nivel para el crecimiento de las plantas  punto de vista econdmico.

(pH=5-6) Nuestros sistemas de O.1. incluyen filtracidn preventiva, control de pH (escala preventiva),
o _ , , ' , ¥ p P pre
Nuestra decenal experiencia y la variedad de las instalaciones prueban  flujo automético etc. para proteger las membranas y asegurarles una larga duracidn.
que Hydrofix es la solucién més econdmica para el tratamiento del Opeiones especiales que ofrecemos:
agua alcalina, lo que permite llegar a los mejores resultados en los 0 o . .
cultivos Dilucién automdtica para lograr la conductividad y el pH necesarios.
Concentracidn del agua de rechazo para reducir al maximo el gasto de agua de desagiie.
Eliminacién de substancias toxicas como el boro.

Al ., P.O.B 3205 Herzliya 46103 Israel, Tel. 972-9-9588777-8, Fax, 972:9-9584325
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La importancia
del etiquetado

Nos referiremos siempre al
producto preenvasado, ya que
el de envases debe cumplir lo
dispuesto en el R.D. 212/92.

Dejando aparte el etiqueta-
do de la marca, exportador,
peso neto, etc. vamos a fijar-
nos en los siguientes apartados:
e Lote de envasado (R.D.
1808/91) que cada vez se estd
exigiendo mds por los impor-
tadores europeos, sobremanera
con producto embandejado o
entarrinado (bréculi y minicoli-
flor).
e Codigo de barras, que resulta
imprescindible cuando el pro-
ducto filmado va a venta a

La planificacion
del transporte es totalmente
necesaria, dejando en
segundo término otras
acciones no siempre
positivas para el producto.
Hay que procurar que la
logistica del transporte sea
la idonea,

grandes superficies (pero no es
obligatorio).

e Simbolo de reciclabilidad de
los materiales que van con el
producto, que garantizan tam-
bién su inocuidad («Punto Ver-
de»).

e Etiquetado especial de pro-
duccibn integrada, dirigido fun-
damentalmente a los importa-
dores alemanes, efectiva y con
gancho que debemos aplaudir y
fomentar.

e Etiquetado nutricional, sobre
todo para el mercado inglés,
para hacer resaltar el extraordi-
nario producto riberefio, siem-
pre claro con Certificado
SOIVRE, de la composicién de
la hortaliza.

e Etiquetado informativo, que
también tiene excelente gancho,
cuando se pone teléfono para
«Informacién al consumidor o
atencién al cliente» (en el primer

Cuadro 2:

Produccion en 1996 de coliflor y bréculi

Pais Superficie Rendimiento Produccién Observaciones
(1000has) (kgs/ha) (1000 t) (export)
Bélgica
y Luxemburgo 5 18.000 88
Dinamarca 1 7
Alemania 6 26.000 156 70
Grecia 3 57
Espana * 16 (14) 20.000 315 (283)
Francia 46 12.500 565 252
Irlanda 1 12
ltalia 28 19.500 540 84
Holanda 4 18.500 58 52
Portugal 1 20
Reino Unido 22 17.500 397
TOTAL 133 (150) 2.215 703
Fuente: Grupo Eur de los 12 (Bruselas 1.996)
Cuadro 3:

Produccion en 1995 de coliflor

y bréculi en Espaia

Regién espafola Superficie has Produccién t
La Rioja 2.500 49.000
Murcia 2.390 27.000
Navarra 1.500 50.900
Aragoén 620 12.100
Resto 7.390 144.000
TOTAL* 14.400 283.000

Fuente: Ministerio de Agricultura 1.995.

(*): Empieza a tener importancia el cultivo de la coliflor romanesco (Navarra),
col china (Valencia), col picuda (Murcia) y minicoliflor (zona centro).

caso, sobre todo para el bréculi).
e Etiquetado de utilizacién, tam-
bién como integrante del anterior,
para provocar un gran tirén co-
mercial (caso del bréculi).

Sin olvidarse, por udltimo, de
vestir adecuadamente nuestro en-
vase con presentaciones llamati-
vas y con buen gusto, en lo que se
refiere a bandas, cubres, cromos,
etc., que cada vez se prodigardn
mds, si acompaiflan a un producto
de primerisima calidad. Ejemplo
lo tenemos en el Label de Opera-
dores exceptuados SOIVRE, di-
bujado en las etiquetas; el label
de la M (producto murciano); De-
nominaciéon de Origen Navarra,
etc.

La conservacion

Hay que tener bien claro
qué temperatura se desea de pues-
ta a régimen, 1,5°C y 95% H.R.
en el caso del bréculi, y 0°C y

90% H.R. en el caso de la coli-
flor, y también segin el producto

~esté desnudo o filmado (debe ser

mds baja la temperatura si se fil-
ma con PVC que con PE, y éste a
su vez mds baja que con PP
microperforado).

Hay que dar la importancia
que tiene a la estiba de carga,
pero el tiempo de conservacién
debe ser minimo, ya que las ca-
racteristicas del producto desme-
recen con el tiempo, y sélo de
ser usado por causas comerciales
muy concretas (exceso de pro-
ducto, bajos precios, etc.)

Transporte

A veces hay que preguntarse
qué es mejor, si ganar horas o
transportar un buen producto.
Desde luego para nosotros serd
siempre lo segundo, es decir, pla-
nificar el transporte es totalmente
necesario, dejando en segundo
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Expedicion del bréculi ya filmado y etiquetado, procediendo al envasado en

cajas de carton.

término, otras acciones no siem-
pre positivas para el producto.
Hay que procurar que la logistica
del transporte sea la id6nea, tan-
to por parte del exportador, como
por parte de la empresa de trans-
portes.

Se debe realizar en remol-
que frigorifico a 0°C y 95%
H.R. Sélo en viajes cortos se
puede utilizar transporte venti-
lado y con tiempo fresco. Son
productos  compatibles  con
otros tipos de verduras, excepto
con cebollas, cuando el trans-
porte es mixto.

Comercializacion

El incremento del cultivo
para exportacion estd condicio-
nado por los siguientes facto-
res: _
e Mejora de la calidad del pro-
ducto. En el caso de bréculi se
debe utilizar una norma interna
(caso italiano) de rigurosa apli-
cacién y en el caso de la coli-
flor, una presentacién esmerada
(caso francés).

e Resolucién del problema téc-
nico de alargar todo lo posible
la oferta, mediante variedades
adecuadas, evitando la concen-
tracién y acumulo de producto
€n pocos meses.

e Resolucién de los problemas
organizativos, tendentes a aba-
ratar los sistemas de produc-
cién y comercializacién, sobre
todo en lo que concierne al cos-
te de la mano de obra.

e Concentracién de producto
en pocas empresas exportado-
ras, pero de alto nivel de ges-
tién, para poder ofrecer estos
productos a diversidad de mer-
cados.

e Existencia de la zona de in-
dustria congeladora para acoger
al producto que con calidad no
es comercial (fuera de calibre)
y el exceso de una sobreproduc-
cién en un momento dado.

e Publicidad institucional, de
promocién de Jlos productos
riberefios en el resto de Europa,
asistiendo a la vez a ferias y
congresos, simposiums, etc.

z
e Facilidad y acogida al pro-
ducto de retirada, no por ésta
en si, sino como recurso ultimo
de seguridad, para el productor.

Afortunadamente el Valle
del Ebro con sus productos, sus
agricultores, las empresas expor-
tadoras y las empresas congela-
doras, cumplen las condiciones
apuntadas para un incremento en
la produccién de coliflor y bré-
culi, con un futuro muy halagiie-
flo. La asignatura pendiente, pro-
mocién y publicidad, se van rea-
lizando poco a poco.

En cuanto al cuadro 2:
e Toda la produccién se refiere
indistintamente a coliflor y bré-
culi, no haciendo distinciones
de especie.

La liberalizacion de merca-
dos, las nuevas pautas de
actuacion de la UE hacen

que los inspectores técnicos

de comercio exterior deban
dar asesoramiento técnico
a los operadores exporta-
dores, tanto en origen del
producto como después

e Aunque el volumen total de
produccién parezca alto, esto
sélo representa el 4,7% de todas
las verduras comercializadas.

e Su consumo aumenta en Eu-
ropa, poco a poco, sobre todo
por la buena gestién comercial y
por la entrada de producto en
otros paises europeos no miem-
bros de la UE.

e la preferencia por producto
del ama de casa europea, es del
72% de la coliflor (sobre un pa-
nel de verduras) y del 84% del
bréculi.

e El Reino Unido aunque es
fuerte productor, se concentra
por un lado en el grupo de coli-
flores, y por otro en unos pocos
meses del afio.

e Holanda y Alemania se mues-
tran como reenviadores suminis-
tradores de producto a otros pai-
ses (Balticos y del Este).
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En cuanto al cuadro 4:
e La exportacién espafola ha
aumentado en un 10-15% desde
la liberalizaci6n de mercancias y
estd en progresivo aumento.
e Las comunidades de Navarra
y Rioja producen el 30% nacio-
nal con 66.000 t viéndose palpa-
blemente su aumento en Ja ex-
portacién, aunque puede crecer
m4és adin con una buena politica
comercial.
e Con arreglo a exigencias por
pafses, Holanda mira mucho la
calidad y el calibre, Francia el
etiquetado, Inglaterra el peso
neto, Alemania el envase y fil-
mado, Suiza demanda producto
desnudo y con envase de made-
ra, Austria mira el manipulado
preenvasado, etc.

En cuanto al cuadro 5:
e La cotizacién en el mercado
alemdn y del Reino Unido se ha
mostrado un 5% mds alta que el
producto de origen italiano o
francés, a causa de su calidad.
e Se deben centrar esfuerzos en
aumentar la penetracién en los
mercados alemén y holandés, ya
que admiten con una buena poli-
tica comercial mds género.
e Seria interesante, aunque fuese
acompaifiado, nuestra introduccién
en mercados excelentes, como el
de Austria (su consumo es del
10% total de la U.E. en verduras),
Suiza, Croacia, Eslovenia, Repii-
blica Checa, Letonia y Rusia.
e No hay tampoco que olvidar,
que el 75% de producto comer-
cializado se realiza en supermer-
cados y grandes superficies, con
producto pre-confeccionado o
envasado (270 millones de pie-
zas de hortalizas comercializa-
das en el dltimo afio en Inglate-
ra).

Asesoramiento técnico
del SOIVRE

La liberalizacion de merca-
dos, las nuevas pautas de actua-
cién en la Unién Europea, me-
diante normativas, reglamentos y
disciplinarios varios, hacen que
los inspectores técnicos de Co-
mercio Exterior deban dar «aseso-
ramiento técnico» a los operado-
res exportadores, tanto en origen
del producto (antes del envio)
como después, una vez comercia-
lizado en destino, como se de-

POSRECOLECCION

Cuadro 4:

Aceptacion, precio y total suministrado en la exportacion

de la colifor por paises

Pais destino Aceptacién y precio l Total suministrado
inglaterra Coliflor francesa >7% 30%
Coliflor espanola 12%
- Coliflor italiana <3% 5%
| Alemania Coliflor francesa >2% 30%
Coliflor italiana 50%
‘ Coliflor espafola <5% | 12%
Holanda Coliflor francesa >5% 15%
Coliflor espanola <3% 5%
~__ Coliflor italiana 5%
Francia Coliflor italiana >5% 4%
Coliflor espahola 5%
Coliflor griega <3%
Fuente: Estudio ex-alumnos ICADE (Zaragoza). 1996.
Cuadro 5:
Aceptacion en la exportacion del bréculi
Pais I Porcentaje/aino
1994 | 1995 | 1996 [1997 (est.)
Reino Unido 60 | 55 | 53 +10%
Alemania 10 | 13 16 +2%
Holanda 18 | 17 16 +5%
Francia 4 7 ) +3%
Otros paisesdela UE | 3 4 3
Terceros paises | 5 4 3

Fuente: Revista Valencia Fruits y otras publicaciones (I.C.E.).

muestra con la solucién de las
Actas producidas por los Servi-
cios de Inspeccién de los paises
extranjeros.

Para apoyar también esta
accién, se cuenta con el Labo-
ratorio del SOIVRE, que estd
abierto al envio de muestras de
producto, perfectamente identi-
ficadas, para poder emitir un
Certificado o Boletin de Anadli-
sis, de los pardmetros exigidos
por el comprador, por el propio
exportador (que no quiere tener
problemas a posteriori) o por
resolucién de un pais (Suecia,
Noruega, etc.) que en el caso
de que un exportador esté en
lista negra, le obliga a acompa-
flar al producto exportado con
un Certificado, todo ello, apli-
cando la Orden de Precios Pu-
blicos, a peticién como hemos
dicho de parte.

A esto se le llama «Certifi-
cacién Voluntaria», pero no nos
olvidemos que en el comercio
internacional existe el «Acuer-
do de Certificacién» o certifi-
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cado de origen, por el cual las
autoridades de un pais aceptan
no efectuar determinados con-
troles, siempre que la mercancia
esté amparada por un Certifica-
do de Inspeccidn, expedido por
un organismo reconocido, como
es el del SOIVRE.

Las exportaciones espaiio-
las se realizan con una presenta-
cién cuidadosa y con Categoria
I, siendo en cambio frecuente la
mala calidad en Categoria II,
con envases poco adecuados,
muchas veces desprovistos de
marca. Debe haber méas unifor-
midad en el calibrado a pesar de
lo que diga la norma (caso de la
coliflor).

Este articulo es un extracto de la
conferencia «Gestién posi-cosecha y
comercializacion de la coliflor y el
bréculi» presentada por el autor el
pasado mes de mayo en Pamplona en el
marco de las Jornadas de Fxaltacién de
nuestra verdura.
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OPINION

Alicia Namesny
Dr Ing. Agr.
agrocon@ediho.es

El que solo europeos,
japoneses, norteamericanos
son capaces de apreciar
y pagar un producto
de calidad es un mito.
Los mercados locales
son una realidad por explotar.
Las grandes cadenas
de alimentacion
que se implantan
en ellos estdn mostrando
el camino

o

nforme

IXTRA

El mercado busca calidad

«Exportar a Europa» (o a Estados Unidos, o a Japén) es la respuesta que nos da-
rian si preguntasemos a cualquier productor situado fuera de estos mercados, sobre qué
aspira a hacer con sus productos. ;Es que no existen otros mercados?

Cuando vas por pafses fuera de los tradicionales «mercados desarrollados», exis-
ten dos constantes:
e En las grandes ciudades, la oferta accesible a la mayorfa de la poblacién es abun-
dante, pero totalmente heterogénea en su calidad.
e En ciudades apartadas, el producto suele venir de una ciudad grande, distante. Mu-
chas veces ha pasado, de camino al mercado mayorista, a pocos kilémetros
de donde se consumira finalmente.

Todos los consumidores aprecian un producto bueno, en que se han apartado las
piezas defectuosas, en lotes de tamafio homogéneos. No es necesario que el ama de
casa madrugue para conseguir buen producto; éste puede estar durante todo el dfa y los
beneficiados serdn quienes trabajan bien. Y, respecto al segundo punto, ;por qué pen-
sar en Europa, cuando los consumidores estan casi a la puerta? Existe un mercado en
el consumidor nacional y otro mercado, también en casa, en el turismo que viene a vi-
sitar el pafs. ;Tienen productos de buena calidad todos los hoteles? ;En los restauran-
tes, cada mesa puede disponer de un bonito ramo de flores naturales de adorno?

Un par de ejemplos de Brasil, no porque ocurra sélo ahi, sino por la cercania de
los recuerdos. En Belén, plena zona tropical, desembocadura del Amazonas, de belleza
indudable, las flores que se venden, gerberas, claveles, rosas... En el Hilton de esa ciu-
dad, de adomo, flores artificiales.

También hay ejemplos de saber hacer: el mismo Hilton, en Santiago de Chile, ob-
sequia a sus clientes en la habitacién con una muestra de su produccién: una botella de
buen vino y una cesta de las frutas que Chile produce. El aeropuerto de Yakarta est4
permanentemente decorado con unos majestuosos ramos de orquideas naturales para
recibir a sus visitantes. El otro ejemplo de Brasil. Este pais tiene una gran zona de pro-
duccién, que es el Valle del Rio San Francisco. Dedicada principalmente a exporta-
cién, también envia productos al Ceasa de Sao Paulo, el principal mercado mayorista
local. A pocos kilémetros del Valle esta Recife, una de las ciudades importantes del in-
terior. Los mercados se Recife son abastecidos por ell Ceasa de Sao Paulo...

La pregunta del productor: «Sfi, todo eso estd muy bien, pero ;paga el consumidor
la mayor calidad?» Lamentablemente, la respuesta es que, seguramente, no, o al me-
nos, no tanto como los esfuerzos que esa calidad requiere. Pero, el argumento para la
calidad viene por otro lado. No sélo sobran productos en Europa, Japén, Estados Uni-
dos. También sobran y si no ocurre ain, es cuestién de poco tiempo, en los mercados
«no desarrollados». No porque no haya poblacién para consumirlos. También lamenta-
blemente, porque como dicen asépticamente los economistas, «demanda sélo es la que
puede pagar».

Y, esa demanda, también quiere calidad.

En el proximo numero de REVISTA HORTICULTURA
N® 124 - OCTUBRE'97

AGRICULTURA ORNAMENTAL
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Poscosecha de citricos

Calidad en la empresa
citricola espanola

Proceso de confeccion, higiene del almacén, operaciones de carga
y transporte y exigencias particulares de los clientes

Carina Fernanda Mazzuz

Ing. Agr
Autora del libro Calidad de frutos cltricos

En cuanto al proceso
de confeccion propiamente dicho

1. Antes de confeccionarse, las
partidas generalmente reciben en perio-
dos lluviosos un tratamiento con fungi-
cidas en drencher, empledndose con
mayor frecuencia productos a base de
TBZ, y menos con Imazalil o Procloraz.
Las dosis empleadas son las que reco-
miendan las marcas comerciales.

2. Normalmente se trabaja de 20 a
25 tm de frutos/hora para un ancho de
linea medio de 1.8 m. Esta relacién po-
drfa ser un poco excesiva por lo que se-
ria conveniente, en su caso dividir la li-
nea en dos, sobre todo en su primer
tramo, y luego conjugarla en una. El
punto critico en cuanto a este aspecto
son las mesas de tria que nunca debe-
rian sobrecargarse.

En cuanto a la velocidad de trabajo
de la linea, es comun se adecte a la
condicién de los frutos (frutos des-
verdizados, menor velocidad), a las

condiciones climdticas (reduciéndola en
periodos de lluvias) y al tipo de confec-
cién con encajado, (menor velocidad
que con enmallado, etc).

3. Se observa que las lineas de
confeccién presentan numerosos saltos
o cambios de altura (7-11) perjudiciales
para los frutos por los dafios externos e
internos que pueden producir. Algunos
autores como Yamashita y Kitano, 1981,
han determinado para mandarinas

as lineas de confeccion
presentan numerosos
saltos o cambios
de altura perjudiciales
para los frutos por los dafios
externos e internos que pueden
producir. Los frutos reciben
muchos golpes en el volcado
y calibrado agravdndose esta
agresion mds ain cuando
estdn hiimedos

M? Angeles Ramon -Llin, Consellera de
Agricultura y Medio Ambiente de la Generalitat
Valenciana, saludando en Euroagro'96 a Carina
Femanda Mazzuz, autora del libro Calidad de
Frutos Citricos, poco antes de recibir un
ejemplar del mismo de manos de Manuel Garcia
Portillo, responsabie de Tecnidex.

e —
Calidad

en la empresa
exportadora citricola
espanola
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control de calidad

C. En cuanto al proceso de
desverdizacién de los frutos

D. En cuanto a los procesos de
preenfriamiento y refrigeracién
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E En cuanto al proceso de
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del almacén

G. En cuanto a las operaciones
de carga y transporte
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particulares de calidad
por parte de los clientes

® Bibliografia
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Satsumas que no conviene que el nu-
mero de saltos sea mayor de 7, ni el
desnivel de méds de 30 cm, lo que se
observa no se cumple. Ademds, los
frutos reciben muchos golpes en el vol-
cado y calibrado, agravdndose esta
agresiéon més aun cuando estdn hime-
dos. El uso de otro tipo de calibra- -
dores, como los de platillo volumé-
tricos o por peso, podria reducir en
parte los dafios consiguientes.

Los cambios de sentido de las li-
neas no suelen ser bruscos y los pun-
tos de rozamiento estdn protegidos,
aunque solo en algunos casos, por to-

58

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE'97



pes de goma.

4. El volcado de los frutos se reali-
za en seco y de manera automaética.

5. Las mesas de previa tria suelen
tener deficiencias en su disefio, especi-
ficamente en cudnto a su ancho, que en
general es de 2 m aproximadamente, ob-
servdndose en muchos casos que las
triadoras no alcanzan a coger los frutos
que circulan por el medio de aquellas.
Su estructura es de rodillos metélicos y
su iluminacién es con tubos de luz blan-
ca/anaranjada de 220 w en la mayoria de
los casos, utilizando muy pocas empre-
sas luces lo més parecidas posible a la
solar, como recomienda la bibliografia.
Las mesas en general no se encuentran
aisladas, y su distribucién es de 1/1i-
nea.

Las mesas de segunda tria son
aproximadamente de 1.5 m de ancho (sin
considerar la zona central donde suele
hallarse una cinta transportadora). Su

l uso de cabinas

ultravioletas y el control

de los podridos podrian
considerarse como buenas
medidas que seria conveniente
practicaran todos los almacenes
para seleccionar mejor
los frutos y prevenir una mayor
incidencia de ciertos patogenos

estructura de rodillos giratorios permite
ver convenientemente los frutos, la ilu-
minacién, en general con tubos de luz
blanca de 40-50 w, presenta gran varia-
bilidad en cuanto a modelos y marcas
utilizados en la misma mesa, lo que pro-
voca cierta desuniformidad.

Algunas mesas se hallan aisladas
con cartones para evitar la incidencia
de corrientes de aire, sin embargo, la
mayoria no presenta ningun tipo de ais-
lamiento. Debe recordarse que, aunque
parezca superfluo, en muchos paises se
habla de aislar los sitios de tria para evi-
tar los ruidos molestos, acondicionar el
aire, etc, de modo que sea menos pesa-
da esta labor tan importante para una
buena confeccién.

Generalmente hay de 4 a 8 mesas
de segunda tria por linea, lo que es
muy conveniente para realizar mejor la
tarea.

Por dltimo las «mesas de tercera

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’'97

tria», previa a la confeccién, suelen
coincidir en el caso de confecciones en
encajado con éstas, es decir, la mesa
de encajado manual, con estructura de
lonetas pldsticas y buena iluminacién
en general, es el sitio donde se realiza
la ultima seleccién de los frutos. En
otros casos, pocos, antes de las otras
confecciones también hay lugares de
tria con estructura de mesas con rodi-
llos giratorios, mds pequeflas que las
de tria principal y con buena ilumina-
cién. En ocasiones, ésto se ve sélo
para ciertas confecciones, como el
enmallado y encajado autémaético a gra-
nel. En la mayoria de los casos, sin em-
bargo, no hay mesas de tercera tria an-
tes de confeccionar los frutos, y sélo
se los observa en los puntos de distri-

CITRICOS

sonal menos experimentado al principio
de las mesas.

7. El trabajo de seleccién es con-
trolado por el encargado de cada con-
feccidn, si existe, y/o por el jefe del al-
macén por observacion visual no siste-
mdtica a lo largo de la jornada de traba-
jo. Este control podria mejorarse reali-
zando un pequefio muestreo represen-
tativo, de 50 frutos por ejemplo cada
15-30 minutos de cada mesa de tria o de
cada confeccidn, y evaluando mediante
un sistema rdpido lo que permitiria co-
rregir errores a tiempo, manteniendo
una comunicacién estrecha con el per-
sonal. Se debe recordar que, como bien
sefiala Sanchez, 1991, «no hay en prin-
cipio malos operarios, hay instruccio-
nes mal dadas y sobre todo deficiencias

Naranjas en la linea de confeccién de un almacén.

bucién desde el calibrador a las distin-
tas confecciones.

Las mesas en general no estdn ais-
ladas. Se debe recordar en este punto
que éste es el repaso final y, especifica-
mente para ciertas confecciones como
mallas, un fruto de mala calidad que se
envase puede arruinar toda una malla.

6. Las triadoras son todas mujeres
de edad media (30-60 afios) y suelen es-
tar distribuidas en ntimero igual a am-
bos lados de las mesas, halldndose ha-
bitualmente 4 en las de pretria y 4-6 en
las de tria prncipal, coincidiendo en las
de encajado manual con el nimero de
encajadoras. Es habitual colocar el per-

en el seguimiento y control de la orden
dada».

S6lo algunas empresas realizan
cada tanto una evaluacién del trabajo
de seleccién, que se registra en un in-
forme elaborado para un lote elegido al
azar. En dicha comprobacién se vigila
por ejemplo que no llegue podrido a las
distintas mesas, si lo hay, cual es su
incidencia, etc.

8. El uso de cabinas de luz ultra-
violeta estd previsto en los periodos
lluviosos, asi como el control de los
podridos que se presenten, aunque
muy pocas empresas lo realizan.

El uso de cabinas ultravioletas y el
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control de los podridos podrian consi-
derarse como buenas medidas que se-
ria conveniente practicaran todos los
almacenes para seleccionar mejor los
frutos y prevenir una mayor incidencia
de ciertos patégenos.

9. El lavado se realiza en la mayoria
de los casos con mdquina lavadora,
utizdndose algunas veces una balsa.En
ambos tipos de utensillos se suele em-
plear detergentes neutros, lo que es
bueno cuando se trabaja con frutos re-
cién desverdizados. Cuando los frutos
presenten mayor suciedad (general-
mente variedades tardias que estdn
mds tiempo en el é4rbol) convendria
usar detergentes alcalinos (ph=12).

Normalmente, y en especial en pe-
riodos de lluvias, si los frutos no se
han desverdizado se aplica OPPS (Or-
tofenil fenato s6dico) en balsa o miqui-
na. Cuando se hace en balsa el tiempo
de lavado suele ser de 1.5 a 4 minutos,
a pesar de que no se recomienda més
de 1 minuto (Tuset, 1987).Esta variante
puede que se utilice con agua caliente
entre 28-35°C, siendo més efectivas las
temperaturas entre 25-30°C. El ph es
otro factor que suele controlarse cuan-
do se lava en balsa para mantenerlo en

as partidas

que se confeccionan

y expiden de inmediato,
asi como las que se conservan
en frio, suelen encerarse
con ceras al agua, diferentes
entre un caso y otro por el
contenido en solidos totales

11.7-11.8, valores normales. En la ac-
tualidad existen detergentes formulados
con fungicidas y que contienen solucio-
nes tampones que permiten prescindir
de este tipo de control.

Por dltimo, se aconseja que siem-
pre que se utilice OPPS los frutos se en-
juaguen bien con agua por los efectos
fitotéxicos que dicho fungicida puede
provocar.

No es comiin registrar estos trata-
mientos, lo que seria aconsejable por
motivos ya explicados.

10. No es habitual que se efectien
aplicaciones de fungicidas en forma de
ducha o spray.

11. Los procesos de presecado y

secado se realizan a temperaturas de
30-50°C (presecado) y de 30-60°C (se-
cado). Se observa gran variabilidad en
las temperaturas que se emplean,
recorddndose que se recomienda entre
45-50°C, nunca mayores de 54°C.Se
utiliza tiempos de 4 a 5 minutos en el
presecado y de 2 a 5 minutos en el se-
cado, lo que demuestra poco conoci-
miento de ambos procesos. Lo conve-
niente, seglin Grierson, 1986, es
presecar los frutos durante 1,45-2 mi-
nutos y secarlos durante 2, 5-3 minu-
tos, si se enceraron al agua.

El control de estos pardmetros se
realiza generalmente de manera auto-
mética, no obstante déberia controlar-
se cada tanto la temperatura detos fru-
tos a la salida de los tiineles.

12. Las partidas que se confeccio-
nan y expiden de inmediato, asi como
aquellas que se conservan en frio, sue-
len encerarse con ceras al agua, dife-
rentes entre un caso y otro por el con-
tenido en sélidos totales. Los frutos
que se confeccionan como «no trata-
dos» no suelen encerarse.

Las ceras al agua son a base de
polietileno, resinas y goma laca. Rara-
mente se emplea ceras a base de

CALIDAD DE FRUTOS CITRICOS

Mazzuz, C. F.
317 pégs. llust. Color. 1996

La calidad en la producci6n, en el envasado,
en la distribucion, en la postventa,...; en definitiva,
“calidad total”. Es la consigna para todos los
procesos en que la empresa estd inmersa. Esta

obra es el perfecto manual para la gestion de los
frutos cftricos, desde la recoleccion hasta la expedicion.
Un libro imprescindible para todos los profesionales
vinculados al sector de los citricos.,

Ref.: 940 i/ M-E8

EL PERFECTO MANUAL PARA LA
GESTION DE FRUTOS CITRICOS

P. Misericordia, 16 - 12 planta - 43205 Reus
Tel.: +34(9)77- 75 04 02 - Fax: +34(9)77- 75 30 56
e-mail:horticom@ediho.es - web:http://www.ediho.es
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Vista interior de un almacén de confeccion
de citricos durante una jornada laboral.
Foto: Tecnidex.

carnauba, pues se aduce que pueden
producir manchas si los frutos se han
desverdizado. En general, las ceras
s . que se usa son las que dan mejores re-
. — - AL sultados.
PN _ El uso de fungicidas con las ceras
- - es frecuente, empledndose en general
Imazalil, y raramente TBZ. Deber4 te-
nerse en cuenta en este punto que este
tipo de tratamiento es mucho menos
efectivo que los tratamientos acuosos,
debiéndose emplear para ello dosis ma-
yores de fungicidas con un posible in-
cremento en sus residuos.
Normalmente no se registra nin-
gin dato del encerado, lo que impide
el correcto seguimiento de la partida.
13. El funcionamiento de los ca-
libradores se controla en general de
manera no sistemdtica, y sélo algunos
lo controlan siempre una vez al
dia.Para ello, habitualmente se cogen
muestras de 4-5 frutos de cada calibre,
se pesan y se comprueba los calibres
por medicién. Los resultados no siem-
pre se registran. De la misma forma se

Cualquira que sea el cultivo, -ape® TSX' ya lo esta regando.

Es asi de cierto.No hay otra cinta en el mundo que riegue maés hectéreas ni mds cultivos
que T-TAPE®TSX® Aguanta las condiciones mas duras y distribuye el agua, abonos y los
productos fitosanitarios ... con precisién y garantia. Ideal tanto para recorridos largos como
cortos, en superficie o enterrada. Es T-TAPE TSX, la cinta mas resistente de la tierra.

Th@ Con la garantia y seriedad de :
|
apE Tel.: (93) 759 27 61
. e Fax: (93) 759 50 08
Lider mundial en cintas de riego 08340 - Vilassar de Mar

T-TAPE®, OFmm et TSX® son marcas las de T-Sy L. Inc. En Estados Unidos y en oto paises. Patente U.S. No 2.427.051 y otras patentes en U.S. y en el emitidas y pend ©1996 T-Sy L. Inc.
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Vista general de un almacén de confeccion con
encajado. Destaca el nivel de orden e higiene de
las instalaciones, requisito que toda empresa
compradora exige hoy en dia.

actida con los precalibradores, aunque
s6lo unas pocas empresas los utilizan.
El uso del precalibrador deberia exten-
derse més dado que permite ahorrar
insumos y tiempo confeccionando fru-
tos que no tienen un buen calibre,
apartdndolos en ese caso para la indus-
tria u otros mercados para los cuales
quizds se exija otro proceso de confec-
cion.

Finalmente, tras la confeccién es
frecuente que se vuelva a verificar el
tamano de los frutos.

14. El acondicionamiento de los
frutos en el envase o embalaje es en
general cuidadoso y s6lo en muy pocos
casos se ha observado cierto «encara-
do» de Tos frutos.

Al final de la linea de confeccién
suele controlarse el correcto acondicio-
namiento de los frutos, a través de mues-
treos, que en su mayoria consisten en
coger 10-20 mallas o bolsas o una caja

0 es comiun
que las empresas
efectiien andlisis
de residuos de plaguicidas
en los frutos, siacaso
lo realizan los compradores
a la llegada del producto
a destino

(confecciones encajadas de forma ma-
nual, a granel, en envases pldsticos) de
cada partida durante la jornada de traba-
jo. En este ultimo caso, especificamente
para confecciones por encajado manual,
es frecuente que las encajadoras colo-
quen un nimero en cada bulto que con-
feccionan, lo que permite al final del dia
evaluar su labor tanto en cantidad como
en calidad. El registro de estos controles
en una practica habitual.

15. Normalmente, se efectda un
control del peso bruto del envase o del
embalaje, coincidiendo en la oportuni-
dad con el anterior (de acondicio-
namiento). Para mallas o bolsas este con-
trol se realiza sobre una muestra de ca-
racteristicas muy variables en relacién a

su tamafio y a la frecuencia con que se
toma, determinando, las exigencias par-
ticulares de cada cliente la intensidad del
control. Para cajas coincide siempre con
el de acondicionamiento de los frutos.

En su mayoria los resultados se re-
gistran en planillas y luego se analizan
estadisticamente, lo que permite corre-
gir defectos de las méquinas a tiempo.
Seria conveniente que se realizara este
tipo de controles de forma sistemdtica
durante toda la jornada de trabajo.

Todas las empresas adicionan a cada
envase o embalaje un 2-3 % de su peso
neto por posibles mermas en transito.

16. En general, luego de la confec-
cién se realiza un control de calidad de
manera organizada. La frecuencia de éste
es variable, siendo en muchos casos oca-
sional. Algunos de los elementos que se
controlan en €l ya han sido mencionados
anteriormente, como el acondiciona-
miento de los frutos, el peso del envase
o del embalaje, etc; otros son los datos
generales del producto o de la partida
(variedad, destino, cliente, tipo de con-
feccion, etc), especificindose en muy
pocos casos si ésta estd formada por una
mezcla de subpartidas, lo que seria de
mucha ayuda pues puede que cada una
de ellas se haya manipulado de forma di-

ferente, y ello puede incidir en el estado
posterior de los frutos.

También se controla el correcto
marcado de los envases y de las etique-
tas, ya sea de manera visual o em-
pleando lectores de cédigos de barras -
(scanner).

El estado de los frutos (brillo, fir-
meza, color, etc) generalmente se ob-
serva visualmente y en muy pocos ca-
sos se mide (por ejemplo, por superpo-
sicién de placas transparentes con cir-
culos de distinto didmetro para deter-
minar el porcentaje de superficie afec-
tada por un defecto o alteracion).

Se verifica ademds, el calibre de
los frutos y el nimero de frutos por en-
vase, mediante un calibrador manual y
por recuento, respectivamente, el peso,
habitualmente con balanzas normales,
y el indice de madurez y el porcentaje
de zumo en laboratorio, pero sélo
cuando lo exigen los clientes.

El registro de este control se reali-
za, en la mayoria de los casos, en pla-
nillas elaboradas para tal fin y, en
otros  conjuntamente  con  Otros
controles.Hay aun empresas que no re-
gistran los resultados, lo que le quita
bastante sentido al control.

La informacién resultante se desti-
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na en la mayoria de los casos al jefe
del almacén y, sélo en algunos, a los

niveles gerenciales encargados del
tema de la calidad o a los clientes.

17. Es habitual que una vez expe-
dida la mercancia, se retengan algunas
cajas para analizar la evolucién de los
frutos.Para ello se coloca la muestra a
temperatura ambiente o en frio segin
las condiciones a las que vaya a estar el
producto durante su vida comercial, y
se realiza observaciones de los frutos
hasta la fecha de caducidad, si existe,
o hasta 7-10 dias desde su expedicién.
El control consiste en observar la pre-
sencia de alteraciones, y en la determi-
nacién de las mermas de peso.Los re-
sultados siempre se apuntan y, sélo en
algunos casos, se investiga las causas
posibles de los dafos.

18. La paletizaci6én se realiza
siempre de manera automética y se
controla por un encargado de confec-
cién de manera no sistemética a lo lar-
go de la jornada de trabajo, lo que de-
berfa de revisarse, ya que es frecuente
que existan rechazos por palets mal
marcados o que se daiie la mercancia
por un mal flejado o paletizado.

19. No es comiin que las empresas
efectien andlisis de residuos de

plaguicidas en los frutos, si acaso lo
realizan los compradores a la llegada
del producto a destino. Sélo en algunos
casos cuando la partida se destina a
paises escandinavos, por ejemplo, o a
USA, Canad4, particularmente, el
SOIVRE (Servicio Oficial de Inspec-
cién, Vigilancia y Regulacién de las
Exportaciones), es el que realiza los
andlisis correpondientes por encargo de
la empresa exportadora.Para este con-
trol, se coge al azar una muestra, so-
bre un lote formado por 30 palets de
unos 30 frutos (minimo uno por palet)
y se envia al laboratorio, donde Ia
muestra se llevard a | Kg para el analisis.

La higiene del almacén

I. Es comin que se desarrolle en el
almacén medidas preventivas de higie-
ne, principalmente en cuanto a la plani-
ficacién de las instalaciones.

Otra medida preventiva muy utili-
zada es la eliminacién inmediata de todo
foco infeccioso del almacén (tolvas con
destrios, basuras, etc). Otras medidas
tan importantes como las anteriores,
como el control periédico de la conta-
minacién del almacén, el control de los
roedores, la proteccién del almacén
frente al acceso de animales, y de los
insectos, la utilizacién de carteles infor-
mativos para concienciar al personal al
respecto, etc, son poco empleadas y
podrian ayudar a mantener un nivel de
higiene adecuado, requisito tan exigido
hoy por las empresas compradoras.

2. La limpieza del almacén se orga-
niza, en general, realizando dicha tarea
al final de la jornada de trabajo sobre
las lineas, en especial la «zona sucia» y
las mesas de confeccién, y también so-
bre las salas de confeccidn.

La limpieza de las cintas transpor-
tadoras es semanal, la del almacén en
general y la de las cdmaras de frio y de
desverdizacién se hace cada 15 dias vy,
finalmente, a fines de campaiia se reali-
za la limpieza de todas las méquinas, en-
vases de campo, etc. En éste iltimo
caso quizas convendria aumentar la fre-
cuencia de limpieza, dado que, por lo
expresado en el apartado de recolec-
cién, los envases se ensucian facilmen-
te al estar en contacto con la tierra, el
polvo, etc.

Los elementos de limpieza son en
general detergente y agua a presion.
Sin embargo y a pesar de sefalar estas
medidas, es frecuente observar los al-
macenes faltos de una limpieza adecua-
da, factor primordial cuando se trabaja
con alimentos.
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3. En cuanto a la desinfeccién del
almacén y de sus instalaciones, suele
coincidir en su ejecucién con las labo-
res de limpieza, y se emplea normalmen-
te desinfectante y/o lejia con agua a
presion. Es fundamental para una bue-
na desinfeccion que la limpieza se haya
hecho a fondo. El uso de lejias inodoras
es poco frecuente.

Las cdmaras, ademds, en algunos
casos, se fumigan y se pintan con cal
viva cada 5 meses por ejemplo, lo que
seria deseable se hiciera de forma més
general para lograr una adecuada desin-
feccion.

4. La desodorizacién, principalmen-
te de las camaras, no es una préctica
habitual. Sin embargo se deberfa consi-
derar que los citricos suelen impregnar
con su olor.

5. Es generalizada la consideracion
de intensificar la frecuencia de la limpie-
za en periodos de climatologia adversa,
como los muy luviosos por ejemplo, lo
que aparece como una medida apropiada.

a eleccion del medio
de transporte depende
rincipalmente del destino

y de la época del aiio,
eligiéndose en general
el transporte en carretera
para los paises comunitarios,
en ferrocarril para los paises
del Este y en barco o avion
para largas distancias

Operaciones de carga
y transporte

1. El producto se protege habitual-
mente frente a condiciones ambientales
adversas antes de su carga en el recinto
de transporte, ya sea manteniéndolo
dentro del almacén o en las cdmaras de
preenfriamiento y luego cargéndolo
bajo muelle techado. Sin embargo, se
observa con frecuencia que, para el
caso de transportes por ferrocarril o en
barco, la mercancia suele permanecer
un cierto tiempo en muelles no techa-
dos, con los perjuicios que esto impli-
ca. De todas formas, es general el crite-
rio de que se debe cargar de inmediato.

2. La eleccién del medio de trans-
porte depende principalmente del desti-
no y de la época del afio, eligiéndose
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en general el transporte en carretera
para los paises comunitarios, en ferro-
carril para los paises del este y en bar-
co o avién para largas distancias (USA,
Canad4, Japén). En este ultimo caso,
los habitdculos son generalmente recin-
tos refrigerados, y, si el transporte se
realiza en barco, se aprovecha el mis-
mo para efectuar en trdnsito los trata-
mientos de cuarentena que exigen algu-
nos de estos paises, como USA o Ja-
pén.

Para destinos dentro de Europa, o
cercanos, la eleccién del transporte por
carretera refrigerado depende en gene-
ral de los requisitos del cliente, efec-
tiandose, por ejemplo, los envios a In-
glaterra mayoritariamente en este tipo
de transporte, o también como ya se

I destino principal

de los envios de citricos

en fresco desde Eparia
son las grandes cadenas
de distribucion (super
e hipermercados) de Alemania,
Francia e Inglaterra, ya sea
por comercializacion directa
o0 a través de las filiales
de las empresas en otros paises

menciond, depende de las condiciones
climdticas (época del afio).

3. Antes de la carga el medio y el
recinto de transporte deben hallarse en
buenas condiciones. No es frecuente,
sin embargo, que se controle el estado
de los vehiculos antes de partir, lo que
serfa muy recomendable.

En cuanto a los recintos de trans-
porte, se priorizan en el control aspec-
tos como la limpieza, la sequedad, la co-
rrecta ventilacién y la temperatura de
transporte, si se trata de recintos pre-
enfriados. En este ultimo caso es fre-
cuente se verifique ella, por lectura de
indicadores de temperatura, pero no
existen normalmente planillas de regis-
tro, lo que podria funcionar como com-
probante ante posibles alteraciones de
los frutos en el transporte, como prueba
del seguimiento de este proceso, etc.
Se deberia recordar siempre que, no
vale casi nada preenfriar correctamente
los frutos si luego se cargan en recintos
que no han alcanzado la temperatura de
transporte adecuada.

4. Tanto para el preenfriamiento y
conservacion de los frutos, como para su
transporte, se tiene en cuenta habitual-
mente la compatibilidad entre los produc-
tos. En ello es principalmente la expe-
riencia la que sirve de guia, consul-
tdndose sélo en algunos casos las tablas
existentes al respecto. Esto ultimo debe-
ria ser una préctica habitual, ya que exis-
ten numerosas diferencias en cuanto a re-
querimientos de temperaturas, humedad
relativa, sensibilidad al etileno, etc entre
las distintas frutas y hortalizas.

5. La planificacién del transporte
suele organizarse a través de contratos

La velocidad de trabajo de la linea es comin
que se adecue a la condicion de los frutos y al
tipo de confeccion con encajado (menor
velocidad que con enmallado)

que se cumplimentan en el punto de
carga, especificamente para transporte
por carretera, y de manera similar para
otros tipos de transporte, donde se de-
tallan los datos correspondientes a la
mercancia, expedidor, destinatario,

transporte y transportista, etc, como as{
también las responsabilidades de cada
parte. Sin embargo, aspectos como la
temperatura a la cual deben viajar los
frutos no se puntualizan en este docu-
mento, salvo por ejemplo en el trans-
porte maritimo, para el que se detalla la
temperatura de cada bodega.

Normalmente es el destinatario el
que se hace cargo del seguro del trans-
porte.

No es frecuente que existan ins-
trucciones por escrito para los trans-
portistas en cuanto a la temperatura de
transporte, la ubicacién de la mercancfa

en el recinto, los puntos de descarga,
los horarios para realizar los trdmites
corespondientes, etc. De esta forma ac-
tda en parte una empresa, siendo de in-
dudable valor que esta practica se tor-
nara habitual al resto de ellas.

Se deberfa recordar que todos los
registros que se lleve al respecto serdn
de gran importancia ante cualquier pro-
blema que se presente con la mercancia.

6. La estiba de los palets se realiza
siempre dejando el menor nimero de
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espacios libres posibles. Si es necesario
se completa la carga con balones de
aire, por ejemplo. En camiones es habi-
tual el uso de cinchas o barras metali-
cas, flejes, cantoneras y mallas para su-
jetar la mercancfia.

7. Unicamente si el transporte es
refrigerado se controla durante el viaje
la temperatura del recinto, mediante lec-
tura de indicadores, pero no es frecuen-
te que se registre ni que se controle
otros pardmetros. En los transportes
ventilados no se efectia ningin control
de temperatura, humedad relativa, ni
ventilacidn.

Exigencias particulares
de los clientes
1. El destino principal de los en-
vios de citricos en fresco desde Espaiia
son las grandes cadenas de distribucién
(super e hipermercados) de Alemania,
Francia e Inglaterra, ya sea por comer-
cializacién directa o a través de las fi-
liales de las empresas en estos paises.
Los volumenes enviados a los
principales mercados de citricos, como
Perpignan (Francia) y Rotterdam (Ho-
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landa), son variables, destacdndose que
la venta en ellos se realiza principal-
mente a través de las filiales o repre-
sentantes de las empresas, siendo cada
vez menos la comercializacién a través
de importadores.

Otros destinos menos importantes
son paises como Holanda y Suecia, rea-
lizando la venta a distribuidores que
trabajan con exclusividad las marcas de
estas empresas. En menor escala Bélgi-
ca o el mercado de Rungis, en Paris, a
los cuales se destinan frutos que se co-
mercializan generalmente por medio de
importadores, distribuidores o incluso a
través de filiales propias de la empresa.

Los destinos a paises del este, como
a EEU.U. o Canad4, se estdn incre-
mentando, siendo en ellos la principal
forma de venta a través de distribuidores
a grandes y pequefios comercios.

das las empresas
organizan, desde hace
varios anos, la gestion de
calidad a través del personal
encargado para tal fin.
En algunos casos,
el departamento o grupo
de control de calidad estd
dirigido por una persona
con cualificacién profesional
agronomica o mucha
experiencia en el tema

Las partidas destinadas al lejano
Oriente ain conforman un porcentaje
bajo dentro del total exportado, siendo
también en este caso los distribuidores
los que principalmente comercializan
los frutos.

Las grandes cadenas de distribu-
cién ocupan un espacio muy importan-
te funcionando, si asi se puede decir,
como el «top objective» del sector a la
hora de definir las caracteristicas de ca-
lidad del producto.

2. En cuanto a las exigencias de
calidad, los clientes britdnicos son con-
siderados por todos como los més exi-
gentes, debiéndose tener en cuenta para
comercializar con uno de ellos en parti-
cular aspectos tan variados como las
caracteristicas de las instalaciones de la
empresa suministradora y el estado de
su personal, el tipo de transporte que
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emplea, como por supuesto el produc-
to, en suma lo que podria denominarse
calidad total.

Desde este punto de vista, cum-
pliendo con ello se aseguraria en gran
medida el cumplimiento de otros requi-
sitos especificos de otros clientes de
los paises mencionados.

3. También es frecuente que quie-
nes realicen controles sobre las instala-
ciones y los productos en origen sean
los clientes britanicos.

Los controles en destino son
fecuentes en diversos paises de los se-
falados como Francia, Alemania, etc,
principalmente cuando se trata de gran- °
des cadenas de distribucién.

Controles especificos, como los de
residuos de plaguicidas en los frutos u
otros aspectos sanitarios, pueden reali-
zarse tanto en el origen como en el des-
tino, y generalmente los hacen los com-
pradores de los paises mencionados en
este punto, como también de los paises
escandinavos, USA, Canadd, paises del
lejano oriente, etc.

4. Todas las empresas, desde hace
varios afios, organizan la gestién de ca-
lidad a través del personal encargado
para tal fin.

En algunos casos el «departamen-
to o grupo de control de calidad» estd
dirigido por una persona con cualifica-
cién profesional agronémica o mucha
experiencia en el el tema, secundada en
su labor por un equipo de profesionales
cualificados que o actdan en distintos
almacenes de confeccién o estdn desti-
nados especificamente en un almacén
determinado. Se trata de grupos de cua-
tro a cinco personas y su accién se rea-
liza durante todo el proceso de confec-
cién.

En otros casos la labor de organi-
zacién de la gestién de calidad es lle-
vada a cabo por tres o cuatro personas
que, dirigidas por el jefe de almacén,
actian principalmente en los controles
en la entrada de los frutos en el alma-
cén o luego de la confeccién. Se trata
en general de personal no cualificado
en temas agronémicos, lo que seria de-
seable fuera modificado debido a la po-
sibilidad de que se interpretara mejor
los resultados de dichos controles, o de
que se tomara decisiones a tiempo que
pudieran afectar al proceso. También
seria bueno que la labor de estas perso-
nas se extendiera como en el caso ante-
rior, a todas las fases, procesos o sub-
procesos.

Los equipos cuentan, en todos los
casos, para su labor con laboratorios e
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instalaciones dentro de los almacenes
y, ademds, fuera de ellos en algunos ca-
sos. En varias empresas estos equipos
desarrollan trabajos de difusién de in-
formacién, de formacién, de investiga-
cién, etc, de los aspectos relacionados
con la calidad de los frutos citricos y su
control, lo que resulta muy necesario
dado que «la calidad depende de todos».

Por ultimo, en la mitad de los ca-

sos analizados, se desea mejorar en es-
tos aspectos y se preven modificacio-
nes a corto plazo, con incorporacién de
personal y de tecnologia. En la otra mi-
tad parece haber un cierto desinterés al
respecto o falta de medios econdémicos
para poner en préctica este tipo de con-
troles. Seria bueno que existiera una
concienciacién general de la importan-
cia de la labor de gesti6n de calidad en

la empresa citricola espafiola, que es
posible y necesaria «la mejora dia a
dia» y que los gastos que se deriven de
este tipo de acciones a corto plazo da-
rdn seguramente sus frutos, convirtién-
dose en una de las principales inversio-
nes de la empresa de cara a un futuro
més promisorio para la exportacién de
citricos en fresco.
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la circulcion de pequefios ]

tractores y furgonetas

I® Fécil de instalar y de limplar

I® Reduccioén de los costes

de mantenimiento

™ Ancho y Iargo especiales
o

segun pedi
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~ Una instalacion de
riego estd compuesta
de un elevado
namero de piezas
distintas. Desde el
ordenador central
capaz de realizar la
maniobra mas
compleja hasta un
sencillo tap6n,
pasando por el
cabezal del filtrado.
El conocimiento de
todo y cada uno de
los accesorios que
optimizan las
instalaciones de riego,
supone un alto grado
de experiencia y
profesionalidad en
este campo de
especializacion.
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Pol.Ind. La Redonda
. Cl. Quinta Nave 8

Telf. (950) 58 18 00 - 58 18 40
Fax (950) 58 18 32
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OPINION

Miguel Merino
Dr. Ing. Agr. Consultor en comercializacién y
economia agraria.

En 1800 se estima que entre
el 75 y el 80% de los habitan-
tes de lo que hoy son los
paises desarrollados estaban
dedicados a tareas agricolas.
En un contexto de elevado
paro como el que se padece
actualmente en Esparia nos
vemos tentados a hablar a
menudo de "'destruccion de
empleo agrario"

o ," I -‘@"l—' _.’ s ] ' = I - |'1'r]_.,_ [ @'_I _L.*G—.:j_l-’_‘l "J

En el principio,
la economia era agraria

En el afio 1776 un hasta entonces oscuro profesor de la Universidad de
Edinburgo, 1lamado Adam Smith, publicé un volimen de sugestivo titulo: "Una in-
vestigacion sobre la Naturaleza y las Causas de la Riqueza de las Naciones". Como
hoy todos estamos mds apurados que en el siglo XVIII, nos resulta més practico
recordar esa obra bajo el nombre de "la Riqueza de las Naciones". El libro del Pro-
fesor Smith, sesudo, equilibrado y elegante, es sin embargo de dificil lectura, y no
provocé reacciones emocionales dignas de mencién, ni terremotos politicos nota-
bles. Sin embargo, constituye la piedra angular del pensamiento econémico moder-
no. Se puede trazar una linea ininterr=mpida desde las observaciones y prediccio-
nes de esta obra y los desarrollos mds recientes del pensamiento econémico con-
tempordneo. En opinién de este comentarista, se trata de la contribucién
socioecondmica mds esclarecedora y de influencia més persistente que jamds se
haya redactado.

En la época que Smith escribié, la abrumadora mayoria de la poblacién resi-
dia en el campo, siendo ademds casi todos éstos pobladores rurales, agricultores.
Se estima que en 1800 entre el 75 y el 80% de los habitantes de lo que hoy son los
paises desarrollados estaban dedicados a tareas agricolas. El primer censo de los
Estados Unidos, realizado también por esos afios, indicaba que el 95% de la pobla-
cién habitaba en 4reas rurales; hubo que esperar hasta 1830 para que la cuota de
habitantes urbanos alli superase el 10% del total de pobladores. La industrializa-
cién era incipiente, y si bien el autor dedica a ella buena parte de su atencidn, es
del Mundo agricola en el que vivia que Smith recoge buena parte de sus impresio-
nes.

Con respecto a la labor de los agricultores, anotaba: "Cuando mediante mejo-
ras en el cultivo de la tierra el trabajo de una familia (de agricultores) puede sumi-
nistrar alimentos para dos familias, la labor de la mitad de la sociedad es suficien-
te para alimentar a todos sus miembros. La otra mitad, entonces, puede ocuparse
en proveer otras cosas, o0 en satisfacer otras necesidades y fantasias de la Humani-
dad". Mediante este sencillo razonamiento se establece una relacién de gran im-
portancia entre el incremento de la productividad agraria y el bienestar de la socie-
dad en su conjunto.

El desarrollo de los acontecimientos ha superado ampliamente el ejemplo de
Smith. Recorriendo de nuevo a cifras norteamericanas, que son las que tengo a la
vista en este momento, la cantidad de mano de obra usada en 1980 para producir
una tonelada de trigo era de 1 a 2% de la que se empleaba a comienzos del siglo
XIX; para el caso de una bala de algodén, menos del 1%. Por supuesto que proce-
sos paralelos se han observado en Europa, y actualmente se producen también en
los paises en desarrollo.

Si bien en un contexto de elevado paro como el que se padece actualmente en
Espaifia nos vemos tentados a hablar a menudo de "destruccién de empleo agrario”
e inclusive a solicitar medidas que enlentecen el desarrollo tecnolégico, en la
creencia que con ello contribuimos a solucionar el problema del desempleo gene-
ral, no hay que perder de vista la naturaleza de este fenémeno, cuya esencia positi-
va fue explicada por el Profesor Smith hace ya mis de doscientos afios.
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MALLAS AGRICOLAS

INDUSTRIAS
ELSMous ..

Partida EI Romeral, s/n. - 46860 ALBAIDA (Valencia)
Tels.: (96) 290 15 78 / 290 09 82 - Fax (96) 290 09 82

AGRICULTOR, asegura tus cosechas y consigue el
maximo rendimiento empleando mallas agricolas «Els
Molins, S.A.». Comprueba los resultados extraordinarios
en plantaciones de: aguacates, kiwis, naranjas tempranas,
uva de mesa, freson, meldn, tomate, pimientos y
berenjenas. SOMBREOS, para plantas ornamentales y
MANTONES, para recogida de aceitunas y almendras.

8 Filtros Metélicos de Anillas de 3" y 4"

B Gama completa de Accesorios para
Cinta de Riego

W Enlaces de seguridad para Tuberias de
Microirrigacion

M Gotero Autocompensante Pinchado
"BARBY"

M Cinta de Riego "STRIP-TAPE"

B Gotero Integrado "NOPREM"

® Gotero Autocompensante de Botén
"VIBRA-CLEAN"

W Ampliacién de la Gama de Brico-Riego

"HYDROPIPER"

SISTEMA AZUD, S.A.
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Ensayo

Koppert Sistemas
Biologicos presenta
su balance anual

El estudio realizado sobre el efecto del pldstico en la actividad
de las colmenas, la presentacion de un nuevo tipo de ellas y del sistema
Aphibank para mejorar la eficacia del Aphidius colemani,
novedades mds importantes

Muestra de los productos presentados por Koppert en Almeria. En la fotografia, Natupol,
un nuevo tipo de colmena de uso mas comodo y sencillo que las utilizadas hasta ahora.

Jerénimo Gonzélez Zapata
Ing. Téc. Agr.
jgz@ediho.es

La empresa Koppert Sistemas
Biol6gicos presenté a mediados de ju-
nio en el hotel Andarax de Aguadulce
(Almeria) los resultados obtenidos en
la campaiia 96/97 tanto en el campo
de Control Integrado como en el de la
utilizacién del abejorro como agente
polinizador.

Como novedades mds importantes
presentadas en este acto se encuentran
el estudio realizado sobre el efecto del
plastico en la actividad de las colme-
nas, la presentacién de un nuevo tipo
de colmena Natupol de uso mds cémo-
do que las utilizadas hasta ahora, la
realizacién de parte de la produccién
de abejorros en Almeria evitando con

ello problemas de transportes y de
otros tipos a la vez que se da un mejor
y mds rapido servicio a los agricultores
de la provincia, as{ como el sistema
Aphibank, diseflado por Koppert Siste-
mas Bioldgicos para mejorar la efica-
cia del Aphidius colemani con pobla-
ciones bajas de pulgén.

En relacién con el estudio realiza-
do sobre el efecto del pldstico en la ac-
tividad de las colmenas, los repre-
sentantes de Koppert explicaron cémo
todos los materiales que cubren inver-
naderos tienen sus propias caracteristi-
cas con respecto a la transmisién de la
luz, estando preparado la mayoria con
filtros contra la luz ultra violeta (UV),
invisible para el hombre e innecesario
para la fotosintesis de la planta pero,
sin embargo, muy importante para la
orientacion de los abejorros.

Koppert ha investigado las carac-

teristicas de 24 materiales usados para
invernaderos, 22 muestras de los plas-
ticos més vendidos en Almerfa, proce-
dentes de 6 productores, asi como el
vidrio y el policarbonato. Entre las di-
ferentes cubiertas destacan el vidrio
por su buena transmisién, entre 300 y
400 nm, y el policarbonato por su fal-
ta absoluta de transmisién de la luz
UV, pudiendo decirse que ésta es peor
en plasticos amarillos que en blancos,
y que los plasticos dejan pasar menos
UV que el vidrio pero més que el
policarbonato.

En la prictica, hemos tenido ex-
periencias negativas con invernaderos
de policarbonato debido a que, apa-
rentemente, la ausencia de UV crea
un ambiente muy oscuro para el abe-
jorro por ser éste un material rigido,
con muy larga duracién y que mantie-
nen siempre sus caracteristicas cons-

e los trabajos
efectuados
en la camparia 96/97,
se desprende que en la mayoria
de los casos, el pulgon
se controla bien con Aphidius
colemani. Koppert ha disefiado
el sistema Aphibank, consistente
en el mantenimiento
de una poblacion de Aphidos
sobre cebada en macetas
para mejorar la eficacia
del Aphidius colemani

tantes con respecto a la luz. En rela-
cién a los plésticos, los problemas son
menores, aunque destaca el hecho de
que en invernaderos nuevos hay mds
problemas que en los viejos, habién-
dose comprobado por Koppert en Is-
rael que las calidades del pléstico in-
fluyen mucho en la actividad de los
abejorros bajo uno u otro tipo de
ellos, dando menos problemas el plds-
tico viejo porque los filtros de UV
normalmente se degradan en 6 meses.

Control de pulgén

De los trabajos efectuados duran-
te la campafia 96/97 por Koppert se
desprende que en la mayoria de los
casos, el pulgén se ha controlado bien
con Aphidius colemani, encontrdndo-
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Arriba, los asistentes a la presentacion de Koppert Sistemas Biolégicos de los resultados
obtenidos en la campana 96/97 en control integrado y en la utilizacion del abejorro como
agente polimizador. En la fotografia inferior, Antonio Lerma, responsable del departamento
comercial de Koppert, presentando el nuevo sistema de colmena Natupol.

se sin embargo, de vez en cuando, fo-
cos donde ya estaba apareciendo algo
de negrilla por falta de deteccién. Con
el objetivo de conseguir mejorar la efi-
cacia del Aphidius colemani con po-
blaciones bajas de pulgén, Koppert ha
disefiado el sistema Aphibank, consis-
tente en el mantenimiento de una po-
blacién de Aphidos (Rhopalosiphum
padi) sobre cebada en macetas. Este

pulgén no se puede reproducir sobre
dicotilodones, y por lo tanto, no puede
entrar en el cultivo, pero es un exce-
lente  huésped para el Aphidius
colemani, por lo que con el sistema se
puede criar una poblacién de pardsitos
de pulgén antes de encontrar la plaga
en el cultivo.

En algunos casos también se han
aplicado  mariquitas  (Hippodamia

convergens) para eliminar un foco de
pulgones.

Control integrado
en berenjena

Segin el informe de los resultados
obtenidos por la empresa Koppert Sis-
temas Biolégicos, durante la campafia
96/97 en la provincia de Almeria, el
Control Integrado en berenjena se ha
practicado en varias zonas, siendo Ja
falta de problemas de virosis la gran

n berenjenahay muchas
posibilidades para
trabajar con control

integrado. El control del
minador se consigue fdacilmente
con Diglyphus isaea,
habiéndose llegado a un
control perfecto en cuestion

de dos o tres semanas,

y manteniéndose su presencia

a lo largo de toda la campania

ventaja en este cultivo, por lo que el ni-
vel de tolerancia es un poco mds alto
que en otros.

En el cultivo de berenjena existen
muchas posibilidades para trabajar con
Control Integrado.

El control del minador se consigue
facilmente con Diglyphus isaea, ha-
biéndose llegado a un control perfecto
en cuestién de tan s6lo dos o tres se-
manas, manteniéndose su presencia du-
rante todo el resto de la campana. Tam-
bién se puede trabajar perfectamente
s6lo con enemigos naturales contra
otras plagas, aunque existen productos
quimicos compatibles con ellos.

En un ensayo realizado con la
cooperativa Parafruts, se compard la
cosecha de dos invernaderos totalmente
idénticos, con el mismo tipo de cultivo
y la misma fecha de plantacién, siendo
Ja unica diferencia entre ellos el siste-
ma utilizado en el control de plagas, in-
tegrado en uno y convencional (quimi-
co) en otro. Los resultados del ensayo
demostraron que producia una ligera
superioridad en la cosecha obtenida en
el invernadero donde el control de pla-
gas se habia realizado mediante control
integrado.
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Asistencia por satélite, detectores
léser, la informdtica, electrénica,...
501 20 Nombres proniss © por adjztive
lo que més resalta en el capitule

de novedades en el sechor
internacional de la maguinaria

agricola.

Las grandes méquinas s2
perfeccionan con estas tecnologias
y la industria de les aperes

y complementos es la gue més
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MAQUINARIA AGRICOLA

on la entrada de Espaia en la CEE el sector

agricola espafiol inici6 una profunda -y en de-

terminados casos, brusca- transformacién. Esta
circunstancia repercutié directamente en la renovacién de la
maquinaria y en la modernizacién agricola del pais. Posterior-
mente, en los dGltimos afios, las demandas de calidad alimentaria
y las exigencias de los consumidores, la necesidad de reducir
costes de produccién, Ia competitividad comercial internacional
y el respeto al medio ambiente han acompafiado la transforma-
cién del mercado de la maquinaria agricola, incidiendo directa-
mente en el proceso de competitividad del sector agricola espa-
fiol en el contexto internacional. Una competitividad que se
mueve entre el campo de los margenes legales -diferentes en
cada regién- y el de los resultados practicos derivados del uso y
aprovechamiento de las investigaciones - privadas y publicas-
que cada dia se llevan a cabo en el sector de la maquinaria agri-
cola: en Espafia, en Europa y en todo el mundo.

La maquinaria agricola espanola
en el contexto internacional

A partir de 1986, la radical transformacién del comercio
exterior espafol tuvo las siguientes consecuencias en el merca-
do de maquinaria agricola del pais: de inmediato, se produjo un
desembarco de capital extranjero que incidié directa e indirecta-
mente en los fabricantes espafioles provocando una bajada en
sus ventas, aunque a medio y largo plazo las consecuencias se
invirtieron y la tecnologia extranjera pasé a incentivar la reno-
vacién de la maquinaria del pais y la investigacién que en este
aspecto se estaba llevando a cabo en Espaiia.

A su vez, la ampliacién de la oferta de insumos, provocéd
un déficit comercial ya que Espafia se convirti6 en un pais
netamente importador hasta unos afios después de su entrada en
la CEE. No fue, concretamente, hasta 1992 que los fabricantes
de maquinaria espafioles empezaron a desarrollar una importan-
te tecnologia propia que les permitié6 poder competir directa-
mente con los extranjeros y al mismo tiempo les permiti6é ex-
portar con suficiente viabilidad y con precios competitivos.

En 1994, las exportaciones de equipos para agricultura y
horticultura ascendieron a 16.067 millones de ptas. y en 1995
esta cifra descendi6 ligeramente a 13.103 millones de ptas. Los
principales destinos de estos equipos son los paises de la Unién
Europea -sobre todo Francia, Portugal e Italia- aunque las cifras
de exportacién a Sudamérica aumentan constantemente y en los
dltimos afios se estan abriendo nuevos mercados en el resto del
planeta, bdsicamente en Asia, en el Norte de Africa y en Austra-
lia.

El estudio de los subsectores muestra que el mas destacado
en volumen de exportacion es el de la maquinaria de cultivo
que engloba Jos equipos de preparacién del suelo, siembra y
abonado, con exportaciones por valor de 4.444 millones de
ptas. en 1995. A este subsector le siguen la maquinaria de alma-
cenaje y manuteccion con 3.147 millones de ptas., los materia-
les de Sistemas de Riego con 1.999 millones de ptas., los equi-
pos de Pulverizacién y Proteccién de Cultivos con 1.941 millo-
nes, la Maquinaria de Recoleccion con 958 millones y la de
Traccion con 608 millones de ptas.

En sistemas de riego, por ejemplo, los paises drabes y del
Norte de Africa, encabezan el ranking de importaciones de ma-
teriales y tecnologia espafiola, seguidos de Latinoamérica y del
resto de paises de la UE. En cuanto a Pulverizadores y Protec
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cién de Cultivos el mercado
de destino mds importante de
la produccién espaiiola son
los paifses de la UE, seguidos
de Latinoamérica y de otros
mercados como EEUU, Cana-
d4, Sudéfrica y Australia.

Los equipos para prepa-
racién del Suelo, Siembra y
Plantacién se destinan mayo-
ritariamente a paises de la
UE, debido a los costes de
transporte.

Los fabricantes

En la actualidad, en el
interior del paf§'$&da una im-
portante competeneia empre-
sarial entre fabricantes de-ma:
quinaria que se manifiesta,
bésicamente en dos frentes: la
competencia entre fabricantes
espafioles y la de éstos' ¢on
empresas de capital extranje-
ro. Una competencia, los li-
mites de la cual son cada/dia
més dificiles de descubrif por
la gran interelacion entre em-
presas de capital espafiol y
extranjero.

La maquinariapara .
el cultivo -preparacion
del suelo, sigmbra

y abonado- @s la que
mas se fabricay se
exporta en Espana

Esta inevitablé competi-
tividad estd dando resultados
espectaculares y especialmen-
te relevantes en el.émbito
hortofruticola. En el dltimo
certamen de la SIMA, la ex-
posicién internacional de ma-
quinaria agricala que se cele-
bra en Paris, del 23:als17 de
febrero, han destacado lo si-
guientes avances:

1. Una nueva técnica de
asistencia por satélite -Diffe-
rential Global Positioning
System, DGPS- que permite
determinar com precision la
posicién de un tractor en la
parcela y con una tarjeta de
aplicacién memorizada -y en

La tecnologia espariola en semillas se caracteriza por su
versatibilidad. En la actualidad, la oferta existente en el mercado
aborca maquinaria para la siembra de semillas de cualquier
tamaiio. Las transplantadoras autopropulsadas, como la de la
imagen inferior, hallan su principal mercado en las grandes
explotaciones horticolas.

funcién de la situacién del
tractor- calcula el flujo de
abono necesario que se debe
utilizar. Esta aplicacién de la
empresa Amazone permite ra-
cionalizar el uso de abono.

2. Un detector laser de
360° para clasificar frutas y
hortalizas -MafRoda-. Un de-
tector fijado sobre la cinta
transportadora "Axone" que
controla la periferia de las
frutas y hortalizas, perfeccio-
na su clasificacién y permite
tratar 20 frutas/seg. a la vez

que realiza una buena selec-
cién del producto segin las
distintas categorias de deman-
da en el mercado.

3. Una suspensién neu-
mdtica para pulverizadores
que opera mediante un com-
presor y captadores de posi-
cién -Tecnoma Technologies-.

4. Una tobera de pulveri-
zacién liquido/aire con regu-
lacién electrénica -Teejet So-
uthwest Europe- que garanti-
za un tamafio constante de las
gotitas, sin influir los cambios

de presién del liquido en fun-
cién de la velocidad.

5. Sembradora de preci-
sién electromecénica de Alain
Hebert-Kleine France.

6. Indicador de nivel
electrénico para pulverizado-
res -Berthoud Agricola-.

7. Material de encintado
continuo -DCMA Dario, S.A-.

8. Un volteador de hile-
ras para compost -Jeantil-.

9. Sembradora neumiti-
ca para distribucién mecénica
-Kongskilde France-.

10. Una clasificadora-
cargadora de patatas electré-
nica -Noble-.

Estas han sido, en defini-
tiva, algunas de las novedades
tecnolégicas que han recibido
menciones especiales en una
de las mejores ferias de ma-
quinaria agricola del mundo,
la Sima, de Paris.

FIMA'97, lo mejor
en maquinaria

Ya en Espaiia, entre las
novedades que se han presen-
tado en la ultima edici6n de la
Feria Internacional de la Ma-
quinaria Agricola, FIMA'97 -
Zaragoza, del 9 al 14 de abril
de 1997- destaca, entre otras
cosas un equipo para la reco-
leccion de frutos del suelo de
Semgasa y una trituradora la-
teral de Frecomsa.

Como explica el presi-
dente del Comité Organizador
de FIMA'97, Rafael Ansore-
na, «en esta edicion se han su-
perado todas las expectativas
previstas inicialmente y a pe-
sar de ampliar la superficie de
exposicién en 3.000 m?, no se
han podido atender todas las
solicitudes».

En total, el certamen ha
reunido a mds de 1.200
expositores de todo el mundo
en un espacio de 80.000 m?
de superficie: sin duda, la me-
jor demostracién que actual-
mente se puede visitar en Es-
paiia sobre todo tipo de ma-
quinaria para cultivos intensi-
vos y extensivos. Profesiona-
les de todo el pais han acudi-
do a la cita y el resultado del
encuentro ha sido considerado
un éxito.
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El trabajo
de los ingenieros

Los nuevos ingenieros
tendrén un papel fundamental
en la definicién del futuro
parque de maquinaria agrico-
la. Tal como se derivé en el
Congreso de Ingenieria Rural
«AgEng», celebrado el pasa-
do mes de septiembre en la
Escuela Técnica Superior de
Ingenieros Agrénomos de la
Universidad Politécnica de
Madrid; las nuevas titulacio-
nes que surgen en todo el
mundo -ingenierfas en Bio-
sistemas, en Tecnologia de
Alimentos, en Medio Am-

La informatica

y la electronica estan
mejorando los ultimos
modelos de maquinaria

biente, en Viticultura y Eno-
logia, etc.,- deben servir para
mejorar la calidad y la renta-
bilidad biolégica y medioam-
biental en el dmbito agricola y
ofrecer un mejor servicio a la
sociedad.

El congreso «AgEng»,
que se celebra cada dos afios
en un pais europeo diferente,
conté con el orden de 600 téc-
nicos y cientificos de todo el
mundo que presentaron sus
trabajos de Ingenieria Rural
sobre temas como la Modeli-
zacién y sistemas de soporte a
la mecanizacién, Sensores y
maquinas inteligentes, Desa-
rrollos en el control de plagas,
Aspectos medioambientales
de la tecnologia de invernade-
ros, Riego y del drenaje, In-
novaciones en energfa y elec-
trificacién rural, Sensores de
la calidad en frutas y hortali-
zas, Andlisis de imagen para
calidad en productos horto-
fruticolas y ornamentales,
Procesos agro-industriales y
aplicaciones diversas de sen-
sores, Modelizacién y organi-
zacién del trabajo, Sistemas
de informacién geogréfica y
Control remoto y visién y

analisis de imagen. Temas,
todos ellos, imprescindibles
en la agricultura moderna.

Exigencias legales
Otro tema de interés
para fabricantes de maquina-
ria y empresarios agricolas,
en general, son las disposi-
ciones legales que afectan al
sector. En este sentido, con
fecha 11 de diciembre de
1992 se publicé en el B.O.E.
el R.D. 1435/1992 en el que
se dictan las disposicones de

aplicacién de la Directiva 89/
392/CEE relativa a la aproxi-
macién de las legislaciones de
los Estados miembros sobre las
maquinas.

En el mencionado R.D. se
seflala que s6lo se podrdn co-
mercializar y poner en servicio
las méquinas o componentes
de seguridad contemplados en
su 4mbito de aplicacién, si no
comprometen la seguridad ni
la salud de las personas ni, en
su caso, de los animales do-
mésticos o de los bienes, cuan-

i |' i
| | I 1
I O
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do estén instalados y manteni-
dos convenientemente y se
utilicen de acuerdo con su uso
previsto.

La SIMA, la FIMA

y el congreso AgEng
demuestran la fuerza

del sector

de la maquinaria agricola

En la imagen superior,
vivero de planteles de
hortalizas totalmente
mecanizado.

Abdgjo, cadena de
transporte aéreo para
plantas omamentales en
maceta. Mediante este
sistema se consigue uno de
los principales objetivos de
la mecanizacion: el ahorro
de mano de obra.
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Directiva de maquinas es una
Ley europea, la cual ha sido
traspuesta al ordenamiento ju-
ridico del Estado espaiiol y
cuyo objetivo principal es
proteger a los usuarios de las
méquinas contra los riesgos
de accidentes que puedan ser
provocados por las mismas.
Segin las directivas eu-

Para ser vendidas

en Europa,

las maquinas tienen
que cumplir

unos requisitos exigidos
por la Union Europea

ropeas, una maquina para que
pueda ser vendida y puesta en
servicio dentro de la UE, tie-
ne que llevar una declaracién
CE de conformidad a los re-
quisitos minimos de seguri-
dad y salud exigidos por la
Directiva, un manual de ins-
trucciones y el marcado CE.
impreso en un lugar visible de
la maquina.

Aportacion de empresas

Empresas como Amabat,
Conic System, Sabater, Co-
mercial Projar, Saiga, ITE,
Checchi & Magli, Sistemes
Electronics Progrés, Fomesa,
Nutea o Sanquets han hecho
una interesante aportacién a
la mecanizacién de las activi-

La tecnologia desarrollada

en torno a los tractores ha
dado lugar a maquinas de
gran capacidad con exce-
lentes prestaciones. La
industria de los aperos
tiende cada vez més a la
fabricacién de modelos a la

altura de estos tractores.

dades horticolas. Unos traba-
jando con mdquinas de su
creaciéon y otros mediante
convenios e intercambios con
empresas punteras de tecnolo-
gia holandesa o alemana; en-
tre todos han conseguido im-
portantes resultados en el pro-
ceso de modernizacién tanto
de la agricultura intensiva
como la extensiva.

En este sentido, la am-
plia diversidad y la necesaria
especializacién de la maqui-
naria para horticultura hace
que en muchas ocasiones el
agricultor recurra al alquiler
de servicios. Sembradoras au-
tométicas, trasplantadoras, re-
molques, méquinas triturado-
ras, rastrillos recogedores,
extendedoras de pléastico,
pulverizadores hidratlicos o
maquinas para la recoleccién
y la poscosecha forman parte
del extenso catdlogo de ma-
quinaria que se utiliza en el
ambito hortofruticola.

En los tdltimos afos, tan-
to las sembradoras automaéti-
cas como las plataformas para

la recoleccién mecanizada de
las frutas y hortalizas estén te-
niendo una importante acepta-
ci6én en Espafia, aunque en
demasiadas ocasiones no sean
asequibles a la economia de
muchos agricultores.
Sembradoras  neumati-
cas de precisién concebidas
para trabajos en linea y ade-
cuadas para todo tipo de se-
millas y méquinas que permi-
ten la siembra sobre Ilano,
plancha o sobre surcos au-
mentan la precisién del traba-

jo y permiten un incremento
de los rendimientos.

En cuanto a la recolec-
ci6n mecanizada de las frutas
y hortalizas, las cestas y pla-
taformas engloban un amplio
conjunto de equipos mecani-
cos destinados a la asistencia
a la recolecci6n manual. Estas
mAuinas, mayoritariamente
autopropulsadas, pueden cla-
sificarse en tres categorfas:
cestas, plataformas y platafor-
mas con cintas transportadoras.

Segun la mayoria de téc-
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El crisantemo para
flor cortada es de los culti-
vos mds industrializados,
ya que su programacién
mediante luz artificial y
pantallas de oscuridad per-
mite su recoleccién por
sectores. La uniformidad
es la palabra clave en el
crisantemo y se basa en la
preparacién del suelo, la
uniformidad de las plantas,
la densidad y distribucién
de banquetas anchas y es-
trechos pasillos, la perfec-
ci6n en el riego y abonado
y un conjunto de pequefios
detalles de cultivo.

De esta forma procu-
ramos llegar a recoleccio-
nes uniformes para cada
sector, si no en una sola
VEZ COMO se consigue en
general en Holanda cose-
chando las flores bastante
abiertas, si por lo menos
en un par de veces, hacien-
do un primer pase para sa-
car las flores més adelan-
tadas, normalmente en los

e-mail:tecniplant@ediho.es

pasillos y extremos de las
banquetas.

En la recoleccién de los
tallos de crisantemo lo prime-

En la recoleccion

del crisantemo existen
tres fases importantes:

la mecanizacion del
traslado, la de la
confeccion y la utilizacion
de maquinas para cortar
los tallos

ro que nos interesa es mecant-
zar el traslado de los mismos
a lo largo de la banqueta, para
que el personal no tenga que
desplazarse continuamente
con las flores por los estre-
chos pasillos y se dedique so-
lamente a arrancar cinco ta-
llos y colocarlos sobre la cinta

Mecanizacion en la recoleccion
del crisantemo

Francesc Bastardes

transportadora, confecciona-
dos como paquete, 0 sea, COrI-
tados, atados y metidos en su
bolsa. Estas cintas transporta-
doras tienen un motor eléctri-
co y un contrapeso, més las
sencillas perchas que sostie-
nen la cinta.

En un segundo paso se
trata de mecanizar la confec-
ci6n de los paquetes de flores,
al igual que las méquinas que
trabajan en los almacenes, a
las que se les colocan agrupa-
dos los cinco tallos con las
flores alineadas, cortan los ta-
llos, desbrozan y atan el pa-
quete; una persona debe em-
bolsar y colocar en agua con
pretratamiento o directamente
a la caja de expedicién. Las
méquinas de confeccionar que
se usan para los invernaderos
de crisantemo despliegan la
cinta transportadora y un sis-
tema de perchas que se trasla-
da y sostiene sobre railes col-
gados en el invernadero, lo
cual debe tenerse en cuenta al
plantear una instalacién que

siempre serd més fécil con las
banquetas a lo largo de las
naves. Se trata de inversiones
por encima de los cinco mi-
llones de pesetas.

La tercera y ultima fase,
por ahora, que hemos visto en
Holanda este tltimo noviem-
bre es la utilizacién de una
mdquina para cortar los ta-
llos, que avanza como un ro-
dillo motocultor, delante de
los pies del operario. Esta
cortadora se regula a las dis-
tancias de plantacién y nor-
malmente avanza cortando
media banqueta. Esta mecani-
zacién adn no ha llegado a
nuestro pais; en cambio, dos
cintas trabajan en Chipiona,
una de ellas desde hace afios
y la otra desde esta iiltima
temporada. En cuanto a las
confeccionadoras  tenemos
una en San Javier de Murcia
y otra en El Ejido de Almerfa.

Mi recomendacién es
plantear los invernaderos in-
dustriales para crisantemo te-
niendo en cuenta su posible
mecanizacién y empezar por
la utilizacién de cintas trans-
portadoras.
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£n la oira paging, las nuevas instaladones de Rogelio Peiia de
Flores de Euromer;, donde se utiliza la confeccionadora del
fabricante holandés Van der Berg. Arriba, a la izq., Begada de los
tallos agrupados de cinco en dnco. A la derecha, la primera cinfa
que se inskald hace afios en Espaiia, en la finca de Manuel Nieves,
en Chipiona. Sobre estas fneas, en vertical, un detalle de la
percha que sostiene la cinta, colgada sobre un cable, en la nueva
insialadén para cariscniemos de Riveraflor: A la izquierda, la
mécquina confeccionadora de B.LM. de Holanda mueve la dnia,
corla los fallos, los desbroza y los ata. Abajo, detalle del motor y
conirapeso de la cinfa fransporfadora, en Riverafior.

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’'97
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TURBAS GF

- SUSTRATOS PARA SEMILLEROS HORTICOLAS

- SUSTRATOS PARA PRODUCCION DE FLORES DE TEMPORADA
- SUSTRATOS PARA GERANEOS POINSETIA ETC.

- SUSTRATOS PARA PRODUCCION FORESTAL

- SUSTRATOS ACIDOS Y NEUTROS

- SUSTRATOS PARA CESPEDES Y CAMPOS DEPORTIVOS

ELABORAMOS TODO TIPO DE SUSTRATOS QUE LOS
PROFESIONALES NOS SOLICITEN

TURBAS GF, C. B. - Ctra. Idiazabal-Segura, s/n Tel. 943-80 14 58 - Fax: 943-80 00 11 - 20213 IDIAZABAL (Gipuzkoa)

SOLPLAST, S.A.

PLASTICOS PARA LA AGRICULTURA

La experiencia
en COEXTRUSION

INVERNADEROY

TUNELILLO -
HIDROPONICOE
EMBALSE 1[h -
ACOLCHADO W <™
ENSILAJE

Pol. Ind. de Lorca - 30800 LORCA (Murcia)
Ap. Correos, 323 - Tel.; 968/ 46 13 11 - Fax: 968/ 46 15 62

2= MERCAT DE FLOR | PLANTA Diseminado Cartabona, 3 - 04700 EL EJIDO (Almeria)
J]"[‘ ORNAMENTAL DE CATALUNYA Tel.: 950/ 58 07 14 - Fax: 950/ 58 08 52

Cria. N-ll PQ.. 639,500 - 08340 VILASSAR DE MAR (Barcelona) " 2
Tel (93] 759 48 00 — Fox madem (93) 750 11 98 - hip./  seww.seles.os/mercatfor iNOVEDAD! REUEIRDIENCETET NN

TUBERIA EMISORA [TWIN¢ ;3TN

NUEVA GENERACION DE GOTEROS INTEGRADOS

UN DESARROLLO ESPANOL CON TECNOLOGIA ESPANOLA

* Goteros de 1 hasta 4 I/h. ¢ Permite la mecanizacion en las

* Gotero de infima pérdida de carga. tareos de extension y recogida de lineas.

+ Emisor de muy poca sensibilidad o la obstruccién fisica. | * Permite la instalacion de romales de grandes longitudes.

o Emisor de excelente fiabilidad y regularidad. ] * Es un foSliskemc? de Riego I.occlézodo EdCONOMICO. | P

» El Sistema TWIN DRIP Il puede suministrarse con distintos | ¢ Estd fabricado con Materias Primas de muy avanzada K y 7

espesores de tuberia, desde 0,25 - 1.00 mm. tecnologia. _ . (% yi) Twin DTOpS |ber|co,5.a.

« Los goteros pueden suministrarse desde 0.20 m. hasta | ¢ TWIN DRIP Il goza de un control de calidad especifico Polig. Indusrial Pla Vollonga - Calle 5 - 24
cualquier distancia, siendo posible la dlternancia de que asegura la bondad del producto. Tolf 2 96528 88 51 - Fax.: 96-511 44 39

medidas. Telex 6624 HMSN - E « 03113 - ALICANTE
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El concepto de comer-
cializacién o mercadeo agra-
rio ha evolucionado enorme-
mente en los altimos aios,
pasdndose de aplicar esta pa-
labra exclusivamente a los
procesos de acondiciona-
miento, distribucién y venta
de productos, a un abanico
mds amplio que se extiende
hacia el principio incluyendo
la planificacién de la produc-
ci6én y hacia el final donde la
idea de mercado ha sufrido
un amplio cambio.

La evolucién menciona-
da anteriormente ha surgido
por diversas causas O moti-
vos entre los que se encuen-
tran: los gustos y el mayor
poder adquisitivo de los con-
sumidores que conlleva la

DESDE ALMERIA

Jerénimo Gonzélez Zapata
gz @ediho.es
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«Novanum» y «Bouquet»

Normalizacion
Yy mejora
de calidad

El suministro a los hipermercados
requiere la concentracion de la oferta
de productos hortofruticolas

demanda de productos de ca-
lidad a costa de un precio
més elevado; la amplia gama
de productos a elegir por el
consumidor originada por los
modernos sistemas de inter-
cambios comerciales; las
modernas técnicas de conser-
vacién (refrigeraciéon) que ha
llevado consigo también el
trabajo de los genetistas para
obtener variedades especial-
mente adaptadas a este siste-
ma de conservacién; la evo-
lucién positiva de los siste-
mas de transportes, origen de
la apertura de nuevos y mds
extensos mercados y del cre-
ciente aumento del comercio
internacional de productos
hortofruticolas; el cambio en
la forma de vender con la

CENTRO DE INVESTIGACION
Y DESARROLLO HORTlCOLA

Jornadas de comercializacion
en el C.L.LF.A. de Almeria.

aparicién de grandes superfi-
cies europeas que concentran
la demanda de productos,
obligando a concentrar la
oferta en origen para realizar
la venta.

En los dltimos afios hay
paises europeos donde el
80 % de los productos fres-
cos llega al consumidor por
medio de supermercados y/o
centrales de compra.

La comercializacién en
Espafia se encauza por dos
vias esencialmente, el sector
privado (alh6ndigas), y el
sector asociado (cooperati-
vas), siendo en ambos casos
pequefia la dimensién de los
operadores, presentando por
tal motivo gran dificultad en
ambos casos para encontrar
suministradores de equiva-
lentes dimensiones en las
«grandes superficies».

A tenor de los expuesto
anteriormente el agricultor
debe comprender que es hoy
dia un empresario agricola
cuya misién no consiste en
producir y vender con bene-
ficios, sino que debe ir mas
lejos incorpordndose a la ca-
dena de comercializacién pa-
ra obtener mds beneficios
mediante el valor afadido
procedente de la venta nor-
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malizada de sus productos,
debiendo tener siempre en
cuenta que producird lo que
el consumidor demande y
siempre dentro de una pro-
gramacién de cultivos, reali-
zada por las alhdéndigas o
cooperativas con las que tra-
baje, coordinada con la co-
mercializacién.

El producir calidad es la
meta que debe trazarse el
empresario agricola alme-
riense para lo que debe elegir
variedades selectas y de gran
aceptacién en el mercado;
realizar métodos de cultivo
adecuados por la influencia
que tienen en las propiedades
comerciales y organolépticas
del producto; realizar la re-
coleccién de una forma cui-
dadosa, evitando danar el
fruto, y cuando el producto
presente condiciones adecua-
das para que durante el «pro-
ceso comercial» evolucione
y llegue al consumidor con la
madurez requerida conocida
como «madurez comercial»;
y, por ultimo, utilizar emba-
lajes apropiados que faciliten
la manipulacién en los cen-
tros de recogida.

Fases
La posrecoleccién de
productos hortofruticolas

comprende desde la «concen-
tracién de productos» en los
centros de acondicionamien-
to de los diferentes puntos de
produccién hasta su «disper-
sién», realizada mediante el
transporte y movimiento a
través de los canales comer-
ciales de venta, pasando por
el conjunto de operaciones
destinadas a la formacién de
lotes homogéneos de produc-
tos tipificados, conocidas
como «igualacién o normali-
zacién», en la que intervie-
nen las normas de calidad,
los métodos de acondiciona-
miento (selecci6én, limpieza,
calibracién) y los sistemas de
embalaje; el «almacenamien-
to», bésico para regular los
mercados y los «diferentes
sistemas de almacenes» para
mantener mas 0 menos tiem-
po las caracteristicas natura-

les de los productos.

Ventajas de normalizar

Estd comprobado que
cuanto mds se avanza en la
normalizacién més disminu-
yen los costos de comerciali-
zaci6én, aportando asimismo
grandes ventajas para todas
las personas que componen
el engranaje de la cadena co-
mercial.

Como ventajas de cardc-
ter general se encuentran la
correcta formacién de los
precios que conlleva la utili-
dad de la informacién emiti-
da sobre precios y mercados;

pleno de la cadena del frio, y
acreditados sus productos por
medio de una marca comer-
cial propia.

Por su parte, el consu-
midor, dltimo eslabén de la
cadena comercial, obtiene
mediante la normalizacién de
los productos que adquiere,
una seguridad a la calidad
presumible que conlleva la
garantia del dinero emplea-
do; un aumento de sus cono-
cimientos al poder, mediante
la diferenciacién de los pro-
ductos por calidades, elegir
mds facilmente a la vez que
poco a poco se familiariza

Los hipermercados son una fuente importante de acaparacion y
abastecimiento de productos almerienses.

la desaparicién del fraude al
estar completamente identifi-
cada cada partida con su due-
fio; el facilitar las transaccio-
nes comerciales, asi como
permitir el mantenimiento
del consumo y la apertura de
nuevos mercados.

Para el productor la nor-
malizacién le aporta conocer
los gustos de los consumido-
res; una justa valoracién de
su trabajo y la obtencién de
mayores beneficios mediante
el «valor afiadido», mientras
que, alhéndigas y cooperati-
vas con la normalizacién ven
aumentadas sus posibilidades
de trabajo y el rendimiento

con los conceptos que rigen
en la apreciacién de la bon-
dad de los productos, pudien-
do, mediante la expresién de
sus predilecciones, forzar la
produccién de los productos
preferidos.

En 1994, la Organiza-
cién Internacional de Norma-
lizacién (ISO), elabor6 unas
versiones mejoradas de la se-
rie de modelos para sistemas
ISO 9000 de gestién de la ca-
lidad, publicada por primera
vez en 1987. La serie cubre
dreas clave de la politica de
calidad y liderazgo adminis-
trativo,  investigacién  del
mercado, disefio y desarrollo

de productos y proceso, mé-
todos de produccion, capaci-
tacién, compras, embalaje,
ventas y distribucién, alma-
cenamiento, servicios de pos-
venta, auditoria y documen-
tacién. La serie que recopila
las mejores practicas de cali-
dad de muchos pafses, ha te-
nido amplia aceptacién como
norma universal. El registro
de una empresa ante organis-
mos acreditados competentes
como prueba de su conformi-
dad con las normas se ha
convertido en un requisito
comercial esencial en los
principales mercados mun-
diales.

El Centro de Comercio
Internacional UNCTAD/
OMC (CCI) tiene la firme
conviccién de que la aplica-
cién de las normas I[SO per-
mite a las empresas exporta-
doras de los paises en desa-
rollo ofrecer productos que
satisfagan necesidades bien
definidas de los consumido-
res cumpliendo con Jas nor-
mas y especificaciones apli-
cables, asi como con requisi-
tos reglamentarios y de otro
tipo en materia de salud, se-

E—
En los ultimos ainios
hay paises europeos
donde el 80 %

de los productos
Jrescos llega

al consumidor

por medio de grandes
superficies
E—

guridad y medio ambiente a
costos mds bajos y niveles de
eficiencia més altos.

Unificar criterios

El sector hortofruticola
almeriense ha de reaccionar
ante este reto del mercado
tratando de unificar criterios
y trabajar lo mdés conjunta-
mente posible, alhdéndigas y
cooperativas.

Como se exponia en es-
ta misma seccién del nimero
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121 de Horticultura, la agru-
pacién de alhéndigas de El
Ejido ha comenzado a traba-
jar en el tema de la normali-
zacién con la esperanza de
arrastrar al resto del conjunto
de alhéndigas de Almeria
que componen ECOHAL
mediante tres pasos impor-
tantes, la imposicién tanto en
campo como subasta de los
nuevos envases (cajas) euro-
peos de pléstico: «Euro-
grande», que con unas medi-
das de 60 cm de largo, 40 cm
de ancho y 32 c¢cm de alto es
utilizado para  pimientos;
«Euromediana» (60 x 40 x
22) para pepinos de Almerfa,
berenjena larga, calabacin y
judia; y «Europequeiia» (60
x 40 x 15) destinada al toma-
te; la normalizacién de cala-
bacin, pepino y berenjena en
las S.A.T. de las propias al-
héndigas por parte del agri-
cultor antes de las subastas y
por las propias alhdéndigas
con los productos no norma-
lizados adquiridos en ellas; y
por iltimo creando OPFH
entre empresarios agricolas
que llevan sus productos a
estos centros de acondiciona-
miento, destacando el papel
de pionero que en esta inicia-
tiva representa la alhdéndiga
Agroponiente.

Por su parte, las coope-
rativas que normalizan en sus
instalaciones los productos
de sus asociados y utilizan
como embalaje para la ex-
portacién el cart6n, el plasti-
co (retornable en su mayor
parte, IZCO - 34 x 14 x 11 y
34 x 14 x 25, principalmente)
y la madera en un 85%, 11 a
12% y 3 a 4%, respectiva-
mente, pierden tiempo 'y
fuerzas tratando de imponer
por separado sus productos
en el mercado internacional
compitiendo entre ellas, sien-
do necesario para poder ac-
ceder a las grandes superfi-
cies de demanda una interco-
operacién mediante la cons-
titucién de una cooperativa
de 2° grado, por ejemplo.

Dos ejemplos a seguir
En este tema tan impor-

tante de posrecoleccién hay
que destacar dos grandes pro-
gramas de trabajo desarrolla-
dos por Anecoop y Nunhems
Semillas.

Durante las «Jornadas
Técnicas sobre Normaliza-
cién y Gestién de la Calidad
en Productos Horticolas» or-
ganizada el pasado dia 19 de
junio por el CIFEH. de
Almeria, Crisanto Ampuero,
delegado técnico comercial
de Nunhems Semillas aport6
una via de solucién al pro-
blema de la normalizacién y
mejora de calidad de los pro-
ductos comercializados en

yor produccién por hectdrea
y cémoda recoleccién -una
vez por semana en lugar de
todos los dfas-) y comercial,
siendo las primeras varieda-
des cultivadas las versiones
en liso «Clipper Fl» 'y
«Topper Fl».

Para mantener el pres-
tigio de marca registrada
Novanum, la casa de semi-
llas Nunhems exigi6é desde el
principio a las empresas co-
laboradoras, tener material y
personal suficientemente ca-
pacitado para obtener una
6ptima calidad en origen, en-
cargdndose de la inspecci6n

Fabrica de envases de cartén ondulado, que continta siendo uno
de los principales métodos de envasado.

verde mediante el proyecto
Novanum de control de cali-
dad tanto en origen, esencial-
mente, como en destino, de
este tipo de melén cuyo des-
tino final més importante son
las grandes superficies co-
merciales como es el caso de
Carrefour, habiendo trabaja-
do en él durante la campafia
96/97 un total de 22 empre-
sas exportadoras.

En el afio 91/92 tuvo lu-
gar una gran revolucién del
melén  «Cantaloup»  grupo
«Charentais», con la intro-
duccidn de la linea larga vida
(LSL 15 dias) Novanum, de
gran valor agronémico (ma-

del producto la empresa de

control de calidad
BIOTEST.
Por su parte, Benito

Orihuel, director de calidad
y sistemas de Anecoop ex-
plicé a los asistentes la se-
rie de trabajo desarrollado
por su empresa para dar so-
luciones a los nuevos pro-
blemas surgidos en la co-
mercializacién de productos
hortofruticolas.

Con el programa de
sandia sin semilla «Bou-
quet», desde Anecoop se
buscé algo més que el desa-
rrollo de la produccién/co-
mercializacién de un pro-

ducto mds o menos innova-
dor, un esquema de trabajo
empresarial que hiciera posi-
ble la coordinacién de la pro-
duccién (con tan gran nume-
ro de agricultores y tan dis-
persos) con la comercializa-
cién (tan necesaria en su lo-
gistica, etc.) para dar un ser-
vicio a las grandes centrales
de compra de Europa.

La clave del éxito de
este y otros programas estri-
ba en la voluntad de trabajar
coordinadamente, aceptando
por parte de todos los partici-
pantes las reglas del bien co-
mun por encima de pequefios
egoismos. Para hacer reali-
dad este esquema, hay que
desarrollar, paralela y simul-
taneamente, una serie de ac-
ciones coordinadas de tal for-
ma que se vaya pasando de
forma progresiva de la expe-
rimentaciéon a la produccién
y posteriormente al programa
comercial y a la accién de

marketing.
Dentro de las citadas
«Jornadas Técnicas sobre

Normalizacién y Gestién de
la Calidad en Productos Hor-
ticolas», se celebr6 una Mesa
Redonda en la que participa-
ron, entre otras personas, re-
presentantes de APAL, ECO-
HAL, Duniaexport, SOIVRE
y Delegacién Provincial de
Agricultura y Pesca de Ia
Junta de Andalucia, quedan-
do claro que todas las empre-
sas comercializadoras, desde
las alhéndigas a las coopera-
tivas, estdn montadas en el
mismo tren y, por tanto, han
de trabajar al unisono para
lograr que éste llegue con
puntualidad, pese a las difi-
cultades existentes, a la esta-
cién de destino.

Por parte de las alh6ndi-
gas se resalté el papel im-
portante que van a desarro-
llar los técnicos en el proceso
de Normalizacién dentro de
la subasta, necesitando con-
tar aquellas con unos buenos
equipos de técnicos que ha-
gan de eslab6n entre el pro-
ductor y el comercializador.
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FITECH ON LINE

AUTOMATIZAGION o

DE LA FERTIRRIGAGION
Y LA HIDROPONIA

&Qué es Fitech?

o

Gondiciones de Participacidn

&

o
14, 13 y 16 de octubre
Valencia gy

o
."j @};‘\
-yy‘

“' -

El 11l Fitech y el Programa

NG

Forum on-line sobre Hidroponia y Fertirrigacion

El debate de FITECH Il
se traslada a HORTICOM
e Internet

SALON DE LA
TECNOLOGIA HORTICOLA

Durante los dias 14, 15 y 16 de octubre se celebrard en Valencia una nueva
edicion de FITECH, la tercera. Las ponencias y el debate se podrdn seguir
también a través de Internet de forma interactiva.

Durante los dias 14, 15 y 16 de oc-
tubre se celebrard en Valencia, Espana,
la 3 edicién del Forum Internacional de
Horticultura y Tecnologia, FITECH III.
En esta ocasién, el tema principal del
encuentro serd "La Automatizacién de
la Fertirrigacién y la Hidroponia", cuyo
objetivo es debatir sobre la investiga-
cién y desarrollo de materiales, empre-
sas y servicios empleados en estas téc-
nicas de cultivo.

Entre los objetivos de FITECH III
también estd el de potenciar los inter-
cambios comerciales y técnicos entre

a hidroponia y la

Sfertirrigacion son la

clave para intensificar
los cultivos en la produccion
agricola al aire libre y en inver-
nadero. FITECH III potencia
el intercambio comercial
y técnico entre las profesiones
vinculadas a estas técnicas, y
también en Internet

El Porqué de la
automatizacionen
fertirrigacidn e hidroponia

[ ]

EDICIONES
DE HORTICULTURA, S.L.

FITECH on-line abre nuevas perspectivas en
cuanto a la comunicacion profesional. Cualquier
persona o empresa con acceso a Internet puede
participar de forma interactiva en este Forum
digital. '

El correo electronico y las paginas Web se
consolidan como una de las herramientas de
comunicacion mds eficaces, rapidas, comodas
y baratas. La imagen superior muestra la
ilustracion de la Home Page de FITECH lil en la
Red, con las principales secciones informativas,
a las que se accede mediante un "click" del raton
del ordenador.

las distintas profesiones que influyen
en la fertirrigacion, la hidroponia y su
automatizacién.

La sede del encuentro serd la Fira
de Valencia, donde se celebra, paralela-
mente a Iberflora'97, el Sal6n de la
Tecnologia Horticola, STH, patrocina-
dor de FITECH lI1. Precisamente, el acto
de clausura de FITECH III coincidird
con la inauguracién oficial delSalén de
la Tecnologia Horticola, que se celebra
entre los dias 16 y 19 de octubre.

Las técnicas de produccién prota-
gonistas del Férum aplicadas a las fru-
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tas, hortalizas, flores y viveros en todo
el mundo son la clave de la intensifica-
cién de cultivos para las producciones
agricolas al aire libre y en invernaderos.

Hoy en dia, la automatizacién de la
fertirrigacién en los cultivos horticolas
y fruticolas al aire libre ya es una reali-
dad. Se ha producido una tercera revo-
lucién del riego. Primero fue el riego lo-
calizado, después la fertirrigacién en
cultivos protegidos y ahora, la comple-
ta automatizacién de la fertirrigacién en
la mayorfa de cultivos agricolas no pro-
tegidos.

La revolucion de la comunicacién
Pero la revolucién no se ha produ-
cido solamente en estas técnicas de
cultivo. La comunicacién también estd
experimentado cambios profundos y la
mayoria de ellos estdn protagonizados
por Internet. El tercer FITECH no es
ajeno a estos cambios y, como en las
dos ediciones anteriores, ya ha inaugu-
rado su versi6bn On-line en http://
www.ediho.es/horticom/fitech3

- -{L ;_E-r.-n+ —

S o R S

ey ey l'--h--' .

o I
|

- 1

IR A——— P R L i

Las experiencias anteriores
de FITECH en la Red

Elevada participacién en FITECH | y FITECH Il en Internet

La direccién de la URL es http://www.ediho.es/horticom/fitech3

El centro del comercio de Frutas y
Hortalizas del Sur de Europa

Las ponencias que aparecen
subrayadas son las que
estan integramente en el
Web de FITECH. Basta
apretar encima del titulo para
acceder al texto y los
gréficos que lo acompaiian.

o, L] e, Ty ek e i ous i e
[PV

)

La dnica actividad del programa de
FITECH III que no se podréd seguir en
HORTICOM e Internet son las visitas
técnicas, como es légico. Todos los de-
més contenidos estardn, de una u otra
forma, reflejados en el Web creado
especificamente para el Férum.

En las dos ediciones anteriores de
FITECH, la edicién digital goz6 de gran
aceptacién entre la comunidad de
internautas de todo el mundo vincula-
dos a los Agronegocios.

En el caso del primer FITECH, cele-
brado fisicamente en mayo de 1996 en
Valencia, todavia hoy se reciben comu-
nicaciones de personas interesadas de
todo el mundo. Lo mismo ocurre con
FITECH II, celebrado en marzo de 1997
en Mercabarna bajo el lema «La
internacionalizacién de los mercados de
frutas y hortalizas».

Gran aceptacién

. Los usuarios de Internet valoran
muy positivamente los contenidos de
los forums on-line, que incluyen la ma-
yoria de las ponencias presentadas o el
resumen de las mismas, asi como con-
tacto directo con los ponentes y confe-
renciantes a través de su propio correo
electrénico. Es el caso de algunos de
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FITECH ON LINE

.Eu '~

14, 15 y 16 de octubre
Valencia

w-mail: litechu'ediho.as
weh  WMip: wewedihoes harticam Hlech

Desde el servidor de HORTICOM,
el usuario de la Red puede acceder a la
informacién bésica del Férum, consultar
el programa, leer alguna de las ponen-
cias, resimenes y conclusiones, y parti-
cipar de forma interactiva a través del
correo electrénico, dejando sus mensa-
jes y opiniones al alcance de todos los
internautas.

FITECH on-line incluye links y p4-
ginas Web de las empresas patrocina-
doras y colaboradoras y otras vincula-
das a la Fertirrigacién y la Hidroponfa.

La importancia
del intercambio de informacion

La constante movilidad de los mer-
cados comerciales internacionales de
frutas, hortalizas y flores, las politicas
de comunicacién interempresarial y el
intercambio de informacién especializa-
da entre empresas y profesionales son
fundamentales. Para ello, FITECH cuén-
ta con una programacién especifica a
partir de conferencias breves y efecti-
vas que inciden directamente en asun-

tos de interés sobre el tema central de
debate. Evidentemente, estos conteni-
dos estdn en FITECH on-line.

En esta ocasion, los asistentes -y
los participantes en su edicién digital-
obtendrdn interesantes contactos e in-
formacién de primera mano sobre la si-
tuacién actual y las perspectivas de fu-
turo en las técnicas de fertirrigacién e
hidroponia.

os participantes en
FITECH on-line
obtienen interesantes
contactos e informacion
de primera mano

Visitas técnicas

Y hablando ya del programa "fisi-
co" (no digital) de FITECH III, cabe
mencionar que presenta una importan-
te novedad: las visitas técnicas, que es-
tdn programadas para el primer dia del

los ponentes en FITECH 1 y I, que han recibido todo tipo de consultas

y propuestas profesionales en sus buzones personales de e-mail.
Algunas de las ponencias de la primera edicién de FITECH que han

captado m4s interés por parte de los usuarios son, por ejemplo, la del

SALON DE LA TECNOLOGIA HORTICOLA

asesor quimico Antonio Alarc6n sobre hidroponia; la del investigador
Manual Abad sobre sustratos; la de Antonio Marhuenda, gerente de
INTA, S.L., sobre fertilizacién controlada o la de Joaquim Ros, director
de mercados mayoristas de Mercabarna, titulada «Estar en ¢l mercado
en el momento oportuno». En el II FITECH cabe destacar el interés por
la ponencia del doctor José Luis Nueno, titulada «Evolucién de las es-
tructuras de comercializacién en destino», entre otras.

Pero ademds de las ponencias, las ediciones digitales de FITECH
estdn protagonizadas por las empresas patrocinadoras y colaborado-
ras, ya que cada una de ellas dispone

F‘_FL(‘RA;"ma wfurtn del TALON DE LA TEC] F'!AHOR"'L\.—AM
e . .

de péginas Web con informacién y co- ™
rreo electr6nico propio. La informacién  Las ediciones
s«_)b.re sus ac_tividades, productos y ser-  on_line de FITECH
vicios constituye el elemento comple- =
mentario ideal a las sesiones teéricas ¢ com.’w o a9R
del Férum. auténticos y eficaces
En FITECH I, fueron Ininsa, Scotts, puntos de debate
Western Seed, e Iberflora-Salén de la : .
Tecnologia Horticola, STH. En la se- m.te".laaqmd Cotbormm
gunda edicion, Anecoop, Plaform, € m.ter activo .en o Ao
Western Seed, el STH y el Puerto de el ciberespacio. it
Barcelona_ - il \ La partiCipaCidﬂ Ganel, Gennral Ganaders, S.A.
En definitiva, las ediciones on-line pole:

de los internautas

de FITECH se convierten en auténticos
ha aumentado tras

y eficaces puntos de debate en el Los patrocinadores de las anteriores

ciberespacio. cada convocatoria. ediciones de FITECH disponian de
m  —— links a sus propias paginas Web
en Internet.
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Férum, en 14 de octubre. Entre las acti-
vidades a realizar en esta jornada desta-
ca la visita a la finca Eligfior, de Elche,
especializada en el cultivo del rosal.

Los representantes de la empresa
Riegos Levante Murcia guiardn a los
participantes durante varias visitas a
plantaciones de citricos y horticolas al
aire libre bajo fertirrigacién. Se han pro-
gramado también otras visitas a instala-
ciones de fertirrigacién automatizada y
a fincas con cultivos en hidroponia.

Estas actividades son las tnicas
del Férum que no se podrdn realizar a
través de la Red, aunque si se tendrd
acceso a fotografias e imdgenes toma-
das durante el transcurso de las visitas,
que se incluirdn en el Web de FITECH
111

El programa

Ademds de las visitas técnicas co-
mentadas, las sesiones de ponencias y
debate comenzarén el dia 15 de octubre
y se perlongardn hasta el viernes 16 a
mediodia. Estas sesiones, moderadas
por Miguel Giménez Montesinos, profe-
sor de la Escuela Universitaria Superior
de Orihuela, se dividen en tres grandes
grupos: "Técnicas de fertirrigacion”;
"La automatizacién de la fertirrigacién”
y "Las aplicaciones. Situacién actual y
perspectivas”.

as sesiones del Forum
se dividen en tres grandes
grupos temdticos
e incluyen la celebracion
de cuatro mesas redondas,
de elevado interés por su
contenido y por el nivel de
los participantes.

Entre los actos a destacar de las
sesiones estan, ademds de las ponen-
cias, las cuatro mesas redondas que se
llevardn a cabo, en las que participardn
profesionales y técnicos de algunas de
las mejores empresas y entidades vin-
culadas a la fertirrigacion y la
hidroponia. Las principales conclusio-
nes, asi como las participaciones més
interesantes y destacadas tendrdn su
lugar en FITECH on-line y estardn al al-
cance de los usuarios de Internet que
acceden a HORTICOM y a hup://
www.ediho.es/horticom/fitech3

cComo acceder y participar
en FITECH on-line?

http://www.ediho.es/horticom/fitech3

La interactividad es la principal caracteristica del Forum digital

o

Tecleando la direccién

arriba indicada se accede
répidamente a la Home Page
de FITECH online, que nos
abrird todo un mundo de
posibilidades para establecer
comunicacion con la
comunidad de usuarios

l' de Internet relacionados con

Ia fertirrigacion y la hidroponia.

La manera de participar en
FITECH on-line es muy sencilla.
Basta con disponer de conexién a
Internet y acceder a la Home Page
de HORTICOM. Una vez allf, el mis-
mo logotipo del Férum nos llevard a
su pdgina principal con sélo hacer
un "click" sobre €l.

La imagen que aparece en pan-
talla es la que identifica la tercera
edicién de FITECH, junto a los
logotipos de sus patrocinadores,
también convertidos en links. Desde
alli, se nos presentan varias opcio-
nes. Recomendamos iniciar la nave-
gacién por la parte del programa, ya
que es la que nos introduce en los
contenidos bdsicos del Férum.

Las secciones

Las primeras secciones infor-
mativas son: ";Qué es el FITECH?",
"El III FITECH y el Programa”, "El
porqué de la automatizacién en
Fertirrigacién" y "Condiciones de
participacién”. Haciendo un click
con el mouse del ordenador en cada
una de ellas se accede a sus conte-
nidos.

El Web también incluye un for-
mulario de inscripcién al Férum que
funciona como el correo electrénico,
con sélo rellenar las casillas corres-
pondientes y enviarlo, el usuario
queda automdticamente registrado
en los listados de participantes.

Temas y News

Otra seccién interesante es la
que recoge algunas de las "News
sobre Fertirrigacién e Hidroponia”
publicadas en HORTICOM a lo lar-
2o de los 1ltimos meses. La seccién
"Temas y Autores de Fertirrigacién"
estd abierta todos los profesionales
y empresas que deseen mandar sus
colaboraciones.

Finalmente, el Férum digital
dispone de una nueva seccién don-
de se incorporan todos los mensajes
y consultas recibidas de la comuni-
dad de usuarios de HORTICOM,
Allf figura el texto de sus mensajes
y un enlace directo a sus respecti-
vos buzones de e-mail .

Todo con un “click"
Evidentemente, todas y cada
una de las pdginas de FITECH III en
Internet permiten interactuar con la
organizacién, la redaccién y las em-
presas patrocinadoras y colabora-
doras, ademds de con el resto de
participantes. El correo electrénico
de FITECH ha sido creado especial-
mente para que lo usen los usunarios
del Férum digital. La direccién del e-
mail es fitech@ediho.es
La interactividad es una de las
premisas de este FITECH on-line y
todo funciona de la manera més
sencilla y rédpida, con un simple

"click". "'
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o
14,13 y 16 de octubre

O. Valencia

Martes 14 octubre
Visitas tecnicas

Miercoles 15 de octubre

manana

Técnicas de fertirrigacion

tarde

La automatizacion de la fertirrigacion

Jueves 16 de octubre

Las aplicaciones - Situacion actual y perspectivas

Moderador de las sesiones del lIl FITECH:
Miguel Giménez Montesinos,
Prof. de la Esc. Polit. Sup. de Orihuela

AUTOMATIZAGION o
DE 1A FERTIRRIGAGION
VLA HIDRDPONIA

'y -

SALON DE LA EDICIONES
TECNOLOGIA HORTICOLA DE HORTICULTURA, S.L.

Secretaria: EDICIONES DE HORTICULTURA, S.L. - Direccion Técnica: AGROCONSORCIO, A.LE.
Apdo. Correos 48, 43200 REUS (Tarragona) - Espafia/Spain - Tel.: +34-(3)77-75 04 02 - Fax: +34-(9)77-75 30 56

e-mail: fitech@ediho.es - http://www.ediho.es/horticom/fitech



FERIAS

FIRA DE SANT MIQUEL

Del 26/9/97 al 30/9/97
LLEIDA

EUROFRUIT

Del 14/10/97 al 17/10/97
LLEIDA

FITECH'97
Hidroponia y Fertirrigacién
Del 14/10/97 al 16/10/97

R\
® \\\“‘
\;/“"’@s

Férum . sobre las técnicas de la
hidroponia y fertirrigacidn, dirigi-
do a empresas y profesionales de
riego, fertilizantes, sustratos inves-
ligacién asociaciones, medios de
comunicacién y grandes producto-
res.

IBERFL&RA 97

IBERFLORA'97

Salon del Jardin, Salon
de la Tecnologia Horticola
Del 16/10/97 al 19/10/97
VALENCIA

SIMPOSIO INTERNACIONAL
SOBRE PLATANERA
EN LOS SUBTROPICOS

Del 10/11/97 al 14/11/97
PUERTO DE LA CRUZ

HORTIMOSTRA'97

Del 22/11/97 al 23/11/97
VILASSAR DE MAR

ALEMANIA

AUSTRIA

HORTEC

Feria de la Tecnologia Horticola
Del 26/9/97 al 28/9/97

KARLSRUHE

KARLSRUHE

DIE GARTEN AUSTRIA '97

Del 28/9/97 al 30/9/97
VIENA

BRASIL

FERIA DO PARAN—FERIA
AGROPECUARIA

Del 10/10/97 al 19/10/97
PINHAIS

ANUGA FOOD TEC

Feria de la Alimentacién

Del 11/10/97 al 16/10/97
COLONIA

AGRITECHNICA'97

Feria internacional de maquinaria
agricola

Del 9/11/97 al 15/11/97
HANNOVER

EXPO-AGRO ALMERIA

Del 26/11/97 al 30/11/97
AGUADULCE

Plasticos, semillas y la
automatizacién de los sistemas de
fertirrigacion son los tres pilares
sobre los que se desarrolla la hor-
ticultura almeriense y los principa-
les protagonistas de ExpoAgro en
una superficie de exposicion de
16.000 m*.

ARABIA SAUDI

COLOMBIA

PROFLORA'97

Feria internacional
de floricultura

Del 8/10/97 al 11/10/97
SANTAFE DE BOGOTA

FRUTINVEST

Del 11/11/97 al 14/11/97
TERESINHA

SAUDI AGRICULTURE’97 ECUADOR
Del 5/10/97 al 9/10/97 .
RIYADH AGRIHORTEC &
AGRIFRESHFOOD LATINA'97
Del 1/10/97 al 4/10/97
AUSTRALIA GUAYAQUIL
Il SIMPOSIO SOBRE NUEVOS FERIA INTERNACIONAL

CULTIVOS DE FLORES

Del 1/10/97 al 4/10/97
PERTH

DE ECUADOR A7

Del 1/10/97 al 12/10/97
GUAYAQUIL
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FERIAS

EMIRATOS ARABES

INTERNATIONAL FOOD
FAIR

Del 9/10/97 al 13/10/97
SHARJAH

ESTADOS UNIDOS

EXPOSICION AGRICOLA
SUNBELT

Del 14/10/97 al 16/10/97
Moultrie

PMA CONVENTION &
EXPOSITION

Exposicién, convencién y
conferencia internacional
de la alimentacién en fresco
Del 17/10/97 al 21/10/97
ANAHEIM (California)

EXPO IRRIGATION
ASSOCIATION

Del 2/11/97 al 4/11/97
NASHVILLE, TENNESSEE

PACKEXPO

Del 17/11/97 al 21/11/97
CHICAGO

INT. PEAT CONFERENCE FRUTIFLOR FLORA'97

Del 2/11/97 al 7/11/97 Del 10/10/97 al 12/10/97 Del 2/10/97 al 5/10/97

AMSTERDAM FAENZA BANGALORE

NTV'97/INTERNATIONAL VIFLOR 1ST INT. INDIAN

HORTI FAIR Del 17/10/97 al 19/10/97 FLOR/IClj:TURIE;R‘I\DE FAIR
MESSINA Del 3/10/97 al 5/10/97
EIMA

AALSMEER INTERNATIONAL Exposicién i(lternaoionql LIBANO

FLOWER TRADE SHOW '97 de maqunaria para agricultura

Del 5/11/97 al 9/11/97 Del 29/10/97 al 2/11/97 AGRITECH'97

AALSMEER BOLONIA

IRAN JORDANIA
FERIA INT. DE TEHERAN /97 AGRICULTURAY SISTEMAS
Del 1/10/97 al 9/10/97 DE RIEGO
TEHERAN Del 13/10/97 al 16/10/97

AMMAN
ITALIA
LA INDIA

CONGRESO UNION MUNDIAL
DE MERCADOS MAYORISTAS ~ EXPOTECNIA '97
Del 5/10/97 al 8/10/97 Del 1/10/97 al 6/10/97
FLORENCIA NUEVA DELHI

FRANCIA

FLOREALES D'ANGERS

Del 26/9/97 al 5/10/97
ANGERS

SITEVI

Del 18/11/97 al 20/11/97
MONTPELLIER

EUROPLAST'97

Del 24/11/97 al 28/11/97
PARIS NORD VILLEPINTE

MIFFEL'97

Saldn Mediterrdneo
Interprofesional de flores, frutas
y hortalizas

Del 27/11/97 al 28/11/97
CAVAILLON

HOLANDA

CURSO INTERNACIONAL
SOBRE CULTIVO PROTEGIDO

Del 12/10/97 al 7/11/97
WAGENINGEN

ERIAS, ONGRESOS,

ORUMS, EMINARIOS...

el méas completo calendario

enla REVISTA HORTICOM

6.000 pts./ano para Espaia y extranjero
Airmail-Via aérea para todos
los envios al extranjero

Del 25/11/97 al 29/11/97
BEIRUT

PERU

AGROTEC-FERIA
INT. DEL PACIFICO

Del 17/11/97 al 23/11/97
CABLE LA FERIA

PORTUGAL

LUSOFLORA'97

Del 3/10/97 al 5/10/97
SANTAREM

REINO UNIDO

IFTEX 97

Del 26/9/97 al 28/9/97
LONDRES

RUSIA

AGRIFLOR RUSSIA A7

Del 20/10/97 al 24/10/97
MOSCU

SUDAFRICA

SIMPOSIO INTERNACIONAL
SOBRE UVAS DE MESA
Y PASAS

Del 1/12/97 al 3/12/97
CAPE TOWN

URUGUAY

IX CONGRESO
LATINOAMERICANO
DE FITOPATOLOGIA

Del 12/10/97 al 17/10/97
MONTEVIDEO
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SANTAREM

Produccion en Portugal

Santarem, el punto
de reunion
de la agricultura lusa

La Feria de Santarem tuvo lugar del 7 al 15 de junio. En ella se reunieron
dos eventos, la 34° Feira Nacional de Agricultura y la 44° Feira do Ribatejo,
convirtiéndose en el centro de la informacion agricola

Dr. Ing. Agr.
agrocon@ediho.es

Ribatejo y Oeste, la zona de in-
fluencia de Santarem, tiene una clara
vocacién horticola; en ella se obtiene
el 30% del PAB (Producto Agricola
Bruto) de Portugal. Dentro de la eco-
nomia de la regién, la viticultura re-

presenta un 30% del PIB, la horticultu-
ra un 21% y la fruticultura un 14%.

La vifa se cultiva en todo Portu-
gal; en la zona se concentran 90.000
ha, situadas en los concejos de Alen-
quer, Torres Vedras, Almeirim y Pal-
mela. En Ribatejo y Oeste se produce
un 34% del vino del pais. La heteroge-
neidad de condiciones ambientales y
varietales justifica la existencia de 18
denominaciones de origen.

Neoquimica representa productos lideres en
horticultura, entre ellos, los acidos himicos y
fertilizantes especiales de Daymsa. En la
foto, de izq. a der., José Remirez de Ganuza
(Daymsa), Joao Leitao, director del Dpto. de
Agricultura y Teresa Pereira (ambos de
Neoquimica) y Guillermo Valdovino (Daymsa).
Arriba, a la derecha, el stand de Cetap en
Santarem, con su amplia oferta de bandejas
de alvéolos y materiales en plastico. Jorge
Alves (izquierda) y Rui Pinto fueron los
encargados de atender a los clientes. Abajo,
de izquierda a derecha, Enrique de Pablos, la
mas reciente incorporacion de Agromillora
Catalana, Jordi Mateu, también de
Agromillora, Valentin Turégano, de Tecnidex,
y Sergio Sanchez, de Irrimén. Santarem
también retine a la horticultura ornamental
portugesa.

Un 60% de las 500.000 ha dedi-
cadas en Portugal a cultivos horticolas
estdn situadas en Ribatejo y Oeste,
mientras que el nimero de explotacio-
nes es del 30% del total del pais. To-
mate para industria es el cultivo mds
caracteristico: 1/3 de la zona lo pro-
duce. Le siguen las brasicas, con un
21% del 4rea. Cebolla, melén, cebo-
lla, judia verde, lechuga y tomate para
consumo en fresco estdn a continua-
cién, en orden decreciente de impor-
tancia.

Ribatejo y Oeste es la zona de la
manzana -un 41% de los manzanos de
Portugal estdn en esa zona, a una hora
de Lisboa, hacia el norte-, de la pera y
del melocotén. En pera, es el drea de
la variedad Rocha, tipica del pafs; un
80% de la superficie de pera de Portu-
gal estd en Ribatejo y Oeste y de ella,
un 75% es ‘Rocha’. En manzana pre-
dominan las variedades clésicas, Gol-
den (64%) y Red Delicious (25%) y
las nuevas superficies se realizan en
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FERIAS

base a Gala, Jonagold y Jonagored.

El olivo, otro cultivo extendido
por todo Portugal, ocupa en Ribatejo y
Oeste 50.000 ha, basicamente de la va-
riedad Galega. La situacién del cultivo
es marginal y, en consecuencia, la pro-
duccién es baja, 320 kg/ha.

En los dltimos tiempos se estd
asistiendo a una reestructuracién del
olivar a través de la introduccién de
nuevas variedades y técnicas de pro-
duccién modernas.

La llamada feria de Santarem re-
tine dos eventos; en el caso de la con-
vocatoria 1997 (7 al 15 de junio) se
trat6 de la 34* Feira Nacional de Agri-
cultura y la 44" Feira do Ribatejo.
Esta dltima es a la que se debe fun-
damentalmente el aporte ganadero y
el folklore equino. La primera es la
que justifica que Santarem se vuelva,
por unos dias, el centro donde la
agricultura se retine. A falta de otra
feria de cardcter nacional, también lo
hace el sector horticola, si bien en
este caso son muchos los detractores.

Los extensos horarios de la feria
(10 de la manana a 23 de la noche
para los expositores) y prolongada
duracién (9 dias), su carécter de feria
popular (las actividades acaban bien
pasada la medianoche) y la existen-
cia de ferias mdés especializadas en
horticultura, aunque de carédcter lo-
cal, hacen que los cuestionamientos
a Santarem como feria horticola sean
muchos.

El futuro seguird estando, segu-
ramente, en Santarem como feria po-
pular agropecuaria, dtil para un pri-
mer acercamiento a Portugal. Las
empresas grandes del sector hortico-
la portugués la utilizan como punto
de encuentro con sus clientes, y acu-
den a también a las exposiciones lo-
cales.

Las empresas productoras de plantel y las
comercializadoras de semillas estan entre las
mas numerosas del pabelldn dedicado a la
horticultura. En la foto superior derecha, José
Carlos de Oliveira y su hijo, de Viveiros Santo
Isidro, una empresa que se ha situado en los
primeros puestos de la produccion de planta
forestal y horticola. Biochem Ibérica es la otra
gran firma de los insumos horticolas; en la
foto superior derecha, Jorge Coimbra,
acompaitado de José Monfort (derecha), de
lteco. Entre las empresas que representa se
encuentran Arnabat, Hydro-Agri Espana, De
Baat, Tecnidex y Plastimer. La feria de
Santarem, por su caracter agropecuario, tiene
muchos puntos en comun con la feria de
Zafra, de Badajoz. En la foto inferior, la
delegacion espafola visitante. Sentado a la
derecha, Eduardo de Orduna, presidente de la
Diputacion de Badajoz, junto a él Fernando
Pereira Caldas, presidente del Consejo de
Administracion del Centro Nacional de
Exposiciones de Santarem. En el extremo
opuesto, también sentado, el alcalde de
Badajoz.

La poblacién activa dedicada en
Portugal a la agricultura era en 1989
de 829 mil personas, un 19% del total;
en 1993 habia descendido a 514 mil,
un 11.5% de la poblacién activa. Co-
mo en otras zonas, la tendencia es a
que se reduzca el nimero de propie-
dades, aumente el tamafio y, las que
contindan en activo, se tecnifiquen.

La contiguidad geogrédfica de
Portugal recién en los udltimos afios
se ha traducido en un acercamiento
psicolégico y tecnolégico; después
de una historia de darse la espalda,
Portugal y Espafia sacan provecho de
su situacién, lo que queda claro en
una feria como la de Santarem, a la
que acuden las empresas espafiolas a
mostrar su oferta de tecnologia y un
mercado en el que un nimero cada
vez mayor de ellas ya estd implanta-
do.
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R‘,Q-F‘LEX(R Laboratorio de balsillo

(Sistema Reflectoquant)

NOVAGRY®

PRIMER PREMIO A LA NOVEDAD E INVENTIVA FIRA DE SANT MIQUEL LLEIDA 1996

La revolucion en el analisis del agua,

suelos, sustratos y alimentos Dispersanora

de LIQUIDOS

At

NO PRECISA CARBURANTES

Disefiada con materiales de gran resistencia para aplicar
toda clase de productos liquidos: Herbicidas, Insecticidas,
Fungicidas, Abonos liquidos

——

Delegaciones de MEREK Farma y Quimica, S.A. Div. Reactivos

Barcelona: Tel.: (3} 485 06 59 - Fax: (93) 485 30 92

Bilbao: Tels.: (94) 423 95 40/ 423 26 88

Granads: Tel. y Fax: (958) 12 64 12

La Coruli: Tel.: (981) 26 26 78

Madrid: Tels.: 191) 370 3912/ 310 25 38 - Fax: (31) 410 35 32
Murcia: Tel.: (368) 24 33 35

Dviedo: Tel.: (98) 522 12 35 - Fax: (98) 520 36 93

Seville: Tels.: (95) 422 63 15/422 42 83 - Fax: {95) 422 31 11
Valencia: Tel.: (96) 348 18 75 - Fax: (96) 346 12 69

TALLERES RALUY

Av. Catalunya, s/n (Cami Gran) - Av. Catalunya, 53
25332 LA FULIOLA (Lleida) - Tel y Fax: (973) 57 00 68

TEKU Bandejas
para macetas

con la superficie
de las bandejas,
de este modo se
puede retirar fa-
cilmente el subs-
trato  sobrante.

Las llenadoras de
bandejas estan
concebidas para al-
tos rendimientos, y
SOR muy exigentes
con respecto a la

bandeja. Por ello POPPEL-
MANN ha desarrollado espe-
cialmente las TEKU bandejas
para macetas para llenadoras
de bandejas. Los bordes de las
macetas terminan enrasados

Ademads son muy practicas du-
rante el transporte. Soliciten
muestras gratuitas. TEKU
Bandejas para macetas existen
en 2 versiones: un sélo uso y
multiuso.

Envfen este cupén v recibirdn a vuelta de correos el
catdlogo general TEKU

Nombre/Empresa

Calle/No.

Telélono: 937502634

Ced. postalicuidad y provincia

P

POPPELMANN

Poppelmann Iberics S.R.L.
No. 3647 (Mercat de Flor) - 08340 Vilassar de Mar (Bareclona)

Ctra. N-11. Km. 6395

- Fax: 93TI02 790




POSRECOLECCION

Calidad en manzana
Golden

Influencia del programa Amecsystem sobre pardmetros de calidad
y vida poscosecha en manzana Golden

SISTEMA INTEGRAL SUELO-PLANTA
Y CALIDAD DE FRUTD

CODIFOL-K
CODIFDL-Mo
NUTRICALE
BOROCAL
GREEN-UP
MAY-TIPS
FILLING'S

SAL-WAX **
P.m.s. 5X

ALIFATIK-Fe
Codiorgan-G

OMPLEMENTAL'S CODIAGRO

COMPLEMENTARIOS CODIAGRO |

CODIORGAN, A-33 SPRINTENE |
HITOLIN - AGRO EDRON |
| FULVIGINE VIO-LILA
PGR. IV MICROMEL
| CODIBORA POLIFRUIT- P,
POUFRIT K |

POLGIELY, !

@

—
e 8 e i

PRODUCTOS DE CALIDAD

YAMECsy stem,

AMECFOL K
A IL2 OL-Mo
ALIFA £
COMOARGAN L, Ca CFOL-Ca PLUS
GREEN-UP
MAY-TIFS
HELINGS

La experiencia realizada se cons-
truy6 para confirmar y contrastar los
efectos del programa Amecsystem sobre
la manzana Golden y, concretamente, la
influencia que mostraban estos trata-
mientos frente a los corrientes en la
zona sobre los pardmetros de calidad y
vida poscosecha. Los pardmetros estu-
diados fueron en cuanto a contenidos
foliares: N, P, K, MG, Ca, Zn, Mn, Fe y
Na. En cuanto a la pulpa en fruto: N, P,
K, Ca, Mg, Azicar (IR). En cuanto a la

calidad de la piel: Biter-pit, dureza, azd-
car (IR) en recoleccién y posconservacion.

Estos pardmetros son decisorios y
altamente valorados dentro de la zona
manzanera de la provincia de Lérida,
donde se ha realizado en ensayo, en el
momento de plantear la rentabilidad
del cultivo de manzana: tanto la cali-
dad en si misma del fruto, como a la
conservacién y vida poscosecha. La
tasa de azicares, en algunas varieda-
des tempranas de manzana Golden, es

fundamental. Puede permitir acceder
a mercados exteriores especiales con
precios muy por encima a los habitua-
les en los mercados nacionales.

La prueba se hizo durante la cam-
pafia de produccién y tratamiento del
cultivo 94-95 y para la conservacién en
el 95-96. La parcela donde se actué fue
en la situada en el término municipal de
Margalef (Lérida). El tipo de suelo de
la zona es franco y franco limoso. La
variedad que se probé fue la Golden
Delicious con una edad de plantaci6n
de 7 afios y un marco también de plan-
tacién de 1,5 x 5 m. Las hileras de plan-
tacién estdn orientadas (E)(N)-(O)(S).
Los abonados N, P, K, los microelemen-
tos, quelatos de hierro y tratamientos fi-
tosanitarios fueron iguales para toda la
parcela experimental. Para el montaje
estadistico se efectuaron 3 repeticiones
por tratamiento, con 2 muestras por re-
peticion, un total de 6 puntos de mues-
treo y se recolectaron todos los frutos
de 10 éarboles por muestra.

La finalidad de la experiencia se
cumplié, ya que se constaté la influen-
cia positiva del programa Amecsystem
sobre el Bitter-pit, azicar, dureza y con-
servacién en camara frigorifica.

De los andlisis realizados a la fru-
ta, se observa que hay un aumento sus-
tancial en dos elementos fundamentales
en mejora de la calidad; el fésforo y el
calcio. Esto permitié prever una dismi-
nucién en los problemas de encorchado
y en la dureza, tal como se confirmé
posteriormente, tanto en la recoleccién
como a la salida del frigorifico.

Durante la recoleccién, visualmen-
te, la manzana tratada con el programa
Amecsysten presentaba més brillo y so-
bre todo menos marcas sobre el fruto,
provocadas por golpes y marcas de de-
dos, ocasionados en la recoleccion.

Se confirmé que en el 100% de
las muestras tratadas con el programa
Amecsystem, el contenido de azica-
res es siempre superior a las muestras
del testigo. Estos valores oscilan, tan-
to en el momento de la recoleccién
como a la salida de! frigorifico, entre
0,3 a 0,9 grados Brix.

También destacan los resultados
en contenido en sodio (Na) en hoja.
Es evidente la influencia del trata-
miento con Amecsystem, que ha pro-
vocado un descenso del 32%. Este
descenso coroborra la importancia de
estos tratamientos en suelos salinos o
regados con aguas salinas o sédicas.
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Nueva Gama de
Multipots Forestales
PRty

B Macetas y contenedores de plastico

B Mantas Hor-Sol (Antihierbas)

B Canas de Bambou

B Multipots

B Etiquetas ey

W o l“*_f hortisval, s.1.
HORTISVAL, S.L. - Cno. Vigjo de Silla a Ruzafa, n® 16-B

46469 BENIPARELL (Valencia)
Tel.: (96) 1201840 - Fax: (96) 1203677

iccessful in horticulture you have to innovate.
,vo you need information otherwise you may

- st _H«yhlt NTV 97 from 4 to 7 November NTV is
1 5: _Europe's leading horticultural trade fair - the fair that
extﬂh'rts all the latest products and services across the
'-:" enﬁfe horticultural spectrum. Here you will find on
) ' I&_ﬂphy_the methods and the technology that will be
A \mdaltoﬁ'le success of your business in the future.
~ This year NTV will be more comprehensive than ever.
b Particularly since it is now being held almost simulta-
- % neously with the Aalsmeer International Flower Trade
Show (5-9 November). Together they form the
International Horti Fair. If you're not content with
just-keeping up and actually want to get ahead, you
irertainly can’t afford to miss NTV 97. The best way to
pady today for tomorrow!
- > =

AMBTERDAM RAIL
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MATERIAL VEGETAL

La aparicion de una nueva variedad es una parte
de las «ciencias de la vida»

Adela, un nuevo tipo
de lechuga

Adela, en su presentacién, encan-
t6 a los catalanes. S&G Semillas orga-
nizé en la cooperativa agricola de
Malgrat de Mar, cerca de Barcelona, la
presentacién de una variedad de lechu-
ga. Los asistentes se enamoraron de
Adela: éste era el nombre de la nueva
lechuga.

La nueva variedad, bautizada con
el nombre de Adela, es algo mds que
una seleccién varietal;, se trata mas
bien de un nuevo tipo de lechuga. Los
ingenieros de la mejora de S&G Semi-
llas han logrado una lechuga acogo-
llada al gusto de los consumidores del
Mediterrdneo, principalmente los del
sur de Francia y de Espaiia. En estas
regiones la situacién del mercado se-
fiala incrementos de la demanda en los
tipos «iceberg», mientras desciende la
importancia de los tipos «romana» y
«maravilla de verano». Durante el ve-
rano, en los mercados sureuropeos las
lechugas arrepolladas «iceberg» pro-
vienen de huertos del norte, como Ho-
landa o la Bretagne francesa.

La nueva variedad Adela es un hi-
brido entre una lechuga del tipo «ice-
berg» y otra «romana». En este caso,
la mejora varietal ha conseguido una
lechuga que se asemeja a una iceberg y
ademds tiene el gusto de una batavia,

es decir, de la «maravilla de verano»
que tanto gusta a los consumidores del
mercado catalén.

La iceberg es una lechuga para
poner en las hamburguesas, dicen al-
gunos cultivadores préximos a Barce-
lona. En cambio, la nueva Adela es

S&G Semillas reunié en el campo la cadena
alimentaria para presentarle una nueva
hortaliza: la lechuga Adela. Es facil de
preparar, tiene un amplio calendario para
recoleccién y es mas tierna y crujiente que
las otras variedades.

mds tierna y suave, ademds de crujien-
te. Es facil de preparar, igual que una
«iceberg». Los horticultores mediterré-
neos -segin Jaume Bertrdn- tendrédn
también otros motivos para estar inte-
resados en la nueva variedad, princi-
palmente porque tiene un amplio ca-
lendario para recoleccién en primave-
ra, verano tardio e invierno.

En la fotografia, los ejecutivos de S&G Semillas, Denlofen y Navarro, recogiendo impresio-
nes sobre las caracteristicas gustativas de la nueva lechuga entre profesionales de la
restauracion.
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Arriba, el News de Horticom

- w e

Agronegocios recogi6 la noticia
de la aparicion de Adela. Abajo,
ala izquierda, el plantista Gelpi

SRR com s

T«-qm-m;um e b labsinta hormeals
I sgrealisnincion i raaciaal.

wiseas  Novedad mundial de ln smpross
S&G Semillas

N
O Aparece "Adela", un nuevo
% dpo de lechuga

| observa «el ensayo» de la nueva
J variedad de lechuga; esta vez no
lo hace en el semillero o en el
campo, sino frente a una
deliciosa ensalada, acompanado
de su esposa y algunos clientes.
A la derecha, Jaume Bertran,
que explico el significado del
nuevo slogan «ciencias de la
vida» del grupo Novartis.

Una nueva forma de presentar
una variedad de hortaliza.

Tras los ultimos cambios sociales
y de imagen, Sluis & Groot se presenta
como S&G Semillas, formando parte
de una pequefia empresa del grupo
Novartis. Existen otros cambios. Hace
aiin poco tiempo, en nuestra empresa
se trataba de prestar servicio al agri-
cultor; actualmente, dicen los directo-
res de producto de esta empresa de se-
millas, se trata de «crecer» con la sa-
tisfaccién del cliente. Lo importante a
destacar para estos profesionales es el
cambio de identificacién de quién es
ese cliente para el técnico en semillas
horticolas. El cliente de una variedad
de semilla de hortaliza es el que la
compra, aquél que distribuye la horta-
liza en un mercado y, sobre todo, el
consumidor que se la come, en este
caso una ensalada preparada con la le-
chuga Adela.

Vender semillas empieza a ser
muy complicado o ya se le reconoce el
valor estratégico que siempre tuvo en
el comercio alimentario de las hortali-
zas. La valoracién de una variedad de-
pende de la posicion de cada uno en la
cadena agroalimentaria, afirman los
directivos de S&G Semillas. Para un

agricultor lo importante son las resis-
tencias a las enfermedades; para el co-
merciante, la resistencia al transporte
y para los consumidores, que la fruta o
hortaliza sea sana y sabrosa.

S&G Semillas prepar$ en la coo-
perativa de Malgrat de Mar un escena-
rio muy adecuado para hacer una de-
mostracién de esta nueva forma de en-
tender la tecnologia horticola. Para la
presentacion de la lechuga Adela esco-
gié muy bien a sus invitados en una
cena de bienvenida. En las mesas esta-
ban técnicos agricolas, agricultores y
semilleros, asentadores de Mercabar-
na, empresas de distribucién y propie-
tarios de hoteles y restaurantes. En el
mend, de primer plato, ensalada.

Mientras los comensales se prepa-
ran para degustar la cena, los anima-
dores de la velada proponen una adivi-
nanza. En el plato hay dos lechugas.
Por un lado, una lechuga iceberg sazo-
nada con rabanitos y en el otro lado,
con habitas. ;Cual de las dos lechugas
es Adela? El resultado de la «encues-
ta», realizada a ciegas por los comen-
sales, fue aplastante: el 93% reconocid
a la nueva variedad.

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’'97

LECHUGA

Mercados
a la carta

Estamos en una situacién de
crecimiento de la produccién y co-
mercio mundial de frutas y hortali-
zas en la que los calendarios y ma-
pas de produccién-consumo cam-
bian continuamente. El resultado
es un proceso de deslocalizacion
que conlleva aumentos de la cuota
de produccién en los paises menos
desarrollados, en detrimento de los
paises de la Unién Europea.

La oferta de frutas y hortalizas
para el consumo en fresco ha pasa-
do a ser continua a lo largo de casi
todo el afio, gracias al incremento
del comercio entre las distintas zo-
nas climdticas de todo el planeta y
a la liberacién de los mercados y
mejoras en los medios de transpor-
te y en las técnicas de conservacién.

Observando las tendencias del
consumo se aprecia la configura-
cién de varios mercados. Uno, el
de los paises que van mejorando su
economia, donde se competird via
precio (Este de Europa y Asia).
Otro, el de los paises desarrollados
con bajo consumo per cépita (Nor-
te de Europa, EEUU y Jap6n) que
competird via calidad, presenta-
cién y diferenciacién. En un terce-
ro, formado por los pafses europeos
de elevado consumo (Francia, Es-
paia e Italia) se prevé un estanca-
miento de los productos tradiciona-
les y un incremento de los no-
vedosos, ficiles de consumir y de
elevado valor afiadido.

Con el aumento del poder de
compra de las nuevas férmulas de
distribucién se desplaza al precio
como principal factor competidor,
en beneficio de la tecnologia y el
marketing, que afiaden valor al
producto base. Esto nos sitia en un
escenario nuevo en el que las em-
presas productoras serdn com-
petitivas en la medida en que sean
capaces de colaborar y dar respues-
ta a las exigencias de tipo técnico y
organizativo que imponen la gran
distribucién y el consumidor final.

Narciso Arcas Lario
y Salvador Ruiz de Maya
Referencia: Revista Distribucion y Consumo
n"35, pags 55-89
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BULBOS

de méxima calidad tratados y
seleccionados de

Gladiolos, Tullgones Iris, Llotrls
Freesias,.. F'STOOP .

Lilium asidticos, orientales y longi-
MONDIAL LELIES

J Nardos y Callas- Nacionales-

BULBOS EN BOLSAS Y COFRES
con fotografia

SEMILLAS
horticolas y material vegetal para
jardineria.

Una seleccion muy especial,

ESQUEJES Y PLANTAS

Crisantemos, Aster, Alstroemeria- VAN DER
KAMP -

Clavel- Nacional y Holandés.

Rosales- PLANTAS CONTINENTAL
Gerbera-F. LU GALLO

Gysophila paniculata- VAN DEN BOS®
Esparraguera- FLORIPLANT

Limonium, Statice, Lisianthus, Alheli, E <

Dragonaria, Girasol, Minutisa, Campanula,
.- VEGMO PLANT

BULBOS ESPANA
Mariano Piiero e Hijos, §.L.

GALICIA. FJavier Abuin Tel. 986 871717
CATALUNA. Gonzalo Del Rio Tel. 93 7501515
BALEARES. Vicente Gomila Tel. 971 540277
CADIZ. Juan Antonio Mellado Tel. 989 888073
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SUSTRATOS FERVO

los especializados del profesional

Fervosa pone en el
mercado de forma
novedosa una gama
de sustratos especificos para
el cultivo directo de:

e HUERTA-FLOR e Planta arbustiva.
e CULTIVOS QRNAMENTALES e Forestales.
¢ VIVERISMO » Planta de temporada.
® JARDINERIA # Geranio.
® COMPLEMENTOS e Cyclamen...

Ademas disponemos de:

- Tierras vegetales y recebos.
- Abono organico.

- gtc.

INSTITUTO SAN PAIO

YUNTA

e GALICIA ‘__._.-'

1415 - 16 NOVENBRE

——sr
Vi
5 O

CAMARA OFICIAL DECOMERCIO,

INDUSTRIA Y NAVEGACION DE TUIl

ORGANIZACION:
CAMARA OFICIAL DECOMERCIO, INDUSTRIAY NAVEGACION
C/ A.G. Besada, 15-12 Dcha. - 36700 TUI (Pontevedra)
Tels.: 986- 60 02 16 - 60 03 86 - Fax: 986- 60 15 12

& rervosa

FEATILIZACION ORGANICA

Cap del Pont - 08519 LA GLEVA (Barcelona)
Tel.: (93) 850 27 20 - Fax: (93) 850 25 85




NUTRIFITOS

FERTILIZANTES
INTELIGENTES

. Cen, Klen y Ton son una linea
completa de fertilizantes ecoldgicos
inteligentes, programados para que
la planta tome aquellos nutrientes
que necesita en cada momento de
su desarrollo, equilibrando su nutri-
cién y produccién. Proporcionan to-
dos los elementos necesarios (NPK,
microelementos, etc.) y pueden sus-
tituir totalmente a los fertilizantes
tradionales. Los cultivos abonados
con Cen, Klen y Ton muestran las
siguiente ventajas: aumento de la
produccién, mayor calidad, seguri-
dad en el cuajado, menores costes,
colores mds intensos, larga conser-
vacién de frutos y flores, mayor re-
sistencia a la sequia, al frio y a las
enfermedades, etc.

Berlin Export International, S.L.

Tel.: 974-22 76 44

Fax: 974.24 52 07

A

RECERCA AGRICOLA,
PRIMERA EMPRESA
DE CONSULTORES
DE ENSAYOS
OFICIALES

Recerca Agricola, S.L. inicié hace
tres afios sus actividades como empresa
dedicada a la realizacién de ensayos en
campo con productos fitosanitarios.

En 1994, la empresa realizé 20 ensa-
yos, durante el afio siguiente, 36 y en
1996, 90, en colaboracién con empresas
y laboratorios euripeos. Los ensayos de
campo se llevaron a cabo en las comuni-
dades auténomas de La Rioja, Aragén,
Catalunya, Valencia, Murcia y Andalu-
cifa. Los objetivos de los trabajos fueron
frutales de hueso y pepita, vid, citricos,
horticolas, etc.

Asimismo, Recerca Agricola S.L. ha
obtenido recientemente por parte del Mi-
nisterio de Agricultura, Pesca y Alimen-
tacién, la autorizacién para la realiza-
cién de ensayos oficiales u oficialmente
reconocidos, con lo que se ha convertido
en la primera empresa de consultores en
posesion de dicha autorizacién. Ademads,
Recerca Agricola tiene solicitada al
M.APA. la autorizacién para realizar
ensayos de GLP's.

Fuente: Phytoma

A

INSECTICIDAS, CORRECTORES,
ABONOS Y HORMONALES

MORERA
La empresa José Morera S.L.

lleva mas de 30 afios dedicada a la
investigacién en la industria agro-
quimica, aportando soluciones a
los problemas de diversas patolo-
gias, nutricién y sanidad vegetal.
Este catdlogo contiene una com-
pleta gama de fungicidas, insecti-
cidas, herbicidas, cicatrizantes y
aminoécidos, abonos foliares, co-
rrectores, humicos y hormonales.
Junto a cada producto, aparece una
breve descripcién detallando sus
caracteristicas, aplicaciones, cla-

sificacién toxocol6gica, las dosis a
emplear y su presentacion.
Morera
Tel.: (96)- 391 59 44

A

Fax: (96)-392 40 30

INESTA, S.L

de bioactivadores,

Tel.: 96-560 15 11
Fax: 96-560 62 44

A

FERTILIZANTES
Y CORRECTORES ALFREDO

Alfredo Iiiesta S.L., fun-
dada en 1992 a partir de la
fusién de tres empresas con
més de 15 aftos de experien-
cia en el sector de los pro-
ductos agricolas nutricionales presenta en su nuevo
catdlogo Lombrico Mol-45 y Lombrico 24% A.H.,
materias orgdnicas lfquidas con 4cidos himicos y
filvicos de origen vegetal, que mejoran considera-
blemente las propiedades del suelo, la absorcién de
los fertilizantes y la capacidad de retenci6én de la hu-
medad, altiempo que estimulan el crecimiento de las
raices y solubilizan los elementos bloqueados en el
suelo. La empresa comercializa también cuatro tipos
abonos foliares, correctores de
carencias simples, dobles y multiples, correctores de
salinidad, materias orgdnicas y soluciones completas
de microelementos para el cultivo hidropénico.

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE'97
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PRODUCCION INTEGRADA

Produccion de tomate y marca

Tomate de Produccion

Integrada en el mercado

Previa una presentacion oficial en una de las zonas de cultivo
en Catalunya, el tomate de Produccion Integrada ya estd en la cadena
de comercializacion

Mostrador montado en Mercabarna para informar a todos los asistentes a la presentacion.

A|_1na Vilgrnau

e-mail: annav@ediho.es

El tomate de Produccién Integra-
da -PI- es un producto de calidad y
con garantia de salud para el consumi-
dor. En su cultivo se respeta al méaxi-
mo el medio ambiente, de acuerdo con
la normativa vigente y los controles
establecidos para la Denominacion
Genérica de Produccién Integrada
(Generalitat de Catalunya. Resolucién
del 18 de noviembre de 1996). Mini-
mizar el uso de pesticidas, eliminar
totalmente los tratamientos hormona-
les y reducir los nitratos son tres de
los puntos fuertes para obtener esta
calidad en el tomate.

Objetivos de la Pl

El productor de frutas y hortalizas
sabe que para sobrevivir debe mejorar
la calidad -externa e interna- de sus
productos. Una forma de conseguirlo

es con la Producciéon Integrada -PI-,
para la cual se deben optimizar los mé-
todos de produccién, minimizar y mejo-
rar el uso de agroquimicos (insecticidas,
fungicidas, acaricidas, herbicidas, abo-
nos y otros) y disminuir, al méximo po-
sible, los costes de produccién.

El uso de agroquimicos en PI de-
berd estar justificado, y bajo la super-
visién del técnico especialista se per-
mite el uso de ciertos productos selec-
cionados previamente por el Comité
Técnico (que en el caso de Catalunya,
ha elaborado las Normas Técnicas
para cada uno de los productos: man-
zana, pera, citricos y tomates).

Para llegar al mercado

Lo primero que se debe tener an-
tes de llegar al mercado es una pro-
duccién suficiente como para abaste-
cer a los consumidores que lo requie-
ran. Por ello, los agricultores de las
distintas comarcas catalanas que ob-
tienen tomates de Produccién Integra-
da desde hace mds de un afio, en pri-

mer lugar presentaron oficialmente la
campafa -ver texto adjunto en la pédgi-
na siguiente- y unos dias mds tarde
otra presentacién utilizé el incompara-
ble marco de Mercabarna para infor-
mar con mds profundidad a los asen-
tadores, mayoristas y comerciantes de
las frutas y hortalizas mds préximos a
sus zonas de cultivo.

Actualmente se estima que de las
30 ha de su cultivo, se obtienen entre 3
y 3,5 millones de kg de tomate PI (12 ha
de cultivo protegido que obtiene pro-
ducciones en torno a los 15 kg/m? y 18
ha de cultivo al aire libre con produc-
ciones préximas a los 10 kg/m?).

Llegada al mercado

Presentar oficialmente una cam-
pafia de tomate de Produccién Integra-
da estd muy bien, pero posteriormente
realizar otra presentacion en el propio
mercado merece un aplauso para los
artifices de tal idea.

Fue en Mercabarna, el pasado 3
de julio, donde se realizé el acto de
presentacién en el mercado. Se mos-
traron las cajas de las distintas varie-
dades de tomate que se comercializan
bajo la denominacién genérica de Pro-
duccién Integrada, con sus etiquetas
correspondientes marcadas por el lo-
gotipo comun a tal denominacién (la
mariquita). También estaba presente
una muestra de los productos de Bio-
best -empresa especializada en la mul-
tiplicaciéon de los enemigos naturales
empleados en Lucha Integrada y abe-
jorros para polinizacién-, se realizd
una degustacién de los productos ex-

Logotipo diferencial de la Produccion
Integrada, que identifica estos productos
ante el consumidor. Este sélo podra ser
utlizado por las empresas inscritas

en el registro de la Denominacion Genérica
de Produccion Integrada.
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TOMATE

Previa a la cita en Mercabarna,
el pasado 31 de mayo se presentd
oficialmente en Santa Susanna (Bar-
celona) la campafia del tomate de
Produccién Integrada cultivado en
las comarcas catalanas del Maresme,
Baix Llobregat, Vallés y Tarragona.

Los agricultores de estas co-
marcas dedicados a producir tomate
PI, ya llevaban més de un afio utili-
zando el minimo de productos qui-
micos y aplicando otras alternativas
més respetuosas con el medio am-
biente. Actualmente, ya con una

Apuesta para la comercializacion
del tomate PI

produccién importante, ha llegado el
momento de la comercializacién del
mismo. La primera accién se puede
resumir a modo de jornada informati-
va a través de folletos y carteles a fin
de familiarizar al consumidor con la
PI y su simbolo: la mariquita.

En el transcuso de la Jornada
Jordi Arifio, técnico de la ADV del Alt
Maresme, destacaba que la Pl no su-
pone la reduccién de las cosechas,
s6lo tiene el objetivo de optimizar los
métodos y disminuyendo los costes de
produccién, a la vez protegiendo el

A la derecha, jornada de presentacion
oficial de la campaiia en Santa Susanna. A
la derecha de la fotografia, Josep Faura,
director del mercado de Frutas y Hortalizas
de Mercabarna. En la izquierda, exposicion
de la variedades de tomate Pl en sus cajas,
perfectamente Identificados.

medio ambiente y ofreciendo pro-
ductos de calidad sin emplear pro-
ductos quimicos.

Josep Tarragé, director del
IRTA, recordaba en otro de los par-
lamentos que los resultados actuales
son fruto de un trabajo iniciado en
la década de los 80 en los centros de
investigacion y experimentacion,
remarcando también que este pro-
yecto no se habria realizado sin la
colaboracién de los agricultores y
los técnicos contratados en las ADV.

El reto a conseguir, a partir de
esta jornada de presentacin, es que
el consumidor diferencie y valore el
producto de Produccién Integrada -
PI-.

De izquierda a derecha, Jordi Arifo, técnico
de la ADV del Alt Maresme; Jordi Bartra,
productor de tomates Pl en Sant Boi;
Montse Ramirez, de la ADV del Baix
Llobregat; Nuria Prats, representante de
Prima Flor en Mercabarna; y Xavier Virgili,
de Masviader, representante de Western
Seed y Biobest en Catalunya.

puestos, y un pase de diapositivas del
lugar de cultivo de los mismos.

Para finalizar el acto se realizaron
una serie de parlamentos por parte de
las personalidades y representantes de
las instituciones presentes. Rosa Gaba-

El productor sabe

que para sobrevivir

debe mejorar la calidad

de sus productos.

Una manera es a través de la
Produccion Integrada

rra, investigadora del IRTA de Cabrils,
destacaba la trayectoria seguida desde la
investigacion hasta la llegada al merca-
do; Josep M* Vives, jefe del Servicio de
Proteccién de los Vegetales de la Gene-
ralitat de Catalunya, hablé desde una
perspectiva de la normativa y funciona-
miento del Consejo Regulador para cer-
tificar que en realidad se trata de pro-
ductos PI. Después de los numerosos
parlamentos por parte de los represen-

Los mayoristas de Mercabarna visitan

la exposicion montados en sus bicicletas.
Ademds de la exposicién de variedades,
logotipos y etiquetas para identificar a los
tomates PI, se informé en una exposicion
paralela de los productos de Biobest.

tantes de Mercabarna, técnicos de las
ADY, agricultores, etc. se cerré el turno
con Josep M* Espelta, delegado de De-
partamento de Agricultura de la Gene-
ralitat de Catalunya, quien destacé el
hecho diferencial aparente que ofrecen
los alimentos sanos -como los obtenidos
en la Produccién Integrada- de cara a la
sociedad y en la politica.
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INVERNADEROS

Produccion bajo invernadero

Estructuras mas solidas
para Almeria

La mayor concentracion de cultivo protegido se encuentra en Almeria

En ambas fotografias, instalaciones de
Federico Villegas en El Ejido, Almeria,
pertenecientes a la cooperativa Picasol.

En este momento se estan terminando
28.000 m?de invernadero de Ininsa muititu-
nel con calefaccion y recogida de agua para
cultivo hidrpénico.

Hasta ahora, el uso de los
multitineles en Almeria se habia
restringido a los semilleros. Pero
actualmente este tipo de inverna-
dero se estd utilizando en la pro-
duccién, como un modo de asegu-

rar la cosecha, especialmente en co-

sechas con inviernos lluviosos y
primaveras tardias y lluviosas.
Desde el inicio de la produccién,

pasando por la floracién, hasta la
recoleccién, el control climético en
el invernadero es muy importante.

Los resultados de las ultimas
campaflas, sobre todo las centradas
en invierno-primavera, no han re-
sultado igual para todos. Aquellos
que disponifan de instalaciones de
invernaderos multitineles que per-
mitian un mejor control de su ven-
tilacibn tuvieron como resultado

mejores rendimientos en la produc-
cién en momentos en que el precio
del producto estaba en alza.

Por otro lado, al poder incidir

mejor sobre el comportamiento de
la produccién, ésta puede estar dis-
ponible en segmentos de tiempo
fuera de la gran oferta y por lo tan-

to, también adquirir precios de
mercado mucho mds interesantes.
El hecho de que productores
almerienses, alhéndigas, cooperati-

vas y mayoristas sean conscientes
del importante valor comercial de

instalaciones

tener una seguridad de producto,
unos para ofrecer, otros para ven-
der en momentos clave del merca-
do, estd dando como resultado una
sensibilizacién a la mejora de las
de produccién.

La empresa Federico Villegas

~ Lopez, perteneciente a la coopera-

tiva Picasol, en la zona de la Loma
del viento, en las Norias, El Ejido,
estd terminando 28.000 m? de in-
vernaderos de Ininsa multitunel.
Las instalaciones disponen de ca-
lefaccién y recogida de agua para
cultivo hidropénico de pimiento,
tomate y otros cultivos. Esta su-
perficie se afiade a los 15.000 m? ya
existentes en Ulma.

Todos los operadores del co-
mercio de la fruta y hortaliza
muestran una sensibilidad en ac-
tuaciones dirigidas a wuna com-
petitividad y mejora de sus ejerci-
cios econ6micos y el futuro inme-
diato se entremezcla con el presen-

te. Es importante que los produc-
tores se beneficien econémicamen-
te de la inversién en tecnologia: en
parrales, desmarcarse significa ga-
nancias.

No admitir esta tendencia se
puede convertir en un problema
social ya que muchas familias vi-
ven y dependen de una actividad
que si no gana la batalla interna-
cional en el aspecto comercial no
espera un buen porvenir.
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COMUNICACION

BOLETIN MENSUAL
DE MERCAMADRID

Mercamadrid Informa es el nom-
bre del boletin que edita mensual-
mente la Unidad Alimentaria dela
capital del estado. En sus 8 pagina
a color se resumen los principales
datos de la evolucién econémica de
los distintos mercados que forman
la Unidad, entre ellos, el de frutas y
hortalizas.

El boletin también incluye un ca-
lendario con las principales ferias a
celebrar, asi como noticias breves y
una interesante seccién denominada
"temporada a temporada” en la que
de destacan los productos mdés co-
mercializados o tipicos de cada
mes, asi como sus principales ca-
racteristicas.

Los interesados en recibir esta
publicacién pueden pedirla a través
de correo electrénico. La direccién
es: mercamadrid @ ibm.net

A

MERCABARNA
EDITA SU MEMORIA
ECONOMICA DE 1996

La Unidad Alimentaria de Mercabarna
ha presentado la memoria econémica
anual correspondiente a 1996. En esta
publicacién, que cuenta con un cuidado
disefio, los responsables de Mercabarna
analizan mediante textos y gréficos el de-
sarrollo alcanzado por cada sector del
mercado. Para mds informacién, contac-
tar con Mercabarna por correo electréni-
co: mb@mercabarna.es

A

- -

LA INFORMACION AGRARIA
EN LOS MEDIOS
DE COMUNICACIO

El mundo rural s
estd cambiando. En
1975 habia en Espaiia
un 28% de agriculto-
res respecto a la tota-
lidad de la poblacién
activa. Hoy, son el
8,5% y dentro de cin-
co o seis aflos estare-
mos alrededor del 5%.

El nuevo mapa
socioecondmico dibu-
jado por la actual Eu-
ropa apunta a que no - om=w
hay oferta laboral en =.MJ
las ciudades y que la
poca existente se concentra en las zonas rurales, don-
de se concentrardn cada vez mds todo tipo de servi-
cios. Sin duda, la informacién serd muy importante
para todas estas personas.

En el estado espaiiol hay més de 300 revistas dedi-
cadas al sector agroalimentario. Un 42% de ellas es-
tin especializadas en ganaderia y agricultura. En este
sentido, cabe destacar que el sector agroalimentario
mueve anualmente diez billones de pesetas y la agri-
cultura y la ganaderfa, 3,2 billones.

Sin duda, Espafia es el pafs con mds revistas, pero
de pocos suscriptores. En Francia, por ejemplo, el se-
manario France Agricole cuenta con 269.000
suscriptores. Otra publicacién del Reino Unido supe-
ra los 150.000 y otra, en un pafs como Finlandia,
vende 120.000 ejemplares.

El periodista debe estar especializado y producir
una informacién especializada y asequible a los lecto-
res y debe proporcionar las fuentes e informaciones
que el lector demanda y necesita.

-Extracto del articulo publicado por Joan
Gamundi en el diario El Punt del Maresme-
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A

LAS NOVEDADES
TECNOLOGICAS DE ISRAEL,
EN UN BOLETIN

El Israel Export Institute acaba de presentar el primer
nimero de la publicacién trimestral "Innovation", en la que
describe las dltimas novedades aparecidas en el mercado
israeli de la tecnologia horticola.

Este boletin, que se edita a todo color, aparece como su-
plemento de la nueva revista Agritech, editada por el mis-
mo instituto.

Para recibir més informacién sobre estas publicaciones o
solicitar el envio gratuito de Innovation, el lector puede po-
nerse en contacto con la siguiente direccién de e-mail:
kiriati@export.gov.il

A
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LA CINTA INTEGRAL

MINITODY

pared fina en cuya cara interna, y gracias
a los recientes avances tecnol6gicos

alcanzados por Netafim, se han soldado ‘ N ETAFI M
goteros de molde. De este modo, se
aunan en una misma cinta, la RIEGO POR GOTEO
funcionalidad de un producto anual y las

més altas prestaciones en cuanto a

uniformidad de riego y resistencia a
obturaciones.

La fiabilidad de fabricacion de la cinta
MINITODY sc¢ materializa en un
coeficiente de variacion de 0,03.

El gotero de molde que se incorpora
responde a las caracterfsticas del sistema
TURBONET, recientemente introducido

por Netafim, que se caracteriza por un
acortamiento importante de la longitud
del laberinto, al mismo tiempo que se
incrementa la minima seccién de paso.

La cinta MINITODY, esta
especialmente concebida para cultivos
intensivos.

Regaloer
&

Rafael Riera Prats, nave 6
08339 VILASSAR DE DALT (Barcelona)
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NOTICIAS AGREVO

MURCIA
AUMENTA
LA VENTA DE
FRUTAS

Entre los meses de enero
y abril de 1997, la Regién
de Murcia exporté frutas
por valor de 18.685 millo-
nes de pesetas, cifra que re-
presenta un aumento del
14% respecto al mismo pe-
riodo del afno anterior.

Estos datos pertenecen al
informe sobre comercio ex-
terior elaborado por la Di-
reccién Territorial de Co-
mercio de Murcia.

El mismo estudio sefiala
que las exportaciones de le-
gumbres y hortalizas alcan-
zaron un montante total de
36.290 millones de pesetas,
un 5% menos que los mis-
mos meses de 1996.

A

DESCIENDE
LA COSECHA
DE MANZANA

Y PERA EN

LA UE

Las previsiones de la co-
secha de manzanas de la
Unién Europea apuntan a
una produccion total de
6.762.411 de toneladas, se-
gin datos facilitados por
Asofruit.

La cifra prevista repre-
senta un descenso del 5,3%
respecto a la campaiia ante-
rior, en que se produjeron
casi 7,5 millones de tonela-
das. Este descenso repercute
en la mayoria de las varie-
dades de manzana.

En cuanto a la pera, las
previsiones de la UE apun-
tan a una cosecha de algo
mds de 2 millones de tone-
ladas, lo que significa un
descenso de casi el 23% res-
pecto al afio anterior.

A

cias ¢ AgrEvai

ESPANA IMPORTA MAS
PRODUCTOS ARGENTINOS
Y CHILENOS

Las importaciones espafiolas de productos
hortofruticolas procedentes de Argentina y Chile ha
experimentado un progresivo crecimiento durante los
tiltimos afios, segiin datos elaborados por la Federa-
cién Espafiola de Asociaciones de Productores Expor-
tado-res de Frutas y Hortalizas, FEPEX.

Las ultimas cifras disponibles, de finales de 1996,
sefialan que los principales productos importados por
Espafia dde Argentina son la mandarina, limén, na-
ranja, manzana, pera, pomelo y melocotén. El caso de
la mandarina es significativo del aumento de las com-
pras, al pasar de 42.800 kg en 1993 a casi 22 millones
durante 1996.

En cuanto a Chile, la importacién espafiola se con-
centra basicamente en la manzana, fruta de la que du-
rante 1996 importé mas de 30 millones de kilos. Le si-
guen, a mucha distancia, la pera, el kiwi, la uva de
mesa y la ciruela.

Una de las principales causas del aumento de estas
importaciones es, ademds de la calidad y presentacion
de los productos, su disponibilidad en épocas en las
que no se producen en Espafia, el comercio de
contraestacién.

A

ALMERIA PRODUCE
UN EXCESO DE TOMATE

La abundante cosecha de tomate en la provincia de
Almeria durante la presente campaiia, que ha superado
las 700.000 toneladas, ha obligado a destruir algo méis
de 50 millones de kilos, cantidad notablemente més
alta que la del afio pasado, cuando se retiraron del
mercado unos 16 millones de kilos.

El volumen de tomate retirado se distribuye entre
los cincoprimeros meses en que se aplican los llama-
dos precios de retirada, de febrero a junio, y tiene
como objetivo mantener los precios y evitar que se de-
rrumben en los mercados.

A cambio de la destruccién del tomate, los produc-
tores almerienses han recibido una compensacién de
unas 11 pesetas el kilo.

A

monia con la Naturaleza.

SUBEN UN 37%
LAS VENTAS
DE FLORES
Y PLANTAS

Las exportaciones espa-
fiolas de flores y plantas han

.experimentado un- aumento

del 37% durante el primer
trimestre de 1997 en . rela-
cién con el mismo periodo
del afio anterior.

Los envios de flores y
plantas se situaron durante
este periodo en 26.296 tone-
ladas, frente a las 19.063 to-
neladas del primer trimestre
de 1996. Segilin diversas
fuentes, este aumento ha
sido propiciado por las bue-
nas condiciones climatol6-
gicas, que han proporciona-
do una excelente calidad de
los productos.

En cuanto al valor de las
mercancias exportadas, el
aumento ha sido del 26%, al
pasar de 7.343 millones de
pesetas en el primer trimes-
tre del afio pasado a 9.315
millones los tres primeros
meses de 1997.

Los principales destinos
de las flores y plantas ex-
portadas por Espaiia fueron
los Paises Bajos, con 9.315
toneladas, Francia, con
6.297 y el Reino Unido con
3.696 toneladas.

Por productos, destaca el
aumento espectacular en las
exportaciones de clavel, que
han llegado a superar las
11.000 toneladas frente a
las 8 del primer trimestre de
1996. Esto implica un au-
mento del 44%.

A pesar de las cifras po-
sitivas, la actual preocupa-
ci6on de los productores y
exportadores espafioles es la
competencia de paises terce-
ros, que entran en la Union
Europea de forma préctica-
mente libre, seglin un comu-
nicado de EfeAgro.

108

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE'97



.nacimos, crecimos'y
damos

mucho fruto

Principal
obijetivo

P como
especialistas

! | en nutricion
= vegetal

)
|
|
|
|
|
i
i
l

CENTRAL:
OITALOESPMOM DE CORRE(TORES S.L. Coso 100, 65 =3« 50001 ZARAGOZN (Espana) » Tl 976 234143 - Fax 976 22668




—_Cin b AL 10
FUNCIONAMIENTO
Y REPERCUSIONES
DEL ACUERDO GATT
EN EL SECTOR DE FRUTAS
Y HORTALIZAS FRESCAS

iGENERAUTAT VALENCIANA
COMELLERIA DAGRSCATMRA, PTSCA | AUBRENTACK

FUNCIONAMIENTO
Y REPERCUSIONES
DEL ACUERDO GATT
EN EL SECTOR

DE FRUTAS

Y HORTALIZAS
FRESCAS

Sanfeliu Feliu, Inmaculada
217 pags. 1995

Se trata de una obra de con-
sulta, en la que se presentan los
diferentes temas recogidos en el
capitulo agricola del GATT y se
examinan las posibles repercu-
siones sobre la agricultura hor-
tofruticola espafiola.

2.300 Pts. Ref.: 896

A

TRACTORES
Y MOTORES
AGRICOLAS

Arnal, P. y Laguna, A.
549 pags. llust. color. 1996

Tercera edicién, revisada vy
ampliada, en la que el lector ha-
llard informacién préctica sobre
tractores y motores agricolas. A
lo largo de 6 capftulos se expli-
can funcionamiento, posibles
anomalfas, manejo, etc.

4.000 Pts. Ref.: 404

TRACTORES
Y MOTORES
AGRICOLAS

N

=

CONSERVACION
DE FRUTOS

Herrero, A y Guardia, J.
409 pags. llust. color 1992

CONSERVACION
DE FRUTOS

MANLIAL TRONICO

El fruto. La respiracién. EIl
frio y el almacén frigorifico.
Métodos y sistemas de conser-
vacién. La manipulacién en
central. Condiciones de conser-
vacidn: peras, manzanas, varios.
Anejos.

5.000 Pts. Ref.:309

A

CALIDAD DE FRUTOS
CITRICOS

Manual para su gestion
desde la recoleccién

hasta la expedicién
Mazzuz, C. F.

317 pags- llust. color. 1996

CALIDAD DE FRUTOSH

La calidad en la produccidn,
en el envasado, en la distribu-
cién, en la postventa, en defini-
tiva, calidad total. Es la consig-
na para todos los procesos en
que la empresa estd inmersa.
Esta obra es el perfecto manual
para la gestion de los frutos ci-
tricos, desde la recoleccion has-
ta la expedicién. Un libro im-
prescindible para los profesio-
nales del sector de los citricos.

7.300 Pts. Ref.: 940

A

NUEVO CURSO
DE INGENIERIA
DEL FRIO

Varios autores
468 pags.1993

NUEVO CURSO DE
INGENIERIA DEL FRIO

N S T NGRS MOTNCMOS X 4G

A MADRID VICENTE. EDICIONES

La calidad de vida del hom-
bre ha corrido paralela al domi-
nio que éste ha ejercido sobre la
conservacion de los alimentos.
El ahumado, la salazén, el ade-
rezo, las técnicas de pasteuriza-
cién y sobre todo, el control del
frio han supuesto grandes des-
cubrimientos para el hombre,
por cuanto le han permitido ha-
cer acopio de alimentos en épo-
cas y lugares de abundancia,
para su traslado en el tiempo y
el espacio a otros momentos y
lugares de necesidad.

5.800 Pts. Ref.: 371

A

THE AUSTRALIAN
FOOD FINDERWELDON
INFORMATION
ENTERPRISES

1024 pags.1994. ING

Completo catdlogo que en-
globa la rica diversidad de ali-
mentos que produce Australia.
Interesante para productores,
importadores y exportadores.

25.000 Pts. Ref.:990

A
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LIBROS

GREENHOUSE OPERATION
AND MANAGEMENT

Nelson, Paul. V.
612 pags.1991. ING

El libro trata de los invernaderos
desde el punto de vista de su manejo.
Tiene presente las técnicas de manejo
del trabajo y contiene informacién so-
bre cubiertas, bancadas de cultivo,
técnicas de calefaccion y refrigera-
cidn, asi como posibles problemas de
fertilizacién, medios de cultivo y nu-
tricion.

9.000 Pts. Ref.: 473
A

GREENHOUSE CLIMATE
CONTROL

Varios autores

279 pags. llust. B/N. 1995. ING

Escrito por especialistas de la Uni-
versidad de Wageningen y de los ser-
vicios de extension holandeses, este li-
bro, de edicién econémica pero exce-
lente nivel técnico, se ocupa del con-
junto de factores que intervienen en el
control climético del cultivo protegi-
do.

Los capitulos se agrupan en seis
grandes apartados entre los que se en-
cuentran crecimiento de los cultivos,
fisica del clima de los invernaderos,
construccién y equipamiento de inver-
naderos y el control del clima en los
invernaderos.

Incluye ilustraciones grificas y ta-
blas que facilitan una mejor compren-
sién del texto. Una obra de interés
tanto  para especialistas como estu-
diantes del tema.

17.000 Pts. Ref.: 2011

cnrsmrmls-!
CLIMATE CONTROL f
-

-

POST-RECOLECCION
DE HORTALIZAS

Vol. I. Hortaliza de hoja, tallo
y flor

Namesny Vallespir, Alicia
330 péags. llust. B/N. 1993

POST-RECOLECCION
DE HORTALIZAS

Vol.ll Bulbos, Tubérculos,
Rizomas...

Namesny, Alicia

294 pégs. llust. B/N. 1996

Y gl

pOST-RECOLECCION

DE
HORTAUZAS

=

Sy

Obra de la coleccién com-
pendios de Horticultura. El libro
trata del manejo y técnicas de
posrecoleccién para la preserva-
cién de la calidad en hortalizas.
Engloba hortalizas de hoja (le-
chuga, escarola, coles...), horta-
lizas de tallo (esparrago...) e
inflorescencias (alcachofa, bré-

Esta obra trata en pro-
fundidad el ma-
nejo y la tee-
nologfa  post-
recoleccién
existente para la
preservacién de
la calidad de las
hortalizas. El tra-
tamiento del tema
se basa en especies
agrupadas en fun-
cién de similitudes
en el comportamiento
de la post-recolec-
cién.

Este segundo volumen en-
globa cultivos de hortalizas subte-
rrdneas de zonas templadas (ajo, ce-
bolla patata, nabo, chalote, boniato,
chirivia, escorzonera, zanahoria, ré-
bano, salsifi, topinambur, remola-
cha de mesa...) y cultivos tipicos de
zonas tropicales (mandioca, jenjibre

culi...) y taro).
5.700 Pts. Ref.:147 5.800 Pts. Ref.: 905
A A
MANUAL DE GESTION MAQUINARIA
EMPRESARIAL PARA TRATAMIENTOS
EXPLOTACIONES FITOSANITARIOS
AGRARIAS

Varios autores
Tablas y cuadros. 1996

Este manual permite que tanto el
agricultor como el asesor y el técnico
conozcan todos aquellos aspectos que
influyen en la gestién de su negocio:
obligaciones fiscales, subvenciones
publicas a las que tienen derecho, tra-
mites de contratacién, gestiones con la
Seguridad Social, cémo formar una
sociedad agraria, contratacién de se-
guros. etc.

La obra ofrece, en definitiva, los
conocimientos necesarios para gestio-
nar la Explotacién Agraria al tiempo
que se aumentan la productividad y
los beneficios.

16.640 Pts. Ref.: 2100

A

Métodos y aparatos

para aplicacién de plaguicidas
Carrero, José M.

159 pags. llust. color y B/N.
1996

Libro que in-
forma sobre cuil
es el plaguicida
mas adecuado
para cada culti-
vo, la dosis a
aplicar en el mo-
mento mds con-
veniente 'y la
maquinaria i1d6-
nea para ello, re-
duciendo el im-
pacto medioambiental y permitiendo
el ahorro econémico.

2.800 Pts. Ref.: 2232

A
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Recortes

Yy menudos

FLORES
Phlox da olor y color

El Phlox es uno de los productos mds
atractivos para aplicar en ramos mixtos,
dado el volimen, hermosa forma, bellos
colores y dulce olor de sus flores. Aun-
que se ofrecen durante todo el afio, la
oferta mas grande se da durante los me-
ses de mayo a octubre, un periodo en el

que las flores holandesas se distinguen
por su uniformidad y su buena floraci6n.
El 90% de la oferta de Phlox consiste en
la variedad 'paniculata’ y aproximada-
mente el 10% en 'arendsii'. La primera
es bastante pesada y sus racimos estin
muy poblados; sin embargo, la segunda
variedad es mas ligera y de formas mas
refinadas, con colores bastante fuertes,
lo que permite hacer combinaciones
muy llamativas.

Para una buena floracién es aconsejable
que el Phlox se entregue en agua. Los
mejores resultados se obtienen si en el
estadio de comercializacién hay una flor
abjerta en cada racimo. A continuacién
hay que recortar los tallos y colocarlos
en agua limpia con un alimento para
flores cortadas.

Fuente: Oficina Holandesa de Flores

POSRECOLECCION

Frio humedo
en las fresas

La refrigeraciéon de las fresas recién co-
sechadas, a una temperatura inferior a
10°, es bdsico para prolongar su vida
hasta el consumo final. Asi, el fruto no
pierde sus cualidades comerciales y
organolépticas y conserva la frescura y
los valores nutritivos que tenia en el
momento de la cosecha. El sistema més
utilizado es la refrigeracién por conve-
ccién forzada de aire; no obstante, esta
técnica presenta dos inconvenientes: la
lentitud en el enfriamiento y una pérdi-
da de peso por evaporacién de los pro-
ductos, oscilando alrededor del 2%. Esta
pérdida de agua provoca su marchita-
miento y en algunos casos favorece la
aparicién de mohos del tipo Botrytis.

Para superar los inconvenientes se recu-
rre en algunos casos al enfriamiento me-
diante aire frio cargado de finas gotas de

112

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’97



RECORTES

agua en suspensién (niebla), de manera
que la pulverizacién facilita el intercam-
bio de calor entre el producto y el aire
frio, compensando la pérdida de peso.
Dado que las fresas son particularmente
delicadas a la presencia de agua en su
superficie, se ha ensayado el procedi-
miento con estos frutos para mds tarde
aplicarlo a otras frutas y hortalizas me-
nos delicadas. Los ensayos se hicieron
comparando tres tipos de tratamientos y
demostraron que esta técnica es perfec-
tamente aplicable a la fresa.

Fuente: Valencia-Fruits

PRODUCCION ORNAMENTAL

Luz solar
en las plantas

L.a importancia de la luz puede ser des-
crita en términos de cantidad y calidad.
La cantidad es la suma total de energia
que recibe la planta, expresada en dura-
cién e intensidad, y que puede ser acu-
mulada. Por otro lado, la calidad, que se
estd convirtiendo en un importante tema
para los usuarios de luz artificial, viene
condicionada por el color, la longitud de
onda y el espectro.

La importancia de la energfa de la luz es
tan importante como la temperatura, que
no puede sustituir a la Juz en el proceso
de fotosintesis. La mayoria de plantas
cultivadas en invernaderos crecen mas
fuertes y rdapido como mayor sea la can-
tidad de luz. Por lo tanto, durante el in-
vierno se debe aumentar la transmisién
de luz solar evitando colocar las plantas
demasiado juntas, controlando las zonas
de sombra y manteniendo la estructura
limpia.

En el caso que el invernadero carezca
de luz solar, se debe prestar especial
atencién al espectro de luz. Para poner
un ejemplo, las plantas bajo un espectro
alto de rojo y bajo en azul creceran dé-
biles y alargadas.

Fuente: GrowerTalks

MAQUINARIA

El mercado y la Unidén
Europea

Las perspectivas del mercado europeo
de la maquinaria agricola son diferen-
tes segtin el sistema econémico que
prevalece en los paises interesados.

En los pafses que tienen una economia
planificada centralmente (socialista)
no se puede establecer una tendencia

claramente definida. Estos paises
constituyen una parte importante del
mercado europeo y mundial. Entre los
paises con pura economia de mercado
la seleccién se reduce a Europa Occi-
dental y a América del Norte.

Entre las modificaciones del proceso
de mecanizacién de la agricultura se
encuentran un aumento limitado de la
masa y la potencia totales detractores
y mdquinas construidas, el incremento
sensible del valor de venta y la dismi-
nucién de las unidades. Las razones de
estos cambios son, en primer lugar,
que la mano de obra en la agricultura
estd disminuyendo de manera dréstica;
la superficie promedio de las fincas
agricolas aumenté de manera limitada;
y por ultimo, el uso no particular (o
comiin) de la maquinaria se ha exten-
dido considerablemente.

El efecto de estos factores se ha
visualizado en la concentracién de la
fabricacién de maquinaria agricola.
Los tractores ahora se construyen
principalmente en Alemania, Italia y
Reino Unrido, por lo que en Espaiia y
Francia la fabricacién se reduce . Lo
mismo ocurre con las cosechadoras,
concentradas en Bélgica y Alemania.
Ademds existe otro elemento que estéd
limitando el nimero de fabricantes:
las normas de ergonomia y seguridad,
que cada dia aumentan la burocracia y
papeles necesarios para la fabricacién,
y las "Directivas Méquinas" (redacta-
das para eliminar los problemas técni-
cos). Por otro lado, dentro del sistema
UE no existen ayudas directas a los fa-
bricantes de maquinaria agricola; asf,
la dnica manera de subvencionar la in-
dustria es a través de medios indirec-
tos, es decir, la via nacional.

Fuente: Fruticultura Profesional

PLANCHAS ONDULADAS
PARA INVERNADEROS

AITLIGI AS

Con las planchas onduladas de
ALTUGLAS el tiempo juega a tu
favor.

La transmision luminosa, superior a
la del vidrio, permite obtener
mayores rendimientos en los cultivos
de flores, plantas y hortalizas.

Las planchas de polimetracrilato de
metilo de ALTUGLAS estdn
garantizadas durante 10 afios y su
resistencia al impacto es 20 veces
superior a la del vidrio. Su mayor
coeficiente de intercambio térmico en
comparacion a otros materiales
pldsticos, permite obtener cosechas
mds tempranas y de mayor calidad.
ATOHAAS garantiza el rendimiento
de las planchas incluso en las
condiciones mds extremas del sur de
Esparia.

A 10 arios luz.

atohaas

ATOHAAS IBERICA, S.A,

BOTANICA, 160 - 162 - POL. IND. GRAN. VIA SUR
08908 L'HOSPITALET DE LLOBREGAT™
(BARCELONA)

TEL.: (93) 26310 54 - FAX : (93) 3367452
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SUSTRATOS

Jornadas
de ICEA

La Secci6 de Sols (terrenos
de cultivo) de ICEA organiz6
unas jornadas sobre sustratos
que obtuvo un gran éxito. La
presentacién fue a cargo de
Narcis Teixidor y se estruc-
turé en tres ponencias: los
sustratos, su caracterizacion
analitica y los sustratos alter-
nativos. La jornada concluy6
con un debate general.

Conclusiones

Los productos comercializa-
dos como sustratos deben ir
acompafiados por un docu-
mento que especifique sus
caracteristicas analiticas.

La normativa de control y
garantia de producto que estd
elaborando el Centro de Nor-
malizacién Europeo (CEN)
debe ser incorporado urgen-
temente, a fin de que todos
los laboratorios utilicen la
misma metodologfa. La ad-
ministracién deberia pre-ho-
mologar laboratorios en toda
Espafia para poner en marcha
una metodologia de diagnos-
tico de la evaluacién de sus-
tratos durante el cultivo. La
solicitacion a ICEA de un
Grupo de Trabajo de Sustra-
tos.

Estimular la investigacién y
experimentacién de los sus-
tratos en relacién a materia-
les alternativos y a sustratos
adaptados a sistemas cerrados.

Los productores de plantas
que contindan su crecimiento
después de la venta deberfan
tener en cuenta las condicio-
nes ambientales tras el culti-
vo.

Para finalizar, los fabricantes
de sustratos podrian presen-
tar sus productos "a la carta”,
es decir, indicando los pro-
ductos adecuados a cada sis-
tema de cultivo, ofreciendo
un servicio de asesoramiento
pos-venta.

construccién de cada pafs.

El nuevo estandar categoriza
los invernaderos en inverné-
culos y politineles. Contiene
informacién acerca del disefio
de desplazamiento y resisten-
cia asi como un anexo con un
manual para el usuario y deta-
lles estructurales.

Cuando el Euro-estandar esté
finalizado ningiin invernadero
podrd ser rechazado por no
seguir las pautas de cada pais
signatario.

Fuente: ICEA Fuente: Grower
INVERNADEROS POSRECOLECCION
Estandars Las alhéndigas
europeos apuestan

Hace unos 20 afios la Comi-
si6n Europea inicié una serie
de reglas de disefio unifica-
das que todos los invernade-
ros europeos debfan respetar.
Pero pronto se vio que no po-
drian cumplir los requisitos
por lo que un nuevo estandar
europeo, que se estima que
saldrd a la luz en julio de
este mismo afio, ha sido crea-
do.

La intencién de este standard
no es crear un tnico disefio
para toda Europa, sino esta-
blecer un conjunto de paré-
metros e informacién que ha-
gan posible el disefio econ6-
mico y de confianza cum-
pliendo con los factores geo-
graficos, uso especifico vy

por la calidad

La Agrupacién de Alhéndi-
gas de El Ejido se ha pro-
puesto en los ultimos tiem-

pos aumentar la calidad de
los productos hortofruticolas
que estdn dirigidos al merca-
do interior, ofreciendo asi la
misma calidad que reciben el
resto de los consumidores eu-
TOpeos.

Estas compaiiias han iniciado
la normalizacién de los pro-
ductos comenzando por el
cambio de envase. Posterior-
mente se ha seguido con una
especificacién del grado de
azlcar, un color europeo, la
limpieza del producto y el
escriturado de la fruta u hor-
taliza.

La normalizacién que se ha
mencioado se puede realizar
en origen, en la propia alhén-
diga o mediante una férmula
que puede ser mixta y siem-
pre bajo la gestiénde un téc-
nico agricola.

Fuente: Poniente
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PROTECCION VEGETAL

El peligro
de los caracoles
v babosas

A pesar de la apariencia ino-
fensiva de los caracoles y las
babosas, estos animales cons-
tituyen plagas importantes en
una gran variedad de plantas
y frutos, aunque a menudo
sus dafios se atribuyan a otras
plagas.

Son més peligrosos en semi-
lleros, herbaceos y frutas ma-
duras préximas al suelo, aun-
que también pueden ocasio-
nar dafios de importancia en
otros frutales, destruyendo
hojas, yemas, brotes y frutos.
Para atajar sus ataques exis-
ten Numerosos enemigos na-
turales, como los escaraba-
jos, los péjaros o las serpien-
tes, pero no permiten un con-
trol satisfactorio.

Existen algunos productos
quimicos, como el metal-
dehido, el mas tradicional y
recomendable. También se
utilizan planchas de cobre en
frutales, que en su defecto
puede ser sustituidas por cal-
do bardonés (mezcla de sul-
fato de cobre y cal hidrata-
da).

Como medida preventiva, es
recomendable reducir el rie-
go lo posible para que el am-
biente sea lo menos favora-
ble para estas plagas.

Fuente: Tierras

SOCIOECONOMIA

Flor cortada
en Murcia

De estudios sectoriales reali-
zados por la Consejeria de
Medio Ambiente, Agricultura
y Agua se desprende que el
96% de las explotaciones de
la regién son familiares, con
un gran porcentaje ubicado en
el Valle de Guadalentin. El
mayor nimero de no familia-
res se concentra en el Campo
de Cartagena. Unas 800 plan-
taciones estdn dedicadas a la
flor cortada, de las cuales un
80% producen clavel (apro-
ximadamente 600 explota-
ciones).

Las producciones otofales,

carentes de calidad ante las
altas temperaturas de la épo-
ca, son las que desequilibran
el mercado. Por contra, el pe-
riodo invernal aumenta la ca-
lidad y valor del clavel mur-

ciano, por lo que se sugiere
intensificar las producciones
durante esta época. Esto im-
plica unos cambios en la pla-
nificacién de los cultivos y la
adopciéon de determinadas
tecnologias totalmente asu-
mibles por el floricultor con
un asesoramiento  técnico
adecuado. Lo mismo se pue-
de aplicar al grupo de las
bulbosas y complementos de
verde y flor.

Como colofén a todo proceso
productivo, se requiere una
mejora en la comercializa-
cién, esfuerzo dado por ma-
yoristas, almacenistas y coo-
perativistas del ramo para la
apertura de nuevos mercados
en el exterior. Para ello ha-
bria que establecer un estric-

to control de calidad y una
marca regional unificada de
origen. Y unido a todo esto,
un perfil de floricultor més
especializado, capaz de in-
troducir nuevos métodos de

cultivo y tecnologia punta
para producir mayores canti-
dades en el momento oportu-
no, apoyado en todo momen-
to por la Adiministracién y
las organizaciones agrarias.

Fuente: Consejerta de Medio Ambiente,
Agricultura y Agua de la Regidn de
Murcia

FLORES
Dianthus 'Tropic
Butterfly’',
la sorpresa
tropical

Tras su irrupcién en el grupo
de claveles, la nueva varie-
dad "Tropic Butterfly' ha sido
masivamente descubierta en
el comercio gracias a su
combinacién de llamativo
color, olor y dibujo.

Dianthus caryophyllus "Tro-

/
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pic Butterfly' tiene unas ca-
racteristicas muy atractivas,
como son los pétalos redon-
dos, de color violeta oscuro
con bordes de color cereza,
ligeramente dentados, dando
un toque especial. Cada tallo,
de 50 a 65 cm de largo, tiene
de 5 a 6 capulios en flor.

Esta flor despide un olor Ii-
geramente dulce bastante
raro en los claveles. Se ofre-
ce desde principios de abril
hasta principios de noviem-
bre. Cuando recibe un buen
tratamiento, se corta oblicua-
mente, se quitan las hojas in-
feriores y se coloca en agua
limpia; asi puede conservarse
durante diez dias.

Fuente: Oficina Holandesa de Flores

MEDIOAMBIENTE

Agricultura
intensiva
en Almeria

Una serie de factores am-
bientales, como son las ca-
racteristicas climéticas, ha-
cen de las tierras de Poniente
un espacio idéneo para la
aplicacién de un agrosistema
intensivo. Uno de los ele-
mentos climaticos es la bon-
dad térmica de los inviernos
en las llanuras litorales asi
como la elevada insolacién.
Este régimen climético es el
més adecuado de toda la pe-
ninsula ibérica para las dis-

tintas fenofases de los culti-
vos hortofruticolas. Las tem-
peraturas, suavizadas durante
todo el afio por el efecto re-
gulador del Mediterraneo,
presentan valores medios al-
tos.

Otra caracteristica climética
es la escasez de precipitacio-
nes, que ha sido histérica-
mente un freno a la expan-
sién agricola. Sélo cuando el
desarrollo  tecnolégico ha
permitido bombear el agua
desde acuiferos profundos se
han podido aprovechar las
ventajas de esta region.

Las alhdndigas cumplieron
un papel esencial en la pri-
mera fase de expansién del
agrosistema intensivo, favo-
reciendo la concentracion de
la oferta y la concurrencia de
compradores. Ya desde me-
diados de los 70 aparecieron
las  entidades  asociativas
(cooperativas y SAT), disefia-
dos para abordar la exporta-
cion. El sistema de cultivo es
altamente intensivo tanto en
trabajo como en capital.

El suelo estd permanente-
mente ocupado desde agosto
hasta junio. La intensidad de
los aprovechamientos es el
origen de un deterioro gene-
ralizado de la calidad am-
biental en los espacios de
méxima concentracién de in-
vernaderos. La  principal
amenaza ecolégica y econé-
mica proviene de la situacion
de los acuiferos, declarados
sobreexplotados en los cam-
pos de Poniente y Nfjar. A

pesar de esto, la gestién del
agua de riego en la agricultu-
ra intensiva almeriense ha
demostrado una eficacia muy
superior a la de otros siste-
mas menos avanzados.

Las principales afecciones
ambientales se encuentran en
los suelos, con alteraciones
fisicas, quimicas y bioldgi-
cas; en el agua, con proble-
mas de contaminacién y
conductividad; y en la flora y
fauna, con pérdidas en
biodiversidad. Las conse-
cuencias son la pérdida de
capacidad productiva (y con-
secuentemente  la  deser-
tificacién). La agricultura in-
tensiva es proclive a generar
situaciones de impacto am-
biental, y en consecuencia
social y econimico.

Fuente: Poniente

FITOPATOLOGIA
Lucha contra
el mildiu
en lechuga

El mildiu es el responsable
de la pérdida de peso de la
lechuga tras la recoleccién.
Aplicar medidas preventivas,
tales como tratamiento qui-
mico, utilizacién de varieda-
des resistentes o reglas
profilacticas, es la manera
de garantizar una proteccion

eficaz de los cultivos. La
prevencién es también un
elemento  importante  para

conseguir un bajo nivel de
residuos.

Bremia lactucae o mildiu de
la lechuga es en muchos ca-
sos el problema ndimero uno,
tanto en el campo como en
los invernaderos. Como me-
didas actuales, el tinico modo
de aumentar el coste de pro-
duccién y establecer una lu-
cha que tenga todas las posi-
bilidades de suspender el
avance del mildiu es la selec-
cién de troncos de lechuga
resistentes a los fungicidas.
La lucha genética es un re-
curso basado en la utilizacion
de variedades resistentes a
los hongos. La Bremia
lactucae tiene una fuerte ca-
pacidad de evolucién y los
genes de resistencia introdu-
cidos por los seleccionadores
son rapidamente eludidos,
debido al desarrollo de nue-
vas razas de hongo (hoy en

PLANTA JOVEN DE CYCLAMEN

VIVERGAL, SL
PRODUGCION DE PLANTA ORNAMENTAL

C/ Broiio s/n - 15552 LAGO VALDOVINO (La Coruna)
Tel./Fax: (981) 48 61 09 - Tel.: (981) 49 11 96

e Produccion propia

@ Variedades seleccionadas para la mejor
respuesta en nuestro clima
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dia alrededor de unas 14 ra-
zas). La lucha genética no es
més que un medio comple-
mentario para utlilizar junto
a las otras medidas preventi-
vas.

La razén principal de la lu-
cha es asegurar una cobertura
completa de la fase joven de
la planta hasta el estadio de
18 hojas. Ningiin tratamiento
debe ser realizado tras esta
fase, ya que ello implicaria
riesgo de aumento de resi-
duos en la recoleccién.
Algunas reglas a seguir en la
prevencion son: evitar el al-
macenamiento de agua sobre
las hojas o en charcos, me-
diante una baja densidad de
plantacién y constante airea-
cion del invernadero, asi
como riego en el momento
del dia que permita un répido
secado; y mantener las tierras
de cultivo limpias, eliminan-
do los desechos de cultivo y
vivero (importantes reservas
de la enfermedad) y asegu-
rando un buena limpieza de
las malas hierbas.

Fuente: PHM

CALIDAD

La harinosidad

en la manzana
La harinosidad en la manza-
na es de dificil apreciacién
externa, tanto para el consu-
midor como para el experto,
pero es a la vez un factor de

RECORTES

calidad que puede disminuir
Su consumo.

Se realiz6 una encuesta a fru-
teros del drea metropolitana
de Madrid sobre las épocas
del afio en que la variedad
harinosa aparece con mds
fuerza, de qué regién proce-
den, qué variedades son las
mds harinosas y la repercu-
sion en la venta.

Los resultados fueron que las
variedades mds harinosas son
la Starking y la Golden; la
época del afo en que se pro-
duce suele ser cuando termi-
na la campaiia, al final de la
temporada; la fruta del He-
misferio Sur goza de buena
fama, pues se la considera
menos hariosa que la de
aqui, que suele provenir de
Aragén y Lleida; por tltimo,
la repercusién recae en la
disminucién de ventas y bajo
precio del producto.

Fuente: Fruticultura Profesional

PRODUCCION ORNAMENTAL

Altas
temperaturas
y oscuridad
para
crisantemos

Las temperaturas superiores
a los 25° retrasan la floracién
de los crisantemos en verano.
La floracién se retarda tanto
por las altas temperaturas de
dia como de noche, siendo el
tiempo de demora mds largo
como mds altas sean las tem-
peraturas.

La principal causa de este
proceso es la lentitud con la
que los diferentes capullos se
forman y desarrollan. En
consecuencia, los crisante-
mos que sufren las altas tem-
peraturas durante estas pri-
meras semanas (especialmen-
te las dos y tres primeras)
son las que quedan mds afec-
tadas.

Uno de los dltimos experi-
mentos demuestra que, divi-

diendo la noche en periodos
de tres horas, los crisante-
mos

resultan mds afectados por
las altas temperaturas en las
dltimas tres horas casi tanto
como si hubieran recibido es-
ta temperatura durante toda
la noche.

Los crisantemos son plantas
que necesitan un periodo re-
lativamente largo de oscuri-
dad. Por lo tanto, en los lar-
gos dias de verano deben ser
cubiertas durante gran parte
del dfa. Si para ello se utili-
zan sistemas de sombreo du-
rante gran parte del dia, de-
bemos recordar que bajo
ellas la planta puede sufrir
altas temperaturas. Para evi-
tarlo se puede utilizar cober-
turas con reflector, de mate-
rial permeable o quitarlo du-
rante la noche y ponerlo en
el amanecer.

Fuente: Grower

AGROALIMENTACION
La acerola,
rica
en vitamina C

La acerola, cereza de Barba-
dos o West Indian cherry es
una fruta tropical originaria
de América que ha desperta-
do recientemente el interés
de productores, comerciantes
y consumidores. Esta fruta
posee hasta cien veces mds

PRETRATAMIENTO
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Cuente con nosolros y nuestra experiencia
para hacer realidad sus proyectos.
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e-mail:inst.tech@ehome.encis.es
web: http://www.encis.es/ite

Invernaderos y complementos

L]
para todas las necesidades

vitamina C que la naranja y diez veces
més que la guayaba.

Su comercializacién se destina princi-
palmente para el consumo en forma de
zumo o para enriquecer otras frutas. In-
cluso se utiliza para la extraccién de vi-
tamina C en uso farmacéutico. En su va-
riedad dulce, la acerola se consume
como fruta fresca.

La planta de la acerola, que supuesta-
mente es originaria de América Tropi-
cal, es un arbusto o arbol de pequefio
porte, que fructifica de 3 a 4 veces al
afio, dependiendo de las condiciones
climéticas. El periodo transcurrido entre
la floracién y la cosecha es muy corto,
de uno a dos meses. La forma, tamarfio
y peso del fruto varfa dependiendo de si
son plantas originadas de semillas. Pue-
de ser ovalado, globoso o sensiblemente
lobulado. La cdscara es fina, verde, pa-
sando de una coloracién roja a roja os-
cura cuando madura.

Brasil es en la actualidad el mayor pro-
ductor, consumidor y exportador de ace-
rola del mundo. El principal importador
es el mercado japonés, seguido por el
norteamericano.

Ademds de su elevado contenido en vi-
tamina C, la acerola posee componentes
tan importantes como la fibra, calcio,
hierro y riboflavina. Puede convertirse
en pocos afos en una fuente barata de
vitaminas, gracias a su facilidad de cul-
tivo y su rusticidad.

Fuente: Fruticultura Profesional

NUTRIFRITOS

Antitranspirantes
para mejorar
la conservacion

Tras cuatro aiios de trabajo sobre la con-
servacion de las plantas, se ha realizado
un ensayo para observar el efecto del
tratamiento con antitranspirante en la
conservacién del Euryops pectinatus.
Los resultados confirman las dosis re-
queridas en la utilizacién.

Existen diversos materiales y métodos
utilizados. Uno de estos productos es el
Anti-stress 550, vendido en los Estados
Unidos pero no homologado en Francia,
donde se realiz6 este ensayo. Se presen-
ta bajo la forma de solucién acuosa con-
centrada al 2% que se pulveriza sobre
las hojas.

Otro de los productos es el Vapor Gard
de la sociedad CFPI. La concentracién
esde 2a4% (de 2 a4 Lhl-1) y la pulve-

rizacién se puede hacer en 500 a 1500
l.ha-1 segiin el cultivo.

Los antitranspirantes dieron cuenta de
su eficacia en la conservaciéon de las
plantas, que pasa por una mejora gene-
ral de las condiciones de cultivo
(sustrato, irrigacién, adecuacién del
volimen aéreo/de rafz, etc.). Los an-
tritranspirantes deben intervenir para el
seguimiento y perfeccionar todo el pro-
ceso.

Fuente: Bulletin d'Information de I'Horticulture et de la
Pepiniére Méditerrané,

PRODUCCION DE FRUTAS Y HORTALIZAS

Agricultura biolégica
en Andalucia

Andalucia cuenta con una historia agri-
cola muy rica y variada en la cual la
agricultura biolégica refleja sus objeti-
vos esenciales.

La agricultura biolégica no es sélo un
método agricola no contaminante sino,
sobre todo, un movimiento que implica
la descontaminacién y sostenibilidad
personales, de los agricultores, con unas
profundas implicaciones sociales. La
agroquimica desertiza los suelos y ataca
a nuestra salud.

Andalucia ha alcanzado la mayor cifra

de productores biolégicos de todas las
comunidades espafiolas: la superficie
dedicada es, en 1996, de 20.149 hecta-
reas, 18.000 mas que en 1992. El nime-
ro de fincas era en 1995 de 308, mien-
tras que en 1996 ha aumentado a 876.
Estos cultivos incluyen productos como
el aceite de oliva, el vino, las naranjas,
los limones y las almendras, tradiciona-
les de esta tierra. No obstante, algunos
productos como la chirimoya y las fre-
sas se han incorporado recientemente.
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Este movimiento ha conseguido colocar
a Andalucia entre una de las regiones
mds conocidas y apreciadas por los con-
sumidores europeos. La parte negativa
es que no tiene un mercado interno co-
mo garantia de continuidad. Otro gran
desafio es que el nimero de industrias
inscritas en el CAAE (Comité Andaluz
de la Agricultura Ecolégica) se multipli-
case para lograr un mayor beneficio
econdémico y por supuesto ecoldgico.

Fuente: Asociacién Vida Sana

MARKETING
Lechugas de diseno

Las lechugas especializadas se han con-
vertido en un producto de moda en Esta-
dos Unidos para alegria de los producto-
res.

Tras largos afios de consumo de la va-

riedad iceberg, esta lechuga, ya denomi-
nada "de disefio”, ha cubierto las necesi-
dades del consumidor, que cada vez mds
busca en los productos la rapidez del
preparado y un empaquetado que asegu-
re una correcta higiene. Sus ventajas son
que viene ya cortada y empaquetada, e
incluso a veces se presentan en una
mezcla de variedades de atractivos colo-
res rojos y verdes oscuros.

Las principales, Baby y Oriental, inclu-
yen la lollo rossa, la arugula, frisette, el
rojo y verde acicalado, las de hoja de
roble en rojo y verde, la romaine, tatsoi,
baby bok choy y tango. Algunos de es-
tos vegetales, que son considerados le-
chugas de disefio, no son de echo lechu-
gas, sino espinacas mizuna o remolacha
introducidas en la mezcla de variedades
de lechuga.

Se estd estudiando la posibilidad de
plantar este tipo de lechuga en plasticos
con capote para evitar que las tierras
con sedimentos afecten a las hojas.

Fuente: AVG

MATERIAL VEGETAL

Fresas autéoctonas

La Consejerfa de Agricultura de la Junta
de Andalucia ha dispuesto una inversién
de 800 millones de pesetas para la fi-
nanciacién de un programa de investiga-
cién. El proyecto se propone el objetivo
de conseguir unas variedades de fresas
de origen nacional que sustituyan a las
consumidas actualmente, que proceden
de California y ostentan el control de
este mercado.

De esta manera los productores se aho-
rrarfan los 400 millones que se invierten

en cada campaiia como concepto de pa-
tentes por el uso de las variedades norte-
americanas y disfrutarian de una varie-
dad fresera autdctona.

Vida rural

COMERCIO DE ORNAMENTALES

Intercambio
de flores con paises
terceros

En uno de los dltimos Consejos de Mi-

Los Equipos de
Fertirrigacion

XILEMA

son todo un

Por calidad, por servicio,
por tecnologia,
por experiencia.

L]
XILEMA

La fertirrigacicin mds eficaz.
La que Ud, necesila.

Mazarroén - Murcia Tel. 968 /59 01 51
Vicar - Almerfa Tel. 950/ 34 19 47
Tomelloso - Ciudad Real Tel. 926 / 51 48 95
Vecindario - Las Palmas Tel. 908 / 64 89 54
Export Department Tel. 36 68 89 38 81
Fax 34 68 89 38 89
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ACTIVIDADE
y CONTENIDO

«Los encuentros y la comunicacion
de empresa a empresa son la base
para los buenos negocios»

Horticultura

Horticultura INTERNACIONAL

Tecnologia y Negocios en frutas, hortalizas, flores, plantas
ornamentales y viveros de todo el mundo.

1997 1997

Octubre - N° 124 s 5

Agricultura Ornamental /m g BCT“.BRE’!.OCWBER E NOVIEMBBE!HQVEMBER

Invernaderos en climas suaves Sm,\ggglammg\a g lun. mar. mier. jue. vie. sab. dom. 8 lun. mar. mier. jue. vie. sab. dom.

Juego Varietal: Rosas Teen0® (40} 1 2 3 4 5 @ 1 2

(Fecha de cierre: 1 de octubre) @ 6 7 8 9 10 11 12 M 3 4 5 6 7 8 9

Noviembre - H. Internacional N° 18 (H 13 14 15 16 17 18 19 @ 10 11 12 13 14 15 16

Fitech III; Hidroponia y fertirrigacion:; /ﬁﬁ’_/ ® 20 21 22 23 24 25 26 @ 17 18 19 20 21 22 23

Reportaje WORTERR (@) 27 28 29 30 3t () 24 25 26 27 28 29 30

Juego Varietal: Verdes de corte NW-P{?{}SEE‘F\O\_"“‘

(Fecha de cierre: 22 de octubre) \n\ﬂ“‘}gﬁ%%\ﬂgf 1998

. pa

Diciembre - N° 125 / DICIEMBRE/DECEMBER ENERO/JANUARY

Desinfeccion de suelos lun. mar. mier. jue. vie. sab. dom. lun. mar. mier. jue. vie. sab. dom.
1 2 3 4 5 6 7 1 2 3 4

Sustratos
Juego Varietal: Pimiento /ﬁﬁ;‘;

(Fecha de cierre: 8 de noviembre)

Enero - N° 126
Cubiertas plasticas
Arométicas

Juego Varietal: Melén

Febrero - H. Internacional N° 19
Juego Varietal: Cereza

5 6 7 8 910 11
12 13 14 15 16 17 18
19 20 21 22 23 24 25
26 27 28 29 30 31

8 9 10 11 12 13 14
15 16 17 18 19 20 21
22 23 24 25 26 27 28
29 30 3

QOO G semana

BROEE e

FEBRERO/FEBRUARY

lun. mar. mier. jue. vie. sab. dom.
1

MARZO/MARCH

lun. mar. mier. jue. vie. sab. dom.
1

QOO semana
PO semana

2 3 4 5 6 7 8 2 3 4 5 6 7 8
Marzo - N° 127 9 10 11 12 13 14 15 9 10 11 12 13 14 15
Fresas del Sur de Europa 16 17 18 19 20 21 22 16 17 18 19 20 21 22
Certificacion de calidad en Frutas y Hortalizas 23 24 25 26 27 28 2 % 25 26 27 28 29

Juego Varietal: Poinsettia




FE RlA@ CONGRESO®)

ESPANA

Valencia elberflora-Salon del Jardin
STH, Salén de fa Tecnologia Horticola
Del 16 al 19 de octubre de 1997

®FITECH HI
"Hidroponia y Fertirrigacion”
del 14 al 16 de octubre de 1997

Holanda e Hortifair:

Libano e Agritech

Almeria eExpoAgro Almeria

Del 26 al 30 de noviembre de 1997

Barcelona eHortimostra
Del 21 al 23 de noviembre de 1997
@ Alimentaria
Del 2 al 6 de marzo de 1998

EXTRANJERO

NTV

Del 4 al 7 de noviembre de 1997 - Amsterdam
International Flower Trade Show

Del 5 al 9 de noviembre de 1997 - Aalsmer

Del 25 al 29 de noviembre de 1997




RECORTES

nistros de la Unién Europea
se aprobé el documento que
presenté la Comisién sobre
las estrategias a realizar en
los intercambios del comer-
cio de la flores con los Paises
Terceros. Ademds, el Con-
greso tomo nota sobre las pe-
ticiones espafiolas y de otros
paises, en el sentido de limi-
tar las importaciones proce-
dentes de Paises Terceros y
que la Comisién efectie un
informe sobre el impacto
econémico de los acuerdos y
concesiones que se realicen
con los citados paises.

La Federacién de Producto-
res y Exportadores (FEPEX)
ha evaluado el documento de
manera negativa, y considera
que se hace necesario reali-
zar una reforma de la norma-
tiva comunitaria de las plan-
tas vivas y de la floricultura,
sin modificacién desde su
entrada en vigor en el
afio1968.

Fuente: Comunitat Valenciana Agraria

PLASTICOS

Membranas

de caucho

para la
impermeabiliacion

Desde el momento en que se
plante6 el tipo de material
que fabricaria para la
impermeabilizacién, Giscosa
se propuso disponer del que
cumpliera con las mayores
exigencias en cuanto a eco-
nomfia, durabilidad, resisten-
cia y versatilidad. El material
elegido fue el caucho. Histo-
ricamente el caucho butilo
fue el primer caucho sintéti-
co empleado para la imper-
meabilizacién. Posteriormen-
te ha aparecido el caucho
EPDM cuyas prestaciones
son inmejorables. Tanto sus
capacidades fisicomecdnicas
como su resistencia a los mds
variados productos quimicos
le abren un amplio abanico
de posibilidades y lo colocan
a la cabeza de los materiales

Klasmann

garantiza

KK Materias primas controladas f
K Desarrollo innovador |

de productos
K Calidad asegurada
K Asesoramiento técnico

Mas informacion:
VALIMEX, $.L. Valencia

Tel. (96) 385 37 07 ¢ Fax (96) 384 45 15

KLASMANN

Solo para profesionales

de recubrimiento impermea-
bilizante.

Fuente: Giscosa

MAQUINARIA

Las ventas

de maquinaria
agricola crecen
en Europa

Se ha celebrado en Madrid la
Asamblea General del Comi-
t¢ Europeo de la Asociacién
de Fabricantes de Maquinaria
Agricola (CEMA), en la que
estuvieron presentes mdas de
un centenar de directivos de
los principales fabricantes y
asociaciones de maquinaria
agricola de 16 paises.

Los delegados asistentes par-
ticiparon en las distintas co-
misiones de trabajo de las
cuales destacan las reuniones
de los secretarios generales y
del Presidium, asi como las
de los Comités Econémico y
Técnico.

Fuente: Vida Rural

COMERCIO

Flores: Ayudas
a la promocion

La Unién Europea concederd
a Espafia 674.000 Ecus/afio
(111,6 millones de pesetas al
afio) para un programa de
promocién de flores y plan-
tas durante tres afios (1997-
198 y 1999).

La Unién Europea subven-
cionard con el 60% de la
cantidad que se destine a di-
chas inversiones. Ademés,
segun el Reglamento aproba-
do por el Consejo de Minis-
tros de la UE, durante los
tres afios se podrdn conceder
ayudas nacionales de hasta el
20% de las inversiones. A ni-
vel comunitario, el presu-
puesto destinado a este pro-
grama es de 14,6 millones de
Ecus, unos 2.417 millones de
pesetas.

Fuente: Cominidad Valenciana Agraria

PRODUCCION INTEGRADA

Convenio
para producir
fresa integrada

La Consejeria de Agricultura
de la Junta de Andalucia y la
organizacién empresarial
Freshuelva, que en la actuali-
dad aglutina mds del 80% de
Jos productores de fresas en
Huelva, han firmado recien-
temente un convenio por el
cual se trata de fomentar la
produccién integrada en fre-
sa. Esta firma se lleva a cabo
después de las presiones de
la comunidad internacional

para la retirada del bromuro
de metilo, elemento necesa-
rio para la produccion de tan
apreciado fruto.

Con el acuerdo se trata de
que las explotaciones agrico-
las aseguren una produccién
sostenible y un fruto de cali-
dad, eliminando progresiva-
mente fertilizantes y produc-
tos quimicos.

Fuente: Poniente
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Clasificados

Unfi LINEA DIRECTA CON SU PROVEEDOR

Olifi D PRODUCTOS T FLANTAS

Equipamientos

Maquinaria horticola

lodos los
porcentajes
y medidas.

JCAIL
QRO

IRICACION MALLAS
DU SOMBRKO

Balmes, 16-18

08520 Les Franqueses (Barcelona)
Tel.: 93/ 849 37 61

_Fax: 93/ 846 31 85

#Casa Uﬁﬁ%Cuﬂemim

PRO AGRO GALEGO

SEMILLAS, MACETAS,
ABONOS DE LIBERACION LENTA,
TURBAS Y SUSTRATOS,
MALLAS...

PRODUCTOS ESPECIALES
SEGUN SUS NECESIDADES

36650 CALDAS DE REIS (Pontevedra)
Tel.: (986) 5400 78
Tel Mvil: 908-88 03 06

COTA/ 2

ANALISIS AGRICOLAS

G/ Rafol 35 - 46760 Tavernes de la Valldigna (Valencia)

Tel.: 96/282 28 13 - Fax: 96/283 60 60
46760 TAVERNES DE LA VALLDIGNA (Valencia)

Y ahora en ornamentales.
Andlisis de agua, sustrato, foliares.

Preparaciéon de soTuciones nutritivas.

Resultados clorome.nfe interpretables.

*
Andlisis muy precisos con sus respectivas recomendaciones de fertilizacion;
Servicio rapido; Amplia experiencia; Precios muy competitivos; Consultenos
sobre sus necesidades.

1 MACEFLORsa.

ARTICULOS PARA LA HORTICULTURA

*MACETAS
*CONTENEDORES
*CONTENEDORES BAJOS
*CUBETAS (HASTA 1500 I.)
*BANDEJAS

*MACETAS CON REJILLA
*TUTORES BAMBU
+TUTORES MUSGO

C2, DE LOS HUERTOS, s/n.
46210 PICANYA - VALENCIA
TEL. 155 36 66 FAX 157 46 12

BOMBAS INYECTORAS
DE FERTILIZANTES

*® Construccién
robusta

* Funcionamierito
hidraulico

® Modelos para
caudales desde
10 hasta 1.200
UHR

Garantia de entrega de repuestos
Pidalas a su proveedor habitual

bopersa

Tel.(93) 759 27 61. Fax: (93) 759 60 08
Apartado de Correos, 140
08340 VILASSAR DE MAR

HORTICULTURA 123-SEPTIEMBRE’97

123



Clasificados

ESQUEJES DE GERANIOS LABORATORIO
ESCUREDO

ANALISIS, DIAGNGSTICO Y CONTROL
e CON O SIN RAIZ AGRICOLA -ALIMENTARIO-MEDIO AMBIENTE

« LIBRES DE VIRUS Y BACTERIAS Acreditacién oficial n° 172

ANALISIS E INTERPRETACION DE:
* TODA LA GAMA DE COLORES EN ZONALES SUELOS - AGUAS - VEGETALES - MATERIA ORGANICA -

Y GITANILLAS DOBLES COMPOST - SUSTRATOS HORTICOLAS Y ORNAMENT. -
, RESIDUOS SOLIDOS - FANGOS - AGUAS RESIDUALES -
JEAN PAUL VALLOTON METALES PESADOS - PROGAMAS DE HIDROPONIA Y
, o ) , FERTIRRIGACION - ASESORAMIENTO DE ABONADO...
Camino del Rincdn, s/n; Finca Los Suizos
21110 ALJARAQUE (Huelva) ﬂ 977 -3197 14 - Fax. 97 - 31 0171
Tel. (959) 31 84 07 - fax: (959) 31 84 75 Correo-E: escuredo@ediho.es

L C. Doctor Doménech, 1 43203 - REUS (Tarragona)
.’_'.Ir

SOPARCH

LN
PRIMER FABRICANTE FRANCES DE MACETAS DE PLASTICO FARA /—& r
VIVERISTAS, SIGUE SU DESARROLLO EN EL MERCADGO ESPANOL =

Necesitamos un

[ V4
_.fles.l.

B Produccién y Comercializacién de abejorros para
DELEGADO COMERCIAL Sonnisacion. bejoreos p
a nivel de peninsula Ibérica y canarias.
Auténomo, con experiencia en ventas e idiomas inglés y francés. B Lucha Integrada

o , - v , —
Interesados enviar curriculum vitae y pretensiones economicas Ctra. Nacional, 340 Km. 419

Olivier CASTAINE Director de Marqueting VISO 04740 LA MOJONERA (ALMERIJA
SOPARCO - 61110 CONDE SUR HUISNE - FRANCIA %i,: (950) 55 82 20 - Fag(: (950) sé 8221 )

FAX: +33-2-33 73 38 06 e-mail:agrobio@Ilarural.es

BIOPHIL. GmbH
IRROMETER Berlin-Adlershof

El Tensiometro

¢’ Abonos organicos, organominerales,
liquidos y estimulantes vegetales.

¢ Humatos y dcidos himicos.

¢ Turbas rubias y negras, sustratos
y tierras para jardineria.

v/ Sacos de cultivo sin suelo.

¢ Mulch para hidrosiembras.

v Correctores calizos para tierras acidas.

&

Fabricante sustratos

orgdnicos hidréfilos,

Busca distribuidores
para Espana

INDUSTRIAS FERTILIZANTES ORGANICAS, S.A.

Contactar:
Dr. Miguel Merino
Pacheco .
Tel v Fax %d(%@iﬁg&‘gizxwl
ely : » )
INFERTOSA o s 0m00 00 %

07/4930/623 0031

Y INFERTOSA

\\

DE UN GOLPE DE VISTA LE INDICA

LA HUMEDAD DEL SUELO L]
Con el sistema IRROMETER, tecn I |ant
pugde controlar en todo momento las
necesidades de humedad de sus cultivos
Imprescindible en las instalaciones de
riego por goteo. los NUEVOS IRROMETER
son faciles de emplear, le ayudan a
reducir el consumo de agua y a obtener P LA NTAS
el méximo rendimiento de sus cosechas
TREINTA AROS EN EL MERCADO IRROMETER D E
EL TENSIOMETRO DE SOLERA
Garantia de entrega de repuestos
Pidalos a su proveedor hebitual

Vivero de plantas horticolas

GERBERA

[:“I]Ersa Fax: (977) 31 74 56

gz s IWNIILORCICEEN | Gel-Bo-Plant .67
\

Apartado Correos, 107
Viveros - Oficinas:
08380 MALGRAT DE MAR
(Barcelona)

A

08340 VILASSAR DE MAR
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Indice de anunciantes

ABONOS Y FITOSANITARIOS

AGRINOVA. Fitosanitarios y fertilizantes. C/Roma, 41 - bajo;
04720 Aguadulce (ALMERIA). Tel.(950)347760; Fax:(950)347569 ...... 48

e-mail: bionet@arrakis.es
Web - http://www.arrakis.es/~bionet

AGROBIO, S.L. Polinizacion y control integrado de plagas.
Ctra. Nacional 340, Km 419; 04740 La Mojonera (ALMERIA).
Tel.(950)558220; Fax:(950)558221 .......cvoiveveieieiiiiiii oo 124

ATLANTICA AGRICOLA. Acidos humicos y correctores de aguas salinas.
Corredera,33 Entlo.; 03400 Villena (ALICANTE).
Tel.(96)5800412; Fax:(96)5800323 .......ccccooeoiiiniiniiiicininens

BAYER. Hispania Comercial, S.A. Agroquimicos. C/.Pau Claris, 196;

08037 Barcelona. Tel.(93)2284000; Fax:(93)2174149 ..........c..cc........ c.p.3
CASA CULLEREIRO. 36650 Caldas de Reis (PONTEVEDRA).
Tel.(986)540078; Fax:(986)540078 ...........ccovvveiiririeceeireeree e 123
CODIAGRO-AGRICOLA SAN ROQUE. Pol.Ind.\El Serrallo\ nave 38;
12100 Grad (CASTELLON). Tel.(964)280126; Fax:(964)284928 ...........41

DAYMSA-AGRO. Acidos humicos.
Cno. de Enmedio, 20 - Po.Ind.Miraflores; 50013 Zaragoza.
Tel.(976)419698; Fax:(976)415986 .........cccceervriiniiiiiniiie e 23

FERVOSA. Fertilizacion organica. Apartado de Correos, 199;
08560 Manlleu (BARCELONA).

Tel.(93)8502720; Fax:(93)8502595 .........occoovnroreniniiiiciein 100
ITECO S.L. C/ Coso, 98-100 Planta 62 Oficina 32;
50001 Zaragoza. Tel.(976)234143; Fax:(976)226683 ......c..cccccooviinnns 109

JISA-JILOCA INDUSTRIAL. Acidos humicos y fulvicos.
Cronista Carreres, 9-62 H; 46003 Valencia.
Tel.(96)3517901; Fax:(96)3517901

SCOTTS O.M. ESPANA, S.A. Abonos de liberacién lenta.
Avda. President Companys, 14-C-11; 43005 Tarragona.
Tel.(977)211811; Fax:(977)211477 ..o 11

SERVIAGRI 97, S.L. Ctra. Sanlucar - Chipiona, km.5;
11550 Chipiona (CADIZ). Tel.(956)373273; Fax:(956)373145 ............. 117

e-mail; impagric @mbytesl.com

VALIMEX, S.L. Fertilizantes, turbas y sustratos. Palleter, 2-1%2;
46008 Valencia. Tel.(96)3853707; Fax:(96)3844515...........cccceveernnnn 122

ANALISIS

COTA 2. Analisis agricolas. Rafol, 35;
46760 Tavernes de la Valldigna (VALENCIA).
Tel.(96)2822813; Fax:(96)2836060 ...........cccccoovvemviiieiiieniieiiie e 123

LDO. AGUSTIN ESCUREDO PRADA. Analisis de suelos vegetales y
aguas. Dr. Doménech, 1; 43203 Reus (TARRAGONA).

Tel.(977)319714; Fax:(977)310177 woovoooeeeeereeeeeeee oo 124
e-mail: escuredo@edlho.es

MERCK FARMA'Y QUIMICA, S.A. Aparatos de medicion.

Apartado, 47; 08100 Mollet del Vallés (BARCELONA).

Tel .(93)5705750; Fax:(93)5701656 ..........o.ccocovvevvereeecreeerereeeereeeeeen. 95

CONTROL CLIMATICO

PLASTICS TECNICS. Calefaccién y sistemas de riego.
Avda. Maresme, 251; 08301 Matar6 (BARCELONA).
Tel.(93)7960112; Fax:(93)7906507

RIEGOS Y TECNOLOGIA. C/. Aire, 99;
30880 Aguilas (MURCIA).
Tel.(968)446000; Fax:(968)47882 ..........vv.oeeeeeeeeemreerreeereerreeeeeererreer. 34

SISTEMES ELECTRONICS PROGRES, S.A.
Av. Urgell, 23; 25250 Bellpuig (LLEIDA).
Tel.(973)320429; Fax:(973)337297 .....ccoiiiieiiie e 97

e-mall: progres @millorsoft.es
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POR CORREO

SUSCRIPCIONES - PEDIDOS LIBROS - INFO - PUBLICIDAD -CAMBIOS DE DATOS
RECORTAR - FOTOCOPIAR - ENVIAR POR FAX - RECORTAR - FOTOCOPIAR

POR FAX: +34-(9)77-753056

SUSCRIPCIONES
Y LIBROS 1997-98

Deseo Suscribirme a:

ESPANA

[11ANO © 2 ANOS

Revista HORTICULTURA
[] +HORTICULTURA INTERNACIONAL
y Revista Agronegocios HORTICOM
O 24 nimeros anuales y los extras.
(1 revista cada quincena)

(] Revista Agronegocios HORTICOM
o 12 nimeros anuales.

Revisla
L) Arquitectura del Paisaje
o 12 numeros anuales.

Suscripcién PLUS
[] Incluye todas las revistas

O y los nimeros Extras y Especiales
que se publican y tres meses
de conexion gratuita a Internet
Estos suscriplores participan en las venlajas 20.000[23.000140.000
de la Piataforma Horticom 42.000|36.000 159.000
PEDIDOS LIBRERIA
REFERENCIA O TITULO Cantidad | Precio | Importe
SUS DATOS
EMPRESA: _ —

NOMBRE Y APELLIDOS: —

DOMICILIO:
C.P: POBLACION: =
PROVINCIA: :
TELEFONO: Pl TELEFAX: [/

e.mail:
WERB:
ACTIVIDAD:

{indiquenos cultivos por especies y/o su actividad profesional)

FORMAS DE PAGO:
[J Reembolso* , Con cargo @ mi TARJETA DE CREDITO
[ visa [C] AMERICAN EXPRESS

W ITITIIIITITITIT]
Fechade [,
erbl‘quPOWM“Mr. Caducida: | / /_| Fuma dal fitulor.

[ |

* Solo Espaia y resto de Europa.

TEL:+34-(9)77-750402
e-mail:horticom@ediho.es
WEB-http://www.ediho.es




Indice de anunciantes

ESQUEJES Y BULBOS

BULBOS ESPANA. Bulbos y esquejes de clavel, crisantemo, gypsophila
y gerbera. Carballino, 7 bajo D; 28024 Madrid.

Tel.(91)7110100; Fax:(91)7 118744 ...........occoevveeveirieiiiviiciecieereeeeceas 100

MACETAS Y MATERIALES PARA CONTAINEFIS
COMERCIAL PROJAR, S.A. Central de suministros horticolas.

Apdo. 140; 46930 Quart de Poblet (VALENCIA).

Tel.(96)1920061; Fax:(96)1920250 ........c.ccoeroierrenoiaiceieieieieeiereeeies 104

JEAN PAUL VALLOTON. Esquejes de geranios.
Camino del Rincén, s/n. Finca Los Suizos; 21110 Aljaraque (HUELVA).
Tel.(959)318407; Fax:(959)318475 .....cccoevivcciiiiiieieeceecenei 124

REUS TECNIPLANT, S.L. Esquejes de clavel, crisantemo y gerbera.
Argentera, 29-6-1; 43202 Reus (TARRAGONA).

HORTISVAL, S.L. Camino de Silla a Ruzafa. Nave 16B;
46469 Beniparrell (VALENCIA). Tel.(96)1201840; Fax:(96)1203677 .... 97

MACEFLOR. Cno. de los Huertos, s/n; 46210 Picanya (VALENCIA).
Tel.(96)1553666; Fax:(96)1574612 ..........ccoooueeeeeeieceeieeeeeeeen 123

PLASTICOS ODENA. Pol.Ind. Torrent d'en Ramassa, 19-21;

EL877)320315: Pa 9T ITARE e 44 | 08520 Les Franqueses del Valiés (BARCELONA).
 g-mall: tecnip || Tel.(93)8496705; Fax:(93)8A96705 ..........covovovvveooreeeeeeeererercerrreerrerrn, 57
POPPELMANN IBERICA. Ctra. N-II, km. 639,5;
08340 Vilassar de Mar (BARCELONA).
FERIAS, ASOCIACIONES, CONGRESOS Y VARIOS Tel.(93)7502634; Fax:(93)7502790 ....c..oovvorurioeiieier e 95
EDICIONES DE HORTICULTURA, S.L. Servicios editoriales. A AL AU LNl 124
Paseo Misericordia, 16-1 pl.; 43205 Reus (TARRAGONA). - ’ — e
Tel.(977)750402; Fax: (977)753056 .................... c.p.1-18-91-120-121-124
: ' | MAQUINARIAS DE RECOLECCION, CULTIVO
= — Y MATERIALES VARIOS
EXPO AGRO ALMEHIA Paseo de Almerla 59- 1°
04001 Almeria. Tel.(950)234630; Fax:(950)234850 .........ccccccvericrunnnne. 92 | COOL CARE. 2eme ave.-N.36; 13127 Vitrolles Cedex. (Francia).
FIRA DE GIRONA. Palau de fires. Passeig de Vesa, 34; Tel.33- 42100490 Fax:33-42100495 ......coiviiiiiciieee e 3
17001 Girona. Tel.(972)419113; Fax:(972)419113 .......ccoeiiieniienine. 26 | FOMESA. Jesus Morante Borras, 24; 46012 Valencia (VALENCIA).
T T emaifim@gmaes . Tel.(96)3165400; FaX:(96)3677966 ..........ovveereveeerrreerrmererermeereeerrerreesres 34
FIRA DE LLEIDA-SANT MIQUEL. Camps Elisis. Apartado de Correos, MOSA, S.R.L. Via Marconi, 14; 33083 Chions. (ltalia).
106; 25080 Lleida. Tel.(973)202000; Fax:(973)202112.......ccoccoccvccrcen 31 | JT6l.+39-434-630025; Fax:+39-434-630408 ...oo...oo.ooorssvvvvvss v 52
FITECH. Ill Forum Internacional de Horticultura y Tecnologia NUTEA. Nebulizacién. Dr. Lanuza, 18; 46120 Alboraya (VALENCIA).
Paseo Misericordia, 16, 12; 43205 Reus (TARRAGONA). T9|.(96)1859393; Fax:(96)1859394 ........................................................ 123
Tel.(977)750402; FaX:(977)743056 ........covvorvreerrrrreresresseesseeosereeeseseens 89 | SAIGA. Maquinaria horticola. C.N.Ii, Km.757,2.
— - fitech @edlho.es Sta. Llogaia d'Alguema; 17771 Figueres (GIRONA).
2 "IN %ﬂmmqmm Tel.(972)671999; Fax:(972)670047 wovcvovevrrorer s 19
HORTIFLORA'97. lli Salén Monografico de Hortifloricultura. TALLERS RALUY. Av. Catalunya, s/n; 25332 La Fullola (LLEIDA).
A.G.Besada, 15,12 Dcha.; 36700 Tui (PONTEVEDRA). Tel.(973)570068; Fax:(973)570068 ...........cccoorieericieiieeiiiriiiierriecnsreennenns 95
Tel.(986)600216; Fax:(986)B01512 ......ovecoveveeereverorerrereeereeeeeeeeeeere 100
TIMOSTRA. Ctra. N. . ; Vil M BA .
7o (93)7504800; Fax (98)7S0HIB o e eeiewne §0 | MALLAS: SOMBREO, CORTAVIENTOS, ENTUTORADO
Y DE CONFECCION DE FRUTAS Y HORTALIZAS
IBERFLORA-Salén del Jardin. Apartado de Correos, 476; 2 = = —
46080 Valencia. Tel.(96) 3861100 Fax: (96 )3636111 .o 84 AGROTEXTIL GIRBAU. Mallas de sombreo.
..m Balmes, 16; 08520 Les Franqueses (BARCELONA).
ﬂm-vmnéta.os Tel.(93)8493761; Fax:(93)8463185 .......ooovvveeeeeeeeeeeeeeee e 123
NTV’97. P.O. Box 77777; 1070 Amsterdam.(Holanda). e-mail: girbau@ediho.es
Tel.+31-205491212; Fax:+31-205491839 .......c.ccovvvvivrireeniiiiereenneens 97 INDUSTRIAS ELS MOLINS. Partida el Romeral, s/n;
46860 Albaida (VALENCIA). Tel.(96)2901578; Fax:(96)2900982............ 69
INTERMAS. Goya, 33; 08440 Cardedeu (BARCELONA).
INVERNADEROS Tel.(93)8425700; FaX:(93)8425701 .......oovvvoooooeeeeooveeresversarsveesseeeeeeseenen 1
ININSA. Camino Xamussa, s/n; 12530 Burriana (CASTELLON). LUDVIG SVENSSON BV. Marconiweg, 2; 3225 VM Hellevoetsluis. (Holanda)
Tel.(964)514651; Fax:(964)515068 ........v.ovveeeereereeereeereeseerseeeeessreressons 12 | Tel.+31-181-392666; Fax:+31-181-392662 .........oevvverrecrcrerreierreenenenans 10
Y e-mall: ininsa@dms.es e-mail: ludsvens@tref.nl i
Web - htip://www.dms.es/ininsa MAGROTEX. Mallas agrotextiles. Avda. Bejar, 399, interior;
INSTITUTO TECNOLOGICO EUROPEOQ. Humidificacion. 08226 Terrassa (BARCELONA). Tel.(93)7354549; Fax:(93)7354549 ..... 107
Cami Faitanar, s/n; 46210 Picanya (VALENCIA).
Tel.(96)1550954; FaX:(96) 1550809 ..........o....cooorrvvveeosreersererossseereioi 118 sy s
il: Inst.tech @et - PLANTELES DE FRUTA HORTALIZA
SRR TS Gu 04N GEL-BO-PLANTS S.A. Plantel de hortalizas.

INVERNADEROS FERTRI. Invernaderos de cristal. .
Apdo. 34, Campolongo; 15601 Pontedeume (LA CORUNA).
Tel.(981)430978; Fax:(981)431313 ...c..cooviiiiiiiicicn e 36

SAIGA. Maquinaria horticola. C.N.Il, Km.757,2.
Sta. Llogaia d'Alguema; 17771 Figueres (GIRONA).
Tel.(972)671999; Fax:(972)870047 ....cc.covevviiieiiieiiciis e 19

ULMA. Invernaderos Obispo Otadui, 3.
Apdo. 13; 20560 Ofiati (GUIPUZCOA). Tel.(943)780051; Fax:(943)781710....... 2

Apartado de Correos, 107; 08380 Malgrat de Mar (BARCELONA).
Tel.(93)7654414; Fax:(93)7654506 ..........ccccooiiiriiininiiaiiiiirr i 124

PLANTELES DE ORNAMENTALES

ESPACIOS FUENGIROLA, S.L. Planteles ornamentales in vitro.
Ctra.Churriana-Cartama, Km. 3,7- Apdo. 100; 29130 Alhaurin de la Torre
(MALAGA). Tel.(95)2410150; Fax:(95)2414438 .........ccccocovvrerrrrerrerrrnrnnns 57
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Indice de anunciantes

PLASTICOS

ATOHAAS IBERICA. Polimetacrilato de metilo. Botanica, 160-162.
Pol.ind. Gran Via Sur; 08908 Hospitalet de Llogrebat (BARCELONA).
Tel.(93)2631054; Fax:(93)3367452 ......ccccoiviiiiiiiiiecicss e 113

PLASTICOS SUNSAVER. Pol.Ind.La Redondsla, Cl.Quinta, Nave 8;
04710 Sta. M#. del Aguila (ALMERIA).
Tel.{950)581800; Fax:(950)581832 ..............ccooovvvvrecremsresrerresssssrersessosiens 67

PLASTIMER. Pldsticos agricolas. Pol.Ind. \La Redondela\.
C.N. 340, Km.86; 04700 El Ejido (ALMERIA).
Tel.{950)581050; Fax:(950)581327 ..o 13

PROSYN POLYANE. Z.1. Le Clos Marquet - B.P. 174;
42403 Saint Chamond Cedex. (Francia).
Tel.+33-477311000; Fax:+33-477311029 ........c.ccoeviroreinrirririnise e 5

REPSOL QUIMICA. Materias primas y compuestas para plasticos
agricolas. Paseo de la Castellana, 278-280, 2® Planta; 28046 Madrid.

Tel.(91)3488000; Fax:(91)3489436 .......c.cccocouirenreiririieniniiiaienieee c.p.2
SOLPLAST. Pol.Ind. de Lorca. Apdo. de Correos, 323;
30800 Lorca (MURCIA). Tel.(968)461311; Fax:(968)461562 ............... 80

e-malil: solplast@mjv.servicom.es

POSRECOLECCION, CLASIFICACIONA
Y EMPAQUETADO

BROGDEX. Registradores de temperatura. Ctra. Villalonga, 60;

46721 Potries (VALENCIA). Tel.(96)2800163; Fax:(96)2800111 .......... 115
COOL CARE. 2eme ave.-N.36; 13127 Vitrolles Cedex.(Francia).
Tel.33-42100490; Fax:33-42100495 ... ...coooiiiiiiieiieiie et 3
FOMESA. Jesus Morante Borrds, 24; 46012 Valencia.

Tel.(96)3165400; Fax:(96)3677966 .............. et 34
NUTEA. Nebulizacién. Dr. Lanuza, 18; 46120 Alboraya (VALENCIA)
Tel.(96)1859393; Fax:(96)1859394 .........ccooviiiiiiiiiiiiectee e 123
PETKUS. Especialistas en la preparacién de semillas. Avda. de Cuba, 4;
34003 Palencia (PALENCIA). Tel.(979)728440; Fax:(979)728439........ 14
RIEGOS

AMGI, S.A. Programadores de riego. Benavent, 18 bajos;

08028 Barcelona. Tel.(93)4111784; Fax:(93)4111404 ..o 44
CHEMTEC LTD. P.O. Box, 3205; Herzlia. (Israel).

Tel.972-9588777; Fax:972-9584325 .........c.cccoviiiiiiiiie e 52

COPERSA. Empresa especializada en el suministro de materiales a
instaladores de riego y obras hidraulicas.
C/ Maria Vidal, 81; 08340 Vilassar de Mar (BARCELONA).

Tel.(93)7592761; Fax:(93)7595008 ..........ccoceeveirereirniiiiinnns 61-123-124
e-mail: copersa@ediho.es

HERMISAN. La Font, 2; 03550 San Juan (ALICANTE).

Tel.(965)656610; Fax:(965)941060 ........c..cocovviviiciiiiece 67

IRRIMON, S.A. Avda. de la Senyera, 17; 46133 Meliana (VALENCIA).

Tel.(96)1491212; Fax:(96)1480083 .......cocoviviioiiirioiiieiie e 57

ITC. Bombas inyectoras. C/Maresme, s/n, Pol.Ind.URVASA,
08130 Sta. Perpetua de Mogoda (BARCELONA).
Tel.(93)5606450; Fax:(93)5606312 ........ccoovevieevieiieiieeeeee e 48

e-mall: itc@ben.servicom.es

NOVEDADES AGRICOLAS. Ctra. Mazarron-Puerto Km. 2,5 Nave 1,
AP 26; 30870 Mazarréon (MURCIA).
Tel.(968)590151; Fax:(968)591780 ......oocovrvreoeeerseereoererseeeo e 119

e-mail: novedades @serconet.com

NUTRICONTROL, S.L. Po.Ind.Cabezo Baeza, C/Bucarest, 26;
30395 Cartagena (MURCIA). Tel.(968)501664; Fax:(968)123900 ....... 114

PLASTICS TECNICS. Calefaccion y sistemas de riego.
Avda. Maresme, 251; 08301 Mataré (BARCELONA).
Tel.(93)7960112; Fax:(93)7906507 ......coociiiiiiiriiiiiiitiiee et 36

.

QUEEN GIL INTERNACIONAL. P.O.Box 26025; Jerusalen. (Israel).
Tel.+972-2-6410313; Fax:+972-2-410313 ... 6-7

RIEGOS IBERIA REGABER. Rafael Riera Prats, nave 6;
08339 Vilassar de Dalt (BARCELONA).

Tel.(93)7531211; Fax:(93)7508512 ..o 107
RIEGOS Y TECNOLOGIA. C/. Aire, 99; 30880 Aguilas (MURCIA).
Tel.(968)446000; Fax:(968)447882 ........cocoviiiirieiiiiiccce e 34

SISTEMA AZUD (HYDROPIPER). Fabricacién de sistemas de riego.
Pol.Ind. Oeste, Parcela 6/6; 30169 San Ginés (MURCIA).

Tel.(968)808402; Fax:(968)808302 .......o.....ecrereererreeerrerreerooromsreerereres 69
. LT D" e eessssaie
SISTEMES ELECTRONICS PROGRES, S.A. Av. Urgell, 23;

25250 Bellpuig (LLEIDA). Tel. (973)320429 Fax:(973)337297 -.......... 97

TWIN DROPS IBERICA. Pol.Ind. Pla Vallonga, calle 5 N.24;

03113 Alicante. Tel.(96)5288851; Fax:(96)5514439 ..........c.cocovvviiinnnns 80
SEMILLAS

CASA CULLEREIRO. 36650 Caldas de Reis (PONTEVEDRA).
Tel.(986)540078; Fax:(986)540078 .........ocoeiiiiiniiiiie i 123
WESTERN SEED, S.A. Semillas horticolas. Colombia, 62;

28016 Madrid. Tel.(928)784212; Fax:(928)784211 ..........ccccovivnrerennns 32

e-mall: wse@ediho.es

SERVICIOS PROFESIONALES

COMET. Consultores en Horticultura C.N.II, Km. 639,5. Ofic. 49-50;
08340 Vilassar de Mar (BARCELONA).
Tel.(93)7501011; Fax:(93)7502838 ........c.cccovvvrvevreerienieiiiae e 34

SUSTRATOS Y TURBAS

CASA CULLEREIRO. 36650 Caldas de Reis (PONTEVEDRA).
Tel.(986)540078; Fax:(986)540078 ..o 123

COMERCIAL PROJAR, S.A. Central de suministros horticolas.
Apdo. 140; 46930 Quart de Poblet (VALENCIA).
Tel.(96)1920061; Fax:(96)1920250 ......ooovveweroormrmressiniererssessrssessssneee 104

FERVOSA. Fertilizacién orgdnica. Apartado de Correos, 199;
08560 Manlleu (BARCELONA). Tel.(93)8502720; Fax:(93)8502595 .. 100

INFERTOSA. Industrias Fertilizantes Organicas. Olta, 45-42-10#;

46006 Valencia. Tel.(96)3348305; Fax:(96)3330508............ccccccenenen 124
PRODEASA. Cami de Sant Roc, s/n-Finca Nitris; 17180 Vilablareix (GIRONA).
Tel (972)241929; Fax:(972)231659 ...ccocoi it 44

e-mail: prodeasa@ea.lctnet.es
Web - htip://www.edlho.es/prodeasa

TURBAS GF, C.B. Ctra. Idiazabal-Segura, s/n; 20213 ldiazabal

(GUIPUZCOA). Tel.(943)801458; Fax:(943)800011 ......c...ccecvevvvireeinne. 80
VALIMEX, S.L. Fertilizantes, turbas y sustratos. Palleter, 2-1%;
46008 Valencia. Tel.(96)3853707; Fax:(96)3844515 .......c..ccccoeovirnnne. 122

VIVEROS, PLANTA ORNAMENTAL Y FLORES
AGRICOLA VALLENIZA. Apartado, 100; 29740 Torre de Mar (MALAGA)
Tel.(952)513100; Fax:(952)514350 ........cuoiiiiiiviiiiiniciecie i iciiieie s 107

ESPACIOS FUENGIROLA, S.L. Planteles ornamentales in vitro.
Ctra. Churriana-Cartama, Km. 3,7- Apto correos 100; 29130
Alhaurin de la Torre (MALAGA). Tel.(95)2410150; Fax:(95)2414438 ... 57

VIVERGAL, S.L. Brofio, s/n; 15551 Valdoviiio (LA CORUNA).

Tel.(981)486109; Fax:(981)486109 ......oooooveriovivrieces e 116
VIVEROS CALIFORNIA. Plantas de fresa. Paseo de las Delicias, 5;
41001 Sevilla. Tel.(954)213502; Fax:(954)222346 ..........ccoveevevevenencnne 48

e-mall: vica@ediho.es
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Proximo
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v
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en maceta
de Lisianthus
Javier Melgares

v
Mejora varietal
de Cyclamen
Olivier Morel

v
Tratamientos
a Ultra Bajo
Volumen

v
Técnica de
pulmén en rosal
1l parte
Mercedes
Dominguez

INFORME EXTRA

| I

Agricultura
ornamental

v
Las ferias

del sector
ornamental

y grandes
organizaciones

v

Nuevas
variedades
ornamentales

128

I mes de octubre
tiene, sin duda, la
misma connotacién

para todos los operarios del
sector ornamental, no sélo
en nuestro pais, sino también
en el extranjero. Octubre
significa para todos ellos
Iberflora y para la ocasién -
este afio la vigésimo sexta,
del 16 al 19 de octubre- he-
mos dedicado el Informe Ex-
tra de la revista Horticultura
n°® 124 a la agricultura orna-
mental. Publicaremos, entre
otros, informes que tratardn
la situacién actual del sector
en términos de produccion y
comercio, las ferias interna-
cionales y las grandes orga-
nizaciones. Dentro de esta li-
nea estard también el Juego
Varietal, que tendrd las rosas
como protagonistas.

JUEGO VARIETAL

v
Rosas

v

LIBROS

FERIAS
SECTORIAL
DESDE
COMUNICACION
NOTICIAS AGREVO
RECORTES
OPINIONES

v

Invernaderos en

climas suaves

EN PREPARACION

< I

Sustratos

v
Desinfeccién
de suelos
Javier Tello

v
Calidad y vida
posrecoleccion
del calabacin
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La Vida y los Plasticos:
dos caminos inseparables

Filmes para invernaderos,
pequeiios tuneles y dobles techos.

Invernaderos:

* Filmes térmicos: Polietileno Alcudia CP-124,
CP-127 y CP-128.

Copolimero EVA Alcudia CP-632 (antigoteo)
y CP-635.

e Filmes larga duracion: Polietileno Alcudia
CP-117 y CP-119.

Pequeiios tuneles, dobles techos
y acolchados:

® Filmes térmicos: Copolimero EVA Alcudia
CP-636, CP-638 (antigoteo).

. QuIMICA

En Repsol Quimica trabajamos siempre
por la vida.

Nuestra materia prima potencia la
productividad en las cosechas de sus clientes
y aumenta sus ventas.

Nuestros compuestos especiales de
Polietileno y Copolimeros EVA son la base
de la fabricacién de filmes para invernadero
y pequenios tuneles. Productos que funcionan
y tienen una gran demanda.

Asi es como la vida y los plasticos
son dos caminos inseparables.

_! ,2' \ REPIOZL

Oficinas Centrales: Paseo de la Castellana, 278-280. 28046 Madrid. Tel. (91) 348 80 00. Télex 49840/49841. Fax (91) 348 94 36 / 348 94 37.

Delegaciones en Espaia:

Barcelona: Tel. (93) 484 67 00. Bilbao: Tel. (94) 423 34 55. Madrid: Tel. (91) 348 37 03. Valencia: Tel. (96) 352 63 69.

P&_ MIEMBRO DE L.A FUNDACION ESPANOLA DE LOS PLASTICOS PARA LA PROTECCION DEL MEDIO AMBIENTE




XenTari’GD

Eficaz por naturaleza

Insecticida biolégico
contra larvas
de lepidépteros.

Eficaz por naturaleza, asi es el
nuevo insecticida biologico
XenTari® GD de Bayer: el
principio activo de este nuevo
insecticida esta constituido,
Unica y exclusivamente, por
una raza nueva, mas activa y
eficaz, llamada Aizawai, del
conocido Bacillus thuringiensis.
XenTari® GD esta indicado

para el control de Spodoptera,
Plusia y otras orugas en los
cultivos de tomate y pimiento,
donde su baja toxicidad para
abejas y abejorros lo hace
especialmente idoneo para

invernaderos en los que se
emplean estos insectos como
polinizadores. XenTaric GD
posee una toxicidad reducida
para las personas, fauna
terrestre y acuicola. Por ser un
insecticida biolégico, esta
especialmente indicado para
ser incluido en los planes de
lucha integrada.

XenTari GD jx

A =
Nuevo

o
o~

s —

XenTari’GD naturalmente eficaz

producto desarroliado por Abbott Laboratories
R




