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COMERCIO INTERNACIONAL

el seCtor
aGroalIMentarIo
en CanaDá

Canadá es un país que
vive del comercio. En
2009 fue el cuarto mayor

exportador y a la vez el sexto
mayor importador de produc-
tos agrícolas y agroalimenta-
rios en el mundo. Ese año,
sus exportaciones e importa-
ciones agroalimentarias tu-
vieron un valor de 35,2 y 27,9
mil millones de dólares, res-
pectivamente.

Es cierto que el sector prima-
rio canadiense representa una
parte pequeña de la economía
en su conjunto, un 1,7% del
Producto Interior Bruto, PIB,
total, pero es el corazón de un
potente sistema agroalimenta-
rio. Cualquier cambio en los
mercados de materias primas
tiene una importante repercu-

sión en toda la cadena alimen-
taria.

Por otra parte, la sociedad ca-
nadiense, como toda socie-
dad moderna, está evolucio-
nando, y estos cambios en las
demandas del consumidor es-
tán influyendo decisivamente
en las decisiones que toma el
productor. Los consumidores

exigen cada vez más variedad
de productos, más comodi-
dad en su consumo, produccio-
nes saludables y más respetuo-
sas con el medio ambiente, y
más alimentos que transmitan
“valores”. Tal es el caso de pro-
ductos ecológicos o con “com-
ponentes religiosas” que tie-
nen un mercado creciente, a
saber los productos “halal” o
”kosher”.

Como decíamos, la produc-
ción agroalimentaria juega un
papel importante en la econo-
mía canadiense, haciendo una
importante contribución al PIB
y al empleo del país. Por ejem-
plo en 2009, el sector agroali-
mentario aportó uno de cada
ocho puestos de trabajo (esto

Acuerdo de Libre Comercio UE-Canadá:
Un proyecto de beneficio mutuo
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La unión Europea, uE, se encuentra en el tramo final de la negociación de un acuerdo económico y comercial glo-
bal con Canadá, en el que sería el primer acuerdo de libre comercio de la uE con un miembro del g8.
después de nueve rondas de conversaciones productivas, las negociaciones han entrado en la fase en que peque-
ños grupos de expertos resuelven los “flecos” que van quedando. Estos temas que faltan, sobre todo relacionados
con reglas de origen, agricultura y pesca, protección de los derechos de propiedad individual o indicaciones geo-
gráficas, son los que se debaten ahora mismo.

Jesús lópez Colmenarejo
Ingeniero Agrónomo

// el aCUerDo De lIBre CoMerCIo es
IMportante para CanaDá ya qUe, seGún Un
estUDIo realIzaDo en 2008, tIene el
potenCIal para aUMentar el pIB
CanaDIense en al Menos 12.000 MIllones
De Dólares //
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viene a ser el empleo de dos
millones de personas) y repre-
sentó el 8,2% del PIB total.

Por esta razón el Acuerdo de
Libre Comercio es importante
para Canadá ya que, según un
estudio realizado en 2008, di-
cho acuerdo con la UE tiene el
potencial para aumentar el PIB
canadiense en al menos 12.000
millones de dólares. Esto se lle-
varía a cabo mediante el impul-
so del comercio bilateral en un
20%, creando prosperidad y
oportunidades para las em-
presas canadienses entre las
que evidentemente esperan
estar las agroalimentarias.

el rItMo De las
neGoCIaCIones

Durante la Cumbre Canadá-
Unión Europea celebrada en
Ottawa en diciembre de 2002,
los líderes de la UE y Canadá
adoptaron un compromiso
para impulsar las negociaciones
de un acuerdo mejorado y
avanzado de comercio e in-
versión.

El 18 de marzo de 2004 en di-
cha cumbre, se adoptó la nue-
va agenda para la asociación de
ambas partes y en diciembre,

los gobiernos de Canadá y de la
UE aprobaron el marco de ne-
gociación del Acuerdo Bilateral
de Fomento del Comercio y de
la Inversión (TIEA, por sus siglas
en inglés).

En mayo de 2005, en Bruse-

las (Bélgica) se llevó a cabo la
primera ronda de negociacio-
nes para el acuerdo TIEA, y fue
en el 2006 cuando Canadá y la
UE decidieron conjuntamen-
te poner una pausa en las ne-
gociaciones.

El 27 de abril de 2009, los Es-
tados miembros de la UE adop-
taron un mandato de negocia-
ción para la realización del
nuevo acuerdo económico de
libre comercio entre UE y Cana-
dá: El Acuerdo Económico y Co-
mercial Global (CETA, por sus
siglas en inglés). Las negociacio-
nes correspondientes fueron
lanzadas oficialmente durante
la cumbre UE-Canadá celebra-
da en Praga, República Checa,
el 6 de mayo de 2009. El 10 de
junio de 2009, Canadá y la UE
se reunieron para discutir so-
bre el proceso de las negocia-
ciones para el acuerdo entre
ambas partes.

�Calendario de las
últimas conversaciones

- La primera ronda de nego-
ciaciones se realizó en Otta-

wa entre el 19 y 23 de octu-
bre de 2009.
- La segunda fue el 18 de
enero de 2010 en Bruselas.
- La tercera tuvo lugar en Ot-
tawa entre el 19 y 23 de abril
de 2010.
- La cuarta ronda fue también
en Bruselas, entre el 12 y 16
de Julio.
- La quinta, entre el 18 y 22 de
octubre de 2010, ocurrió en
Ottawa.
- La sexta ronda se desarrolló
en Bruselas, del 17 al 21 de
enero de 2011.
- La séptima ronda se produ-
jo en abril de 2011.
- Más reciente, la octava tuvo
lugar durante la semana del
15 de julio de 2011.
- Y finalmente la novena ron-
da de negociaciones se llevó
a cabo en Ottawa entre el 17
y 21 de octubre de 2011.

Durante todas estas nego-
ciaciones, tanto Canadá como
la UE han decidido dejar fuera
de la agenda los temas más es-
pinosos (subsidios agrarios, ex-
portaciones de petróleo ex-
traído de las arenas bitumi-
nosas, restricciones canadien-
ses a las inversiones europeas
y normas de origen) para con-
centrarse en aquellos aspectos
en los que es más fácil llegar a
un acuerdo.

// DUrante toDas las neGoCIaCIones,
tanto CanaDá CoMo la Ue han DeCIDIDo
DeJar fUera De la aGenDa los teMas Más
espInosos //

El primer Ministro canadiense Stephen Harper (izqda.) junto con
el Presidente del Consejo Europeo Herman van Rompuy
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Ahora llega el momento de
cerrar esos “flecos”. Aunque
estaba previsto que el Acuerdo
se firmase a finales de este
2011, la amplitud y compleji-
dad del mismo, o hechos como
las inesperadas elecciones an-
ticipadas en Canadá en mayo
de este año, han contribuido al
retraso.

No obstante, las conversa-
ciones siguen avanzando con el
objetivo de completar las nego-
ciaciones en el próximo 2012.

los proDUCtores De
VaCUno De Carne
CanaDIense

Este sector se creó antes de
la Segunda Guerra Mundial,
principalmente con razas de ga-
nado británicas. Ya en la déca-
da de los años 50 y 60, los cria-
dores canadienses fueron im-
portando más razas de la Euro-
pa continental, en su mayoría
francesas y españolas, y co-
menzaron su cruzamiento con
las razas británicas. De esta for-
ma se han obtenido excelentes
resultados en combinar el ve-
teado de la carne propio de las
razas británicas con el mejor
potencial de crecimiento del
ganado continental.

En los últimos años, dos he-
chos han ralentizado la relación
entre Europa y Canadá: el des-
cubrimiento de la EEB al prin-

cipio en el Reino Unido y pos-
teriormente en toda Europa, y
la prohibición por parte de Eu-
ropa de comercialización de
carne producida con hormo-
nas. Estas dos cuestiones han
provocado un paréntesis de
más de 20 años en el comercio
trasatlántico de carne y gana-
do vacuno que ahora parece
que llega a su fin con el Acuer-
do de Libre Comercio.

La cría de ganado vacuno y su
industria cárnica añadida son
actividades económicas impor-
tantes en varias provincias ca-
nadienses, por lo que los pro-
ductores canadienses ven una
posibilidad de crecimiento para
sus producciones en el merca-
do europeo.

Aún así, los productores eu-
ropeos tienen pocos motivos
para temer una “ola de carne
de vaca canadiense” que inun-
de el mercado europeo, por va-
rias razones.

En primer lugar, está la capa-
cidad productiva de Canadá,

que con una cabaña de 4,2
millones de vacas nodrizas y
otro millón de vacas lecheras
produce anualmente cerca de
1,5 millones de toneladas de
carne de vacuno.

Dado que el mercado interior
consume aproximadamente
900.000 toneladas, alrededor
de otras 600.000 van a los
EE.UU., y que Canadá también
importa alrededor de 200.000
toneladas de carne por año,
quedan alrededor de 200 tone-
ladas disponibles para la expor-
tación al resto del mundo.

Este no es un dato excesivo
para Europa, que cuenta con
unas necesidades de abasteci-
miento de carne de vacuno
cercanas a 8 millones de tone-
ladas y tiene que importar
aproximadamente 600.000 to-
neladas por año.

Canadá tiene terreno, cono-
cimiento y sobre todo voluntad
de cara a aumentar su produc-
ción de ganado en las próximas
décadas para afrontar la de-

manda creciente de las impor-
taciones europeas.

Por otro lado, hay que consi-
derar que la producción de
carne de Canadá y la perspec-
tiva de su industria es muy di-
ferente a la de otros grandes
países productores y exporta-
dores de carne, como es el
caso de Brasil. Por ejemplo, la
producción de carne brasileña
se basa en grandes volúmenes
y bajos costes de producción.
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// la eXportaCIón De Carne De VaCUno
CanaDIense a eUropa se Basa en la
oportUnIDaD De haCerlo a preCIos Más
altos qUe los qUe eXIsten en otras
partes Del MUnDo, DefenDIenDo la CalIDaD
De sUs proDUCCIones //
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Los costes de producción cana-
dienses son mucho mayores,
debido principalmente al reto
de trabajar en un clima extre-
madamente frío y un entorno
normativo tan complejo como
el europeo. Por supuesto,
como ocurre en Europa, estos
controles normativos son un
beneficio enorme en certifi-
car la seguridad alimentaria a
los consumidores canadien-
ses, pero los productores espe-
ran ser compensados por ello.

Por lo tanto el interés en la ex-
portación de carne de vacuno
canadiense a Europa se basa en
la oportunidad de hacerlo a
precios más altos que los que
existen en otras partes del mun-
do, defendiendo la calidad de
sus producciones, compitiendo
con los mercados estadouni-
denses o japoneses.

Evidentemente, para acceder
a Europa, el productor de Ca-
nadá tendría que criar ganado
sin promotores de crecimien-
to (por ejemplo, los implantes
hormonales). Se estima que
producir así aumentará sus
costes de producción alrede-
dor de un 20% por encima de

los niveles actuales. Evidente-
mente, los canadienses están
dispuestos a hacer esto si exis-
te una oportunidad real de
acceder al mercado europeo.

la proDUCCIón De
Carne porCIna

El sector de carne de cerdo
canadiense es una actividad
altamente especializada. Sus
principales cifras productivas
están reflejadas en páginas
anteriores de esta revista, en el
artículo “Canadá y la elevada
tecnificación de su producción
de carne porcina”.

La exportaciones europeas de
esta carne a Canadá, a día de
hoy, no están limitadas por un
contingente (TRQ) ni por dere-
cho de aduanas, por lo que Ca-
nadá espera el mismo trato pre-
ferencial una vez establecido
el Tratado de Libre Comercio.

Además, Canadá cuenta con
un número de exportadores
reducido para el mercado de la
UE, ya que tan solo tres plan-
tas canadienses han sido habi-
litadas para este propósito. Y
no se prevé que este número

vaya a mucho más ya que las
regulaciones veterinarias impli-
can altos costes de actualiza-
ción o modificación a nivel in-
fraestructura.

Las exportaciones de porcino
canadienses se realizarán con-
forme a las exigencias veterina-
rias y con los límites sobre con-
tenido de residuos mínimos de-
finidos por la UE, como parte del
protocolo veterinario acorda-
do entre las dos partes.

Actualmente, la existencia y
uso de Ractopamina es una
restricción veterinaria que limi-
ta la oferta de producto cárni-
co de todas las plantas de cer-
do de Canadá.

La percepción del mercado
europeo por parte del sector
porcino canadiense es la de un
mercado que hace énfasis en la
calidad, y donde se pueden
servir a distintos nichos según
sea la demanda de productos
de valor añadido.

Para ello el objetivo será dife-
renciarse de otros competidores
abasteciendo el mercado con
cortes diversos y demostrando
la adaptabilidad de la mano de
obra en plantas cárnicas, lo que
ofrece una ventaja competitiva
como proveedor.

Aquí tendrán futuro piezas
como son los jamones, recor-
tes y paletas.

// la eXIstenCIa y Uso De raCtopaMIna es
Una restrICCIón VeterInarIa qUe lIMIta la
oferta De proDUCto CárnICo De toDas las
plantas De CerDo De CanaDá //
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