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COMERCIO INTERNACIONAL

Acuerdo de Libre Comercio UE-Canada:
Un proyecto de beneficio mutuo

La Unién Europeq, UE, se encuentra en el tramo final de la negociacién de un acuerdo econémico y comercial glo-
bal con Canadd, en el que seria el primer acuerdo de libre comercio de la UE con un miembro del G8.

Después de nueve rondas de conversaciones productivas, las negociaciones han entrado en la fase en que peque-
fios grupos de expertos resuelven los “flecos” que van quedando. Estos temas que faltan, sobre todo relacionados
con reglas de origen, agricultura y pesca, proteccion de los derechos de propiedad individual o indicaciones geo-
grdficas, son los que se debaten ahora mismo.

Jesus Lépez Colmenarejo
Ingeniero Agrénomo

EL SECTOR
AGROALIMENTARIO
EN CANADA

anada es un pais que
Cvive del comercio. En

2009 fue el cuarto mayor
exportadory a la vez el sexto
mayor importador de produc-
tos agricolas y agroalimenta-
rios en el mundo. Ese afo,
sus exportaciones e importa-
ciones agroalimentarias tu-
vieron un valor de 35,2y 27,9
mil millones de ddlares, res-

pectivamente.
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Es cierto que el sector prima-
rio canadiense representa una
parte pequeia de la economia
en su conjunto, un 1,7% del
Producto Interior Bruto, PIB,
total, pero es el corazén de un
potente sistema agroalimenta-
rio. Cualquier cambio en los
mercados de materias primas
tiene una importante repercu-

sion en toda la cadena alimen-
taria.

Por otra parte, la sociedad ca-
nadiense, como toda socie-
dad moderna, esta evolucio-
nando, y estos cambios en las
demandas del consumidor es-
tan influyendo decisivamente
en las decisiones que toma el
productor. Los consumidores

// EL ACUERDO DE LIBRE COMERCIO ES
IMPORTANTE PARA CANADA YA QUE, SEGUN UN
ESTUDIO REALIZADO EN 2008, TIENE EL
POTENCIAL PARA AUMENTAR EL PIB
CANADIENSE EN AL MENOS 12.000 MILLONES

DE DOLARES //

exigen cada vez mas variedad
de productos, mdas comodi-
dad en su consumo, produccio-
nes saludables y mas respetuo-
sas con el medio ambiente, y
mas alimentos que transmitan
“valores”. Tal es el caso de pro-
ductos ecoldgicos o con “com-
ponentes religiosas” que tie-
nen un mercado creciente, a
saber los productos “halal” o
"kosher”.

Como deciamos, la produc-
cion agroalimentaria juega un
papel importante en la econo-
mia canadiense, haciendo una
importante contribucion al PIB
y al empleo del pais. Por ejem-
plo en 2009, el sector agroali-
mentario aportd uno de cada
ocho puestos de trabajo (esto



viene a ser el empleo de dos
millones de personas) y repre-
sento el 8,2% del PIB total.
Por esta razon el Acuerdo de
Libre Comercio es importante
para Canada ya que, segun un
estudio realizado en 2008, di-
cho acuerdo con la UE tiene el
potencial para aumentar el PIB
canadiense en al menos 12.000
millones de ddlares. Esto se lle-
varia a cabo mediante el impul-
so del comercio bilateral en un
20%, creando prosperidad vy
oportunidades para las em-
presas canadienses entre las
gue evidentemente esperan
estar las agroalimentarias.

EL RITMO DE LAS
NEGOCIACIONES

Durante la Cumbre Canada-
Unidon Europea celebrada en
Ottawa en diciembre de 2002,
los lideres de la UE y Canada
adoptaron un compromiso
para impulsar las negociaciones
de un acuerdo mejorado y
avanzado de comercio e in-
version.

El 18 de marzo de 2004 en di-
cha cumbre, se adoptd la nue-
va agenda para la asociacion de
ambas partes y en diciembre,

// DURANTE TODAS LAS NEGOCIACIONES,
TANTO CANADA COMO LA UE HAN DECIDIDO
DEJAR FUERA DE LA AGENDA LOS TEMAS MAS

ESPINOSOS //

los gobiernos de Canaday de la
UE aprobaron el marco de ne-
gociacion del Acuerdo Bilateral
de Fomento del Comercioy de
la Inversion (TIEA, por sus siglas
en inglés).

En mayo de 2005, en Bruse-

El primer Ministro canadiense Stephen Harper [izqda.] junto con
el Presidente del Consejo Europeo Herman van Rompuy

las (Bélgica) se llevd a cabo la
primera ronda de negociacio-
nes para el acuerdo TIEA, y fue
en el 2006 cuando Canaday la
UE decidieron conjuntamen-
te poner una pausa en las ne-
gociaciones.

El 27 de abril de 2009, los Es-
tados miembros de la UE adop-
taron un mandato de negocia-
cion para la realizacion del
nuevo acuerdo econémico de
libre comercio entre UE y Cana-
da: El Acuerdo Econémico y Co-
mercial Global (CETA, por sus
siglas en inglés). Las negociacio-
nes correspondientes fueron
lanzadas oficialmente durante
la cumbre UE-Canada celebra-
da en Praga, Republica Checa,
el 6 de mayo de 2009. El 10 de
junio de 2009, Canada y la UE
se reunieron para discutir so-
bre el proceso de las negocia-
ciones para el acuerdo entre
ambas partes.

P Calendario de las
ultimas conversaciones

- La primera ronda de nego-
ciaciones se realizo en Otta-
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wa entre el 19 y 23 de octu-
bre de 2009.

- La segunda fue el 18 de
enero de 2010 en Bruselas.
- La tercera tuvo lugar en Ot-
tawa entre el 19y 23 de abril
de 2010.

- La cuarta ronda fue también
en Bruselas, entre el 12y 16
de Julio.

- La quinta, entre el 18 y 22 de
octubre de 2010, ocurrié en
Ottawa.

- La sexta ronda se desarrolld
en Bruselas, del 17 al 21 de
enero de 2011.

- La séptima ronda se produ-
jo en abril de 2011.

- Mas reciente, la octava tuvo
lugar durante la semana del
15 de julio de 2011.

-Y finalmente la novena ron-
da de negociaciones se llevd
a cabo en Ottawa entre el 17
y 21 de octubre de 2011.

Durante todas estas nego-
ciaciones, tanto Canada como
la UE han decidido dejar fuera
de la agenda los temas mas es-
pinosos (subsidios agrarios, ex-
portaciones de petrdleo ex-
traido de las arenas bitumi-
nosas, restricciones canadien-
ses a las inversiones europeas
y normas de origen) para con-
centrarse en aquellos aspectos
en los que es mas facil llegar a
un acuerdo.
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Ahora llega el momento de
cerrar esos “flecos”. Aunque
estaba previsto que el Acuerdo
se firmase a finales de este
2011, la amplitud y compleji-
dad del mismo, o hechos como
las inesperadas elecciones an-
ticipadas en Canada en mayo
de este afio, han contribuido al
retraso.

No obstante, las conversa-
ciones siguen avanzando con el
objetivo de completar las nego-
ciaciones en el préximo 2012.

LOS PRODUCTORES DE
VACUNO DE CARNE
CANADIENSE

Este sector se cred antes de
la Segunda Guerra Mundial,
principalmente con razas de ga-
nado britanicas. Ya en la déca-
da de los afios 50 y 60, los cria-
dores canadienses fueron im-
portando mas razas de la Euro-
pa continental, en su mayoria
francesas y espafiolas, y co-
menzaron su cruzamiento con
las razas britanicas. De esta for-
ma se han obtenido excelentes
resultados en combinar el ve-
teado de la carne propio de las
razas britdnicas con el mejor
potencial de crecimiento del
ganado continental.

En los ultimos afios, dos he-
chos han ralentizado la relacion
entre Europa y Canada: el des-
cubrimiento de la EEB al prin-
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// LA EXPORTACION DE CARNE DE VACUNO
CANADIENSE A EUROPA SE BASA EN LA
OPORTUNIDAD DE HACERLO A PRECIOS MAS
ALTOS QUE LOS QUE EXISTEN EN OTRAS
PARTES DEL MUNDO, DEFENDIENDO LA CALIDAD
DE SUS PRODUCCIONES //

cipio en el Reino Unido y pos-
teriormente en toda Europa, y
la prohibiciéon por parte de Eu-
ropa de comercializacion de
carne producida con hormo-
nas. Estas dos cuestiones han
provocado un paréntesis de
mds de 20 afios en el comercio
trasatlantico de carney gana-
do vacuno que ahora parece
que llega a su fin con el Acuer-
do de Libre Comercio.

La cria de ganado vacuno y su
industria carnica afiadida son
actividades econdmicas impor-
tantes en varias provincias ca-
nadienses, por lo que los pro-
ductores canadienses ven una
posibilidad de crecimiento para
sus producciones en el merca-
do europeo.

Aun asi, los productores eu-
ropeos tienen pocos motivos
para temer una “ola de carne
de vaca canadiense” que inun-
de el mercado europeo, por va-
rias razones.

En primer lugar, estd la capa-
cidad productiva de Canada,

gue con una cabafia de 4,2
millones de vacas nodrizas y
otro millén de vacas lecheras
produce anualmente cerca de
1,5 millones de toneladas de
carne de vacuno.

Dado que el mercado interior
consume aproximadamente
900.000 toneladas, alrededor
de otras 600.000 van a los
EE.UU., y que Canada también
importa alrededor de 200.000
toneladas de carne por afio,
quedan alrededor de 200 tone-
ladas disponibles para la expor-
tacidn al resto del mundo.

Este no es un dato excesivo
para Europa, que cuenta con
unas necesidades de abasteci-
miento de carne de vacuno
cercanas a 8 millones de tone-
ladas y tiene que importar
aproximadamente 600.000 to-
neladas por afo.

Canada tiene terreno, cono-
cimiento y sobre todo voluntad
de cara a aumentar su produc-
cién de ganado en las préximas
décadas para afrontar la de-

manda creciente de las impor-
taciones europeas.

Por otro lado, hay que consi-
derar que la produccién de
carne de Canaddy la perspec-
tiva de su industria es muy di-
ferente a la de otros grandes
paises productores y exporta-
dores de carne, como es el
caso de Brasil. Por ejemplo, la
produccién de carne brasilefia
se basa en grandes volumenes
y bajos costes de produccidn.



Los costes de produccidn cana-
dienses son mucho mayores,
debido principalmente al reto
de trabajar en un clima extre-
madamente frio y un entorno
normativo tan complejo como
el europeo. Por supuesto,
como ocurre en Europa, estos
controles normativos son un
beneficio enorme en certifi-
car la seguridad alimentaria a
los consumidores canadien-
ses, pero los productores espe-
ran ser compensados por ello.
Por lo tanto el interés en la ex-
portacién de carne de vacuno
canadiense a Europa se basa en
la oportunidad de hacerlo a
precios mas altos que los que
existen en otras partes del mun-
do, defendiendo la calidad de
sus producciones, compitiendo
con los mercados estadouni-
denses o japoneses.
Evidentemente, para acceder
a Europa, el productor de Ca-
nada tendria que criar ganado
sin promotores de crecimien-
to (por ejemplo, los implantes
hormonales). Se estima que
producir asi aumentard sus
costes de produccion alrede-
dor de un 20% por encima de

los niveles actuales. Evidente-
mente, los canadienses estan
dispuestos a hacer esto si exis-
te una oportunidad real de
acceder al mercado europeo.

LA PRODUCCION DE
CARNE PORCINA

El sector de carne de cerdo
canadiense es una actividad
altamente especializada. Sus
principales cifras productivas
estan reflejadas en paginas
anteriores de esta revista, en el
articulo “Canada y la elevada
tecnificacidn de su produccion
de carne porcina”.

La exportaciones europeas de
esta carne a Canada, a dia de
hoy, no estan limitadas por un
contingente (TRQ) ni por dere-
cho de aduanas, por lo que Ca-
nada espera el mismo trato pre-
ferencial una vez establecido
el Tratado de Libre Comercio.

Ademas, Canada cuenta con
un numero de exportadores
reducido para el mercado de la
UE, ya que tan solo tres plan-
tas canadienses han sido habi-
litadas para este proposito. Y
no se prevé que este numero
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// LA EXISTENCIA Y USO DE RACTOPAMINA ES
UNA RESTRICCION VETERINARIA QUE LIMITA LA
OFERTA DE PRODUCTO CARNICO DE TODAS LAS
PLANTAS DE CERDO DE CANADA //

vaya a mucho mas ya que las
regulaciones veterinarias impli-
can altos costes de actualiza-
cién o modificacidn a nivel in-
fraestructura.

Las exportaciones de porcino
canadienses se realizaran con-
forme a las exigencias veterina-
rias y con los limites sobre con-
tenido de residuos minimos de-
finidos por la UE, como parte del
protocolo veterinario acorda-
do entre las dos partes.

Actualmente, la existencia y
uso de Ractopamina es una
restriccion veterinaria que limi-
ta la oferta de producto carni-
co de todas las plantas de cer-
do de Canada.

La percepcién del mercado
europeo por parte del sector
porcino canadiense es la de un
mercado que hace énfasis en la
calidad, y donde se pueden
servir a distintos nichos segun
sea la demanda de productos
de valor afiadido.

Para ello el objetivo sera dife-
renciarse de otros competidores
abasteciendo el mercado con
cortes diversos y demostrando
la adaptabilidad de la mano de
obra en plantas cérnicas, lo que
ofrece una ventaja competitiva
como proveedor.

Aqui tendrdn futuro piezas
como son los jamones, recor-
tes y paletas.
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