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LA COOPERATIVA ES UN BUEN NEXO DE 

UNIÓN PARA TENER MÁS FUERZA Y PO-

DER COMPETIR MEJOR EN EL MERCADO.

LA ENTREVISTA Antoni Ortiz
Socio de la Cooperativa del Campo de Linyola

¿Qué tipos de productos gestionas en tus 
explotaciones?
Producimos básicamente maíz, trigo y alfalfa 
con unos rendimientos que varían según algu-
nos factores, como el tipo de tierra o la clima-
tología. Si hablamos de maíz, una buena co-
secha está entre los 12.000 y los 14.000 kgs. 
por ha., pero es habitual recoger entre 10.000 
y 12.000 kgs. En trigo, las cosechas oscilan 
entre los 5.500 y los 7.000 kgs. /ha., y en alfal-
fa entre los 11.000 y los 17.000 kgs. /ha.

¿De las diversas variedades de maíz exis-
tentes en el mercado cuáles están presen-
tes en tus cultivos y por qué? 
Combino diferentes variedades según los tipos 
de suelos. Si el terreno es difícil e irregular, se 
utilizan ciclos cortos, como CECILIA o 34N43. 
Estas variedades nos permiten adelantar la co-
secha antes de que las lluvias de otoño nos 
difi culten este trabajo y, también, para preparar 
los suelos para la siguiente campaña. Por el 
contrario, en suelos mejores, usamos otras va-
riedades con más potencial productivo, como 
ELEONORA o 32R42.
¿Cuándo es adecuado aplicar el abonado 

nitrogenado de cobertura?
Dependiendo del tipo de suelo, si se ha aplica-
do purines o estiércoles, de la previsión de co-
secha, del cultivo del año anterior, etc. Normal-
mente se aplica en presiembra un compuesto 
o una mezcla con poco nitrógeno para evitar 
pérdidas, y se complementa en cobertera con 
urea o granulado de nitrato amónico, o con so-
lución nitrogenada en el riego, para que la planta 
disponga de nitrógeno cuando más lo necesita.

¿Cómo comercializas las producciones de 
tu explotación?
Traemos todos los productos a la cooperativa 
del Campo de Linyola. Creo que el agricultor 
no puede comercializar él sólo su producción, 
y la cooperativa ofrece un buen nexo de unión 
para tener más fuerza y poder competir mejor 
en el mercado. 

¿Qué otras ventajas destacarías de esta 
opción? 
La cooperativa me da la tranquilidad, el margen 
comercial no está en manos de un interme-
diario particular, sino que revierte a los socios. 
Además, la cooperativa nos facilita enorme-
mente la adquisición de abonos, fi tosanitarios, 
etc. a mejor precio. Y además, creo que hace 
falta valorar el asesoramiento, la formación, la 
seguridad y la representatividad social, que 
nos aporta a los socios.

¿Cómo se tienen en cuenta y cómo se si-
guen las medidas ambientales? 
Cada día le damos más importancia, sabedo-
res de la importancia que tiene para la socie-
dad y de la insistencia de las administraciones. 
Nosotros, por ejemplo, estamos adscritos al 
plan de deyecciones ganaderas de la coope-

rativa de Linyola y tenemos mucho cuidado de 
respetar las normas en aplicación de fi tosani-
tarios, nivelamos las fi ncas para ahorrar agua, 
mantenemos en buen estado las tierras de re-
tirada, etc.

¿En todo este proceso, cómo integras las 
TIC (Tecnologías de la Información y la Co-
municación) para gestionar la productivi-
dad y el rendimiento de tus explotaciones?
 Actualmente, los teléfonos móviles y los or-
denadores han pasado a formar parte de la 
gestión agrícola, cuanto más estrechos son 
los márgenes de negocio, más imprescindible 
se hace el control riguroso de los gastos y la 
producción. Además, Internet está adquiriendo 
cada vez más importancia en la comunicación 
sobre alertas de plagas, información meteoro-
lógica, mercados, etc. El despacho es un es-
pacio que cada día adquiere más importancia 
dentro de la agricultura.

¿Cómo ves la actual modernización del 
sector?
Estamos viviendo un momento de cambio. El 
incremento constante de costes y el anuncio 
de reforma de la PAC ha creado una cierta in-
certidumbre en el sector, y la sensación de que 
en los próximos años va a haber muchos cam-
bios. Hará falta, pues, tener una mentalidad 
abierta y saber evolucionar. Es hora de que el 
agricultor empiece a pensar como empresario. 
Hará falta deshacernos de sistemas produc-
tivos y maneras de hacer antiguas y adoptar 
nuevas técnicas, nuevos sistemas de riego, 
nuevos cultivos. En defi nitiva, se trata de sa-
ber aprovechar al máximo las ventajas que las 
nuevas tecnologías nos proporcionan.

“Es hora que el agricultor empiece 

a pensar como empresario”. Antoni 

Ortiz gestiona una explotación agrícola en 

Linyola (el Pla de Urgell), combina el cultivo 

de varias variedades de maíz y forrajes 

con servicios agrícolas a terceros. Socio 

de la Cooperativa del Campo de Linyola, 

se declara defensor de la aplicación de las 

nuevas tecnologías en la profesión.

LOS TELÉFONOS MÓVILES Y LOS ORDE-

NADORES HAN PASADO A FORMAR PAR-

TE DE LA GESTIÓN AGRÍCOLA.

www.ruralcat.net

www.gencat.net/darp
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