HACIA UNA LONMIA DNICA

Desde hace bastante tiempo el sector trata, debate, polemiza y discute sobre ¢l tema de una lonja unica quc
marque [a referencia semanal para todo el pais del precio del conejo.

Desde el punto de vista de los productores, el tema paraceria en principio, bastante sencillo, bastaria con que las
lonjas se pusiesen de acuerdo y asunto concluido. Al fin y al cabo el funcionamicnto semanal de las lonjas en Ta
actualidad mira hacia un punto de referencia a partir del cual se empieza a conocer la tendencia de los precios de Ta
semana.

Sin embargo, la cuestion no es tan sencilla para unificar criterios si se mira ¢l tema desde ¢l punto de vista de los
mataderos. Si bien éstos acuden a las lonjas “en el otro bando™, su union o uificacion de criterios a la hora de
negociar ¢l precio no es tan fuerte como en los productores. Dicho de otro modo.a los productores les interesi que
siempre suba el precio, a los mataderos no siempre y, ¢n ocasiones, a unos mataderos les interesa que subiy a otros
no.Ahi empiezan los problemas.

Los mataderos compiten en un mismo mercado todos contra todos y,algunos pocos, con escaso respeto hacia las
reglas del juego. Este grupusculo de mataderos no demasiado profesionales son los que lastran o ponen los palos ¢n
las ruedas de la cunicultura. Desgraciadamente son unos pocos pero sus sccuelas son grandes.

Todavia no tenemos una interprofesional porque una parte del sector de la transformacion no entiende (0 no le
interesa) comprender las ventajas de esta. Igual puede ocurrir con la lonja tnica.

Como quedo claro en la mesa redonda que se celebré en Albacete durante el 24" Symposium de ASESCU y en la
que se traté el tema, lo primero que hay que establecer para llegar a la lonja tnica son unas reglas del jucgo pira
todos.

En dicha mesa redonda se llego a un compro-
miso para iniciar proximos contactos entre diver-
sos componentes de las lonjas para sentar dichas
bases. Se trataria, en definitiva, de confeccionar un
reglamento unico para todos. En dicho reglamen-
to, entre otras cuestiones, se recogerta la validez
del precio de referencia marcado y los descuen-
tos o primas a aplicar a los productores en fun-
cion de la distancia de recogida, la cantidad reco-
gida, los rendimientos obtenidos, etc.

La voluntad por parte de los alli presentes du-
rante la mesa redonda nos consta de que existe y
en el animo de cllos esta el lograr un acuerdo glo-

bal y conseguir de una vez por todas una unica
lonja de precio con unas normas de juego vilidas,

justas y de “obligado” cumplimiento para todos.

Seamos una vez mas optimistas y otorguemos un voto de confianza a quienes se han marcado ¢l reto de trabajar
en este sentido y confiemos que en su camino no topen con demasiados obstaculos, trabas o incomprensiones
ridiculas de quienes no les interese un mercado transparente, regulado y exento de acciones de pirateria.

Nuestra Cunicultura debe avanzar por el camino de la profesionalidad ¢ ir consiguiendo aquellas metas tan
necesarias para lograr un sector dinamico y profesional que mire con optimismo y capacidad de reaccion global
hacia el proximo milenio.
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