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Las condiciones meteorologlcas no |mp|d|eron que la primera edicion de

Demoagro (Burgos, 6-8 de

profesionales

La primera edicion de
Demoagro, demostracion
de maquinaria agricola
organizada por
ANSEMAT, congreg0

en Gumiel de Mercado
(Burgos) a mds de

22 000 profesionales que
tuvieron la oportunidad
de probar en el campo,
en diferentes condiciones
meteoroldgicas, las
decenas de mdquinas
que a su disposicion
pusieron el medio
centenar de empresas
participantes.

AnGEL PERez
GumieL b MEercabo (BurGos)

n factor incontrolable co-
mo es la lluvia, tan per
tinaz en Espana durante
este 2013, se uni6 a la
fiesta de Demoagro, la gran de-
mostracion de maquinaria agri-
cola en .campo organizada por la
Asociacion Nacional de Maqui-

naria Agropecuaria, Forestal y
de Espacios Verdes (ANSEMAT).
La primera edicion, celebrada en
Gumiel de Mercado (Burgos),
del 6 al 8 de junio, reunié a mas
de 22 000 profesionales en las
mas de 65 hectareas utilizadas
en la finca La Ventosilla.

Los asistentes, proceden-
tes en su mayor parte de comu-
nidades auténomas de la mitad
norte peninsular, disfrutaron de
las demostraciones organizadas
por el medio centenar de em-
presas participantes, probaron
tractores y equipos trabajando
sobre el terreno y tuvieron la
oportunidad de resolver con los
técnicos sus dudas sobre tec-
nologfa, maquinaria o aplicacio-
nes. Uno de los aspectos maés
valorados por el publico fue la
posibilidad de comparar equipos
y Ver si se adaptan a las labores
de su zona de trabajo.

El sector de la mecaniza-
cion agricola aposté con fuerza
por este evento. Quedd patente
desde las inmediaciones de la

gran parcela que acogié Demoa-
gro, cuando desde la carretera
de acceso podian observarse
decenas de maquinas prepa-
radas para entrar en accion,

carpas, banderas... Una gran
demostracién de demostracio-
nes.

En las declaraciones inclui-
das en este reportaje se puede
comprobar la satisfaccion que,
en lineas generales, muestran
las empresas participantes, que
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se volcaron a pesar de la situa-
cién que atraviesa el mercado
nacional. Todas ellas empujaron,
incluso se apoyaron cediendo
maquinas y superficie de traba-
jo, con el objetivo de consolidar
una iniciativa que sali6 adelante
y permitié a los profesionales
comprobar el rendimiento de las
maquinas en diferentes condi-
ciones meteoroldgicas. Lo que,
a fin de cuentas, es la agricul-
tura.

agrorécnica

IGNACIO RUIZ
Secretario General de ANSEMAT

“Estoy deseando embarcarnos en la
siguiente edicion”

La primera edicién de Demoagro ha sido un éxito para
toJ;s, que muestra de manera muy clara lo que pueden
llevar a cabo las empresas
de nuestro sector cuando
colaboran estrechamente
se ayudan como lo han
Kecho desde el principio.
Ordenando ideas en mi
cabeza para escribir estas
palabras echo un vistazo
a mi mesa en la oficina y
veo que siguen estando
los planos de Demoagro
ue me han acompafiado
juronte estos Ultimos
meses. Planos que ya son
una realidad pero que
cuando los visualizaba
en 3D no incluian nubes
cargadas de agua. Unas
nubes que, como le ha
pasado a un gran nimero
de visitantes, fampoco
han querido perderse ni
un minuto de Demoagro
y que se han resistido a
marcharse. Unos visitantes
que seguian llegando sin parar a pesar de la lluvia y del
arro, porque segin nos decian “esto es lo que nos gusta,
lo que queriamos ver y nada nos lo va a impedir”.
Y efectivamente lo han visto. Las empresas presentes en
Demoagro han puesto en movimiento toda su maquinaria
y los agricultores han podido observar qué equipos
se ajustan a sus necesidades y comprobar las dltimas
tecnologias aplicadas a la agricultura.
A falta de enviar encuestas a visitantes y empresas para
conocer su opinién, de momento con la estimacién de més
de 22 000 visitantes, la cooperacién entre todos, la ayuda
constante del personal de la finca (incluso de madrugada
limpiando la carretera), las frases de énimo en momentos
complicados, las caras de alegria bajo la lluvia, ver cémo
directores generales ayudaban a sacar coches atrapados
en el parking o a esparcir paja en los charcos para facilitar
el paso, las ?e|icitqciones de los visitantes cuando se iban...
creo que puedo decir que la valoracién es muy positiva y
que estoy deseando embarcarnos en la siguiente edicién.
En este sentido, no puedo mds que agradecer a todas las
personas que han participado en Demoagro su intenso
trabajo para conseguir hacerlo realidad y, en especial,
a mis comparieros Reyes Cristébal y Alejandro Gil, que
mientras escribo estas lineas (lunes 10 de junio) siguen en
la finca.
Nos vemos pronto en Demoagro.
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JULIO GIL
Presidente de ANSEMAT

“Una muestra de compromiso y de profesionalidad” I
ANSEMAT

Creo que como primera edicién ha sobre cumplido las expectativas que teniamos, no tanto en afluencia
pero si en calidad. Creo que el esfuerzo por parte de los expositores y marcas ha sido espectacular,
realmente me ha emocionado, casi todo el mundo se ha volcado en hacer un Demoagro enorme.

Desde ANSEMAT queremos agradecer a todos los participantes, a la direccién de La Ventosilla, a la
empresa suministradora Alguimia, a los medios de comunicacién que nos han apoyado y, sobre todo, a los
visitantes, su magnifica colaboracién para que este evento se pudiera celebrar, a pesar de las incidencias
meteoroldgicas.

Debemos tener en cuenta que una gran parte de empresas no estamos acostumbradas a celebrar este
tipo de actividades, por lo que ha habido que improvisar, tampoco sabiamos el publico que iba a acudir ni
cuél era el flujo de personas a las demostraciones, eran todo incoégnitas, por eso mi gran satisfaccion.
También cabe destacar la gran colaboraciéon entre expositores de diferentes marcas. Se han intercambiado
tractores y maquinas, se han compartido parcelas, ha sido una muestra de compromiso y de
profesionalidad, creo que se puede llegar lejos.

Ahora queda analizar friamente los datos, haremos una encuesta entre los participantes para oir las
opiniones de todos y ver todo lo que se puede mejorar. Nos conviene moderar los animos y analizar la
situacion en su justa medida, no debemos caer en triunfalismos.

La parte negativa del evento ha sido el poco apoyo institucional. No hemos conseguido llamar la atencion
ni del MAGRAMA ni de la Junta de Castilla y Ledn, creo que el derroche de esfuerzo del sector privado no
ha tenido recompensa politica. Ya que no les hemos pedido, ni ayudas, ni subvenciones, qué menos que
se hubieran dignado a atraer a la prensa para poder divulgar el evento en los medios generalistas y poder
divulgar las nuevas tecnologias del campo a un pais que sigue comiendo todos los dias gracias a él y a
sus medios de produccién. También tendremos que mejorar el registro de visitantes, ha sido muy dificil
encauzar la entrada por un solo punto, pero tenemos ideas y se podra conseguir.

Creo que después de la encuesta podremos dar una respuesta méas acorde a los aspectos mejorables de
una futura proxima edicion.

GIL present6 su oferta de sembradoras y también las
ultimas novedades para siembra directa con tractores de
baja potencia y para trabajo de suelo. La gran novedad

fue una sembradora de 8 m con control hidraulico

de la profundidad de siembra a través de un radar de
ultrasonidos, tren de siembra flotante y nuevo sistema de
borra-huellas. Otra de las novedades fue la sembradora
arrastrada con capacidad para 5 t de cereal, con tripuntal
trasero que permite montar cualquier tren de siembra
trasero, tanto para siembra convencional como para
siembra directa.

Se pudo probar la sembradora a chorrillo neumatica
Airsem Combinada, con chasis plegado hidraulico para
el transporte y en tres cuerpos articulados para copiar el
terreno, asi como una sembradora de Siembra Directa
(en 4 y 5 m) ligera para trabajar con tractores de baja
potencia con dos tolvas laterales para microfertilizante.
En trabajo de suelo mostré un chisel mezclador con discos
y rulo trasero, cultivadores ligeros con la rastra delante del
rulo y el chisel mas grande fabricado nunca por la empresa,
con 7 my arrastrado por un tractor de 370 CV.
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ABILIO DE MIGUEL (SORIA)
“No me ha importado hacer 130 km para venir”

“Esta muy bien porque permite ver las maquinas trabajando y probar la que
te pueda interesar. Al ser una primera edicion, es obvio que siempre se
puede mejorar algo, pero la experiencia me parece muy positiva. Ademads,
la ubicacion elegida es muy buena, con una parcela magnifica. No me ha
importado hacer los mas de 130 km que hay desde mi casa’

JOSE CARLOS MOTA GIL (PALENCIA)

“Es una magnifica iniciativa el poder analizar las maquinas trabajando y no solo verlas en catalogo. Hacer
Demoagro itinerante es buena idea, pero yo haria dos tipos de eventos: uno para forraje y otro para suelo”

ROBERTO LALIENA (HUESCA Y BURGOS)

“Es interesante ver las maquinas en marcha porque no habia algo asi y hacia falta”

LUIS MARI VALLADOLID (ALAVA)

“Puedes conocer de verdad las maquinas. Cuando vas a comprar una maquina te cuentan lo que hace, pero
no puedes probarla. Aqui si'y comprobar si te vale para lo que tu quieres”

ISMAEL ZARATE (ALAVA)
“Es impresionante. No es lo mismo que cuando estan paradas en exposicion’”
ANTONIO GUEMES, JOAQUIN MAZO Y JESUS CAMPO (CANTABRIA)

“Hemos conocido maquinas que no se ven por Cantabria pero que viéndolas trabajar aqui te das cuenta que si
podrian ir muy bien en nuestra zona”

La empresa RHO Ingenieros (www.rho-ing.es) acudié en calidad de soporte
técnico para Julio Gil Agueda e Hijos, que presenté una sembradora neumatica
con control electrénico de altura, con dos soluciones técnicas de RHO
Ingenieros.

La primera es una unidad de control electrénica (I-ECU), montada sobre la
sembradora, que se encarga de gestionar la actuacion y/o la secuenciacion de
las vélvulas, la conmutacién de dispositivos eléctricos, etc., asi como de captar
las senales de los diferentes sensores instalados en la maquina. Entre éstos

se incluye un sensor de la altura de siembra sin contacto, que permite conocer
la distancia al suelo y ofrece la posibilidad de realizar un control automético, de
forma que el apero ajuste su altura a las irregularidades del terreno.

La segunda solucién se refiere al interfaz de usuario que se realiza a través de un
terminal constituido por una pantalla tactil (HMI), montada en la cabina del tractor.
Muestra la informacion recibida desde el I-ECU y gestiona los eventos que se
produzcan tanto de forma visual como auditiva. La disposicién vy la filosoffa —un
solo cable de comunicacion y de alimentacion entre el HMI y el I-ECU- estan
inspirados en ISOBUS, ya que RHO Ingenieros prevé que sus equipos soporten
dicho estandar en el segundo trimestre de 2014. Actualmente soportan un CAN-
BUS propio disenado por la empresa.

RHO Ingenieros se presenta como una solucién para fabricantes de aperos, que
pretenden reducir costes y tiempos en [+D+i.

rho@rho-ing.com.
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) Valoracion general de esta primera edicidon
El sector opina: #' J ?

Aspectos a mejorar

GERMAN MARTINEZ (JOHN DEERE)

“El sector ha demostrado su union para afrontar una situacion de
mercado dificil con creatividad”

1.- (Carta remitida al Presidente de ANSEMAT por
German Martinez, en nombre de John Deere Ibérica).
Quisiera publicamente y muy sinceramente felicitarte
personalmente, asi como incluir en esta felicitacion a
Ignacio y Reyes por el excelente trabajo realizado en la
organizaciéon de Demoagro.

Todo el mundo reconoce, los primeros los clientes, el
éxito de la feria y su formato. Algunos pretenden hablar
de las cosas a mejorar, que seguro que las hay, en

vez de valorar todo lo realizado, todo lo conseguido y
reconocer que se han superado absolutamente todas
las expectativas que todos teniamos en esta edicion.
iGracias por todo lo realizado y conseguido ya que

ha requerido un trabajo enorme y sobre todo, mucha
pasion!

Todos sabemos el esfuerzo abnegado que requiere

la organizacién de una demostracion en campo,
maxime en condiciones climatoldgicas cambiantes

e inesperadas en tiempo, como las vividas.
ilmpresionante el compromiso de nuestros equipos!
ANSEMAT, todos nosotros, hemos demostrado su
unién para afrontar una situacion de mercado dificil
con creatividad y mover un sector primario que no

se merece la crisis que estad pasando y que resulta critico potenciar ya que tenemos la honrosa
obligacién de ayudar a nuestros agricultores y ganaderos a que sean mas efectivos con costes de
produccion mas asequibles que les permitan vivir dignamente alimentando y vistiendo al mundo, y
todo ello haciéndolo de una manera sostenible con el medio ambiente.

Desde John Deere Ibérica y desde su compromiso con la Asociacién, muchas gracias, y transmite
nuestra gratitud y reconocimiento al equipo de ANSEMAT.

2.- La segunda pregunta debe ser discutida internamente en ANSEMAT dentro de su Comision de
Ferias y Junta Directiva.

NADIA KHAY (MANITOU)
“La mejor demostracion a nivel internacional ”

1.- La verdad es que por nuestra parte

supero con creces nuestras expectativas. El
modelo es perfecto, supera todas las ferias
agricolas que he visto, la organizacién ha sido
excepcional, para mi es la mejor demostracion
a nivel nacional y me atrevo a decir a nivel
internacional también. Queremos y deseamos
que se repita todos los afios. Animo, y gracias
ANSEMAT!
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JAIME HERNANI ‘Mfﬁf
“Sobresaliente” AGRAGEX

1.- Ha sido una actividad espectacular. Tengo que reconocer que no estamos muy familiarizados con
esta accion de promocion, ya que nuestro trabajo se desarrolla casi en su totalidad en el extranjero,
pero creo que ANSEMAT ha hecho un gran trabajo consiguiendo aunar a todos los grandes
fabricantes del sector establecidos en Espafna. El despliegue de maquinas ha sido impresionante y
la organizacién de la finca muy trabajada. Incluso la eleccion de la zona fue muy bien acogida”

2.- Peros siempre hay. Poca presencia de maquinaria espanola o la mala suerte con el clima. Pero
para ser su primera vez debemos darles un sobresaliente y ofrecer nuestros servicios para mejorar
y llegar a mas empresas en la préxima edicién, quiza con un paquete mas pequeno acorde con
nuestro tamano, con parcelas mas manejables para nuestros pequefnos fabricantes que ofrecen
grandes maquinas muy competitivas y apreciadas en el extranjero.

PASCUAL GALINDO (VOGEL & NOOT)
“Publico 100% profesional”

1.- Nuestra opinién general sobre el evento, y pese a las
inclemencias meteoroldgicas, ha sido muy satisfactoria.
Hemos recibido publico 100% profesional, el cual ha
mostrado un total interés en el evento, comprobando
‘in situ” el uso y funcionamiento de las maquinas,
pudiendo probarlas personalmente, y disfrutando de un
dia de campo. Considero que todo el publico asistente
se ha llevado una muy grata impresion de Demoagro, y
muchos de ellos no esperaban la magnitud del evento.

2.- Pese a haber sido la primera edicion, la
profesionalidad de los organizadores ha sido magnifica.
Algunos puntos a mejorar podrian ser: restauracion y
accesos (aunque siendo un evento en el campo, somos
conocedores de la dificultad que conlleva).

RAMON CARNASA (KVERNELAND)
“Podemos mejorar la divulgacion con tiempo e intensidad”

1.- El esfuerzo conjunto del sector de maquinaria
agricola ha merecido la pena, a pesar de las
condiciones climaticas del evento. Quiero felicitar a
las personas que han trabajado duro en ANSEMAT
y alos miembros que componen la asociaciéon. Se
ha facilitado mucho la colaboraciéon con Kverneland
Group y se ha mostrado mucho interés en tener una
primera edicion exitosa.

2 .- Si algo podemos mejorar es la divulgaciéon en el
campo espanol, con tiempo y con la intensidad necesaria para que en cada esquina del territorio
tengamos un agricultor entusiasmado en formar parte de esta fiesta del campo, que se llama
Demoagro.

agrorécnica
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De izquierda

a derecha:
José Quesada
(SDF), Fanny
Ruiz (SDF) y
Adridn Viyuela.

JUNIO 2013

JAVIER SEISDEDOS (SANME DEUTZ-FAHR)
“Los agricultores no se la esperaban asi de grande”

1.- Buen planteamiento y buen trabajo de organizaciéon adaptandose a las condiciones
meteorolégicas. Excelente colaboracion entre las marcas participantes, con un interés claro de que
Demoagro fuera un éxito. Muy buena acogida por parte de los agricultores, que no se la esperaban
asi de grande ni de bien organizado.

2.- Lo peor, sin duda, fue la falta de apoyos
politicos de primer nivel una vez més, en
un evento de esta magnitud. La difusion
en medios nacionales ha sido escasa,
como siempre gue se refiere a una noticia
agricola positiva. Se deben mejorar las
indicaciones y la promocién previa, pero,
sin duda, en la segunda edicién esto sera
maés facil. El tema climatico no hay quien
lo controle y, si se viene al campo, el barro
y el polvo forman parte del evento.

JORGE CALVO (OVLAC)
“Se debe volver a celebrar dentro de dos anos”

1.- Agridulce. La acogida por parte de los agricultores
ha sido formidable. Multitud de comentarios del tipo
“ya era hora’/ “esto si que es una feria interesante’,
etc. El despliegue de tractores y maquinaria por parte
de los expositores también ha sido digno de ver y
eso junto con el maravilloso entorno hacia que el
evento fuese realmente atractivo. Sin embargo, tres
dfas de lluvia consecutivos han impedido trabajar en
condiciones y ha dejado a muchos visitantes “con

las ganas' Desde luego, en nuestra opinion, se debe
repetir el esfuerzo de organizacion y volver a celebrar
Demoagro dentro de dos anos.

2.- Disposicién de las zonas de exposicion en cuadro
con las parcelas de demostracion hacia el exterior
de forma que la visita sea mas comoda. Con la
disposicion de esta ocasion, el paseo era soélo apto
para profesionales del senderismo.

agrotécnica



JUAN SILVESTRE (HOWARD)
“Una Inversion positiva, nos quedan ganas de repetir”

1.- Ha sido una experiencia inesperadamente
positiva. La interaccién con usuarios y
distribuidores es més efectiva que en una feria
estatica. A pesar de las condiciones adversas, ha
sido una inversién positiva y nos quedan ganas de
repetir. La organizacion ha sido correcta. La finca
era un emplazamiento idéneo y las fechas estan
bien escogidas.

2.- Los participantes debemos aprender de

la experiencia para optimizar los recursos vy la

organizacién interna de un evento de estas caracteristicas. El tiempo de acceso desde la entrada
hasta el extremo de la demostracién era demasiado largo / el camino demasiado largo. La
distribucién de parcelas respecto la puerta de entrada deberia tener en cuenta que el acceso a cada
una de las parcelas sea mas facil, por ejemplo en una distribucién en ‘abanico’ con la entrada por el
centro o algo parecido. Se requiere mejor servicio de bar — comidas. Se requieren mejores bafnos.
Un servicio de megafonia comun y una puerta de acceso con control de visitantes, mas estricta.

MASCHIO GASPARDO
“Publico profesional”

1.- Valoracién general positiva: considerando su primera edicion
y las condiciones climatolégicas adversas la valoracion general
es seguramente positiva. La organizacién ha atendido de manera
excelente tanto expositores como al publico, la finca nos ha
brindado la oportunidad de trabajar en las mejores condiciones y
el publico visitante era profesional.

2.- Aspectos a mejorar: seguramente la comunicacion previa
al evento, tanto a través de la prensa especializada, como
atendiendo ferias locales para divulgar la noticia.

ALBERTO PINERO (LEMKEN)
“Fantastica y muy ilusionante”

1.- Ha sido un privilegio poder disfrutar de una enorme variedad de maquinaria agricola trabajando
sobre el terreno. Como primera edicion, ha resultado fantastica y muy ilusionante, sin duda se han
sentado las bases para un gran evento con mucho futuro.

2.- Siempre hay aspectos a mejorar,
que se trataran en la Comisién de
Ferias de ANSEMAT. Pero més que
los aspectos a mejorar, me quedo
con el gran esfuerzo realizado por
el equipo de ANSEMAT vy todas las
empresas que han hecho posible
esta gran feria.

=
-
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MARIANO NAVARRO (COMECA)
“Dias duros con una interesante afluencia de clientes potenciales”

1.- Para Comeca ha supuesto una excelente experiencia que nos ha ofrecido la posibilidad de
mostrar al mercado nuevos equipos con dos marcas punteras en forraje y una en trituracion, y todo
a pesar de la lluvia. Han sido tres dias ‘duros’ por las condiciones, pero con una afluencia de clientes
potenciales muy interesante. Creo que para haber sido la primera experiencia las cosas han salido
mas que razonablemente bien, y valoramos muy positivamente el trabajo que desde ANSEMAT se
ha realizado.

2.- Algo a mejorar claramente es el catering.

En mi opinion, mal servicio, de escasa calidad y
organizacion, y caro por estas obvias razones. Creo
que en la préxima convocatoria hay que pensar en
organizar unos horarios de demostraciéon por lineas
de producto o por niumero de parcelas con unos
horarios prestablecidos: por ejemplo, “en la zona de
forraje se las demostraciones tendran lugar entre
las... y las...” para que se concentren los clientes
interesados en estos productos a esa hora y no se
dispersen. Otro aspecto a mejorar es la época de la
demostracién y quizas en febrero/marzo o septiembre
/octubre serian mejores fechas.

JOSE CARLOS MOTA, DISTRIBUIDOR EN PALENCIA Y SALDANA
“Comeca ofrece un servicio posventa inmejorable”

“Tenemos una empresa de Recambios y Maquinaria Agricola en Palencia y una filial en Saldafia,
compuesta por 6 personas. Con COMECA
empezamos a trabajar cuando la empresa
cogié Niemeyer, posteriormente cogimos la
marca Elho y Lely.

Actualmente tenemos mdquinas para el forra[e
y siembra. Elho es la marca que méds estamos
vendiendo. Cabria destacar ahora mismo los
modelos de ‘dedos’ que ha sacado Elho con

el acondicionador, no el mayal que la gente
comdnmente conoce. Hace al tractor tener
mucho menos tiro, la mdquina pesa menos,
acondiciona mejor, prdcticamente sin averias
al no haber un rodi//jo y ademds con un gran
precio. En el apartado de rastrillos, tienen

un modelo que no hay en el mercado por la
calidad de hilera en el forraje, muy versdtiles
para hacer cualquier hilera y de cordén con
cualquier ancho de trabajo, asi como modelos arrastrados, suspendidos y reversibles.

En relacién a Demoagro, debo decir que es una magnifica iniciativa y el poder ver las méquinas
trabajando y no solo verlas en catdlogo, es fundamental. Hacer la feria itinerante, es buena idea, pero
yo haria dos tipos de feria, una para forraje y otra para suelo. En relacién a futuro de nuestra empresa
Mota, estamos pensando en adquirir una segadora triple con sistema de dedos de 10 m y medio con
cinta agrupadora. COMECA se estd centrando en el fgrraie de manera perfecta, como siempre ha
hecho, y con un servicio post-venta inmejorable. Estamos muy contentos”.
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FABRICE DELAFOSSE (LELY)

“Con nuestras maquinas el cliente
se olvida de cualquier problema”

“Responsable del Area Mediterrénea, Africa y Oriente
Medio de la marca Lely para el érea de forraje. En

el producto de empacatj;ras, seguimos utilizando

la marca Welger, pero pertenece a la marca Lely

que tiene una fuerza de distribucién muy importante
en Espafia con un importador como COMECA. La
colaboracién con COMECA es de mds de 40 afios.
Para nosotros es muy importante, ya que tiene todo el proceso desde la siega hasta el encintado. Desde
entonces hemos crecido y hoy tenemos un programa completo, maquinas profesionales y fuertes. El
cliente destaca la calidad de nuestras maquinas donde se olvida de cualquier problemd”.

INAKI OLOZAGA (AGCO)
“Este modelo tiene el éxito asegurado”

1.- Ha sido una edicidon muy satisfactoria, especialmente
si tenemos en cuenta las adversidades climatolégicas
vividas durante los tres dias. Este modelo de feria activa
tiene el éxito asegurado porque acerca a los agricultores
de una manera dindmica y concentrada en una misma
localizacion la mayor oferta de maquinaria agricola.

Pienso que la colaboracién de todos los fabricantes y
distribuidores ha sido en particular un éxito del cual nos
podemos felicitar. Somos competidores en el mercado,
pero hemos trabajado perfectamente coordinados por
ANSEMAT en la organizacion de este evento. Tenemos
una feria muy importante para el sector, que es FIMA,
donde todos los fabricantes podemos presentar como
corresponde las novedades que lanzamos al mercado.
Demoagro, en términos generales, es la feria que permite
mostrar activamente las novedades que se han presentado

anteriormente. Creo que las dos ferias se complementan de manera perfecta y ofrecen al agricultor
la posibilidad de estudiar adecuadamente su eleccién a la hora de realizar su inversiéon en maquinaria
agricola.

2.- Como es de esperar, en una primera edicion
los defectos de juventud existen y siempre
existen cosas mejorables. Y yo subrayaria en
especial la necesidad de mejorar la difusion del
evento en sf, para expresar con una mejor claridad
lo que significa y supone para el agricultor el
evento en si mismo, atrayendo su presencia en el
mismo como la gran oportunidad que representa
para cualquier agricultor el poner a su disposicion
de una manera activa semejante diversidad de
maquinaria.
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JUAN CARLOS DELGADO
(DELTACINCO)

“Un evento que esperabamos
agricultores y expositores”

1.- Quisiera resaltar y agradecer la magnifica

labor realizada por el equipo de ANSEMAT en

la preparacion de este evento. Tuvimos muchas
visitas de profesionales interesados, aunque el
tiempo no acompand como nos hubiera gustado.
Era un evento que todos esperdbamos, tanto los
agricultores, que pueden ver, probar y comparar las
distintas marcas, como expositores, que podemos
mostrar gran parte de nuestra gama de productos.
Si Demoagro continla celebrandose, ya no serian
necesarias las demostraciones similares que
organizamos a pequena escala.

2.- La Restauracion. Harfan falta unas

grandes carpas de restauracion en donde,

si ocasionalmente hubiera mal tiempo, los
agricultores también pudieran resguardarse. Estas
carpas de restauracion deberian tener un amplio
horario para poder atender a tantos agricultores
como fuera posible.

ALFONSO EGEA
“Posibilita la regeneracion del sector”

1.- En general, pensamos que este tipo de eventos es muy necesario para el sector agrario

en nuestro pais. Impulsa la agricultura y potencia el empleo de maquinaria agricola de ultima
generacion. Los visitantes que acudieron eran profesionales con un grado de motivacion e interés
alto lo cual se revierte sobre los fabricantes de maquinaria. Esto hace que se genere un clima
mas positivo en general donde se incrementa el interés por la agricultura y se posibilita incluso la

regeneracién del sector con ‘nuevos agricultores’.

2.- En lineas generales, pensamos que resulta muy
positiva la experiencia si-bien es cierto que se han de
realizar mejoras a nivel organizativo. La mayor parte de

los visitantes eran de Burgos y provincias limitrofes por lo
que se ha de potenciar la promocion en otras regiones asi
como paises limitrofes. La disposicion de las parcelas debe
también cambiar, de tal forma que todos los visitantes
accedan a todos los expositores. Para ello, debemos
fijarnos en cdémo lo hacen en otros paises. Los accesos
para carga y descarga de material también son mejorables.
En definitiva, y para ser la primera edicion, se puede hablar
de una calificacion notable. Habra que ver en qué se
traduce todo el esfuerzo depositado a nivel de ventas.
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JOSE LAFUENTE (KUHN)
“Ha confirmado la fuerza del sector”

1.- Demoagro ha confirmado la fuerza del sector, y a

la unién de los fabricantes desde ANSEMAT, que ha
organizado el evento de forma modélica, se han unido los
agricultores, que a pesar de la climatologia han respondido
de manera unanime a la convocatoria, confirmando que
esta es una férmula con futuro, donde han podido probar
y comparar en el campo sus opciones de compra de
magquinaria. Un éxito de organizacion y participacion que
apoyaremos en el futuro.

2.- Es dificil que en un evento como este todo sea perfecto, sobre todo si no acompana el tiempo.
Ese es un riesgo que siempre estarad ahi en un evento en el campo, a pesar de la lluvia el agricultor
ha respondido y eso es lo importante, Demoagro tiene futuro.

Para nosotros y siendo la primera edicion, lo més importante ha sido la capacidad de ANSEMAT
para confirmar a Demoagro como una feria en el campo de referencia, fruto del esfuerzo de todos y
especialmente de los empleados de la asociacién que han hecho un trabajo impecable.

RICCARDO ANGELINI (NEW HOLLAND)
“Formato perfecto”

1.- Se trata del formato perfecto. Esto es lo que demandan
los clientes y agricultores, quieren ver maquinas
moviéndose y eso es lo que hemos pretendido ofrecer
desde New Holland: concursos de habilidad, pruebas
dindmicas y exhibiciones sobre el terreno. Considerando
que la climatologfa no nos ha acompanado, factor
importante en este caso, estamos satisfechos con la
amplia presencia de agricultores profesionales y los
contactos realizados durante los tres dias del evento.
Siendo la primera edicién (habra cosas que mejorar en
posteriores) la valoracion por parte de New Holland es
altamente positiva. Confiamos que con el apoyo de todos
sea esta una de referencia del sector agricola. Mencién
especial para la labor de ANSEMAT en todo lo relacionado
con la organizacion antes y durante el evento”

2.- Respecto cosas a mejorar, ya son cosas que en la
preparacion de las siguientes ediciones trataremos junto
con el resto de expositores en pos de lograr una mejor
Demoagro, no creemos que criticar aspectos que sean
mejorables valga la pena mostrarlo a la opinién publica.
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JOSE IGNACIO VEGA (CLAAS)
“Exito de participacién y demostraciones”

1.- Exito de participacion y demostraciones
durante Demoagro. Es la conclusion a la

qgue ha llegado Claas Ibérica, después de la
celebracion durante el 6 al 8 de junio de esta
primera edicién de la feria dinamica pionera

en Espana promovida por ANSEMAT. Claas

ha presentado sus Ultimas novedades en el
ambito de la recoleccion, y a pesar de las

malas condiciones climatoldgicas sufridas
durante las jornadas, se han podido desarrollar
las demostraciones programadas, donde los
asistentes han comprobado in situ la eficiencia y
rendimiento de los equipos de siega, hilerado, esparcido y empacado, con el apoyo de los sistemas
de autoguiado, que aumentan aun mas si cabe la rentabilidad de los procesos.

2.- Aparcamiento, restauracion, falta de electricidad hasta el dia de la inauguracion.

JUSTO SAMPAYO (ANTONIO CARRARO)
“Instrumento para animar las ventas”

1.- Mi valoracion de la primera edicion de Demoagro es altamente
positiva. Contar con una feria demostrativa de ambito nacional

es muy interesante para que el cliente pueda acercarse de una
forma interactiva con los productos y también para las empresas
del sector que podemos contar con un fuerte instrumento para
animar las ventas. El sector agricola tiene una buena salud y un
mejor futuro, y si conseguimos hacer ver a los agricultores que
con una mecanizacién eficiente aumentaran sus beneficios,
seguro que nosotros aumentaremos las ventas, para beneficio de
todas las partes.

2.- Hay mucho trabajo por delante para conseguir de Demoagro la feria demostrativa de referencia
que todos queremos. Es muy importante la labor de promocion publicitaria que se haga para las
préximas ediciones, acompafnado de que los servicios de la feria crezcan con ella. Si los agricultores
saben lo que les ofrecemos, sin duda que tendremos garantizada una asistencia de alta calidad, y
nosotros a la vez hemos de estar preparados para cumplir con sus expectativas.

ANTONIO DURAN (DURAN MAQUINARIA AGRICOLA)
“"Esperamos que repita”

1.- Estamos convencidos de que esta férmula, novedosa
en Espana, es la mejor manera para mostrar los avances
tecnolégicos y para demostrar la eficiencia y las ventajas
competitivas de los equipos, y eso se ha notado muy
claramente en la entrega del publico, que en su mayor
parte eran profesionales del campo interesados en
conocer de cerca las caracteristicas y el funcionamiento
de las maquinas. Para nosotros, desde luego, ha sido un éxito y esperamos que se repita.
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IGNACIO TURMO (MERLO)
"Aunque el balance es bueno, deberiamos mejorar algunas cosas”

1.- La valoracién es positiva, pues la afluencia de gente antes del
‘temporal’ era buena, los pocos clientes que vinieron a pesar de la lluvia,
pudieron probar la maquina que les interesaba, otros que no la conocian
cambiaron de opinion de las maquinas Merlo, dejando sus datos para
futuras compras.

2.- Aunque el balance es bueno, deberiamos mejorar algunas cosas (con
la experiencia pasada, es facil opinar): buscar un poco mas de igualdad en
las parcelas, ya que nas tenian mas obstaculos que otras y peor accesos;
los caminos de circulacion interior deberian estar mejor compactados, si
no hay barro, el agricultor se mueve igualmente; prohibir la circulacién de todoterrenos por las calles
internas, solo para disminuidos fisicos, no la ‘pista de rally’ que tuvimos, primero polvareda y luego
barrizal; los servicios de catering, un poco de mas calidad. Pero opinamos que estos puntos no han
perjudicado a Demoagro, para nosotros lo que més influyé fue el tiempo.

ANTONIO PEREZ (KUBOTA)
"Apostamos por la cercania al cliente”

1.- A pesar de las condiciones tan adversas con las que nos
encontramos, creo que podemos calificar esta primera edicion de éxito
rotundo. Desde Kubota siempre hemos apostado por la cercania al
cliente y qué mejor manera que poner a su disposicion la gran variedad
de modelos que existen en nuestro mercado para ayudarles a tomar

la decisién mas acertada en cada caso. Desde aqui quiero agradecer a
todos los implicados por llevar a cabo este ambicioso proyecto.

2.- Si mantenemos entre todos el mismo espiritu, lo Unico que se nos ocurre es darle a este evento
un caracter movil para aproximarnos a mas agricultores y ganaderos dentro de la Peninsula Ibérica.
aungue el balance es bueno, deberiamos mejorar algunas cosas (con la experiencia pasada, es facil
opinar): buscar un poco mas de igualdad en las parcelas; los caminos de circulacion interior deberian
estar mejor compactados, si no hay barro, el agricultor se mueve igualmente; prohibir la circulacion de
todoterrenos por las calles internas, solo para disminuidos fisicos, no la ‘pista de rally’ que tuvimos,
primero polvareda y luego barrizal; los servicios de catering, un poco de mas calidad.

XAVIER AUTONELL (CASE IH)
“Se podria institucionalizar”

1.- Positiva, algo necesario y muy demandado por nuestros clientes,
que cada dia mas piden probar las nuevas tecnologias disponibles
del sector. La valoracion es también alta considerando que se trataba
de una primera edicion. En nuestra opinion este evento se podria
institucionalizar, de forma bienal, los anos alternos a FIMA, o incluso,
considerar un evento anual, si cabe mas relevante y estructurado,
cancelando FIMA. El evento deberfa cambiar de ubicacion cada ano.

2.- Ubicacion de Demovina y promocion de la misma. Falta de
algun evento llamativo. Necesidad de promocionar el evento para
zonas mas lejanas. Mejor control de accesos, y asistencia. Mejora
en indicaciones.l
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