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agrotécnica

BORJA MENDIETA

MACOTERA (SALAMANCA)

C
on el objetivo claro de 
conseguir dar a cono-
cer las nuevas Series 
5, 6 y 7 a los clientes 

más profesionales, se planteó 
un ambicioso programa de de-
mostraciones que permitiera 
llegar a aquellas zonas donde la 
marca tiene un gran potencial 
de crecimiento. El resultado 

han sido 15 destinos repartidos 
por España y Portugal y más de 
1.500 profesionales que han po-
dido conocer de primera mano 
los nuevos modelos en condi-
ciones reales de trabajo. 

Simultáneamente con el 
lanzamiento de los nuevos mo-
delos de alta potencia, que se 
han presentado en la feria de 
Hannover Agritechnica 2013, 
que alcanzan hasta los 440 CV, 
Juan Marín como responsable 
del Demo Tour Deutz-Fahr de 

tractores, ha destacado que 
‘al mismo tiempo que el futuro 
de la marca se está presentan-
do en Agritechnica 2013, este 
programa Demo permite dar a 
conocer el presente de Deutz-
Fahr con una muestra de los 
modelos que actualmente ya 
están disponibles en la red de 
concesionarios’. Manteniendo 
los mismos valores que en otras 
ocasiones, la marca ha aposta-
do por el tipo de jornadas don-
de el cliente pueda manejar el 
tractor en condiciones reales de 
trabajo y percibir por sí mismo 
todo la propuesta de valor que 
ofrece la marca alemana. Los 
responsables del programa de 
demostraciones mantienen la 
misma idea de que siempre que 
se prueben los tractores en el 
campo, Deutz-Fahr estará den-
tro de las opciones de compra 
del cliente. 

Los tractores que han es-
tado presentes en el programa 
Demo Tour TTV han sido un 
5120, un 6150 P, un 6180 P, un 
6180 TTV y un 7250 TTV. Se ha 
contado además con la ines-
timable colaboración de Kuhn 
Ibérica, que participó con tres 
aperos: una grada Discover 

Deutz-Fahr concluye el programa de campo con los tractores de las Series 5, 6 y 7

Durante los pasados meses de octubre y noviembre, la marca 
Deutz-Fahr ha llevado a cabo un programa de demostraciones 
en campo con el objetivo de mostrar las novedades de la 
marca en el segmento entre 100 y 250 CV.
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“Somos una empresa familiar en la que estamos cinco hermanos, donde 
cada uno tenemos una función. En mi caso, además de la gerencia, llevo 
la parte comercial y de jefe de taller, y los demás están entre recambios y 
servicio de campo. En total la empresa se compone de 11 personas.” 
“La empresa existe desde el año 1967 fundada por mi padre, donde 
se comenzó con maquinaria agrícola y poco a poco fue derivando a 
maquinaria de obras públicas hasta que el sector empezó a decaer y 
tomamos la decisión de volver al sector agrícola, y comenzamos con 
Deutz-Fahr hace un año. Nos decidimos por esta marca por su calidad y 
creemos que podemos hacer muchas y buenas cosas en la provincia de 
Salamanca donde los usuarios que había de Deutz-Fahr reclamaban más atención y servicio en un 
parque importante de tractores Deutz-Fahr de unos 250 tractores. Hace un par de meses estuvimos 
en la feria Agromaq en Salamanca donde pudimos presentarnos mejor a todos los agricultores y fue 
un paso más para darnos a conocer y ponernos a disposición de todos los agricultores y sobre todo 
a los clientes de Deutz-Fahr.
Vemos que los agricultores están deseando adquirir tractores nuevos con nuevas propuestas de 
fi nanciación y de facilidades con BNP Paribas con una amplia oferta de posibilidades de compra”.
 victorhernandez@tallereslisboa.com 

“Hace hace diez compré mi primer Deutz-Fahr: un Agrotron 210, y no me 
ha dado ningún problema hasta hoy. Hace dos años compré un Agrotron 
M 650 y de momento perfecto. Viendo los nuevos modelos que han traído 
a la demostración de Macotera, con las nuevas tecnologías modernas 
y la transmisión TTV, trabajar es una maravilla. Destacaría de Deutz-Fahr 
su calidad, comodidad y rentabilidad. Realizan un trabajo muy bueno y el 
consumo es muy bajo. En relación al manejo, es fantástico. Anteriormente,
en servicio técnico estábamos un poco mal en Salamanca, pero ahora 
con Talleres Lisboa desde hace un año sé que tengo a un equipo de 
profesionales a mi disposición cuando pueda tener algún problema.”

XM2, un culti-chisel Cultimer 
300 y una grada rápida Optimer 
de 5 metros de anchura de tra-
bajo. 

Como apoyo a las nuevas 
concesiones que se han incor-
porado a la red oficial, el pro-
grama de demostraciones ha 
estado principalmente enfocado 
a promocionar aquellas nuevas 
empresas que comienzan a tra-
bajar con la marca. Esas nue-
vas concesiones son: Polígono 
Motor Burgos (Burgos), Cydima 
(Valladolid), Talleres Lisboa (Sala-
manca) y Torras Maquinaria del 
Bages (Barcelona).

Víctor Hernández Regalado. Gerente de Talleres Lisboa

“Nos decidimos por Deutz-Fahr por su calidad”

Pedro Zaballos, Agricultor

“Destaco su calidad, comodidad y rentabilidad”

Programa de 
demostraciones

OCTUBRE
DÍA 16 Villafría (Burgos)
Pol. Motor Burgos
DÍA 18 Mucientes (Valladolid)
CYDIMA
DÍA 22 Tineo (Asturias)
Hnos. González
DÍA 24 Macotera (Salamanca)
Talleres Lisboa
DÍA 29 Calamocha (Teruel)
Aznar
DÍA 31 Canet de Fals (Barcelona)
Torras Maquinaria del Bages

NOVIEMBRE
DÍA 6 Portugal 
S. Matías/Beja
DÍA 9  Portugal 
Elvas/S. Vicente
DÍA 12 Portugal
Coruche 
DÍA 14  Córdoba
Tractores Real Córdoba
DÍA 19  Lorca (Murcia)
Com. Agr. Logar 
DÍA 20 Salinas (Alicante)
Com. Agr. Logar 
DÍA 22 Madridejos (Toledo) 
Talleres la Orden
DÍA 27 Galisteo (Cáceres)
Besana Extremeña
DÍA 29 SDF Academy Toledo
Alumnos Escuela Ing. Agrónomos Ciudad Real




