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Massey Ferguson com-
pletó el Demotour

2013 ‘La Nueva Genera-
ción’, con el cual ha reco-
rrido gran parte de la Pe-
nínsula para mostrar todas
sus series de tractores
desde 80 CV a 390 CV. Los
responsables de la marca
se mostraron muy satisfe-
chos con el “apabullante
éxito de asistentes”.

Desde su arranque el
28 de septiembre en Sant
Dalmai, Gerona, unos
3.500 clientes y profesio-
nales observaron el espec-
táculo que el equipo de
Massey Ferguson preparó
para exponer el poder de
la marca que ha renovado
en los dos últimos años to-
da su gama de productos.

Durante el Demotour
se presentaron los mode-
los MF 3650A, MF
5610D4, MF 6615D4, MF
6616DVT, MF 7618DVT, MF
7626D6, MF 8670DVT. Con
estas nuevas incorporacio-
nes Massey Feruson quie-
re revolucionar el mercado

de la agricultura, en el que
acumula más de 150 años
de experiencia y constan-
te evolución. Rentabilidad,
tecnología, desarrollo, ren-
dimiento y confort son las
cualidades que Massey
Ferguson ha transmitido en
su viaje por España.

Cientos de agricultores
en cada una de las estacio-
nes del Demotour, en Ge-
rona, Zaragoza, La Rioja, Pa-
lencia, Zamora, Sevilla, Gra-

nada, Cuenca y Ciudad Re-
al pudieron conocer ‘La
Nueva Generación’ de Mas-
sey Ferguson de primera
mano en unas jornadas re-
pletas de profesionalidad.

Todas ellas comenza-
ron con una presentación
del equipo humano a car-
go de Enrique Fernandez-
Marcote, jefe de la marca,
y Daniel Díaz, especialista
de producto, que fue des-
tacando las ventajas de ca-
da uno de los nuevos mo-
delos
• MF 3650 con plataforma

plana, que al no tener vi-
sible el túnel de transmi-
sión facilita la movilidad
dentro de la cabina, ade-
más de contar con uno
de los radios de giro más
pequeños del mercado y
un motor AGCO Power
de 3 cilindros.

• MF 5610 con cargador
frontal MF 949 controla-

do por joystick que ade-
más controla la transmi-
sión, capó inclinado pa-
ra mayor visibilidad y una
espaciosa cabina con
acabado tipo Essential.
Demostró la potencia de
motor a través de una
prueba de tiro arrastran-
do un MF 8600 que
montaba un semichisel
con rulo y la parada acti-
va, consistente en frenar
completamente el trac-
tor sin tener que pisar el
pedal de embrague.

• Los dos modelos de la
serie MF 6600, cuya pre-
sentación se ha realiza-
do en este Demotour, y
vienen a completar toda
la gama de potencias con
todas las posibilidades de
transmisión posibles in-
cluyendo la transmisión
continua en 4 cilindros.

• La serie MF 7600, con
dos modelos que de-
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mostraron la versatilidad de la gama compren-
dida entre los 140 y 260 CV, además el mode-
lo 7626, con transmisión Dyna-6 y gestión de
potencia EPM que permiten realizar los traba-
jos más duros rindiendo hasta 280 CV con es-
te sistema de gestión. Se comprobó que con
la suspensión Quadlink soporta largas jornadas
de trabajo.

• El MF 8670 mostró hasta dónde puede llegar
Massey Ferguson, con 300 CV, transmisión con-
tinua DynaVT y suspensión activa en cabina.

Todos estos modelos pueden equipados con
tres opciones de acabado, Essential, Efficient y
Exclusive. Tras la presentación se pasó al trabajo
en el campo, en el cual los asistentes podían com-
probar por sí mismos estas características. Los
agricultores disfrutaron de la experiencia de tra-
bajar con los tractores montando diferentes ape-
ros, realizando pruebas de potencia y de consu-
mo con la colaboración de Michelín, demostran-
do así el ahorro de combustible que produce el
binomio Massey Ferguson-Michelín para el agri-
cultor. Además, en el autobús-aula MF que acom-
pañó a la caravana, el especialista de producto
proporcionó todo tipo de información técnica

En Massey Ferguson consideran que este ti-
po de demostraciones ponen de manifiesto lo que
una máquina puede dar de sí en el campo y acer-
can la tecnología al agricultor convenciéndole de la
facilidad de manejo, del confort y de que la tecno-
logía no tiene por qué estar reñida con la sencillez.

Con actividades como este Demotour es co-
mo la marca quiere acercar sus productos al pro-
fesional de la mejor forma posible, en el campo
y trabajando, e intercambiando opiniones con su
cliente y socio, el agricultor. De este modo el éxi-
to de este tipo de demostraciones vaticina un fu-
turo Demotour en el que una vez más el profesio-
nal del campo podrá estar informado de las nove-
dades de la marca y disfrutar de jornadas real-
mente productivas.

www.masseyferguson.com/emea/es




