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Ventas de tractores nuevos en España en el primer semestre de 2012

SIGUE LA ESPIRAL NEGATIVA
La primera mitad del año cerró con unas ventas de 4 466 tractores nuevos, lo que
supone una caída 13.48% con relación al mismo periodo de 2011. AN5EMAT ha

corregido a la baja su estimación de principios de año y pronostica un mercado total
para 2012 de 8 500 unidades.

DISTRIBUCiÓN DE LAS VENTAS DE TRACTORES, POR CCAA, EN EL
PRIMER SEMESTRE DE 2012
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COMPARATIVA DE VENTAS DE TRACTORES EN EL PRIMER
SEMESTRE DEL AÑO DURANTE EL PERIODO 2006-2012
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E
l balance de las ventas de
tractores en el mercado es­
pañol a partir de los datos
publicados en los avances

mensuales de inscripción del Mi­
nisterio de Agricultura no puede ser
más desalentador.

Si el año pasado los comenta­
rios sobre la tendencia de ventas
reflejaban una situación plana lige­
ramente decreciente respecto a las
ventas del mismo periodo del año
anterior, la comparativa actual res­
pecto a los dos ejercicios pasados
es sencillamente deprimente. Si
además tenemos en consideración
las previsiones económicas para el
segundo semestre del año el pro­
nóstico de ventas del actual ejerci­
cio puede llegar a tener caracteres
de tragedia griega. Dicho sea de pa­
so sin paralelismos actuales, ¿o sí?

La comparativa de ventas res­
pecto al mismo periodo de los seis
años anteriores no da ningún mo­
tivo de satisfacción, todo es un con­
tinuum creciente de descensos.

Los valores de variación de es­
te año, negativos por supuesto, res­
pecto a los anteriores oscilan en la
horquilla del 46.1 % si los compara­
mos con las excelentes referencias
del año 2006 y del 14.0% respec­
to de los valores del año pasado,
donde parecía que tocaba fondo el
descenso en las ventas.
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DISTRIBUCiÓN DE LAS VENTAS, POR MARCAS Y UNIDADES, EN
EL PRIMER SEMESTRE DE 2012
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dependerán del comportamiento de las produc­
ciones en el segundo semestre del año, aunque
de mantenerse la tendencia actual podría darse
una caída final en torno al 10%.•
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Respecto al reparto geográfico de las
ventas, la situación no cambia nada y la
distribución conserva la misma estructu­
ra de años anteriores en las que seis co­
munidades acaparan más de dos tercios
(71.8%) de las unidades.

La tijera también llega a la estimación
que realiza la Comisión de Tractores de
ANSEMAT (Asociación Nacional de ma­
quinaria agropecuaria, forestal y de espa­
cios verdes) sobre las ventas para este
año. Una vez conocidos los últimos datos
del Registro Oficial de Maquinaria Agríco­
la (ROMA), y dadas las circunstancias ac­
tuales, la previsión sitúa el total en 8.500
unidades.

Los miembros de este grupo de tra­
bajo opinan que la demanda podría creo
cer, aunque la actual coyuntura económi·
ca no deje mucho margen de mejora e in­
versión, porque, a su juicio, la necesidad
de renovar los equipos debería sobrepo­
nerse a las dificultades de acceso a la fi­
nanciación externa, aunque la incertidum­
bre externa (social y económica) aleja a
los usuarios de la renovación optando por
elegir maquinaria de segunda mano, que
resulta más económica. A ello se une tam­
bién otro elemento perturbador, sobre too
do a corto plazo, como es la subida del
IVA.

En una segmentación del mercado,
el grupo cuyas ventas mejor se compor­
tan es el de las altas potencias (por enci·
ma de los 120 CV) que mantiene sus ni-
veles. En cambio, el grupo de 80-120 CV sufre una
caída del 40%, la más fuerte ya que es el segmen­
to que posee más oferta. Los fruteros, viñeros y
tractores pequeños, en opinión de la Comisión,

ILa estimación para este año
baia a 8 500 unidades

LAS DIEZ MARCAS CON MÁS VENTAS EN EL PRIMER SEMESTRE EN LOS ÚLTIMOS 5 AÑOS
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