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ado ‘The Festival’,
lugar entre el 29
“1 de junio en

cinco anos. Estas declaraciones
se produjeron en el marco del
evento méas grande para clien-
tes y proveedores que Manitou
ha celebrado nunca. Denomina-
do ‘The Festival’, acogio a cerca
de 1200 invitados, entre los que
habia usuarios, concesionarios,
proveedores, banqueros, ana-
listas financieros y periodistas
provenientes de 80 paises

Sercio MENDIETA
Punta Umeria {Huewva)

egun Giroux , “los equi-
pos de acceso o plata-
formas son sin duda una
parte importante de este
objetivo, y tendran un papel aun
mas relevante por el desarroflo
de futuro de la gama. Creemos
firmemente que tenemos una
diamante en bruto en el negocio
de las plataformas” Segun se
desprende de las palabras de
Giroux, Manitou se ha fijado el
objetivo de triplicar las ventas

I Mercados

Giroux prosiguio comen-
tando en su intervencién en la
sesion plenaria que “cree que

, Jean-Christophe Giroux, Presidente y CEO o s
de sus equipos en un plazo de de Manitou el objetivo total de 2 mil miilo-
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nes de € es alcanzable, porque
actualmente la mayoria de las
ventas responden a un proce-
so de sustitucion y el merca-
do parece estar acelerando su
crecimiento, animando a las
empresas de alquiler y a otros
clientes a comprar mas maqui-
nas en respuesta a esta mejora.
Creemos que en tres o cuatro
anos, volvera la ‘anticipacion’ al
mercado, y que Manitou tendra
éxito en la expansion de la ga-
ma de aplicaciones y clientes de
sus maquinas”’

Agregd que las ventas
en los mercados emergentes
donde las manipuladoras tele-
scopicas y plataformas estén
todavia en niveles relativamen-
te bajos, seguirdn creciendo.
“Estos mercados emergentes
son realmente grandes y estan
duplicando sus niveles cada tres
anos.” Ademas indicé que las
adquisiciones de Gehl y Mus-
tang también pueden incremen-
tar generosamente las cifras de
ventas totales de la compania.

I Nuevas fabricas

Manitou todavia no esta
dispuesto a comprometerse
con el establecimiento de cen-
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tros de produccion para servir
a mercados como Brasil o Chi-
na, pero Giroux aseverd que
llegarian con el tiempo; “se
dara ese paso, algun dia, pero
en su debido momento. China,
India, Indonesia, Brasil son aun
mercados poco maduros para
nuestro negocio”

Sin embargo Manitou esta
invirtiendo en estos mercados
en desarrollo. Actualmente su
prioridad es expandir sus opera-
ciones en Brasil, con planes pa-
ra impulsar a su equipo local, y
también se va a inaugurar proxi-
mamente un centro regional en
el Medio Oriente.

#'Glamour’

El elemento central del
evento ‘The Festival’ fue el ‘Fes-
tival Lane’, un carril enmogque-
tado de rojo de 600 metros de
longitud, que entroncaba con el
motivo cinematogréfico que se
utilizé para articular el evento, y
donde la compania mostré sus
magquinas, nuevas tecnologias
y servicios a clientes y distribui-
dores de todo el mundo

Jean-Christophe Giroux dijo
que este evento representaba
una oportunidad Unica para que
la familia Manitou
se reunirse des-
pués de tres anos
de crisis, “navega-
mos por aguas tur-
bulentas en el pe-

riodo 2009/10, pero evitamos
las grandes rocas”’

1 Gehl

Sobre la adquisicién de esta
compania, dijo que “el calenda-
rio y el precio nos causaron dos
verdaderos problemas, pero la
empresa ahora estd devolviendo
réditos ”’Las ventas en el sector
de la maquinaria compacta, que
cubren las operaciones de Gehl
y Mustang, aumentaron en un
50% el afio pasado y se pro-
nostica que creceran en torno al
30% en el presente ejercicio.

I Productos

La compania también apro-
vecho el evento para presentar
a los invitados las nuevas tec-
nologias y los prototipos de
futuras maquinas, entre ellos
un manipulador telescoépico, un
brazo articulado y la carretilla
elevadora industrial. Manitou
dejo claro que estas maquinas
son simplemente prototipos,
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pero también que presenta al-
gunas de las nuevas tecnologias
y soluciones que se incorporara
en la futura gama para el 2015.
Estas nuevas tecnologias inclu-
yen sistemas de regeneracion
de energia que se utilizaran para
aumentar la eficiencia, mientras
que el sistema RFID permite
identificar automaticamente
los implementos cuando estan
conectados a la maquina.

A principios del ano que vie-
ne Manitou tiene previsto lanzar
una importante innovacion en
el sector de la mano de un sis-
tema stop/start para el motor
denominado Stop & Go, que co-
menzara a implantarse en sus
manipuladores telescopicos
de construccioén para reducir el
consumo de combustible en un

5% vy reducir las horas medias
de funcionamiento del motor
en un tercio. El nuevo sistema
Stop&Go apaga de forma au-
toméatica el motor después de
estar detenido un periodo de
tiempo, y luego lo reinicia en
el momento que el operador
activa uno de sus controles. El
sistema estéd compuesto por un
motor de arranque hidraulico vy
un acumulador hidraulico desa-
rrollado con Poclain Hydraulics,
y puede arrancar el motor en tan
s6lo 0.5 segundos. Se ha elegi-
do un sistema hidraulico por su
rapida respuesta y porque es lo
suficientemente robusto como
para soportar todo el ciclo de
vida de la méaquina. Un meca-
nismo tradicional de arranque
eléctrico se continUa utilizando
para arrangue normal.

El Stop&Go se instalara
primero en sus manipuladores
telescédpicos MT 14y MT 18 en
el primer semestre de 2013, y
posteriormente en los modelos
MRT. También podrian ser ins-
talados en plataformas aéreas,
aungue la prioridad para Mani-
tou son los manipuladores. Este
sistema estara disponible como

También estuvo representada la historia de
la marca.

opcién en los modelos equipa-
dos con propulsores de fase Il
B /Tier 4i en Europa y América
del Norte.

Segun Laurent Pons, ge-
rente de Manitou en el merca-
do de desarrollo de productos
de construccion, dijo que este
sistema que detiene el funcio-
namiento de la maguina el 30%
del tiempo que el motor estaria
al ralenti, supone un ahorro del
5% en combustible y reduce
sustancialmente los requisitos
de mantenimiento y las horas
de funcionamiento en el maqui-
na, y por lo tanto aumentar el
valor de reventa. Manitou pien-
sa que el sistema retornara la
inversion en el mismo en uno a
dos anos. El sistema Stop&Go,
que estd siendo patentado por
Manitou, se puede desactivar
cuando no se requiere, por
ejemplo, en climas muy frios o
calientes, cuando el motor es
necesario para la calefaccion o
la refrigeracién de la cabina.

I Ventas

Segun Manitou, el mix de
ventas de la companiia provie-
ne en un 44% del mercado de
la construccion, un 33% en el
mercado agricola y un 23%
en el mercado industrial. ‘The
Festival’, ademas de la sesion
plenaria, incluyé 14 conferen-
cias sobre diversos temas, 21
mesas redondas especificas de
discusion, una rueda de prensa,
una convencién de proveedo-
res y una exposicion de maqui-
naria.ll
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