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19° AGRISHOW, Ribeirdao Preto, estado de Sao Paulo,
Brasil (30 abril-5 de mayo)

Agrishow se consolida
como la feria lider en

el sector agricola en
América Latina. Un
fortisimo temporal
durante los dias previos
al inicio de la feria

no impidid que esta
volviera a superar las
mejores previsiones sobre
volumen de negocios.

GCONTRA VIENTO

Y MAREA

ANGEL PEREZ
Rigeirao Preto (Brasil)

o hay quien pueda
con el Agrishow. La
Naturaleza, de mo-
mento, tampoco. Y
este ano parece que lo intento,
al desatar un fortisimo tempo-
ral durante las jornadas previas,
haciendo volar algunos stands
e incluso provocando heridos
entre los obreros encargados

del montaje de la exposicion
Incluso ei lunes 30 de mayo,
primer dia de feria, y cuando ya
se presumia que lo peor habia
pasado, otra potente tormenta
convirtio las calles de tierra del
recinto ferial en caminos inun-
dados, convirtiendo casi en una
odisea el trénsito entre stands.

Afortunadamente, el mes
de mayo devolvio la tranquili-
dad y el martes dia 1, festivo
también en Brasil, rescato el
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habitual sol otonal y el Agrishow
fue capaz de recibir una catarata
enorme de visitantes, gue ape-
nas podian intuir lo vivido, y su-
frido, la jornada precedente. Fue
espectacular el esfuerzo hecho
por las empresas para volver a
presentar una exposicion casi
impoluta, superviviente a lo que
pudo ser un naufragio.

El paso de los dias fue ele-
vando la temperatura ambiental
—al final de feria se superaban
los 30 grados en las horas cen-
trales—y el animo entre los par
ticipantes. El volumen de nego-
cio fue in crescendo y termind
superando las mejores expecta-
tivas previas. El sector agricola
brasileno vive un momento muy
dulce, como guedd patente en
“el mejor Agrishow de todos los
tiempos’ como dijo el presiden-
te de la feria, Maurilio Biagi.

Organizado por Reed Ex-
hibitions Alcantara Machado,
el Agrishow es una iniciativa
de ABIMAQ (Asociacién Bra-
silena de Maqguinas y Equipos)
conjuntamente con la ABAG
(Asociacion Brasilena de Agro-
negocios), ANDA (Asociacién
Nacional para la Promocion de
Fertilizantes) y SRB (Sociedad
Rural Brasil).

Aungue esta enfocada prin-
cipalmente hacia los mercados
latinoamericanos, un evento de
esta magnitud ofrece también
un marcado perfil internacional.
Prueba de ello es la Ronda de
Negocios Internacionales donde
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empresas brasilenas tuvieron la
oportunidad de mantener con-
tactos comerciales con compra-
dores de Rusia, Turquia, Tanza-
nia, Ucrania, Nicaragua, Kazajs-
tan, Rumania y Zimbabwe. Dada
la variedad de los productos vy

Servicios que se exponen, en
2011 se llevé a cabo una secto-
rizacién de la exposicion que ha
tenido su continuidad este ano,
con el fin de ofrecer una mayor
integracion entre compradores
y expositores.
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2012, ano del cooperativismo

En el Ano Internacional de las Cooperativas,
la Coopercitrus (Cooperativa de Agricultores) fue
la primera cooperativa de tener un stand comer-
cial, gue reunié a 45 socios, de los cuales el 90%
nunca habfan visitado el certamen, y recibio la
visita de unas 30 000 personas.

Durante la feria, la cooperativa ingresoé US$
110 millones en ventas de insumos y maguinaria
agricola y organiz¢ la visita de 10 000 agricultores
y ganaderos, de los gue el 80% aun no conoce
el programa, mientras que el 30% eran peque-
nos productores y cooperativas pertenecientes al
PRONAF (Programa Nacional de Fortalecimiento
de la Agricultura Familiar).

Coopercitrus se fundd en 1976, supera los
20 000 asociados y su area de negocio se ex
tiende a los estados de Sao Paulo, Minas Ge-
rais, Parana, Mato Grosso, Mato Grosso do Sul,
Goids y Tocantins. La cooperativa crecié un 60%
en dos anos y en 2011 sus ingresos totalizaron
1100 millones R$, contabilizando Unicamente la
venta de maguinaria € insumos
agricolas

lubricantes, entre otros. El objetivo era demostrar
que todo el mundo puede aprovechar las condi-
ciones favorables de precios de las Cooperativas,
extendiendo el consumo de productos de calidad
con buenas condiciones comerciales.

Por otra parte, Agrishow fue anfitrién de la
reunion de las cooperativas del Estado de Sao
Paulo

. ., Brasil Estado de S&o Paulo
En el Agrishow organizé un ‘ﬁgag' Cooperativas T oy
espacio, llamado Shopping Rural, 10 millones Cooperativistas 33 millones
dedicado a la venta de insumos, 300 000 Empleados directos 48000
fertilizantes, maquinaria e imple- 1523 Cooperativas agrarias 120

mentos agricolas, recambios,

{970 000 productores rurales)

{178 mil miembros)

maguinas portatiles, motores y

800 ‘dinamicas’

Constituyen uno de los factores diferencia-
dores de la muestra. Las ‘dindmicas’, o demos-
traciones en campo de los equipos agricolas,
congregan a un importante nimero de visitantes
interesados en ver de cerca el funcionamiento
de las maquinas. Esta vez se organizaron 800
‘dindmicas’, en un area total de 120 hectéareas,
divididas en tres grupos (Agricultura, Agricultura
y Ganaderia y Agricultura familar), en las que to-

maron parte modelos dirigidos a la preparacion
del terreno, siembra, pulverizacion, recoleccion,
magquinas estacionarias, forraje, remolques vy
mezcladores, entre otros.

Una de las novedades de esta edicion es
que, ademas de la maquinaria e implementos,
se introdujeron sistemas de produccién inte-
grados en diferentes cultivos, ganaderia y sil-
vicultura.
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30? edicion del
Premio Gerdau

Gerdau, uno de los productores
de acero méas importantes del mun-
do, anuncié los ganadores de la 30°
edicién de los prestigiosos premios
gue anualmente otorga en la cate-
goria de Agricultura. El ganador fue
un secador de granos, fabricado por
Kepler Weber, que facilita un nuevo
flujo de grano dentro de la secadora,
lo que redunda en un menor consu-
mo de combustible.

Importancia de
la agricultura
familiar

Agrishow también concede
un protagonismo sustancial a la
agricultura familiar. Segun el dlti-
MO Censo agropecuario, existen
en Brasil mas de 4.3 millones
de negocios de este tipo, que
dan empleo a unos 16.5 millo-
nes de personas, que trabajan
una superficie total aproximada
de 80 millones de hectareas en
7~ distintos tipos de cultivos.

30 anos en Ribeirao Preto

Después de un largo periodo de disputas politicas, y a punto
de gue la localidad de San Carlos tomara el relevo, Ribeirdo Preto
se asegurd la organizacion de la feria durante los préximos 30
anos. "Agrishow nacio pequeno hace 19 anos, pero su semilla
cayo en la tierra roja de Ribeirdo Preto y se ha convertido en
uno de los mas grandes certamenes del mundo, ahora con ca-

El director general de Gerdau Aceros
Brasil, Heitor Bergamini, entrega
el premio al CEO de Kepler Weber,
Anastacio Fernandes Filho.Kepler
Weber divulgacién de crédito.

El ‘agronegocio’
en numeros

El PIB agropecuario de Bra-
sil crecié un 3.9% en 2011 en
comparacion con el afno ante-
rior, hasta alcanzar los 192 700

sa propia, dijo el gobernador del estado de Sao Paulo, Geraldo
Alckmin, durante la jornada inaugural delante de los ministros de
Agricultura, Ganaderia y Abastecimiento, Mendes Ribeiro Filho,
y Deportes, Aldo Rebelo, presidente de la CNA (Confederacion
Nacional de Agricultura y Ganaderia de Brasil), Katia Abreu, Se-
nadora; y la alcaldesa de la ciudad, Déarcy Vera

millones R$, una tasa superior
al PIB global de la economfa,
que crecid solo el 2.7% duran-
te el mismo periodo. Mas del
38% de las exportaciones y un
tercio de todos los empleos es-

tables estan relacionados con
este sector

Las previsiones situan las
ventas brutas de la agricultura
brasilena en los 318 400 millo-
nes US$ durante este ano, lo
gue supondria un incremento
del 798% respecto a 2011.

La Gama Agrotron M, equipados con motores
Deutz Common Rail (DCR) con gestion electrénica
de la inyeccién, comhinan una potencia constante
con la maxima fiabilidad y los menores consumos
de combustible.

Jeutz-EanrsAgrotronyvi
a gama mas profesional.

Inférmese en su concesionario DEUTZ-FAHR oficial
o a través del teléfono 901 345 345.

Gama Agrotron M.
4 cilindros 6 cilindros

410 420 610 615 620 625 640 650
134 0v| 154 cv|ll 146 cv| 149 cv| 184 Ov| 188 CV| 180 V| 192 LV

PROFESIONALES A TU LADO.

www.deutz-fahr.com T DeutzFahrDirects
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John Deere conmemoro sus 175 anos

En el afio que celebra sus 175 anos de
historia, John Deere organizo un especta-
cular stand con hasta 23 modelos distintos
de tractores, de diferentes prestaciones vy
potencias. Desde el 5090E, para peque-
nas explotaciones, pasando por la serie
8R para completar con la gran estrella, que
fue el 9460R con motor de 460 CV, con
chasis y ejes articulados y muy reforzados
para trabajar en las condiciones mas du-
ras. Otros productos destacados fueron,
en cosechadoras, la S680, el sistema de
limpieza de la serie Sy la remozada cabina
de la serie STS, y también cobré prota-
gonismo el pulverizador autopropulsado
4940, con tecnologia AMS (Soluciones de
gestién agronomica).

John Deere dedicé una zona especial para la
cana de azUcar, con tractores especialmente pre-
parados vy una gama de cosechadoras de la que
sobresalio el modelo 3520 con separadores de
filas que facilitan el ajuste de inclinacion.

Directivos de John Deere durante la conferencia de prensa
celebrada en Ribeirdo Preto.
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proyectos de

El stand mostro de cerca el sistema de riego
por goteo de John Deere Water utilizado en el
cultivo de la cana de azlcar, con zonas de demos-
tracion. Cosechadoras de algodon, sembradoras,
cosechadoras-picadoras, los vehiculos multiusos
Gator o incluso una linea de maauinas para jardi-
neria, formaron parte del stand.

Nuevo Centfro Latino-Americano de
Innovacién Tecnolégica (LATIC)

La preocupacién por encontrar las mejores soluciones
tecnolégicas para los agricultores lleva a John Deere a
mantener una politica o?
a nivel mundial. En Kaiserlautern (Alemania) se inaugurd el
pcsado un afio un centro de estas caracteristicas y aﬁ
también en Brasil, concretamente en Indaiatuba (estado de
Sao Paulo), se pone en marcha el Centro Latinoamericano
ra la Innovacién Tecnolégica (LATIC).

| objetivo de la compaiiia es trabajar conjuntamente en
investigacién conjunta con varias universidades
de América Lating, a las cuales donaré equipos para que los
estudiantes tengan mds oportunidades de contacto directo
con la maquinaria agricola.

e ?rcndes inversiones en investigacion

ora,
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La alianza con Semeato da
los primeros frutos a Case IH

La alianza estratégica establecida por la matriz,
CNH, con Semeato permitié a Case IH presentar cuatro
gamas de sembradoras que ya estan siendo comerciali-
zadas por la red de Case IH en Brasil, incluidos también
los paquetes de servicios posventa y mantenimiento.

Ademas, el stand mostro lo que denominaron ” sis-
tema completo de mecanizacion agricola’] que incluye,
entre otros productos, dos nuevas lineas de tractores
de alta potencia (Puma de 195 CVy 210 CV, vy la serie
Steiger, con modelos de 450 CV y 550 CV), la cose-
chadora de cafa de azlcar de la serie AB000 con un
paquete de mejoras
y la rotoempacadora
433R.

Una novedad
importante de Case
IH fue la introduc-
cién de dos modelos
para vehiculos utili-
tarios (UTV), en ver
siones de gasolinay
diésel, como apoyo
a los agricultores en
las enormes parce-
las existentes en el
pais.

Andreas Klauser, Presidente de Case I[H,
y Mirco Romagnoli, Director para América
Latina.

Trelleborg lleva a Brasil el Calculador de Cargas
presentado en FIMA

Fue presentada a nivel mundial en FIMA el
pasado mes de febrero y ahora llega también a
Brasil. Trelleborg expuso en su stand el nuevo
software para Tablets y Smartphones ‘Calculador
de Cargas' para conocer con mayor precision las
cargas en los ejes del tractor y determinar la pre-
sién 6ptima para los neumaticos en funcion
de las aplicaciones y equipos necesarios.

Este software, valido para cualquier
tractor, con o sin neumaticos Trelleborg,
contribuye a una mayor durabilidad, evita
el sobrecalentamiento y mejora la relacion
coste/beneficio.

Para su descarga se debe acceder a:
http://www.trelleborg.com/en/wheelsyste-
ms/Technical-Information/Trelleborg-Load-
Calculator/.

De acuerdo con Thiago Martins Macha-
do, ingeniero de Trelleborg, la medicion de
la presion es fundamental para la durabi-
lidad y el rendimiento del neumatico. En

agroécnica

fos casos de la misma potencia, es fundamental
ajustar la presion correcta, con medios para modi-
ficar la "huella’ (4rea de contacto sobre el terreno)
" La presion de los neumaticos esta directamente
relacionada con el desempeno de varios factores
de seguridad y comodidad”
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New Holland, ‘lider en
energia limpia’ también
Brasil

New Holland mostro su linea completa de
producto para atender los principales cultivos de
Brasil. Entre elios destacaron las cosechadoras de
cereales tradicionales, los tractores de alta poten-
cia, el ‘paquete’ de soluciones para la biomasa, lo
ultimo en pulverizadores autopropulsados y lanza-
mientos en el segmento de las sembradoras.

Segun el vicepresidente de la marca para
América Latina, Bernhard Kiep, Agrishow sirvio
como escenario para las innovaciones tecnolo-
gicas que deben formar parte de la agricultura
brasilena. " Estamos en un periodo donde la pro-
duccion agricola estd creciendo cada ano, gra-
cias en buena parte a la nueva gestion aplicada
en el campo. Hoy se demandan equipamientos
de diferentes tamanos y tecnologias para man-
tenerse al dia”

Otra linea estratégica se refiere a los equi-
pos para siembra, presentados en conjunto con
Semeato, asi como la nueva vendimiadora de
usos multiples Braud. " Con el pensamiento en el
futuro, damos un paso adelante con respecto a
la sostenibilidad de la agroindustria. New Holland
dedico un espacio especial como ‘Lider de Ener
gia Limpia, lo que demuestra las inversiones en
investigacion en bioenergia, en el sector forestal
y el suministro de los motores adecuados para el
uso de biodiésel y la preocupacion por la reduc-
cion de los niveles de emisiones contaminantes
en la agricultura”.

Dentro de su amplia oferta de cosechadoras,
New Holland expuso la mas grande del merca-
do con doble rotor. En tractores sobresalio el
poderoso T9.560 gigante, con capacidad para
reemplazar "“hasta cuatro tractores de potencia
media’] segun Carlos d’Arce, director de marke-
ting de la marca.
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Valtra: “La profesionalizacion de la agricultura es una
realidad”

Valtra mostro los lanzamientos que refuerzan
su cartera de productos, que incluye tractores,
cosechadoras, pulverizadores e implementos. La
compania también anunci¢ el inicio de las ventas
de productos Santal a través de su red de con-
cesionarios.

El director de productos de AGCO América
del Sur, Jak Torretta, considera que hoy en dia
el productor busca la optimizacion de los pro-
Ccesos con equipamientos de la misma marca
"La profesionalizacion de la agricultura es una
realidad. Tanto el pequerio como el gran productor
estan invirtiendo en tecnologias para aumentar
la productividad de sus cultivos. Lo que vemos
ahora en adelante es un aumento constante de
la productividad por hectarea. Valtra esta invir-
tiendo para ampliar su red y la cartera de Brasil
para convertirse en el mayor productor mundial
de alimentos”

Con una superficie de aproximadamente
7000m?, ademas de seis hectareas para realizar
demostraciones, Valtra introdujo por primera vez
en Brasil el concepto ANTS que se anticipa al
futuro de la agricultura por medio de simuladores
expuestos en el stand. La marca consolida su
tecnologia pionera de entrar en el segmento de
tractores por encima de 300 CV con la Serie S.
Otras maquinas en exhibicion fueron las lineas
de tractores pesados BH y BT, junto a la serie A,
dirigida a Agricultura Familiar y la linea de BM con
su modelo principal, BM125i.

En cosechadoras su evolucién desde 2008,
ano en el que llegod a este segmento en Brasil, es
rotunda. Ya domina el 5% de cuota de mercado y
quiere crecer dos puntes este ano. La oferta de
producto se completd gon
tipos de implementSgias

como la empacadora
para el empacado de
a, vy el pulverizador auto-
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" Si bien las perspectivas son de un ano neu-
tral para el mercado de la maquinaria agricola, las
elevadas inversiones en la agroindustria, impul-
sadas por indicadores de productos y el apoyo
gubernamental para las lineas de crédito, a los
que se une la expectativa de renovacion del 20 %
de los campos y la expansion de nuestra cartera
con nuevos productos y de marketing de la marca
Santal, nos, hace ser optimistas. Ciertamente, a
finales del aho 0s numeros seran Positivos y sor-
prenderemos é ‘ mercado agr/co/a concluyo el
Director Comergg
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Las ventas de Massey Ferguson en la feria crecieron
un 10%

Massey Fergusaon registré un crecimiento del
10% en las maguinas vendidas durante el Agris-
how 2012 en comparacion con el ano anterior
Entre los aspectos mas destacados de la deman-
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da creciente se encontraron las tecnologias de
agricultura de precision y fas maquinas de mayor
capacidad, como tractores de alta potencia y co-
sechadoras

Por Carlito Eckert, director comercial de la
marca, Agrishow es un momento crucial para la
difusion de nuevas tecnologias y conceptos. A
pesar de la situacion de sequia sufrida por la re-
gion sur del pafs, Eckert apuesta en planificacion
a largo plazo de los productores y la fuerza de las
Iineas de crédito.

En el segmento de tractores de gran potencia,
sobresalio la Serie MF 8600, unida a la Serie MF
7000 Dyna-6 con transmision automatica y consi-
derado por algunos como el tractor mas moderno
fabricado en Brasil. Otra innovacion fue el motor
del MIF 4290. Otra maguina con un nivel de acep-
tacion creciente es el pulverizador autopropulsado
MF 8030, capaz de absorber las irregularidades
en el suelo mientras se mantiene la estabilidad
durante la pulverizacion.

Massey Ferguson también muestra fortaleza
en Brasil con su linea de cosechadoras, tanto con-
vencionales, hibridas y de rotores. También gozo
de un espacio importante la empacadora gigante
MF 2170 de gran capacidad para trabajos con paja,
heno o forraje, lo que supone una alternativa para
la biomasa de la cana de azlcar. Otros productos
que completaron el stand fueron sembradoras de
diferentes anchuras v, por primera vez, las cose-
chadoras de cana de azlcar de Santal.

Durante la feria, Massey Ferguson actualizo su
prevision sobre las ventas totales de la industria
para el segmento de los tractores. Segun Eckert,
los fabricantes de tractores deben vender alrede-
dor de 52 000 unidades este ano. En cosechado-
ras esperan mantener el volumen de las maquinas
entregadas durante el afio anterior,

Carlito Ecker e Jack Torrefta.
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