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PRESENTACIÓN AL PÚBLICO
Tras la presentación
internacional a la Red de
Concesionarios y a la prensa
europea, (publicado en el
número de Junio '11), fue el
turno de los clientes finales.
John Deere dividió la Península
Ibérica en dos partes y
organizó sendas
presentaciones en la propia
Lisboa y en Huesca.

BORJA MENDIETA

ESQUEDAS (HUESCA)

A

provechando la infraes-
tructura utilizada en Lis-
boa para la presenta-
ción a la Red de Conce-

sionarios y a la prensa, John De-
ere prolongó el evento Setting
Directions para acercar las nove-
dades a los clientes y posibles
clientes finales de la Península
Ibérica. La cita en la capital lusa
reunió a un millar de personas,
mientras que a la de Huesca, ce-
lebrada unos días después, acu-
dieron unos 900 profesionales.

Se presentaron los tractores
de las series 6R, 7R y 8R, ade-
más del nuevo equipamiento pa-
ra maquinaria de recolección y
de empacado, las nuevas fórmu-
las de financiación que propone
John Deere Credit, además del
nuevo sistema de JDLink de lo-
calización y control de la maqui-
naria en trabajos del campo.
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Financiación
Durante la jornada se
explicaron también los
programas de
financiación
específicamente
diseñados para facilitar
la adquisición de un
equipo John Deere
nuevo o usado, u otro tipo de maquinaria agrícola. Y,

además, con la posibilidad de financiar con su tractor nuevo
la extensión de garantía PowerGard:
• Tractores: Financiación para toda la gama de hasta el 80%

del precio sin IVA. El plazo puede alcanzar los 7 años
para las series 6030, 6R, 7R y 8R, mientras que el resto de
series es hasta 6 años. También cabe la posibilidad de
financiar los accesorios y aperos, así como el sistema de
guiado automático Autotrac y la extensión de garantía
PowerGa rd.

• Cosechadoras y picadoras de forraje: Financiación para
toda la gama de hasta el 80% del precio sin IVA. El plazo
es hasta 7 campañas.

• Otros equipos: Sembradoras, empacadoras, etc. Hasta el
80% del precio del equipo sin IVA. Hasta 4 años de
financiación, y hasta 7 años en caso de ser financiado
junto a un tractor John Deere.
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Es el sistema telemático de control de maquinaria
que ofrece la información necesaria para hacer el
trabajo más eficaz y rentable. Los clientes de JDLink
pueden conectarse a www.jdlink.com para acceder
a información de sus máquinas en línea y en tiempo
real. Se puede elegir alguna de las siguientes
posibilidades:

• JDLink Select: Nivel básico de información, como
ubicación u horas de trabajo, disponible para
cualquier todas las marcas y modelos.

• JDLink Ultimate: La mayor información disponible
nunca imaginada en maquinaria agrícola.
Disponible únicamente para máquinas John Deere
de última generación.

1.- De las novedades presentadas, ¿cuál ha sido las
relevante e interesante para usted?
2.- ¿Qué opina del esfuerzo de la marca para seguir
sacando novedades y estar siempre dando al
mercado lo que necesita?

- Lo más relevante para nosotros son las nuevas co-
sechadoras de la serie S, al igual que las nuevas gamas
de tractores de las series 6R y 7R, por todas las nove-
dades que incorporan, en especial la nueva tecnología
en motores que permitirán a nuestros futuros clientes,
usar un solo fluido para su funcionamiento.

- Hoy, tenemos que reconocer a John Deere el gran
esfuerzo que realiza en I+D, en unos tiempos tan difíci-
les como los que vivimos.

- Lo primero que nos han comentado nuestros clien-
tes es la espectacular presentación y puesta en escena
de todas esta novedades que se ha hecho en Huesca.

- Gran repercusión han
de tener las series 6R y 7R,
dos gamas de tractores
que incorporan un impor-
tante número de noveda-
des con respecto a sus pre-
decesores, destacando los

motores John Deere PowerTech PSX que a través de la
tecnología EGR han conseguido cumplir las exigentes
normativas de emisión de gases y a su vez mantener la
simplicidad de sólo tener que suministrar gasóil. Impre-
sionante también la nueva gama de cosechadoras serie
S, cuyo rendimiento va a ser la referencia en el merca-
do. Y no olvidarnos de todos los nuevos productos rela-
cionados con la Agricultura de Precisión, que no sólo van
a incrementar la eficacia del trabajo en campo de las má-
quinas, sino que van a potenciar la verdadera gestión
profesional en la agricultura.

- John Deere es de las empresas a nivel mundial que
más dinero invierte en l+D+i. El proceso de desarrollo

3.- ¿Cuál es la opinión de sus clientes con respecto
a las novedades que ha presentado la marca?
4.- ¿Qué espera del mercado agrícola el próximo
semestre y 2012?

Ha gustado mucho la nue-
va serie 6R y sobre todo
lo que ha llamado mucho
la atención, la nueva tec-
nología de motores, que
permitirá que con un so-
lo fluido, gasóil, funcione el tractor o la cosechadora.

- Esperamos que para el próximo semestre y para
el año 2012 nuestro mercado crezca, debido a la presen-
tación de estos nuevos productos y a la buena cosecha
de cereales que se esta obteniendo en nuestro territo-
rio.

de productos implantado da una importancia extrema a
las necesidades y exigencias de los clientes finales. De
hecho, los clientes intervienen directamente en muchas
partes del proceso de desarrollo de productos.

- La valoración de los clientes ha sido unánime. Por
diseño, especificaciones, confort, tecnología.., todos los
productos han sido catalogados de espectaculares. El
entorno, la organización, las detalladas explicaciones que
los clientes han recibido y toda la maquinaria expuesta,
han sido factores claves para que la expectación de los
asistentes haya sido cubierta con creces.

- El mercado agrícola se encuentra en una buena si-
tuación. Descartando circunstancias de cultivos o zonas
específicas, el nivel de precios y la buena campaña de
este año, hace pensar que el mercado de maquinaria agrí-
cola de este año cierre en niveles superiores al anterior.
En cuanto a predicciones para el 2012, hay que tener en
cuenta el alto número de factores que influyen en todo
un año agrícola, pero si los mercados siguen estables
creemos que de nuevo hablaremos de crecimiento."'
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José Vicente Quiles Orozco,
Gerente de Quiles Maquinaria Agrícola
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