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— sta gran fiesta de trac-
tores enorgullece ple-
namente a sus directi-
vos y asi lo hacen sa-
ber en cada convocatoria que
transcurre. Carlos Villasante,
Director de Marketing y méxi-
mo responsable del evento, y
Daniel Franco, apuntaron como
claves del éxito de Fendtguinos
“el trabajo realizado, la creen-
cia en el proyecto, la inversion
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realizada, la importancia de sa-
ber transmitirlo y, sobre todo,
el vivir el acontecimiento con
sentimiento Fendt” Segun Vi-
llasante, “siempre es rentable
estar cerca del cliente. Nuestro
equipo es reducido pero muy
eficiente. La grandeza de Fen-
dtgliinos es el resultado de un
trabajo en equipo”’

La edicién de este ano
contd con la presencia del
responsable mundial de comu-
nicacion de Fendt, Sepp Nus-
cheller, quien también mostro

Carlos Villasante —derecha- y Daniel Franco.

su satisfaccion por formar par-
te de la marca y del grupo vy
como nos dijo: “No esperaba
algo tan grandioso y tan bien
organizado” “Estoy orgulloso,
muy complacido y muy feliz de
que Sepp haya venido a vernos.
Fendtgtiinos es en parte heren-
cia de lo que hemos mamado
dentro de la marca. Con este
dia queremos devolver un po-
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quito a la marca de lo que he-
mos recibido de ella comentd
Villasante al respecto.

Ademds subrayé que el
equipo de Fendt disfruta mu-
cho organizandolo. “Mi equipo
quiere venir a trabajar en Fendt-
glinos porque nos lo pasamos
bien tanto distribuyendo los
espacios como clavando picas.
El ambiente que se respira esta
semana tragando polvo es muy
gratificante. Ver la cara de los
clientes también’

Ademas comenté las me-
joras realizadas este ano en
cuanto a la seguridad. Explico
que las personas encargadas
de las distintas areas tuvieron
que comprometerse a acatar
una serie de medidas. “Los
que han querido estar mane-

jando maquinas en movimiento
han tenido que firmar y com-
prometerse a actuar en conse-
cuencia, explico.

i Aumentando afio a aino

Hemos tenido la suerte de
acudir a Fendtglinos desde
sus inicios y la progresion de
la reuniéon ha ido en aumento
en tractores, maquinas y per-
sonas, como lo demuestran
los mas de 798 tractores y los
mas de 4 000 visitantes, que
no solo apreciaron el trabajo de
las maquinas de las empresas
colaboradoras, sino también co-
mo parte del espectaculo, que
estuvo amenizado por una or-
questa de musica tirolesa, acro-
bacias de un experto motorista,

El primer socio de Fenditguinos
queria “algo diferente” para los

clientes Fendt

La IV Concentracién de tractores Fendt conté con la
asistencia de Alfonso Sanz Villa, E:renfe del concesionario

Fendt en Valladolid y primer cola

rador en la creacién de

Fendigiinos. “Yo queria algo diferente para mis clientes y
propuse hacer una fiesta solo para clientes Fendt: que viniesen
con sus fractores. Queria homenaijearles y darles a? oa
cambio. Sé el gran esfuerzo que estd haciendo el cliente a la
hora de comprar un tractor de alta tecnologia, alta calidad y

alto precio. Era ver cémo

Trelleborg fue una de las numerosas empresas que

colaboraron en el evento.

exhibicion de tractores... y toda
la gama presente de Fendt de-
dicada a la recoleccion, cose-

iamos homenajearle y que el cliente se sintiese diferente. No sélo

por haber comprado un Fendk sino por traer un Fendt a un sitio donde le vieran diferente. No
el mundo puede tener un Fendt. De ahi nace la idea”, explicé.

“Ahora veo esta fiesta como algo que va a mpo. Quiero que ese sentimiento de homenaije al

cliente Fendt perdure. No quiero una feria comercial. Es un homenaje al cliente de Fendt y esa

es la directriz de este evento. No lo podemos olvidar”.

Alfonso Sanz también subrayé la ir:;)orfcncia de los colaboradores. “Lo que fue una idea en

bruto se ha ido puliendo y la verda
a este evento, tanto econémica, como potencialmente, porque da

clientes”.

es que las marcas que cooperan con Fendlt yudan mucho
mos la bienvenida a mds

“Para mi, el momento més esplendoroso de Fendltgiinos es la llegada de los clientes con
sus fractores. Lo que sentimos los concesionarios, yo en particular como parte promotora de

esta idea, es algo increible. El qu

e queden en los pueblos los clientes para venir juntos en

hermandad es algo grande. Saben que tienen lo mejor y eso lo comparten entre ellos. Hay que
ver la afinidad que tienen personas de distintos sitios cuando tienen un mismo tractor. Sienten
lo mismo por su tractor y por este evento”.
El cliente de Fendt, en su opinién, “no es el mds ‘pijo’, ni el que tiene mds dinero, sino el que
tiene el sentido mds profesional de cémo llevar una agricultura, de cémo hacerla més rentable,
cémo, con un tractor, subsanar las necesidades de su explotacion. Fendt es el ‘Rolls Royce’
de la agricultura. Es el que mds horas hace en el campo: 1000, 1 500 al afio. Ya hay clientes
que han llegado a las 2 000”, destacé.
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chadoras, empacadoras y todo  descanso, con la promesa que  pondra en marcha y de nuevo
aquello que rodea al mundo de  en el 2013, de nuevo la cara-  surgird la hermandad que nacio

Fendt. El ano que viene sera de  vana monocolor de Fendt, se  hace ya 4 anos.ll

Algunas empresas colaboradoras

»

Michelin
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“Esto es
Impresionante”

Manuel Aldeq, ligado
a la marca Fendt
desde hace muchos
afos, primero como
concesionario, luego
como importador
local y ahora a otros
niveles, también
quiso expresar lo
que para él supone
un evento de estas
caracteristicas.
“Fendtgiiinos es
impresionante.
Ver a 800 clientes
totalmente satisfechos
con sus tractores,
ver a clientes con
fractores de hace
40 afos, es todo
un orgullo. Es gente
que confia en Fendt
porque ha tenido
calidad. Los clientes
que entfran estdn
satisfechos totalmente
con la calidad, con la
comodidad y ahora
con el Vario, que ha
sido el boom”.
Segun Aldeaq, el
cliente Fendt compra
esta marca porque
estd satisfecho con
la calidad, con el
uipamiento y con
r:copr:odidad.y”Han
ido avanzando los
tiempos y hemos
seguido mejorando

la calidad,
vipamiento
ggmggidaa’, agl/emés
de la rapidez de
funcionamiento,
consumo efc. En
este equipamiento
ademds tenemos que
ir introduciendo una
serie de aspectos
que los profesionales
van a demandar.
Los clientes de Fendt
son de los mds
profesionales y cada
vez exigen mads”.

agrorécnica

sobre el terren[Jl}

Hannover/Alemania
15-19 de noviembre de 2011

Dias exclusivos 13/14 de noviembre

Hotline: +49(0) 69/24788-265 * E-Mail: expo@DLG.org

www.agritechnica.com

www.facebook.com/agritechnica

€



