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La clave, según el empresario Rafael Escanero, es invertir en la cadena productiva

"La agricultura tiene un futuro
espléndido"

En la coyuntura actual, llama

poderosamente la atención

encontrar un profesional que afirme

convencido que "la agricultura tiene

un futuro espléndido". Rafael

Escanero, empresario agrícola de la

comarca de Los Monegros

(Zaragoza), lo cree posible siempre

y cuando se invierta en la cadena

productiva. "El agricultor debe

aprender a comercializar sus

productos'', dice.

ÁNGEL PÉREZ

Zaragoza

R

afael Escanero no es un
empresario agrícola al
uso. Muy pocos son los
que en España opinan

como él. "La agricultura tiene un
futuro espléndido. Quien lo dude
que venga a ver cómo trabajo,
siendo conscientes de que tienen

que vivir de esto, no de otra cosa,
y por tanto buscando el máximo
rendimiento': asegura.

Pero, con los precios que ac-
tualmente se están pagando a los
agricultores por las producciones,
es esto posible? "Ese precio se

multiplica con relación al que pa-
ga el consumidor final. La clave
es, por tanto, invertir en la cade-
na productiva. El agricultor debe
aprender a vender, a comerciali-
zar sus productos',' explica.

Según este empresario, "hay
futuro en la agricultura vendida, no
en la producida, que son concep-
tos diferentes': tal como se apli-
can en algunos sectores, como el
vinícola, donde muchos producto-
res de vino tienen su propia bode-
ga con una marca reconocida. Pe-
ro en el cereal es aún diferente.
"El agricultor tiene almacenes,
¿cero por qué no hace el pan o las
sémolas?' se pregunta Rafael. "El

problema es que el agricultor no
está mentalizado y opta por ven-
der en Mercamadrid o Mercaza-
ragoza, sin acudir directamente al
consumidor. Ese es el error, por-
que no cree en la empresa cuan-
do es empresario':

Pero, a su juicio, el cambio de-
berá llegar, porque la política de
subvenciones de la UE ha cambia-
do. "Primero éramos labradores,
luego agricultores y ahora las ayu-
das se destinan a la empresa agra-
ria. Ya partir de 3 000 m2 ya eres
un empresario agrícola, que debe
producir y vender':

Con este perfil puede dar la im-
presión de que este empresario
aragonés dirige una empresa agrí-
cola de grandes dimensiones. Pe-
ro no es así. Ha hecho sus cálcu-
los y, como no le compensa traba-
jar para terceros, se centra en pro-
ducir cebada ecológica en las 1 200
hectáreas que tiene en la comarca
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Mairpf0pletano se muestra muy satisfecho con el rendimiento
del Fendt 936 Vario con ruedas gemelados Trelleborg.

El empresario agrícola es capaz de fabricarse algunos
implementos, como este rodillo de 9 m de anchura.

La explotación cuenta con un almacén para resguardar la cebada
ecológica cosechada.

Asociacionismo
Rafael Escanero se siente agricultor,
pero ello no le ha impedido ostentar
numerosos cargos relacionados con el
sector rural a diferentes niveles.
Incluso ha participado en reuniones
en Bruselas, donde ha ofrecido
conferencias y ha llegado a establecer
muy buena relaciones personales,
como la que mantiene con la ex
Comisaria de Agricultura Marian
Fischer Boel.
El año pasado dejó la presidencia de
la Asociación Regional de
Agricultores y Ganaderos de Aragón
(ARAGA) para asumir la del Grupo
de Empresas Agrarias (GEA). Ahora
es Presidente europeo de AGROWUE,
una nueva asociación de empresarios
agroalimentarios, con el fin de que
sus productos accedan con mayor
facilidad a la cadena productiva.
"Esta faceta me permite también tener
una mejor visión global de la
situación, porque un agricultor no
debe encerrarse en su explotación y
tener una visión más amplia".

de Los Monegros, a unos 40 km
de Zaragoza. "Si reducimos labo-
res en el campo, ese tiempo que
se gana debe seguir dedicándose
al negocio, a generar actividad no
sólo productiva, porque si en mi ca-
so la cebada viene un operador a
comprármela, ya no soy empresa-
rio, sino productor. Pero si voy yo
a buscar un mercado para vender-
la directamente, es diferente': Es
lo que hizo hace unos meses, cuan-
do se trasladó a Luxemburgo, Ale-
mania y Escocia, países donde exis-
te una mayor demanda de este ti-
po de cebada, para dar salida a las
muchas toneladas almacenadas.

'ffl LA CLAVE ES

INVERTIR EN LA CADENA

PRODUCTIVA, EL

AGRICULTOR DEBE

APRENDER A

COMERCIALIZAR SUS

PRODUCTOS

Al hablar de maquinaria tam-
bién se perciben rápidamente las
peculiaridades de este empresa-
rio, agricultor "de toda la vida': Le-
jos de acumular en su explotación
tractores antiguos, se limita a tra-
bajar con dos unidades Fendt. Por
un lado, el espectacular 936 Vario
con ruedas gemeladas, todas Tre-
lleborg, básicamente dirigido a la-
bores de siembra. "El concepto de
las ruedas es por compactación.
La maquinaria y el tractor van me-
jor cuando la anchura del tractor es
como la del implemento o incluso
mayor. No se pierde potencia por-
que la labor de compactación que
hace en el suelo es importante. Es

un concepto muy extendido el cen-
tro y norte de Europa pero que en
España apenas se utiliza. Y aquí,
donde hay zonas con tierras muy
sueltas, cuando se entra con un
apero que necesita una potencia
de 300 CV el tractor puede hundir-
se y, por tanto, perder potencia':

Está tan convencido de este
sistema Rafael que incluso cree
que el tractor "iría mejor con tres
ruedas a cada lado, con más an-
chura': "Y los enganches también
son importantes, por eso es muy
importante que lo tenga como el
933 Vario, que va exclusivamente
en la culera': Este tractor, que no
está gemelado para poder salir de
la finca en caso de ser necesario,
es el utilizado para el resto de la-
bores, como preparación del terre-
no con distintos tipos de aperos.

Los doce neumáticos que
montan el Fendt 936 Vario y el 933
Vario son Trelleborg. "Venían con
ellos': explica. "De ruedas no en-
tiendo, pero las veo bonitas y bue-
nas. En las 1 600 horas que llevo
con el 933, he comprobado que
en desgaste y dureza son mejo-
res que otras que utilizaba antes':
Con el tractor 'gemelado', "el com-
portamiento hasta ahora ha sido
también muy bueno':

Rafael Escanero está conven-
cido de que "la agricultura es un ne-
gocio, y hay que mirar todo al milí-
metro, porque esos detalles son
los que hacen grandes las inversio-
nes': Por eso no es de extrañar que
en su propia explotación tenga un
taller donde revisa y repara la ma-
quinaria e incluso se fabrica imple-
mentos que se ajusten exactamen-
te a sus necesidades. "Esto supo-
ne unos 60 000 €/año de ahorro'.'
Uno de sus últimos resultados fue
un rodillo compactador de 9 m de
anchura y para un futuro próximo
piensa en una grada de discos ma-
yor de la que tiene actualmente (3
m de anchura) o incluso un moder-
no equipo combinado.•
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