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Además de distribuir tractores agrícolas, Hitraf es un especialista en la
fabricación y montaje de equipos forestales

EXPERIENCIA EN EL CAMPO ,
ESPECIALIZACIÓN EN EL MONTE

La empresa española Hitraf,

distribuidora de la marca Guerra en

grúas y remolques, de Valtra

Agrícola en Pontevedra y de Valtra

Forestal con grúa en toda España,

cuenta actualmente con una

plantilla de 40 personas, 26 de las

cuales trabajan en taller y el resto

en los departamentos de recambios

y comercial.

onstituida en 1988,
comenzó su labor de
montadora de equi-
pos forestales en

tractores, grúas y remolques en

1991, año en el que absorbió el
área agrícola de la empresa fami-
IiarTalleres Guerra y en el que co-

menzó a distribuir su maquinaria.
Actualmente, el 95% de su activi-
dad laboral está dirigida al sector
forestal y el 5% al sector agrícola.

"En el sector de los tracto-
res forestales hemos consegui-
do mejorar la experiencia acumu-
lada por Talleres Guerra desde
1970, cuando montó su primera
grúa sobre un tractor. Ahora es-
tamos tratando de adaptar su
oferta al mercado;' explica el Di-
rector General de Hitraf, César
Sánchez.

Según el directivo, los pe-

queños tractores vendidos por

Talleres Guerra han ido aumen-

tando de potencia, lo que les ha
permitido hacer la labor de auto-

cargadores forestales, ideales
para Galicia, donde hay caminos
muy estrechos. Además, Hitraf

ha mejorado su línea de tracto-
res y ha complementando su lí-
nea de máquinas grandes para
explotaciones forestales de

grandes dimensiones.
Sus datos indican que un

40% de la facturación procede
de los ingresos del taller (monta-
jes y reparación), un 15% de la
venta de recambios y un 45% de
la venta de máquinas nuevas. En
cuanto al porcentaje de factura-
ción que ocupa Valtra dentro del
negocio de Hitraf explicó que

sus ventas son, más o menos,
uniformes todos los años. En

cambio, subrayó que el mercado
de las máquinas forestales gran-

des de Valmet es relativamente

nuevo. "Si un año vendemos

dos máquinas, como el precio es
elevado, se dispara nuestra fac-
turación, lo que hace que regis-

tremos picos muy dispares"
Sánchez destacó que el prin-

cipal mercado de Hitraf se en-
cuentra en el norte peninsular.
"EI 45% de la madera de España
está en Galicia, pero también te-
nemos mercado en Castilla y Le-
ón, Soria, Cantabria, Asturias,
Vizcaya, Navarra e, incluso, en
Andalucía"

Una de las labores que Ileva
a cabo Hitraf es la de convertir
tractores agrícolas en tractores
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forestales a base de acoplamien-
tos, ingeniería y diseño. "Un

equipo de dos personas normal-
mente tarda entre dos y tres se-

manas en hacer un acoplamien-

to de grúa, remolque y cabres-

tante delantero sobre un tractor.
EI tiempo va en función del tipo

de tractor y del equipo a instalar,
porque no todos son iguales,

unos son más complejos que

otros", explicó.
Hitraf monta al año una me-

dia de 30-40 tractores y una cifra
similar de equipos forestales. Se-

gún su Director General, el mer-
cado en los últimos años se ha-

bía estancado pero en la actuali-

dad ha recuperado los niveles de
1999. Comentó que la compañía

ha Ilegado a montar 42 unidades

forestales de Valtra al año y seña-
ló que ahora monta fundamental-

mente equipos de esta marca,
porque los de las otras se mon-
tan en Industrias Guerra, en San-

tiago de Compostela.
Pero, ^qué es lo que hace al

producto Valtra tan especial para

la adecuación a trabajos foresta-
les? César Sánchez lo explica: "EI

tractor Ualtra se diseña en Finlan-
dia para trabajar en la agricultura

pero, como es un país con gran
tradición foresial, también tiene

aplicaciones específicas en este
sector. La fábrica, en su día, enfo-
có su producción a un vehículo
que pudiera hacer una labor miX-

ta, agrícola y forestal. Equ^paba

los vehículos con neumáticos es-

pecíficos forestales con una llanta
especial y protección lateral para

circular por caminos estrechos.

Además, montaba asiento girato-

rio para puesto de conducción re-
versible y una serie de caracterís-

ticas propias de los tractores Ual-

tra para el sector forestal que

ningún tractor en el mercado te-
nía, porque el resto de marcas en-

focaban su producción a vehículos

agrícolas. Ualtra siempre enfocó

sus tractores al sector agrícola pe-
ro con un componente importan-

te destinado al sector forestal y

que por este motivo, hacer esos

acoplamientos en otras marca

cuesta alrededor de un 40 % más

que en un l/altra"

I Mercado de
exportación

Hitraf ha exportado dos uni-

dades de Valtra a Portugal, pero

en la actualidad este país ya tie-
ne su propio distribuidor de la

marca. Lo que sí exporta la em-
presa es información a distribui-
dores en Sudamérica. De las ex-

portaciones que se hacen de
grúas se encarga Industrias Gue-
rra, la otra sociedad. Esas grúas
y remolques van a Chile, Argenti-

na, Uruguay y Portugal. 'Aunque
allí tengan distribuidor y éste se
encargue de hacer los montajes,
la información y el conocimiento
se la estamos suministrando no-

sotros;'afirmó el directivo.

1 Actualidad forestal

En opinión de Sánchez, el

sector forestal español está pa-
sando actualmente por un perío-

do de crisis. "Tenemos dos tipos
de clientes en el sector forestal:

los aserraderos y los empresa-
rios que trabajan en el sector del

eucalipto. Con la crisis de la
construcción los aserraderos es-

tán pasando un momento muy
difícil porque no venden la tabla

Está pasando a nivel mundial.
Como el aserradero no vende la

madera, el pino se ha dejado de
cortar. Solamente se está cor-

tando para labores de clareo, con
empresas como Finsa, que tiene
sus propios montes. Algunos

aserraderos, al no vender tabla,
han incrementado la venta de
eucalipto a las fábricas de celulo-
sa, lo que ha provocado que en

los últimos 6 meses haya un ex-
cedente de eucalipto, que unido

a la baja del precio de la pasta,
en estos momentos estén po-

niendo puntos de entrada de ma-
dera en estas empresas. EI sec-
tor está pasando un momento
difícil como otros"

Sánchez entiende que es in-

congruente el hecho de que a
pesar de que los precios de la
pasta han bajado considerable-
mente por el excedente, el papel

sea cada vez más caro. "EI mer-

cado de la pasta en España, en
estos momentos, está haciendo
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En las insialaciones de Vila de Cruces (Pontevedra) se montan distintos tipos de equipos forestales en lracfores agrícolas.

exportación. Se está importando
también madera de Sudamérica.
Hay una reestructuración del ne-
gocio. Realmente no sé donde
está el problema pero efectiva-
mente es una incongruencia. En
Galicia en concreto, no tenemos
el ciclo cerrado. Tenemos la pro-
ducción de la pasta del papel,
pero nos falta la producción.
Hasta ahora se estaba produ-
ciendo la pasta y se estaba en-
viando fuera para cerrar el ciclo",
comentó.

Por otra parte, Sánchez se

quejó de que en España no hay
una política forestal clara. "Es el

gran problema que tenemos. Ten-

dríamos que aunar esfuerzos los
principales fabricantes y disiribui-

dores de maquinaria forestal que

estamos en Galicia, porque echa-

mos en falta que la Administra-
ción se involucre. Llevamos tiem-

po demandando que haya una
política forestal clara por parte de

la Xunta de Galicia. También ped^=
mos, en su momento, la organi-
zación de una feria forestal en el
monte. Solamente se preocupan
de los recintos fijos como el de
Silleda, pero lo que son ferias en
monte se olviden. Asturias, con
Asturforesta, ha ganado terreno
en detrimento de Galicia que tie-
ne más potencial en cuanto a
hectáreas, en cuanto a tipo de ár-
boles y en cuanto a superficie
donde se podría organizar una fe-
ria en condicione. Pero nosotros
no contamos con una ayuda clara
por parte de la Administración:'

Sánchez explicó que en Es-
candinavia, el 70% del mercado
forestal lo copan tres marcas, y
que España va con un retraso de
unos 20 años en el tema de me-
canización con respecto a ese
país. "Hasta hace unos años ha-
bía una sola marca, desde hace
6 años estamos nosotros con la
segunda marca y ahora ha llega-
do la tercera. EI mercado tiende
a máquinas cada vez más sofisti-
cadas. Eso, unido a que antes
había mucha mano de obra por-
tuguesa y a que ahora hay mano
de obra de países como Ruma-
nía, Eslovaquia, Chequia, Antigua

Yugoslavia y que la gente está
tratando de mecanizarse, la ten-
dencia es a máquinas de cierto
prestigio:'

La incorporación de Valtra al
Grupo AGCO ha sido positiva se-
gún Sánchez. " Ualtra en España
antes era una empresa pequeña,
una empresa más familiar. Hoy
en día, evidentemente después
de un período de adaptación, tie-
ne posibilidades de ofrecer más
productos, sobre todo por siner-
gias del mismo Grupo. Es un be-

neficio mutuo para todo el Gru-

po. Algunos tractores de otras
marcas montan los mismos mo-

tores que están montando los

tractores Ualtra. En un futuro va a

ser importante el estar dentro de
un gran Grupo porque lógica-

mente vamos a tener más pro-

ductos y, por lo tanto, más posi-
bilidades de venta también"

I Otras facetas

Hitraf también vende desbro-
zadoras forestales para limpieza y
destoconadoras pero, según Sán-
chez, el mercado no se está opti-
mizando en Galicia. "Estamos
vendiendo desbrozadoras para
hacer mantenimientos en bos-
ques, para destrucción de ramas,
de residuos, etc. Aunque choca
un poco, también hemos entrado
en el sector del empacado, así
que vendemos tanto máquinas
para desbrozar como para empa-
car"

Su oferta incluye desbrozado-

ras laterales montadas en los

tractores para limpieza de taludes
y carreteras, pequeñas astillado-
ras para plantas pequeñas de bio-

masa y para fábricas de compos-

taje, máquinas para hacer leña...

"Muchos de nuestros clientes,
durante el invierno, cuando no
pueden trabajar en el monte por-
que llueve demasiado, están en
su nave cortando leña para cale-
facciones con una máquina que
permite el corte a medida, la asti-
llan, y luego, con una cinta trans-
portadora, la cargan en un remol-
que para transportarla con el trac-

tor al destino indicado por el

cliente" n
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