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L REGRESO
DE PARIS

Luis MARQUEZ
Paris (Francia)

e puede decir que la

asistencia a SIMA man-

tuvo sus niveles tradicio-

nales, o incluso los su-
perd. Los agricultores franceses
no perdieron la ocasion de visitar
esta feria que consideran suya, y
los fabricantes, especialmente
los de mayor arraigo en Francia,
la de dar imagen de poder para
los que son sus potenciales
clientes.

Si se analiza el comporta-
miento de la mayoria de los visi-
tantes, fueron a pasar un dia de
fiesta, solos o con la familia, a su-
birse a todas las maquinas, espe-
cialmente a las mas grandes, pe-
ro los contactos dirigidos a com-
pras potenciales fueron escasos.
Mucha imagen, pero poco mer-
cado.

Sélo en una de las éareas, la
de los sistemas de ayudas a la

conduccién y de Agricultura de
Precision, se detectaba interés
comercial, ya que con pequenas
inversiones en algunos de estos
equipos se pueden conseguir
notables reducciones de los cos-
tes de produccion. De aqui las
consultas de los visitantes, es-
pecialmente de los mas jovenes,
que aprovecharon la presencia
muchas de las marcas que ofre-
cen estos productos para deter-
minar lo que mejor se adapta a
sus necesidades y a su presu-
puesto.

El hundimiento de los merca-
dos del Este de Europa, espe-
cialmente de los paises de la Fe-
deracion Rusa, se puso de mani-
fiesto. Tampoco fue abundante la
presencia de expositores extra-
europeos que si estuvieron pre-
sentes en la EIMA. También pa-
rece que se redujo el numero de
compradores extranjeros, auque
si estuvieron presentes los clien-
tes de muchas empresas que

aprovechan la visita a SIMA para
ajustar sus pedidos.

Aunque la Agricultura no ha
sido directamente perjudicada
por la crisis mundial, la falta de
créditos, y el tradicional compor-
tamiento conservador de los
agricultores en tiempos dificiles,
ha producido una caida impor-
tante en las perspectivas del
mercado, aunque las empresas
terminaron el 2008 con unos ni-
veles de mercado de récord.

Para los agricultores france-
ses la campana no ha sido bue-
na. La renta neta de la empresa
agricola por activo no asalariado
habria disminuido en un 15%,
sin contar la inflacion, y el 14%
en las explotaciones profesiona-
les, con relacién al 2007,

Las explotaciones especiali-
zadas en cereales, oleaginosas y
proteaginosas, que son las que
demandan una gran mayoria de
los equipos expuestos en SIMA,
han sufrido, en el 2008, una cai-
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SIMA EN CIFRAS

2009 | 2007
Visitantes
Total 208 550 213 761
Extranjeros 25% 25% (107 paises)
Expositores
Total 1323 1375

da de su renta del 37%, como
consecuencia de la subida de lo
precios de fertilizantes y energia,
a la vez que por la depreciacion
de los cereales en el 22%. El in-
cremento de las cosechas, como
consecuencia de la suspension
de los barbechos obligatorios, no
ha compensado esta situacion.
En el resto de cultivos extensi-
VoS, como patata y remolacha, la
caida de rentas ha sido similar.

Por otra parte, la renta de los
productores de la carne bovina
disminuye en el 32%, ya que los
costes de produccion han au-
mentado por segundo ano con-
secutivo por el incremento de
los piensos, aunque la produc-
cion permanece estable en valor,
con precios en alza, salvo para
los terneros. A este segmento
de mercado va dirigido otro gran
bloque de los equipos expuestos
en SIMA, por lo que su demanda
se ralentiza.

La situacion en las explota-
ciones viticolas francesas sigue
mejorando, con un incremento
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de la renta del 15%, continuando
la tendencia de 2007, pero la ma-
quinaria para este tipo de explo-
taciones, y de otros cultivos hor-
ticolas y de implantacién ‘medi-
terranea’ hace tiempo que
buscaron su ubicacion en el Sl-
TEVI.

Sin embargo, lo que se pudo
apreciar una vez mas en SIMA,
fue el apoyo de numerosas insti-
tuciones publicas y privadas a la
agricultura francesa, ofreciendo
soluciones tecnoldgicas para su-
perar los condicionantes que im-
ponen las normas europeas. La

idea de convertir una limitacién
en una ventaja se pone de mani-
fiesto en el bloque ‘Buenas Prac-
ticas Agricolas’, que ayuda a
orientar al agricultor para superar
las dificultades que le imponen
los reglamentos, a la vez que a
aumentar sus rentas, dando al
conjunto de la sociedad francesa
la imagen de Francia ‘agricola’,
conservadora de la naturaleza y
del ambiente, y capaz de sumi-
nistrarle productos de alta cali-
dad, aunque le pida compensa-
ciones por hacerlo frente a terce-
ros paises que compiten en
situaciones mas favorables.

Indiscutiblemente, esto dife-
rencia a la agricultura francesa
respecto a la de los competido-
res, incluso en la Union Europea,
y hace que mantengan su satis-
faccion por seguir siendo agricul-
tores, especialmente en tiempos
dificiles, para asegurar la produc-
cion de alimentos suficientes vy
de calidad.

Los premiados
en el Concurso
de Novedades,
con sus
diplomas.
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El Grupo AGCO anadliza los efectos de la crisis
financiera

ANGEL PEREZ
Paris (Francia)

GCO ofrecié una multitudinaria

conferencia de prensa en el Museo
D’Orsay, con unos 200 invitados de todo el
mundo. En un marco histérico, el Presidente,
Gerente y Consejero Delegado del grupo,
Martin Richenhagen, junto a Arnaud Roux de
Bezieux, miembro del Consejo de
Administracién del banco Rabobank France, Sir
Ben Gill CBE, Director Gerente de la consultora

Massey Ferguson
La estrella fue el MF 8690

Ha recibido numerosos premios y fue, como
reconocen desde la propia marca, el
producto més destacado de su espacio
expositor. El MF 8690, Tractor of the Year
2009, recibié en Paris una Medalla de Oro
gracias al sistema de suspensién de la cabina
OptiRide Plus, que incorpora la serie de

Hawkhills Consultancy y Klaus Martini, agente
financiero de Deutsche Bank, comentaron la
situacién actual de la agricultura asi como las
perspectivas de futuro, con una atencién
especial al sector de la financiacién.

Todos ellos coincidieron en que los problemas y
efectos de la crisis financiera son claramente
perceptibles en muchas éreas. Sin embargo,
también estén de acuerdo en que la mayoria de
la industria agricola no esté afectada por esta
crisis y continuaré siendo estable. Ademés de
numerosos periodistas del sector y prensa
agricola, entre los invitados a la conferencia de
prensa se encontraba casi todo el personal de

alta direccién del Grupo AGCO.

tractores MF 8600. Ademds, la marca hizo
énfasis en la tecnologia de motores e* SCR,
para lo cual mostré un disefio de realidades
virtuales en accioén.

En la linea de maquinaria para la recoleccién
se estrenaron en este certamen las
cosechadoras convencionales Centora y las
rotativas Fortia y se mostraron las soluciones de
tecnologia avanzada del Grupo AGCO para
aumentar la precisién.
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Fendt

‘Vario Tour’ para recorrer
el stand

ara recorrer su stand de casi 1 500 m?,

Fendt organizé un Vario Tour de 10 etapas,
bajo el lema Eficiencia y rentabilidad con los
productos Fendt. Arrancaba con las gamas
‘Varios' (destacaba la presentacién al publico

Valira

Nueva cabina de
visibilidad Ilateral (SVC)

Valtro present6 la nueva cabina de
visibilidad lateral (SVC), con una Gnica
ventana sin postes en el lado derecho y la
opcién de guardabarros extra-esbeltos para
una mejor visibilidad. Un lava-parabrisas
instalado en la ventana lateral mantiene la
visibilidad en circunstancias lluviosas. Es una
solucién apreciable para trabajos en el interior
de instalaciones, usos forestales y en obras y
servicios, ya que protege al conductor de
caidas y proyecciones de objetos. La cabina

SVC360, que ofrece una visibilidad Gnica

de la nueva serie de ‘especiales’ 200 Vario),
continuaba con los cargadores frontales Cargo
y finalizaba con la maquinaria de recoleccién.
Entre los temas tratados destacaron el valor
anadido de una transmisién variable continua,
la economia del combustible, asi como toda la
tecnologia presente en la maquinaria de
recoleccién.

lateralmente, por detrds y hacia arriba, es fruto
de la combinacién de las caracteristicas de la
cabina SVC con una cabina forestal. La
visibilidad hacia atrds es particularmente
importante en el trabajo forestal y recortando
setos en cunetas de carreteras.

agrorécnica
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Claas Cougar
1400 es la
segadora
autopropulsada
mds grande del
mundo.

MARZO 2009

Claas, resultados y
novedades

Lc demostracién de poderio que hizo el grupo
Claas no estd al alcance muchos. Organizé
un stand enorme, en el que mostrd, no sélo su
extensa gama de tractores y equipos para la
recoleccién, sino también las Gltimas soluciones
tecnolégicas para mejorar la productividad. Asi
lo explicaron sus directivos en la conferencia de
prensa organizada en SIMA, donde también
recordaron los resultados econémicos del
ejercicio 2008, con una cifra de negocio que
alcanzé los 3 200 millones de euros (ver
técnica enero '09).

Dirigidos hacia una agricultura mas rentable,
con una mayor proteccién del medio ambiente,
Claas mostré sus Gltimos avances en sistemas de
guiado automdtico para maquinaria agricola,
la gestién heterogénea de las parcelas
(Precision Farming) y el control a distancia de
los equipos (Telemdtica). En el primero de ellos
se incluye la utilizacién de una cdmara (Cam
Pilof) que ofrece imdgenes en tres dimensiones y
estd disponible con el terminal ISOBUS.
También fue novedoso el terminal para el
sistema GPS Pilot, con un interfaz muy intuitivo
capaz de ofrecer funciones en 2D y 3D.

En la gama de tractores destacd la presentacién
de la serie Axos, que comprende cuatro

La conferencia de prensa
estuvo protagonizada por los
directivos del grupo alemdan,
entre ellos la Vicepresidenta
Cathrina Claas.

modelos con motores de 4 cilindros desde 75 a
102 CV. La polivalencia y el confort son dos de
sus principales argumentos. Polivalencia porque
es un tractor para muy distintas op|ic0ciones:
transporte, labores de tiro, carga, etc. Y confort
gracias a la moderna y espaciosa cabina, de
facil acceso y amplia visibilidad en todas las
direcciones.

Los Axos se ofrecen en tres versiones: C, con
caja de cambios 10/10, 20/20 mecanica; CL,
especializado para trabajos con cargador
frontal, caja de cambios 10/10 con Revershift;
y CX, con caja de cambios 20/20 con
Revershifty Twinshift o 30/30 incluyendo
marchas lentas, entre otras caracteristicas.

En recoleccién tampoco faltaron novedades. Se
present6 la gama Tucano, con seis modelos que
junto a los de las series Dominator, Medion,
Mega y Lexion conforman una de las ofertas
mds extensas del mercado. Tucano ofrece una
anchura de corte desde 3.70 hasta 7.50 m, con
una capacidad de hasta 9 000 L y numerosas
posibilidades de equipamiento, entre ellas el
cabezal para maiz Conspeed Linear, también
compatible para las Lexion.

La prestigiosa serie Jaguar también se apunté al
capitulo de novedades, con los modelos 940 y
930, con motores Mercedes-Benz V-8 de 453
CV y R-6 de 412 CV, respectivamente. Entre las
innovaciones destacan el concepto de chasis,
que permite reducir la carga sobre el rotor y el
tambor porta-cuchillas V-Max para una mayor
precisién en el corte.

Para completar este abanico de innovaciones,
la gama Disco de segadoras de discos
suspendidas plegables con cilindros de simple
efecto, recibié una ‘Mencién’.
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ALEXANDRE VOISIN, REPRESENTANTE DE JOSKIN EN LA PENINSULA IBERICA

Con un crecimiento
en su volumen de
negocio del 34%, el
fabricante de equipos
para la distribucién de
purin Joskin alcanzé en
2008 las mejores cifras
de su historia. “Fue un
afo realmente bérbaro
para nosotros”, destacd
su técnico comercial y
representante para el
mercado ibérico,
Alexandre Voisin,
durante la entrevista
que concedié a

vica en la SIMA.
“Hacia muchos afios
que no conseguiamos
unos resultados asi”.
Sus previsiones para
2009 también fueron
positivas aunque sin
superar el afio
finalizado. “Esperamos
que también sea un buen afio para nosotros,
aunque seguramente no sea igual”, advirtié. Su
prevision se basé en la coyuntura adversa que
percibe actualmente en el mercado. “En estos
momentos estamos esperando y a la vez
aprovechando que ha bajado un poco el ritmo
de trabajo, para desarrollar la empresa, mejorar
la fabricacién y los plazos de entrega de las
mdquinas. Vamos a ver cémo transcurre el afo”.
Sobre el mercado ibérico, recordé que la marca
cuenta con siete concesionarios, ubicados en su

“Hacia muchos anos
que no conseguiamos
unos resultados como

los de 2008”

mayoria en el norte
peninsular, la zona
donde es mayor el
volumen de negocio.
“Tenemos mucho
trabajo en Galicia,
Cantabria y Pais Vasco.
En los mercados, cada
especialidad tiene sus
propios concesionarios
elegidos en funcién del
clima (humedo o seco).
No podriamos vender,
por ejemplo, bafieras o
cubas de purin en el
sur”, explicé.

Los mercados més
importantes para la
compaiia belga, segin
Voisin, se ubican en el
centro de Europa.
Destacé Francia
(especialmente la zona
norte), Alemania,
Holanda, Reino Unido
Yy, en una escala inferior, ltalia.

Respecto a la Peninsula Ibérica, explicé que no
ocupa un porcentaje muy alto de la facturacién,
pero que “es un mercado que va ganando en
importancia y que va a tener un futuro de gran
interés para Joskin”. Voisin confié en que el
Gobierno apoye a través de subvenciones las
ventas de cubas de purin para mejorar su cuota
en el pais. “Para nosotros, el cliente final es
muy importante”, subrayd.

Europa del Este también es un mercado
interesante para la compafiia. “Tenemos una
fébrica en Polonia que hace las cubas
pequefias, ya que su montaje no supone una
gran complicacién. El afio pasado vendimos
bastante alli”, comenté.

Respecto a las lineas de producto que Joskin
comercializa en Espafia, sefialé que la cuba de
purin con inyector trasero “es el producto
estrella en este momento”. “Ademds”,
prosiguié, “hay también un mercado importante
para los vehiculos de transporte de animales”.
En cambio, no ve un mercado fructifero para
baferas. “No se necesitan muchas. Se hacen
mds trabajos con camiones porque el suelo estd
mds duro. No obstante hemos vendido
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algunas”, comenté. Ademds, recordé el
problema que estd suponiendo la homologacién
de sus cubas y baferas para su
comercializacién. “No podemos venderlas sin
tener los papeles en regla. Tenemos varios
modelos de cubas ya con homologacién
espanola”.

Por ofra parte, comenté el tema de la formacién
técnica a los concesionarios en Espaiia.
“Normalmente, una vez al afio hacemos un
curso de formacién para los concesionarios y
tenemos un sitio en Internet, con una contrasena
especial para ellos, con el fin de que puedan
encontrar informaciones sobre novedades, tipo
de mdquinas, recambios, efc. y facilitar la
venta”, concluyé.
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Kuhn hace gala de su extenso catalogo

| stand demostré el enorme crecimiento

mostrado por el grupo francés en los dltimos
afios. Entre su amplia gama de producto,
destacaron las siguientes novedades: apero de
dientes Cultimer, cuya carasteristica principal es
la polivalencia en el uso gracias a la
combinacién de dientes, discos y rodillo; la
evolucién de las gradas rotativas de gama
media y alta series 104-1004 y 1004
plegables; la empajadora Primor 5570 que
aloja hasta tres pacas redondas de 1.50 m de
didmetro; segadoras de arcén RSM para
anchuras de 1.80 m; segadora desbrozadora
Pro-Longer con brazo semiavanzado
(desplazado de 800 mm) y alcance horizontal
de 5.70/6.10 m asociado a una potencia de

& PR R i o e

Entre las numerosas novedades presentadas por el grupo francés
sobresalié la empacadora gigante fruto de la reciente adquisicion de la
division de Vicon.

agrorecnica

60/82 CV; sembradora Megant con rodillo
trasero; ampliacién de la gama de trituradoras
de cultivo con el modelo RM450 con una
anchura de trabajo de 4.50 m; nueva gama de
trituradoras de arcén, para trabajos intensivos
con tractores de gran anchura.

El Director
General de la
filial ibérica,
José Lafuente
—derecha-
explico los
proyectos del
grupo en
presencia del
Vicepresidente
Roland Rieger.
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Energia y transmision continuaq, ejes de New Holland

Fueron los dos argumentos en los que se
centré el stand de New Holland, que
nuevamente aposté por ofrecer al visitante un
fuerte impacto visual, merced a las numerosas
pantallas en las que se mostraban los Gltimos
avances tecnolégicos desarrollados por la
compania.

Los tres premios recibidos por parte del jurado
del certamen llevé a New Holland a organizar,
en la zona central del stand, lo que bautizé
como el Innovation Pole. Alli brillaron el tractor
NH" accionado por pilas de hidrégeno
(Medalla de Oro), el pequeio tractor Boomer
3000 con transmisién continua por cadena
entre poleas de didmetro variable (Medalla de
Plata) y el interface ‘inteligente’ para la
regulacién de cosechadoras de cereales
(Mencidn).

New Holland reservé 200 m? para acoger
especialmente a los visitantes extranjeros,
principalmente procedentes de Europa del Este,
Asia y Africa. En esta zona se expusieron

modelos dirigidos a estos mercados, como el
tractor TT75 fabricado en India, el TL5060 de
origen chino y el TD80 producido en Turquia o
el espectacular T9060 de Norteamérica.
También se expuso la pequefia empacadora BC
5060, celebrando asi su vuelta al mercado
francés.

En la zona dedicada a los cultivos ‘especiales’
destacaron, entre otros equipos, la
vendimiadora VL6050, los tractores TAO30N y
T4050F, este Gltimo recientemente elegido
Tractor of the Year 2009° en la categoria de
‘especiales’.

En el drea especifica para contratistas se
combinaban los tractores de media-alta
potencia T6080 (Tractor of the Year 2009° en la
categoria de ‘Disefio’), T7030 PowerCommand,
17040 AutoCommand™ con el brazo
SideWinder™ Il (que serd presentado
préximamente en el mercado espaiiol) y T8050,
junto a los equipos para la recoleccién, como la
cosechadora CR9090 Elevation con cabezal
Varifeed™ de 10.70 m de anchura, la CX8070
con cabezal plegable de 8 hileras para maiz y
la nueva CSX7060 Laterale para trabajar en
terrenos pronunciados. No podia faltar la
picadora de forraje FR?060, con el nuevo
cabezal de corte de maiz de 10 filas 480F y
discos de gran didmetro y el nuevo cabezal de
corte para biomasa 130 FB.

El stand de New Holland se completé con el
espacio destinado a los equipos para la
manipulacién, donde tuvieron cabida la
cargadora telescépica LM5060 PowerShuttle. La
serie LM5000 estd ahora disponible con
transmisién Powershift. Los tractores propios
para estas tareas son el T5050 y el 76020 Elite
Elevage, que se expusieron equipados con el
nuevo cargador frontal 700TL, y el T5050 con
rotoempacadora de cémara variable BR7070.
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Las ventas de New
Holland en 2008
crecieron un 30%

Un grupo de directivos, entre los que se
encontraba el Presidente y Director General
de New Holland Agriculture Equipment,
ofrecieron en el recinto ferial de Paris una
conferencia de prensa para mostrar los
resultados de la compahia en el ejercicio 2008
y las novedades introducidas en SIMA.

Barry Engle destacé que las ventas de New
Holland en 2008 crecieron un 30% con
relacién al afio anterior. Ofrecer unos
productos faciles de usar, accesibles para
todos, es, a juicio del Presidente, la clave de
este progreso. El Vicepresidente para Europa,
Carlo Lambro, detallé los incrementos
registrados en los mercados francés (17%),
alemén (10%), britanico (6%) y centro-
europeos (30%). “Para New Holland, el
cliente es siempre lo primero”, subrayé el
directivo, que explicé las diferentes
posibilidades de producto que le ofrece a
través de su red de ventas, con una eficaz
respuesta en la posventa a través del
programa de atencién permanente TopService
y de la divisién de recambios Parts&Service.
A todo ello se unen las soluciones financieras
de CNH Capital.

Precisamente uno de los directivos presentes en
la cita con los medios de comunicacién fue el
Presidente de CNH Global Parts&Service y
Vicepresidente Ejecutivo de Parts&Service para
la divisién de motores (FGA). Pierre Fleck
afirmé que “el soporte de servicio es un camino

El Presidente, Barry
Engle, y los directivos
Pierre Lahutte, Carlo
Lambro y Pierre Fleck
se reunieron con la
prensa en Paris.

efectivo para que los concesionarios crezcan”y
explicé la capacidad que tienen para ofrecer
“productos adaptados a cada mercado, cono
una disponibilidad de recambios permanente”.

20 anos de la primera telescopica MLT de Manitou

En el afio que se celebra el vigésimo
aniversario del lanzamiento de su primera
cargadoro fe|escc’>pica todo terreno destinada al
mercado agricola, la MLT, Manitou dispuso en
SIMA de un stand donde mostré los Gltimos
avances desarrollados.

El fabricante francés se ha esforzado en
mejorar el confort del usuario tanto en el
interior como en el exterior de la maquina.
Prueba de ello es la Oltima cabina Evolution,
con una amplia superficie acristalada y
tintada y un entorno espacioso y cémodo para
hacer que el acceso a los mandos sea mas
intuitivo.

En esta linea se sitba ofra novedad, el Easy
Connect System (ECS), un sistema de
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descompresién de la linea accesoria que
requiere menos esfuerzo por parte del operador
y aligera su carga de trabajo durante el cambio
de implementos.
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Amazone presenta una sembradora apropiada para
el mercado espanol

e llama Cayena y es la nueva sembradora
de rejas disefiada por Amazone para la
siembra rdpida, con o sin preparacién previa

Vogel & Noot desgloso su
oferta de producto

Dodo que la absorcién de la divisién de
proteccién de los cultivos agricolas de la
empresa Holder se produjo el 1 de noviembre
del pasado afio, Vogel & Noot no pudo unificar
toda su oferta de producto en un solo stand, ya
que no fue posible ampliar la superficie ya
contratada.

Por tanto, el grupo austriaco tuvo doble
presencia en el certamen parisino con un fotal
de 330 m2. Por un lado, el stand donde mostré
su ya conocida gama de equipos para la
preparacién del terreno y siembra, que incluye,
entre otros modelos, los arados de vertedera
VNO©Plus desde 2
hasta 12 cuerpos y
cultivadores de
dltima generacién,

del terreno. La presentacién tuvo lugar en el
certamen parisino y ya ha comenzado su
comercializacién en Espafia, un mercado al que
va especialmente dirigida esta maquina, ya que
su mayor potencial lo exhibe en terrenos duros
y pedregosos, asi como en regiones secas
donde las rejas convencionales no son tan
eficaces.

Puede trabajar a una velocidad desde 8 hasta
15 km/h, demanda un tractor de al menos 136
CVy el depésito para semilla alcanza los

2 800 L de capacidad. La anchura de trabajo
es de 6 m, con 36 rejas TineTeC dispuestas en
forma de ‘garra’ con una distancia entre hileras

de 16.6 cm.

entre los que se destaca el nuevo modelo semi-
suspendido TerraTop, una alternativa muy eficaz
de alta gama con un chasis robusto y el sistema
de ajuste Multi-Quick.

En otra zona del recinto ferial (Pabellén 5) se
expuso la oferta producida en Metzingen
(Alemania), destacando una parte del
programa MasterSpray, que incluye
pulverizadores suspendidos al tercer punto de
400 a 1 500 L de capacidad y modelos
arrastrados de hasta 4 600 L de capacidad.

“Yes, we plough”

“Si, nosotros aramos”. Es el lema que la
compafia austriaca —siguiendo el conocido
“Yes, we can” empleado por el presidente de
EEUU, Barack Obama, en la campafia
electoral- ha puesto en marcha para 2009, un
afio para el que mantiene buenas perspectivas,
a pesar de la situacién financiera general,
gracias a las numerosas inversiones ya
ejecutadas.
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La evolucion del Grupo ARGO

Un stand con mds de 2600 m? permitié a los
visitantes aproximarse a la amplia gama
de maquinaria que comercializa el Grupo
ARGO a través de todas sus marcas de
tractores y equipos para la recoleccién.

Sustentadas por su experiencia en diversas
tipologias de tractores, Landini, McCormick y
Laverda continGan su innovacién tecnolégica,
ofreciendo nuevas respuestas a las exigencias
de los agricultores.

Landini
Estreno de los PowerMondial

Se presenté la serie PowerMondial, que
adopta la configuracién del cambio de tres
gamas en powershift, los reductores
epicicloidales y el elevador.

Los PowerMondial representan la més completa
tecnologia de Landini en el segmento de los
tractores de potencia media. La gama abarca
los modelos 100, 110y 115, con una relacién
peso/potencia de 41 kg/CV, motores Perkins
de 92 a 110 CV, que ademés de garantizar
excepcionales potencia y par, respetan la
normativa Tier 3. La nueva gama ofrece las
versiones Techno y Top, esta Gltima
caracterizada por la presencia de elevador
electrénico e inversor hidréulico, que se suman
a la TdF con embrague multidisco en bafio de
aceite, presente de serie en ambas versiones.
Otras novedades presentadas fueron el
Powermax 185 con motor FPT Nef (Tier 3) de 6
cilindros, 183 CV en Dual Power, el importante
restyling al que se ha sometido a la serie
Mistral, con renovacién de estética y de sus
especificaciones, asi como la cargadora
teslescépica Powerlift, con nuevo motor Tier 3
de 4 cilindros, mas eficiente, econémico y
ecolégico, capaz de suministrar una potencia

de 150 CV con 110 CV disponibles en la TDF.
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La cargadora
telescdpica
Powerlift puede
llegaralos 9 m
de altura.
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McCormick

Consolidacion en media
y alta potencias

Lj amplia oferta de McCormick en el segmento
e potencias media-alta quedé patente en la
exposicién organizada en la cita francesa.
Destacé la renovacién de la serie CX, formada
por los tres modelos (90, 100 y 110), con
potencias de 83 a 102 CV. Los motores que
equipan el CX son Perkins de la nueva
generacién 1104D Turbo para el modelo CX90
y turbo aftercooler para el CX100 y el CX110.
La gama presenta dos versiones Synchro Shuttle
y erashii que se distinguen por la diversa
conformacién del cambio que adoptan. El
modelo Synchro Shuttle posee un cambio
mecdnico base con BAD+8MA, el cual,
asociado con un powershift de 2 velocidades
con inversor mecdnico y soper-reductor bajo
demanda, permite seleccionar hasta 24AD +
12MA. El modelo Xtrashift cuenta en cambio
con una transmisién de control electrénico con

3 velocidades en powershift con inversor
hidréulico y superreductor bajo demanda, que
permite seleccionar hasta 36 AD+36 MA.
También se presenté el modelo 185 de la serie
XTX, que desarrolla una potencia de 183 CV en
Dual Power, la nueva imagen que muestra la
serie GM (35-54 CV) y el nuevo motor Tier 3
que monta el cargador telescépico Tele-Trac.

Laverda
Mas cosechadoras

Liverdc mostré la cosechadora autonivelante

L Quattro y los Gltimos desarrollos en las
gamas LCS y M Special Power, lo que le permite
estar en condiciones de disponer de una oferta
completa con la que responder a las
necesidades tanto de agricultores pequefios
como de empresas de tipo medio-grande y
maquileros.

agrorécnica
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La renovacion del Grupo Kverneland

EI concepto del stand del Grupo Kverneland
mostré una renovacién acorde con la nueva
estrategia de marcas. Toda la estructura, el
concepto de la zona expositora y los nuevos
elementos de comunicacién estan enfocados en
ese sentido (dos marcas: Kverneland y Vicon).
Se utilizaron nuevos materiales de construccién,
distinto tipo de moqueta al habitual en la
compadia y ofros colores para crear una
imagen moderna.

Todas las innovaciones y los nuevos productos
fueron presentados en la feria bajo el nombre
de Hot News, con un drea dedicada al Servicio
& Tecnologia enfocada a dar soluciones a una
agricultura eficiente y rentable. También se
destacé el papel de liderazgo de Kverneland en
la tecnologia ISOBUS para el manejo y control
de implementos.

El grupo aproveché una cita como SIMA para
reafirmar su enfoque estratégico, basado en un
rentable crecimiento organico. La venta del
Area de Negocio Empacadoras
“financieramente hablando, resulté muy
interesante”, se afirma desde la compaiia. “Ha
dado al grupo unos ingresos en metdlico de
115 millones de euros que han reforzado
sustancialmente la capacidad y flexibilidad
financiera, punto clave en la actual situacién.
Ello nos da opcién a futuras inversiones”.

Estrotegio de futuro

El Presidente & CEO, Ingvald Layning, recordé
que la estrategia de futuro se compone de
cuatro pilares: gama de productos competitivos,
relacién cercana con los distribuidores, mayor
rendimiento operativo y liderazgo en mercados
clave. “Tenemos el compromiso de seguir
ofreciendo esta amplia gama de productos y la
flexibilidad de distribuirlos a través de dos
lineas; Kverneland y Vicon”.

Por ello, la venta del Area de Negocios
Empacadoras a Bucher no incluye la marca
Vicon. “Hemos firmado un acuerdo para
distribuir los productos de Geldrop por otras
dos campafias y sus recambios durante los
préximos diez afios (a partir del 1 de

septiembre de 2010), punto importante para
nuestros distribuidores y el servicio que deben
dar a los productos ya suministrados al
mercado”, sefialé el Presidente, que recordé
también que “el acuerdo de distribucién
también continda para los productos bajo la
marca Deutz-Fahr”.

“Nuestra prioridad estratégica es seguir
reforzando la oferta total en segmentos con
productos clave, aparte de las empacadoras.
Pero, al mismo tiempo, asegurarnos y
prepararnos para tener una amplia gama de
productos en el sector forraje mas allé del 1 de
septiembre de 2010”, afadié Ingvald Layning.

Perspectivas

En esta situacion,
para el Grupo
Kverneland las
tendencias
principales y la
perspectiva de futuro
para el sector
agricola siguen
siendo favorables,
debido al incremento
en la demanda de produccién agricola, como
consecuencia del incremento de la poblacién,
cambios en las pautas alimenticias y el
crecimiento de la energia ‘Bio’, aunque admite
que el animo inversor resulté mds negativo
durante la segunda mitad de 2008.

“La crisis financiera y la bajada del precio del
producto tuvieron un impacto negativo en las
inversiones agricolas. A medio y largo plazo la
perspectiva es mds positiva, debido a un
esperado crecimiento en la demanda de
alimentos y produccién agricola y, por lo tanto,
también en los precios de los productos”. El
Presidente & CEO recordé que “estimaciones
hechas recientemente por parte de OECD y
FAO siguen argumentando que los precios
agricolas para los préximos diez afos se
mantendrdn considerablemente por encima del
nivel de la pasada década”.
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El Grupo Same Deutz-Fahr reafirma su expansion

Un stand muy amplio y espacioso confirmé la
incesante expansién protagonizada por el
Grupo Same Deutz-Fahr. No sélo hubo tiempo
para que los profesionales observaran y
conocieran los Gltimos productos presentados

por las tres marcas, también los visitantes mds
pequefios —y también algunos mayores-—
distrutaran con un circuito en el que demostrar
sus habilidades a los mandos de un tractor...
teledirigido.

Deutz-Fahr
Tractores, cosechadoras... y vendimiadoras

Fue la marca que acaparé mayor protagonismo y la que gozé
de més espacio. Dominaron los tractores, con papel relevante
para los modelos con transmisién continua, como el Agrofarm
430 TTV y el Agrotron TTV 630, y el Agrotron NaturalPower
capaz de utilizar energias alternativas a los combustibles
tradicionales o el Agrotron L 720, la nueva incorporacién de la
marca en la gama de potencia superior a los 200 CV. Pero
también los equipos para la recoleccién brillaron con luz propia.
Por un lado, la cada vez mdas amplia oferta de cosechadoras
para cereal, con la 7545 RTS, lo que supone la entrada en el
segmento de las cosechadoras trilladoras no convencionales.

Y, ahora también, la nueva linea de vendimiadoras Agrovitis,

que se estrend en Paris tras
su aparicién en Bolonia
hace unos meses en lo que
fue su estreno
infernacional.

Ademdas, renueva la linea
de cargadoras telescépicas
Agrovector, afadiendo el
modelo 35.7 que, con una
mayor capacidad y un
mejor confort, sustituye al
precedente 30.7.

Same
Renovacion en todos los segmentos de potencia

Presenté la nueva gama Dorado para campo
abierto, formada por tres modelos con
nuevos motores SDF Euro lll de 3 y 4 cilindros,
de 60 a 85 CV compatibles al 100% con el
empleo de biodiésel. También la ampliacién de
la serie Explorer® con el modelo 110 dotado de
motor turbo intercooler de 109 CV. Otra
novedad fue el Frutteto® 110 equipado con la
primera transmisién de variacién continua del
mundo en el segmento de los tractores
estrechos, ideada y proyectada especificamente
para el trabajo en marcos de plantacién entre
hileras. La gama de tractores fruteros, ha sido
renovada para llevarla a un nivel adn més
profesional y especializado. En alta potencia

llega el Iron® 210 con nuevo motor Deutz de 6
cilindros Euro Il Common Rail con regulacién

electrénica y 220 CV.
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Lamborghini

Una linea de tractores
actualizada

Destocé el nuevo R7 210, en el segmento de
los 200 CV; para ejecutar las operaciones
mas dificiles en campo abierto, englobando el
concepto de tecnologia y eficiencia. Ademés,
presenté la R2, una gama de tractores
multifuncién versdtiles, compuesta por de los
modelos R2 60 (3 cilindros y 62 CV), 80 (3
cilindros y 82 CV) y 90 (4 cilindros y 85 CV)
todos con nuevos motores turbo intercooler SDF
Euro Ill, compatibles con el uso de
biocombustibles.

La serie R3 Evo se renueva introduciendo
caracteristicas cada vez més innovadoras y

aumentando en potencia con el nuevo modelo
110, que se afade a los R3 Evo 85y 100.

La nueva gama de ‘especiales’ RF-RS mostré un
aspecto renovado, con capé monolitico
basculante con faros centrales que agiliza el
mantenimiento.

Nueva generacion de neumadticos radiales
Performer 85 de Firestone

Firestone presenté la nueva serie estdndar de
neumdticos agricolas radiales Performer 85,
que pasa a sustituir a los ya conocidos R6000 y
R8000. Esta nueva gama, que estard disponible
en 23 medidas y que empezaré a
comercializarse en el segundo trimestre de
2009, presenta una mayor traccién, més
resistencia al desgaste y una mayor durabilidad,
ademas de incrementar el confort en carretera.
Segun la compaiia, “los neumdticos radiales de
serie 85 son de lo mas versdtil dentro del sector
agricola europeo y podrdn ser usados en una
amplia gama de aplicaciones y condiciones”.
Firestone destaca que la demanda de
neumdticos radiales de serie 85 ha disminuido
gradualmente en los Gltimos 5 afios, en pro de
ofras series mas anchas y de modelos radiales
para uso industrial, remolques y tractores de
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gran potencia, pero que la serie 85 sigue
siendo la de mayor peso en la demanda de
neumdticos agricolas radiales en Europa. Por
este motivo, Firestone se propuso mejorar su
gama de medidas de serie estandar. Los centros
de I+D de la compaiiia en EEUU, Japén e ltalia
infercambiaron informacién para crear la
nueva generacién de neumdticos, que
finalmente ha sido desarrollada y fabricada en
Europa para satisfacer las necesidades de los
agricultores europeos.

Entre las mejoras incorporadas al nuevo
Performer 85, destaca la aplicacién por
primera vez a neumdticos radiales de serie
estandar de la ‘Tecnologia de doble angulo’,
exclusiva de Firestone, que ha permitido
incrementar la superficie de contacto en un
4.2%, con una traccién muy superior para su
uso en el campo. Ademds, ha conseguido un
menor deterioro del terreno y una excelente
capacidad de desembarrado.

La carcasa del neumdtico tiene un mayor radio
de corona, lo que permite una huella mas plana
y mds ancha, con una menor compactacién del
suelo y un desgaste mas uniforme, lo que
aumenta la vida otil del neumdtico, que también
es mayor gracias a la optimizacién del nuevo
compuesto utilizado y al volumen del mismo.

En cuanto a la capacidad de flexién, se ha
aumentado en un 10%, lo que mejora el confort
del conductor, con una menor vibracién en
carretera.
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El tractor sin conductor de John Deere

Unc de las mas llamativas
presentaciones que los visitantes
pudieron encontrar tenia lugar en el
stand de John Deere. En un
escenario preparado para la
ocasién, un tractor modelo 5100 R
recorria unos 50 metros sin
necesidad de operario merced a la
aplicacién de los avanzados
sistemas tecnolégicos introducidos
por la marca a través de su divisién
AMS.

Cuando se detenl'a, el tractor
procedia a realizar, también de
forma automdtica, una serie de
operaciones con la pala cargadora frontal que
dejaron boquiabierto a més de uno. Un técnico
de la compahia acompaiiaba la demostracién

con explicaciones técnicas sobre las
caracteristicas de los equipos y sistemas
montados sobre el tractor.

Berthoud refuerza el ‘Concepto I’

LS presentd en la anterior edicién de SIMA y
uponia el compromiso de la marca por

mantenerse cerca de sus clientes y acompafarles

en la evolucién de su trabajo, ofreciendo
mejoras en la productividad gracias a la
precisién en la aplicacién de productos
fitosanitarios, respeto a las normas de seguridad
y contribucién al cuidado del medio ambiente.
Este afio, Berthoud ha reforzado dicho
compromiso, que ya es una realidad en
numerosos productos. El dGo Dualmatic-Bomba
Omega 100% permite una reduccién superior
al 20% de los voltmenes residuales, los
medidores anti-desbordamiento Nivomatic y
Nivelec con el Dualelec para unas buenas
précticas y confort de utilizacién, las barras
Ulys y Kéndor para dimensiones reducidas, la
barra de replegado de tres brazos Kéndor que
aprovecha la suspensién péndulo-axial propia
de la marca y la compatibilidad GPS de la caja
DP Tronic con muchos sistemas para una mayor
precisién en la aplicacién.

Berthoud recordé también su compromiso en
relacién con la red de concesionarios como
centro de formacién para acompaiiar el
despliegue del Control de Pulverizadores.
Ademés, y pese a algunas incertidumbres
respecto al nivel de ventas para exportacioén,
como consecuencia de la situacién financiera
mundial, Berthoud sigue confiando en la
estrategia de desarrollo que le ha permitido en
2008 consolidar la progresién iniciada los
dltimos afios.m
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