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Laverda (ARGO-AGCO al 50%) cerrd 2008 con un crecimiento de la facturacion del 25%

“RESULTADOS
EXCELENTES”

Mas de un millar de cosechadoras producidas y un crecimiento
de la facturacion del 25% con relacion al afio anterior llevan a
los responsables de Laverda a calificar los resultados de 2008

como ‘excelentes”.

ENERO 2009

averda obtuvo en 2008
unos “resultados excelen-
tes,” con un incremento
del 25% con respecto a lo
facturado en 2007 Este creci-
miento llega hasta el 47% si se
compara con los datos de 2006.

De este modo, el fabricante
de Breganze, especializado en la
producciéon de cosechadoras vy
equipos para el empacado, logré
cerrar el ejercicio de acuerdo con
las previsiones que habia efec-
tuado a mediados de ano. En co-
sechadoras llegé a las 1040 uni-
dades producidas y facturadas,
lo que hizo posible celebrar la sa-
lida de la maquina 5 000.

Italia, Francia, Rumania, Bul-
garia, Grecia y Serbia fueron los
mercados de “mayor satisfac-
ciéon” para la empresa, que ade-

mas, estos ultimos anos se ha
visto muy favorecida por la im-
portante contribucién, en térmi-
nos de volumenes, que supone
el acuerdo con AGCO. Cabe re-
cordar que el Grupo AGCO es,
junto al Grupo ARGO, co-propie-
tario al 50% de Laverda, tras la
joint-venture firmada en 2004
por ambas companias.

Los resultados conseguidos
en 2008 refuerzan las intencio-
nes de ambos accionistas de
continuar con los planes de de-
sarrollo en Breganze. Inversio-
nes importantes, ademas de
aquellas efectuadas previamente
a la producciéon compartida, ca-
racterizaron la Ultima parte del
ano en relacién a un nuevo orden
logistico.

Gracias a la reorganizacion
de las lineas de montaje, el flujo
de alimentaciéon de los materia-

les necesarios para la produc-
cion ha sido mas rapido y conti-
nuO para conseguir una mayor
eficiencia y rapidez de respuesta
del mercado. El sistema produc-
tivo se fundamenta en un mode-
lo mixto que permite producir
modelos diferentes sin exigir
partidas minimas.

La notable evolucién mostra-
da por Laverda, que en los cinco
ultimos anos ha duplicado la pro-
duccién de cosechadoras, se de-
be a la fuerte determinacién por
el desarrollo, tanto en términos
de calidad como de volumenes, y
la implicacion en este proyecto
de todos los miembros de la em-
presa y de la red distributiva. To-
do ello da como resultado una
empresa que se ha convertido en
“punto de referencia con el exte-
rior, ademas de ser “un dptimo
ejemplo en términos de rentabili-
dad y capacidad de inversion”

I Ao de prudencia
Para Laverda, el arranque de

2009 se caracteriza por la incerti-
dumbre vy, a su juicio, no es facil
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desarrollo merced a las inversiones realizadas en

los mercados, la organizaciéon de una red de distri-

bucién soélida y eficiente y su completa oferta de

productos y servicios.ll

sa controlada por
en la fabricacién de

posicionadas en el
miento de las
la hacia modelos
y dimensiones. El
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