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FIESTA EN EL CAMPO
El pasado 15 de octubre tuvo lugar en las inmediaciones de Medina del Campo (Valladolid)
una verdadera 'Fiesta del Campo', organizada por Same Deutz-Fahr Ibérica, en la que junto

al aspecto lúdico, los alrededor de 2 500 asistentes pudieron probar la línea completa de
tractores de las marcas Same, Lamborghini y Deutz-Fahr trabajando con aperos de las
primeras marcas europeas.

F

rente a las ferias estáticas,
la circunstancia de dispo-
ner de 24 tractores con
sus correspondientes ape-

ros, y otra docena en exposición
—además de una vendimiadora y
una cargadora telescópica—, todos
ellos situados sobre una gran par-
cela agrícola en la que se podía
trabajar sin interferencias, fue un
atractivo para los 2 500 agriculto-
res, no sólo de Castilla y León, si-
no de regiones tan alejadas como
Baleares, Galicia y MJrcia, que
acudieron a la cita organizada por
Same Deutz-Fahr Ibérica en Me-
dina del Campo (Valladolid).

En un momento como el ac-
tual, la jornada resultó un auténti-
co éxito por la cifra de asistentes
y por el interés demostrado ante
la maquinaria expuesta. Además
de mostrar su amplia gama de
producto, SDF Ibérica también qui-
so enviar un mensaje de optimis-

mo y la respuesta encontrada por
parte de los profesionales dejó a
los responsables de la filial tre-
mendamente satisfechos, hasta
el punto de asegurar que la cita
de Medina del Campo constituyó
el "mayor evento organizado en
España" por esta empresa.

Los tractores situados sobre
la parcela estaban a disposición
de cualquiera que quisiera mane-
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Same Deutz-Fahr Ibérica reúne a 2 500
personas en la Demostración
organizada en Medina del Campo
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jarlos, siempre acompañados por alguien conoce-
dor del producto, pero que dejaba los mandos a
cualquier 'tractorista' visitante para que notara las
'sensaciones' del tractor probado y del apero con
el que trabajaba.

Desde las 10 de la mañana que se inició el even-
to, hasta las 17 horas que se dio por finalizado, los
tractores no tuvieron un minuto de descanso, sal-
vo durante el tiempo que duró el desfile de media
mañana, en el que los técnicos de la empresa ex-
plicaron las características técnicas de cada uno de
los tractores disponibles, y de los aperos que esta-
ban utilizando.

La posibilidad de trabajar con tractores de muy
altas potencias fue una sorpresa para muchos asis-

Deutz-Fahr Agrotron L 720 con apero Kuhn Mixter 100.

Lamborghini R8 230 DeR con cultivador Torpedo.
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Javier Seisdedos Director General de SDF Ibérica, el Prof. Luis Márquez
y José María Pontaque, Director General de Miralbueno.

tentes, así como la oportunidad que se les ofreció
para manejarlos, incluso con pruebas de habilidad
apilando pacas con un cargador frontal.

En resumen, una verdadera 'Fiesta del Campo'
que sirvió para poner al alcance de los potenciales
clientes las innovaciones que Same Deutz-Fahr aca-
ba de poner en el mercado europeo, con una orga-
nización perfecta que dejó a todos satisfechos.

• Same Explorer' 100 GS con grada rotativa Kuhn HRB 303.
• Same 'ron 170 Continuo con cultivador Lemken Korot.

• Same !ron 185 Hi-Line con grada de discos corta
Vogel & Noot Terradisc 400.

Lamborghini R6 140 DCR con grada rotativa Vogel & Noot MS 300.
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Deutz-Fahr Agrotron L 720 con arado de 6 cuerpos
Gregoire & Besson.

• •
En	 as di	 s y variadas actividades
organizada . .nte toda la jornada se
encontraba un concurso de habilidad, en el
que los participantes debían ir apilando hasta

total de seis pacas evitando su caída para
'recibir su correspondiente premio.

Deutz-Fahr Agrotron TTV 630 con sembradora
Póttinger Terrasem.

Deutz-Fahr Agrotron X 710 con arado de 6 cuerpos
Vogel & Noot.

Deutz-Fahr Agrotron X 720 con grada Rubin+sembradora
Lemken, equipado con GPS.

Deutz-Fahr Agrotron X 720 con grada de discos
escotados Peittinger Terradisc 4000.
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parcela donde se realizó la
emostración se montaron también una

serie de carpas en las que se expusieron
productos de algunos proveedores que
colaboran habitualmente con la red de
SDF Ibérica, como las compañías de
neumáticos Trelleborg y Continental, la
burgalesa Mowers Ibérica, importadora

varias marcas de maquinaria
rícola, y las empresas Berner y
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" Soy propietario de un trac-
tor Deutz-Fahr, y es /a mejor
elección que he hecho. He po-
dido comprobar todas /as nove-
dades y /a tecnologie que apor-
ta e/ Grupo a todos sus mode-
los. Asimismo, /os aperos utili:
zados en esta demostración son
de primer nivel No solamente
e/ tractor tiene que ser de cal,:
dad, también se necesita un
apero moderno y capaz de sa-
car e/ mejor rendimiento.

Soy fiel a Deutz-Fahr por va-
rios motivos, pero /o más im-
portante es que se trata de una
marca muy establecida que
aporta todas /as garantías posi-
bles. Yo trabajo con e/ cereal, /a
patata y /a viña, y puedo decir
que /os tractores son muy com-
pletos en todo. Mi ,oróximo trac-
tor será un tractor de/ Grupo Sa-
me Deutz-Fahr Seguro.

Este tipo de eventos son
/os que hacen falta, porque acer-
can al c1/4énte y podernos ver de
primera mano /os tractores tra-
bajar y comprobar todo su ren-
dimiento':

José Ramon Gil
(Valladolid)

"Este tipo de
eventos son los
que hacen falta"

Miguel Vaquero Góme7
Bodegas Sin foriano (Valladolid)

"Un éxito
rotundo"

" Acabo de adquirir un Agro-
plus 75, un viñero muy comple-
to para todos /os trabajos de
que realizo. Lo más importante,
que me ofrece e/ Grupo Same
Deutz-Fahr es e/ Servicio Pos-
venta, el cual es muy bueno.

De /o visto hasta ahora con
/a eX,09/7él7C/á que tengo en trac-
tores viñeros Deutz-Fahr, /a úni:
ca mejora sería evolucionar a/-
go /a distancia entre ejes, para
que fuese algo menor Aún c9S/;

estoy totalmente satisfecho con
e/ tractor

Este tipo de eventos, don-
de ves tanta cantidad de gente,
te hacen sentir mucho más res-
paldado a/ ver que perteneces
a una gran familia, y de garan-
tiá, que invierte en sus clientes,
y más en momentos diticiles
que ahora atraviesa /a economiá
mundial.. ¡Un éxito rotundo!.'
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SDF Ibérica contó con tres carpas: una
fue un punto de información comercial,

otra estuvo enfocada al servicio
posventa y en la tercera dispuso una
tienda para todo el merchandising y

artículos publicitarios del Grupo.

OCTUBRE 2009


