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Maquinaria Agrícola y Repuestos Margareto, S.L. cumple 18 años
distribuyendo los equipos de Vogel & Noot

^

MAYORIA DE EDAD
Una de las zonas donde Vogel & Noot es más fuerte en

España es Castilla y León. Maquinaria Agrícola y

Repuestos Margareto, S.L. se ocupa de la distribución

de sus equipos en Ávila y Salamanca.

Teodoro Santamaría, su hijo Víctor y Pascual Galindo, responsable de Vogel & Noot en España.

I negocio comenzó a
mediados de los años
'80 como una simple
tienda de recambios en

la que se comercializaba alguna
máquina. Años después -hace

de esto 18- comenzó su relación

con Vogel & Noot. Desde enton-

ces, Maquinaria Agrícola y Re-

puestos Margareto ha vivido nu-

merosos cambios y transforma-
ciones de producto, que han

ayudado a evolucionar positiva-

mente a esta empresa castella-

na. "Incluso ahora, a pesar de
que hemos tenido unos años en
los que el mercado de los arados
estaba a/a baja por el auge de la
siembra directa, las expectativas
son buenas porque estamos
viendo que el arado retoma su
protagonismo'; explica su res-
ponsable, Teodoro Santamaría
Margareto, que califica como
"curioso" la evolución del merca-
do de los arados. "Cuando empe-
cé, eran de dos, tres y cuarto
cuerpos. Hoy, e/ más pequeño es

de cinco cuerpos y la tendencia
es a modelos de grandes dimen-
siones para altas potencias. Se
está produciendo una transfor-
mación en el campo: aumenta el
número de empresas de servicio
y los agricultores demandan trac-
tores muy grandes (de 200, 250
y 300 CV). En consecuencia, los
aperos que se demandan son ca-
da vez mayores°

La empresa está formada
por 11 profesionales, entre téc-
nicos, comerciales y personal de
oficina. Todos ellos dedicados de
Ileno al negocio de los imple-
mentos. Trabajan con diferentes
marcas, con algunas de ellas
desde hace muchos años, como
es el caso de Vogel & Noot. " Las
personas que conforman Vogel
& Noot siempre nos han dado
toda su confianza, tanto a nivel
económico y profesional, como
a nivel personal. Muchas veces
son las personas que están de-
trás las que hacen grandes a las
marcas y motivan a los conce-
sionarios a trabajar más y
mejor"

Teodoro Santamaría apuesta

por Vogel & Noot como una refe-
rencia de alto nivel porque "aun-

que el mercado agrícola es muy

inestable y se mueve en muchas

ocasiones por precio, siempre

hay un porcentaje de agriculto-
res que busca marcas de presti-

gio. Nosotros, con Vogel & Noot,

estamos situados en la 'tabla al-

ta' del mercado ya que tenemos

un arado de mucha calidad" Ade-
más, la evolución constante que

muestra el fabricante es un fac-

tor añadido para el futuro. "Du-
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rante estos años han habido mu-
chas transformaciones en lo que
a modelos de arados y otros pro-
ductos se refiere y la respuesta
ha sido muy buena tanto en pre-
campañas con recambios, como
en servicio posventa"

Aguirre, Lamusa... son algu-
nas de las marcas comercializa-
das por Maquinaria Agrícola y
Repuestos Margareto S.L. Re-
cientemente han incorporado
una marca de remolques, pero
por lo demás siguen trabajando
con las marcas de siempre. "Si
no tenemos ningún problema
con el fabricante continuamos
con él, no nos gusta cambiar^
matiza Teodoro Santamaría, que
por ahora descarta la distribución
de tractores, ya que "la estructu-
ra del concesionario que vende
tractores es diferente a la del
que vende aperos. Además se
requiere un buen cuadro de me-
cánicos y experiencia en el mun-
do del tractor"

En cambio, su amplia oferta

de producto abarca también so-

luciones para el sector agrope-
cuario debido a que en su zona

de influencia existen muchos

agricultores que también son ga-

naderos. " En este sector, que

atraviesa un momento complica-

do, estamos presentes con va-

rios tipos de máquinas, como los

carros mezcladores de Storti°

En la situación actual, no hay pla-

nes de ampliación de la empre-

sa, ya que Teodoro Santamaría

observa que "la tendencia del

mercado es a la baja" "Pero no
descarto, a largo plazo, crecer

con algunos productos, aunque

tengo a mi hijo para continuar el

negocio", advierte. n

^"SI NO TENEMOS NINGÚN PROBLEMA CON EL

FABRICANTE CONTINUAMOS CON ÉL, NO NOS

GUSTA CAMBIAR" ^

"AGROMA6? es una feria en auge"

aquinaria Agrícola y Repuestos Margareto S.L participa en AGROMAQ hace 22 años, es
Mdecir, casi desde su nacimiento. "Es una feria que está en auge, con visitantes procedentes
de Portugal y de provincias como Zamora, 1/allac%lid, Palencia, Burgos, Santanc%r...", afirma
Teodoro Santamaría, que consideraría oportuno ampliar las instalaciones porque "se están
quedando muy pequeñas para tanta maquinaria". "Y tampoco estaría mal que estuviésemos a
cubierto, porque sufrimos mucho el fuerte calor o frío", añade.
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