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EXPOAGRO 2008

(Armstrong, Santa Fe — Argentina: 5 al 8 de marzo 2008)

Expoagro fue un buen
escenario para conocer de
primera mano la situacion
que atraviesa el sector
agricola en Argentina. A
pesar de algunas
controvertidas medidas
politicas, que no han sido
del agrado de los
profesionales del campo,
la muestra agropecuaria a
campo abierto fue un
éxito segun las grandes
companias del sector de
la maquinaria agricola.

CoMERcI0O RURAL
Armstrong-Santa Fe (Argentina)

a ediciéon 2008 de la me-
gamuestra, que cerré con
mas de 220000 visitan-
tes, fue todo un éxito. La
cantidad de stands y variedad de
ofertas se incrementd respecto
de ediciones anteriores. Dinami-
cas, insumos, importantes semi-
lleros, innovaciones en maquinas
agricolas y automotrices no fue-
ron la excepcion del sinnumero
de novedades para ofrecer al
productor. La imaginacién e ini-

ciativa para exponer los produc-
tos no tienen limite, permitiendo
ver transitar a los grandes equi-
pos en pistas de manejo con ba-
rrancas y puentes.

Expoagro es la cita donde los
diferentes  protagonistas  del
complejo tecnolégico al servicio
del sector agropecuario exponen
sus productos ante un auditorio
sumamente exigente. Esos pro-
ductos, sistemas vy servicios,
que a lo largo del ano se pueden
ver en forma aislada, estan pre-
sentes coordinadamente, y el
productor, profesional y visitante
pueden tomar contacto con esos
avances y el campo sobre el cual
se trabaja.

Las entidades de difusién
tecnoldgica tampoco quedaron
atras, en el caso del INTA el visi-

tante ingresaba a un gran buque
exportador y subidos al puente
de éste antes de ingresar podia
divisar las diferentes oportunida-
des de industrializar y aumentar
el valor agregado de la produc-
ciéon. Luego se invitaba a una tra-
vesia que comenzaba con el re-
curso suelo y culminaba con di-
versos productos industrializados
de la produccion tipicamente
pampeana. En esta cadena no
faltaron los biocombustibles,
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expellers, alimentos pelletizados,
entre otros.

Del lado tecnoldgico, se pre-
sento en sociedad una nueva he-
rramienta adquirida por la institu-
cién: un avion transportable que
permite la obtencién de iméage-
nes captadas por sensores re-
motos, de manera de hacer es-
tudios a escala de recursos, cul-
tivos y técnicas de manejo.

Las famosas TICS (tecnolo-
gia de la informacion y comuni-
cacion) también estuvieron pre-
sente por medio del proyecto
RIAN que sistematiza la informa-
cién y proyecta resultados a ni-
vel local y regional. Asimismo,
ofrece ejemplos practicos, como
la transmisién en tiempo real de
iméagenes y datos de funciona-
miento de una pulverizadora au-
topropulsada.

Pasando a actividades que
mezclan lo didactico con el en-
tretenimiento, se llevé a cabo
una nueva ediciéon del Campeo-
nato de Aplicacién, haciendo par-
ticipar a los interesados (previa-
mente registrados) en una prue-
ba que se realiz6 sobre una
parcela cultivada con soja. El ob-
jetivo perseguido fue lograr la
mejor aplicaciéon contra roya de
la soja o enfermedades de fin de
ciclo, dado que este es uno de
los trabajos mas complicados
que debe realizar un aplicador, ya
qgue el blanco de la pulverizacién
se encuentra en el tercio medio
del cultivo, con un follaje suma-
mente cerrado, denso, y con la
soja alcanzando su mayor altura.
Las empresas Metalfor y Spray-
tec suministraron equipos y bo-
quillas, y el equipo de profesio-
nales del proyecto Tecnologia de
aplicacion de agroquimicos, con
sede en el Instituto de Ingenieria
Rural del INTA Castelar, actu6
como jurado.

El plato fuerte de Aapresid,
que este ano estuvo dado por la
presentacién de la ‘agricultura
certificada’, un sistema en siem-
bra directa donde, ademas de
suprimir la labranza y contener
en superficie residuos orgénicos
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en descomposicion, se incorpora
un conjunto de herramientas
que reciben el nombre de Bue-
nas Practicas Agricolas.

De esta manera, se incorpora
el concepto de gestion de los re-
cursos ambientales a través de
procesos integrados y sistémicos
con vistas a la obtencién de pro-
ductos en cantidades suficientes
y cualidades deseables, mante-
niendo y —mejor aln- aumentan-
do su capacidad productiva. Es-
tos criterios se estan aplicando
crecientemente en el mundo en
todos los productos del sector, in-
cluyendo los mas nuevos, como
los biocombustibles.

I Tractores

Este ano se conjugaron fuer-
tes novedades, tanto por parte
de las companias que fabrican
los equipos en la Argentina vy
Brasil, como aquellos proceden-
tes de otros mercados. Pode-
mos afirmar, mediante el che-
queo con las principales mues-
tras de este tipo a nivel
internacional, que toda la oferta
tecnoldgica mundial estuvo a dis-
posiciéon de los interesados.

En motores impulsados por
las crecientes presiones ambien-
tales sigue la tendencia al reem-
plazo por nuevas series que intro-
ducen la inyeccién electrénica in-

teligente buscando la reduccion
de los gases contaminantes y un
uso mas eficiente de cada gramo
de combustible. Estas noveda-
des también las pudimos obser-
var en las demas maquinas auto-
motrices como cosechadoras vy
pulverizadoras autopropulsadas.

Con respecto a la eficiencia
de transmision de la potencia al
suelo, en todas las marcas, pre-
valece la traccion delantera asis-
tida y la doble traccién con cu-
biertas de mayor didmetro y an-
chura segun las aplicaciones
especificas. La opcién radial en
cubiertas va también incremen-
tandose, dada la fabricacion de
este tipo de cubiertas tanto en la
Argentina como en Brasil.

A la demanda manifestada
por los usuarios de grandes ma-
quinas de siembra directa, en
cuanto a requerimientos de po-
tencia hidraulica, la respuesta de
los fabricantes ha sido el incre-
mento del caudal y presién con
circuitos de centro cerrado.

La fabricacion nacional de es-
te tipo de equipos continta cre-
ciendo con marcas de muchos
anos en el mercado como Pauny,
Agrinar y otras mas recientes, co-
mo Apache y Metalfor. A éstas
se suman las grandes internacio-
nales que frabrican desde equi-
pos completos, como AGCO,
hasta componentes claves de los
equipos, como John Deere.
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Las empresas internaciona-
les John Deere, AGCO (Massey
Ferguson, Valtra, AGCO Allis),
Same y Landini presentaron
equipos de diferentes origenes,
apuntando a satisfacer la amplia
demanda de tecnologia y equipa-
miento diverso que se presenta
en la Argentina.

1 Sembradoras

La tendencia en los disenos
de sembradoras esta centrada
en suplir las deficiencias en el
transito sobre rastrojos abundan-
tes mediante disposicion estra-
tégica de los érganos de corte e
implantacion y el incremento en
la capacidad de penetracion. La
versatilidad en el distanciamien-
to se ha impuesto en los ultimos
anos; en algunos casos se alcan-
zan separaciones de hasta 19
cm con dosificadores de preci-
sién.

En cuanto a tamanos de
equipos se produjo una impor-
tante diversificacion, desde pe-
quenas maquinas para parcelas
experimentales hasta aquellas
de gran anchura de labor. Esto ha
sido fruto de la incorporacion del
mercado de exportacion, que
permite a los fabricantes una
mayor diversificacién de produc-
tos conservando escala de pro-
duccion.

Por otro lado, se han multipli-
cado también las ofertas en cuan-
to a sistemas de dosificacion,
tanto las que lo hacen en forma
centralizada air drill como las de
dosificadores individuales con op-
ciones mecanicas y neumaticas.

I Aplicacion de
agroquimicos

De la mano de la siembra di-
recta, la aplicacion de agroquimi-
cos adquirié una importancia cla-
ve para el productor y contratista.
De esta manera, al crecimiento
en tamano de las maquinas de
arrastre, este ano se pudo obser-
var la preponderancia de las au-
topropulsadas con anchuras de
botaléon que superan los 30 me-
tros.

Se presentaron varios modelos
con motores delanteros, mejoran-
do la distribucién de pesos dinami-
ca y del lado de la pisada si sostie-
ne la tendencia a cubiertas de gran
didmetro y radiales. En éstas, co-
mo en las demas maquinas, tam-
bién se observa un cuidado de los
aspectos estéticos y ergonémicos.
A la funcionalidad de la maquinaria
agricola hoy se le agrega el aspecto
estético, incluyendo carrozados
curvos vy detalles de pintura, asi co-
mo todos los criterios que hacen a
la maguina mas segura de operar.

I Las cosechadoras

Las novedades introducidas
en las cosechadoras estuvieron
dadas por la capacidad de traba-
jo, la anchura de los cabezales, la
velocidad de descarga y toda la
instrumentacion electrénica, tan-
to en las de origen importado co-
mo en las nacionales. Los cabe-
zales son observados muy de
cerca, ya que en varios cultivos
son los responsables del mayor
porcentaje de pérdidas. Este ano
se pudieron ver versiones con
alimentacién por lonas, como
fue el caso de Drapper.

Una tendencia que se viene
consolidando es el avance de las

maquinas axiales que represen-
tan el 50% del mercado. En una
situacion intermedia, y con gran
potencial, se encuentran las mé-
guinas con sistemas mixtos, co-
mo la Claas y la Metalfor.

En estas maquinas, como en
tractores y pulverizadoras, im-
pacta al visitante el desarrollo
que presentan los puestos de
mando donde se evidencia la
aplicacion concreta de mucho
conocimiento de la ergonomia
(especialidad que estudia la inte-
raccion entre el hombre y la mé-
quina). Mediante estos progre-
sos se busca incrementar el ni-
vel de confort y seguridad
brindando el ambiente 6ptimo
que requiere la operacion de es-
te tipo de maéaquinas, incluyendo
sistemas de control y regulacion
de muchos componentes.

1 Conclusion

Expoagro es una exposicion
muy variada y completa, con una
amplia oferta de tecnologia dis-
ponible para el sector; se incor-
pord todo el herramental de co-
municacion y electronico que le
permite al visitante tomar estre-
cho contacto con los detalles de
cada maquina y hacer su analisis
particular y comparativo.

El emplazamiento de |la
muestra, en el centro del cora-
z6n fierrero del pais, indudable-
mente contribuyé a lograr una
muy amplia participacion de los
fabricantes nacionales que pu-
dieron exponer a los productores
y a una importante cantidad de
clientes potenciales proceden-
tes de todos los paises del mun-
do, sus mas recientes adelantos
en cada segmento.
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JOHN DEERE

Comenzando con una serie
de festejos por los primeros 50
anos de John Deere fabricando
en Argentina, en Expoagro 2008
presentd la nueva Serie 70 de Co-
sechadoras STS de rotor axial,
dos nuevos modelos de tractores
(el 7715 y el 7815 fabricados en
Montenegro, Porto Alegre — Bra-
sil, con motores de origen argen-
tino), el modelo 5425 con inver-
sor hidraulico, ademas de roto-
empacadoras, equipos para jardin
y motores.

El gerente de Marketing, Die-
go Feldman, explicé que “en Ex-
poagro se lanzaron una serie de
festejos, que van a sequir a lo lar-
go de todo el ano en todas las fe-
rias y terminaran en noviembre
con un encuentro de concesiona-
rios de Sudamérica. Mas de 900
personas nos reuniremos en Ro-
sario para recorrer la fabrica y ha-
bra reuniones de trabajo. Para es-
te encuentro esta prevista la pre-
sencia del CEQO de la compania, el
‘numero uno’ del mundo. En Ar-
gentina hay productos John Dee-
re importados desde 1894. En
1958 se establece la fabrica en
Granadero Baigorria, en Santa Fe,
donde empezaron a fabricar el
tractor 730. Luego fueron apare-

ciendo otros implementos agrico-
las, sembradoras y actualmente
alli se producen alrededor de 16
000 motores por ano, para aplica-
ciones agricolas como en el caso
de tractores y cosechadoras que
son exportados a otras unidades
de John Deere del mundo (Méxi-
co, EE.UU., Francia, Chinay, prin-
cipalmente Brasil), y otros para
generadores eléctricos distribui-
dos a través de los concesiona-
rios”

La red de ventas tiene 56
concesionarios, desde Jujuy has-
ta Tierra del Fuego, la gran mayo-
ria focalizados en la Pampa HU-
meda. Segun Diego Feldman,
John Deere es lider “en participa-
cion de mercado tanto de tracto-
res como cosechadoras’ 2007

fue muy bueno tanto para los mo-
tores como para la maquinaria y
2008 lo vemos aun mejor, con un
nivel de facturacion superior al
ano pasado por el precio de los
commodities y la cosecha récord.
En Expoagro cerramos operacio-
nes a diciembre, con un plan de
venta anticipada y sobre la base
de estimaciones que realizan con-
cesionarios”

El servicio posventa se realiza
a través de los concesionarios,
con centros de entrenamiento en
fabrica. " Hay convenios con dife-
rentes universidades para capaci-
tar a los gerentes y mandos me-
dios de los concesionarios y tam-
bién hay viajes de capacitacion
con este fin'' explicd el gerente
de Marketing.
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NEW HOLLAND

New Holland estuvo en Ex-
poagro 2008 con todas sus line-
as de productos y presenté no-
vedades en cosechadoras, trac-
tores y equipos forrajeros.
Ademads, entregd 40 talleres mé-
viles a sus concesionarios para
dar respuestas a las necesida-
des de sus clientes de manera
maés rapida y eficiente.

"Expoagro es considerada
como una de las ferias mas im-
portantes del mundo, a la altura
de Farm Progress Show o Agris-
how, por eso New Holland no
puede dejar de estar presente
en un evento de tales proporcio-
nes' senald Ricardo Irigoyen, Di-
rector Comercial de la empresa
para América Latina.

En el segmento de cosecha-
doras se presentaron la cosecha-
dora TC5090, una nueva versioén
de la reconocida TC59, equipada
con el nuevo motor Cummins 6
cilindros de 240 CV e Intercooler,
que la hace mas potente, con
mayor capacidad de trabajo. Tam-
bién aumentd la capacidad de la
tolva de granos a 7 200 L, dismi-
nuyendo la necesidad de paradas
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durante la cosecha. “Esta cose-
chadora es lider en el mercado’,
afirmé Irigoyen. En el segmento
de axiales, New Holland, mostré
la CR9060, dotada de dos rotores
—un sistema exclusivo de la mar-
ca— que realizan un tratamiento
del grano de manera mas suave
y con un érea de trilla y separa-
cion mayor. Este modelo posee
motor de 354 CV, 10 600 L de ca-
pacidad de la tolva de granos vy
opciones de plataformas de 30 y
35 pies. Asi se suma la opcion de
un cabezal de 5 pies mas de cor-
te, mas acorde con la capacidad
de este equipo y con las necesi-
dades de los productores.

En lo que respecta a los trac-
tores, se presen-
taron los modelos
T7060, el TT3880F
y 7630. “Se conti-
nua con el lanza-
miento del mode-
lo T7060, el tractor
Premium de la
marca, equipado
con un motor de
213 CV de poten-
cia, extrapotencia
(27 CV mas que la
potencia nominal)

y una reserva de par de hasta el
27%. Este tractor es el mas vend-
do en Europa y el ano pasado fue
reconocido por las principales re-
vistas del continente con el pre-
mio Tractor of the Year (Tractor del
Ano)"

El TT3880F, la version estre-
cha (1.45 m de anchura) de la li-
nea de tractores TT, esta equipa-
do con motor de 75 CV, es apto
para el trabajo en espacios redu-
cidos. También se expuso la nue-
va generacion de la serie 30, con
los tractores 7630 (106 CV) vy
8030 (122 CV), “mdés economi-
cos y sencillos, conservando su
fuerza, robustez y seguridad. Po-
seen motor New Holland, desa-
rrollado especialmente para ma-
quinaria agricola, con bajo nivel
de ruido y 10% mds econémico’.

Las perspectivas de ventas
que maneja la compania son po-
sitivas. “Se espera un ano me-
Jjor que el anterior, los numeros
con estos valores de los granos
cierran, pero la preocupacion es
la subida de las retenciones,
aunque el productor sigue apos-
tando. Actualmente, las ventas
de cosechadoras y tractores es-
tan bastante parejas’
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MASSEY
FERGUSON

La principal novedad de Mas-
sey Ferguson fue el tractor 6480,
un modelo que viene a comple-
tar la linea francesa 6400. “En el
ano 2000 se lanzo el 6499, de
229 CV, y en 2007 el 6495 de
197 CV' recordd el responsable
de Ventas y Marketing.

Sergio Di Benedetto explicd
que “el 6480 es un tractor com-
mon rail con motor de gestion
electronica que permite genera-
cién de potencia en el momento
que lo requiere, ademas permite
ahorro de combustible y la posi-
bilidad de uso de biodiésel. Por
otro lado, cumple con normas
europeas de emision de gases
de escape Tier lll. Ademas, este
equipo dispone de cubiertas ra-
diales para reducir la compacta-
cién y el patinamiento. También
tiene centro hidraulico cerrado”

El 6480 equipa la transmision
Dyna-6 para ofrecer un rendi-
miento 6ptimo en cualquier apli-
cacion; ésta fue elegida en Euro-

[Yicardo Turati, gerente de
Marketing de AGCO, calificé de
excelente la participacion del gru-
po empresarial en la megamues-
tra. Challenger lanzé dos lineas
de tractores Challenger 700 y 800
B con ‘orugas’ de goma. " Especi-
ficamente, en la muestra se lan-

pa ‘Transmision del ano en 2006,
Di Benedetto anadié que este
tractor " tiene una cabina, un equi-
pamiento y calidad acordes con
los productos que se comerciali-
zan en esos mercados. En esta
potencia normalmente se ofre-
cen tractores brasilenos, nortea-
mericanos 0 mexicanos con una
caja diferente. Su cabina tiene un
nivel de ruidos interior semejante
al de un auto de alta gama. La ins-
trumentacion brinda informacion
en forma digital, analégica o grafi-
ca para presentar los datos del

zaron los modelos MT 5008 de
ultima generacion que los posi-
ciona como tractores de ruedas
mas avanzados en el mercado.
Estos equipos poseen motor CAT
inyeccion electronica que les per-
mite trabajar con curvas de po-
tencia planas, transmisiones CVT
y sistema hidraulico de centro ce-
rrado de alto caudal, con lo cual
se puede operar con maquinas
muy pesadas en las cabeceras o

modo mas apropiado y proporcio-
nar una optima claridad visual. Es
Importante destacar que con sis-
temas de gestion de cabecera
mas completos reducen la carga
de trabajo para el operador y au-
mentan la productividad y calidad
del trabajo”

El directivo de Massey Fer-
guson se mostré “muy confor-
me" con las ventas efectuadas
durante la feria. “Se vendieron
alrededor de 160 tractores, lo
que representarian negocios por
cerca de 22 millones de pesos’

trabajar con motores hidraulicos
de turbinas de sembradoras con
estos tipos de mecanismos’

En el caso de la linea de trac-
tores 200B, se caracterizan “por
ser equipos de baja potencia que
llegan hasta los 53 CV. Tienen
una transmision de 12+12 po-
wershift y hacen el cambio de in-
version de marcha muy répida-
mente. Asimismo, permiten el
montaje de maquinas y acceso-
rios provistos en forma estandar,
como palas frontales u otro tipo
de implementos complementa-
rios para aprovechar plenamente
estos tractores’, detall6 Turati.

La gran cosecha que se anun-
cia en Argentina, sobre todo en
Soja, llevarad a la empresa a "re-
plantear nuestras expectativas a
la vista del nuevo programa de re-
tenciones, con lo cual debemos
hacernos un nuevo marco de si-
tuacion de acuerdo con como va
a afectar esto al productor”
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CASE IH

Seguramente, el hecho de que Case IH presen-
tara hace mas de 30 anos, la primera cosechadora
axial de la historia es el rasgo que para los producto-
res de Argentina y el mundo identifica a esta marca.
Desde entonces, ha producido mas de 130 000 y es
lider en unidades vendidas en este segmento. En
Argentina, ademas, es la marca con mayor cantidad
de axiales trabajando en sus campos, y segunda en
venta de cosechadoras.

€ EN ARGENTINA, CASE IH ES LA
MARCA CON MAYOR CANTIDAD DE
AXIALES TRABAJANDO EN SUS
CAMPOS Y SEGUNDA EN VENTA DE
COSECHADORAS 9

La marca Case IH, largamente reconocida entre
los productores agropecuarios por su linea de méa-
quinas de alta tecnologia (hoy producidas en el Mer-
cosur y los Estados Unidos) y dentro de sus lineas
JX, Magnum, Maxxum y Steiger, que abarcan desde
los 85 a 305 CV, ha ampliado su oferta con los trac-
tores presentados en Expoagro.

El mas potente esta encuadrado dentro de la re-
conocida linea Magnum y es el modelo 305, de 305
CV, producido en la fabrica de Racine, Wisconsin
(EEUU), lugar en el que hace 20 anos se produjo el
primer tractor de esta linea. Este nuevo modelo se
destaca por su robustez, tecnologia y nuevos estan-
dares en el diseno de la cabina y confort.

Ademas, se presento la Serie JX de tractores de
80 a 100 CV de potencia que destacan por su robus-
tez, simplicidad y versatilidad, comprobadas en los
campos de Europa y Estados Unidos.l

agrorécnica

DLUCIONES PARA
[NBTEMBRA [

SD-5000

LAMUSA AGROINDUSTRIAL, S.L.

Ctra.de lgualada, s/n - Apdo. n° 6 - 08280 CALAF (Barcelona) Spain

Tel.(0034) 93 868 03 03 - Fax (0034) 93 868 00 55
e-mail:lamusa@lamusa.es - www.lamusa.es



