empresElB

70

JUNIO 2008

Lanzamiento del primer neumatico TM700 marcado Trelleborg

LA EVOLUCION
SIGUE SU CURSO

BorsA MENDIETA
Isla de Montecristo

relleborg for Montecristo

ha sido un evento organi-

zado por TWS para el lan-

zamiento oficial en todos
los mercados del &rea mediterra-
nea del primer neuméatico
TM700 marcado Trelleborg, un
paso mas hacia el cambio de
marca definitivo de Pirelli Agricul-
tura* aTrelleborg.

Riser va Naturale

sola di
MONTECRISTO

Ademas, se aprovechd la
ocasion para entregar a la “Guar-
dia Forestal "ltaliana un nuevo
tractor, modelo Valpadana 6575,
para ser utilizado en la Isla de
Montecristo.

Le Ceremonia de Entrega
contd con la presencia de Mauri-
zio Vischi, Presidente de TWS y
de Paolo Pompei, Presidente de
la division Agricola, junto con su
equipo y con Altos Responsables
de la Guardia Forestal Italiana.

TRELLEBORG for
Montecristo

“Nadie esta mas unido a la
tierra que nosotros” es nuestra
filosofia y manera de explicar
nuestra pasion por la agricultura
y por el medio ambiente. La pro-
tecciéon y cuidado de los recur-
sos naturales es unos de los va-

El proceso de cambio de
marca de Pirelli
Agricultura a Trelleborg
sigue adelante. El dltimo
paso dado fue el
lanzamiento en todos los
mercados mediterrdneos
del primer neumatico
TM700 marcado
Trelleborg.

lores mas importantes y que
mas tenemos en cuenta a la ho-
ra de desarrollar y producir nue-
VOS neumaticos para el mercado.

Nuestra pasién por la tierra
se traduce en la utilizacion de se-
veros estandares de control du-
rante todas y cada una de las fa-
ses de produccién de los neuma-
ticos Trelleborg, reduciendo al
maximo el impacto ambiental,
asf como en el desarrollo de pro-
ductos capaces de garantizar el
méaximo ahorro de combustible
para el usuario final. Ademas Tre-
lleborg siempre ha sido promo-
tor de iniciativas y proyectos que
sensibilicen a los usuarios con el
medio ambiente.

En linea con estos principios
ha nacido la iniciativa ‘Trelleborg
for Montecristo, fuertemente
impulsada por Maurizo Vischi.

*Pirelli Agricultura: Marca en Licencia a
Trelleborg para los neumdticos agricolas.
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Neumaticos Trelleborg
TM700. Rendimiento a
primera vista

Trelleborg
TM700. Tecnolo-
gia punta en
continua evolu-
cién. Gracias a
la continua in-
vestigacién del
departamento
[+D de Trelle-
borg, el neumati-
co TM700 garanti-
za un rendimiento
extraordinario. La excelente trac-
cion en el campo junto con sus
incomparables caracteristicas de
autolimpieza, comodidad y ma-
niobrabilidad en carretera han
hecho del primer neumatico ra-
dial para agricultura /70, Trelle-
borg TM700, el punto de referen-
cia para los neumaticos agricolas
de calidad. Los mejores tracto-
res del mercado llevan la marca
Trelleborg.

Recientes estudios compara-
tivos hechos con las medidas
520/70R38 y 420/70R28, de-
muestran la excelente calidad de
estos neumaticos respecto a la
competencia. Gracias a la tecno-
logia punta y a la calidad de los
materiales Trelleborg TM700 ga-
rantiza la maxima transmision de
la potencia de los modernos trac-
tores al suelo. En las mismas
condiciones de trabajo la traccion
de los neumaticos Trelleborg es
hasta un 7% superior a la compe-
tencia. Otra importante ventaja
de estos neumaticos es la auto-
limpieza, con solo dos revolucio-
nes completas el TM700 consi-
gue la maxima limpieza de tierra 'y
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barro, garantizando la seguridad
del usuario. Ademas la amplia
huella de contacto con el terreno
garantiza un excelente rendimien-
to agrondémico. En test en carre-
tera con un tractor de 155 CV a
1.2 bar y 1.6 bar han demostrado
que el TM700 no tiene rivales en
términos de confort, facilidad de
conduccion y seguridad.

La Gama TM700 esta dispo-
nible en 32 medidas.

Un tractor agil, con
motor ecoldgico y
neumaticos TM700
Trelleborg

Para la Isla de Montecristo
Trelleborg ha elegido equipar con
los neuméticos TM700 en las
medidas 320/70R20, el tractor
Valpadana 6575, serie 6500,
equipado con motor ecoldgico,

que garantiza el minimo impacto
acustico y la maxima eficiencia
energética.

Ideal por la isla ya que garan-
tiza una excelente facilidad de
maniobra, gracias a la junta car-
dénica entre el motor y la trans-
mision se permite un radio de gi-
ro de tan solo 1.5 m. La topologia
de bastidor permite equilibrar
perfectamente el tractor equipa-
do con aperos. Ademés la trans-
mision con sistemas ERC (Easy
Reverse Shuttle) y RPS (Reverse
Power Shuttle) para invertir la di-
reccion a cualquier velocidad sin
tener que parar el tractor, asegu-
ran una optima conduccion y agi-
lidad incluso en espacios reduci-
dos. El potente sistema de fre-
nos de discos hidraulicos en
bano de aceite y el excelente sis-
tema hidraulico posterior permi-
ten garantizar la maxima seguri-
dad en todo tipo de trabajo.
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MAURIZIO VISCHI

Presidente de Trelleborg Wheel Systems

PAOLO POMPEI

Responsable de la Unidad de Negocio
Agricola y Forestal

RAMON MARTINEZ

Director General en
Espana y Portugal

“La respuesta del
mercado es fantastica”

A finales del proximo afo
tienen previsto el final del
periodo de transicion y el
consiguiente marcado
unico (Trelleborg) en la
amplia gama de
neumdticos agricolas. El
cambio ya ha comenzado
y, segun indican los
responsables de la
compaiia, incluido el del
mercado espanol, la
respuesta del mercado
estd siendo “fantastica”.

Después del acuerdo llega-
do con Pirelli para la comercia-
lizacion de los neumaticos
hasta finales el 2010, ;qué re-
sultado a niveles de reconoci-
miento de marca tiene Trelle-
borg en el mercado para co-
mercializarlos todos con la
misma marca?

M.V. Hemos comenzado el
cambio desde principios del
2007 Empezamos con el TM900,
que es el neumatico de mayor
referencia y que va equipado en
los tractores de mayor potencia.
Empezamos haciendo el cambio
en el neumatico mas importante
de nuestra gama, para subrayar
la confianza que hay en la marca

De izquierda a derecha, Ramén Martinez, Maurizio Vischi y Paolo Pompei.

Trelleborg. Después hemos con-
tinuado con el TM800 y ahora es-
tamos con el cambio hacia el
TM700. Prevemos acabar con la
total transicion a finales del ano
proximo. Hay que decir que la
respuesta del mercado es fan-
tastica. Hemos trabajado mucho
en el terreno de la comunica-
cion, con campanas de mucho
impacto, pero el mercado tam-
bién ha respondido de manera
espléndida, es decir, nunca he-
mos tenido ningun cliente que
nos haya dicho por qué Trelleborg
cuando Pirelli es mejor... En ab-
soluto. Incluso dirfa lo contrario,
hemos tenido clientes que nos
han dicho que mejor Trellborg

que Pirelli como nombre, porque
asi es més evidente el concepto
de la especializacion para la agri-
cultura. Estamos dedicados a la
agricultura de manera especiali-
zada, esta es la diferencia con
los demés fabricantes de neu-
maticos, que tienen para el turis-
mo, camion, etc. Y esto nos da
un reconocimiento en el sector
agricola, al ser profesionales que
trabajan para los profesionales.

iCon qué marca estan sa-
liendo actualmente de fabrica
los neumaticos agricolas?

M.V. Ahora mismo estamos
a mitad de camino en términos
de cantidad. Hemos cambiado
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ya el TM900 y el TM800, que son
las medidas extra grande vy la
medida /65. Estamos empezan-
do ahora con la TM700, que es
nuestra medida /70, y después
seqguira el TM600 que es nuestro
neumatico estandar. A finales
del ano que viene, saldra todo ya
con marca Trelleborg.

Con la denominacion ac-
tual de la Gama TM700 con
marca Trelleborg, icomo espe-
ran posicionarse en el merca-
do espanol con respecto a me-
ses atras?

R.M. EITM700 es y sera un
neumatico ‘mitico’ para nuestra
historia y para nuestro mercado.
Es un neumatico que ha evolu-
cionado, y pese a ello ha seguido
manteniendo su nombre y reco-
nocimiento. Nuestra expectativa
es seguir creciendo con él, en
volumen y seguir consolidandolo
en el mercado. Afortunadamente
ha sido muy bien aceptado y con
mucho campo para desarrollar.

iQué va a suponer a nivel
de ventas la nueva gama
TM700 de Trelleborg en el mer-
cado europeo/espanol?

PP El neumatico TM700 es
un neumatico con una gran his-
toria. El posicionamiento euro-
peo es de seguir avanzando en
los primeros lugares. EI TM700
no ha perdido cuota de mercado
debido a sus caracteristicas. Es-

Para la presentacion de los neumdticos Trelleborg TM700 se utilizé un tractor Valpadana 6575

to le ha permitido estar siempre
en un alto nivel, en precio y en
prestaciones. Con este cambio
de nombre de marca a Trelle-
borg, con el TM700 esta en uno
de los segmentos que mejor es-
ta4 soportando el crecimiento del
mercado.

iComo va a repercutir en
los clientes/concesionarios ac-
tuales de Pirelli el cambio a
Trelleborg en esta mitica gama
delTM700?

PP Yo creo que la repercu-
sion también depende de noso-
tros, en explicar bien que el pro-
ducto es exactamente lo mismo
que antes, es la misma empre-
sa, el mismo entusiasmo de la
gente. Si que me gustaria que el
especialista que utilice nuestro

especialmente acondicionado para la ocasion.

agrotécnica

producto sepa bien todos estos
puntos. El concesionario ha en-
tendido bien el cambio y sabe
que las caracteristicas del neu-
matico y la empresa siguen sien-
do las mismas. Para el concesio-
nario no cambia nada desde el
punto de vista comercial. Sélo
me gustarfa hacer un apunte im-
portante: el TM900, que fue el
que primero sufrié el cambio,
hoy vende tres veces mas que
antes cuando se vendia con mar-
ca Pirelli.

R.M. En Espana, subrayaria
casi todo lo que ha dicho Paolo.
Estdbamos bastante preocupa-
dos con el cambio, sabiamos
que representaba un reto y gra-
cias a Dios hicimos un plan con
suficiente tiempo de comunica-
cion, presentacion. A dia de hoy,
reafirmo, como comentaba Pao-
lo, que no he notado ninguna se-
Nal negativa y si positivas. No so6-
lo hemos aumentado las ventas
en unidades, sino que el cliente
valora mucho la especializacién y
de no haber cambiado nada de
diseno, ni nada, sélo el nombre.

Con respecto a los grupos
fabricantes, ;qué ha supuesto
a niveles de aceptacion de la
marcas el cambio de nombre
para montarlos a sus primeros
equipos?

M.V. Esto se ha llevado de
una forma muy sencilla. Ellos tie-
nen como clientes los agriculto-

Maurizio
Vischi,
Presidente de
Trelleborg
Wheel
Systems.
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res, por tanto, cualquier primer
equipo con el que trabajamos, vy
trabajamos con todos, no han te-
nido ningun problema en montar
un TM800 y TM900. Solamente
nos han dicho que si no se vendia,
el problema era nuestro, es decir,
que tendriamos que cambiarlo,
pero esto no ha ocurrido de ningu-
na forma, sino todo lo contrario.
PrefierenTrelleborg por la especia-
lidad, por tanto los primeros equi-
pos estan encantados con noso-
tros, no soélo en neumatico de re-
emplazo en donde estamos
aumentando la cuota de mercado.

Viendo como estan emer-
giendo los mercados orienta-
les, como China, en muchos
productos, iqué amenaza o po-
sible amenaza ven a futuro en
el sector de los neumaticos?

M.V. Realmente, no vemos
actualmente ninguna amenaza
desde China, India u otro pais,
que pueda proporcionar a nues-
tros clientes europeos o ameri-
canos la misma calidad, las mis-
mas caracteristicas o servicio.
Creo que no los veo preparados.

A partir de 2010, con todos
esos neumaticos Pirelli que
hay en el mercado, iqué servi-
cio se les dara?

PP El servicio que se les da-
ra siempre sera el mismo. Las
garantias contintan, la produc-
cion es nuestray, por tanto, todo
el servicio sera el mismo. No hay
que olvidar que seguimos siendo
los mismos.

@{ EN ESPANA, NO
SOLO HEMOS
AUMENTADO LAS
VENTAS EN UNIDADES,
SINO QUE EL CLIENTE
VALORA MUCHO LA
ESPECIALIZACION 9

En relacion a I+D, ¢se segui-
ra dando el mismo ‘trato’ de
sofisticacion y calidad a la mar-
ca Trelleborg como ha venido
siendo hasta ahora con Pirelli?

PP Bueno, lo que estéa claro
es que la empresa y el nivel de
aumento de inversién de Pirelli
es siete veces mayor, como em-

presa y como capacidad de de-
sarrollo. Ya desde el ano 1999,
Trelleborg ha aportado una gran
cantidad en este apartado y se-
guiremos trabajando en continua
evoluciéon y haciendo un esfuer-
Z0 para anticiparnos al mercado,
estar en la vanguardia. El Unico
modo de ser los primeros es in-
vertir de manera adecuada.

¢En qué situacion se en-
cuentra el mercado espafol
del neumatico agricola?

R.M. El mercado espanol no
es diferente a los mercados
mundiales, debido a la situacion
en la que se encuentra la agricul-
tura y cOmo se esta desarrollan-
do. Esta creciendo en unidades
de potencia media, pero también
es cierto que el niumero de uni-
dades a nivel absoluto se redu-
ce, pero es porgue hay una parte
de maquinaria pequena que cada
vez se utiliza menos. Cada vez
se utiliza mas maquinaria y trac-
tores de mayor potencia y, en
consecuencia, es éste el seg-
mento que estad creciendo a ni-
vel mundial y a futuro podré cre-
cerun 5% o un 10%.

iQué perspectivas obser-
van para el sector agricola?

M.V. En la agricultura, en ge-
neral, es muy diferente a la eco-
nomia en general hoy en dia, es
decir, la agricultura seguird cre-
ciendo de una forma importante
en las préoximas décadas, no sélo
en los préximos anos, porgue
habra que alimentar a los cerca
de 9 000 millones de personas
que seremos en todo el mundo
en el 2020. También esté el bio-
combustible, que es la produc-
cién de energia a través de los
cultivos, y esto producira un cre-
cimiento importante de la agri-
cultura. Dentro de esto, aumenta
la necesidad de tecnologia, de
poder desarrollar una capacidad
de cultivar de una forma mas in-
tensiva, méas profesional y sacan-
do mas productividad del campo
con neumaticos de alta preci-
sion, y ahi estamos nosotros.l
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