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El Grupo Lemken aumen-
tó su volumen de nego-

cio un 32.4% el año pasa-
do, hasta alcanzar una cifra
récord de 182 millones de
euros, lo que, tras cuatro
años consecutivos de ex-
pansión, supone más del
doble de su facturación. 

La subida más especta-
cular de la compañía alema-
na se registró, como en años
anteriores, en los mercados
exteriores, particularmente
en Rusia, Europa Central y
Europa del Este. Europa del
Oeste, y en particular Francia
y Reino Unido, también con-
tribuyeron notablemente a
los buenos resultados obte-
nidos por la venta de equi-
pos especializados en la pro-

ducción de cultivos. En total,
el volumen de ventas expor-
tado creció un 70%, pero la
familia también consolidó su
posición en el mercado na-
cional alemán. 

Según los datos de la
compañía, Lemken finalizó
el año pasado con 685 em-
pleados en las plantas de
producción de Alpen, Hetze-
rat y Meppen, donde se pro-
ducen los pulverizadores. El
Director, Dr. Franz-Georg
von Busse, avanzó que para
poder afrontar el gran volu-
men de pedidos planea se-
guir incrementando la planti-
lla este año. “Creamos 46
puestos de trabajo en 2007,
y para 2008 hemos previsto
contratar a 50 personas más

en los departamentos de
producción y compra”, dijo.

Además, Lemken ha
elevado la capacidad de
producción de las instala-
ciones de Alpen en un
50%, con nuevos edificios
para la producción y con ofi-
cinas que actualmente es-
tán en construcción. La in-
versión incluye una nueva
planta de pintura que podrá
utilizarse en 2009. 

Asimismo, pretende re-
forzar su presencia en Euro-
pa del Este, donde el creci-
miento del mercado espera
sea mayor. Actualmente ha
invertido en una oficina de
venta y servicio en Rusia y
tiene planes para la creación
de una planta cercana en

Kiev en Ucrania. También
tiene previsto ensamblar en
Rusia maquinaria especial-
mente diseñada para las
granjas a gran escala que
hay en Europa del Este, con
anchuras de trabajo por en-
cima de los 12 m. 

Para 2008, la compañía
prevé un crecimiento aún
mayor en la facturación,
respaldado por la actitud
positiva de los agricultores
y el continuo crecimiento
de la demanda de maquina-
ria profesional. Según el Dr.
Von Busse, Lemken está
preparada para el futuro,
con una extensa gama para
la preparación del terreno y
protección de cultivos.
“Ofrecemos al agricultor
profesional y al contratista
una línea muy completa de
maquinaria gracias a la ex-
periencia, profesionalidad y
fortaleza en el servicio que
hemos acumulado dentro
de nuestra empresa familiar
a lo largo de sus 225 años
de existencia”.

LA FACTURACIÓN DE LEMKEN AUMENTÓ UN 32.4% EN 2007
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