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Hijos de Hilario del Barrio, nuevo concesionario de Same Deutz-Fahr en Valladolid

“Vamos a triunfar”

El nuevo concesionario de

Same Deutz-Fahr Ibérica

Hijos de Hilario del Barrio celebro,
junto a mds de 350 clientes, la

inquguragion de sus instalaciones en

Meding del Campo (Valladolid), el

pasado 26ﬂ§fn’qwe|}1pre. i

avier Seisdedos, Director vy ahora, gracias a la colaboracion

General de la filial espa-
nola, y otros responsa-
bles de las marcas Same,
Lamborghini y Deutz-Fahr, estu-
vieron presentes en el evento
para apoyar la nueva andadura
de la concesion y adelantar lo
que sera la tonica habitual de su
relacion en el futuro. “Para noso-
tros es una gran alegria el poder
contar con una empresa como
Hijos de Hilario del Barrio. Tenia-
mos la necesidad de cubrir este
espacio de la geografia espanola

de esta concesion, estamos se-
guros de que aqui vamos a triun-
far. Tenemos un producto punte-

ro, de una calidad muy elevada;

destaco Javier Seisdedos.
Aunque Hijos de Hilario del
Barrio acaba de sumarse a la fa-
milia Same Deutz-Fahr, su expe-
riencia con la maquinaria agricola
se remonta muchos anos atras.
Comenzdé con la fabricacion de
aperos por parte de los antepa-
sados del actual gerente de la
concesion. Luego paso por una

José Antonio del Barrio, gerente de la
concesion.

larga etapa (42 anos) como con-
cesionario de otra de las grandes
firmas de tractores y maquinaria
agricola del mercado actual, acti-
vidad que le ha permitido conta-
bilizar un parque ‘vivo’ de mas
de 3 000 maquinas vendidas.
Ahora se aventura en una
nueva trayectoria. “Es todo un re-

Los asistentes
tuvieron la
oportunidad de
probar algunos
tractores.
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to pero creo que afrontar el pro-
yecto sera bueno para nuestros
clientes, para Same Deutz-Fahr y,
por supuesto, para nosotros. He-
mos optado por el mejor grupo,
el que mejor nos puede ayudar a
nuestro plan de negocio, comen-
t6 el responsable de la conce-
sion, José Antonio del Barrio.

La plantilla actual del conce-
sionario esta formada por un to-
tal de 22 personas, de las cuales
8 son mecanicos, 6 se dedican a
la venta, 4 son responsables de
repuestos y el resto pertenece a
administracion. “Estamos muy
motivados porque contamos con
una gama de productos que nos
va a permitir llegar a cualquier
agricultor. Para nosotros el cam-
bio supone la oportunidad de ac-
ceder tanto a agricultores peque-
nos como grandes, incluyendo
también a ganaderos, profesio-
nales dedicados en exclusiva al
vinedo, etc. subrayé Del Barrio.

En el momento de tomar la
decision fue determinante “co-
nocer la evolucion que esta te-
niendo actualmente el Grupo en
cuanto a investigacion e innova-
cion en maquinaria, asi como la
inversion que esta destinando
para poder llegar al agricultor con
maquinaria de altisima fiabili-
dad”, senalod el empresario. Ade-
mas, destacé que el parque de

Las posibilidades del Grupo

Lc;s agricultores que asistieron
| evento fueron informados
de la gama de producto actual
de Same, Lamborghini y Deutz-
Fahr, asi como de la grandeza
del Grupo a nivel mundnal
”Tenemas mds de 13 filiales y

maquinaria del Grupo en la zona
también es amplio.

La superficie construida de
las nuevas instalaciones alcanza
los 2 200 m?, de los cuales 1 000
m? estan dedicados a talleres vy
500 m? al almacén de repuestos.
“Hemos ampliado el negocio pa-
ra poder tener al cliente en casa
y darle el servicio posventa que
se merece. Siempre hemos es-
tado a su servicio y con Same
Deutz Fahr, lo vamos a seguir es-
tando. Queremos enviar a nues-
tros clientes un mensaje de con-

tinuidad y de seguridad. Vamos a
esta aqui y vamos a ser los de
siempre, destaco Del Barrio.

Para él, la negatividad de las
previsiones del sector para el
proximo ano solo arrojan algo de
incertidumbre pero considera
que serad puntual. “Esto tiene
que cambiar. Hay mucha necesi-
dad y mucha demanda de maqui-
naria. Creo que ciertos produc-
tos (destinados a ganaderia, al-
ternativos de biodiésel u otros)
permitiran que 2009 sea un ano
similar a los pasados”

Estrecha colaboracion

Scme Deutz-Fahr Ibérica,
consciente de las
dificultades que el cambio
de marca puede ocasionar
en la concesién, ha previsto

llevar a cabo una importante

ﬁm demmdtmén de

agrotécnica

continuo goteo de clientes
que atrae un ‘Agricenter’ le
da una rentabilidad mucho
mayor a la concesién.
Desde luego serd un
negocio que tendremos que
contemplar para que
awnn:’lfl la mubbtkdad de

sobre el terren
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