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Catron Internacional retine en Jumilla (Murcia) a la Red de Concesionarios Kioti

PROYECTOS PARA 2009

atron Internacional,

importador de Kioti

en la Peninsula Ibéri-

ca, reunié el 1 de oc-
tubre en Jumilla (Murcia) a su
Red de Concesionarios para ex-
plicar la estrategia de futuro vy
presentar los nuevos productos
de cara a la campana 2009, que
ayudaran a proseguir con el de-
sarrollo de la marca en Espana y
Portugal.

Dichos productos, ademas
de ser explicados tedricamente,
pudieron ser probados en las ex-
traordinarias instalaciones que
albergaron la Convencion. Ade-
mas de los tractores, los conce-
sionarios tuvieron la oportunidad
de conocer distintos tipos de im-
plementos disponibles para las
versiones CK, DK, LX, asi como
palas cargadoras, retroexcavado-
ras, rotovators, cortacésped, etc.

Novedades presentadas

DK 903 C
DK 551 C

DK 904 C

DK 904

Version estrecha 1.60 m.
Especial para cultivos en hileras con una
anchura total de 1.40 m.

Cabina equipada con climatizador y
nueva ubicacion de los mandos.
(aja de cambios de 40 km/h

y motorizaciones Perkins Tier I,

OCTUBRE 2008

Uno de los productos que
goza de mayor aceptacion es el
tractor compacto LX 500 L, de
52 CV, presentado en FIMA '08,

y que "“esta cumpliendo todas
las expectativas' segun afirma-
ron los responsables de Catron
Internacional, que prevén un ma-
yor desarrollo en el mercado pe-
ninsular. Este modelo destaca
por su plataforma plana y su
gran ‘agilidad’, gracias a la caja
de cambios y al sistema de giro
Q4 que reduce el radio de giro.
La direccién de Catron Inter-
nacional aprovechd la Conven-
cion para presentar un plan co-

mercial con estrategias para
abordar la recta final de este ano
con unos precios competitivos,
de acuerdo con la coyuntura ac-
tual, “para que el agricultor de-
posite su confianza en Kioti y
nuestra organizacion’, indicaron.
Los responsables de servicio
técnico y posventa incidieron en
una mejor comunicacioén y satis-
faccion del concesionario y del
cliente final. Desde Catron Inter-
nacional se brindé la oportunidad
a los concesionarios de elevar su
nivel de negocio con la distribu-
cion de su gama de lubricantes
agricolas y para automocion.ll

agrotécnica



