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El objetivo de Sibur-Russian Tyres (SRT) es
conquistar el mercado español y, durante
las últimas semanas, la Responsable de
Exportación de la empresa, Olga Zhu-

kovskaya, visitó nuestro país para conocer de pri-
mera mano las posibilidades que puede ofrecer
para un fabricante de neumáticos cuyo volumen
de producción supera los 80 millones de dólares al
año, dispone de más de 60 medidas en modelos
específicamente agrícolas y controla más del 40%
del mercado ruso.

A mediados del pasado año, la compañía di-
señó un plan estratégico, que se prolongará
hasta 2010 y al que destinará una inversión de
unos 500 millones US$, dirigido hacia una
mayor especialización de la producción con
el fin de mejorar la rentabilidad y poder ac-
ceder a diferentes escenarios internaciona-
les con los estándares de calidad apropia-
dos. Una de las prioridades es llevar a cabo ambi-
ciosos proyectos de desarrollo, de acuerdo con
sus socios, para ampliar el negocio en el exterior.

Aunque las exportaciones suponen ya más
del 50% del negocio, sus proyectos van dirigidos
a reforzar y expandir el negocio hacia los países
de la CEI, Europa de Este, África de Norte, Orien-
te Próximo y Cuba. También centra sus esfuerzos
en ciertos mercados de Europa Occidental, casos
de España, Italia, Gran Bretaña, Francia y Alema-
nia, donde mantiene contactos y acude a ferias
para establecer relaciones comerciales. En breve
habrá representación de la compañía en el país
germánico.

Líder en Centro y Este de Europa

Con una participación que supera el 70% de la
producción total en el país, SRT es líder en el seg-
mento de neumáticos agrícolas de Rusia. Fabrica
el 40% de los neumáticos que se comercializan
en el mercado local y su catálogo incluye un am-
plio abanico de productos, dirigidos a diferentes
sectores industriales. Para maquinaria agrícola
cuenta con 60 medidas, que se verán ampliadas
este año con la producción de otras diez dimensio-
nes bajo la nueva marca TyRex Agro.

Sibur-Russian Tyres suministra neumáticos a
primeros equipos de muchas de las principales
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Sibur-Russian Tyres (SRT), un fabricante dispuesto a conquistar el mercado
español del neumático agrícola

DESDE RUSIA, CON AMBICIÓN
Un fabricante ruso trata de conquistar el mercado español de neumáticos
agrícolas. Sibur-Russian Tyres (SRT), una poderosa compañía con un volumen de
producción para el mercado mundial agrario que supera los 80 millones US$
al año, ha diseñado un plan estratégico con el fin de ampliar su presencia
internacional.
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marcas presentes en el mercado ruso. Según la pro-
pia compañía, recientemente John Deere ha mani-
festado su interés en iniciar una colaboración.

Los productos de SRT tienen certificados euro-
peos de calidad y se caracterizan, según el fabrican-
te, por su larga duración y elevado nivel de auto-lim-
pieza, garantizando, además, una gran capacidad en
trabajos en el campo. En sus fábricas está implanta-
do un sistema de gestión de calidad que ha obtenido
la norma ISO 9001:2000.

Un aspecto en el que centran buena parte de sus
desarrollos el fabricante ruso se refiere a la compac-
tación del suelo. De ahí que en su catálogo se en-
cuentren diferentes modelos de perfil ancho que dis-
minuyan el grado de presión sobre el terreno, si-
guiendo las exigencias de productores y usuarios
finales.■
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Extenso tejido productivo
Sibur-Russian Tyres (SRT), que tiene la oficina
principal en Moscú, pertenece al grupo más
importante de la industria petroquímica rusa,
Sibur Holding, propietario también de las
fábricas de neumáticos de Yaroslavl, Omsk,
Ekaterinburg (Ural) y Volzhsky (Voltyre-Prom).
Además, mantiene una joint-venture al 50%
con la empresa Matador-Omskshina. En
Yarolsav dispone también de un centro de
pruebas de neumáticos, mientras que las
instalaciones de Saransk se centran en la
producción de caucho.

Vadim A. Gurinov, gerente de Sibur-Russian Tyres.
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