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En su propdsito por llegar a todos los rincones de la geografia espafola, Same
Deutz-Fahr Ibérica, junto a su red de concesionarios, continua organizando
Jornadas de Puertas Abiertas para dar a conocer sus productos y ofrecer una vision
actualizada de la situacion del sector.

SAME DEUTZ-FAHR SIGUE
ABRIENDO PUERTAS

Talleres Lansama
CONFERENCIAS DE
ALTO NIVEL
ENTALAVERA

Borua MENDIETA
Talavera de la Reina

Same Deutz-Fahr Ibérica, junto
con Talleres Lansama, organi-
z6 una serie de conferencias el
pasado dia 9 de octubre en Tala-
vera de la Reina, a la que acudie-
ron méas de 300 personas de to-
da la regién toledana.

Las conferencias fueron lle-
vadas a cabo por cuatro persona-
lidades tratando diferentes te-
mas:

Ivo Milan: Esta importante
personalidad de origen cubano,
explico y detallo muy bien la pro-
blematica del combustible y el
petréleo. Nos avanzé los recur-
S0S energéticos que se estan in-
vestigando y comenzando a utili-
zar actualmente, las bioenergias,
es decir, combustible alternativo
ecolégico como alternativa de
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los derivados del petroleo que
pOCO a poco se van acabando.
Pudimos contemplar cuales son
sus virtudes e inconvenientes vy
el futuro que nos espera dentro
de los combustibles agricolas,
que también trascenderan a to-
dos los vehiculos a motor.
Cristébal de la Puerta, profe-
sor Ingeniero Agréonomo de la
Universidad. Nos expuso la pro-
blematica y mercados del sur de
Europa con relacion al olivo y sus
recursos, asi como la importan-
cia que tiene en relacion al mer-
cado espanol con respecto al
resto del mundo, siendo Espana
el primer pais productor de acei-
te de oliva a nivel mundial, debi-
do a las condiciones climaticas
que tenemos sobre todo en el
sur del pafs. También nos expuso
como estan los mercados de di-
ferentes pafses fuera del conti-

nente europeo y de la importan-
cia a nivel global que tienen en
relacion al aceite de oliva que
producen.

César Lumbreras, director
del programa agricola radiofoni-
co de la cadena Cope. Nos expu-
so de una manera distendida y
cordial, la problematica, desde
su punto de vista, de la situacién
agricola espanola, a nivel politico
y europeo. Muchos de los asis-
tentes no cesaron en hacerle
preguntas relacionadas con el
sector y de cudl sera el futuro de
la agricultura. Como siempre,
fue un placer escucharle para el
agrado de todos los asistentes.

Mariano Serrano, gerente de
Lansama Talleres, concesionario
de Same Deutz-Fahr en Talavera.
Dio las gracias a todos los asis-
tentes, quienes pudieron con-
templar todas las maquinas ex-
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puestas en el exterior de diferentes
casa comerciales como Tenias, Gil,
Agric, entre otras.

Por parte de Same Deutz-Fahr
Ibérica, las conferencias fueron mo-
deradas por el Director de Marketing,
Miguel Angel Menéndez, y cerrando
las conferencias intervino el Director
General de la filial, Javier Seisdedos,
quien agradecié la asistencia de todos
los participantes y la confianza que
tienen depositada en la marca desde
hace anos.

Juan Marin ofrecié una breve pre-
sentacion de la gama de tractores Sa-
me a todos los asistentes, entre ellos,
los modelos Explorer* que pudimos
contemplar durante la exposicion de
la gama.

Talleres Agricolas San Miguel
SAME Y DEUTZ-FAHR EN LA COMARCA DE
ESTEPA (SEVILLA)

Talleres Agricolas San Miguel, concesionario de
los tractores Same y Deutz-Fahr en Estepa (Se-
villa), celebré el pasado 7 de septiembre una Jor-
nada de Puertas Abiertas, a la que asistieron mas
de 200 agricultores que disfrutaron de una intere-
sante jornada y pudieron ver en directo el manejo
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y caracteristicas de la amplia gama de tractores ex-
puestos.

Miguel Borrego, gerente y excelente mecani-
co, lleva la concesion junto a sus hijas Julia y Re-
medios Borrego Llamas que coordinan administra-
cion, ventas y recambios. Disponen de una fla-
mante nave de 1800 m? en Estepa, donde Miguel
Borrego se inici¢, hace mas de 40 anos, como
aprendiz mecanico, junto a su abuelo, de profesion
herrero, y su padre.

Hace ya 30 anos que empezaron a vender los
tractores Same en la comarca de Estepa, que
comprende nueve municipios, algunos tan signifi-
cativos como Lora, Agridulce o Marinaleda, y don-
de un 80% es olivar y un 20% cereales. El 50%
del olivar es explotacion familiar (menos de 60 ha)
y, €n su mayoria, de regadio.

Desde hace 5 anos, a la venta de los tracto-
res Same se han unido los Deutz-Fahr, “buenos
tractores también, con imagen de marca alema-
na y excelente motor, sefala Miguel Borrego.
“Era la primera vez que haciamos una Jornada
de Puertas Abiertas y estabamos un poco nervio-
sas, pero salio todo muy bien. También en ventas
llevamos un ano aceptable. Tenemos cuatro trac-
tores esperando el préoximo Plan Renove. Tam-
bién vendemos mucho en recambios, cada dia
mas, lo cual es muy importante para el negocio.
Aquf los agricultores tienen una media entorno a
los 50 anos y parece que el olivar seguira tenien-
do salida”
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Taller Mecénico José Castrillo
NUEVO CONCESIONARIO DEUTZ-FAHR

aller Mecanico José Castrillo celebré el pasado 1 de

Septiembre una Jornada de Puertas Abiertas para pre-
sentarse, ante clientes y amigos, como nuevo concesio-
nario de los tractores Deutz-Fahr en una amplia zona de
la provincia de Burgos, desde Lerma hasta Segovia y par-
te de Soria, hasta Burgo de Osma. Al acto asistieron mas
de 160 agricultores que disfrutaron de una interesante
jornada y se interesaron por el manejo y caracteristicas
de los tractores expuestos.

José Castrillo, mecanico, lleva con su hijo Carlos Cas-
trillo las ventas y administracion de la concesién. Las ins-
talaciones tienen 10 anos y 800 m? cubiertos con taller,
exposicion y oficinas, y otros 600 m? al exterior, tienen

dos mecanicos en el taller y un
responsable de recambios. “Hay
clientes que son mas del taller
que de las marcas’ afirmé José.

José Castrillo lleva desde no-
viembre pasado la concesién de
Deutz-Fahr, pero sus anteceden-
tes en la maquinaria agricola se
remontan a los anos ‘60, cuando
con 15 anos, empezo a trabajar en
una finca agricola. “A dia de hoy, en esta zona los agricul-
tores valoran aquellas marcas que estan en linea en
cuanto a prestaciones, calidad y precio, también ayuda
que sea una marca reconocida y ademas esta el servicio.
Hay mucha competencia y si el servicio no es bueno, el
cliente se puede ir”.

En Taller Macénico José Castrillo trabajan duro, este
afo esperan ya alcanzar los porcentajes de ventas que
tenfan en la zona, superior a los 20 tractores/ano. " El ser-
vicio sigue siendo esencial. Si es necesario se trabaja a
cualquier hora. No puede quedar un tractor nuestro para-
do. Si existe una necesidad real nos desplazamos de in-
mediato’ sefhala Carlos Castrillo.

Agricola Granel )
DEUTZ-FAHR REFUERZA SU POSICION
EN ARAGON

Agrioola Granel celebré el 21 de septiembre una Jor-
nada de Puertas Abiertas para presentarse como
nuevo concesionario de los tractores Deutz-Fahr para el
entorno de Zaragoza capital, la Ribera del Ebro y Campo
de Belchite. Asistieron al acto mas de 240 personas inte-
resardas en conocer la amplia gama de tractores Deutz-
Fahr expuestos.

Manuel Granel como gerente y comercial y sus hijos
Francisco Javier, responsable de taller, y José Manuel
Granel Martinez, responsable de administracién, llevan la
concesiéon que dispone de unas flamantes naves de
1400 m? cubiertos y 2 000 m? de campa en El Burgo de
Ebro, a 14 km de Zaragoza capital.

Manuel Granel comen-
z6 a trabajar de mecanico a
los 14 anos y en 1980 deci-
dié ponerse por su cuenta.
Tuvo un taller mecanico v,
posteriormente, vendio
maquinaria agricola y trac-
tores para diversas mar-
cas, hasta que hace unos
meses llegd a un acuerdo
con Same Deutz-Fahr Ibéri-
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ca, S.A. para ser concesionario de los tractores y equipos
Deutz-Fahr .

“Con la Jornada de Puertas Abiertas pretendimos pre-
sentar los nuevos tractores Deutz-Fahr a nuestros clientes
de toda la vida, que conocen nuestra seriedad y nuestra ca-
pacidad de servicio. Queremos invitarles a seguir con no-
sotros y con los tractores Deutz-Fahr que tienen tecnologia
alemana y una gran calidad. Antes teniamos un 16% de in-
troduccion en la zona y ahora estamos introduciendo los
nuevos tractores Deutz-Fahr y trabajamos muy duro para
superar esta penetracion en poco tiempo. Se valora mucho
el servicio. Nosotros seguimos dando el servicio a nues-
tros clientes de siempre’ afirma Manuel Granel.
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Eurorecanvi )
LAMBORGHINI EN LA PROVINCIA DE LERIDA

| 5 de octubre fue el turno de Eurorecanvi,

S.C.C.L. concesionario de los tractores Lam-
borghini en la provincia de Lérida. Mas de 200
profesionales acudieron a la Jornada de Puertas
Abiertas para disfrutar en directo del manejo y ca-
racteristicas de la amplia gama de tractores ex-
puestos, especialmente de la serie frutera de
Lamborghini.

German Ruiz, uno de los tres socios de la
concesion, explicé que los tractores mas vendi-
dos en su zona de incidencia, en especial en el
Baix Lloblegat y en Plan d'Urgell, comarcas muy
fruteras, son el FPlus 90, con motor de la serie
1000 Euro I, regulacion electréonica y frenos hi-
drostéaticos en las 4 ruedas, el Crono F Target 70,
también con motor Euro Il de bajas emisiones y
frenado integral y el R-2, que incorpora motor de
4 cilindros y 86 CV con regulacion electrénica y el
sistema Overboost que permite reducir el consu-
mo de combustible, también lleva inversor hi-
draulico bajo carga y cabina con techo de alta visi-
bilidad.
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Otro tractor apreciado por los visitantes a la
Jornada de Puertas Abiertas fue el novedoso Lam-
borghini R3 Evo 85, equipado con el motor Deutz
2012 de 4 cilindros turbo, dotado de un avanzado
sistema de inyeccioén a alta presion y con potencia
y par constantes en un amplio intervalo de revolu-
ciones. Este motor Deutz, que se presenta en ver-
siones de 85y 100 CV, es compatible al 100% con
el biodiésel. El R3 Evo 85 es un tractor muy apro-
piado para explotaciones medianas y pequenas ga-
naderias.

En la Jornada de Puertas Abiertas también se
exponian el R1 55, el RF 100, un R5 130, el poten-
te R6 150 y los especialistas de frutales, el RF 90 y
el RS 90, que pueden ir equipados con el sistema
Stop&Go, que gestiona el inversor hidraulico vy el
motor. Sin necesidad de actuar sobre el embrague
el conductor es capaz de detener por completo el
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tractor, Unicamente actuando sobre el pedal del
freno.

Germaén Ruiz se ocupa de los lubricantes y re-
cambios vy lleva la gestion de Eurorecanvi,
S.C.C.L. junto a sus socios, Vicens Artero, que
trabaja ventas y tractores y Ramoén Calvet, res-
ponsable del taller mecanico. También disponen
de otro excelente mecanico y dos personas en la
tienda de recambios, “uno de nuestros puntos
fuertes' sefald.

Este empresa inicié su andadura en Lérida ca-
pital en 1.994, vendiendo recambio de todo tipo de
tractores. En 1999 tomd una concesiéon de lubri-
cantes y se traslada a unas nuevas instalaciones
en el Poligono El Cami dels Frares, a las afueras de
la capital ilerdense. Venden durante un tiempo los
tractores Hurlimann vy, finalmente, en 2003 pasan
a ser los concesionarios de los tractores Lamborg-
hini para toda la provincia de Lérida.

Las nuevas instalaciones tienen 600 m? y aco-
gen la tienda de suministros, oficinas, taller y ex-
posicion de tractores. " El servicio posventa es un
tema que conocemos y nos gusta. Ahora algunos
clientes nuestros que eran sélo de suministros
también se estan haciendo clientes de Lamborghi-
ni" “Este ano”, prosiguid, “estad siendo bueno, ha
subido el precio de la fruta y se nota en las ventas
de tractores que se incrementan. Llevamos vendi-
dos mas de 15 unidades y aun, recién finalizada la
cosecha de fruta, faltan los tres mejores meses
del ano para la venta”

La Jornada de Puertas Abiertas sirvié a Eurore-
canvi, S.C.C.L. para promocionarse y presentar las
novedades Lamborghini. “También hemos esta-
dos hace unos dias en la Feria de San Miguel de
Lérida, donde se respiraba otro aire, la feria ha es-
tado mucho mas animada que el pasado ano, fina-
liz6 German Ruiz.l
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