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Manitou

Las ventas crecieron un 20% el pasado ano

UN 2006 PROMETEDOR

Las ventas de Manitou alcanzaron el
pasado ano un total de 985
millones de euros, un 20.2% mds
que en 2004, periodo en el que
factur6 819.7 millones de euros.
Tras hacer balance, el Grupo estimé
que el fuerte crecimiento que
experimenta desde hace dos anos,
continuard también en el 2006 y
responsabiliza de la tendencia
positiva, principalmente, al sector de
la construccion. Sin embargo, prevé
una tendencia mds moderada en los
sectores agricola e industrial, que se
asemejard a la del ultimo ano.

egun el informe de resul-
tados publicado por la
compania, las fluctuacio-
nes de la libra esterlina
frente al dolar fueron limitadas el
pasado aho, lo que significa que
su impacto no fue significativo

pos crecieron igual de rapido
tanto fuera como dentro de la
Union Europea, pero el Grupo
continué generando mas del
85% de sus totales dentro de la
Union.

I Ventas por sectores
economicos

Manitou considera que ope-
ra en un solo segmento del mer-
cado, pero sus ventas se siguen

VENTAS POR TIPO DE ACTIVIDAD

en el conjunto de sus ventas.
El periodo en el que maés cre-
cimiento registré fue el com-

. - Telescopicas 549.9 670.9 22.0%
prendido entre enero vy julio, aun-
que también percibié una mejora Plataformas de acceso 27.2 441 62.1%
sustancial de resultados en el Qiros equipos industriales 62.5 72.7 16.3%
segundo semestre si le compara
ou _ . ! P Piezas de repuesto 93.6 103.4 10.5%
con el ano anterior.
En linea con la estrategia Industria de subcontratacion 57.0 54.3 -4.7%
del Grupo, se puede considerar  Qtras actividades 29.5 39.6 34.6%
que el 2005 fue un ano de ace- o, 819.7 985.0 20.2%

leracién en su expansion inter-

nacional. Sus ventas de equi-  Enmillonesdeeuros
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&{ LAS VENTAS EN
ESPANA CRECIERON UN
17.3%, DEBIDO
PRINCIPALMENTE
A LA FORTALEZA DEL
SECTOR DE LA
CONSTRUCCION 9

analizando por sectores econé-

micos:

¢ El pasado ano, el negocio en el
sector de la construccién se
mantuvo muy robusto por la
fuerte demanda de contratis-
tas y redes de alquiler con op-
cion a compra.

e En el sector agricola, el creci-
miento fue mas moderado. El
aumento de las ventas en Eu-
ropa occidental se vio afectado
por la sequia, la caida en algu-
nos cultivos y la incertidumbre
sobre el futuro de la politica
agricola comun.

e En el sector industrial, donde
el Grupo estd presente en
areas muy diversas, el creci-
miento también fue moderado.

Por otra parte, excluyendo el
negocio de subcontratacion in-
dustrial, las exportaciones apor-
taron mas del 60% de las ven-
tas.

I Perspectivas y
prewsmnes para 2006

Después de dos ahos de
fuerte crecimiento, debido prin-
cipalmente al boom del sector
de la construcciéon, Manitou es-
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pera crecer en 2006 de una ma-
nera similar a la registrada en los
meses finales de 2005.

La direccion de la compania
ha afirmado que pretende alcan-
zar un crecimiento organico de
alrededor del 10%.

Segun sus datos, a finales
de febrero de este ano se ha re-
gistrado un aumento de pedidos
del 9% respecto a la misma fe-
cha del ano anterior.

Aunque el Grupo espera que
la inversion en el sector de la
construccién siga siendo impor-
tante en la mayoria de los paises
europeos, la demanda empieza a
estabilizarse en Reino Unido vy
partes de Escandinavia.

En el sector agricola, la inver-
sibn en maquinaria, segun las
previsiones de Manitou, no ex-
cederé el nivel de 2005, aunque
habra diferencias sustanciales
en los niveles de crecimiento en-
tre Europa Oriental y Europa
Central.

Respecto a las expectativas
de crecimiento en el sector in-
dustrial, prevé cifras similares a
las alcanzadas en 2005.1
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