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Demostracion de tractores Deutz-Fahr en Azuaga (Badajoz)
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Agricola Extremefa Guimer y Same Deutz-Fahr
Ibérica, S.A. organizaron el pasado 26 de Mayo
en Azuaga (Badajoz) coincidiendo con la Feria
en dicha localidad, una demostracion en campo
con tractores de la marca Deutz-Fahr.

gricola Extremena Gui-
mer conté con la cola-
boracion de la empresa
Same Deutz-Fahr, para
organizar una demostraciéon para
mas de 80 clientes de la marca
Deutz-Fahr. En la demostracién
pudimos observar trabajando a los
modelos de Deutz Fahr Agrotron

265 con un arado de vertedera
Kverneland de 5+5 cuerpos, un
Agrotron K120 con grada de dis-
cos ‘en V', y a un Agrotron 130 con
chisel de 13 brazos. Todos los mo-
delos, mostraron durante todo el
dia de demostraciéon el dinamis-
mo, potencia, bajo consumo vy fia-
bilidad de la marca.

El equipo de Same Deutz-
Fahr, con Juan Marin como Res-
ponsable Técnico, estaba al com-
pleto para poder ayudar y resolver
todas y cada una de las dudas que
pudieron surgir a cada uno de los
participantes de la demostracion,
quienes pudieron probar amplia-
mente cada uno de los modelos
Deutz Fahr. Entre el equipo de Sa-
me Deutz-Fahr Ibérica se encon-
traba Miguel Angel Menéndez, Di-
rector de Marketing para el grupo.

También pudimos observar
una amplia gama de modelos
Deutz-Fahr, como el Agrolux F80
sin cabina, especial para frute-
ros, Agrotron K90, Agrotron 130,
Agrotron 150 y el imponente
Agrotron TTV-1160.
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“En esta zona, Deutz-Fahr es sinonimo de calidad”

Agricola Extremefia Guimer es el concesionario de
los tractores Deutz-Fahr para la mitad sur de
Badajoz. Su gerente es Pedro Merchén, que afirmé:
“Hemos realizado esta demostracién en esta zona
porque apostamos muy fuerte por la gente de la
campifia sur y para que muchos de los que no nos
conocian nos conozcan y vean el servicio y
equipamiento que tenemos. Es una zona que
Deutz-Fahr siempre ha sido sinénimo de calidad.
Conocen la marca, les gustan los tractores, pero tal
vez algunos afos atrds no ha habido una presencia
fuerte como ahora se estd desarrollando”.

La empresa tiene 12 afios de vida con su
denominacién actual, aunque como Talleres Pedro
Merchdn, S.L. se extiende mds de 30 afios. Ambas
empresas son de un Unico duefio, pero con razones
sociales diferentes. La plantilla estd formada por 12

personas, seis de servicio técnico las 24 horas del dia.

Entre sus objetivos de futuro se encuentra la
comercializacién de implementos, para lo cual estén
en proceso de ampliacién de las instalaciones.

En otros periodos de su dilatada trayectoria
profesional, este empresario trabajé con otras marcas
de maquinaria agricola. “Pero Deutz-Fahr tiene una
excelente tecnologia y fiabilidad, es un producto muy
bueno y duro, no tenemos problemas. Era una
cuestién de intentar ofrecer al cliente lo mejor”. Un
factor determinante durante este tiempo lo constituye
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el recambio y el servicio, “y en esto Deutz-Fahr no nos
ha fallado nunca”, subraya Merchén. “A pesar de
que los tractores tienen una fiabilidad éptima, en caso
de que el cliente necesite pedir cualquier pieza, la
tiene en 24 horas dispuesta para reemplazarla”.

Pero luego estd la evolucién del mercado y, tras un
2005 muy negativo, en Agricola Extremefia Guimer
confian en que este afio sirva de recuperacién. “El
primer trimestre fue satisfactorio debido a que las
precipitaciones caidas en esta zona vinieron muy bien
al campo, lo cual activé el mercado, pero este
segundo trimestre estd mds tranquilo, porque ademds
de que la meteorologia no es tan favorable, la
cosecha de grano no estd siendo como se esperaba”,
afirma el hijo, Angel Merchdn Alvarez.

“Hay una cierta incertidumbre en el agricultor, el sentir
de los clientes es que estdn sufriendo recortes de
subvenciones, tienen que mirar con mucha cautela
todas sus inversiones para verlas rentabilizadas de
alguna forma, si normalmente cuentan con un capital
y ahora les falfa supone repentinamente una parada
en la compra de maquinaria, ya sean implementos o
tractores. Nuestro cliente ha sabido invertir
perfectamente, tanto en su negocio como en
maquinaria, siempre mirando mds hacia el futuro, a
pesar de todos los problemas que existen hoy en dia”,
finalizé Pedro Merchén.
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