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CASE IH, DISTRIBUIDA DIRECTAMENTE
POR CNH MAQUINARIA SPAIN, S.A.

XAVIER AUTONELL, NUEVO RESPONSABLE DE LA MARCA EN ESPANA

NH Maquinaria Spain,

S.A. es, desde el pasado
21 de abril, el distribuidor ofi-
cial de Case IH para Espana.
Venderad la maquinaria agri-
cola de la marca a través de
una red especifica de conce-
sionarios que ofrecera, ade-
mas, el correspondiente ser-
vicio de asistencia.

Segun el nuevo Respon-
sable de Mercado para Case
IH en Espana y Portugal, Xa-
vier Autonell, esta decisién
“pone fin a nuestra asocia-
cion con Automocion 2000
(anterior importador) y esta-
mos trabajando de forma
conjunta para que se pro-
duzca una transicion unifor-
me y garantizar asi la conti-
nuidad del servicio y la aten-
cion a nuestros clientes”.

Y PORTUGAL

Xavier Autonell explicd
los motivos que llevaron a
la compania a tomar esta
decision: “Hemos dado es-
te paso para impulsar una
nueva actitud de Case IH
hacia el cliente. Trabajare-
mos  directamente  con
nuestros concesionarios es-
panoles para estar al lado
de los clientes, ofreciéndo-
les las soluciones optimas
para maximizar su producti-
vidad y prestandoles la asis-
tencia mas eficaz para ga-
rantizar el éxito de su activi-
dad”

“También nos permitira
aprovechar al maximo los
sdlidos recursos de la Com-
pania, prosiguid, “ponién-
dolos al servicio de nues-
tros clientes. Puedo men-

cionar, como ejemplo, el
suministro de recambios,
que mejorara gracias al ac-
ceso directo a nuestra red
de distribucion de recam-
bios, a través de nuestro
centro de distribucion de
proximidad de Madrid bien
abastecido y el respaldo del
centro de distribucion prin-
cipal de Francia”

El Responsable de Mer-
cado para Case IH en Espa-
fa y Portugal aseguré que
el objetivo de la marca es
establecer “una red de con-
cesionarios Case IH especi-
fica, que incluirda a muchos
de los concesionarios Case
IH actuales, que han realiza-
do una excelente labor con
la marca y que se veran re-
forzados ulteriormente para

ANGEL PEREZ

ofrecer a nuestros clientes
el servicio excepcional que
tienen derecho a esperar de
una marca tan sdlida como
Case IH”

Para garantizar la conti-
nuidad del servicio y la
atencién al cliente, Xavier
Autonell contara con el apo-
yo de un equipo de Ventas,
Marketing y Asistencia, con
una gran experiencia y ple-
na dedicacién a la marca
Case IH, cuyas oficinas es-
tardn en Barcelona. “Mi
equipo y yo somos entu-
siastas de Case IH y, junto a
nuestros  concesionarios,




tenemos el firme propdsito de establecer una relacion
estrecha con los clientes para asegurarnos de que ten-
gan la mejor experiencia posible con la excepcional
oferta de productos y servicios de Case IH”

Los equipos Case IH seguirdn siendo distribuidos
en Portugal a través del importador oficial, Entreposto
Maquinas, S.A.

Historia de una colaboracion

H abria que extenderse muy atras en el tiempo para ir
relatando la trayectoria que ha tenido Case e Inter-
national Harvester, para ver los pasos que se han dado
en su comercializacion hasta el dfa de hoy. Pero mejor
nos centraremos en la época en la que Ajuria, que llegd
a formar parte del Banco de Bilbao, pasé a ser el Ultimo
importador de la marca antes de la aventura de Interna-
tional Harvester con ENASA.

La situacién creada por la mala marcha de ENASA-
Pegaso le llevé a buscar una asociacion con Internatio-
nal Harvester que, en aquellos momentos, tampoco pa-
saba por muy buena situacion. Se anuncié a bombo vy
platillo la creacion de las divisiones de Camiones y de
Maquinaria Agricola, llegando al punto de adquirir los
derechos de fabricacion de tractores que tenia Barrei-
ros, y produciendo con la marca International el modelo
5000 de la firma de Villaverde.

Al final, la famosa fusién fue un total y absoluto fias-
co y Pegaso, aprovechando sus instalaciones de la Zona
Franca, cred la division Agricola, en la que estuvo involu-
crada alguna de las personas que anteriormente traba-
jaron en Ajuria. Durante ese tiempo, con Francisco Frai-
le como gerente, Fernando Navascués y José Luis Ca-
vero fueron llevando a cabo una importante
introduccion de nuevos modelos de tractores y de ma-
quinas a la vez que dieron un importante empujén a la
creacion de una red de ventas.

Posteriormente a esta época, y tras las desinversio-
nes del Instituto Nacional de Industria, pasé a ser pro-
piedad de sus, hasta ahora, actuales importadores, Au-
tomocion 2000.

Es muy importante la magnifica labor que ha llevado
a cabo ese magnifico profesional que es José Luis Ca-
vero India, con una importante trayectoria en la distribu-
cion de maquinaria agricola y tractores, desde que inicié
su actividad profesional en Motor Ibérica, S.A.

Con la fusion de Case IH y de New Holland, vy al
contar en Espafia CNH, la marca social con la que se
denominé el grupo resultante de la fusion, con una filial,
era l6gico que la evolucion en el tiempo Case IH pasara
a ser responsabilidad de la filial espanola cerrando asf el
ciclo de esta marca en nuestro mercado. Su actual res-
ponsable, Xavier Autonell, lleva vinculado desde hace
varios anos al Grupo desempenando distintos cargos di-
rectivos de gran responsabilidad con las distintas mar-
cas que forman CNH. Hasta hoy en el que recaera so-
bre él la responsabilidad en los mercados ibéricos.
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» Desenganche rapidn\ :
de la pala

« Desenganche rapido de los implementos
terminales

 Enganche automatico de la cuchara

L'® tradicion en
cuatro palabras
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