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� ÁNGEL PÉREZ

CNH Maquinaria Spain,
S.A. es, desde el pasado

21 de abril, el distribuidor ofi-
cial de Case IH para España.
Venderá la maquinaria agrí-
cola de la marca a través de
una red específica de conce-
sionarios que ofrecerá, ade-
más, el correspondiente ser-
vicio de asistencia. 

Según el nuevo Respon-
sable de Mercado para Case
IH en España y Portugal, Xa-
vier Autonell, esta decisión
“pone fin a nuestra asocia-
ción con Automoción 2000
(anterior importador) y esta-
mos trabajando de forma
conjunta para que se pro-
duzca una transición unifor-
me y garantizar así la conti-
nuidad del servicio y la aten-
ción a nuestros clientes”.

Xavier Autonell explicó
los motivos que llevaron a
la compañía a tomar esta
decisión: “Hemos dado es-
te paso para impulsar una
nueva actitud de Case IH
hacia el cliente. Trabajare-
mos directamente con
nuestros concesionarios es-
pañoles para estar al lado
de los clientes, ofreciéndo-
les las soluciones óptimas
para maximizar su producti-
vidad y prestándoles la asis-
tencia más eficaz para ga-
rantizar el éxito de su activi-
dad”.

“También nos permitirá
aprovechar al máximo los
sólidos recursos de la Com-
pañía”, prosiguió, “ponién-
dolos al servicio de nues-
tros clientes. Puedo men-

cionar, como ejemplo, el
suministro de recambios,
que mejorará gracias al ac-
ceso directo a nuestra red
de distribución de recam-
bios, a través de nuestro
centro de distribución de
proximidad de Madrid bien
abastecido y el respaldo del
centro de distribución prin-
cipal de Francia”.

El Responsable de Mer-
cado para Case IH en Espa-
ña y Portugal aseguró que
el objetivo de la marca es
establecer “una red de con-
cesionarios Case IH especí-
fica, que incluirá a muchos
de los concesionarios Case
IH actuales, que han realiza-
do una excelente labor con
la marca y que se verán re-
forzados ulteriormente para

ofrecer a nuestros clientes
el servicio excepcional que
tienen derecho a esperar de
una marca tan sólida como
Case IH”. 

Para garantizar la conti-
nuidad del servicio y la
atención al cliente, Xavier
Autonell contará con el apo-
yo de un equipo de Ventas,
Marketing y Asistencia, con
una gran experiencia y ple-
na dedicación a la marca
Case IH, cuyas oficinas es-
tarán en Barcelona. “Mi
equipo y yo somos entu-
siastas de Case IH y, junto a
nuestros concesionarios,

CASE IH, DISTRIBUIDA DIRECTAMENTE
POR CNH MAQUINARIA SPAIN, S.A.

XAVIER AUTONELL, NUEVO RESPONSABLE DE LA MARCA EN ESPAÑA

Y PORTUGAL

-Noticias  28/4/06  13:55  Página 10



agrotécnica

Habría que extenderse muy atrás en el tiempo para ir
relatando la trayectoria que ha tenido Case e Inter-

national Harvester, para ver los pasos que se han dado
en su comercialización hasta el día de hoy. Pero mejor
nos centraremos en la época en la que Ajuria, que llegó
a formar parte del Banco de Bilbao, pasó a ser el último
importador de la marca antes de la aventura de Interna-
tional Harvester con ENASA.

La situación creada por la mala marcha de ENASA-
Pegaso le llevó a buscar una asociación con Internatio-
nal Harvester que, en aquellos momentos, tampoco pa-
saba por muy buena situación. Se anunció a bombo y
platillo la creación de las divisiones de Camiones y de
Maquinaria Agrícola, llegando al punto de adquirir los
derechos de fabricación de tractores que tenía Barrei-
ros, y produciendo con la marca International el modelo
5000 de la firma de Villaverde.

Al final, la famosa fusión fue un total y absoluto fias-
co y Pegaso, aprovechando sus instalaciones de la Zona
Franca, creó la división Agrícola, en la que estuvo involu-
crada alguna de las personas que anteriormente traba-
jaron en Ajuria. Durante ese tiempo, con Francisco Frai-
le como gerente, Fernando Navascués y José Luis Ca-
vero fueron llevando a cabo una importante
introducción de nuevos modelos de tractores y de má-
quinas a la vez que dieron un importante empujón a la
creación de una red de ventas.

Posteriormente a esta época, y tras las desinversio-
nes del Instituto Nacional de Industria, pasó a ser pro-
piedad de sus, hasta ahora, actuales importadores, Au-
tomoción 2000.

Es muy importante la magnífica labor que ha llevado
a cabo ese magnífico profesional que es José Luis Ca-
vero India, con una importante trayectoria en la distribu-
ción de maquinaria agrícola y tractores, desde que inició
su actividad profesional en Motor Ibérica, S.A.

Con la fusión de Case IH y de New Holland, y al
contar en España CNH, la marca social con la que se
denominó el grupo resultante de la fusión, con una filial,
era lógico que la evolución en el tiempo Case IH pasara
a ser responsabilidad de la filial española cerrando así el
ciclo de esta marca en nuestro mercado. Su actual res-
ponsable, Xavier Autonell, lleva vinculado desde hace
varios años al Grupo desempeñando distintos cargos di-
rectivos de gran responsabilidad con las distintas mar-
cas que forman CNH. Hasta hoy en el que recaerá so-
bre él la responsabilidad en los mercados ibéricos.

� REDACCIÓN

Historia de una colaboración

tenemos el firme propósito de establecer una relación
estrecha con los clientes para asegurarnos de que ten-
gan la mejor experiencia posible con la excepcional
oferta de productos y servicios de Case IH”.

Los equipos Case IH seguirán siendo distribuidos
en Portugal a través del importador oficial, Entreposto
Máquinas, S.A.
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