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Quinta edicion del Salén de la Maquinaria para Jardineria y Areas Verdes (SAVER)

UN SECTOR MUY
PROXIMIO

Varias empresas relacionadas de
forma directa con el sector de la
magquinaria agricola participaron en
la quinta edicion del Salén de la
Maquinaria y Equipamiento para
Jardineria y Areas Verdes (SAVER),
que se celebro en Madrid.
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AVER celebro su primera

edicion en el ano 2000

gracias al empuje y entu-

siasmo mostrado por un
importante nucleo de empresas
pertenecientes al sector de la
maquinaria y las herramientas
para el mantenimiento de los es-
pacios verdes. Nacia asi el Salon
de la Maquinaria y Equipamiento
para Jardineria y Areas Verdes,
tras una primera edicién convin-
cente, vinieron otras dos en las
que se consiguié consolidar pa-
S0 a paso el proyecto inicial. La
edicion de 2004 se esperaba con
especial interés por un sector
que ansiaba comprobar el creci-
miento y madurez que habria ex-
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perimentado SAVER, a partir de
esta edicion ya como proyecto
bienal.

La presente convocatoria se
anunciaba como la de la plena
consolidacion del Salon, vy lo que
era igualmente importante “/a di-
versificacion de su oferta’ Se
pretendia una feria que integrara
cada uno de sectores que con-
forman la oferta de jardineria vy
espacios verdes. Los hechos han
venido a demostrar el arraigo
conseguido por el Salén como
escaparate de la maquinaria y las

herramientas, pero apenas nada
en cuanto a la tan anunciada “ di-
versificacion” Este segundo as-
pecto esta siendo una asignatura
pendiente que se repite edicion
tras edicion y que se nos antoja
dificilmente superable a corto y
medio plazo.

Deltacinco es distribuidor de la marca Amazone y de la gama John Deere para espacios verdes.
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Lince, vehiculo
multiusos de JCB.

I Las cifras

La V edicién del Salén de la
Magquinaria y Equipamiento para
Areas Verdes cerré su balance
oficial, con una cierta progresion
y un considerable nivel profesio-
nal en expositores y visitantes.
Los datos oficiales arrojan un au-
mento de sdélo 3 expositores en
relacion a la presencia alcanzada
en la convocatoria de 2004, que
reunié a 110 empresas. El mayor
aumento se reflejo en la cifra de
metros cuadrados de superficie
ocupada, que se vio incrementa-
da un 23%, con 9 235 m? de su-
perficie neta expostiva, lo que
contribuyd a reforzar la consoli-
dacion de SAVER como el salén
de la maquinaria para la jardine-
ria. En cuanto a la cifra de visi-
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tantes, los datos oficiales de es-
ta convocatoria hablan de un to-
tal de 6 087 profesionales, curio-
samente 10 menos que en
2004. Parece claro que el creci-
miento experimentado por el
certamen en cuanto a los me-
tros de ocupacién, como el mini-
mo incremento de empresas
participantes, no tuvo igual res-
puesta en cuanto a su repercu-
sién sobre su destinatario final,
el visitante profesional. Sin duda,
éste ha de ser un aspecto a re-
plantearse por la organizacién
del certamen, uno mas, porque
de poco puede servir un “creci-
miento” de ocupacion del espa-
cio ferial, si éste no se ve refren-
dado con el aumento de asisten-
cia de los profesionales de este
sector.

La valoracion realizada por
los responsables de las empre-
sas expositoras fue mayoritaria-
mente positiva. Estas se basa-
ron principalmente en el nivel y
la cualificacion profesional del to-
tal de los participantes, segun se
desprende de la encuesta reali-
zada por la Organizacion. El perfil
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del visitante se centrd6 nueva-
mente en los siguientes secto-
res: profesionales de la jardineria
de ambito publico y privado, téc-
nicos de urbanismo de ayunta-
mientos, responsables de man-
tenimiento de parques publicos,
asi como de instalaciones, espa-
cios deportivos y campos de
golf, comunidades de propieta-
rios, paisajistas, constructores,
técnicos en instalaciones de rie-
go y responsables de compra de
establecimientos especializados.

En cuanto a las éreas de
oferta que suscitaron mayor inte-
rés por parte del visitante profe-
sional, fueron la de maquinaria,
con un 30%, segmentado en
maquinaria (11.6%), maquinaria
forestal (9.7%) y maquinaria hor-
ticola (9.0%), equipos para jardi-
nes de comunidades (79%);
equipos para jardines publicos y
campos de golf (6.6%).

En lo relativo a la asistencia
profesional, si bien el Salén reci-
bi¢ visitantes procedentes de to-
da la geografia nacional, las co-
munidades que registraron ma-
yores indices fueron Madrid,
seguida de Castilla y Ledn, Anda-
lucia, Castilla-La Mancha y Gali-
cia. Asimismo, se registraron vi-
sitas internacionales proceden-
tes de 17 paises, entre los que
destacan Portugal, Francia, Italia
y Andorra.

Beatriz Martin
fue una de las
agraciadas con
uno de los
tractores de
juguete
sorteados por
Kubota.

B&H Editores
conté con su
stand en la
feria.
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EL RIEGO SOSTENIBLE,
PROTAGONISTA EN SAVER

Dentro del programa de Sa-
ver ‘06, se llevo a cabo la |

Jornada Técnica sobre Tenden-
cias y tecnologias en el riego
sostenible de parques y jardines,
organizada por la Asociacién de
Fabricantes de Riego Espanoles
(AFRE), en colaboracion con
B&H Editores y Ediciones Horti-
cultura, S.L.

La jornada conté con la parti-
cipacion de 180 profesionales,
que debatieron sobre la gestiéon
sostenible del riego de éareas ver-
des, analizando experiencias vy
casos practicos de uso eficiente
del agua. " El agua es un bien ca-
da vez mas limitado, y es una
obligacion de todos contribuir a
su gestion sostenible para cada
uno de sus diferentes destinos.
Las dreas verdes, ademas de las
zonas de agricultura de regadio,
constituyen en Espana dos gran-
des consumidores de agua, pero
no por ello son culpables de la
escasez de este recurso’] senald
el presidente de AFRE, Santos
Gomez-Carreno, que anadié: “El
negocio en Espana esta en plena
expansion, pero se enfrenta, co-
mo consecuencia del cambio cli-
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@ LA TECNOLOGIA
ES EL FACTOR CLAVE
PARA LOGRAR UNA
GESTION EFICIENTE Y
SOSTENIBLE DEL

AGUA)ﬁ

matico, a la escasez de agua,
que debe ser abordada con poli-
ticas de ahorro, reutilizacion, asi
como con ayudas e incentivos al
empleo y buen uso de las Ulti-
mas tecnologias del riego”

La Jornada sirvié para difun-
dir y promocionar soluciones es-
pecificas para satisfacer las ne-
cesidades de todos los sectores
y obtener el méaximo rendimien-
to por unidad de agua. La confe-
rencia marco, corrié a cargo de
Ignacio Xicoy, quien manifesté

que “un jardin bien disenado,
con una buena instalacién, ges-
tibn y mantenimiento del riego
consume menos de la mitad del
agua que se gasta en un jardin
ordinario” Ademas, se presenta-
ron seis proyectos concretos de
riego sostenible de parques vy jar-
dines, en los que se analizaron
nuevos métodos o técnicas, co-
mo el ‘riego subterraneo’, la ferti-
rrigacion, la xerojardineria, o la
‘automatizacién’ que es crucial
para lograr un ahorro efectivo y
un control total de los sistemas
de riego.

La jornada finalizd con una
mesa redonda en la que se de-
batio, entre otros temas, sobre
el riego de campos de golf, los
cuales deben de estar “comple-
tamente integrados en el ciclo
del agua y en su entorno natu-
ral” segun la conclusion extraida.

La Jornada aporté entre sus
conclusiones que la supresion
del riego no es la medida ade-
cuada para afrontar la falta de
agua, ya que supone la pérdida
de un terreno muy dificil de recu-
perar y ademas la supresion de
mano de obra. Por el contrario,
los participantes apostaron por la
incorporacion de la tecnologia
como factor clave para realizar
una gestion eficiente y sosteni-
ble del agua en los espacios ver-
des.

Bajo el titulo de Gestion, Pai-
saje y Patrimonio Cultural, orga-
nizada por la Asociacion Espano-
la de Parques y Jardines Publi-
cos (AEPJP), se celebro la
segunda de las Jornadas Técni-
cas programadas. Esta conto
con la participacion de expertos
que desarrollaron ponencias rela-
tivas a la recuperacion, ecologia
e integracién de los sistemas
verdes territoriales y urbanos, vy
sobre los modelos de gestion de
jardineria publica.l
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