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Berthoud Agricole

La sede central de la empresa se encuentra en una de las regiones vitivinicolas

mas importantes de Francia

LA ELITE EN PULVERIZACION

Mds de cien afos de experiencia
convierten a Berthoud en uno de los
mds importantes y prestigiosos
fabricantes de equipos de
tratamiento y pulverizacion.
Tuvimos la oportunidad de conocer
y recorrer la sede central de la
compania, en Belleville (Francia),
donde se hallan las oficinas y la
planta de produccion.

uidar y proteger los
cultivos. Es el axio-
ma sobre el que se
asienta el tejido em-
presarial de Berthoud Agricole,
fabricante francés especializado,
desde 1895, en la produccion de
equipos para el tratamiento y la

pulverizacion. La sede de la em-

presa se encuentra en Belleville,
una pequena localidad situada a
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40 km al norte de Lyon, donde
en 2001 estrend unas amplias y
modernas  instalaciones  de
17 000 m? en las que agrupa la
fabrica (5 ha de extension) y los
servicios técnicos, comerciales y
administrativos. La plantilla al-
canza los 229 empleados.

Su amplia oferta de producto
constata la evolucion incesante
mostrada por la compania, que
destina cada ano el 6% de su vo-
lumen de negocio a I+D, lo que
le permite disefar completa-
mente sus productos y poseer
numerosas patentes (suspen-

difusor Airmist,
etc.). Antes de su comercializa-

sion  Actiflex,

cion, Berthoud somete a sus
nuevos productos a exigentes
ensayos, tanto en laboratorio co-
mo en campo, para comprobar
su rendimiento y fiabilidad en

Todos los componentes utilizados en el proceso de produccion son de fabricacion propia.
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condiciones reales de utilizacion.
Para esta tarea cuenta con la co-
laboracién de importantes insti-
tutos técnicos franceses.

La linea de montaje esta divi-
dida en varios equipos de traba-
jo, cada uno de los cuales, for-
mado por una veintena de perso-
nas, se ocupa de una sola
maquina, de principio a fin. Se
busca flexibilidad de funciona-
miento y elevada capacidad de
produccion para ser capaces de
atender una demanda que inclu-
ye muy variados modelos y ver-
siones.

Antes de proceder a su pin-
tado, cada pieza se somete a un
tratamiento superficial para pro-
tegerla eficazmente de la corro-
sion. A continuacién se aplica la
pintura de poliéster en polvo
que, tras atravesar un horno a
220°, forma una pelicula espesa
muy adherente y muy resistente
a los choques vy a la corrosion.

Todas las piezas superan exi-
gentes controles de conformi-
dad y calidad. Durante el proce-
so de fabricacion también se

aplica un procedimiento que in-
cluye el seguimiento total de ca-
da una de ellas. Al final del mon-
taje, cada méaquina pasa un ensa-

yo individual con el fin de
verificar su correcto funciona-
miento y éptimo reglaje.
Berthoud aplica el criterio
just in time, es decir, sélo fabrica
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una maquina cuando ha recibido
el pedido en firme. “No pode-
mos hacer grandes produccio-
nes en serie, porque cada mode-
lo tiene sus propias caracteristi-
cas y opciones, aseguran en la
planta. El plazo de entrega desde
la solicitud de compra es de
aproximadamente un mes.

Pulverizadores de todo
tipo

El catalogo de Berthoud des-
taca por su amplisimo abanico
de posibilidades en equipos para
pulverizacion, lo que le permite

Servicio postventa

Uno de los grandes
retos de Berthoud
ha sido siempre
ofrecer una eficaz y
répida atencién al
cliente. Cuando en
2001 inauguré sus
actuales
instalaciones,
destiné una amplia
nave, independiente
de la cadena de
produccién, donde
tiene organizadas
mds de 7 000
referencias en
repuestos y
componentes, con
objeto de
garantizar su envio
en un plazo de 24
horas. Ademds, el
equipo de técnicos

de la empresa estd disponible para ofrecer explicaciones
sobre el funcionamiento o ajuste de las méquinas y resolver
cuantas dudas puedan surgir en este sentido.

El proceso de
pintura de
cada pieza
dura unas
cuatro horas.
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Pulverizadores para Capacidad Barra
cultivos bajos (Tipo) (L) (m de longitud)

Suspendidos 200 a 1 600 7a28
Arrastrados 2000a4 000 12a42
Autopropulsados 2 500a5 000 24 a42

Pulverizadores para Capacidad .
vifia (Tipo) (L) Tipo

Suspendidos 300 a 600 Equipo boveda
Arrastrados 600 a 1 500 Equipo boveda
Air Drive 1000

Cultivos arbdreos
(Tipo)

Arrastrados

(] EHDET
(L)

1000, 1 500, 2 000 L

con ventilaciones Tc, Ti 6 Ti2, respectivamente.

disponer de la solucion adecua-
da para cada necesidad. Un
ejemplo de ello puede ser el mo-
delo Super Puma Auténomo, diri-

gido especificamente al trata-
miento de la langosta.

La gama abarca equipos con
capacidades de entre 200 vy

el

5000L, conbarrasde 7a42my
distintos tipos de regulacion (pre-
sidbn  constante,
CPAE).

CPM, CPA,

Experiencia dilatada

Uno de los pioneros de la pulverizacién agricola fue Paul Berthoud, que en
1895 puso en marcha en Beaujolais, una de las regiones vitivinicolas mds
importantes de Francia, una empresa dedicada a la fabricacién de equipos
de mochila, dirigidos al tratamiento de la vifia. Al poco tiempo inicié el
desarrollo de equipos con traccién animal, y posteriormente mecdnica,
para ir extendiemﬁ) su oferta a cultivos arbéreos y cultivos bajos.

Aunque en los afios ‘30 ya fue capaz de lanzar el primer pulverizador de
bomba accionada por ruedas, el gran desarrollo de la empresa llega
después de la Segunda Guerra Mundial. En 1954 ve la luz el primer
modelo de pulverizador hidraulico accionado por la tdf, diez afios més
tarde presenta el primer pulverizador neumdtico, en 1971 llega el primer
modelo CPA y en 1984 el primer CPE.

En 1987, Berthoud pasa a formar parte del grupo industrial Exel —que
incluye también, entre otras empresas, a Tecnoma y Carruelle—, cuyo
volumen de negocio alcanza los 274.3 millones de euros, de los que 108.5
millones procegen de exportaciones.

Situacion actual

Desde 1972, Berthoud Agricole es lider indiscutible del mercado francés de pulverizadores, con el 30% de
cuota. En 2005 alcanzé una cifra de negocios de 42.7 millones de euros. La exportacién supuso el 23%,
con presencia en medio centenar de paises a través de importadores o puntos J; venta, como sucede en
Espafia. Ademds de Francia, sélo en Reino Unido tiene presencia directa, mientras que en Suiza cuenta con
una filial (Fischer). Entre sus planes para los préximos afios se encuentra la expansién en Europa del Este.
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JEAN-CHRISTOPHE ROUSSEAU

Responsable de Marketing y Comunicacion para vinas y cultivos arboreos

“EN ESPANA GOZAMOS DE UNA BUENA
REPUTACION”
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¢En qué situacion se en-
cuentra actualmente Berthoud
en Espana?

En Espana gozamos de una
buena reputacion. Ahora esta-
mos centrando nuestros esfuer-
zos en ampliar nuestra presen-
cia, para lo cual es muy impor-
tante contar con una buena red
de distribucion. El mercado es-
panol ofrece perspectivas de ex-
pansion con algunos de nuestros
productos, como los pulverizado-
res para vifa y para frutales.

Somos conscientes de que
en Espana, hoy en dia, hay mu-
chos fabricantes de este tipo de
maquinas, pero nosotros pode-
mos ofrecer un buen producto,
con diferencias significativas, y
que tiene mucho éxito en otros
paises, tanto en cultivos bajos
COMO en equipos autopropulsa-
dos.

iQué importancia tiene el
mercado espafol para su em-

presa?
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Las exportaciones totales re-
presentan el 23% de nuestro vo-
lumen de ventas. El mercado es-
panol supone, aproximadamen-
te, el 15% de dicha cifra vy
demanda maquinas grandes,
porque para modelos pequenos
existen muchos fabricantes loca-
les capaces de ofrecer solucio-
nes a precios muy competitivos.
En definitiva, quizd en Espana
aun no vendamos un numero
muy alto de maquinas, pero si de
un elevado valor.

El hecho de ser un especia-
lista en la fabricacion de gran-
des equipos, con un nivel tec-
nologico elevado, muy exten-
didos en Francia, jsupone una
dificultad para su desarrollo en
Espafa, donde el mercado qui-
za demande otro tipo de ma-
quina?

En Francia, el mercado es un
poco especial porque las condi-
ciones en las que trabajan los
agricultores son muy buenas,

especialmente en cultivos bajos,
y buscan méquinas muy bien
equipadas. En Espana la situa-
cion es muy diferente, porque
las condiciones no son las mis-
mas, ni mucho menos, y por
tanto las exigencias de los agri-
cultores no son las mismas por-
gue no estan en situacion de re-
alizar inversiones similares en
equipamiento.

No obstante, creo que la
tendencia para el futuro, espe-
cialmente en Europa, es la con-
solidacion de grandes profesio-
nales. De hecho, ya podemos
observarlo en Espafna y le pon-
dré un ejemplo: el segmento de

grandes equipos autopropulsa-
dos es todavia pequeno, pero
estéd creciendo de una forma no-
table, lo cual a Berthoud le abre
buenas oportunidades de nego-
cio.l
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