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Lemken / Maquinaria Agricola Molleda

La marca es importada en el mercado espafiol por I+laquinaria Agricola Molleda

225 ANOS Y 7 GENERACIONES

Nicole y Viktor
Lemken, dos
generaciones
al frente de la
empresa.

JuLio 2005

esde que Wilhelmus Lemken fundara
la empresa en 1780, han sido muchas
las generaciones familiares que han es-
tado al frente de ella. Lemken estable-
cid su primer negocio de herrero en la aldea de
Birten y, desde entonces, su empresa ha pasado
por muchas etapas, que han permitido una evolu-
cién gradual en la empresa, marcada por el éxito y
el alto nivel tecnolégico.

El Lemken Press Days
2005, que como es
habitual se celebrd en la
sede central de la
compaiia en Alpen
(Alemania), vino marcado
este afo por la celebracion
del 225 aniversario de esta
marca, especializada en la
fabricacién de equipos de
siembra y para la
preparacién del terreno, y
que en el mercado espanol
estd representada por
Ilaquinaria Agricola
Molleda

La sexta generacion familiar es la que repre-
senta desde 1969 Viktor Lemken, cuya gestion ha
traido consigo un desarrollo que atestigua el nu-
mero de empleados, que ha pasado desde los 225
hasta los 571 con que cerrd el ano 2004. En este
gjercicio, la facturacion de la empresa alcanzo los
92 millones de euros, un 19% mas que en el ano
anterior, gracias a la completa gama de equipos
para siembra y preparacion del terreno que con-
vierten a esta marca alemana en una de las refe-
rencias en los mas de 40 mercados internaciona-
les en los que estad presente. Sus exportaciones
crecieron 10 puntos sobre el porcentaje del ano
pasado, hasta ocupar un 60% del volumen de ven-
tas, representando uno de los motores principales
del éxito de Lemken. En Europa del Este, espe-
cialmente en Rusia, su actividad fue muy dindmi-
ca. También obtuvo resultados satisfactorios en
los mercados de Francia y Gran Bretana, de mane-
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ra gue supero todas las previsiones de crecimien-
to esperadas, y mas teniendo en cuenta la dificil
situacion del mercado por la crisis del acero y los
cambios de politicas agricolas.

Segun Franz-Georg Von Busse, director mana-
ger de Lemken, estos resultados econémicos han
sido el fruto de los numerosos pedidos de maqui-
naria que recibieron el ano pasado, “en muchos
casos inesperados” que ayudaran a hacer realidad
las muchas inversiones en produccién y desarrollo
de producto previstas para 10s proximos anos.

I Expectativas para este aiio

El ano 2005 se presenta muy prometedor para
Lemken. A finales de mayo, su volumen de ventas
ya habia alcanzado un crecimiento de alrededor
del 7%, en comparacién con el mismo periodo del
2004. Este crecimiento se debe, al igual que en el
ano pasado, a las ventas de exportacion. En cam-
bio, Alemania se encuentra en un momento de re-
cesion en las ventas, aunque las de Lemken en
equipos para el cultivo supusieron la mitad del vo-
lumen total producido por los miembros de la Aso-
ciacion de Fabricantes Alemanes de Maquinaria.
“Pondremos todos nuestros esfuerzos en com-
pensar las regresiones del negocio en Alemania
con ventas adicionales de maquinaria en el exte-
rior”, destacé Franz-Georg von Busse.

I La séptima generacion

La transicion ya ha comenzado. Nicola Lem-
ken encabeza la séptima generaciéon familiar y es,
desde hace tres anos, la responsable de la gestion
administrativa, que desde el ano pasado se ubica
en unas nuevas instalaciones bautizadas como
AgroForum cuyo aspecto —con predominio del co-

s

lor azul- simboliza el continuo desarrollo mostrado
por Lemken en su planta de Alpen.

La creacion del AgroForum fue parte impor-
tante de los planes estratégicos de la compania
para mejorar su capacidad de respuesta ante las
necesidades de los clientes y para ofrecer un me-
jor servicio. Agroforum se alza como centro para
negociar con los clientes en el exterior y para pro-
porcionar un mejor servicio, formaciéon e informa-
cidén de la maquinaria.

I Equipos para tratamiento

Gracias al acuerdo alcanzado con Jacoby, fa-
bricante aleméan de equi-
pos de tratamiento, Lem-
ken estd en condiciones
de ofrecer una gama de
producto aun mas com-
pleta, que incluye mode-
los arrastrados y suspen-
didos. La facturacién de
Jacoby en 2004 fue 4 mi-
llones de euros.

Inversion en el proceso fabril

| crecimiento de Lemken no sélo se refle’o en

su linea de producto, sino también en e

desarrollo de su planta productiva. En el primer

semestre de 2005, se han invertido 1.5
millones de euros para mejorar el proceso

constructivo, destacando una nueva maquina
de corte mediante laser, que poco a poco ira
sustituyendo al plasma, sistema hasta ahora
empleado para este tipo de trabajos. Para el
préximo ofofio esté prevista la puesta en
funcionamiento de un moderno robot para el
tratamiento y montaje de cuerpos de arados.

agroiécnica

Antonio
Molleda,
flanqueado por
Viktor Lemken
(dcha.) y
Josis
Fermnandez,
responsable
de postventa
de Maquinaria
Agricola
Molleda.

La nueva
mdquina de
corte por IGser
estd operativa
desde marzo.

empresEIB

71

JuLio 2005




empresEll

72

LA GAMA DE PRODUCTO SIGUE PROGRESANDO

El Lemken Press Days es una jornada en la que representantes de medios especializados
de toda Europa acuden a Alpen con el fin de conocer las ultimas novedades
de Lemken. Se celebra cada dos afios y, una vez mas, no faltd a la cita el importador
de la marca para el mercado espafiol, Antonio Molleda, responsable de
I aquinaria Agricola Molleda

SAPHIR 8

Sembradoras: Ampliacion de la gama

LLa gama de sembradoras mecanicas Saphir se amplia con nuevos
modelos que incluyen importantes innovaciones tecnolégicas. La mas
relevante es el sistema electronico Solitronic, que permite ajustar la
dosificacion de siembra desde 0.5 hasta 500 kg/ha. La nueva Saphir 8,
disponible desde la préxima primavera, presenta versiones de 2.50, 3.00 y
4.00 m de anchura y puede ser acoplada a otros equipos para la
preparacién del terreno de Lemken. Esta es, posiblemente, la maquina
gue mejor puede adaptarse a las caracteristicas del mercado espanol
entre las presentadas durante la jornada. Segun el fabricante, tendra un asequible precio de venta lo que puede ser
un factor determinante para una mayor expansion.

HELIODOR

Cultivador arrastrado

La gran novedad en la linea de equipos para preparacion del terreno
llegara también a partir del ano proximo. Es un cultivador arrastrado para
minimo laboreo que ofrece de 2.50 a 6.00 m de anchura y puede trabajar
como equipo combinado junto a las sembradoras Saphir y Solitair. Se
llamaré Heliodor y consiste en dos lineas de discos de 455 mm de
didmetro y 5 mm de espesor, colocados en posicién oblicua para una mejor penetracion en el suelo. Puede regularse
el angulo de posicion para permitir su adaptacion a distintos tipos de cultivos.

SOLITAIR 10

Acoplada sobre el Claas Xerion

La oferta de Lemken en sembradoras neumaticas se completa hasta
ahora con el modelo Solitair 10 acoplado directamente sobre el vehiculo
de 4 ruedas iguales Xerion, fabricado por Claas. Es una alternativa para
maquileros y grandes empresas de servicios, debido a sus enormes
posibilidades de trabajo a una velocidad de hasta 15 km/h.

TANSANIT

Nueva generacion de arados

Por vez primera, Lemken presenta una gama de arados de
vertedera, denominada Tansanit, que combina las ventajas que
ofrecen los modelos suspensidos y semi-suspendidos. Esta
version ‘hibrida’ se acopla al tercer punto hidrdulico y estara
disponible a partir de mediados de 2006 de 7 a 9 cuerpos.
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