
GANVAM PUBLICA EL
PRIMER BOLETIN

ESTADISTICO DE VALORES DE
TRACTORES DE OCASIÓN

La Asociación nacional
de vendedores de vehí-

culos a motor, reparación y
recambios ( Ganvam) ha
publicado y difundido entre
sus asociados el primer
número del Boletín esta-
dístico de valores de trac-
tores agrícolas de ocasión.
Es la primera publicación
que ofrece una informa-
ción exclusivamente esta-
dística basada en informa-
ciones reales recogidas
por una empresa indepen-
diente, de las ventas de
tractores usados produci-
das por concesionarios y
compraventas de toda Es-
paña.

EI Boletín establece
una clasificación de los
tractores por marcas y mo-
delos y contempla diferen-
tes campos para cada uno
de ellos: año de primera
matriculación, potencia ho-
mologada o potencia mo-
tor (expresada en ambos

casos en caballos de va-
por), tracción simple o do-
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^i, sector de maquinaria agrí-
cola, para los que repre-
senta un verdadero proble-
ma dar salida al gran stock

de tractores usados del
que disponen. En este

sentido, cabe recordar que
en 2004 el mercado de

tractores usados en Espa-

ña superó con creces al de
nuevos. Según datos del

Ministerio de Agricultura,
Pesca y Alimentación, el
año pasado cambiaron de
titularidad un total de
22 734 tractores usados,

mientras que se inscribie-

ron en los registros oficia-
les 19 881 nuevos.

"Creemos que este
Boleiín tiene mucho inte-
rés para los distribuidores

de maquinaria agrícola es-
pañoles, quienes podrén
utilizar también el resto de
los servicios que GANUAM
proporciona a sus afiliados:
datos estadísiicos, circula-
res mensuales, asesoría ju-
rídica gratuita, formación
profesional, página web,
jornadas profesionales,
etc. ", asegura Sánchez To-
rres.

GANVAM es una aso-
ciación de ámbito nacional,
sin ánimo de lucro, que en-
globa a cerca de 10 000
empresas del sector de au-
tomoción, dedicadas a la
venta y postventa de vehí-
culos de todo tipo.
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ble y tipo de estructura
(bastidor o cabinal.

GANVAM ha confiado
el trabajo a la consultora
Precisa Research, que po-
see una dilatada experien-
cia en este tipo de trabajos.
Durante meses, técnicos
de esta firma analizaron el
mercado Imarcas, áreas
geográficas y red de distri-
bución de cada marca) y di-
señaron una muestra te-
niendo en cuenta las ven-
tas de tractores usados en
cada área. Finalmente, ela-
boraron un panel formado
por 200 concesionarios de
toda la geografía española
y que distribuyen la prácti-
ca totalidad de las marcas
de tractores que se comer-
cializan en nuestro merca-
do. Dicho panel representa
cerca del 30% de los pun-
tos de venta y supone más
del 40% de las ventas de
este tipo de vehículos pro-
ducidas.

"La imporiancia de es-
te Boleiín es que precisa-
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mente no contiene estima-

ciones o valoraciones sub-
jetivamente planificadas
por una asociación o sec-
tor determinado ", afirma el
presidente de GANVAM,

Juan Antonio Sánchez To-
rres.

GANVAM espera que
el sector dé una buena
acogida a este Boletín, que
se editará semestralmente
y que se distribuirá única-
mente entre sus afiliados
que se dediquen a la distri-
bución de maquinaria agrí-
cola. La asociación prevé
que los tractores sean tan
sólo el comienzo de un
proyecto más ambicioso
que se extienda en un fu-
turo a otras máquinas agrí-
colas.

Este nuevo Boletín es,
a juicio de Ganvam, un
nuevo y valioso servicio
para sus asociados del


