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Ventas por modelos de 121-150 CV de potencia nominal

ESTABILIDAD

Seguidamente se analizan las ventas de tractores de 121 a 150 CV, durante el afio
2004, segun datos correspondientes a las ‘Inscripciones’ del MAPA. El estudio se
realiza utilizando bandas de ‘potencia de referencia’ (a efectos estadisticos) de
121-130 CV, 131-140 y de 141-150 CV.

adas las diferencias encontradas a la
hora de asignar la potencia de los dis-
tintos modelos hemos recurrido a asig-
nar la potencia nominal del motor pro-
porcionada por el fabricante en catalogo.

Esta asignacion ha provocado que determina-
dos modelos cambien de intervalo de potencia
con lo que, concretamente en los grandes, se ori-
ginan variaciones que hacen aconsejable realizar
la comparativa interanual de forma global. Asi se
ha considerado todo el intervalo de potencia (121-
150 CV) para realizar la comparacién con las ven-
tas que se han producido desde 1996 hasta el afno
pasado.

Como se muestra en el grafico adjunto en el
ano 2001 se toco fondo vy a partir de ahi se inicio

DISTRIBUCION DE LAS BANDAS
DE POTENCIA CONSIDERADAS EN EL TOTAL
DE VENTAS DE TRACTORES DE
121 A 150 CV EN 2004
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una lenta recuperacion que se ha estabilizado en
los dos ultimos ejercicios. Por supuesto, los exce-
lentes resultados del ano 1998 se tendran como
referencia a batir en los proximos ejercicios.

Todos los tractores comprendidos dentro de
los diferentes intervalos de potencia pertenecen a
lo gue habitualmente denominamos como anchu-
ra de via normal. La doble traccion esta presente
en el 98.7% de los tractores que se han vendido
en esta banda de potencia.

La simple traccién el numero total de unida-
des vendidas ha sido de 29, de las cuales 27 per-
tenecen al modelo TS-135 A 2WD de New Ho-
lland. Las dos unidades restantes pertenecen a
los modelos MKV-125 4 WD y 6620 2WD de Case
y John Deere.

CLASIFICACION POR MARCAS DE TRACTORES VENDIDOS
ENTRE 121 Y 150 CV DURANTE EL ANO 2004
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De121A130 CV

RENAULT 0.3%

McCORMICK 1.2

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE

121 A 130 CV DURANTE EL ANO 2004
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cuota de mercado del 40.4% de las ventas, tiene
ademas el modelo méas vendido de esta gama, el
6620 4WD, del que se han vendido 264 unidades.
La segunda controla el 30.2% de las ventas vy tie-
ne el segundo modelo mas vendido en el TM120
con 175 unidades.

Detras se colocan Case IH (11.3%) a la que le
siguen Valtra (7.2%), Fendt (4.9%) y McCormick
(1.2%). Con una representatividad mas escasa se
encuentran Massey Ferguson y Renault con unas
ventas del 0.3%, respectivamente y Steyr (0.2%).

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE

131 A 140 CV DURANTE EL ANO 2004
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Hay once marcas en este segmento, pero
quien marca la pauta es John Deere con mas de
las tres cuartas partes de las ventas y con el mo-
delo 6820 como lider de ventas con 871 unida-
des. Con cierto peso especifico se encuentran Ca-
se |H, Fendt, Same, New Holland y Renault que
tienen unas cuotas de mercado, respectivamente,
del 5.9%, 4.4%,4.1%,3.7% y 2.2%.

Marca Monio Ups. | Tow
MARCAS
CASE IH CS-130 3
MXM-120 28
MXU-125 4WD 43 74
FENDT FARMER 412 VARIO 32 32
JOHN DEERE 6620 4WD 264 264
MASSEY FERG, | MF-6470 4RM 2 2
McCORMICK | MTX-175 8
NEW HOLLAND | TM-120 175
TS-125 A 4WD 48 223
RENAULT TEMIS 630 2 2
STEYR 9125 A 1 1
VALTRA 8150-4 23
T-120-4 3
8150-4 HITECH 19 47
653 653
Las ventas realizadas durante el ano 2004 en es-
te intervalo de potencia han sido de 653 unida-
des que se han repartido entre nueve marcas y
que representan aproximadamente el 3.6% de las
ventas de este ejercicio.
John Deere y New Holland se reparten algo
mas del 70% de las ventas. La primera con una
De 131 A 140 CV
MaARCA Mobgo Uos. Torat
Magcas
CASE [H MXU-135 4WD 51
CVX-1135 1
MXM-130 16 68
DEUTZ-FAHR | AGROTRON 135 6 6
FENDT FAVORIT 712 VARIO 50 50
JOHN DEERE 6820 871 871
LAMBORGHINI | PREMIUM 1300 1 1
LANDINI LEGEND 135TDI 3 3
MASSEY FERG. | 6475 4RM 10
6280 4RM 2 12
McCORMICK | MTX-135 7 v
NEW HOLLAND | TM-130 42 42
RENAULT ARES 696 RZ 25 25
SAME SILVER 130 46 46
VALTRA 8400-4 10
T-130-4 6 16
1147 1147
entro de los tres intervalos considerados sus
1 147 unidades vendidas le erigen como el
mas representativo de los tres, siendo su aporta-
cidn al total del ano de un 6.2%.
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De 141 A 150 CV

Los mas grandes han tenido poca relevancia, ya
que soélo significan el 19.2% de las ventas del
total de los tres grupos de potencia que se han
estudiado; respecto al total del ano apenas repre-
sentan un 2.2%.

El lider de ventas es New Holland que ha co-
mercializado un 43.6% del total; le sigue muy cer-
ca Massey Ferguson con unas ventas del 38.2%.
Completan la saga Case IH, Landini y Valtra que
han tenido una cuota de mercado de 13.1%,
3.7% y 1.4%, respectivamente.

Los dos modelos méas vendidos pertenecen,
l6gicamente, a las dos marcas que lideran este in-
tervalo pero en esta ocasiéon invierten sus pues-
tos, asi el primer puesto es para el modelo 6480
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DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE
141 A 150 CV DURANTE EL ANO 2004
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EY FERGUSON 38.2%

4RM de Massey Ferguson y el segundo lugar es
para TM-140. El nimero de unidades comerciali-
zadas de cada uno de ellos es, respectivamente,
143y 1228

EVOLUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES
DE 121 A 150 CV EN EL PERIODO 1996-2004
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